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წინასიტყვეობის მაგიერ 

ადმინისტრაციულ-მბრძანებლური სისტემის მსხვერევისა და საბახ- 

რთეკონომიკის სავუძვლების წანამძღვრების 'შექენისათ,ვის დიდი მნიშ- 

ვნელობა აქვს მსოფლიოს ცივილიხებული ქვეყნების პრაქტიკული გა- 
მოცდილების გაზიარებას, მართალია, მსოფლიო ისტორიაში, ჩვენში 

მიმდინარე აღნიშნული პროცესების ანალოგი არ არსებობს, მაგრამ თა- 

ვისთავად საბახრო ეკონომიკის ფორმირებისა და ფუნქციონირებისპრო- 

ცესებისაგან ბეცგრი რამე თუნდა ვისწავლოთ და გადმოვიღოთ, ამასთან, 

აუცილებელი არ არის გავიმეოროთ ყველა ეტაპი თუ პერიპეტიები, 

რომლითაც ასე მდიდარია საბახრო ეკონჩოიმკის ისტორია. 

აე ასპექტით მნიშვგიელოვანია დასავლეთის ცივილიზებული ქვეყნე- 

ბის, უწინარეს ყოვლისა აშშ-ს ეკონომიკის ყოვლისმომცველი სახელ- 

მძღყანელოს ქარი„ული თარგმანის გამოცემა, ამერიკელი პროფესორების 

კ.მაცკცონელისა და ს.ბრიუს პოპულარული „ეკონომიკსი“, როგორც სას- 

წავლო დისციპლინა, წარმოადგენს ეკონომიკურ მეცნიერებათა სინთეზს, 

რომელიც შეისწავლის ბიზნესის კანონებს, მათი რეალიზაციის მექა-. 

ნიზმს, მეურნეობრიობის თანამედროვე მეთოდებს, ეკონომიკურ პოლიტი- 

კას და ა.შ. 

ვფიქრობთ წინამდებარე თარგმანი ჯეროვან სამსახურს გაუწევს თა- 

ნამედროვე ეკონომიკის საკითხებით დაინტერესებულ «ვართო მკი“ი- 

ხეელს, პროფესორ მასწაცლებლებს, სტუდეჩტობას, პრაქტიკოს ეკონო- 

მისტებს. 

მთარგმნელები დიდი სიამოვნებით მიიღებეჩ ყველა შენიშვნას, რა(ც 

ხელს შეუწყობს თარგმანის გა'უმჯობესებას წიგნის ამ ნაწილს ხელმე- 

ორედ გამოცემის თუ მომდევნო, სხვა ნაწილების გამოსაცემად მომხა- 

დებისას. · 

პასუხისმგებელი რედაქტორები: პროფ. კ. ღურწკაია 
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კემპბელ რ.მაკვკონელი - 
ნებრასკას შტატის (ქ.ლინკოლ- 
ნი)უნივერსიტეტის პროფესორი. 

წიგნის“მრომის თანამედროვე 

ეკონომიკა“,თანაავტორი და ეკო- 

ნომიკისა და შრომის ეკონომიკის 

კურსების დამხმარე სახელმძღვა- 

ნელოთა რედაქტორი. მონაწილე- 
ობდა წიგნის “ეკონომიკის კურ- 

სის მეთოდიკა:მასწავლებლის 

მოკლე ცნობარი“, მომზადებაში. 

დასპეციალებულია შრომის ეკო- 

ნომიკისა ღა ეკონომიკური გა- 

ნათლების სფეროში. აქვს ჯაზუ- 

“რი მუსიკის ჩანაწერების დიდი 

კოლექცია და გატაცებულია ჯა- 
ზის ისტორიის ლიტერატურით. 

  

სტენლი ლ.ბრიუ-წყნარი 

ოკეანს ლუთერანული უნი- 

ვერსიტეტის პროფესორი (ვა- 
შინგტონის შტატი, ქ.ტაკომა). 

კითხულობს ეკონომიკსის, 

შრომისეკონომიკის,მრეწველო 

ბისორგანიზაციისა და ეკონო- 

მიკურ მოძღვრებათა ისტორიის 

კურსს თანაავტორთა წიგნე- 

ბის“ეკონომიკური ისტორია თა- 

ნამედროვე სამყაროში“,“შრო- 

მის თანამედროვე ეკონომიკა“, 

“ეკონომიკური ახრის ევოლუ- 

ცია“.გატაცებულია ნიჩბოსნო- 
ბით, თევზჭერით, თხილამურე- 

ბით ოჯახთან ერთად სეირნო- 
ბით.



ნაწილი პირველი 

ეკონომიკსისა და ეკონომიკის შესავალი 

თაგი პირპელი 

ეკონომიკსის საბანი და მეთოდი 

ადამიანები –- ბევრს ფიქრობენ თავიანთ მოთხოვნილებებზე. 

ადამიანებს სჭირდებათ სიყვარული, საზოგადოებრივი აღიარე- 
ბა, მატერიალური დოვლათი და საცხოვრებელი კეთილმოწყო- 

ბანი. ჩვენი ბრძოლა მატერიალური კეთილდღეობის გაუმჯობე- 

სებისათვის, ჩვენი ლტოლვა „გამოვიმუშაოთ საკუთარი საზ- 

რდო“ - სწორედ ეს არის ეკონომიკსის, ეკონომიკური მეცნიერე- 

ბის საგანი. უფრო სწორად, ეკონომიკსი შეზღუდული რესურსე- 

ბის სამყაროში მატერიალური დოვლათისა და მომსახურების 

წარმოების, განაწილებისა და მოხმარების პროცესში ადამიანთა 

მცევის გამოკვლევაა. 
მაგრამ ეკონომიკსის საგანი საჭიროებს უფრო ღრმა განსაზ- 

ღვრას. არსებითად, ადამიანებს ახასიათებთ როგორც ბიოლო- 

გიურად, ისე სოციალურად განპირობებული მოთხოვნილებები. 

ჩვენ გცდილობთ შევიძინოთ საკვები, ტანსაცმელი, ბინა, მრავა- 

ლი საქონელი და მომსახურება, რომლებიც დამახასიათებელია 

ცხოვრების მაღალი დონისათვის. ჩვენ ასევე მონიჭებული 

გვაქვს გარკვეული უნარი და გაგვაჩნია მრავალრიცხოვანი დოვ- 

ლათი - ბუნებრივი და წარმოებული. ამიტომ, სავსებით ბუნებ- 

რივია, საქონელთა და მომსახურების წარმოებისათვის გამოვი- 

ყენოთ არსებული ბუნებრივი და მატერიალური რესურსები, სა- 

მუშაო ძალა და მმართველობითი ჩვევები, ინსტრუმენტები და 

მანქანები, მიწა და მინერალური სიმდიდრეები, რომლებიც და- 

აკმაყოფილებენ ჩვენს მატერიალურ მოთხოვნებს. სწორედ ამ 

საქმიანობას, რომელიც ხორციელდება ორგანიზაციული მექა- 

ნიზმის ფარგლებში, ჩვენ ვუწოდებთ ეკონომიკურ სისტემას.



ამასთან, რესურსების შეზღუდულობა იდეალური გადაწყვე- 

ტილების მიღწევის საშუალებას არ იძლევა. უცილობელი ფაქ- 

ტია ისიც, რომ მთელი ჩვენი მატერიალური მოთხოვნილების 

ერთობლიობა აჭარბებს ყველა არსებულ წარმოებით შესაძლებ- 

ლობას. აი, რატომაა რომ აბსოლუტური მატერიალური სიუხვე 

არ გვეჩვეიება, როგორც განხორციელებადი. ეს უდაო ფაქტია 
და საფუძვლად უდევს „ეკონომიკსის“ ჩვენეულ განმარტებას. 
ეკონომიკსი იკვლევს შეზღუდული წარმოებითი რესურსების 

ეფექტიანი გამოყენების ან მართვის პრობლემებს ადამიანის მა- 
ტერიალურ მოთხოვნილებათა მაქსიმალური დაკმაყოფილების 
მიღწევის მიზნით. თუმცა ის შეიძლება არც გამოიყურებოდეს 

თავისთავად შესაძლებლად, მაგრამ ყველა დღევანდელი მწვავე 
პრობლემა - ინცლაცია, უმუშევრობა, სამხედრო ხარჯები, ბი- 

უჯეტური დეციციტი, სიღარიბე და "უთანასწორობა, გარემოს 

გაჭუჭყიანება, ბიზნესის სამთავრობო რეგულირება და სხვა, 
მიზნად ისახავს იშვიათი რესურსების ეფუქტიან გამოყენებას. 

ჩეენი უშუალო მიზანია ვუპასუხოთ შემდეგ კითხვებს: (1) 
რამდენად ეფექტიანია ეკონომიკსის შესწავლა, ანუ როგორი შე- 

იძლება იყოს მისი შედეგები? (2) როგორ შევისწავლოთ ეკო- 

ნომიკსი, როგორია შესაბამისი მეთოდები? (3) როგორ პრობლე- 

შებს, შეზღუდვებს და მოულოდნელობებს შეიძლება წავაწყდეთ 

ეკონომიკსის შესწავლისას? 

ეკონომისტის ერა 

არის თუ არა ეკონომიკსი პრაქტიკული მეცნიერება? ღირს თუ არა 

შრომის დახარჯვა მის შესწავლაზე? ნახევარი საუკუნის წინ ჯონ მე- 
ინარდ კეინსმა (1883-1946) ჩვენი საუკუნის ყველაზე გავლელხიანმა ეკო- 
ნომისფმა მოგვცა დამაჯერებელი პასუხი ამ კითხვაზე. 

აეკონოშისტებისა და პოლიტიკურ მოაზროვნეთა იდეებს - როცა ისი- 

ნი მართლები არიან და როცა ცდებიან - გაცილებით მეტი მნიშვნელობა 

1. MიMციც ,1.M. 0608) #600M% ვ2M970C+#, თი0IL6MX6 M M6CMCI, M., 1978 გე. 
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აქვთ, ვიდრე ფიქრობენ. სინამდვილეში სწორედ ისინი წარმართავენ 

მსოფლიოს. პრაქტიკოსები რომლებსაც ინტელექტუალური ზეგავლენის 

მიდრეკილება არ გააჩნიათ, ჩვეულებრივ წარსულის რომელიმე ეკონო- 

მისტის მონები არიან.“! 
ჩვენი გონებისათვის ბრძოლაში მოქიშპე თანამედროვე მსოფლიოს 

იდეოლოგიები მნიშვნელოვანწილად ჩამოყალიბდნენ წარსულის უდიდე- 

სი ეკონომისტების აღამ სმიტის დავიდ რი, კარდოს, ჯონ სტიუარტ 

მილის, კარლ მარქსის და ჯონ შეინარდ კეინსის” შრომების გავლენით. 

მსოფლიო ლიდერებისათვის ეხლა ჩვეულებრივი საქმეა ეკონომისტები- 

სეული რჩევების თუ რეკომენდაციების მიღება ეკონომიკური პოლიტიკის 

პრობლემებზე; „პოლიტეკონომისტი ეხლა უმაღლეს სამთავრობო ორგა- 

ნოებში შედის მუდმივი ჯწუვრის სახით.““ აი, მაგალითი: აშშ-ს პრეზი- 

დენტი მუდმივად სარგებლობს თავისი ეკონომიკური კონსულტანტების 

რეკომენდაციებით. ეკონომიკურ პრობლემათა ფართო სპექტრი, რომელ- 

საც აწყდებიან პოლიტიკური ლიდერები და რომელთა მიხედვითაც მათ 

უნდა ჰქონდეთ დასაბუთებული პოზიციები, წარმოდგენილია აშშ-ს პრე- 

ზიდენტის „ყოველწლიურ ეკონომიკურ მოხსენებაში“. „უმუშევ- 

რობა და ინფლაცია, ეკონომიკური ზრდა და მწარმოებლურობა, დაბეგ- 

ვრა და სახელმწიფო ხარჯები, სიღატაკე და შემოსავლების დონის შე- 

ნარჩუნება, საგადასახადო ბალანსი და საერთაშორისო სავალუტო სის- 

ტემა, ურიიერთდამოკიდებულება მუშებსა და მმართველებს შორის, გა- 

რემოს გაჭუჭყიანება, დისკრიმინაცია, იმიგრაცია, კონკურენცია და ან- 

ტიტრესტული კანონმდებლობის დაცვა - აი იმ თემათა არასრული ჩა- 

მონათვალი, რომლებიც მოცემულია მოხსენებაში“. 

1. უოველი აშ სამი ნაშრომთაგანის” შკითხევლისთუვის ეუკონოპიკური აზრის 

განვითარების ისტორიაში ბრწყინეალე შესავალია. #იხი+ IIდხოითლ.. IC VიIძI>, 
იხივიიხსდლ. 6 (ხ 6ძ. MიV %იოძC 5:თიი 2იძ 5იხილ5(C, 1იC., 1986: 0>თ=ო§:C1 
I.Lსაწი)ძ. 1ხი #4ლი 0, (ხ6 LC0000015(. 5 (ხ Cძ Cჯაი2დი: 5Cი%, Lი-ლთ2ო 2ი9ძ 
Cილთივი”, 1986; L LC27 C2იLჭოსნხალ, 106 M2იC X L-ითითალი 3ძ დ 81თით#, 

C2I!IL: VVგძითიL(ს წახსიხის Cითდხპიდ, 1987 
2. V–V8I(CL VV. IICII6>C. MთიV #IM#Mთიით5§05 0” 00I(:C21 L-ითითიწ. MCი;- Vი0IXMC XV VV. 

Mილიილი Cითი2ი, 10C. 1967. ”. 14. აქედან სრულებითაც არ გამომდინარვობს როშ 

პოლიტიკური ლიდერები ფოველთვის კმაყოვილი არიან მიღებული რეკოშენდაციუბით. 
„ფხიზსელი ეკონომიკური შეცნიერება“ და „კარგი პოლიტიკა“ სინონიშვბი როდი არიან. 
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ეკონომიპსი სამოქალაქო საზოგადოების 

სამსასურში 

ზემოთ აღნიშნული ნიშნავს, რომ თუ ჩვენ გვინდა კარგად ინფორმი- 

რებული მოქალაქეები ვიყოთ, უნდა ვიცოდეთ ეკონიმიკსი. ყოველდღი- 
ური ცხოვრების კონკრეტულ პრობლემათა უმეტესობას მნიშვნელოვანი 

ეკონომიკური ასპექტები გააჩნია და ამომრჩეველთა სახით შეგვიძლია 

ზეგავლენა მოვახდინოთ ჩვენს პოლიტიკურ ლიდერთა გადაწყვეტილე- 
ბაზე, რომლებიც მიიღებიან ამ პრობლემათა გადაჭრის მიზნით. როგო- 

რია „დეფიციტი - ტყუპების“ - ფედერალური ბიუჯეტის დეფიციტისა 
და საგარეო ვაჭრობის ბალანსის დეფიციტის მიზეზები და შედეგები, 

რომელთა შესახებაც მუდმივად იტყობინებიან მასობრივი ინფორმაციის 

საშუალებები? რაზე მეტყველებენ უღიმღამო რეპორტაჟები უსახლკარო 

მაწანწალების შესახებ? რატომ მოხდა კრახი საფონდო ბირჟაზე 1957 წ. 

19 ოქტომბერს? როგორია ეკონომიკური მნიშვნელობა აქციის კურსის 
დრამატული დაცემისა? უფლება. მიეცეს თუ არა თავდამსხმელ-კორპო- 

რაციებს განახორციელონ ფირმათა აგრესიული ჩაყლაპვა? რატომ არაა 

სასურველი ინფლაცია? რა “შეიძლება გაკეთდეს უმუშევრობის შესამცი- 

რებლად? არიან თუ არა ადამანთა კეთილდღეობის უზრუნველყოფის 

არსებული პროგრამები ეფექტიანი და დასაბუთებული? გავაგრძელოთ 
თუ არა ფერმერთა სუბსიდირება? გარდავქმნათ თუ არა ამერიკული 

საგადასახადო სისტემა? მოახდინოს თუ არა ამერიკამ „რეინდუსტრი- 
ალიზაცია,“ რათა აღიდგინოს თავისი დომინირებული პოხიციები მსოფ- 

ლიო ვაჭრობასა და ფინანსებში? გახდა თუ არა სახოგადოებისათვის 

საავიაციო ტრანსპორტის, საავტომობილო გადაზიდვებისა და საბანკო 

საქმის დერეგულირება სიკეთე თუ ბოროტება? საჭიროა თუ არა კანო- 

ნით დადგენილი ხელფასის მინიმალური განაკვეთის გადიდება? რამდე- 

ნადაც მსგავს კითხვებზე პასუხები მნიშვნელოვანწილად ჩვენს მიერ 

არჩეული სახელმწიფო მოღვაწეებით განისაზღვრება, მათ პოზიციებში 

გარკვევა საარჩევნო კამპანიების მსვლელობაში ჩვენგან მოითხოვს ელე- 

მენტარულ წარმოდგენას ეკონომიკსის სფეროში. ზედმეტია იმაზე ლაპა- 
რაკი, რომ თვით პოლიტიკურ მოღვაწეთათვის განსაკუთრებით მნიშვნე- 

ლოვანია ამ მეცნიერების ღრმა ცოდნა.



ეკონომიკური მეცნიგრების პრინციპების 

ინდივიდუალური გამოქენება 

მრავალ გარემოებათა გამო ეკონომიკსი სასიცოცხლოდ აუცილებელი 

დისციპლინაა. მას პრაქტიკული მნიშვნელობა გააჩნია ბიზნესისათვის. 

ეკონომიკური სისტემის ფუნქციონირების საერთო ხასიათის გაგება სა- 

წარმეოს ხელმძღვანელს ეხმარება უკეთ განსაზღვროს თავისი სამეურნეო 

პოლიტიკა. ხელმძღვანელს, რომლისთვისაც ნათელია ინფლაციის მიზე- 

ზები და შედეგები, შეუძლია სხვებთან შედარებით უფრო გონივრული 

გადაწყვეტილება მიიღოს ინფლაციის პირობებში. და მართლაც, სულ 

უფრო მეტი ეკონომისტი აღმოჩნდება მსხვილ კორპორაციათა შტატიან 

პერსონალში. როგორია მათი ფუნქციები? - შეაგროგონ და განმარტონ 

ინფორმაცია, რომელთა საფუძველზე შეიძლება მიღებულ იქნას რაცი- 

ონალური მეუნეობრივი გადაწყვეტილებები. თავის მხრივ ეკონომიკსი 

ინდივიდს როგორც მომხმარებელს და მომუშავეს გარკვეულ წარმოდგე- 

ნას აძლევს იმის შესახებ თუ როგორია მისთვის საუკეთესო გადაწყვეტა 

საქონელთა ყიდვის და სამუშაოზე დაქირავების შესახებ. როგორ უნდა 
გადაწყვიტოს ადამიანმა რა იყიდოს და რა რაოდენობით?! როგორ გა- 

ემიჯნოს დოლარის მსყიდველობითი უნარის დაცემას, რაც თან ახლავს 

ინფლაციას? რომელი პროფესიები უკეთ ანაზღაურდება, რომლები ნაკ- 

ლებად ექვემდებარებიან უმუშევრობას? ამასთან, ადამიანს, რომელსაც 
ესმის, მაგალითად, კავშირი ბიუჯეტურ და სავაჭრო დეფიციტს შორის, 

ეო'თი მხრივ, და ფასიანი ქაღალდების (აქციების და ობლიგაციების) 

კურსს შორის მეორე მხრივ, შეუძლია უფრო დასაბუთებული გადაწყვე- 

ტილების მიღება პირადი ინვესტიციების თაობაზე. 

მაგრამ მკითხველი უნდა გავაფრთხილოთ, რომ ეკონომიკსი მიუხე- 

დავად მისი პრაქტიკული სარგებლიანობისა, წარმოადგენს უპირატესად 

აკადემიურ საგანს და არა ვიწროპროფესიულს. საბუღალტრო აღრიც- 
ხვის, სარეკლამო საქმის, კორპორაციათა დაფინანსებისა და მარკეტინ- 

გისაგან განსხავებით ეკონომიკსი არ წარმოადგენს მეცნიერებას პირველ 

რიგში იმის შესახებ, თუ „როგორ გაკეთდეს ფული.“ ეკონომიკსის ცოდ- 

ნა გვეხმარება, მაგალითად, საწარმოს ან პირადი ფინანსების მართვაში, 

მაგრამ ამაში როდია მისი მთავარი ამოცანა. ამ მეცნიერების პრობლე- 

1. ზოგიერთმა ეკონომისტი დაახასიათა როგორც ადამიანი .. რომელსაც საათის 

ძეწკვს ერთ ბოლოში ჩამოკიდებული აქეს ფი ბეტა კაპას (ეი კოლეჯის 

კურსდამთაგრებულთა საზოგადოების წევრის. მთარგმნელის შენიშვნა) ბრელოკი, 

ხოლო ძეწკვის ბოლოში საათი არაა.



მები ჩვეულებრივ შეისწავლება არა იჩდივიდუალური, არამედ სა- 

ზოგადოებრივი თვალსაზრისით. საქონელთა და მომსახურების წარმო- 

ება, გაცვლა და მოხმარება მასში განიხილება არა (კალკეული ადამი- 

ანის საბანკო ანგარიშის, არამედ მთლიანად სახოგადოების პოხიციები- 

დან. 

მეთოღდოლობია 

რაში მდგომარეობს ეკონომისტთა საქმიანობა?! რა მისნებს ისახავენ 

ისინი? რა მეთოდებს იყენებენ? წინამდებარე ნაშრომის დასახელება - 
„ეკონომიკსი : პრინციპები, პრობლემები და პოლიტიკა“ - შე- 

იცავს ლაკონურ პასუხს პირველ ორ კითხვაზე. ეკონომისტები აყალიბე- 

ბენ ეკოჩომიკურ პრინციპებს, რომლებიც სასარგებლოა პოლიტიკის 

შემუშავებისას, რაც მიზნად ისახავს ეკონომიკურ პრობლემათა გადაწ- 

ყვეტას. ეკონომისტთა მიერ გამოყენებული მეთოდები გამოსახულია 1-1 

ნახახზე. თავდაპირველად ეკონომისტი ავლენს ფაქტებს, რომელიც ეხე- 

ბა კონკრეტული ეკონომიკური პრობლემის განხილვას. ამ ამოცანას 

ზოგჯერ „აღწერილობით ანუ ემპირიულ ეკონომიკურ მეცნიერებას“ 

უწოდებენ (ბლოკი -1). ეკონომისტი ადგენს ასევე ეკონომიკურ პრინცი- 

პებს, ე.ი. განასოგადებს ინდივიდებისა და ინსტიტუტების რეალურ ქცე- 

ვას. ფაქტებისაგან პრინციპების გამოყვანას ეწოდება ეკონომიკური თე- 

ორია ანუ „ეკონომიკური ანალიზი“ (ბლოკი-2). 

როგორც 1-1 ნახახზხეა ნაჩვენები, ეკონომიკური ქცევის შესწავლაში 

ეკონომისტებს შეუძლიათ წინ წაიწიონ როგორც თეორიიდან ფაქტები- 

საკენ, ისე ფაქტებიდან თეორიისაკენ. უ'ფრო მკაცრად იგი ნიშნავს, რომ 

ეკონომისტები იყენებენ ინდუქციისა და დედუქციის მეთოდს. ინდუქცი- 
აში ჩვენ ვგულისხმობთ პრინციპებისა და ფაქტების ,„გამოკრისტალე- 

ბას“, ანუ გამოყვანას. აქ ჩვენ ვიწყებთ ფაქტების დაგროვებით, რომლე- 

ბიც შემდგომ სისტემატისდება და ანალიზდება იმნაირად, რომ შესაძ- 

ლებელი იყოს განზოგადების ან პრინციპის გამოყვანა. ინდუქცია მოძ- 

რაობს ფაქტებიდან თეორიისაკენ, კერძოდან 'ხხოგადისაკენ. 1-1 ნახაზზე 
ინდუქციური მეთოდი გამოსახულია მარცხენა ისრიო, რომელიც მიმარ- 

თულია ზევით 1-დან მე- 2 ბლოკისაკენ. 
ამრიგად, ეკონომისტები ხშირად წყვეტენ თავიანთ ამოცანას თეორი- 

ის დონიდან დაწყებით, ხოლო შემდგომ ამოწმებენ ან უარყოფენ მოცე- 
მულ თეორიას, ფაქტებით. ეს უკვე დედუქციური ანუ ჰიპოთესური 
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ეკონომიკური პოლიტიკა აკონტროლებს 
ეკონომიკურ ქცევას ან მის შედეგსან ზემოქმედებს 
მათზე 

    

  

2. პრინციპები ანუ თეორიები 
ეკონომიკური თეორია ავლენს ეკო–– : 

_ ნომიკური ქცევის, ზოგად პრინციპებს ) 

ეკონომიკური მეცნიერება ეწევა 
ფაქტების შეგროვებას, რომელიც 
მიეკუთვნება კონკრეტულ პრობლე- 
მასფ ან ეკონომიკის განსახღვრულ 
ასპექტს და პიპოთეზეპის ფაქტე- 
ბთან შეჯერებას თეორიის განმტკი 

ცებისათვის 

ნახ 1-I. კავშირი ფაქტებს, პრინციპებსა და პოლიფიკას შორის 
ეკონომიკსში. 

ნებისმიერი პრობლემის თუ წექტორის შესწავლისას ეკონომისტებმა უნდა გამოიყენონ ინ- 
დუქციის მესთსოდი, რომცაის დასმარებითაც ისინი აგროვებენ, სისტემატიზაციას ახდენენ და გა- 
ნაჭზოგადებენ ფაქტებს. პირიქით, დედუქციური მეთოდი გულისხმობს პიპოთესათა წამოყეჩე- 
ბას, რომლებიც წემდეგ შეჯერებულა უნდა იქნას ფაქტებთან ნებისეიერი ამ მეთოდის საფუ.1- 
ველსე მიღებული დასკვნები სასარგებლოა არა მხიაღოდ ეკონომიკური ქცევის ახსნისათეის, 
არამედ ასეყე ეკონომიკური პოლიტიკის შემუშავებისთვისაც. M 

1



მეთოდია. ამრიგად, ეკონომისტებს შეუძლიათ დაეყრდნონ შემთხვევით 

დაკვირვებას, გონებაჭვრეტით დასკვნებს, ლოგიკას ან ინტუიციას, რათა 

ჩამოყალიბდეს წინასწარი, შეუმოწმებელი პრინციპები, რომელსაც ჰი- 

პოთეზა ეწოდება. მაგალითად, „კაბინეტური ლოგიკით“ ხელმძღვანე- 

ლობით მათ შეუძლიათ ივარაუდონ, რომ მომხმარებლისათვის მიზანშე- 

წონილია უფრო მეტი პროდუქტების შეძენა მაშინ, როდესაც ფასი მათზე 

დაბალია და არა მაშინ, როცა ფასი მაღალია. ამ ჰიპოთეზის სისწორე 

შემდგომ უნდა შემოწმდეს შესაბამისი ფაქტების სისტემატური და მრა- 

ვალჯერადი შესწავლით. დედუქციური მეთოდი მიდის ზოგადიდან კერ- 

ძოსაკენ, თეორიიდან ფაქტებისაკენ. ეს მეთოდი გამოსახულია 1-1 ნახ.- 
ზე ისრით, რომელიც მიმართულია ქვემოთ მე-2 ბლოკიდან პირველისა- 

კენ. 
დედუქცია და ინდუქცია წარმოადგენენ კვლევის არა ერთიმეორი- 

სადმი დაპირისპირებულ, არამედ ურთიერთშემავსებელ მეთოდებს. დე- 

დუქციის მეთოდის მეშვეობით ჩამოყალიბებული პიპოთესები ეკონომის- 

ტებისათვის წარმოაღგენს ორიენ,,სოს ემპირიული მონაცემების შეგრო- 

გებისა და სისტემიზაციის დროს. თავის მხრივ, ფაქტების, რეალური 

სამყაროს შესახებ ცნობილი წარმოდგენა ერთობ მნიშვნელოვან ჰიპო- 

თეზათა ფორმირების წანამძღვარია. 

და ბოლოს, ზოგადი წარმოდგენა ეკონომიკური ქცევის შესახებ, რო- 

მელიც ყალიბდება ეკონომიკური პრინციპების საფუძველზე, შეიძლება 

შემდგომ გამოყენებულ იქნას პოლიტიკის ანუ ღონისძიებათა და გადაწ- 

ყვეტილებათა შესამუშავლებლად, რომლებიც უს. უნველყოფენ მოცე- 

მული პრობლემის გასწორებას ან აღმოფხერას. ამ უკანასკნელ პროცესს 

ზოგჯერ უწოდებენ „გამოყენებით ეკონომიკურ მეცნიერებას“ ანუ ეკო- 

ნომიკურ „პოლიტიკას“ (ბლოკი 3). 

ნახ. 1-1-ის ამოსავალ პოზიციად დატოვებით ეხლა დავიწყოთ ეკო- 

ნომისტების მიერ გამოყენებული მეთოდოლოგიის უფრო დაწვრილებითი 

გამოკვლევა. 

აღწერილობითი ეკონომიკური მეცნიერება 

ყველა მეცნიერება ემპირიულია. ეს ნიშნავს, რომ თითოეული მათ- 

განი ეყრდნობა ფაქტებს, ე.ი. ცნობილი მონაცემების ან განსახღვრულ 

მოვლენათა (ცვლილებებს, რომლებიც ექვემდებარება შემოწმებას. ფი- 

ზიკურ მეცნიერებებში გამოყენებული ფაქტობრივი მონაცემები უსულო 
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საგნებია. ეკონომიკსი კი როგორც საზოგადოებრივი მეცნიერება, "შეის- 

წავლის მატერიალური დოვლათისა და მომსახურების წარმოებით, გაც- 

ვლითა და მოხმარებით დაკავებული ინდივიდებისა და ინსტიტუტების 

ქცევას. 
ფაქტების შეგროვება შეიძლება უსასრულოდ რთული ამოცანა აღ- 

მოჩნდეს, რამდენადაც რეალური სამყარო აღსავსეა ურთიერდაკავშირე- 

ბული ფაქტების მირიადებით, ეკონომისტმა სიფრთხილე უნდა გამოიჩი- 

ნოს მათ შერჩევაში. პირველ რიგში ეკონომიკური ფაქტები უნდა გამო- 

იყოს არაეკონომიკურისაგან, ხოლო შემდგომ განისახღვროს, რომელი 

ეკონომიური ფაქტები “მიეკუთვნება და რომელი არა განსახილველ კონ- 
კრეტულ პრობლემას. მაგრამ შერჩევის ამ პროცესის დასრულების შექ- 

დეგაც კი მოცემული მოვლენისადმი მიკუთვნებული ფაქტები შეიძლება 

სხვადასხვანაირი და ურთიერთდაუკავშირებელი აღმოჩნდეს. 

ეკონომიკური თეორია 

ეკონომიკური თეორიის ანუ ანალიზის ამოცანა იმაშია, რომ სისტე- 

მაში მოიყვანოს, განსაზღვროს და განაზოგადოს ფაქტები. პრინციპებსა 

და თეორიებს - ეკონომიკური ანალიზის საბოლოო შედეგებს - წესრიგი 

შეაქვთ ფაქტების გროვაში მათი ურთიერთდაკავშირებით, მათ “შორის 
შესაბამისი ურთიერთკავშირის დადგენით და მათგან განსახღვრული 

განზოგადების გამოტანით. „თეორია ფაქტების გარეშე შეიძლება ცარი- 

ელი იყოს, მაგრამ ფაქტები თეორიის გარეშე უაზრობაა“. 

პრინციპები და თეორიები წარმოადგენენ შინაარსობრივ განზოგადე- 

ბას, რომლებიც დამყარებულია ფაქტების ანალიზზე, მაგრამ თავის 

მხრივ, ფაქტებიც ემსახურებიან უკვე დადგენილი პრინციპების სისწო- 

რის შემოწმებას. ფაქტები, ანუ ინდივიდებისა და ინსტიტუტების რეალუ- 

რი ქცევა საქონელთა და მომსახურების წარმოების, გაცვლისა და მოხ- 
მარების პროცესში დროთა განმავლობაში იცვლება. ამიტომ აუცილე- 

ბელია მუდამ ვადარებდეთ არსებულ პრინციპებსა და თეორიებს ცვა- 

ლებად ეკონომიკურ გარემოსთან. ეკონომიკურ იდეათა ისტორია ალღსავ- 

სეა ეკონომიკური ქცევის ოდესღაც სწორი განხოგადებებით, რომლებიც 

ძველდებიან მოვლენათა მსვლელობით. 

1. IIლCიიC(ჩხ L. ხის1ძ1ილ. სიიოითს1C ტი213515; MI0+000000M9105. 4(ხ 0ლძ. MიV- 

V0IX: LIIგოილL IL 0V, ნსხI15ხილ, 10Cლ0I60XL0ძ, 19606. გე. 5 
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ტერმინოლოგია. აქ უნდა ითქვას რამდენიმე სიტყვა ტერმინო- 
ლოგიის შესახებ. ეკონომისტები იყენებენ ისეთ ცნებებს, როგორიცაა 

„კანონები“, „პრინციპები“, „თეორიები“ და „მოდელები“. ყველა ეს 

ტერმინი არსებირად ერთსა ღა იგივეს ნიშნავს და სახელდობრ- ინდი- 

ვიდებისა და ინსტიტუტების ეკონომიკურ ქცევაში განსოგადებებსა და 

კონსტატაციას. ტერმინი „ეკონომიკური კანონი“ რამდენაღმე გვაბნევს, 

ვინაიდან იგი გულისხმობს სიზუსტის მაღალ ხარისხს, მისი გამოყენების 

საყოველთაობას და ზნეობრივ სამართლიანობასაც კი. შედარებით) უფ- 

რო ნაკლებად იგი ეხება ისეთ ტერმინს, როგორიცაა „პრინციპი“. 

ამასთან, ზოგიერთები ასოციაციით არასწორაღ უკავშირებენ ტერმინ 

„თეორიას“, კაბინეტურ სწავლულთა უნაყოფო ტვინის ჭელეტასა და 

ფანტასტიკურ წარმოდგენებს, რომლებიც მოწყვეტილია «ფაქტებისაგან 

და ჩვენი სამყაროს რეალობისაგან. მნიშვნელოვნად ასწორებს საქმეს 

ტერმინი „მოდელი". მოდელი-რეალობის გამარტივებული სურათია, აბ- 

სტრაქტული განზოგადებაა იმისა, თუ როგორია შესაბამის სტატიკურ 

მონაცემთა ნამდვილი ქცევა. წინამდებარე წიგნში ეს ოთხი ტერმინი 

გამოყენებული იქნება როგორც სინონიმები. რომელიმე კონკრეტული 

განხოგადებისაიივის ტერმინის შერჩევა აქ ნაკარნახევი იქნება მიზანშე- 

წონილობით ან ჩვევით. აი რატომაა რომ კავშირი პროდუქტის ფასსა და 

მის რაოდენობას შორის, რომელსაც მომხმარებლები ყიდულობენ, წო- 

დებული იქნება „მოთხოვნის“ კანონით და არა მოსთCხოვნის თეორიით ან 

პრინციპით, რამდენადაც უკვე ასეა მიღებული მისი აღნიშვნა. 

აუცილებელია კიდევ რამოდენიმე შენიშვნის გაკეთება ეკონომიკური 

პრინციპების ხასიათისა და წარმოშობის თაობაზე. 

ბანსობადებები. ეკონომიკური პრინციპები - განზოგადებებია, 

რომლებიც როგორც თვით ტერმინიდან გამომდინარეობს, თავის თავში 

შეიცავეჩ რამღენიმე არახუსტ რაოდენობრივ განსაზღვრებას. ეკონომი- 

კური ფაქტები ჩვეულებრივ განსხვავდებიან მრავალფეროვნებით: ერთი 

ინდივიდი და ინსტიტ'უტი მოქმედებს ასე, მეორენი კი სხვაგვარად. ამი- 

ტომ ეკონომიკური პრინციპები ხშირად ფორმულირდება საშუალო მო- 

ნაცემთა ან სტატიკურ ალბათობათა სახით. მაგალითად, როცა ეკონო- 

მისტები ლაპარაკობენ, რომ 1988 წ. საშუალო საოჯახო მეურნეობამ 
მიიღო 32 ათასი დოლარი “შემოსავალი, თვით ამით ისინი განახოგადე- 

ბეჩ. აქ იგულისხმება, რომ ზოგიერთმა მათგანმა გამოიმუშავა ამ თ.ან- 
ხახე გაცილებით მეტი, ხოლო მისმა მნიშვნელოვანმა ნაწილმა ბევრად 

ნაკლები. მიუხედავად ამისა, ეს განხოგადება მისი სწორად გამოყენე- 

ბისა ღა გააზრების შემთხვევაში შეიძლება შეიცავდეს ძალიან დიდ 

შინაარსს და ერთობ სასარგებლო აღმოჩნდეს. 
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ეკონომიკური განხოგადებანი ხშირად გამოიხატებიან ასევე ალბათო- 

ბათა ფორმით. ვიქვათ, მკვლევარს “რ მეუძლია ივარაუდოს 95 %. -ის 

ალბათობით, რომ საშემოსავლო გადასახადის 1 დოლარით შემცირება 

გამოიწვევს სამომხმარებლო ხარჯების 92 ცენტით გადიდებას. 
დაშვება „სხვა თანაბარ პირობებში“: სხვა მეცნიერთა 

მსგავსად, ეკონომისტები თავიანთ განსოგადებათა აგებაში იყეჩებენ 

დაშვებას, C0(05 ხიოხსაზ, ანუ „სხვა თანაბარ პირობებში“. სხვა 

სიტყვებით, ისინი უშვებენ, რომ სხვა ყველა (ვლადი, იმათი გამოკლე- 

ბით, რომლებსაც ისინი მოცემულ მომენტფ“მი იხილავენ უ(კვლელი რჩება. 

ასეთი მეთოდი ამარტივებს აჩალიხის პროცესს საკვლევი კავშირის გა- 

მოცალკევების გზით. ვაჩვენოთ. ეს შემდეგ მაგალითზე: X პროდუქტის 

ფასსა და ამ პროდუქტის ნაყიდ რაოდენობას შორის კავშირის ახსნისას 

განსაკუთრებით, მნიშვნელოვანია დავუშვათ, რომ ყველა «ვაქტორთა შო- 

რის, რომელთაც შეუძლიათ ზეგავლენა მოახღინონ X პროდუქტის ნა- 

ყიდ რაოდენობასე (ვთქვათ, X -ის ფასი, სხვა საქოჩელთა ფასი, მომ- 

ხმარებელისა შემოსავლები და გემოვიება), მხოლოდ X-ის ფასი იცვლე- 

ბა. ამასთაჩ, ეკონომისტს შეუძლია თავისი ყურადღება გაამახვილოს 

მიმარიებასე „X-ის ფასი - X-ის შესყიდვა“, სხვა (კვლადების ზეგავ- 

ლენის უგულებელყოვით. 
საბუნებისმეტყველო მეცნიერებებში, ჩვეულებრივ, შესაძლებელია 

საკონტროლო ექსპერიმენტის ჩატარება, რიმლის დროსაც „ყველა სხვა 

პირობა“ ნამდვილად უცვლელი, აჩ პრაქტიკულაღლ “უცვლელი რჩება. 
ამრიგად. ორ ცვლადს შორის სავარაუდო კავშირის მკვლევარს შეუძლია 

დიდი სიზუსტით, ემპირიულად შეამოწმოს. მაგრამ ეკონომიკსი ლაბორა- 

ტორიული მეცნიერება როდია. ეკონომისტის მიერ განხორციელებული 

ემპირიული შემოწმების პროცესი ემყარება ეკონომიკის რეალური ფუნ- 

ქციონირების მსვლელობაში წარმოშობილ „რეალური სამყაროს“ მონა- 

ცემებს.. ამ საკმაოდ ქაოსურ გარემოში „სხვა პირობები“ იცვლება. ყი- 
უხედავად „სხვა პირობების“ თანასწორობის შენარჩუნების ერთობ რთუ- 

ლი სტატისტიკური მეთოდების გაჩვითარებისა, ისინი ჯერ კიდევ სრულ- 

ყოფილი როდია. ამის შედეგად, ეკონომიკური პრინციპები, რომლები 

პრაქტიკაში ინერგება ნაკლებ მკაცრი და ზუსტია, ვიდრე ლაბორატო- 

რიულ მეცნიერებათა პრინეიპები. 

აბსრრაქციები. ეკონომიკური პრინციჰები და თეორიები გარდუვა- 

ლად აღმოჩნდებიან აბსტრაქციები. ისინი არ ასახაცენ რეალური სინამ- 

ღვილის ყველა ფერებს საჭირო ფაქტების შეგროვებისას. თვვიო არაეკო- 
ნომიკური და საქმესთან დაუკავშირებელი ფაქტების დახარისხების პრო- 

ცესი უკვე გულისხმობს რეალობისაგან აბსტრაჰირებას. საჰVუხაროდ, 
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ეკონომიკური თეორიის აბსტრაქტული ხასიათი უბიძგებს უცოდინარ 

ადამიანებს ეს თეორია შეაფასონ როგორც არაპრაქტიკული და არარე- 

ალური. მაგრამ ეს ნონსენსია! სინამდვილეში ეკონომიკური თეორიები 

პრაქტიკულია სწორედ იმიტომ,რომ ისინი აბსტრაქციებს წარმოადგენენ. 
რეალობის სამყარო ერითჯიბ რთ'ული და არეულ-დარეულია, რომ მშეიძ- 

ლებოდეს იგი წარმოვიდგინოთ მკაცრად მოწესრიგებულად. ეკონომის- 

ტები თავიანთ თეორიებს აგებენ ფაქტების ქაოსურ გროვაში ახრის 

აღმოჩენის მიზნით, რომელიც ჯწინააღმდეგ შემთხვევაში დაგვაბნევდა და 

არავითარ სარგებელობას არ მოგვიტანდა, ე.ი. ფაქტების უფრო მისაღებ, 

რაციონალურ ფორმაში მოყვანის მიზნით. ამრიგად, განხოგადება ნიშ- 

ნავს აბსტრაპირებას ანუ წინასწარ მოფიქრებულად გამარტივებას; გან- 

ზოგადებას ეკონომიკაში პრაქტიკული მნიშვნელობა აქვს, ამიტომ ასეთი 
მნიშვნელობა თვით აბსტაქციასაც გააჩნია. ეკონომიკური თეორია - მო- 

დელია, ეკონომიკის რომელიმე სექტორის გამარტივებული სურათი ანუ 

სქემაა. ასეთი მოდელი საშუალებას გვაძლევს უკეთ გავიგოთ სინამდვი- 

ლე სწორედ იმიტომ, რომ იგი უგულებელყოფს სინამდვილის თავგზის 

ამბნევ წვრილმანებს. და ბოლოს, თეორიები - კარგი თეორიები - ეყ- 

რდნობიან ფაქტებს და ამიტომ ისინი რეალურნი არიან. თეორიები, 

რომლები/კ არ ეთანხმებიან ფაქტებს, უბრალოდ ცუდი თეორიებია. 

მაპროეკონომიპა და მიპროეკონომიკა. არსებობს ანალი- 
ზის სრულიად სხვაღასხვა დონე, რომელთა საფუძველზე ეკონომისტს 

შეუძლია გამოიყვანოს კანონები, რომლებიც ეხება ეკონომიკურ ქცევას. 

მაკროეკონომიკური ანალიზის დონე შეეხება ან ეკონომიკას რო- 

გორც მთელს, ან მის ისეთ ძირითად ქვეგანყოფილებას ან აგრეგირე- 

ბულ მაჩვენებლებს (აგრეგატებს), როგორიცაა სამთავრობო სექტორი, 

საოჯახო მეურნეობა და კერძო სექტორი. აგრეგატი - სპეციფიკურ ერ- 

თეულთა ერთობლიობაა, რომელიც განიხილება ისე, როგორც ისინი 

შეადგენენ ერთ ერთეულს. ჩვენ შმეგვიძლია მოხერხებულად ჩავთვა- 

ლოთ, გავაერთიანოთ, ამერიკის ეკონომიკის 18 მლნ. კერძო საწარმო და 

განვიხილოთ ისინი როგორც ერთი გიგანტური ერთეული. აგრეგატების 

შესწავლით მაკროეკონომიკა ცდილობს წარმოადგინოს ეკონომიკის 

სტრუქტურის და მთლიანად ეკონომიკის შემადგენელ მსხვილ აგრეგა- 

ტებს შორის კავშირების საერთო სურათი ანუ საერთო სქემა.აქ ყურად- 

ღება არ ექცევა კონკრეტულ ერთეულებს, რომლებიც სხვადასხვა აგ- 

რეგატებს ქმნიან. ამიტომ გასაკვირი როდია, რომ სხვადასხვა ეკონოში- 

კურ პრობლემათა მაკროეკონომიკური გამოკვლევა მოიცავს ისეთ სიდი- 

დეთა ანალიზს, როგორიცაა პროდუქციის საერთო მოცულობა, დასაქ- 

მების საერთო დონე, შემოსავლის საერთო მოცულობა, ხარჯების სა- 
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ერთო მოცულობა, ფასების საერთო დონე და ა.შ. მოკლედ რომ ვთქვათ, 
მაკროეკონომიკა სწავლობს არა ხეებს, არამედ ტყეს. იგი გვაძლევს 

ეკონომიკის ზოგად დახასიათებას. 
მეორე მხრივ, მიკროეკონომიკურ ანალიზს საქმე აქვს კონკრე- 

ტულ ეკონომიკურ ერთეულებთან, ამ ინდივიდუალურ ერთეულთა ქცე- 

ვის დეტალური შესწავლით. როცა ეკონომისტი მიმართავს ანალიზის 
ასეთ დონეს, იგი, ხატოვნად რომ ვთქვათ, ეკონომიკურ ერთეულს ანუ 
ეკონომიკის ძალზე მცირე ნაწილს ათავსებს მიკროსკოპის ქვეშ და დე- 

ტალურად შეისწავლის მისი ფუნქციონირების ასპექტებს. აქ ჩვენ ვიყე- 
ნებთ ტერმინებს: ცალკეული დარგი, ფირმა ან საოჯახო მეურნეობა - 

და ყურადღებას ვამახვილებთ ისეთ სიდიდეებზე, როგორიცაა წარმოება 

ან კონკრეტული პროდუქტის ფასი, მუშათა რაოდენობა ერთ ფირმაში, 

ცალკეული ფირმის ან საოჯახო მეურნეობის ამონაგები ან შემოსავალი, 

მოცემული ფირმის ან ოჯახის ხარჯები და ა.შ. მიკროეკონომიკაში ჩვენ 

შევისწავლით უკვე არა ტყეს, არამედ ხეებს. მიკროეკონომიკური ანა- 

ლიზი საჭიროა იმისათვის, რომ ყველაზე ახლოდან დავინახოთ ჩვენი 

ეკონომიკური სისტემის ძალზე სპეციფიკური კომპონენტები. 

მაკროეკონომიკისა და მიკროეკონომიკის გამოყოფა ისე არ უნდა გა- 

ვიგოთ თითქოს ეკონომიკური მეცნიერების საგანი ასე მკვეთრად გაყო- 

ფილია ცალკეულ განყოფილებებად, რომ მისი ნებისმიერი თემა შეიძ- 

ლება მივაკუთვნოთ ან მიკროს ან მაკროს; ეკონომიკსის მრავალი თემა, 

განყოფილება შედის ორივე მათგანში და სინამდვილეში უკანასკნელ 

წლებში ანალიზის მნიშვნელოვან სფეროებში მოხდა მაკრო და მიკრო- 

ეკონომიკის შერწყმა. მაგალითად, თუ 15-20 წლის წინ უმუშევრობა 
განიხილებოდა როგორც “უპირატესად მაკროეკონომიკური პრობლემა 

C,უმუშევრობა დამოკიდებულია ერთობლივ დანახარჯებზე), ეხლა ეკო- 

ნომისტები აღიარებენ, რომ უმუშევრობის დონის განსაზღვრისას მთავა- 

რი მნიშვნელობა ენიჭება ასევე ინდივიდუალურ მუშათა გადაწყვეტი- 

ლებას, გამოძებნონ თავიანთთვის სხვა სამუშაო და კონკრეტული სასა- 

ქონლო ბაზრისა და სამუშაო ძალის ბაზრის ფუნქციონირების წესი. 

ბგრაფიკული გამოსახვა. ამ წიგნში წარმოდგენილი მრავალი 

მოდელი და პრინციპი გამოსახული იქნება გრაფიკულად. ჩვენ დაბეჯი- 

თებით ვთხოვთ იმ მკითხველებს, რომელთაც სურთ აღიდგინონ თავიან- 

თი ცოდნა გრაფიკების შედგენის სფეროში და ზოგიერთი სხვა რაოდე- 

ნობრივი კავშირების გამოკვლევაში, გაეცნონ ამ თავის დანართს.



ეკონომიკური პოლიბიკის ლწასაბუთება: 

პოზიტიური და ნორმატიული ეკონომიკსი 

1-1 ნახ. ზე ფაქტებისა და პრინციპების დონიდან (ბლოკი 1 და 2) 

ეკონომიკური პოლიტიკის (ბლოკი 3) დასაბუთების დონეზე გადასვლით, 
ჩვენ მკვეთრ ნახტომს ვაკეთებთ პოზიტიური ეკონომიკსიდან ნორმატი- 

'ულისაკენ. 
პოზიტიურ ეკონომიკსს საქმე აქვს ფაქტებთან (უკვე შეგროვე- 

ბულთან და თეორიის დონეზე გადასულთან) და თავისუფალია სუბიექ- 

ტური შეფასებითი დასკვნებისაგან. პოზიტიური ეკონომიკსი ცდილობს 

ჩამოაყალიბოს მეცნიერული წარმოდგენები ეკონომიკური ქცევის შესა- 

ხებ. ამის საპირისპიროდ ნორმატიული ეკონომიკსი განასახიერებს 

ადამიანთა შეფასებით მსჯელობებს (დასკვნებს იმის თაობაზე, თუ რო- 

გორი უნდა იყოს ეკონომიკა ან რომელი კონკრეტული პოლიტიკური 

აქცია უნდა იქნეს რეკომენდებული, განსაზღვრულ ეკონომიკურ თეორი- 
აზე ან განსაზღვრულ ეკონომიკურ ურთიერთობებზე დაყრდნობით). 

მარტივად რომ ვთქვათ, პოზიტიური ეკონომიკსი შეისწავლის იმას, 

რაც არის, მაშინ როცა ნორმატიული ეკონომიკსი გამოხატავს სუბიექ- 

ტურ წარმოდგენებს იმის შესახებ, რა უნდა იყოს. პიზიტიური ეკონო- 

მიკსი შეისწავლის ეკონომიკის ფაქტობრივ მდგომარეობას; ნორმატიულ 

ეკონომიკსს კი უწევს განსაზღვროს: ეკონომიკის რომელი კონკრეტული 

პირობები ან ასპექტებია სასურველი ან არასასურველი. ავილოთ ასეთი 

მაგალითი. პოზიტიური მტკიცება: „უმუშევრობა შეადგენს სამუშაო ძა- 

ლის 7 % “. ნორმატიული მტკიცება:„უმუშევრობა უნდა შემცირდეს“. 
მეორე პოზიტიური ფაქტობრივი მტკიცება: „სხვა თანაბარ პირობებში, 

თუ სწავლის ქირა გაიზრდება, აბიტურიენტთა რიცხვი უნივერსიტეტში 
შემცირდება“. ნორმატიული მტკიცება ამავე თემაზე ასე გამოიყურება: 

„სწავლის ქირა უნივერსიტეტში უნდა შემცირდეს, რათა მეტმა სტუდენ- 

ტმა შესძლოს განათლების მიღება“. და მართლაც, როგორც კი წინადა- 

დებაში წარმოიშობიან სიტყვები „როგორც უნდა იყოს“, ან „უნდა მოხ- 

დეს“, შეიძლება დასაბუთებულად ვივარაუდოთ, რომ თქვენს წინაშეა 

ნორმატიული მტკიცება. 

უნდა აღინიშნოს, რომ ეკონომისტებს შორის აშკარა უთანხმოებათა 

უმეტესი ნაწილი დაკავშირებულია ნორმატიულ მიდგომასთან, მსჯელო- 

ბაზე დაფუძნებულ პოლიტიკასთან. შემდგომში ჩვენ დავინახავთ, რომ 
სხვადასხვა ეკონომისტები აყენებენ და იცავენ ეკონომიკისა და მისი 

შემადგენელი ელემენტების სხვადასხვა თეორიებს თუ მოდელებს. მაგ- 
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რამ ყველაზე უფრო მეტი უთანხმოებანი ასახავენ განსხვავებულ აზრებს 

ან შეფასებით მსჯელობებს იმის თაობაზე, თუ როგორი უნდა იყოს 

ჩვენი სახოგადოება. მაგალითად, გაცილებით მეტი თანხმობა არსებობს 

იმის თაობაზედ, თუ ფაქტობრივად როგორ ნაწილდება შემოსავალი, 

ვიდრე იმაზე, თუ როგორ უნდა განაწილდეს იგი. მთავარია, ხაზი გა- 

ესვას იმ გარემოებას, რომ შეფასებითი მსჯელობები ან ნორმატიული 

მტკიცებები წარმოიშობიან ეკონომიკური პოლიტიკის დასაბუთების დო- 

ნეზე. 

ეკონომიკური პოლიტიკის სწორი დასაბუთება უნდა დაეყრდნოს ეკო- 

ნომიკურ პრინციპებს. მაგალითად, ერთ-ერთი თითქმის საყოველთაოდ 

მიღებული პრინციპი მოწმობს, რომ განსახღვრულ ფარგლებში არსე- 

ბობს პირდაპირ კავშირი ქვეყანაში დანახარჯთა საერთო მოცულობასა 

და დასაქმების დონეს შორის. „როდესაც დანახარჯების საერთო მოცუ- 

ლობა მცირდება, მაღლდება დასაქმების დონეც“. ეს პრინციპი მთავრო- 

აას. ფასდაუდებელ სამსახურს «უწევს მისი ეკონომიკური პოლიტიკის 

განსაზღვრისას. მაგალითად, როდესაც სამთავრობო ეკონომისტები შე- 

ამჩნევენ, რომ არსებული სტატისტიკა მოწმობს დანახარჯების საერთო 

მოცულობის ფაქტობრივ შემცირებაზე, აღნიშნული პრინციპი საშუალე- 

ბას მისცემს მათ იწინასწარმეტყველონ არასასურველი უმუშევრობის 

წარმოშობა. ასეთ მოსალოდნელ შედეგზე ინფორმირებულ სახელმწიფო 

თანამდებობის პირებს უკვე შეუძლიათ აამოქმედონ განსახღვრული სა- 

ხელმწიფო პოლიტიკა, რომელიც მიმართულია დანახარჯების საერთო 

მოცულობის გადიდებისაკენ და მოსალოდნელი უმუშევრობის დონის 

თავიდან აცილების თუ შემცირებისაკენ. მოკლედ რომ ვთქვათ, ეფექ- 

ტიანი ხელმძღვანელობისათვის ჩვენ უნდა შეგვეძლოს წინასწარმეტყვე- 

ლება. ეკონომიკური პრინციპები გვეხმარებიან შესაძლო გავხადოთ ისე- 

თი წინასწარმეტყველება, რაც გონივრული ეკონომიკური პოლიტიკის 

საფუძველია. 
ეკონომიკური მიზნები. აქ მთავარია აღვნიშნოთ და გავიაზ- 

როთ მთელი რიგი ეკონომიკური მიზნები ან შეფასებითი მსჯელობე- 

ბი, რომლებიც ფართოდ, თუმცა არა ყველას მიერ არის აღიარებული 

ჩვენს საზოგადოებაში, და არსებითად, მრავალ სხვა საზოგადოებაშიც. 

ეს მიზნები შეიძლება მოკლედ ჩამოვაყალიბოთ შემდეგნაირად: 

1. ეკონომიკური ზრდა. სასურველია უზრუნველვყოთ საქონელ- 
თა და მომსახურების დიდი რაოდენობისა და უკეთესი ხარისხის წარმო- 

ება, ხოლო უფრო მარტივად რომ ვთქვათ, ცხოვრების მაღალი დონე. 

2. სრული დასაქმება. შესაფერისი საქმიანობით უნდა უზრუნ- 
ველვყოთ ყველა, გისაც სურს და შეუძლია მუშაობა. 
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3. ეკონომიკური ეფექტიანობა. ჩვენ გვინდა მაქსიმალური 
უკუგების მიღება დანახარჯთა მინიმუმის პირობებში, არსებული შეზ- 

ღუდული წარმოებითი რესურსებისაგან. 

4. ფასების სტაბილური დონე. თავი უნდა ავარიდოთ ფასების 
საერთო დონის მნიშვნელოვან გადიდებას ან შემცირებას, ანუ ინფლა- 

ციას და დეფლაციას. 

5. ეკონომიკური თავისუფლება. საწარმოთა ხელმძღვანელე- 

ბი, მუშები და მომხმარებლები თავიანთ ეკონომიკურ საქმიანობაში 

მთლიანად თავისუფალი უნდა იყვნენ. 

6.შემოსავლების სამართლიანი განაწილება. მოქალაქეთა 
არც ერთი ჯგუფი არ უნდა ცხოვრობდეს უკიდურეს სიღარიბეში, მაშინ 

როცა სხვები ფუფუნებაში ცხოვრობენ. 

7. ეკონომიკური უზრუნველქოშა. უზრუნველყოფილი უნდა 
იყოს ქრონიკულ ავადმყოფთა, შრომისუუნაროთა, ღრმად მოხუცებულთა 

და სხვა კმაყოფაზე მყოფთა არსებობა. 

8. სავაჭრო ბალანსი. ჩვენ ვცდილობთ შევინარჩუნოთ გონივრუ- 
ლი ბალანსი საერთაშორისო ვაჭრობასა და საერთაშორისო საფინანსო 
გარიგებებში. 

აღიარებულ მიზანთა! ეს ჩამონათვალი ქმნის რიგ არსებით კითხვათა 

დასმის საფუძველს. ჯერ ერთი, უნდა აღვნიშნოთ, რომ ძირითად ეკო- 

ნომიკურ მიხანთა ეს, თუ ნებისმიერი სხვა განსაზღვრა აუცილებლად 

მოითხოვს მათ განმარტებას. როგორია ფასების დონის ,,მნიშვნელოვანი“ 

ცვლილებები“, რა არის ეკონომიკური თავისუფლების ,მაღალი ხარის- 

ხი“, რა არის შემოსავლების „სამართლიანი“ განაწილება? თუმცა უმ- 
რავლესობა მზადაა დაეთანხმოს ზემოთ მოტანილ მიზნებსა და მათ 

საერთო ფორმულირებას, ჩვენ შესაძლოა, ამასთან, არსებითად გავემიჯ- 

ნოთ მათ კონკრეტულ განმარტებათა მოსაზრებებში, და მაშასადამე, ამ 
მიზანთა მიღწევის სპეციფიკურ პოლიტიკურ პროგრამათა თაობაზეც. 

ყურადღებას იპყრობს ის გარემოებაც, რომ თუ 1-4 და მე - 8 მიზნები 

ზუსტ გაზომვას ექვემდებარებიან, მე - 5 და მე - 7 მიზანთა რაოდე- 

ნობრივი გაზომვის შესაძლებლობა უეჭველად წარმოშობს მათი ზუსტი 
მნიშვნელობის შესახებ აზრთა სხვადასხვაობას. 

მეორე, ზოგიერთი ამ მიზანთაგანი ურთიერთშემავსებადია იმ გაგე- 

ბით, რომ ერთ-ერთი მათგანის მიღწევით სხვა მიზნები ასევე შეიძლება 

L. აქვე შეიძლებოდა დაგვემატებინა სხვა მიზნებიც. მაგალითად, ხშირად აყენებენ 
გარემოს გაუმჯობესების მიზანს. 
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განხორციელდეს. მაგალითად, სრული დასაქმების მიღწევა (მეორე მი- 

ზანი) აშკარად ნიშნავს უმუშევრობის ანუ დაბალი შემოსავლების ძი- 

რითადი მიზნის (მე - 6 მიზანი) და ეკონომიკური არაუზრუნველყოფი- 
ლობის ( მე - 7 მიზანი) ლიკვიდაციას. გარდა ამისა, 1- ლი და მე - 6 
მიზნების ანალიზს მივყევართ აღიარებულ დასკვნამდე, რომ სოციოპო- 

ლიტიკური დაძაბულობა, რომელსაც “შეუძლია გამოიწვიოს მკვეთრი 
უთანასწორობა შემოსაგლების განაწილებაში, ეკონომიკური ზრდის 

კვალობაზე შემოსავლების უმეტესი ნაწილის აბსოლუტური გადიდების 

გამო სუსტდება. 

მესამე, ზოგიერთი მიზანი შეიძლება ეწინააღმდეგებოდეს ერთი მე- 

ორეს ან გამორიცხავდეს ერთმანეთს. ზოგიერთი ეკონომისტი ამტკიცებს, 

რომ ის ძალები, რომლებიც ხელს “უწყობს ეკონომიკური “ზრდის და 

სრული დასაქმების მიღწევას, შესაძლოა ისეთი აღმოჩნდეს, რომელიც 

ინფლაციას წარმოშობს, სინამდვილეში უკანასკნელ წლებში ეკონომი- 

კურ გამოკვლევათა და დისკუსიათა ყურადღების ცენტრში აღმოჩნდა 

წინააღმდეგობა მე-2 და მე-4 მიზნებს შორის. შესაძლოა ასევე ერთმა- 

ნეთს ეწინააღმდეგებოდეს 1- ლი და მე - 6 მიზნები. ზოგიერთი ეკონო- 

მისტი აღნიშნავს, რომ შემოსავლების განაწილებაში უფრო მეტი სამარ- 

თლიანობის განხორციელებამ შესაძლოა შეასუსტოს შრომის, ინვენსტი- 

რების, ტექნიკური პროგრესის და მეწარმეობის რისკის სტიმულები, ანუ 

შეასუსტოს სწორედ იმ ფაქტორთა მოქმედება, რომლებიც ხელს უწყო- 
ბენ სწრაფ ეკონომიკურ ზრდას. ისინი აყენებენ არგუმენტებს, რომ მთავ- 

რობა ცდილობს გამოათანაბროს შემოსავლების განაწილება ერთობ დი- 

დი გადასახადების შემოღებით მაღალშემოსავლიან პირებზე და დაბალ- 

შემოსავლიან პირებზე მისი გადაცემით. მაღალშემოსავლიანი ადამიანი- 

სათვის სტიმულები სუსტდება იმით, რომ ასეთი დაბეგვრა ამცირებს 

მაღალი შემოსავლის ნაყოფით სარგებლობის შესაძლებლობას. ხოლო 

მცირეშემოსავლიან ადამიანს ნაკლები სტიმული გააჩნია შრომისა და 

რაიმე მეწარმშეობითი საქმიანობის დაწყებისა, როდესაც მთავრობა მზა- 

დაა მისი სუბსიდირებისათვის. მოვიტანოთ მაგალითი საერთაშორისო 

სფეროდან. ცენტრალიზებული დაგეგმვის საფუძველზე სსრკ-მ. შეძლო 

უმუშევრობის ლიკვიდირება, რის შედეგადაც მუშის დაუცველობის ეს 

წყარო თითქმის გაქრა. მაგრამ სამუშაოს დაკარგვის შიშის გაქრობით 
საბჭოთა მუშებმა, საკმაოდ უდიერად იწყეს შესასრულებელი სამუშა- 
ოსადმი დამოკიდებულება, და ამიტომ შრომის მწარმოებლურობა და 

წარმოების ეფექტიანობაც იქ ძალზე დაბალია. სახეზეა წინააღმდეგობა 
მე - 7 (ეკონომიკური უზრუნველყოფა) და 1 მიზანს შორის (მუშათა 
მწარმოებლურობის ზრდა). 
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ამას მივყევართ მე-4 დასკვნამდე. როდესაც ძირითადი მიზნები წი- 

ნააღმდეგობაში მოდიან ერთმანეთთან, სახოგადოება იძულებულია შე- 

იმუშაოს იმ ამოცანების განხორციელების პრიორიტეტების სისტემა, რო- 

მელსაც იგი მიზნად ისახავს. ვაჩვენოთ იგი შემდეგ მაგალითზე: თუ 

ისეთი მიზნები, როგორიცაა სრული დასაქმება და ფასების სტაბილური 

დონე რაღაც ზომით ერთმანეთს გამორიცხავენ, ანუ სრულ დასაქმებას 
თან ახლავს გარკვეული ინფლაცია, ხოლო ფასების სტაბილური დონე 

იწვევს გარკვეულ უმუშევრობას, საზოგადოებამ უნდა გადაწყვიტოს, ამ 

მიზნებიდან თუ რომელს ჩათვლის იგი შედარებით უფრო მნიშვნელოვ- 

ნად. დავუშვათ, რომ უნდა ავირჩიოთ ორ ვარიანტს შორის, ვთქვათ 

ერთი მხრივ ფასების 7 % -ით გადიდებასა, რომელსაც თან ახლავს 

სრული დასაქმება, და ფასების სავსებით სტაბილურ დონეს შორის, 8 
# - იანი უმუშევრობით, მეორე მხრივ. რომელი ვარიანტია უკეთესი? 

ან როგორ მივუდგეთ კომპრომისულ მიზანს, ვთქვათ ფასების წლიური 

4 % -– იანი ზრდისა და უმუშევრობის 6 % - იანი დონის ფორმით? აქ 
ფართო ასპარეზი იქმნება უთანხმოებისათვის. 

ეკონომიკური პოლიტიკის შემუშავება. ჩვენი საზოგადო- 
ებისათვის ეკონომიკური მიზნების მიღწევის კონკრეტული პროგრამის 

შემუშავება ერთობ რთული საქმეა. მოკლედ განვიხილოთ ასეთი პოლი- 

ტიკის შემუშავების ძირითადი ეტაპები. 

1. პირველი ნაბიჯი ისაა რომ მკაფიოდ განვსაზღვროთ მიზნები. თუ 

ჩვენ ვამტკიცებთ, რომ გვაქვს „სრული დასაქმება“, ნიშნავს თუ არა ეს 

რომ ყოველ ადამიანს 16-დან 65 წლამდე აქვს სამუშაო? თუ იგი 
მხოლოდ იმას ნიშნავს, რომ ყველას, ვისაც მუშაობა უნდა, აქვს სამუ- 

შაო? საჭიროა თუ არა დავუშვათ უმუშევრობის რაღაც „ნორმალური“ 

დონე, რომელიც არსებობს მუშების მიერ თავისი სამუშაო ადგილის 

ნებაყოფილობით გამოცვლის შედეგად? 
2. შემდგომ უნდა განისაზლვროს მიზნის მიღწევის ალტერნატიული 

პროგრამების შესაძლო შედეგები. ეს მოითხოვს ყოველი ალტერნატი- 

ული პროგრამის მკაფიო წარმოდგენას ეკონომიკური შედეგების, სარ- 
გებლიანობის დანახარჯებისს და აპოლიტიკური განხორციელების 

თვალსაზრისით. მაგალითად, თანამედროვე პერიოდში ეკონომისტები 

განიხილავენ ფისკალური (რომელიც დაკავშირებულია სამთავრობო პო- 

ლიტიკაში დანახარჯებისა და დაბეგვრის ცვლილებებთან) და მონეტა- 

რული პოლიტიკის (რომელიც იწვევს ფულადი მასის ცვლილებას) შე- 
ფარდებით ღირსებებსა და ნაკლოვანებებს სრული დასაქმების მიღწევი- 
სა და შენარჩუნების ალტერნატიული საშუალების სახით. 
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3. ჩვენ ვალდებული ვართ როგორც ჩვენთვის, ისე მომავალი თაობი- 

სათვის შევისწავლოთ მსგავს პროგრამათა რეალიზაციის წარსული გა- 

მოცდილება და შევაფასოთ მათი ეფექტიანობა; მხოლოდ ასეთი შეფა- 

სებით “შეიძლება ვივარაუდოთ პოლიტიკის შედეგიანობის გადიდება. 

გამოიწვია თუ არა დაბეგვრის პოლიტიკის ან მიმოქცევაში ფულის 

მასის შეცვლამ დასაქმების დონის თავდაპირველად ნავარაუდევი შეც- 

ვლა? გამოიწვია თუ არა ცალკეული დარგის დერეგულირებამ (მაგა- 

ლითად, ავიაგადაზიდვების) ნავარაუდევი ხელსაყრელი შედეგები? თუ 

არა, რატომ? 

ხავანბები ჩვეულებრივი შებნებისათვის 

აქამდე ჩვენ ვიხილავდით ეკონომისტების მიერ გამოყენებულ კვლე- 

ვის მეთოდებს ცნობილი სიძნელეებისა და მოულოდნელობების გვერდის 

ავლით, რომლებიც ხშირად გვხვდება ადამიანთა გზაზე, რომლებიც 

ცდილობენ ეკონომიკური პრობლემები განსაზღვრონ ჩვეულებრივი შეგ- 

ნების პოზიციებიდან. ახლა წარმოვიდგინოთ შემდეგი დაბრკოლებები, 

რომლებიც ართულებენ რაციონალური ეკონომიკური აზროვნების პრო- 

ცესს. 

მცდარი წარმოდგენები 

განსხვავებით დამწყები ფიზიკოსის ან ქიმიკოსისაგან, დამწყებ ეკო- 

ნომისტს ეკონომიკურ მეცნიერებაში შემოაქვს რიგი მცდარი წარმოდგე- 

ნები ეკონომიკური პროცესების შესახებ. მაგალითად, ზოგიერთი შეიძ- 

ლება ეჭვით მოეკიდოს ბიზნესის მოგებას ან ჩათვალოს, რომ დეფიცი- 

ტური დაფინანსება ყოველთვის ბოროტებაა. ზედმეტია ლაპარაკი, რომ 

მცდარ წარმოდგენებს შეუძლიათ თავგზა აგვიბნიოს და ხელი შეუშა- 

ლოს ობიექტურ ანალიზს. ეკონომიკური მეცნიერების დამწყები მკვლე- 

ვარი მზად უნდა იყოს უკუაგდოს მცდარი და წინასწარაკვიატებული 
წარმოდგენები, რომლებიც ფაქტებით არ მტკიცდებიან. 

23,



ბუნდოვანი ტერმინოლობია 

ეკონომიკური ტერმინოლოგია, რომელსაც ფართოდ იყენებენ გაზე- 

თები და პოპულარული ჟურნალები ზოგჯერ მეტისმეტად ემოციურ ხა- 

სიათს ატარებს. ავტორს ან უფრო ხშირად მის მიერ წარმოდგენილ 
ინტერესთა ჯგუფს შეიძლება ჰქონდეთ განსაკუთრებული მიზეზები 
პრობლემის გაბუნდოვნებისათვის. ამასთან გამოყენებული ტერმინები 

მიმართულია მკითხველის მხარდაჭერის მოსაპოვებლად. ასე მაგალი- 

თად, ჩვენ ვგებულობთ, რომ დიდ დაბლობთა რეგიონში დატბორვის 

სამთავრობო პროექტის მოწინააღმდეგენი მას „მცოცავ სოციალიზმს“ 

უწოდებენ, ხოლო მისი მომხრეები პროექტს ახასიათებენ როგორც „გო- 

ნიგრულ დემოკრატიულ დაგეგმვას“. ამიტომ ჩვენ მზად უნდა ვიყოთ 

უკუვაგდოთ მსგავსი ტერმინოლოგია, რათა უზრუნველვყოთ ობიექტუ- 

რობა მნიშვნელოვან ეკონომიკურ პრობლემათა განსაზღვრაში. 

დეფინიციები 

არც ერთი მეცნიერი არ არის ვალდებული გამოიყენოს საერთოდ 

ხელმისაწვდომი დეფინიციები. ეკონომისტს შეუძლია მისთვის ხელსაყ- 

რელი და მოხერხებული ჩათვალოს გადმოცეს ცნებები ისეთნაირად, 

რომ ისინი სავსებით განსხვავდებოდეს ადამიანთა უმეტესობის მიერ 

ყოველდღიურ სიტყვაში გამოყენებული დეფინიციებისაგან. თუ ეკონო- 

მისტის დეფინიციები ზუსტია და თანმიმდევრული, მისი არგუმენტები 

დამაჯერებელია. ტიპიური მაგალითი: ტერმინი „ინვესტიციები“ საშუ- 

ალო მოქალაქისათვის იწვევს აქციის ან ობლიგაციის ყიდვის ასოცი- 
აციას ფასიანი ქაღალდების ბაზარზე. ხშირად ჩვენ გვესმის, რომ ვიღა- 

ცამ თავისი ფულის „ინვენსტირება“ მოახდინა ,ჯენერალ მოტორხზის“ 

აქციებში ან სამთაგრობო ობლიგაციებში! მაგრამ ეკონომისტებისათვის 
„ინვენსტირება“ ნიშნავს ისეთი რეალური აქტივების შეძენას, როგორი- 
ცაა მანქანები და მოწყობილობა ან ახალი საქარხნო შენობის აშენება 
და არა წმინდა ფინანსურ ოპერაციას ნაღდი ფულის გასაცვლელად ან 

საბანკო ანგარიშის ნაწილის გაცვლას კოხტად გაფორმებული გერბიანი 

ქაღალდის ფურცელზე. 
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ლღოგიკშურაღ მცდარი მსჯელობა 

ეკონომიკურ აზროვნებაში მეორე ხაფანგია დაშვება, რომლის თანახ- 

მად „ის, რაც სწორია ინდივიდისთვის ან ჯგუფის ნაწილისთვის, აუცი- 

ლებლად სწორია ასევე ჯგუფისა და მთელისათვის“. ეს ლოგიკურად 

მცდარი მსჯელობაა, არასწორი დაშვებაა. კონკრეტული განხოგადე- 

ბის სისწორე ინდივიდის ან ნაწილისათვის აუცილებლად როდი ნიშნავს 

მის სისწორეს ჯგუფის ან მთელისთვის. 

ეს შეიძლება ვაჩვენოთ არაეკონომიკურ მაგალითხე. შემოდგომის 

მზიან დღეს თქვენ უყურებთ ფეხბურთის მატჩს. ადგილობრივი გუნდი 

ბრწყინვალედ თამაშობს. საერთო აღელვების მდგომარეობაში თქვენ 

წამოხტებით ადგილიდან, რომ უფრო კარგად დაინახოთ მინდორი. გან- 

ზოგადება: ,„ თუ თქვენ, ინდივიდი, უყურებთ დგომით, თქვენ უკეთ 

ხედავთ მოედანს“. მაგრამ შეიძლება ვთქვათ, რომ ეს სწორია მთელი 

ჯგუფისათვის, ანუ ყველა მაყურებლისათვის, რომელიც თამაშს უყუ- 

რებს? რა თქმა უნდა, არა! თუ თამაშს ყველა დაუწყებს ყურებას ფეხზხე 
მდგომარე, ყოველი მაყურებელი და თქვენც მინდორს დაინახავთ ისევე 

ან უფრო ცუდად, ვიდრე უყურებდით დამჯდარი! 

ეხლა განვიხილოთ ერთი-ორი მაგალითი ეკონომიკის სფეროდან. სმი- 

ტისათვის ხელფასის მომატება სასურველია, ვინაიდან საქონელზე მუდ- 

მივი ფასების პირობებში ეს ამაღლებს მის მსყიდველობით უნარს და 

ცხოვგრების დონეს. მაგრამ თუ ხელფასი გაიზრდება ყველასათვის, ფა- 

სები, ბუნებრივია, გაიზრდება, ე.ი. წარმოიშობა ინფლაცია. აი რატომ 

შეიძლება სმიტის ცხოვრების დონე დარჩეს უცლელი, რამდენადაც ფა- 

სების მომატება ფარავს მისი ხელფასის მომატების ეფექტს. 

მეორე მაგალითი. ინდივიდუალურმა ფერმერმა, რომელმაც მოიწია 

განსაკუთრებით დიდი მოსავალი, უნდა მიიღოს ჩვეულებრივზე მეტი 

შემოსავალი. ეს სწორი განზოგადებაა. მაგრამ მისაღებია თუ არა იგი 

ყველა ფერმერისათვის, როგორც ჯგუფისათვის? ბუნებრივია, არა იმ 
უბრალო მიზეზით, რომ ინდივიდუალური ფერმერისათვის ფასები შის 

პროდუქციაზე არ შეიცვლება (არ შემცირდება) ამ დიდი მოსავლის 

წყალობით, ვინაიდან ყოველი ფერმერი აწარმოებს სოფლის მეურნეობის 

საერთო პროდუქციის მხოლოდ უმნიშვნელო რაოდენობას. მაგრამ ყვე- 

ლა ფერმერისათვის როგორც ჯგუფისათვის, ფასი შეიცვლება უკუპრო- 

პორციით მათი პროდუქციის საერთო მოცულობის მიმართ. მაშასადამე, 

  

1. იგულისხმება რომ არ არსებობს სამთავრობო პროგრამები, რომლებიც იწვევენ 
სოფლის მეურნეობის პროდუქტების ფასების ფიქსირებას.



თუ ყველა ფერმერი იღებს დიდ მოსა;„ დღს, სოფლის მეურნეობის პრო- 

დუქტების საერთო მოცულობა იზრდება და ფასები მცირდება. თუ ფა- 

სების შემცირების სიდიდე ფარავს მოსავლის არაჩვეულებრივ გადიდე- 

ბას, ფერმერთა შემოსავლები მცირდება. 

როგორც მაკროეკონომიკასა და მიკროეკონომიკას შორის ზემოთმო- 

ტანილი განსხვავების დახასიათებიდან ჩანს, ლოგიკურად მცდარი მსჯე- 

ლობა გვახსენებს, რომ განზოგადებები და დასკვნები, რომლებიც სწო- 

რია ანალიზის ერთ-ერთი ამ დონისათვის, შესაძლოა სწორი არ იყოს 

მეორისათვის. 

მიზეხხი და შედეგი: 

ლოგიკური შეცდომა 9C0C5ჯ ILI0C 

კიდევ ერთი ლოგიკური შეცდომა ეკონომიკურ აზროგნებაში იმისი 

დაშვებაა, რომ რახან ერთი მოვლენა უსწრებს მეორეს, პირველი აუცი- 

ლებლად მეორის მიზეზია.მცდარი მსჯელობის ეს სახე ცნობილია რო- 

გორც 005: 605, C(C80 იI0იL6L 005, ანუ როგორც მცდარი დაშვება, 
რომლის თანახმადაც „ამის შემდგომ, შესაბამისად, ამის მიზე- 

ზით“. 

მსჯელობის ასეთი მსვლელობის მცდარობის ნათელი დადასტურებაა 

შემდეგი კლასიკური მაგალითი. გაზაფხულის დასაწყისშივე ტომის 

მკურნალი მწვანე სამოსელში რიტუალური ცეკვით “შემოივლის თავის 

სოფელს. ხოლო შემდეგ, დაახლოებით ერთ კვირაში ხეები და მიწა 

იმოსება მწვანით. შეიძლება ჩვენ ამის შედეგად მტკიცედ დავასკვნათ, 

რომ სწორედ # მოვლენამ, მკურნალის მოქმედებამ გამოიწვია 8 მოვ- 
ლენა, გაზაფხულის სიმწვანის გამოჩენა? რა თქმა უნდა, არა! მამალი 
ყივის გათენებისას, მაგრამ ეს არ ნიშნავს, რომ მამალმა გამოიწვია მზის 

ამოსვლა! 

ემპირიულ მონაცემთა სხვადასხვა ჯგუფების ანალიზისას განსაკუთ- 

რებით მნიშვნელოვანია არ ავურიოთ კორელაცია მიზეზობრიობას- 

თან. კორელაცია ტექნიკური ტერმინია, რომელიც მიუთითებს, რომ 

მონაცემთა ორი ჯგუფის თანაფარდობა სისტემურ და ურთიერთდაკავ- 
შირებულ ხასიათს ატარებს; მაგალითად, შეიძლება დავინახოთ, რომ 

როცა იზრდება X, იზრდება V-იც. მაგრამ ეს აუცილებლად არ ნიშნავს, 

რომ X,V -ის მიზეზია. კავშირი აქ შეიძლება შემთხვევითი იყოს ან 

რომელიმე #7, ფაქტორით იყოს გამოწვეული, რომელიც ანალიზში არაა 
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ჩართული. მაგალითი: ეკონომისტებმა გამოავლინეს დადებითი კორელა- 

ცია განათლებასა და “შემოსავლებს შორის. ჩვეულებრივ, ადამიანები 

უფრო მაღალი განათლებით, უფრო მეტ შემოსავალს ღებულობენ, ვიდ- 

რე ნაკლებგანათლებულები. საღი აზრი გვკარნახობს განათლებაში და- 

ვინახოთ მიზეზი, ხოლო უფრო მეტ შემოსავალში შედეგი; მუშის მეტი 

განათლება გულისხმობს, რომ იგი უფრო მწარმოებლურია, ხოლო ასეთი 

მუშა მეტ ფულად ანაზღაურებას ღებულობს. მაგრამ თუ ჩავუფიქრდე- 
ბით, ხომ არ იცვლიან აქ ადგილებს მიზეზი და შედეგი, ანუ იძენენ თუ 
არა ადამიანები, რომელთაც მეტი შემოსავლები აქვთ, უფრო მაღალ 

განათლებას, ზუსტად ისევე როგორც ისინი იძენენ ავტომანქანას ან 

უფრო ძვირ სურსათს? ან იქნებ ეს თანაფარდობა აიხსნება კიდევ სხვა 
ფაქტორების ზეგავლენით? განათლების დონესა და შემოსავალს შორის 
პოზიტიური კორელაცია ხომ არ წარმოადგენს რიგი თვისებების, უნა- 

რიანობის, მოტივაციის, პირდაპირი ჩვევების მოქმედების შედეგს, ანუ 

იმ თვისებებისა, რომლებიც აუცილებელია იმისათვის, რომ მუშამ “შეძ- 

ლოს მიაღწიოს მაღალ მწარმოებლურობას და მიიღოს მაღალი ანაზღა- 

ურება? გონივრული მსჯელობისას, მოჩვენებითი უბრალო მიზეზ-შედე- 

გობრივი კავშირი-“ უფრო მაღალ განათლებას მოაქვს მეტი შემოსავა- 

ლი“ - შეიძლება საეჭვო და სინამდვილისთვის სრულიად მიუღებელიც 

კი აღმოჩნდეს. 

ერთი სიტყვით, მიხეზ-შედეგობრივი კავშირები ეკონომიკსში სულაც 

არ არის თვალნათლივი. ეკონომისტი გულმოდგინედ უნდა დაუფიქრდეს, 

სანამ დასკვნას გააკეთებს, რომ # მოვლენამ გამოიწვია 8. თვით ის 

ფაქტი, რომ # წინ უძღვის 8-ს არ წარმოადგენს ასეთი დასკვნის გა- 

მართლებას. 

ეკონომისტის შეხედულება 

ეკონომისტები იყენებენ მეთოდოლოგიას, რომელიც საერთოა ყველა 

საბუნებისმეტყველო და საზოგადოებრივი მეცნიერებისათვის, იმავე ზო- 

მით, ყველა მეცნიერების მკვლევარისათვის ცნობილია ლოგიკური შეც- 

დომები, რომლებიც ჩვენ ეს-ესაა განვიხილეთ. მაშასადამე, ეკონომისტე- 

ბი არ აზროვნებენ რაიმე განსხვავებული სახით. მაგრამ მათ სპეციფი- 

კური შეხედულება გააჩნიათ იმაზე, რაზედაც ისინი მსჯელობენ. ეკო- 

ნომისტებმა თავიანთ თავში განავითარეს განსაკუთრებით ფხიზელი და- 

მოკიდებულება ყოველდღიური ქცევისა და ჩამოყალიბებული სიტუაცი- 
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ის განსაზღვრული ასპექტებისადმი. უფრო სწორედ, ადამიანთა და ინ- 

სტიტუტების მოქმედებაში ისინი ეძებენ რაციონალურობასა და მიზან- 

მისწრაფებას. ასეთი მიზანმისწრაფება გულისხმობს, რომ ადამიანები 

ინდივიდუალურად თუ კოლექტიურად, თავიანთ გადაწყვეტილებებში 
არჩევანს აკეთებენ ხარჯებისა და სარგებლიანობის შეჯერებით. შეიძ- 

ლება ამიტომ ვთქვათ, რომ ეკონომიკური აღქმა - ეს „დანახარჯები 
- სარგებლიანობის“ თანაფარდობის პოზიციებიდან აღქმაა. 

რამდენადაც ადამიანები ეკონომიკურ არჩევანს აკეთებენ მთელი რი- 

გი ალტერნატიყებიდან ყოველგვარი ასეთი არჩევანი გულისხმობს 
მსხვერპლს ან დანახარჯებს. ახალი ვიდეომაგნიტოფონის ყიდვა შეიძ- 

ლება ნიშნავდეს პერსონალური კომპიუტერის ყიდვის შეუძლებლობას. 

„ეკონომიკსის“ კურსის გავლა “შეიძლება გამორიცხავდეს სამეურნეო 

საქმიანობის ანალიზის ან პოლიტიკურ მეცნიერებათა ან ელექტრონიკის 

კურსის შესწავლის შესაძლებლობას. მთავრობის გადაწყვეტილება ასა- 

კოვანთა სამედიცინო მომსახურების გაუმჯობესების შესახებ შეიძლება 

ნიშნავდეს ნაკლებუზრუნვგელყოფილი ოჯახების ბავშვთა სამედიცინო 

მომსახურების გაუარესებას. ვაი, რომ ყველგან და ყოველთვის დანა- 

ხარჯებია! ადამიანები, ბუნებრივია, შეწუხებულები არიან უწინარეს 

ყოვლისა, პირადი ფულადი დანახარჯებით, ანუ სწავლების დანახარჯე- 

ბით სასწავლო დაწესებულებებში, ჰამბურგერის ყიდვისას, ბავშვები- 

სათვის ძიძის დაქირავებაში, ბინის ქირაში და კონცერტზე დასყწრებაში. 

მაგრამ ჩვენ დავინახავთ, რომ ყველა სიტუაციაში, როცა წარმოიშობა 

დანახარჯები, შემოსავლები ან რესურსები ნაკლები აღმოჩნდება მოთ- 

ხოვნებთან შედარებით. 

რა თქმა უნდა, მუშათა, მწარმოებელთა (მეწარმეთა) და მომხმარე- 

ბელთა ეკონომიკურ მოქმედებას მოაქვს პირადი ეკონომიკური სარგებ- 

ლობა. მაგალითად, მუშები იღებენ ხელფასს, მეწარმეები - მოგებას, 

მომხმარებლები - კმაყოფილებას. გადაწყვეტილების მიღებისას თუ რო- 

გორ დახარჯონ თავიანთი დრო, რომელი პროდუქტები იყიდონ, იმუშაონ 

თუ არა , რომელი საქონელი აწარმოონ და გაყიდონ და ა.შ., ადამიანები 

შეაჯერებენ შესაძლო სარგებლობას დანახარჯებთან. თუ პირდაპირი 
სარგებლობა, რომელიც დაკავშირებულია მოქმედების გეგმასთან, აჭარ- 

ბებს პირდაპირ დანახარჯებს, მიზანშეწონილია განხორციელდეს ასეთი 

ქმედება. თუ პირდაპირი დანახარჯები მეტი აღმოჩნდება პირდაპირ სარ- 

გებლობაზე, ასეთი ქმედება არარაციონალურია და მისი განხორციელე- 

ბა არაა საჭირო. უფრო მეტიც, როცა ხარჯების ან სარგებლიანობის 
სიდიდე იცვლება, ადამიანები შესაბამისად ცვლიან თავიანთ ქცევას. 
ეკონომისტი თვალყურს ადევნებს დანახარჯებისა და სარფიანობის დი- 
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ნამიკას რათა გაიგოს ადამიანთა და ინსტიტუტების ყოველდღიური 

საქმიანობის ხასიათი ეკონომიკის სფეროში. 

რედხიუმე 

1. ეკონომიკსის საგანია - საქონელთა და მომსახურების 
წარმოებაში იშვიათი რესურსების გამოყენების ეფექტიანი გზე- 

ბის ძიება მატერიალურ მოთხოვნილებათა დაკმაყოფვილებისათ- 

ვის. 

2. ეკონომიკსს სწავლობენ რიგი მიზეზების გამო: ა) იგი 
იძლევა ჩვენი სოციალური გარემოსა და ქცევის მნიშვნელოვან 

ცოდნას; ბ) იგი დემოკრატიულ სამოქალაქო საზოგადოებას აი- 
არაღებს გონივრულ ფუნდამენტურ გადაწყვეტილებათა მიღების 

უნარით; გ) არ წარმოადგენს რა უპირატესად პროფესიულ დის- 

ციპლინას, მას შეუძლია საწარმოს მენეჯერი ან მომხმარებელი 

უზრუნველყოს მნიშვნელოვანი ინფორმაციით. 

3. ემპირიული ანუ აღწერილობითი ეკონომიკური მეცნიერე- 

ბის ამოცანები მდგომარეობს: 1. იმ ეკონომიკური ფაქტების 
შეგროვებაში, რომელიც მიეკუთვნება კონკრეტულ პრობლემას 

ან ეკონომიკის ცალკეულ სექტორს, და 2. ფაქტების დახმარე- 

ბით ჰიპოთეზათა შემოწმებაში რათა დამოწმებულ იქნას თე- 

ორიათა სისწორე. 

4 ეკონომისტთა მიერ გამოყვანილ დასკვნებს ეწოდება 

„პრინციპები“, „თეორიები“, „კანონები“ ანუ „მოდელები“. ამ 

პრინციპების ფორმულირება ეკონომიკური თეორიის ამოცანაა. 

5. ინდუქცია წარმოადგენს ფაქტებისაგან თეორიათა გამოკ- 
რისტალების პროცესს; დედუქცია ნიშნავს ჰიპოთეზათა ფორმუ- 

ლირებას, ხოლო შემდეგ ფაქტების შეგროვებას მათი დამოწმე- 

ბის მიზნით; · 

6. ერთი ეკონომიკური პრინციპები მიეკუთვნება მაკროეკო- 

ნომიკას (ეკონომიკას მთლიანად და მის მსხვილ აგრეგატებს), 
ხოლო მეორენი მიკროეკონომიკას(განსაკუთრებულ ეკონომიკურ 

ერთეულებს ან ინსტიტუტებს); 

7. ეკონომიკური პრინციპები განსაკუთრებით მნიშვნელოვა–- 

ნია საპროგნოზო ინსტრუმენტების სახით, ისინი ეკონომიკური 

პოლიტიკის შემუშავების საფუძველია, რომელთა მიზანია სიძ- 
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ნელეთა გადალახვა და არასასურველი პროცესების კონტროლი; 

8. პოზიტიური მტკიცებები მოიცავენ ფაქტებს („რა არის“), 

მაშინ როცა ნორმატიული მტკიცებები მოიცავენ შეფასებით 

მსჯელობებს („რა უნდა იყოს“); 

9. ჩვენი საზოგადოების ფართოდ აღიარებული მიზანია ეკო- 

ნომიკური ზრდა, სრული დასაქმება, ეკონომიკური ეფექტიანობა, 

ფასების სტაბილური დონე, ეკონომიკური თავისუფლება, შემო- 

სავლების სამართლიანი განაწილება, საერთაშორისო ვაჭრობი- 

სა და ფინანსების რაციონალური ბალანსი და ეკონომიკური 

უზრუნველყოფა. ზოგიერთი ეს მიზანი ურთიერთს ავსებს; სხვე- 

ბი ერთმანეთს გამორიცხავენ; 

10. ეკონომიკსის შესწავლისას მრავალი მოულოდნელობა 

შეგვხვდება, რომელსაც შეიძლება წააწყდეს დამწყები ეკონო- 

მისტი. ეკონომიკურ შემეცნებაში ყველაზე მნიშვნელოვანი დაბ- 

რკოლებებია: მცდარი და წინასწარაკვიატებული წარმოდგენები; 

ტერმინოლოგიური სიძნელეები; ლოგიკურად მცდარი მსჯელო- 

ბები და მკაფიო მიზეზ-შედეგობრივი კავშირების გამოვლენა; 

11. ეკონომიკური აღქმა ნიშნავს იმის შესწავლას, თუ რო- 

გორ ღებულობს ინდივიდი და ინსტიტუტები რაციონალურ გა- 

დაწყვეტილებას, დანახარჯთა და სარგებლიანობის შეჯერებაზე 

დაყრდნობით. 

ტერმინები და ცნებები 

ეკონომიკსი 

აღწერილობითი ანუ ემპირიული ეკონომიკური მეცნიერება 

ეკონომიკური თეორია 

ინდუქცია და დედუქცია 
ჰიპოთეზა ' 

ეკონომიკური პოლიტიკის დასაბუთება 

პრინციპები, ანუ განზოგადებები 

დაშვება C6(6II(§ იმოხს5, ანუ „სხვა თანაბარ პირობებში“ 

მაკროეკონომიკა და მიკროეკონომიკა 

პოზიტიური და ნორმატიული ეკონომიკსი 

ეკონომიკური მიზნები 
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ლოგიკურად მცდარი აზრთაწყობა (005: ჩ0§ 6”90 ი”0ი(%L ჩ05, 

ანუ „ამის შემდეგ, შესაბამისად, ამისი მიზეზით“ 
კორელაცია და მიზეზობრიობა 
ეკონომიკური აღქმა 

კითხვები და სასწავლო დავალებები 

1. ახსენით დაწვრილებით, როგორია ურთიერთკავშირი ეკონომიკურ ფაქტებს, თეორიებ- 
სა და ეკონომიკურ პოლიტიკას შორის. კრიტიკულად შეაფასეთ შემდეგი თეზისი: „ეკონომიკ- 
სის უბედურება ისაა, რომ იგი პრაქტიკული მეცნიერება არაა, იგი ძალზე დიდ ყურადღებას 
უთმობს თეორიას და არასაკმაო ყურადღებას - ფაქტებს“, 

2. გაანალიზეთ და ახსენით შემდეგი ციტატა: „ფაქტები იშვიათად არიან მარტივი, ჩვე- 
«ლებრივ ისინი რთული არიან: აუცილებელია თეორიული ანალიზი სირთულის გამოსავლე- 
ნად და ფაქტების განმარტებისათვის, ვინაიდან ამის გარეშე ჩვენ მათ ვერ გავიგებთ... მტკიცე- 
ბა, რომ თითქოსდა ფაქტების საწინააღმდეგოდ არსებობს თეორიებიც, შეცდომაა; მათი ჭეშეა- 
რიტი კავშირი ისაა, რომ ისინი ერიIმანეთს ავსებენ. პრაქტიკაში ჩვენ არ შეგვიძლია ფაქტების 

შესახებ ვიმსჯელოთ, თუ არ შეყუფარდებთ მათ სხვა ფაქტებს, ხოლო ასეთი შეფარდება კი 
თეორიაა, თავისთავად ფაქტები მუნჯია: სანამ ისინი რაიმეს გვიჩვენებენ, ჩვენ უნდა მოვახდი- 
ნოთ მათი სისტემატიზაციია, და ფაქტების განმარტება უაქრავი წვრილმანის განსოგადების 
შეცელით, რომლებიც რაიმეს დამტკიცებისა და მოქმედების საშუალებას მოგეცემენ“. 

3. როგორია იმ გარემოების მნიშვნელობა, რომ ეკონომიკსი არაა ლაბორატორიული მეც- 
ნიერება? რა პრობლემები წარმოიშობიან ეკონომიკური პრინციპების ფორმულირებისა და გა- 
მოყენების პროცესში? 

4. ახსენით ყოველი შემდგომი დებულება: 
ა) „ყველა მეცნიერული კანონის მსგავსად, ეკონომიკური კანონები დგინდება, რათა შესაძ- 

ლებელი იყოს ადამიანთა მოქმედების შედეგების წინასწარ განჭვრეტა"; 
ბ) „აბსტრაქცია ... საყოველთაობის გარდაუვალი საფასურია... ფაქტიურად აბსტრაქცია 

და საყოველთაოობა-სინონიქებია“: 
ბ) „რაოდენობრივი სიდიდეები რიტორიკის დისციპლინირებას ემსახურებიან“;“ 

= გიუთითეთ, რომელი მტკიცება მიეკუთვნება მიკროეკონომიკას და რომელი მაკროეკო- 
კას: 

ა) უმუშევრობის დონე აშშ-ში 1986 წელს შეადგენდა 7 %; 

ბ) ფირმა „ალპოს“ ძაღლის საკვების ფაბრიკამ გასულ თვეში გაანთავისუფლა 15 მუშა; 

1. II6-/ CI8წ. სC09000105 წიL (ხ6 C6ი0+81 IL68ძ0ი», M6V-V0IX: LIნი Mმ20თ!!20C 

Cითდგია, 1925. გე. 10-11 
2. 095M2X L8ილი. Iხი 5იიიი 80ძ M9C(ხ0§ 0წ იი00X0109 // IM90VICV 0წ C000001C 

5Lსძ)ი5. Vი). 13. 1945-1946. გვ. 20 

3. Cლი”ი8 ჰ. 5(00.. 1ხნC X1ხიი” 0წ IM=ოC0. M60იV-VიIX: ხი M2გით!Iგ2ი 

Cითიგია, 1947. გვ. L0 

4. VI0(0» IL. Lსიხ3. ILI0V VV 6 LIV6. C8ლიიხოძდი. M855.: II8XV8ძ CCIV06I51(3/ X-0§5, 

1983. გვ. 5 
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გ) მოულოდნელმა სიცივეებმა ცენტრალურ ფლორიდაში შეამცირეს ციტრუსების მოსავ- 
ლიანობა და გამოიწვიეს ფორთოხლის ფასების მომატება; 

ნილი. ერთობლივი ეროვნელი პროდუქტი ინფლაციის შესწორებით გაიზარდა 2,5% 
-ით წელს; 

ე) გასულკვირას „მანხეტენ ქემიკლ ბენკმა“ სარგებლის ნორმა შეამცირა კერძო საწარმო- 
თა სესხებზე ნასევარი პროცენტული პუნქტით; 

მ) სამოქხმარებლო საქონელთა ფასების ინდექსი გაისარდა 1980 წელს 12% -ით და მე- 

6. განსასღვრეთ რომელი შემდგოში მტკიცდება მიეკუთენება პოზიტიურს და რომელი 

ა ყველაზე უფრო მაღალი ტემპერატურა 89 გრადუსის ტოლია (ფარინგეიტის მიხედ- 
ვით); 

ბ) დღეს ძალზე ცხელოდა; 
გ) გასულ წელს ფასების საერთო დონე გაიზარდა 4,4 %; 
დ) გასულ წელს ინფლაციამ არსებითად დააქვეითა ცხოვრების დონე და სამთავრებო პო- 

ლიტიკამ იგი უნდა შეამციროს. 
7. რა ზოქითაა მისაღები თქვენთეის მე - 8 ეკონომიკური მიზანი, რომელიც ფორმულირე- 

ბული და დახასიათებულია ამ თავში? აღნიშნული მიზნების რომელ თანამიმდევრობას დააწე- 
სებდით თქვეენ? აღნიშნავენ, რომ ჩვენ ვისასავთ მხოლოდ ოთხ მიზანს; პროგრესს, სტაბილუ- 
რობას, სამართლიანობას და თავისუფლებას. ეთანხმება თუ არა მიზნების ეს უკანასკნელი ჩა- 
მონათვალი ამ თავში მოტანილ მის ჩამონათვალს? 

8. გაანალიზეთ ყოველი შემდგომი კონკრეტული მიზანი ამ თავში ჩამოთელილი 8 საერთო 
მიზნის შუქსე და აღნიშნეთ თუ რა წინააღმდეგობები შეამჩნიეთ მათ შორის, რაშია მათი შე- 
თავსებადობა: 

ა)გაჭუჭყიანების დონის შემცირებასთან; 

ბ)თავისუფალი დროის გადიდებასთან; 
გ)ამერიკელ მწარმოებელთა დაცვასთან უცხოური კონკურენციისაგან. მიუთითეთ თუ 

რომელ კონკრეტულ მიზანს მიიღებთ და დაასაბუთეთ საკუთარი პოზიცია; 
9. ახსენით მრუდის მნიშენელობა 19-2 ნახაზსე სახელმწიფო პოლიტიკის დილემის ხასი- 

ათის მითითებით, რომლის ილუსტრაციასაც იგი წარმოადგენს. მრუდის მიერ შექოთავაზე- 
ბულ რომელ ეეარიანტს მიანიჭებდით უპირატესობას? რატოქე? 

10. ახსენით და მოიტანეთ მაგალითი: ა) ლოგიკურად მცდარი სიტყვათწყობისა და ბ) 
მტკიცების „ამის შექდეგ, მაშასადამე, ამ მიზეზით" მცდარობისა. საზოგადოებრივ მეცნიერე- 
ბებში რატომაა ძნელი მიზეზ-შედეგობრივი კავშირების გამოვლენა? 

11. „ეკონომისტები არავითარ შემთხვევაში არ უნდა იყვენენ პოპულარულნი; ადამიანები, 

რომლებიც კეთილდღეობაში მყოფთ აკრიტიკებენ, იმათაც ემსახურებიან, ვინც გასაჭირში იმ- 
ყოფებიან და ძნელია წარმოიდგინო, რომ ამერიკული კაპიტალიზმი დიდხანს იქნება აყვაგებუ- 
ლი კრიტიკოსების გარეშე, რომლებსაც მისი ლიდერები გაღიზიანების წყაროდ მიიჩნევენ“.' 
განმარტეთ და შეაფასეთ ეს გამონათქეამი. 

1. ჰიხი M#Mლიიილ(ს Cგ)ხ”ი!(სხ. ტიტრი მი C30:(8160: (=<V. რ6ძ.), 8090»: 

ILისხ(იი MIIწIი Cითდიგის, 1956. გვ. 49 
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ბოლო შრრიხი 

ამერიკული ეკონომიკა: 

ძირითალი მაჩვენებლები 

მანამ, სანამ შევუდგებოდეთ ეკონომიკის ფუნქციონირე- 
ბის შესწავლას, საინტერესო და ყურადსაღებია ზოგიერთი 
უმნიშვნელოვანესი ფაქტების გაცნობა. 

L. წარმოების მოცულობა და შემოსავალი. 1988 წელს აშუ- 
ში წარმოებულია 4862 მლრდ. დოლარის საქონელი და მომსა- 
ხურება, ანუ უფრო მეტი, ვიდრე ნებისმიერ სხვა ქვეყანაში. 
პროდუქციის მოცულობამ მოსახლეობის ერთ სულზე 16840 
დოლარი შეადგინა, იაპონიის 12840, ინგლისის – 8870, მექსი- 
კის-1860 და ეთიოპიის - 120 დოლართან შედარებით. მაგრამ 
ფედერალური მთავრობის კრიტერიუმის თანახმად აშშ მცხოვ- 

რებთა 13 % -ზე მეტი სიღარიბეში ცხოვრობს. 
2. ფასების დონე. ისტორიული თვალსაზრისით ფასების დო- 

ნე მნიშვნელოვან აღმავლობასაც(ინფლაცია) და დაღმავლობა- 

საც (დეფლაცია) განიცდიდა. მაგრამ, მეორე მსოფლიო ომის 

შემდეგ, ერთ-ორი წლის გამოკლებით, აშშ-ში ადგილი ჰქონდა 

სხვადასხვა ზომის ინფლაციას. 1988 წლისათვის ფასების დონე. 
თითქმის 3,3-ჯერ მაღალი იყო, ვიდრე 1967 წელს. 

3. დასაქმება და უმუშევრობა. მეორე მსოფლიო ომის შემ- 

დგომ დასაქმებულთა რიცხვი აშშ-ში გაიზარდა 1947 .წ. 57 
მლნ. კაციდან 115 მლნ-მდე 1988 წელს. ამ პერიოდში დასაქ- 
მებულთა რიცხვმა აშშ-ში ორჯერ გადააჭარბა იაპონიის იგივე 

მაჩვენებელს, ინგლისში, დასავლეთ გერმანიაში, იტალიაში 

პრაქტიკულად არ გაზრდილა დასაქმებულთა რიცხვი. უკანას- 
კნელ 10 წელიწადში აშშ უმუშევრობის საშუალო წლიური დო- 
ნე 7,3 % - ს შეადგენდა. უმუშევრობის დონე ზანგებს შორის 

2-ჯერ მაღალია, ვიდრე თეთრკანიანებს შორის. 
4. საწარმოები. ქვეყანაში არსებული 17,6 მლნ. კერძო ფირ- 

მიდან დაახლოებით 82 % შედარებით მცირე არაკორპორაცი- 
ული საწარმოებია (ერთპიროვნული მფლობელობის და პარტნი- 

ორები), დანარჩენ 18 % - ზე, რომლებიც კორპორაციებს წარ- 
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მოადგენენ კერძო საწარმოთა რეალიზაციის 90 ი? მოდის. 
მსხვილი კორპორაცია „ჯენერალ მოტორზი“ სახელმწიფო რომ 
ყოფილიყო, მისი პროდუქციის რეალიზაცია გადააჭარბებდა ყვე- 
ლას პროდუქციას მსოფლიოში, 22 ან 24 ქვეყნის გამოკლებით. 

1987 წელს 61622 ფირმა გაკოტრდა,მაგრამ იმავე წელს დაარ- 
სდა 685 600 ახალი კომპანია. 

2. მთავრობა. ფედერალური მთავრობის, შტატების და ხელი- 

სუფლების ადგილობრივი ორგანოების - წილად მოდის ეროვნუ- 

ლი პროდუქტის თითქმის 20 %. დაახლოებით მისი მესამედი 
სამხედრო დანიშნულების პროდუქციაა. ქვეყნის ყოველი მეექ- 
ვსე მომუშავე სახელმწიფოს სამსახურშია. მიმდინარე სახელ- 

მწიფო ვალი 2600 მლრდ. დოლარია, ანუ 10 568 დოლარი 
მოსახლეობის ერთ სულზე. 

6. საგარეო ვაჭრობა. 1987 წელს აშშ-მა საზღვარგარეთ გა- 
იტანა 251 მლრდ. დოლარის საქონელი და მომსახურება, ხოლო 

შემოიტანა 410 მლრდ. დოლარისა. ექსპორტმა შეადგინა ეროვ- 
ნული პროდუქტის 11 %, ხოლო იმპორტმა - 13 %. საგარეო 
ვაჭრობის დიდი ნაწილი მრეწველურად განვითარებულ ქვეყნებ- 

თან სორციელდება; უმსხვილესი სავაჭრო პარტნიორია არა ია- 

პონია, არამედ კანადა. 
სტატისტიკური ცხრილი, რომელიც მოთავსებულია ამ წიგ- 

ნის ყდის შიდა მხარეს, ამერიკული ეკონომიკის ძირითადი ტენ- 

დენციების შესახებ ინფორმაციების უმნიშვნელოვანესი წყაროა. 

პირველი თავის დანართი 

ბრაფიკები და მათი მნიშვნელობა 

ამ წიგნში თქვენ იხილავთ მრავალ გრაფიკს. ზოგი მათგანი შედა- 
რებით მარტივად გამოიყურება, სხვები უფრო რთულია. სტუდენტთა 

ხუმრობის საპირისპიროდ, გრაფიკები ეკონომისტთა მიერ აგებულია არა 

იმისათვის, რომ დააბნიოს ისინი, პირიქით გრაფიკების მიზანია სტუდენ- 

ტებს დაეხმაროს მნიშვნელოვანი ეკონომიკური კავშირების მკაფიოდ გა- 

გებაში. გრაფიკების მიხედვით ეკონომისტები გამოხატავენ თავიანთ. თე- 

ორიებსა და მოდელებს. ფიზიკოსები და ქიმიკოსები კი თავიანთი თე- 
ორიების ილუსტრაციას ასდენენ მრავალფეროვანი ხის ცილინდრებით 
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სათამაშო ნაგებობის მოწყობით, რომლებიც შეერთებული არიან, მავთუ- 

ლით ან ღერძებით, რომლებიც პროტონებს ან ნეიტრონებს წარმოადგე- 
ნენ. ეკონომისტები გრაფიკებს ხშირად იყენებენ თავიანთი მოდელების 

საილუსტრაციოდ, ხოლო სტუდენტები გაიგებენ რა ამ „სურათებს“, 

უკეთ შეუძლიათ აღიქვან ის, რახედაც მათ ეუბნებიან ეკონომისტები. 

ჩვენს მიერ განსახილველი პრინციპებისა და მოდელების უმრავლე- 
სობა ახსნის კავშირს ეკონომიკური ფაქტების ორ ჯგუფს შორის; ამიტომ 
უბრალო ორგანხომილებიანი გრაფიკები მოხერხებული საშუალებაა ამ 
კავშირებისა და მათით მანიპულირების ნათელსაყოფად. 

ბრაფიკის აბება 

გრაფიკი წარმოადგენს ორ ცვლადს შორის დამოკიდებულების მხო- 
ლოდ თვალსაჩინო გამოხატვას. ცხრილი - 1 გვაძლევს უბრალო ჰიპო- 

თეზურ ილუსტრაციას, რომელიც გვიჩვენებს დამოკიდებულებას "შემო- 

სავალს და მოხმარებას შორის. ეკონომიკსის შესწავლის გარეშეც, შეიძ- 

ლება ვივარაუდოთ, რომ ადამიანები, რომელთაც მეტი შემოსავალი 

ნახ. – 1. მოხმა- 

' რებასა და შემოსა- 
' გალს შორის პრო- 

პორციული დამოკი- 
დებულების გრაფი- 
კული გამოსახგა. 
პირდაპირპროპორცი -ულად 

ერთმანეთთან დაკავშირებუ- 
7” ლისიდიდეები, ვთქვათ, მოხ- 

მარება და შემოსავალი გა- 
მოისახება აღმავალი წრფის 
სახით. მოცემულ შემთხვევა- 

ში კოორდინატთა ღერძი გა- 
300 დაიკეეთება 50 დოლარის 

შემოსავალი (დოლ. დახრილობა შეადგენს 4172. 

        

  

მო
ხმ
არ
ებ
ა 

(დ
ოლ

.)
 

აქვთ, მეტს მოიხმარენ, ვიდრე დაბალშემოსავლიანები: ამიტომ არ უნდა 
გაგვიკვირდეს თუ ცხრილი -1 ადასტურებს თეზისს, რომლის თანახმა- 
დაც მოხმარება იზრდება შემოსავლის გადიდების შესაბამისად. 
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როგორ გამოვხატოთ 1 ცხრილში მასალები გრაფიკულად? შეხედეთ 

ნახ.1-ხე ნაჩვენებ გრაფიკს. ეხლა ისევ გადაათვალიერეთ 1 ცხრილის 

ინფორმაცია და ავხსნათ როგორ დამაჯერებლად შეიძლება წარმოვად- 

გინოთ ის ინფორმაცია გრაფიკის აგების გზით, რომელიც ეს-ესაა და- 

ეათვალიერეთ. 

  

  

  

  

  

  

ცხრილი 1. 
დამოკიდებულება შემოსავალსა და მოხმარებას შორის 

შე ათ ი ვ ირე მმარება მაე აწე წერტილები 

0 50 ჩ 

100 100 8 

200 150 C 

300 200 ა 

400 _ 250 L           

აქ ჩვენ ვცდილობთ თვალნათლივ ან გრაფიკულად ვაჩვენოთ როგორ 

იცვლება მოხმარება შემოსავლის შესაბამისად. რამდენადაც აქ მადე- 

ტერმინირებელ ფაქტორად გამოდის შემოსავალი, ჩვენ მას წარმოვად- 

გენთ გრაფიკის ჰორიზონტალურ ღერძზე, როგორც ეს ჩვეულებრივ მი- 

ღებულია, ხოლო რამდენადაც მოხმარება ცვალებადია, რომელიც შემო- 

სავალზეა დამოკიდებული, ჩვენ მას წარმოვადგენთ გრაფიკის ვერტიკა- 

„ლურ ღერძზე, რაც ასევე მიღებულია. დამოუკიდებელ ცვლადს ჩვენ 
ვათავსებთ ჰორიზონტალურ ღერძზე, ხოლო დამოკიდებულ ცვლადს კი 

გერტიკალურ ღერძზე. 
ეხლა ჩვენ უნდა შევარჩიოთ მასშტაბები გრაფიკის ვერტიკალურ და 

ჰორიზონტალურ ღერძებზე ისეთნაირად, რომ თვალნათლივ იყოს წარ- 

მოდგენილი მოხმარებისა და შემოსავლის სიდიდეთა შვცვლის სფერო- 

ები, ასევე ამ სიდიდეთა განსახილველი მატებები მოხერხებულად აისა- 
ხოს გრაფიკულად. როგორც ჩანს, გრაფიკზე სიდიდეთა ცვლილების 
სფერო შეესაბამება პირველ ნახაზზე სიდიდეთა ცვლილებების სფეროს. 

თავის მხრივ, მოცემულ მაგალითში ორივე მასშტაბებში სიდიდეთა 100 
დოლარით გადიდება შეესაბამება დაახლოებით ნახევარი დიუმის მონაკ- 

ვეთს.. 
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შემდგომ აუცილებელია მოხმარების ყოველი სიდიდე და შემოსაგა- 

ლი, რომელზედაც იგი დამოკიდებულია, მოვათავსოთ ერთ წერტილზე, 

რომელიც გრაფიკულად ასახავს ზემოთაღნიშნულ ინფორმაციას. ჩვენი 

ხუთი კომბინაცია ,,შემოსავალი-მოხმარება“, გრაფიკზე გადაიტანება შე- 

საბამისი წერტილებიდან პერპენდიკულარების გავლებით ჰორიზონტა- 

ლურ და ვერტიკალურ ღერძებზე. მაგალითად, C წერტილის საპოვ- 
ნელად (200 დოლ.შმემოსაგალი - 150 დოლ. მოხმარება) პერპჰენდიკულა- 

რები უნდა გავავლოთ ჰორიზონტალური ღერძის(შემოსავალი) 200 დო- 

ლარიდან და პერპენდიკულარული ღერძის 150 დოლარიდან. ეს ჰერპენ- 

დიკულარები გადაიკვეთებიან C წერტილში, რომელიც წარმოქმნის „შე- 

მოსავგალი-მოხმარების" კონკრეტულ შეთანაწყობას. თქვენ უნდა დარ- 

წმუნდეთ იმაში, რომ „შემოსავალი-მოხმარების ყველა სხვა კომბინაცი- 

ას, რომელიც 1 ცხრილმია მოტანილი, სწორადაა მოთავსებული ნახ.1- 

ში. თუ დავუმგებთ, რომ 'მშემოსაგალსა და მოხმარებას შორის ასეთივე 

საერთო თანაფარდობა გავრცელდება ყველა ხუთ სხვა წერტილხეც, 

რომელიც დატანილია გრაფიკზე, მეიძლება დავხახოთ წრფე ან მრუდი, 

რომელიც “მეაერთებს ამ წერტილებს. 

ნახ.1.-ის ამოსავალ წერტილად გამოყენებით შეიძლება ჩამოვაყალი- 

ბოთ რიგი მნიმენელოვანი დამატებითი დებულებები. 

ნახ2 ბილეთის 
ფასსა და მაყურე- 

ბელთა რაოდენობას 

შორის “ოუკუპროპორ- 

ციული დამოკიდებუ- 
ლებისს გრაფიკული 
გამოსახვა –-

 
-
 

სიდიდეთა ორი რიგი, მოცემულ 
შემთხვევაში ბილეთის ფასი და 
კალათბურთის მატჩზე მაყურე- 
ბელთა დასწრება, გრაფიკზე 
აისახება დაღმავალი ხაზით. ამ 

შოთას დახრილობა შეადგენს - 
11 

ს 
8. 
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პირდაპირი და უკუდამოკიდებულებანი 

ამ მაგალითში აღმავალი ხაზი გვიჩვენებს, რომ პირდაპირი კავშირი 
არსებობს შემოსავალსა და მოხმარებას შორის. დადებითი ანუ პირდა- 
პირა 'დამოკიდებულება ნიშნავს, რომ ორი ცვლადი - მოცემულ შემ- 
'თხვევაში მოხმარება და შემოსავალი იცვლებიან ერთი და იმავე მიმარ– 
'თულებბთ. მოხმარების გადიდება დაკავშირებულია შემოსავლის ზრდას- 

ცხრილი 2 კავშირი ბილეთების ფასსა და მაყურებელთა 
რაოდენობას შორის 

ბილეთის ფასი მაყურებელთა 
წერტილები 

25 

15. 

10 · 

5 _ 16 

  

L 

თან; 'პირიქით, მოხმარების შემცირება ·დაკავშირებულია 'შემოსავალის 

შემცირებასთან. როდესაც მონაცემთა ·ორ ·რიგს შორის არსებობს ·დადე- 

ბითი, ანუ პირდაპირი დამოკიდებულება, ·ისინი გრაფიკულად ყოველ- 
'თგის აღმავალი ხაზის ·სახით „გამოისახებიან, "როგორც ეს 1 ·ნახ-ზეა. 

'ამის საწინააღმდეგოდ, „კავშირი მონაცემთა ·ორ რიგს შორის შესაძ- 

ლოა შებრუნებულიც იყოს. შეხედეთ მე-2 ·ცხრილს, რომელიც „გვიჩვე- 

ნებს კავშირს კალათბურთის მატჩზე -ბილეთების ფასსა და ამ "მატჩის 

მაყურებელთა 'რაოდენობას შორის შტატის რომელიმე უნივერსიტეტში. 

"ჩვენ აქ ვხედავთ უარჟოფით ·ანუ უკუკავშირს ·ბბილეთის ფასსა ·და 

მაყურებელთა რაოდენობას შორის; :ეს ორი „ცვლადი იცვლება საპირის- 

პირო მიმართულებით. "როცა ბილეთის ფასი ეცემა, მაყურებელთა 

რაოდენობა იზრდება, -პირიქით, როცა ბილეთის ფასი იზრდება, მაყურე- 

ბელთა რაოდენობა მცირდება, 
“მე-2 'ნახაზზე ·ჩვენ აღვნიშნეთ 6 წერტილი, მე-2 ცხრილის მონაცე- 

მებით 'და ზემოთ აღნიშნული მეთოდით. ამასთან ჩვენ დავინახეთ, რომ 
“უკუკავშირი გრაფიკზე ყოველთვის გამოიხატება დაღმავალი ხაზით. 
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დამოკიდებული ღა ღამოუკილდებელი 

ცვლადები 

მიუხედავად იმისა, რომ თვით ეს ამოცანა განსაკუთრებით ძნელია, 

ეკონომისტები ცდილობენ განსაზღვრონ რომელი ცვლადი წარმოადგენს 

„მიზეზს“ და რომელი „შედეგს“. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, ჩვენ 

უნდა დავადგინოთ, რომელი ცვლადია დამოუკიდებელი და რომელი 
დამოკიდებული. განმარტების თანახმად დამოკიდებული ცვლადი - 

„მედეგი“ ანუ რეზულტატია. ეს ის ცვლადია, რომელიც იცვლება რო- 
მელიღაც სხვა (დამოუკიდებელი) ცვლადის შეცვლის შედეგად. შესა- 
ბამისად, დამოუკიდებული ცვლადი - „მიზეზია“; იგი ცვლადია, რო- 

მელიც დამოკიდებული ცვლადის შეცვლას იწვევს. როგორც “უკვე აღ- 
ვნიშნეთ, ჩვენს მაგალითში „შემოსავალი-მოხმარება“ კომბინაციით მი- 

ღებულია, რომ შემოსავალი დამოუკიდებული ცვლადია, ხოლო მოხმა- 
რება -– დამოკიდებული. სწორი იქნება ვთქვათ, რომ შემოსავლის სიდიდე 

განსაზღვრავს მოხმარების მოცულობას და პირიქით. ასე მაგალითად, 
ბილეთის ფასები განსაზღვრავენ კალათბურთის მატჩების მაყურებელთა 

რაოდენობას ხსენებული უნივერსიტეტის სტადიონზე, მაყურებელთა რა- 

ოდენობა კი არ განსაზღვრავს ბილეთის ფასს. ბილეთის ფასი - დამო- 

უკიდებელი ცვლადია, ხოლო ბილეთების რაოდენობა - დამოკიდებული 
ცვლადი. 

გაიხსენეთ, რომ საშუალო სკოლის გაკვეთილებზე მათემატიკის მას- 

წავლებლები დამოუკიდებელ ცვლადს (მიზეზს) ყოველთვის ათავსებ- 
დნენ პორიზონტალურ ღერძზე, ხოლო დამოკიდებულ ცვლადს(შედეგს) 
უერტიკალურზე. ეკონომისტები ასე თანამიმდევრულები როდი „არიან: 

ისინი დამოკიდებულ და დამოუკიდებელ „ცვლადებს გრაფიკებზე ათავ- 
სებენ უფრო თვითნებურად. მაგალითად, კავშირს „„შემოსავალი-მოხმა- 

რება“ ისინი გრაფიკზე ათავსებენ ისევე როგორც მათემატიკის მასწავ- 

ლებლები. მაგრამ მონაცემებს ფასებისა და დანახარჯების “შესახებ 

ათავსებენ ვერტიკალურ ლერძზე. მაშასადამე, მათ მიერ გრაფიკზე გა- 

მოხატული კავშირები ბილეთის ფასსა და სტადიონზე მაყურებელთა 

რაოდენობას შორის არ შეესაბამება მათემატიკოსების მიერ მიღებულ 

წესს. 
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სხმა თანაბარ პირობებში 

თქვენ ალბათ „უკვე შენიშნეთ, რომ ჩვენი მარტივი გრაფიკები, რომ- 

ლებიც ორი (ცვლადის კავშირებს ასახავენ, მრაგალ სხვა ფაქტორებს 
უარყოფენ, რომლებსაც შეუძლიათ ზეგავლენა მოახდინონ მოხმარებაზე 

შემოსავლების მოცემული დონის პირობებში ან კალათბურთის მატჩების 

მაყურებელთა რაოდენობაზე ბილეთის ყოველი შესაძლო ფასის პირო- 

ბებში. როდესაც ეკონომისტები გამოხატავენ კავშირს ორ ცვლადს შო- 

რის, ისინი დასახმარებლად უხმობენ ამ თავის ძირითად ტექსტში გან- 

ხილულ დაშვებას C616II§ იგIხს5, ანუ ,სხვა თანაბარ პირობებში“. 
მაგალითად ნახ. 1-ხე იგულისხმება, რომ ყველა სხვა ფაქტორი(ანუ 

შემოსავლის გარდა ყველა სხვა ფაქტორი), რომელებმაც შეიძლება 

ზეგავლენა მოახდინოს მოხმარების მოცულობაზე, მუდმივი ანუ უცვლე- 

ლი რჩება. ასევე, მე-2 ნახახზეც ყველა ფაქტორი (ბილეთის ფასის 

გარდა), რომელსაც შეუძლია ზეგავლენა მოახდინოს კალათბურთის 

მატჩზე მაყურებელთა დასწრებაზე, ასევე მუდმივად იცვლება-რეალურ 

სინამდვილეში, როგორც ვიცით, „სხვა პირობები“ ხშირად იცვლება. და 

როდესაც ეს ხდება, ჩვენს ორ ცხრილსა და ორ გრაფიკში წარმოდგენი- 

ჯი კონკრეტული კავშირები ცვლილებებს განიცდიან. შესაბამისად, უნ- 

და ვივარაუდოთ, რომ გრაფიკზე აღნიშნული ხაზები გადაადგილდებიან 

და ახალ მდებარეობას მიიღებენ. 

მაგალითად, რა შეიძლება მოუვიდეს თანაფარდობას „შემოსავალი- 

მოხმარება“, როდესაც საფონდო ბირჟაზე ისეთი „კრახი“ წარმოიშობა, 

როგორიც იყო 1987 წელს? აქციის კურსის ამ მკვეთრი დაცემით ადა- 

მიანებს უნდა ჩაეთვალათ, რომ უფრო ნაკლებ მდიდარი იქნებოდნენ და 

ამიტომ ნაკლები მიდრეკილება ექნებოდათ მოხმარების დონის შესანარ- 

ჩუნებლად შემოსავლის ყოველი მოცემული დონის დროს. მოკლედ რომ 

გთქვათ, უნდა გვევარაუდა მოხმარების წრფის შემცირებადი გადაადგი- 
ლება 1 ნახაზზე. მოგვიხდებოდა მოხმარების ახალი წრფის გავლება, 

რომელიც დამყარებული იქნებოდა იმ ვარაუდზე, რომ შემოსავლის ყო- 

ველი მოცემული დონის პირობებში მოხმარების დონე უფრო დაბალია, 

გთქვათ 20 დოლარით. დააკვირდით, კავშირი ამ ცვლადებს “მორის 
პირდაპირი რჩება, მაგრამ წრფე უბრალოდ გადაადგილდა სამომხმარებ- 

ლო დანახარჯების ნაკლები მოცულობის გამოსახატავად, შემოსავლის 

ყოველ მოცემულ დონეზე. 
ზუსტად ასევე, კალათბურთის მატჩებზე მაყურებელთა დასწრებაზე 

შეიძლება ზეგავლენა მოახდინოს მრავალმა სხვა ფაქტორმაც, გარდა 
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ლო დანახარჯების ნაკლები მოცულობის გამოსახატავად, შემოსავლის 

ყოველ მოცემულ დონეზე. 
ზუსტად ასევე, კალათბურთის მატჩებზე მაყურებელთა დასწრებაზე 

შეიძლება ზეგავლენა მოახდინოს მრავალმა სხვა ფაქტორმაც, გარდა 
ბილეთის ფასისა. მაგალითად, თუ მთავრობა გადაწყვეტს სტუდენტები- 
სათვის სესხის მიწოდების პროგრამის შეცვლას, უნივერსიტეტის მოს- 
წავლეთა რიცხვი შემცირდება, ხოლო აქედან გამომდინარე, კალათბურ- 
თის მატჩებზე მაყურებელთა დასწრებაც ასევე შემცირდებოდა ბილეთ- 

ზე ნებისმიერი ფასების დროსაც. ამ შემთხვევაში აუცილებელი იქნება 

მე-2 ნახაზის თავიდან შედგენა,იმ ვარაუდით, რომ კალათბურთის მატ- 

ჩებს დაესწრება 2 ათასი სტუდენტით ნაკლები ბილეთის ყოველი ფასის 

დროს. წინამდებარე დანართის მეორე კითხვას “შემოაქვს ორი სხვა 

ცვლადი, რომლებსაც შეუძლიათ წრფის გადაადგილება და რომელიც 

გვიჩვენებს კავშირს ბილეთის ფასსა და მატჩის მაყურებელთა რაოდე- 

ნობას შორის. 

წრფის დახრილობა. 

წრფე “შეიძლება დახასიათდეს მისი დახრილობის სიმკვეთრით. 

წრფის დასრილობა ორ წერტილს შორის განისახღვრება როგორც 

მისი ვერტიკალური ცვლილების(გადიდების ან შემცირების) შეფარდება 

ჰორიზონტალურ ცვლილებებთან(აბსცისთა სხვადასხვაობა), რომელიც 

განპირობებულია წერტილებს შორის გადაადგილებით. მაგალითად, 8 

წერტილიდან C წერტილზე გადაადგილებით ნახ.1-ზე ჩვენ დავინახავთ, 

რომ გადიდება, ანუ ვერტიკალური ცვლილება (მოხმარების მოცულობის 

შეცვლა) შეადგენს + 50 დოლარს. ხოლო აბსცისთა განსხვავება ანუ 

ჰორიზონტალური ცვლილება (შემოსავლის მოცულობის შეცვლა) შე- 

ადგენს + 100 დოლარს. აქედან გამომდინარეობს, რომ: 

ვერტიკალური ცელილება _ _ + 50. _ , 1 
ჰორიზონტალური ცელილეა +10– ”2 

დახრილობა = 

მიაქციეთ ყურადღება, რომ ჩვენი დახრილობა 1/2 დადებითია, იმ- 
დენად რამდენადაც შემოსავალი იცვლება ერთი და იგივე მიმართულე- 

ბით, ანუ მოხმარებასა და შემოსავალს შორის არსებობს პირდაპირი ანუ 

დადებითი კავშირი. 

41



რაზე მეტყველებს ეს 1/2 დახრილობა? იგი გვიჩვენებს, რომ შემო- 
სავლის ყოველი 2 დოლარით გადიდებას თან ახლავს მოხმარების 1 

დოლარით გადიდება. ამნაირადვე, იგი გვიჩვენებს, რომ “შემოსავლის 
ყოველი 2 დოლარით შემცირება გამოიწვევს მოხმარების 1 დოლარით 

შემცირებას. 

კალათბურთის მატჩებზე დასწრების ბილეთების ფასის მაგალითზე 

კავშირი 'უარყოფითია, ანუ შებრუნებულია, რის შედეგადაც წრფის დახ- 
რილობა მე-2 ნახახხე უარყოფითია. აქ ვერტიკალური ცვლილება, ანუ 
ბილეთის ფასის შემცირება შეადგენს 5-ს, ხალო ჰორიზონტალური 
ცვლილება 4-ს, ანუ აბცისთა განსხვავება შეადგენს 4-ს. აქედან გამომ- 
დინარეობს რომ: 

დახრილობა = ეერტიკალური ცელილება 
პორისონტალური ცელილება >

!
 – 5 

=33.) 

რას გვიჩვენებს ეს დახრილობა – 5/+ 4 ანუ -1 1/4? იგი გუ- 
ლისხმობს, რომ ბილეთის ფასის 5 დოლარით შემცირება გაზრდის ქა- 

ყურებელთა რაოდენობას 4 ათასი კაცით. სხვანაირად რომ ვთქვათ, იგი 

ნიშნავს, რომ ბილეთის ფასის 1 დოლარით შემცირება გაზრდის ქეაყუ- 

რებელთა რაოდენობას 800 კაცით. 
გრაფიკზე წრფის მდებარეობის მოსაძებნად მისი დახრილობის გარდა 

საჭიროა ვიცოდეთ ორდინატთა ღერძის გადაკვეთის წერტილიც. 

ნახ.1-ხე ეს წერტილი მდებარეობს 50 დოლარის დონეზე. ეს ნიშნავს, 

რომ თუ მიმდინარე შემოსავალი რაღაცნაირად ნულოვან მნიშვნელობას 

მიიღებს, მომხმარებლები, სულერთია მაინც 50 დოლარს დახარჯავენ. 
როგორ განახორციელებენ ისინი მოხმარებაზე ასეთ დანახარჯებს, თუ 

არავითარი მიმდინარე შემოსავალი არ გააჩნიათ? პასუხი: სესხის მიღე- 
ბით, ან საკუთარი აქტივების ნაწილის გაყიდვით. ზუსტად ასუვე ორდი- 

ნატთა ღერძზე გადაკვეთის წერტილი მე-2 ნახაზზე გვიჩვენებს, რომ 
კალათბურთის მატჩის ბილეთის ფასის 25 დოლარის შემთხვევაში კა- 

ლათბურთის გუნდები სტადიონის ცარიელი ტრიბუნის პირობებში ითა- 

მაშებდნენ. 

გეექნება რა წარმოდგენა ორდინატის ღერძის გადაკვეთის წერტილი- 
სა და დახრილობის შესახებ, ჩვენ შეგვიძლია მკაფიოდ გამოვსახოთ 

მოხმარების ჩვენი წრფე განტოლების სახით. ზოგადად, წრფივი განტო- 

ლება ასე გამოიყურება: V = ძ + ხ X , სადაც » -დამოკიდებული ცვლა- 

დია, თ -ვერტიკალური გადაკვეთა, ხ -წრფის დახრილობა, ხოლო X - 

· დამოუკიდებელი ცელადი. ჩვენს მაგალითში „შემოსავალი-მოხმარება“ 

კომბინაციაში თუ დავუშვებთ, რომ C - მოხმარებაა(დამოკიდებული 
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ცვლადი) და V - შემოსავალია(დამოუკიდებელი ცვლადია) განტოლე- 
ბამ შეიძლება შიიღოს შემდეგი სახე: C = ი + ს ”? ვერტიკალური გა- 

დაკვეთის წერტილისა და დახრილობის სიდიდეთა ჩვენი კონკრეტული 
მონაცემების შეცვლით, მივიღებთ. C = 350 + 0,5 წ . ეს განტოლება 
საშუალებას გვაძლევს განვსაზლვროთ მოხმარება შემოსავლის ნებისმი- 
ერ დონეზე. მაგალითად, შემოსავლის 300 დოლარის დონეზე (წერტილი 

L) 6ახ.1-ზე), ჩვენი განტოლება გუკარნახობს, რომ მოხმარების მოცულო- 

ბა შეადგენს 200 დოლარსI= 50დოლ. + (0,5 X 300დოლ.) | თქვენ 
უნდა დაამტკიცოთ, რომ 250 დოლარი შემოსავლის დროს მოხშარების 
მოცულობა 150 დოლარის ტოლი იქნება. 

როდესაც უკონომისტები შეცვლიან გრაფიკზე დამოუკიდებელ და 
დამოკიდებულ ცვლადთა მოთავსების მათემატიკოსების მიერ მიღებულ 
წესს და პირველს ვერტიკალურ ღერძზე ათავსებენ და მეორეს ჰორი- 
ზონტალურზე, შივიღებთ, რომ გარკვეული აზრით ჩვეულებრივი წრფივი 
განტოლება ამოიხსნება შედარებით დამოუკიდებელი ცვლადით, და არა 

დამოკიდებულით. ზემოთ ჩვენ აღვნიშნეთ, რომ ეს შემთხვევა შეესაბა- 

მება ჩვენს მონაცემებს ბილეთების ფასებისა და კალათბურთის მატჩე- 

ბის მაყურებელთა რაოდუეუნობის შესახებ. თუ დავუშვებთ, რომ LC - 
ბილეთის ფასია, ხოლო # - მაყურებელთა რაოდენობა, ჩვენი განტოლე- 

ბა შემდეგ სახეს მიიღებს: # = 25-1,25, სადაც ვერტიკალური გადაკ- 
ვერა აღმოჩნდება წერტილ 25-ზე, ხოლო უარყოფითი დახრილობა ტო- 

ლი იქნება - 11/4, ანუ - 1,25. მაგრამ სიდიდის ცოდნა საშუალებას 

მოგვცემს გადავწყვიტოთ M# სიდიდის პრობლემა, რომელიც ფაქტობრი- 

ვად დამოკიდებული ცვლადია. მაგალითად, თუ L = 15, მაშინ ჩვენს 

განტოლებაში შემდეგი სიდიდეები აღმოჩნდება: 15 = 25-1,25 (#) ანუ 

1,25 X#) < 10, ანუ # = 8. ეს პასუხი თქვენ ფნდა შეამოწმოთ მე-2 
ნახაზის მაგალითხზე, და გამოიყენოთ ეს განტოლება, რათა იწინასწარ- 

მეტყველოთ 'რამდენი ბილეთი გაიყიდება 7,5 დოლარი ფასის პირობებ- 
“ში. · 

მრუდი წირის დახრილობა 

ახლა გადავიდეთ წრფოვი კავშირების(პირდაპირი საზების) მარტივი 
სამყაროდან არაწრფივი კავშირების(მრუდთა) უფრო რთულ სამყაროში, 

როდესაც მრუდის დახრილობა იცვლება მრუდის ერთი წერტილიდან 
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მეორეზე გადაადგილების შესაბამისად. მაგალითად, განვიხილოთ #/ 

გარდამავალი მრუდი 3 (ა) ნახაზზე. მიუხედავად იმისა, რომ მრუდის 
დახრა იცვლება ერთი წერტილიდან მეორეზე ამ მრუდის გადაადგილე- 

ბის კვალობაზე. მრუდის დახრა ნებისმიერ წერტილზე შეიძლება გან- 
ვსაზღვროთ წრფის გავლებით, რომელიც მრუდს “შეეხება შესაბამის 

წერტილში, და ამ წრფის დახრილობის გაზომვით. დახრილობა მთელ 
მის სიგრძეზე დადებითია, ჩვენ ვხედავთ, რომ იგი მცირდება ან გამო- 

თანაბრდება მრუდზე ზემოთ და მარჯგნივ გადაადგილების შესაბამისად 

(ჩრდილო-აღმოსავლეთის მიმართულებით). რამდენადაც დახრილობა 

  

  

  

  

  

  

              

L LL L I – 
<50! , 50 „ა 

–40 4 «ი» , _-. 

<–20 ი 30 –-- 

–20 : 20 ი I 

იი 1 10 __ 

ა 8 
ს 9 ჯი 2 3 ი 50 X 0 0 2 ვი ი 50 X 

| | (ი) | | ) (6) I | 
LI. I ! I ! | 1.ოI..   

ნახ.3 მრუდთა დახრილობის განსაზღვრა · 
მრუდის დახრა იცელება მასსე ერთი წერტილიდან მეორისაკენ მოძრაობის შესაბამისად. 

დახრილობა ნებისმიერ წერტილზე შეიძლება განისაზღვროს წრფის გავლებით, რომელიც 
მრუდს შეეხება შესაბამის წერტილში, და ამწრფის დახრილობის ცვლილებით. 

მუდმივად იცვლება, ჩვენ შეიძლება იგი გავზომოთ მრუდის მხოლოდ 

რომელიმე წერტილზე. 
როგორ კეთდება ეს? ჩვენ ვიწყებთ პირდაპირი ხაზის გავლებით, 

რომელიც ეხება მრუდს იმ წერტილში, სადაც ჩვენ გვინდა მისი დახრი- 

ლობის გაზომვა. განმარტების თანახმად, წრფე მრუდის მხებია მოცე- 

მულ წერტილზე, თუ იგი შეეხება, მაგრამ არ გადაკვეთს მას. ასე 

მაგალითად, მმ წრფე -– ## - ს მხებია > წერტილზე, (ნახ.3ა). აღნიშ- 

ნული წრფის გავლებით ჩვენ შეგვიძლია გავზომოთ ##M მრუდის დახ- 

რილობა ” წერტილზე, მმ - ს პირდაპირი შეხების ხაზის დახრილო- 
ბის გაზომვით. მოცემულ შემთხვევაში 3(ა) ნახაზზე ჩვენ ვხედავთ, რომ 

როცა მმ-ს ვერტიკალური ცვლილება (ორდინატთა სხვაობა) შეადგენს 

10, ხოლო ჰორიზონტალური ცვლილება (აბცისთა სხვაობა) ასევე +10- 
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ის ტოლია, ამრიგად მმ - ს მხების დახრილობა შეადგენს 10/10 ანუ 

+1, და მაშასადამე ##/ მრუდის დახრილობა L წერტილში ასევე +1-ს 

“შეადგენს. 

ახლა განვიხილოთ დაღმავალი მრუდი 88 3(ბ) ნახაზზე. მოცემულ 

შემთხვევაში ჩვენ ვხედავთ, რომ 88 დახრილობა უარყოფითია და იგი 

მცირდება ანუ გამოთანაბრდება მრუდის წინ და მარჯვნივ წაწევის 

შესაბამისად (სამხრეთ-აღმოსავლეთი მიმართულებით). როგორია დახ- 

რილობა ” წერტილში? ისევ გავავლოთ ხხ ხაზი, რომელიც ეხება 88 

მრუდს წერტილში. მოცემულ შემთხვევაში ჩვენ ვხედავთ, რომ ვერ- 

ტიკალური ცვლილება(შემცირება) ხხ -ზე = -10-ს, ჰორიზონტალური 

ცვლილება შეადგენს მხოლოდ +5. ამრიგად +88 მრუდის დახრილობა 

ს წერტილში უდრის -10/+5 ანუ -2-ს. ამასვე მიეკუთვნება მოცემული 
დანართის ბოლო მე-6 საკითხი. 

დანართის რეზიუმე 

1. გრაფიკები წარმოადგენენ ეკონომიკურ დამოკიდებულება- 

თა თუ პრინციპების ილუსტრაციის მოხერხებულ და საინფორ- 

მაციო საშუალებას; 

2. ორ ცვლადს შორის არსებობს დადებითი ანუ პირდაპირი 
დამოკიდებულება, როცა მათი სიდიდეები იცვლებიან ერთი და 

იმავე მიმართულებით, გრაფიკში აისახებიან აღმავალი წრფით; 

3. ორ ცვლადს შორის არსებობს უარყოფითი ანუ უკუდამო- 

კიდებულება(კავშირი), როცა მათი სიდიდეები იცვლება საპი- 

რისპირო მიმართულებით. ეს ცვლადები გრაფიკზე აისახებიან 

დაღმავალი ხაზის სახით; 

4. დამოკიდებული ცვლადის („შედეგის“) სიდიდე განისაზ- 

ღვრება დამოუკიდებელი („მიზეზის“) ცვლადით; 

5. როცა გაითვალისწინება „სხვა ფაქტორთა“ ცვლილებები, 
რომლებმაც შეიძლება გავლენა იქონიონ ორ ცვლადს შორის 

კავშირზე, შეიძლება ველოდოთ, რომ გრაფიკზე გამოსახული 

"კავშირის საზი ახალ მდებარეობას მიიღებს; 

6. წრფის დახრილობა წარმოადგენს შეფარდებას ვერტიკა- 
ლურ და ჰორიზონტალურ ცვლილებას შორის, რომელიც ყალიბ- 

დება ნებისმიერ ორ წერტილს შორის გადაადგილების შესაბა- 
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მისად. აღმავალი საზის დახრილობა დადებითია, ხოლო დაღმა- 

ვალისა – უარყოფითი. 

7. ორდინატის(აბცისის) ღერძთან გადაკვეთის წერტილი და 

წრფის დახრილობა ადგენს ამ სწორის მდებარეობას და გამო- 

იყენება ორ ცვლადს შორის კავშირის გამოსახატავად უტოლო- 

ბის სახით; 

8. მრუდის დახრილობა ნებისმიერ წერტილში განისაზლვრე- 

ბა წრფის დახრილობის გაზომვით ამ წერტილთან შეხების ად- 

გილზე. 

დანართში ბგამოქენებული ტერმინები და 

ცნებები 

ორდინატთა და აბსცისთა ღერძები 

პირდაპირი და უკუდამოკიდებულებები 

დამოკიდებული და დამოუკიდებელი ცვლადები 
წრფის დახრილობა 

ორდინატთა ღერძთან გადაკვეთა 

მხები 

დანართის კითხვები და სასწავლო 
დავალებები 

1.მოკლედ ახსენით თუ როგორ გამოიყენება გრაფიკები ეკონომიკური პრინციპების გამო- 
ს აL+ 

  

ორ გამოისახება იგი გრაფიკზე? რას ნიშ- 
სავს პირდაპირი დამოკიდებულება? რო- 

ორ გამოისახება იგი გრაფიკზე. ახსენით 
ავშირები, რომლებიც შეიძლება წარზო- 
„შვას ა) თვეში ნალექების რაოდენობასა 
და ქოლგების გაყიდვას შორის; ბ) სწაე- 
ლის ქირის სიდიდესა და უნივერსიტეტში 

  

'”ტედენტთა რაოდენობას შორის და გ) 
სტუდენტი-სპორტსმენების წამახალისე- 

  

ჩელი სტიპენდიის სიდიდესა და უნივერსი“ 
      

შემოსავალი (წე- | დანახოგები. (წე- 
ლიწადში,დოლ.) იწადში,დო 

15_000 1000 

0 -_500 

· 10 009 500 

5 000 0 

20 000 1500 
ზეტის ფეხბურთელოა გუნდის მიერ მო- 

  ბულ მატჩებს შორის. ყველა შემთხვეეა- · 
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ში დაასახელეთ ფაქტორები და ახსენით, 

სემოთ დასახელებულთაჩ ერთად რომელ



ა) უსსვერსიტეტის სპორტული განყოფილების ხელმძღვანელი განსასღვრავს უძლიერეს გუნ- 
დებს; 
ბ) უჩავერსიტეტის საფეხბურთო გუნდი სედიზედ სამი სეზონი განიცდის მარცხს; 

გ) უნივერსიტეტის საფეხბურთო გუჩდის მიერ დადებული კონტრაქტები ითვალისწინებენ სა- 
: კუთარი სტადიონიდან თამაშების 

სატელევიზიო გადაცემებს. 
3, შემღეგი ცხრილი შეიცავს და- 
ჭსოგვასა და შექოსავალს შორის 

დამოკიდებულების მონაცემებს. 
გარდაქენით აქ მონაცემთა გან- 

ლიგების წესი, მოიყვანეთ იგი სა- 
თანადო წესრიგში და შეიტანეთ 
ისინი აქვე მოთავსებულ ბადეში. 
როგორი იქნება წრფის დახრი- 

ლობა? სად იქნება ვერტიკალური 
გადაკვეთა? ახსენით დახრილო- 
ბისა და გადაკვეთის წერტილის 
მნიშვნელობა. ააგეთ განტოლე- 
ბა, რომელიც შეესაბამება წრფე- 
ებს თქეენს გრაფიკსე. როგორი 

  

0 2 4 6 8 10 იქნება თქვენი მოსასრებით დანა- 

სწავლების დრო (სთ.) სოგის მოცულობა "შემოსავლის 

12500 დოლარის პირობებში? 

4. შეადგინეთ ცხრილი ქვემოთ 
მოთავსებულ გრაფიკში გამოსა- 
ხულ მონაცემთა საფუძველზე. 

5. დავუშვათ, როე როდესაც სესხის საანგარიშო განაკვეთი 16%-ია, საწარმოები არახელსაყ- 
რელად თვლიან სახსრების ინვესტირებას მანქანებსა და მოწყობილობაში. მაგრამ, როდესაც 

განაკვეთი შემცირდება 14%-მდე, ხელსაყრელად ითელება 5 მლრდ. დოლარის ინვესტირება. 
12% განაკეეთის დროს ხელსაყრელაოა უკვე 10 მლრდ. დოლარის დაბანდება.მაშასადამე, განაკ- 

ვეთის ყოველი ორი პროცენტული პუნქტით შემცირება იწყევს ინვესტიციების 5 შლრდ-ით გა- 
დიდებას. უჩვენეთ ეს კავშირი სარგებლის განაკვეთსა და ინვესტიციის სიდიდეს შორის ზეპი- 

და
ნა
ზო
გე
ბი
 

(დ
ოლ
.)
 

   0 4 6 8 10121416182022242628 
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რად, ცხრილის სახით. სარგებლის განაკვეთი მოათავსეთ გრაფიკის ვერტიკალურ ღერძზე, 
ხოლო ინვესტიციების მოცულობა ჰორიზონტალურ ლერძზე; განტოლებაში გამოიყენეთ 
ფორმულა , 1 = ძ – ხ #7 სადაც I! -სარგებლის განაკვეთია, ძ -გერტიკალური გადაკვეთა, ხ - 

წრფის დახრილობა და | «ინვესტიციების მოცულობა. დაახასიათეთ ამ კავშირების წარმოდგე- 
ნის უპირატესობები და ნაკლოვანებები ზეპირი, ცხრილური, გრაფიკული თუ განტოლების 

6. ქვემოს, , მოტანილი გრაფიკი გვიჩვენებს XX მრუდს და სამ ტანგესს M#,8 და C წერტილებში. 

გამოთვალეთ მრუდის დახრილობა ამ წერტილებში. 
7. დადებითია თუ უარყოფითი #ს' მრუდის დახრილობა ქვემოთ მოტანილ გრაფიკზე? მცირ- 
დება თუ იზრდება დახრილობა # -დან #” -სკენ გადაადგილების შესაბამისად? უპასუხეთ ასეთ- 

სავე ორ კითხვაზე 88 მრ-ედის მიმართ. 
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თავი მეორე 

ეკონომიის პრობლემის შესავალი 

მოცემული თავის მთავარი ამოცანაა ჩამოვაყალიბოთ და ავ- 
ხსნათ ზოგიერთი ფუნდამენტური დებულება, რომელიც ეკონო- 
მიკსის საფუძველს ქმნის. აქ უნდა განვავითაროთ ეკონომიკსის 

პირველ თავში მოცემული განმარტება და ავხსნათ ეკონომიის 
პრობლემის არსი. ამ მიზნით გავაფართოვებთ და მოდიფიკაციას 
გავუკეთებთ ეკონომიკსის ჩვენეულ განმარტებას, ე.წ. წარმოებ- 

რივი შესაძლებლობების ცხრილებისა და მრუდების გამოყენე- 

ბით. დაბოლოს, მოკლედ მიმოვიხილავთ მეთოდებს, რომელთა 

მეშვეობითაც ინსტიტუციონალური და იდეოლოგიური თვალ- 

საზრისით განსხვავებული ქვეყნები ,წყვეტენ“ ეკონომიის 

პრობლემებს ან რეაგირებენ მასზე. 

ეკონომიკსის საფუძველი 

ორი ფუნდამენტური ფაქტი ქმნის ეკონომიკსის საფუძველს და არსე- 
ბითად, მოიცავს ეკონომიის მთელ პრობლემას. აუცილებელია გულ- 

დასმით განისაზღვროს და ღრმად გააზრებულ იქნას ეს ორი ფაქტი, 
რამდენადაც, ყველაფერი ის, რაც ჩვენი შესწავლის საგანი იქნება ეკო- 

ნომიკსის სფეროში, პირდაპირ თუ არაპირდაპირ დაკავშირებულია მას- 

თან. პირველი ფაქტი ასეთია: საზოგადოების მატერიალური მოთხოვნე- 

ბი, ანუ მისი შემადგენელი ინდივიდებისა და ინსტიტუტების მატერი- 

ალური მოთხოვნები უსაზღვროა. მეორე ფაქტი: ეკონომიკური რესურსე- 

ბი შეხლუდული და იშვიათია. 

  

  

უსაზღვრო მოთხოვნები 

შევეცადოთ საგულდაგულოდ გამოვიკვლიოთ და ავხსნათ ეს ორი 
ფაქტი იმ თანმიმდევრობით, როგორც დასახელებული იყო. რას ვგულის- 

ხმობთ პირველ შემთხვევაში „მატერიალურ მოთხოვნებში“? უწინარეს 
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ყოვლისა, მომხმარებელთა სურვილს, შეიძინონ და გამოიყენონ საქო- 
ნელი და მომსახურება, რომლებიც მათთვის სასარგებლოა, - ასე 

აღნიშნავენ ეკონომისტები ადამიანების მიერ მიღებულ კმაყოფილებასა 

და სიამოვნებას,“ მათი ჩამონათვალი შეიცავს პროდუქტების საოცრად 

ფართო სპექტრს: საცხოვრებელ ბინას, ავტომანქანას, კბილის პასტას, 

ფირფიტასაკრავს, ჯ-ემპრს, და ა.შ. მოკლედ, პროდუქტთა “უდიდეს ნა- 
წილს, რომელთაც ჩვენ ზოგჯერ ვყოფთ პირველი მოთხოვნილების 

საგნებად (ბინა, ტანსაცმელი, პიცა) და ფუფუნების საგნებად (სუ- 
ნამო, იახტა, წავის ქურქი), რომელთაც შეუძლიათ ადამიანთა მოთხოვ- 

ნილების დაკმაყოფილება. ზედმეტია ვამტკიცოთ, რომ ის, რაც სმიტი- 

სათვის ფუფუნების საგანია, შეიძლება ჯონისათვის პირველი მოთხოვ- 

ნილების საგანი აღმოჩნდეს, ხოლო ის, რაც ჯერ კიდევ რამდენიმე წლის 

წინ ფუფუნების საგნად ითვლებოდა, ეხლა სრულიად ჩვეულებრივი, 
პირველი მოთხოვნილების საგანია. 

მაგრამ მომსახურებებიც ისევე აკმაყოფილებენ ჩვენს მოთხოვნებს, 

როგორკ მატერიალური პროდუქტები. ავტომანქანის “შეკეთება, 
აპენდიციტის ოპერაცია, თმის შეკრეჭა და იურისტის კონსულტაცია 

საქონლის მსგავსად აკმაყოფილებენ ადამიანურ მოთხოვნილებებს. ფაქ- 

ტობრივად, მრავალ ნაკეთობას, მაგალითად, ავტომანქანას და სარეცხ 

მანქანას ჩვენ ვყიდულობთ სწორედ იმ მომსახურებისათვის, რომელსაც 

ისინი ჩვენ აღმოგვიჩენენ. საქონელთა და მომსახურებას შორის განსხვა- 

ვება ხშირად გაცილებით ნაკლებია, გიდრე იგი ერთი შეხედვით წარ- 

მოგვიდგება. 

მატერიალური მოთხოვნილებები მოიცავენ ასეგე კერძო საწარმოთა 

და სამთავრობო უწყებათა მოთხოვნილებებს. კერძო საწარმოებს უნდათ 

თავიანთ განკარგულებაში ჰქონდეთ საფაბრიკო შენობები, მანქანები, 

სატვირთო ავტომანქანები, საწყობები, კომუნალური სისტემები და სხვ. 

რაც საშუალებას აძლევს მათ მოახდინონ საწარმოო მიზნების რეალი- 

ზება. ხელისუფლება, გამოხატავს რა ქვეყნის მოქალაქეთა კოლექტიურ 
მოთხოვნებს ან მისდეგს საკუთარ მიზნებს, ცდილობს ააშენოს ავტოს- 

ტრადები, სკოლები, საავადმყოფოები, დააგროვოს სამხედრო ტექნიკა და 
იარაღი. 

მთლიანად მატერიალური მოთხოვნები პრაქტიკული თვალსაზრისით 

ამოუწურავი ანუ უსაზღვროა, რაც იმას ნიშნავს, რომ საქონელსა და 
  

_ 1. ეს განმარტება სხვა საზოგადოებრივი მეცნიერებების წილად ტოვებს ისეთ 
მოთხოენათა შესწავლას როგორიცაა საზოგადოებრივი აღიარება, სტატუსი, 
სიყვარული და ა.შ. 
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მომსახურებაზე მატერიალური მოთხოვნების სრული დაკმაყოფილება 

შეუძლებელია. ამ დასკვნის დადასტურება შეიძლება მარტივი ექსპე- 

რიმენტით. დავუშვათ, რომ გვთხოვენ ჩამოვთვალოთ ის საქონელი და 
მომსახურება, რომელიც ჩვენ გვინდა, მაგრამ რომლებიც მოცემულ შო- 

მენტში არ გვაქვს. განსახღვრული დრო უნდა დავხარჯოთ დაუკმაყო- 
ფილებელ მოთხოვნათა ჩამონათვალის შედგენაზე და იგი ერთობ შთამ- 

ბეჭდავი აღმოჩნდება. მაგრამ დროთა განმავლობაში მოთხოვნები იზ- 

რდება და ჩვენც იძულებული ვართ ჩამონათვალი სულ უფრო ახლით 

შევავსოთ. მატერიალური მოთხოვნები, კურდღლის არ იყოს, კვლავწარ- 

მოების მაღალი კოეფიციენტით ხასიათდება. ახალ ნაკეთობათა სულ 

უფრო მეტი გამოჩენა აღაგზნებს ჩვენს მადას, ხოალო ფართო რეკლამა 

ცდილობს დაგვარწმუნოს იმაში, რომ ჩვენ გვჭირდება უთვალავი საგანი, 

რომელთა ყიდვაც ამ რეკლამის გარეშე აზრადაც არ მოგვივიდოდა. 

ჯერ კიდევ ახლო წარსულში ჩვენ არ გვქონდა პერსონალური კომპი- 

უტერის, უალკოჰოლო ლუდის, ვიდეომაგნიტოფონის, ელექტრონული სა- 

ათის, მიკროტალღიანი ღუმელის “შეძენის სურვილი. უფრო მეტიც, და- 

ვიკმაყოფილებთ რა მარტივ მოთხოევნებს, ჩვენ არ შეგვიძლია შეჩერება: 

ცნობილია, რომ ავტომანქანის მოდელების - „ესკორტისა“ და „შევეტის“ 

შეძენა ბადებს „პორშისა“ და „მერსედესის“ ყიდვის სურვილს. 

საერთოდ “შეიძლება ითქვას, რომ ყოველ მოცემულ მომენტში ინდი- 

ვიდებს და ინსტიტუტებს, რომლებიც საზოგადოებას შეადგენენ, შრავა- 

ლი დაუკმაყოფილებელი მოთხოვნა გააჩნიათ. ზოგიერთ ამ მოთხოვნა- 

თაგანს - საკვებს, ტანსაცმელს, ბინას ბევრი საერთო გააჩნია ადამიანის 

ბიოლოგიურ მოთხოვნილებებთან. მაგრამ სხვები აღმოცენდებიან საზო- 

გადოებაში ჩამოყალიბებული ჩვეულებებისა და ჩვევების ზეგავლენით: 

საკვების, ტანსაცმლის, ბინის სპეციფიკური სახეები, რომელთა შეძენა 

ჩვენ გვსურს, ხშირად განისახლვრება ჩვენი საერთო სოციალური და 

კულტურული საცხოვრებელი გარემოთი: დროთა განმავლობაში მოთ- 

ხოვნები იცვლებიან და იზრდებიან, ახალ ნაკეთობათა გამოჩენისა და 

ფართო რეკლამის ზეგავლენის შედეგად და გასაღების ენერგიული სტი- 

მულირებით. 

1. აქ უნდა აღინიშნოს, რომ მოცემულ შემთხვევაში მსჯელობაში ლოგიკური 
შეცდომა დასაშვებია. ჩვენი მოთხოვნები კონკრეტულ საქონელზე ან მომსახურეობაზე 
უეიძლება დაკმაყოფილდეს; გეთქვათ, მოკლე დროის განმავლობაში შესაძლოა 
მივიღოთ საკმაო რაოდენობის კბილის პასტა ან ლუდი. რასაკვირგელია, აპენდიცინტის 
ერთი ოპერაცია ამოწურავს მასზე ადამიანის მოთხოენილებას, მაგრამ სხვა საქმეა 
საქონელი სართოდ, ჩვენ მათ არ ვღებულობთ და არც შეიძლება მივიღოთ საჭირო 
რაოდენობით. უფრო დაწერილებით კონკრეტულ საქონელზე მოთსხოვნილებათა 
დაკმაყოფილების პრობლემა განხილული იქნება 23-ე თავში. 
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დაბოლოს, ხაზი უნდა გავუსვათ ასევე, რომ მთელი ეკონომიკური 

საქმიანობის საბოლოო მიზანი ანუ ამოცანა ამ მრავალფეროვან მოთ- 

ხოვნათა დაკმაყოფილების მცდელობაში მდგომარეობს. 

რესურსების იშვიათობა 

' ეხლა განვიხილოთ მეორე ფუნდამენტური ფაქტი: ეკონომიკური_რე- 

სურსები - შეხღუდულია თუ იშვიათია? რას ვგულისხმობთ ,ეკონომი- 

კურ რესურსებში“? საერთოდ ჩვენ ვგულისხმობთ ყველა ბუნებრივ, ადა- 

მიანისეული და ადამიანის მიერ შექმნილ რესურსებს, რომლებიც გამო- 

იყენება საქონელთა და მომსახურების საწარმოებლად. ყოველივე ეს 

მოიცავს ობიექტთა დიდ წრეს: საფაბრიკო და სასოფლო-სამეურნეო 

ნაგებობებს, სხვადასხვა სახის მოწყობილობებს, ინსტრუმენტებს, მანქა- 

ნებს, რომლებიც გამოიყენება სამრეწველო საქონლისა და სოფლის მე- 

ურნეობის პროდუქტების წარმოებაში, ტრანსპორტისა და კავშირგაბმუ- 

ლობის სხვადასხვაგვარ საშუალებებს; შრომის მრავალ სახეობას; და- 

ბოლოს, უკანასკნელ, მაგრამ არანაკლებ მნიშვნელოვანს - მიწას და 
ყოველნაირ წიაღისეულს. სავსებით ბუნებრივია, რომ წარმოიშობა ამ 

რესურსების უმარტივესი კლასიფიკაციის აუცილებლობა და ჩვენ მათ 

ვყოფთ შემდეგ კატეგორიებად: 1. მატერიალური რესურსები - მიწა, ანუ 

ნედლი მასალები, და კაპიტალი; 2. ადამიანისეული რესურსები - შრომა 
და მეწარმეობითი უნარი. 

რესურსების კატებორიები. ეხლა განვიხილოთ რესურსების 
სახეები. 

მიწა. რას გულისხმობს ეკონომისტი „მიწის“ ცნებაში? გაცილე- 
ბით მეტს, ვიდრე ადამიანთა უმეტესობა. მიწის ცნებას მიეკუთვნება 

ყველა ბუნებრივი რესურსი - „ბუნების მთელი ნაბოძები სიმდიდრე“, 
რომელიც გამოიყენება წარმოების პროცესში. ამ ფართო კატეგორიაში 

შედის ისეთი რესურსები, როგორიცაა სახნავი მიწები, ტყეები, მინერა- 

ლებისა და ნავთობის წიაღისეული, წყლის რესურსები. 

პაკიტალი. რა არის კაპიტალი? „კაპიტალის“ ანუ ,საინვესტიციო 
რესურსების“ ცნება მოიცავს წარმოების ყველა საშუალებას, ანუ ინ- 

სტრუმენტების ყველა სახეობას, მოწყობილობას, საფაბრიკო-საქარხნო, 

სასაწყობო, სატრანსპორტო საშუალებებს და საგამსაღებლო ქსელს, 
რომლებიც გამოიყენება საქონელთა და მომსახურების საწარმოებლად 
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საბოლოო მომხმარებლამდე მათ მისატანად. წარმოების ამ საშუალებათა 
წარმოებისა და დაგროვების პროცესს ინვესტირებას უწოდებენ. 

აქ შეიძლება აღინიშნოს კიდევ ორი მომენტი. ჯერ ერთი, საინვეს- 
ტიციო საქონელი (წარმოების საშუალებები) განსხვავდება სამომხმა- 
რებლო საქონლისაგან იმით, რომ უკანასკნელნი მოთხოგნებს აკმაყოფი- 
ლებენ უშუალოდ მაშინ, როცა პირველნი ამას არაპირდაპირ აკეთებენ 
სამომხმარებლო საქონელთა წარმოების უზრუნველყოფით. მეორე, აქ 

მოტანილ განმარტებაში ტერმინი „კაპიტალი“ არ გულისხმობს ფულს. 
მართალია, მენეჯერები და ეკონომისტები ხშირად ლაპარაკობენ ,,ფუ- 

ლადი კაპიტალის“ შესახებ, გულისხმობენ რა ფულს, რომელიც შეიძ- 

«ლება გამოყენებულ იქნას მანქანების, მოწყობილობის და წარმოების 
სხვა საშუალებათა საყიდლად. მაგრამ, ფული როგორც ასეთი, არაფერს 

არ აწარმოებს, და მაშასადამე, ის არ შეიძლება ჩავთვალოთ ეკონომი- 

კურ რესურსად. რეალური კაპიტალი - ინსტრუმენტები, მანქანები და 
სხვა მწარმოებლური მოწყობილობანი - ეკონომიკური რესურსია; ფული 

ანუ ფინანსური კაპიტალი, ასეთ რესურსს არ წარმოადგენს. 

შრომა. შრომა ფართო ტერმინია, რომელსაც ეკონომისტი იყენებს 

ფიზიკურ და გონებრივ შესაძლებლობათა აღსანიშნავად, რომლებიც 

გამოიყენება საქონელთა და მომსახურების(ადამიანური ტალანტის გან- 

საკუთრებული სახეობის, სახელდობრ მისი მეწარმეობითი ნიჭის გამოკ- 

ლებით, რომელსაც კაპიტალისტურ ეკონომიკაში სპეციფიკური როლის 

გამო ცალკე განვიხილავთ) წარმოებაში. ამრიგად, სამუშაოები, რომელ- 

თაც ასრულებს ტყის მჭრელი, გამყიდველი, მემანქანე, მასწავლებელი, 

პროფესიონალი ფეხბურთელი, ბირთვული ფიხიკის სპეციალისტი - ყვე- 

ლაფერი ეს მოცემულია საერთო ცნებით ,,შრომა“. 

მეწარმეობითი უნარი. დაბოლოს, რა “შეიძლება ითქვას იმ გან- 

საკუთრებულ ადამიანისეულ რესურსზე; რომელსაც ჩვენ ვუწოდებთ მე- 
წარმეობით უნარს ანუ უბრალოდ, გერგილიანობას? ამ ტერმინის სპე- 

ციფიკურ მნიშვნელობას გავხსნით მეწარმის ოთხი ურთიერთდაკავშირე- 

ბული ფუნქციის განსაზღვრით. 

1. მეწარმე თავის თავზე იღებს მიწის, კაპიტალისა და შრომითი 

რესურსების, საქონლისა და მომსახურების წარმოების ერთიან პროცეს- 

ში შეერთების ინიციატივას ასრულებს რა კატალიზატორის როლს, 

მეწარმე იმავდროულად წარმოების მამოძრავებელი ძალა და შუამაგა- 

ლიცაა, რომელიც აერთიანებს სხვა რესურსებს იმ პროცესის განხორ- 

ციელებისათვის, რომელიც მომგებიანი საქმე ჩანს. 
2. მეწარმე თავის თავზე იღებს ბიზნესის პროცესში ძირითად გა- 

დაწყვეტილებათა მიღების მძიმე ამოცანას, ე.ი. იმ არარუტინული გა- 
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დაწყვეტილებისას, რომლებიც განსაზღვრავენ საწარმოს საქმიანობის 

კურსს. 

3. მეწარმე - ნოვატორია, რომელიც ცდილობს კომერციულ საფუიძ- 

გელზე, ბრუნვაში შეიტანოს ახალი პროდუქტები, ახალი საწარმოო ტექ- 

ნოლოგიები და ბიზნესის ორგანიზაციის ახალი ფორმები. 

4. მეწარმე ის ადამიანია, რომელიც რისკზე მიდის. ეს გამომდინარე- 

ობს მისი სამი სხვა ფუნქციის გულდასმით შესწავლიდან. კაპიტალის- 

ტურ. სისტემაში მეწარმეს მოგება გარანტირებული არა აქვს. მის მიერ 
დახარჯული დროის, ძალისხმევისა და უნარის საზღაური შეიძლება 
იყოს მაცდუნებელი მოგება. ან ზარალი და ბოლოსდაბოლოს გაკოტრება. 

მოკლედ, მეწარმე. რისკავს. არა მხოლოდ თავის დროს, შრომას და საქ- 

მიან რეპუტაციას, არამედ დაბანდებულ. საშუალებებსაც - თავის საკუ- 

თარს და კომპანიონებისას, ანუ აქციონერებისასაც. 

რესურსების ბადასახდელი. ჩვენ ეალე დავინახავთ, თუ აღნიშ- 
ნული, რესურსები როგორ. გადაეცემა კერძო საწარმოებს ფულადი შე- 
მოსაგლის, სანაცვლოდ. შემოსავალს, რომელიც მიიღება მატერიალური 
რესურსების, ნედლეულისა, და კაპიტალური მოწყობილობის გადაცემის 

შედეგად, ეწოდება რენტული შემოსავალი ანუ შემოსავალი სარგებლის 

სახით. შემოსავალს, რომელსაც, ღებულობენ სამუშაო ძალის მიმწოდებ- 

ლები, ხელფასი ეწოდება და მოიცავს ასევე ჯამაგირს და სხვადასხვა 

დამატებით. მისაცემლებს: ბონუსების(დამატებითი ანაზღაურება, პრემია 
და. სხვ.), საკომისიოების, პონორარების, პატენტებით ' სარგებლობის უფ- 

ლებისათვის. გადასახდელი და ა.შ. მეწარმის შემოსავალს ეწოდება მო- 

გება, რომელმაც, რა თქმა უნდა, შეიძლება მიიღოს უარყოფითი მნიშ- 

ვნელობაც, ანუ ზარალის. ფორმაც. 

ვკონომიკური. რესურსების ეს ოთხი დიდი ჯგუფი, რომელსაც ხშირად 

წარმოების ფაქტორებსაც უწოდებენ, პაექრობის საგანი ხდება, მაშინ 

როცა საქმე კონკრეტული. რესურსების კლასიფიკაციაზე დადის. დავუშ- 

გათ, მაგალითად, რომ თქვენ დივიდენდს ღებულობთ კორპორაცია „ექ- 

სონის“ აქციისაგან. წარმოადგენს თუ. არა იგი თქვენს მიერ მიღებულ 
შემოსავალს, სარგებლის სახით იმ კაპიტალური მოწყობილობისათვის, 

რთმელიც: კომპანიამ: იყიდა თქვენს მიერ მიცემული ფულით „ექსონის“ 

აქციის, ყიდვისას? თუ. იგი. შემოსავალია. მოგების სახით, რომლითაც 
რისკის, კომპენსაცია. ხდება, რომელიც დაკავშირებულია ამ კორპორაცი- 

ის აქციის, ყიდვასთან? ხოლო როგორ განვიხილოთ ერთი პირის კუთ- 
ვნილი, მაღაზიის, შემოსავალი, როცა მფლობელი, იმავდროულად მეწარ- 
მეც. არის. და. სამუშაო. ძალაც? მოცემულ. შემთხვევაში. მაღაზიის მფლო- 
ბელის, შემოსავალი. უნდა ჩავთვალოთ ხელფასად თუ მოგებად? ორი 
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უკანასკნელი კითხვის პასუხია - ,ნაწილობრივ ერთიც და მეორეც“. აქ 
მნიშვნელოვანია შემდეგი: როგორც არ უნდა ვიყოყმანოთ იმის თაობა- 

ზე, შემოსავლის მოცემული სახეობა მივაკუთვნოთ ხელფასის, რენტის, 

სარგებლის ან მოგების კატეგორიას, ყოველი შემოსავალი თავისთავად 

შეიძლება მივაკუთვნოთ ამ ზოგად კატეგორიათაგან ერთ-ერთს. 
რესურსების შეფარდებითი იშვიათობა. ყველა ეკონომიკურ 

რესურსს ან წარმოების ფაქტორს ერთი ზოგადი ძირეული თვისება 

გააჩნია: ისინი იშვიათია ან შეზღუდული რაოდენობისაა. ჩვენი „კოსმო- 

სური ხომალდი დედამიწა“ შეიცავს რესურსების მხოლოდ შეზღუდულ 

რაოდენობას, რომელიც შეიძლება გამოყენებულ იქნას საქონელთა და 

მომსახურების წარმოებაში. სახნავი მიწები, წიაღისეული სიმდიდრეები, 

კაპიტალური მოწყობილობა და სამუშაო ძალა(სამუშაო დრო) - მათი 
არსებობა განსახღვრულია. წარმოებითი რესურსების იშვიათობის და იმ 

ზღვარის შედეგად, რომელსაც მათი იშვიათობა უდებს წარმოებით საქ- 

მიანობას, თვით წარმოების მოცულობა აუცილებლად შეზლუდულია. 

საზოგადოებას არ შეუძლია აწარმოოს და მოიხმაროს საქონელთა და 

მომსახურების მთელი მოცულობა, რომლის მიღებაც მას სურს. მაგალი- 

თად, აშშ-ში ერთ-ერთ უმდიდრეს ქვეყანაში - წარმოების მოცულობა 

მოსახლეობის 1 სულზე 1958 წ. შეხღუდული იყო 19 755 დოლარით. 
ხოლო 41-1 ცხრილში ნაჩვენები იქნება, რომ უღარიბეს ქვეყნებში წარ- 
მოების წლიური მოცულობა “შეიძლება აღმოჩნდეს 200 ან 300 დოლარის 
დონეზე. 

  

ეკონომიკსი და ეფექტიანობა 

ჩვენ ისევ ვუბრუნდებით ეკონომიკსის ძირითად განმარტებას, რომე- 

ლიც მოცემულია ამ თავის დასაწყისში. 

1. ეკონომიკსი - სახოგადოებრივი მეცნიერებაა, რომელიც იკვლევს 

იშვიათი რესურსების (წარმოების საშუალებების) ისეთი გამოყენების 

პრობლემას, რომლის დროსაც მიიღწევა სახოგადოების უსაზღვრო მოთ- 

ხოვნილებათა (წარმოების მიზანი) ყველაზე უფრო მეტი ანუ მაქსიმა- 

ლური და, ჰმაყოფილება. ეკონომიკსი შეისწავლის „იმის საუკეთესო გა- 

მოყენების გზებს, რაც ჩვენ გაგვაჩნია“. რამდენადაც ჩვენი მოთხოვნები 

უსაზღვროა, ხოლო რესურსები იშვიათი, ჩვენ არ შეგვიძლია დავაკმა- 

ყოფილოთ საზოგადოების ყველა მატერიალური მოთხოვნა. ერთადერთი 

რაც რჩება, ესაა მივაღწიოთ ამ მოთხოვნათა ყველაზე უფრო მაღალ 
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დაკმაყოფილებას. ეკონომიკსი ესაა მეცნიერება ეფექტიანობის შესახებ, 

იშვიათი რესურსების გამოყენების ეფექტიანობის შესახებ. 

რა შინაარსს დებენ ეკონომისტები „ეფექტიანობის“ ცნებაში? უკა- 

ნასკნელი რამდენადმე ჰგავს ტექნიკაში გამოყენებულ „ეფექტიანობის“ 
ცნებას. ინჟინერ-მანქანათმშენებელი ამბობს, რომ ორთქმავალი ეფექტი- 
ანია, ანუ მისი მარგი ქმედების კოეფიციენტი უდრის მხოლოდ 10 %, 

რამდენადაც მასში დამწვარი ენერგიის დიდი ნაწილი - დაახლოებით 90 

იი არ გარდაიქმნება პროდუქტიულ ენერგიად, არამედ მუქთად იხარ- 
ჯება ხახუნისა და სითბოს დაკარგვის გამო. დახარჯული სათბობი(და- 

ნახარჯები) არ რეალიზდება სასარგებლო ენერგიის (გამოშვება) მაქსი- 

მალური წარმოების სახით. 

ეკონომიკური ეფექტიანობა ასევე მოიცავს პრობლემას „დანახარჯე- 
ბი-გამოშვება“. კონკრეტულად რომ ვთქვათ, იგი ახასიათებს კავშირს 

წარმოების პროცესში გამოყენებული იშვიათი რესურსების ერთეულთა 

რაოდენობასა და ამის შედეგად მიღებული რომელიმე მოხმარებული 

პროდუქტის რაოდენობას შორის. დანახარჯთა მოცემული მოცულობი- 
საგან მიღებულ პროდუქტთა დიდი რაოდენობა ნიშნავს ეფექტიანობის 
ამაღლებას. დანახარჯთა მოცემული რაოდენობისაგან მიღებულ პრო- 

დუქტთა ნაკლები მოცულობა ეფექტიანობის შემცირებაზე მიუთითებს. 

სრული დასაქმება და წარმოების 
მოცულობა 

საზოგადოება ცდილობს ეფექტიანად გამოიყენოს თავისი იშვიათი 

რესურსები ანუ მას სურს მიიღოს სასარგებლო საქონელთა და მომსა- 

ხურების მაქსიმალური რაოდენობა შეზღუდული რესურსებიდან. ამისათ- 

ვის მან უნდა მიაღწიოს სრულ დასაქმებას და წარმოების სრულ მოცუ- 

ლობას. 

სრული დასაქმება ნიშნავს ამისათვის ვარგისი მთელი რესურსების 
გამოყენებას. მუშები იძულებით არ უნდა აღმოჩნდნენ უმუშევარი, ეკო- 
ნომიკამ უნდა უზრუნველყოს დასაქმება ყველასათვის, ვისაც შეუძლია 
და «უნდა იშრომოს. არ უნდა ცდებოდეს სახნავი მიწები ან კაპიტალური 
მოწყობილობა. ხაზს ვუსვამთ, რომ გამოყენებულ უნდა იქნას მხოლოდ 

ამისთვის ვარგისი რესურსები. ყოველ საზოგადოებას ახასიათებს გარ- 
კვეული ადათ-წესები და ჩამოყალიბებული პრაქტიკა, რომელიც განსაზ- 
ღვრავს თუ სახელდობრ რომელი რესურსია გამოსაყენებლად გამოსა- 
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დეგი. მაგალითად, კანონმდებლობით და წეს-ჩვეულებით იგულისხმება, 

რომ ბავშვებისა და ხანდაზმულების შრომა არ უნდა გამოვიყენოთ. ამის 
მსგავსად, სახნავი მიწებიც მათი ნაყოფიერების უზრუნველსაყოფად პე- 

რიოდულად ანეულად(მოუხნავი) უნდა დავტოვოთ. 

წარმოების სრული მოცულობა აქ უბრალოდ ნიშნავს, რომ რე- 
სურსები ეფექტიანად უნდა განაწილდეს, ანუ რესურსები ისეთნაირად 

გამოვიყენოთ, რომ მათ ყველაზე უფრო მნიშვნელოვანი წვლილი შე- 

იტანონ პროდუქციის საერთო მოცულობაში. უნდა ვერიდოთ ასტროფი- 

ზიკოსების გაგზავნას სოფლის მეურნეობაში, ხოლო გამოცდილი ფერ- 

მერებისას - კოსმოსური გამოკვლევის ცენტრში. ჩვენ არ გვინდა ასევე 

აიოვას შტატის სასოფლო-სამეურნეო მიწებზე ითესებოდეს ბამბა, ხოლო 

ალაბამის შტატში სიმინდი, მაშინ როცა გამოცდილებით დადგენილია, 

რომ მათი საპირისპირო დანიშნულება ქვეყანას უზრუნველყოფს ამ პრო- 

დუქტების გაცილებით მეტი რაოდენობით იმავე ფართობიდან. წარმო- 

ების სრული მოცულობა გულისხმობს, ასევე არსებული ტექნოლოგი- 

იდან საუკეთესოს გამოყენებას. ჩვენ არ გვინდა, რომ ჩვენმა ფერმერებმა 

ცელით აიღონ ხორბალი, ხოლო სიმინდი ხელით. ასევე არ გვინდა 

ავტომანქანების წარმოება მათი აწყობის პრიმიტიული ტექნოლოგიით, 

რომელიც ფორდმა 20-იან წლებში შემოიღო. 

წარმოებრივ შესაკლებლობათა 

ცხრილი 

ეკონომიის პრობლემის არსის ილუსტრირება შეიძლება უფრო მკაფი- 

ოდაც, წარმოებრივ შესაძლებლობათა ცხრილის გამოყენებით. ეს მე- 

თოდი ავლენს ეკონომიის თვით არსს: რამდენადაც რესურსები იშვი- 

ათია, სრული დასაქმების, წარმოების სრული მოცულობის ეკონომიკას 

არ შეუძლია უზრუნველყოს საქონელთა და მომსახურების განუსაზ- 

ღვრელი გამოშვება. უფრო მეტიც, აუცილებელია მივიღოთ გადაწყვე- 

ტილება იმის შესახებ, თუ რომელი საქონელი და მომსახურება უნდა 

ვაწარმოოთ და რომელზე ვთქვათ უარი. 

დაშვებები. ეკონომიის პრობლემის უფრო უკეთ 

"ილუსტრირებისათვის ჩვენ ვღებულობთ რამდენიმე დაშვებას. 

1. ნ–გს1 რ. 580001500, VVIIII320 ს. Mი-ძნსვს50. ხიიი000105 13 Lხ Cძ. M6VV-VიIX: 

MიCIX8V-ILIII 800X Cითი8ი+, 1989. გვ. 26-29. 
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1. ეფექტიანობა. ეკონომიკა ფუნქციონირებს სრული დასაქმების 

პირობებში და აღწევს წარმოების სრულ მოცულობას. 

2. რესურსების უცვლელი რაოდენობა. წარმოების არსებული 

ფაქტორები მუდმივია როგორც რაოდენობის, ისე ხარისხის მიხედვით. 

მაგრამ, ბუნებრივია, განსაზღვრულ ფარგლებში შეიძლება შეიცვალოს 

სხვადასხვა მიზნით მათი გამოყენების თანაფარდობა, ანუ ისინი შეიძ- 
ლება გადანაწილდეს; მაგალითად, შედარებით არაკვალიფიციური მუ- 

შაკი შეიძლება მუშაობდეს ფერმაში, სწრაფი მომსახურების რესტორან- 

ში ან ავტოგასამართ სადგურში. 
3. უცვლელი ტექნოლოგია. წარმოების ტექნოლოგია მიჩნეულია 

უცელელად, ე.ი. ჩვენი ანალიზის მსვლელობაში იგი არ იცვლება. მე- 

ორე და მესამე დაშვება გულისხმობს, რომ ჩვენს ეკონომიკას განვიხი- 

ლავთ დროის განსახღვრულ მომენტში ან ძალზხე მოკლე პერიოდის 

მანძილზე. შედარებით ხანგრძლივი პერიოდისათვის არარეალური იქნე- 

ბოდა ტექნიკური პროგრესისა და არსებული რესურსების შედგენილო- 
ბის შეცელის შესაძლებლობათა გამორიცხვა. 

4. ორი პროდუქტი. კიდევ უფრო მეტი სიმარტივისათვის დავუშვათ, 

რომ ჩვენი ეკონომიკა აწარმოებს არა უსასრულოდ ბევრ საქონელსა და 

მომსახურებას, როგორც ეს სინამდვილეშია, არამედ მხოლოდ ორს, სამ- 

რეწველო რობოტებსა და პიცას. პიცა განასახიერებს სამომხმარებლო 

საქონელს აჩუ იმ საქონელს, რომელიც უშუალოდ აკმაყოფილებს 

ჩგენს მოთხოვნილებებს. სამრეწველო რობოტები განასახიერებს წარმო- 

ების საშუალებებს, წარმოებრივი დანიშნულების საქონელს, ანუ 

იმ საქონელს, რომელიც ჩვენს მოთხოვნილებებს აკმაყოფილებს არ- 

აპირდაპირ, სამომხმარებლო საქონელთა უფრო ეფექტიანი წარმოების 

უზხრუნველყოფით. 
არჩევანის აუცილებლობა. ჩვენს მიერ მიღებული დაშვებიდან 

ეხლა ხომ ნათელი ხდება, რომ ჩვენი ეკონომიკა აწყდება ალტერნატი- 

გებს შორის არჩევანს? არსებული რესურსების საერთო მოცულობა შეზ- 

ღუდულია. მაშასადამე, შეზღუდულია ჩვენი ეკონომიკის შესაძლებლო- 

ბაც აწარმოოს სამრეწველო რობოტები და პიცა. რესურსების შეზღუ- 

დულობა ნიშნავს გამოშვების შეხღუდულობასაც. რამდენადაც რესურ- 

სები შეზღუდულია და მთლიანად გამოიყენება, სამრეწველო რობოტე- 

ბის წარმოების ნებისმიერი გადიდება მოითხოვს რესურსების ნაწილის 

გადართვას პიცის წარმოებიდან. სწორია საპირისპირო დასკვნაც: თუ 
ჩვენ ვამჯობინებთ პიცის წარმოების გადიდებას, ამისათვის საჭირო 
რესურსები უნდა მივიღოთ მხოლოდ სამრეწველო რობოტების წარმო- 
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ების შემცირების ხარჯზე. საზოგადოებას არ “შეუძლია მისდიოს ორ 

ურთიერთ გამომრიცხავ მიზანს. ამაშია ეკონომიის პრობლემის არსი. 
  

  

ცხრილი 2-1 
პიცისა და სამრეწველო რობოტების წარმოების შესაძლებლობე- 

ბი რესურსების სრული დასაქმების პირობებში, 1990 წ. 

(ჰიპოთეზური მონაცემები) 

პროდუქციის სახეობა 

ათასობით 0 

ა(ათასი 10 

  

მოდით ვიმსჯელოთ 2-1 ცხრილში მოტანილი მაგალითით, სამრეწ- 

ველო რობოტებისა და პიცას რაოდენობის ალტერნატიული კომბინაცი- 

ების შესახებ, რომლებიდანაც საზოგადოებას არჩევა შეუძლია. მიუხე- 

დავად იმისა, რომ ამ და შემდგომ ცხრილებში მონაცემები ჰიპოთეზუ- 

რია, მათ მიერ ილუსტრირებულ დებულებებს უდიდესი პრაქტიკული 

მნიშვნელობა გააჩნია # ალტერნატივის თანახმად ჩვენი ეკონომიკა 
მთელ რესურსებს მოახმარდა რობოტების ანუ წარმოებითი დანიშნულე- 

ბის საქონელთა წარმოებას. ხოლო L ალტერნატივის პირობებში ყველა 

არსებული რესურსები გამოყენებული იქნებოდა პიცას, ანუ მოხმარების 

საგნების წარმოებაზე. ორივე ეს ალტერნატივა წარმოადგენს აშცარად 

არარეალისტურ უკიდურესობებს. ყოველი ეკონომიკა ჩვეულებრივ პო- 

ულობს თავისი წარმოების საერთო მოცულობის განაწილების ბალანსს 

წარმოებითი და სამომხმარებლო დანიშნულების საქონელს შორის. # 

-დან L ალტერნატივისაკენ მოძრაობის კვალობაზე ჩვენ ვადიდებთ მოხ- 

მარების საგნების(პიცას) წარმოებას. როგორ? წარმოების საშუალებათა 

წარმოებიდან რესურსების გადართვით. რამდენადაც ჩვენ ვიცით, რომ 

სამომხმარებლო საქონლები უშუალოდ აკმაყოფილებენ ჩვენს მოთხოვ- 

ნილებებს, ნებისმიერი წინ წაწევა ალტერნატივის მიმართულებით მაც- 

დური გვეჩვენება. ამ მიმართულებით მოძრაობისას საზოგადოება ადი- 

დებს თავისი მიმდინარე მოთხოვნილებების დაკმაყოფილებას. მაგრამ 

ასეთი პოლიტიკა ძვირი დაგვიჯდება. რესურსების მსგავსი გადართვა 

თავის დროზე თვით საზოგადოებას მიაყენებს ზარალს, ვინაიდან მისი 
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წარმოების საშუალებების მარაგი შემცირდება ან ჩვეულებრივი ტემპით 

არ გაიზრდება, რითაც მომავალი წარმოების პოტენციალი დაქვეითდება. 

მოკლედ, # -დან ს ალტერნატივისაკენ გადაადგილებით საზოგადო- 
ება ფაქტიურად არჩევანს აკეთებს „მეტი ეხლა“, „უფრო მეტი შემდგო- 
მის“ პოლიტიკის ხარჯზე. პირიქით  -დან #„ "ალტერნატივისაკენ 
გადაადგილებით საზოგადოება ირჩევს მიმდინარე მოხმარებისაგან თავ- 

შეკავების პოლიტიკას. მიმდინარე მოხმარების ასეთი მსხვერპლი ათავი- 

სუფლებს რესურსებს, რომლებიც შეიძლება გამოყენებულ იქნას წარმო- 

ების საშუალებათა წარმოების გასადიდებლად. ამ გზით, თავისი კაპი- 

ტალის გაზრდით საზოგადოებას შეუძლია გაზარდოს წარმოების საერ- 

თო მოცულობა და ამით მომავალი მოხმარებაც. 

აქ ძირითადი იდეა შემდეგში მდგომარეობს: დროის ნებისმიერ მო- 

მენტში სრული დასაქმებისა და წარმოების სრული მოცულობის ეკონო- 

მიკამ უნდა შესწიროს X პროდუქტის ნაწილი, რათა მიიღოს მეტი V 
პროდუქტი. ის გადამწყვეტი ფაქტი, რომ ეკონომიკური რესურსები იშ- 

ვიათია, ასეთ ეკონომიკას საშუალებას არ აძლევს ერთდროულად გა- 

ზარდოს X -იც და V -იც. 

წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი 

წარმოებრივ შესაძლებლობათა ცხრილის უფრო ღრმად გასაგე- 

ბად განვიხილოთ მასში მოტანილი მონაცემები მათ გრაფიკულ გამო- 

სახვაში. გამოვიყენოთ მარტივი ორგანზომილებიანი გრაფიკი, მოვათავ- 

სოთ რობოტების(წარმოების საშუალებების) წარმოების მონაცემები 

გერტიკალურ ღერძზე, ხოლო პიცის წარმოების (სამომხმარებლო საქო- 
ნელი) მონაცემები ჰორიზონტალურ ღერძზხზე, როგორც ეს მოცემულია 

ნახ. 2-1-ხე | თავის დამატებაში განხილული წერტილების აღნიშვნის 
მეთოდის გამოყენებით. იმავე ნახ.2-1-ზე ჩვენ შეგვიძლია გამოვიყენოთ 

წარმოებრივი შესაძლებლობების ანუ ტრანსფორმაციის მრუდი. 

ყოველი წერტილი წარმოებრივი შესაძლებლობების მრუდზე წარმო- 

ადგენს ორი პროდუქტის წარმოების რაღაც მაქსიმალურ მოცულობას. 
ამრიგად, ეს მრუდი ფაქტობრივად რაღაც საზღვარს გამოხატავს. პიცისა 

IL. რატომ ვიყენებთ ტერმინს „ტრანსფორმაცია“? იმიტომ, რომ ერთი 
ალტერნატივიდან მეორეზე გადასგლის პროცესში, ვთქვათ 8-დან C-ზე, არსებითად 
რობოტებს გარდავქმნით პიცად, პირველის წარმოების რესურსების უკანასკნელის 
წარმოებაზე გარდაქმნით. 
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ნახ.2-.1 წარმო- 

ებრივგ შესაძლებ- 

ლობათა მრუდი 

ყოველი წერტილი წარ- 
მოებრივ შესაძლებლობათა 
მრუდზე წარეოადგენსნების- 
მიერი ორი პროდუქტის წარ- 

მოების რაღაც მაქსიმალურ 
მოცულობას. საზოგადოება 

იპულებულაა. განსასღვროს 
აე პროდექტების რომელი 
კომბინაცია სურს: მეტი რო- 
ბოტი ნიშნავს ნაკლებ პიცას 
და პირიქით, ადამიანთა. და 

მატერიალური რესურსების 
შეზღუდულობა განუხორცი- 
ელებელს ხდის რობოტებისა 

და პიცის წარმოების ყოველ- 
გვარ კომბინაციას, რომე- 

ლიც მოხედება წარმოებრივ 
შესაძლებლობათა მრუდის 

! გარეთ მოთავსებულ წერ- 
ტილზსე, როგორც მაგალი- 
თად V/ წერტილი. 

; 

' 
ს 
3 

  

და რობოტების სხვადასხვა კომბინაციების 'განსახორციელებლად 

რომელიც ზწარმოებრგ “შესაძლებლობათა მრუდზხეას ნაჩვენები, 

საზოგადოებამ უნდა უზრუნველყოს წარმოების სრული მოცულობა. 

მრუდზე პიცისა და რობოტების ყველა შეთანაწყობა წარმოადგენს მათ 

მაქსიმალურ რაოდენობას, რომლებიც შესაძლოა მიღებულ იქნას მხო- 

ლოდ ყველა არსებული რესურსის ყველაზე უფრო ეფექტიანი გამოყე- 
ნების შედეგად. წერტილები, რომლებიც წარმოებრივ შესაძლებლობათა 

მრუდის გარეთ იმყოფებიან, როგორც მაგალითად წერტილი V, , მრუდ- 

%ზე ნებისმიერი სხვა წერტილის უმჯობესი აღმოჩნდებოდა, მაგრამ ასეთი 

წერტილები მიუღწეველია რესურსების მოცემული რაოდენობისა და 

წარმოების მოცემული ტექნოლოგიის პირობებში. რესურსების შეზღუ- 

დულობის ბარიერი არ დაუშვებს წარმოების საშუალებათა და მოხმა- 

რების საგნების წარმოების რაიმე შეთანაწყობას წარმოებრივი შესაძ- 

ლებლობების მრუდის გარეთ მდებარე წერტილზე. 
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პროდუქციის ოპტიმალური 

სრრუქტშრა 

თუ წარმოებრივი შესაძლებლობების მრუდეზე წარმოების ყველა 

პარამეტრი ასახავს სრული დასაქმებისა და წარმოების სრული მოცუ- 

ლობის მდგომარეობას, მათ რომელ კომბინაციას ამჯობინებს საზოგა- 

დოება? ავიღოთ, მაგალითად, 8 და L> წერტილები ნახ.2-1-ზე. ამ პრო- 
დუქტების გამოშვების რომელი ვარიანტია უმჯობესი ან უკეთესი“? ეს 
არ ეხება მეცნიერებას, ანუ, იგი ნორმატიული კითხვაა; აქ წამოიჭრება 
საზოგადოებაში მოქმედ ფასეულობათა პრობლემა,კ რომელიც 

გამოხატავს მისი მაკონტროლებელი ჯგუფის - დიქტატურის, პარტიის, 

ელექტორატის, სამოქალაქო საზოგადოების, ინდივიდუალური ინსტიტუ- 
ტების ან მათ რაიმე კომბინაციას. ეკონომისტმა მოცემულ შემთხვევაში 

“შეიძლება დაასკვნას, რომ თუ საზოგადოების წარმოებრივი “ფშესაძლებ- 

ლობები ისეთია, როგორც ნაჩენებია 2-1 ცხრილში და თუ საზოგადო- 

ებას სურს ჰქონდეს პროდუქტების ისეთი კომბინაცია, რომელსაც მის- 

ცემს ვთქვათ, ალტერნატივა 8 , მაშინ იგი თავის რესურსებს გამოიყე- 

ნებს არაეფექტიანად, თუ წარმოების საერთო მოცულობა შეიცავს რო- 

ბოტების მხოლოდ 8 7/8 ერთეულს(ათასი) და პიცის 9/10 ერთე- 
ულს(ასეული ათასი ცალი). ეკონომისტმა შეიძლება ასევე ამტკიცოს, 

რომ საზოგადოებას თავისი არსებული რესურსებით არ შეუძლია უზხ- 

რუნველყოს ეროვნული წარმოება რობოტების 9 1/2 ერთეულისა და 

პიცის, 1 3/8 ერთეულის მოცულობით. აქ ჩვენ საქმე გვაქვს რაოდე- 

ნობრივ, ობიექტურ, დადებით მტკიცებებთან. მაგრამ, როგორი საკუთარი 

აზრიც არ უნდა გააჩნდეს ეკონომისტს, როგორც მეცნიერს, რომელიც 

წარმოადგენს საზოგადოებრივ მეცნიერებას, მას არ შეუძლია დაამტკი- 

ცოს, რომ კომბინაცია 8 „უკეთესი“ ან ,უარესია“ 0 კომბიანციაზე. ეს 

უკვე წმინდა თვისებრივი ანუ ნორმატიული ხასიათის პრობლემაა. 

მზარდ ფარულ დანახარჯთა 

კანონი 

ჩვენ ხაზგასმით აღვნიშნავდით, რომ რესურსები იშვიათია უსაზღვრო 

მოთხოვნებთან შედარებით, რომელთა დასაკმაყოფილებლად შეიძლება 

გამოყენებულ იქნას ისინი. ამიტომ გვიწევს არჩევანის გაკეთება მათ 
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ალტერნატიულ გამოყენებას შორის. კონკრეტულად X -ის (პიცის) უფ- 

რო მეტი რაოდეობა ნიშნავს V -ის (რობოტების) ნაკლებ რაოდენობას. 
სხვა პროდუქტების რაოდენობას, რომლებზედაც უარი უნღა ვგთქეათ, ან 

უნდა შევწიროთ, რათა მივიღოთ ნებისმიერი სხვა პროდუქტის რაღა; 

რაოდენობა, ამ პროდუქტის წარმოების ფარული დანახარჯები ეწოდება. 

ჩვენს შემთხვევაში V (რობოტების) რაოდენობა, რომლისგანაც თავი 

უნდა შევიკავოთ X (პიცის) დამატებითი ერთეულის მისაღებად, არის 

სწორედ ფარული დანახარჯები, ანუ უბრალოდ X -ის ამ ერთეულის 

წარმოების ხარჯები. 2-1 ცხრილში # ალტერნატივიდან 8 ალტერნატი- 
ვამდე გადაადგილებისას ჩვენ ვადგენთ, რომ ერთი ერთეული პიცის 

წარმოების ხარჯები ერთი ერთეული რობოტის წარმოების ხარჯების 

ტოლია. მაგრამ იმ ზომით რა ზომითაც ჩვენ დანახარჯთა მოძრაობის 

კვალდაკვალ მივდივართ, დამატებით წარმოებრივ შესაძლებლობაზე გა- 

დასვლისას - 8 -დან C -ზე, C -დან IL) -მდე და ა.შ., ჩვენს წინაშე 

იშლება მნიშვნელოვანი ეკონომიკური პრინციპი. # ალტერნატივიდან L 
ალტერნატივისკენ მოძრაობის პროცესში, რობოტების ღირებულება, რო- 

მელიც უნდა შევწიროთ პიცის ყოველი დამატებითით ერთეულის მისა- 

ღებად , იზრდება. # -დან 8 -ხე გადასვლისას ერთი დამატებითი 

ერთეული პიცის მიღებაზე მსხვერპლად უნდა მივიტანოთ რობოტების 

ერთი ერთეული, მაგრამ 8 -დან C -ზე გადასვლისას ერთი დამატებითი 

პიცის მისაღებად საჭირო იქნება: უკვე ორი ერთეული რობოტის შეწირ- 
ვა, შემდგომ, შესაბამისად ერთ ერთეულ პიცახე - სამი ერთეული 

რობოტი. დაბოლოს, პიცის ერთ ერთეულზე ორი ერთეული რობოტის 

“შეწირვა; შემდგომ, შესაბამისად ერთ ერთეულზე - რობოტის ოთხი 

ერთეული. და პირიქით, ირკვევა, რომ ს -დან # -კენ მოძრაობისას 
დამატებითი ერთეული რობოტების წარმოების დანახარჯები, შესაბამი- 

სად, უდრის 1/4,1/3, 1/2 და პიცის ერთი ერთეულის წარმოების და- 

ნახარჯებს, ყოველი ოთხი გადაადგილებიდან თითოეულისთვის. 

ჩაზნექილობა. გრაფიკულ გამოსახულებაში მზარდ ფარულ და- 
ნახარჯთა კანონი წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის ფორმით 

აისახება. კონკრეტულად ამ მრუდს ჩაზნექილი ფორმა გააჩნია ანუ გა- 

1. აქ ნათელია განსხვაგება საქონლის დამატებითი ერთეულის წარმოების ფარულ 
დანახარჯებსა და საერთო ანუ ერთობლივ ფარულ დანახარჯებს შორის. მაგალითად, 
ფარული დანახარჯები პიცის მესამე ერთეულის წარმოებაზე 2-1 ცხრილში შეადგენს 
რობოტის სამ ერთეულს (=7-4). მაგრამ სამი ერთეული პიცის წარმოების ერთობლივი 
ფარული დანახარჯები უკვე ექვსი ერთეული რობოტის ტოლია (=10-4 ანუ 1+2+3). 
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დაიხრება კოორდინატთა წერტილისაგან. რატომ? იმიტომ, რომ როგორც 

ამას ადასტურებს პერპენდიკულარების ხაზები 2-1 ნახაზზე, როდესაც 

ეკონომიკა მოძრაობს # -დან  ალტერნატივისაკენ, იგი იძულებულია 
თანმიმდევრულად უარი თქვას რობოტის სულ უფრო მეტ რაოდენობა- 

ზე(1,2,3,4 -ვერტიკალურ ღერძზე), პიცის თანაბარი ნამატის მისაღებად 

(1,1,1,1, ჰორიხონტალურ ღერძზე). ტექნიკურად ეს ნიშნავს, რომ წარ- 

მოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის დახრილობა სულ უფრო მკვეთრი 

ხდება # -დან ს -მდე გადაადგილების კვალობაზე და ასეთი მრუდი, 

ბუნებრივია ჩახნექილია თუ მას შევხედავთ კოორდინატთა საწყისიდან. 

ლოგბიკური დასაბუთება. როგორია მზარდ ფარულ (ხღვრულ) 

დანახარჯთა კანონის ეკონომიკური შინაარსი? პიცის წარმოების გადი- 

დება რატომაა დაკაგშირებული რობოტის სულ უფრო დიდი რაოდენობის 

შეწირვის აუცილებლობასთან? ამ კითხვაზე პასუხი საკმაოდ რთულია, 

მაგრამ თუ მას მარტივად ჩამოვაყალიბებთ, იგი შემდეგზე დაიყვანება: 

ეკონომიკური რესურსები გამოუსადეგარია მათი მთლიანი გამოყენები- 

სათვის _ ალტერნატიული პროდუქტების წარმოებაში. როდესაც ჩვენ 
ვცდილობთ პიცის წარმოების გადიდებას,გვიხდება ამნაირი გამოყენები- 

სათვის სულ უფრო და უფრო ნაკლებშეგუებული რესურსების იძულე- 
ბითი დანერგვა, „ჩატენა“ წარმოების ამ დარგში. # -დან 8 ალტერნა- 

ტივისაკენ გადასვლის დასაწყისში ჩვენ შესაძლებლობა გვაქვს ავირჩი- 

ოთ ისეთი რესურსები, რომელთა მწარმოებლურობა პიცის წარმოებაში 

უფრო მაღალია რობოტების დამზადებაში მათ მწარმოებლურობასთან 

შედარებით. მაგრამ 3 -დან C - სკენ და C -დან IL) -სკენ და ა.შ. 

გადაადგილებით ის რესურსები, რომლებიც ერთობ მწარმოებლურია 

პიცის წარმოების პროცესში, სულ “უფრო იშვიათი ხდება. მეტი პიცის 

მისაღებად საჭირო ხდება უკვე იმ რესურსების გამოყენებაც, რომელთა 

მწარმოებულურობა რობოტის წარმოებაში უფრო მაღალია, ვიდრე პიცას 

წარმოებაში. ცხადია, ასეთი რესურსები სულ უფრო მეტია საჭირო პი- 

ცის დამატებითი ერთეულების საწარმოებლად, და შესაბამისად, აუცი- 

ლებელია სულ უფრო მეტი რაოდენობის რესურსების ამოღება რობო- 
ტების წარმოებიდან. სრულყოფილი ელასტიურობის ანუ ურთიერთშეც- 

ელადობის ეს არარსებობა, და აქედან გამომდინარე რესურსების რა- 
ოდენობის გადიდების აუცილებლობა, რომლებიც გადაირთვება ერთი 

პროდუქტის წარმოებიდან მეორე პროდუქტის დამატებითი ერთეულის 
სულ უფრო მეტი რაოდენობის საწარმოებლად, - წარმოადგენს მზარდი 

ფარული დანახარჯების კანონის ეკონომიკურ შინაარსს, რომლებიც მო- 
ცემულ შემთხვევაში გამოსახულია არა დოლარების და ცენტების, არა- 
მედ ნატურალური პროდუქტების ნატურაში შეწირვის სახით. 
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მკითხველი უნდა დარწმუნდეს, რომ: 1) რესურსების სრული ურთი- 
ერთშეცვლადობის არარეალური დაშვებისას წარმოებრივი “შესაძლებ- 
ლობები გრაფიკზე ქმნიან წრფეს, რომელიც მუდმივ ფარულ დანახარ- 
ჯებს გულისხმობს; 2) მზარდ დანახარჯთა კანონი თავის დადასტურებას 

პოულობს მრუდზე, ზევით ს ალტერნატივიდან # ალტერნატივისაკენ 
გადაადგილებით. 

გადასრა. აქ ისევ უნდა გაესვას ხაზი იმ გარემოებას,რომ წარმო- 
ებრივ შესაძლებლობათა მრუდი ოთხი ძირითადი იდეის მაჩვენებელია. 

ჯერ ერთი, რესურსების იშვიათობა გულისხმობს, რომ პროდუქტების 
გამოშვების ყველა კომბინაცია, რომლებიც წარმოებრივ შესაძლებლო- 
ბათა მრუდზე გარეთა მხარეზეა მოთავსებული, განუხორციელებელია. 
მეორე, არჩევანის შესაძლებლობა გამოხატულებას პოულობს საზოგა- 

დოების მიერ პროდუქტების სხვადასხვა მისაწვდომი კომბინაციების 

შერჩევის აუცილებლობაში, რომლებიც მდებარეობენ ამ მრუდზე ან მის 

შიგნით. მესამე, მრუდის დაღმავალი დახრილობა გულისხმობს ფარული 

დანახარჯების ცნებას. და ბოლოს, მეოთხე, მრუდის ჩაზნექილობა გვიჩ- 

ვენებს ფარული დანახარჯების გადიდებას. 

დაუტვირთავი რესურსები, 
ეკონომიკური ზსრდა და პერსპეკტივები 

მნიშვნელოვანია გავიგოთ რა მოხდება, როდესაც არ იმუშავებს პირ- 

ველი სამი დაშვება, რომელიც საფუძვლად უდევს წარმოებრივ შესა- 

ლებლობათა მრუდის აგებას. 

რესურსების ღაუტვირთაობა და 

არასრული გამოჭენება 

პირველი დაშვება ისაა, რომ ჩვენი ეკონომიკა ხასიათდება რესურსე- 
ბის სრული დატვირთულობით და წარმოების სრული მოცულობით. ხო- 

ლო როგორ შეიცვლებოდა ჩვენი ანალიზი და დასკვნები, თუ გგექნე- 
ბოდა უმოქმედო რესურსები(დაუტვირთაობა), ან გამოყენებული რესურ- 

სები მოიხმარებოდა არაეფექტიანად(არასრული გამოყენება)? რესურსე- 
ბის სრული დატვირთულობისა და წარმოების სრული მოცულობის პი- 
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რობებში ჩვენი ხუთი ალტერნატივა წარმოადგენს წარმოების რიგ მაქ- 
სიმალურ მოცულობებს, ანუ გვიჩვენებს თუ რობოტებისა და პიცის 
კომბინაციათა რა რაოდენობა შეიძლება წარმოებულ იქნას, როცა ეკო- 
ნომიკა სრული სიმძლავრით ფუნქციონირებს, თუმცა დაუტვირთაობის 
ან რესურსების არასრული დატვირთვის პირობებში ეკონომიკა ნაკლებ 
პროდუქციას გამოუშვებდა, ვიდრე ნებისმიერი ალტერნატივის დროს, 

რომელიც ნაჩვენებია 2-1 ცხრილში. 
გრაფიკულად, რესურსების დაუტვირთაობის ან არასრული დატვირ- 

თვის სიტუაცია "შეიძლება . წარმოვადგინოთ წერტილით წარმოებრივი “ 

შესაძლებლობების პირველდაწყებითი მრუდის შიგნით, რომელიც ასა- 

ხულია 2-2 ნახაზზე. ასეთი წერტილია LI წერტილი. აქ ჩვენ ვხედავთ, 
რომ ეკონომიკა ჩამორჩება პიცისა და რობოტების წარმოების სხვადასხვა 

მაქსიმალური კომბინაციებისაგან რომელიც წარმოდგენილია ყველა 

წერტილებით წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდზე. ისრები 2-2 ნა- 
ხაზზე გვიჩვენებს რესურსების სრული დატვირთულობის და წარმოების 

სრული მოცულობისაკენ დაბრუნების სამ შესაძლო გზას. ამასთან, წარ- 
მოების სრული დატვირთულობისაკენ და წარმოების სრული მოცულო- 

ბისაკენ მოძრაობა იწვევს ერთი ან ორივე პროდუქტის წარმოების გა- 

დიდებას. 

? ნახაზი 2-2. 

რესურსების და- 

' 'უტვგირთაობა და 

წარმოებრიგ შე- 

საძლებლობათა 

, შრუდი 
-, წარეოებრიე შშმესაძ- 

ლებლობათა მრუდის შიგ- 
ნით ნებისმიერი წერტილი 
როგორც, მაგალითად VL, 

გვიჩვენებს რესურსების 
დაუტვირთაობას ან არას- 

რულ დატვირთვას. მათი 
სრული დატვირთულობისა 
და წარმოების სრული მო- 

· ცულობისაკენ წინ წაწევით 

· საზოგადოებას შეუძლია, 

ლ2 6-7 1 | 1 რრქიბივაბის, ათ./. · ეხ, აწარმოო ე 
იცა /ასეული + · 4 ; ორივე „აროდუქტის მეტი 
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ეკონომიკის ზრდა 

რა მოუვა წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდს, თუ ჩვენ უარს 

ვიტყვით დაშვებებზე, რომლის თანახმადაც რესურსების რაოდენობა, 
ხარისხი და ტექნოლოგია უცვლელი დარჩება? პასუხი ასეთია: წარმო- 

ებრივ შესაძლებლობათა მრუდის მდებარეობა გადაინაცვლებს, ე.ი. შე- 

იცვლება წარმოების პოტენციური საერთო მოცულობა ეკონომიკაში. 

რესურსების მზარღი მიწოდება. ეხლა უარი ვთქვათ გამარ- 

ტივებულ დაშვებაზე, რომლის თანახმადაც მიწის, სამუშაო ძალის, კა- 

პიტალისა და მეწარმეობრივ შესაძლებლობათა არსებული ერთობლივი 

რესურსები უცვლელია, როგორც რაოდენობრივად, ისე თვისებრივად. 

საღი აზრი გვკარნახობს, რომ დროთა განმავლობაში ქვეყნის მოსახლე- 

ობის ზრდა გამოიწვევს სამუშაო ძალის რაოდენობრივ და მათი მეწარ- 

მეობითი შესაძლებლობების გადიდებას.“ ამასთან, სამუშაო ძალის ხა- 

რისხი, როგორც წესი, დროთა განმავლობაში იზრდება. მაგალითად, 

საშუალო განათლების მქონე პირთა წილი სამუშაო ძალის შემადგენ- 

ლობაში გაიზარდა 1960 წლის 30%-დან 40%-მდე 1987 წელს. ისტო- 
რიულად აშშ კაპიტალური ფონდები ერთობ მაღალი, მაგრამ არასტაბი- 

ლური ტემპებით იზრდებოდა. და მიუხედავად იმისა, რომ ჩვენ ვფიტავთ 

ზოგიერთ ჩვენს ენერგეტიკულ და მინერალურ რესურსებს, ხდება მათი 

ახალი წყაროების აღმოჩენა. ჭაობების ამოშრობა და ირიგაციული 

პროგრამების განხორციელება აფართოებს სახნავი მიწების ფართობს. 

იმის დაშვებით, რომ შენარჩუნებული იქნება რესურსების სრული დატ- 

ვირთულობა და წარმოების სრული მოცულობა, წარმოების ფაქტორების 

ასეთი მიწოდების შედეგი იქნება უფრო მეტი რაოდენობის რობოტებისა 

და პიცის წარმოების შესაძლებლობა. ამრიგად, ვთქვათ 2010 წელს 
1990 წლის წარმოებრივ შესაძლებლობათა მონაცემები, რომლებიც მო- 
ტანილია 2-1 ცხრილში, შეიძლება მოძველებული აღმოჩნდნენ და ად- 

გილი დაუთმონ 2-2 ცხრილში მოტანილ მაჩვენებლებს. დაიხსომეთ, რომ 

არსებული რესურსების გადიდება იწვევს ერთი ან ორივე პროდუქტის 

წარმოების პოტენციური მოცულობის გადიდებას ყოველ ვარიანტში: 

1. აქედან არ გამომდინარეობს, რომ თავისთავად მოსახლეობის ზრდა ყოველთვის 
სასურველია. 41-ე თავში ჩვენ დავინახავთ, რომ ჭარბმოსახლეობა შეიძლება 

ცხოვრების დონის შემაფერხებელი მუდმივი ფაქტორი გახდეს მრავალ განვითარებულ 
მგეყანაში. ინდუსტრიულად განვითარებულ ქვეყნებში ჭარბმოსახლეობას შეუძლია 
უარყოფითად იმოქმედოს გარემოს მდგომარეობაზე და ცხოვრების ხარისსზე. 
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წარმოებს ეკონომიკური ზრდა, რომელიც გამოიხატება პროდუქციის პო- 
ტენციური მოცულობის გადიდებით. 

მაგრამ, მიაქციეთ ყურადღება შემდეგ მნიშვნელოვან მომენტს: წარ- 

მოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის ასეთი ხელსაყრელი გადაადგილება 
არ შექმნის იმის გარანტიას, რომ ეკონომიკა ნამდვილად დაიწყებს ფუნ- 
ქციონირებას ამ ახალ მრუდზე წარმოდგენილი წერტილის რეჟიმში. 

ეკონომიკამ შეიძლება ვერ შეძლოს თავისი ახალი შესაძლებლობების 
სრული რეალიხება. დღეისათვის დაახლოებით 120 მლნ. სამუშაო ად- 

გილს შეუძლია უზრუნველყოს სამუშაო ძალის სრული დასაქმება აშშ- 

ში, მაგრამ 10 ან 20 წლის შემდეგ მისი სამუშაო ძალის რაოდენობა 
გაიზრდება მოსახლეობის ზრდის შედეგად და 120 მლნ. სამუშაო ადგი- 

ლი უკვე არასაკმარისი აღმოჩნდება სრული დასაქმების უზრუნველსა- 

ყოფად. მოკლედ რომ ვთქვათ, წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი 

შეიძლება გადაადგილდეს, ხოლო წარმოება არ განხორციელდეს იმ 

მო/ჯულობით, რომელიც ახალი მრუდის აღნიშნულ წერტილს შეესაბა- 

მება. 

ტექნიკური პრობრესი. მეორე დაშვება ტექნოლოგიურ მუდმი- 

გობასა და უცვლელობაში მდგომარეობს. როგორც ფაქტები მოწმობენ, 

ტექნიკა და ტექნოლოგია არსებითად ვითარდებოდა ხანგრძლივი პერი- 
ოდის მანძილზე.რას იწვევს ტექნიკური პროგრესი? ახალი და უკეთესი 
სარისხის საქონელს, და ასევე ამ საქონელთა წარმოების წესის სრულ- 
ყოფას. ჯერჯერობით ჩავთვალოთ, რომ ტექნიკური პროგრესი მხოლოდ 

წარმოების საშუალებათა სრულყოფას - უფრო ეფექტიანი მანქანებისა 

და მოწყობილობების შექმნას იწვევს. როგორ შეცვლის ასეთი ტექნიკუ- 
რი პროგრესი ეკონომიის პრობლემის ჩვენს ადრინდელ დახასიათებას? 

აი როგორ: წარმოების ეფექტიანობის ამაღლებით ტექნიკური პროგრესი 

საზოგადოებას საშუალებას აძლევს აწარმოოს მეტი საქონელი რესურ- 

სების უცვლელი რაოდენობით. ისევე როგორც რესურსების რაოდენობის 

გადიდება, ტექნიკური პროგრესიც საშუალებას იძლევა ვაწარმოოთ მე- 

ტი რობოტი და მეტი პიცა. 

რა მოუვა წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდს 2-2 ნახაზზე, რო- 
დესაც ადგილი აქვს რესურსების მიწოდებას ან ტექნიკის და ტექნოლო- 
გიის სრულყოფას? მრუდი გადაადგილდება გარეთ და მარჯევნივ, 

როგორც მოწმობს #- მრუდი 2-3 ნახაზზე, ეკონომიკური ზრდა - 
პროდუქციის დიდი საერთო მოცულობის წარმოების შესაძლებლობა, 

გამოიხატება წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის გადაადგილებით 

მარჯვნივ. იგი_ წარმოადგენს რესურსების მიწოდების გადიდებისა_ და 

ტექნიკური პროგრესის შედეგს. ეკონომიკური ზრდის შედეგია ის, რომ, 
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ცხრილი 2-2 

რობოტებისა და პიცის წარმოების შესაძლებლობები რესურსე- 

ბის სრული დატვირთის პირობებში 2010 წელს(ჰიპოთეზური 

მონაცემები) 

პროდუქტის სახეები 
ტ#” 8” C' 

ათასობით 2 4 

ათასი 14 12 9 5 

  

ეკონომიკა რესურსების სრული დატვირთვის პირობებში უზრუნველყოფს 

როგორც პიცის,ისე რობოტების დიდი მოცულობის წარმოებას. მაშინ, 

როცა სტატიკური, უძრავი ეკონომიკა იძულებულია შესწიროს X -ის 

ნაწილი, რომ მიიღოს მეტი V, დინამიურ, მზარდ ეკონომიკას შეუძლია 

აწარმოოს როგორც X -ის, ისე, V -ის მეტი რაოდენობა. 

როგორც წესი, ეკონომიკური ზრდა არ იწვევს ქვეყნის სიმძლავრე- 
ების პროპორციულ გადიდებას სხვადასხვა პროდუქტების საწარმოებ- 

ლად. ნახაზი 2-3 გვიჩვენებს რომ მართალია ეკონომიკას შეუძლია 
ორჯერ მეტი პიცის წარმოება, რობოტების წარმოების ზრდა კი მხოლოდ 

40% “შეადგენს. ნახ.2-3 -ზე სტუდენტმა უნდა დახაზოს წარმოებრივ 
შესაძლებლობათა ორი მრუდი: ერთმა უნდა გვიჩვენოს სიტუაცია, რომ- 

ლის დროსაც წარმოიშვა რობოტის წარმოების უფრო სრულყოფილი 

ტექნოლოგია, ხოლო პიცის წარმოების ტექნოლოგია უცვლელი დარჩა; 

მეორე მრუდი “უნდა გვიჩვენებდეს პიცის წარმოების გაუმჯობესებულ 

ტექნოლოგიას, რობოტების წარმოების ტექნოლოგიის უცვლელობისას. 

აქ აუცილებელია შენიშვნა: თანამედროვე ინდუსტრიულ ქვეყნებში 
ეკონომიკური ზრდა თავისთავად იგულისხმება, ანუ ნორმალურია წარ- 

მოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის მეტ-ნაკლებად მუდმივი გადაადგი- 

ლება მარჯვნივ. მაგრამ, როგორც ამასწინანდელმა კატასტროფულმა 
შიმშილმა გვიჩვენა ეთიოპიაში, ჩადში, სუდანსა და აფრიკის სხვა ქვეყ- 

ნებში, განსახღვრულ გარემოებებში წარმოებრიგ შესაძლებლობათა 

მრუდი შეიძლება მარცხნივ გადაადგილდეს. შიმშილის მნიშვნელოვანი 

მიზეზი. აფრიკაში ეკოლოგიური დეგრადაცია, ანუ უფრო მარტივად რომ 

ვთქვათ, მიწათსარგებლობის ჩამორჩენილი ტექნიკა აღმოჩნდა. ტყეები 
აქ განადგურებული იქნა, სახნავი მიწები და საძოვრები მეტისმეტი 
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ნახ. 2-3. ეკონო–- 
მიკური ზრდა და 

წარმოებრივ შესაძ- 

ლებლობათა მრუდი 

რესურსების მიწოდების 

გადიდება და ტექნიკური 
პროგრესი, რომელიც ახასი- 

ათებს მზარდ ეკონომიკას, 

გადაადგილებენ წარმოებ- 
რივ შესაძლებლობათა მრ- 
უდს შიგნით და მარჯენივ. ეს 
ეკონომიკას საშუალებას აძ- 
ლევს აწარმოოს ორივე სახის 
მეტი პროდუქტი. 

  

უქსპლუატაციით გამოიფიტა, რის შედეგადაც ამ ქვეყნებში, უპირატე- 
სად სოფლის მეურნეობის წარმოებრივი შესაძლებლობები შემცირდა. 

შოსახლეობის სწრაფ ზრდასთან ერთად მარცხნივ გადაადგილებადმა 

წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდებმა გამოიწვიეს მასობრივი “ფშიმში- 

ლი. 41-ე თავის ბოლო შტრიხში ეს თემა დაწვრილებითაა განხილული. 

თანამედროვე ალტერნატივები და 

მომავალი შესაძლებლობები 

წინა პარაგრაფები თქვენ გკარნახობთ შემდეგ მნიშვნელოვან თე- 

ზისს: უკონომიკის _წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდზე _წერტილის 
ეხლანდელი არჩევა ამ მრუდის მომავალი მდგომარეობის ძირითადი 

დეტერმინანტია. ამ თეზისის საილუსტრაციოდ წარმოებრივ შესაძლებ- 
ლობათა მრუდის ორ ღერძზე აღვნიშნოთ „ახლანდელი საქონელი“ და 
„მომავლის საქონელი“, როგორც იგი ნაჩვენებია 2-4 (ა) და (ბ) ნახაზზე. 
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“_ L L I I ქI |) L I I |! 'I! 

L- L - 2010 § 
43. 2010 დ. - L 
ბ ზრუდი 1 მრუდი _ 

1 «ი 4 _))თ! წ. L_ 
გრუღი გრუდი 

ბ დღევანდელი საქონელი | 9 ფლხვანტელ უი ი | 
I | L IL I · I 

| აალია ||| დ) ბეტანია L I 

ნახაზი 2-4. ეკონომიკის მიერ წარმოებრივ შესაძლებლობათა პო- 

ზიციის არჩევა მოცემული მომენტისათვის ხელს უწყობს მრუ- 

დის მდგომარეობის განსაზლვრას მომავალში 

ალფანიას არჩევანი „დღვეანდელ საქონელთა“ სასარგებლოდ, რომელიც გაკეთებულია 
(ა)გრაფიკზე.გამოიწვევს მრუდის თანაბარ გადაადგილებას მარჯენივ. არჩევანი „მომავალ სა- 
ქონელთა“ სასარგებლოდ, რომელიც მოცემულია(ბ )გრაფიკზე, თავის მრუდს უფრო მეტად 
გადააადგილებს მარჯვნივ. 

„მომავლის საქონელს“ ჩვენ მივაკუთვნებთ წარმოების საშუალებებს, 
მეცნიერულ გამოკვლევებს, განათლებას, პროფილაქტიკურ მედიცინას. 
ყველა მათ, ერთიანობაში, უდაოდ უნდა გახარდონ მატერიალური რე- 
სურსების რაოდენობა და სრულყონ მისი ხარისხი, გააფართოონ ტექნო- 

ლოგიური ინფორმაციის მოცულობა და აამაღლონ ადამიანისეული რე- 

სურსების ხარისხი. როგორც დავინახეთ, „მომავლის საქონელი“ ეკონო- 
მიკური ზრდის შემადგენელი ნაწილია. „ახლანდელ საქონელში“ ჩვენ 

ვგულისხმობთ წმინდა სამომხმარებლო საქონელს: კვების პროდუქტებს, 
ტანსაცმელს, არატრადიციულ საქონელს, ავტომანქანებს, გაზონის სა- 
თიბლებს და ა.შ. 

ეხლა დავუშვათ, რომ არსებობს ორი ეკონომიკა, ალფანია და ბეტა- 

ნია, რომლებიც მოცემულ მომენტში ყველაფერში იდენტურები არიან, 
იმის გამოკლებით, რომ დღეისათვის (1990წ.) ალფანია წარმოებრივ 
შესაძლებლობათა მრუდზე უპირატესობას „მომავლის საქონელს“ ანი- 
ჭებს და არა „ მიმდინარე საქონელს“. წერტილი 2-4 (ა) ნახაზზე, 
ასახავს ამ ალტერნატივას. თავის მხრივ, ბეტანია დღეისათვის(1990წ.) 
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უპირატესობას ანიჭებს „მომავლის საქონლის“ უფრო მეტი მოცულობის 
გამოშვებას „ახლანდელი საქონლის“ შემცირების ხარჯზე (ნახ.2-4(ბ) 
მაშასადამე, ყველა სხვა პოზიციის უცელელობისას შეიძლება ვივარა- 

უდოთ, რომ ბეტანიის წარმოებრივ “შესაძლებლობათა მომავალი 

(2010წ.) მრუდი უფრო მეტად გადაადგილდება მარჯვნივ, ვიდრე ალ- 
ფანიის მრუდი. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, დღეს აირჩევს რა წარმო- 

ების სტრუქტურას, რომელიც უფრო მეტად შეუწყობს ხელს ტექნოლო- 
გიურ პროგრესს, მატერიალური და ადამიანისეული რესურსების რაოდე- 

ნობისა და ხარისხის გადიდებას, ბეტანია შესძლებს უზრუნველყოს დი- 

დი ეკონომიკური ზრდა, ვიდრე ალფანია, რომლის წარმოების სტრუქ- 

ტურის არჩევანი ნაკლებადაა ორიენტირებული იმ საქონელსა და მომ- 

სახურებაზე, რომლებიც ხელს შეუწყობენ წარმოებრივ შესაძლებლობა- 

თა მრუდის გადაადგილებას მარჯვნივ. ხელმძღვანელობს რა წარმოების 

საშუალებათა პრიმატის განსაკუთრებული იდეით, ბეტანია უპირატესო- 

ბას ანიჭებს მეტ მიშენებებს თავისი „ ეროგნული ფაბრიკისადმი“, ანუ 

თავისი მიმდინარე პროდუქციის დიდი წილის ინვესტირება მოახდინოს, 

ვიდრე ალფანიამ.ასეთი არჩვანი ბეტანიისათვის უზრუნველყოფს კომპენ- 

საციას ან სარგებელს, უფრო სწრაფი ეკონომიკური ზრდის ფორმით - 

უფრო დიდი წარმოებრივი სიმძლავრეების სახით მომავალში. რასაკვირ- 

ველია, ეს მიიღწევა სამომხმარებლო დოვლათის ნაკლები მოცულობით 

მიმდინარე საჭიროებებისათვის. 

მრუდის პრაქტიკული 

გბგამოჭენება 

განვიხილოთ წარმოებრივ შესაძლებობათა მრუდის პრაქტიკული გა- 
მოყენების ზოგიერთი შესაძლებლობები. 

1. მიკროეკონომიკურ გაანგარიშებათა ფორმირება. მართალია, 

ჩვენი ანალიზის საგანია მაკროეკონომიკური სიდიდეები, ანუ წარმოების 

სტრუქტურა ეკონომიკაში მთლიანად, მაგრამ იშვიათობის ცნებები, ალ- 
ტერნატივათა და ფარულ დანახარჯთა არჩევანი მიკროეკონომიკურ დო- 

ნეზეც გამოიყენებიან. მაგალითად, ინდივიდები შეხღუდულ ფულად შე- 
მოსავალს ღებულობენ იმიტომ, რომ ისინი რესურსების შეზღუდულ 
რაოდენობას აბანდებენ წარმოების პროცესში. შეხღუდული პირადი ბი- 
უჯეტი ნიშნავს არჩევანის გაკეთების აუცილებლობას საქონელთა და 
მომსახურების “შეძენისას, ან რომელიმე საქონლისადმი უარის თქმას 
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მეორის სასარგებლოდ (იხ.თავი 23). წყვილი ჯინსების შეძენამ შეიძ- 
ლება გამოიწვიოს სადილის ან როკ-მუსიკის კონცერტის ბილეთისაგან 
თავის შეკავება (ხღვრული დანახარჯები). ამის მსგავსად, მრავალი 

სტუდენტი აწყდება თავისი დროის განაწილების პრობლემას სასწავლო 

საქმიანობასა და ამ სწავლის ასანახღაურებელ მუშაობას შორის. აქ 

წარმოიშობა წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის სახესხვაობა, რო- 

მელიც ითვალისწინებს რესურსების ალტერნატიულ გამოყენებას, რაც 
გვიჩვენებს, რომ მუშაობაზე დახარჯული დროის დიდი რაოდენობა ნიშ- 

ნავს დიდ ფულად შემოსაგალს, მაგრამ იგი იწვევს სასწავლო დროის 

შემცირებას და უფრო დაბალ მოსწრებას. 

2. ომში ჩაბმა. ისტორიული მაგალითი. 1941 წ. როცა აშშ-მ განა- 
ვითარა იარაღის წარმოება მეორე მსოფლიო ომის საჭიროებებისათვის, 

ქვეყანაში მნიშვნელოვანი უმუშევრობა არსებობდა. აი, რატომ შეძლო 

ამერიკის ეკონომიკამ სამხედრო პროდუქციის წარმოუდგენლად დიდი 

რაოდენობის შექმნა და იმავდროულად სამომხმარებლო საქონელთა 
წარმოების მოცულობის გადიდება (ნახ. 2- 2),1 მეორე მხრივ, საბჭოთა 
კავშირმა მეორე მსოფლიო ომი დაიწყო წარმოებრივ სიმძლავრეთა თით- 

ქმის სრული დატვირთვით, ანუ საბჭოთა ეკონომიკა ფუნქციონირებდა 

რესურსების სრული დატვირთვებისადმი მიახლოებულ დონეზე. ამიტომ, 

საბჭოთა კავშირის საომრად მომზადება დაკავშირებული იყო რესურსე- 

ბის გადართვით სამოქალაქო პროდუქციის წარმოების სფეროდან, რო- 

მელსაც თან ახლდა მოსახლეობის ცხოვრების დონის შემცირება. 

საინტერესოა, რომ ვიეტნამში ომის პერიოდში აშშ, ისეთივე მდგო- 

მარეობაში აღმოჩნდა, როგორშიც საბჭოთა კავშირი მეორე მსოფლიო 

ომის დროს. 60-იანი წლების შუახანებში ამერიკის ეკონომიკაში არსე- 
ბობდა სრული დასაქმების პირობები და პრეზიდენტ ჯონსონის ადმინის- 

ტრაციამ გაზარდა ვიეტნამში ომის წარმოების ხარჯები, „სიღარიბესთან 

ომის“ საშინაო პროგრამებზე დანახარჯების იმავდროული გადიდებით. 

სრული დასაქმების ეკონომიკის ორი ამოცანის ერთდროული გადაწყვე- 

ტის ეს მცდელობა - როგორც პიცის, ისე რობოტების წარმოების გადი- 

დებისა, ანუ უფრო სწორად ზარბაზნების და კარაქისა - ჩასაფუშად იყო 

განწირული. იმაზე მეტის დახარჯვის ცდამ, გიდრე ამერიკის ეკონომი- 

კას შეეძლო ეწარმოებინა, ე.ი. V წერტილზე (ნახ.2-1) გასვლამ, არსე- 
ბითად შეუწყო ხელი ორნიშნა ინფლაციის წარმოშობას 70-იან წლებში. 

3. დისკრიმინაცია. რასობრივი, სქესობრივი, ასაკისა და ეთნიკური 

ნიშნით დისკრიმინაცია ადამიანთა რესურსების ეფექტიანი განაწილების 

1. მაგრამ შეიქმნა ასევე ზოგიერთი სამომხმარებლო საქონლის მწვავე დეფიციტი. 
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ანუ გამოყენების დამაბრკოლებელია და ამით ზღუდავს ეკონომიკის 

ფუნქციონირებას წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის შიგნით რომე- 
ლიმე წერტილზე. უფრო მარტივად რომ ვთქვათ, დისკრიმინაცია საშუ- 
ალებას არ აძლევს შავკანიანებს, ქალებსა და სხვებს მიიღოს სამუშაო, 
რომელზედაც საზოგადოებას შეეძლო ეფექტიანად გამოეყენებინა მათი 
კვალიფიკაცია და უნარი. დისკრიმინაციის აღმოფხვრა ხელს შეუწყობდა 

ეკონომიკის გადაადგილებას წარმოებივი შესაძლებლობების მრუდის 

რომელიღაც შიდა წერტილიდან თვით მრუდზე არსებულ წერტილზე. 
წინასწარი მიახლოებული შეფასებით, მხოლოდ რასობრივი დისკრიმინა- 

ციის აღმოფხვრა საშუალებას მისცემდა აშშ-ს სამუშაო ძალის იგივე 
დანახარჯებით გაედიდებინა ეროვნული პროდუქტი 4% -ით.' 

4. შრომის მწარმოებლურობის ზრდის შენელება. 60-იანი წლე- 

ბის შუახანებიდან აშშ-ში შეინიშნებოდა შრომის მწარმოებლურობის 
გადიდების ტემპების ერთობ საგანგაშო შემცირება, სხვა სიტყვებით, 

გამომუშავება ერთ კაც-საათზე შემცირდა (იხ. თავი 21). ზოგიერთი 
ეკონომისტი ამის ძირითად მიზეზად შრომის მექანიზაციის ზრდის შე- 
ნელებას მიიჩნევს ინვესტიციების დაბალი დონის გამო. მდგომარეობის 

გამოსწორება რეკომენდებული იყო ინვესტიციების გადიდებით, მოხმა- 

რების მოცულობასთან შედარებით. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, შე- 

მოთავახებულია მრუდზე გადაადგილება ი წერტილიდან C წერტილ- 
ზე (2-1 ნახ.) ასეთი გადაადგილების გასაადვილებლად შესაფერისი 
პოლიტიკა თვლის სპეციალური საგადასახადო შეღავათების შემოღებას, 

რომლებიც უზრუნველყოფენ კერძო ინვესტიციების უფრო მაღალ მომ- 
” გებიანობას. ნაგარაუდევია, რომ შრომის მწარმოებლურობის გადიდების 

უფრო მაღალი ტემპის აღდგენა თავის დროზე დააჩქარებს ასევე მთელი 

ეკონომიკის ზრდასაც (ანუ წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი გადა- 

ადგილდება მარჯევნივ). 
5. საგარეო ვაჭრობის ფაქტორები. წარმოებრივ შესაძლებლობა- 

თა მრუდიდან ყველაზე მარტივი დასკვნა ისაა, რომ ქვეყანას არ შეუძ- 

ლია უსახსროდ ცხოვრება ე.ი. თავისი წარმოებრივი პოტენციალის ფარ- 

გლებიდან გასვლით. მაგრამ, ჩვენი ვაჭრობის შესაძლებლობათა გათვა- 
ლისწინებით ეს მტკიცება შეიძლება მოდიფიცირებულ იქნას ორი მი- 
მართულებით. 

ჯერ ერთი, როგორც ჩვენ შემდგომში დავადგენთ, საერთაშორისო 
სპეციალიზაციისა და საგარეო ვაჭრობის გზით სახელმწიფოს შეუძლია 

“1. ჰით გხიითიიი|ი Cილთოი!((იი. Iხი Cიყ, იწ სიის, სს5ილთიო8(100. 
- V286ხ)ითLიი, 1980. გვ, 2-5 
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შეავსოს წარმოების შეხღუდული პოტენციალი, რომელიც განპირობე- 
ბულია საშინაო წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდით. სხვა სიტყვე- 

ბით, ჩვენ დავინახავთ, რომ საერთაშორისო სპეციალიხაცია და საგარეო 
ვაჭრობა ეკონომიკაზე ისეთივე ზეგავლენას ახდენენ, როგორსაც რესურ- 

სების ხარისხისა და რაოდენობის გადიდება ან წარმოების ახალი ტექ- 

ნოლოგიის შექმნა. ერთიც და მეორეც იწვევს კაპიტალის და სამომხმა- 

რებლო საქონელთა რაოდენობის გადიდებას საზოგადოების განკარგუ- 

ლებაში. საერთაშორისო სპეციალიზაცია და საგარეო ვაჭრობა ეკონო- 

მიკური ზრდის ექვივალენტურია, 
მეორე, საგარეო ვაჭრობის სფეროში ქვეყანას შეუძლია შექმნას სა- 

ქონელთა კომბინაცია თავის საშინაო წარმოებრივ შესაძლებლობათა 

მრუდის გარეთ (მსგავსად იმისა, რომელსაც გვიჩვენებს V წერტილი 
2-1 ნახაზზე), სავაჭრო დეფიციტის შექმნით. ანუ მსოფლიოს სხვა ქვეყ- 
ნებიდან საქონელთა იმპორტის გადამეტების გზით ამ ქვეყნების ექსპორ- 
ტზე. არსებითად, სწორედ ასე იქცეოდა აშშ უკანასკნელ წლებში. მაგ. 

1987 წ. მისი საგარეო სავაჭრო დეფიციტი დაახლოებით 160 მლრდ 
დოლარს “შეადგენდა, ანუ იმპორტმა ამდენით გადააჭარბა ექსპორტს. 

ამის შედეგად აშშ თავის განკარგულებაში მიიღო 160 მლრდ. დოლა- 

რით მეტი პროდუქცია, ვიდრე საშინაო წარმოებისაგან. 
ეს გამოიყურება როგორც საქმის ერთობ ხელსაყრელი მდგომარეობა. 

სამწუხაროდ, აქ წარმოიშობა დაბრკოლება. თავისი დეფიციტის ფინან- 
სური დაფარვის უზრუნველსაყოფად ანუ იმპორტის ექსპორტზე გადა- 

ჭარბების ასანაზღაურებლად აშშ იძულებულია თავისი საგარეო სავაჭ- 
რო პარტნიორების ვალი აიღოს, ან სხვა ქვეყნების საკუთრებაში გადას- 

ცეს საკუთარი აქტივების რაღაც ნაწილი. ანალოგიურად: როგორ შე- 
გიძლიათ თქვენ იცხოვროთ საკუთარ მიმდინარე შემოსავლებზე მეტის 

დახარჯვით? პასუხი: მშობლების, საქონელთა გამყიდვლების ან საფი- 

ნანსო დაწესებულებათა სესხის მიღებით. პასუხი სხვანაირიც შეიძლება 

იყოს: თქვენ შეგიძლიათ საკუთარი მატერიალური აქტივების(ავტომან- 

ქანა, სტერეო დანადგარები), ან საფინანსო აქტივების(აქციები, ობლი- 

გაციები) ნაწილის გაყიდვა. სწორედ ეს გააკეთა ამერიკის შეერთებულ- 
მა შტატებმა. როგორც ირკვევა, ამერიკის დიდი და მუდმივი სავაჭრო 

დეფიციტის შედეგია, რომ უცხოელთა ხელში აღმოჩნდება სულ უფრო 
მეტი ამერიკული კერძო და სახელმწიფოებრივი ვალდებულებები, კორ- 
პორაციათა, სოფლისმეურნეობრივი მიწების და «უძრავი ქონების სულ 

უფრო მეტი რაოდენობა. ვალის დაფარვისა და ამ აქტივების გამოსას- 
ყიდად ჩვენ მომავალში ქამრების საკმაო მოჭერა მოგვიწევს. უნდა შევ- 
ქმნათ საქონელთა ისეთი შეხამება ჩვენი წარმოებრივი შეასპლებლობე- 
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ბის ფარგლებში, რომელიც საშუალებას მოგვცემს უფრო მეტი საქონე- 

ლი გავიტანოთ, ვიდრე შემოვიტანთ, ანუ უზრუნველვყოთ სავაჭრო ბა- 

ლანსის აქტიური სალდო, რომელიც შესაძლებლობას მოგვცემს დავფა- 

როთ საგარეო ვალი და დავიბრუნოთ დაკარგული აქტივების საკუთრება. 

6. გორბაჩოვის პრობლემები. აქ ერთობ სასარგებლოა ამ თავის 

„ბოლო შტრიხის წაკითხვა, რომელიც ახასიათებს იმ სიძნელეებს, რომ- 

ლებსაც აყენებს წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი მიხეილ გორბა- 

ჩოვის მიერ საბჭოთა ეკონომიკის აღორძინების პროგრამის განხორცი- 

ელების გზაზე. 

„იზმები“ 

ახლა უნდა გავიაზროთ, რომ ეკონომიის პრობლემის გადასაჭრელად 
საზოგადოებას შეუძლია გამოიყენოს მრავალი ინსტიტუციონალური 

სტრუქტურა და საკოორდინაციო მექანიზმი. საერთოდ რომ ვთქვათ, 

მსოფლიოს ინდუსტრიულად განვითარებული ქვეყნები ძირითადად გან- 

სხვავდებიან ორი ნიშნით: 1) წარმოების საშუალებებზე საკუთრების 

ფორმით და 2) იმ წესით, რომლის მეშვეობითაც ხორციელდება ეკონო- 

მიკური საქმიანობის კოორდინაცია და მართვა. მოკლედ განვიხილოთ 

ეკონომიკურ სისტემათა ორი „პოლარული“ მოდელის ძირითადი ნიშნე- 

ბი. 

წმინდა კაპიტალიზმი 

წმინდა კაპიტალიზმი ანუ თავისუფალი კონკურენციის კაპი- 

ტალიზმი (215567 IმII6), სასიათდება რესურსების კერძო საკუთრებით 
და ბაზრის სისტემების და ფასების გამოყენებით ეკონომიკური საქმი- 

ანობის კოორდინაციისა და მისი მართვისათვის. ასეთ სისტემაში ყოვე- 

ლი მისი მონაწილის ქცევა მოტივირებულია მისი პირადი, ეგოისტური 

ინტერესებით; ყოველი ეკონომიკური ერთეული ცდილობს საკუთარი 

შემოსავლის მაქსიმიზაციას გადაწყვეტილების ინდივიდუალური მიღე- 

ბის საფუძველზე. საბაზრო სისტემა ფუნქციონირებს მექანიზმის სახით, 

რომლის საფუძველზე ინდივიდუალური გადაწყვეტილებები და უპირა- 
ტესობები საჯაროობას იძენს. ის ფაქტი, რომ საქონელი და მომსახურე- 
ბები იწარმოება, ხოლო რესურსები მიეწოდება კონკურენციის პირობებ- 
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ში, ნიშნავს რომ არსებობს ყოველი პროდუქტისა და რესურსის მრავალი 

დამოუკიდებლად მოქმედი მყიდველი და გამყიდველი. ამის გამო, ეკო- 

ნომიკური ძალაუფლება გაბნეულია. წმინდა კაპიტალიზმის დამცველები 

გვარწმუნებენ, რომ ასეთი ეკონომიკური სისტემა ხელს უწყობს რესურ- 

სების გამოყენების ეფექტიანობას, წარმოებისა და დასაქმების სტაბილუ- 
რობას, სწრაფ ეკონომიკურ ზრდას. აი რატომაა, რომ აქ ძალზე ცოტაა, 

ან სულაც არაა სამთავრობო დაგეგმვის, სამთავრობო კონტროლისა და 

ეკონომიკურ პროცესში ჩარევის აუცილებლობა. თვით ტერმინი 182155672 

წ90II6 მიახლოებული თარგმანით ნიშნავს „დეე წავიდეს, როგორც მი- 

დის“ (C,ICI 1 ხ6“), ანუ „დეე, სახელმწიფო ნუ ჩაერევა ეკონომიკაში“. 
საქმის არსი ისაა, რომ ასეთი ჩარევა ძირს უთხრის საბაზრო სისტემის 

ეფექტიანობას. ამიტომ მთავრობის როლი იზღუდება კერძო საკუთრების 

დაცვით და სათანადო სამართლებრივი სტრუქტურის დამყარებით, რო- 

მელიც აადვილებს თავისუფალი ბაზრების ფუნქციონირებას(იხ.თავი 5). 

მბრძანებლური ეკონომიკა 

წმინდა კაპიტალიზმის პოლარული ალტერნატივაა მბრძანებლური 

ეკონომიკა ანუ კომუნიზმი. ამ სისტემას ახასიათებს საზოგადოებრივი 

საკუთრება პრაქტიკულად ყველა მატერიალურ რესურსზე და ეკონომი- 

კურ გადაწყვეტილებათა კოლექტიური მიღება ცენტრალიზებული ეკო- 
ნომიკური დაგეგმვის მეშვეობით. ყველა დიდი გადაწყვეტილება, რომე- 
ლიც გამოყენებულ რესურსებს, პროდუქციის სტრუქტურასა და განაწი- 

ლებას, წარმოების ორგანიზაციას შეეხება, ცენტრალური საგეგმო ორ- 

, განოს მიერ მიიღება. საწარმოები სახელმწიფოს საკუთრებაა და წარმო- 

ებას სახელმწიფო დირექტივების საფუძველზე ახორციელებენ. სხვა 

სიტყვებით, საწარმოო გეგმები ყოველი საწარმოსათვის დგინდება მგეგ- 
მავი ორგანოს მიერ, ამასთან გეგმა აკონკრეტებს რესურსების რაოდე- 

ნობას, რომელიც უნდა გამოეყოს ყოველ საწარმოს, რათა მან შესძლოს 

თავისი საწარმოო ამოცანების შესრულება. მუშები მიმაგრებულია პრო- 

ფესიებზე და შეიძლება გეგმის მიხედვით განაწილებულ იქნან გეოგრა- 
ფიული რაიონების მიხედვითაც კი. ეროვნულ პროდუქტში წარმოების 

საშუალებებსა და მოხმარების საშუალებებს შორის თანაფარდობა ცენ- 

ტრალიზებულად დგინდება. იმავე წესით ხორციელდება სამომხმარებ- 

ლო საქონელთა განაწილებაც მოსახლეობაში. წარმოების საშუალებები 
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დარგებს შორის ნაწილდება ხანგრძლივვადიანი პრიორიტეტების საფუძ- 

ველზხზე, რომელიც ცენტრალური საგეგმო ორგანოს მიერ დგინდება. 

ფერეული სისტემები 

რეალურ სინამდვილეში ეკონომიკური სისტემები არსებობენ სადღაც 

წმინდა კაპიტალიზმსა და მბრძანებლური ეკონომიკის უკიდურესობებს 

შორის. აშშ ეკონომიკა უფრო ახლოსაა წმინდა კაპიტალიზმთან, მაგრამ 
არსებითი განსხვავებით. როგორც მე-6 თავში იქნება ნაჩვენები, მთავ- 
რობა აქტიურ როლს ასრულებს ეკონომიკაში, ხელს უწყობს რა მის 

სტაბილურობასა და ზრდას, უზრუნველყოფს მას ზოგიერთი საქონლითა 

და მომსახურებით, რომლებიც არასაკმაო მოცულობით ან საერთოდ არ 

იწარმოება საბაზრო სისტემის მიერ, სრულყოფს შემოსავლების განაწი- 

ლებას და ა.შ. განსხვავებით წმინდა კაპიტალიზმისათვის დამახასიათე- 

ბელი ეკონომიკური ძალაუფლების ფართო დაქსაქსულობისა მრავალ 

წვრილ ერთეულს შორის, ამერიკულმა კაპიტალიზმმა წარმოშვა მძლავ- 

რი ეკონომიკური ორგანიზაციები მსხვილი კორპორაციების და მძლავრი 

პროფკავშირების ფორმით. ამ მძლავრი ბლოკების საბაზრო სისტემის 

მუშაობით მანიპულირების უნარი და მისი ნორმალური ფუნქციონირების 

დამახინჯება თავიანთი ინტერესებისათვის, ქმნის ეკონომიკაში სამთავ- 

რობო ჩარევის დამატებით საფუძველს. თავის მხრივ, საბჭოთა კავშირი, 

თუმცა ახლოს იყო მბრძანებლურ სისტემასთან,გარკვეული ზომით ემყა- 

რებოდა ბაზრის მიერ ნაკარნახევ ფასებს და ინარჩუნებდა კერძო საკუთ- 
რების ზოგიერთ ნაშთს. 

ხაზი უნდა გაესვას იმასაც, რომ კერძო საკუთრება და საბაზრო 

სისტემაზე დაყრდნობა, ისევე როგორც საზოგადოებრივი საკუთრება და 

ცენტრალიზებული დაგეგმვა, ყოველთვის როდი არსებობენ პარალელუ- 
რად, ერთდროულად, ერთმანეთის გვერდიგვერდ. მაგალითად, ჰიტლე- 

რული გერმანიის ფაშიზმს აგტორიტარული კაპიტალიზმი ეწოდა, 
რამდენადაც იქ ეკონომიკა დაყენებულ იქნა მკაცრი კონტროლის ქვეშ 
და ასევე მკაცრად მართავდნენ, თუმცა საკუთრება კერძო რჩებოდა. ამის 

საპირისპიროდ, საბაზრო სოციალიზმის იუგოსლავიის ეკონომიკაში 

დამახასიათებელი იყო საზოგადოებრივი საკუთრება რესურსებზე და 

იმავდროულად მზარდი დაყრდნობა თავისუფალ ბაზრებზე, რომელიც 

მიზნად ისახავდა ეკონომიკური საქმიანობის ორგანიზებასა და კოორდი- 

ნაციას, შვეციის ეკონომიკა ასევე წარმოადგენს ჰიბრიდულ სისტემას. 
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მიუხედავად იმისა, რომ იქ სამეურნეო საქმიანობის 90% -ზე მეტი 
თავმოყრილია კერძო ფორმებში, მთავრობა ენერგიულად მონაწილეობს 
ეკონომიკური სტაბილიზაციის უზრუნველყოფასა და შემოსავლების გა- 
დანაწილებაში. თავის მხრივ, იაპონიის ეკონომიკა გამოირჩევა ერთობ 
განვითარებადი დაგეგმვით და მოავრობისა და კერძო სექტორის ეკო- 
ნომიკური საქმიანობის „კოორდინაციით“. 2-3 ცხრილი წარმოდგენას 
გვაძლევს ეკონომიკური სისტემების კლასიფიკაციის სხვადასხვა მეთო- 

დის შესახებ ჩვენს მიერ გამოყენებული ორი კრიტერიუმის საფუძველზე. 

გახსოვდეთ, რომ ჩვენს მიერ ამ საქმეში მოთავსებული რეალური სინამ- 
დვილის მაგალითები მეტი არაფერია, თუ არა მისადმი ერთობ უხეში 

მიახლოება. 

ტრამიციული ეკონომიკა 

ცხრილი 2-3 მოიცავს ინდუსტრიულად განვითარებულ ანუ უკიდუ- 
რეს შემთხვევაში ნახევრად განვითარებულ ქვეყნებს. მრავალ სუსტად 

განვითარებულ ქვეყანაში მოქმედებენ ტრადიციული და ადათ-წესებზე 

დამყარებული ეკონომიკური სისტემები(იხ.თავი 41), წარმოების ტექნიკა, 

გაცვლა, შემოსავლების განაწილება აქ ემყარება დროით ნაკურთხ 

ცხრილი 2-3 

ეკონომიკურ სისტემათა შედარებითი ანალიზი 

  

  

  

      

საკუთრება 
საკოორდინაციო მექანიზმი 

რესურსებზე საბაზრო სისტემა ცენტრალიზებული 
დაგეგმვა 

“კერძო აშშ ნაცისტური გერმანია 

საზოგადოებრივი იუგოსლავია _ საბ+ოთა კავშირი       
ადათ-წესებს. მემკვიდრეობითობა და კასტები კარნახობენ ინდივიდთა 

ეკონომიკურ როლებს, სოციალურ-ეკონომიკური უძრაობა მკაფიოდაა გა- 

მოხატული. ტექნიკური პროგრესი და ნოვაციების დანერგვა მკვეთრადაა 
შეზღუდული, ვინაიდან ისინი ეწინააღმდეგებიან ტრადიციებს და საზო- 
გადოებრივი წყობილების სტაბილურობას საფრთხეს უქმნიან. რელიგი- 
ური და კულტურული ფასეულობები აქ პირველადია ეკონომიკურ საქ- 
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მიანობასთან შედარებით, ხოლო საზოგადოება ინარჩუნებს სტატუს- 

კვოს. ეკონომიკური განვითარების გზაზე დადგომის გადაწყვეტილების 

მიღებისას, ტრადიციული ეკონომიკის ქვეყნები გარდაუვლად აწყდებიან 
საკითხს იმის შესახებ, თუ 2-3 ცხრილში მოტანილი მოდელებიდან 

რომელი იქნება მათი ეკონომიკური ზრდის შედეგი და იმავდროულად 

აღმოჩნდება ნაკლებად არაშეთავსებადი მოცემულ საზოგადოებაში აღი- 
არებულ ეკონომიკურ და არაეკონომიკურ მიზნებთან. 

ხაზი უნდა გაესვას მთავარს: არ არსებობს ეკონომიის პრობლემის 

გადაწყვეტის ცალსახა ანუ საზოგადოდ აღიარებული გადაწყვეტილება. 
სხვადასხვა საზოგადოებები, რომლებსაც სხვადასხვანაირი კულტურული 

და ისტორიული წარსული, სხვადასხვა ადათ-წესები და ტრადიციები, 

საპირისპირო იდეოლოგიური საფუძველი (რომ არაფერი ვთქვათ რესურ- 

სებზე, რომლებიც ერთმანეთისაგან განსხვავდებიან რაოდენობრივად და 

ხარისხობრივად) გააჩნიათ, სხვადასხვა ინსტიტუტებს იყენებენ რესურ- 

სების შეფარდებითი იშვიათობის რეალური პრობლემის გადასაწყვეტად. 

მაგალითად, ისეთი ქვეყნები, როგორიცაა საბჭოთა კავშირი, აშშ, ინ- 

გლისი საკუთარი რესურსების ეფექტიანობის მიღწევას ცდილობენ თი- 

თოეული თავისებურად, იქ აღიარებული მიზნების, იდეოლოგიის, ტექ- 

ნოლოგიის დონის, რესურსებით უზრუნველყოფისა და კულტურული ფა- 

სეულობების ფარგლებში. „შეუზღუდავი მოთხოვნები - იშვიათი რესურ- 

სების“ დილემის ერთ ეკონომიკურ სისტემაში გადაწყვეტის საუკეთესო 
საშუალება შეიძლება არ გამოდგეს სხვა სისტემაში. 

რეზიუმე 

1. მეცნიერება „ეკონომიკსი“ გამოდის ორი ძირითადი ფაქ- 

ტიდან: ჯერ ერთი, ადამიანთა მატერიალური მოთხოვნები პრაქ- 
ტიკულად უსაზღვროა; მეორე, ეკონომიკური რესურსები იშვი- 

ათია; 
2. ეკონომიკური რესურსები შეიძლება კვალიფიცირებულ იქ- 

ნას როგორც მატერიალური რესურსები (ნედლეული და კაპიტა- 

ლი), ან როგორც ადამიანისეული რესურსები (სამუშაო ძალა 
და მეწარმეობითი უნარი); 

3. მეცნიერება „ეკონომიკსი“ შეისწავლის იშვიათი რესურ- 

სებით მანეგრირების პრობლემას საქონელთა და მომსახურების 

წარმოებაში საზოგადოების მატერიალური მოთხოვნების დაკმა- 
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ყოფილების მიზნით. ასეთი მანევრირების ეფექტიანობისათვის 

სასიცოცხლოდ მნიშვნელოვანია არსებული რესურსების სრული 

დატვირთვა და შესაბამისად წარმოების სრული მოცულობა; 
4. ნებისმიერ მოცემულ მომენტში, რესურსების სრული დატ- 

ვირთვისა და წარმოების სრული მოცულობის ეკონომიკა იძუ- 
ლებულია შესწიროს ერთი სახეობის საქონელთა და მომსახუ- 
რების გამოშვება სხვების წარმოების გადიდების მიღწევისათ- 
ვის. იმის გამო, რომ რესურსებს არ გააჩნიათ თანაბარი მწარ- 

მოებლურობა, გამოყენების ყველა შესაძლო პროცესში მათი 

გადართვა გამოყენების ერთი სფეროდან მეორეში განაპირობებს 
მზარდი ფარული დანახარჯების კანონის წარმოშობას, სხვანა- 
ირად რომ ვთქვათ, პროდუქტის დამატებითი ერთეულის წარმო- 

ება იწვევს პროდუქტის მზარდი რაოდენობის შეწირვას; 

5. დროთა განმავლობაში ტექნიკური პროგრესი, ადამიანისე- 

ული და მატერიალური რესურსების რაოდენობის გადიდება და 
ხარისხის გაუმჯობესება ეკონომიკას უფრო მეტი საქონლისა და 

მომსახურების წარმოების საშუალებას აძლევს. საზოგადოების 

მიერ თანამედროვე წარმოების სტრუქტურის არჩევანი წარმოებ- 

რივ შესაძლებლობათა მრუდის მომავალი მდებარეობის დეტერ- 

მინანტია; 

6. მსოფლიოს სხვადასხვა ეკონომიკური სისტემები გან- 

სხვავდებიან თავიანთი იდეოლოგიით და ეკონომიკის პრობლე- 

მათა გადაწყვეტისადმი მიდგომით. ძირეული განსხვავებაა: ა) 

რესურსებზე კერძო და საზოგადოებრივ საკუთრებას შორის და 

ბ) საკოორდინაციო მექანიზმის სახით საბაზრო სისტემის ან 

ცენტრალიზებული დაგეგმვის გამოყენებას შორის. 

ტერმინები ლა ცნებები 

სარგებლიანობა 

ეკონომიის პრობლემა 

მიწა, კაპიტალი, შრომა, მეწარმეობის უნარი 
ინვესტიციები 

სრული დასაქმება(რესურსების) 
წარმოების სრული მოცულობა 

წარმოების საშუალებები



წარმოებრივ შესაძლებლობათა ცხრილი(მრუდი) 
მზარდი ფარული დანახარჯების კანონი 
ეკონომიკური ზრდა 

წმინდა კაპიტალიზმი ანუ კაპიტალიზმი 
მბრძანებლური ეკონომიკა ანუ კომუნიზმი 

ავტორიტარული კაპიტალიზმი 
საბაზრო სოციალიზმი 
ტრადიციული ანვ ადათ-წესებზე დამყარებული ეკონომიკური 

სისტემები 

კითხვები და სასწავლო დავალებები 

1. „ეკონომიკსი - მეცნიერებაა, რომელიც შეისწავლის კონკურენტ - მიზნებს შორის იშვი- 
ათი რესურსების განაწილების პრინციპებს, როდესაც განაწილების ამოცანაა ამ მიზნების მილ- 
წევის მაქსიმიზება; ახსენით რესურსების დაუტვირთაობის პრობლემა რატომაა „ეკონომიკსის“ 
საგნის ნაწილი?! 

2. „არასწორია, რომ მოთხოვნების გაჯერება შეუძლებელია. მე შემიძლია ეს დავამტკი- 

ცო.მე ეღებულობ ყავის იმ რაოდენობას, რომელიც მსურს დავლიო ყოველ დილით, საუზმეზე“. 
კრიტიკულად გაანალიზეთ ეს მტკიცება. ახსენით შემდეგი მდგომარეობა: „საქონელი და მომ- 
სახურება საკმარისი არაა იმიტომ, რომ რესურსები იშვიათია“. გაანალიზეთ შემდეგი მტკიცე- 
ბა: „ყეელა ეკონომიკური პრობლემისათვის დამახასიათებელია ერთი და იგივე თვისება, სა- 

ხელდობრ ის, რომ ჩვენ შეგვიძლია მათი აბსოლუტური გადაჭრა“. 
3, რა არის ეკონომიკური რესურსები? როგორია მეწარმის ძირითადი ფუნქციები? ეკონო- 

მიკსი... არა კაპიტალისტური და არა სოციალისტური მეცნიერებაა: იგი გამოიყენება ყოველი 
საზოგადოებისათვის. ეკონომიკსი გაქრება მხოლოდ იმ სამყაროში, რომელიც იმდენად მდიდა- 

რი იქნება, რომ არანაირი მოთხოვნები არ დარჩება დაუკმაყოფილებელი რესურსების უკმარი- 
სობის გა). ასეთი სამყარო არ წარმოგვიდგენია ახლო მომავლის საქმედ და საერთოდ შეუძ- 

ლებელიცაა, ვინაიდან დრო ყოველთვის შეზღუდულია." 2 დაწვრილებით დაახასიათეთ და ახ- 
სენით ეს მტკიცებები. ეთანხმებით თუ არა თქეენ იმას, რომ დრო ეკონომიკური რესურსია? 

4. კომენტარი გაუკეთეთ შემდეგ მტკიცებას, რომელიც გამოჩნდა საგაზეთო სტატიაში: 
„ჩვენი საშუალო სკოლის უმცროს კლასებში მშვენიერ ცხელ საუზმეს სთავასობენ ერთ დო- 
ლარად, ამასთან იგი არაფერი უჯდება ჩვენს გადასახადის გადამხდელს იმის გამო , რომ მათ 

ნაწილობრივ მთავრობა აფინანსებს“. 
5. თქვენს წინაშეა სამხედრო და სამოქალაქო პროდუქციის გამოშვების წარმოებრივევ შე- 

საძლებლობათა ცხრილი: 

1. 69ი»დი ჰ. 5(1ფ1ი». Lხი "სტილ იწ 100. გე. 12. 
2. ჰინსიის ი. MიMიიივგ. IC(იღთიძ!2(ი C00090C ხიიი,. M9V-VიIX: IIიIL, 

XIXIიდხვL 89ძ VVI0C5L0», 1ი6., 1958. გვ. 2. 
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ა) გრაფიკულად გამოსახეთ წარმოებრიე შესაძლებლობათა ეს მონაცემები, რას გვიჩვე- 
ნებს წერტილები მრუდზე? როგორ აისახება მრუდზე მხარდ ფარულ დანახარჯთა კან«ინი? ახ- 

სენით: თუ ეკონომიკა მოცემულ მომენტში C წერტილში იმყოფება, როგორი იქნება დამატე- 
ბითი მილიონი ავტომანქანის ან დამატებითი ათასი მართვადი რაკეტის წარმოების დანახარჯე- 
ბი? 

ბ) აღნიშნეთ C წერტილი მრუდის შიგსით. რას გვიჩვენებს იგი?აღნიშნეთ LL წერტილი 
მრუდის გარეთ. რას გვიჩვენებს ეს წერტილი? რა უნდა მოხდეს მანამ, სანამ ეკონომიკა ზიაღ- 

წევს წარმოების დონეს, რომელსაც LI წერტილი გვიჩვენებს? 
გ) რომელ კოსკრეტელ დაშეებებს ემყარება წარმოებრივ შესაძლებლობათა ზრუდი? რა 

ხდება, როდესაც ყოველი ეს დაშვება მართლდება? 
დ) დაჟუშვათ, რომ მართვადი რაკეტების წარმოების ტექნოლოგია გაუმჯობესდა, ხოლო 

ავტომანქანების წარმოების ტექნოლოგია უცვლელი დარჩა. დასასეთ წარმოებრიე შესაძლებ- 
ლობათა ახალი მრუდი. ხოლო ახლა დაუშვით, რომ ტექნიკურ პროგრესს ადგილი ჰქონდა ავ- 
ტომანქანების და არა მართვადი რაკეტების წარმოებაში. დახაზეთ წარმოებრივ შესაძლებლო- 

ბათა ახალი მრუდი. დაბოლოს, დასაზეთ წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი, რომელიც 
ასახავს ორივე პროდუქტის წარმოების ტექნოლოგიის გაუმჯობესებას, 

6. როგორია კოლეჯში სწაელის ფარული ღირებულება? 
7. „წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდზე მდებარეობის მოცემული დროისათვის არჩე- 

ვა, ეკონომიკური სრდის უმნიშვნელოვანესი ფაქტორია“, 
ახსენით, რატომაა ეს ასე? 
8. შეადარეთ ხერხები, რომელთა მეშვეობითაც წმინდა კაპიტალიზმი, საბაზრო სოცი- 

ალიზმი და მბრძანებლური ეკონომიკა ცდილობენ ეკონომიკური რესურსების იშვიათობის 
პრობლემას თავი გაართვან. 

9, ახსენით თუ როგორ შეუძლია საგარეო სავაჭრო დეფიციტს ეკონომიკაში საქონელთა 
აუცილებელი შეხამების შექმნა, რომელიც მისი საშინაო საწარმოო პოტენციალის ფარგლებს 

სცილდება. ახსენით, რატომ ცდილობენ ქვეყნები საგარეო სავაჭრო დეფიციტისადმი თავის 
არიდებას, 

10. 1984 და 1985 წლებში ბრიტანეთის ქვანახშირის მრეწველობა პრაქტიკულად არ მოქ- 
მედებდა გაფიცვების გამო. შეგიძლიათ თუ არა გამოთქვათ თქვენი მოსაზრებები იმის შესახებ, 
თუ რა სეგავლენას მოახდენდა იგი: ა) ინგლისის ეკონომიკის წარმოებრივ შესაძლებლობათა 

მრუდის მდებარეობაზე და ბ) წერტილის ადგილზე მრუდის მიმართ, რომელიც ასახაგს ინგლი- 
სის ეკონომიკის რეალურ ფუნქციონირებას? 
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ბოლო შტრიხი 

გორბაჩოვის პრობლემები 

1985 წელს ხელისუფლების სათავეში მოსელის დღიდან 
მიხეილ გორბაჩოვი ახორციელებდა ეკონომიკის აღორძინე- 
ბის კურსს. 

უკანასკნელი 15 წლის მანძილზე საქმის ვითარება საბჭოთა 
ეკონომიკაში ცუდად ყალიბდებოდა. ეკონომიკური ზრდის ტემ- 

პები მცირდებოდა, წარმოების ტექნოლოგია სულ უფრო ძვგელ- 

დებოდა სხვა ინდუსტრიულ ქვეყნებთან შედარებით, სამრეწვე- 

ლო საქონელთა ხარისხი, დასავლური სტანდარტებით დაბალი 
რჩებოდა. 

გორბაჩოვის მიერ მიღებული „პერესტროიკის“ პროგრამის 

ანუ ეკონომიკის რეფორმების ძირითადი ამოცანა ის იყო, რომ 

მსხვილი ინვესტიციები განხორციელებულიყო ახალი ტექნო- 

ლოგიის მანქანებსა და მოწყობილობებში და ამით მოდერნიზე- 

ბულიყო საბჭოთა კავშირის „ეროვნული ფაბრიკა“. როგორ შე- 

იძლება ამის განხორციელება? რომელი ალტერნატიული წყარო- 

ებიდან შეიძლებოდა ამისათვის საჭირო რესურსების მილება? 

არჩევანი, რომელიც ძალაუნებურად იბადება, ისაა, რომ შემ- 

ცირდეს მოხმარება. მაგრამ საბჭოთა კავშირში მოხმარება ისე- 
დაც დაბალი იყო. მოხმარება მოსახლეობის ერთ სულზე საბ- 

ჭოთა კავშირში შეადგენდა აშშ-ში მისი დონის 1/3-ს, პირვე- 
ლი მოთხოგნილების მრავალი საქონელი დეფიციტურია. არსე- 

ბითად, რეფორმის ძირითადი ამოცანა იყო მოსახლეობისათვის 

დიდი ხნის წინათ დაპირებული ცხოვრების დონის ამაღლება. 

გორბაჩოვის მეორე ამოცანა მდგომარეობდა რესურსების, 
სამხედრო სექტორიდან სამოქალაქო დარგებში გადანაწილება- 
ში. არსებული შეფასებებით სსრკ სამხედრო ხარჯები აშშ-სას 

უახლოვდებოდა. იმის გათვალისწინებით, რომ საბჭოთა კავში- 
რის ეროვნული პროდუქტი ამერიკულის მხოლოდ ნახევარს შე- 
ადგენდა, სამხედრო ხარჯების ტვირთი იქ ორჯერ უფრო მძიმეა, 

ვიდრე აშშ-ში. შეიძლება სავსებით საფუძვლიანად ვივარა- 

უდოთ, რომ აშშ-თან და მის მოკავშირეებთან უკანასკნელი შე- 
თანსმებები შეიარაღების შემცირების შესახებ, საბჭოთა ჯარე- 

ბის გამოყვანა ავღანეთიდან და წითელი არმიის რიცხოვნობის 
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შემცირების გეგმები გამოწვეული იყო რესურსების გადანაწი- 
ლებით სამხედროდან სამოქალაქო ინვესტიციებსა და სამომხმა- 
რებლო საჭიროებებზე. 

კიდევ ერთი ამოცანაა ეკონომიკის ეფექტიანობის ამაღლება. 
სხვა სიტყვებით, შეიძლება თუ არა ალტერნატიულ სფეროებში 
მათი გამოყენებიდან გამონთავისუფლების ნაცვლად, რაღაცნა- 

ირად მიგველწია, რათა არსებულ რესურსებს მოეცათ დიდი 

უკუგება? ამ ამოცანის გადაჭრის ერთ-ერთი გზაა მუშებისა და 
მმართველების სტიმულების გადიდება. გორბაჩოვის რეფორმები 

მოიცავენ ზომიერ ნაბიჯებს, რომლებიც წარმოებისაგან მოგე- 

ბის მიღების საშუალებას იძლევიან ცენტრალიზებული დაგეგ- 
მვის ფარგლებს გარეთ , ხოლო გლეხებს კი უფლებას აძლევენ 

სახელმწიფოსაგან არენდით აიღონ მიწა და მოგების მიღების 

მიზნით აწარმოონ სოფლის მეურნეობის პროდუქცია. მწარმოებ- 

ლურობის გადიდების მეორე ხერხია უახლესი ტექნოლოგიისა 

და მმართველობითი გამოცდილების შეძენა სხვა ინდუსტრიული 

ქვეყნებისაგან. ასე, რომ ჩვენ ვრწმუნდებით, გორბაჩოვის რეჟი- 

მის სულ უფრო მეტ დაინტერესებაში ერთობლივ საწარმოთა 

შესაქმნელად. ამერიკული, დასავლეთგერმანული და იაპონური 

ფირმები საბჭოთა კავშირში ააშენებენ ქარხნებს და დაეხმარე- 
ბიან მათ მართვაში. 

ჯერჯერობით გაუგებარია საბჭოთა ეკონომიკის განახლების 

გორბაჩოვისეული რეფორმის წარმატების პერსპექტივა. მაგრამ, 

სავსებით ცხადია, რომ დილემა „იშვიათი რესურსები - შეუზ- 

ლღუდავი მოთხოვნები“ ერთობ შესამჩნევია ამ რეფორმათა საერ- 

თო სქემაში. 
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თავი მესამე 

წმინდა კაპიტალიზმი და 

შემოსავლის წრებრუნვა 

ამ თავის ამოცანაა დაახასიათოს კაპიტალისტური იდეოლო- 

გია და აგვიხსნას თუ როგორ ფუნქციონირებს წმინდა კაპიტა- 

ლიზმი, ანუ 121556 წ2IIC ზუსტად რომ ვთქვათ, წმინდა სახით 

კაპიტალიზმი არასოდეს არ არსებობდა და, ალბათ, არასოდეს 
არ იარსებებს. მაშინ, ასეთ შემთხვევაში რატომ ვიწუსებთ თავს 

და ვაანალიზებთ, თუ როგორ მოქმედებს ასეთი ეკონომიკა? 
იმისათვის, როშ ასეთი ანალიზი, შეერთებული შტატების ეკო- 

ნომიკის ფუნქციონირების გაგებისადმი ყველაზე დაუზუსტებე- 

ლი პირველი მიახლოების საშუალებას გვაძლევს. ხოლო მიახ- 
ლოებები ანუ მოდელები თუ მათ სწორად გამოვიყენებთ, შეიძ- 

ლება ძალზე სასარგებლო აღმოჩნდეს. სხვა სიტყვებით, წმინდა 

კაპიტალიზმი გამარტივებულ მოდელს წარმოადგენს, რომლის 
მოდიფიცირებას და დაზუსტებას მომდევნო თავებში მოვახ- 

დენთ, იმისათვის, რომ იგი უფრო მეტად შეესაბამებოდეს ამე- 

რიკული კაპიტალიზმის რეალობას. 

წმინდა კაპიტალიზმის ფუნქციონირების ახსნისას, ჩვენ გან- 
ვიხილავთ შემდეგ საკითხებს: 1) ინსტიტუციონალური ფარგლე- 

ბი და ძირითადი კონცეფციები, რომლებიც კაპიტალისტურ იდე- 

რლოგიას წარმოშობენ; 2) ყველა თანამედროვე ეკონომიკური 
სისტემისათვის დამახასიათებელი ზოგიერთი ინსტიტუტი და 
ფუნქციონირების წესი; 3) კაპიტალიზმი და შემოსავლის წრებ- 
რუნვა; 4) როგორ ყალიბდება ფასები პროდუქტებსა და რესურ- 
სებზე, 5) ეკონომიკური რესურსების საბაზრო სისტემა და გა- 

ნაწილება. პირველი სამი თემა ამ თავის შინაარსს შეადგენს; 
ბოლო ორი კი განხილგის საგნად იქცევა მე-4 და მე-5 თავებში. 
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კაპიტალისტური იღეოლოგია 

სამწუხაროდ, არ არსებობს კაპიტალიზმის მკაფიო და საყოველთაოდ 

აღიარებული განსახღვრება. ამის გამო ჩვენ იძულებული ვართ საკმაოდ 

დაწვრილებით განვიხილოთ წმინდა კაპიტალიზმის ძირითადი დოგმები, 

რათა სრული წარმოდგენა ვიქონიოთ იმის შესახებ, რასაც იგი წარმო- 

ადგენს. მოკლედ რომ ვთქვათ, კაპიტალისტური წყობილება მოიცავს 

შემდეგ ინსტიტუტებსა და პრინციპებს: 1) კერძო საკუთრებას, 2) მე- 
წარმეობისა და არჩევანის თავისუფლებას, 3) პირად ინტერესს როგორც 

ქცევის მთავარ მოტივს, 4) კონკურენციას, 5) ფასების სისტემაზე ანუ 

საბაზრო სისტემაზე დამყარებას, და 6) მთავრობის შეზღუდულ როლს. 

კერძო საკუთრება 

კაპიტალისტური სისტემის პირობებში მატერიალური რესურსები 

კერძო პირებისა და კერძო ინსტიტუტების და არა მთავრობის საკუთრე- 

ბას შეადგენენ. კერძო საკუთრება, თავისუფლებასთან ერთად კერძო 

პირებს ან საწარმოებს უფლებას აძლევს დადოს პარტნიორების დამა- 

ვალდებულებელი იურიდიული კონტრაქტები, თავისი შეხედულებისა- 
მებრ შეიძინოს, კონტროლი გაუწიოს, გამოიყენოს და რეალიზაცია უყოს 

მატერიალურ რესურსებს. კერძო საკუთრების ინსტიტუტი საუკუნეების 

მანძილზე ემყარება ანდერძის უფლებას, ე.ი. საკუთრების მფლობელის 

"უფლებას, თავისი სიკვდილის შემდეგ დანიშნოს ამ საკუთრების მემჭ- 

კვიდრე. · 
ზედმეტია იმის თქმა, რომ კერძო საკუთრების ამ უფლების ფართო 

იურიდიული შეზღუდვები არსებობენ. მაგალითად, ნარკოტიკების საწარ- 

მოებლად რომელიმე რესურსის გამოყენება კანონით აკრძალულია. არ- 

სებობს აგრეთვე სახელმწიფო საკუორებაც. წმინდა კაპიტალიზმის დრო- 

საც კი აღიარებულია ის ფაქტი, რომ რესურსების ეფექტიანი გამოყე- 

ნების უზრუნველსაყოფად მნიშვნელოვანი როლი შეუძლია შეასრულოს 

ზოგიერთ ,ბუნებრივ მონოპოლიაზე“ სახელმწიფო საკუთრებამ. 

87



მეწარმეობისა ა არჩმპანის 

თავისუფლება 

კერძო საკუთრებასთან მჭიდრო კავშირი აქვს მეწარმეობისა და არ- 
ჩევანის თავისუფლებას. კაპიტალიზმი მის შემადგენელ ეკონომიკურ ერ- 

თეულებს პასუხისმგებლობას აკისრებს გარკვეულ გადაწყვეტილებათა 

არჩევახე რომლებიც მხედველობაში შიიღებიან და ეკონომიკურად 
ეფექტური ხდებიან ბაზრების მეშვეობით. 

მეწარმეობის თავისუფლება ნიშნავს, რომ წმინდა კაპიტალიზმის 

დროს კერძო საწარმოებს უფლება აქვთ შეიძინონ ეკონომიკური რესურ- 

სები, ორგანიზაცია გაუკეთონ ამ რესურსებიდან საქონლისა და მომსა- 
ხურების წარმოების პროცესს საკუთარი არჩევანის მიხედვით და გაყი- 

დონ ეს საქონელი ან მომსახურება ბაზარზე თვით ფირმის არჩევანის 

მიხედვით. არავითარი ხელოვნური წინაღმდეგობები და “შეზღუდვები, 

რომელთაც მთავრობა ან სხვა მწარმოებლები აწესებენ, ხელს არ უშ- 

ლის მეწარმეებს გადაწყვეტილება მიიღონ რომელიმე კონკრეტულ დარ- 

გში შესვლაზე ან იქიდან გამოსვლაზე. 
არჩევანის თავისუფლება ნიშნავს, რომ მატერიალური რესურსე- 

ბისა და ფულადი კაპიტალის მფლობელებს შეუძლიათ ამ რესურსების 

გამოყენება ან მათი რეალიზაცია თავიანთი შეხედულებების მიხედვით. 

ეს ნიშნავს აგრეთვე, რომ მომუშავეებს უფლება აქვთ ხელი მოჰკიდონ 
რომელიც გნებავთ შრომით საქმიანობას, რომელთა შესრულებაც მათ 
შეუძლიათ. და ბოლოს იგი ნიშნავს, რომ მომხმარებლები თავიანთი 

ფულადი შემოსავლების ფარგლებში თავისუფალნი არიან შეიძინონ სა- 

ქონელი და მომსახურება ისეთი ანაკრებით, როგორსაც ისინი ყველაზე 

ხელსაყრელად მიიჩნევენ თავიანთი მოთხოვნილებების დასაკმაყოფი- 

ლებლად, ამ თავისუფლებათაგან ყველაზე ფართოს წარმოადგენს სა- 

მომხმარებლო არჩევანის თავისუფლება. მომხმარებელს კაპიტალისტურ 

ეკონომიკაში განსაკუთრებული სტრატეგიული მდგომარეობა უჭირავს, 

გარკვეული გაგებით მას სუვერენიტეტი გააჩნია. ადამიანისა და მატე- 
რიალური რესურსების მომწოდებლების არჩევანის თავისუფლების საზ- 

ღვრები სამომხმარებლო არჩევანითაა განპირობებული. საბოლოო ანგა- 

რიშით მომხმარებელი წყვეტს, რა უნდა აწარმოოს ეკონომიკამ, ხოლო 

ამით, დაწესებულ ფარგლებში რესურსების მომწოდებლებს შეუძლიათ 

თავიანთი თავისუფალი არჩევანის გაკეთება. ამრიგად, სინამდვილეში 

რესურსების მომწოდებლები და საწარმოები სრულიადაც არ არიან „თა- 
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ვისუფალნი“ აწარმოონ ის საქონელი და მომსახურება, რომლებიც მომ- 

ხმარებლებს არ სურთ. 
ამას გარდა, თავისუფალი არჩევანის ყველა ამ ფორმის რეალიზება- 

ში საკმაოდ ფართო იურიდიული შეხღუდვები არსებობს. 

პირადი ინტერესის როლი 

რამდენადაც კაპიტალიზმი ინდივიდუალისტურ სისტემას წარმოად- 

გენს, გასაკვირი არ არის, რომ ასეთი ეკონომიკის მთავარი ძალა პირა- 
დი ინტერესის წახალისებაში მდგომარეობს; თითოეული ეკონომიკური 

ერთეული ცდილობს ის გააკეთოს, რაც უფრო ხელსაყრელია მისთვის. 

აი, რატომ არის, რომ მეწარმეები მიზნად ისახავენ თავიანთი ფირმების 

მოგების მაქსიმიზაციას ანუ - როგორც ვარიანტს - თავიანთი ზარალის 

მინიმიზაციას ხოლო მატერიალური რესურსების მფლობელები, სხვა 

თანაბარ პირობებში, ცდილობენ განსაზღვრონ შესაძლებლად უფრო მა- 

ღალი ფასები ამ რესურსების გაყიდვის ან არენდით გაცემის დროს. 

მოცემული რაოდენობისა და მათ მიერ დახარჯული მძიმე შრომისათვის 

ცოცხალი სამუშაო ძალის მიმწოდებლებიც ასევე ცდილობენ მიიღონ 

შესაძლებლად მაღალი შემოსავალი. თავის მხრივ, მომხმარებლებიც, 

ყიდულობენ რა გარკვეულ პროდუქტს, მის შეძენას ყველახე დაბალ 
ფასში ცდილობენ მოკლედ რომ ვთქვათ,კაპიტალიზმი გულისხმობს, 

რომ პირადი ინტერესი სხვადასხვა ეკონომიკური ერთეულის ფუნდამენ- 

ტური მოქმედების წესს აყალიბებს მაშინ, როდესაც ისინი თავიანთი 

თავისუფალი არჩევანის რეალიზებას ახდენენ. პირადი ინტერესის მოტი- 

ვი ეკონომიკის ფუნქციონირებას, რომელიც ასეთი ინტერესის გარეშე 

ქაოსური აღმოჩნდებოდა,მიმართულებასა და მოწესრიგებულობას ანი- 

ჭებს. 
უნდა აღინიშნოს,რომ პირადი ინტერესის დაცვის არევა ეგოიზხმთან 

არ არის სწორი. აქციონერს, რომელიც დივიდენდებს ღებულობს კორ- 

პორაციისაგან, მათი ნაწილი შეუძლია შეიტანოს ლათინური ამერიკის 

მაგისტრალის მშენებლობაში ან მემკვიდრეობად უანდერძოს შვილიშვი- 
ლებს. თავის მხრივ, ადგილობრივ საეკლესიო პირს თავისი ეკლესიის- 

თვის ახალი ავეჯის “შეძენის დროს შეუძლია სხვადასხვა ნიმუშების 

ფასებისა და ხარისხის შედარება. 
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კონკურეცია 

არჩევანის თავისუფლება, რომელიც რეალიზდება თითოეულის მის- 
წრაფვებით პირადად თავისთვის მიიღოს ფულადი შემოსავალი, კონკუ- 

რენციის, ანუ ეკონომიკური შეჯიბრების, როგორც კაპიტალიზმის ძირე- 
ული თვისების საფუძველს წარმოადგენს. კონკურენცია, როგორც იგი 

ეკონომისტებს წარმოუდგენიათ, შემდეგს ნიშნავს: 
1. ნებისმიერი კონკრეტული პროდუქტის ან რესურსის დამოუკიდებ- 

ლად მოქმედი მყიდველებისა და გამყიდველების დიდი რაოდენობით 
არსებობა ბაზარზე. 

2. მყიდველთა და გამყიდველთა ამა თუ იმ ბაზარზე მონაწილეობის 
ან არმონაწილეობის თავისუფლება. 

შევეცდებით კონკურენციის ეს ორი ურთიერთდაკავშირებული ასპექ- 

ტი მოკლედ განეიხილოთ. · 

საბაზრო ბარიბებების მონაწილეთა დიდი რაოდენო- 
ბა.კონკურენციის არსი ეკონომიკური ძალაუფლების ეკონომიკის შიდა 

შემადგენელ ორ მთავარ ერთობლიობას - საწარმოსა და საოჯახო მე- 

ურნეობას შორის ფართოდ დაშორიშორებაში მდგომარეობს. როდესაც 

საკონკურენციო ბაზარზე დიდი რაოდენობის მყიდველები და გამყიდვე- 
ლები იმყოფებიან, არც ერთ მყიდველს და გამყიდველს არ “შეუძლია 

მოთხოვნის ან მიწოდების წაყენება ისეთი რაოდენობის პროდუქტზე, 

რომელიც საკმარისი იქნებოდა იმისათვის, რომ მნიშვნელოვანი ზემოქ- 

მედება მოეხდინა ფასზე. განვიხილოთ ეს თეზისი გაყიდვის, ანუ მიწო- 

დების მხრივ, სასაქონლო ბაზარზე. 

ჩვენ თქვენთან ერთად შევნიშნავდით რომ, როდესაც პროდუქტი 

წარმოუდგენლად ცოტა აღმოჩნდება, მასზე ფასი მატულობს. მაგალი- 

თად, სეხონის მიხედვით ყინვას ფლორიდაში ციტრუსების მოსავლის 

სერიოზული შემცირება და ფორთოხლის ფასის მკვეთრი გადიდება შე- 

უძლია გამოიწვიოს. ზუსტად ასევე, თუ ცალკეულ მწარმოებელს ან 

ერთობლივად მოქმედ მწარმოებელთა მცირე ჯგუფს რაღაცნაირად უნა- 
რი შესწევს პროდუქტის საერთო მოცულობის რეგულირებისა ან შეზ- 

ღუდვისა, მაშინ ფასი შეიძლება გაიზარდოს გამყიდველის სასარგებ- 

ლოდ. არეგულირებს რა მიწოდებას, ამით მწარმოებელს შეუძლია ბაზ- 

რის თავისი ინტერესების შესაბამისად მანიპულირება. მაგრამ, კონკუ- 

რენციის არსი ისაა, რომ ბაზარხე იმყოფება გამყიდველების ისეთი 

დიდი რაოდენობა, რომლის დროსაც თითოეულ მათგანს უზრუნველ- 

ყოფს რა მიწოდების საერთო მოცულობის თითქმის უმნიშვნელო ნა- 
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წილს, პრაქტიკულად არ შეუძლია ზემოქმედება მოახდინოს მიწოდება- 
ზე, და რა თქმა უნდა, პროდუქტის ფასხეც. 

მაგალითად, დავუშვათ, რომ კანხას-სიტში მარცვლეულის ბაზარზე 

რომელიღაც გარკვეულ მომენტში, როდესაც სიმინდის ფასი ერთი ბუ- 

შელისათვის 4 დოლარს შეადგენს, 10 ათასი ფერმერია წარმოდგენილი 
და თითოეულ მათგანს 100 ბუშელი სიმინდი გააჩნია. შეუძლია თუ არა 
ერთ ფერმერს, რომელიც არსებული ფასით უკმაყოფილოა, გამოიწვიოს 

სიმინდის ხელოვნური უკმარისობა და ამით ფასი გაზარდოს 4 დოლარხე 

მეტად? პასუხი აშკარად უარყოფითია. ფერმერი ჯონსონი, შეამცირა რა 
სიმინდის წარმოება 100 - დან 75 ბუშელამდე, პრაქტიკულად ვერავი- 
თარ ზეგავლენას ვერ მოახდენს სიმინდის მიწოდების საერთო მოცულო- 

ბაზე. სინამდვილეში ამით მიწოდების საერთო მოცულობა 1 მილიონი- 

დან მხოლოდ 999,975 ბუშელამდე “შემცირდება. ეს სიმინდის უკმარისო- 
ბას აშკარად ვერ გამოიწვევს! მიწოდების მოცულობა პრაქტიკულად 

უცვლელი რჩება და ფასი 4 დოლარი შენარჩუნდება. მოკლედ, კონკუ- 

რენცია ნიშნავს, რომ თითოეულ გამყიდველს მიწოდების საერთო მო- 

ცულობაში უმნიშვნელო წვლილი შეაქვს. ინდივიდუალურ გამყიდვე- 
ლებს არ ძალუძთ შესამჩნევი ზეგავლენა მოახდინონ მიწოდების საერ- 

თო მოცულობაზე. ამიტომ გამყიდველს, რომელიც გამოდის ინდივიდუ- 

ალური მწარმოებლის სახით,“ პროდუქტის ფასით მანიპულირება არ 
შეუძლია. სწორედ ეს აქვთ მხედველობაში, როდესაც ამბობენ, რომ 

ინდივიდუალური გამყიდველი, რომელიც კონკურენციაში მონაწილეობს, 

„ბახრის მოწყალებაზეა დამოკიდებული“. იგივე დახასიათება სამარ- 

თლიანი იქნება მათთვისაც, ვინც ბაზარზე მოთხოვნის წარმომდგენად 

გვევლინება. მყიდველები იქ ჭარბადაა და ერთმანეთისაგან დამოუკი- 

დებლად მოქმედებენ. ამრიგად, ცალკეულ მყიდველებს არ შეუძლიათ 
თავიანთ სასარგებლოდ ბაზრით მანიპულირება. 

აქ მნიშვნელოვანია შემდეგი მდგომარეობა: ეკონომიკური ძალაუფ- 

ლების, რომელიც კონკურენციის საფუძველს შეადგენს, ფართოდ გაფან- 

ტვა ამ ძალაუფლების გამოყენებას არეგულირებს და მის ბოროტად 

გამოყენების შესაძლებლობებს სღუდავს. ეკონომიკური შეჯიბრი ეკონო- 

მიკურ ერთეულებს ხელს უშლის დამანგრეველი ზარალი მიაყენონ ერ- 

თმანეთს,როდესაც ისინი თავიანთი პირადი სარგებლობის გაზრდას ცდი- 

  

1. რა თქმა უნდა, თუ ფერმერების მნიშვნელოვანი რაოდენობა ერთროულად 
შეამცირებს წარმოებას, ამის შედეგად წარმოშობილ მოწოდების მოცულობის 

შეცვლის იგნორირება უკვე აღარ შეიძლება და ფასი გაიზრდება. კონკურეცია„ ( 
გამყიდველთა დიდი რაოდენობა) გულისხმობს ასეთი მორიგების შეუძლებლობას. 
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ლობენ. კონკურენცია მყიდველებისა და გამყიდველების პირადი ინტე- 

რესების რეალიზაციისათვის აწესებს ზღვარს. კონკურენცია კაპიტალიზ- 

მის დროს ძირითად მარეგულირებელ ძალას წარმოადგენს. 

ლღარბში შესვლა ღა მისგან გამოსვლა. კონკურენცია გუ- 
ლისხმობს აგრეთვე, რომ მწარმოებელს ძალიან ადვილად შეუძლია 

რომელიმე კონკრეტულ დარგში შესვლა ან მისი დატოვება. არ არსე- 

ბობს ხელოვნური იურიდიული ან ინსტიტუციონალური წინააღმდეგობე- 

ბი, რომლებიც უშვებდნენ ცალკეული დარგების გაფართოებას ან ·შემ- 

ცირებას. კონკურენციის ეს ასპექტი განაპირობებს მოქნილობას, რაც 
სასიცოცხლოდ აუცილებელია იმისათვის, რომ ეკონომიკამ დროთა გან- 

მავლობაში თავისი ეფექტურობა შეინარჩუნოს. დარგში შესვლის თავი- 

სუფლება იმისათვისაა აუცილეებელი, რომ ეკონომიკამ შეძლოს სათანა- 

დო ადაპტირება მომხმარებელთა გემოვნებაზე, ტექნოლოგიის ცვლილე- 

ბებზე. ეს თემა დაწვრილებით იქნება განხილული მე-5 თავში. 

ბაზრები და ფასები 

კაპიტალისტური ეკონომიკის ძირითად მაკოორდინირებელ მექანიზმს 

წარმოადგენს საბაზრო სისტემა, ანუ ფასწარმოქმნის სისტემა. კაპიტა- 
ლიზხმი - ეს საბახრო ეკონომიკაა. გადაწყვეტილებები, რომელთაც მყიდ- 

ველები და გამყიდველები ღებულობენ, ბაზრების საშუალებით რე- 

ალიზდება. მართლაც, განსაზღვრის მიხედვით ბაზარი - უბრალო მექა- 

ნიხმი ან ხერხია, რომელიც ახორციელებს კონტაქტს მყიდველებს,ან 

მოთხოვნის წარმდგენებს, და გამყიდველებს, ანუ საქონლისა და მომსა- 

ხურების მიმწოდებლებს შორის. რესტორნები „მაკდონალდი“, ავტოგა- 

სამართი სადგურები, საბაყლო - გასტრონომიული სუპერმაკეტები, ხე- 

ლოვნების ნაწარმოებთა „სოტბი“ - აუქციონი - არსებული უამრავი 

მაგალითის მხოილოდ მცირედი ნაწილია. 

გამყიდველებისა და მყიდველების მჯობინება: მიწოდებისა და მოთ- 

ხოვნის ამ აგენტების მიერ მრავალ ბაზარზე მიიღება მხედველობაში, 

ხოლო მათი გადაწყვეტილებების შედეგი პროდუქტებსა და რესურსებზე 
ფასების სისტემას წარმოქმნის. ეს ფასები ის ორიენტირებია, რომელთა 

ხელმძღვანელობითაც რესურსების მფლობელები, მეწარმეები და მომ- 

ხმარებლები თავიანთ თავისუფალ არჩევანს აკეთებენ და აკორექტირე- 

ბენ პირადი ინტერესების უზრუნველყოფის მიზნით. ისევე როგორც კონ- 

კურენცია წარმოადგენს მარეგულირებელ. მექანიზმს, ბაზრებისა და ფა- 
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სების სისტემაც, ძირითადი მაორგანიზებელი ძალის როლს ასრულებს. 
საბაზრო სისტემა წარმოადგენს კავშირების მრავალფეროვან სისტემას- 
რომლის საშუალებითაც ურიცხვი ინდივიდუალური, თავისუფლად არ- 

ჩეული გადაწყვეტილებები მიიღება მხედველობაში, ჯამდება და ურთი- 
ერთწონასწორდება. ისინი, ვინც საბაზრო სისტემის დიქტატს ემორჩილე- 

ბიან, ჯილდოვდებიან, ხოლო მათ, ვინც მას უგულებელყოფს სისტემა 

სჯის. კავშირების ამ სისტემის საშუალებით კაპიტალისტურ საზოგადო- 
ებას თავისი გადაწყვეტილება გამოაქვს იმის თაობაზე, თუ ეკონომიკამ 
როგორ უნდა მოახდინოს წარმოების ეფექტური ორგანიზება და როგორ 

განაწილდეს მწარმოებლური შრომის ნაყოფი ეკონომიკურ ერთეულებს 

“შორის. 
საბაზრო სისტემა არა მხოლოდ იმ მექანიზმს წარმოადგენს, რომლის 

საშუალებითაც საზოგადოებას გადაწყვეტილება გამოაქვს თავისი რე- 

სურსებისა და მისგან წარმოებული პროდუქციის განაწილების თაობაზე, 

არამედ სწორედ იმას, რომ მისი საშუალებით ეს გადაწყვეტილებები 

ხორციელდება სინამდვილეში. მაგრამ, აქ, აუცილებელია დამატებითი 

შენიშვნა. ეკონომიკური სისტემები, რომლებიც ემყარებიან სოციალიზ- 

მისა და კომუნიზმის იდეოლოგიას, ასევე დამოკიდებულნი არიან საბაზ- 

რო სისტემებზე, მაგრამ არა ისეთი დონითა და არა ისეთი მექანიზმის 

საშუალებით, როგორითაც წმინდა კაპიტალიზმი. სოციალისტური და 

კომუნისტური მეურნეობები ბახრებსა და ფასებს იყენებენ უმთავრესად 

ცენტრალური საგეგმო ორგანოების მიერ მთლიანად ან ნაწილობრივ 

მიღებული გადაწყვეტილებების განსახორციელებლად. კაპიტალიზმის 

დროს საბაზრო სისტემა ფუნქციონირებს ერთდროულად როგორც თავი- 

სუფალ ინდივიდთა და საწარმოთა ურიცხვი გადაწყვეტილებების აღ- 

რიცხვის მექანიზმი და როგორც ამ გადაწყვეტილებათა პრაქტიკულად 
შესრულების მექანიზმი. 

მე-4 და მე-5 თავებში გავაანალიზებთ საბაზრო სისტემის მექანიზმსა 
და მოქმედებას. 

მთავრობის შეხღუდული 
როლი 

ცნობილია, რომ კონკურენტული კაპიტალისტური ეკონომიკა ხელს 

უწყობს თავისი რესურსების გამოყენების ანუ განაწილების მაღალი 
დონის ეფექტურობას. აი, რატომ იგულისხმება, რომ ეკონომიკის ფუნ- 
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ქციონირებაში მთავრობის ასეთი ჩარევის ცოტაოდენი, რეალური საჭი- 

როებაც კი არ არის, გადაწყვეტილებათა ინდივიდუალური არჩევანის 

განხორციელებისა და კერძო საკუთრების გამოყენებისათვის ყველაზე 

საერთო იურიდიული შეზღუდვების დაწესებაში მთავრობის ზემოაღნიშ- 

ნული როლის გამოკლებით. წმინდა კაპიტალიზმის კონცეფცია თვითრე- 

გულირებადი და თვითმაკორექტირებელი ეკონომიკის სახით გამორიც- 

ხავს მთავრობის რამდენადმე მნიშვნელოვან ეკონომიკურ როლს. მაგრამ, 

როგორც ჩვენ ამას დავინახავთ მე-6 თავში, კაპიტალიზმსა და საბაზრო 

სისტემასთან დაკავშირებულმა რიგმა შეზღუდვებმა და პოტენციურად 
არასასურველმა შედეგებმა გამოიწვია ის, რომ მთავრობამ აქტიური 

როლის შესრულება იწყო ეკონომიკაში. 

წმინდა კაპიტალიზმის სხვა 

თვისებები 

კერძო საკუთრება, მეწარმეობისა და არჩევანის თავისუფლება, პირა- 

დი ინტერესი მამოძრავებელი ძალის სახით, კონკურენცია და საბაზრო 

სისტემაზე დაყრდნობა - ყოველივე ეს ის ინსტიტუტები და პრინციპებია, 

რომლებიც მეტ - ნაკლებად განსაკუთრებით წმინდა კაპიტალიხმთან 

ასოცირდება. ამის გარდა, ისევ არსებობენ ზოგიერთი ინსტიტუტები და 

საქმიანობის ფორმები, რომლებიც ყველა თანამედროვე ეკონომიკური 
სისტემისთვისაა დამახასიათებელი. მათ მიეკუთვნება შემდეგი: 1) მო- 
წინავე ტექნოლოგიისა და წარმოების საშუალებათა გამოყენება მსხვი- 
ლი მასშტაბით; 2) სპეციალიზაცია და 3) ფულის გამოყენება. სპეცი- 
ალიზაცია და მოწინაგე ტექნოლოგია ნებისმიერ ეკონომიკას რესურსე- 

ბის' ეფექტურად გამოყენების წანამძღვრის სახით ემსახურება. ფულის 

გამოყენება ყოვლისმომცველ ინსტიტუტს წარმოადგენს, რომელიც სა- 
ზოგადოებას საშუალებას აძლევს ადვილად განახორციელოს სპეციალი- 

ზაცია, გამოიყენოს ყველაზე მწარმოებლური ტექნოლოგია და ამით 

სარგებლობა ნახოს. 
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წარმოების საშუალებათა ფართოდ 

ბამოჭენება 

ყველა თანამედროვე ეკონომიკური სისტემა - აგებულია იგი თუ არა 
კაპიტალისტურ, სოციალისტურ ან კომუნისტურ იდეოლოგიახე - ემყა- 
რება მოწინავე ტექნოლოგიასა და წარმოების საშუალებათა ფართოდ 

გამოყენებას. წმინდა კაპიტალიზმის დროს ტექნიკური პროგრესის უზ- 
რუნველყოფის იარაღს - არჩევანის თავისუფლებასთან და პირადი სარ- 

გებლობისადმი სწრაფვასთან ერთად - კონკურენცია წარმოადგენს. კა- 

პიტალისტურ წყობილებას ნამდვილად მაღალი ეფექტურობა გააჩნია 

ახალი პროდუქტების “შექმნისათვის და წარმოების ტექნოლოგიის 
სრულყოფისათვის სტიმულების მობილიზაციის საქმეში. რატომ? იმი- 
ტომ, რომ ამასთან დაკავშირებით წარმოშობილი ფულადი ანაზღაურება 

უშუალოდ ნოვატორს ეძლევა. ამიტომ განაპირობებს წმინდა კაპიტა- 

ლიზმი რთული წარმოების საშუალებების: ინსტრუმენტების, მანქანების, 

მსხვილი ფაბრიკების, სასაწყობო სათავსებისა და მოწყობილობების, 

სატრანსპორტო საშუალებებისა და მარკეტინგის ფართოდ გამოყენებასა 

და შედარებით სწრაფ განვითარებას. 

რატომ არის მნიშვნელოვანი მოწინავე ტექნოლოგიის არსებობა და 

წარმოების საშუალებათა ფართოდ გამოყენება? იმიტომ, რომ პროდუქ- 
ტების წარმოების ყველაზე უბრალო, პირდაპირი წესი - ჩვეულებრივ 

ყველაზე ნაკლებ ეფექტურს წარმოადგენს. რობინხონ კრუზოც კი გა- 

ურბოდა პირდაპირ, ხელით წარმოების არაეფექტურ ხერხს და ამჯობი- 
ნებდა მას „არაპირდაპირ“ წარმოებას, ე.ი. შრომის იარაღების გამო- 

ყენებით. სასაცილო იქნებოდა, რომ ფერმერს, რომელსაც თუნდაც ბოს- 

ტანი გააჩნდეს, მუშაობა შიშველი ხელით დაეწყო. სრულიად გასაგებია, 

რომ “შრომის იარაღების, ე.ი. წარმოების საშუალებების დამხადებას 

წარმოების პროცესის შემსუბუქებისათვის, კოლოსალური დივიდენდები 

მოაქვს უფრო ეფექტური წარმოების ფორმით, და რა თქმა უნდა, პრო- 
დუქციის უფრო მეტი მოცულობაც. წყლის მოპოვების ყველაზე საუკე- 

თესო ხერხია მისი ჭიდან ამოღება და არა მისთვის ჭაში ჩაყვინთვა. 
მაგრამ, ჩვენ აქ სხაფანგში გაბმა გვემუქრება როგორც “უკვე 

წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდისა და ეკონომიკის ძირითადი 

1. შეგახსენებთ, რომ სამომხმარებლო საქონლები მოთხოვნილებებს აკმაყოფილე- 

ბენ უშუალოდ, მაშინ როდესაც წარმოების საშუალებები მას არაპირდაპირ აკმაყოფი- 
ლებენ, მომავალში სამომხმარებლო საქონლის უფრო ეფექტურად წარმოების გზით. 
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პრობლემის ნიშნების ანალიზიდან ვიცით, ცნობილია, რომ რესურსების 

სრული დატვირთულობის დროს და წარმოების სრული მოცულობის 

პირობებში საჭირო ხდება რესურსების გადართვა სამომხმარებლო სა- 
ქონლის გამოშვებიდან წარმოების საშუალებათა წარმოებაზე. როგორც 

მომხმარებლები,ჩვენ იძულებული ვხდებით შემოვიჭიროთ ქამარი დღეს, 

რათა გამოვათავისუფლოთ რესურსები წარმოების საშუალებათა წარმო- 

ებისათვის, რომლებიც როდისმე მომავალში გაზრდიან წარმოების ეფექ- 

ტურობას და საშუალებას მოგვცემენ ვფლობდეთ სამომხმარებლო სა- 

ქონლის წარმოების დიდ მოცულობას. 

სპეციალიზაცია 

უბრალოდ საოცარია, თუ როგორი გრანდიოზული მასშტაბები მიიღო 

საზოგადოების ორიენტაციამ სპეციალიზაციაზე. მომხმარებელთა დი- 

დი რაოდენობა პრაქტიკულად თვითონ არ აწარმოებს არავითარ იმ 

საქონელსა და მომსახურებას, რომელთაც ისინი მოიხმარენ, პირიქით, 

იმისაგან რასაც ისინი აწარმოებენ, მოიხმარენ ძალზე ცოტას ან საერ- 

თოდ არაფერს. შეიძლება ისე მოხდეს, რომ მუშამ, რომელიც მთელი 

თავისი სიცოცხლის მანძილზე დასაქმებულია დეტალების შტამპვით 
რეაქტიული ძრავებისათვის, საერთოდ არასოდეს არ „მოიხმაროს“ მოგ- 

ზაურობა თვითმფრინავით. მუშა, რომელიც საამწყობო კონვეიერზხზე 

დღეში 8 საათის მანძილზე მინას ამონტაჟებს „კამაროს“ მოდელზე, 

თვითონ შეიძლება „ჰონდას“ ფლობდეს. იშვიათია რომელიმე საოჯახო 

მეურნეობა სერიოზულად იხილავდეს იმის შესაძლებლობას, რომ თვი- 

თონ აწარმოოს თავისი თავისათვის საკვები, საცხოვრებელი და ტანსაც- 

მელი. ბევრი ფერმერი ყიდის რძეს თავისი ფერმიდან ადგილობრივ რძის 

ქარხანაზე, ხოლო თვითონ მარგარინს ყიდულობს ფირმა „პოდანკ“-ის 

მაღაზიაში. საზოგადოებამ უკვე დიდი ხანია აითვისა, რომ თვითუზრუნ- 

ველყოფა არაეფექტურობას წარმოშობს. კაცი, რომელიც ყველაფერს 

კიდებს ხელს, შეიძლება ძალზე ნათელი პიროვნება იყოს, მაგრამ შრო- 

მის მწარმოებლურობით კი ნამდვილად არ შეიძლება გამოირჩეოდეს. 

სპეციალიზაცია და ეფექტურობა. რომელი კონკრეტული 
გზებით შეუძლია მუშაკების სპეციალიზაციას - ფრომის დანაწილე- 

ბას - მათი შრომის მწარმოებლურობის გადიდება? ჯერ ერთი, სპეცი- 
ალიხაცია საშუალებას აძლევს ინდივიდებს ისარგებლონ უნარსა და 
დახელოვნებაში განსხვავების შედეგად წარმოშობილი უპირატესობე- 
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ბით. თუ პირველყოფილი ადამიანი # ძლიერია, ფეხმარდია და მარჯვედ 

სარგებლობს შუბით, ხოლო პირველყოფილი ადამიანი ზ “უძლურია, 
ზოზინა, მაგრამ დიდი მოთმინებით გამოირჩევა, მათ «უნარში ასეთი 

განსხვავება შეიძლება ყველაზე უფრო ეფექტურად იქნას გამოყენებუ- 
ლი,თუ # - ს მონადირედ გავხდით, ხოლო 8 - ს მეთევზედ. მეორეც, 

მაშინაც კი თუ # და 8 - ს უნარი ერთნაირი იქნებოდა, მათი სპეცი- 
ალიზაცია შეიძლებოდა ერთობ სასარგებლო ყოფილიყო. რატომ? იმი- 

ტომ რომ,თუ ადამიანი მთელ თავის დროს ერთ საქმეს ანდომებს, მაშინ 

უფრო ჩქარა შეუძლია დაეუფლოს საჭირო ხელობას და გამოიგონოს 

უფრო სრულყოფილი ტექნოლოგიური ხერხები, ვიდრე მაშინ თუ ის 

თავის დროს გაყოფდა სხვადასხვა სამუშაოს შესასრულებლად. კარგი 

მონადირე რომ გახდე უნდა ინადირო! და ბოლოს, სპეციალიზაცია, ე.ი. 

ადამიანის მიერ ერთი და იგივე სახის სამუშაოს მუდმივი შესრულება, 

აშკარად ააცილებს მას თავიდან იმ დროის დანაკარგს, რომელიც თან 

სდევს ერთი სახის სამუშაოს მეორეთი შეცვლას. ყველა ჩამოთელილი 

მიზეზის გამო შრომის დანაწილებას შედეგად მოჰყვება ადამიანთა რე- 

სურსების გამოყენების ეფექტურობის ამაღლება. 
სეპციალიზაცია სასურველია აგრეთვე რეგიონალურ და საერთაშო- 

რისო საფუძველზეც. ნებრასკას შტატში, რა თქმა უნდა, შეიძლება 
ფორთოხლის მოყვანა, მაგრამ ამ მიზნისათვის შეუფერებელი ნიადაგის, 

ხშირი წვიმებისა და ცივი ამინდის გამო ფორთოხლის წარმოების ხარ- 

ჯები აქ განსაკუთრებით მაღალი აღმოჩნდება. ფლორიდის შტატს ხორ- 

ბლის მოყვანა შეუძლია რაღაც ზომით, მაგრამ იმავე ხასიათის მიზეზე- 

ბის გამო იგი ერთობ ძვირი საქმე· იქნება. ამის შედეგად ჩვენ ვხედავთ, 

რომ ნებრასკა აწარმოებს იმ პროდუქტებს, კერძოდ ხორბალს, რომლის- 

თვისაც მისი რესურსები ყველაზე მეტადაა ხელსაყრელი, ხოლო ფლო- 

რიდას, იქცევა რა ასევე, ფორთოხალი და სხვა ციტრუსები მოჰყავს. 

ასეთი მოქმედებით, ორივე შტატი თავისი სპეციალიზაციით ნამეტ პრო- 

დუქტებს აწარმოებს. შემდეგ, იქცევიან რა ძალზე გონივრულად, ნებ- 
რასკასა და ფლორიდის მცხოვრებლები თავიანთ ნამეტ პროდუქტებს 

ერთმანეთში ცვლიან. თითოეულ რეგიონს სპეციალიზაცია შესაძლებ- 

ლობას აძლევს ის საქონელი აწარმოოს, რომელიც მისი რესურსების 

პირობებში ყველაზე ეფექტურად შეიძლება დამზადდეს. სწორედ ამგვა- 

რად შეუძლია ნებრასკასა და ფლორიდასაც უფრო მეტი რაოდენობის 

ხორბლისა და ფორთოხლის მოხმარება ვიდრე იმ “შემთხვევაში, თუ 

ისინი არ განახორციელებდნენ თავიანთ სპეციალიზაციას. საერთაშორი- _ 

სო სპეციალიზაცია ამგვარადვე ვლინდება იმით, რომ შეერთებული 

შტატები სპეციალდება ისეთი პროდუქციის წარმოებაზე, როგორიცაა 
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სატვირთო და სამგზავრო თვითმფრინავები და კომპიუტერები, რომელ- 

თაც ისინი ყიდიან სხვა ქვეყნებზე,: იაპონიიდან ვიდეომაგნიტოფონებზე, 

ჰონდურასიდან ბანანებზე, იტალიიდან ფეხსაცმელზე და ტაილანდიდან 

დაწნულ კალათებზე გასაცვლელად. მოკლედ რომ ვთქვათ, შრომის 

სპეციალიზაცია და გეოგრაფიული სპეციალიზაცია ძალზე მნიშვნელო- 
ვანია რესურსების ეფექტურად გამოყენების უხზრუნგელსაყოფად. ამ თა- 

ვის განყოფილებაში „ბოლო შტრიხი“ სპეციალიზაციის პრობლემა რამ- 

დენადმე უფრო ღრმად განიხილება. 

ნაკლოვანებები. მიუხედავად, ამ უპირატესობებისა, სპეციალიზა- 
ციას ზოგიერთი ნეგატიური შედეგებიც გააჩნია. მაგალითად, კარგად 

არის ცნობილი სპეციალიზებული შრომის მონოტონურობა და მომაბეზ- 

რებლობა. წარმოიდგინეთ ამკრებ კონვეიერზე ზემოთ აღნიშნული მუშის 

გამოთაყვანებული მდგომარეობა, რომელიც ისევ აგრძელებს მინის და- 

მონტაჟებას „კამაროს“ ავტომობილებზე. მეორეც, სპეციალიზაცია და 

კოოპერირება უშუალოდ არის დაკავშირებული ერთმანეთთან. რაც უფ- 

რო ნაკლებს აწარმოებს თითოეული ჩვენთაგანი თავისი თაგისთვის, მით 

უფრო მეტად ვართ დამოკიდებული სხვების მიერ განხორციელებულ 

წარმოებაზე. დოკერების ან სატვირთო მანქანების მძღოლების გაფიცვას 

ძალზე სწრაფად შეუძლია გამოიწვიოს საქონლის უკმარისობა. მესამე 

პრობლემა წარმოიშობა სპეციალიზაციით განპირობებული ნამეტების 

გაცვლის ნიადაგზე. ამ პრობლემის გამოკვლევას ჩვენ მივყავართ საში- 

ნაო და მსოფლიო ეკონომიკაში ფულის გამოყენების შესახებ საკითხის 

განხილვამდე. 

ფულის გბგამოქენება 

პრაქტიკულად ყველა ეკონომიკური სისტემა, იქნება იგი მოწინავე 

თუ ჩამორჩენილი, იყენებს ფულს. ფული რიგ ფუნქციებს (იხ. მე-15 
თავი ) ასრულებს, მაგრამ უპირველეს მის ფუნქციას შეადგენს მიმოქ- 

ცევის საშუალების ფუნქცია. : 
ნებრასკასა და ფლორიდის შტატთან დაკავშირებით ჩვენს მიერ მო- 

ტანილ მაგალითში ნებრასკას მცხოვრებთათვის აუცილებელია თავისი 
ხორბლის გაცვლა ფლორიდის ფორთოხალზე, იმისათვის რომ ორივე 

შტატმა ნახოს სარგებლობა სპეციალიზაციის შედეგად. თუ რაიმე მი- 
ზეზის გამო ამ შტატებს შორის ვაჭრობა ძალზე მოუხერხებელი ან 
აკრძალული იქნება, სარგებლობა სპეციალიზაციისაგან საზოგადოები- 
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სათვის დაკარგულია. რატომ? იმიტომ, რომ მომხმარებლებს სურვილი 
აქვთ ჰქონდეთ მრავალი სხვადასხვა პროდუქტი, ხოლო ვაჭრობის არსე- 
ბობის პირობებში ისინი ეცდებიან თავიანთი შრომა და მატერიალური 

რესურსები გამოიყენონ წარმოების მრავალ სხვადასხვა სახეობაში.თუ 

გაცვლა არ მოხდებოდა ან თუ მისი განხორციელება ძალზე მოუხერხე- 
ბელი იქნება, მაშინ ნებრასკა და ფლორიდა იძულებული გახდებიან 

კურსი აიღონ სრულ თვითუზრუნველყოფაზე, და სპეციალიზაციის უპი- 

რეტესობანი არარეალიზებული აღმოჩნდება. მოკლედ,ფული როგორც 

საქონელთა გაცვლის ხელსაყრელი საშუალება, სპეციალიზაციის წანამ- 

ძღვარს წარმოადგენს. 

მართალია,გაცვლა შეიძლება განხორციელდეს - და ზოგჯერ ხორ- 

ციელდება კიდეც - ბარტერულ „საფუძველზე, ე.ი. საქონფვის საქონელ- 
ზე გაცვლის საშუალებით. მაგრამ, ბარტერს როგორც გაცვლის საშუ- 

ალებას, ეკონომიკის წინაშე სერიოზული პრობლემები შეუძლია დააყე- 

ნოს. განსაკუთრებით სერიოზულ პრობლემას წარმოადგენს ის გარემო- 

ება, რომ ბარტერული გაცვლა გარიგების ორი მონაწილის მოთხოვნი- 

ლებათა დამთხვევას საჭიროებს.ჩვენს მაგალითში დავუშვით, რომ ნებ- 

რასკას მცხოვრებთ გააჩნიათ ხორბლის ნამატი და უნდათ ფორთოხლის 

შეძენა. ჩვენ, შემდეგ ასევე დავუშვით, რომ ფლორიდის მცხოვრებთ 

აქვთ ფორთოხლის ნამატი და სანაცვლოდ უნდა შეიძინონ მათი ხორბა- 

ლი. ამრიგად, გაცვლა მოხდა,მაგრამ მოთხოვნილებათა ასეთი დამთხვე- 

ვა თუ არ არსებობს, გაცვლა ჩაიშლება. მოდით ასეთი პრობლემა გან- 

ვიხილოთ. : 

დავუშვათ, რომ ნებრასკას არ სჭირდება ფლორიდის ფორთოხალი, 

მაგრამ იგი დაინტერესებულია კარტოფილის შეძენით აიდაჰოს შტატში. 

მაშინ როდესაც აიდაჰოს სურვილი აქვს შეიძინოს ფლორიდის ფთო- 

ხალი და არა ნებრასკას ხორბალი. იმისათვის, რომ კიდევ უფრო გავარ- 

თულოთ ჩვენი მაგალითი, დავუშვათ, რომ ფლორიდას ნებრასკის რაღაც 

"რაოდენობის ხორბალი უნდა, მაგრამ სრულებითაც არ სჭირდება აიდა- 

„ჰოს შტატის კარტოფილი. ეს სიტუაცია ნაჩვენებია 3-1 ნახაზზე. 
აქ მოთხოვნილებათა დამთხვევა მთლიანად არ არსებობს. ბარტერუ- 

ყი გაცვლა აშკარად ძნელია. იმისათვის, რომ წარმოშობილი ჩიხი 

ლავძლიოთ, თანამედროვე ეკონომიკური სისტემები იყენებენ ფულს, რო- 

შელიც უბრალოდ ერთობ მოხერხებულ საზოგადოებრივ გამოგონებას 
წარმოადგენს და საქონლისა და მომსახურების გაცვლას ამსუბუქებს, 

თსტორიულად გაცვლის შემსუბუქების საშუალების სახით გამოიყენებო- 

ლა - სხვადასხვა წარმატებით - პირუტყვი, სიგარეტები, ნიჟარები, ქვები, 

ლითონის ნაჭრები და ბევრი სხვა საგანი. მაგრამ, ფულის სახით რომ 
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ნახ. 3-1. 

აფული აიოლებს 

გაცვლას იქ, სა- 
დაც მოთხოგნი- 

ლებები არ ემ- 

თხვევიან. 

მოთხოვნილებათა 
დაუმთხვევლობის 
მიუხედავად, ვაჭრობა, 
ფულის როგორც მი- 
მოქცევის საშუალების 
სახით გამოყენების გზ- 

ით “შეიძლება განხო- 

რციელდეს როგორც 
ამას ისრები გვიჩვენებენ. 

ამსუბუქებს რა გაცე 
ლას, ფულის გამოყენება 
ეკონომიკურ სისტემას 
სპეციალიზაციის "'უპი- 
რატესობათა რეალიზ- 

აციის საშუალებას აძ- 

ლევს.   
გვემსახუროს,საგანმა მხოლოდ ერთადერთი გამოცდა უნდა გაიაროს: მან 

როგორც გაცვლის საშუალებამ მყიდველებისა და გამყიდველების სა- 

ერთო აღიარება უნდა ჰპოვოს. ფული თვით საზოგადოების მიერ განი- 

საზღვრება; ყველაფერი, რასაც საზოგადოება სცნობს მიმოქცევის სა- 

შუალების სახით, - სწორედ ის არის ფული. თანამედროვე ეკონომიკურ 

სისტემებში - იმ მიზეზების გამო, რომელთაც ჩვენ მე-15 თავში ავ- 

ხსნით, - ფულის სახით მოსახერხებელია ქაღალდის ნაჭრების გამოყე- 

ნება. დავუშვათ, რომ სწორედ ასეთია საქმის ვითარება ნებრასკას,ფლო- 

რიდისა და აიდაჰოს შტატების ეკონომიკურ ურთიერთობაში, ისინი ფუ- 

ლის სახით ქაღალდის ნაჭრებს იყენებენ, რომელთაც „დოლარებს“ უწო- 
დებენ. შესწევთ თუ არა უნარი ქაღალდის დოლარებს, რომლებიც მი- 

მოქცევის საშუალებას წარმოადგენენ, დაძლიონ ის ჩიხი, რომლის შე- 
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სახებაც ჩვენ ვლაპარაკობდით? რა თქმა უნდა შეუძლიათ, იმ პირობით, 

რომ ვაჭრობა ისე ხორციელდება, როგორც ეს 3-1 ნახაზზეა ნაჩვენები: 
1. ფლორიდა ნებრასკასაგან ღებულობს მისი ხორბლის ნაწილს 

ფულზე გაცვლით. 
2. ნებრასკა ხორბლის გაყიდვის შედეგად მიღებულ ფულს იყენებს 

აიდაჰოს კარტოფილზე მის გასაცვლელად. 

3, შემდეგ, აიდაჰო კარტოფილის გაყიდვის შედეგად მიღებულ ფულს 
ცელის ფლორიდის ფორთოხლის ნამეტზე. 

მიმოქცევის საშუალების სახით ქაღალდის ფულის (ან, თუმცა, რო- 

მელიც გნებავთ ფულის სხვა სახე) ცნობისათვის მზადყოფნა სამმხრივი 

ვაჭრობის განხორციელების საშუალებას იძლევა. ეს უკანასკნელი თი- 

თოეულ შტატს შესაძლებლობას უქმნის დასპეციალდეს ერთი პროდუქ- 
ტის წარმოებაზე და “შეიძინოს მეორე პროდუქტი (სხვა პროდუქტები), 
რომლის სურვილიც აქვთ მის მაცხოვრებლებს, გარიგებაში მონაწილე 

ორი წყვილიდან თითოეულის მოთხოვნილებების დაუმთხვევლობის მი- 

უხედავად მოთხოვნილებათა დამთხვევაზე დაფუძნებული ბარტერი 

ხელს შეუშლიდა ასეთ გაცვლას და, რა თქმა უნდა, სამივე შტატს 

აიძულებდა უარი ეთქვათ სპეციალიზაციაზე. ცხადია, ამასთანავე ეს 

შტატები დაკარგავდნენ სპეციალიზაციის უპირატესობებს. როგორ უც- 

ნაურადაც არ უნდა მოგვეჩვენოს ეს ერთი შეხედვით ორი გაცელა - 

ნამეტი პროდუქტისა ფულზე, ხოლო შემდეგ ფულისა საჭირო პროდუქ- 
ტზე - უფრო მარტივ პროცესს წარმოადგენს, ვიდრე პროდუქტის პრო- 

დუქტზე ბარტერული გაცვლა! სინამდვილეში,ჩგვენი მაგალითის მიხედ- 

ვით პროდუქტის პროდუქტზე გაცვლა შეიძლებოდა საერთოდ არც კი 
განხორციელებულიყო. · 

ის ფაქტი, რომ სხვადასხვა ქვეყანას სხვადასხვა ვალუტა აქვს, სა- 
ერთაშორისო სპეციალიზაციასა და გაცვლას ართულებს. თუმცა საერ- 

თაშორისო სავალუტო ბაზრების არსებობა საშუალებას აძლევს, მაგა- 

ლითად, ამერიკელებს, იაპონელებს, გერმანელებს, ინგლისელებსა და 

მექსიკელებს ერთმანეთში გაცვალონ დოლარები, მარკები, გირვანქა 
სტერლინგები და პესოები საქონლისა და მომსახურების სასურველი 
საერთაშორისო გაცვლის განხორციელების მიზნით. 

და უკანასკნელი მაგალითი. წარმოიდგინეთ დეტროიტელი მუშა, რო- 

მელიც „ოლდსმობილებისათვის“ მუხლა ლილვს ამზადებს. კვირის ბო- 

ლოს, იმის ნაცვლად, რომ კომპანიის მთავარი ბუღალტრის მიერ ვიზი- 

რებული ქაღალდის ფერადი ნაჭერი მიიღოს, ან ქაღალდის რამდენიმე 
ნაჭერი, მწვანე და შავ ფერად ლამაზად გაფორმებული, ჩვენი მუშა 
ბუღალტრისაგან ოთხ მუხლა ლილვს ღებულობს „ოლდსმობილებისათ- 
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ვეის“. არ სურს რა დააგროვოს თავისთან მუხლა ლილვები, მუშა, რო- 
გორი უხერხულიც ეს არ უნდა იყოს, მიემართება დეტროიტის საქმიან 
ცენტრში, რომ დახარჯოს მძიმე შრომით მიღებული შემოსავალი, 

ვთქვათ, საბაყლო საქონლის პაკეტზე, ერთ წყვილ ჯინსებზე და კინო- 

თეატრის ბილეთზე. სავსებით აშკარაა, რომ მუშა ამასთანავე აწყდება 
რამდენადმე მოუხერხებელ ვაჭრობას, რომელიც დროის დიდ დანახარჯს 

საჭიროებს, ამასთან ბოლოს და ბოლოს მან შეიძლება ვერავითარი 
გაცვლა ვერ მოახერხოს წარმოუდგენლად ძნელი ამოცანა იქნება 
ტანსაცმლით მოვაჭრის პოვნა, რომელსაც გასაყიდად აქვს ჯინსები და 
რომელსაც შემთხვევით სურვილი აღმოაჩდება შეიძინოს მუხლა ლილვი 
„ოლდსმობილებისათვის“. ხოლო თუ ჯინსები ღირებულების მიხედვით 

არ უტოლდება მუხლა ლილვს, როგორ შეძლებენ გარიგების მონაწილე- 

ნი გაცვლას? ამდაგვარი მაგალითები გვიჩვენებენ, რომ ფული ჩვენი 
ცივილიზაციის ერთ-ერთ დიდ საზოგადოებრივ აღმოჩენას წარმოადგენს. 

მოკლედ შევაჯამოთ ნათქვამი: ტექნოლოგიურად პროგრესული წარ- 
მოების "საშუალების გამოყენება, წარმოების სპეციალიზაციის მაღალი 

ხარისხი და ფულის გამოყენება ყველა თანამედროვე ეკონომიკური სის- 

ტემის საბახისო ინსტიტუციონალურ ნიშნებს წარმოადგენენ. 

წრებრუნვის მოდელი (პროდუქტისა 

და შემოსავლის) 

სპეციალიზაციის პრობლემის განხილვა და მასთან დაკავშირებული 

გაცვლის პროცესის გაიოლებისათვის ფულადი სისტემის არსებობის სა- 

ჭიროება იწვევს ბაზრებისა და ფასების როლის უფრო მკაფიო დახასი- 
ათებას კაპიტალისტურ ეკონომიკაში. ამ თავის უკანასკნელ ნაწილს ჩვენ 
მივუძღვნით საბაზრო სისტემის ზოგად მიმოხილვას იმ მიზნით, რომ 

მყიდველის ყურადღება მივაქციოთ წმინდა კაპიტალიზმის ბაზრების ორ 

ძირითად ტიპს და მათზე მომხდარ გარიგებათა დახასიათებას. 
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რესურსებისა და პროდუქტების 

ბაზრები 

3-2 ნახაზზე წარმოდგენილია ჩვენთვის საჭირო პრობლემის ზოგადი 
მიმოხილვა. დიაგრამის ზედა ნახევარზე მოცემულია რესურსების 
ბაზრის სურათი. აქ საოჯახო მეურნეობები, რომლებიც პირდაპირ ან 
არაპირდაპირ (მათ საკუთრებაში არსებული სავაჭრო - სამრეწველო 

  
ნახ. 3-2. რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავლების 

წრებრუნვა 
ფასები რომლებსაც იხდიან მიწის. შრომის, კაპიტალისა და მეწარმეობითი უნარისათვის 

წესდება რესურსების ბაზარზე, რომელიც ნაჩვენებია დიაგრამის ზედა ნაწილში. აქ 
საწარმოები გვევლინებიან მოთხოვნის წარმომდგენლის როლში, ხოლო საოჯახო 
მეურნეობები მიწოდების აგენტების როლში. ფასები მზა ნაწარმსა და მომსახურებაზე 
ყალიბდება პროდუქტების ბაზარზე, რომელიც ნაჩვენებია დიაგრამის ქვედა ნაწილში. 
საოჯახო შეურნეობები აქ უკვე გამოდიან მოთხოვნის წარმომდგენთა სახით, ხოლო 
საწარმოები მიწოდების აგენტების როლში. 
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კორპორაციების საშუალებით) ფლობენ ყველა ეკონომიკურ რესურსს, 
საწარმოებს _აწვდიან მათ. საწარმოები, რა თქმა უნდა, მოთხოვნებს 

აყენებენ რესურსებზე, რადგან ეს უკანასკნელნი საშუალებას წარმოად- 

გენენ, რომელთა დახმარებითაც ფირმები საქონელსა და მომსახურებას 

აწარმოებენ. ადამიანისეული და მატერიალური რესურსების უდიდეს 

სიმრავლეზე მოთხოვნასა და მიწოდებას შორის ურთიერთდამოკიდებუ- 
ლება თითოეულ მათგანზე ფასს აწესებს. გადასახდელები, რომელთაც 
საწარმოები იხდიან რესურსების ყიდვის დროს, ამ საწარმოთა ხარჯებს 

წარმოადგენენ, მაგრამ იმავდროულად ისინი წარმოქმნიან ხელფასის, 

“რენტის, სარგებლისა და მოგების ნაკადებს საოჯახო მეურნეობებში, 
რომლებიც რესურსებს აწვდიან. 

ახლა მოვუბრუნდეთ პროდუქტების ბაზარს, რომელიც დიაგრამის 
ქვედა ნახევარშია ნაჩვენები. ფულადი შემოსავალი, რომელსაც საოჯა- 

ხო მეურნეობები რესურსების გაყიდვის შედეგად ღებულობენ, როგორც 

ასეთი, რეალურ ფასეულობას არ წარმოადგენს. მომხმარებლებს მონე- 

ტებისა და ქაღალდის ფულის არც შეჭმა და არც ჩაცმა არ შეუძლიათ. 

ამისათვის ფულადი შემოსავლის ხარჯვის პროცესში საოჯახო მეურნე- 
ობები თავის მოთხოვნას გამოხატავენ საქონლისა და მომსახურების 

ურიცხვ სიმრავლეზე. იმავდროულად საწარმოები წარმოებისათვის მათ 

მიერ შეძენილ რესურსებს და იმავე ბაზრებზე საქონელსა და მომსახუ- 
რებაზე მოთხოვნებს აერთებენ. მოთხოვნისა და მიწოდების შესახებ ამ 

გადაწყვეტილებათა ურთიერთზემოქმედება განსაზლვრავს კიდეც პრო- 

დუქტების ფასებს (თავი 4). დაიხსომეთ აგრეთვე, რომ, საწარმოების 
თვალსაზრისით, სამომხმარებლო ხარჯების ნაკადი საქონელსა და მომ- 

სახურებაზე წარმოშობს ამონაგებს ანუ შემოსავალს მათ მიერ ამ სა- 

ქონლისა და მომსახურების გაყიდვის შედეგად. 
წრებრუნვის მოდელი (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავ- 

ლის) გადაწყვეტილებათა მიღების პროცესების რთული, ურთიერთდა- 

კავშირებული გადახლართვისა და ეკონომიკური საქმიანობის დემონ- 
სტრირებას ახდენს. ყურადღება გაამახვილეთ იმაზე, რომ როგორც სა- 
ოჯახო მეურნეობები, ისე საწარმოები გამოდიან ორივე ძირითად ბაზარ- 

ზე, მაგრამ თითოეულ შემთხვევაში მათ მოპირდაპირე მხარეს. რესურ- 

სების ბაზარზე საწარმოები გამოდიან როგორც მყიდველები, ე.ი. მოთ- 

1. საწარმო მოცემული ანალიზის დონეზე ჩვენი მიზნებისათვის უბრალოდ 

როგორც ორგანიზაციული სქემების ე.ი. როგორც ქაღალდზე არსებული 
ინსტიტუტების, განხილვაა საჭირო, განსხვავებით კაპიტალის, ნედლეულის, სამუშაო 
ძალისა და მეწარმეობითი უნარისაგან, რომლებიც სიცოცხლეს შთაბერავენ მათში და 
აქცევენ მათ „მოქმედ ფირმებად“.



ხოვნის მხარეს, ხოლო საოჯახო მეურნეობები, როგორც რესურსების 
მფლობელები და მომწოდებლები, გამოდიან გამყიდველებად, ე.ი. მიწო- 
დების მხარეს. პროდუქტების ბაზარზე ისინი პოზიციებს ცვლიან, მეურ- 

ნეობები, როგორც მომხმარებლები, აღმოჩნდებიან მყიდველთა ბანაკში, 

ე.ი. მოთხოვნის მხარეს, ხოლო საწარმოები უკვე გამყიდველთა ბანაკში 

იმყოფებიან, ე.ი. მიწოდების მხარეს. ამასთანავე ეკონომიკურ ერთეულ- 

თა თითოეული ამ ჯგუფთაგანი ყიდულობს კიდეც და ყიდის კიდეც. 
შემდეგ, ამ გარიგებათა მიღმა იშვიათობის ლანდი ჩანს. რამდენადაც 

საოჯახო მეურნეობებს საწარმოთა მომარაგებისათვის მხოლოდ შეზღუ- 
დული რესურსები გააჩნიათ, მომხმარებელთა ფულადი “შემოსავლებიც 
ასევე შეზღუდულია. ეს კი ნიშნავს, რომ თითოეული მომხმარებლის 

შემოსავალს, ამრიგად ზღვარი უწესდება. დოლარების შეზღუდული რა- 

ოდენობა, როგორც ჩანს, ყველა საქონლისა და მომსახურების, რომლის 
ყიდვასაც მომხმარებელი ისურვებს, საშუალებას არ იძლევა. ამგვარად- 

ვე, რამდენადაც რესურსები იშვიათია, მზა საქონლისა და მომსახურების 
წარმოებაც ასევე შეზღუდულია. მთელ ჩვენს ანალიზს თან სდევს რე- 

სურსების იშვიათობისა და გადაწყვეტილების არჩევანის პრობლემა. 

შევაჯამოთ. მონეტარულ ეკონომიკურ სისტემაში საოჯახო შეურნე- 
ობები რესურსების მესაკუთრეთა სახით თავიანთ რესურსებს ყიდიან 

საწარმოებზე, ხოლო მომხმარებელთა სახით რესურსების გაყიდვის შე- 

დეგად მიღებულ თავიანთ ფულად შემოსავლებს ხარჯავენ საქონლისა 

და მომსახურების შესაძენად. იმისათვის, რომ საქონელი და მომსახურე- 

ბა აწარმოონ, საწარმოებმა რესურსები უნდა შეიძინონ; მათი მზა ნაკე- 

თობები შემდეგ იყიდება მეურნეობებზე ამ უკანასკნელთა სამომხმარებ- 

ლო ხარჯების სანაცვლოდ, ან, საწარმოთა თვალთახედვით, მათ მიერ 
მიღებული ამონაგების სანაცვლოდ. ამ პროცესის საბოლოო შედეგს 

წარმოადგენს ეკონომიკური რესურსების რეალური ნაკადი საათის ისრის 

საწინააღმდეგოდ, ხოლო რშემოსავლების და სამომხმარებლო ხარჯების 

ფულადი ნაკადი საათის ისრის მიმართულებით. ეს ნაკადები ერთდრო- 

ულია, ამასთან ისინი უსასრულოდ მეორდებიან. 

მეხღულვები 

წმინდა კაპიტალიზმის ფუნქციონირების პროცესში ზოგიერთი მნიშ- 

ვნელოვანი ნაკლოვანება და ხარვეზი არსებობს რესურსების, პროდუქ- 

ტებისა და შემოსავლების წრებრუნვის საერთო დახასიათებაში. 
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1. წრებრუნვის მოდელი (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავ- 

ლების) არ ასახავს ფაქტებისა და დეტალების იმ მირიადს, რომელიც 

ცალკეულ საოჯახო მეურნეობებს, საწარმოებს, (ცალკეული რესურსები- 
სა და პროდუქტების ბაზრებს ეხება. ასევე არ გვიჩვენებს იგი გარიგე- 

ბებსაც, რომლებიც საწარმოებისა და საოჯახო მეურნეობების შიგნით 

ხორციელდება. სინამდვილეში, წრებრუნვის (რესურსების, პროდუქტები- 

სა და შემოსავლების) მოდელის ღირსება იმაში მდგომარეობს, რომ იგი 

წმინდა კაპიტალიზმის ფუნდამენტურ პრინციპებს ამჟღავნებს, მაგრამ 

დამკვირვებელს მრავალ მის დეტალს არ უმხელს. ჩვენ აქ ვცდილობთ 

მთელი ტყე დავინახოთ; ცალკეული ხეების შესწავლა კი ქვემოთ გგექ- 
ება. 

2. წრებრუნვის (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავლების) მო- 
დელს მთავრობის ეკონომიკურ როლთან არავითარი კავშირი არა აქვს. 

რაშია აქ საქმე? კაპიტალიზმის ინსტიტუტები ჩაკეტილი, თვითრეგული- 

რებადი ეკონომიკის შექმნას გულისხმობენ, რომელშიც სახელმწიფოს 

როლი უმნიშვნელოა. მე-6 თავში წრებრუნვის ჩვენი მოდელი მოდიფი- 

ცირდება იმისათგის, რომ მან მთავრობის ეკონომიკური ფუნქციები ასა- 

ხოს შერეულ კაპიტალიზმში, რომელიც ამჟამადაა დამახასიათებელი 

შეერთებული შტატების ეკონომიკისათვის. 

3. მოცემულ სტადიაზე ჩვენი მოდელი საერთაშორისო ბაზრებს გა- 

მორიცხავს. რადგან ქვემოთ ჩვენ უნდა განვიხილოთ სამთავრობო ანუ 

სახელმწიფო სექტორის როლი, ჩვენს ანალიზში ,,მსოფლიოს დანარჩენი 

ნაწილის“ სექტორის ჩართვაც დაგვჭირდება. 
4. ეს მოდელი გულისხმობს, რომ საოჯახო მეურნეობები მთელ თა- 

ვის ფულად შემოსავალს მთლიანად ხარჯავენ და, რა თქმა უნდა, 

შემოსავლებისა და გასავლების სიდიდე მუდმივს წარმოადგენს. რე- 

ალურ პარამეტრებში ეს ნიშნავს, რომ წარმოებისა და დასაქმების დო- 

ნეები ასევე მუდმივია. მაკროეკონომიკა შემოსავლებისა და პროდუქციის 

ნაკადებში მიზეზებისა და შედეგების ცვალებადობის ანალიზს ეძღვნე- 

ბა. 

5. წრებრუნვის (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავლების) 8ო- 

დელი არ შეიძლება განვიხილოთ როგორც მუდმივი მამოძრავებელი.ამ 

მოდელით აღწერილი ეკონომიკური პროცესები ფიტავენ ადამიანის 

ენერგიას და მატერიალურ რესურსებს შთანთქავენ. უფრო მეტიც, გა- 

რემოს გაბინძურების პრობლემები, რომელთაც ფართო გაშუქება ჰპო- 

ვეს, იმ ფაქტიდან გამომდინარეობენ, რომ წარმოებისა და მოხმარების 
პროცესებში დაბანდებული რესურსების დიდი ნაწილი, სისტემას ამა თუ 

იმ ნარჩენის სახით “უბრუნდება. ' 
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6. წრებრუნვის (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსავლების)ჩვე- 
ნეული ანალიზი არ გვიხსნის თუ ფაქტობრივად როგორ ყალიბდება 
სარესურსო და საბაზრო ფასები. ესაა ამოცანა, რომელსაც ჩვენ შემდეგ 
თავში შევეხებით და, სადაც “შევეცდებით ვუპასუხოთ კითხვას, თუ 
როგორ წარმოიქმნება სარესურსო და საბაზრო ფასები წმინდა კაპიტა- 
ლისტურ ეკონომიკაში. 

რეზიჟმე 

1. კაპიტალისტური სისტემა ხასიათდება რესურსებზე კერძო 

საკუთრებით და ინდივიდთა თავისუფლებით გამოიყენონ ისინი 

ეკონომიკური საქმიანობის მათ მიერ არჩეულ ასპექტში თავიან- 
თი მატერიალური კეთილდღეობის ამაღლების საშუალებათა სა- 
ხით. ასეთი ეკონომიკური სისტემის მამოძრავებელ ძალას წარ- 

მოადგენს პირადი სარგებლობა,ხოლო კონკურენცია მასში მა- 

რეგულირებელი და მაკონტროლებელი მექანიზმის როლს ასრუ- 

ლებს. კაპიტალისტური წარმოების ორგანიზაცია მთავრობის 
ბეგმის საფუძველზე არ ხდება, ხოლო საბაზრო სისტემაში იგი 

ხედავს ინდივიდუალურ გადაწყვეტილებათა მირიადს, ორგანი- 

ზაციისა და ეფექტურობის უზრუნველყოფის იარალს, რომელიც 

განსაზღვრავს თუ რა უნდა აწარმოონ, აგრეთვე პროდუქტის 

წარმოებისა და განაწილების ხერხებს. კაპიტალისტური იდე- 
ოლოგია იცავს პოზიციებს, რომელთა თანახმადაც მთავრობა 

მეორეხარისსოვან და შედარებით პასიურ როლს ასრულებს 

უკონომიკაში. 
2. წარმოების საშუალებათა ფართოდ გამოყენებაზე დაფუძ- 

ნებული სპეციალიზაცია და მოწინავე ტექნოლოგია ყველაზე 

თანამედროვე ეკონომიკური სისტემისათვის დამასასიათებელ 

თვისებას წარმოადგენს.ფული, რომელიც მიმოქცევის საშუალე- 

ბის სახით ფუნქციონირებს, ბარტერულ გაცვლასთან დაკაგში- 
რებულ სიძნელეებს წყვეტს, და ამით უფრო ღრმა სპეციალიზა- 

ციის განხორციელების საშუალებას იძლევა, როგორც ქვეყნის 
შიგნით, ისე საერთაშორისო თვალსაზრისით. 

3. კაპიტალისტური სისტემის ფუნქციონირების შესახებ ზო- 
გადი წარმოდგენის შექმნა შემოსავლის წრებრუნვას შეუძლია. 

ეს გამარტივებული მოდელი აფიქსირებს პროდუქტებისა და რე- 
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სურსების ბაზრებს და კაპიტალისტური ეკონომიკის სისხლძარ- 

ღვოვანი სისტემის წარმომქმნელი უმნიშვნელოვანესი ნაკადე- 

ბის - „შემოსავლები -გასავლები“ და - „რესურსები - პროდუქ- 

ტები“, დემონსტრირებას ახდენს. 

ზერმინები და ცნებები 

კერძო საკუთრება 

თავისუფალი მეწარმეობა 

არჩევანის თავისუფლება 

პირადი სარგებლობა და პირადი ინტერესი 
კონკურენცია 

ბაზარი 

„არაპირდაპირი“ წარმოება 

შროშის სპეციალიზაცია და დანაწილება 

მიმოქცევის საშუალება 

ბარტერული ვაჭრობა 
წრებრუნვის მოდელი 

რესურსების ბაზრები და პროდუქტების ბაზრები 

კითხვები და სასწავლო დავალებები 

1. „კაპიტალიზმი შეიძლება დავახასიათოთ როგორც ავტომატურად თვითრეგულირება- 
დი სისტემა, რომელიც მოქმედებაში მოდის ინდივიდების პირადი სარგებლობით და რეგულირ- 
დება კონკურენციით“ . აგვიხსენით და შეაფასეთ ეს დებულება. 

2. აგვიხსსენით,თუ როგორ წარმოადგენს საბასრო სისტემა გადაწყვეტილებათა ინფორმა- 

ციის გაცელისა და ეკოსომიკური რესურსების განაწილების შესახებ გადაწყვეტილებათა 
ცხოერებაში გატარების საშუალებას. 

+. ,#-რა უპირატესობებს წარმოშობს „არაპირდაპირი“ წარმოება? როგორი პრობლემები 
წარმოიშობა ძირითადი კაპიტალის გადიდებასთან დაკავშირებით სრული დასაქმების ეკონო- 

მიკისა და წარმოების სრული მოცულობის პირობებში? მოახდინეთ ამ პრობლემის ილუსტრი- 
რება წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის საშუალებით. აწყდება თუ არა ეკონომიკა, რო- 
მელსაც უმოქმედო რესურსები გააჩნია, იგივე პრობლემას? 
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4. როგორია ადამიანისეული და მატერიალური რესურსების გამოყეჩებაში სპეციალიზა- 

ციის უპირატესობანი? აგვიხსენით თეზისი „გაცვლა სპეციალიზაციის აუცილებელ შედეგს 
წარმოადგენს“. 

5, რა პრობლემებია დაკავშირებული ბარტერულ გაცვლასთან? გვიჩვენეთ მიმოქცევის სა- 
ფუალების სახით ფულის ეკონომიკური მნიშვნელობა. „ფული წარმოადგენს ერთადერთ საქო- 

ნელს, რომელიც სხვა არაფრისათვის არ ვარგა იმის გარდა, რომ თავი დააღწიო მას. თუ თქვენ 
მას არ დახარჯავთ ან არ დააბანდებთ, იგი თქყენ არ გამოგკვებავთ, არ ჩაგაცმევთ, არ მოგცემთ 
თავშესაფარს და არ გაგართობთ. თქვენთვის ფასეულობას ის მხოლოდ მასთან გაჩშორების 
პროცესში წარმოშობს“', აგვიხსენით ეს მტკიცება. 

6. აღწერეთ წმინდა კაპიტალიზმის ფუნქციონირების პროცესი წრებრუნვის (რესურსების, 
პროდუქტებისა და შემოსავლის) მოდელის მაგალითზე. დაახასიათეთ რესურსებისა და პრო- 
დუქტების ბაზრები, ამასთან გამუდმებით ხაზგასმით აღნიშნეთ რესურსების იშვიათობის ფაქ- 

ტი. ჩამოთვალეთ წრებრუნვის (რესურსების, პროდუქტებისა და შემოსაელების) მოდელის 
შეზლეღდვები. 

ბოლო შტრიხი 

საბუღალტრო თუ სამღებრო 
საქმე? 

თუ მე უკეთესი ბუღალტერი ვარ, ვიდრე თქვენ, და პირი- 
ქით, თქვენ უკეთესი მღებავი ხართ, ვიდრე მე, მაშინ აქედან, 
ბუნებრივია, გამომდინარეობს უეჭველი დასკვნა: მიჭზანშე- 
წონილია ჩემი დასპეციალება საბუღალტრო საქმეში, ხოლო 
თქვენი სამღებროში. ამასთან, შედარებით უპირატესობათა 
კონცეფცია იმის შესახებ მიუთითებს, რომ სპეციალიზაცია 
შრომის მწარმოებლურობას ამაღლებს იმ შემთხვევაშიც კი, 
თუ თქვენ უკეთესი ბუღალტერი ხართ და უკეთესი მღებავი, 
ვიდრე მე. ამ კონცეფციის სისწორეს შემდეგი მაგალითი 
ადასტურებს. 

განვიხილოთ შემთხვევა დიპლომირებულ ბუღალტერთან 

(დბ), რომელიც, დავუშვათ, ასევე კვალიფიციურ მღებავს წარ- 
მოადგენს. ვივარაუდოთ, რომ დბ-ს სჭირდება თავისი სახლის 

შეღებვა და რომ მას ამის გაკეთება შეუძლია უფრო ჩქარა, 

გიდრე პროფესიონალ მღებავს, რომლის დაქირავებასაც ის ფიქ- 

რობს. უნდა ჩამოშორდეს თუ არა დბ თავის საბუღალტრო საქ- 

1, LI6ძლვ) IL0680-+V6 830 იწ სხაავძი)ისი. Cღდიდლინ IC /2CIიო // 18051:00§9 
1LXC6VIV. #V§6V05(, 1957. გე. 3 
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მიანობას დროებით, იმისათვის, რომ შეღებოს თავისი საკუთა- 

რი სახლი თუ გააგრძელოს დასპეციალება საბუღალტრო საქ- 
მეში და დაიქირაოს მღებავი? პასუხი ამ კითხვაზე დამოკიდე- 
ბულია იმაზე,თუ რამდენ თავის შემოსავალს დაკარგავს დბ, რა 

დროს დახარჯავს სახლის შესაღებად,მის იმ ხარჯებთან შედა- 
რებით, რომელიც საჭიროა იგივე სამუშაოს შესრულებისათვის 
მღებავის დასაქირავებლად. დავუშვათ, რომ დბ-ს შეუძლია თი- 

თოეული სამუშაო საათისათვის თავისი სპეციალობის მიხედ- 

ვით 50 დოლარის გამომუშავება და რომ მღებავს თითოეული 

სამუშაო საათისათვის მან უნდა გადაუხადოს 15 დოლარი. ასე- 
ვე დავუშვათ, რომ დბ სახლის შესაღებად 30 საათი დასჭირ- 
დება,ხოლო მღებავი ამ სამუშაოსათვის 40 საათს დახარჯავს. 
დაბოლოს, დავუშვათ, რომ დბ განსაკუთრებულ კმაყოფილებას 

არ განიცდის სამღებრო სამუშაოთი. 

მთელი ამ ინფორმაციის შედეგად “რშეიძლება დავასკვნათ, 

რომ დბ-მა უნდა დაიქირაოს მღებავი. ასეთი დასკვნის გაკეთე- 

ბის საფუძველს იძლევა ის, როვ სახლის შესაღები ფარული 

ხარჯები შეადგენს 1500 დოლარს ( = 30 საათი X 50 დოლარ- 
ზე-საათში დაკარგულ შემოსავალზე), მაშინ როდესაც მღებავის 

ქირავნობის ღირებულება მხოლოდ 600 დოლარია ( = 40 სა- 
ათი X 15 დოლარზე მღებავის საზღაურზე). მიუხედავად იმისა, 
რომ დბ უფრო უკეთ, ვიდრე მღებავი, ართმევს თავს, როგორც 

საბუღალტრო, ისე სამღებრო სამუშაოს, შეფარდებითი ანუ შე- 

დარებითი, სარგებლობა მისთვის საბუღალტრო საქმიანობაზე 

მოდის. ამიტომ ის შეამცირებს ხარჯებს სახლის შეღებვაზე, 

გააგრძელებს რა დასპეციალებას თავის საბუღალტრო საქმეში 

და გამოიყენებს ამ სამუშაოსაგან მიღებული შემოსავლის ნა- 

წილს მღებავის დასაქირავებლად. 
ზუსტად ასევე მღებავსაც შეუძლია ხარჯების შემცირება 

საბუღალტრო მომსასურების მიღებაზე, დასპეციალდება თავის 

სამღებრო საქმეში და გამოიყენებს თავისი შემოსავლის ნა- 

წილს დბ დასაქირავებლად. მაგალითად,დაგუშვათ, რომ მღებავს 
თავისი საშემოსავლო გადასახადის შესახებ დეკლარაციის შე- 

სადგენად 10, საათი სჭირდება,მაშინ როდესაც დბ! ასეთი სამუ- 
შაოს შესრულება 2 საათში შეუძლია. მაშასადამე, მღებავმა 

თავისი შემოსავლიდან 150 დოლარი უნდა გაიმეტოს ( = 10 
საათი X 15 დოლარზე) სამუშაოსათვის, რომელიც მისთვის 
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შეუძლიათ შეასრულონ 100 დოლარად ( = 2 საათი X 50 
დოლ., დბ სამუშაო დროზე).ასეთი დაშვებების დროს შეფარდე- 

ბითი,ანუ შედარებითი სარგებლიანობა მღებავისათვის მდგომა- 
რეობს სამღებრო საქმეში და მან უნდა გააგრძელოს დასპეცი- 
ალება ამ საქმეში. ქირაობს რა დბ საშემოსავლო გადასახადის 
შესახებ თავისი დეკლარაციის შესადგენად, მღებავი ამცირებს 

ხარჯებს ამ სამუშაოს შესასრულებლად. 

ის, რაც სამართლიანია ჩვენი ჰიპოთეზური დბ-და მღებავი- 

სათვის,ასევე სამართლიანია ერთი ქვეყნის ორი რეგიონისათვის 

და ორი ქვეყნისათვისაც. რეგიონებსა და ქვეყნებსაც ასევე შე- 
უძლიათ შეამცირონ თავანთი ხარჯები მათთვის აუცილებელი 

პროდუქტების მისაღებად თავიანთი შეფარდებითი, ან შედარე- 

ბითი, უპირატესობების საფუძველზე სპეციალიზაციის საშუ- 

ალებით. 
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თავი მერთხე 

ინდივიდუალური ბაზრების ანალიზი: 
მოთსოვნა და მიწოლება 

ასწავლეთ თუთიყუშს წარმოთქვას სიტყვები “მოთხოვნა და 

მიწოდება“ და თქვენს წინაშე ეკონომისტია! ამ გესლიან ხუმ- 
რობაში სიმართლის დიდი ნაწილია იმიტომ, რომ არსებითად ამ 

უმარტივეს ეკონომიკურ ბერკეტებს - მოთხოვნასა და მიწოდე- 

ბას - უნარი შესწევს ღრმა წარმოდგენა შეგვიქმნას არა მხო- 

ლოდ ცალკეულ ეკონომიკურ პრობლემაზე, არამედ აგრეთვე 

მთლიანად მთელი ეკონომიკური სისტემის ფუნქციონირების 

შესახებაც. 

ამ თავის უმნიშვნელოვანეს მიზანს ბაზრების ბუნებისა და 

ფასებისა და წარმოების მოცულობის ჩამოყალიბების პროცესის 

გარკვევა შეადგენს. მე - 3 თავში მოტანილმა წრებრუნვის (რე- 

სურსების, პროდუქტებისა და შემოსავლის) მოდელმა თქვენ 
უკვე მოგამზადათ ამ ამოცანის გადასაჭრელად, დაახასიათა 

რა ორივე ბაზრის - რესურსებისა და პროდუქტების, მონაწი- 

ლენი. მაგრამ ჩვენ იქ ვგგულისხმობდით, რომ რესურსებისა და 
პროდუქტების ფასები “მოცემულია“ იმის ახსნის გარეშე, თუ 

როგორ “წესდება“ ან განისაზღვრება ფასები. მოდით, წრებრუნ- 

ვის მოდელზე დამყარებით, უფრო დაწვრილებით განვიხილოთ 

ბაზრის ცნება. 

ბაზრების ბანსაზლვრა 

ბაზარი - ინსტიტუტი, ანუ მექანიზმია, რომელიც ერთად “უყრის 

თავს ცალკეული საქონლისა და მომსახურების მყიდველებსა (მოთხოვ- 

ნის წარმდგენლებს) და გამყიდველებს (მიმწოდებლებს). ამასთან, ბაზ- 

რები სულ სხვადასხვა ფორმას ღებულობენ. უახლოესი ავტოგასამართი 

სადგური, სასაუზმე, გრამფირფიტების მაღაზია, ფერმერის გზისპი- 

რა ფარდული - ყველაფერი ეს ჩვეულებრივი ბაზრებია. ნიუ - იორკის 

საფონდო ბირჟა და ჩიკაგოს მარცვლეულის ბირჟა ეს უკვე მაღალგან- 
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ვითარებული ბაზრებია, რომლებზედაც მყიდველები და გამყიდველები 

აქციების, ობლიგაციებისა და სოფლის მეურნეობის პროდუქციის მეშ- 

ვეობით მსოფლიოს ყველა მხრიდან ამყარებენ კავშირს ერთმანეთთან. 

აუქციონის ორგანიზატორებიც ამგვარადვე უყრიან ერთად თავს ხელოვ- 

ნების საგნების, პირუტყვის, ნახმარი სასოფლო - სამეურნეო მოწყობი- 
ლობების, ხოლო ზოგჯერ უძრავი ქონებისაც, მყიდველებსა და გამყიდ- 

ველებს. მთელ ამერიკაში ცნობილი ფეხბურთელი და მისი აგენტი მო- 

ლაპარაკებას აწარმოეს ეროვნული საფეხბურთო ლიგის გუნდის 
მფლობელთან კონტრაქტის ბიუროში, რომელიც კურსდამთავრებულებს 

ეხმარება სამუშაოს მოძებნაში. ეს ვითარება, რომელიც პოტენციურ 
მყიდველებს პოტენციურ გამყიდველებთან აკავშირებს, წარმოშობს ბა- 

ზარს როგორც ეს მოტანილი მაგალითებიდან გამომდინარეობს, 

ბაზრების ერთი ნაწილი ლოკალურია, მაშინ როდესაც სხვები ეროვნულ 

ან საერთაშორისო ხასიათს ატარებენ. ზოგიერთებს მოთხოვნის წარ- 

მომდგენსა და მიმწოდებელს შორის პირადი კონტაქტი განასხვავებს, 

ხოლო სხვები უპიროვნოებს წარმოადგენენ - მათზე მყიდველი და გამ- 

ყიდველი არასოდეს ხედავენ ერთმანეთს ან ერთმანეთის შესახებ სა- 

ერთოდ არაფერი იციან. 

მოცემულ თავში ჩვენ გვაინტერესებს წმინდა კონკურენტული ბაზ- 

რების ფუნქციონირება. როგორც ეს მე-3 თავში იყო აღნიშნული, ამგვა- 
რი ბაზრები გულისხმობს სტანდარტული პროდუქტების გაცვლით დაინ- 

ტერესებულ დამოუკიდებლად მოქმედ მყიდველთა და გამყიდველთა 
დიდ რაოდენობას. უფრო ზუსტად, ჩვენ აქ მხედველობაში გვაქვს ბაზ- 

რის არა ის ტიპი, რომელსაც მიეკუთვნებიან გრამფირფიტების მაღაზია 

და ავტოგასამართი სადგური, სადაც საყოვეთაო განხილვისათვისაა გა- 
მოკრული ფასები, არამედ ისეთი კონკურენტული ბაზრები, როგორიცაა 

მარცვლეულბს ბირჟა, ცენტრალური. საფონდო ან უცხოური ვალუტის 

ბირჟა,ა სადაც წონასწორობის ფასი “მჟღავნდება“ მყიდველებისა და 

გამყიდველების შეთანხმებულ გადაწყვეტილებათა საშუალებით. ჩვენ 
ასევე ვისწრაფვით გავარკვიოთ, თუ როგორ წესდება ფასები რესურსე- 

ბის ბახარზე იმ გადაწყვეტილებათა საფუძველზე რომელთაც კონ- 

კურენციაში მყოფი შინამეურნეობები - რესურსების მომწოდებლები 

(ნახ. 3-2) ღებულობენ. ჯერ განვიხილოთ პროდუქტების ბაზარი, ხოლო 
შემდეგ გადავიდეთ რესურსების ბაზრის ანალიზზე. ჩვენი მიზანია - 

ავხსნათ ფასების ჩამოყალიბების მექანიზმი. 
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მოთხოვნა 

ტერმინს “მოთხოვნა” ეკონომისტებისათვის სპეციფიკური მნიშვნე- 

ლობა აქვს. მოთხოვნა გამოიხატება გრაფიკის სახით, რომელიც გვიჩ- 

ვენებს პროდუქტის რაოდენობას, რომლის შესაძენადაც მომხმარებელი 
მზადაა და შეუძლია კიდეც შეიძინოს დროის გარკვეული პერიოდის 

ფასებით ან, ერთერთ შესაძლებელში. მოთხოვნა გამოხატავს რიგ 
ალტერნატიულ შესაძლებლობას, რომელიც ცხრილის ფორმით შეიძლე- 

ბა წარმოვიდგინოთ. ის პროდუქტის ი8 რაოდენობას გვიჩვენებს, რომელ- 
ზედაც (სხვა თანაბარ პირობებში) წარმოდგენილი იქნება მოთხოვნა 
სხვადასხვა ფასის დროს. როგორც ჩვენი განსაზღვრებიდან გამომდინა- 
რეობს, მოთხოვნა ჩვეულებრივ ფასის ხელსაყრელობის პოზიციიდან გა- 

ნიხილება; სხვაგვარად რომ ვთქვათ, ჩვენ ვთვლით, რომ მოთხოვნა 

გვიჩვენებს პროდუქტების იმ რაოდენობას, რომელსაც მომხმარებელი 

სხვადასხვა შესაძლებელ ფასში იყიდის. ამავე ზომითაა სწორი, ხოლო 

ზოგჯერ სასარგებლოც მოთხოვნის რაოდენობრივი თვალსაზრისით გან- 

ხილვა. იმის ნაცვლად რომ ვიკითხოთ თუ რა რაოდენობის საქონელი 
შეიძლება გაიყიდოს სხვადასხვა ფასში, შეიძლება ვიკითხოთ - რა ფა- 

სებში შეუძლიათ მომხმარებლებს სხვადასხვა რაოდენობის საქონლის 

ყიდვა. 4-1 ცხრილში მოცემულია ერთი მომხმარებლის, რომელმაც სი- 

მინდის ბუშელის რაღაც რაოდენობა იყიდა, პიპოტეზური მოთხოვნის 

სკალა. 

  

ცხრილი4 -1. ინდივიდუალური მყიდველის მოთხოვნა სიმინდზე 

(პიპოტეზური მონაცემები) 

  

1. რესურსების ბაზრების მიმართ ამ განსაზღვრის გამოყენებისას უბრალოდ სიტყვა 
„პროდუქტის“ ნაცელად ჩასვით სიტყვა „რესურსი“ და სიტყვა „მომსმარებლის“ 

ნაცვლად - „საწარმოები“. 
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მოთხოვნის ცხრილის ეს სქემა სიმინდის ფასსა და მის რაოდენობას 
შორის კავშირს ასახავს, რომელიც ჩვენს მითიურ მყიდველს სურს და 
შეუძლია თითოეულ ამ ფასში შეიძინოს. 

მიაქციეთ ყურადღება, რომ ჩვენ ვამბობთ “სურს“ და “შეუძლია“, 
იმდენად რამდენადაც ერთი მხოლოდ სურვილი ბაზარზე საკმარისი არ 
არის. მე შემიძლია ვისურვო “პორშეს“ ყიდვა, მაგრამ თუ ეს სურ- 

ვილი განმტკიცებული არ არის ყიდვის უნარით, ე.ი, დოლარების საჭი: 
რო რაოდენობით, თვით სურგილის რეალიზაცია არ მოხდება, და რა 
თქმა «უნდა, არ აისახება ბაზარზე, როგორც 4-1 ცხრილიდან ჩანს, თუ 
ბუშელის ფასი ბაზარზე შეადგენს 5 დოლარს, ჩვენი მყიდველი მზად 
იქნება კვირაში 10 ბუშელი შეიძინოს, სოლო თუ ფასი 4 დოლარს 
შეადგენს მაშინ მყიდველს კვირაში 20 ბუშელის ყიდვა შეეძლება და 
ა,შ. 

მოთხოვნის სკალა თავისთავად არ ჰასუხობს კითხვაზე, თუ ხუთი 
შესაძლებელი ფასიდან რეალურად რომელი არსებობს სიმინდის ბაზარ- 
ზე, როგორც უკვე ნათქვამი იყო, ეს დამოკიდებულია მოთხოვნასა და 
მიწოდებაზე. მოთხოვნა, რა თქმა უნდა, - ეს უბრალოდ მყიდველის, 

პროდუქტის ყიდვასთან დაკავშირებული გეგმების ან განზრახვათა 
ცხრილის ფორმით გამოხატვაა, : 

ამასთან მიაქციეთ ყურადღება, იმისათვის, რომ მოთხოვნის სიდიდე: 
ებს რაიმე მნიშვნელობა ჰქონდეთ, ისინი დროის გარკვეულ მონაკვეთს 
» დღეს, კვირას, თგეს და ა.შ,, უნდა მიეკუთგნებოდნენ, განცხადება იჩის 
თაობაზე, რომ “მომხმარებელი იყიდის 10 ბუშელ სიმინდს ბუშელისათ- 

ვის 5 დოლარ ფასში“, გაურკვეგელი და უაზროა, ხოლო განცხადება 
იმის თაობაზე, რომ “მომხმარებელი ყოველ კვირას იყიდის 10 ბუშელ 
სიმინდს ხუთ · ხუთ დოლარად ბუშელს“, ნათელია და აღსავსე დიდი 
აზრით. 

მოთხოვნის კანონი 

მოთხოვნის ძირეული თვისება შემდეგში მდგომარეობს; ყველა სხვა 
პარამეტრის უცვლელობის დროს ფასის შემცირება მოთხოვნის სიდიდის 
შესაბამის გაზრდას იწგევს და პირიქით, სხვა თანაბარ პირობებში ფასის 
გადიდება იწვევს მოთხოვნის სიდიდის შესაბამის შემცირებას, მოკლედ, 
არსებობს უარყოფითი, ანუ უკუკავშირი ფასსა და მოთხოვნის სიდიდეს 
“შორის, ეკონომისტებმა ამ უკუკავშირს მოთხთგნის კანონი უწოდეს. 
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რა უდევს საფუძვლად ამ კანონს? ამ კითხვას რომ პასუხი გავცეთ, 

არგუმენტირების რამოდენიმე დონე შეიძლება გამოვიყენოთ. 

1. საღი აზრი და სინამდვილის ელემენტარული “შესწავლა იმას 
ეთანხმება, რასაც მოთხოვნის დაღმავალი მრუდი გვიჩვენებს. ჩვეულებ- 

რივ ადამიანები მართლაც მოცემულ პროდუქტს დაბალ ფასში უფრო 

მეტს ყიდულობენ, ვიდრე მაღალში. მომხმარებლებისათვის ფასი ყიდვის 

განხორციელების ხელისშემშლელ ზღუდეს წარმოადგენს. რაც უფრო 

მაღალია ეს ზღუდე, მით უფრო ნაკლებ პროდუქტს იყიდიან ისინი, 

ხოლო რაც უფრო დაბალია ფასობრივი ზღუდე, მით უფრო მეტ რაოდე- 

ნობას შეიძენენ ისინი. სხვა სიტყვებით, მაღალი ფასი მყიდველებს 

ყიდვის განწყობას უფუჭებს, ხოლო დაბალი ფასი, მათ სურვილს განა- 

ხორციელონ ყიდვა, აძლიერებს. უკვე ის ფაქტი, რომ ფირმები “დაყიდ- 

ვას“ აწყობენ, მოთხოვნის კანონის თაობაზე მათი რწმენის თვალსაჩინო 

დადასტურებაა. საწარმოები თავიანთ სასაქონლო მარაგებს ამცირებენ 
არა ფასების ამაღლებით, არამედ მათი შემცირებით. 

2. დროის ნებისმიერ მოცემულ პერიოდში პროდუქტის თითოეული 

მყიდველი პროდუქტის თითოეული მომდევნო ერთეულისაგან უფ- 

რო ნაკლებ კმაყოფილებას, სარგებლობას ან გამოსადეგიანობას 

ღებულობს. მაგალითად, მეორე “ბიგ-მაკ“-ი (კატლეტი “დიდი მაკ- 

დონალდი“. მთარგმნელის შენიშვნა) მომხმარებელს უფრო ნაკლებ კმა- 

ყოფილებას ანიჭებს, მესამეს მეორესთან “შედარებით კიდეგ “უფრო 

ნაკლები კმაყოფილება ან სარგებლობა მოაქვს და ა.შ. აქედან ”შეიძ- 

ლება დავასკვნათ, რომ, რამდენადაც მოხმარებას კლებადი 

ზღვრული სარგებლიანობის პრინციპის - ე.ი. პრინციპის, რომლის 

თანახმადაც მოცემული პროდუქტის მომდევნო ერთეულებს სულ უფრო 

ნაკლები და ნაკლები კმაყოფილება მოაქვს, - მოქმედებისადმი მიდ- 
რეკილება აქვს, მომხმარებლები ყიდულობენ პროდუქტის დამატებით 
ერთეულებს მხოლოდ იმ პირობით, რომ მისი ფასი მცირდება. 

3. ანალიზის რამდენადმე უფრო მაღალ დონეზე მოთხოვნის კანონის 

ახსნა შეიძლება შემოსავლისა და მისი შენაცვლების ეფექტებით. შე- 

მოსავლის ეფექტი იმაზე მიუთითებს, რომ უფრო დაბალი ფასის დროს 

ადამიანმა “შეიძლება თავის თავს უფრო მეტი მოცემული პროდუქტის 

ყიდვის უფლება მისცეს ისე, რომ უარი არ თქვას რაიმე ალტერნატი- 
ული საქონლის შეძენაზე. სხვა სიტყვებით, პროდუქტის ფასის შემცი- 
რება მომხმარებლის ფულადი შემოსავლის მსყიდგელობით “უნარს 
ზრდის, და ამიტომ მას -შეუძლია მოცემული პროდუქტის უფრო მეტი 

რაოდენობით შეძენა, ვიდრე უწინ. უფრო მაღალი ფასი საწინააღმდეგო 
შედეგს იწვევს. შენაცვლების ეფექტი იმით გამოიხატება, რომ უფრო 
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დაბალი ფასის დროს ადამიანს იაფი საქონლის შეძენის სტიმული უჩ- 
ნდება ნაცვლად ანალოგიური საქონლისა, რომელიც ახლა შედარებით 
უფრო ძვირია. მომხმარებლებს ძვირი პროდუქტების უფრო იაფით შეც- 
ვლის მისწრაფება აქვთ. ილუსტრაციისათვის მოვიტანოთ შემდეგი მა- 
გალითი: ხორცზე ფასების შემცირება მომხმარებლის “შემოსავლის 
მსყიდველობით უნარს ზრდის და საშუალებას აძლევს მას უფრო მეტი 
ხორცი იყიდოს (შემოსავლის ეფექტი). ხორცის უფრო დაბალი ფასის 

დროს მისი ყიდვა შედარებით უფრო მაცდუნებელი ხდება, და მას 
ყიდულობენ ღორის ხორცის, ცხვრის ხორცის, ქათმის ხორცისა და 

თევზის ნაცვლად (შენაცვლების ეფექტი. შემოსავლისა და 
შენაცვლების ეფექტი შეეთავსებიან და იწვევენ იმას რომ მომხმა- 

რებლებს მაღალთან შედარებით დაბალ ფასებში უფრო მეტი რაოდე- 
ნობის პროდუქტების ყიდვის უნარი და სურვილი უჩნდებათ. 

მოთსოვნის მრუდი 

პროდუქტის ფასსა და მოთხოვნის სიდიდეს შორის ეს უკუკავშირი 

მარტივი ორსაზომიანი გრაფიკით შეიძლება გამოიხატოს, რომელიც 

ჰორიზონტალურ ღერძზე მოთხოვნის სიდიდეს, ხოლო ვერტიკალურ 

ღერძზე ფასს გვიჩვენებს. გამოსახვის პროცესი მდგომარეობს გრაფიკზე 

იმ ხუთი ვარიანტის “ფასი-რაოდენობა“ განლაგებაში, რომლებიც 4-1 
ცხრილშია ნაჩვენები. ჩვენ ამას ვაკეთებთ, ორ ლღერძზე შესაბამისი 

წერტილებიდან პერპენდიკულარების გატარებით. ასე, მაგალითად, ვა- 

რიანტის, “5 დოლარი ფასის დროს მოთხოვნის სიდიდე შეადგენს 10 

ბუშელს“ გრაფიკზე დასატანად - ჩვენ პერპენდიკულარი უნდა გავატა- 

როთ ციფრი 10-დან ჰორიზონტალურ ღერძზე (რაოდენობა), რომე- 

ლიც უნდა შეხვდეს პერპენდიკულარს, გატარებულს ციფრიდან 5 დო- 
ლარი ვერტიკალურ ღერძზე (ფასი) თუ ამ ოპერაციას ჩავატარებთ 

თითოეულისათვის ხუთი შესაძლო ვარიანტიდან, ჩვენ ამის “შედეგად 

მივიღებთ წერტილების რიგს, რომლებიც ნაჩვენებია 4-1 ნახაზზე. თი- 

თოეული წერტილი წარმოადგენს კონკრეტულ ფასსა და პროდუქტის 

ს, ფასის მოთავსება ეერტიკალურ ლერძზე და მოთსოვნის სიდიდისა 
პორიზონტალურზე- ეკონომიკური ტრადიციაა. მათემატიკოსი ფასს მოათავსებდა 

პორიზონტალურ ღერძზე, სოლო მოთხოვნის სიდიდეს ვერტიკალურზე, იმდენად 
რამდენადაც ფასი-დამოუკიდებეელი ცვლადია სოლო მოთხოვნის სიდიდე- 
დამოკიდებული ცელადი. ( იხ. I თავის დანართი). 
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მოთხოვნის სიდიდე(ბუშელების რარდენობა კვირაში) 

ნახ. 4-1. სიმინდზუ ინდივიდუალური მოთხოვნის მრუდი 

_ “რადგანაც “ასსა და მოთხოვნის სიდიდეს შორის არსებობს “უკუდამოკიდებულება, 
გრაფიკზე ინდივიდუალური მოთხოვნის ცხრილი წარმოდგენილია 0 დაღმავალი მრუდით. 
“ამაზთან მოთხოვნის კანონიზ თანახმად მომხმარებლები უფრო მეტი რაოდენობის პროდუქტებს 
"მასზე ფაზების შემცირებისას ყიდულობენ. 

შესაბამის რაოდენობას, რომლის ყიდვასაც ამ “ფასში გადაწყვეტს 
მპხმარებელი. იმის დაშვებით, რომ ასეთიჭე “უკუკავშირი არსებობს 
ფასსა და მოთხოვნის სიდიდეს შორის გრაფიკის ნებისმიერ სხვა წერ- 
ტიჯლში. “შეიპლება 'ფასსა და მოთხოვნის სიდიდეს შორის უკუკავშირის 

შესახებ საერთო დასკვნის გაკეთება მრუდის გატარების საშუალებით, 
'რომელიც ფასსა «ა მოთხოვნის სიდიდეს შორის თანაფარდობის ყველა 
შესაძლებელ ვარიანტს წარმრადგენს „იმ ფარგლებში, რომელიც ნაჩვე- 

რებია გრაფიკზე. ამგვარად მიღებულ მრუდს მოთხოვნის მრუდი ეწო- 

დება სა აღნიშნულია 00 ასოებით 4-1 ნახაზზე. იგი 'იხრება ჟვევით 
და შარჯჟვნიკ, იმდენად 'რამდენადაც 'მის პიერ ფასსა და მოთხოვნის 
სიდიდეს შორის გამოხატული კავშირი უარყოფითი, ანუ “უკუკავშირია. 
მოთხოვნის კანონი - ადამიანები უფრო 'მეტი რაოდენობის პროდუქტებს 
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ყიდულობენ დაბალი, ვიდრე მაღალი ფასის დროს, - გამოხატულებას 
პოულობს მოთხოვნის მრუდის დაღმავალ მიმართულებაში. 

როგორია გრაფიკულ ფორმაში გამოხატული მოთხოვნის ჩვენი სკა- 
ლის უპირატესობა? საერთოდ რომ ვთქვათ, ცხრილი 4-1 და ნახაზი 4-1 
ერთი და იგივე მონაცემებს შეიცავენ და ფასსა და მოთხოვნის სიდიდეს 
შორის ერთნაირ კავშირს გამოხატავენ. გრაფიკული გამოხატულების 
უპირატესობა ისაა, რომ იგი საშუალებას გვაძლევს მკაფიოდ წარმოვიდ- 
გინოთ გარკვეული კავშირი - მოცემულ შემთხვევაში მოთხოვნის კანონი 
- უფრო მარტივი ხერხით, ნაცვლად იმისა თუ ჩვენ მისი სიტყვიერი ან 

ცხრილის საშუალებით აღწერის გამოყენება დაგვჭირდება ერთი 

მრუდის საშუალებით, თუ იგი გასაგებია, უფრო ადვილია ასეთი კავ- 

შირის განსაზლვრა და სხვადასხვა მისი კომბინაციებით მანიპულირება, 
ვიდრე ცხრილისა და სიტყვამრავალი ტექსტების საშუალებით. ეკონო- 

მიკური ანალიზის ფასდაუდებელ იარაღს გრაფიკები წარმოადგენენ. 

ისინი ხშირად მეტად რთული კავშირების მკაფიოდ გამოხატვისა და 

კომბინირების საშუალებას გვაძლევენ. 

  

ინდივიდუბლური ღა 

საბაჭრო მოთხოვნა 

აქამდე პრობლემას ჩვენ ვიხილავდით მხოლოდ ერთი მომხმარებ- 
ლის პოზიციიდან. კონკურენციის აღიარება ჩვენ გვავალდებულებს გან- 

ვიხილოთ ვითარება რომელშიაც ბაზარზე ბევრი მყიდგელი გა- 

მოდის. ინდივიდუალური მოთხოვნის სკალიდან საბახრო მოთხოვნის 

სკალაზე გადასვლა ადვილად შეიძლება განხორციელდეს სხვადასხვა 
შესაძლებელი ფასის დროს თითოეული მომხმარებლის მიერ წაყენებუ- 

ლი მოთხოვნის სიდიდის შეჯამების საშუალებით. თუ ბაზარზე მხო- 

ლოდ სამი მყიდველი იქნებოდა, როგორც ეს 4-2 ცხრილზეა ნაჩვენები, 
მაშინ უფრო ადვილი იქნებოდა მოთხოვნის საერთო სიდიდის განსაზ- 

ღვრა თითოელ ფასის დროს. 4-2 ნასაზზე ნაჩვენებია შეჯამების ეს 
პროცესი გრაფიკულ გამოხატულებაში, ამასთან ერთად ამისათვის მხო- 
ლოდ ერთი ფასი - 3 დოლარი გამოიყენება. დაიხსომეთ, რომ ჩვენ 
უბრალოდ ჰორიზონტალის მიხედვით ინდივიდუალური მოთხოვნის სამ 
მრუდს ვათავსებთ იმისათვის, რომ მოთხოვნის საერთო მრუდი გამოვი- 

ყენოთ. 
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რა თქმა უნდა, კონკურენცია ბაზარზე გაცილებით მეტი რაოდენობის 

პროდუქტის მყიდველს გელისხმობს. ამიტომ, იმისათვის, რომ თავიდან 
ავიცილოთ შეჯამების გრძელი პროცესი, დავუშვათ, რომ ბაზარხე სი- 
მინდის 200 მყიდველია და თითოეულმა მათგანმა გადაწყვიტა ერ- 
თნაირი რაოდენობის სიმინდი შეიძინოს სხვადასხვა ფასში, როგორც ეს 
გააკეთა ჩვენმა თავდაპირველმა მომხმარებელმა. ამრიგად, ჩვენ შეგ- 
ვიძლია საერთო საბახრო მოთხოვნის განსაზღვრა 4-1 ცხრილში მო- 

ცემულ მოთხოვნათა სიდიდეების 200-ზე გამრავლების გზით.# · მრუდი 
ნახაზზე 4-3 გვიჩვენებს საბაზრო მოთხოვნას ამ მრუდს 200 მყიდველის 
მხრიდან. 

ცხრილი 4-2. სბაზრო მოთხოვნა სიმინდზე (ბუშელებში), 

სამი მომხშარებელი (ჰიპოტეზური მონაცემები) 

  

  

  

      
  

  
    

                  

მოთხოვნის სიდიდე მოთხოვნის 

ბუშელის საერთო 

ფასი (დოლ)  _ 1-ლი მე – 2 მე - 3 სიდიდე 
მყიდველი მყიდველი მყიდველი კვირაში 

5 10 12 8 30 

4 20 23 17 60 

3 ვ + 39 V“V 26 –=– 100 

2 55 60 39 154 

1 80 _ 87 54 221 

I LI LI I 1) I I LI I I |) |) | I I I. | 
ჩ ჩ წ –_ 

ი, ნ) ი, ი · 

1 + + - I 
3 3 'წ3 / 3 ი 

_ს ”. L ის 0, ს "“ 
0? 0 0 ი 

– 0 35 0 39 0 26 0 100 -- 

I I L I LI I. I I II I II I ! ! I 
      

ნახ. 4-2. საბაზრო მოთხოვნის მრუდი-ინდივიდუალურ 

მოთხოვნათა ჯამი. 
საბაზრო მოთხოვნის 0 მრუდი წარმოიქმნება ბაზარზე ყველა მომხმარებელთა #2 , 92 

და #3 ინდივიდუალურ მოთხოვნათა მრუდების პორიზონტალური შეთავსების გზით. 
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ცხრილი 4-3. 200 მყიდველის საბაზრო მოთხოვნა სიმინდზე 

(პჰიპოტეზური მონაცემები) 

  

  

    

(1) => ნის მყი ო თა გოთი ნის 

ბუშელის ფასი სიდიდე რაოდენობა ს საერთო 

(დოლ) კვირაში, ბაზარზე სიდიდე 

(ბუშელი) ერთ კვირაში 

მყიდველზხე (ბუშელში) 

5 10 1 200 · -2000 

4 20... 20 _ 4000 
3 ყჟ.თ. 
2 55 - 200 11000 

1 80 " 200 L16000 
  

მოთხოვნის ღუეტერმინანტები 

როდესაც ეკონომისტი მოთხოვნის მრუდს აგებს - ვთქვათ, ისეთს, 

როგორც # , 4-3 ნახაზზე, - იგი გამოდის იმ დაშვებიდან, რომ ფასი 

წარმოადგენს ნებისმიერი “შესასყიდი პროდუქტის მნიშვნელოვან 

დეტერმინანტულ რაოდენობას. მაგრამ ეკონომისტისათვის ცნობილია, 

რომ არსებობენ სხვა ფაქტორებიც, რომელთაც ზეგავლენა “შეუძლიათ 

მოახდინონ და სინამდვილეში ახდენენ კიდეც ნავაჭრზე. ამრიგად, # , 

მოთხოვნის მრუდის აგების დროს ასევე უნდა დავუშვათ, რომ “სხვა 

პირობები თანაბარია“ , ე.ი. რომ მოთხოვნის სიდიდის არასაფასო დე- 

ტერმინანტები! უცვლელად წარმოგვიდგებიან. როდესაც მოთხოვნის ეს 

არასაფასო დეტერმინანტები სინამდვილეში იცვლებიან, მოთხოვნის 

მრუდის მდებარეობა გადაიწევს რაღაც ახალ პოზიციაზე მარჯვნივ ან 

1. არასაფასო დეტერმინანტების ქვეშ განსახილველ კონკრეტულ პროდუქტზე 
ფასს გარდა ჩვენ ვგგულისხმობთ სხვა ფაქტორებსაც. შემდგომში ჩვენ გავარკვევთ, რომ 

სხვა, პროდუქტებზე ფასების შეცვლას კონკრეტული პროდუქტის მოთხოვნაზე შეუძ- 
ლია ზეგავლენა მოახდინოს. 
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„მოთხოვნის ათ,ბუშელი კვირაში) 

  

„ ნახაზი 4-3. ცვლილებები სიმინდზე მოთხოვნაში. 
ერთი ან უფრო მეტი დეტერმინანტის შეცულა-სამომხმარებლო გემოვნების, ბაზარზე 

მყიდველთა რაოდენობის, ფულადი შემოსავლების, სხვა საქონელზე ფასების ან სამომხმარებ- 
ლო მოლოდინის-მოთხოენის შეცვლას იწვევს. მოთხოვნის გადიდება მოთხოვნის მრუდს მარ- 
ჯენიე გადააადგილებს, მაგალითად, #. · დან #2 - კენ. მოთხოვნის შემცირება მარცხნივ გა- 

დააადგილებს მრუდს, მაგალითად, #0 - დან #3 - კენ. მოთხოვნის სიდიდის შეცვლა მოცე- 
მულ პროდუქტზე ფასის შეცულით გამოწვეულ გადაადგილებას იწვევს მოთხოვნის მრუდზე 
ერთი წერტილიდან მეორეზე, ჩეენს გრაფიკზე 8 - დან ხ - ზე. 

მარცხნხივ # - გან ამიტომ აღნიშნული დეტერმინანტები მოთხოვ- 
ნის ცვლილებების ფაქტორებად იწოდებიან. 

როგორია საბახრო მოთხოვნის მნიშვნელოვანი არასაფასო დე- 
ტერმინანტები? მათგან ძირითადი შემდეგია: 1) მომხმარებელთა გე- 
მოვნება ან მჯობინება; 2) მომხმარებელთა რაოდენობა ბაზარზე; 3) 
მომხმარებელთა ფულადი შემოსავლები; 4) ფასები მონათესავე საქო- 
ნელზე, და 5) სამომხმარებლო მოლოდინი მომავალში ფასებისა და 

შემოსავლების მიმართ. 
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მოთხოვნაში ცვლილებები 

რა ხდება, როდესაც ერთი ან უფრო მეტი მოთხოვნის დეტერმინანტი 
ცვლილებებს განიცდის? პასუხი, ჩვენ ვიცით: ერთი დეტერმინანტის (ან 
უფრო მეტის) ცვლილება 4-3 ცხრილში მოთხოვნის სკალის მონაცემებს 
ცვლის, ხოლო, რა თქმა უნდა, 4-3 ნახაზზე მოთხოვნის მრუდის მდგო- 

მარეობასაც. მოთხოვნის სკალის მონაცემების ასეთ შეცვლას, ან - გრა- 
ფიკულად - მოთხოვნის მრუდის მდებარეობის გადაადგილებას 
მოთხოვნაში (კვლილებები ეწოდება. 

უფრო კონკრეტულად, თუ მომხმარებლები მოცემული საქონლის, 

თითოეულის შესაძლებელ ფასში, უფრო მეტი რაოდენობით შეძენის 
სურვილსა და უნარს გამოავლენენ, ვიდრე ეს არის ნაჩვენები 4-3 ცხრი- 
ლის მე-4 სვეტში, ცხადია, რომ მოთხოვნა გაიზრდება. 43 ნასაზზე 
მოთხოვნის ეს ზრდა თავის ასახვას პოულობს მრუდის მარჯენივ 

გადაადგილებაში, მაგალითად მ -დან #2-მდე. და პირიქით, მოთხო- 

ვნის შემცირება ხდება მაშინ, როდესაც ერთერთ დეტერმინანტში (ან 

მეტში) ცვლილებათა გამო მომხმარებლები პროდუქტის ნაკლებ 

რაოდენობას ყიდულობენ ყოველი შესაძლო ფასით ვიდრე 4-3. ცხრილის 
მე-4 სგეტშია მოცემული. გრაფიკულ გამოხატულებაში მოთხოვნის შემ- 
ცირება მოთხოვნის მრუდის მარცხნივ გადაწევას იწვევს, მაგალითად 

ჯა – დან #3 - კენ 4-3 ნახაზზე. 

ახლა განვიხილოთ ზეგავლენა, რომელსაც მოთხოვნაზე ახდენს თი- 
თოეული ზემოთჩამოთვლილი არასაფასო დეტერმინანტი. 

1. სამომხმარებლო ბემოვნება. მოცემული პროდუქტისათვის 
ხელსაყრელი სამომხმარებლო გემოვნების ან მჯობინების შეცვლა, რო- 

მელიც რეკლამით ან მოდის ცვლილებებით არის გამოწვეული, მოასწა- 

ვებს, რომ მოთხოვნა გაიზრდება თითოეული ფასის მიხედვით. მჯობი- 

ნებაში არახელსაყრელი ცვლილებები გამოიწვევენ მოთხოვნის შემცი- 

რებასა და მოთხოვნის მრუდის მარცხნივ გადაწევას. მნიშვნელოვანია 

აღვნიშნოთ, რომ ახალი პროდუქტის წარმოშობის სახით ტექნოლოგიურ 

ცვლილებებსს "შეუძლიათ გამოიწვიონ სამომხმარებლო გემოვნების 
შეცვლა. მაგალითად, არიფმომეტრის შექმნამ და მომხმარებლის მიერ 
შისმა აღიარებამ პრაქტიკულად ლოგარითმულ სახაზავზე მოთხოვნის 
ლიკვიდაცია გამოიწვია. ზუსტად ასევე კომპაქტ - დისკების წარმოშობამ 

ხანგრძლივდასაკრავ ფირფიტებზე მოთხოვნის შემცირება გამოიწვია. 

2. მყიდველთა რაოდენობა. ცხადია, რომ ბაზარზე მყიდველთა 
რაოდენობის გაზრდაც განაპირობებს მოთხოვნის გადიდებას ხოლო 
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მომხმარებელთა რაოდენობის შემცირება ასახვას პოულობს მოთხოვნის 

შემცირებაში. მოვიტანოთ მაგალითები, კავშირგაბმულობის საშუალე- 

ბათა მკვეთრმა სრულყოფამ საოცრად გააფართოვა საერთაშორისო 

საფინანსო ბაზრების სახღვრები და გამოიწვია აქციებზე, ობლიგაციებ- 

სა და სხვა საფინანსო აქტივებზე მოთხოვნის გადიდება. მეორე მსოფ- 

ლიო ომის შემდეგ შობადობის ბუმმა მოთხოვნილება გაზარდა ბავშვის 
სახვევ ჩვრებზე, საბავშვო ლოსიონსა და სამეანო მომსახურებაზე. სი- 

ცოცხლის ხანგრძლივობის გადიდებამ მოთხოვნა გაზარდა სამედიცინო 
მომსახურებაზე, მოხუცებულთათვის ინტერნატსა და კერძო საავადმყო- 

ფოებში ადგილზე. ამერიკული საგარეო - სავაჭრო უწყებები ცდილობენ 

ამერიკის შეერთებული შტატების სოფლის მეურნეობის პროდუქტები- 

სათვის სხვა ქვეყნების მიერ სავაჭრო ბარიერების შემცირებას, იმისათ- 
გის რომ ამ პროდუქტებზე მოთხოვნა გაზარდონ. 

3. შემოსავალი. მოთხოვნაზე ფულადი “შემოსავლის ცვლი- 

ლებათა ზემოქმედება რამდენადმე უფრო რთულია. უმეტესი საქონლის 

მიმართ შემოსავლის გადიდება მოთხოვნის გაზრდას იწვევს. შემოსავ- 

ლების ზრდის კვალობაზე მომხმარებლები, როგორც წესი, უფრო მეტ 

ბიფშტექს, სტერეოდანადგარებსა და ვისკის ყიდულობენ. და პირიქით, 
შემოსავლების შემცირების დროს მოთხოვნა ასეთ საქონელზე კლებუ- 

ლობს. საქონლებს, რომელზედაც მოთხოვნა იცვლება ფულადი შემო- 

სავლის ცვლილებებთან პირდაპირ კავშირში, ეწოდებათ “უმაღლესი 

კატეგორიის, ანუ ნორმალური საქონლები. 

თუმცა პროდუქტების უმრავლესობა ნორმალურ საქონელს მიეკუთ- 

ვნება, მაგრამ მაინც არსებობს რამოდენიმე გამონაკლისი. როდესაც 

შემოსავლები გარკვეულ დონეს აჭარბებენ, მომხმარებლებს შეუძლიათ 

უფრო ნაკლები პური, ან კარტოფილი, ან კომბოსტო იყიდონ, რადგან 

გაზრდილი შემოსავალი საშუალებას აძლევს მათ შეიძინონ პროტეინის 

უფრო მაღალი შემცველობის მქონე სურსათი, როგორც, მაგალითად, 

რძის პროდუქტები და ხორცი. თავის მხრივ, “შემოსავლების გადიდე- 

ბას შეუძლია გამოიწვიოს ჰამბურგერებსა და მარგარინზე მოთხოვნის 
შემცირება იმდენად, რამდენადაც უფრო შეძლებული მომხმარებლები 

გავის ძვლის ნაწილისაგან დამზადებული ნატურალური ბიფშტექსისა 

და კარაქის მოხმარებაზე გადაერთვებიან. საქონლებს, რომელთა მოთ- 
ხოვნა იცვლება საპირისპირო მიმართულებით, ე.ი. შემოსავლების შემ- 

ცირების დროს იზრდება, ეწოდებათ დაბალი კატეგორიის საქონელი. 
  

4. ფასები მონათესავე საქონელზე. გამოიწვევს თუ არა მო- 
ნათესავე საქონელზე ფასის შეცვლა განსახილველ პროდუქტზე მოთ- 
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ხოვნის გადიდებას ან შემცირებას, დამოკიდებულია იმაზე, წარმოადგენს 
თუ არა ეს მონათესავე საქონელი ჩვენი პროდუქტის შეზცვლელს ან 
მის თანმხლებს. მაგალითად, კარაქი და მარგარინი ურთიერთშემ- 
ცვლელ საქონელს წარმოადგენს. როდესაც კარაქის ფასი მატულობს, 
მომხმარებლები მას ნაკლები რაოდენობით ყიდულობენ, ეს კი მარგა- 
რინხე მოთხოვნის გადიდებას იწვევს. და პირიქით, როდესაც კარაქის 
ფასი მცირდება, მომხმარებლები მას მეტი რაოდენობით ყიდულობენ, 
იწვევენ რა ამით მარგარინზე მოთხოვნის შემცირებას. განვაზოგადოთ 

ნათქვამი: როდესაც ორი პროდუქტი ურთიერთშემცვლელია, ერთ-ერთი 
მათგანის ფასსა და მეორეზე მოთხოვნას შორის პირდაპირი კავშირი 

არსებობს. სწორედ ასეთია საქმის ვითარება შაქრისა და ქსილიტის, 
“ტოიოტასა“ და “ჰონდას“ მანქანების, ჩაისა და ყავის მიმართ და ა.შ. 

ამასთან ერთად პროდუქტების სხვა წყვილები ურთიერთშემავსე- 
ბელს წარმოადგენენ, ისინი “თან ახლავს“ ერთმანეთს იმ გაგებით, რომ 

მათზე მოთხოვნის წარდგენა ერთდროულად ხდება, ე.ი. მოთხოვნა შე- 

უღლებულია. როდესაც ბენზინზე ფასი მცირდება და თქვენ ამის შედე- 
გად მეტს დადიხართ, თქვენი ავტომობილის გადიდებული გარბენა ძრა- 

ვის ზეთზე მოთხოვნას გაზრდის და პირიქით, ბენზინის ფასების მომა- 

ტება ძრავის ზეთზე მოთხოვნას შეამცირებს?. .. ამრიგად, მოთხოვნა ბენ- 

ზინსა და ზეთზე შეუღლებულია - ესენი ურთიერთშემავსებელი საქონ- 

ლებია. იგივე ეხება ლორსა და კვერცხს, სწავლასა და სახელმძღვანე- 

ლოებს, ვიდეომაგნიტოფონებსა და კასეტებს, გოლფის სათამაშო ყვან- 

ჭებსა და ბურთებს, ფოტოაპარატებსა და ფოტოფირებს და ა.შ. როდესაც 
ორი საქონელი ურთიერთშემავსებელს წარმოადგენს, ერთ-ერთი მათგან- 
ის ფასსა და მეორეზე მოთხოვნას შორის უკუკავშირი არსებობს. 

რა თქმა უნდა, საქონლის ბევრი წყვილი სრულებითაც არ წარმო- 

ადგენს ურთიერთდაკავშირებულს. ისინი დამოუკიდებელი საქონლებია. 

უნდა ვიგულისხმოთ, რომ საქონლის ასეთი წყვილების, მაგალითად, 

კარაქისა და გოლფის სათამაშო ბურთების, კარტოფილისა და ავტომო- 

1. დაისსომეთ, რომ მომხმარებელი გადაადგილდება ზევით კარაქზე მოთხოვნის 
სტაბილურ მრუდზე. მაგრამ იმავდროულად მარგარინზე მოთხოვნის მრუდი გადაად- 
გილდება მარჯენივ (მოთხოვნა იზრდება). მარგარინის მიწოდების მოცემული მოცუ- 
ლობის დროს მრუდის გადაწევა მარჯვნივ ნიშნავს, რომ მისი გასაღება გაიზარდა, ხო- 
“ლო მასზე ფასი ასეგე გაიზარდა. 

2. აქაც შევნიშნავთ, რომ როდესაც ბენზინზე მოთხოვნა გადაადგილდება ზევით 
მოთხოვნის სტაბილურ მრუდზე, ძრავის ზეთზე მოთხოვნის მრუდი გადაადგილდება 
მარცხნივ (მოთხოვნა მცირდება). ძრავის ზეთის მიწოდების მოცემული მოცულობის 
დროს მასზე მოთხოვნის ეს შემცირება მისი გასაღების შემცირებასაც გამოიწვევს, და 
მასზე ფასის დაკლებასაც. 
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ბილების, ბანანისა და მაჯის საათების, ფასის შეცელა სხვა საქონლის 
მოთხოვნაზე ძალზე მცირე ზეგავლენას მოახდენს ან საერთოდ არ იმიოქ- 
მედებს. 

5. მოლოდინი. სამომხმარებლო მოლოდინი ისეთი ფაქტორების 
მიმართ, როგორიცაა საქონელზე მომავალი ფასები, საქონლის არსებო- 
ბა და მომავალი “შემოსავალი, მოთხოვნის შეცვლის საშუალებე- 
ბია. მომხმარებელთა მოლოდინს მომავალში ფასების 'შესაძლებელი მო- 
მატების შესახებ შეუძლია მათი შეძენის შეგულიანება ახლავე, იმისათ- 
ვის, რომ “დაასწროს“ ფასების მომატების საშიშროებას; ამგვარადვე 
შემოსავლების გადიდების მოლოდინსაც შეუძლია მომხმარებელთა იძუ- 

ლება უფრო ნაკლებ შეზღუდოს მიმდინარე ხარჯები. პირიქით, ფასებისა 

და შემოსავლების შემცირების მოლოდინი იწვევს საქონელზე მიმდინა- 
რე მოთხოვნის შემცირებას. პირველი მაგალითი. როდესაც ფლორიდა- 

ში სიცივე ციტრუსების მოსავლის მნიშენელოვან ნაწილს ანადგურებს, 

მომხმარებლებს იმის საფუძველი გააჩნიათ იფიქრონ, რომ ფორთოხლის 

წვენის მოსალოდნელი ნაკლებობა მასზე ფასს გაზრდის. ამიტომ ისინი 

“იმარაგებენ“ ფორთოხლის წვენს, ყიდულობენ რა მას დაუყონებლივ და 

წარმოუდგენლად დიდი რაოდენობით. მეორე მაგალითი რამდენიმე 

წლის წინათ ჯონ კარსონმა ხუმრობით იწინასწარმეტყველა ტუალეტის 

ქაღალდის დეფიციტი. ბევრმა მისმა სატელევიზიო გულშემატკივარმა 

ეს ხუმრობა სერიოზულად მიიღო, და რამოდენიმე დღის შემდეგ ბევრი 

სუპერმარკეტის თაროდან ტუალეტის ქაღალდი გაქრა. მესამე მაგალი- 

თი. პერსპექტიულმა ფეხბურთელმა, რომელმაც წარმატებას მიაღწია 

ეროვნული საფეხბურთო ლიგის ჩემპიონატის პირველ წრეში, შეიძლება 

თავის თავს უფლება მისცეს და ჯიბეზე გაიკრას ხელი ახალი “მერსე- 

დესის“ შესაძენად პროფესიულ გუნდთან ხელსაყრელი კონტრაქტის ან- 

გარიშში. 

ყოველივე ზემოთქმულიდან შეიძლება გავაკეთოთ დასკვნა, რომ X 
პროდუქტზე მოთხოვნის გადიდება, ე.ი. მომხმარებელთა გადაწყვეტილე- 

ბა ნებისმიერ შესაძლებელ ფასში უფრო მეტი ეს პროდუქტი იყიდონ, 

შემდეგი მიზეზებით შეიძლება იყოს გამოწვეული: 1) სამომხმარებლო 

გემოვნების ხელსაყრელი ცვლილებებით; 2) მყიდველთა რაოდენობის 
გადიდებით ბაზარზე; 3) შემოლსავლის გადიდებით თუ X პროდუქტი 

“ ნორმალურ საქონელს წარმოადგენს; ან შემოსავლის შემცირებით, თუ 

X პროდუქტი დაბალი კატეგორიის საქონელს წარმოადგენს; 4) მონათე- 

სავე V საქონელზე ფასების მომატებით, თუ ეს უკანასკნელი X პრო- 

დუქტის შემავსებელს წარმოადგენს, ან ფასების “მემცირებით V მონა- 
თესავე საქონელზე, თუ ეს უკანასვნელი ჯ საქონლის შემცვლელს 
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წარმოადგენს; 95) მომავალში ფასებისა და შემოსავლების გადიდების 
მოლოდინით. პირიქით, X პროდუქტზე მოთხოვნის “შემცირება შეიძ- 
ლება განპირობებული იყოს შემდეგი ფაქტორებით: 1) სამომხმარებლო 
გემოვნების არახელსაყრელი შეცვლით; 2) ბაზარზე მყიდველთა რა- 
ოდენობის შემცირებით; 3) შემოსავლის გადიდებით, თუ X პროდუქტი 
დაბალი კატეგორიის საქონელს წარმოადგენს, ან შემოსავლის შემცი- 

რებით თუ X ნორმალურ საქონელს წარმოადგენს; 4) ფასის გადიდებით 

მონათესავე V საქონელზე, თუ ეს უკანასკნელი X-სათვის შემავგსებელს 

წარმოადგენს, ან მონათესავე ”" საქონლის ფასების შემცირებით, თუ 

ეს უკანასკნელი X საქონლისათვის შემცვლელს წარმოადგენს; 59) მო- 
მავალში ფასებისა და შემოსავლების შემცირების მოლოდინით. 4-4 

ცხრილში მოტანილია მოთხოვნის დეტერმინანტის თვალსაჩინო ნუსხა 
დამატებით მაგალითებთან ერთად. 

მოთხოვნის სიღილშის 

ცვლილებები 

«.,მოთხოვნაში ცვლილება“ არ უნდა ავურიოთ “მოთხოვნის სიდი- 

დის ცვლილებაში“, ჩვენ უკვე აღვნიშნეთ, რომ მოთხოვნაში ცვლი- 

ლება გამოიხატება მოთხოვნის მთელი მრუდის გადაადგილებაში ან 

მარჯვნივ (მოთხოვნის გადიდება), ან მარცხნივ (მოთხოვნის შემცი- 

რება). მომხმარებელთა განზრახვა პროდუქტის ყიდვის თაობაზე შე- 

იცვალა. მიზეზი: მოთხოვნის ერთი ან უფრო მეტი დეტემინანტის შეც- 

ვლა. ეკონომისტების ენაზე ცნება “მოთხოვნა“ გამოიხატება სკალის ან 

მრუდის სახით, ხოლო ამიტომ “ცვლილებები მოთხოვნაში“ უნდა ნიშ- 

ნავდეს, რომ მთელი სკალა შეიცვალა და რომ მრუდმა თავისი მდგო- 

მარეობა შეიცვალა. 
ამის საპირისპიროდ, მოთხოვნის სიდიდის შეცვლა ნიშნავს მოთ- 

ხოვნის მრუდზე ერთი წერტილიდან მეორეზე გადაადგილებას, ე.ი. 

“ფასი-პროდუქტების რაოდენობა“ ერთი კომბინაციიდან მის სხვა კომ- 
ბინაციაზე გადასვლას. მოთხოვნის სიდიდის შეცვლის მიზეზს წარმოად- 

გენს მოცემული პროდუქტის ფასის შეცვლა. 4-3 ცხრილში სიმინდის 
მომწოდებლების მიერ ფასის 5-დან 4 დოლარამდე შემცირება სიმინდზე 
მოთხოვნის სიდიდეს 2 ათასიდან 4 ათას ბუშელამდე ადიდებს.



  

ცხრილი - . მოთხოვნის დეტერმინანტები: ფაქტორები, 
რომლებიც მოთხოვნის მრუდს გადააადგილებენ. .. _ 

1. მყიდველთა გემოვნების შეცელა. მაგალითი: ფიზიკური ჯანმრთელობა სულ უფ- 
რო მეტად პოპულარული სდება, ხოლო ეს მოთხოვნას ადიდებს “კრასოვკებსა“ და ვე- 
ლოსიპედებზე. 

2. მყიდველთა რაოდენობის შეცვლა. მაგალითები: იაპონელები იმპორტულ ქვო- 

ტებს ამცირებენ ამერიკულ ტელეკომუნიკაციურ მოწყობილობებზე და ამით მოთხოვ- 
ნას ადიდებენ ასეთ მოწყობილობებზე; შობადობის დონის დაწევა განათლებაზე მოთ- 
ხსოვნას ამცირებს. 

3. შემოსავლის შეცელა. მაგალითები: შემოსავლების გაზრდა მოთხოვნას ადიდებს 
„ ისეთნორმალურ საქონელზე, როგორიცაა კარაქი, ასთაკვები, ფილე, და ამცირებს მოთ- 
ხოვნას დაბალი კატეგორიის ისეთ საქონელზე, როგორიცაა კომბოსტო, ბოლოკი, ალ- 
დგენილი საბურავები და ნახმარი ტანსაცმელი. 

4. ფასების ცელილება მონათესავე საქონელზე. მაგალითები: სამოქალაქო გადა- 
ზიდვებზე ტარიფების შემცირება მოთხოვნას ამცირებს საავტობუსო ტრანსპორტით 

მგზავრობაზე (ურთიერთშემცვლელი საქონლები); ვიდეომაგნიტოფონებზე ფასების 
შემცირება მოთხოვნას ადიდებს ვიდეოკასეტებზე. 

5. ცვლილებები მომხმარებელთა მოლოდინში. მაგალითი: არახელსაყრელი ამინდი 
სამხრეთ ამერიკაში წარმოშობს მომავალში ყავის უფრო მაღალი ფასების მოლოდინს 
და ამით ადიდებს მიმდინარე მოთხოვნას ყავაზე. 

  

4-3 ნასახი გვეხმარება მოთხოვნაში ცვლილებებსა და მოთხოვნის 

სიდიდის ცვლილებას შორის განსხვავების გარკვევაში. ”) მრუდის 

გადაადგილებას #2 ან #3 მდგომარეობაში შედეგად მოჰყვება “მოთ- 

ხოვნაში ცვლილება“. მაშინ როდესაც #2) მრუდზე მ წერტილიდან ხ 

წერტილზე გადაადგილება “მოთხოვნის სიდიდის ცვლილებას“ მოასწა- 

ბს. 
გ თითოეულმა მომდევნო მყიდველმა უნდა განსახლვროს “მოთხოვ- 
ნაში ცვლილებას“ აქვს ადგილი, თუ “მოთხოვნის სიდიდის ცვლილე- 

ბას“. 
1. სამომხმარებლო “შემოსავლები იზრდება, ამის შედეგად კი საიუ- 

ველირო ნაკეთობათა გასაღება იზრდება. : 
2. პარიკმახერი თმის გაკრეჭვის ფასს უმატებს და მისი კლიენტების 

რაოდენობა მცირდება. 
3. “ტოიოტაზე“ ფასი მატულობს და ამის შედეგად აღმოჩნდება, რომ 

“შევროლეს“ მოდელის გაყიდვათა მოცულობა გაიზარდა. 
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მიწოდება 

მიწოდება შეიძლება განვსახღვროთ როგორც სკალა, რომელიც 

გვიჩვენებს პროდუქტის სხვადასხვა რაოდენობას, რომლის წარმოების 

სურვილი და უნარი გააჩნია მწარმოებელს და შეუძლია მიაწოდოს გა- 

საყიდად ბაზარზე რიგი შესაძლებელი ფასიდან თითოეული კიონკრეტუ- 

ლი ფასის მიხედვით დროის გარკვეული პერიოდის მანძილზე“. მიწო- 

დების ეს სკალა წარმოადგენს ალტერნატიულ შესაძლებლობებს, ისე- 

თებს, როგორც ნაჩვენებია 45 ცხრილში ინდივიდუალური მწარმოებ- 
ლისათვის. · 

  

  

  

ცხრილი -5. სიმინდის მიწოდება ინდივიდუალური მწარმოებ- 
ლის მიერ ( იპოთეზური მონაცემები) 

  

მიწოდება გვიჩვენებს პროდუქტის რა რაოდენობა იქნება სხვადასხვა 

ფასში გატანილი გასაყიდად, ამასთან ყველა სხვა ფაქტორი უცვლელი 

რჩება. მოცემულ შემთხვევაში დავუშვათ, რომ ჩვენი მწარმოებელი 

ფერმერია, რომელსაც მოჰყავს სიმინდი, რომელზე მოთხოვნასაც ჩგენ 

ეს - ესაა ვიხილავდით. ცნების “მიწოდება“ ჩვენი განსაზღვრა გვიჩვე- 

ნებს, რომ მიწოდება ჩვეულებრივ ფასის ხელსაყრელობის თვალ- 

საზრისით განიხილება. სხვა სიტყვებით, ჩვენ ვთვლით, რომ მიწოდება 

პროდუქტის იმ რაოდენობას უჩვენებს, რომლის სხვადასხვა შესაძლე- 

ბელ ფასში შეთავახებასაც მწარმოებლები დაიწყებენ. თუმცა თანაბა- 

რი მნიშვნელობით სწორია, ხილო რიგ შემთხგევაში უფრო სასარგებ- 

L. როდესაც რესურსების ბასარზეა ლაპარაკი, ცნების -“მიწოდება“ ჩვენი განსაზ- 
ღვრა გვაუწყებს: სკალა, რომელიც სხვადასსხსეა რაოდენობის რესურსებს გვიჩვენებს, 

რომელთა ბასარზე გასაყიდად მიწოდების სურვილიც მის მესაკუთრეებს გააჩნიათ ფა- 

სების მოცემული რიგიდან თითოჟული შესაძლებელი ფასის მისედვით დროის გარკვე- 
ული პერიოდის მანძილზე. 
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ლოც კი მიწოდების განხილვა მისი სიდიდის თვალსაზრისით. ნაცვლად 

იმისა, რომ ვიკითხოთ, რა რაოდენობის საქონელს “შემოგვთავაზებენ 

სხვადასხვა ფასში, ჩვენ შეგვიძლია ვიკითხოთ თუ როგორ ფასებში 

შემოგვოავაზებს გამყიდველი სხვადასხვა რაოდენობის საქონელს. 

მიწოდების კანონი 

ადვილად შესამჩნევია, რომ 4-5 ცხრილი გვიჩვენებს დადებით, ანუ 
პირდაპირ კავშირს შემოთავაზებული პროდუქტის ფასსა და რაოდენო- 

ბას შორის. ფასების მომატებასთან ერთად შესაბამისად იზრდება მიწო- 
დების სიდიდეც, ფასების შემცირებასთან ერთად კი მიწოდებაც მცირ- 

დება. ამ სპეციფიკურ კავშირს მიწოდების კანონი ეწოდება. იგი 

უბრალოდ გვიჩვენებს, რომ მწარმოებლებს სურთ დაამხადონ და გა- 

საყიდად შემოგვთავაზონ მაღალ ფასებში უფრო მეტი რაოდენობის 

თავიანთი პროდუქტი, ვიდრე ისინი ამას ისურვებდნენ დაბალი ფასების 

პირობებში. რატომ? ეს ძირითადად ასევე საღი აზრითაა ნაკარნახევი. 

შეგახსენებთ, რომ ფასი, მომხმარებლის თვალსაზრისით, როგორც 

შემაფერხებელი ფაქტორი ისე გვევლინება. მაღალი ფასის სახით წინა- 
აღმდეგობა ნიშნავს, რომ მომხმარებელი, რომელიც გადამხდელის როლ- 

ში აღმოჩნდება, ამ ფასში შედარებით მცირე რაოდენობის პროდუქტს 

შეიძენს; რაც უფრო დაბალია ფასობრივი ბარიერი, მით უფრო მეტი 

მომხმარებელი გადაწყვეტს ყიდვას სხვა მხრივ, მომწოდებელი 

პროდუქტისათვის ფულის მიმღების როლში გვევლინება. მისთვის ფასი 

პროდუქტის თითოეული ერთეულისაოვის ამონაგებია, და ამიტომ იგი 

იმის სტიმულს წარმოადგენს, რომ აწარმოოს და ბაზარზე გასაყიდად 

შესთავაზოს თავისი პროდუქტი. 
ახლა წარმოვიდგინოთ ფერმერი, რომლის რესურსებიც გარკვეულ 

ფარგლებში ერთი სახის პროდუქტების წარმოებიდან მეორეზე გადარ- 

თვას ემორჩილება. ფასის გადიდების კვალობაზე (იხ. ცხრილი 4-5) 
ფერმერი ხელსაყრელად ჩათვლის გამოათავისუფლოს მიწა ხორბლის, 

შვრიისა და სოიოს წარმოებიდან და გადართოს იგი სიმინდის წარმო- 
ებაზე. ამასთან სიმინდზე უფრო მაღალი ფასები ფერმერს შესაძლებ- 
ლობას მისცემს დაფაროს მიწის უფრო ინტენსიური დამუშავებით და 
დიდი რაოდენობით მინერალური სასუქებისა და პესტიციდების გამო- 
ყენებით განპირობებული ხარჯები. ყველა ეს ხარჯი სიმინდის წარმო- 

ების მოცულობის გადიდებას იწვევს. 
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განვიხილოთ აგრეთვე საწარმო დამმუშავებელ მრეწველობაში, რა- 

ღაც ეტაპხე მრეწველები ჩვეულებრივ ერთეული პროდუქციის წარმო- 
ების ხარჯების გადიდებას აწყდებიან, და ამისათვის გაზრდილი ხარ- 
ჯების დასაფარავად აუცილებელია ფასის მომატება წარმოებულ პრო- 
დუქტზე. მაგრამ რატომ იზრდება ხარჯები? ისინი იზრდება იმიტომ, რომ 

გარკვეული საწარმოო რესურსების, განსაკუთრებით საწარმოო მოედნე- 
ბის და მანქანების პარკის მოკლე დროში გადიდება შეუძლებელია. 
ამიტომ, იმის კვალობაზე თუ ფირმა როგორ ზრდის უფრო მობილური 
რესურსების, მაგალითად, სამუშაო ძალის, ნედლეულისა და მაკომპლექ- 

ტებელი ნაკეთობების, - სტაციონარული ნაგებობებისა და მოწყობილო- 
ბების რაოდენობას რაღაც მომენტში გადატვირთული აღმოჩნდება, 
რის შედეგადაც წარმოების ეფექტიანობა ეცემა, ხოლო პროდუქტის 

თითოეული მომდევნო ერთეულის წარმოების ხარჯები იზრდება. ამ 

პროდუქტის ერთეულის, რომელიც დიდ დანახარჯებს საჭიროებს, წარ- 

მოებისათვის მწარმოებლებმა უფრო მაღალი ფასი უნდა მიიღოს,” ფასსა 

და მიწოდების სიდიდეს შორის პირდაპირი კავშირი არსებობს. 

მიწოლების მრუღი 

ისევე როგორც მოთხოვნის მიმართ, სასარგებლოა ცნება მიწოდება 

წარმოვიდგინოთ გრაფიკულ გამოხატულებაში, 4-4 ნახაზზე ღერძები 
ისეთივეა, როგორც 4-3 ნახახზე , აქ მხოლოდ მოთხოვნის სიდიდის 

ადგილი მიწოდების სიდიდემ დაიკავა. 4-4 ნახაზზე 5) მრუდის სახით 

გამოხატული მონაცემები, მოტანილია 4-6 ცხრილში საბაზრო მიწოდე- 

ბის შესახებ. მასში გაკეთებულია დაშვება,6რომ ბაზარზე წარმოდ- 

გენილ 200 მომწოდებელს მიწოდების ისეთივე სკალები გააჩნია,რო- 
გორც 4-5 ცხრილში მწარმოებელს. 

ს. 24-ე და 25-ე თავებში მოცემულია წარმოების სარჯებსა და პროდუქტის 
მიწოდებას შორის კავშირის უფრო სიღრმისეული ახსნა. 
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ნახაზი 4 - 4. სიმინდის მიწოდების სიდიდის შეცვლა. 

მიწოდების ერთი ან უფრო მეტი დეტერმინანტის შეცვლა - რესურსების ფასების, წარმო- 

ების ტექნოლოგიის, სხვა საქონელზე ფასების, გადასახადებისა და დოტაციების, ბაზარზე ფა- 
სების ან გამყიდველთა რაოდენობის შეცვლის მოლოდინი - ცვლილებებს იწვევს მიწოდებაში. 

მიწოდების გადიდება მიწოდების მრუდს გადააადგილებს მარჯენივ, §1 -დან §2 -კენ. მიწოდე- 
ბის შემცირება მიწოდების ერუდს გადააადგილებს მარცხნიე §1 -დან 53 -კენ. მიწოდების სი- 

დიდის შეცელა იწვევს - განსახილეელი პროდექტის ფასის შეცვლის შედეგად - გადაადგილე- 
ბას მოთხოვნის უცვლელ მრუდზე ერთი წერტილიდან მეორეზე, მაგალითად, მ -დან ხ -მდე. 

მიწოდების დეტერმინანტები 

მიწოდების მრუდის აგების დროს ეკონომისტი იმ დაშვებიდან გამო- 

დის, რომ ფასი ნებისმიერი პროდუქტის მიწოდების სიდიდის ყველაზე 

მნიშვნელოვან დეტერმინანტად გვევლინება. მაგრამ მიწოდების მრუდი, 

ისევე როგორც მოთხოვნის მრუდი, დაკავშირებულია დაშვებასთან “სხვა 

თანაბარ პირობებში“. სხვა სიტყვებით, მიწოდების მრუდი იგება ვარა- 

უდით, რომლის თანახმადაც მიწოდების სიდიდის გარკვეული არასაფასო 
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დეტერმინანტები წინასწარაა მოცემული და ცვლილებებს არ ექვემდე- 

ბარება. თუ მიწოდების არასაფასო დეტერმინანტებიდან ერთ-ერთ ცვლი- 

ლებას განიცდის, მიწოდების მრუდის მდგომარეობა ასევე შეიცვლება. 

მიწოდების ძირითად არასაფასო დეტერმინანტებს მიეკუთვნება შემ- 
დეგი: 1) რესურსების ფასები; 2) წარმოების ტექნოლოგია; 3) გადასა- 
ხადები და დოტაციები; 4) სხვა საქონლის ფასები; 5) ფასების შეცელის 

მოლოდინი; 6) გამყიდველთა რაოდენობა ბაზარზე. გავიმეოროთ, ამ 

დეტერმინანტებიდან ერთ-ერთის (ან უფრო მეტის), ან მიწოდების ცვლი- 

ლების ფაქტორების გადაადგილება გამოიწვევს პროდუქტის მიწოდების 
მრუდის გადაადგილებას ან მარჯვნივ, ან მარცხნივ. მარჯვნივ გადაად- 

გილება,„ 5) -დან 52 -კენ 4 - 4 ნახაზზე, ნიშნავს მიწოდების 
გადიდებას; მწარმოებლები ამასთან პროდუქტის დიდ რაოდენობას 

აწვდიან ყოველი შესაძლო ფასით. გადაადგილება მარცხნივ, 45I -დან 

ავ -კენ 4 - 4 ნახაზზე, მიუთითებს მიწოდების შემცირებაზე. მიმწო- 

' დებლები თითოეული შესაძლებელი ფასიდან პროდუქტის უფრო ნაკლებ 

რაოდენობას გვთავაზობენ. 

ცვლილებები მიწოდებაში 

ახლა განვიხილოთ ჩამოთვლილი დეტერმინანტებიდან თითოეულის 

მიწოდებაზე ზემოქმედება. 
ცხრილი 4 - 6. სიმინდის 200 მწარმოებლის საბაზრო 

  

(0) · (2) (3) (4) 
ბუშელის ფასი ინდივიდუალურ გამყიდველთა მიწოდების 

(დოლ.) მწარმოებელთა რაოდენობა საერთო 

მიწოდების ბაზარზე სიდიდე ბაზარზე 

სიდიდე კვირაში. 

  

    
5 60 200 12000 
4 50 200 10000 
3 35 200 7000 
2 20 200 4000 
1 5 _200 1000 
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1. რესურსების უასები. როგორც ზემოთ იყო აღჩიშჩული. მი- 

წოდების კანონის ასსნის ღროს. ყველასე, მჭიდრო. კავშირი. არსებობს 
წარმოების ხარჯებსა და მიწოდებას შორის. ფირმის მიწოდების მრუდი 

წარმოების ხარჯებს ემყარება; პროდუქტის დამატებითი ერთეულისათ- 

ვის ფირმამ უფრო მაღალი შეფასება უნდა დააწესოს, რამდენადაც ამ 

დამატებითი ერთეულების წარმოება დიდ ხარჯებს საჭიროებს. აქედან 
გამომდინარეობს, რომ რესურსების ფასების შემცირება წარმოების ხარ- 

ჯებს შეამცირებს და მიწოდებას გაზრდის, ე.ი. მიწოდების მრუდს გა- 

დაადგილებს მარჯვნივ. მაგალითი: თუ თესლისა და სასუქის ფასები 
მცირდება, შეიძლება სიმინდის მიწოდების გადიდების მოლოდინი 

გვქონდეს. და პირიქით, თუ ფასების გადიდება რესურსებზე გაზრდის 

წარმოების ხარჯებს და შეამცირებს მიწოდებას, ე.ი. მიწოდების მრუდს 

გადაადგილებს მარცხნივ. მაგალითი: რკინის მადანსა და კოქსზე ფასე- 

ბის გადიდება ფოლადის წარმოების ხარჯებს ზრდის და მისი მიწოდების 

შემცირებას იწვევს. 

2. ტექნოლოგია. ტექნოლოგიის სრულყოფა ნიშნავს, რომ ახალი 
ცოდნის აღმოჩენა საშუალებას იძლევა უფრო ეფექტურად გაწარმოოთ 

ერთეული პროდუქცია, ე.ი. რესურსების ნაკლები დანახარჯები«ი. რე- 
სურსებზე მოცემული ფასების დროს საწარმოო დანახარჯები “შემცირ- 

დება და გაიზრდება მიწოდება. მაგალითი: ზეგამტარიანობის სფეროში 

ახლახან მომხდარი მძლავრი გარღვევა ელექტროენერგიის თითქმის ან 

საერთოდ უდანაკარგოდ გადაცემის პერსპექტივებს გვიქმნის. ამჟამად. 

ელექტროენერგიის სპილენძის სადენებით გადაცემის დროს ქისი დანა- 

კარგი 30 პროცენტს შეადგენს. როგორია აღნიშნული ალმოჩენის შესაძ- 
ლებელი შედეგი? წარმოების ხარჯების არსებითი შემცირება და მთელი 

რიგი პროდუქტების მიწოდების გადიდება, რომელთა დამზადების დრო- 

საც დიდი რაოდენობის ელექტროენერგია იხარჯება. 

3. ბალასახადები და დობტაციები. საწარმოები გადასახადთა 
უმრავლესობას, როგორც წარმოების ხარჯებს ისე განიხილავენ. ამიტომ 

გადასახადების გადიდება, ვთქვათ, ვაჭრობაზე ან საკუთრებაზე წარმო- 
ების ხარჯებს ადიდებს და მიწოდებას ამცირებს. პირიქით, დოტაციები 
“უკუღმა გადასახადად“ ითვლება. როდესაც სახელმწიფო რომელიმე 
საქონლის.- სუბსიდირებას ახდენს, იგი ფაქტობრივად ამცირებს ხარჯებს 

და ადიდებს მის მიწოდებას. მე-6 თავში ჩვენ დავინახავთ, თუ როგორ 

შეუძლია მთავრობას გარკვეული პროდუქტების წარმოების გადასახა- 

დით დაბეგვრა ან სუბსიდირება, იმისათვის, რომ მათი მიწოდების მო- 
ცულობა შეცვალოს რესურსების განაწილების გაუმჯობესების მიზნით. 
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4. სხვა საქონლის ფასები. სხვა საქონლის ფასების შეცვლას 
ასევე შეუძლია პროდუქტის მიწოდების მრუდის გადაადგილება. ხორ- 

ბლის ფასის შემცირებას შეუძლია ფერმერის შეგულიანება თითოეულ 

შესაძლებელ ფასში უფრო მეტი რაოდენობის სიმინდის მოყვანასა და 
გასაყიდად გატანაზე. და პირიქით, ხორბლის ფასის მომატებას შეუძლია 
ფერმერი აიძულოს შეამციროს სიმინდის წარმოება და მიწოდება. ფირმა, 

რომელიც სპორტულ საქონელს უშვებს, შეუძლია კალათბურთის ბურ- 
თების მიწოდების შემცირება მაშინ, როდესაც ფასი ფეხბურთის ბურ- 

თებზე მატულობს. 

5. მოლოდინი. მომავალში პროდუქტის ფასის შეცვლის მოლო- 
ღინს ასევე შეუძლია ზეგავლენა მოახდინოს მწარმოებლის სურვილზე, 

მიაწოდოს პროდუქტი ბაზარზე ამჟამად. მაგრამ ძნელია დასკვნების 
გაკეთება იმის შესახებ, თუ როგორ აისახება უფრო მაღალი ფასების 

მოლოდინი, ვთქვათ, პროდუქტის მიწოდების ამჟამინდელ მრუდზე. ფერ- 
მერებს შეუძლიათ შეაჩერონ სიმინდის მიმდინარე მოსავლის გატანა 

ბახარზე, მასხე მომავალი ფასების გადიდების მოლოდინში. ეს მიმდი- 

ნარე მიწოდების შემცირებას გამოიწვევს. ამგვარადვე “ინტერნეშნლ 

ბიზნეს მაშინხ“ ფირმის პროდუქციაზე უახლოეს მომავალში ფასების 

არსებითი მომატების მოლოდინს შეუძლია ამ პროდუქციის მიმდინარე 

მიწოდების შემცირება. სხვა მხრივ, დამმუშავებელი მრეწველობის ბევრ 

დარგში ფასების მომატების მოლოდინს “უნარი შესწევს შეაგულიანოს 

ფირმა გაზარდოს საწარმოო სიმძლავრეები და ამით მიწოდების გადი- 

დება გამოიწვიოს. 

6. გამყიდველთა რაოდენობა. თითოეული ფირმის წარმოების 
მოცემული მოცულობის დროს რაც უფრო მეტია მიმწოდებელთა რაოდე- 

ნობა, მით მეტია საბაზრო მიწოდება. დარგში უფრო მეტი რაოდენობის 

ფირმების შესელის კვალობაზე მიწოდების მრუდი მარჯვნივ იწყებს 

გადაადგილებას. რაც უფრო ნაკლებია დარგში ფირმების რაოდენობა, 

მით უფრო ნაკლები იქნება საბაზრო მიწოდება. ეს ნიშნავს, რომ დარ- 
გიდან ფირმების გამოსვლის კვალობაზე მიწოდების მრუდი გადაადგი- 

ლებას იწყებს მარცხნივ. ცხრილში 4 - 7 მოტანილია მიწოდების დე- 

ტერმინანტებისა და მათი მაგალითების მაილუსტრირებელი ნუსხა. 

136



მიწოლების სიდიდის 

ცვლილებები 

მიწოდებაში ცვლილებასა ღა მიწოდების სიდიდის (კვვლილებას შო- 

რის განსხვავება ისეთივეა, როგორც განსხვავება მოთხოვნაში ცვლილე- 

ბასა და მოთხოვნის სიდიდის ცვლილებას შორის. მიწოდებაში ცვლი- 

ლება გამოიხატება მიწოდების მთელი მრუდის გადაადგილებით. მიწო- 

დების გაზრდა მრუდს გადააადგილებს მარჯვნივ, მიწოდების შემცირება 

მას გადააადგილებს მარცხნივ. მიწოდების ცვლილების მიზეზს წარმო- 

ადგენს მიწოდების ერთი ან უფრო მეტი დეტერმინანტის შეცვლა. ეკო- 

ნომისტები სკალის ან მრუდის გამოსახატავად იყენებენ ცნებას “მიწო- 

დება“. ამიტომ მიწოდებაში ცვლილება “უნდა ნიშნავდეს, რომ მთელი 

სკალა შეიცვალა და რომ მრუდი გადაადგილდა რომელიღაც მხარეს. 

პირიქით, მიწოდების სიდიდის შეცვლა ნიშნავს მიწოდების მუდ- 

მივ მრუდზე ერთი წერტილიდან მეორეზხზე გადაადგილებას. ასეთი გადა- 

ადგილების მიზეზს წარმოადგენს განსახილველ პროდუქტზე ფასის შეც- 
ვლა. 4 - 6 ცხრილში სიმინდზე ფასის 5-დან 4-დოლარამდე შემცირება 

სიმინდის მიწოდების სიდიდეს ამცირებს 12000-დან 10000 ბუშელამდე. 

4 - 4 ნახახზე მიწოდების მრუდის გადაადგილება 5I -დან 5452 - 

კენ, ან §3-მდე ნიშნავს მიწოდებაში ცვლილებას. ამასთან 51 მრუდზე 

გადაადგილება მ წერტილიდან ხ წერტილამდე მხოლოდ მიწოდების სი- 

დიდის (კვლილებას გულისხმობს.. 

მკითხველს ვთავაზობთ გადაწყვიტოს, თუ მომდევნო პოხიციებიდან 

რომელი ნიშნავს ცვლილებას მიწოდებაში, და რომელი - მიწოდების · 

სიდიდის „ცვლილებას: 

1. წარმოების ხარჯების შემცირების შედეგად მწარმოებლები მეტ 

ავტომობილს ყიდიან. 

2. ხორბლის ფასის შემცირება სიმინდის ყოველთვიური ვაჭრობის 
მოცულობის გადიდებას იწვევს. 

3. საცალო ბაზრებზე ფორთოხლის ფასის შემცირების შედეგად მათი 

მიწოდება ბაზრებზე მცირდება. 

4. ფედერალური ხელისუფლება სააქციზო გადასახადებს ადიდებს 
სპირტიან სასმელებზე. 
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ცხრილი 4 - 7. მინოდების დეტერმინანტები: ფაქტორები, რომ- 

ლებიც მიწოდების მრუდის ცვლილებებს იწვევენ. 

  

1. სასურსათო ფასების ცვლილება. მაგალითები: მინერალური სასუქების ფასების 
შემცირება ხორბლის მიწოდებას ადიდებს; ფასების გადიდება დაწვიმების მოწყობილო- 
ბაზე სიმინდის მიწოდებას ამცირებს. 

2. ტექნოლოგიის შეცვლა. მაგალითი: სიმინდის მავნებლების წინააღმდეგ უფრო 
ეფექტური ინსექტიციდის შექმნა სიმინდის მიწოდებას ადიდებს. 

3. გადასახადებისა და დოტაციების შეცელა. მაგალითები: სიგარეტზე სააქციზო 
გადასახადის გადიდება მათ მიწოდებას ამცირებს; შტატების უნივერსიტეტებისათვის 

დოტაციების შემცირება უმაღლესი განათლების მქონე სპეციალისტების მიწოდებას 
ამცირებს. 

4. სხვა საქონელზე ფასების შეცვლა. მაგალითი: ცხერისა და ღორის ხორცის ფასე- 

ბის შემცირება ხორცის მიწოდებას ადიდებს. 

5. მოლოდინის ცვლილება. მაგალითი: მომავალში ნავთობის ფასების არსებითი 

შემცირების მოლოდინი ნავთობის კომპანიებს აიძულებს მიმდინარე მიწოდება გაზარ- 
დოასნ. 

6. ეიეწიდებლების რაოდენობის შეცელა. მაგალითები: პერსონალური კომპიუტე- 
რების ეწარმოებელი ფირმების რაოდენობის გადიდება ამ კომპიუტერების მიწოდებას 

ზრდის; ახალი პროფესიული საფესბურთო ლიგის წარმოშობა პროფესიულ საფეხბურ- 
თო გუნდებს შორის მატჩების რაოდენობას ზრდის. 

  

მიწოლება და მოთხოვნა: 

საბაზრო წონასწორობა 

ახლა შეიძლება მიწოდებისა და მოთხოვნის ცნებათა ერთად შეერ- 

თება, რათა გავარკვიოთ, თუ როგორ განსაზღვრავს პროდუქტის ყიდვის 

თაობაზე საოჯახო მეურნეობათა და მწარმოებლების მიერ მისი გაყიდ- 

ვის თაობაზე მიღებულ გადაწყვეტილებათა ურთიერთხემოქმედება იმ 

პროდუქტის ფასსა და რაოდენობას, რომელსაც რეალურად ყიდულობენ 

და ყიდიან ბაზარხე. 
4 - 8 ცხრილში სვეტები (1) და (2) ასახავენ სიმინდის მიწოდების 

საბაზრო სკალას (ცხილიდან 4-6), ხოლო სვეტები (2) და (3) - სიმინ- 
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ხე საბაზრო მოთხოვნის სკალას (ცხრილიდან 4-3). დაიხსომეთ, რომ 
სეეტში (2) ჩვენ ვიყენებთ ფასების ჩვეულებრივ რიგს. ამასთან ვგუ- 
ლისხმობთ კონკურენციის არსებობას, ე.ი. ბახარზე დიდი რაოდენობის 

მყიდველებისა და გამყიდველების გამოსვლას. 
აქ ჩვენს წინაშე წარმოიშობა შემდეგი კითხვა: ხუთი! შესაძლებელი 

ფასიდან 1) რომელია ის, რომლის მიხედვითაც სიმინდი შეიძლება გა- 
იყიდოს ბაზარზე, ნამდვილად იქნას აღიარებული სიმინდის საბაზრო 
ფასის სახით? შევეცადოთ პასუხის მიღებას შემოწმებისა და შეცდომე- 
ბის ელემენტარული მეთოდით. რაიმე განსაკუთრებული საფუძვლის გა- 

რეშე, დავიწყოთ ფასით 5 დოლარი. შეუძლია თუ არა ამ ფასს სიმინდის 

საბაზრო ფასად აღიარება? ჩვენ ვპასუხობთ “არა“ იმ უბრალო მიზეზით, 

რომ მწარმოებლებს სურვილი აქვთ აწარმოონ და ბაზარს გასაყიდად 
მიაწოდონ ამ ფასის მიხედვით 12000 ბუშელი, მაშინ როდესაც მყიდვე- 

ლებს სურვილი აქვთ ამ ფასის მიხედვით “შეიძინონ მხოლოდ 2000 
ბუშელი. სხვა სიტყვებით, შედარებით მაღალი ფასი - 5 დოლარი ფერ- 

მერს აგულიანებს მოიყვანოს დიდი რაოდენობის სიმინდი, მაგრამ მოცე- 

მული მაღალი ფასი მომხმარებელს ხასიათს უფუჭებს იყიდოს სიმინდის 

შემოთავაზებული რაოდენობა. სიმინდის ასეთი მაღალი ფასის დროს 

სხვა პროდუქტების ყიდვა უფრო “ხელსაყრელ გარიგებად“ წარმოგვიდ- 

გება. მოცემულ შემთხვევაში შედეგს წარმოადგენს ბაზარზე 10 ათასი 

ბუშელი სიმინდის ნაჭარბი, ან სიმინდის ჭარბი მიწოდება. ეს ნაჭარბი, 

რომელიც 4-8 ცხრილის (4) სვეტშია ნაჩვენები, წარმოადგენს მიწოდე- 
ბის სიდიდის გადამეტებას მოთხოვნის სიდიდეზე 5 დოლარი ფასის 

დროს. პრაქტიკულად ფერმერ - მწარმოებლებს ხელზე აღმოაჩნდებათ 

პროდუქციის არასაჭირო მარაგი. 
შეუძლია თუ არა 5 დოლარ ფასს, თუ იგი სიმინდის ბაზარზე თუნ- 

დაც დროებით იარსებებდა, შერჩეს დროის გარკვეული პერიოდის მან- 

ძილზე? რა თქმა უნდა არა. სიმინდის ძალზე დიდი ნაჭარბი აიძულებს 
კონკურენციაში მყოფ გამყიდველებს დაუწიონ ფასი იმისათვის, რომ 

შეაგულიანოს მყიდველები გაათავისუფლონ ისინი ამ ნაჭარბისაგან. და- 

ვუშვათ, რომ ფასი 4 დოლარამდე ეცემა. ახლა სიტუაცია არსებითად 
შეიცვალა. უფრო დაბალმა ფასმა მყიდველებს უბიძგა ბაზარზე უფრო 

მეტი რაოდენობის სიმინდი იყიდონ, მაგრამ ამასთან ერთად შეაგულიანა 

მწარმოებლებიც სიმინიდის მოსაყვანად უფრო ნაკლები რესურსები გა- 

იღონ. ამის შედეგად ნაჭარბი შემცირდა 6 ათას ბუშელამდე, მაგრამ , 

1.რა თქმა უნდა, ბევრი შესაძლო ფასი არსებობს; ჩეენი მაგალითი მათგან მხოლოდ 

ხუთს გეიჩვენებს. 
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ნაჭარბი, ანუ ჭარბი მიწოდება ჯერ კიდევ არსებობს, ხოლო გამყიდვე- 
ლებს შორის კონკურენცია ისევ დაბლა სწევს ფასებს. “შეიძლება, რა 
თქმა უნდა, გავაკეთოთ დასკვნა, რომ ფასები 5 დოლარი და 4 დოლარი 
არამყარი აღმოჩნდება, იმდენად რამდენადაც ისინი „ძალზე მაღალია.“ 
სიმინდზე საბაზრო ფასი 4 დოლარზე რამდენადმე დაბალი უნდა იყოს. 

იმისათვის რომ პასუხი მანამდე არ გამოვამჟღავნოთ, სანამ მთლი- 
ანად არ გავარკვევთ, თუ მიწოდება და მოთხოვნა როგორ განსაზღვრა- 

ვენ პროდუქტის ფასს, გადავხედოთ ფასების სვეტის მეორე ბოლოს და 
სიმიდნის შესაძლო ფასის სახით მივიღოთ 1 დოლარი. სვეტიდან (4) 
ჩანს, რომ ამ ფასის მიხედვით მოთხოვნის სიდიდე მიწოდების სიდიდეს 

აჭარბებს 15000 ერთეულით. ეს შედარებით დაბალი ფასი ხასიათს 
უფუჭებს ფერმერებს თავიანთი რესურსები სიმინდის წარმოებისათვის 

გამოიყენონ; იგივე დაბალი ფასი აგულიანებს მომხმარებლებს უფრო 
მეტი რაოდენობის სიმინდი შეიძინონ, ვიდრე მათ უნდოდათ შეეძინათ 

მაღალი ფასის დროს. სიმინდი, როდესაც მისი ფასი შედარებით დაბა- 

ლია - “ხელსაყრელი შენაძენია“. მოკლედ, 1 დოლარი ფასის დროს 

15000 ბუშელზე წარმოიშობა უკმარისობა ანუ ჭარბი მოთხოვნა სიმინ- 
დზე. შეუძლია თუ არა ამ ფასს შერჩეს ბაზარზე? არა. მყიდველებს 

შორის კონკურენცია ფასს ასწევს 1 დოლარზე მაღლა. სხვა სიტყვებით, 

1 დოლარი ფასის დროს ბევრი მყიდველი, რომელთაც ამ ფასში სიმინ- 

დის ყიდვა სურთ და საშუალება აქვთ დარჩებიან ზელცარიელნი. ამი- 

ტომ ასეთ მდგომარეობაში რომ არ აღმოჩნდნენ, ბევრი მომხმარებელი 

თავის მზადყოფნას გამოხატავს 1 დოლარზე მეტი ფასი გადაიხადოს და 

ამრიგად, უზრუნველყოს თავისი თავი ბაზარზე არსებული სიმინდის 

რაღაც ნაწილით, დაუშვათ, რომ უფრო მაღალი ფასის ასეთი საკონ- 

კურენციო შეთავაზება ფასს 2 დოლარამდე გაზრდის. ეს უფრო მაღალი 

ფასი ამცირებს, მაგრამ სიმინდის უკმარისობის ლიკვიდაციას ვერ ახ- 

დენს. 2 დოლარი ფასის დროს ფერმერები მზად არიან უფრო მეტი 

რაოდენობის რესურსები გამოიყენონ სიმინდის წარმოებაში, ხოლო 

მყიდველთა ნაწილი, რომელთაც სურთ ბუშელში 1 დოლარი გადაიხა- 

დონ, ამჯობინებენ არ იყიდონ სიმინდი 2 დოლარ ფასში, და თავისი 

შემოსავლები გამოიყენონ ან სხვა პროდუქტების შესაძენად, ან, შეიძ- 
ლება, შემოსავლების დიდი ნაწილი დაზოგონ. ამასთან 2 დოლარი ფა- 

სის დროს ბაზარზე ისევ არსებობს 7 ათასი ბუშელის უკმარისობა. რა 

თქმა უნდა, შეიძლება დავასკვნათ, რომ მყიდველთა შორის კონკურენ- 

ცია საბაზრო ფასს 2 დოლარზე უფრო მაღლა სწევს. 
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ნახაზი 4 - 5. წონასწორობის ფასი და პროდუქტის რაოდენობა 
საბაზრო მოთხოვნითა და მიწოდებით განისაზღვრება. 

მოთხოენის 0 დაღმავალი მრუდისა და 5 ალმავალი მრუდის გადაკვეთის წერტილი წონას- 
წორობის ფასსა და პროდუქტის რაოდენობას გვიჩვენებს, მოცემულ შემთხვევაში 3 დოლარსა 
და 7000 ბუშელ სიმინდს, სიმინდის უკმარისობა, რომელიც წონასწორობისაზე დაბალი ფასის, 
ე.ი. 2 დოლარის დროს წარმოიშობოდა, იქნებოდა 7000 ბუმელი და ფასს უბიძგებდა ზევით, 

რის შედეგადაც მიწოდება გადიდებას დაიწყებდა, ხოლო მოთხოვნა შემცირებას მანაქდე, ვიდ- 
რე არ იქნებოდა მიღწეული წონასწორობა. სიქინდის ნაჭარბი 4 დოლარი ფასის, ე.ი. წონასწო- 

რობისაზე მაღალის დროს იქნებოდა, მაგალითად, 6000 ბუშელი და დაიწყებოდა ფასის გადა- 
ადგილება ქვევით და ამით მოთხოვნის გადიდება, შეამცირებდა რა ქიწოდებას მანაქ, სანამ არ 

იქნებოდა მიღწეული წონასწორობა. 

გასინჯვისა და შეცდომების მეთოდით ჩვენ გამოვრიცხეთ ყველა 

ფასი, 3 დოლარის გარდა. ახლა ეს ფასი განვიხილოთ. 3 დოლარი ფასის 

დროს, და მხოლოდ ამ ფასის დროს, სიმინდის რაოდენობა, რომლის 

მოყვანაც და ბასარზე გასაყიდად გატანაც ფერმერებს სურთ, იმ რა- 

ოდენობის ტოლია, რომელიც მომხმარებლებს სჭირდებათ და შეუძლიათ 

იყიდონ. ამის “შედეგად ამ ფასის მიხედვით ბაზარზე სიმინდის არც 

ნაჭარბია და არც “უკმარისობა. ჩვენ 'უკვე ვნახეთ, რომ პროდუქტის 
ნაჭარბი მის ფასს ქვევით უბიძგებს, ხოლო უკმარისობა ფასის გადიდე- 

ბას იწვევს, როდესაც 3 დოლარი ფასის დროს არც უკმარისობაა და 

არც ნაჭარბი, არავითარი საფუძველი არ არსებობს, რომ სიმინდის რე- 

ალური ფასი ამ ფასიდან გადაიხაროს. ეკონომისტი ამ ფასს საბაზრო 

კლირინგის ფასს, ანუ წონასწორობის ფასს უწოდებს, თანაც წონასწო- 
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ცხრილი 4 - 8. საბაზრო მიწოდება და მოთხოვნა სიმინდზე 

(ჰიპოთეზური მონაცემები) 

  

  

  

  

  

  

(1) (2) (6), (4) 
მიწოდების ბუშელის ფასი მოთხოვნის ნამეტი (+) ან 
საერთო (დოლ.) საერთო უკმარისობა (-) 

სიდიდე კვირაში სიდიდე კვირაში (ისრები 

გვიჩვენებენ 
ფასზე 

ზეგავლენას 

1200ი 5 2000 + 10000 

10000 4 4000 + 6000 

7000 3 7000 0 

4იიი 2 1100 - 7000 

1000 1 16000 - 15000             
რობა აქ ნიშნავს “ჰარმონიას“ ანუ “უძრაობას“. სამი დოლარი ფასის 

დროს მიწოდებისა და მოთხოვნის სიდიდე გაწონასწორდება, ე.ი. წო- 

ნასწორობის რაოდენობა შეადგენს 7 ათას ბუშელს. რა თქმა უნდა, 

3 დოლარი ფასი გვევლინება როგორც სიმინდის ერთადერთი მყარი 

ფასი მიწოდებისა და მოთხოვნის პირობებში, რომელიც ნაჩვენებია 4 - 

8 ცხრილში. სხაგვარად, რომ ვთქვათ სიმინდის ფასი წესდება იმ დო- 

ნეზე, რომლის დროსაც მწარმოებელთა გადაწყვეტილებები გაყიდვის 

თაობაზე და მომხმარებელთა გადაწყვეტილებები ყიდვის თაობაზე ურ- 

თიერთ შეთანხმდება. ასეთი გადაწყვეტილებები ერთმანეთთან შეთავსე- 

ბადია მხოლოდ 3 დოლარი ფასის დროს. ნებისმიერი უფრო მაღალი 

ფასის პირობებში მიმწოდებლებს უფრო მეტი რაოდენობის პროდუქტის 

გაყიდვა სურთ, ვიდრე მომხმარებელი მზადაა იყიდოს, - ამის შედეგად 

წარმოიშობა ნაჭარბი; ნებისმიერი უფრო დაბალი ფასის დროს მომხმა- 

რებლებს სურთ იყიდონ უფრო მეტი რაოდენობა, ვიდრე მისი გაყიდვის 

სურვილი აქვთ მწარმოებლებს, რის თაობაზეც წარმოშობილი უკმარი- 

სობა მეტყველებს. გამყიდველების მიწოდებასა და მყიდველების მოთ- 

ხოვნას შორის სხვადასხვაობა წარმოშობს ფასის ცვლილებებს, რომლე- 

ბიც საბოლოო ანგარიშში ამ ორ ურთიერთდაპირისპირებულ სურვილს 

შორის შეთანხმებით მთავრდება. 
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ასეოივე დასკვნამდე მივყავართ მიწოდებისა და მოთხოვნის გრაფი- 

კულ ანალიხსაც. 4 - 5 ნახახზხე ერთდროულადაა ნაჩვენები საბაზრო 
მიწოდების მრუდი და საბაზრო მოთხოვნის მრუდი, ამასთან ჰორიზონ- 

ტალურ ღერძზე მოთავსებულია, როგორც მოთხოვნის, ისე მიწოდების 

სიდიდის მაჩვენებლები. ამ გრაფიკის ყურადღებით შესწავლა ნათლად 

გვიჩვენებს, რომ ნებისმიერი ფასის დროს, რომელიც 3 დოლარ წონას- 
წორობის ფასს აჭარბებს მიწოდების სიდიდე მოთხოვნის სიდიდეზე მეტი 

აღმოჩნდება. ეს ნაჭარბი გამოიწვევს გამყიდველების მიერ ფასის კონ- 

კურენციულ დაწევას, რომლებიც ცდილობენ თავი დააღწიონ თავიანთ 

ნაჭარბს. ფასის დაწევა შეამცირებს სიმინდის მიწოდებას და იმავდრო- 

ულად შეაგულიანებს მყიღველებს მისი დიდი რაოდენობით შეძენაზე. 

წონასწორობისაზე დაბალი ნებისმიერი ფასი აუცილებლად იწვევს პრო- 

დუქტის უკმარისობას, ე.ი. ამ დროს მოთხოვნის სიდიდე მიწოდების 

სიდიდეს აჭარბებს. ერთმანეთს შორის კონკურენციაში მყოფი მომხმა- 

რებლების მიერ ფასხე შემოთავაზებული წანამატი უბიძგებს მას წონას- 
წორობის დონემდე. ხოლო ფასის ასეთი მომატება იმავდროულად აიძუ- 

ლებს მწარმოებლებს გაზარდონ მიწოდება, მომხმარებლებს კი შეისყი- 

დონ არსებული პროდუქტი; ამის შედეგად ნაჭარბი ქრება. გრაფიკულად: 
მიწოდების მრუდის პროდუქტზე მოთხოვნის მრუდზე გადაკვეთის წერ- 

ტილი არის სწორედ წონასწორობის წერტილი. აქ წონასწორობის ფასი 

შეადგენს 3 დოლარს, ხოლო მოთხოვნისა და მიწოდების სიდიდეები 7 

ათასი ბუშელის ტოლია. 

ვასების ბგამაწზონასწორებელი 
ფუნქცია 

მიწოდებისა და მოთხოვნის კონკურენციული ძალების მიერ ფასის იმ 
დონეზე დაწესების უნარს, რომლის დროსაც ყიდვისა და გაყიდვის 

შესახებ გადაწყვეტილებები სინქრონიზდება, ფასების გამაწონასწო- 
რებელი ფუნქცია ეწოდება. მოცემულ შემთხვევაში 3 დოლარი წონას- 

წორობის ფასი ისე განტვირთავს ბაზარს, რომ არ დაუტოვებს გამყიდ- 
ველებს დამამძიმებელ ნაჭარბს და არ შექმნის პოტენციური მყიდველე- 
ბისათვის შესამჩნევ უკმარისობას. სინამდვილეში, მიწოდებისა და მოთ- 
ხოვნის საბაზრო მექანიზმი შემდეგს ასაბუთებს; ნებისმიერი მყიდგელი, 
რომელსაც სურს და შესაძლებლობა აქვს ერთი ბუშელი სიმინდისათვის 

გადაიხადოს 3 დოლარი, შეუძლია მისი ყიდვა; ისინი, ვისაც არ სურს 
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და არ შეუძლია, მას არ იყიდიან. ზუსტად ასევე ნებისმიერ გამყიდველს. 

რომელსაც სურს და შეუძლია სიმინდის მოყვანა და 3 დოლარ ფასში 

გასაყიდად მისი შეთავაზება, შეუძლია ამის წარმატებით განხორციელე- 
ბა; ისინი, ვისაც არ სურს და არ “შეუძლია, სიმინდს არ მოიყვანენ. 

როგორც ჩვენ მალე დავინახავთ, თუ ეს კონკურენციული ფასები ავტო- 

მატურად არ შეათანხმებდა ერთმანეთთან მიწოდებისა და მოთხოვნის 
შესახებ გადაწყვეტილებებს, საჭირო გახდებოდა მთავრობის მხრივ ად- 
მინისტრაციული კონტროლის რაღაც ფორმა, იმისათვის რომ თავიდან 

აეცილებინა ან დაერეგულირებინა უკმარისობა ან ნაჭარბი, რომლებიც 
წინააღმდეგ შემთხვევაში შეიძლებოდა წარმოშობილიყო. 

მიწოდებისა და მოთხოვნის 

ცვლილებები 

ზემოთ უკვე აღინიშნა, რომ მოთხოვნის შეცვლა შეიძლება მოხდეს 

სამომხმარებლო გემოვნების ან შემოსავლების, სამომხმარებლო მოლო- 

დინში ცკვვლილებების ან მონათესავე საქონლის ფასების მერყეობის შე- 

დეგად. სხვა მხრივ, მიწოდება “შეიძლება შეიცვალოს ტექნოლოგიის, 

რესურსების ფასების ან გადასახადების ცვლილებათა ზხეგავლენით. ჩვე- 

ნი ანალიზი სრული არ იქნებოდა, თუ აქ ყურადღებას არ დავუთმობდით 

წონასწორობის ფასზე მიწოდებისა და მოთხოვნის -ზემოქმედების გან- 

ხილვას. : 
მოთხოვნის შეცვლა. ჯერ გავაანალიზოთ მოთხოვნის ცვლილე- 

ბათა შედეგები იმ დაშვებით, რომ მიწოდება მუდმივი რჩება. დავუშვათ, 

რომ მოთხოვნა ისე იზრდება, როგორც ეს 4-6ა ნახაზზე არის ნაჩვენები. 

როგორ ზეგავლენას მოახდენს ეს ფასსე? აღვნიშნოთ, რომ მიწოდებისა 

და მოთხოვნის მრუდების ახალი გადაკვეთის წერტილი ფასისა და რა- 

ოდენობის ღერძებზე მაჩვენებელთა გადაკვეთის წერტილის ზევითაა, 

ჩვენ შეგვიძლია დავასკვნათ: მოთხოვნის გადიდება, სხვა თანაბარ პი- 

რობებში (მიწოდება), წარმოშობს ფასის ამაღლების ეფექტსა და პრო- 

დუქტის გადიდების ეფექტს. (გრაფიკული ანალიზის დიდი მნიშვნელობა 

განსაკუთრებით თვალსაჩინო ხდება; უკვე აღარ ღირს ფასზე და პრო- 

დუქტის რაოდენობაზე ზემოქმედების განსახღვრისათვის სვეტების ციფ- 
რთა გამოყენების საჭიროებაზე წვალება, აქ საკმარისია შევადაროთ 

ახალი წერტილის მდებარეობა ძველი წერტილის მდებარეობას ამ მაჩ- 

ვენებელთა გადაკვეთაზე გრაფიკზე). როგორც 4-6 ბ ნახაზზეა ნაჩვენე- 
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ბი, მოთხოვნის შემცირება როგორც ფასის შემცირების ეფექტს, ისე 

პროდუქტის რაოდენობის შემცირების ეფექტსაც ავლენს. ფასი დაეცემა, 

მცირდება აგრეთე პროდუქტის რაოდენობაც. მოკლედ რომ ვთქვათ, ჩვენ 

ვავლენთ პირდაპირ კავშირს მოთხოვნის შეცვლასა და აქედან გამომ- 

დინარე წონასწორობითი ფასისა და პროდუქტის რაოდენობის ცვლილ- 

ბებს შორისაც. 

მიწოდების ცვლილება. ახლა განვახორციელოთ პროცედურა 

და გავაანალიზოთ მიწოდების (კვლილებების გავლენა ფასზე, იმ დაშ- 

ვებით, რომ მოთხოვნა მუდმივია როდესაც მიწოდება იზრდება, როგორც 

ეს 4-6 გ. ნახაზზეა ნაჩვენები, მიწოდებისა და მოთხოვნის მაჩვენებელთა 

გადაკვეთის ახალი წერტილი განლაგებულია წონასწორობის ფასს ქვე- 

მოთ. მაგრამ პროდუქტის წონასწორობის რაოდენობა იზრდება. სხვა 

მსრივ, როდესაც მიწოდება მცირდება, ეს იწვევს პროდუქტის ფასის 

გადიდებას. ასეთი ვითარება ილუსტრირებულია 4-6 დ ნახაზზე. ამ 

შემთხვევაში ფასი მატულობს, ხოლო პროდუქტის რაოდენობა მცირდე- 

ბა. მოკლედ რომ ვთქვათ, მიწოდების გადიდება ფასის დაწევის ეფექტსა 

და პროდუქტის რაოდენობის მატების ეფექტს წარმოშობს. არსებობს 

უკუკავშირი მიწოდების (კვლილებასა და აქედან გამომდინარე წონასწო- 

რობის ფასის ცვლილებას შორის, მაგრამ მიწოდების ცვლილებასა” და 

აქედან გამომდინარე პროდუქტის რაოდენობას შორის კავშირი პირდა- 
პირი რჩება. 

რთული შემთხვევები. სრულიად ნათელია, რომ როგორც მიწო- 

დების, ისე მოთხოვნის ცვლილების დროს შეიძლება მრავალი უფრო 
1) რთული შემთხვევა წარმოიშვას. შესაძლებელია ორი შემთხვევა, როდე- 

საც იგულისხმება, რომ მიწოდება და მოთხოვნა საპირისპირო მიმართ.უ- 

ლებით იცვლებიან. რა ზეგავლენას ახდენს ასეთი პროცესი წონასწო- 

რობის ფასზე? ამ მაგალითში ფასის დაწევის ორი ეფექტის შეთავსება 

ხდება, ამასთან საბოლოო ანგშარიშით ფასის დაწევა უფრო მეტი აღ- 

მოჩნდება, ვიდრე იგი რომ ყოფილიყო ცალკე აღებული, თითოეული ამ 

ფაქტორის შედეგი. როგორია საქმის ვითარება პროდუქტის წონასწორო- 
ბის რაოდენობასთან დაკავშირებით? აქ მიწოდებისა და მოთხოვნის 
ცვლილებათა შედეგი თანაბარმიმართულია: მოთხოვნის გადიდება იყწ- 

ვევს პროდუქტის ტოლფასი რაოდენობის გადიდებას, მაშინ როდესაც 

მოთხოვნის შემცირება იწვევს პროდუქტის ტოლფასი რაოდენობის შემ- 

ცირებას. პროდუქტის რაოდენობის ცვლილებათა მიმართულება დამო- 
კიდებულია მიწოდებისა და მოთხოვნის ცვლილებათა შედარებით პარა- 
მეტრებზე. 
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ნახაზი 4-6. მინოდებისა და მოთხოვნის ცვლილებები და მათი 

ზემოქმედება პროდუქტის ფასსა და რაოდენობაზე. 

მოთხოვნის გადიდება (გრაფიკი ა) და მოთხოენის შემცირება (გრაყიკი ბ) გვიჩეეჩებენ 
პირდაპირ დაქოკიდებულებას მოთხოვნის ცვლილებებსა და აქედან გამომდინარე წონასწორო- 

ბის ფასისა და პროდუქტის რაოდენობის ცელილებებს შორის. მიწოდების გადიდება (გრაფიკი 

13) და მიწოდების შემცირება (გრაფიკი გ) გვიჩვენებენ უკუდამოკიდებულებას მიწოდების 
ცვლილებებსა და აქედან გამომდინარე წონასწორობის ფასის ცვლილებას შორის. მაგრამ პირ- 

დაპირ დამოკიდებულებას მიწოდების ცვლილებასა და მის თანეხლებ პროდუქტის წოსასწო- 

რობის რაოდენობის ცელილებას შორის. 

მეორე შესაძლო შემთხვევა-ეს არის, როდესაც მიწოდება მცირდება, 

ხოლო მოთხოვნა იზრდება. აქ ფასების გადიდების ორი ეფექტი შეიმ- 

ჩნევა. შეიძლება განეჭვრიტოთ, . რომ წონასწორობის ფასის გადიდება 

- უფრო მეტი აღმოჩნდება, ვინემ თუ იგი გამოწვეული იქნებოდა ამ 

ფაქტორებიდან რომელიმე ცალკეულად აღებულით. მოცემულ ”შემთხვე- 
ვაში პროდუქტის წონასწორობის რაოდენობაზე ზემოქმედება თანაბარ- 

მიმართულია და დამოკიდებულია მიწოდებისა და მოთხოვნის ცვლილე- 

ბების შედარებით პარამეტრებზე. თუ მიწოდების შემცირება: უფრო მე- 

ტია, ვიდრე მოთხოვნის გადიდება, პროდუქტის წონასწორობის რაოდე- 

ნობა აღმოჩნდება უფრო ნაკლლები, ვიდრე იგი თავდაპირველად იყო. 

მაგრამ, თუ მიწოდების შემცირება შედარებით უფრო ნაკლებია, ვიდრე 
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მოთხოვნის გადიდება, პროდუქტის წონასწორობის რაოდენობა ამ ცვლი- 

ლებათა “შედეგად გაიზრდება. მკითხველმა ეს ორი შემთხვევა გრაფიკზხე 

უნდა გამოხატოს, იმისათვის რომ ჩვენს მიერ გაკეთებული დასკვნები 

დაადასტუროს. 

აბა რა ხდება, როდესაც მიწოდება და მოთხოვნა იცვლება ერთი და 

იგივე მიმართულებით? თავდაპირველად დავუშვათ, რომ მიწოდებაც და 

მოთხოვნაც იზრდება. როგორ აისახება ეს წონასწორობა ფასზე? აქ 
უნდა შევადაროთ ორი საპირისპირო გავლენა ფასზე-ფასის დაწევის 

ეფექტი მიწოდების გადიდების შედეგად და ფასის გადიდების ეფექტი 
მოთხოვნის გადიდების შედეგად. თუ მიწოდების გადიდების მასშტაბები 

მოთხოვნის გადიდების მასშტაბებზე უფრო მეტია, საბოლოო ანგარიშით, 

წონასწორობის ფასი დაიწევს. თუ საპირისპირო მოხდება, წონასწორობის 

ფასი აიწევს. ზემოქმედება პროდუქტის წონასწორობის რაოდენობაზე 
ცალსახაა: როგორც მიწოდების, ისე მოთხოვნის გაზრდა პროდუქტის 

რაოდენობის გადიდებას იწვევს. ეს ნიშნავს, რომ პროდუქტის წონასწო- 
რობითი რაოდენობა გაიზრდება უფრო მეტად, ვიდრე ცალკე აღებული, 
თითოეული ფაქტორის ზეგავლენით მიღებული ცვლილება. მეორეც, 

ერთდროულად მიწოდებისა და მოთხოვნის შემცირება ასეთივე ანალიხს 

შეიძლება დავუქვემდებაროთ. როდესაც მიწოდების შემცირების მასშტა- 

ბები უფრო მეტია მოთხოვნის შემცირების მასშტაბებზე, წონასწორობის 

ფასი იზრდება. როდესაც ვითარება საპირისპიროა, წონასწორობის ფასი 

ეცემა. რამდენადაც მიწოდებისა და მოთხოვნის ერთდროული შემცი- 

რება პროდუქტის რაოდენობაზე შემამცირებელ ზემოქმედებას ახდენს. 

დარწმუნებით შეიძლება ვიფიქროთ, რომ პროდუქტის წონასწორობის 
რაოდენობა უფრო ნაკლები აღმოჩნდება, ვიდრე იგი იყო თავდაპირვე- 

ლად. 
სიტყვამ მოიტანა და, დროის რაღაც პერიოდში მიწოდებისა და მოთ- 

ხოვნის პარალელური ცვლილებების შესაძლებლობა სრულიადაც არ 

არის გამორიცხული. მართლაც, ერთ მოვლენას ერთდროულად მიწოდე- 

ბაზეც, და მოთხოვნაზეც შეუძლია ზემოქმედება. მაგალითად, ყველის 

დამზადების ტექნოლოგიის სრულყოფას შეუძლია შეამციროს როგორც 

ნატურალური რძის მიწოდება, ასევე მასხე მოთხოვნა. 

ლაპარაკიც კი ზედმეტია, რომ შეიძლება წარმოიშვას განსაკუთრე- 

ბული შემთხვევები, როდესაც მოთხოვნის შემცირება და მიწოდების 

“შემცირება, ერთი მხრივ, და მოთხოვნის გადიდება და მიწოდების გადი- 

დება-მეორე მხრივ, მთლიანად ანეიტრალებენ ერთიმეორეს. ორივე ამ 

შემთხვევაში წონასწორობის ფასზე საბოლოო ზემოქმედება ნულოვანი 
აღმოჩნდება. ფასი არ შეიცვლება. მკითხველმა ეს უფრო რთული შემ- 
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თხვევებიც უნდა გაიხსენოს მიწოდებისა და მოთხოვნის მრუდების ფორ- 

მით, იმისათვის რომ ყველა მოტანილი დასკვნა "შეამოწმოს. 

რესურსების ბაზარი 

როგორ ფორმებს ღებულობენ მიწოდებისა და მოთხოვნის მრუდები 
რესურსების ბაზარსე? ისეთივეს, როგორც პროდუქტების ბაზარსე, რე- 

სურსების მრუდები ჩვეულებრივ აღმავალია, ხოლო რესურსების მ.ოთ- 

ხოვნის მრუდები დაღმავალი. რატომ? 
რესურსების მიწოდების მრუდები ჩვეულებრიე აღმავალს წარმოად- 

გენენ, ე.ი. ისინი ასახავენ პირდაპირ კავშირს რესურსებზე ფასებსა და 
მისი მიწოდების მოცულობას შორის, რამდენადაც თვით რესურსების 

მფლობელების ინტერესებს შეესაბამება უფრო მეტი რაოდენობის კინკ- 
რეტული რესურსი მიაწოდოს მაღალი ფასით, და არა დაბალი ფასით. 

ცალკეული პროფესიების ან ცალკეული დარგის მუშაკებზე მაღალი 

შემოსავლების გადახდა მეურნეობების წახალისებას იწვევს რაც ”შეიძ- 
ლება მეტი ადამიანისეული და მატერიალური რესურსები მიაწოდოს იქ. 
დაბალი შემოსავლები საპირისპირო მიმართულებით მოქმედებეს, ისინი 

რესურსების მ'-ცლობელებს აგ'ულიანებენ არ მიაწოდონ ისინი ამ კონკრყ- 

ფულ პროფესიას ან დარგს, ფაქტობრიგად კი ხელს უწყობენ რესურსე- 
ბის სხვა მიზნებით გამოყენებას, სიტყვამ მოიტანა და, იშის უტყუარი 

ცნობები არსებობს, რომ კოლეჯების სტუდენტთა უმრავლესობა ისეთ 

სპეციალობას (პროფესიას) ირჩევს, რომელიც “მრომის მაღალ კჯნაზღა- 

ურებას ჰპირდება მათ. 

რაც შეეხება რესურსებზე მოთხოვნას, საწარმოები ცდილობენ ნაკ- 
ლები იყიდონ ის რესურსი, რომლის ფასიც მატულობს, და შე/ცვგვალოს 
იგი სხვა, შედარებით უფრო იაფი რესურსით. მეწარმეები ხელსაყრელად 
თვლიან ძვირადღირებული რესურსები შეცვალონ იაფით. კონკრეტულ 

რესურსზე მოთხოვნა მაღალია, როდესაც მასზე ფასი დაბალია. ლა 
როგორია შედეგი? მოთხოვნის დაღმავალი მრუდი სხვადასხვა რესურ- 
სხე. 

მოკლედ რომ ვთქვათ, როგორც პროდუქტების ბაზარზე ფასები გა- 
ნისაზღვრება საწარმოების-მიწოდების აგენტების გადაწყვეტილებებითა 
და მომხმარებელთა-მოთხოვნის აგენტების გადაწყვეტილებებით, ასევე 
რესურსების ბაზარზე მათზე ფასები განისასღვრება საოჯახო მშეურსე- 
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ობების-მიწოდების აგენტების გადაწყვეტილებებითა და საწარმოთა- 

მოთხოვნის აგენტების გადაწყვეტილებებით. 

ისევ დაშვების -–,,სხვა თანაბარ 

პირობებში“ -- შესახებ 

1-ლ თავში აღნიშნული იყო, რომ ეკონომისტები თავიანთ უუნარობას 

ჩაატარონ საკონტროლო ექსპერიმენტები თავიანთ გამოკვლევებში დაშ- 

ვების - “სხვა თანაბარ პირობებში“ - გამოყენებით ანაზღაურებენ. ამ 

თავში ჩვენ გნახავთ, რომ მიწოდებასა და მოთხოვნაზე ზეგავლენას 

რიგი ფაქტორები ახდენენ. ამიტომ მიწოდებისა და მოთხოვნის სპეციფი- 

კური მრუდების, ისეთების, როგორც!) და 5 4-6 ა, ნახაზზე აგების 
დროს, ეკონომისტები იმ ფაქტორის ზეგავლენას გამოყოფენ, რომელ- 

საც ისინი მიწოდებისა და მოთხოვნის სიდიდეების ყველაზე მნიშვნე- 

ლოვან დეტერმინანტად თვლიან, სახელდობრ განსახილველი კონკრეტუ- 

ლი პროდუქტის ფასს. წარმოადგენს რა, ამრიგად, მოთხოვნისა და მი- 

წოდების კანონებს “შესაბამისად დალმავალი და აღმავალი მრუდების 

ფორმით, ეკონომისტი უშვებს, რომ მოთხოვნისა (შემოსავლები, მომხმა- 

რებელთა გემოვნება და ა.შ.) და მიწოდების (რესურსებზე ფასები, ტექ- 

ნოლოგია და სხვა ფაქტორები) ყველა არასაფასო დეტერმინანტები მუდ- 

მივი, ანუ უ(კვლელია. სხვა სიტყვებით, ფასი და მოთხოვნის სიდიდე, 

სხვა თანაბარ პირობებში, უკუთანაფარდობაში იმყოფებიან თავის 

მხრივ, ფასი და მიწოდების სიდიდე, სხვა თანაბარ პირობებში, პირდაპირ 

დამოკიდებულებაში იმყოფებიან. 

მოთხოვნისა და მიწოდების კანონების სავალდებულო წანამძღვრის 

სახით უარვყოფთ რა დაშვებას “სხვა თანაბარ პირობებში“, შეიძლება 

არეულ-დარეულ ვითარებას წავაწყდეთ, რომლებიც _ თითქოსდა, ამ 

კანონებთან წინააღმდეგობაში მოდიან დავუშვათ, მაგალითად, რომ 

“ფორდ მოტორზ“- ი 1989 წელს გაყიდის 2 ათას მანქანა “ესკორტ“-ს 

8 ათას დოლარ საშუალო ფასში, 1990 წელს-300 ათასს, 8500 დოლარ 
საშუალო ფასში, ხოლო 1991 წელს-400 ათასს, 9000 დოლარ საშუალო 
ფასში. ფასი და გაყიდული მანქანების რაოდენობა იცვლება პირდაპირ 

თანაფარდობაში, ე.ი. ერთი და იმავე მიმართულებით, ამასთან რეალური 
ბაზრის ეს მონაცემები, შეიძლება გგეგონოს, რომ მოთხოვნის კანონს 

ეწინააღმდეგებიან. მაგრამ არსებობს თუ არა აქ ნამდვილი წინააღმდე- 

გობა კანონთან? პასუხი, რა თქმა უნდა, უარყოფითია. ეს მონაცნემები 
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სრულიადაც არ უარყოფენ მოთხოვნის კანონს. ხრიკი აქ იმაშია, რომ 

დროის ამ მონაკვეთში უარყოფილი იყო დაშვება “სხვა თანაბარ პირო- 

ბებში“ მოთხოვნის კანონის წანამძღვრის სახით. კონკრეტულად: უკვე 
იმიტომ, რომ, მაგალითად, შემოსავლების გადიდებამ, მოსახლეობის 

ზრდამ და საწვავზე შედარებით მაღალმა ფასებმა გააძლიერა კომპაქ- 

ტური მოდელებისადმი მომხმარებელთა მიდრეკილება, “ესკორტზე“ 

მოთხოვნის მრუდი წლიდან წლამდე ზევით მიცოცავდა და მარჯევნივ 

იძვროდა, როგორც 4-6ა ნახაზზე #) -დან #22-კენ, რამაც ფასისა და 

იმავდროულად გაყიდვის მოცულობის გადიდება გამოიწვია. 

საპირისპირო ტენდენციას ჩვენ ნახაზი 4-6 დ გვიჩვენებს. გადარებთ 

რა თავდაპირველ 51#) წონასწორობის მდგომარეობას 5–52#) ახალს, ჩვენ 
აღვნიშნავთ, რომ უფრო მაღალ ფასში იყიდება ან გვთავაზობენ პრო- 

დუქტის უფრო ნაკლებ რაოდენობას, ე.ი. ფასი და მიწოდების სიდიდე 
ხასიათდებიან უკუ და არა პირდაპირი კავშირით, როგორც ამას მიწო- 

დების კანონი გვთავაზობს. ამ შემთხვევაშიც ხრიკი იმაში მდგომარეობს, 

რომ დაშვება “სხვა თანაბარ პირობებში“, რომელიც საფუძვლად უდევს 

აღმავალი მრუდის აგებას, უარყოფილია. შეიძლება ისეც მოხდეს, რომ 

წარმოების ხარჯები გაიზარდა ან მოცემული პროდუქტი სპეციფიკური 

გადასახადით იქნა დაბეგრილი, რამაც მიწოდების მრუდი გადააადგილა 

5I -დან 52 -კენ.ეს მაგალითები ასევე ხახს უსვამენ მოთხოვნის (ან 
მიწოდების) სიდიდის (კვლილებებსა და მოთხოვნაში (მიწოდებაში) 

ცვლილებებს შორის ზემოთ აღნიშნული განსხვავებების მნიშვნელობას. 

პრაქტიკული გამოყენება: უცხოური 
ვალუტის ბაზარი! 

მოცემული თავი დავასრულოთ მოთხოვნისა და მიწოდების ანალი- 

ზის უცხოური ვალუტის ბაზარზე გადატანით, ე.ი. ბაზარზე, სადაც 

სხვადასხვა ეროვნული ვალუტები ერთმანეთზე იცვლება. თავიდან მნიშ- 

ვნელოვანია ორი გარემოების აღნიშვნა, ერთი მხრივ, უცხოური ვალუ- 

ტის რეალური ბაზრები ერთობ ჩამოგავს ბაზრების იმ სახეობებს, რომ- 

ლებიც ჩვენ ამ თავში გამოვიკვლიეთ. ეს არის კონკურენტული ბაზრები, 

რომლებიც ხასიათდებიან მყიდველებისა და გამყიდველების დიდი ·რა- 

  

1. ზოგიერთ მასწავლებელს შეუძლია ამ განყოფილების თაეისი შეხედულებისა- 
მებრ გამოტოვება. 
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ოდენეობით და ვაჭრობენ ისეთი სტანდარტული “პროდუქტებით“, რო- 
გორიცაა ამერიკული დოლარი, გერმანული მარკა, ბრიტანული გირვანქა 

სტერლინგი ან იაპონური იენი. მეორე მხრივ. ერიოვნული ვალუტის 

ფასი, ანუ გასაცვლელი კურსი-ეს არაჩვეულებრივი ფასია-იმ გაგებით, 

რომ იგი ყველა საშინაო (აშშ-ბი) ფასს აკავშირებს ყველა უცხოურ 
(ვთქვათ, იაპონურ ან დასავლეთ გერმანულ) ფასებთან. საბოლოოდ 

გაცვლითი კურსის ცვლილებას ძალზე მნიშვნელოვანი შედეგები შეუძ- 
ლია გამოიწვიოს რომელიმე ქვეყნის საშინაო წარმოებისა და დასაქმე- 
ბის დონეებისათვის. 

«ლოლარი-იენის“ ბაზარი 

ტექნიკური წვრილმანების გაზოვტოვებით, განვიხილოთ, თუ როგორ 

შეუძლია ფუნქციონირება უცხოური ვალუტის, ვთქვათ დოლარისა და 
იენის, ბახარს. მაგალითად, ამერიკელ ექსპორტიორებს, რომლებიც თა- 
ვიანთ საქონელს ყიდიან იაპონიაში, სურთ მათ სანაცვლოდ მიიღონ 
დოლარები, და არა იენები; მაშინ როდესაც იაპონელ იმპორტიორებს 

ამერიკული საქონლის შეძენა განხრახული აქვთ იენებით, და არა დო- 

ლარებით. ეს პრობლემა იმნაირად წყდება, რომ იაპონელები თავაზობენ 

ანუ აწვდიან იენებს დოლარებსე გასაცვლელად. პირიქსთ, ამერიკელმა 
ექსპორტირრებმა იაპონელ ექსპორტიორებს ანგარიში უნდა გაუსწორონ 
იენებით და არა დოლარებით. ამისათვის ისინი მიდიან უცხოური ვალუ- 
ტის ბახარზე იენხე მოთხოვნის წარმომდგენია სახით. მოკლედ რომ 

ვთქვათ, წვენ შეგვიძლია იაპონელი იმპორტიორები იენების მიმწოდებ- 
ლად, ხოლო ამერიკელი იმპორტიორები იენების მყიდველებად ჩავიივა- 
ლოთ. იენზე შითხოვნისა და მათი მიწოდების ურთიერთმოქმედება იე- 
ნხე დოლარულ ფასს აწესებს, დავუშვათ, რომ იენის წონასწორობის 

დოლარული ფასია, ან, სხვაგვარად. '"დოლარ-იენის“ გაცვლითი კურსი 
შეადგენს 1 დოლარი = 100 იენს. სხვა სიტყვებით, 1 დოლარად 100 

იენის ყიდვა შეიძლება (ერთი იენის «დოლარული. ფასი“ უდრის ერთ 
ცენტს). და რა თქმა უნდა, 100 იენის ღირებულების იაპონური საქონ- 
ლას. და პირიქით, 100 იენად შეიძლება 1 დოლარის ღირებულების 

ამერიკული საქონლის შეძენა. 
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გაცვლითი კურსი: 

დაწევა ღა აწევა 

რამ “შეიძლება გამოიწვიოს ამ კურსის ცელილება? იენზე მოთხოვ- 
ნისა და მისი მიწოდების არასაფასო დეტერმინანტები სავსებით მგავსია 
იმათი, რომლებიც ჩვენ ზემოთ “უკვე განვიხილეთ. აშშ-ბის სასარგებ- 
ლოდ შეიძლება წარმოიშვას იმ გარემოებათა რიგი, რომლებიც ხელს 
უწყობენ მოთხოვნის გადიდებას იენზე, და რა თქმა უნდა, მისი დოლა- 

რული ფასის გადიდებასაც. მაგალითად, აშშ-ში შეიძლება გაიზარდოს 

შემოსავლები, რაც “შეაგულიანებს ამერიკელებს არა მხოლოდ უფრო 
მეტი რაოდენობის შინა საქონლის შეძენაზე, არამედ აგრეთვე იაპონი- 

აში უფრო მეტი ტელევიზორების („სონი“), ფოტოაპარატების („ნიკო- 

ნი“) და ავტომობილების („ნისანი“) შეძენაზეც. ასეთი ყიდვის განსა- 

ხორციელებლად, ამერიკელებისათვის აუცილებელია უფრო მეტი იენის 

შეძენა, რის შედეგადაც იენზე მოთხოვნა გაიზრდება. შეიძლება აგრეთ- 

ვე ამერიკელი მომხმარებლების გემოვნებაც შეიცვალოს იაპონური სა- 

ქონლის სასარგებლოდ. მაგალითად, როდესაც 70-იან წლებში ფასები 
ბენხინზე მკვეთრად გაიზარდა, ავტომობილების ბევრმა ამერიკელმა 
მყიდველმა უარი თქვა დიდი არაეკონომიური სამამულო ავტომობილე- 

ბის შეძენაზე და მოთხოვნა განაცხადეს საწვავის ხარჯვის თვალაზრი- 

სით ეკონომიურ, კომპაქტურ იაპონურ მანქანაზე. ამის რმედეგად მოთ- 
ხოვნა იენხზე გაიზარდა. გადამწყვეტს აქ ის გარემოება წარმოადგენს, 

რომ იაპონურ საქონელზე ამერიკული მოთხოვნის გაფართოება იენზე 

მოთხოვნას.· ზრდის და იენის დოლარულ ფასს ადიდებს. დავუშვათ, რომ 

იენის დოლარული ფასი იზრდება 1 დოლარიდან 100 იენასათვის (ანუ 
1 ცენტი 1 იენისათვის) 2 დოლარამდე 100 იენისათვის (ანუ 2 ცენტი 
1 იენისათვის). როდესაც იენის დოლარული ფასი იზრდება, ჩვენ ვამ- 

ბობთ, რომ მოხდა დოლარის გაუფასურება იენის მიმართ. ეს ნიშნავს, 

რომე ახლა საჭიროა უფრო მეტი დოლარის დახარჯვა (მოცემულ შემ- 
თხვევაში პენსების ) ერთეული (იენის) უცხოური ვალუტის შესაძენად. 

დოლარი უკვე უფრო ნაკლები ლირს, ვინაიდან მით უფრო ნაკლები 
იენის ყიდვა შეიძლება, და რა თქმა უნდა, უფრო ნაკლები რაოდენობის 
იაპონური საქონლისაც. 

როდისღა წარმოიშობა საპირისპირო მდგომარეობა, ე.ი. შემოსავალი 

იზრდება იაპონიაში და ამერიკული საქონდლის შეძენისადმი იაპონელე- 
ბის მისწრაფება იზრდება, დიდდება იენის მიწოდებაც უცხოური ვალუ- 

ტის ბაზრებზე. იენის მიწოდების ეს გადიდება მასხზე მოთხოვნასთან 

151



შედარებით გამოიწვევს იენის წონასწორობის დოლარული ფასის შემ- 

ცირებას. მაგალითად, მიწოდება შეიძლება იმდენად გაიზარდოს, რომ 

იენისათვის თავდაპირველი დოლარული ფასი, რომელიც შეადგენდა 1 

დოლარი 100 იენს, ან 1 ცენტი = 1 იენს, დაიწევს თანაფარდობამდე 

50 ცენტი 100 იენისათვის, ან 1/2 ცენტი 1 იენისათვის. იენისათივს 
დოლარული ფასის ასეთი დაწევა ნიშნავს, რომ მოხდა იენის მიმართ 

დოლარის გაძვირება. ამ შემთხვევაში უწინდელზე ნაკლები დოლარია 

(პენსი) საჭირო, იმისათვის, რომ შესაბამისი რაოდენობის ერთეული 

იენი შეიძინო. დოლარი უფრო ძვირი გახდა, რადგან მისი საშუალებით 

უფრო მეტი რაოდენობის იენის ყიდვა შეიძლება, და რა თქმა უნდა, 

უფრო მეტი იაპონური საქონლისაც. 

ეკონომიკური ფშელეგბები 

გაცვლითი კურსების ცვლილებათა ერთობ ღრმა შედეგების ახსნა 

ძალზე იოლია. დავუშვათ, რომ დოლარი უფასურდება, ე.ი. იენის დო- 

ლარული ფასი იზრდება ტოლობიდან 1 ცენტი = 1 იენს, 2 ცენტი = 1 
იენს ტოლობამდე. ეს, უეჭველად, ნიშნავს, რომ იენი, ხოლო ამიტომ 

ყველა იაპონური საქონელი ამერიკელებისათგის გაძვირდა. რა ხდება 

ამის შეღეგად? ამერიკელი მომხმარებლები თავიანთ მოთხოვნას იაპო- 

ნური საქონლიდან ამერიკულზე გადაიტანენ. მაგალითად, ამერიკელი 

მყიდველებისათვის ახლა ავტომობილი “შევი კორსიკა“ უფრო მიმზიდ- 

ველია, ვიდრე “ჰონდა აკორდ“-ი. საერთოდ, რომ ვთქვათ, ეს ნიშნავს, 

რომ მომხმარებლის ხარჯების ასეთი გადატანა სტიმულს უქმნის ამერი- 

კელ მეწარმეებს, და ისინი წარმოებისა და დასაქმების მოცულობას 

ზრდიან. პირიქით, იაპონური საექსპორტო დარგები მათი პროდუქციის 
გასაღების შემცირებას აწყდებიან, და ისინი იძულებულნი ხდებიან წარ- 

მოება და დასაქმება შეამცირონ. დოლარის გაუფასურება, ამრიგად, იმას 

იწვევს, რომ ამერიკა უფრო აყვავებული გახდა, ხოლო იაპონია უარეს 

მდგომარეობში აღმოჩნდა. თქვენ უნდა დაასაბუთოთ, რომ იენთან შედა- 

რებით დოლარის კურსის გადიდება იწვევს ამერიკის შეერთებული შტა- 

ტების ეკონომიკის დასუსტებას და იაპონურ ეკონომიკას ასტიმულირებს. 

ძალზე მაღალი ეკონომიკური განაკვეთების მხედველობაში მიღებით, 

ადვილი გასაგებია, რომ მთავრობები ხშირად ერევიან საერთაშორისო 

სავალუტო ბაზრების ფუნქციონირებაში, რომელიც ჩვეულებრივ “თავი- 
სუფლად“ ითვლება. ასე, აშშ-ის მთავრობას შეუძლია სცადოს დოლა- 
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რის დევალვაცა, მაშინ როდესაც მისი ეკონომიკა კრიზისს განიცდის. 

მაგრამ, პრობლემა იმაშია, რომ ამის შედეგად ამერიკელი მყიდველის 
ხარჯების გადატანა უცხოურის ნაცვლად სამამულო საქონლის შეძე- 

ნაზე, შეამცირებს იაპონურ ექსპორტს და იაპონური ეკონომიკის მდგო- 

მარეობის გაუარესებას გამოიწვევს. თავის მხრივ იაპონიის მთავრობა- 

საც შეუძლია მოინდომოს არ დაუშვას აშშ-სათვის სასურველი დოლა- 

რის გაუფასურება ვალუტის გაცვლითი კურსების ეკონომიკური და 

პოლიტიკური მნიშვნელობა ძალზე დიდია. ჩვენ ამ პრობლემის განხილ- 

ვას სხვა თავებში მივუბრუნდებით. 

რეხიუმე 

1. ბაზარი- ისეთი ინტიტუტი ან მექანიზმია, რომელიც თავს 

უყრის რომელიმე პროდუქტის ან მომსახურების მყიდვეელებსა 

და გამყიდველებს. 
2. მოთხოვნის აღწერა სკალით ხდება, რომელიც გამოხატავს 

მყიდველების მზადყოფნას მოცემული პროდუქტი შეიძინონ 

დროის გარკვეულ პერიოდში სხვადასხვა ფასიდან თითოეულის 

მიხედვით, რომლითაც შეუძლიათ მისი გაყიდვა. მოთხოვნის კა- 

ნონის თანახმად, მომხმარებლები ჩვეულებრივ უფრო მეტი რა- 

ოდენობის პროდუქტს ყიდულობენ დაბალი ფასით, ვიდრე მაღა- 

ლი ფასით. ამიტომ, სხვა თანაბარ პირობებში, ფასსა და მოთ- 

ხოვნის მოცულობას შორის კაგშირი უარყოფითია, ანუ ფუკუა, 

ხოლო მოთხოვნა გრაფიკულად გამოიხატება დალმავალი მრეუ- 

დის სახით. 

3. მოთხოვნის ძირითადი დეტერმინანტებიდან-სამომხმარებ- 

ლო გემოვნება, ბაზარზე მყიდველთა რაოდენობა, მომხმარებელ- 

თა ფულადი შემოსავლები, მონათესავე საქონელის ფასები და 

სამომხმარებლო მოლოდინი-ერთში ან უფრო მეტში ცვლილებე- 

ბი იწვევენ მოთხოვნის საბაზრო მრუდის გადაწევას. მარჯვნივ 

მისი გადაწევა ნიშნავს მოთხოვნის გადიდებას, ხოლო მარცხნივ 

გადაწევა-მოთხოვნის შემცირებას. მოთხოვნაში ცვლილება უნ- 

და განვასხვაოთ მოთხოვნის სიდიდის ცვლილებისაგან, ამასთან 

ეს უკანასკნელი მიისწრაფვის გადაადგილდეს მოთხოვნის ფიქ- 

სირებულ მრუდზე ერთი წერტილიდან მეორეზე განსახილველი 

პროდუქტის ფასის ცვლილების შედეგად. 
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4. მიწოდების აღწერა ხდება სკალით, რომელიც გვიჩვენებს 
პროდუქტის რაოდენეობას, რომელიც მწარმოებლებს შეუძლიათ 

გასაყიდად წარადგინონ ბაზარზე, გარკვეული პერიოდის მან- 

ძილზე შესაძლებელი ფასებიდან თითოეულის მიხედვით, რომ- 

ლითაც ეს საქონელი შეიძლება გაყიდულ იქნას. მოთხოვნის 
კანონი ამტკიცებს, რომ, სხვა თანაბარ პირობებში, მწარმოებ- 

ლები გასაყიდად გვთავაზობენ უფრო მეტი რაოდენობის პრო- 

დუქტებს მაღალ ფასებში, ვიდრე დაბალში. ამის შმედეგად კავ- 
შირი ფასსა და მიწოდების სიდიდეს შორის პირდაპირია, ხოლო 

მოთხოვნის მრუდი-აღმავალი. 

5. რესურსების ფასების, წარმოების ტექნოლოგიის, გადასა- 

ხადებისა და დოტაციების, სხვა საქონლის ფასების, ბაზარზე 

სხვა ფასების ან მყკიდველთა რაოდენობის მოლოდინის შეცვლა 

ბაზარზე პროდუქტების მოთხოვნის მრუდის გადაადგილებას იწ- 

ვევს. მისი გადაადგილება მარჯვნივ მიწოდების მოცულობის 

გადიდებას ნიშნავს, ხოლო გადაადგილება მარცხნივ-მიწოდების 

შემცირებას. ამის საპირისპიროდ მოცემული პროდუქტის «ასის 
ცვლილება მიწოდების სიდიდის შეცვლას იწვევს, ე.ი. მიწოდე- 

ბის მუდმივ მრუდზე ერთი წერტილიდან მეორეზე გადაადგილე- 

ბას. 
6. კონკურენციის პირობებში საბაზრო მოთხოვნისა და სა- 

ბაზრო მიწოდების ურთიერთმოქმედება ფასს იმ მომენტამდე 

აკორექტირებს, ვიდრე მოთხოვნის სიდიდე და მიწოდების სი- 

დიდე არ დაემთხვევავიან. ეს წონასწორობის ფასია. შესაბამისი 

რაოდენობა (პროდუქტის)-წონასწორობის რაოდენობაა. 
7. საბაზრო ძალების უნარს ისეთნაირად მოახდინოს გაყიდ- 

ვისა და ყიდვის შესახებ გადაწყვეტილებათა სინქრონიზება, 

რომ გამორიცხოს პროდუქტის პოტენციური ნაჭარბი და უკმა- 
რისობა, ფასების “გამაწონასწორებელი ფუნქცია“, ეწოდება. 

8. მოთხოვნის ან მიწოდების შეცვლა წონასწორობის «ვასისა 

და წონასწორობის რაოდენობის (პროდუქტის) შეცვლას იწვევს. 
მიწოდების სიდიდის ცვლილებასა და აქედან გამომდინარე წო- 

ნასწორობის ფასის ცვლილებას შორის უკუკავშირია, მაგრამ 
კავშირი მიწოდების სიდიდის ცვლილებასა და წონასწორობის 

რაოდენობას (პროდუქტის) შორის პირდაპირია. 
9. მიწოდებისა და მოთხოვნის კონცეფცია ვრცელდება აგ- 

რეთგე რესურსების ბაზარზეც. 

164



10. საერთაშორისო სავალუტო ბაზრები მოთხოვნისა და მი- 

წოდების ანალიზის მნიშვნელოვან ობიექტს წარმოადგენენ. უც- 
ხოელი იმპორტიორები თავიანთი ვალუტის მიწოდების აგენტებს 

წარმოადგენენ, ხოლო ამერიკელი იმპორტიორები უცხოურ ვა- 

ლუტაზე მოთხოვნის აგენტებად გამოდიან. ამის შედეგად მიღე- 
ბული ვალუტის წონასწორობითი გაცვლითი კურსები ერთმა- 

ნეთთან აკავშირებენ ყველა ქვეყნის ფასების დონეებს. დოლა- 

რის გაუფასურება ამცირებს ჩვენს იმპორტს და საშინაო ეკო- 

ნომიკას ასტიმულებს; დოლარის კურსის მომატება ჩვენს იმე- 

პორტს ზრდის და საშინაო ეკონომიკის მდომარეობას აუარე- 

სებს. 

ტერმინები და ცნებები 

ბაზარი 

მოთხოვნა 

მოთხოვნის სკალა (მრუდი) 

მოთხოვნის კანონი 

კლებადი ზღვრული სარგებლიანობა 

შენაცვლების შემოსავალი და ეფექტი 
ნორმალური (უმაღლესი კატეგორიის) საქონელი 

დაბალი კატეგორიის საქონელი 
ურთიერთშემცვლელი საქონელი 
შეუღლებული, თანმხლები საქონელი 
ცვლილება მოთხოვნაში (მიწოდებაში) განსხვავებით მოთ- 

ხოვნის (მიწოდების) სიდიდის ცვლილებისაგან 

ნამატი, ნაჭარბი 

უკმარისობა, დეფიციტი 
მიწოდება 

მიწოდების კანონი 

მიწოდების სკალა (მრუდი) 

წონასწორობის ფასი და წონასწორობის რაოდენობა (პრო- 

დუქტის) . 
ფასების გამაწონასწორებელი ფუნქცია 
საერთაშორისო სავალუტო ბაზარი 

156



დოლარის კურსის დაცემა (გაუფასურება) და მისი კურსის 
გადიდება 

კითხვები და სასწავლო დავალებები 

1. აგვიხსენით მოთხოვნის კანონი, რატომ აღეოჩნდება მოთხოვნის მრუდი დაღმავალი? 
როგორია მოთხოენის დეტერმინანტები? რა ემართება მოთხოვნის ერუდს, როდესაც თითოეუ- 

ლი აე დეტერმინანტებიდან იცვლება? აგვიხსენით განსხვავება მოთხოენაში ცვლილებასა და 
მოთხოენის სიდიდის ცელილებას შორის, დაასახელეთ თითოეული აქ ცვლილების მიზეზი. 

2. მოგვეცით კრიტიკული შეფასება შემდეგი მტკიცების „4-6 -ნახასსე ორი თანაბარი პო- 

ზსიციის შედარების დროს მე ვამჩნევ, როე ფაქტიუბრიეად უფრო მაღალი ფასის მისედვით უფ- 
რო მეტი რაოდენობის პროდუქტი იყიდება. ეს მოთხოვნის კანონს უარყოფს”,.; - 

3. აგეიხსენით მიწოდების კანონი. რატოქე აღმოჩნდება მიწოდების მრუდი აღეავალი? რო- 
გორია მიწოდების დეტერმინანტები? რა ემართება მიწოდების მრუდს, როდესაც თითოეული 

აე დეტერმინანტიდან იცვლება? აგვიხსენით განსსვავება მიწოდებაში ცელილებასა და მიწო- 
დების სიდიდის ცვლილებას შორის, თითოეული ამ ცვლილებიდან დაასახელეთ მიზეზები. 

4. აგეიხსენით შემდეგი შეტყობინება ქალაქ ჰალიდან (ინგლისი), "დღეს თეეზის ბასარსე 

ფასები ისეთ დაბალ დონეშდე დაეცა, რომ ადგილობრივმა კომენტატორებწა “კატასტროფუ- 
ლი” 'უწოდეს.-და ყოველივე ეს კარტოფილის დეფიციტის გამო. კარტოფილი კერძის ერთ-ერთ 
მ,იაეარ ინგრედიეჩტს წარეოადგენს, რომელიც თითქეის ნებისეიერი კაფეს ქენიუში შედის, სა- 

ხელდობრ თეეზი შემწვარ კარტოფილთან ერთად”. 
5. დაგუშვათ, როე ხორბალზე მოთხოვნის საერთო მოცულობა და ხორბლის მიწოდების 

საერთო მოცულობა მარცვლეულის ბირჟაზე კანსას-სიტიში თვეში შექდეგი მონაცემებით ხა- 
სიათდება: 

  

  

  

  

  

  

    

მოთხოვნა, ფასი ბუშელზე მოწოდება ნაზარბი (+) ან 

ათასი ბუშელი (დოლ.) ათასი ბუშელით | უკმარისობა (-) 

85 3,40 72 – 

80 _ 3,70 73 – 
75 4,00 (6) –_ 

70 4,30 77 = 

65 4,60 _ -” 79 _ 

60 4.90 81 –         
  

ა) როგორი იქნება საბაზრო ანუ წონასწორობის ფასი? როგორია წონასწორობის რაოდე- 
ნობა (ხორბლის)? შეავსეთ 4 სვეტი და აგვიხსენით, რატომაა თქვენი პასუხი სწორი. 

ბ) გამოიყენებო რა მოტანილ მონაცემებს, წარმოადგინეთ ხორბალზე მოთხოვნისა და 

ხორბლის მიწოდების გრაფიკული გამოხატულება. ზუსტად განალაგეთ ეს მონაცემები თქეენი 
გრაფიკის ღერძებზე. აღნიშნეთ წონასწორობის ფასი ასოთი“ LC ”, ხოლო წონასწორობის რა- 

ოდენობა - ასოთი “0 “. 
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გ) ფასი 3,4 დოლიარი რატომ არ გახდება წონასწორობის ფასი ამ ბასარჭე? 
დ) ახლა ვივარაუდოთ, რომ მიიავრობამ ხორბალზე ფასების ჭერი დააწესა, ეთქვათ, 3.7 

დოლარი ბუშელსე. დაწერილებით აგვიხსენით. რა შედეგები მოჰყვება ასეთ ფასს. თქევგნი პა- 

სუხი წარმოადგინეთ გრაფიკულ გამოსატულებაში. რამ აიძულა მთავრობა დაეწესებინა ფასის 
მაქსიმალური ზღვარი? 

ე) დავუშყათ ახლა, როქ მთავრობამ ფასის მინიმალური ზღვარი დააწესა ხორბალსე, 
ვთქვათ 4,6 დოლარი ბუშელზე. დაწერილებით აგვიხსენით. რა შედეგები მოჰყვება ამ გარან- 
ტირებულ ფასს. თქვენი პასუხი გამოხატეთ გრაფიკზე. რას შეეძლო შეეგულიანებია მთავრო- 

ბა დაეწესებია ეს გარანტირებული ფასი? 
ე) „კანონით ფიქსარებული ფასი მის გამაწორჩასწორებელ ფუიქციას უსპობს ფასობრივ 

მექანიზმს“, დაახასიათეთ ეს მტკიცება დ) და ე) ქვეპუნქტებსე ოქვენი პასუხების შუქშე. 
6. მიწოდების მოცემული სიდიდის დროს როგორ აისახება მომდევნო პიისიციებიდაჩ ი»- 

თოეული 8 პროდუქტის ეოთხოვნა%ე, მის წონასწორობის ფასზე და მისი მიწოდების სიდიდე - 
ზე? 

ა) 8 პროდუქტი უფრო მოდური გახდება. 

ბ) ფასი C პროდუქტზე, რომელიც 8 პროდუქტის სრულფასოვანი შეეცვლელია -, ეცემა. 
გ) მომხმარებლები ელოდებიან ფასების და შემოსაელების შემცირებას. 
დ) მოსახლეობის რაოდენობის სწრაფი ზრდა ხდება. 
7. მოთსოენის მოცემული სიდიდის პირობებში ქვემოთ მოტანილი პოზიციებიდან თითო- 

ეული მათგანი როგორ ზემოქმედებას მოახდენს მიწოდებაზე, წონასწორობის ფასსა და 8 პრო- 
დუქტის წონასწორობის რაოდენობასე? 

ა) ტექნიკური პროგრესი 8 პროდუქტის წარმოებაში. 
ბ) ფირმების რაოდენობის შეეცირება 8 დარგში 
გ) რესურსებზე ფასების მომატება, რომელიც 8 პროდუქტის წარმოებისაოვისაა საჭირო. 
დ) მოლოდინი იმისა, რომ 8 წონასწორობის ფასი მომავალში შემცირდება, 
ე) წ პროდუქტის ფასის შემცირება. საქონლისა, რომლის წარმოებაც უფრო მეტად საჭი- 

როებს ისეთივე ტექნოლოგიასა და ისეთივე რესურსებს, როგორსაც 8 პროდუქტის წარმოება 
საჭიროებს. 

ვ) 8 პროდუქტით ვაჭრობის განსაკუთრებული გადასახადით დაბეგერა, 
%) 8 პროდუქტის თითოქული ერთეულისათვის დოტაციის გამოყოფა ქისი წარმოების ლი- 

რებულების 50 პროცენტის მოცულობით. 
8. ახსენით და გრაფიკულად გამოხატეთ: 
ა) შემოსავლის გადიდება დაბალი კატეგორიის საქონელზე მოთხოვნის მრუდზე. 
ბ) 5 პროდუქტის ფასის შექცირება მის შემცვლელ პროდუქტ L-სე მოთხოვნის შემცირე- 

ბით; 
გ) შემოსავლის შემცირება ნორმალურ საქონელზე მოთხოვნის მრუდზე. 

დ) 1 პროდუქტის ფასის გადიდება # მონათესავე საქონლის მოთხოვნაზე. 
9. "სიმინდის ბაზარზე მოთხოვნა ხშირად აჭარბებს მიწოდებას, ხოლო მიწოდება ზოგჯერ 

აჭარბებს მოთხოვნას.“ სიმინდის ფასი დიდდება და ეცემა მიწოდებასა და მოთხოვნაში (ცეელი- 

ლებებთან ერთად”. ამ მტკიცებებიდან რომელში იხპარება სწორად ტერმინები “მიწოდება” და 
“მოთხოვნა”? ახსენით. 

10. მოთხოვნასა და (ან) მიწოდებაში ქვემოთ ჩამოთვლილი ცვლილებებიდან თითოეული 
როგორ ზემოქმედებას მოახდენს წონასწორობის ფასსა და წონასწორობის რაოდენობაზე 

(პროდუქტის) კონკურენციულ ბაზარზე; ე.ი. რა მოუვა ფასსა და რაოდენობას - გაიზრდება, 
შემცირდება თუ, უცვლელი დარჩება, ანდა პასუხები იქნება შუალედური, მიწოდებასა და მოთ- 
ხსოვნაში ცვლილებების რაოდენობრივ პარამეტრებზე დამოკიდებულებით? პასუხების სისწო- 
რის შესამოწმებლად თქვენ უნდა ისარგებლოთ მიწოდებისა და ემოთხოენსს დიაგრამით: 
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ა) მაწოდება მცირდება. მოთსოვნა კი უცვლელი რჩება 
ბ) მოთხოვნა მცირდება, მიწოდება კი უცვლელი რჩება 

გ) მიწოდება ისრდება, მოთხოვნა კი უცვლელი რჩება 

დ) მოთხოვნა იზრდება, მიწოდებაც ისრდება 

ე) მოთხოვნა იზრდება, მიწოდება კი უცვლელი რჩება 
ვ) მიწოდება იზრდება, მოთხოვნა კი მცირდება 
ზ) მოთხოვნა იზრდება, მიწოდება კი მცირდება 
ი) მოთხოვრდა მცირდება, და მიწოდებაც მცირდება 

11. “ფასები აგტომატურ რეგულატორებს წარმოადგენენ, რომლებიც ხელს უწ, ყობენ ს წარ- 
მოებასა და მოხმარებას შორის პროპორციული თანაფარდობის შენარჩუნებას“. ახსენით, ეს 
თაესისი. 

12. ახსენიი, შემდეგი მტკიცება: “თუქცა ავტომატებს, რომლებიც ავტოსადგომებ%ე აგტი+ 
მობილების დგომის დროს ზომავენ, უმნიშვნელო შექოსავალი მოაქვთ, ან საერთოდ არ მოაქვთ 
იგი. ისინი მაინც უჩნდა შევინარჩუნოთ, რადგან, დგომისათვის საფასურის გადახდა ფასის გამა- 
წონასწორებელი ფუნქციის როლს ასრულებს". 

13. გამოიჯეჩეთ ორი ბასრის დიაგრამები იმის ასახსნელად, თუ რა ზეგავლენას მოახდენს 
სახელმწიფო კოლეჯების დოტაცია სწავლების ეფექტურობასა და სტუდენტთა რაოდენთბასე 

როგორც სახელჩწწიფო, ისე კერძო კოლეჯებში. 
14. როგორ სეგავღენას მოახდენს ქვოტები იაპოსური მანქანების აშშ -ში იეპორტზე, მათ 

ფასებსე აშშ-ში და ამერიკული წარმოების აგტომობილების მოთხოვნასა და ფასებზე? 
15. ბევრმა შტატმა შექოიღო მევახშეობის საწინააღმდეგო კანონი, რომელიც სარგებლის 

მაქსიმალურ განაკვეთს აწესებს, და რომელიც შეუ'ლიათ გადაახდევინონ მოსესხეს სესხის 

გამცეშებმა (კომერციულმა ბანკებმა, გამსესხებელ - შემნახველმა ასოციაციებმა და ა.შ.). გა- 
მოთქვით რაც შეიძლება დაწვრილებით ოქვენი მოსაზრებანი იმის შესახებ. თუ რა მოხდება 

სასესხო ბაზარზ%ე იმ პერიოდებში, როდესაც წონასწორობის სარგებლის განაკვეთი გადააჭარ- 
ბებს დაწესებულ მაქსიმუმს. ხელეძღეანელობთ რა თქვენი აჩალიზის შედეგებით, უჭერთ თუ 
არა მხარს მევახშეობის საწინააღმდეგო კანონმდებლობის იდეას? 

16. ახსენით, რატომ არის. რომ პროფკავშირები, რომლის წევრებიც ხელფასს ღებულობენ 

განაკვეთების მიხედვით, რომელიც კანონით დადგენილ მინიმუექს აჭარბებს, შეუპოვრად და 
ეჩერგიულად იცავენ ხელფასის მინიმალური განაკვეთების მომატებას, 

17. “ჩვენი იეპორტი უცხოურ ეალუტაზე მოთხოენას იწვევს; სხვა ქვეყნებში ჩვენი საქოC- 
ლის ექსპორტი უცხოური ეალუტის მიწოდებას წარმოშობს“, ეთანხმებით «იუ არა თქვენ ამას? 
სხვა თანაბარ პირობებში, გამოიწვევს თუ არა შემოსავლების შემცირება აშუ-ში ან აქერიკე- 
ლების მოთხოვნის შემცირება უცხოურ საქონელზე დოლარის კურსის დაწევას ან აწევას? რა 

'ხეგაელენას მოახდენს დოლარის კურსის დაწევა ან აწევა წარმოებასა და დასაქმებასე ქვეყნის 
შიგნით და სასღვარგარეთ? 

18. გაურმავებული ანალიზი, დაგუშვათ, როე საქონელსე მოთხოენა წარმოდგენილია 

#? = 10 – 0.204 ტოლობის სახით, ხოლო მიწოდება – # = 2 + 0,2(02ჯ ტოლობის სახით, 

სადაც 0ძ და 05 მოთხოვნისა და მიწოდების შესაბამისი სიდიდეებია, ხოლო I” -ფასი. 0ძ <= 03 
წონასწორობის პირობის გამოყენებით. მოგვეციი ამ ტიჯ»ლობათა გადაწყვეტა და განსას- 
ღვრეთ წონასწორობის ფასი. შემდეგ განსაზღერეთ წონა წორობის რაოდენობა. თქვენი პასუ- 
ხების დასადასტურებლად მოგვეცით ორი ტოლიბის გრაფიკული გამოხატულება, 
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ბოლო შტრიხი 

მიწოდება და მოთხოვნა 
ექიმის მომსახურებაზლე 

ეკონომისტები და პოლიტიკის შემმუშავებლები ჯანმრთე- 
ლობის ღაცვის სფეროში, შეეცადნენ განესაზღვრათ ექიმე- 
ბის რაოდენობის ახლახან მომხდარი გადიდების გავლენა 
მათი მომსახურების წონასწორობით ფასზე. 

მიწოდებისა და მოთხოვნის საბაზისო მოდელი გვეუბნება, 

რომ ნებისმიერი პროდუქტისა და მომსახურების მიწოდების გა- 

დიდება დაბლა სწევს წონასწორობის ფასსა და ამ პროდუქტისა 

და მომსახურების წონასწორობის რაოდენობას ზრდის. უკანას- 

კნელი ორი ათწლეულის მანძილზე ექიმების რაოდენობა ბევ- 

რად შუვრო სწრავად გაიზრდა, ვიდრე მოსახლეობის 

რაოდენობა. შემცირდა თუ არა -სხვა ფასებთან შედარებით –- 

ექიმების ჰონორარი ექიმების რაოდენობის მკვეთრ ზრდასთან 

და მათ შორის კონკურენციის გაძლიერებასთან დაკავშირებით? 

სხვა თანაბარ პირობებში, ექიმების მომსახურების მიწოდე- 

ბის ზრდამ მათი ჰონორარი უნდა შეამციროს და გაწეული სა- 

მედიცინო მომსახურება გაზარდოს. მაგრამ “სხვა პირობები“ არ 

დარჩენილა უცვლელი. ექიმების მომსახურების მოთხოვნის რა- 

მოდენიმე დეტერმინანტმა გაართულა სურათი, განიცადა რა 

მკვეთრი ცვლილებები ორი უკანასკნელი ათწლეულის მანძილ- 

ზე: ადამიანების წმინდა შემოსავლების დონე განუხრელად იზ- 

რდებოდა, სიცოცხლის ხანგრძლივობა იზრდებოდა და მოსახ- 

ლეობა ბერდებოდა, გაიზარდა ადამიანთა რაოდენობა, რომ- 

ბლებზედაც ვრცელდებოდა ღარიბთა და ღრმად მოხუცებულთა 

სამედიცინო დახმარების უზრუნველყოფის სამთავრობო პროგ- 

რამები, სისტემატურად იზრდებოდა მუშების რაოდენობა, რომ- 

ლებიც სამედიცინო მომსახურებას საწარმოების მიერ განხორ- 

ციელებული სამედიცინო დაზღვევის პროგრამების საფუძველზე 

ღებულობენ. თითოეული ეს ფაქტორი საექიმო მომსახურებაზე 

მოთხოვნის გადიდებას იწვევდა.- 

მოთხოვნის მხარეს კიდევ ერთ ფაქტორს შეუძლია მოქმედე- 

ბა. ეკონომიკური თეორია ასაბუთებს, რომ ნებისმიერ მოცემულ 
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პროდუქტზე მიწოდება და მოთხოვნა ერთმეორეზე პირდაპირ 

დამოკიდებულბაში არ იმყოფება. სხვა სიტყვებით, ფაქტორები, 

რომლებიც მიწოდების მრუდის გადაადგილებას განაპირობებენ, 

განსხვავდებიან ფაქტორებისაგან, რომლებიც მოთხოვნის მრუ- 
დის გადაადგილებას იწვევენ. მაგრამ სამედიცინო მომსახურე- 

ბის სფეროს მიმართ მთელმა რიგმა მკვლევარებმა წამოაყენეს 

“მოთხოვნის შეცვლის ჰიპოთეზა“, რომელიც გულისხმობს, რომ 

ექიმებს თავისი დიაგნოზებითა და რეკომენდაციებით უნარი 

შესწევთ გაზარდონ მოთხოვნა თავიანთ მომსახურებაზე. მტკიც- 

დება, კერძოდ, რომ ექიმების რაოდენობის გაზრდა სამედიცინო 

მომსახურებაზე მოთხოვნის გაზრდას იწვევს. 

ამ ჰიპოთეზის ქირურგების მიმართ ამასწინანდელმა ემპირი- 

ულმა შემოწმებამ იგი დაადასტურა. აღნიშნული გამოკვლევის 

საერთო დასკვნა ასეთია: 

იქ, სადაც ქირურგების რაოდენობა მეტია, ოპერაციებზე 

მოთხოვნა იზრდება. სხვა თანაბარ პირობებში, მოსახლე- 

ობის რაოდენობაში ქირურგების ხვედრი წილის 10 პროცენ- 

ტიანი გადაჭარბება ოპერაციების რაოდენობისა და მათი 

ჰონორარის 3 პროცენტით გადიდებას იწვევს.! 

აღვნიშნოთ, რომ ქირურგების რაოდენობის ზრდას მოცემულ 

გეოგრაფიულ რაიონში ქირურგების მომსახურებისათვის ჰონო- 

რარის გადიდება შეუძლია მხოლოდ იმ შემთხვევაში, თუ ამ 

მომსახურებაზე მოთხოვნა გაიზრდება. 

გამოიწვევს თუ არა მოთხოვნის გამადიდებელი ფაქტორები - 

შემოსავლების ზრდა, სამედიცინო დაზღვევის სულ უფრო ფარ- 

თო გავრცელება და თვით ექიმების მიერ მათ მომსახურებაზე 
მოთხოვნის ფორსირება - ექიმების რაოდენობისა და მათ მომ- 

სახურებაზე წონასწორობის ფასის კიდევ უფრო გაზრდას? შე- 

იძლება თუ არა ვივარაუდოთ, რომ ექიმების ხელფასის საშუ- 
ალო დონე შემდეგ ათწლეულში გაიზრდება? გამოვლენილი მო- 
ნაცემები იმაზე მიუთითებენ, რომ ორივე კითხვაზე პასუხი შე- 

იძლება იყოს უარყოფითი. ამ ბოლო დროს უკვე შეიმჩნევა ექი- 
მების სულ უფრო მზარდი რაოდენობის ბრძოლა კლიენტური- 
სათვის, ხოლო “ფასობრივი კონკურენცია“ და ჰონორარის შემე- 

1. VICL0I LL. L"სიხ5, 1 ხი სიგ1(ხ ილიიი”ი”. Cგიხოძიიდ, M255.: LI 28>IV2ძ 0იIV05(V 

X§89, 1986. სძ81474% 
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ცირება ჩვეულებრივ მოვლენად იქცა. ბევრი ექიმი უარს აცხა- 

დებს კერძო პრაქტიკასა და სამუშაოდ დაქირავებაზე მომგებიან 

კორპორაციებში, რომლებიც თავიანთი მუშაკების სამედიცინო 

მომსახურებას უზრუნველყოფენ, ან ჯანმრთელობის დაცვის 
მრავალრიცხოვან ორგანიზაციებში, რომლებიც თავიანთი მუშა- 

კების სამედიცინო მომსახურებას უზრუნველყოფენ, ან ჯან- 
მრთელობის დაცვის მრავალრიცხოვან ორგანიზაციებში. მარ- 

თლაცდა, აშ პრობლემის ამასწინდელმა გამოკვლევამ გვიჩვენა, 

რომ ექიმთა სწრაფად მზარდ რაოდენობას შორის გამწვავებულ- 
მა კონკურენციამ 1965 წლის შემდგომ პერიოდში მათი რეალუ- 
რი შემოსავალი შეამცირა 19-დან 40 პროცენტის ფარგლებში. 

დასკვნა. ფაქტორებს, რომლებიც ექიმთა მომსასურებაზე 
მოთხოვნას ადიდებენ, მათზე მიკუთვნებული მოთხოვნის ფორ- 
სირების ჩათვლით, არ შეუძლიათ ექიმების რაოდენობის ზრდის 
შედეგად მათი მომსახურების მიწოდების გადიდების უარყოფი- 

თი ეფექტის კომპენსირების შესაძლებლობა მისცენ მათ. 
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თავი მეხუთე 

საბაზრო სისტემა და ხუთი 

ფუნდამენტური კითხვა 

მე-3 თავში დავინახეთ, რომ კაპიტალისტური სისტემა მკა- 

ფიოდ ავლენს მეწარმეობისა და არჩევანის თავისუფლების 

მნიშვნელობას. მომხმარებლები თავისუფალი არიან -იყიდონ ის, 

რასაც ამჯობინებენ, საწარმოები-აწარმოონ და გაყიდონ ის, რა- 

საც მიზანშეწონილად მიიჩნევენ. ნედლეულის მიმწოდებლებს 

შეუძლიათ საკუთარი არჩევანის მიხედვით მოუძებნონ გამოყე- 

ნება მათ ხელში არსებულ ადამიანისეულ და მატერიალურ რე- 

სურსებს. თუ დავუფიქრდებით, შეიძლება გავოცდეთ, თუ რატომ 

არ ვარდება ეკონომიკა სრული ქაოსის მდგომარეობაში. როდე- 
საც მომხმარებლები სიმინდის ბურბუშელას მოითხოვენ, საწარ- 

მოები უპირატესობას ანიჭებენ ფეხსაცმლის წარმოებას, ხოლო 

რესურსების მიმწოდებლებს სურთ თავიანთი სამსახური შესთა- 

ვაზონ კომპიუტერების პროგრამული უზრუნველყოფისათვის სა- 

ჭირო საშუალებათა შემუშავებაში. წარმოების მთელი პროცესი, 

თითქოსდა, ჩიხში უნდა მოექცეს ამ თავისუფლად არჩეული გა- 

დაწყვეტილებების აშკარა შეუთანხმებლობის გამო. 

საბედნიეროდ, კაპიტალიზმის ორი სხვა ნიშანი-ბაზრებისა 

და ფასების სისტემა და კონკურენციის მძლავრი ფაქტორი-უზ- 
რუნველყოფენ მაკოორდინირებელ და საორგანიზაციო მექანიზ- 

მებს, რომლებიც გამორიცხავენ პოტენციურ ქაოსს, რომლის 
წარმოქმნაც შეეძლო მეწარმეობისა და არჩევანის თავისუფლე- 

ბას კონკურენციული საბაზრო სისტემა წარმოადგენს მექა- 
ნიზმს, რომელიც ერთდროულად ორ ფუნქციას ასრულებს: ჯერ 

ერთი, მომხმარებლების, მწარმოებლებისა და რესურსების მიმ- 

წოდებლების შეტყობინება, თითოეული მათგანის მიერ მიღებუ- 

ლი გადაწყვეტილებების შესახებ; მეორე, ამ გადაწყგეტილებე- 
ბის სინქრონიზაცია, რომელიც უზრუნველყოფს წარმოებრივი 

მიზნების შეთანხმებას. 
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მე-4 თავში ჩატარებული ინდივიდუალური ბაზრებისა და ფა- 
სების ანალიზით შეიარაღებულებს, ჩვენ უკვე შეგვიძლია შე- 
ვუდგეთ მთელი საბაზრო სისტემის ფუნქციონირების ანალიზს. 
უფრო ზუსტად, ამ თავში ჩვენ ვფიქრობთ თაგდაპირველად გა- 
მოვიკვლიოთ თუ როგორ მოქმედებს საბაზრო სისტემა, ინდივი- 

დუალური, თავისუფლად მიღებული გადაწყვეტილებებისათგის 
საჯაროობისა და კოორდინაციის მიცემის მექანიზმის სახით. 
ჩვენ ვეცდებით აგრეთვე წარმოდგენა შეგიქმნათ საბაზრო ეკო- 
ნომიკის ფუნქციონირების შესახებ. 

ხუთი ფუნდამენტური კითხვა 

იმისათვის, რომ გავიგოთ როგორ ფუნქციონირებს საბაზრო ეკონო- 

მიკა, აუცილებელია ვაღიაროთ ხუთი ფუნდამენტური კითხვის არ- 

სებობა, რომელზედაც თითოეულმა ეკონომიკურმა სისტემამ უნდა გას- 

ცეს პასუხი. აი, ეს კითხვები: 

1. რამდენი უნდა ვაწარმოოთ? არსებული რესურსების რა მოცულო- 
ბა, ან მისი რა ნაწილი უნდა დავასაქმოთ ან გამოვიყენოთ წარმოების 

პროცესში? 
2. რა უნდა ვაწარმოოთ? საზოგადოების მატერიალურ მოთხოვნილე- 

ბებს "საქონელთა და მომსახურებათა როგორი ანაკრები უფრო მეტად 

დააკმაყოფილებს? 

3. როგორ უნდა ვაწარმოოთ ეს პროდუქცია? როგორ უნდა იქნას 
ორგანიზებული წარმოება? რომელმა ფირმებმა უნდა განახორციელონ 

წარმოება და წარმოების როგორი ტექნოლოგია უნდა იქნას გამოყენე- 

ბული? 
4. ვინ უნდა მიიღოს ეს პროდუქცია? კერძოდ, როგორ უნდა განა- 

წილდეს ეკონომიკის პროდუქცია ინდივიდუალურ მომხმარებლებს “შო- 

რის? 

5. შეუძლია კი სისტემას ცვლილებისადმი ადაპტირება? სისტემას 
შეუძლია თუ არა სათანადო კორექციის მიღწევა სამომხმარებლო მოთი”- 

ხოვნის, რესურსების მიწოდებისა და წარმოების ტექნოლოგიაში ცვლი- 

ლებებთან დაკავშირებით? 
აქ უწინარეს ყოვლისა, უნდა შევნიშნოთ ორი გარემოება. ჯერ ერთი, 

ჩვენ ჯერჯერობით გადავდებთ პასუხს კითხვაზე „რამდენი“. მაკროეკო- 
ნომიკა დაწვრილებით იკვლევს რესურსების დასაქმების დონის რთულ 
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საკითხებს. მეორე-ხუთი ფუნდამენტური კითხვა-მხოლოდ იმ ალტერნა- 

ტივათა დაზუსტებაა, რომლებიც საფუძვლად უდევს მე-2 თავში მოტა- 

·-ნილ წარმოებრივი შესაძლებლობების მრუდს. სხვაგვარად რომ ვთქვათ, 

ხუთი ფუნდამენტური კითხვა უაზრო იქნებოდა, რომ არ არსებობდეს 

დილემა „ მოთხოვნათა განუსაზღვრელობა-რესურსთა იშვიათობა“, რო- 

მელიც მოცემულია წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის სახით. 

საბაზრო სისტემის 

ფუნქციონირება 

ჩვენი ანალიზისათვის საჭირო ორიენტირები მოცემულია წრებრუნ- 

ვის (შემოსავლისა და პროდუქტის) დიაგრამაში, რომელიც მოცემულია 

მე-3 თავში (ნახ. 3-2). იმის გასარკვევად, თუ როგორ პასუხობს საბაზრო 

სისტემა ხუთ ფუნდამენტურ კითხვაზე, იგი უნდა შეივსოს მე-4 თავში 

მოცემული მოთხოვნა-მიწოდების დიაგრამებით, რომლებიც გამოსახავენ 

წრებრუნვის მოდელში შემავალი სხვადასხვა პროდუქტებისა და რესურ- 

სების ბაზხრებს. 

იმის ბანსაზღვრა, თუ რა 
უნდა ვაწარმოოთ 

ისეთ პირობებში, როდესაც ფასები პროდუქტებსა და რესურსებზე 

დგინდება კონკურენტული მყიდველებისა და გამყიდველების მიერ შე- 
საბამის ბაზრებზე, როგორ წყდება წმინდა კაპიტალისტურ ეკონომიკაში 

თუ საქონელთა რომელი სახეობა და რა რაოდენობით უნდა იქნას 
წარმოებული? თუ გავიხსენებთ, რომ საწარმოები ხელმძღვანელობენ 

მოგების მიღების მოტივით ჩვენ “შეგვიძლია დავასკვნათ, რომ 'მწარმო- 

ებლები უშვებენ მხოლოდ იმ საქონელს, რომელთაც მოგება მოაქვთ. 

ხოლო იმ საქონელს, რომელთა წარმოებას თან სდევს ზარალი, არ 

გამოუშვებენ. მაინც რა განაპირობებს მოგების მიღებას, ან მის არ 
ქონას? ორი რამ: 

1. საერთო შემოსავალი, რომელსაც ფირმა ღებულობს თავისი პრო- 

დუქტების გაყიდვით. 
2. მისი წარმოების საერთო დანახარჯები. 
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როგორც საერთო “შემოსავალი, ისე საერთო დანახარჯები-სიდიდე- 

ებია, რომლებიც წარმოიქმნებიან „ფასები-დრო - პროდუქტის რაოდენო- 
ბა“-თანაფარდობით. საერთო შემოსავალი გაიანგარიშება პროდუქტის 

ფასის ნამრავლით გაყიდული პროდუქტის რაოდენობაზე. საერთო დანა- 

ხარჯები გამოითვლება თითოეული რესურსის ფასის ნამრავლით წარ- 

მოებაში გამოყენებულის რაოდენობაზე, ხოლო შემდეგ თითოეული რე- 

სურსის დანახარჯთა შეჯამებით. 

ეკონომიკური დანახარჯები და მობება. მტკიცება, რომ 
იწარმოება მხოლოდ მოგების მომტანი პროდუქტები და არ იწარმოება 

მოგების არ მომტანი, სწორი განხოგადოებაა მხოლოდ იმ შემთხვევაში, 

თუკი სრულიად ნათელია ცნების - „ეკონომიკური დანახარჯები“- 

შინაარსი. იმისათვის, რომ ჩავწვდეთ (კნება „დანახარჯების ,ყველა 

მნიშვნელობას, წარმოვიდგინოთ საწარმო მარტივი ორგანიზაციული 

სქემის ანუ ,ქაღალდზე“ არსებულ საწარმოს სახით, ისეთი კონკრეტუ- 
ლი ფაქტორებისაგან განყენებით, როგორიცაა კაპიტალი, ნედლეული, 

სამუშაო ძალა, მეწარმეობითი უნარი, რომლებიც ნამდვილ საწარმოდ 

გადააქცევს მას. ნამდვილად მწარმოებელ ფირმად რომ გადაიქცნენ, ამ 

„ქაღალდზე“არსებულმა საწარმოებმა “უნდა უზრუნველყონ საკუთარი 

თავი ზემოთ აღნიშნული ოთხივე სახის რესურსებით. ეკონომიკური და- 

ნახარჯები - ის გადასახდელებია, რომლებიც აუცილებლად “უნდა გას- 

წიოს საწარმომ, რათა შეიძინოს და თავის განკარგულებაში შეინახოს 

აღნიშნული რესურსების საჭირო რაოდენობა. დანახარჯები ამ რესურ- 

სების თითოეულ ერთეულზე, ანუ რესურსების ფასი, განისაზღვრება 

მოთხოვნისა და მიწოდების თანაფარდობით რესურსების ბაზარზე. აქ 

განსაკუთრებით უნდა აღინიშნოს, რომ მეწარმეობის უნარი-მიწის, შრო- 

მისა და კაპიტალის მსგავსად-ასეთივე იშვიათი რესურსია და მაშასადა- 

მე, თავისი ფასიც გააჩნია ამიტომ წარმოების დანახარჯებში უნდა 

შედიოდეს არა მარტო ხელფასი, ჯამაგირი, კაპიტალის სარგებელი და 

მიწის რენტული გადასახდელი, არამედ ასევე მეწარმისათვის გადასახ- 

დელი, მის მიერ რაიმე საქონლის წარმოების ორგანიზაციის ფუნქცი- 

ისათვის და წარმოების ამ პროცესში ყველა სხვა რესურსის შეერთები- 

სათვის. ამ ფუნქციების შესრულებისათვის მეწარმეზე გადახდილ თან- 

ხას ნორმალური მოგება ეწოდება. მაშასადამე, პროდუქტი იწარმოება 

მხოლოდ მაშინ, როდესაც საერთო შემოსავალი მისი გაყიდვიდან საკ- 

მაოდ დიდია იმისათვის, რათა გადახდილ იქნას ხელფასი, სარგებელი, 

რენტა და ნორმალური მოგება. თუ კი პროდუქტის გაყიდვიდან საერთო 

შემოსავალი მეტია მთელ წარმოებრივ დანახარჯებზე, ნორმალური 

მოგების ჩათვლით, მაშინ ამ გადამეტების ჯამი გროვდება მეწარმეს- 
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თან, რომელიც მთელ რისკს თავის თავზე იღებს ფირმის ოპერაციათა 

მთავარი ორგანიზატორის სახით. საერთო შემოსავლის გადანამეტის აღ- 

ნიშნულ თანხას, რომელიც საწარმოს ყველა დანახარჯებს აჭარბებს, 

წმინდა ანუ ეკონომიკური მოგება ეწოდება. იგი ეკონომიკურ დანა- 

ხარჯებში არ შედის, რამდენადაც საწარმოს არ უწევს მისი დახარჯვა 

მეწარმეობის უნარის შეძენასა და თავის განკარგულებაში მის შენარ- 

ჩუნებაზე. 

მოგბება და ბგაფართოებალდი დარბები. რამდენიმე ჰიპოთეზური 

მაგალითი დაგვეხმარება უფრო კონკრეტულად წარმოვიდგინოთ, საბახ- 

რო სისტემა თუ როგორ განსახღვრავს რა უნდა აწარმოოს. დავუშვათ, 

რომ X პროდუქტის წარმოების ერთობლივ დანახარჯებსა და ერთობლივ 

შემოსავლებს შორის ყველაზე უფრო ხელსაყრელი თანაფარდიეიბა აღ- 

მოცენდება მაშინ, როდესაც ფირმის პროდუქცია 15 ერთეულს შეად- 

გენს. ვიგულისხმოთ ასევე, რომ 15 ერთეული X პროდუქტის საწარმო- 
ებლად აუცილებელი რესურსების საუკეთესო კომბინაციას წარმოადგენს 

სამუშაო ძალის ორი ერთეული, მიწის სამი ერთეული, კაპიტალისა და 

მეწარმეობის უნარის თითო ერთეული, რომლებიც შეიძინება შესაბამი- 

სად 2,1,კ3 და 3 დოლარად თითოეული ერთეული. და ბოლოს, დავუშვათ, 
რომ 15 ერთეული X პროდუქტისა, რომლებიც ამ რესურსებისაგან 
იწარმოება, შეიძლება გაიყიდოს თითოეული | დოლარად. მოისურვებს 

კი ფირმა X პროდუქტის წარმოებას? რა თქმა უნდა დიახ. ფირმა, 
რომელიც პროდუქტის წარმოებას ამ პირობებში ახორციელებს, შეს- 

ძლებს დაფაროს დანახარჯები ხელფასზე, რენტაზე, სარგებელსა და 

ნორმალურ მოგებაზე. იმდენად რამდენადაც ამ დანახარჯთა საერთო 

თანხა შეადგენს 13 დოლარს (=(2X2 დოლ.)+(3XI დოლ.)+(1X3 დოლ.) 

+ IX3 დოლ.). სხვაობა საერთო შემოსავლის 15 დოლარსა და საერთო 
დანახარჯების 13 დოლარს შორის წარმოქმნის ეკონომიკურ მოგებას 2 
დოლარის ოდენობით. 

ეს ეკონომიკური მოგება იმის დასტურია, რომ X დარგი აყვავებას 
განიცდის. ასეთ დარგს გაფართოებად დარგად გადაქცევის ტენდენ- 

ცია გაუჩნდება იმდენად, რამდენადაც ახალი ფირმები, რომლებიც მი- 

იზიდებიან ამ ნორმალური მოგებით, შეიქმნებიან ან გადმოინაცვლებენ 

დაბალმომგებიანი დარგებიდან. მაგრამ დარგში ახალი ფირმების გამო- 

ჩენა თვითშემზღუდი პროცესია. ახალ-ახალი ფირმების X დარგში შეს- 
ვლით X პროდუქტის საბაზრო მიწოდება გაიზრდება საბასრო მოთხოვ- 
ნასთან შედარებით. ეს თანდათანობით ამცირებს საბაზრო ფასს X პრო- 
დუქტზე (იხ.ნახ.4-6 გ.), სანამ დროთა განმავლობაში არ მიაღწევს იმ 
დონეს, როცა ეკონომიკური მოგება ქრება; სხვანაირად რომ ვთქვათ, 
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კონკურენციას ეს მოგება ნულამდე დაჰყავს. საბაზრო მიწოდებისა და 
მოთხოვნის ასეთი თანაფარდობა, როდესაც ეკონომიკური მოგება ნულო- 

ვანი ხდება, განსახღვრავს სწორედ წარმოებული X პროდუქტის საერთო 

რაოდენობას. ასეთ სიტუაციაში დარგი აღწევს თავისი „წარმოების წო- 
ნასწორობით მოცულობას“, უკიდურეს შემთხვევაში მანამ, სანამ ახალი 

„ცვლილებები საბაზრო მოთხოვნა-მიწოდებაში არ დაარღვევს ამ წონას- 

წორობას. 

ზარალი და შემცირებადი დარბები. მაგრამ რა მოხდებოდა, 
თუკი ამოსავალი საბაზრო სიტუაცია X პროდუქტისათვის ნაკლებად 
ხელსაყრელი იქნებოდა? დავუშვათ, რომ თავდაპირველად პროდუქტის 
ბახარზე ისეთი პირობები შეიქმნა, რომლის დროსაც ფირმას შეეძლო 

თავისი X პროდუქტის 15 ერთეული გაეყიდა მხოლოდ 75 ცენტად 

თითოეული. საერთო შემოსავალი იქნებოდა 11 დოლ. 25 ცენტი (= 

15X75 ცენტ. ) ხელფასის, რენტის და სარგებლის 10 დოლარის თანხით 
გადახდის შემდეგ ფირმა მიიღებდა ნორმალურზე დაბალ მოგებას 1 

დოლ. 75 ცენტს. სხვა სიტყვებით, აღმოცენდებოდა ზარალი 1 
დოლარისა და 75 ცენტის რაოდენობით ( =II დოლ.25 ცენტ--13 
დოლ.). რა თქმა უნდა ფირმას არ დააინტერესებდა ასეთ სუსტად გან- 

ვითარებულ, შემცირების გზაზე მდგარ დარგში მონაწილეობა. პი- 
რიქით, მწარმოებლები გაეშურებოდნენ გაფურჩქვნად დარგში, რომელ- 

საც შეუძლია ნორმალური ან ეკონომიკური მოგების უზრუნველყოფაც 

კი. აქედან გამომდინარეობს, რომ X პროდუქტის დარგში არსებული 
ფირმები შეწყვეტდნენ არსებობას ან გადავიდოდნენ სხვა, ნორმალური 

ან უფრო მეტი მოგების მომტან დარგებში. მაგრამ ასეთ შემთხვევაში 

X პროდუქტის საბაზრო მიწოდება შემცირდება საბაზრო მოთხოვნასთან 

შედარებით და ამის გამო პროდუქტის ფასი ისევ იწყებს ამაღლებას (იხ: 

ნახ.4-6 დ.), სანამ გარკვეული დროის შემდეგ ზარალი არ მოისპობა. X 
დარგი ამის შედეგად თავისი წარმოების მოცულობას აღადგენს და მის 

სტაბილიზაციას მოახდენს. საბაზრო მიწოდებისა და მოთხოვნის თანა- 

ფარდობა, რომელიც დაფიქსირებულია იმ წერტილში, სადაც ეკონომი- 
კური მოგება ნულოვანი გახდება, განსაზღვრავს X პროდუქტის წარმო- 
ების საერთო მოცულობას და მოცემულ შემთხვევაში დარგი დროებით 

აღწევს წარმოების წონასწორობით მოცულობას. 

„ხმის მიცემა დოლარით“. საჭიროა ხაზი გავუსვათ სამომხმა- 
რებლო მოთხოვნის მნიშვნელოვან როლს წარმოებული პროდუქტების 
სახეობათა და რაოდენობის განსაზღვრაში. მომხმარებლები, რომლებიც 

არ ექვემდებარებიან სამთავრობო შეზღუდვებს და რესურსების რეალი- 

ზაციის შედეგად ფულადი შემოსავალი გააჩნიათ, ოავის დოლარებს იმ 
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საქონელზე დახარჯავენ, რომლებიც მათ სურთ და რომლის შესყიდვაც 

შეუძლიათ. ეს ხარჯები ფაქტობრივად წარმოადგენს დოლარებით 

ხმის მიცემას, რომლის მეშვეობითაც დეკლარირებას უწევენ თავიანთ 

· მოთხოვნილებებს, წარადგენენ რა ბაზარზე თავიანთ მოთხოვნებს. თუ 

მოგროვდება ასეთი „ხმების“ საკმაოდ დიდი რაოდენობა, საწარმოები 

მხად არიან აწარმოონ ეს პროდუქტები. სამომხმარებლო მოთხოვნის 

გადიდება, ანუ „დოლარიანი ხმების“ რიცხვის გადიდება, რომელიც მი- 

ცემულია პროდუქტისათვის, ნიშნავს ეკონომიკურ მოგებას იმ დარგი- 

სათვის, რომელიც ამ პროდუქტს აწარმოებს. როგორც სულ ახლახან 
დავრწმუნდით, ასეთი მოგება წარმოადგენს ამ დარგის გაფართოებისა 

და მისი პროდუქტის წარმოების გადიდების ნიშანს. და პირიქით, სამომ- 
ხმარებლო მოთხოვნის შემცირება, ანუ პროდუქტისათვის მიცემული 

„ხმების“ მცირე რაოდენობა, გამოიწვევს ზარალს და ძნელ პირობებში 

ჩავარდნილი დარგის დროთა განმავლობაში შეკვეცას. დარგიდან ფირ- 

მების გამოსვლის შედეგად პროდუქტის წარმოება მცირდება. დარგმა 

არსებითად “შეიძლება შეწყვიტოს თავისი არსებობა მოკლედ რომ 

ვთქვათ, მომხმარებელთა „დოლარიანი ხმები“ მნიშვნელოვან როლს თა- 

მაშობენ იმ საკითხის გადაწყვეტაში, თუ რომელი პროდუქტები უნდა 

აწარმოონ მოგების მიმღებმა საწარმოებმა. როგორც მე-3 თავში აღი- 

ნიშნა, ზოგჯერ ამტკიცებენ, რომ კაპიტალისტურ სისტემას განასხვავებს 

მომხმარებლის სუვერენიტეტი მომხმარებელთა სტრატეგიული რო- 

ლის გამო წარმოებული საქონლის სახეობათა და რაოდენობის განსაზ- 

ღვრაში. 

რამდენიმე წლის წინათ ფართო გახმაურება ჰპოვა მომხმარებლის 

სუვერენიტეტის ისეთმა მაგალითმა, როდესაც მომხმარებლის მნიშვნე- 

ლოვანმა რიცხვმა უარყო „ახალი“ კოკა-კოლა. მიუხედავად მრავალ- 

რიცხოვანი საბახრო მიმოხილვის პუბლიკაციისა და ენერგიული რეკლა- 

მისა, კოკა-კოლას მრავალმა მოყვარულმა ჩათვალა, რომ ახალი პრო- 

დუქტი წინამორბედზე ცუდია, და ორგანიზაციული პროტესტით გამო- 

დიოდა მის წინააღმდეგ მანამ, სანამ ფირმამ კვლავ არ განაახლა ბა- 
ზარზხე თავდაპირველი „კლასიკური“ კოკა-კოლას მიწოდება. 

თავისუფლების (არჩევანის) საბაზრო შეზღუდვები. სა- 
წარმოთა თვალსაზრისით ისინი, როგორც ვხედავთ, სრულიად არ არიან 
„თავისუფალნი“ აწარმოონ ის, რაც მათ სურთ. სამომხმარებლო გადაწ- 
ყვეტილებანი მოთხოვნის “შესახებ, რომლებიც განაპირობებენ ერთი სა- 
ხის პროდუქტების მომგებიანობას და სხვების ზარალს, ზღუდავენ ფირ- 
მების თავისუფალ არჩევანს, თუ რომელი პროდუქტი უნდა აწარმოონ: 
საწარმოებმა პროდუქტის წარმოების თავიანთი არჩევანი უნდა შეათან- 
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ხმონ მომხმარებლის არჩევანთან, ან უნდა დაისაჯონ ზარალისა და 
თვით გაკოტრების სახითაც კი. 

უმეტესწილად ეს სამართლიანია რესურსების მიმწოდებელთა მიმარ- 

თაც. მოთხოვნა რესურსებზე-წარმოებული მოთხოვნაა ანუ იმ საქო- 
ნელთა და მომხმარებელთა მოთხოვნიდან ნაწარმოებია, რომელთა წარ- 
მოებას ხელს უწყობენ ეს რესურსები. მოთხოვნა ავტომშენებელ მუშებ- 

ზე არსებობს მხოლოდ იმიტომ, რომ არსებობს მოთხოვნა ავტომობილებ- 

ზე, უფრო ზოგადად, ცხადია, რომ თავიანთი ადამიანისეული და მატე- 

რიალური რესურსების გაყიდვისაგან მიღებულ შემოსავალთა მაქსიმი- 

ზაციისაკენ სწრაფვა რესურსების მიმწოდებელს აიძულებს მისდიოს სა- 

ბაზრო სისტემის მოთხოვნებს და თავისი არჩევანი გააკეთოს სამომხმა- 

რებლო მოთხოვნის გათვალისწინებით. რამდენადაც მხოლოდ იმ ფირ- 

მებს შეუძლიათ მომგებიანი მუშაობა, რომელთა მიერ წარმოებული 

საქონელიც სარგებლობს მომხმარებელთა მოთხოვნით, იმდენად, სწო- 

რედ ეს ფირმები წარადგენენ მოთხოვნას რესურსებზე. რესურსების მიმ- 

წოდებლები სრულიადაც არ არიან „თავისუფალნი“ თავიანთი რესურ- 

სები მიმართონ ისეთი საქონლის წარმოებაზე, რომლებიც ვერ უზხზრუნ- 

ველყოფენ მომხმარებლებს. მიზეზი? საქმე ისაა, რომ არ შეიძლება 

არსებობდნენ ისეთი ფირმები, რომლებიც ზუსტად ასეთ საქონელს აწარ- 

მოებდნენ, რადგანაც სამომხმარებლო მოთხოვნა არც თუ ისე მაღალია, 

რომ მათი წარმოება მომგებიანი გახადონ. მოკლედ, მომხმარებლები 

თავიანთ უპირატესობას ბაზარზე გამოტანილ საქონელზე მოთხოვნის 

ფორმით ავლენენ, ხოლო მწარმოებლები და რესურსების მიმწოდებლები 

ამ მოთხოვნაზე შესაბამისად რეაგირებენ, საკუთარი ინტერესების უზ- 

რუნველსაყოფად. საბაზრო სისტემა მომხმარებელთა სურვილს გადას- 

ცემს საწარმოებსა და რესურსების მიმწოდებლებს და მათგან სათანადო 

პასუხს ღებულობს. 

წარმოების ორბანიჯაცია 

როგორ უნდა იყოს ორგანიზებული წარმოება საბაზრო ეკონომიკის 

პირობებში? ეს ფუნდამენტური საკითხი მოიცავს სამ ქვეკითხვას: 

1. როგორ უნდა განაწილდეს რესურსები ცალკეულ დარგებს შორის? 

2. სახელდობრ რომელმა ფირმებმა უნდა განახორციელონ წარმოება 

თითოეულ დარგში? 
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3. რესურსების როგორი კომბინაციები, როგორი ტექნოლოგია უნდა 

გამოიყენოს თითოულმა ფირმამ? 
წარმოება და მოგება. წინა განყოფილებაში უკვე გაეცა პასუხი 

პირველ ქვეკითხვას. საბახრო სისტემა რესურსებს იმ დარგებში მიმარ- 

თავს, რომელთა პროდუქტებზეც მომხმარებლები საკმაოდ მაღალ მოთ- 

ხოვნას წარადგენენ, ამ პროდუქტების წარმოების მომგებიანობისათვის. 

იმავდროულად საბაზრო სისტემა არამომგებიან დარგებს იშვიათ რე- 

სურსებს ართმევს. ყველა «ფირმას რომ გააჩნდეს აყვავებულ დარგებში 

შესვლისა და ჩამორჩენილი დარგებიდან გამოსვლის დროთ, მაშინ თითო- 

ეული დარგის პროდუქციის მოცულობა იმდენად გაიზრდებოდა, რომ 

მხოლოდ ნორმალურ მოგებას თუ უზრუნველყოფდა. თუ პროდუქციის 

საერთო მოცულობა ასეთ პირობებში 1500 ერთეულია, ხოლო პროდუქ- 
ციის ყველაზე უფრო მომგებიანი მოცულობა “შეადგენს 15 ერთეულს, 

როგორც ზემოთ მოტანილ მაგალითშია, დარგი 100 კონკურენტი ფირ- 

მისაგან შედგება. 

მეორე და მესამე ქვეკითხვა მჭიდროდ არის დაკავშირებული ურთი- 
ერთთან. კონკრეტულ საბაზრო ეკონომიკაში წარმოებას ახორციელებენ 

მხოლოდ ის ფირმები, რომელთაც სურვილი აქვთ და უნარიც შესწევთ 

გამოიყენონ წარმოების ეკონომიკურად ყველაზე უფრო ეფექტიანი ტექ- 

ნოლოგია. მაინც რითი ხასიათდება ყველაზე უფრო ეფექტიანი ტრექნო- 

ლოგია? ეკონომიკური ეფექტიანობა დამოკიდებულია: 
1. არსებულ ტექნოლოგიაზე, ე.ი. წარმოების რესურსების ან ფაქტო- 

რების ალტერნატიულ კომბინაციაზე, რომელიც უზრუნველყოფს სასურ- 

ველი პროდუქციის გამოშვებას; 

2. ფასებზე, რომლებითაც შესაძლებელია აუცილებელი რესურსების 

შეძენა: : 

წარმოების უმცირესი დანახარჯები. რესურსების კომბინა- 
ცია, რომელიც ყველაზე “უფრო ეფექტიანია, არა მარტო არსებული 

ტექნოლოგიით განპირობებულ პროდუქციის ფიზხიკურ თუ ინჟინრულ 

მახასიათებლებზეა დამოკიდებული, არამედ აგრეთვე საჭირო რესურსე- 

ბის შეფარდებით ღირებულებაზეც, რომელიც მათი საბახრო ფასებით 

გაიზომება. “შესაბამისად, ტექნოლოგია, რომელიც ფიზიკური რესურსის 

გამოყენებას მოითხოვს, შეიძლება ეკონომიკურად სრულიად არაეფექ- 
ტური გამოდგეს, თუკი საჭირო რესურსებზე ძალზედ მაღალი საბახრო 

ფასები არსებობენ. სხვა სიტყვებით, ეკონომიკური ეფექტიანობა ნიშნავს, 

პროდუქციის მთცემული მოცულობის მიღებას იშვიათი რესურსების უმ- 

ცირესი დანახარჯებით, ამასთან როგორც პროდუქცია, ისე გამოყენებუ- 

ლი რესურსებიც გაიზომებიან ღირებულებითი მაჩვენებლებით, ანუ დო- 
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ლარებსა და ცენტებში. მოკლედ, რესურსების ის კომბინაცია წარმოად- 

გენს ყველაზე ეფექტურს, რომელიც უზრუნველყოფს, დაგუშვათ, 15 
დოლარის ღირებულების X პროდუქტის წარმოებას უმცირესი ფულადი 
დანახარჯებით. 

ამ დებულების ილუსტრირებაში დაგვეხმარება ცხრილი 5-1. დავუშ- 

ვათ, რომ არსებობს სამი განსხვავებული ტექნოლოგია, რომლებიც იძ- 

ლევიან 15 დოლარის ღირებულების X პროდუქტის სასურველი რაოდე- 
ნობით წარმოების საშუალებას, წარმოების ტექნოლოგიის თითოეული 

ვარიანტისათვის საჭირო რესურსების რაოდენობა და მაოი ფასები ნაჩ- 

ვენებია 5-1 ცხრილში. სხვადასხვა რესურსების რაოდენობა გამრავლე- 

ბული მათ ფასებზე, სამიდან თითოეული ტექნოლოგიისათვის, გვაძლევს 

15 დოლარის ღირებულების X პროდუქტის წარმოების ხარჯებს თითო- 

ეული ტექნოლოგიის პირობებში. სამი ტექნოლოგიიდან M2 ტექნოლო- 

გია ეკონომიკურად ყველაზე უფრო ეფექტიანია იმ უბრალო მიხეხიი), 

რომ იგი უხრუნველყოფს X პროდუქტის წარმოების ყველაზე იაფ ხერხს 

15 დოლარის ღირებულებით. M2 ტექნოლოგია საზოგადოებას საშუ- 

ალებას აძლევს მიიღოს 15 დოლარად ღირებული პროდუქცია, მისთვის 

ცხრილი 5-I. 15 დოლარის ღირებულების X პროდუქტის წარმო- 
ების ტექნოლოგიები (ჰიპოთეზური მონაცემები) 

  

  

  

  

  

  

            

რესურსის 
, რ. წ ს | ტექნოლო- | ტექნოლო- | ტექნოლო- 2 ; ე სთეული 

რესურსი ფასი გია გია გია 

(დოლ.) '»! IM ' 

“შრომა 2 4 2 

მიზა 1 1 3 4 

კაპიტალი 1 1 ! 2 

მეწარმეობის 3 1 1 1 
უნარი 

15 დოლარის ღი- 

რებულების X 

პროდუქტის წარ- 15 დოლ. | 13 დოლ. | 15 დოლ. 

დანახარჯების 
საერთო ჯამი 
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რესურსების უფრო ნაკლები რაოდენობის-მოცემულ შემთხვევაში 13 

დოლარის გამოყენებით-ვიდრე სხვა ორი ტექნოლოგიის შემთხვევაში. 

მაგრამ იმის რა გარანტია არსებობს, რომ გამოყენებული იქნება 

სწორედ M2 ტექნოლოგია? პასუხი ისაა, რომ ფირმებს ყველაზე უფრო 
ეფექტური ტექნოლოგიის გამოყენება იმდენად სურთ, რამდენადაც ის 

უზრუნველყოფს მათთვის ყველაზე უფრო მეტ მოგებას. 

საჭიროა ხაზი გავუსვათ, რომ ნებისმიერი ამ სამი ტექნოლოგიის, 
რესურსის ან ფასების შეცელას შეუძლია აიძულოს ფირმები “უარი 

თქვან გამოყენებულ ტექნოლოგიაზე, და შეცვალოს ისინი სხვებით. 
მაგალითად, თუკი შრომის ერთი ერთეულის ფასი დაიწევს 50 ცენტით, 

MI ტექნოლოგიას უპირატესობა მიეცემა M2 ტექნოლოგიასთან შედა- 
რებით. სხვანაირად რომ ვთქვათ, საწარმოები ჩათვლიან, რომ მათ შე- 

უძლიათ წარმოების ხარჯების “შემცირება, იმ ტექნოლოგიაზე გადას- 

ვლით, რომელიც იყენებს იმ რესურსების დიდ რაოდენობას, რომელთა 

ფასებიც შემცირდა. მკითხველს ასევე შეუძლია დაამტკიცოს, რომ სრუუ- 

ლიად ახალი ტექნოლოგია, რომელიც გამოიყენებს ერთ ერთეულ შრო- 

მას, ოთხ ერთეულ მიწას, ერთ ერთეულ კაპიტალსა და მეწარმეობის 

უნარს, სამივე ტექნოლოგიაზე უფრო ხელსაყრელი გახდება, რომლებიც 

ჩამოთვლილია 5-1 ცხრილში, იმ პირობით, რომ იქ აღნიშნული ფასები 

უცვლელი დარჩება. 

პროდუქციის საერთო მოცულობის 

განაწილება 

პროდუქციის საერთო მოცულობის განაწილების პრობლემის გადაწ- 

ყვეტაში საბაზრო სისტემა ორგვარ როლს ასრულებს. საერთოდ რომ 

ვთქვათ, ნებისმიერი მოცემული პროდუქტი განაწილდება მომხმარებ- 

ლებს შორის მათზე არსებული საბაზრო ფასების გადახდის უნარისა და 

სურვილის საფუძველზე. თუ X პროდუქტის ერთეულის ფასი 1 დოლა- 

რია, ის მყიდველები, რომლებსაც შეუძლიათ და სურთ გადაიხადონ ეს 

ფასი, შეიძენენ ამ პროდუქტის ერთეულს, ხოლო ისინი, ვისაც არ შე- 
უძლია და არ სურთ ამ ფასის გადახდა პროდუქტს არ იყიდიან. როგორც 

L. წარმოების ორგანიზაციის შესახებ საკითხში არის გეოგრაფიული ასპექტიც, ანუ 
წარმოების ადგილმდებარეობის ასპექტი, მაგრამ აქ ჩვენ მასზე ყურადლებას არ 
გაეამასვილებთ. საკითხი- „სად ვაწარმოოთ“ დაწვრილებით განხილული იქნება 36 
თავში. 
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მე-4 თავიდან გვახსოვს, სწორედ ეს არის წონასწორებითი ფასების 

გამაწონასწორებელი ფუნქცია. 
მაინც რა განსაზღვრავს მომხმარებლის უნარს გადაიხადოს წონას- 

წორობითი ფასი X პროდუქტსა და სხვა არსებულ პროდუქტებზხე? მისი 
ფულადი შემოსავლის მოცულობა. თავის მხრივ, ფულადი შემოსავალი 

დამოკიდებულია სხვადასხვა მატერიალურ და ადამიანისეულ რესურსებ- 

ზე, რომელთა მიწოდებაც ბაზარზე ხდება შემოსავლის მიმღებისაგან და 

იმ ფასებით, რომლის მიხედვითაც ეს რესურსები შეიძლება გაიყიდოს 

რესურსების ბაზარზე. ამრიგად, რესურსების ფასები გადამწყვეტ როლს 

თამაშობენ იმ “შემოსავლის მოცულობის ფორმირებაში რომლის გაც- 

ვლაც საზოგადოებრივი პროდუქტის ნაწილზე შეუძლია თითოეულ სა- 

ოჯახო მეურნეობას. მომხმარებლის ფულადი შემოსავლის ფარგლებში 

მისი მზადყოფნა-გადაიხადოს გაწონასწორებული ფასი X პროდუქტხე, 

წყვეტს საკითხს იმის 'მესახებ, მოხვდება თუ არა აღნიში ული პროდუქტი 

ამ მომხმარებლის განკარგულებაში. ხოლო ასეთი მხადყოფნა იყიდოს 

X პროდუქტი დამოკიღებულია იმაზე, მისცემს თუ არა მომხმარებელი 

უპირატესობას X პროდუქტს, როდესაც შეადარებს მას X-ის სხვა შემ- 
ცვლელებს და მათ შეფარდებით ფასებს. მაშასადამე, პროდუქტების 

ფასები, თავის მხრივ, მნიშვნელოვან როლს ასრულებენ მომხმარებელთა 

გასავლების სტრუქტურის ფორმირებაში. 
აუცილებელია ხაზი გაესვას, რომ საბაზრო სისტემას როგორც სა- 

ზოგადოებრივი პროდუქტის განაწილების მექანიხმს, არ ახასიათებს რა- 

იმე ეთიკური პრინციპები. ის საოჯახო მეურნეობები, რომელთაც საშუ- 

ალება ეძლევათ მატერიალური რესურსების დიდი რაოდენობა დააგრო- 

ვონ მემკვიდრეობით, მძიმე შრომისა და მომჭირნეობის, განსაკუთრებუ- 

ლი საქმიანი გამჭრიახობის თუ მოტყუების მეშვეობით, ღებულობს დიდ 

შემოსავალს და ამგვარად ეუფლება საზოგადოებრივი პროდუქტის დიდ 

ნაწილს. სხვები, რომლებიც ბაზარს არაკვალიფიციურ და შედარებით 

არამწარმოებლურ შრომით რესურსებს აწვდიან დაბალი ხელფასის სა- 

ნაცვლოდ, მცირე ფულად შემოსავალს და შესაბამისად, ეროვნული 

შემოსავლის მცირე ნაწილს ღებულობენ. 

ცვლილებებისადმი აღლაპტაცია 

ინდუსტრიული საზოგადოება დინამიურია: იცვლება მომხმარებელთა 

არჩევანი, წარმოების ტექნოლოგია, მიწოდებული რესურსების სტრუქ- 
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ტურა. ეს, ბუნებრივია, გულისხმობს, რომ რესურსების განაწილების ის 

სპეციფიკური სისტემა, რომელიც ეხლა მეტად ეფექტიანია და შეესაბა- 

მება სამომხმარებლო გემოვნების მოცემულ სტრუქტურას, ალტერნატი- 

'ულ ტექნოლოგიათა და რესურსების მიწოდების მოცემულ სტრუქტურას, 

შეიძლება მოძველდეს და არაეფექტიანი გახდეს იმასთან დაკავშირებით, 

რომ დროის მიმდინარეობასთან ერთად იცვლება მომხმარებელთა მჯო- 

ბინებანი, იქმნება წარმოების ახალი ტექნოლოგიები და იცვლება შემო- 

თავაზებული რესურსების შედგენილობა. შეუძლია თ'.უ არა საბახრო 

ეკონომიკას განახორციელოს რესურსების გამოყენების კორექტირება ამ 

გარდაუვალი ცვლილებების შესაბამისად და ამრიგად, მაინც დარჩეს 

ეფექტიანი? 
ფასების მაორიენტირებელი ფუნქცია. დავუშვათ, რომ იც- 

ვლება სამომხმარებლო გემოგნებები. ვთქვათ, საკუთარ ჯანმროელობა- 

ზხე ზრუნვიდან გამომდინარე, მომხმარებელმა გადაწყვიტა “შეამციროს 

სიგარეტის წევა და უფრო მეტად იმგზავროს ველოსიპედით, მაშინ 

როდესაც ახლანდელ დროში ეკონომიკა ვერ უზრუნგელყოფს აუცილე- 

ბელი რაოდენობის ველოსიპედის წარმოებას. შესძლებს კი საბახრო 

სისტემა ამ ცვლილების შესახებ წარმოებისა და რესურსების მიმწოდებ- 

ლებისათვის ინფორმაციის გადაცემას და უკარნახებს კი მათ წარმოების 

სათანადო კორექტირების =უცილებლობას? 
მომხმარებელთა გემოვნებაში მომხდარი ჩვენს მიერ ნაგულისხმევი 

ცვლილებები მწარმოებლებს ეცნობებათ ველოსიპედებზე მოთხოვნის 

გახრდისა და სიგარეტზე მოთხოვნის შემცირების შედეგად. ეს იმას 

ნიშნავს, რომ ველოსიპედებზე ფასები გაიზხზრდება, ხოლო სიგარეტზე კი 

დაეცემა. თუ ვივარაუდებთ, რომ სამომხმარებლო მოთხოვნაში ამ (ცვვლი- 

ლებამდე ორივე დარგი ნორმალურ მოგებას ღებულობდა, მაგრამ ახლა 

ველოსიპედებზე უფრო მაღალ ფასებს ეკონომიკური მოგება მოაქვთ, 

ხოლო სიგარეტზე უფრო დაბალ ფასებს თამბაქოს ინდუსტრიისათვის 

წაგება, პირადი გამორჩენა ახალ კონკურენტებს წააქეზებს ველოსიჰე- 

დის მწარმოებელთა განვითარებად დარგში შესვლაზე, ხოლო ზარალი 

დროთა განმავლობაში აიძულებს ფირმებს დასტოვონ კრიზისულ მდგო- 

მარეობაში ჩავარდნილი თამბაქოს წარმოება. 
მაგრამ, როგორც “უკვე ვიცით, ეს კორექტირებები თვითშემზლუდავ 

ხასიათს ატარებს ორივე დარგისათვის. გელოსიპედების წარმოების გა- 

ფართოება გაგრძელდება მხოლოდ იმ მომენტამდე, როცა ველოსიპედის 

საბაზრო მოთხოვნის ზრდა არ მიგვიყვანს საპირისპირო პროცესამდე, 

მათზე ფასების ისეთ დონემდე შემცირებამდე, რომლის დროსაც ნორმა- 

ლური მოგება ისევ წესად იქცევა. ამნაირადვე, სიგარეტის წარმოების 
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შემცირება გაგრძელდება მანამ, სანამ მაოზე დაცემული მოთხოვნა ისევ 
არ აიწევს იმ დონეხზე, რომლის დროსაც ფირმებს შეუძლიათ ნორმალე- 

რი მოგების მიღება. ანდა , ყველაზე უკიდურეს შემთხვევაში, ფირმები, 

რომლებიც სიგარეტს აწარმოებენ, შეწყვეტენ არსებობას. გადამწყვეტი 
აქ ისაა, რომ კერძო სექტორში კორექტირების ეს პროცესები მთლიანად 
შეესაბამება მომხმარებელთა გემოვნების ნავარაუდევ (კვლილებებს. სა- 

ზოგადოება (ანუ მომხმარებლები) მოითხოვს მეტ ველოსიპედს და ცოტა 
სიგარეტს და სწორედ მისი ეს მოთხოვნა კმაყოფილდება ველოსიპჰედე- 

ბის წარმოების გაფართოებით და სიგარეტის წარმოების “შემცირებით. 

სწორედ ეს მაკორექტირებელი პროცესები საქმით გვიჩვენებენ მომხმა- 

რებლის სუვერენიტეტის კონცეფციის სისწორეს. 

ჩვენი ანალიზი აგებულია იმ ვარაუდზხზე, რომ რესურსების მიმწოდებ- 

ლისათვის მისაღები იქნება მაკორექტირებელი პროცესები. უკარნახებს 

კი საბაზრო სისტემა რესურსების მიმწოდებლებს ადამიანისეულ და 

მატერიალური რესურსების გადანაწილების აუცილებლობას სიგარეტის 

მწარმოებელი დარგიდან, ვგელოსიპედების მწარმოებელ დარგში, რათა 

ველოსიპედების გამოშვება გაიზარდოს სიგარეტის წარმოების შემცირე- 

ბის ხარჯზე? პასუხი „დიახ“. 
ეკონომიკური მოგება, რომელიც ველოსიპედებზე მოთხოვნის ზრდას- 

თან ერთად წარმოიშობა, ამ დარგს არა მარტო გაფართოების სტიმულს 

აძლევს, არამედ უზრუნველყოფს მას გაფართოებისათვის აუცილებელი 

რესურსების შეძენისათვის საჭირო დამატებითი საშუალებებით. ველო- 

სიპედების მაღალი ფასები საშუალებას აძლევს ამ დარგის ფირმებს 

მაღალი ფასები გადაიხადონ რესურსებში, და ამით მოახდინონ სხვა 

სფეროებიდან მათი მოზიდვა, სადაც მათი გამოყენება არც ისე აუცი- 

ლებელია. ინფორმაცია იმის შესახებ, რომ ველოსიპედების წარმოება 

მზად არის უფრო მეტი რესურსების გამოყენებისათვის, რესურსების 

ბახარზე მათზე მოთხოვნის გადიდების ფორმით აღწევს. პრაქტიკულად 

საპირისპირო პროცესი წარმოიშობა სიგარეტის წარმოებაში, რომელიც 

დაცემას განიცდის. ზარალი, რომელსაც მოსდევს სამომხმარებლო მოთ- 

ხოვნის შემცირება, იმთავითვე გამოიწვევს ამ დარგის მოთხოვნის და- 

ცემას რესურსებზე. სამუშაო ძალას და სხვა რესურსებს, რომლებიც 

სიგარეტის წარმოებიდან განოავისუფლდებიან, შეუძლიათ თავისი გამო- 

ყენება ჰპოვონ ველოსიპედის მხარდ წარმოებაში. ამასთან, ველოსიპე- 

დების წარმოებისათვის საჭირო რესურსებზე მოთხოვნის ზრდა ნიშნავს 

მაღალ ფასს ამ დარგისათვის საჭირო რესურსებზე იმასთან შედარებით, 
რაც არსებობს თამბაქოს წარმოების რესურსებზე, სადაც რესურსებზე 
მოთხოვნის შემცირებამ გამოიწვია მათზე ფასების შემცირება. რესურ- 
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სების ფასებში აღმოცენებული სხვაობა რესურსების მფლობელს სტი- 

მულს აძლევს საკუთარი სარგებლის გაზრდისათვის თავისი რესურსე- 

ბის, სიგარეტის წარმოებიდან ველოსიპედების წარმოებაში გადანაწილე- 

ბის გზით. ეს კი, ცხადია, სწორედ ის გადანაწილებაა, რომელიც აუცი- 

ლებელია, რათა განხორციელდეს ველოსიპედების წარმოების გაფართო- 

ება და სიგარეტის წარმოების შემცირება. 

საბაზრო სისტემის უნარს, ინფორმაცია მიაწოდოს ცვლილებების შე- 

სახებ ისეთ საბაზისო სფეროში, როგორიცაა მომხმარებლის გემოვნება 

და გამოიწვიოს საპასუხო რეაქცია საწარმოებისა და რესურსების მომ- 

ხმარებლების მხრივ, «-ვასის წარმმართველ ანუ მაორიენტირებელ 

ფუნქციას უწოდებენ. ზემოქმედებენ რა პროდუქტების ფასებსა და მო- 
გებაზე, ცვლილებები სამომხმარებლო გემოვნებაში, ერთი დარგის გა- 

ფართოებასა და მეორე დარგის შეკვეცას კარნახობენ, ეს კორექტირე- 

ბები რეალიზდებიან რესურსების ბაზრის მეშვეობით, რამდენადაც გა- 

ფართოებადი დარგები დიდ მოთხოვნას აყენებენ რესურსებზე, ხოლო 

შეკვეცადი დარგები ამცირებენ მათზე მოთხოვნას. ამის შედეგად რე- 

სურსების ფასების ცვლილებები გამოიწვევენ რესურსების ორიენტაციის 

შეცვლას დაქვეითებადი დარგებიდან გაფართოებადში. საბაზრო სისტე- 

მის არსებობის პირობებში რომელიმე ადმინისტრაციულ უწყებას, ალ- 

ბათ, სამთავრობო საგეგმო ორგანოსაც, მოუწევდა თავის თავზე აეღო 

მეურნეობრივი ინსტიტუტებისა და რესურსების, წარმოების კონკრეტულ 

სახეობებზე მიმართვის ამოცანა. 

ისეთივე ანალიზი, რომელიც ჩვენ სულ ახლახან ჩავატარეთ, გვიჩ- 

ვენებს, რომ საბაზრო სისტემა შესაბამისად ეგუება ანალოგიურ ფუნდა- 

მენტურ ცვლილებებს, მაგალითად ტექნოლოგიაში და სხვადასხვა რე- 

სურსების მიწოდების სტრუქტურაშიც. 
მნიშვნელოვანი პოსტსკრიპტუმი: ჩვენი ანალიზი იმის “შესახებ, თუ 

საბაზრო სისტემა როგორ მიმართავს რესურსების გამოყენებას ნაკლე- 

ბად მნიშვნელოვანი სფეროებიდან მეტად მნიშვნელოვანში, განმარტავს 

თუ ეკონომისტების უმრავლესობა რატომ გამოდის პროდუქტებსა და 

რესურსებზე საკანონმდებლო აქციების მეშვეობით ფასების გაყინვის 

წინააღმდეგ. თუმცა ფასების გაყინვა ინფლაციის ალაგმვის მეტად მიმ- 

ზიდველ საშუალებას წარმოადგენს, რომელსაც მთავრობა დროდადრო 
იყენებდა ჩვენს ეკონომიკაში, ფასების ასეთი გაყინვა ძირს უთხრის 
ფასების წარმმართველ ფუნქციას და ევენტუალურად წინ ეღობება 

ეფექტური განაწილების განხორციელებას. (იხ.თავი 19). 
პრობრესის ინიციირება. ერთია უკვე მიმდინარე ცვლილებები- 

სადმი შეგუება და სულ სხვაა ცვლილებების, განსაკუთრებით სასურ- 
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ველის-ინიციირება ეთავსება კი საბაზრო სისტემა ტექნოლოგიის 
სრულყოფას და კაპიტალის დაგროვებას, ანუ ურთიერთდაკავშირებულ 

ცვლილებებს, რომლებიც იწვევენ შრომის მწარმოებლურობის ზრდას 

და საზოგადოების მატერიალური კეთილდღეობის მაღალ დონეს? ამ 
კითხვაზე პასუხის გაცემა არც ისე ადვილია. პასუხს ჩვენ აქ მხოლოდ 
მოკლედ ჩამოვაყალიბებთ და არ შევჩერდებით წვრილმანებზე, რომლე- 

ბიც მთელ რიგ შენიშვნებსა და მოდიფიკაციებს გულისხმობს (იხ.თავი 

28). 
ტექნიკური პრობრესი. კონკრეტული საბაზრო სისტემა, ცხადია, 

მოიცავს ტექნიკური პროგრესის სტიმულებს. ტექნოლოგიის პიონერული 
გამოყენება, რომელიც ამცირებს წარმოების ხარჯებს, უზრუნველყოფს 

ინოვაციურ ფირმას კონკურენტის წინაშე დროებითი “უპირატესობით. 

წარმოების ხარჯების შემცირება პიონერული ფირმისათვის ეკონომიკუ- 

რი მოგების მიღებას ნიშნავს. გადასცემს რა ხარჯების “შემცირებით 

მიღებული ეკონომიის ნაწილს მომხმარებელს პროდუქციის ფასის შემ- 

ცირების ფორმით, ინოვაციურ ფირმას შეუძლია მიაღწიოს გასაღების 

მნიშვნელოვან ზრდას და კონკურენტული ფირმების ხარჯზე მაღალი 

ეკონომიკური მოგების მიღებას. უფრო მეტიც, კონკურენტული საბაზრო 

სისტემა გარკვეული აზრით ქმნის ხელისშემწყობ პირობებს ახალი ტექ- 
ნოლოგიის სწრაფი გავრცელებისათვის. კონკურენტებმა უნდა მისდიონ 

ყველაზე პროგრესული ფირმის მაგალითს, წინააღმდეგ შემთხვევაში 

ისინი დაუყონებლივ იზარალებენ, ხოლო პერსპექტივაში კი გაკოტრდე- 

ბიან. 

საჭიროა აღინიშნოს, რომ პროდუქტის ფასის შემცირება, რომელსაც 
ტექნიკური პროგრესი იწვევს, განაპირობებს საინოვაციო დარგის გა- 

ფართოებას. ასეთი გაფართოება შეიძლება მოჰყვეს არსებული ფირმების 

წარმოების მოცულობის ზრდას ან ტექნიკური პროგრესის მიერ თავდა- 

პირველად შექმნილი ეკონომიკური მოგების მიღების პერსპექტივას და- · 
ხარბებული ახალი ფირმების დარგში შესვლას. დარგის ასეთი გაფარ- 

თოება, ანუ ტექნიკურად ნაკლებად პროგრესულიდან რესურსების უფ- 

რო მეტად პროგრესულ წარმოებაში გადართვა,სრულიად კანონზომიერი 

პროცესია. იშვიათი რესურსების გამოყენების ეფექტიანობის მუდმივი 

ზრდა მოითხოვს რესურსების ასეთივე გადანაწილებას იმ დარგებიდან, 

სადაც წარმოების ტექნოლოგია ნაკლებად ეფექტიანია, ისეთ დარგში, 

სადაც იგი შედარებით მაღალეფექტიანია. 
კაპიტალის დაგროვება. მაგრამ ტექნიკური პროგრესი, როგორც 

წესი, იწვევს წარმოების საშუალებათა რაოდენობის ზრდას. შესძლებს 

კი საბაზრო სისტემა უზრუნველყოს ეკონომიკა წარმოების იმ საშუალე- 
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ბებით, რომელზედაც დაფუძნებულია ტექნიკური პროგრესი? უფრო კონ- 
კრეტულად, შესძლებს კი მეწარმე, რომელიც გამოდის როგორც ინოვა- 

ტორი, საბაზრო სისტემის მეშვეობით თავის განკარგულებაში მიიღოს 

რესურსები, რომლებიც აუცილებელია მანქანა-მოწყობილობის წარმო- 

ებისათვის, რომელზედაც დამოკიდებულია ტექნიკური პროგრესი? 

ცხადია, რომ მეწარმეს შეუძლია მათი მილება. თუ საზოგადოება 

„ხმას აძლევს დოლარებით“ წარმოების საშუალებებს, პროდუქტებისა 

და რესურსების ბაზრები რეაგირებას მოახდენენ ასეთ „ხმის მიცემაზე“ 

წარმოების საშუალებათა წარმოებით. სხვა სიტყვებით, საბაზრო სისტე- 

მა „დოლარებით ხმის მიცემის“ შედეგებს ღებულობს როგორც მომხმა- 
რებლების, ისე წარმოების საშუალებების სასარგებლოდ. მაგრამ კონ- 

კრეტულად ვინ ითვალისწინებს „ხმებს“ წარმოების საშუალებების სა- 

სარგებლოდ? უპირველეს ყოვლისა, მეწარმე, რომელიც “შემოსავალს 

მოგების სახით ღებულობს. შეიძლება ამ შემოსავლის ნაწილს წარმო- 

ების საშუალებათა დაგროვებისათვის გამოყოფის მიდრეკილება გააჩ- 

ნდეს. ასე მოქცევით მათ შეუძლიათ მომავალში დიდი შემოსავალი 

მიიღონ მოგების სახით, თუკი ინოვაცია იღბლიანი აღმოჩნდება. უფრო 

მეტიც, მეწარმეები იხდიან რა სარგებელს, შეუძლიათ ისესხონ საოჯახო 

მეურნეობათა შემოსავლის ნაწილი და გამოიყენონ ისინი „დოლარული 

ხმების“ მობილიზაციისათვის, წარმოების საშუალებათა სულ უფრო მე- 

ტი რაოდენობით წარმოებისათვის. 

კონკურენცია და კონტროლი: 
„უჩინარი ხელი“ 

თუმცა წმინდა კაპიტალიზმის ორგანიზაციულ მექანიზმს საბაზრო 

სისტემა წარმოადგენს, აუცილებელია ვაღიაროთ კონკურენციის, რო- 

გორც კონტროლის მექანიხზმის მნიშვნელოვანი როლი ასეთ ეკონომიკა- 

ში. მოთხოვნისა და მიწოდების საბაზრო მექანიზმი ამცნობს საწარმოებს 

მომხმარებლის (საზოგადოების) სურვილებს, ხოლო მათი მეშვეობით კი 

რესურსების მიმწოდებლებსაც. მაგრამ სწორედ კონკურენცია აიძულებს 

საწარმოებს და რესურსების მიმწოდებლებს ჯეროვნად დააკმაყოფილონ 

ეს სურვილები. მოვახდინოთ ნათქვამის ილუსტრაცია. ჩვენ ვნახეთ, რომ 

რომელიმე პროდუქტზე სამომხმარებლო . მოთხოვნის გაზრდა ამაღლებს 
ამ საქონლის ფასს მისი წარმოების დანახარჯებს ზევით, რომელიც 
მოიცავს ხელფასს, რენტას, სარგებელსა და ნორმალურ მოგებას. ამის 
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შედეგად აღმოცენებული ეკონომიკური მოგება მწარმოებელთათვის არ- 
სებითად წარმოადგენს იმის მანიშნებელს, რომ საზოგადოება მოითხოვს 

სულ უფრო მეტი რაოდენობის ამ პროდუქტს. სწორედ კონკურენცია-გან- 
საკუთრებით კი მოცემულ დარგში ახალი ფირმების შესვლის “უნარი- 
იმავდროულად იწვევს წარმოების გაფართოებასა და პროდუქტზე ფასე- 
ბის შემცირებას წარმოების ხარჯების დონემდე. მაგრამ თუკი დარგში 
არ არსებობს კონკურენცია და მასში ბატონობს, დაუშვათ, ერთი გიგან- 
ტური ფირმა (მონოპოლისტი), რომელსაც შეუძლია წინააღმდეგობის 
გაწევა დარგში პოტენციური კონკურენტების ჩაბმისათვის, ასეთ ფირმას 

შეუძლია ხელი შეუშალოს დარგის გაფართოებას და გააგრძელოს ეკო- 

ნომიკური მოგების მიღება. 

ამასთან, კონკურენცია არ ზღუდავს თავის როლს საზოგადოების 

მოთხოვნილებებზე ჯეროვანი რეაქციის გარანტირებაზე. სწორედ კონ- 

კურენცია აიძულებს ფირმებს გადავიდნენ წარმოების ყველაზე უფრო 

ეფექტურ ტექნოლოგიაზე. კონკურენტულ ბაზარზე ზოგიერთი ფირმის 

უუნარობა გამოიყენოს წარმოების ყველაზე ეკონომიური ტექნოლოგია, 

საბოლოო ანგარიშით, ნიშნავს მათ ჩამოცილებას სხვა კონკურენტული 

ფირმების მიერ, რომლებიც იყენებენ წარმოების უფრო ეფექტურ მეთო- 

დებს, მაგალითად, როგორც უკვე დავინახეთ, კონკურენცია უზრუნველ. 

ყოფს ტექნიკური პროგრესის ხელისშემწყობ მდგომარეობას. 

კონკურენტული საბახრო სისტემის ფუნქციონირებისა და მაკორექ- 

ტირებელი ოპერაციის მეტად ყურადსაღებ ასპექტს წარმოადგენს ის, 

რომ იგი ქმნის უჩვეულო და მნიშვნელოვან იგივეობას-კერძო და საზო- 

გადოებრივი ინტერესების · სახით. ფირმები და რესურსების მიმწოდებ- 

ლები, რომლებიც აღწევენ საკუთარი სარგებლობის გადიდებას და მოქ- 

მედებენ მწვავე კონკურენტული საბაზრო სისტემის პირობებში, იმავ- 

დროულად, თითქოსდა ,,უჩინარი ხელით“! წარიმართებიან-ხელს უწყო- 
ბენ სახელმწიფოებრივი, ანუ საზოგადოებრივი ინტერესების უხზრუნველ- 

ყოფას. · ჩვენ დავინახეთ, მაგალითად, რომ, არსებული კონკურენტული 

კონიუნქტურის პირობებში ფირმები'იყენებენ რესურსების ყველაზე ეკო- 

ნომიურ კომბინაციას მოცემული მოცულობის პროდუქციის საწარმოებ- 

ლად, რამდენადაც ეს მათ კერძო გამორჩენას უპასუხებს, სხვანაირად 

მოქცევა, მათ მიერ მოგებაზე უარის თქმის, ანდა სულაც დროთა მან- 

ძილზე გაკოტრების მომასწაგვლებელი იქნებოდა, მაგრამ, ამასთანავე, 

ცხადია, რომ საზოგადოების ინტერესებს შეესაბამება იშვიათი რესურ- 

  

1. #ძვი: 5XI(ხ, #ხი VVთიI(ხ ი/ M8M00თ3. M6იVVიIXV: Mიძილი LIხილ/, VIC, 

(თავდაპირველად გამოცემული იყო 1976 6.) გვ. 423. 
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სების გამოყენება უმცირესი დანახარჯებით, ე.ი. ყველაზე უფრო ეფექ- 

ტიანი მეთოდებით. სხვანაირად მოქცევა ნიშნავს პროდუქციის მოცემუ- 
ლი მოცულობის დიდი დანახარჯებით წარმოებას, ანუ იმ ალტერნატი- 

ული საქონლის მსხვერპლად შეწირვას, რომელიც აუცილებლად სჭირ- 

დება საზოგადოებას. უფრო მეტიც, როგორც ველოსიპედების წარმოების 

გადიდებისა და სიგარეტების წარმოების შემცირების მაგალითი გვიჩვე- 

ნებს, სწორედ პირადი გამორჩენა, წაქეზებული და მიმართული კონკუ- 

რენტული საბაზრო სისტემის მიერ, ასტიმულებს საზოგადოების მოთ- 

ხოვნილებებში აღიარებულ ცვლილებებზე ჯეროვან რეაგირებას. საწარ- 

მოები, რომლებიც ცდილობენ სულ უფრო მეტი მოგების მიღებას, ერთი 

მხრივ, და რესურსების მიმწოდებლები, რომლებიც მათზე დიდ ფულად 

ანაზღაურებას ღებულობენ, მეორე მხრივ, შეთანხმდებიან იმ ცვლილე- 

ბის განსახორციელებლად, რომელსაც მოცემულ მომენტში მოითხოვს 

საზოგადოება. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, კონკურენციის ძალა კონ- 

ტროლს უწევს ანუ წარმართავს პირადი გამორჩენის მოტივს ისეთნა- 

ირად, რომ იგი ავტომატურად და უნებლიედ შესძლებს საზოგადოების 

ინტერესების საუკეთესოდ უზრუნველყოფას. „უჩინარი ხელის“ კონცეფ- 

ცია ისაა, რომ ფირმების მიერ მოგების მაქსიმიზებას საზოგადოებრივი 

პროდუქტის ასეთივე მაქსიმიზება მოსდევს. 

საბაზრო სისტემის როლის 

შეფასება 

წარმოადგენს თუ არა საბაზრო სისტემა დასმულ ფუნდამენტურ კით- 
ხვებზე საუკეთესო პასუხის გაცემის საშუალებას? ესეც რთული კით- 

ხვაა; ნებისმიერი სრული პასუხი მათზე აუცილებლად გამოდის ფაქტე- 

ბის ჩარჩოებიდან და გადადის მნიშვნელოვანი მსჯელობების სამყაროში. 

მაგრამ, აქედან გამომდინარეობს, რომ ასეთ კითხვაზე მეცნიერული პა- 
სუხი არ არსებობს. თვით ფაქტი იმის შესახებ, რომ არსებობს იშვიათი 

რესურსების განაწილების უამრავი ალტერნატიული ხერხი, ე.ი. მრავა- 

ლი ეკონომიკური სისტემა (ცხრილი 2-3) წარმოადგენს იმის ნათელ 
დასტურს, რომ არსებობს განსხვავებები საბაზრო სისტემის ეფექტიანო- 

ბის შეფასებაში. 
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არგბუმენტები საბაჭრო სისტემის 

სასარბებლოდ 

საბაზრო სისტემის ღირსება დასტურდება მისი ფუნქციონირების ჩვე- 

ნეულ ანალიზში. ორი მათგანი განსაკუთრებულ ყურადღებას იმსახუ- 
რებს. 

რესურსების განაწილების ეფექტიანობა. ძირითადი ეკონო- 
მიკური არგუმენტი საბახრო სისტემის სასარგებლოდ ისაა, რომ იგი 
ხელს უწყობს რესურსების ეფექტიან განაწილებას. ამ თეზისის თანახ- 

მად კონკურენტული საბაზრო სისტემა რესურსებს ახმარს იმ საქონლისა 

და მომსახურების წარმოებას, რომლებიც საზოგადოებას ყველაზე მე- 

ტად სჭირდება. იგი კარნახობს რესურსების კომბინირების სულ უფრო 

ეფექტიანი მეთოდების გამოყენებას და ხელს უწყობს წარმოების ახალი, 
უფრო ეფექტიანი ტექნოლოგიების შემუშავებასა და დანერგვას. მოკ- 

ლედ რომ ვთქვათ, საბახრო სისტემის დამცველები ამტკიცებენ, რომ 

„უჩინარი ხელი“ ამგვარად, ისეთნაირად მართავს პირად გამორჩენას, 

რომ იგი არსებული რესურსების ხარჯზე უზრუნველყოფს საზოგადო- 

ებას სულ უფრო მეტი რაოდენობის აუცილებელი საქონლით. ეს, მაშა- 

სადამე, გულისხმობს მაქსიმალურ ეკონომიკურ ეფექტიანობას. სწორედ 

განაწილების ეფექტიანობის ეს პრეზუმფცია აიძულებს ეკონომისტთა 

უმრავლესობას დაეჭვდეს თავისუფალი ბაზრების ფუნქციონირებაში სა- 

ხელმწიფო ჩარევის, ანდა მათი ოპერაციების სამთავრობო რეგულირე- 

ბის აუცილებლობაში, გარდა იმ შემთხვევებისა, როცა ასეთი ჩარევა 

იძულებითია. 

თავისუფლება. საბაზრო სისტემის სასარგებლოდ მნიშვნელოვან 

არაეკონომიკურ არგუმენტს წარმოადგენს ის მდგომარეობა, რომ იგი 

ეყრდნობა პირადი თავისუფლების როლს. საზოგადოების ორგანიზების 

ერთ-ერთი ფუნდამენტური პრობლემაა უამრავი ინდივიდისა და საწარ- 

მოს ეკონომიკური საქმიანობის კოორდინირება. მე-2 თავიდან ჩვენ გვახ- 

სოვს, რომ არსებობს ასეთი განხორციელების ორი ხერხი: პირველი-ეს 

არის ცენტრალიზებული მართვა და იძულებით ღონიძიებათა გამოყენე- 

ბა; მეორე-ნებაყოფლობითი თანამშრომლობა საბაზრო სისტემის მეშვე- 

ობით. მხოლოდ საბაზრო სისტემას შეუძლია ეკონომიკური საქმიანობის 
იძულების გარეშე კოორდინირება. საბაზრო სისტემა წარმოადგენს მე- 
წარმეობისა და არჩევანის თავისუფლებას; საკუთრივ ამ საფუძველზე 

აღწევს იგი წარმატებებს. არ ხდება მეწარმებისა და მუშების გადაყვანა 

სამთავრობო დირექტივებით ერთი დარგიდან მეორეში, რათა უზრუნ- 
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ველყოფილ იქნას რომელიმე ყოვლისშემძლე სამთავრობო “უწყების მიერ 

დადგენილი წარმოებრივი დავალების შესრულება. პირიქით, საბახრო 

სისტემის პირობებში მათ შეუძლიათ თავისუფლად მიაღწიონ საკუთარი 

გამორჩენის გადიდებას, რა თქმა “უნდა, იმ ძილდოსა და სასჯელის 
გათვალისწინებით, რომელსაც ისინი თვით სისტემიდან ღებულობენ. 

„სანამ შენარჩუნებულია გაცვლის თავისუფლება, ეკონომიკური საქმიანობის 
საბასრო ორგანისაციის ძირითადი თავისებურება ისაა, რომ იგი არ უშვებს ერთი 
პიროვნების მრავალ სხვის საქმეებში ჩარევას. მოეხმარებელი დაცულია გამყიდვე- 
ლის დაძალებიIაგან, რამდენადაც არიან სხვა გამყიდველებიც, რომელიანაც მას 

შეუძლია იყიდოს მისთვის საჭირო საქოჩელი. გამყიდველი დაცულია მომხეარებ- 
ლის ეხრიდან ძალადობისაგან, რამდენადაც არსებობენ სხვა მომხმარებლებიც, 

რომელთაც მას შეუილია მიჰყიდოს თავისი საქონელი. დაქირავებული მუშა დაცუ- 
ლია დაქქირავებლის მხრიდან ძალადობისაგან, რამდენადაც არიან სხვა მეწარმე- 

ები, რომელთანაც მას შეუძლია იმუშაოს და ა.შ. ხოლო ბაზარი ყველაფერს ამას 

გაუპიროვნებლად ახორციელებს, ხელისუფლების ცენტრალიზებული ორგანოს 
გარეშე“. 

გავაკეთოთ დასკვნა: კონკურენტული საბაზრო სისტემა, როგორც მი- 

სი მომხრეები ამტკიცებენ, ხელს უწყობს რესურსების განაწილების 

ეფექტიანობას და პირად თავისუფლებას. 

საბაზრო სისტემის საწინააღმდებო 
არბუმენტები 

საბაზრო სისტემის საწინააღმდეგო არგუმენტების მოყვანა უფრო 

რთულია. საბაზრო ეკონომიკის კრიტიკოსები თავიანთ პოზიციას ასაბუ- 

თებენ შემდეგი მოსაზრებებით: 

კონკურენციის ბაქრობა: კრიტიკოსები ამტკიცებენ, რომ კაპი- 

ტალისტური იდეოლოგია უშვებს და ასტიმულებს კიდევაც თავისი ძი- 
რითადი საკონტროლო მექანიზმის-კონკურენციის გაქრობას. ისინი ფიქ- 
რობენ, რომ არსებობს კონკურენციის როგორც საკონტროლო მექანიზმის 
შესუსტების, ორი ძირითადი წყარო: 

1. თუმცა საზოგადოებრივი თვალსაზრისით კონკურენცია სასურვე- 

ლია, მაგრამ იგი ყველაზე უფრო ვნებს ინდივიდუალურ მწარმოებელს 
თავისი შეუბრალებელი ქმედებით. თავისუფალი, ინდივიდუალისტური 
გარემოსათვის კაპიტალისტურ სისტემაში თითქოსდა დამახასიათებელია 
ის, რომ მეწარმეები ცდილობენ გაინთავისუფლონ გზა კონკურენციის 

1. MIIხით LIოიძთვი. C8იI(315თ 890ძ Iიიძილთ. Cხსიგლი: ხი LIიIVCI5ICV 0” 
CხIიგყი Mოვვ, 1962. გვ. 1415 
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შემხღუდველი ზემოქმედებისაგან. ფირმების “შერწყმა, კომპანიათა სა- 

იდუმლო შეთანხმებები, შეუბრალებელი კონკურენცია-ყველაფერი ეს 

ხელს უწყობს კონკურენციის შესუსტებას და მარეგულირებელი ზემოქ- 

მედებიდან მის გადახრას. 200 წელზე მეტი ხნის წინათ ადამ სმიტმა ეს 
თეზისი შემდეგნაირად ჩამოაყალიბა: ,ერთი და იმავე დარგის წარმო- 

მადგენლები იშვიათად თუ ხვდებიან ერთმანეთს, მაგრამ თუ ასეთი 

შეხვედრა მოხდა, მათ შორის საუბარი მთავრდება საზოგადოების წინა- 

აღმდეგ შეთქმულებით ან ფასების მომატების მიზნით რაიმე მანეგრით“. 

2.ზოგიერთი ეკონომისტი მიიჩნევს, რომ თვით ტექნიკური პროგრესი, 

რომელსაც საბაზრო სისტემა ასტიმულებს, ხელს უწყობს კონკურენციის 

დაცემას. უახლესი ტექნოლოგია, როგორც წესი, მოითხოვს: ა) რეალუ- 

რი კაპიტალის დიდი რაოდენობით გამოყენებას; ბ) მსხვილ ბაზრებს; გ) 
კომპლექსურ, ცენტრალიზებულ და მკაცრად ინტეგრირებულ ბაზარს; 

დ) ნედლეულის მდიდარ და საიმედო წყაროებს. ამგვარი ტექნოლოგია 
გუულისხმობსს ისეთი ფირმა-მწარმოებლების არსებობას რომლებიც 

მსხვილმასშტაბიანი იქნებიან არა მარტო აბსოლუტური სიდიდით, არა- 
„მედ ბაზრის სიდიდესთან მიმართებაშიც. სხვა სიტყვებით, წარმოების 

მაქსიმალური ეფექტიანობის მიღწევა უახლესი ტექნოლოგიის გამოყე- 
ნების საფუძველზე ხშირ შემთხვევაში მოითხოვს შედარებით მსხვილი 

ფირმების არც თუ დიდი რაოდენობის არსებობას, ვიდრე შედარებით 

წვრილთა დიდ რაოდენობას. 

აღნიშნული ეკონომისტები თვლიან, რომ კონკურენციის შემცირების 

კვალდაკვალ სუსტდება საბაზრო სისტემაც, როგორც რესურსების ეფექ- 
ტიანი განაწილების მექანიზმი. მწარმოებლები და რესურსების მიმწო- 

დებლები ნაკლებად ემორჩილებიან მომხმარებლის ნებას. მეწარმეებისა 

და რესურსების მფლობელთა სუვერენიტეტი ეჭვქვეშ აყენებს და ძირს 
უთხრის მომხმარებელთა სუვერენიტეტს. პირადი და საზოგადოებრივი 

ინტერესების „უჩინარი ხელით“ გაიგივების პროცესი თავის ძალას 

ჰკარგავს. ამასთან, ძალადობისაგან საბახრო სისტემის მიერ უზრუნგელ- 

ყოფილი დაცვა განვითარებული კონკურენციის დროს, ეფუძნება ეკონო- 

მიკური ძალაუფლების ფართო დაქსაქსვას. ხოლო ეკონომიკური ძალა- 

უფლების კონცენტრაცია, რომელსაც თან ახლავს კონკურენციის დაცე- 
მა, ამ ძალაუფლების მფლობელებს საშუალებას აძლევს განახორცი- 
ელონ იძულებითი ღონისძიებანი. 

ემფლანბქელური «ა არაქშმქბიანი წარმოვშბა. კრიტიკოსები 

ასუვე ეჭვის ქვეშ აყენებენ მტკიცებას იმის შესახებ, რომ საბაზრო 
სისტემა სახოგადოებას უზრუნველყოფს იმ საქონლით, რომელიც მას 

ყველაზე მეტად სჭირდება. ჩვენ სულ ახლახან განვიხილეთ კრიტიკო- 
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სების პოზიციის ერთი ასპექტი: კონკურენციის შესუსტების კვალდაკვალ 

ძირი ეთხრება მომხმარებლის სუვერენიტეტს, საბაზრო სისტემა ჰკარ- 

გაგს მომხმარებლის სურვილის შესაბამისად რესურსების ზუსტად განა- 

წილების უნარს. არსებობს საბაზრო სისტემის ეფექტიანობის საწინააღ- 

მდეგო სხვა მოსაზრებებიც. 

ფემოსავლის უთანაბრო განაწილება. კრიტიკოს -სოცი- 
ალისტები სხვებთან ერთად ამტკიცებენ, რომ საბაზრო სისტემა საშუ- 
ალებას აძლევს უნარიან, მოხერხებულ მეწარმეებს დააგროვონ მატერი- 

ალური რესურსების უდიდესი რაოდენობა, ამასთან მემკვიდრეობის უფ- 

ლება დროთა მსვლელობაში აძლიერებს დაგროვების ამ პროცესს. აღ- 

ნიშნული პროცესი, საოჯახო მეურნეობისაგან მიწოდებულ, ადამიან- 

ისეული რეურსების რაოდენობრივი და თვისებრივი განსხვავების გარ- 

და, საბაზრო ეკონომიკაში იწვევს ფულადი სახსრების უკიდურესად არა- 

თანაბარ განაწილებას. ამის გამო, ოჯახები ერთმანეთისაგან მკვეთრად 

განსხვავდებიან თავიანთი მოთხოვნილებების ბახარზე რეალიზაციის 

უნარით. მდიდრები ღარიბებთან შედარებით უფრო მეტ „დოლარულ 

ხმებს“ ფლობენ. აქედან შეიძლება გაკეთდეს დასკვნა, რომ საბაზრო 

სისტემა, მდიდრებისათვის ნატიფი ფუფუნების საგნების საწარმოებლად 

რესურსებს გამოყოფს, ღარიბებისათვის პირველი მოთხოვნილებების 

საგნების საწარმოებლად საჭირო რესურსების ხარჯ:ხე.ქვეყანა, რომე- 
ის): · 

– სელს ხარჯაეს შაეჰანურ ღვინოებსე, როცა საკუთარი შვილები ჯერ კიდევ 

რძითაც არ ჰყავთ უსრუნველყოფილი-ძნელად, ცუდად სამართავი, სულელური, 
უგუნური, ამაო, უმეცარი ქვეყანაა. ერთადერთი საშუალება, რომელსაც ასეთი 
შეეყანა შეუძლია გადააქციოს მდიდარ და აყვავებულ ქვეყნად, ისაა, რომ კარგად 
მართონ თავიანთი საოჯახო მეურნეობები, ანუ უზრუნველყონ თავიანთი მოთხოვ- 
ნები მათი მნიშვნელობის მიხედვით და არ დაუშვან ფულის ახირებული ხარჯვა 

ფუფუნების საგნებზე, სანამ ადამიანები ჯეროვნად არ იქნებიან უსრუნველყოფი- 
ლნი პირველი მოთხოვნილების საგნებით", ' 

აქ მხედველობაშია მიღებული ისიც, რომ რესურსების განაწილების 

ეფექტიანობაზე პრეტენზია -ფუჭი ლაპარაკია, თუ შემოსავლების და 
მაშასადამე, სახოგადოებრივი პროდუქტის განაწილებაც რამდენადმე მა- 

ინც არ უპასუხებს წესიერებისა და სამართლიანობის გონივრულ კრი- 

ტერიუმებს. შემოსავალთა უთანაბრობის პრობლემის შესახებ დისკუსიას 
ჩვენ გავაგრძელებთ 37-ე თავში. 

საბაზრო მექანიზმის მოშლა: ბარებანი ფაქტორები. 
კრიტიკოსებს მოჰყავთ საბაზრო მექანიზმის მოშლის ორი მნიშვნე- 

1. ღილი 80ი-ივძ 5ხიV,. 1ხ6 IიLC0CI)I-0იL VVილგი”5 Cს!ძი (ი 500121159 20ძ 

C2%იIL81150. M6V-Vი0IMX: 8-:0=(2595076, Iიი., 1928. გე. 50-55 
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ლოვანი მაგალითი. ჯერ ერთი, საბახრო სისტემას ყოველთვის როდი 
შეუძლია გაითვალისწინოს ყველა სარგებლობა და დანახარჯი, რომ- 
ლებიც დაკავშირებულია განსახღვრული საქონლისა და მომსახურების 

წარმოებასა და მოხმარებასთან. საქმე ისაა, რომ ზოგიერთი სარგებლო- 

ბები და დანახარჯები ბაზართან მიმართებაში წარმოადგენს საგარეოს 
იმ გაგებით, რომ ისინი სხვა ეკონომიკური აგენტების წილად მოდიან, 
რომლებიც არ წარმოადგენენ უშუალო მომხმარებელსა და გამყიდველს. 
ასეთი სარგებლობა და დანახარჯები იწოდებიან საგარეო ანუ გადა- 
დენის სარგებლობად და დანახარჯებად. მაგალითად, ბაზრით გათვა- 
ლისწინებული სამომხმარებლო მოთხოვნა გამოხატავს მხოლოდ იმ კმა- 

ყოფილებას, რომელსაც ღებულობს ინდივიდუალური მომხმარებელი სა- 

ქონლითა და მომსახურების შეძენისაგან; იგი არ გამოხატავს იმ ფაქტს 
| რომ ისეთი მომსახურების შეძენას, როგორიცაა ვაქცინაცია და განათ- 

ლება, სარგებლობა მოაქვთ მთელი საზოგადოებისათვის. ამგვარადვე, 

მწარმოებლებიც ღებულობენ გადაწყვეტილებას იმ პროდუქციის წარმო- 

ებაზე, რომლებიც ითვალისწინებენ მხოლოდ იმ ხარჯების აღრიცხვას, 

რომელსაც ბაზარი კარნახობს და, რომელიც არ ასახავს საგარეო ხარ- 

ჯებს,ანუ ხარჯებს, რომლებიც მოდის მთელი საზოგადოების წილად, 

როგორც, ვთქვათ, გარემოს გაბინძურების სხვადასხვა ფორმა. პრობლე- 

მა აქ შემდეგზე დაიყვანება: იქ, სადაც მოთხოვნა და მიწოდება ზუსტად 

ასახავს წარმოების ყველა სარგებლობასა და დანახარჯს, ანუ, სადაც 

არსებობს საგარეო სარგებლობა და დანახარჯი, საბაზრო სისტემას არ 

შეუძლია უზრუნველყოს რესურსების ისეთი განაწილება, რომელიც ყვე- 

ლაზე უკეთ დააკმაყოფილებს საზოგადოების მოთხოვნილებებს. 

საბაზრო მექანიჯზმის მოშლა: საზობაღოებრივი სიკე- 
თეები. საბაზრო მექანიზმის დარღვევის მეორე მაგალითი იმითაა გან- 
"პირობებული, რომ საბაზრო სისტემა მხოლოდ ინდივიდუალურ მოთხოვ- 

ნილებებს ითვალისწინებს. მრავალი მოთხოვნა არსებობს ისეთ საქო- 
ნელსა და მომსახურებაზე, რომელთა დაფინანსება არ შეიძლება ინდი- 

ვიდების მიერ ბაზრის მეშვეობით. მაგალითად, ისეთი საქონელი და 

მომსახურებები როგორიცაა ავტომაგისტრალები წყალდიდობასთან 

ბრძოლა, ეროვნული თავდაცვა, არ შეუძლიათ შეიძინონ საოჯახო მე- 

ურნეობებს ინდივიდუალურ საფუძველზე, სასურველი რაოდენობით. რო- 

გორც ამტკიცებენ, საბაზრო სისტემას არ შეუძლია გაითვალისწინოს 

ასეთი საზოგადოებრივი ან კოლექტიური მოთხოვნები. საგარეო ფაქტო- 

რებისა და საზოგადოებრივი სიკეთეების წარმოების ზეგავლენით საბაზ- 

რო მექანიზმის მოშლის ორივე მაგალითის განხილვა გაგრძელდება მე-6 
თავში. 
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არამდგრადობა. დაბოლოს, ბევრი ეკონომისტი თვლის, რომ სა- 
ბაზრო სისტემა წარმოადგენს სრული დასაქმებისა და ფასების სტაბი- 

ლური დონის უზრუნველყოფის არასრულყოფილ მექანიზმს. უმუშევრო- 

ბისა და ინფლაციის პრობლემები დაწვრილებით იქნება გაანალიხებუ- 

ლი მე-2 ნაწილში. 
რომელია ამ პოზიციებიდან სწორი, თუ ერთი მხარს უჭერს, ხოლო 

მეორე კი წინააღმდეგია საბაზრო სისტემისა? განსახღვრულ მომენტამ- 
დე ორივე სწორია. ზოგიერთი კრიტიკული შენიშვნა საბაზრო ეკონომი- 

კის სისტემის მიმართ საკმაოდ ზუსტი და გარკვეულად ძალზე სერი- 

ოზულია, რომ შესაძლებელი იყოს მათი “უგულვებელყოფა. მეორე 

მხრივ, შეუძლებელია ვიმსჯელოთ რაიმე პრობლემის შესახებ მხოლოდ 

საწინააღმდეგო ან დამამტკიცებელი არგუმენტების რაოდენობის საფუძ- 

ველხე. ძნელია უარვყოთ საბაზრო ეკონომიკის სასარგებლო არგუმენტი, 

სახელდობრ ის, რომ სწორედ იგი უწყობს ხელს რესურსების ეფექტიანი 

განაწილების უზრუნველყოფას. სინამდვილეში საბაზრო სისტემა არის, 

და, ბოლოსდაბოლოს შეიძლება იყოს-საკმაოდ ეფექტიანი. 

აქტუალობა, რეალიზმი და 

საბაზრო სისტემა 

ფუნქციონირებს თუ არა საბაზრო სისტემა ამერიკის ეკონომიკაში 
ისევე, როგორც იგი აღწერილია ამ თავში? პრინციპში-,,დიახ“, ხოლო 

ცალკეულ შემთხვევებში-,არა,. საბაზრო სისტემის ჩვენეული ანალიზი 

იძლევა სამუშაო მოდელის-ჩვენი ეკონომიკის ნამდვილი საბაზრო სის- 

ტემის-უხეშ მიახლოებას. ეს ანალიზი ძალზე გამარტივებულია, და მი- 

უხედავად ამისა, სინამდვილის სასარგებლო სურათს წარმოადგენს. კონ- 

კურენტული საბაზრო სისტემა ეტალონს წარმოადგენს, რომელსაც შე- 

იძლება შეგადაროთ რეალური ეკონომიკა. ამავე დროს აუცილებელია 

აღინიშნოს, რომ ჩვენს მიერ ამ თავში მოცემულ საბაზრო სისტემასა და 
ჩვენი ეკონომიკის ნამდვილ საბაზრო სისტემას შორის ორი ძირეული 

განსხვავება არსებობს, 
ფირმების მცირერიცხოვნება და საბაზრო დაბრკოლებე- 

ბი. პროდუქტებისა და რესურსების ბევრ ბაზარზე ადგილი აქვს კონ- 
კურენციას მცირერიცხოვან მსხვილ ფირმათა შორის და არა მრავალ- 
რიცხოვან მცირე ფირმათა შორის, როგორც ეს იგულისხმება წმინდა 
საბაზრო სისტემაში. ამის მსგავსად სამუშაო ძალის ზოგიერთ ბაზხარზე 
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მსხვილი პროფკავშირები ბატონობენ. რიგ მაღალშემოსავლიან დარგებ- 

ში შესვლა გაძნელებულია პატენტებით, ძირითადად რესურსებთან შეზხ- 

ღუდული ხელმისაწვდომობით, წარმოების ხარჯების დონეში დიდი 'უპი- 

რატესობით, დისკრიმინაციული სტრატეგიით და სხვა დაბრკოლებებით. 

ამრიგად, რეალურ ცხოვრებაში მრავალ დარგში კონკურენცია არც ისე 
ძლიერია, როგორც ეს გამოხატულია საბაზრო სისტემის ჩვენეულ და- 
ხასიათებაში. ეს კი ნიშნავს, რომ საწარმოსა და რესურსების მიმწოდებ- 

ლის გადაწყვეტილება არც თუ ისე სინქრონიზებულია მომხმარებელთა 

გადაწყვეტილებებთან და საზოგადოების წარმოებრივი მიზნები არც თუ 

ისე თანმიმდევრულად ისმება მთელი ეკონომიკის წინაშე. ზოგიერთ 

ფირმასა და პროფკავშირებს, რომლებიც სათანადო ბაზრებზე ბატონო- 

ბენ, საკმაო ძალა გააჩნიათ წინ აღუდგნენ სამომხმარებლო სუვერენი- 
ტეტის დიქტატს; არსებითად ეს ფირმები და პროფკავშირები ხშირ შემ- 

თხვევაში სასარგებლოდ თვლიან მთელი თავიანთი ძლიერება ამ მიზ- 

ნისათვის გამოიყენონ. ამასთან, უნდა აღვნიშნოთ, რომ ხანგრძლივვადი- 

ანი თვალსაზრისით კონკურენცია თავისი ძალის გამომჟღავნების გზას 

პოულობს. მაგალითად, საზღვარგარეთელმა მეწარმეებმა ფართო პერ- 

სპექტივები აღმოაჩინეს მთელი რიგი პროდუქტების ბაზრებზე, ისეთე- 

ბის, როგორიცაა ფოლადის და ავტომანქანების, რომლებზეც ორი ათე- 

ული წლის წინათ ბატონობდა ერთი მუჭა ამერიკელი მეწარმე. 

მაგრამ, მიუხედავად ამისა, კითხვა მაინც რჩება: რეალური ამერიკე- 

ლი ეკონომიკა ბევრი რამით განსხვავდება იმ იდეალიზებული სქემისა- 

გან, რომელიც ჩვენ გავაანალიზეთ. 

მთავრობა. მეორე დიდი განსხვავება, რომელიც არსებობს ჩვენს 

საბაზრო მოდელსა და ამერიკის ეკონომიკის საბაზრო სისტემას შორის, 

იმ ეკონომიკური როლით განისაზღვრება, რომელსაც მასში მთავრობა 

ასრულებს. პასიური, შეზღუდული მთავრობის საპირისპიროდ, რომელიც 

გამოსახულია წმინდა კაპიტალიზმის იდეოლოგიაში, სახელმწიფო სექ- 

ტორი წარმოადგენს აქტიურსა და ინტეგრალურ კომპონენტს. ყურადღე- 

ბას იმსახურებს ის ფაქტი, რომ შეერთებული შტატების ეკონომიკამ 

გაითვალისწინა საბაზრო სისტემის კრიტიკაში ჭეშმარიტების მნიშვნე- 

ლოვანი ელემენტები. თავისი მთავრობის მეშვეობით საზოგადოებამ ზო- 

მები მიიღო მისი კრიტიკოსების მიერ გამოთქმული ნაკლოვანებების 

გამოსასწორებლად. ამიტომ მთავრობა ატარებს პოლიტიკას, რომლის 

მიზანია არა მარტო კონკურენციის შენარჩუნება და მხარდაჭერა, არამედ 

ასევე საბაზრო სისტემის მიერ გამოწვეულ განსახღვრულ უსამართლო- 

ბათა აღმოფხვრა, რათა ხელი შეუწყოს რესურსების სამართლიან განა- 

წილებას, როდესაც გარეშე სარგებლობები და დანახარჯები მნიშვნე- 
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ლოვანი ხდება, უზრუნველყოს კოლექტიური მოთხოვნილებების დაკმა- 

ყოფილება და ხელი შეუწყოს სრულ დასაქმებას. ამას და მთავრობის 

სხვა მომიჯნავე ფუნქციებს ეძღვნება შემდგომი თავი. 

რეალურია თუ არა საბაზრო სისტემის ჩვენეული ანალიზი? იძლევა 

თუ არა იგი ამერიკული კაპიტალიზმის საბაზრო სისტემის საფუძვლიან 

დახასიათებას? ერთმა მკვლევარმა ამ კითხვაზე ასეთი პასუხი გასცა: 
„XX საუკუნის ინდუსტრიული საზოგადოების ყველა ახალი თვისებების მი- 

უხედავად, ინტერესებისა და კონკურენციის დიადი პრინციპები, როგორი შესლუ- 
დული და დასუსტებულიც არ უნდა იყოს იგი, ჯერ კიდევ მაინც განსაზღვრავენ 
ქცევის ძირითად წესებს, რომელთა უეგულვებელყოფაც არც ერთ ეკონომიკურ 
ორგანიზაციას არ ძალუძს... ბაზრის კანონების მოქმედება შეიძლება გამომჟღავ- 
ნდეს ... თუ კი ჩავიხედავთ მის სიღრმეში მიმდინარე პროცესებში“ 

რეზი ჟშმე 

1. ყოველგვარი ეკონომიკის წინაშე წარმოიშობა ხუთი ფუნ- 

დამენტური კითხვა: 

ა) რა ფარგლებში უნდა გამოვიყენოთ არსებული რესურსები? 

ბ) რა საქონელი და მომსახურება უნდა ვაწარმოოთ? 
ბ) როგორ ვაწარმოოთ ისინი? 

დ) ვის შორის უნდა განაწილდეს ეს პროდუქცია? 

ე) სისტემას შეუძლია თუ არა ადაპტირება მოახდინოს სა- 

მომხმარებლო გემოვნებათა ცვლილებაზე, არსებული რესურსე- 

ბის სტრუქტურასა და წარმოების ტექნოლოგიაზე? 

2. საბაზრო ეკონომიკაში კონკურენტი მყიდველებისა და გამ- 

ყიდველების ურთიერთზემოქმედი გადაწყვეტილებანი განსაზ- 

ღვრავენ ფასების სისტემას პროდუქტებსა „და რესურსებზე 

დროის ყოველ მოცემულ პერიოდში. 

3. იწარმოება მხოლოდ ის პროდუქტები, რომელთა წარმოება- 

საც მოაქვს საერთო შემოსავალი, რომელიც ფარავს ყველა და- 

ნახარჯებს ნორმალური მოგების ჩათვლით. პროდუქცია, რომ- 

ლის წარმოებასაც არ მოაქვს ნორმალური მოგება, არ იწარმო- 

ება. 
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4. დარგის მიერ ეკონომიკური მოგების მიღება მოწმობს იმა- 
ზე, რომ იგი ალმავლობას განიცდის და მისი ეკონომიკური 
გაფართოების მანიშნებელია. ზარალი ნიშნავს, რომ დარგი არა–- 
ხელსაყრელია და მისი წარმოების შემცირებას იწყებენ. წარმო- 

ების გაფართოება და შემცირება-თვითშემზღუდავი პოცესებია. 

დარგის გაფართოება ზრდის საბაზრო მიწოდების მოცულობას, 
საბაზრო მოთხოვნებთან შედარებით, ხოლო პროდუქტების ფასი 

ამასთან მცირდება იმ დონემდე, რომლის დროსაც ქრება ეკო- 

ნომიკური მოგება. დარგის წარმოების შემცირების შესაბამისად 

მცირდება საბაზრო მიწოდებები საბაზრო მოთხოვნებთან შედა- 

რებით; ამის შედეგად, აღმოცენებული ფასების ზრდა სპობს 

ზარალს და უზრუნველყოფს დარგის ნორმალურ მოგებას. 
5.კონკურენტულ საბაზრო ეკონომიკაში არსებობს მომხმარე- 

ბელთა სუვერენიტეტი. ზარალის საშიშიროება და მოგების მი- 

ღების ცდუნება საწარმოებსა და რესურსების მიმწოდებლებს 

აიძულებს თავიანთ საქმიანობაში მომხმარებელთა მოთხოვნი- 

ლებებით იხელმძღვანელონ. 

6. კონკურენცია ფირმებს აიძულებს გამოიყენონ ყველაზე 

უფრო მწარმოებლური ტექნოლოგია, რომელიც უმცირეს დანა- 

ხარჯებს მოითსოვს და ამიტომ ეკონომიკურად ყველაზე ეფექ- 

ტურია. 

7. საბაზრო ეკონომიკა ორმაგ როლს ასრულებს ეროვნული 
პროდუქტის საოჯახო მეურნეობათა შორის განაწილებაში. ფა- 
სები, რომელთაც ყოველი საოჯახო მეურნეობა ღებულობს მის 

მიერ მიწოდებული რესურსების რაოდენობისა და სახეობისათ- 

ვის, განსაზლვრავს ეროვნული პროდუქტის იმ ნაწილს დოლა- 
რებით, რომელიც ყოველი საოჯახო მეურნეობის განკარგულე- 

ბაში გადადის. მომხმარებელთა არსებული გემოვნების პირო- 

ბებში პროდუქტთა ფასები გადამწყვეტ როლს ასრულებს მომ- 
ხმარებელთა ფულადი დანასარჯების სტრუქტურის ფორმირება- 

ში. ყოველი საოჯახო მეურნეობის ფულადი შემოსავლის ფარ- 

გლებში სამომხმარებლო მჯობინებები და საქონელთა შე- 

ფარდებითი ფასები განსაზღვრავენ ეროვნული პროდუქტის გა- 

ნაწილებას. 

8.კონკურენტულ საბაზრო ეკონომიკას შეუძლია მწარმო- 

ებელსა და რესურსების მიმწოდებლებამდე სამომხმარებლო გე- 

მოვნების ცვლილებები და ამით ხელი შეუწყოს სათანადო კო- 

რექციის განხორციელებას ეკონომიკის რესურსების განაწილე- 
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ბაში. კონკურენტული საბაზრო სისტემა ასევე საჭირო პირო- 

ბებს ქმნის ტექნიკური პროგრესისა და კაპიტალის დაგროვები- 
სათვის. 

9. კონკურენცია, როგორც საბაზრო ეკონომიკის მთავარი მე- 

ქანიზმი, ხელს უწყობს პირადი და საზოგადოებრივი ინტერესე- 

ბის იგივეობას; თითქოსდა „უჩინარი ხელით“ მართული კონკუ- 
რენცია საწარმოთა და რესურსების მიმწოდებელთა ანგარებიან 

მოტივებს იმგვარად ხელმძღვანელობს, რომ სტიმული მისცეს 

საზოგადოების დაინტერესებას რესურსების ეფექტიანი გამოყე- 

ნებით. 

10. საბაზრო სისტემის ძირითადი ეკონომიკური უპირატესო- 

ბები მის მიერ წარმოების ეფექტიანობის მუდმივ სტიმულირე- 
ბაში მდგომარეობს. ეკონომიკა აწარმოებს იმას, რასაც მომხმა- 

რებლები მოითხოვენ ყველაზე ეფექტიანი ტექნოლოგიის გამო- 
ყენების გზით. საბაზრო სისტემა ფუნქციონირებს და კონკურენ- 

ციას ეწევა ავტომატურად, ინდივიდუალური, დეცენტრალიზებუ- 
ლი გადაწყვეტილებების საშუალებით და არა მთავრობის ცენ- 

ტრალიზებული გადაწყვეტილებებით. 
11. საბაზრო სისტემის წინააღმდეგ გამოყენებულია რამოდე- 

ნიმე კრიტიკული არგუმენტი: 

ა) დროთა მსვლელობაში მისი საკონტროლო მექანიზმი – 

კონკურენცია სუსტდება; 
ბ) საბაზრო სისტემისათვის დამასასიათებელი შემოსავლე- 

ბის, უთანაბრობა, მისი უუნარობა გაითვალისწინოს კოლექტი- 

ური მოთხოვნები, საგარეო სარგებლიანობისა და დანახარჯების 

არსებობა, ხელს უშლის საქონლისა და მომსასურებების ისეთი 

ანაკრების წარმოებას, რომლებიც უწინარეს ყოვლისა სჭირდება 
საზოგადოებას. 

გ) კონკურენტული საბაზრო სისტემა მთლიანად სრული და- 
"საქმებისა და ფასების სტაბილური დონის გარანტიას არ იძლე- 
ვა. 

12. ამერიკული კაპიტალიზმის საბაზრო სისტემა კონკურენ- 
ტული საბაზრო სისტემისაგან იმით განსხვავდება, რომ მას 
ახასიათებს: ა) კონკურენტების მცირერიცხოვნება და დაბრკო- 
ლებების რაოდენობა ზოგიერთი ბაზრისაკენ მიმავალ გზაზე; და 
ბ) მთავრობის ჩარევა ეკონომიკაში, რომლის მიზანია საბაზრო 
სისტემის დიდი დეფექტების გამოსწორება. და მაინც კონკურენ- 

ტული საბაზრო სისტემა წარმოადგენს მოხეროხებულ მოდელს, 
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რომელიც საშუალებას იძლევა გავიგოთ აშშ-ს ეკონომიკის სა- 
ბაზრო სისტემა. 

ტერმინები და ცნებები 

ხუთი ფუნდამენტური კითხვა 
ეკონომიკური ხარჯები 
ნორმალური მოგება და ეკონომიკური მოგება 
გაფართოებადი და შეკვეცადი დარგი 

„დოლარებით ხმის მიცემა“ 

მომხმარებლის სუვერერიტეტი 

ფასების წარმმართველი (მაორიენტირებელი) ფუნქცია 
„უჩინარი ხელი“ 

ბაზრის ფუნქციონირების მოშლა 

კითხვები და სასწავლო 

დავალებები 

1. დაწვრილებით ახსენით თუ როგორ “უპასუხებს საბაზრო სისტემა ფუნდამენტურ კით- 
ხვებს. რატომ გვიხდება ეკონომიკური გადაწყვეტილების არჩევა? ახსენით შემდეგი თეზისი: 
იკაპიტალისტური სისტემა წარმოადგენს მოგების და ზარალის ეკონომიკას“. 

2. შეაფასეთ და ახსენით შემდეგი მტკიცებები: 

ა) „კაპიტალიზმის ყველაზე უფრო მნიშვნელოვან თავისებურებას ცენტრალერი ეკონო- 
მიკური გეგმის არარსებობა წარმოადგენს". 

ბ) „კონკურენცია საბაზრო ეკონომიკის მომწესრიგებელი ელემენტია“. 
გ) „წარმოების ტექნოლოგია, რომელიც საინჟინრო თვალსაზრისით უარესია, ეკონომიკის 

თვალსაზრისით შეიძლება ყველაზე ეფექტიანი გამოდგეს“. 

3. საფუძვლიანად ახსენით შემდეგი ციტატის არსი და მნიშვნელობა: 
„ბაზრის შესანიშნავი ლირსება ისაა, რომ იგი თავისთავს თვითონ იცავს. თუკი საქონლის 

ფასები ან რომელიმე სასის გადასახადები დადგენილი საზოგადოებრივი დონიდან გადაიხრება, 
ბაზარი აამოძრავებს ძალებს, რომლებიც მათ ამ დონეზე დააბრუნებს. ამგვარად, წარმოიშობა 
საინტერესო პარადოქსი: ბაზარი, რომელიც უმაღლესი ინდივიდუალური ეკონომიკური თავი- 
სუფლების სიმბოლოა, ყეელაფრის 'ემკაცრეს ზედამხედველად გვევლინება. შეიძლება საგეგ- 
მო ორგანოს ავტორიტეტით აპელირება ან მინისტრის მხარდაჭერის იმედი ვიქონიოთ, მაგრამ 
ბაზრის ანონიმურ დიქტატზე ვერავის შესჩივლებ, ვერავის მოსთხოვ დახმარებას.ამრიგად. 

ეკონომიკური თავისუფლება უფრო ილუზორულია, ვიდრე ეს ერთი შეხედვით ჩანს. ყველას 
აქვს უფლება ბაზარზე ისე მოიქცეს, როგორც მოეპრიანება, მაგრამ თუკი ვინმე ამჯობინებს 
გააკეთოს ის, რასაც ბაზარი არ მოიწონებს - ინდივიდუალური თავისუფლების ფასს ეკონომი- 

კური გაკოტრება წარმოადგენს.! 
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4. დავუშვათ, ფირმა თავის მოგებას მაქსიმალურად თელის, როცა 40 დოლარის /" თანხის 

პროდექტს აწარმოებს. დავუშვათ ასევე რომ ცხრილში მოცემული თითოეული ტექნოლოგიის 
პირობებში ფირმა უშვებს მისთვის სასურველი რაოდენობის პროდუქციას, 

ა) რომელ ტექნოლოგიას ამოირჩევს ფირმა რესურსებსე მოცემული ფასების პირობებში? 
რატომ? წარმოება მომგებიანი იქნება თუ ზარალიანი? გაფართოვდება დარგი თუ შეიკვეცება? 
როდის მიაღწევა პროდუქციის ახალი წონასწორობითი მოცულობა? 

ბ) დაჟუშვათ, რომ შეიქმნა ახალი M 4 ტექნოლოგია. ის მოითხოეს შრომისა და მიწის ორ 

ერთეულს. კაპიტალის ექვს ერთეულს და მეწარქეობის უნარის სამ ერთეულს. ცხრილში მო- 
ცემული რესურწების პირობებში გამოიყენება თუ არა ფირმა M 4 ტექნოლოგიას? დაასაბუ- 
თეთ თქვენი პასუხი, 

ბ) დავუშვათ, შემდეგ რომ სამუშაო ძალის მიწოდების გაზრდა იწვევს შრომის ერთეულზე 

ფასების შემცირებას 1 დოლარსა და 50 ცე(ტამდე, ხოლო ფასები სხვა რესურსებზე უცვლელი 
რჩება. რომელ ტექნოლოგიას აირჩევს ახლა მწარმოებელი? ახსენით. 

დ) „საბაშ.რო სისტემა აიძულებს ქვეყნის მეურნეობას ეკონოქია გაუწიოს ძირითადად იმე 

რესურსების ხარჯვას, რომლებიც განსაკუთრებით შეზლუდულია. ფასები რესურსებზე, როქ- 
ლებიც იშეყათია მათზე მოთხოვიასთან შედარებით, მეტად მაღალია. ამის შედეგად. მწარმო- 

ებლები შესაძლოა ასეთ რესურსებს უფრო ეკონომიურად გამოიყენებენ. შეაფასეთ ეს მტკიცე- 
ბა. ესიიხვევა თუ არა თქვენი პასუხი მე-4 კითხვაზე ამ მტკიცებას? ახსენით. 

5, უცხოელები ხშირად ამტკიცებენ, რომ მათიჯ»ნ შედარებით ამერიკელები არაეკონომი- 
ურები არიან საკვებისა და მატერიალური დოვლათის მოხმარებაში, მაგრაე ძალზე ეკაცრი და 
ჯაგანგებოდ ეკონომიური არიან თავიანთი დროის ხარჯვაში. შეგიძლიათ ახსნათ ეს დაკვირყე- 

6. როგორია მნიშვნელოვანი კრიტიკული შენიშენები საბაზრო სისტექის მიმართ? მიეცით 
ამომწურავი შეფასება ამ შენიშეჩებს. დაწერილებით გააანალიზეთ “შემდეგი თეზისი: „არავი- 

თარ განაწილებას არ შეიძლება ჭუწოდოთ ეფექტიანი. თუ თავიდანვე არაა განსაზღვრული 
რას ეწოდება „შემოსავლის“ ოპტიმალური განაწილება“. 

ბოლო შტრიხი 

ბილეთებით სპეკულიაცია: 

ცოდვა და მორალი” 

ბილეთებით წვრილმანი სპეკულიაცია, თუმცა ჩვეულებ- 
რივ დაიგმობა ხოლმე, "მაგრამ წარმოადგენს ნებაყოფლო- 
ბით საბაზრო გარიგებას, სასარგებლოს როგორც მყიდვე- 
ლისათვის, ისე გამყიდველისათვის. 

1, წიხიI! L. II011ხ-იიი», 16 VV იIIძIV ხ.1ივილხილ. გე. 42. 
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ბაზრის სამყაროში ზოგჯერ ძნელია მკვეთრი ხაზის გავლება 

ცოდვასა და სიწმინდეს შორის. 

„სკალპირება“ ჩვეულებრივ განისაზღვრება როგორც საქონ- 
ლის გაყიდვა-უფრო ხშირად სპორტული შეჯიბრების ბილეთე- 

ბისა - ნომინალურზე მაღალი ნებისმიერი ფასით. დამოკიდებე- 

ლება მის მიმართ სხვადასხვანაირია. მაგალითად, ნიუ-იორკში 
აკრძალულია ბილეთების გაყიდვა ფასებით, რომელიც ნომინა- 

ლურს 25%-ით აღემატება. მაშასადამე, 25%-ით შეცოდება ეს 
მისაღებია, ხოლო 26%-ით ისჯება. ო, როგორი ნატიფი მატერი- 
აა ზნეობა! 

მაგრამ თუ ბილეთებით სპეკულიაცია მაინც ცოდვაა, მაშ 
რაში მდგომარეობს მისი არსი? სალანძღავი სიტყვა „სკალპი-. 

რება“, გულისხმობს გამოძალვას, ძარცვას, გამორჩენას, შემო- 

სავალს მძარცველისათვის და დანაკარგს მისი მსსვერპლისათ- 

ვის. მართლაც არ არის არავითარი ძალდატანებითი განაწილე- 

ბა, სიმდიდრის არავითარი იძულებითი გადაადგილება, მაშინ, 

როდესაც ბილეთები შეიძინება, თუნდაც ნომინალურზე უფრო 

მაღალი ფასით. 

ბილეთების სპეკულაცია წარმოადგენს ნებაყოფლობით გაც- 

ვლას, რომელშიც ორივე მონაწილე იგებს. მყიდველი ყიდუ- 

ლობს ბილეთს, რომელიც მის მიერ გადახდილ თანხაზე უფრო 

ძშძვირფასია; გამყიდველი იღებს ფულს, რომელიც მისთვის უფრო 

მეტს ნიშნავს, ვიდრე გაყიდული ბილეთი. სინამდვილეში კი, ამ 

გარიგებისაგან ორივე მხარე რომ არ იგებდეს, მაშინ იგი არც 

შედგებოდა. ნებაყოვლობითი გაცვლის განხორციელების მიზე- 

ზი აქ ისაა, რომ საქონლები თავდაპირველად არ ეკუთვნოდა 

იმათ, ვინც მათ უფრო აფასებს. ბილეთით სპეკულაცია, მსგავ- 

სად ყოველი არაიძულებითი ვაჭრობისა - აქტივების იმათკენ 

გადაადგილების ხერხია, ვინც მათ ყველაზე მეტად აფასებს. 

ბილეთებით სპეკულანტები-შუამავლებია, რომლებიც შეისყი- 

დიან ბილეთებს იმათგან, ვინც ნაკლებად აფასებს მათ, იმ მიზ- 

ნით, რომ მიჰყიდონ იმათ, ვინც უფრო მეტად აფასებს მათ. 

შუამავალი ასრულებს მწარმოებლურ ფუნქციას, ქმნის სიმდიდ- 
რეს, აადვილებს რა ბილეთების სასურველ განაწილებას. 

წვრილმანი სპეკულანტის მოტივი-პირადი გამორჩენაა, მაგრამ 

მისი მილება შეიძლება მხოლოდ “ურთიერთხელსაყრელი გაც- 

ვლისაგან მიღებული მოგების განაწილებით, რომელიც აღმო- 

ცეჩნდება ბილეთების იქ გადანაცვლებით, სადაც მათი გამოყე- 
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ნება უფრო მეტად ფასდება. ბილეთებით სპეკულაცია საზოგა- 

დოების არჩევანის უფრო ეფექტიანად დაკმაყოფილების საშუ- 
ალებაა. 

_. ამბობენ, რომ ბილეთებით სპეკულაცია „მავნეა არა მარტო 
თავისთავად, არა მხოლოდ მისი ინიციატორისათვის, არამედ 

მასში ჩართული ყველა ადამიანისთვისაც“. ეს მომხიბლავი 

დოქტრინაა. თუ ინიციატორი დაზარალდება, ეს იმის გამო ხდე- 
ბა, რომ მან თავიდანვე ვერ შეაფასა თავისი ბილეთის ლირებუ- 

ლება, და არა იმიტომ, რომ ბილეთები შემდგომში გაიყიდა. თუ 

ზიანი მიადგა სპეკულაციური გარიგების წევრებს, ეს იმის გამო 

მოხდა, რომ უფრო კარგად გახდნენ . თუკი თვით გარიგებაა 

საზიანო, ეს იმიტომ ხდება, რომ ცუდია ადამიანების იქ შეკრე- 

ბა, სადაც მათ ყველაზე უფრო მეტად სურთ მოხვედრა. 

1. VIII გლ IL. 41100. MIძი1-ხ( ხიილიოIი(: 808ძი2გ5L L530X3 IV. L0§ #თოლი105: 

Iი§ი=02410021 1051(61(V(0 #0» ხიილითი10 I06368-ჩ , 1982. გე. 36-37 
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თავი მეექვსე 

მთავრობის ეკონომიკური 
ფუნქციები 

ახლა ჩვენ გადაგდივართ წმინდა კაპიტალიზმის აბსტრაქტუ- 
ლი სამუშაო მოდელიდან ამერიკული კაპიტალიზმის სისტემაზე. 

ამით ანალიზში შეგვაქვს რეალური სინამდვილის მნიშვნელო- 
ვანი ელემენტი. 

რეალურად ფუნქციონირებადი ყველა ეკონომიკური სისტემა- 
“შერეული“ სისტემაა; მთავრობა და საბაზრო სისტემა ერთმა- 
ნეთს შორის იყოფენ ხუთ ფუნდამენტურ კითხვაზე პასუხის 

ფუნქციას. მიუხედავად ამისა მსოფლიოს სხვადასხვა ეკონომი- 
კური სისტემები მკვეთრად განსხვაგდებიან ერთმანეთისაგან 
ეკონომიკის მართვაში მთავრობისა და ბაზრის როლების თანა- 

ფარდობით (იხ.ცხრილი 2-3) საბჭოთა კავშირის ეკონომიკაში 

მთავარი აქცენტი გადატანილი იყო დაგეგმვაზე. მეორე მხრივ, 
ამერიკის ეკონომიკა წარმოადგენს უპირატესად საბაზრო სის- 

ტემას. ამასთან ფედერალური მთავრობის, შტატებისა და ხელი- 

სუფლების ადგილობრივი ორგანოების-ეკონომიკური ფუნქციები 

მასში არსებით როლს ასრულებენ. 

მთავრობის ეკონომიკური როლის რაოდენობრივი გამოხატვა 
ადვილი როდია. ეკონომიკაში ბაზრისა და მთავრობის ხვედრი 

წილის ერთობ “უხეში მაჩვენებელი ისაა, რომ დღეისათვის 

ეროვნული პროდუქტის 4/ 5-ის უზრუნველყოფა ხდება საბაზრო 
სისტემით, ხოლო დანარჩენი ნაწილი კი იწარმოება მთავრობის 
ეგიდით. მაგრამ, წარმოების დაფინანსების პარალელურად 
მთავრობა ახორციელებს ასევე სოციალური დაზღვევისა და სო- 

ციალური უზრუნველყოფის. რიგ პროგრამებს, მიზნად ისახავს 
რა შემოსავლის გადანაწილებას ეკონომიკის კერძო სექტორში. 
სტატისტიკა გვიჩვენებს, რომ გადასახადები და სამთაგრობო 
ხარჯების საერთო მოცულობა საქონლისა და მომსახურების 
ყიდვასა და სოციალურ პროგრამაზე ეროვნული პროდუქტის და- 

ახლოებით 1/3 შეადგენს. დაბოლოს, მრავალი მარეგულირებე- 
ლი ღონისძიება, რომელიც ძნელად ექვემდებარება რაოდენობ- 
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რივ გაზომვას და გამიზნულია გარემოს დაცვის, მუშათა შრო- 

მისა და ჯანმრთელობის დაცვის, მომხმარებელთა საშიში პრო- 

დუქტებისაგან დაცვისა და ვაკანტური სამუშაო ადგილების 

ხელმისაწვდომობისა და ცალკეულ დარგებში ფასწარმოქმნის 
პრაქტიკისადმი კონტროლის უზრუნველყოფისათვის, მთავრობას 

ეკონომიკური საქმიანობის თითქმის ყველა სფეროში იზიდავს. 

მთავრობის ეკონომიკური როლი ერთობ დიდი და ყოვლისმომ- 

ცველია. მე-3 თავში განხილული წმინდა კაპიტალიზმის მოდე- 

ლისაგან განსხვავებით, ამერიკული ეკონომიკა უმჯობესია და- 

ვასასიათოთ როგორც შერეული კაპიტალიზმი. კერძო სექტორის 

ფუნქციონირება საბაზრო სისტემის საფუძველზე (თავი 4 და 5) 

მოდიფიცირდება სხვადასხვა საშუალებებით სახელმწიფო სექ- 

ტორის მიერ. 

მთავრობის ეკონომიკური 

ფუნქციები 

მთავრობის ეკონომიკური ფუნქციები ბევრი და მრავალფეროვანია. 

ფაქტობრივად მთავრობის ეკონომიკური როლი ისეთი ფართო მასშტა- 

ბით ხორციელდება, რომ პრაქტიკულად შეუძლებელია მისი ეკონომიკუ- 

რი ფუნქციების ამომწურავი ჩამონათვალის შედგენა. ჩვენ აქ ანალიზის 
საფუძვლად განვიხილავთ მთავრობის ეკონომიკური საქმიანობის შემდეგ 

ფორმებს, მათი ნაწილობრივი შეთავსების გათვალისწინებით. 

ჯერ ერთი, მთავრობის ზოგიერთი ეკონომიკური ამოცანა მიზნად 

ისახავს საბაზრო სისტემის ფუნქციონირების შენარჩუნებას და გაიოლე- 

ბას, ამ სფეროში აღვნიშნავთ მთავრობის მოღვაწეობის შემდეგ ორ 

უმნიშვნელოვანეს სახეობას: 

1. სამართლებრივი ბაზისა და საზოგადოებრივი ატმოსფეროს “უზ- 
რუნველყოფა, რომელიც ხელს უწყობს საბაზრო სისტემის ეფექტიან 

საქმიანობას. 
2. კონკურენციის დაცვა. · 
ამოცანათა მეორე ჯგუფის შესრულების გზით მთავრობა აძლიერებს 

და მოდიფიცირებას უკეთებს საბაზრო სისტემის მოქმედებას. აქ დიდი 
მნიშვნელობა აქვს მთავრობის შემდეგ სამ ფუნქციას: 

3. შემოსავლისა და სიმდიდრის გადანაწილება. 
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4. რესურსების განაწილების კორექტირება ეროვნული პროდუქტის 

სტრუქტურის შეცვლის მიხნით. 

5. ეკონომიკის სტაბილიზაცია ანუ დასაქმებისა და ინფლაციის დო- 

ნის კონტროლი, რომელიც წარმოიშობა ეკონომიკური კონიუნქტურის 

მეშვეობით, და ასევე, ეკონომიკური ზრდის სტიმულირება. 

თუმცა, მთავრობის ამ ხუთი ფუნქციის ჩამონათვალი მისი ეკონომი- 

კური როლის ანალიზის საფუძველია, შემდგომში ჩვენ დავინახავთ, რომ 

მთავრობის საქმიანობისა და პოლიტიკური ღონისძიებების დიდი ნაწილი 

ასე თუ ისე გავლენას ახდენენ აქ ჩამოთვლილ ეკონომიკურ პროცესებ- 

ზე. მაგალითად, შემოსავლის გადანაწილება ღარიბების სასარგებლოდ 

ზემოქმედებს რესურსების განაწილებაზე, რამდენადაც ღარიბები იძენენ 

საქონელსა და მომსახურებას, რომლებიც რამდენადმე განსხვავდება იმ 

საქონლისა და მომსახურებისაგან, რომლებსაც საზოგადოების უფრო 
მდიდარი ფენები ყიდულობენ. თავის მხრივ, სახელმწიფო სამხედრო 

ხარჯების შემცირება საინფლაციო დაძაბულობის შესარბილებლად, ასე- 

ვე იწვევს რესურსების გადანაწილებას სახელმწიფო სექტორიდან კერ- 

ძოში. 

მოკლედ მიმოვიხილოთ თავდაპირველად მთავრობის ორი ჩამოთვლი- 

ლი ფუნქცია და შემდგომ უფრო დაწვრილებით გავაანალიზოთ მისი 

როლი შემოსავლისა და სიმდიდრის გადანაწილებაში, რესურსების გა- 

ნაწილებასა და ეკონომიკის სტაბილიზაციაში. 

სამართლებრივი ბაზა ლა 

საზობადოებრივი ატმოსფერო 

სახელმწიფო თავის თავზე იღებს სამართლებრივი ბაზისა და ზოგი- 

ერთი უენიშვნელოვანესი მომსახურების უზრუნველყოფას, რომლებიც 

საბაზრო ეკონომიკის ეფექტიანი ფუნქციონირების წანამძღვარია. აუცი- 

ლებელი სამართლებრივი ბაზა გულისხმობს ისეთ ღონისძიებებს, რო- 

გორიცაა კანონიერი სტატუსის მინიჭება კერძო საწარმოებისადმი, კერძო 

საკუთრების უფლებათა განსაზღვრა და კონტრაქტების დაცვის გარან- 

ტირება. მთავრობა ადგენს ასევე კანონიერ „თამაშის წესებს“, რომელიც 

არეგულირებს ურთიერთობებს საწარმოებს, რესურსების მიმწოდებლებ- 

ლებსა და მომხმარებლებს შორის. კანონმდებლობის საფუძველზე მთავ- 

რობა არბიტრის როლის შესრულების შესაძლებლობას ღებულობს ეკო- 

ნომიკური კავშირების სფეროში. ასევე, გამოავლენს ეკონომიკურ აგენ-



ტთა კანონსაწინააღმდეგო პრაქტიკის შემთხვევებს და გამოიყენებს ძა- 

ლაუფლებას შესაფერისი სასჯელის დასადებად. ძირითადი მომსახურე- 

ბები რომლებსაც სახელმწიფო უზრუნველყოფს, მოიცავს პოლიციის 

ძალთა გამოყენებას საზოგადოებრივი წესრიგის "შესანარჩუნებლად, 

პროდუქტების წონისა და ხარისხის შემოწმებას, სახელმწიფო სტანდარ- 

ტების შემოღებას, ფულაღი სისტემის შექმნას, რომელიც გააიოლებს 

საქონელთა და მომსახურების გაცვლას. 
1906 წელს მიღებული კანონი სუფთა საკვები პროდუქტებისა და 

წამლების შესახებ,აგრეთვე მისი მრავალი შესწორებანი იმის ბრწყინვა- 
ლე მაგალითია, თუ როგორ განამტკიცებს მთაგრობა საბაზრო სისტემის 

მოქმედებას. მთავრობა განსაზღვრავს ქცევის წესებს, რომლითაც უნდა 

იხელმძღვანელონ მწარმოებლებმა მომხმარებლებთან ურთიერთობაში. 

იგი კრძალავს ფალსიფიცირებული ანუ გაყალბებული მარკით საკვები 

პროდუქტებისა და წამლების გაყიდვას, აწესებს ხარისხის სტანდარტებს, 

რომლებიც სავალდებულოა მითითებულ იქნას დაკონსერვებული პრო- 

დუქტების ქალებზე და კრძალავს ასევე დაპატენტებული წამლების 
ეტიკეტზე ცრუ ცნობების მოთავსებას. ყველა ეს ღონისძიება მიხნად 

ისახავს მწარმოებელთა არასწორი ქმედების აღმოფხვრას და იმავდრო- 

ულად განამტკიცებს საზოგადოების რწმენას საბაზრო სისტემის სრულ- 

ყოფილებაში. ანალოგიური კანონმდებლობა ეხება მუშებსა და მენეჯე- 

რებს, თვით ფირმებს შორის ურთიერთობებს. 

მხედველობაშია მიღებული, რომ მთავრობის ასეთი საქმიანობა აუმ- 
ჯობესებს რესურსების განაწილებას, ბაზრის უსრუნველყოფა მიმოქცე- 
ვის საშუალებებით, პროდუქტების ხარისხის გარანტირება, საკუთრების 

უფლების განსაზღვრა და კონტრაქტების პირობების დაცვისათვის პასუ- 

ხისმგებლობა, ის ღონისძიებებია, რომლებიც განაპირობებენ ვაჭრობის 
მოცულობის გადიდებას. ისინი აფართოებენ ბახარს და უფრო ღრმა 

სპეციალიზაციის საშუალებას იძლევიან როგორც მატერიალური, ისე 

ადამიანისეული რესურსების გამოყენებაში. ასეთი სპეციალიზაცია ნიშ- 
ნავს რესურსების უფრო ეფექტიან გამოყენებას. მაგრამ ზოგიერთები 
თვლიან, რომ მთავრობა ზომაზე მეტად არეგულირებს საწარმოთა, მომ- 

ხმარებელთა და მუშათა ურთიერთდამოკიდებულებას, რითაც აქრობს 
ეკონომიკურ სტიმულებს და ძირს უთხრის წარმოების ეფექტიანობას. 
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კონკურენციის დაცვა 

კონკურენცია კაპიტალისტური ეკონომიკის მთავარი მარეგულირებე- 
ლი მექანიზმია. ეს ის ძალაა, რომელიც მწარმოებლებს და რესურსების 

მიმწოდებლებს მყიდველის დიქტატსა და მომხმარებლის სუვერენიტეტს 
უმორჩილებს. კონკურენციის პირობებში სწორედ მრავალ გამყიდველთა 

და მყიდველთა გადაწყვეტილებები მიწოდებისა და მოთხოვნის შესახებ 
განსაზღვრავენ საბაზრო ფასებს. ეს ნიშნავს, რომ ინდივიდუალურ მწარ- 
მოებლებს და რესურსების მიმწოდებლებს შეუძლიათ მხოლოდ მყიდ- 
ველთა სურვილებს შეეგუონ, რომელთაც საბაზრო სისტემა რეგისტრა- 

ციაში ატარებს და გამყიდველებამდე დაიყვანს. კონკურენტ მწარმოებ- 

ლებს, რომლებიც საბაზრო სისტემის ნებას ემორჩილებიან, მოგება და 
პოზიციების განმტკიცება ელოდება, ხოლო ბაზრის კანონების დამ- 

რღვევთა ხვედრია ზარალი და გაკოტრება. კონკურენციის პირობებში 

მყიდველები ბატონ-პატრონნი არიან, ბაზარი მათი აგენტი, ხოლო სა- 

წარმოები-მათი მომსახურე. : 
მონოპოლიის ზრდა მკვეთრად ცვლის ამ სიტუაციას. რა არის მო- 

ნოპოლია? ფართო გაგებით-ეს ისეთი სიტუაციაა, როდესაც გაშყიდ- 

ველთა რიცხვი იმდენად მცირე ხდება, რომ ყოველ გამყიდველს შეუძ- 
ლია ზეგავლენა მოახდინოს მიწოდების საერთო მოცულობაზე და ამი- 

ტომ გასაყიდი საქონლის ფასზეც. როგორია ასეთი სიტუაციის მნიშვნე- 

ლობა? იგი უბრალოდ ისაა, როშ როცა მონოპოლია ცვლის კონკურენ- 
ციას, გამყიდველუბს შეუძლიათ გავლენა იქონიონ ბაზარზე ან მანიპუ- 
ლაცია მოახდინონ მასზე ფასებით თავიანთ სასარგებლოდ და სახოგა- 

დოების საზიანოდ. შიწოდების საერთო მოცულობის რეგულირების შე- 
საძლებლობით მონოპოლისტებს შეუძლიათ ხელოვნურად შეზლუდონ 

პროდუქციის მოცულობა და ამით მათზე მაღალი ფასები დააწესონ, 

ხოლო ხშირ "შემთხვევაში შყარი ეკონომიკური მოგებაც მიიღონ. ეს 

ფასები და შოგუბა, რომლებიც კონკურენტულს აჭარბებენ, მომხმარე- 
ბელთა ინტერესებს უწინააღმდეგება. მონოპოლისტებს არ წარშართავს. 

საზოგადოების ნება, როგორც მაგალითად კონკურენტ გამყიდველებს. 
მწარმოებლის სუვერენიტეტი იმდენად ცვლის მომხმარებლის სუვერენი–- 

ტეტს, რომ შონოპოლია ცვლის კონკურენციას. ამის შედეგად, რესურ- 

სები ნაწილდება იმდაგვარად, რომ ის უპასუხებს შონოპოლისტ გამყიდ- 

ველთა ინტერესებს, რომლებიც მაღალ მოგებას იღებენ და 
ანად საზოგადოების მოთხოვნათა დაკმაყოფილების შიზნებს. მოკლედ, 

მონოპოლია წარმოშობს ეკონომიკური რესურსების არარაციონალურ გა- 

ნაწილებას. 
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აშშ-ს მთავრობა ცდილობდა მონოპოლიებზე კონტროლი დაეწესები-. 

ნა უპირატესად ორი გზით. პირველ შემთხვევაში „ბუნებრივი მონოპჰო- 

ლიების“ ანუ იმ დარგებისადმი დამოკიდებულებაში, სადაც ტექნოლო- 

გიური და ეკონომიკური პირობები გამორიცხავენ კონკურენტი ბაზრების 

არსებობას, მთავრობამ შექმნა ფასების რეგულირების სახელმწიფო კო- 

მისიები და დააწესა გაწეული მომსახურების სტანდარტები. ტრანსპორ- 

ტი და კავშირგაბმულობა, ელექტროენერგიის გამომუშავება და მომარა- 

გება და საზოგადოებრივი სარგებლობის სხვა საწარმოები, ამა თუ იმ 

ზომით ექვემდებარებიან ასეთ რეგულირებას. ადგილობრივი ორგანო- 

ების დონეზე საკმაოდ ჩვეულებრივია სახელმწიფო საკუთრება ელექ- 

ტროენერგეტიკისა და წყალმომარაგების საწარმოებზე. მაგრამ მეორე 

შემთხვევაში, ბაზრების უმეტესობაში ეფექტიანი წარმოება შეიძლება 

უზრუნველყოფილ იქნას კონკურენციის მაღალი დონით განვითარების 

პირობებში. ამიტომ ფედერალურმა მთავრობამ რიგი ანტიმონოპოლიური 

ანუ ანტიტრესტული კანონები მიიღო დაწყებული შერმანის კანონიდან 

(1890 წ.), კონკურენციის როგორც ბიზნესის ქცევის ეფექტიანი რეგუ- 
ლატორის დაცვისა და გაძლიერების მიზნით. ანტიტრესტული კანონების 

რეგულირებისა და გამოყენების კომისიათა საქმიანობა კრიტიკულად 

იქნება განხილული 34-ე თავში. 
კაპიტალისტური ინსტიტუტების სამართლებრივი ბაზისა და კონკუ- 

რენციის დაცვის უზრუნველყოფისათვის ჯერ კიდევ არსებობს მთავრო- 

ბის მიერ რიგი სხვა ეკონომიკური ფუნქციების შესრულების აუცილებ- 

ლობა. საბაზრო სისტემას მის ოპტიმალურ ვარიანტშიც კი ზოგიერთი 

შეცდომა და ნაკლოვანება გააჩნია, რომლებიც მთავრობას აიძულებს 

წაახალისოს და მოდიფიკაცია გაუკეთოს მის ფუნქციონირებას. 

ფემოსავლის ბადანაწილება 

საბაზრო სისტემა წარმოადგენს გაუპიროვნებელ, მიუკერძოებელ მე- 
ქანიხმს, ხოლო მის საფუძველზე აღმოცენებულმა შემოსავლის განაწი- 

ლებამ შეიძლება წარმოშვას უფრო მეტი უთანაბრობა, ვიდრე საზოგა- 
დოებისთვისაა სასურველი. საბახრო სისტემას ძალზე დიდი შემოსავ- 

ლები მოაქვს მათთვის, ვისი შრომაც დიდად ნაზღაურდება ბუნებრივი 
ნიჭის საფუძვლიანი განათლებისა და ოსტატობის გამო. ამგვარადვე, 
ვისაც მნიშვნელოვანი კაპიტალი და მიწის ფართობები გააჩნია, რომლე- 
ბიც მოპოვებულია დიდი შრომით ან მიღებულია მემკვიდრეობით, დიდ 
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შემოსავალს ღებულობენ. მაგრამ, ჩვენი საზოგადოების სხვა წევრებს 

ნაკლები მოხერხებულობა გააჩნიათ და ნაკლები განათლება და კვალი- 
ფიკაცია აქვთ მიღებული. შესაბამისად მათი შემოსავალი მცირეა. გარ- 

და ამისა, მრავალი ხანდახმული, ფიზიკური და გონებრივი ნაკლოვანე- 

ბის მქონე პირები, გაუთხოვარი ქალები და ქვრივები მათ კმაყოფაზე 
მყოფი ბავშვებით, ძალიან ცოტას გამოიმუშავებენ ან უმუშევართა 
მსგავსად სულ არ გააჩნიათ შემოსავალი საბაზრო სისტემის ფარგლებ- 

ში. მოკლედ რომ ვოქვათ, საბაზრო სისტემა იწვევს მნიშვნელოვან 

უთანაბრობას ფულადი შემოსავლის და,მაშასადამე, ეროვნული პრო- 
დუქტის განაწილებაშიც ინდივიღუალურ საოჯახო მეურნეობებს “შორის. 

მიუხედავად ზოგიერთი პროგრესისა, სიღარიბე საერთო სიუხვის პირო- 

ბებში მწვავე ეკონომიკურ და პოლიტიკურ პრობლემად რჩება. 

მთავრობამ თავის თავზე აიღო შემოსავლების უთანაბრობის შემცი- 

რება ჩვენს საზოგადოებაში. ამ ამოცანამ თავი იჩინა რიგ პოლიტიკურ 

ღონისძიებასა და პროგრამაში.ჯერ ერთი, ტრანსფერტული გადასახდე- 

ლების დახმარებით უზრუნველყოფენ გაჭირვებულებს, ინვალიდებს და 

კმაყოფაზე მყოფთ, უმუშევრებს კი-უმუშევრობის დახმარებით. თავის 

მხრივ, სოციალური უზრუნველყოფის და „მედიკერის“! პროგრამები ფი- 

"ნანსურ დახმარებას უწევენ ავადმყოფ პენსიონერებსა და ხანდაზმუ- 

ლებს. ყველა ეს პროგრამა მთავრობის შემოსავლებს გადასცემს იმ 

საოჯახო მეურნეობებს, რომლებიც წინააღმდეგ შემთხვევაში მიიღებ- 

დნენ უმნიშვნელო შემოსავალს ან საერთოდ არ ექნებოდათ იგი. მეორე, 

მთავრობა ცვლის ასევე შემოსავლების განაწილებას საბაზრო ჩარევის, 

ანუ ფასების მოდიფიკაციის გზით, რომლებიც საბაზრო ძალებით წეს- 

დება. ფერმერებისათვის ფასების გარანტირება და მინიმალური ხელფა- 

.· სის განაკვეთის კანონმდებლობა იმის ნათელი მაგალითია, თუ როგორ 
აფიქსირებს ფასებს მთავრობა მოსახლეობის განსახღვრული ჯგუფის 

შემოსავლების გადიდების მიზნით. დაბოლოს, აშშ-ს ისტორიაში პირადი 

შემოსავლების გადასახადი გამოიყენებოდა უფრო მდიდრებისაგან შემო- 

სავლების დიდი წილის ამოსაღებად, ვიდრე ღარიბებისაგან, ამიტომაც, 

იგი შემოსავლის განაწილებაზე თავისებურ „რობინ ჰუდის ეფექტს“ 

ახდენდა. მაგრამ, პირადი საშემოსავლო გადასახადის ამასწინანდელი 

გადასინჯვით მნიშვნელოვნად შემცირდა მისი გადამანაწილებელი ზე- 

მოქმედება. თუმცა, მიღებულია, რომ საგადასახადო სისტემა ერთობ 

ზომიერ როლს ასრულებს შემოსავლების განაწილებაში. 

  

1. ავადმყოვობის გამო დაზღვევისა და უფასო სამედიცინო დახმარების ერთ-ერთი 
სახელმწიფო პროგრამა. - მთარგმნელის შენიშვნა. 
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რესურსების გადანაწილება 

ეკონომისტებისათვის ცნობილია ბაზრის ფუნქციონირების მკვეთრი 

დარღვევის ორი შემთხვევა, ე.ი. სიტუაცია, რომლის დროსაც კონკურენ- 

ტული საბაზრო სისტემა ან (1) აწარმოებდა განსახღვრულ საქონელთა 
და მომსახურების „არა იმ“ რაოდენობას, ან (2) უძლური აღმოჩნდებოდა 
საერთოდ გამოეყო რაიმე რესურსები ზოგიერთი საქონლისა და მომსა- 

ხურების წარმოებისათვის, რომელთა გამოშვება ეკონომიკურად გამარ- 

თლებულია. პირველი შემთხვევა დაკავშირებულია რესურსების გადა- 

დენასთან (§(დ!II0-0-5) ან თანამდევ ეფექტთან, (CX§516ჯი9IIIIC65§) მეორე, 
სახელმწიფო ან, სოციალურ კეთილდღეობასთან. 

რესურსების გბგადადენა, ანუ 

თანამწევი ეფექტები 

კონკურენტული საბახრო სისტემის ერთ-ერთი ღირსება ისაა, რომ 

იგი უზრუნველყოფს რესურსების ეფექტიან განაწილებას. სხვა სიტყვე- 

ბით რომ ვთქვათ, რესურსების „სწორი“ ანუ ოპტიმალური მოცულობა 

ნაწილდება ყოველი საქონლისა და მომსახურების წარმოებაზე. აქედან 

გამომდინარე კონკურენტულ ბაზარზე პროდუქციის წონასწორობითი მო- 

ცულობა გაიგივებულია პროდუქციის ოპტიმალურ მოცულობასთან. 

სხვათა შორის, დასკვნა იმის შესახებ, რომ კონკურენტული ბაზრები 

განაწილებას ავტომატურად ეფექტურს გახდიან, ემყარება ფარულ დაშ- 

ვებას, თითქოს ყველა სარგებლობა და დანახარჯები, რომლებიც დაკავ- 

შირებულია ყოველი პროდუქტის წარმოებასა და მოხმარებასთან, სრულ 

ასახვას პოულობენ შესაბამისად საბაზრო მოთხოვნისა და მიწოდების 
მრუდებში. სხვა სიტყვებით, დაიშვება, რომ არ არსებობს გადადენა, ანუ 

თანამდევი ეფექტები, რომლებიც დაკავშირებულია ყოველი საქონლის 

თუ მომსახურების წარმოებასა თუ მოხმარებასთან. გადადენა წარმოიშო- 

ბა, როცა საქონლის წარმოებას ან მოხმარებასთან დაკავშირებული სარ- 
გებლობა ან დანახარჯები „გადაინაცვლებენ“ მესამე მხარისაკენ, ანუ 

მხარისაკენ, რომელიც უშუალოდ არც მწარმოებელია და არც მომხმა- 
რებელი. გადადენას ასეგე თანამდევ ეფექტსაც უწოდებენ, რამდენადაც 
იგი წარმოადგენს სარგებლობას ან დანახარჯებს, რომელიც შეხვდება 

ინდივიდს ან ჯგუფს, რომლებიც საბაზრო გარიგებაში არ მონაწილე- 
ობენ. 
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ა)გადადენის ხარჯების მაგალით ი  ბ)გადადენის ხარ 
ჯების ეფექტის კორე- 
ქტირება რესურსების განა- 

წილებაზე 

ნახ.6-I, გადადენის ხარჯები და რესურსების მეტისმეტი 

გამოყოფა 
(ა) გრაფიკზე ნაჩვენები გადადენის ხარჯებისას ჩვენ ვხედავთ, როე საწარმოთა უფრო დაბალი 
დანახარჯები, როქელიც წარმოდგენილია (5) მრუდით, არ ასახავენ ყველა ხარჯებს, როქე- 
ლიც წარმოდგენილია (51) მრუდით. შესაბამისად 06 პროდექტის წონასწორობითი სიდიდე 

მეტია 00 -ის ეფექტურ ანუ ოპტიმალურ სიდიდეზე. რესურსების ეს მეტისმეტი გამოყოფა მო- 
ცემულ პროდუქტზე შეიძლება კორექტირებულ იქნას კანონედებლური გზით ან როგორც (ბ) 
გრაფიკსეა მოცემული განსაკუთრებული გადასახადით (1) დაბეგვრით, რომელიც ადიდებს 
ფირმის ხარჯებს და მისი მიწოდების ვრუდს გადაადგილებს 5 -დან 5§/ მდგომარეობაში. 

გადადენის დანახარჯები. როცა საქონლის წარმოება ან მოხმა- 
რება წარმოშობს რომელიმე მესამე მხარის არაკომპენსირებად დანახარ- 

ჯებს, მაშინ წარმოიშობა გადადენის ხარჯები. გადადენის ყველაზე 

უფრო აშკარა დანახარჯები დაკავშირებულია გარემოს გაბინძურებას- 

თან. როცა ქიმიური საწარმო ან ხორცის კონსერვების ქარხანა თავიანთ 
სამრეწველო ჩანადენებს ტბაში ან მდინარეში უშვებენ, მობანავეები, 

მეთევზეები და ნავით მოსეირნენი - რომ არაფერი გთქვათ ქალაქებზე, 
რომლებიც ნორმალური წყალმომარაგების წყაროებს ეძებენ-ყველა ისი- 

ნი გადადენის ხარჯებს ეწევიან როდესაც ნავთობგადამმუშავებელი 

ქარხანა აჭუჭყიანებს ატმოსფეროს მხუთავი კვამლით, ან საღებავის 
ქარხანა მის ირგვლივ არასასიამოვნო სუნს ავრცელებს, მოსახლეობა 
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ეწევა გადადენის სარჯებს, რომლებიც მისთვის არაფრით არ კომპენ- 
სირდება. 

როგორ ზემოქმედებენ გადადენის ხარჯები ანუ თანამდევი დანახარ- 
ჯები რესურსების გადანაწილებაზე? ეს მოცემულია ნახ.6-1 ა -ზე. როცა 
წარმოიშობა გადადენის ხარჯები ე.ი. როდესაც მწარმოებლები თავიან- 

თი ხარჯების ნაწილს მოსახლეობაზე გადაიტანენ, მათი წარმოების ხარ- 
ჯები ნაკლები აღმოჩნდება, ვიდრე თუ მათ არ გადაიტანდნენ. სხვა 

სიტყვებით, მიწოდების მრუდი არ მოიცავს ან არ „იტაცებს“ ყველა 

ხარჯებს, რომელიც საფუძვლიანად შეიძლება ასოცირებულ იქნას სა- 

ქონლის წარმოებასთან. აქედან გამომდინარეობს, რომ მწარმოებლის 

მიწოდების 5 მრუდი ამცირებს წარმოების საერთო მოცულობას და 

ამიტომ მოთავსებულია მიწოდების მრუდის მარჯვნივ, რომელიც მო- 

იცავდა ყველა §5ჯ დანახარჯებს. გარემოს გაჭუჭყიანებით ანუ გადადენის 
ხარჯების შექმნით ფირმა ეწევა წარმოების ნაკლებ ხარჯებს და მისი 

მიწოდება შეესაბამება § მრუდს. საბოლოოდ, როგორც 6-1 (ა) ნახაზ- 

ზეა ნაჩვენები (2 პროდუქტის წონასწორობითი მოცულობა მეტია მის 

ოპტიმალურ 00 მოცულობაზე. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, რესურსები 

მეტისმეტი რაოდენობით თავს იყრიან სწორედ ამ საქონლის წარმოება- 

ში, 

გადაღენის ხარჯების ტრანსფორმაცია. როგორი ზომები 
შეიძლება მიიღოს მთავრობამ რესურსების არაპროპორციული განაწი- 

ლების პრობლემის დარეგულირებისათვის, რომელიც დაკავშირებულია 

გადადენის ხარჯებთან? უფრო ზუსტად, როგორ შეუძლია მთავრობას 

გადადენის ხარჯების ტრანსფორმირება მოახდინოს წარმოების შიდა და- 

ნახარჯებში? ჩვეულებრივ, მაკორექტირებელ ღონისძიებათა ორი ტიპი 

გამოიყენება: ესაა საკანონმდებლო ღონისძიებები და განსაკუთრებული 

გადასახადები. 

1. კანონმდებლობა. თუ დავუბრუნდებით ჩვენს მაგალითებს სა- 
ჰაერო სივრცისა და წყლის აუზების გაჭუჭყიანების შესახებ, აქ პირდა- 
პირი ღონისძიებაა კანონმდებლობის უბრალო მიღება, რომელიც კრძა- 

ლავს ან ზღუდავს გაჭუჭყიანებას. მსგავსი კანონმდებლობა პოტენციურ 
გამჭუჭყიანებლებს აიძულებს ხარჯები გასწიონ სამრეწველო ნარჩენე- 

ბის უფრო საიმედო განადგურებაზე; მაგალითად, ფირმებმა უნდა შე- 
იძინონ და დააყენონ კვამლის „დამჭერი“ მოწყობილობანი, საწარმოო 
პროცესში გაჭუჭყიანებული წყლის გამწმენდი ნაგებობები. ასეთი საკა- 
ნონმდებლო აქტები პოტენციურ დამრღვევებს აიძულებს თავის თავზე 

აიღონ წარმოებასთან დაკავშირებული მთელი ხარჯები. მოკლედ რომ 

  

204



ვთქვათ, კანონმდებლობას შეუძლია მიწოდების 5 მრუდი გადაწიოს §5/ 
მდებარეობისაკენ ნახ. 6-1 ბ -ზე და ამით გაათანაბროს წარმოების 

წონასწორობითი და ოპტიმალური მოცულობები. 

2. ბანსაკუთრებული გადასახადები. მეორე, არა იმდენად 
პირდაპირი ღონისძიება ემყარება იმ ფაქტს, რომ გადასახადები წარმო- 

ადგენს დანახარჯებს და ამიტომ ფირმის მიწოდების მრუდის დეტერმი- 

ნანტსაც. (თავი 4). მთავრობას შეუძლია შემოიღოს განსაკუთრებული 
გადასახადი, რომელიც ტოლია ან უახლოვდება გადადენის ხარჯებს 

პროდუქციის ერთეულზე. ასეთი გადასახადით იგი ცდილობს ფირმა- 

დამრღვევს დააკისროს ის თანამდევი დანახარჯები ანუ გადადენის და- 

ნახარჯები, რომლის ეკონომიასაც წინააღმდეგ შემთხვევაში გასწევდა 

კერძო მრეწველობა. მაგალითად, განსაკუთრებული გადასახადი, რომე- 

ლიც პროდუქციის ერთეულზე L -ს ტოლია (ნახ. 6-1 ბ) , გაადიდებს 

ფირმის ხარჯებს და გადაანაცვლებს მისი მიწოდების მრუდს 5 -დან 

§, -სკენ. ამის შედეგად (C2>- პროდუქტის წონასწორობითი სიდიდე იმ- 

დენად შემცირდება, რომ გაუტოლდება C20 პროდუქტის ოპტიმალურ 

სიდიდეს და ამრიგად, რესურსების მეტისმეტი გამოყოფა ამ პროდუქტზე 

ლიკვიდირებულიი იქნება. 

ბადაღენის სარბებლიანობა. გადადენამ შეიძლება ხელსაყრე- 

ლობის ფორმა მიიღოს. განსაკუთრებულ საქონელთა და მომსახურების 

წარმოებამ და მოხმარებამ “შეიძლება ასევე განაპირობოს გადადენის 

ხელსაყრელობა, რომელიც კომპენსაციას არ მოითხოვს, ანუ ისეთი ხელ- 

საყრელობა, რომელიც იქმნება გარეშე ფაქტორებით, მესამე მხარისათ- 

ვის ანუ საზოგადოებისათვის მთლიანად. გულმკერდის რენტგენოგრამას 

ან პოლიომელიტის საწინააღმდეგო აცრას პირდაპირი სარგებლობა მო- 

აქვს უშუალო მომხმარებლისათვის. სხვათაშორის, ტუბერკულოზის ად- 

რეულ დიაგნოზსა და ინფექციურ დაავადებათა თავიდან აცილებას მთე- 

ლი საზოგადოებისათვის მოაქვს გადადენის არსებითი და ყოვლისმომ- 

ცველი სარგებლობა. განათლებაც გადადენის სარგებლიანობის კი- 
დევ ერთი კლასიკური მაგალითია. განათლებას სარგებლობა მოაქვს 

ინდივიდუალური მომხმარებლისათვის: „უფრო განათლებული ადამიანე- 

ბი“, ჩვეულებრივ უფრო მაღალ შემოსავალს ღებულობენ, ვიდრე „ნაკ- 

ლებ განათლებულები“. მაგრამ განათლება უფრო მეტ სარგებლობას 

უზრუნველყოფს მთელი საზოგადოებისათვის: მაგალითად, ეკონომიკა 
მთლიანად იგებს უფრო უნივერსალური და მწარმოებლური სამუშაო 

ძალის არსებობით ერთი მხრივ, და ნაკლები დანახარჯებით-დანაშა- 

ულის თავიდან აცილებაზე, კანონების დაცვაზე კონტროლსა და საქ- 
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ა)გადადენის ეცექტის "  ბ)რესერსების ღეფი – გბ)რესურსების დეფი– 
მა; ციტის კორექტირება: ციტის კორექტირება: 
გ მოთხოენის მხრიც „მიწოდების მხრიც 

ნახ. 6-2. გადადენის ხელსაყრელობები და რესურსების 

დეფიციტი. 
გადადენის სარგებლიანობა (ა) გრაფიკსე, როგორც ” მრედი გევიწვენებს, წარმოშობს 

პროდუქტისაგან საზოგადოების სარგებლიანობის საერთო სიდიდის შემცირებას # 
მოთხოენის საბაზრო მრუდზე. ამის შემდეგ (2, პროდუქცტის წონასწორობითი სიდიდე მისი 

00 ომპტიექალურ სიდიდიდესე ნაკლები აღმოჩდა, ეს შეიძლება გამოსწორდეს, როგორც 
ნაჩვენებია. ბ გრაფიკში, მომხმარებლებისათვის სუბსიდიების შეთავასების გსით, რომელიც 
გასრდის საბაზრო მოთხოვნას, გადაადგილებს რა მას  » დან #/ - მდე. პირქით, რესურსების 
დეფიციტი შეიძლება აღმოიფხვრას მწარეოებლებისათვის CV სუბსიდიების შეთავასებით, 

რომელიც გაზრდის მათ მიწოდებას გადაადგილებს რა მის მრუდს §ჯ/ #· დან ა'! 
მდგომარეობაში, 

გველმოქმედო პროგრამებზე-მეორე მხრივ. არსებითი მნიშვნელობა აქვს 
ასევე იმ ფაქტს, რომ მოსახლეობის პოლიტიკური აქტივობა პირდაპირ 

შესაბამისობაშია განათლების დონესთან; მაგალითად, არჩევნების მონა- 
წილეებში “შეინიშნება განათლების დონის მიხედვით ამომრჩეველთა 

ხვედრი წილის გადიდება. 

ნახ6-2 ა. გვიჩვენებს -2გბდადენის სარგებლიანობის ზემოქმედებას 
რესურსების განაწილებაზე. გადადენის სარგებლიანობის არსებობა უშუ- 
ალოდ ნიშნავს, რომ მოთხოვნის საბაზრო მრუდი, რომელიც კერძო 

პირთა და ფირმების სარგებლიანობას ასახავს, ამცირებს მის საერთო 
სიდიდეს. მოთხოვნის საბაზრო მრუდი არ მოიცავს ყველა სარგებლობას, 
რომელიც დაკაგშირებულია საქონელთა და მომსახურების წარმოებასა 
და უზრუნველყოფასთან, რომელთა წარმოება იწვევს გადადენის სარ- 

გებლიანობას, ასე მაგალითად L, მრუდი (ნახ.6-2 ა, ) გვიჩვენებს იმ 
სარგებლობას, რომლებსაც კერძო პირები იღებენ განათლებისაგან, მრუ- 

დი #/ მოიცავს ამ კერძო სარგებლობას პლუს გადადენის დამატებითი 
სარგებლობები, რომელიც საზოგადოებას “შეხვდება მთლიანად, ამრი- 
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გად, მაშინ, როცა L) საბაზრო მოთხოვნა და ა, მიწოდება ქმნიან 

დ. პროდუქტის წონასწორობით სიდიდეს, ეს სიდიდე (2 პროდუქტის 

ოპტიმალურ სიდიდეზე ნაკლები აღმოჩნდება. საბაზრო სისტემა, მაშასა- 
დამე, ყერ უსრუნველყოფს შესაფერის განათლებას; რესურსები ამასთან 

განათლების საჭიროებებზე არასაკმაო რაოდენობით შემოდის. 
ბადღაღენის სარგებლიანობის ტრანსფორმაცია. რანაირად 

შეიძლება გადავწყვიტოთ რესურსების არაპროპორციული განაწილების 
პრობლემა, რომელიც დაკავშირებულია გადადენის სარგებლიანობის არ- 

სებობასთან? 
1.მოთხოვნის ბაღდიდება, ერთ-ერთი მიდგომა მომხმარებელთა 

მსყიდველობითი უნარის უზრუნველყოფის გზით მოთხოვნის გადიდება- 

ში მდგომარეობს, რომელიც “შეიძლება გამოყენებულ იქნას მხოლოდ 

კონკრეტული საქონლის ან მომსახურების შეძენაზე, რომლებთანაც და- 

კავშირებულია გადადენის სარგებლიანობის წარმოშობა, მაგალითი: სა- 

სურსათო ტალონების ჩვენეული პროგრამა განკუთვნილია დაბალშემო- 

სავლიანი ოჯახების კვების რაციონის გასაუმჯობესებლად. სასურსათო 

ტალონები, რომლებიც მთავრობის მიერ ამ ოჯახებზე გაიცემა, შეიძლე- 

ბა გამოყენებულ იქნას მხოლოდ საკვები პროდუქტების შეძენაზე. ამ 
ტალონების მიმღებ მაღაზიებს ფულად ექვივალენტს მთავრობა უნაზხ- 

ღაურებს. ხანდახან ამ პროგრამის არსი იმასე დაიყვანება, რომ კვების 

გაუმჯობესება ღარიბი ოჯახის ბავშვებს დაეხმარება უკეთ სწავლაში, 

ხოლო დაბალანაზღაურებად მოზარდებს კი-სამუშაოს უკეთ შესრულე- 

ბაში. მოკლედ, პროგრამა მიზნად ისახავს დაეხმაროს ღარიბებს გახდნენ 

ეკონომიკური პროცესის უფრო მწარმოებლური მონაწილეები, რაც სა- 

სარგებლოა მთლიანად საზოგადოებისათვის, ნახ.6.2 ბ-ხე ვხედავთ, რომ 

პროგრამა ადიდებს მოთხოვნას საკვებზე #) მრუდიდან #2/ -მღე, რითაც 

არბილებს ან სავსებით აღმოფხვრის რესურსების არაპროპორციულ გა- 

ნაწილებას. 

2. მითოდების გადიდება. საწინააღმდეგო მიდგომა ხორციელდე- 

ბა საბახრო მიწოდების მხარეს. ნაცვლად მომხმარებელთა კონკრეტული 

საქონლით სუბსიდირებისა, მთავრობამ შეიძლება უფრო მოხერხებულად 

და ადმინისტრაციული თვალსაზრისით უფრო მარტივ ხერხად ჩათვა- 

ლოს მწარმოებელთა სუბსიდირება, სუბსიდია -· უბრალოდ განსაკუთ- 

რებული ,პირიქით გადასახადია “; გადასახადები მწარმოებელთათვის 
დამატებითი ხარჯებია, მაშინ როცა სუბსიდიები ამცირებენ მათ ხარ- 

ჯებს. ნახ.6-2 ვ -ზე ვხედავთ როგორ ამცირებს მწარმოებლებისათვის 

მიცემული ს სუბსიდია პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებს და მი- 
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წოდების მრუდს სწევს დაბლა 5; -დან ა, მიმართულებით. ამის შე- 

დეგად პროდუქტის რაოდენობა იზრდება C2 -დან 00 ოპტიმალურ 
დონემდე. ხოლო აქედან გამომდინარეობს, რომ ამ პროდუქტის წარმო- 
ებაზე რესურსების დეფიციტი ისპობა. უმაღლესი განათლების, მასობ- 

რივი პროფილაქტიკური აცრების პროგრამების, სახელმწიფო საავად- 

მყოფოებისა და პოლიკლინიკების სახელმწიფოებრივი სუბსიდირება - 

ყველაფერი ეს ჩვენს მიერ განხილული მიდგომის პრაქტიკული გამოყე- 

ნების მაგალითებია. 

3. მთავრობა მწარმოებლის როლში. გადაწყვეტის მესამე 
ვარიანტი წარმოიშობა გადადენის სარგებლიანობის მეტისმეტი სიდიდის 

პირობებში. მთავრობას შეუძლია თავის თავზე აიღოს ასეთი დარგების 

დაფინანსება, ან უკიდურეს შემთხვევაში სახელმწიფო საკუთრებად გა- 

დააქციოს და უშუალოდ მართოს ისინი. 

საზობალოებრივი სიკეთე დღა 
მომსასხშრებანი. 

განვიხილოთ საბაზრო სისტემის საფუძველზე წარმოებული ინდივგი- 

დუალური მოხმარების საგნების თვისებები. ეს საქონლები დაყოფადია, 

ანუ საკმაოდ მცირე ერთეულად გამოდიან, რათა ხელმისაწვდომი იყოს 

ინდივიდუალური მყიდველებისათვის. გარდა ამისა, ინდივიდუალური 

მოხმარების საგნები ექვემდებარებიან გამონაკლისის პრინციპის მოქ- 
მედებას, რომლის თანახმადაც ის, ვისაც სურს და შეუძლია გადაიხადოს 

წონასწორობის ფასი, ღებულობს პროდუქტს, ხოლო ის, ვისაც არ შეუძ- 

ლია და არ სურს გადაიხადოს ეს ფასი, გამოირიცხება სარგებლობის 

მიმღებთა რიცხვიდან, რომელსაც უზრუნველყოფს მოცემული პროდუქ- 

ტი. 

არსებობს საქონელთა და მომსახურების განსაზღვრული სახეობები, 

რომელთაც სახელმწიფოებრივი ანუ საზოგადოებრივი სიკეთე ეწო- 

დება და რომელსაც საბაზრო სისტემა საერთოდ არ აწარმოებს, რამდე- 

ნადაც ·მათი თავისებურებები მკვეთრად განსხვავებულია ინდივიდეუ- 

ალურ საქონელთან შედარებით. საზოგადოებრივი სიკეთე დაუყოფადია, 

ისინი ისეთი დიდი ერთეულებისაგან შედგებიან, რომ არ “შეიძლება 
მიეყიდოს ინდივიდუალურ მყიდველებს. კიდევ უფრო მნიშვნელოვანია 
ის გარემოება, რომ მათზე არ ვრცელდება გამონაკლისის პრინციპი, ანუ 
არ არსებობს ინდივიდების საზოგადოებრივი სიკეთით სარგებლობისაგან 
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ჩამოშორების ეფექტიანი ხერხი, როგორც კი ეს სიკეთე წარმოიშობა. 

ინდივიდუალური მოხმარების საქონლისაგან მიღებული სარგებლობა ემ- 

ყარება მათ ყიდვას, ხოლო საზოგადოებრივი სიკეთით მიღებული სარ- 

გებლობა კი შეხვდება საზოგადოებას ამ დოვლათის წარმოების შედე- 

გად. 
ილუსტრაციები. საზოგადოებრივი სიკეთის კლასიკური მაგალი- 

თია შუქურა, რომელიც გემებს აფრთხილებს სახიფათო საზღვაო სანა- 

პიროს ან ნავსაყუდელის შესახებ. შუქურის აგება შეიძლება ეკონომი- 

კურად დასაბუთებული იყოს, სარგებლიანობა (გემების ჩაძირვა ნაკლე- 

ბია) გადააჭარბებს საწარმოო დახარჯებს, მაგრამ შუქურით ყოველ 
მოსარგებლეზე მოსული სარგებლიანობის დონით არ შეიძლება გამოს- 

ყიდულ იქნას ასეთი დიდი და დაუყოფადი პროღუქტის “შეძენა. ყოველ 

შემთხვევაში, შუქურის ამოქმედებით მისი სასიგნალო შუქი ორიენტირი 

იქნება ყოველი გემისათვის. პრაქტიკულად არ არსებობს ზოგიერთი 

ხომალდის ამ შუქურით სარგებლობის გამორიცხვა. ამიტომ, რაში სჭირ- 
დება რომელიმე გემის მეპატრონეს ნებაყოფლობით აანაზღაუროს ასეთი 

სარგებლიანობა? გზის მაჩვენებლის შუქს ხედავს ყველა და თუ ხომალ- 

დის პატრონი ამჯობინებს არ გადაიხადოს ამისაოვის, ხომალდის შეთა- 

ურს არ “შეიძლება ავუკრძალოთ გზის მაჩვენებლის სიგნალით სარგებ- 

ლობა. ეკონომისტები ამ მოვლენას ,ფრირაიდერის პრობლემას“ 

უწოდებენ: ადამიანებს შეუძლიათ გამოიყენონ რომელიმე პროდუქტი, 

მის საწარმოებლად რაიმე ხარჯების გაუღებლად. რამდენადაც მოცფე- 

მულ შემთხვევაში გამონაკლისის პრინციპი მიუღებელია, კერძო საწარ- 

მოებისათვის არ არსებობს არავითარი სტიმული, ბაზარს შესთავაზონ 

შუქურა, იმის გათვალისწინებით, რომ გზის შუქურით მომსახურება 

შეუძლებელია გამოვსახოთ ფასებით, გავყიდოთ და ა.შ., ბუნებრივია, 

კერძო ფირმებს არავითარი სტიმული არ გააჩნიათ რესურსები გამოიყე- 

ნონ მათ საწარმოებლად. მოკლედ რომ ვთქვათ, აქ ჩვენ საქმე გვაქვს 
მომსახურებასთან, რომელსაც არსებითი სარგებლიანობა მოაქვს, მაგრამ 

რომელთა წარმოებაზე ბაზარი არ გამოყოფს რესურსებს. საზოგადოებ- 

რივი სიკეთის სხვა სახეობებია ეროვნული თავდაცვა, წყალდიდობის 

რეგულირება, მწერების წინააღმდეგ ბრძოლა და სხვ. მაშასადამე, სა- 

ზოგადოებამ რომ შესძლოს ასეთი სიკეთით და მომსახურებით სარგებ- 

ლობა, ისინი უნდა უზრუნველყოს სახელმწიფო სექტორმა, ხოლო მათი 

წარმოება უნდა დაფინანსდეს გადასახადების ფორმით, ინდივიდუალური 

იძულებითი გადახდევინების სისტემის დახმარებით. 

გადაღენის დიდი ხელსაყრელობა. თუმცა მათზე გამონაკლი- 

სის პრინციპის გამოუყენებლობა საკმაოდ მკვეთრად განასხვავებს სა- 
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ზოგადოებრივ სიკეთეს ინდივიდუალური საქონლებისაგან, მაგრამ მთავ- 

რობა უზრუნველყოფს ადამიანებს მრავალი სხვა საქონლით და მომსა- 

ხურებით, რომელთათვისაც შეიძლება გამოყენებულ იქნას გამონაკლი- 

სის პრინციპი. კერძოდ, ისეთი სიკეთე და მომსასურება, როგორიცაა 

გზები და ატომაგისტრალები, პოლიცია და სახანძრო დაცვა, ბიბლიოთე- 

კები და მუზეუმები, პროფილაქტიკური სამედიციო მომსახურება, სავსე- 

ბით შესაძლებელია მოხვდეს გამონაკლისის პრინციპის მოქმედებაში, 

ანუ მათზე შეიძლება დაწესდეს ფასები და კერძო მწარმოებლებს შევუძ- 

ლიათ მათით მომხმარებელთა უზრუნველყოფა საბაზრო სისტემის მეშ- 

ვეობით. მაგრამ, როგორც ზემოთ აღვნიშნეთ, ყველა ესენი მომსახურე- 

ბებია, რომლებიც იწვევენ გადადენის მნიშვნელოვან სარგებლიანობას, 

საიდანაც გამომდინარეობს, რომ საბაზრო სისტემა თავის თავზე იღებს 

„ მათ წარმოებას ან დაფინანსებას, რომ არ დაუშვას ამ სფეროში რესურ- 

სების დეფიციტური გამოყოფა. მსგავს საქონლებსა და მომსახურებებს 

ზოგჯერ კვაზისახოგადოებრივ (კვაზისახელმწიფოებრივ) სიკეთეს უწო- 

დებენ. გასაგებია გაუთავებელი მსჯელობანი ჯანდაცვის სახელმწიფო 

სისტემის და საბინაო მშენებლობის შესახებ. ინდივიდუალური სარგებ- 

ლობის ამ სიკეთით უზრუნველყოფა საბაზრო სისტემის მეშვეობით უნდა 

ხდებოდეს, თუ ესენი კვაზისაზოგადოებრივი სიკეთეა, რომელიც სახელ- 

მწიფომ უნდა შესთავაზოს? 

რესურსების ბანაწილება . 

საზოგადოებრივ სიკეთეზე 

ისეთ პირობებში, როდესაც ფასების საბაზრო სისტემა არ გამოყოფს 

რესურსებს საზოგადოებრივი სიკეთისათვის, ხოლო კვაზისაზოგადოებ- 

„რივისათვის გამოყოფს მათ არასაკმარისად, როგორი უნდა იყოს მათი 

წარმოების უზრუნველმყოფელი მექანიზმი? 
ინდივიდუალური მომხმარების საქონლებისაგან განსხვავებით, რომ- 

ლებიც შეისყიდება კერძო საწარმოებისაგან თვით ინდივიდების დამო- 

უკიდებელ გადაწყვეტილებათა საფუძველზე, საზოგადოებრივი სიკეთე 
“შეიძინება მთავრობის მეშვეობით ჯგუფურ ანუ კოლექტიურ გადაწყვე- 

ტილებათა საფუძველზე. უფრო სწორად, სხვადასხვა საზოგადოებრივი 

სიკეთის წარმოების სახეები და მოცულობა, დემოკრატიულ სახელმწი- 

ფოში განისაზღვრება პოლიტიკური მეთოდებით, ე.ი. ხმის მიცემით. 

საზოგადოებრივი სიკეთის მოხმარების მოცულობა წარმოადგენს სახელ- 
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მწიფო პოლიტიკის საკითხს!. ეს ჯგუფური გადაწყვეტილებანი, რომე- 

ლიც მიიღება პოლიტიკურ არენაზე, დამატებაა საოჯახო მეურნეობათა 

და საწარმოთა გადაწყვეტილებებზე, რომლებიც პასუხობენ ხუთ ფუნდა- 
მენტურ კითხვას. 

თუ დავუშვებთ, რომ აღნიშნული ჯგუფური გადაწყვეტილებები მი- 
ღებულია, ჩვენ უნდა ავხსნათ, თუ როგორ გადანაწილდება რესურსები 

ინდივიდუალური მოხმარების საქონლის წარმოებიდან საზოგადოებრივი 

სიკეთის წარმოებაზე. ეკონომიკაში, სადაც არსებობს სრული დასაქმება, 

სახელმწიფოს წინაშე დგას ინდივიდუალური მოხმარების საქონლის 
წარმოებაში გამოყენებული რესურსების გამოთავისუფლების ამოცანა 

საზოგადოებრივი სიკეთის საწარმოებლად მათი წარმართვისათვის. კერ- 

ძო სექტორიდან რესურსების გამოთავისუცლების ყველაზე რეალური 

გზაა მათზე კერძო მოთხოვნის შემცირება. ეს მიიღწევა საწარმოთა და 

საოჯახო მეურნეობათა გადასახადით დაბეგვრით, მათი შემოსავლების 

ანუ მათი მსყიდველობითი უნარის გამოთიშვით „შემოსავალი-გასავლე- 

ბის“ ნაკადიდან. ნაკლები შემოსავლის მიღებით საწარმოები და საოჯა- 

ხო მეურნეობები იძულებული ხდებიან შეამცირონ თავიანთი საინგესტი- 
ციო და სამომხმარებლო ხარჯები. მოკლედ რომ ვთქვათ, გადასახადები 

ამცირებენ მოთხოვნას ინდივიდუალური სარგებლობის საქონელსა და 

მომსახურებაზე, ხოლო ეს კი თავის მხრივ, იწვევს რესურსებეზე კერძო 

მოთხოვნის შემცირებას. კერძო ეკონომიკური აგენტების მსყიდველობი- 

თი უნარის მთავრობაზე გადაცემით, გადასახადები გამოათავისუფლებენ 

"რესურსებს გამოყენების კერძო სფეროდან. შემდგომ საგადასახადო შე- 

მოსულობების დახარჯვით მთავრობას შეუძლია ეს რესურსები თვით 

წარმართოს საზოგადოებრივი სიკეთისა და მომსახურების წარმოებაზე. 

მაგალითად, კორპორაციათა და პირადი შემოსავლების გადასახადები 

რესურსებს გამოათავისუფლებენ საინვესტიციო (საბურღი ჩარხები, ავ- 

ტოფურგონები, სასაწყობო ნაგებობები და ა.შ.) და სამომხმარებლო სა- 

ქონელთა (სურსათი, ტანსაცმელი, ტელევიზორები და ა.შ.) წარმოები- 
დან. მოავგრობას შეუძლია ეს რესურსები წარმართოს რაკეტების, სამ- 

ხედრო თვითმფრინავების წარმოებაზე, ახალი სკოლებისა და ავტომა- 

1, არსებობს განსხვავება - ,დოლარით ხმის მიცემასა“, რომელიც კარნახობს 
წარმოების მოცულობას ეკონომიკის კერძო სექტორში და „პოლიტიკურ ხმის მიცემას“ 
შორის, რომელიც განსაზღგრავს სახელმწიფო სექტორში წარმოების სიდიდეს. კერძო 
სექტორში მდიდარი კაცი ხმების მეტ რაოდენობას ფლობს, ვიდრე ღარიბი. სახელმწიფო 

სექტორში ყოველი პირი - ყოველ შემთხვევაში თეორიულად - ფლობს ერთ ხმას. გარდა 
ამისა, ბავშვები, რომლებიც „ხმას აძლევენ“ კერძო სექტორში საღეჭი რეზინის ყიდვით, 

ასაკის გამო მოკლებულნი არიან სოციალერ გადაწყვეტილებათა მილებაში 
მონაწილეობის უფლებას. 
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გისტრალების მშენებლობაზე. მთავრობა შეგნებულად გადაანაწილებს 

რესურსებს ქვეყნის ეროვნული პროდუქტის სტრუქტურაში მნიშვნელო- 

ვანი ცვლილებების განხორციელების მიხნით. 

სტაბილიზაცია 

ისტორიულად მოხდა ისე, რომ მთავრობის ყველაზე უფრო ახალი 

და, ამა თუ იმ თვალსაზრისით, ყველაზე უფრო მნიშვნელოვანი ფუნ- 

ქცია ეკონომიკის სტაბილიზაციაშია, ანუ კერძო ეკონომიკის დახმარება- 

ში, რათა უზრუნველყოს რესურსების სრული დასაქმება და ფასების 

სტაბილურობა. მოცემულ შემთხვევაში ჩვენ შემოვიფარგლებით მხო- 

ლოდ ზოგადი დახასიათებით და ხაზს ვუსვამთ (მისი ამომწურავი ახ- 

სნისაგან თავის არიდებით) მთავრობის მასტაბილიზებელ ფუნქციას. აქ 

მთავარი მომენტი ისაა, რომ წარმოების დონე უშუალოდ დამოკიდებუ- 

ლია ხარჯების საერთო ანუ ერთობლივ მოცულობაზე. საერთო ხარჯე- 

ბის მაღალი დონე მსხვილი დარგისათვის პროდუქციის გამოშვების გა- 

დიდების ხელსაყრელობას ნიშნავს, რაც თავის მხრივ განსაზღვრავს 

მატერიალური და ადამიანისეული რესურსების გამოყენების მაღალი 

დონის მიღწევის აუცილებლობას. მრავალი ეკონომისტი ფიქრობს, რომ 

კაპიტალისტურ სისტემაში არ არსებობს მექანიზმი, რომელიც ერთობ- 

ლივ ხარჯებს სწორედ იმ დონეზე აიყვანს, რომელიც სრულ დასაქმებას 

უზრუნველყოფს. შესაძლოა ორი არასასურველი სიტუაციის წარმოშობა. 

1. უმუშევრობა. კერძო სექტორში ხარჯების საერთო დონე შეიძ- 
ლება ძალზე დაბალი იყოს სრული დასაქმების რეალიზაციისათვის. ამ 

'შემთხვევაში მთავრობა ვალდებულია ისე შეავსოს კერძო ხარჯები, რომ 

კერძო და სახელმწიფო ხარჯები საკმარისი იყოს სრული დასაქმებისათ- 

ვის. როგორ შეუძლია მთავრობას ეს? ერთი პასუხი! ამ კითხვაზე იმაში 

მდგომარეობს, რომ გამოიყენოს იგივე მეთოდი-სამთავრობო ხარჯები და 

დაბეგვრა-რომელსაც იგი იყენებს საზოგადოებრივი სიკეთის წარმოება- 

ში რესურსების გადასანაწილებლად. რა თქმა უნდა, მთავრობამ, ერთი 
მხრივ უნდა გაადიდოს თავისი საკუთარი ხარჯები სახოგადოებრივ სი- 
კეთესა და მომსახურებაზე, ხოლო მეორე მხრივ, შეამციროს გადასახა- 

დები კერძო სექტორის ხარჯების სტიმულირების მიზნით. 

  

!. მომდევნო თავებში დავინახავთ რომ ეკონომიკური სტაბილურობის 

უზრუნველსაყოფად მთავრობას დანახარჯებისა და დაბეგვრის პოლიტიკის გარდა 
სხვა ბერკეტებიც გააჩნია. 
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2. ინფლაცია. სხვა შემთხვევა შეიძლება წარმოიშვას, თუ საზო- 

გადოება შეეცდება იმაზე მეტი დახარჯოს, რის საშუალებასაც ეკონო- 

მიკის საწარმოო სიმძლავრეები იძლევიან. როდესაც ერთობლივი დანა- 

ხარჯები აჭარბებენ პროდუქტის სიდიდეს სრული დასაქმების პირობებ- 
ში, ხედმეტი ხარჯები გამოიწვევენ ფასების დონის გადიდებას. საერთო 

ხარჯების მეტისმეტი მოცულობა ინფლაციურ ხასიათს ატარებს. ასეთ 

შემთხვევაში მთავრობამ უნდა მოსპოს მეტისმეტი ხარჯები. ამის მიღ- 

წევა მას ძირითადად საკუთარი ხარჯების შემცირებით და ასევე კერძო 

სექტორის ხარჯების შემცირების მიზნით გადასახადების გადიდებითაც 

შეუძლია. 

1)დანახარ ჯები 

: 2ერესურსები –    

  

    
      

    

   

დანახარჯები > რესურსები 

0ქთ) საქონლი და... . > 6) საქონელი და 
2 „V მომსახურება ს 

ით 85. ილ 

“ სადები 

(8) შემოსავალი.“ 

ნახ. 6-4. შემოსავლის, რესურსებისა და პროდუქტის წრებრუნვა 

და სახელმწიფო სექტორი 

სამთავრობო ხარჯები, გადასახადები, ტრასფერტული გადასახდელები ზეგავლენას 
ახდენენ შემოსავლების და რესურსების განაწილებაზე და ეკონომიკური აქტიურობის დონეზე. 
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ისევ წრებრუნვის შესახებ 

შერეულ ეკონომიკაში მთავრობა მთლიანად ინტეგრირებულია მატე- 

რიალური და ფულადი რესურსების წრებრუნვაში, რომელიც ეკონომი- 

კურ ორგანიზმს ქმნის. ერთობ ჭკუის სასწავლია მთავრობის ფუნქციების 
განმეორებითი ანალიზი განაწილებისა და ეკონომიკის სტაბილიზაციის 

სფეროებში მე-3 თავში დახასიათებული წრებრუნვის მოდელის შუქჭხე. 

6-3 ნახაზზე საქონლურ-მატერიალურ საშუალებათა ნაკადები 1-დან მე- 
4-მდე უბრალოდ აკვლავწარმოებენ 3-2 ნახაზს. 1-ლი და მე-2 ნაკადები 

გვიჩვენებენ საწარმოთა დანახარჯებს რესურსების შეძენაზე, რომელსაც 

საოჯახო მეურნეობები აწვდიან. გავიხსენოთ, რომ აღნიშნული დანახარ- 

ჯები - საწარმოთა დანახრჯებია, მაგრამ ისინი წარმოადგენენ ხელფასს, 

რენტას, სარგებელს და საოჯახო მეურნეობათა შემოსავალს (მოგებას). 

მე-3 და მე-4 ნახაზები ასახავენ საოჯახო მეურნეობათა სამომხმარებლო 

ხარჯებს საქონელთა და მომსახურების შეძენაზე, რომელთაც საწარმო- 

ები უშვებენ. 
ახლა შევეცდებით გულდასმით განვიხილოთ მრავალრიცხოვანი მო- 

დიფიკაციები, რომლებიც წარმოიშობა ეკონომიკურ პროცესებში მთავ- 

რობის ჩართვის შედეგად. ნაკადები 5-დან 8-მდე გვიჩვენებს, რომ მთავ- 

რობა აწარმოებს შესყიდვებს როგორც პროდუქტების, ისე რესურსების 

ბაზარზე. მე-5 და მე-6 ნაკადები წარმოადგენენ მთავრობის შესყიდვებს 
კერძო საწარმოებისაგან, ვთქვათ, ისეთი საქონლისა, როგორიცაა ქა- 

ღალდის სამაგრები, კომპიუტერები, იარაღი და მატერიალურ-ტექნიკური 

მომარაგების საგნები შეირაღებული ძალებისათვის. მე-7 დ მე-8 ნაკა- 
დები გამოხატავენ რესურსების სამთავრობო შესყიდვებს. ფედერალური 

მთავრობა ჯამაგირს უხდის კონგრესმენებს, ანახღურებს შეიარაღებულ 

ძალთა პირადი შემადგენლობის, იურისტების შენახვას იუსტიციის სა- 

მინისტროში, სხვადასხვა სახის ბიუროკრატიული აპარატის შენახვას და 

ა.შ. შტატების მთავრობები და ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანო- 

ები ინახავენ მასწავლებელთა, ავტობუსების მძლოლების, პოლიციელე- 

ბის და მეხანძრეების შტატებს. ფედერალურ მთავრობას შეუძლია ასევე 

იჯარით აიღოს ან შეიძინოს მიწის ნაკვეთები რომელიმე სამხედრო 

„ ბაზის გასაფართოებლად, ხოლო მუნიციპალიტეტებს შეუძლიათ შეიძი- 

ნონ მიწის ნაკვეთები ახალი დაწყებითი სკოლის მშენებლობისათვის. 

მთავრობა სთვაზობს ასევე საზოგადოებრივ სიკეთეს და მომსახურე- 

ბას როგორც საოჯახო მეურნეობებს, ისე საწარმოებს, რასაც ასახავენ 

მე-9 და მე-10 ნაკადები. საზოგადოებრივი სიკეთისა და მომსახურების 
დაფინანსება მოითხოვს გადასახადების გადახდას საწარმოთა და საოჯა- 

214



ხო მეურნეობათა მხრივ, რასაც გვიჩვენებს მე-11 და მე-12 ნაკადები. 

უკანასკნელი ნაკადები, ჩვენ აღვნიშნეთ როგორც წმინდა გადასახადები, 
რამდენადაც ისინი შეიცავენ ასევე „პირიქით გადასახადებს“ ტრანსფერ- 

ტული გადასახადების სახით საოჯახო შეურნეობებისადმი და სუბსიდი- 

ების სახით საწარმოებისადმი. ასე მაგადლითად, მე-11 ნაკადი გულის- 
ხმობს არა მხოლოდ გადასახადებს კორპორაციათა შემოსავალზე და 
გაყიდვებზე, სააქციზო მოსაკრებლებს, რომლებსაც მთავრობა საწარმო- 
ებისაგან იღებს, არამედ ასევე სხვადასხვა სამთავრობო სუბსიდიებს 
ფერმერების, გემთმშენებლების და ზოგიერთი ავიაკომპანიისათვის.' 

მთავრობა გადასახადით უშუალოდ ბეგრავს (პირად შემოსავლებზე, 

ხელფასზე) საოჯახო მეურნეობებს და ამასთან ტრანსფერტულ გადასახ- 
დელებს უხდის მათ (მაგალითად, სახელმწიფო საქველმოქმედო დახმა- 
რების სახით), რასაც გვიჩვენებს მე-12 ნაკადი. 

წრებრუნვის ჩვენი გაფართოებული მოდელი საშუალებას იძლევა 
მკაფიოდ გავიგოთ, თუ როგორ შეუძლია სახელმწიფოს “შემოსავლის 

განაწილების შეცვლა, რესურსების განაწილება და ეკონომიკური აქტი- 
ურობის დონის რეგულირება. გადასახადების და ტრანსფერტული გადა- 

სახდელების სტრუქტურა არსებით ზეგავლენას ახდენს შემოსავლის გა- 
ნაწილებაზე. ვთქვათ, მე-12 ნაკადი გვიჩვენებს, რომ გადასახადების 

სტრუქტურა, რომელიც საგადასახადო შემოსულობებს უმთავრესად შეძ- 

ლებული საოჯახო მეურნეობებისაგან ღებულობს და რომელიც ეხამება 
ტრანსფერტულ გადასახდელთა სისტემას დაბალშემოსავლიან საოჯახო 

მეურნეობებზე და საბოლოო ანგარიშით, თანასწორობას იწვევს შემო- 

სავლების განაწილებაში. მე-6 და მე-8 ნაკადები გულისხმობენ რესურ- 

სების ისეთ განაწილებას, რომელიც განსხვავდება მათი განაწილებისა- 

გან წმინდა კერძო ეკონომიკაში. მთავრობა ყიდულობს საქონელს და 
სამუშაო ძალას, რომელიც განსხვავდება საოჯახო მეურნეობათა მიერ 

შესყიდულისაგან. მაგალითად, ეკონომიკაში უმუშევრობის არსებობის 

პირობებში სამთავრობო ხარჯების გადიდებამ გადასახადებისა და ტრან- 

სფერტულ გადასახდელთა უცვლელობის შენარჩუნებით უნდა გამოიწ- 
ვიოს ერთობლივ დანახარჯთა, წარმოების მოცულობისა და დასაქმების 
გადიდება. თავის მხრივ, სამთავრობო ხარჯების მოცემული დონის პი– 

რობებში გადასახადების შემცირებამ ან ტრანსფერტულ გადასახდელთა 
გადიდებამ უნდა გაადიდოს შემოსავლები, რომლებიც გამოიყენებიან 

1. სუბსიდიების უმეტესი ნაწილი საწარმოებისათვის „დამალულია“ ხესსებზე 
დაბალი სარგებლის, სესხების საგადასახადო შეღავათების გარანტიების ფორმით ან 
სახელმწიფო მომსახურეობის შეთავაზებით თვითღირებულებაზე დაბალ ფასებში. 
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დასახარჯავად და ამით პირადი ხარჯების სტიმულირებისათოვის. პირი- 

ქით, ინფლაციის აღმოცენებისას საჭიროა მთავრობის საწინააღმდეგო 
პოლიტიკა: უნდა შემცირდეს სამთავრობო ხარჯები, გადიდდეს გადასა- 

ხადები! და შემცირდეს ტრანსფერტული გადასახდელები. 

რეზიუმე 

1. ამერიკული ეკონომიკა შეიძლება დავახასიათოთ როგორც 

შერეული კაპიტალიზმი. ეს უპირატესად საბაზრო ეკონომიკაა, 

მაგრამ მთავრობა სხვადასხვა ხერხებით ზემოქმედებს საბაზრო 

სისტემის ფუნქციონირებაზე. 

2. მთავრობის ერთ-ერთი ძირითადი ამოცანა ისაა, რომ უზ- 

რუნველყოს სამართლებრივი და სოციალური გარემო, რომელიც 

ხელს შეუწყობს ბაზრების ეფექტიან ფუნქციონირებას. 

3. მთავრობა პასუხისმგებელია ასევე საბაზრო კონკურენცი- 

ის რაციონალური მასშტაბების შენარჩუნებაზე. 

4ტ. მთავრობა არეგულირებს შემოსავლების განაწილებას 

ბაზრის ფუნქციონირებაში უშუალო ჩარევით და საგადასახადო 

და ტრანსფერტულ გადასახდელთა სისტემის მეშვეობით. 

5. გადადენები ანუ არასაბაზრო ფაქტორები იწვევენ ზოგი- 

ერთ საქონელთა წარმოების წონასწორობითი მოცულობის გა- 

დახრებს მათი ოპტიმალური მოცულობისაგან. გადადენის ხარ- 
ჯები იწვევენ რესურსების მეტისმეტ მოზღვავებას ზოგიერთ 

დარგში, რომელიც შეიძლება აღმოიფხვრას საკანონმდებლო 

ღონისძიებებით და განსაკუთრებული გადასახადების შემოღე- 

ბით: გადადენის სარგებლიანობას თან ასლავს რესურსების დე- 
ფიციტი ზოგიერთი დარგისათვის, რომელიც შეიძლება აღმოიფ- 

ხვრას მომხმარებლებზე ან მწარმოებლებზე სუბსიდიების დახ- 

მარებით. 

1. მოგვიანებით ჩვენ დაგინასავთ, რომ ინფლაციის შეფერხებაში გადასახადები 
ორმაგ როლს თამაშობს. შემოსავლების შემცირებით რომლებიც ხარჯების წყაროა, 
მაღალი გადასახადები ანტიინფლაციურ ხასიათს ღებულობენ. მაგრამ, გადასახადებს 
შეუძლიათ ხარჯების შემცირებაც და ამით ფასების დონის გადიდება. 
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6. საზოგადოებრივი სიკეთე ჩვეულებრივ დაუყოფადია და 

იწვევს ისეთ სარგებლიანობას, რომლისაგან შეუძლებელია იმ 

მომხმარებელთა ჩამოცილება, რომლებიც არ იხდიან საზღაურს. 
7. გადასახადებითა და თავისი ხარჯებით მანიპულირება 

მთავრობისათვის ერთ-ერთი ძირითადი ინსტრუმენტია, რომლის 

მეშვეობითაც იგი ხელს უწყობს უმუშევრობისა და ინფლაციის 
ლიკვიდაციას. 

8. წრებრუნვის (შემოსავლის, რესურსების და პროდუქტის) 
მოდელი სასარგებლო ინსტრუმენტია იმის გასაანალიზებლად, 

თუ როგორ ასრულებს მთავრობა თავის ფუნქციებს შემოსავლი- 
სა და რესურსების გადანაწილებაში, რესურსების განაწილება- 

სა და ეკონომიკის სტაბილიზაციაში. 

ღრერმინები «ა ცნებები 

შერეული კაპიტალიზმი 

მონოპოლია 

გადადენის დანახარჯები 
გადადენის სარგებლობანი 

საზოგადოებრივი ანუ სოციალური სიკეთე 

„ფრირაიდერის“პრობლემა 

პითხვები და სასწავლო 

ლავალებები 

1. გულდასმით დაახასიათეთ შეიდეგი მტკიცება: „საზოგადოება როგორც წესი... ნაკლებ 
პროდუქციას ღებულობს სახელმწიფოს მიერ დახარჯული დოლარის სანაცვლოდ, ვიდრე კერ- 
ძო საწარმოს მიერ დახარჯული დოლარის 

2. რატომ ეწოდება ამერიკულ ეკონომიკას „შერეული კაპიტალიზმი“? ჩამოთვალეთ და 
მოკლედ დაახასიათეთ მთავრობის ეკონომიკური ფუნქციები. 

3. ასსენით, თუ რატომაა ტოლი კაპიტალების გადადენის არარსებობის შემთხვევაში ოპ- 

ტიმალური და წონასწორობითი პროდუქტი კონკურენტულ ბაზარზე. როგორი განსხეავება 
წარეოიშობა პროდუქტის წონასწორობით და ოპტიმალურ სიდიდეთა შორის, როდესაც არსე- 
ბობს: ა) გადადენის დანახარჯები და ბ) გადადენის სარგებლიანობა? რანაირად შეუძლია მთაგ- 

1 Mგ(ნიოლი! ტ5500:3(:00ი 0” Mიეისწვი(სლდლ. მხი #ტოიუივი 1IიძIVIძსი! 

სიჭტლუილაი 5წX3(00ი. MI6V-V0XM: M0CI8V-IIIII 800M Cითლ8იჯს, 1946. გე. 952 
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რობას ამ განსხვავებათა აღმოფხერა? „გადადენის დანახარჯთა არსებობა გულისხმობს რე- 
სურსების დეფიციტურ შემოსვლას განსასღვრული პროდუქტის საწარმოებლად და სამთავ- 
რობო სუბსიდიების არსებობას“. ეთანხმებით ი/უ არა თქვენ აე თეზისს? ახსენით, თუ რატომაა 

საჭირო გადადენის დანახარჯთა გადასაწყვეტად ზონალერი ტარიფები ანუ ფასები და აგტო- 
მანქანების უსაფრთხოების ქამრებით სავალდებულო აღჭურვის შესახებ კანონები? 

4. როგორია საზოგადოებრივი სიკეთის ძირითადი მახასიათებლები? ახსენით განსაკუთ- 

რებულობის პრინციპის მნიშვნელობა, რა საშუალებების დახქარებით უზრუნველყოფს ქეეყა- 
ნას მთავრობა საზოგადოებრივი სიკეთით? 

5. გამოიყეჩეთ სასოგადოებრივი სიკეთისა და ინდივიდუალური მოხმარების საქონელთა 
საკუთარი გახმარტება იმის გამოსარკვევად, საბასრო სისტემის მეშვეობით უნდა იწარმოებო- 

დეს თუ სახელმწიფოს მიერ იყოს უზრუნველყოფილი შემდეგი დოელათი: ა) პური; ბ) საგზაო 
განათება; გ) ხიდები; დ) ავტოსადგომები; ე) საცურაო აუზები; ე) სამედიცინო მომსახურეობა; 
ზ) ფოსტის მიტანა; თ) საცხოვრებელი ბინები; ი) საჰაერო ტრანსპორტისადმი კონტროლი; კ) 
ბიბლიოთეკები, 

6. ასსეჩით, თუ როგორ შეუძლია მთიავრობას თავისი დანახარჯებით და გადასახადებით 
მანიპულირება: ა) უმუშევრობისა და ბ) ისფლაციის დონის შემცირების მისნით. 

7. „მრავალი სამთავრობო აქცია იმავდროულად სემოქმედებს შემოსავლების და რესურ- 
სების განაწილებაზე და უმუშევრობისა და ფასების დოსესე”. წრებრუნვის მოდელი გამოიყე- 
ნეთ ამ თეზისის დასადასტურებლად ყოველი შემდგომი შემთხვევისათვის: ა) ახალი საშუალო 
სკოლის მშენებლობა ბლეკ-ბოკის საგრაფოში; ბ) კორპორაციათა საშემოსავლო გადასახადე- 

ბის 2%-ით შემცირება; გ) სკოლამდელი პროგრამის გაფართოება ხელმოკლე ოჯახების შვი- 

ლებისათეის; დ) სამხედრო უწყების ხარჯების გადიდება „ვარსკვლავეთის ომებისათვის“ 50 
მლრდ. დოლარით; ე) საჰაერო აუზის გამჭუჭყიანებელ საწარმოთა სპეციალური გადასახადით 
დაბეგვრა; და გ) ხელფასის მინიმალური საათობრივი განაკვეთის გადიდება 3,35-დან 4,65 დო- 

8. დახასეთ წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი საზოგადოებრივი სიკეთის ვერტიკა- 
ლურ ლრყჰზე, ხოლო ინდივიდუალური მოხმარების საქონელთა პორიზონტალურზე აღნიშ- 

ვნით. იმის გათვალისწინებით, რომ ეკონომიკა სასტარტო მდგომარეობაში ფუნქციონირებს აე 

მრუდის შესაბამისად. მიუთითეთ საზოგადოებრივი სიკეთის წარმოების გადიდების გზები. რო- 

გორ შეიძლება საზოგადოებრივი სიკეთის გადიდება თუ ეკონომიკა სასტარტო მდგომარეობა- 
ში ფუნქციონირებს, ისე როგორც ეს ნაჩვენებია მრუდის შიგნითა წერტილში? 

ბოლო შტრიხი 

მთავრობა და ეკონომიკა: 
ორი პოზხიცია 

ცნობილი კონსერვატიული ეკონომისტი მარტინ ფელ- 
დსტაინი ამერიკის ეკონომიკის ფუნქციონირების გაუარესე- 
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ბას სახელმწიფო სექტორის გაფართოებით ხსნის. პირიქით,, 
ლ.კერკლენდი გამოთქვამს მოსაზრებას ეკონომიკაში მთაე- 
რობის პოსიტიური როლის შესახებ. 

ანტისამთავრობო პოზიცია: .. მთავრობის როლის გაძლიერე- 

ბა წარმოადგენს ამერიკის ეკონომიკის ფუნქციონირების გაუა- 

რესების სერიოზულ, შესაძლოა ყველაზე სერიოზულ მიზეზს. 

მთავრობის მიერ ფულადი და ბიუჯეტური პოლიტიკის არასწორ- 
მა განხორციელებამ ხელი შეუწყო ერთობლივი პროდუქტის 

არასტაბილურობას და ინელაციის სწრაფ ზრდას. სამთავრობო 
რეგულირება შრომის მწარმოებლურობის ზრდის ტემპების შემ- 

ცირებისა და მეცნიერულ კვლევით და საცდელ - საკონსტრუქ- 
ტორო სამუშაოთა დაქვეითების მთავარი მიზეზია. შემოსავლე- 

ბის გადანაწილების სამთავრობო პროგრამების გაფართოებამ 

გააღრმავა საოჯახო ცხოვრების არასტაბილურობა და შესაძ- 

ლოა განაპირობა შობადობის დაქვეითება. დაგროვების დაბალი 

დონე და ძირითადი კაპიტალის ნელი ზრდა დაბეგვრის სისტე- 

მის, მთავრობის მაკროეკონომიკური პოლიტიკისა და სოციალუ- 

რი დაზლვევის პროგრამების გაფართოების შედეგია. 

„. სამთავრობო პოლიტიკის უარყოფითი შედეგები მნიშვგნე- 

ლოვანწილად გაუთვალისწინებელი და მოულოდნელი თანამდე- 

ვი პროდუქტი აღმოჩნდა, რომელიც დაფუძნებული იყო პოლიტი- 

კის ჩვეულებრივ სურვილებზე, რომელიც ყოველგვარი წინას- 
წარგანჭვრეტის, მხოლოდ უახლოესი მიზნების გათვალისწინე- 

ბის ანუ მისი ნეგატიური ხანგრძლივვადიანი შედეგების მას- 

შტაბების შფშეგნების გარეშე შემუშავდა. გასული 15 წლის მან- 
ძილზე ტარდებოდა ფულადი და ბიუჯეტური ექსპანსიის პოლი- 

ტიკა უმუშევრობის შემცირების იმედით, ინფლაციის გადიდე- 

ბის გარდაუვალობის გაუთვალისწინებლად. შემოღებულ იქნა 

გადასახადის მაღალი განაკვეთები ინვესტიციებიდან შემოსავ- 

ლებზე, გადიდდა პენსიები სოციალური დაზღვევის სისტემის 

სავუძველზე, ამასთან ამ ღონისძიებათა შემდგომი ზეგავლენის 

გაუთვლისწინებლად ინვესტიციებისა და დანაზოგების დონეზე 

დამტკიცდა ჯანმრთელობის დაცვისა და უსაფრთხოების ტექნი- 

კის წესები, და ისევ, შრომის მწარმოებლურობის შემცირების, 

როგორც ასეთი წესების შემოღების გარდაუვალი შედეგის გა- 

უთვალისწინებლად. მთავრობამ გერ გაითვალისწინა ასევე რე- 

გულირების შესაძლო ზეგავლენა მეცნიერულ-კვლევით და საც- 
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დელ-საკონსტრუქტორო სამუშაოთა ხანგრძლივვადიან პროგრა- 

მებზე. 

ამთავრობო პოზიცია: მე გავიზარდე სამხრეთში, ნახევრად 

სასოფლო-სამეურნეო რეგიონში და ვერ დავეთანხმები მტკიცე- 

ბას, თითქოს მთავრობა მძიმე ტვირთადაა ჩამოკიდებული 

თქვენს. კისერზე. ჭაბუკობიდანგე მე მახსოვს ჭუჭყიანი გზები 
ქალაქის განაპირებში, მხოლოდ ერთი მოკირწყლული ქუჩა მის 

ცენტრალურ ნაწილში. ყოველ ეზოში ტუალეტები. წყლის მო- 
ტანა გვიხდებოდა ქალაქიდან ნახევარი მილის მანძილიდან. 

სახლები განათებული იყო ნავთის ლამფებით. თუ თქვენ გაგაჩ- 

ნდათ ფერმა და თქვენს ყანაში იყო 80 ფუტის სიგანისა და 50 
ფუტის სიღრმის ხევი, ყოველი წვიმის შემდეგ იგი ორი ფუტით 

უფრო ფართო და ორი ფუტით ღრმა ხდებოდა, ხოლო ნიადაგი 

წყლით ირეცხებოდა. სოციალური უზრუნველყოფის სისტემას 

ეს ღარიბი ფერმა წარმოადგენდა. ყველაფერი ეს იყო რეალობა, 

სინამდვილე. | 

ასეთი ცხოვრება შეწყვიტა არა კერძო საწარმომ. პირიქით, 

სწორედ მან შექმნა ეს ცხოვრება. 
ნავთი შეცვალა სოფლის ელექტროფიკაციის სადგურების 

ადმინისტრაციის ელექტროენერგიამ მოკირწყლული გზები 

აშენდა საგზაო მშენებლობის პროგრამების საფუძველზე. ხევე- 

ბი ამოვსებული, ხოლო მიწები რეკულტირებულ იქნა ნიადაგის 

მელორაციისა და ნაყოფიერების შენარჩუნების სამსახურის მი- 

ერ. დავრდომილთა თავშესაფარი მოსპო სოციალური უზრუნ- 

ველყოფის სისტემამ. ხოლო მეურნეობის ახალი უზარმაზარი 

დარგის ძირითადი ელემენტი ქვეყნის იმ ნაწილში შეიქმნა ბუ- 

ნების დაცვის სამოქალაქო სამსახურის მიერ.პრაქტიკულად ყო- 
ველი ფიჭვი, რომელსაც თქვენ ხედავთ ამ შტატში, სწორედ ამ 

სამსახურმა დარგო. იგი ვითარდება იმ ნედლეულის წყალობით, 

რომელიც მისთვის მთავრობამ უზრუნველყო. 

აი, რატომ ვთვლი სისულელედ საეხლმწივო ინვესტიციების 

ძირითადი ნაკადის შეჩერებას. უაზრობაა სოფლის ელექტროფი- 

კაციის ადმინისტრაციის გაუქმება ან მისი საქმიანობის მას- 

შტაბების შემცირება, საგზაო მშენებლობის პროგრამების შეკ- 

ვეცა და სახელმწიფო ინვესტიციების პროგრამებისათვის ძირის 

გამოთხრა მხოლოდ მათი სიძვირის გამო. ყველა ამ პროგრამას 
უზარმაზარი მნიშვნელობა აქვს იმიტომაც, რომ ადამიანებისათ- 

ვის უზრუნველყოფენ უფრო ძლიერ ეკონომიკას და აქედან გა- 
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მომდინარე-კეთილდღეობას, იცავენ ადამიანის ღირსებასა და 
პიროგნების თავისუფლებას. 

1. Mვ2XLი0 L"C1ძ5L01» (0ძ.), Iხ06 ტიიტოლვი Lიითილს 10 II8ი9051(109ი, CხIC2ლი: Iხი 

სიIV0CI5I(V ი” Cხ!ივლი MXI=655, 1980. გვ. 36-27 ; MICხ29ი1) L. V2გიხ(ი, 5520 M. 
V3იხ(L9ი» (იძვ.). I0V89IXძთ 8 M6V V.5. 1იძსიჭოვ) ისი? წიIმძიიხ8: CIVCI5ICV 0წ 

Xიი05აIV2ი13 IXIL-C39, 1981. გე. 36-27. 
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თავი მეშვიდე 

ამერიკული კაპიტალიზმის რეალობები: 

კერკო სექტორი 

მე-7 და მე-8 თავები ეძღვნება შერეული კაპიტალიზმის მო- 
დელის დაწვრილებით ანალიზს. ჩვენ უკვე განვიხილეთ შერე- 

ული კაპიტალიზმის შემადგენელი ნაწილები – ბიზნესი, სა- 

ოჯახო მეურნეობები და სახელმწიფო, – მაგრამ,მხოლოდ ზო- 

გად ნიშნებში და აბსტრაქტული ფორმით. სშირად ვახსენეთ 
აშშ - ს ეკონომიკური კავშირები სხვა ქვეყნებთან. ახლა შევა- 
ფერადებთ ჩვენს უხეშ სქემას ანუ გავაანალიზებთ ამ ელემენ- 
ტთა დამახასიათებელ ნიშნებს. განვიხილოთ თუ როგორ ფუნ- 

ქციონირებენ ისინი შერეული კაპიტალიზმის ამერიკულ ვარი- 

ანტში. მოკლედ, ჩვენ უნდა გავაცოცხლოთ აბსტრაქტული მო- 

დელი ანალიზში რეალური ამერიკული ეკონომიკური ცხოგრე- 

ბის ჩართვით. წინამდებარე თავში მოცემულია ფაქტობრივი ინ- 
ფორმაციები, რომლებიც ეხება კერძო სექტორს, ე.ი. საოჯახო 

მეურნეობას, კომპანიებსა და საერთაშორისო კავშირებს. შემ- 

დეგ თაგში ლაპარაკი იქნება ეკონომიკის სახელმწიფო ანუ სა- 
ზოგადოებრივ სექტორზე 

საოჯახო მეურნეობები, როგორც 

ფემოსავლის მიმღებნი 

ამერიკული კაპიტალიზმის საოჯახო მეურნეობათა სექტორი შედგება 
დაახლოებით 65 მლნ. ერთეულისაგან. საოჯახო მეურნეობები ქმედით 
როლს ასრულებენ ეკონომიკაში: იგი საბოლოო ანგარიშით ეკონომიკური 

რესურსების ძირითადი მიმწოდებელი და ამავე დროს ეროვნული მეურ- 

ნეობის მთავარი მხარჯველი ჯგუფია. ამიტომ, ჩვენ მათ განვიხილავთ 
პირველ რიგში, როგორც შემოსავლის მიმღებ და მეორე მხრივ, რო- 

გორც მხარჯველ ჯგუფს. 
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არსებობს შემოსავლის განაწილების პრობლემის შესწავლისადმი 

ორი ურთიერთდაკავშირებული მიდგომა. 
1. შემოსავლის ფუნქციონალური განაწილების მიხედვით სახო- 

გადოების ფულადი შემოსავალი იყოფა ხელფასად, რენტად, სარგებლად 
და მოგებად. აქ ერთობლივი შემოსავალი ნაწილდება შემოსავლის მიმ- 
ღების შესასრულებელი ფუნქციის შესაბამისად. ხელფასი გაიცემა მუ- 

შაობისათვის, რენტა და სარგებელი –- რესურსებისათვის, რომელიც 

ვიღაცის საკუთრებაშია; მოგებას ღებულობენ კორპორაციათა და სხვა 
საწარმოთა მფლობელები. 

2. შემოსავლის პირადი განაწილება დაკავშირებულია ისეთ მიდ- 

გომასთან, რომლითაც საზოგადოების ერთობლივი შემოსავალი იყოფა 

ცალკეულ საოჯახო მეურნეობათა შორის. შემოსავლების, როგორც ფუნ- 

ქციონალური, ისე პირადი განაწილების გაგება საკვანძო მომენტია ამე- 

რიკის ეკონომიკაში საოჯახო მეურნეობათა როლის შეფასებაში. 

ფემოსავლების ფუნქციონალური 

განაწილება 

მთლიანი ეროვნული შემოსავლის განაწილება 1988 წელს მოცემუ- 
ლია 7-1 ცხრილში. აშკარაა, რომ საოჯახო მეურნეობათა შემოსავლის 
უმსხვილესი წყაროა ხელფასი და ჯამაგირი, რომელსაც მუშებსა და 

მოსამსახურეებს უხდიან კომპანიები ან სახელმწიფო დაწესებულებები, 

სადაც ისინი მუშაობენ. კაპიტალისტურ სისტემაში საერთო შემოსავლის 

ძირითადი ნაწილი შრომაზე მოდის და არა „კაპიტალზე“. წვრილ მესა- 

კუთრეთა შემოსავალი - ანუ ექიმების, ადგოკატების, ფერმერების, 
წვრილ და სხვა არაკოოპერირებულ საწარმოთა მფლობელების შემოსავ- 

ლები არსებითად ხელფასის, მოგების, რენტისა და სარგებლის კომბი- 

ნაციას წარმოადგენს. შემოსავლის უკანასკნელი სამი წყაროს არსი გა- 

საგებია თვით დასახელებიდან. ზოგიერთ საოჯახო მეურნეობას კორპო- 
რაციათა აქციები გააჩნია და ამ დაბანდებებზე შემოსავალს ღებულობს 

დივიდენდის სახით. ბევრ მათგანს გააჩნია ასევე ობლიგაციები და 

შემნახველი ანგარიშები, რომლებსაც შემოსავლები მოაქვთ სარგებლის 

სახით. რენტულ შემოსავალს საოჯახო მეურნეობები კომპანიებისათვის 

შენობების, მიწის და სხვა ბუნებრივი რესურსების შეთავაზებისათვის 

ღებულობენ. _ 
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ცხრილი 7-I. შემოსავლის წყაროები 1988 წ. 
  

  

  

  

  

  

          

ტორდ ლოლ ა % % ჯ-ამთოან 

ხელფასი და ჯამაგირი 2905 73 

მესაკუთრეთა შემოსავალი 325 8 

კორპორაციათა მოგება 324 8 

სარგებელი 392 10 

რენტა 19 1 

შემოსულობათა საერთო ჯა- 3964 100. 

  

წყარო: 5სICVV 0წ Cსონი! 8ხ5Iი0§55, ჰვისმIV 1989. (შემადგენელ 
ნაწილთა ჯამი შეიძლება არ დაემთხვეს საერთო რაოდენობას 

დამრგვალების გამო). 

მოგვიანებით (თავი 31) ჩვენ ვნახავთ, თუ ისტორიულად როგორ 
იცვლებოდა შემოსავლების ფუნქციონალური განაწილების პროპორცი- 

ები. 

შემოსავლის პირალი 

განაწილება 

ნახ. 7-1 სრულ წარმოდგენას გვაძლევს იმის “შესახებ, თუ ერთობ- 

ლივი შემოსავალი როგორ ნაწილდება საოჯახო მეურნეობებს შორის. 

ოჯახები დაყოფილია ხუთ, რიცხობრივად თანაბარ ჯგუფად და ნაჩვე- 

ნებია საერთო “შემოსავლის ხვედრითი წილი, რომელსაც თითოეული 

ჯგუფი ღებულობს. ჩვენ ვხედავთ, რომ 1987 წელს ოჯახების უღარი- 
ბესმა 20%-მა მიიღო მთლიანი პირადი შემოსავლის 5% (20%-ის ნაც- 
ვლად, თუ შემოსავალი თანაბრად განაწილდებოდა). ამასთან შედარე- 

ბით, ოჯახების უმდიღრესმა 20%-მა მიიღო პირადი შემოსავლის თით- 
ქმის 44%. ამგვარად, მოსახლეობის უმდიდრესმა მეხუთედმა ნაწილმა 
9-ჯერ მეტი შემოსავალი მიიღო უღარიბეს მეხუთედ ნაწილთან შედა- 

რებით. ამ მონაცემთა საფუძველზე ეკონომისტთა უმეტესობა აღნიშნავს, 
რომ შემოსავლების განაწილებაში მნიშვნელოვანი უთანასწორობაა. სა- 
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შემოსავალის განაწილება ოჯახებს შორის 1987 წ. 

ნახ. 7-!. ოჯახების განაწილება შემოსავლების მიხედვით 

აუუ-ში პირადი შექოსავალი ერთობ არათანაბრად ნაწილდება, თანაბარ განაწილებას ად- 

გილი ექნებოდა იმ შემთხვევაში, თუ ყველა ვერტიკალური ბოძი დიაგრამაზე პორიზონტალის 
ერთ დონეს მიაღწევდა. რომელსაც შეესაბამებოდა პირადი შემოსაელების ჯამის 20%. მაშინ 
ოჯახების ყოველი 20% მიიღებდა ერთობლივი პირადი შემოსავლების 20% - ს. ფაქტობრივად 

კი ყველაზე უფრო უზრუნველყოფილი ოჯახების მეხუთედი ნაწილი ღებულობს შემოსავალს 
9-ჯერ უფრო მეტს, ვიდრე უღარიბესი მეხუთედი ნაწილის შემოსავალია, 

კითხი იმის თაობაზე, თუ რაზეა დამოკიდებული პირადი შემოსავლების 

განაწილება და მასთან დაკავშირებული სამართლიანობის ან კანონიერე- 

ბის პრობლემა, შემოსავლების ასეთი უთანასწორობა, განხილული იქ- 

ნება შემდეგ თავებში. 
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საოჯახო მეურნეობები, რობორც 

მხარწველი ჯგუფი 

როგორ განკარგავენ საოჯახო მეურნეობები შემოსავალს, რომელსაც 

ისინი ღებულობენ? ზოგად შტრიხებში პასუხი მარტივია: ნაწილი ხვდე- 

ბა სახელმწიფოს ხელში ინდივიდუალური გადასახადების ფორმით, ხო- 

ლო დანარჩენი იყოფა დანახარჯებად პირად მოხმარებასა და პირად 

დანაზოგზე. კერძოდ, 7-2 ცხრილში ნაჩვენებია, თუ როგორ განკარგავ- 
დნენ თავიანთ პირად შემოსავალს საოჯახო მეურნეობები 1988 ელს. 

გადასახადები მოქალაშეებისაბან 

გადასახადები მოქალაქეებისაგან, რომლის ძირითადი კომპონენტია 

ფედერალური საშემოსავლო გადასახადი, მკვეთრად გაიზარდა როგორც 

აბსოლუტურად, ისე შეფარდებით მეორე მსოფლიო ომის შემდგომ პე- 

რიოდში. 1941 წელს საოჯახო მეურნეობებმა გადაიხადეს 3,3 მლრდ. 

დოლ. (ანუ 95,)3 მლრდ. მთელი თავიანთი შემოსავლის --3%-მდე პი- 
რადი გადასახადების სახით), 1983 წლის 590 მლრდ. დოლართან შედა- 
რებით (ანუ 3963 მლრდ. დოლ. მთლიანი შემოსავლის ––15%-მდე). 

პირალი დანაჯობები 

ეკონომისტები დანაზოგს განმარტავენ როგორც „შემოსავლის ნა- 

წილს, რომელიც რჩება გადასახადების გადახდის შემდეგ და არ მოიხ- 

მარება“; “შესაბამისად, საოჯახო მეურნეობებს მხოლოდ ორი შესაძლებ- 

ლობა გააჩნიათ განკარგონ თავიანთი შემოსავლები გადასახადების გა- 
დახდის შემდეგ –- მოიხმარონ ან დაზოგონ. 

პირველ რიგში განვიხილოთ დანაზოგი, როგორც “შემოსავლის ნაწი- 

ლი, გადასახადის გადახდის შემდეგ. დანაზოგი განისახღვრება როგორც 

მიმდინარე წლის შემოსაგლის ნაწილი, რომელიც არ გადაიხდება გადა- 

1. 7! და 72 ტცხრილებში გამოყენებული შემოსავლის კონცეფციები 
განსხვავებულია, რითაც აიხსნება უმნიშვნელო რიცსობრივი დაშორება „საერთო 
შემოსავლებს“ “შორის ორ ცხრილში. შემოსავლის გასომვის განსხვავებები 
განხილული იქხება მე-9 თავში. 
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სახადის სახით, ან არ იხარჯება სამომხმარებლო საქონელთა საყიდ- 

ლად, არამედ შედის საბანკო ანგარიშებზე და იხარჯება სადახღვევო 

პოლისებში, ობლიგაციებში, აქციებსა და სხვა ფინანსურ აქტივებში. 

ცხრილი 7-2 შემოსავლის განაწილება 1988 წელს 

  

  

    

  

        

რორდ დოლა) % % ჯამთან 

პირადი გადასახადები 590 15 

პირადი მოხმარების დანა- 3226 82 

ხარჯები 

პირადი დანაზოგები 147 4 

მოლიანი შემოსავალი 3963 100 
  

  
წყარო. 5VICVV 0წ Cღს”იგი1 8ას§!ი053, ჰმისეLV 1989. (შემადგენელ 

ელემენტთა ჯამი “რფეიძლება არ , დაემთხვეს მთლიან რაოდენობას 

დამრგვალების გამო). 

რატომ აკეთებენ დანაზოგებს საოჯახო მეურნეობები? დანაზოგები 

საბოლოო ანგარიშით საქონელი და მომსახურებებია, რომლებიც მომ- 

ხმარებელთა სურვილებს აკმაყოფილებენ და არა უბრალო ქაღალდის 

ნაფლეთები, რომელთაც ჩვენ საჩეკო წიგნაკებსა თუ შემნახველი ანგა- 

რიშებს და დეპოზიტურ სერთიფიკატებს ვუწოდებთ. დაზოგვის მიზეზი 

მრავალრიცხოვანი და მრავალფეროვანია. მაგრამ, ყველა ისინი ან შე- 

მოსავლის დაცვას ან სპეკულაციას ისახავენ მიზნად. საოჯახო მეურნე- 

ობები ზოგაგენ იმისათვის, რათა უზრუნველყონ თავიანთი თავი „შავი 

დღისათვის“, გაუთვალისწინებელ გარემოებათა –– ავადმყოფობის, უბე- 

დური შემთხვევების, უმუშევრობის, პენსიაზე გასვლის შემთხვევისათ- 

ვის, ბავშვთა სწავლების დაფინანსებისათვის ან თავისი ოჯახის სრული 

ფინანსური უზრუნველყოფისათვის. მეორე მხრივ, დანაზოგები შეიძლება 

გამოყენებული იქნას საბირჟო თამაშების, სპეკულაციისათვის. შესაძ- 

ლოა შემოსავლის ნაწილით ფასიანი ქაღალდების შეძენა და მათი ნო- 

მინალური ღირებულების გადიდებით გამდიდრება. 

მაგრამ, დაზოგვისათვის მხოლოდ სურვილი არ კმარა. ამ განზრახვას 

თან უნდა ახლდეს ფულის გადიდების შესაძლებლობა, და როგორც ჩვენ 

მოგვიანებით დავინახავთ (ცხრილი 12-1), დაზოგვის შესაძლებლობა 
ძირითადად დამოკიდებულია შემოსავლის სიდიდეზე. თუ შემოსავალი 
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ძალზე დაბალია, საოჯახო მეურნეობას შეუძლია დახარჯოს დანაზოგი, 

რაც იმას ნიშნავს, რომ მოხმარებაზე მას შეუძლია გადასახადის გადახ- 

დის შემდეგ მიღებული შემოსავლის მეტი თანხა დახარჯოს. ეს უკანას- 

კნელი შესაძლოა კრედიტის დახმარებით და დანაზოგების ხარჯზე, რო- 

მელთა დაგროვება მათ შეუძლიათ შემოსავლების გადიდების პირობებ- 

ში. ამასთან, დანაზოგებისა და მოხმარების ხარჯების (ცვლილება ხდება 

შემოსავლის პროპორციულად; საოჯახო მეურნეობები, მიღებული შემო- 

სავლის გადიდების შესაბამისად, ანაწილებენ მას მოხმარებასა და დაგ- 

როვებაზე. სინამდვილეში, შემოსავლის მიმღებთა ზედა 10%-ს დაგრო- 
ვების ყველაზე მეტი ხვედრი წილი გააჩნია ამერიკის საზოგადოებაში, 

პირადი მოხმარების 

დანახარჯები 

ცხრილი 7-2 გვიჩვენებს, რომ საერთო შემოსავლის დიდი ნაწილი 

მათ მიმღებთაგან უკან უბრუნდება ·ეკონომიკის წარმოებრივ სექტორს 

პირადი მოხმარების ხარჯების სახით. რამდენადაც ქვეყნის წარმოების 
საერთო მოცულობის მასშტაბები და სტრუქტურა მნიშვნელოვანწილად 

დამოკიდებულია სამომხმარებლო ხარჯების სიდიდესა და სტრუქტურა- 

ზე, აუცილებელია შევისწავლოთ, თუ როგორ ანაწილებენ თავიანთ 

ხარჯებს საოჯახო მეურნეობები მრავალფეროვან საქონელსა და მომსა- 

ხურებაზე, რომლებიც მათი დოლარებისათვის მეტოქეობენ. სამომხმა- 

რებლო ხარჯები შეიძლება დაიყოს მომსახურებად და საქონლად. საქო- 

ნელი თავის მხრივ შეიძლება დაიყოს მათი გამოყენების ხანგრძლივობის 

მიხედვით. ასე მაგალითად, აშშ ვაჭრობის სამინისტრო სამომხმარებლო 

ხარჯების კლასიფიკაციას ახდენს როგორც: 1. ხანგრძლივი გამოყენების 

საქონლის დანახარჯები; 2. ხანმოკლე გამოყენების საქონლის დანახარ- 
ჯები; 3. მომსახურების ხარჯები. თუ საქონლის მომსახურების სავარა- 
უდო ვადა ერთი წელი ან მეტია, იგი ხანგრძლივი მომსახურების 

საქონლად ითვლება; თუ ეს გადა ერთ წელზე ნაკლებია, მაშინ ეს 

საქონელი ხანმოკლე გამოყენებისაა. აგტომანქანები, ვიდეომაგნიტო- 
ფონები, სარეცხი მანქანები, პერსონალური კომპიუტერები და ავეჯის 

„დიდი ნაწილი ხანგრძლივი გამოყენების საქონელთა მკაფიო მაგალითია. 

1. მოგვიანებით ჩვენ გავიგებთ რომ დანაზოგების დიდი ნაწილი კორპორაციათა 

წილად მოდის და არა საოჯახო მეურნეობათა წილად. 
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პროდუქტებისა და ტანსაცმლის დიდი ნაწილი ხანმოკლე გამოყენებისაა. 

მომსახურებანი -- მომხმარებელთა მომსახურებაა ექიმებით, ადვოკა- 
ტებით, პარიკმახერებით და ა.შ. ცხრილი 7-3-ის შესწავლით შეიძლება 
გავაკეთოთ დასკვნა, რომ ამერიკის ეკონომიკა ორიენტირებულია მომსა- 

ხურებაზე, რამდენადაც ამ სფეროსკენაა მიმართული სამომხმარებლო 

ხარჯების ნახევარხე მეტი. 

ცხრილი 7-3. პირადი მოხმარების ხარჯების სტრუქტურა 1988 

წელს (საწარმოებისადმი სარგებლის გადახდის გარეშე) 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

      

მოხმარების სახეობა თანხა (მლრდ. | », ი .ამთან 
დოლ.) : 

ხანგრძლივი მოხმარების საგნები 450 14 

– ავტომანქანები და სათადარიგო 208 , 6 
ნაწილები 

ავეჯი და საყოფაცხოვრებო 159 5 

მოწყობილობა 

––სხვა 83 3 

ხანმოკლე გამოყენების საქონელი 1047 32 

– კვების პროდუქტები 552 17 

| -ტანსაცმელი და ფეხსაცმელი 186 6 

ბენზინი და საპოხი მასალები 79 2 

–სათბობი და ქვანახშირი 17 

– სხვა 213 7 

მომსახურებანი 1729 54 

– საცხოვრებელი ბინები 501 16 

–- ბინების შენახვა 197 6 

სამედიცინო მომსახურება 404 13 

– ინდივიდუალური მომსახურება, 510 16 

დასვენება და სხვ. 

პირადი მოხმარების ხარჯები 3226 100       
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წყარო: 5სIVCV 0” Cსოილი! მზხვIილავ, ჰიისე(V 1989. (შემადგენელ 
ნაწილთა ჯამი შეიძლება არ დაემთხვეს მთლიან რაოდენობას დამრგვა- 

ლების გამო). 

დიდი მნიშვნელობა აქვს ასეთ დლაყოფას სამ ნაწილად, რომელიც 

დაწვრილებითაა მოცემული 7-3 ცხრილში, რამდენადაც იგულისხმება, 
რომ მრავალი მომხმარებელი თავის სარჯებს ეწევა საკუთარი შეხედუ- 

ლებისამებრ და შესაძლოა ისინი გარკვეული დროით გადადოს. აღმავ- 

ლობის პერიოდში ხანგრძლივი მოხმარების საქონელი ჩვეულებრივ იც- 

ვლება ახლით, ან მანამდე გადაიყრებიან, სანამ სავსებით გამოუსადე- 

გარი გახდება. ასეა, ჩვეულებრივ, ავტომანქანებზე ან საოჯახო მეურ- 

ნეობის ძირითად საყოფაცხოვრებო მოწყობილობათა დიდ ნაწილზე. მაგ- 

რამ დაქვეითების დაწყებისას, მომხმარებლები (ცდილობენ თავი შეიკა- 

ვონ ხანგრძლივი მოხმარების საქონელზე დანახარჯებისაგან, შეეგუონ 

ავტომანქანების ძველ მოდელებს და საოჯახო მეურნეობის მოძველე- 

ბულ ელექტრო-საყოფაცხოვრებო მოწყობილობებს. ხანმოკლე სარგებ- 

ლობის საქონლების –– პირველი მოთხოვნილების საგნების: პროდუქტე- 
ბის, ტანსაცმლისათვის დოლარების მომჭირნეობის სურვილმა შეიძლება 

რადიკალურად შეამციროს ხანგრძლივი მოხმარების საგნებზე დანახარ- 

ჯები. ნათქვამი ეხება მომსახურების მრავალ სახეობასაც. თუ მწვავე 

აპენდიციტის ოპერაციის გადადება შეუძლებელია, განათლების, კბილის 

ექიმის და სხვადასხვა ნაკლებ გადაუდებელი მომსახურებანი შეიძლება 

გადადებულ იქნას ან საჭიროების შემთხვევაში მათ სავსებით უარი 

ეთქვას. მოკლედ რომ ვთქვათ, პირადი მოხმარების დანახარჯების ისეთი 
სფეროები, როგორიცაა ხანგრძლივი მოხმარების საგნებსა და მომსახუ- 

რებაზე დანახარჯები უფრო მნიშვნელოვნად მერყეობს დროის განსაზ- 

ღვრულ მონაკვეთში, ვიდრე ხანმოკლე გამოყენების საგნებზე. 

საქმიანი საწარმოები 

საქმიანი საწარმოები კერძო სექტორის მეორე ძირითადი კომპონენ- 

ტია. შესაძლო გაუგებრობათა თავიდან ასაცილებლად საქმიან საწარ- 

მოთა განხილვა დავიწყოთ ტერმინოლოგიის კომენტარით. კერძოდ, უნდა 

განვასხვავოთ საწარმო (ქარხანა), ფირმა და დარგი. 

1. საწარმო (ქარხანა) -- დაწესებულებაა ფაბრიკის, ფერმის, მა- 
ღაროს, მცირე ან მსხვილი მაღაზიის ფორმით, რომელიც ერთ ან 
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რამდენიმე სპეციფიკურ ფუნქციას ასრულებს საქონელთა და მომსახუ- 
რების წარმოებისა და განაწილების საქმეში. 

2. ფირმა, მეორე მხრივ –– ისეთი ორგანიზაციაა, რომელიც ფლობს 

და სამეურნეო საქმიანობას ეწევა ამ საწარმოებში. მართალია უმრავ- 
ლეს ფირმას მხოლოდ ერთი საწარმო გააჩნია, მაგრამ ბევრი მათგანი 
ფლობს და წარმართავს მრავალ საწარმოს. ფირმები რომლებიც მოიცა- 

ვენ მრავალ საწარმოს, შეიძლება იყოს ,ჰორიზონტალური“, „ვერტიკა- 

ლური“ ტიპის გაერთიანებები ან კონგლომერატები. მაგალითად, ამერი- 

კის ეკონომიკის ყველა მსხვილი ფოლადსასხმელი ფირმა „იუნაიტედ 

სტეიტს სტილი“, ,„ბეთლეჰემ სტილი“, „რიპაბლიკ სტილი“ და სხვები 

საწარმოთა ვერტიკალური კომბინირებებია ანუ ყოველი კომპანია 
ფლობს საწარმოებს საწარმოო პროცესის სხვადასხვა სტადიაზე. ფოლა- 

დის ყოველი მწარმოებელი ფლობს საბადოებს და ქვანახშირის მაღარო- 

ებს, კირქვის კარიერებს, საკოქსე ღუმელებს, დომენებს, საგლინავ და- 
ნადგარებს, სამჭედლოებს, სამსხმელო საამქროებს და ზოგიერთ შემ- 
თხვევაში -- ლითონის კონსტრუქციათა დამამზადებელ საამქროებსაც. 
ფირმები, რომელთაც გააჩნიათ მაღაზიათა ფართო ქსელი ცალობრივი 
ვაჭრობის სფეროში, მაგალითად, „ეი ედნ პი“, „კროგერი“ და სხვ. 
ჰორიზონტალური კომბინირების ნიმუშებია, რომლებშიაც ყველა სა- 

წარმო, წარმოების ერთ სტადიაშია. სხვა ფირმები კონგლომერატებია. 

ისინი მოიცავენ საწარმოებს, რომლებიც მოქმედებენ მრავალ სხვადას- 

სვა დარგსა და ბაზარში. მაგალითად, „ინტერნეიშნლ ტელეფოუნ ენდ 

ტელეგრაფი“, გარდა ამ ფირმის დასახელებაში ასახული ფუნქციების 

შესრულებისა, მოქმედებს თავის შვილეულ საწარმოთა წარმომადგენ- 

ლების მეშვეობით ისეთ ფართომასშტაბიან საფუძველზე და ისეთ სფე- 

როში, როგორიცაა ოტელების ექსპლუატაცია, პურ-ფუნთუშეულის და 
სასწავლო მასალების წარმოება, სადაზღვევო მომსახურება. 

3. დარგი – ფირმათა ჯგუფია, რომლებიც აწარმოებენ ერთგვარო- 
ვან ან უკიდურეს შემთხვევაში მსგავს პროდუქციას. მიუხედავად არც 

ისე რთული სტრუქტურისა, დარგების იდენტიფიცირება პრაქტიკაში 
ჩვეულებრივ ადვილი როდია. მაგალითად, როგორ განვსაზღვროთ მრეწ- 

ველობის საავტომობილო დარგი? უმარტივესი პასუხი ასეთია: „ავტო- 

მანქანების მწარმოებელი ყველა ფირმა“. მაგრამ ავტომანქანა ჰეტერო- 

გენური პროდუქციაა. თუ „კადილაკი“ და „ბიუიკი“ მსგავსი პროდუქცი- 
აა, „ბიუიკი“ და „ფორდი“ მსგავსნი არიან როგორც ვთქვათ, „ფორდი“ 

და „ჩევეტი“, ეს უკანასკნელი და „კადილაკი“ კი ძალზე განსხვავებუ- 
ლია. ყოველ შემთხვევაში ასე თვლის მყიდველთა უმრავლესობა. ხოლო 
რაც შეეხება სატვირთოებს, რა თქმა უნდა მცირეგაბარიტიანი სატვირ- 
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თო „პიკაპები“ რაღაცით გვანან ფურგონის ტიპის მრავალადგილიან 

ავტომანქანებს. იქნებ უკეთესი იყოს ვილაპარაკოთ „სატრანსპორტო სა- 
შუალებათა წარმოების დარგის შესახებ“, ვიდრე „საავტომობილო დარ- 

გის“ შესახებ? დარგის გამიჯვნის საკითხი სულ უფრო რთული ხდება, 
როცა მიღებულია, რომ საწარმოთა უმრავლესობა პროდუქციის მრავალ- 
ფეროვანი ასორტიმენტის ფირმებია. ავტომანქანების ამერიკელი მწარ- 

მოებლები უშვებენ ასევე სხვადასხვა პროდუქციას: დიზელის საწვავიან 

ლოკომოტივებს, ავტობუსებს, რეფრეჟერატორებს, მართვად რაკეტებს, 

ჰაერის კონდიციონერებს. ჩვენ ამ კითხვებს ვსვამთ არა მათი გადაწყვე- 
ტის მიზნით, არამედ მხოლოდ იმისათვის, რათა აღვნიშნოთ, რომ დარ- 

გების კლასიფიკაცია იშვიათადაა მკაფიო და ნათლად გამოკვეთილი. 

სამმიან საწარმოთა 

სამართლებრივი ფორმები 

სავაჭრო-სამრეწველო საწარმოები ერთობ მრავალფეროვანი – 

კორპორაცია გიგანტებიდან დაწყებული, ისეთებით, როგორიცაა „ჯენე- 

რალ მოტორზი“, 102 მლრდ დოლ. რეალიზაციით და 813 ათ. დასაქმე- 
ბულით, და სპეციალიზებული და წვრილი საბაყლო მაღაზიებით დამ- 

თავრებული, ერთი-ორი მომუშავით და 100-150 დოლარის ყოველდლი- 

ური რეალიზაციით. ასეთი მრავალფეროვნება წარმოშობს ფირმათა 

კლასიფიკაციას ზოგიერთი კრიტერიუმებით, ისეთებით, როგორიცაა სა- 

მართლებრივი სტატუსი, დარგი, გამოშვებული პროდუქცია, ან ფირმის 

სიდიდე. 7-4 ცხრილში ნაჩვენებია საწარმოთა განაწილება სამი ძირი- 
თადი სამართლებრივი ფორმით: 1.ერთპიროვნული ფლობა; 2.პარტნი- 

ორობა და 3.კორპორაცია. 

განვიხილოთ ცალ-ცალკე ყოველი ფორმის განსხვავება და “უპირა- 

ტესობა. 

ერთპიროვნული ვლობა 

ერთპიროვნული ფლობა პირდაპირი გაგებით საქმის დამოუკიდე- 

ბელი წარმოებაა თავისი ინტერესებისათვის. მფლობელს გააჩნია მატე- 

რიალური რესურსები და კაპიტალური მოწყობილობა, რომელიც საჭი- 

232



როა საწარმოო საქმიანობისათვის, ან იძენს მათ და ასევე პირადად 

აკონტროლებს საწარმოს საქმიანობას. 

ცხრილი 7-4. ბიზნესის ორგანიზაციის სამართლებრივი 

ფორმები 

% %გ პ;ამთან 

12 820 000 73 

1_644 000 9 

3 _171 000 18 

17 635 000 100 

“ ფერმერებისა და დამოუკიდებლად დასაქმებულთა ჩათვლით. 

წყარო: 5'მ(15(IღCღმI #ხ5I-მCL 0წ 1ი6 VიI0ძ 5§5I0(ლ§. (1984 წ. 
მონაცემები). 

უპირატესობანი. საწარმოო საქმიანობის ორგანიზაციის ამ გან- 
საკუთრებით მარტივ ტიპს გააჩნია განსახღვრული უპირატესობები: 

1.ერთპიროვნული მფლობელობის დაარსება ადვილია, რამდენადაც 

არ არსებობს ბიუროკრატიული გაჭიანურება და იურიდიული მომსახუ- 

რების ხარჯები. 

2.მფლობელი თვითონაა თავისი თავის უფროსი და გააჩნია მნიშვნე- 

ლოვანი თავისუფლება საქმიანობაში, რამდენადაც მფლობელის მიერ 

მიღებული შემოსავალი დამოკიდებულია საწარმოს წარმატებულ საქმი- 

ანობაზე, აქ მოქმედებს საქმის ეფექტიანი წარმართვის ძლიერი უშუალო 
სტიმული. 

ნაკლოვანებები: ამ ორგანიზაციული ფორმის ნაკლოვანებები ერ- 

თობ მნიშვნელოვანია: 

1. მცირე გამონაკლისის გარდა, ერთპიროვნული მეწარმის ფინანსუ- 

რი რესურსები არასაკმარისია ფირმის მსხვილმასშტაბურ საწარმოდ 

გაზრდისათვის. კერძოდ, ფინანსური რესურსები ჩვეულებრივ შეზღუდუ- 

ლია მეწარმის საბანკო ანგარიშზე არსებული თანხით, და იმ თანხით, 
რომლის სესხებაც მას შეუძლია. რამდენადაც ერთპიროვნულ მფლო- 

ბელთა შორის გაკოტრების ალბათობა შედარებით მაღალია, კომერცი- 

“ული ბანკები ხალისით როდი აძლევენ მათ დიდ კრედიტს. 

2. საწარმოს საქმიანობაზე სრული კონტროლის განხორციელებით 
მფლობელმა უნდა შეასრულოს მართვის ყველა ფუნქცია. მან უნდა 

მიიღოს ყველა ძირითადი გადაწყვეტილება, მაგალითად, ყიდვის, გაჯიდ- 
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ვის, პერსონალის მოზიდვისა და შენახვის თაობაზე; უყურადღებოდ არ 

დარჩეს ტექნიკური ასპექტები, რომლებიც “შეიძლება წარმოიშვას წარ- 
მოების, რეკლამისა და პროდუქციის განაწილების სფეროში. მოკლედ, 

სპეციალიზაციის ხელსაყრელობა წარმოების მართვის საქმეში მცირე 

მასშტაბის მეწარმეობისათვის ჩვეულებრივ ხელმიუწვდომელია. 

3. მთავარი ნაკლოვანება ისაა, რომ ერთპიროვნული მფლობელი 

შეუზღუდავი პასუხისმგებლობის სუბიექტია. ეს ნიშნავს, რომ დამოუკი- 

დებელი მეწარმეები რისკავენ არა მარტო ფირმის აქტივებით, არამედ 

თავისი პირადი აქტივებითაც. თუ საწარმოს აქტივები არასაკმარისია 

კრედიტორთა მოთხოვნების დასაკმაყოფილებლად, უკანასკნელებს შეუძ- 

ლიათ სარჩელი წარუდგინონ საწარმოთა მფლობელებს მათ პირად სა- 

კუთრებაზე. 

  

პარტნიორობა 

პარტნიორობა, როგორც ბიზნესის ორგანიზაციის ფორმა, მეტ-ნაკ- 

ლებად ერთპიროვნული მფლობელობის ბუნებრივ განვითარებას წარმო- 

ადგენს ერთპიროვნული მფლობელობის ზოგიერთი ნაკლოვანებების 

დაძლევის მცდელობაში წარმოიშვა ბიზნესის ისეთი ფორმა, როგორიცაა 

პარტნიორობა. თვით დასახელება გვიხსნის ამ ფორმის არსს. პარტნი- 

ორობა ბიზნესის ორგანიზაციის ფორმაა, რომლის დროსაც ორი ან მეტი 

ცალკეული პირი მ”იილაპარაკებს საწარმოს მფლობელობის და მისი 

მართვის შესახებ. ჩვეულებრივ ისინი აერთიანებენ თავიანთ ფინანსურ 

რესურსებს და საქმის წარმართვის გამოცდილებას. ამნაირად ისინი ინა- 

წილებენ რისკს, და ასევე მოგებას ან ზარალს, რომელიც შეიძლება 
წილად შეხვდეს თითოეულ მათგანს. საწარმოს საქმიანობაში მონაწი- 

ლეობის ხარისხის მიხედვით პარტნიორობა სხვადასხვანაირია. ზოგიერთ 

შემთხვევაში ყველა პარტნიორი აქტიურ როლს ასრულებს საწარმოს 

ფუნქციონირებაში, სხვა შემთხვევაში –- ერთი ან რამდენიმე მონაწილე 

შეიძლება „უსიტყვო“ იყოს, ანუ პასიური როლი ითამაშოს. ეს ნიშნავს, 

რომ ისინი თავიანთ ფინანსურ სახსრებს ფირმაში აბანდებენ, მაგრამ 

აქტიურ მონაწილეობას არ ღებულობენ მის მართვაში. 
უპირატესობები. როგორია პარტნიორობის უპირატესობები? 
1. ერთპიროვნული ფლობის მსგავსად პარტნიორობის ორგანიზებაც 

ადვილია. თითქმის ყველა შემთხვევაში იდება წერილობითი შეთანხმე- 

ბა, ამასთან ბიუროკრატიული პროცედურა იოლია. 
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2. შეთანხმების მონაწილეთა დიდი რაოდენობის წყალობით შესაძ- 
ლებელი ხდება უფრო მაღალი სპეციალიზაცია მაროვაში. 

3. ასევე, რამდენიმე მონაწილის გაერთიანების წყალობით კომპანიის 
ფინანსური რესურსები ნაკლებად შეხღუდულია, ვიდრე ერთპიროვნული 

ფლობის რესურსები. პარტნიორებს შეუძლიათ თავიანთი ფულადი კაპი- 
ტალის გაერთიანება, რითაც მათი საწარმო ბანკირებს ნაკლებ სარისკო 

ეჩვენებათ. 

ნაკლოვანებები. პარტნიორობა ხშირ შემთხვევაში უფრო უძლუუ- 
რი აღმოჩნდება ერთპიროვნული ფლობის არასრულყოფილების დაძლე- 

ვაში, ვიდრე ეს თავდაპირველად გვეჩვენება. მართლაც, წარმოიშობა 

ზოგიერთი ახალი პრობლემა, რომლებიც დამახასიათებელი არ იყო 

ერთპიროვნული ფლობისთვის. 

1. როცა მართვაში რამდენიმე ადამიანი მონაწილეობს, ძალაუფლე- 

ბის ასეთმა გაყოფამ შეიძლება გამოიწვიოს ინტერესთა შეუთავსებლო- 

ბა, შეუთანხმებელი პოლიტიკა, როცა საჭიროა გადამჭრელი ქმედებანი. 
კიდევ უფრო უარესია, თუ პარტნიორების ინტერესები მთავარ საკითხში 

სცილდება ერთმანეთს: ამ მიზეზების გამო პარტნიორობის მართვა შე- 

იძლება მოუქნელი და ძნელი აღმოჩნდეს. 

2. კომპანიის ფინანსები ჯერ კიდევ შესღუდულია, თუმცა მნიშვნე- 

ლოვნად მეტია ერთპიროვნული ფლობის შესაძლებლობებზე. სამი ან 

ოთხი პარტნიორის ფინანსური რესურსები შესაძლოა საკმარისი არ ალ- 

მოჩნდეს, ან ისეთი იყოს, რომ მკვეთრად შეზღუდოს მომგებიანი საწარ- 

მოს პოტენციური ზრდა. 

3. პარტნიორობის საქმიანობის ხანგრძლივობა წინასწარ განუჭვრე- 

ტელია. პარტნიორობიდან გამოსვლა ან პარტნიორის სიკვდილი, რო- 

გორც წესი, იწვევს ფირმის დაშლას ან სრულ რეორგანიზაციას, მათი 

საქმიანობის პოტენციურ ჩაშლას. 

4. დაბოლოს, შეუზღუდავი პასუხისმგებლობა ემუქრება პარტნიორო- 

ბას სწორედ ისევე, როგორც ერთპიროვნულ მფლობელებს. ფაქტობრი- 

ვად ყოველი პარტნიორი პასუხისმგებელია საწარმოს ყველა წარუმატებ- 

ლობაზე –- არა მხალოდ საკუთარი მმართველობითი გადაწყვეტილების 

შედეგისათვის, არამედ ასევე ნებისმიერი სხვა პარტნიორის მოქმედების 

შედეგისათვის. წარმატებულ პარტნიორს უწევს ასევე უფრო ნაკლებფხი- 

ანი მონაწილის კეთილგონიერებასა და მომჭირნეობაზე დაყრდნობაც. . 
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კორპორაცია 

კორპორაცია-ბიზნესის სამართლებრივი ფორმაა, რომელიც გამოირ- 

ჩევა და გამოყოფილია მისი მფლობელი კონკრეტული პირებისაგან. ხე- 
ლისუფლების მიერ აღიარებულ ამ „იურიდიულ პირებს“ შეუძლიათ 

შეიძინონ რესურსები, ფლობდნენ აქტივებს, აწარმოონ და გაყიდონ პრო- 

დუქცია, აიღონ ვალი, გასცენ კრედიტები, წარუდგინონ სარჩელი და 

სასამართლოში მოპასუხედ გამოვიდნენ, ასევე შეასრულონ ყველა სამი 

ფუნქცია, რომლებსაც ასრულებს ნებისმიერი სხვა ტიპის საწარმო. 

უპირატესობები. კორპორაციის უპირატესობებმა განსაზღვრეს 

ბიზნესის ორგანიზაციის ამ ფორმის წამყვანი როლი ამერიკის თანამედ- 

როვე ეკონომიკაში. მართალია, კორპორაციები შედარებით არამრავალ- 

რიცხოვანია (ცხრილი 7-4), მაგრამ ისინი ოპერაციათა ფართო მასშტა- 
ბითა და თავიანთი სიდიდით გამოირჩევიან. თუმცა კორპორაციები ყვე- 

ლა კომპანიის მხოლოდ 18 %2-ია, მაგრამ მათ წილად მოდის საქონელთა 

გაყიდვისა და მომსახურების დაახლოებით 9-10%. 
1. კორპორაცია-ბიზნესის ორგანიზაციის ყველაზე ეფექტიანი ფორ- 

მაა ფულადი კაპიტალის მიზიდვის საქმეში. როგორც ნაჩვენებია ამ 

თავის განყოფილებაში „ბოლო შტრიხი“, კორპორაციებისათვის დამახა- 

სიათებელია დაფინანსების უნიკალური ხერხი –- აქციათა და ობლიგა- 

ციათა გაყიდვის მეშვეობით, –– რომლებიც მოიზიდავენ მრავალრიცხო- 

ვანი საოჯახო მეურნეობის დანაზოგებს. ფასიანი ქაღალდების ბაზრის 

მეშვეობით კორპორაციებს შეუძლიათ საერთო ფონდში გააერთიანონ 

დიდი რაოდენობის ცალკეულ პირთა ფინანსური რესურსები. ფასიანი 

ქაღალდების გაყიდვის გზით დაფინანსებას ასევე განსახღვრული უპი- 

რატესობა გააჩჩია მათი მყიდველების თვალსაზრისით. ჯერ ერთი, სა- 

ოჯახო მეურნეობებს ამ შემთხვევაში შეუძლიათ მონაწილეობდნენ სა- 

წარმოში და განსახღვრული ფულადი ანაზღაურების იმედი ჰქონდეთ; 

ამასთან აუცილებელი არაა აქტიური მონაწილეობა წარმოების მართვა- 

ში. იმავდროულად ცალკეულ პირს საშ-უალება აქვს გაანაწილოს რისკი, 

რამდენიმე კორპორაციათა ფასიანი ქაღალდების “შეძენით, და ბოლოს, 

ჩვეულებრივ კორპორაციათა ფასიანი ქაღალდების მფლობელები ყო- 

ველგვარი შრომის გარეშე განკარგავენ თავიანთ ანაბრებს. არსებული 

საფონდო ბირჟები აიოლებენ ფასიანი ქაღალდების მოძრაობას მყიდვე- 

ლებსა და გამყიდველებს “შორის. ზედმეტია იმაზე ლაპარაკი, რომ ყო- 

გელივე ეს აძლიერებს დანაზოგების მქონე ადამიანთა მზადყოფნას კორ- 

პორაციათა ფასიანი ქაღალდების შეძენით. უფრო მეტიც, კორპორაცი- 
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ებს, როგორც წესი, უფრო ადვილად მიუწვდებათ ხელი საბანკო კრედი- 

ტებისადმი, ბიზნესის ორგანიზაციის სხვა ფორმებთან “შედარებით. მიზხე- 

ზი არა მხოლოდ კორპორაციათა დიდი საიმედოობაა, არამედ ასევე 

ბანკებისათვის ანგარიშთა მომგებიანობის უხრუჩველყოფის უნარი. 

2. კორპორაციათა სხვა არსებითი უპირატესობაა შეზღუდული პა- 
სუხისმგებლობა. კორპორაციათა მფლობელები (აქციის მფლობელე- 
ბი) მხოლოდ იმ თანხით რისკავენ, რაც აქციის საყიდლად გადაიხადეს. 

მათ პირად აქტივებს არაფერი ემუქრება კორპორაციის გაკოტრებისას. 
კრედიტორებს შეუძლიათ სარჩელი წარუდგინონ კორპორაციას როგორც 

იურიდიულ პირს, მაგრამ არა კორპორაციის მფლობელებს, როგორც 

კერძო პირებს. შეხღუდული პასუხისმგებლობის უფლება მნიშვნელოვ- 

ნად აადვილებს კორპორაციის ამოცანას ფულადი კაპიტალის მოხიდვა- 

“ში. 

3. ფულადი კაპიტალის მოზიდვაში თავის პრივილეგიათა წყალობით 

წარმატებული კორპორაცია უფრო იოლად ადიდებს ოპერაციათა მოცუ- 

ლობას და აფართოებს მის მასშტაბებს, ასევე აერთიანებს კაპიტალებს. 

კერძოდ, კორპორაციას შეუძლია უპირატესობა მიიღოს მასობრივი წარ- 

მოების ტექნოლოგიიდან. ამნაირადვე, კორპორაციის სიდიდე საშუალე- 

ბას აძლევს მას განახორციელოს უფრო ღრმა სპეციალიზაცია ადამი- 

ანისეული რესურსების გამოყენებაში. მაშინ როცა ერთპიროვნული მე- 

წარმეობის მმართველი იძულებულია თავისი დრო დაჰყოს წარმოებას, 

საბუღალტრო აღრიცხვასა და ბაზარზე მოღვაწეობას შორის, მსხვილ 

კორპორაციას შეუძლია მოიზიდოს სპეციალიზებული კადრები ყოგელი 

ამ სფეროდან და დიდ ეფექტიანობას მიაღწიოს. | 
4. რამდენადაც კორპორაცია იურიდიული პირია, ის არსებობს მისი 

მფლობელებისა და ამ თვალსაზრისით –- მისი საკუთარი თანამდებობ- 

რივი პირებისაგან დამოუკიდებლად. პარტნიორობა მოულოდნელად და 

გაუთვალისწინებლად შეიძლება დაიღუპოს, ხოლო კორპორაციები ყო- 

ველ “შემთხვევაში კანონის თანახმად, მუდმივია. კორპორაციის საკუთ- 

რების გადაცემა აქციის გაყიდვის მეშვეობით ძირს როდი უთხრის მის 

მთლიანობას. ერთი სიტყვით, კორპორაციები შედარებით მყარია, რაც 

დამახასიათებელი როდია ბიხნესის სხვა ფორმებისათვის, და რომელიც 

პერსპექტიული დაგეგმვისა და განვითარების შესაძლებლობებს წარმო- 
“შობს. 

ნაკლოვანებები. კორპორაციათა უპირატესობები დიდია და, ჩვე- 

ულებრივ, მათს ნაკლოვანებებს აჭარბებს. მაგრამ მაინც “უნდა აღინიშ- 

ნოს ბიზნესის ორგანიზაციის კორპორაციული ფორმის ნაკლოვანებები: 
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1. კორპორაციის წესდების რეგისტრაცია დაკავშირებულია ზოგიერთ 

ბიუროკრატიულ პროცედურასთან და იურიდიული მომსახურების ხარ- 

ჯებთან. 

2. საზოგადოებრივი თვალსაზრისით ბიზნესის კორპორაციულ ფორ- 

მაში ჩადებულია ბოროტმოქმედების ზოგიერთი “შესაძლებლობებიც. 

რამდენადაც კორპორაცია იურიდიული პირია, კომპანიათა ზოგიერთი 

არაკეთილსინდისიერი მფლობელი ზოგჯერ შესაძლებლობას ღებულობს 

თავიდან აიცილოს პირადი პასუხისმგებლობა საეჭვო წარმოებრივი საქ- 

მიანობისათვის, საწარმოს კორპორაციული ფორმის მიღებით. მიუხედა- 

ვად იმისა, რომ ეს კანონით აკრძალულია, ბიზნესის კორპორაციული 

ფორმა შესაძლოა ისეთი ფასიანი ქაღალდების გამოშვებისა და გაყიდ- 

ვის ბაზა გახდეს, რომელთაც არავითარი ღირებულება არ გააჩნიათ. 

მაგრამ, აღვნიშნავთ, რომ ეს არაა კორპორაციისათვის შინაგანად დამა- 

ხასიათებელი მანკიერება, არამედ მხოლოდ პოტენციური შესაძლებლო- 

ბაა ბოროტმოქმედებისათვის. 

პ. კორპორაციის შემდეგი შესაძლო ნაკლოვანება კორპორაციის მო- 

გების დაბეგვრასთანაა დაკავშირებული. საქმე ეხება ორმაგ დაბეგ- 

გრას: კორპორაციის შემოსავლის ის ნაწილი, რომელსაც დივიდენდის 

სახით უხდიან აქციის მფლობელებს, გადასახადით ორჯერ იბეგრება -- 

პირველად, როგორც კორპორაციათა მოგების ნაწილი და მეორედ, რო- 

გორც აქციის მფლობელთა პირადი შემოსავლის ნაწილი. 

4. ერთპიროვნული მეწარმეობისა და პარტნიორობის დროს უძრავი 

ქონებისა და ფინანსური აქტივების მფლობელები უშუალოდ თვითონ 

მართავენ ამ აქტივებს და აკონტროლებენ“ მათ. მკვლევართა უმეტესობა 

თვლის, რომ სწორედ ასე უნდა იყოს, მაგრამ მსხვილ კორპორაციებში, 

რომლის აქციები ფართოდაა დაქსაქსული ასეულ ათასობით მფლობე- 
ლებს შორის, წარმოიშობა მნიშვნელოვანი დაშორიშორება საკუთრებისა 

და კონტროლის ფუნქციებს შორის. ამ დაშორიშორების მიზეზია აქციის 

ტიპიური მფლობელის უმოქმედობა. აქციის მფლობელთა დიდი ნაწილი 

არ იყენებს ხმის მიცემაში მონაწილეობის უფლებას, ან თუ იყენებს ამ 

უფლებას, მხოლოდ კორპორაციის თანამდებობრივი პირებისადმი რწმუ- 

ნების მიცემით. რატომ უნდა მოიქცნენ ისინი სხვანაირად? აქციის სა- 
შუალო მფლობელებმა ცოტა რამ იციან ან სავსებით არ გააჩნიათ 

არავითარი ინფორმაცია იმის შესახებ, თუ რამდენად ეფექტიანად იმარ- 

თება „მათი“ კორპორაცია იმდენად, რამდენადაც აქციის ტიპიურ 

მფლობელს შეუძლია ჰქონდეს მხოლოდ 1000, მიმოქცევაში გამოშგებუ- 

  

1. შეთანხმება პასიური პარტნიორის მონაწილეობით გამონაკლისს წარმოადგენს. 
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ლი ჩვეულებრივი 15 მლნ. აქციიდან, ერთი ხმა არსებითად არავითარ 

როლს არ თამაშობს. ხმის უფლების გამოუყენებლობა ან რწმუნების 

სრული გადაცემა კორპორაციის ოფიციალური პირებისადმი იწვევს 

იმას, რომ უკანასკნელნი შესაძლებლობას ღებულობენ თვითონ განსაზ- 

ღვრონ თავიანთი ბედი. 

საკუთრებისა და კონტროლის ფუნქციების გაყოფა არ იწვევს 

არსებით შედეგებს იმ შემთხვევაში, თუ მართვის ფუნქციის განმახორ- 

ციელებელი ჯგუფის ინტერესები და ქმედებანი უთანხმდებიან კორჰო- 

რაციათა მფლობელების (ანუ აქციის მფლობელთა) ჯგუფის სურვი- 

ლებს. უბედურება ისაა, რომ ამ ორი ჯგუფის ინტერესები ყოველთვის 

როდი ემთხვევა ერთმანეთს. მაგალითისათვის: მმართგელებმა, ცდილო- 

ბენ რა ძლიერებისა და პრესტიჟის მიღწევას, რომელიც თან ახლავს 

მსხვილი საწარმოს კონტროლს, შეიძლება უპირატესობა მიანიჭონ ფირ- 
მის ოპერაციების არახელსაყრელ გაფართოებას. ან ინტერესთა დაპი- 

რისპირება შეიძლება მოხდეს დივიდენდების გადახდის პოლიტიკაში. 

საქმე ისაა, კორპორაციის შემოსავლის რა ნაწილი იქნება გადახდილი 
დივიდენდის სახით, გადასახადების გადახდის შემდეგ და რა ნაწილი 

შეინახება კორპორაციის მიერ გაუნაწილებელი მოგების სახით? ბუნებ- 

რივია, კორპორაციის თანამდებობრივი პირები ხმას მისცემენ თავიანთი 

თანამდებობრივი განაკვეთების ამაღლებას, რომელიც სხვა შემთხვევაში 

შესაძლოა მიმართულიყო მაღალი დივიდენდების ასანახღაურებლად. 

ამრიგად, საკუთრებისა და კონტროლის ფუნქციების გაყოფა ეხება უფ- 

ლებისა და უფლებამოსილების გაყოფის, კორპორაციათა მმართველების 

პასუხისმგებლობის, მენეჯერებსა და აქციის მფლობელებს შორის შინა- 

ური კონფლიქტების მნიშვნელოვან და წინააღმდეგობრივ პრობლემებს. 

მივიღოთ თუ არა კორპორაციის 

სტატუსი? 

რაზეა დამოკიდებული ფირმის გადაწყვეტილება –- მიიღებს თუ არა 

იგი კორპორაციის ფორმას? კორპორაციის როგორც ბიზნესის ფორმის 

ჩვენეული ანალიზხიდან გამომდინარეობს, რომ ამ საქმეში გადამწყვეტი 

ფაქტორია მოთხოვნა ფულად კაპიტალზე. ფულადი კაპიტალი, რომე- 

ლიც საჭიროა საპარიკმახეროს, ფეხსაცმლის გასაწმენდი პუნქტის ან 
საჩუქრების პატარა მაღაზიის გახსნისას და მისი საქმიანობისათვის, 

იმდენად დიდი როდია, რომ საჭირო იყოს კორპორაციის შექმნა. ამის 
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საწინააღმდეგოდ, თუ საქმე ეხება მოწინაგე ტექნოლოგიას და დიდ 

ფულად სახსრებს ბიზნესისათვის, მაშინ წარმოების მრავალ სფეროში 

საჭირბოროტო საკითხი კორპორაციათა შექმნა ხდება. მაგალითად, გა- 
დამმუშავებელი მრეწველობის უმეტეს ნაწილში – საავტომობილოში, 

ფოლადსასხმელოში, ლითონკონსტრუქციების მოწყობილობების და ა.შ. 

წარმოებაში -–-ერთობ მნიშვნელოვანია მოთხოვნა ფულად რესურსებზე 

ინვესტირებისათვის ძირითად და საბრუნავ ფონდებში. ამ გარემოების 

დროს სხვა არჩევანი არ არსებობს. კორპორაციის ორგანიზება აუცილე- 

ბელია –- ფირმის არსებობა ითვალისწინებს ძალისხმევათა გაერთიანე- 

ბას. 

დარბების მიხედვით განაწილება 

ღა ღიღი ბიზნესი 

რას აწარმოებს 17,6 მლნ. ფირმა, რომლისგანაც შედგება აშშ-ის 

კერძო სექტორი? 7-5 ცხრილში შეფასებულია სხვადასხვა დარგის რო- 
ლი. მე-2 სვეტი გვიჩვენებს ფირმათა განაწილებას დარგების მიხედვით, 

აბსოლუტური და “შეფარდებითი მნიშვნელობით. მე-3 სვეტში განსაზ- 

ღვრულია ცალკეულ დარგთა წვლილი ეროვნულ შემოსავალში (აბსო- 
ლუტურ და პროცენტულ გამოსახულებაში). მე-4 სვეტში მოტანილია 

ყოველი დარგის დასაქმების დონის აბსოლუტური და “შეფარდებითი 

მაჩვენებლები. ზოგიერთი მომენტი 7-5 ცხრილში განსაკუთრებულ ყუ- 
რადღებას იმსახურებს: 

1. სოფლის მეურნეობაში ფირმების დიდი რაოდენობა არსებობს, 

მაგრამ ამ დარგის წვლილი ეროვნულ შემოსავალსა და დასაქმების 

დონეში მაღალი როდია. ეს ნიშნავს, რომ სოფლის მეურნეობაში ფუნ- 

ქციონირებს ერთმანეთს შორის კონკურენტი ფირმების დიდი რაოდენო- 

ბა. 

2. ფირმათა მნიშვნელოვანი რაოდენობა მოქმედებს ბითუმ და 
ცალობრივ ვაჭრობაში და ასევე მომსახურების სფეროში (ოტელები, 

მოტელები, საყოფაცხოვრებო მომსახურება და ა.შ.) იმავდროულად ეს 

დარგები ეროვნული შემოსავლისა და დასაქმების მნიშვნელოვანი წყა- 
როა ამერიკის ეკონომიკაში. 

3. ცხრილი 7-5 შეგვახსენებს იმის შესახებ, რომ მთელი შემოსავალი 

და მთელი დასაქმება უზრუნველყოფილი როდია კერძო ეროვნული ფირ- 

მებით. სახელმწიფოსა და ასევე უცხოური საწარმოების მიერ იქმნება 
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ცხრილი 7-5. დარგობრივი კლასიფიკაცია: ფირმების რაოდენო- 

ბა, წვლილი ეროვნულ შემოსავალში, შემოთავაზებული სამუშაო 

ადგილების რაოდენობა. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

                  
  

3 

(0 წვლილი (რ) კერძო საწარმო- დასაქმებულთა 

(1) თა რიცხვი” ეროვნულ შე- რაოდენობა"? 
დარგი 358 მოსავალში"” ე 

ათასობით | % მლრდ. % | ათასობით | % 
დოლ. 

სოფლის მეურნე- 

ობა, ხე-ტყის 
მრეწველობა, 2 328 13 95 2 3 208 3 

მეთევზეობა 

მომპოვებელი 
მრეწველობა 251 1 85 2 721 1 

მშეჩებლობა 1 758 10 219 5 4 988 5 

|  დამმუშავბელი ს) „2 |4| 854 |19| 19065 |18 
მრეწველობა 

ბითუმი და ცა- 
ობრივი ვაჭრობა 3 463 20 740 16| 24 331 |23 

ფინანსები, დაზ- 

ღვევა, უძრავი ქო-, 2 272 13 775 17 6 549 6 
ნება 

ტრანსპორტი, კავ- 

შირგაბმულობა | ჟე | 4) /402- 9| 5385 | 5 
კომუნალური გა- 

დასახადები 

მომსახურება 6_220 35 794 17 | 24 196 | 23 

სახელმწიფო სექ- 55 |12| 17015 | 16 
ტორი 

უცხოური. სექტო- 30 1 

სულ: 17 რიპ” |I100) 4 527 !I100|) 105 513 |100 
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" 1984 წ. მონაცემები 

·· 1087 წ. მონაცემები 
წყარო : 51805IC0I #ხ§I-მC( 0წ 1ი სიIIიძ 5(8მ(თ5§. 1988 გვ. 4% 

ასIV/6V 0წ Cსოლი! 805I00§5. (შემადგენელ ნაწილთა ჯამი შეიძლება 
არ დაემთხვეს საერთო რაოდენობას დამრგვალების გამო). 

ეროვნული შემოსავლის 13% და მათ მიერ შემოთავაზებულია სამუშაო 
ადგილების 16%. 

4. დამმუშავებელი მრეწველობის შედარებით მცირე რაოდენობა უზ- 
რუნველყოფს ეროვნული შემოსავლისა და საერთო დასაქმების თითქმის 

1/5. ეს მონაცემები მოწმობენ ამერიკული ეკონომიკის ინღუსტრიალი- 

ზაციის მაღალ დონეს, რომლისთვისაც დამახასიათებელია გიგანტური 
კორპორაციები დამმუშავებელ მრეწველობაში. ეს თეზისი მოკლე“ ახსნას 
მოითხოვს. 

რა დონეხეა დიდი ბიზნესი გავრცელებული ამერიკულ ეკონომიკაში? 
ფაქტები მოწმობენ, რომ აშშ-ის ეკონომიკის მრავალ ძირითად დარგში 
ბატონობენ გიგანტური კორპორაციები, რომელთა აქტივები და ყოველ- 
წლიური რეალიზაცია მლრდ დოლარებით აღირიცხება; დასაქმება რამ- 
დენიმე ასეულ ათასს აღწევს; მათი აქციები გავრცელებულია ასეულ 
ათას და მეტ მფლობელს შორის; მოგება, რომელსაც ისინი ღებულობენ 
გადასახადის გადახდის შემდეგ, ასობით მილიონ დოლარს აღწევს. ჩვენ 

უკვე მოვიტანეთ აშშ-ში უმსხვილესი კორპორაციის „ჯენერალ მოტორ- 

ზის“ მნიშვნელოვანი მაჩვენებლები 1987 წ.: გაყიდვის მოცულობა 102 
მლრდ დოლ,., აქტიგები თითქმის 87 მლრდ დოლ,, დასაქმებულთა რიც- 
ხვი813 ათ. კაცი. აღსანიშნავია, რომ მსოფლიოში მხოლოდ 22 თუ 24 
-ქვეყანას გააჩნია „ჯენერალ მოტორზზე“ მეტი ყოველწლიური ეროვნუ- 
ლი შემოსავალი. 

ჟურნალ „ფორჩუნის“ მიერ მოტანილი უმსხვილესი ეროვნული ფირ- 

მების საქმიანობის ყოველწლიური მაჩვენებლები აგრეგირებულ დონეზე 

ავლენს გიგანტური კორპორაციების დომინირებულ როლს ამერიკის 

ეკონომიკაში. ავიღოთ, მაგალითად, 800 უმსხვილესი ფირმა აშშ-ის! 
ეკონომიკაში თუმცა ეს 800 კორპორაცია შეადგენს ეროვნულ ფირმა- 
თა საერთო რაოდენობის მეასედ პროცენტს, მათი ჯამობრივი აქტივები 

1. მხედველობაშია დამმუშავებელი მრეწველობის 500 უმსხვილესი ფირმა პლუს 50 

უმსხვილესი ფირმა ყოველ შემდეგ სფეროში: საბანკო საქმე, ფინანსები, დაზღვევა, 
ცალობრივი ვაჭრობა, ტრანსპორტი და კომუნალური მომსახურება. 
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ქვეყნის მატერიალურ ფასეულობათა თითქმის ნახევრის ია. ეს 800 ყ ტფერიალურ ფასეუ ევრის ტოლია. ე 
კორპორაცია –- გიგანტი თავაზობს ქვეყნის სამუშაო ადგილების თით- 

ქმის მეოთხედს. 

ცხრილი 7-6. აშშ საქონლური ექსპორტი და იმპორტი 

(რეგიონების მიხედვით) 1988 წ. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

              

ღირე- ღირე: 

ბულე- | % % ლ<99%|I % % 
ექსპორტი ბა ჯამ- იმპორტი ჯამ- 

(მლრდ (მლრდ) თან დოლ.) თან 

დოლ.) ' 

მრეწველურად მრეწველურად : 
განვითარებული 204 65 განვითარებული 278 63 

ქვეყნები ქვეყნები 

კანადა 72 23 კანადა 84 19 

იაპონია 27 12 იაპონია 87 20 

დას. ევროპა §6 27 დას, ევროპა 101 23 

ავსტრალია, ახ. ავსტრალია, ახ. 

ზელანდია, სამხ. 9 3 ზელანდია, სამხ. 6 1 

აფრიკის რესპუბ- აფრიკის რესპუბ- 

ლიკა _ ლიკა 

განვითარებადი 108 34 განვითარებადი 23 |)' 5 

ქვეყნები ქვეყნები 

ნავთობის ნავთობის 

ექსპორტიორი 14 4 ექსპორტიორი 138 31 

ქვეყნები ქვეყნები 

სხვა 95 30 სხვა 2 1 

აღმოს. ევროპა 4 1 აღმოს. ევროპა – – 

ს'ული: 316 100 სულ: 441 100 
  

1. V–8I1806 C. 02(ილიი. 00” CVიIივგძიძ Lიიილოა. ტოთიიM, MCთV-Vი0VIX: M, LL. 

5ხვოლ/ი, 19ი., 1982. გე. 10+. 
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შენიშვნა: მონაცემები წინასწარია: მიღებულია საბაჟო მონაცემე- 

ბით და არ მოიცაკს სამხედრო მიწოდებებს. 

ფუყარო: სი0ილიIC LC00LI 0წ 1ი6 Iი5)ძლი!, 1989. (შემადგენელ 
ნაწილთა ჯამი შეიძლება არ დაემთხვეს მთლიან რაოდენობას 
დამრგვალების გამო). 

1937 წ. 137 სამრეწველო კორპორაციას გააჩნდა წლიური რეალიზა- 
ცია 4 მლრდ დოლარზე მეტი; 370 კორპორაციის წლიურ გაყიდვათა 
მოცულობა შეადგენდა 2 მლრდ დოლარს; უფრო ზოგადი სახით, ის 

ფაქტი, რომ კორპორაციები, რომლებიც ყველა ფირმათა მხოლოდ 18% 

შეადგენენ, აწარმოებენ მრეწველური პროდუქციის საერთო მოცულობის 

თითქმის 9/10, ეს მიუთითებს მსხვილ კორპორაციათა დომინირებულ 
როლზე ამერიკის ეკონომიკაში. 

უმსხვილესი კორპორაცია – გიგანტების ეს გავლენიანი მდგომარე- 

ობა შესამჩნევად იცვლება ღარგიდან დარგში. დიდი ბიზნესი სჭარბობს 

დამმუშავებელ მრეწველობაში, იგი ასევე მკვეთრადაა გამოხატული 

ისეო დარგებში, როგორიცაა ტრანსპორტი, კავშირგაბმულობა, ელექ- 

ტროენერგეტიკა, საბანკო საქმე და ფინანსები. მეორე პოლუსზე 2 მლნ. 
ფერმერია, რომელთა საერთო რეალიზაცია 1987 წ. უფრო ნაკლები იყო, 
ვიდრე ქვეყნის 2 მლნ. უმსხვილესი სამრეწველო კორპორაციებისა. ამ 
ორ პოლუსს შორის დარგთა დიდი მრავალფეროვნებაა საცალო ვაჭრო- 

ბისა და მომსახურების სფეროში, რომელთათვის დამახასიათებელია შე- 

დარებით მცირე ზომები. მიუხედავად დიდი დარგობრივი განსხვავებისა, 

შეიძლება დავასკვნათ, რომ ამერიკის „ეკონომიკურ ლანდშაფტებში“ 

დომინირებს უმსხვილესი კორპორაციები და არსებობს საფუძველი,რომ 

ამერიკის ეკონომიკას დიდი ბიზნესის ეკონომიკა ვუწოდოთ. 

საერთაშორისო სექტორი 

ამერიკული ეკონომიკა მეურნეობრივი კავშირების რთული ქსელითაა 

დაკავშირებული დანარჩენ სამყაროსთან. ყოველი მხრიდან ჩვენ ვპო- 

ულობთ ფაქტებს, რომლებიც მოწმობენ საერთაშორისო ვაჭრობისა და 
ფინანსების მზარდ მნიშვნელობას. თქვენ შეიძლება ატაროთ მაისური, 

რომელიც წარმოებულია ტაილანდში და მაჯის საათი, რომელიც დამ- 
ზადებულია იაპონიაში, თქვენი სტერეოსისტემა ან ტელევიზორი ზშეიძ- 

ლება იყოს კორეიდან, თქვენი ველოსიპედი შეიძლება გამოშვებულია 
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ინგლისში ან გერმანიაში. გაზეთები ყურადღებას აქცევენ ცნობებს აშშ- 
ის სავაჭრო ბალანსის ქრონიკული დეფიციტის შესახებ, დოლარის სა- 
ერთაშორისო ღირებულების ცვლილებებზე, იაპონიასთან სავაჭრო მო- 

ლაპარაკებაზე და ნაკლებგანვითარებული ქვეყნების დავალიანებებზე 
ამერიკული ბანკებისადმი. ბუნებრივია, რომ დანარჩენი სამყარო მრა- 
ვალმხრივ ზემოქმედებას ახდენს ამერიკულ ეკონომიკაზე. 

ჩვენი უახლოესი ამოცანები საკმაოდ მოკრძალებულია. ჩვენ ვცდი- 

ლობთ რეალურად შევაფასოთ საერთაშორისო სექტორის რაოდენობრივი 
წვლილი აშშ-ის ეკონომიკაში და სწორი წარმოდგენა ვიქონიოთ იმის 

შესახებ, თუ როგორ ზემოქმედებენ საერთაშორისო ვაჭრობა და ფინან- 
სები ამერიკულ ეკონომიკაზე. 

საერთაშორისო სექტორის მოცულობა, 

სტრუქტურა ა ურთიერთკავშირი 

აშშ ვაჭრობის მოცულობა სხვა ქვეყნებთან გაიზარდა როგორც აბ- 

სოლუტური, ისე შეფარდებითი მნიშენელობით. მაგალითად, 1960 წელს, 

ამერიკის სავაჭრო ექსპორტი და იმპორტი აღწევდა 25-30 მლრდ დოლ. 

თითოეული და შეადგენდა აშშ ეროვნული შემოსავლის დაახლოებით 

5% -ს. 1988 წლისათვის ეს მაჩვენებლები გაიზარდა “შესაბამისად 315 
და 440 მლრდ-მდე და შეადგენდა ეროვნული შემოსავლის 11 და 13%. 
ცხრილი 7-6 გვეხმარება განვსაზღეროთ აშშ ძირითადი სავაჭრო პარ- 

ტნიორები. “შესაძლოა, ყველაზე უფრო ცხადი დასკენა ისაა, რომ ამე- 

რიკის საგარეო ვაჭრობის დიდი ნაწილი მოდის მრეწველურად მოწინავე 

ქვეყნებზე. საინტერესოა აღინიშნოს, რომ კანადა და იაპონია წარმოად- 

გენენ აშშ-ის ძირითად სავაჭრო პარტნიორებს. 
ცხრილი 7-6 ნაკლებად ასახავს ფინანსური კავშირების რთულ 

ქსელს, რომელიც არსებობს ქვეყნებს შორის. ცხრილი 7-6 ––დან შეიძ- 
ლება დავასკვნათ, რომ აშშ სავაჭრო ბალანსის დეფიციტი 1988 წელს 
უდრიდა 125 მლრდ. დოლ,, ე.ი. ამ წელს ამერიკის იმპორტი 125 მლნ. 
დოლარით მეტი იყო, ვიდრე ექსპორტი. სინამდვილეში ამერიკას გააჩნია 
სავაჭრო ბალანსის დიდი დეფიციტი უკანასკნელ 12 წელიწადში. როგორ 
ფინანსდება ასეთი დეფიციტი? როგორ იძენს ქვეყანა (ან ცალკეული 

პირი) უფრო მეტ საქონელს სხვა ქვეყნებიდან, ვიდრე მათთვისაა გათ- 

ვალისწინებული, ანუ ექსპორტირდება ამ ქვეყანაში (ანალოგიურად 
ცალკეულ პირებზე)? პასუხი პარტნიორებისაგან კრედიტების მიღებაში 
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ან პარტნიორებისადმი ზოგიერთ აქტივსა და მატერიალურ ფასეულო- 

ბებზე საკუთრების უფლების გადაცემაში უნდა ვეძებოთ. სწორედ ეს 

მოუვიდა ამერიკის შეერთებულ შტატებს. სავაჭრო ბალანსის დეფიციტს 

იგი აფინანსებს სხვა ქვეყნების სესხების დახმარებით (ფასიანი ქაღალ- 

დების გაყიდვის გზით). აშშ დღეისათვის უმსხვილესი მევალე ქვეყანაა. 

ამიტომ გასაკვირი როდია, რომ ის ქვეყნები, რომლებთანაც ვაჭრობაში 

აშშ-ს ძალზე დიდი დეფიციტი გააჩნია, ისეთი, როგორიცაა იაპონია, 

აქტივებს იძენენ ამერიკაში. მაგალითები: დღეისათვის იაპონელები 

დიდძალ უძრავ ქონებას ფლობენ ჰავაის კუნძულებზე; იაპონურმა ფირმა 

„სონიმ“ ახლახან შეიძინა ამერიკული კომპანია „სი-ბი-ეს რეკორდსი“. 

საერთაშორისო კავშირების 

ეკონომიკური ასპექტები 

მსოფლიო ვაჭრობისა და საერთაშორისო ფინანსური კავშირების ზე- 

გავლენა ამერიკულ ეკონომიკაზე მრავალმხრივი და ერთობ საგრძნობია. 

ყურადღებას შევაჩერებთ რიგ ასპექტებზე, რომელთა ნაწილიც ჩვენთვის 

კარგადაა ცნობილი. 

1. სპეციალიზაცია ლდა ცხოვრების დონე. მე-3 თავში აღ- 
ნიშნული იყო, რომ მოცემულ ქვეყანაში ცალკეული მეწარმეები და 

მთელი რეგიონები ამჯობინებენ განსახღვრულ წარმოებაზე დასპეცი- 

ალებას, რამდენადაც ამ შემთხვევაში იზრდება მისი ეკონომიკური ეფექ- 

ტიანობა და მაღლდება ცხოვრების დონე. ადრე განხილულ მაგალითში 

ლაპარაკი იყო, რომ ნებრასკას შტატში მოჰყავთ ხორბალი; რისთვისაც 

იქ ხელსაყრელი პირობებია, ხოლო ფლორიდა თავის მხრივ დასპეცი- 

ალებულია ფორთოხლის მოყვანაზე. თავისი პროდუქციის ნაწილის გა- 

ყიდვით ორივე შტატის მოსახლეობას შეუძლია ხორბლისა და ფორთოხ- 

ლის სანაცვლოდ მეტის მიღება, ვიდრე იმ შემთხვევაში, როცა არ 

იქნებოდა სპეციალიზაცია. ეს სამართლიანია საერთაშორისო ვაჭრობის 
მიმართაც.საერთაშორისო სპეციალიზაცია ქვეყნებს საშუალებას აძ- 

ლევს რესურსების კონცენტრაცია მოახდინონ იმ საქონელთა წარმოება- 

ზე, რომელთა გამოშვება მათ შეუძლიათ ყველაზე უფრო ეფექტიანი 

ხერხებით, და სხვა ქვეყნებთან ვაჭრობის წყალობით მიიღონ ის პრო- 

დუქცია, რომლის წარმოებაც მათ არ შეუძლიათ ასე ეფექტიანად. ასეთ 
საერთაშორისო სპეციალიზაციას თავისი წვლილი შეაქვს უფრო მაღალ 
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„მსოფლიო შემოსავალში“, ვიდრე რესურსების სხვა ხერხებით გამოყე- 
ნებისას. 

2. პონკურენცია. ვაჭრობის მნიშვნელოვანი და სულ უფრო მზარ- 
დი მოცულობა ჩვეულებრივ გულისხმობს კონკურენციის გამწვავებას. 

მაგალითად, არც ისე დიდი ხანია ამერიკის საავტომობილო მრეწველო- 

ბაში ბატონობდა სამი მსხვილი ეროვნული ფირმა. იმპორტული ავტო- 

მანქანები იშვიათი იყო და ბაზრის უმნიშვნელო ნაწილს შეადგენდა. 

თანამედროვე პერიოდში აშშ-ში გაყიდული ავტომანქანების 1/4 -- 
იმპორტულია. „ჯენერალ მოტორზი“, „ფორდი“ და „კრაისლერი“ ახლა 

წააწყდა გაცილებით უფრო კონკურენტუნარიან გარემოს, რამდენადაც 
ისინი ბაზრის წილისათვის ისეთ ფირმებთან იბრძვიან, როგორიცაა „ნი- 

სანი“, ,ჰონდა“, „ტოიოტა“, „ფოლკსვაგენი“, „მერსედესი“ და ა .შ. 

კარგია თუ არა კონკურენციის გაძლიერება? თუმცა ავტომანქანების 

საშინაო მწარმოებლები არ შეიძლება აღფრთოვანებული იყვნენ კონკუ- 

რენციით, მომხმარებლისთვის მას სარგებლობა მოაქვს. უცხოური კონ- 

კურენცია მომხმარებლებისათვის უზრუნველყოფს ფართო არჩევანს და 

ხელს უწყობს საშინაო წარმოების ეფექტიანობის ამაღლებას. გავიხსე- 

ნოთ „უხილავი ხელის“ კონცეფცია, სწორედ კონკურენციას მოჰყავს 

შესაბამისობაში კერძო ბიზნესის ინტერესები –- მაქსიმალური მოგების 

მიღება -- საზოგადოების ინტერესებთან, რომელიც მიმართულია დეფი- 
ციტური რესურსების უფრო ეფექტიან გამოყენებაზე. 

3. ფინანსები და საბანკო საქმე. კომუნიკაციური სისტემების 
ფუნდამენტურმა სრულყოფამ გამოიწვია საფინანსო ბაზრის ინტერნაცი- 

ონალიზაცია. ნიუ-იორკის საფონდო ბირჟის მოვლენები აისახებიან 

ლონდონის და ტოკიოს ფასიანი ქალალდების ბაზრებზე და პირიქით. 

ჩვენ უკვე აღვნიშნეთ, რომ ამერიკა უმსხვილესი მევალე გახდა საგაჭრო 
ბალანსის, დიდი და მყარი დეფიციტის შედეგად.უფრო მეტიც, წამყვანმა 
ამერიკულმა ბანკებმა დაბალგანვითარებულ ქვეყნებს შესთავაზეს სესხი 

მლრდ დოლარობით, რომელთა შესაძლო დაუფარაობა ემუქრება ცალ- 
' კეულ ამერიკულ ბანკებს, და მთლიანად აშშ-ის საბანკო სისტემის საფ- 
რთხის წყაროს წარმოადგენს- 

4. ეკონომიკის მერყეობა ღა პოლიტიპა. მაკროეკონომიკურ 
დონეზე მერყეობისა და პოლიტიკისადმი მიმართებაში გამოვყოფთ ორ 

ურთიერთდაკავშირებულ მომენტს. ჯერ ერთი, ქვეყანა, რომელიც ჩაბ- 
მულია მსოფლიო ვაჭრობაში, აწყდება არასტაბილურობის ფარულ წყა- 

როებს, რომლებიც გავლენას არ ახდენენ ერზე, რომელიც „დახურუ- 
ლია“ მსოფლიო ეკონომიკასთან მიმართებაში. მეორე, არასტაბილურო- 

ბის ეს ახალი წყაროები ართულებენ სტაბილიზაციის საშინაო პოლი- 
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ტიკას და მისი ეფექტიანობის შემცირებაც კი შეუძლიათ. მაგალითად, 

ეკონომიკური დაქვეითება და ინფლაცია შეიძლება მნიშვნელოვნად გავ- 

რცელდეს სხვადასხვა ქვეყანაში. დავუშვათ, დასავლეთ ევროპული 

ქვეყნები განიცდიან საგრძნობ ეკონომიკურ კრიზისს. ამ ქვეყნებში შე- 
მოსავლების შემცირების შედეგად დაიკლებს ამერიკულ საქონელთა 

მოხმარება. შედეგად კი გაიზრდება ამერიკულ გაუყიდავ საქონელთა 

მარაგები, ამერიკული ფირმები იძულებული გახდებიან შეამცირონ წარ- 

მოება და ამის “შედეგად კი დასაქმება. ანუ დაქვეითებამ ევროპაში 

შესაძლოა ხელი შეუწყოს დაქვეითებას აშშ-ში. მეორე მაგალითი: ვა- 

ლუტის კურსის შეცვლამ შესაძლოა ზეგავლენა მოახდინოს ექსპორტისა 

და იმპორტის მოცულობაზე და ამის შედეგად წარმოების მოცულობაზე. 

მაგალითად, თუ დოლარის კურსი ამაღლდება სხვა ვალუტასთან შედა- 

რებით, მაშინ უცხოური ვალუტის ერთეულის შეძენაზე დაიხარჯებოდა 

ნაკლები დოლარი და ეს გამოიწვევდა წარმოების მოცულობისა და 

დასაქმების შემცირებას ქვეყანაში. რატომ ხდება ეს? რამდენადაც უც- 
ხოური ვალუტები ამერიკელთათვის შედარებით იაფი ხდება, შესაბამი- 

სად მცირდება ფასებიც უცხოურ საქონელზე და. ამერიკელები საპასუ- 

ხოდ დანახარჯებს გადაიტანენ ადგილობრივი წარმოების საქონლიდან 

უცხოურზხე. საშინაო სტაბილიზაციის პოლიტიკის შემუშავებისას ეს მო- 

საზრებები გათვალისწინებული უნდა იქნეს. 

რეზიუმე 

1. შემოსავლის ფუნქციონალური განაწილება გვიჩვენებს სა- 

ზოგადოების ერთობლივი შემოსავალი თუ როგორ იყოფა ხელ- 

ფასად, რენტად, სარგებლად და მოგებად; შემოსავლების პირა- 

დი განაწილება გვიჩვენებს, თუ როგორ ნაწილდება ერთობლივი 

შემოსავალი ცალკეულ საოჯახო მეურნეობებს შმორის. 

2. საოჯახო მეურნეობები თავიანთ მთლიან შემოსავალს ანა- 

წილებენ ინდივიდუალურ გადასახადებად, დანაზოგებად და სა- 
მომხმარებლო საქონლად. დანახარჯები ხანგრძლივი გამოყენე- 

ბის სამომხმარებლო საქონელზე და მომსასურების ზოგიერთ 

სახეობაზე ხორციელდება საოჯახო მეურნეობის შეხედულები- 

სამებრ და შეიძლება დროში გადავადებულ იქნას. 
3. ერთპიროვნული მფლობელობა, პარტნიორობა და კორპო- 

რაცია საწარმოთა ძირითადი სამართლებრივი ფორმებია. ერთპი- 
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როვნული მფლობელობის რაოდენობრივი სიჭარბის პირობებში 

წარმოების საერთო მოცულობის მნიშვნელოვანი ნაწილი კორ- 

პორაციაზე მოდის. ამ უკანასკნელებმა დომინირებული მდგომა- 

რეობა დაიკავეს სამრეწველო სექტორში, პირველ რიგში იმის 

გამო, რომ ისინი: ა)ვლობენ შეზღუდულ პასუხისმგებლობას; 

ბახელსაყრელ მდგომარეობაში იმყოფებიან ფულადი კაპიტალის 

მოზიდვით ოპერაციათა გასაფართოებლად; 

4. აშშ-ის ეკონომიკაში გადამმუშავებელ დარგებზე ეროვნუ- 
ლი შემოსავლის დიდი ნაწილი მოდის. ბითუმი და ცალობრივი 

ვაჭრობა, ასევე მომსახურების ინდუსტრია წარმოადგენენ შემო- 

სავლისა და სამუშაო ადგილების მნიშვნელოვან წყაროს. 

5. ამერიკის ეკონომიკა –“- დიდი ბიზნესის ეკონომიკაა იმ 

გაგებით, რომე მრავალ დარგში წამყვანი პოზიციები უჭირავს 
მსხვილ კორპორაციათა მცირე რიცხვს. 

6. ამერიკის საერთაშორისო ვაჭრობა მნიშვნელოვნად გა- 

იზარდა როგორც აბსოლუტური მნიშვნელობით, ისე ეროვნული 

შემოსავლის პროპორციულად. მირითადად სავაჭრო პარტნიორე- 
ბად გამოდიან სხვა მრეწველურად განვითარებული ქვეყნები. 

7. საერთაშორისო ვაჭრობა იძლევა მნიშვნელოვან ეკონომი- 

კურ სარგებლობას: ა)მსოფლიო რესურსების ყველაზე უფრო 

ეფექტიანი გამოყენების ფორმით; ბ)აძლიერებს კონკურენციას. 

პოტენციური ნაკლოვანება ისაა, რომ საერთაშორისო ეკონომი- 

კური ურთიერთობები წარმოშობენ მერყეობის ახალ წყაროებს 

მაკროეკონომიკურ დონეზე. ეს ართულებს ეკონომიკური პოლი- 

ტიკის შემუშავებას. 

ტერმინები და ცნებები 

შემოსავლის ფუნქციონალური და პირადი განაწილება 

ხანგრძლივი გამოყენების საქონლები და მიმდინარე მოხმა- 

რების საქონლები 

მომსახურებები 

ქარხანა 
ფირმა 

ჰორიზონტალური და ვერტიკალური კომბინირება 

კონგლომერატები 
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დარგი 

ერთპიროვნული ფლობა (ერთპიროვნული მეწარმეობა) 

პარტნიორობა 

შეზღუდული პასუხისმგებლობა 
ორმაგი დაბეგვრა 
საკუთრებისა და მართვის ფუნქციების გაყოფა 

კითხვები ღა სასწავლო დავალებები 

L, ახსენით რა განსხვავებაა შემოსავლის ფუნქციონალურ და პირად განაწილებას “მორის. 
როგორ იცელება წარმოებისა და რესურსების განაწილების სტრუქტურა, ოუ შემოსავლის გა- 
ნაწილება სრული თანასწორობის პოსიციას მიაღწევს (ის. ნახ. 7-1)? 

2.რატომაა ხანგრპლიცი მოხმარების საქონელსე მოთხოვნა ნაკდებსტაბალური, ვიდრე 
მიმდინარე მოხჭარების საქონლისა? 

3. რა განსხვავებაა საწარმოს, ფირეასა დღა ღარგს შორის? რატომაა პრაქტიკაში ხშარად 

რჯული, დარგის განსაზღვრა? 
4. როგორია ბისნესის სამართლებრივი ორგანისაციის პირითადი ფორმები? რაშია თი- 

თოეული მათგანის უპირატესობები და ნაკლოვანებები? როგორ განსასდღვრავთ კორპორაცი- 
ათა წამყვან როლს ამერიკის ეკონოქიკაზი? ახსენით და შეაფასეთ საკუთრებისა და მართვის 
ფუნქციათა დანაწილება, რომელიც კორპორაციას ასასიათებს როგორც მეწარუეობითი საქქი- 
ანობის ფორმას, , 

5. რომელი დარგებია ძირითადი ამერიკის ეკონოქიკისათვის:1.მოქმედ «ვირქათა რაოდე- 

ნწოიბის და 2. შემოსავლის სიღიდისა და შემოთავასებული სამუშაო ადგილების თვალსა'ხრი- 
სით? 

6. ახსენით და შეაფასეთ შემდეგი ედგომარეთბა: ა)„მომხჭარებელი და მსოლოდ ქეომხმა- 
რებელი განსა'სღერავს როგორი სიჯხიდის უნდა იყოს კორპორაცია, გამოიყენებს რა თავის ხმის 
ყცლებას“. ბ) „თვით, თანამედროვე ინდუსტრიული წარქიოების ბუნება მოითხოვს. რომ პროფ- 

კავშირები, სახელმწიფო და საწარქოები მსხვილი იყოს და მათი სიდიდე შეუ,სლებელს ხდიდეს 
პველი. წვრილმასშტაბიანი, უფრო მარტივი და უფრო მოქნილი კაპიტალისტური სისტემის 
ფუნქციონირებას“, 

გ)-საწარმოს სამართლებრივი ფორშის შერჩევა ნაკარნახევია პირველ რიგში საწარმოს 
კონკრეტული მიმართულების ფინანსური მოთხოვნების”. 

დ)»თუ ჩვენ გვინდა კაპიტალიზეში ცხოვრება, უნდა ეცდილობდეთ უთანასწორობას შევო- 
საჟლების გაჩაწილებაში“. 

7. როგორია რაოდენობრივი თვალსა'სრისით მსოფლიო ვაჭრობის როლი აშშ-სათვის? ახ- 
სენით თეზისი: „ერები საერთაშორისო ვაჭრობაში მონაწილეობენ იქიტოქ, რიმ ის შათ სპეცი- 
ალიხაციის უპირატესობათა რეალიზაციის შესაძლებლობას აძლევს“. 

8. როგორ ფინანსდება აშშ-ის სავაჭრო ბალანსის მუდმყვი დეფიციტი? ეთაჩხმეებით თუ 
არა ასეთ მტკიცებას:..,აშშ სავაჭრო ბალანსის დეფიციტი ნიშხავს, რომ აქერიკა მეტ საქონელს 

ღებულობს სხ3ვა ქვეყნებიდან, ვიდრე თვითონ აძლევს სანაცელოდ. უფრო მეტიც, სავაჭრო ბა- 
ლანსის დეფიციტი სასურველია ეკონომიკური თვალსაზრისით? 

9. დავუშვათ, მეტისმეტი ერთობლივი დანახარჯები აუშ-ში ინფლაციას განაპირობებენ. 
ასსენით. როგორ ზემოქმედებას მოახდენს: ა)დოლარის გაძვირება და ბადოლარის გაუფასუ- 

250



რება ინფლაციასე ქვეყანაში. როგორ შეიცვლებოდა პოლიტიკა სამთავრობო ხარჯებისა და 
გადასახადსს დარგში, რომლიც მიმართულია ინყლაციის შეVჯყუდვი!აკენ (თავი 6), დილარის 
ლირებულების შეცელისას მსოფლიო ბაზარსე? 

ბოლო შტრიხი 

პორპორაციათა საქმიანობის 

დაფინანსება 

კორპორაციათა ერთ-ერთი მთავარი უპირატესობაა და- 
აფინანსონ საკუთარი ოპერაციები აქციებისა და ობლიგაცი- 
ების გაყიღვით. განვიხილოთ კორპორაციათა ფინანსების 
ბუნება უფრო დაწვრილებით. 

საერთოდ, კორპორაციები თავიანთ საქმიანობას აფინანსებენ 

სამი სხვადასხვა გზით. ჯერ ერთი, სასსრების მნიშვნელოვანი 

ნაწილი შემოდის შიდა წყაროებიდან – კორპორაციის გაუნა- 

წილებელი მოგებიდან. მეორე, კერძო პირებისა და არაკორჰო- 
რირებული ფირმების მსგავსად, კორპორაციები იყენებენ ფინან- 

სური ინსტიტუტების კრედიტებს. მაგალითად, მცირე კორპორა- 

ცია, რომელსაც სურს ქარხნის ან საწყობის აშენება, სახსრებს 

ილებს კომერციულ ბანკში, და ასევე შემნახველ, საკრედიტო ან 

სადაზლვევო კომპანიაში. ამასთან, მხოლოდ კორპორაციას შე- 

უძლია გამოუშვას ჩვეულებრივი აქციები და ობლიგაციები. 

ჩვეულებრივი აქციები უზრუნველყოფენ კორპორაციის სა- 

კუთრების ნაწილზე უფლებას. სააქციო სერთიფიკატის მყიდ- 

ველს ხმის უფლება აქვს კორპორაციის თანამდებობის პირთა 

არჩევნებზე, მას ასევე გარანტირებული აქვს კორპორაციის გა- 

მოუცხადებელი მოგების განსაზღვრული წილი. თუ თქვენ შე- 
იძენთ 1000 დოლარის ღირებულების აქციას ,,სპეციფიკ მო- 

ტორზ“ კომპანიის მიერ გამოშვებული 100 ათასი დოლარის 
აქციიდან, ეს ნიშნავს, რომ თქვენ უფლება გაქვთ მთელი დი- 

ვიდენდების 19%--ზე, რომელიც გამოცხადებულია ასანაზლა- 

ურებლად დირექტორთა საბჭოს მიერ. თქვენ ასევე გეკუთვნით 
ხმების 1% კორპორაციის ხელმძღვანელთა ყოველწლიურ არ- 

ჩევნებზე. ამის საპირისპიროდ ობლიგაცია არ იძლევა საკუთ- 

რების ფლობის უფლებას. აქციის მყიდველი კორპორაციას უბ- 
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რალოდ სესხს სთავაზობს. ობლიგაცია მხოლოდ მოწმობაა, რო- 

მელიც სესხის ფაქტს ადასტურებს, რომლის საფუძველზე კორ- 

პორაცია ვალდებულებას ღებულობს ობლიგაციის მკფლობელს 

განსაზღვრული თანხა გადაუხადოს ვადის გასვლისთანავე, ასე- 

გე ყოველწლიურად გადაუხადოს სარგებელი, ობლიგაციის და- 

ფარვამდე. მაგალითად, ყიდულობენ „სპესიფიკ მოტორზ%“-ის 

ობლიგაციას, რომელიც გამოშვებულია 10 წლის ვადით, 1000 

დოლ. ნომინალური ღირებულებით სარგებლის დადგენილი 

10%-იანი განაკვეთით. ეს ნიშნავს, რომ თქვენი 1000 დალარი- 
სათვის „სპესიფიკ მოტორზი“ ყოველწლიურად სარგებლის სა- 

ხით 100 დოლარის გადახდის გარანტიას კისრულობს, შემდგო- 

მი 10 წლის განმავლობაში და ამ ვადის დასასრულს დაგიბრუ- 
ნოთ .1000 დოლარი. 

აქციებსა და ობლიგაციებს შორის აშკარა განსხვავებაა. 
ჯერ ერთი, როგორც აღინიშნა, ობლიგაციის მფლობელები არი- 

ან არა კომპანიის მესაკუთრეები, არამედ მისი მხოლოდ კრედი- 

ტორები. მეორე, იგულისხმება, რომ ობლიგაციები ნაკლებადაა 

დაკავშირებული რისკთან, გიდრე აქციები, ორი მიზეზით. ერთი 

მხრივ, ობლიგაციის მფლობელი სარგებლობს ,,პირველრიგითო- 

ბის უფლებით“ კორპორაციის შემოსავლებზე. ამრიგად, აქციის 

მფლობელებზე დივიდენდები მანამ არ გაიცემა, სანამ ობლიგა- 

ციის მფლობელებს არ აუნაზღაურდებათ სარგებლის მთელი 

მისაცემლები, მეორე მხრივ, აქციათა მფლობელებმა იციან თუ 

რამდენად დიდია მათი დივიდენდები და რა თანხაზე უნდა ჰქონ- 

დეთ იმედი. თუ „სპესიფიკ მოტორზ“-ს მძიმე პერიოდი დაუდ- 

გება, შესაძლოა აქციათა მფლობელებმა სულაც ვერ მიიღონ 
დივიდენდები და თვით აქციებიც გაუფასურდეს. იმ პირობით, 

რომ კორპორაცია არ გაკოტრდება „სპესიფიკ მოტორზის“ -ის 

ობლიგაციის მფლობელთათვის გარანტირებულია 100 დოლ. 

სარგებლის ყოველწლიური გადახდა და 1000 დოლარის დაბრუ- 
ნება ათწლიანი ვადის გასვლის შემდეგ. მაგრამ ეს არ ნიშნავს, 

რომ ობლიგაციების ყიდვა, რომლებსაც კორპორაციები უშვე- 

ბენ, რისკთან არ იყოს დაკავშირებული. კომპანიის ობლიგაცი- 

ების საბაზრო ღირებულება შეიძლება მერყეობდეს კორპორაცი- 

ის ფინანსური მდგომარეობისაგან დამოკიდებულებით. თუ „სპე- 
სიფიკ მოტორზი“ აღმოჩნდება ეკონომიკურ სიძნელეთა ზოლში 

და დადგება საკითხი კორპორაციის ფინანსური მთლიანობის 

შესახებ, „სპესიფიკ მოტორზის“-ის ობლიგაციათა საბაზრო ღი- 
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რებულება შესაძლოა დაეცეს. მაშინ თქვენ შეგიძლიათ მათთვის 

მიიღოთ მხოლოდ 600 ან 700 დოლარი დახარჯული 1000 დო- 
ლარის ნაცვლად და ამგვარად იზარალებთ. უფრო მეტიც, სარ- 
გებლის განაკვეთების ცვლილებებიც ზეგავლენას ახდენს ობ- 

ლიგაციათა საბაზრო ფასზე. კერძოდ, სარგებლის განაკვეთის 
გადიდება იწვევს ობლიგაციის ფასის შემცირებას და პირიქით. 

დავუშვათ, რომ თქვენ ჰყიდით 10 წლის ვადით გამოცემულ 
„სპესივიკ მოტორზის“-ის 1000 დოლარიან ობლიგაციას, ამ 
(1990) წლის 10%-იანი განაკვეთით. ეს, როგორც წესი, ნიშ- 

ნავს, რომ თქვენი ობლიგაცია უზრუნველყოფს 100 დოლარს 
დადგენილი სარგებლის სახით,რომელიც ყოველწლიურად გა- 

იცემა. ახლა კი დავუშვათ, რომ შემდეგი წლიდან სარგებლის 

განაკვეთი აიწევს 15%-მდე და „სპესიფიკ მოტორზმა“ უკვე 

უნდა უზრუნველყოს ყოველწლიური გადასახდელის დადგენილი 
150 დოლარი ახალი, 1991 წელს გამოშვებული ათწლიანი 1000 
დოლარიანი ობლიგაციის მიხედვით. ცხადია, რომე არც ერთი 

საღად მოაზროვნე ადამიანი 1000 დოლარს არ გადაიხდის 

თქვენი ობლიგაციისათვის, რომელიც ყოველწლიურად მხოლოდ 

100 დოლარს მოიტანს, მაშინ როცა ახალი 1000 დოლარიანი 
ობლიგაციები მოიტანენ 150 დოლარს წელიწადში. საბოლოო 

ანგარიშით, თქვენ თუ გაყიდით 1990 წელს გამოშვებულ ობ- 

ლიგაციას მისი დაფარვის ვადაზე ადრე, იზარალებთ. 

ობლიგაციათა მფლობელები რისკის სხვა ელემენტებსაც აწ- 

ყდებიან ინფლაციის გამო. თუ თქვენი ობლიგაციის მოქმედების 
ათწლიანი ვადის მანძილზე „სჰესიფიკ მოტორზში“ საგრძნობი 

ინფლაცია შეინიშნება, ის 1000 დოლარი, რომელსაც თქვენ 

ვადის დამთავრებისას მიიღებთ, მნიშვნელოვნად ნაკლები 

მსყიდველობითუნარიანი იქნება, გიდრე ის 1000 დოლარი, რო- 
მელიც თქვენ ასესხეთ „სპესიფიკ მოტორზს“ 10 წლის წინათ. 
თქვენ სესხად მისცემთ „ძვირ“ დოლარებს, ხოლო დაიბრუნებთ 

„იაფს“. 
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თავი მერვე 

ამერიკული კაპიტალიზზმის რეალობები: 
სახელმწიფო სექტორი 

ამ თავის მთავარი ამოცანაა მკითხველს გააცნოს სახელმწი- 
ფო სექტორის ფუნქციონირების ფაქტობრივი მხარე. კერძოდ ის, 
თუ გადასახადების რა სახეებს იყენებს ფედერალური მთაგრო- 

ბა, შტატებისა და ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოები. 

რა მიზნებისა და რომელი პროგრამების ფარგლებში იხარჯება 

საგადასახადო შემოსულობანი. 

ეკონომიკაში სახელმწიფოს ჩარევის მასშტაბების გამო მიმ- 

დინარეობს განუწყვეტელი დისკუსია. ამიტომ კარგად უნდა გა- 

ვერკვეთ სახელმწიფოს პრაქტიკულ საქმიანობაში. 
აქვე უნდა გავაკეთოთ ორი შენიშვნა. 
ჯერ ერთი, ამ თავში განიხილება სახელმწიფო სექტორის 

როგორც „შემოსავლის“ მიმღებისა და განმკარგავის როლი. 

სახელმწიფოს ზეგავლენა ეკონომიკაზე ყველაზე უკვრო საგ- 

რძნობია დაბეგვრისა და სამთავრობო ხარჯების მეშვეობით, 

მაგრამ არსებობს ეკონომიკურ ცხოვრებაში სახელმწიფოს ჩარე- 

ვის მრავალი სხვა გზაც (თავი 6). მაგალითად, ორი უკანასკნე- 

ლი ათწლეულის მანძილზე მნიშვნელოვნად გაიზარდა სახელ- 

მწიფოს მარეგულირებელი როლი (თავი 34). ეკონომიკის სა- 

ხელმწიფოებრივი რეგულირება იწვევს მნიშვნელოვან შედეგებს 

წარმოების, დასაქმების, შრომის მწარმოებლურობის, ფასების 

დონის და რესურსების განლაგებისათვის. ერთი სიტყვით, მხო- 

ლოდ სამთავრობო დანახარჯთა და საგადასახადო შემოსულო- 
ბათა განხილვა ვერ იძლევა სახელმწიფო სექტორის ეკონომი- 
კური მნიშვნელობის სრულ სურათს. 

მეორე, ეკონომიკაში კერძო და სახელმწიფო სექტორთა საქ- 

მიანობას შორის ფუნდამენტური განსხვავებაა. იგი იმით გამო- 
იხატება, რომ პირველ შემთხვევაში ეკონომიკური საქმიანობა 
ნებაყოფლობით ხასიათს ატარებს, უკანასკნელში-სავალდებუ- 
ლოს. საოჯახო მეურნეობათა და საწარმოთა შემოსავლები და 
გასავლები, საქონელთა და რესურსების ყიდვისა და გაყიდვის 
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შესახებ მათ ნებაყოფლობით გადაწყვეტილებათა შედეგია. სამ- 
თავრობო საგადასახადო შემოსულობანი კი სავალდებულო და- 
ბეგვრის შედეგია. საოჯახო მეურნეობებს და საწარმოებს არა 
აქვთ არჩევანი, ისინი იძულებული არიან გადაიხადონ გადასა- 
ხადი. უფრო ნაკლებად ეს სავალდებულო ხასიათი სახელმწიფო 

ხარჯების მუხლებში ვლინდება და თუ არავის აიძულებენ 

ისარგებლონ სახელმწიფო ავტომაგისტრალებით, ბიბლიოთეკე- 
ბით ან კლინიკებით, მაშინ ფიზიკურად და გონებრივად ყველა 

სრულყოფილმა ბავშვმა უნდა მიიღოს სახელმწიფო განათლება 

ან მისი ექვივალენტი. 

ეკონომიკაუი სახელმწიფოს 
ჩარევის ზრდა 

სახელმწიფოს“ ეკონომიკური როლის შესახებ ზოგადი წარმოდგენა 

“შეიძლება მიღებული იქნას საქონელთა და მომსახურების სამთავრობო 

შესყიდვებისა და სახელმწიფო ტრანსფერტული გადასახდელების შეს- 

წავლით. 

სამთავროაო შესყიდვები 

8-1 ნახაზზე საქონელოა და მომსახურების სახელმწიფო შესყიდ- 

გები შედარებულია ეროვნულ პროდუქტთან, ე.ი. საქონელთა და მომ- 
სახურების საერთო მოცულობასთან, რომელიც წარმოებულია ქვეყანაში 
1929 წლიდან 1988 წლამდე. საერთო სამთავრობო შესყიდვები მნიშვნე- 
ლოვნად გაიზარდა ეროვნულ პროდუქტთან შედარებით 1929-1940 

წლებში, შემდგომ სწრაფად გაიხარდა მეორე მსოფლიო ომის დროს. 

მაგრამ 50-იანი წლების დასაწყისიდან სამთავრობო ხარჯები მერყეობდა 

ეროვნული პროდუქტის 20%-ის დონეზე.ეროვნული პროდუქტი მნიშვნე- 
ლოვნად გაიზარდა 1929-დან 1985 წლამდე, ასე რომ სახელმწიფო და- 
ნახარჯთა აბსოლუტური მოცულობაც ძლიერ გაიზარდა. 1988 წელს 
სახელმწიფო ხარჯები საქონელზე და მომსახურებაზე შეადგენდა 964 
მლრდ. დოლარს, 1929 წლის 9 მლრდ - თან შედარებით 
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ხია ი. 
Lე “30 LI“ I » სამთავრობო შესყიდვათა 

L –-25 ვე“ 7 საერთო მოცულობა 

= 2011. - I /-M 2-6 იუანი ეს”. 1 

§ II 1) /I 1... / „_ ფედერალური მთავრობის შეს- _ 
4. (CI I / V( ყიდეები _--2 --1-- L__ 

85 %/“ საა ს -/ 1:-1-21 21 
§ L 51). – - კ ბ 1X-–/მთოვრობისა და ხელისუგლების ადგილობრივი 

5 % 0C ორგანოების შესყიდვები 
83 1930 1935 1940 1945 1950 1955 1900 1955 1970 1975 1980 1985 1930 

ნახ. 8-I. საქონელთა და მომსახურების სახელმწიფო შესყიდვები 

პროცენტობით ეროვნულ შემოსავალთან 1929-1988 წლებში. 
1929-1940 წლებში სახელმწიფო შესყიდვების წილი ეროვნულ შემოსავალში გაიზარდა, 

მაგრამ მკვეთრი ნახტომი მოხდა მეორე მსოფლიო ომის წლებში. 50-იანი წლების დასაწყისი– 

დან საქოფლისა და მომსახურების შესყიდვა ეროვნული შემოსავლის დაახლოებით 20%-ს შე- 
ადგეის. 

ტრანსფერტული გბალდასახდელები 

ნახაზი 8-1 ამცირებს სახელმწიფოს როლს ეკონომიკაში, რამდენადაც 

სახელმწიფო ხარჯეების მეორე სახეობა - ტრანსფერტული გადასახ- 

დელები - აქ არაა მოტანილი. საქონლისა და მომსახურების “შეძენასთან 

ერთად (იარაღის “შესყიდვა, აგტომაგისტრალებისა და საფოსტო დაწე- 

სებულებათა მშენებლობა, მოსამართლეთა, მეხანძრეთა, მასწავლებლე- 

ბის მომსახურების ანაზღაურება) სახელმწიფო დამატებით გასცემს გა- 

დასახდელებს, საგადასახადო შემოსავლებს, რომლებიც ყველა გადამ- 

ხდელისგანაა მიღებული, გადაანაწილებს მათ მოსახლეობის განსაზ- 

ღვრულ ფენებზე უმუშევრებისათვის დახმარების ფორმით, სოციალური 

დაზღვევისა და უზრუნველყოფის ხაზით მისაცემლებს, დახმარებებს 

გეტერანებზე (ომის) ა.შ. უკანასკნელ ორ ათწლეულში ტრანსფერტული 
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გადასახდელები შესამჩნევად გაიზარდა. ისინი გაიზარდა 1929 წ. 3,7 
მლრდ-დან 586 მლრდ-მდე 1938 წელს, ანუ ეროვნული შემოსავლის 
4-დან 12%-მდე. ამის შედეგად საგადასახადო შემოსულობანი, რომლე- 
ბიც საჭიროა სახელმწიფოებრივი შესყიდვებისა და ტრანსფერტული გა- 

დასახდელებისათვის, ეროვნული პროდუქტის 1/3 “შეადგენს. 1988 
წელს აშშ-ში ყოველი მამაკაცი, ქალი ან ბავშვი დაბეგრილი იყო გა- 
დასახადით საშუალოდ 3 ათასი დოლარით, ანუ იმავე წელს გადასახა- 

დის გადამხდელმა საშუალოდ 2 სთ. და 45 წთ. დახარჯა ყოველი 8 
საათიანი სამუშაო დღიდან გადასახადების გადასახდელად! ამასთან, 
აუცილებელია აღინიშნოს, რომ აშშ-ში მრეწველურად განვითარებულ 
სხვა ქვეყნებთან შედარებით სახელმწიფო სექტორის მოცულობა დიდი 

როდია. შვეციაში, ნორვეგიაში, ფინეთში, დიდ ბრიტანეთსა და გერმა- 

ნიაში გადასახადები შეადგენენ ეროვნული პროდუქტის 51, 46, 45, 39 
და 37%, აშშ-ში დაახლოებით 30%-თან შედარებით. 

შესყიდვები ა ტრანსფშერტული 

ბარლასახდელები: რა ბანსხვავებაა? 

სახელმწიფო შესყიდვებსა და ტრანსფერტულ გადასახდელებს შორის 

რემოაღნიშნული განსხვავება ზოგიერთ დაზუსტებას მოითხოვს. სახელ- 

მწიფო შესყიდვებს ხშირად გამომფიტველს უწოდებენ, რამდენადაც ისი- 
ნი უშუალოდ შთანთქავენ ან იყენებენ რესურსებს: ამასთან, მიღებულ 

პროდუქტს თავისი წილი შეაქვს ეროვნულ შემოსავალში. ტრანსფერტუ- 

ლი გადასახდელები, მეორე მხრივ, არაგამომფიტველს წარმოადგენს, 

რადგანაც თვითონ ისინი შთანთქავენ რესურსებს და წარმოებასთან არ 

არიან დაკავშირებული. 

აღსანიშნავია, რომ სახელმწიფო შესყიდვები და ტრანსფერტები საკ- 

მაო ზომით სხვადასხვანაირად ზემოქმედებენ რესურსების განაწილება- 

ზე. სამთავრობო დანახარჯების მეშვეობით საზოგადოება ცდილობს გა- 

დაანაწილოს რესურსები საქონელთა კერძო მოხმარებიდან საზოგადოებ- 

რივისაკენ. ტრანსფერტის მეშვეობით სახელმწიფო ცვლის კერძო სექ- 

ტორის საქონელთა წარმოებას. თუ სამთავრობო გადასახადები 10 მლნ-ს 
აღწევენ, შეიძლება მოველოდეთ, რომ საქონელთა და მომსახურების 

  

1. აქ ჩვენ განვიხილავთ სასელმწიფო დანახარჯების დაფინანსებას; ამ საკითხს 
ჩვენ მოვუბრუნდებით მე-14 და მე-20 თავებში. 
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შესყიდვა კერძო პირების მიერ დაახლოებით ამ თანხით შემცირდება. 
საზოგადოების მიერ წარმოებული საქონლისა და მომსახურების იმ 10 
მლნ. შეძენით ცალკეული პირები ან ჯგუფები ფაქტობრივად შესაძლებ- 

ლობას ღებულობენ სახელმწიფოს დახმარებით მოიხმარონ საზოგადო- 
ების მიერ ანაზღაურებული საქონელი. 

ტრანსფერტულ გადასახდელებს სხვა მნიშვნელობა გააჩნიათ: ისინი 
კი არ ზემოქმედებენ საზოგადოებრივი პროდუქტის გადიდებაზე პირადის 

ხარჯზე, არამედ უბრალოდ პირადი მოხმარების „გარდაქმნას“ იწვევენ. 

10 მლნ. დოლარის გადახდა გადასახადების სახით შეამცირებს გადამ- 

ხდელთა პირად მოხმარებას დაახლოებით ამავე თანხით, მაგრამ საოჯა- 

ხო მეურნეობები, რომლებსაც ის 20 დოლარი შეხვდება სოციალური 
მისაცემლების სახით, გაადიდებენ თავიანთ ხარჯებს პირად მოხმარება- 
ზე დაახლოებით იმავე თანხით. მაგრამ ალბათ ტრანსფერტის მიმღებნი 

იყიდიან საქონელს, რომელიც რაღაცით მაინც განსხვავდება იმათგან, 

რომლებიც გადასახადის გადამხდელებმა შეიძინეს. მაშასადამე, ტრან- 

სფერტები იწვევენ ინდივიდუალური მოხმარების საქონელთა წარმოების 

სტრუქტურის შეცვლას. 
სახელმწიფო “შესყიდვებსა და ტრანსფერტულ გადასახდელებს შორის 

ამ განსხვავებას უშუალო კავშირი აქვს ეკონომიკაში სახელმწიფოს რო- 

ლის ზრდის პრობლემის გამოკვლევასთან. საფუძველმოკლებული რო- 

დია ჩავთვალოთ, რომ ტრანსფერტული გადასახდელების შემთხვევაში 

ეკონომიკაში სახელმწიფოებრივი ჩარევა ნაკლებადაა გამოხატული, ვიდ? 

რე სახელმწიფო შესყიდვების შემთხვევაში. 

ზობიერთი მიზეზი 

ეკონომიკაში სახელმწიფო სექტორის არსებობის ძირითადი ლოგიკუ- 

რი დასაბუთება მიზნად ისახავს ქვეყნის მოსახლეობის მისწრაფებას 
აღმოფხვრას ან შეარბილოს ·არასტაბილურობა, დაბალეფექტიანობა და 

უთანასწორობა, რომელიც დაკავშირებულია საბაზრო ეკონომიკასთან. 

განვიხილოთ იმ ფაქტორთა მოკლე ჩამონათვალი, რომლებიც ახსნიან 

სახელმწიფო ხარჯებსა და გადასახადების ისტორიულ ზრდას და თანა- 

მედროვე მასშტაბებს. 
1. ოში და თავდაცვა. შეიარაღებულმა კონფლიქტებმა და ,ცივმა 

ომმა“ ხელი შეუწყვეს ფედერალური ხარჯების მაღალ დონეხე შენარ- 

ჩუნებას უკანასკნელი ოთხი ათწლეულის განმავლობაში. სამთავრობო 
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ხარჯებისა და დაბეგვრის ზრდა 1940 წ. შემდეგ დაკავშირებულია თავ- 
დაცვისა და სამხედრო-კოსმოსური გამოკვლევის დანახარჯებთან. 1988 
წ. ეროვნული თავდაცვის ხარჯებმა 298 მლრდ. დოლ. შეადგინა. 

2. ხალხთმოსახლეობის ზრდა. ამერიკელები დღეს ორჯერ 
მეტია, ვიდრე სულ რაღაც 60 წლის წინ. ბუნებრივია, ეს ნიშნავს, რომ 
გაიზარდა მოქალაქეთა რიცხვი, რომელთათვისაც უზრუნველყოფილი 

უნდა იყოს საზოგადოებრივი დოვლათი და მომსახურება. სხვა სიტყვე- 

ბით, მოსახლეობის ერთ სულზე სახელმწიფო ხარჯების უცვლელობის 

პირობებშიც კი საერთო სამთავრობო ხარჯები უკანასკნელ ათწლე- 

ულებში მნიშვნელოვნად უნდა გაზრდილიყო. 
3 ურბანიზაცია და მოთხოვნა საზობადოებრივ 

სიკეთეებზე. მოსახლეობის რაოდენობასთან ერთად აშშ-ში მნიშვნე- 
ლოვანი ფაქტორია მოცემული პოპულაციის გეოგრაფიული მდებარეობა, 

რომელიც განსაზღვრავს ეკონომიკაში სახელმწიფოს ჩარევის ზრდას, 

კერძოდ, ამერიკის ეკონომიკის მზარდი “ურბანიზაცია განაპირობებს 

უზხარმახარი ხარჯების აუცილებლობას ქუჩების საზოგადოებრივი 

ტრანსპორტის, პოლიციის, სახანმრო დაცვის, კანალიზაციის და ა.შ. 

შესანახად. უფრო მეტიც, ხალხი მოითხოვდა საზოგადოებრივი დოვლა- 

თისა და მომსახურების დიდი ოდენობით მიცემას და ამასთან უკეთესი 

ხარისხისას, რომლის უზრუნველყოფა ხდება ეკონომიკის კერძო სექტო- 

რით. ჩვენ გვსურს ვისარგებლოთ ფართო და მაღალი კლასის ავტომა- 

გისტრალებით, რომლებიც მოსახერხებელია ავტომანქანების დიდი რა- 

ოდენობისა და უკეთესი ხარისხისათვის. ჩვენ დიდ შესაძლებლობებს 

ვაღწევთ განათლების მიღებისა და სამუშაო ძალის მომზადების ხარის- 

ხის ამაღლებაში კერძო მრეწველობის მოთხოვნათა დასაკმაყოფილებ- 

ლად. 
4. ბარემოს ხარისხი. ხალხთმოსახლეობის ზრდამ და ურბანიზა- 

ციამ სერიოზულად გაამწვავეს გარემოს პრობლემები. კერძოდ, საზოგა- 

დოება მნიშვნელოვნად ინფორმირებული» იმის შესახებ, რომ უდიდესი 

რაოდენობის დოვლათის წარმოება ' და მოხმარება გამოიწვევს სერი- 

ოზულ, ანუ თანამდევი დანახარჯების ზრდას ჰაერის, წყლისა და ნი- 

ადაგის გაჭუჭყიანების ფორმით. გარემოს პრობლემათა გადაწყვეტაში 
მთავარი როლი მთავრობას ერგო. 

5. ეგალიტარიჯმი. 60-იანი წლების შუახანებიდან ფართო გავ- 
რცელება ჰპოვა სიღარიბის დაძლევისა და შემოსავლების უთანასწორო- 

ბის შემცირების პროგრამებმა. კერძოდ მათ მიეკუთვნება სოციალური 
დახღვევის განვითარება, უმუშევრობის დახმარებები, სოციალური უზ- 

რუნველყოფა, უფასო სამედიცინო მომსახურების სახელმწიფო პროგრა- 
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მა, სასურსათო კუპონები, სახელმწიფო საბინაო მშენებლობა. 20 წლის 

წინათ ასეთ პროგრამებზე მოდიოდა ეროვნული პროდუქტის დაახლო- 

ებით 3%. მიუხედავად რეიგანის ადმინისტრაციის მცდელობისა შეემცი- 

რებინა ასეთი პროგრამების ზრდა, თანამედროვე პერიოდში მათზე იხარ- 

ჯება ეროვნული პროდუქტის 12%. 

ფედერალური ფინანსები 

ახლა სახელმწიფო სექტორი დავყოთ შემადგენელ ნაწილებად-ფედე- 
რალურ მთავრობად, შტატების მთავრობად და ხელისუფლების ადგი- 

ლობრივ ორგანოებად, რათა შევადაროთ მათი ხარჯებისა და საგადასა- 

ხადო შემოსულობათა ხასიათი. ფედერალური მთავრობის ბიუჯეტი მო- 

ტანილია ცხრილში (8-1). 

ფედერალური მთავრობის ხარჯები 

მიუხედავად იმისა, რომ 8-1 ცხრილში ჩვენ აღვნიშნავთ ფედერალუ- 

რი მთავრობის ხარჯების ფართო მრავალფეროვნებას, მასში გამოიყოფა 

საშუალებათა გამოყენების სამი უმნიშგნელოვანესი სფერო: 1. შემოსავ- 

ლების დაცვა; 2.ეროვნული თავდაცვა და 3.სახელმწიფო ვალის სარ- 

გებლის გაცემა. 

კატეგორია „შემოსავლების დაცვა“ ასახავს მრავალ ადრე ხსენებულ 
პროგრამას შემოსავლების შენარჩუნების მიზნით, რომელიც. ითვალის- 

წინებს დახმარებას მოხუცების, არაშრომისუნარიანების, ინვალიდები- 

სადმი, მათთვის, ვისაც სამედიცინო დახმარება სჭირდება და ა.შ. 
ეროვნული თავდაცვა ფედერალური ბიუჯეტის ხარჯების მეოთხედზე 

მეტს შეადგენს, რაც მიუთითებს დანახარჯთა მაღალ დონეზე სამხედრო 

მზადყოფნის შესანარჩუნებლად. 

სახელმწიფო ვალის სარგებლის გაცემა უკანასკნელ წლებში, შესამ- 

ჩნევად გადიდდა, რამდენადაც გაიზარდა თვით სახელმწიფო ვალის 

სიდიდე და იმავდროულად გადიდდა სარგებლის განაკვეთი. ხარჯების 

კატეგორიის არსი, რომელიც მოცემულია 8-1! ცხრილში, გასაგებია 

თვით მისი დასახელებიდანაც. 
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ცხრილი 8-1. აშშ-ს ფედერალური ბიუჯეტი 1987 წ. 

  

  

  

  

  

  

  

  

                
  

საგადასახადო შე- თანხა) % თანხა | % 
მოსულობანი (მლრდ. ჯამ- გასავლები (მლრდ! ჯ·ამ- 

დოლ.) | თან დოლ.)|)| თან 

პირადი საშემო- შემოსავლების 

სავლო გადასახა- | 393 42 |დონის შენარჩუნე-) 406 40 
დი ბა 

გადასახადი ხელ- ეროვნული თავ- 
| ფასის ფონდიდან 303 35 დაცვა 282 28 

გადასახადები ' 

კორპორაციათა | 84 | 10. | _ სახელმწიფო | კვი | 14 
მოგებიდან ვალი გეზელი 

სააქციზო მოსაკ- განათლება და 
რებლები 32 4 ჯანდაცვა 70 7 

სოფლის მეურნე- · 
საბაჟო გადასახ- 15 2 ობა, ბუნებრივი 4 4 

დელები რესურსები, გარე- 

მო 

გადასახადები უძ- ვაჭრობა, საცხოვ- 
რავ ქონებასა და 7 1 რებელი ბინები, 31 3 

ნაჩუქრობაზხზე (ტრანსპორტი 

სხვა გადასახადე- 20 | 2 | სხვა ხარჯები | 35 | 4 

საერთო შემოსუ 851 | 100 | საერთო ხარჯები | 1 004 | 100 

წყარო. სიიი0იC Iს6იი, ლ0წ” (ხნ #I5Iძგი!. (შემადგენელი 
ნაწილების ჯამი შესაძლოა არ დაემთხვეს საერთო რაოდენობას) 

დამრგვალების გამო) 
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ფელღერალური მთავრობის 

ფემოსავლები 

როგორც 8-1 ცხრილიდან ჩანს, ფედერალური ბიუჯეტის შემოსულო- 

ბათა ძირითადი წყაროა მოქალაქეთა საშემოსავლო გადასახადი, გადა- 

სახადი ხელფასის ფონდიდან, გადასახადი კორპორაციათა მოგებიდან, 

რომლებიც შეადგენენ შესაბამისად 46, 35 და 10 ცენტს გადასახადის 
სახით ამოღებულ ყოველ დოლარხე. 

პირადი საშემოსავლო გადასახადი. ეს გადასახადი აშშ საგადა- 
სახადო სისტემის ძირითადი ელემენტია და ამიტომ დეტალურ შესწავ- 

ლას მოითხოვს. 

პირადი საშემოსავლო გადასახადების თანამედროვე სტრუქტურა ასა- 

ხავს ძირითად (კვლილებებს საშემოსავლო გადასახადების შესახებ დე- 

ბულებაში, რომელსაც მოიცავს 1986 წლის კანონი საგადასახადო რე- 
ფორმის შესახებ. ამ კანონის თანახმად, ერთი მხრივ, მნიშვნელოვანწი- 

ლად მცირდება გადასახადით დასაბეგრი შემოსავლების ჩამონათვალი 

და მცირდება საგადასახადო განაკვეთები და იმავდროულად ფართოვ- 

დება გადასახადით დაბეგვრის ბაზა, ანუ გადასახადით დასაბეგრი შე- 

მოსავლის ოდენობა. 

პირადი საშემოსავლო გადასახადის დასასიათება. პირველ 

რიგში, ზოგად შტრიხებში განვიხილოთ გადასახადით დაბეგვრაში უკა- 

ნასკნელი ცვლილებები. პირადი საშემოსავლო გადასახადი ამოიღება 

შემოსავლებიდან, რომლებიც დაბეგვრას ექვემდებარება, ანუ საოჯახო 

მეურნეობათა და არაკორპორირებულ საწარმოთა შემოსავლებიდან, ზო- 

გიერთი გამონაქვითისა და შეღავათის გამოკლების შემდეგ. ასე, მაგა- 

ლითად, 1956 წ. კანონის თანახმად, პირს, რომელიც ქორწინებაში არ 
ყოფილა, უფლება აქვს ნორმატიულ გამონაქვითზე 3 ათასი დოლარის 
ოდენობით, ხოლო მეუღლეთა წყვილს - 5 ათასი დოლარის ოდენობით. 

ყოველი ცალკეული პირი საოჯახო მეურნეობის ფარგლებში სარგებ- 

ლობს პერსონალური გამონაქვითით 2 ათასი დოლარის საზღვრებში. 
მაგალითად, მეუღლეთა წყვილს კმაყოფაზე მყოფი ორი ბავშვით, პერ- 

სონალური გამონაქვითი ექნება 8 ათასი დოლარის ოდენობით. გამონაქ- 
ვითები ვრცელდება საქველმოქმედო ანაბრებზე და ა.შ. 

კანონი საგადასახადო რეფორმის შესახებ აფართოებს გადასახადით 
დაბეგვრის ბაზას, ანუ ადიდებს გადასახადით დასაბეგრი “შემოსავლის 
მოცულობას სხვადასხვა დანაქვითების გაუქმებისა და შეხღუდვის გზით 
და გადასახადების გადახდისაგან თავის არიდების შესაძლებლობათა 
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აღმოფხვრით, რომელიც არსებობდა წინა კანონში გადასახადების შესა- 
ხებ. კერძოდ, ანაბრების დიდ ნაწილზე, პირად საპენსიო ანგარიშებზე 

ახლა არ ვრცელდება გამონაქვითი და არ არსებობს ამ ანაბრების 
დამალვის შესაძლებლობები. მაგრამ, უფრო მნიშვნელოგნია სხვა. შე- 
მოსავლები კაპიტალის ზრდისაგან, რომელიც მიიღება ფასიანი ქაღალ- 
დების ან ქონების გაყიდვით უფრო მაღალი ფასებით, ვიდრე მათზე 

გადახდილი იყო 1986 წლამდე, გადასახადით იბეგრება პრეფერენცი- 
ალური განაკვეთით. ახალი კანონის თანახმად ასეთი “შემოსაგლების 

გადასახადით დაბეგვრა ხდება ჩვეულებრივი განაკვეთით. 
ეხლა, რაც. შეეხება საგადასახადო განაკვეთებს. 1986 წ. კანონით 

გათვალისწინებულია ორი საგადასახადო განაკვეთი-15 და 28%-იანი, 
ნაცვლად ადრე არსებული 14 განაკვეთისა, 11-დან 50%-მდე. 8-2 ცხრი- 
ლის 1 და 2 სვეტში მოცემულია საშემოსავლო გადასახადის დინამიკა 

” მეუღლეთა წყვილისათვის, რომლებიც ერთობლივ დეკლარაციას ავსე- 
ბენ შემოსავლების შესახებ. ჩვენ ვხედავთ, რომ 15%--იანი განაკვეთი 
გამოიყენება ყველა გადასახადით დასაბეგრ შემოსავალზე 29750 დო- 

ცხრილი 8-2. პირადი ფედერალური საშემოსავლო გადასახადის 

განაკვეთი 1989 წ.” 

  

  

  

  

  

            

(1) (2) (6)) (64, (5) (6) 
გადასახა- | ზლვრუ- | შემოსავ- | გადასახა- | საერთო | საშუალო 

დით დასა- | ლი საგა- | ლის ნამა- | დის ნამა- | გადასახა- | წლიური 

ბეგრი დასახადო ტი ტი დი განაკგე- 
მი,ლიანი | განაკვე- (დოლ.) |: (დოლ.) (დოლ.) თი % 

ფემოსავა.| თი % ტრ (1) # (5) (5) : (1) 

ლი (4) : (3) 
_(დოლ.) 

0 0 = – – - 

29 750 15 29 750 | 446250 | 4162,50 15 

71 909 28 42 150 _| 11802.00 | 16264,50 22.6 

149 250 33 77 350 | 25525,50 | 11790,00 28 

1492 50- 

ზე მეტი 28 _ _ _ _       

% მონაცემები მეუღლეთა წყვილისათვის, რომელთაც შეავსეს დეკ- 

ლარაცია შემოსავლების “შესახებ. 
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ლარს ქვემოთ; ნებისმიერი მეტი თანხა 71900 დოლარი %ზედა საზ- 

ღვგრით,იბეგრება 28%-იანი განაკვეთით. მიუხედავად ამისა, ახალი სა- 
გადასახადო სისტემა შეიცავს გადასახადების „საიდუმლო“ ჯგუფს 
33%-იანს განაკვეთით. ხსენებულ მეუღლეთა წყვილისათვის შემოსავ- 
ლების შესახებ ერთობლივი დეკლარაციით დამატებითი გადასახადი 

5%-იანი განაკვეთით ამოიღება მთელი დასაბეგრი შემოსავლისაგან, 

რომელიც არსებობს 71900 დოლარსა და 149250 დოლარს შორის. ანუ 
ეს დამატებითი გადასახადი 5%6-იანი განაკვეთით “შედის 334%6-იან 'გა- 

ნაკვეთში (=28+5%) დამატებითი დასაბეგრი შემოსავლის 77350 დოლა- 
რისათვის, რომელიც მდებარეობს7 1900 დოლარსა და 149250 დოლარს 
შორის. საგადასახადო რეფორმის შესახებ კანონში ნათქვამია, რომ მე- 

უღლეთა წყვილის დასაბეგრი შემოსავალი, რომელიც 149250 დოლარ- 

ზე მეტია, არ იბეგრება 5%-იანი დამატებითი გადასახადიის, და მაშასა- 
დამე, მისადმი ისევ 28%-იანი განაკვეთი გამოიყენება. 

ზღვრული და საშუალო საბადასახსადო განაკვეთები. პი- 
რადი საშემოსავლო გადასახადის საკითხებში ღრმად ჩაწვდომისათვის 

უნდა გავარკვიოთ განსხვავება ზღვრულ და საშუალო საგადასახადო 

განაკვეთს შორის. 8-2 ცხრილის მე-2 სვეტში მოტანილია ხღვრული 

საგადასახადო განაკვეთები, რომლებიც წარმოადგენენ დამატებით ანუ 

ნამატ შემოსავალზე გადასახადებს. ზღვრული საგადასახადო განაკვეთი 

არის გადასახადთა (სგეტი 4) ნამატი გაყოფილი შემოსავლის ნამატხე 

(სვეტი 3). ამრიგად, თუ მეუღლეთა წყვილის დასაბეგრი შემოსავალი 

გაისრდება 0-დან 29750 დოლარამდე, გადასახადთა ნამატი შეადგენს 

4462,5 დოლ. (= 0,15X29750 დოლ.) როგორც მოცემულია მე-4 სვეტში, 
როდესაც დასაბეგრი გადასახადი ამ წყვილისა გაიზრდება დამატებით 

42150 დოლარით (სვეტი 3), ანუ 29750-დან 71900 დოლარამდე, მასზე 
გამოყენებული იქნება ზლვრული საგადასახადო განაკვეთი 28%, ამრი- 

გად გადასასდელი იქნება დამატებითი გადასახადი (სე.4) თანხით 11802 

დოლ. (= 0,28 X 42150 დოლ.). დასაბეგრი შემოსავლის შემდგომი ზრდა 
77350 დოლარით (სვ.3), რაც გაზრდის მეუღლეთა წყვილის შემოსა- 
გაღს 7190) დოლარიდან 149250 დოლარამდე, დაიბეგრება 33%-იანი 

განაკვეთით. ამასთან, როგორც მე-4 სვეტიდან ჩანს, გადასახადი ამ 

დამატებით შემოსავალზე შეადგენს 25525,5 (=0,33X77350, დოლ). 

1. საგადასახადო რეფორმის შესახებ 1986 წ. კანონის თაობაზე დაწვრილებით 

იხილეთ სიმპოზიუმის მასალები, რომლებიც წარმოდგენილია ჰის“ივ! 0, CCიილთ!IC 

907506CCIIVC5, ასთი10L 1987. განსაკუთრებით გირჩევთ ჟოზეფ ა. პეჩმანის და რიჩარდ ა. 

მაკგრეივის მასალებს. იხ. ასეგე : C0ი0ი11C LCი0X1 ი! (86 MXC§IძძიL VVგ5ხსი810ი. 1987. 
გვ. 79-96. 
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ზღვრული საგადასახადო განაკვეთი მე-2 სვეტში რამდენადმე ადი- 

დებს პირადი საშემოსავლო გადასახადის სიდიდეს, რამდენადაც მზარდი 

განაკვეთები ვრცელდება მხოლოდ ყოველ “რშემდგომ საგადასახადო 

ჯგუფს შორის მდებარე შემოსავლებზე. საგადასახადო ტვირთის შესა- 

ხებ უფრო სრული წარმოდგენის მისაღებად აუცილებელია შემოვიტა- 

ნოთ საშუალო საგადასახადო განაკვეთის ცნება. 

საშუალო საგადასახადო განაკვეთი - საერთო გადასახადია, გაყოფი- 
ლი დასაბეგრი შემოსავლის სიდიდეზე. 8-2 ცხრილის მე-6 სვეტში ვხე- 
დავთ, რომ დაბეგვრას დაქვემდებარებული შემოსავლისათვის ნულიდან 

29750 დოლარამდე საშუალო საგადასახადო განაკვეთი, რომელიც გა- 
ანგარიშებულია 29750 დოლ. შემოსავლის დონიდან (სვ.1), შეადგენს 
4462,2 დოლარს (სვ. 4) ანუ 15%, რომელიც ზღვრული საგადასახადო 
განაკვეთის ტოლია, მაგრამ ცოლ-ქმარს, რომლებიც გამოიმუშავებენ 

71900 დოლარს, არ მოუწევთ გადასახადის სახით გადაიხადონ თავისი 
შემოსაელის 28%, როგორც ზღვრული საგადასახადო განაკვეთის პირო- 
ბებში. ამ შემთხვევაში საშუალო საგადასახადო განაკვეთი შეადგენს 

თითქმის მხოლოდ 22,6%% (=16264,5 დოლ.:71900 დოლ.). მიზეზი ისაა, 
რომ პირველი 29750 დოლ. შემოსავალი იბეგრება გადასახადის 15%- 
იანი განაკვეთით და მხოლოდ შემდგომი 42150 დოლ. ექვემდებარება 
28%-იანი განაკვეთით დაბეგვრას. ამრიგად, საშუალო საგადასახადო 

განაკვეთი მეუღლეთა 149250 დოლ. შემოსავლისათვის 28%-ის ტოლია 
(41790 დოლ.:149250) და არა 33%-ის, ზღვრული საგადასახადო განაკ- 
ვეთის თანახმად. დასკვნა ისაა, რომ მხარდი ზღვრული საგადასახადო 

განაკვეთები შეაჩერებენ საშუალო საგადასახადო განაკვეთებს.' 

გადასახადს, რომლის საშუალო განაკვეთი შემოსავლის გადიდებას- 

თან ერთად იზრდება, პროგრესული გადასახადი ეწოდება. ასეთი გადა- 

სახადი იმავდროულად ითვალისწინებს უფრო დიდ აბსოლუტურ სიდი- 

დეს და შემოსავლის დიდ წილს მისი ზრდის შესაბამისად. ამრიგად, 

შეიძლება ვამტკიცოთ, რომ ჩვენი ახლანდელი პირადი საშემოსავლო 

გადასახადი რბილად პროგრესულია. 

-. 1. ეს გაანგარიშება მსგავსია იმისა, რომელსაც თქგენ შეიძლება შევხვედროდით 
სკოლაში, საშუალო ბალის ასამაღლებლად. თქვენს მორიგ ანუ “ზღგრულ" გამოცდაზე 
უფრო მაღალი შეფასება უნდა მიიღოთ, ვინემ თქვენი საშუალო შეფასებაა. 

2. აღვნიშნოთ, რიმ ზღვრული საგადასახადო განაკვეთი, რაც აღემატება 149 250 
დოლარს, უბრუნდება 28 % -ს; ეს ნიშნავს, რომ მაქსიმალური საშუალო საგადასახადო 

განაკვეთი ასევე შეადგენს 28 % -ს. თქვენ შეგიძლიათ დარწმუნდეთ, რომ მეუღლეები, 
რომლებიც გამოიმუშავებენ 250 ათ.დოლარს, საერთო გადასახადის სახით გადაიხდიან 
7- ათ.დოლარს, რაც შეადგენს მათი შემოსავლების 28 # -ს. ამ თავის ბოლოს მოცემული 

“7 და8 კითხვა შეიძლება სასარგებლო გამოდგეს ზღვრული და საშუალო საგადასახადო 
განაკვეთების საკითხებში თქვენი გაგების განმტკიცებისათვის. 
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თავდასაპვრენი საბადასახადო კანონმდებლობაში და 
გადასახადის გადახდისაბან თავის არიდება. მიუხედავად იმი- 
სა, რომ საგადასახადო რეფორმის შესახებ კანონს გარკვეული წარმატე- 

ბები მოჰყვა, მრავალი თავდასაძვრენის შეზღუდვასა თუ დახურვაში - 

ე.ი. პირადი საშემოსავლო გადახდის თავის არიდების შესაძლებლობათა 

შემცირებაში - რჩება ცალკეული თავდასაძვრენი, რაც გადასახადს ნაკ- 

ლებ პროგრესულს ხდის, ვიდრე იგი მოცემულია 8-2 ცხრილში. ის 
გარემოება, რომ ქონებრივ გადასახადხე და მის რიგ სხვა სახეებზე 
გარკვეული გამონაქვითები არსებობს, მოსახლეობის მაღალშემოსავლი- 

ან ჯგუფებს იგი მნიშვნელოვან სარგებლობას აძლევს. გარდა ამისა, 
შტატების მთავრობების ან ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების 

ობლიგაციებიდან სარგებლის შემოსავალი არ ექვემდებარება ფედერა- 

ლური საშემოსავლო გადასახადით დაბეგვრას. ბევრ ადამიანს, რომელ- 

საც მაღალი შემოსავლები გააჩნია, შეუძლია საერთო საგადასახადო 

თანხა არსებითად შეამციროს თავდასაძვრენით. მაგალითად, მოსახლე- 

ობის მაღალშემოსავლიანი ჯგუფების წარმომადგენლებს შეუძლიათ სა- 

გადასახადო განაკვეთი თავიანთ პროცენტულ “შემოსავლებზე შეამცი- 

რონ 33%-დან ნულამდე, ფულის მოთავსებით არა შემნახველ დეპოზი- 

ტებსა ან კორპორაციათა ობლიგაციებში, არამედ შტატებისა და ხელი- 

სუფლების ადგილობრივი ორგანოების ობლიგაციებში, რომელთა შემო- 

სავლებიც დაბეგვრას არ ექვემდებარება. 
საგადასახადო კანონმდებლობის ნაკლოვანებათა მეშვეობით გადასა- 

ხადების გადახდის თავიდან აცილების ლეგალურ შესაძლებლობებთან 

ერთად, არსებობს ასევე გადასახადების გადახდისაგან უკანონოდ თავის 

არიდების გადაუჭრელი პრობლემაც. აქ იგულისხმება „იატაკქვეშა ეკო- 
ნომიკის“ შემოსავლების დამალვა ისეთი საქმიანობისაგან, როგორიცაა 

ნარკოტიკების გაყიდვა, პროსტიტუცია, ახარტული თამაშები და ა.შ. 

ამასვე მიეკუთვნება ცალკეული პირების მიერ შემოსავლების დაფარვა 

სარგებლისა და დივიდენდების სახით. სხვათაშორის წვრილი ბიზნესის 

მფლობელებს, ექიმებს შეუძლიათ დამალონ ნაღდი ფულის მიღება. 

ოფიციანტებს შეუძლიათ დამალონ ან მთლიანად არ მიუთითონ საგა- 

დასახადო დეკლარაციაში წვრილმანი გასამრჯელო და ა.შ. შემოსავლე- 

ბის შინაგანი სამსახურის საერთო შეფასებით გადასახადისაგან თავის 

არიდება იწვევს პირადი საშემოსავლო გადასახადებისაგან შემოსულო- 

ბის შემცირებას თითქმის 20%-ით, მაგრამ არის იმედი, რომ უფრო 

დაბალმა ზღვრულმა საგადასახადო განაკვეთებმა, რომელიც შემოღებუ- 

ლია 1986 წლის საგადასახადო რეფორმის შესახებ კანონით, შეასუსტოს 

გადასახადის გადახდისაგან თავის არიდების სტიმულები. 
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ინდექსაცია. საბოლოოდ აღვნიშნავთ, რომ პირადი საშემოსავლო 
გადასახადის კიდევ ერთი დამახასიათებელი ნიშანია მისი „ინდექსირე- 

ბა“ინფლაციის ტემპებთან შეფარდებით, რათა თავიდან იქნეს აცილე- 

ბული გადასახადის გადამხდელთა დაბეგვრის უფრო მაღალ ჯგუფში 

გადასვლა ფასების ზრდის გამო. ამრიგად, ინფლაციის პირობებში მის 

დონესთან შეფარდებით კორექტირებული იქნება არა მხოლოდ სტანდარ- 
ტული გამონაქვითისა და პერსონალური შეღავათის სიდიდე, არამედ 

საგადახადო ჯგუფებიც. მაგალითად, 10%-–-იანი ინფლაციისას გადასა- 

ხადით დასაბეგრი შემოსავლის ოდენობა, 8-2 ცხრილში ნაჩვენებ თი- 
თოეულ ჯგუფში,გადიდებული იქნება 10%-–-ით იმდაგვარად, რომ ოჯა- 

ხებსა და ცალკეულ პირებს არ მოუწევთ უფრო მაღალი ზღვრული და 

საშუალო განაკვეთით გადახდა, სწორედ ფასების დონის ამაღლების 

გამო. | 

ბადასახადები ხელფასიდან. სოციალური დაზღვევის “შენატა- 

ნები ან გადასახადი, რომელიც ხელფასის ფონდიდან ამოიღება, სადაზ- 
ღვევო “შენატანს წარმოადგენს, რომელიც სავალდებულო დახღვევის 

ფარგლებში გადაიხდება, როგორიცაა მაგალითად, ხანდაზმულთა დახ- 

ღვევა, სოციალური უზრუნველყოფის შესახებ არსებული კანონმდებლო- 

ბით გათვალისწინებული უფასო სამედიცინო დახმარების სახელმწიფო 

პროგრამა.ეს გადასახდელ ები ამოიღება როგორც დამქირავებლებისაგან, 
ისე დაქირავებული შრომის პირებისაგან. სოციალური უზრუნველყოფის 

პროგრამების განვითარებისა და გაფართოების, ასევე სამუშაო ძალის 

ზრდის შედეგია უკანასკნელ წლებში ხელფასიდან გადასახადების ერ- 

თობ მნიშვნელოვანი გადიდება. 1984 წლიდან ყოველი დამქირავებელი 
და დაქირავებული შრომის პირი გადასახადის სახით 7,51%-–-ს იხდიდა 
წლიური შემოსავლის (ხელფასის) პირველ 48 ათას დოლარზე. 

პორპოპცაციათა მოგბების ბადასახდელი. საგადასახადო რე- 
ფორმის შესახებ 1986წ. კანონმა ცვლილებები შეიტანა კორპორაცი- 
ათა მოგების დაბეგვრაში, მსგავსად ცვლილებებისა, რომლებიც შე- 

ეხო პირად საშემოსავლო გადასახადებს. გაფართოვდა გადასახადით 

დასაბეგრი „კორპორაციათა მოგების ბაზა, მაშინ როცა საგადასახადო 

განაკვეთი შემცირდა. გარდა ამისა, 1986წ. კანონმა გაზარდა 
კორპორაციათა ვალდებულებანი საგადასახადო გადასახდელე- 

ბის ხახითდაახლოებით 20%--ით თავდასაძვრენთა შემცირე- 
ბის ან აღმოფხვრის გზით, რომელიც გადასახდელებისაგან თა- 
ვის არიდების საშუალებას იძლეოდა;საამორტიზაციო ანარიც- 

ხების თანხის შემცირებით, რომლის გამოქვითვა კორპორაცი- 

ას შეუძლია გადასახადით დასაბეგრი შემოსავლის საერთო 
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თანხიდან; ასევე, ახალი ინვესტიციებისათვის სპეციალური საგადასახა- 

დო შეღავათების გაუქმების გამორიცხვით. ამასთან, კორპორაციათა მო- 

გების დაბეგვრის საერთო განაკვეთი შემცირდა 46%-დან დღევანდელ 
34%-მდე. 

მე-7 თავში ნაჩვენები იყო, რომ კორპორაციათა მოგების გადასახადი 

აწყდება ორმაგი დაბეგვრის პრობლემას. კორპორაციათა მოგების ის 

ნაწილი, რომელიც დივიდენდების სახით გაიცემა, გადასახადით ორჯერ 

იბეგრება. პირველად გადასახადი ამოიღება კორპორაციის მოგებიდან, 

ხოლო მეორედ - აქციის მფლობელის პირადი მოგებიდან. 

სააქციზო გადასახადები. არაპირდაპირი გადასახადი საქონელ- 
ზე ან გადასახადი მოხმარებაზე შეიძლება გაყიდვაზე სააქციზო გა- 

დასახადის სახით გამოდიოდეს. განსხვავება გადასახადის ორ სახე- 

ობას “მორის, არსებითად მათი მოქმედების სფეროთი განისახღვრება. 

გაყიდვაზე გადასახადი ვრცელდება პროდუქციის ფართო დიაპაზონზე, 

მაშინ როცა სააქციხო გადასახადები მოიცავს საქონელთა უმნიშვნელო, 
რჩეულ ჩამონათვალს.როგორც 8-1 ცხრილშია ნაჩვენები, ფედერალური 

მთავრობა სააქციზო გადასახადებს კრებს ისეთი საქონლისაგან, როგო- 

რიცაა ალკოჰოლიანი სასმელები, თამბაქო, ბენზინი. მაგრამ ფედერალუ- 

რი მთავრობა არ იღებს საერთო გადასახადს გაყიდვისაგან: გაყიდვის 

გადასახადი - თითქმის ყველა შტატის მთავრობათა შემოსავლის ძირი- 

თადი წყაროა. 

ურატებისა და ხელისუვლების 

ადგილობრივი ორგანოების ფინანსები 

მაშინ, როცა ფედერალური მთავრობა თავის საქმიანობას ძირითა- 

დად პირადი საშემოსავლო გადასახადის, კორპორაციათა მოგების გადა- 

სახდელისა და ხელფასის ფონდზე გადასახდელის ხარჯზე აფინანსებს, 

შტატები და მართვის ადგილობრივი ორგანოები სახსრებს ძირითადად 

გაყიდვიდან გადასახადებისა და ქონებრივი გადასახადებიდან ღებუ- 

ლობენ. მიუხედავად იმისა, რომ ხარჯების სახეები, რომლებსაც მთავ- 

რობა ეწევა სამ დონეზე, მნიშვნელოვნად დუბლირდება, ხარჯების ძი- 

რითად მასას ფედერალური მთავრობის დონეზე შეადგენენ დანახარჯე- 

ბი შემოსავლების დონის შესანარჩუნებლად და ეროვნულ უშიშროებაზე, 

მაშინ როცა განათლებაზე დანახარჯები იმავდროულად სჭარბობენ შტა- 
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ტების მთავრობათა და ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების დო- 

ნეზე. 

შტატების მთავრობათა გბასავლები 

ლა შემოსავლები 

8-3 ცხრილიდან ჩანს, რომ შტატების დონეზე საგადასახადო შემო- 
სულობათა ძირითადი წყაროა გადასახადები გაყიდვაზე და სააქციზო 

გადასახადები, რომელთა წილად მოდის მთელ საგადასახადო შემოსუ- 

ლობათა 49%. შტატების შემოსავლის მეორე ყველაზე უფრო მნიშვნე- 
ლოვანი წყაროა პირადი საშემოსავლო გადასახადები, რომელთა განაკ- 

გეთები მნიშვნელოვნად დაბალია ფედერალურზე. შტატის საგადასახა- 

დო შემოსულობათა დარჩენილ ნაწილში შედის კორპორაციათა მოგების 

გადასახადი, ქონებრივი გადასახადი, მემკვიდრეობის გადასახადი და 

ასევე მოსაკრებლები სხვადასხვა ლიცენხიებიდან და ნებართვებიდან. 

შტატების ბიუჯეტის საგასავლო ნაწილში მთავარია განათლების, სო- 

ციალური უზრუნველყოფის, ჯანდაცვის და საავადმყოფოების, ავტომა- 

გისტრალების ექსპლუატაციისა და მშენებლობის ხარჯები. 
მნიშვნელოვანია, რომ საბიუჯეტო ანგარიში, რომელიც 8-3 ცხრილ- 

შია მოცემული, შეიცავს განხოგადებულ მონაცემებს და ამის გამო 

წარმოდგენას ვერ გვაძლევს კონკრეტული შტატის ფინანსებზე. სხვადას- 

ხვა შტატში მნიშვნელოვანი განსხვავებანი არსებობს გამოყენებული 

გადასახადების სახეობებში. ამრიგად, მართალია პირადი საშემოსავლო 

გადასახადები ყველა შტატის ბიუჯეტების შემოსავლის ძირითადი წყა- 

როა მთლიანად, მაგრამ ოთხ შტატში პირადი საშემოსავლო გადასახადი 

საერთოდ არ გამოიყენება. უფრო მეტიც, შტატებს შორის მნიშვნელო- 

ვანი განსხვავებები არსებობს საგადასახადო შემოსულობებსა და ხარ- 

ჯებში. 

ხელისუფლების ადგილობრივ ორგანოთა 

გასავლები და შემოსავლები 

8-4 ცხრილში მოტანილი შემოსულობანი და ხარჯები ეხება ადგი- 
ლობრივი ხელისუფლების ყველა ქვედანაყოფს, ოკრუგების, მუნიციპა- 

ლიტეტების, რაიონებისა და სასკოლო ოლქების ჩათვლით. გამოიყოფა 

შემოსავლების ერთი ძირითადი წყარო და მისი გამოყენების ერთადერ- 
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ცხრილი 8-3. ყველა შტატის მთავრობათა გაერთიანებული 
ბიუჯეტი (1986 წ.) 

  

  

  

  

  

  

  

  

· ”ლჩიბანი             

საგადასახადო შ თანხა | % თანხა % 

გოს ი ობანი 8 (მლრდ.| ჯამ- გასავლები (მლრდ.) ჯამ- 

ულ დოლ.) | (იან დოლ.) | თან 

ბრუნვის გადასა- 

ხადი, სააქციზო 

სა სმალიანი გა 120 | 49 განათლება 62 | 24 
დასახადი ბრუნვი- 

დან 

პირადი საშემო- ი 

საგვლო გადასახა- | 76 31 საზოგადოებრივი 61 23 

დები კეთილდღეობა 

კორპორაციათა _ 

მოგების გადასახა-, 21 8 ჯანდაცვა და სა- 32 12 

დები ავადმყოფოები 

ქონებრივი გადა- | 2 | ავტომაგისტრალე-" ვ) 2 

სახადები ბი 
მემკვიდრეობისა 

და ნაჩუქროის | 3.| 1 | "ახოგადოებრივი L |იც ე 

გადასახადები უსაფრთხოება 

ლიცენსიები, ვი“ 22 9 სხვა ხარჯები 58 22 

საერთო შემოსუ- 247 100 | საერთო ხარჯები | 263 100 

  

წყარო: ზსინეს 0წ 1ი6 C6ი§ს§, 5016 CCიV6-ითლიი! წIიმილ0§ 1ი 

1987. (შემადგენელი ნაწილების შენაკრები შესაძლოა არ დაემთხვეს 
ჯამს დამრგვალების გამო). 

თი მუხლი; შემოსავლების ძირითადი მასა, რომელსაც ხელისუფლების 

ადგილობრივი ორგანოები ღებულობენ, შემოდის ქონებრივი გადასახა- 

დებიდან; ხარჯების დიდი ნაწილი კი წარიმართება განათლებაზე. და- 
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ნარჩენი, ნაკლებ მნიშვნელოვანი შემოსავლების წყაროები და დღინახარ- 

ჯების სახეები თავისთავად გასაგებია. 
ცხრილი 8-4. ადგილობრივი თვითმმართველობის ორგანოთა 

გაერთიანებული ბიუჯეტი (1986 წ.) 

  

  

  

  

საგადასახადო შე- | “ასხა, 9 თანხა %2 
ბალავაადო "მ (მლრდ) ჯამ. ხარჯები  |(მლრღ) ჯამ- მოსულობანი 

დოლ.) | «თან დოლ.) | თაჩ 

ქონებრივი გადა- , 
სახადი 117 74 განათლება 168 43 

გადასახადები გა- კეთილდღეობა, 
ყიდვიდან და აქ- 18 11 |ჯანდაცვა, სააგაღ-| 49 12 

(კააზები მყოფოები 

პირადი საშემო- 
სა სახა- 

ვლო გად) გარემოს დაცვა 

  

  

  

დები და , პორაციათა 10 6 და საცხღერ, ბი. | 43 II 

მოგების გადასახ- 

დელები 

ლიცენხიები, ვი- საზოგადოებრივი 

ზები და ა.შ. 13 8 უსაფრთხოება 39 10 

ტრანსპორტი 27 7 

საერთო შემოსუ- ანარჩენი ხარჯე- 158 100 |< ე იე ლობანი ბი 65 17 
                საერთო ხარები | 391 1იი 

წყარო: ზსიგმს 0წ (ი6 C6ი§05, 5IმI8 CიVიიითტიი ჩწიგიC03 Iი 

1986-1987. (შემადგენელი ნაწილების “შმენაკრები “შესაპლოა არ 
დაემთხვეს ჯამს დამრგვალების გამო). 

  

ხელისუფლების ადგილობრივ ორგანოთა ბიუჯეტების თვალში საცე- 

მი დეფიციტი, რომელიც 8-4 ცხრილშია მოცემული, შესამჩნევად იც- 
ვლება იმ შემთხვევაში, როცა მხედგელობაში მიიღება შემოსავლების 

არასაგადასახადო წყაროები, 1987 წელს მმართველობის ადგილობრივ 
ორგანოთა საგადასახადო შემოსულობანი შეივსო 156 მლრდ. დოლ., 
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ფედერალურ მთავრობათა და შტატების ხელისუფალთა სუბსიდიების 

სახით. უფრო მეტიც, ხელისუფლების ადგილობრივმა ორგანოებმა და- 

მატებით მიიღეს 59 მლრდ. დოლარი მათი კუთვნილი ქონებიდან შემო- 
სავლის სახით, ანუ შემოსავალი სახელმწიფო საავადმყოფოებიდან და 

საზოგადოებრივი სარგებლობის საწარმოებიდან. და ბოლოს, ლატარეა, 

რომელიც ამ თავის „ბოლო შტრიხის“ თემაა, შტატების ნახევარზე 

მეტის არასაგადასახადო შემოსულობათა საგრძნობი წყარო გახდა. 

ფისკალური ფედერალიჭჯზმი 

გადასახადების აკრეფა შტატებისა და ხელისუფლების ადგილობრივი 

ორგანოების დონეზე ყოველთვის აშკარად არასაკმარისი იყო მათი ხარ- 

ჯების დასაფარავად. შტატებისა და ხელისუფლების ადგილობრივ ორ- 

განოთა ბიუჯეტებში შემოსულობათა უკმარისობა მნიშვნელოვანწილად 

იფარება სახსრების გადანაწილებით ან ფედერალური მთავრობის სუბ- 

სიდიებით. ძალზე ხშირად შტატებისა და ხელისუფლების ადგილობრივი 

ორგანოების მიერ მიღებული შემოსავლების 15-20“ ფედერალური 
მთავრობისაგან შემოდის. სინამდვილეში, შტატებისა და ხელისუფლების 

ადგილობრივ ორგანოების ფედერალურ სუბსიდიებთან ერთად დამატე- 

ბით, შტატების მთავრობები თაგის მხრივ ასევე სთავაზობენ სუბსიდიებს 

ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების დაწესებულებებს. სახსრე- 

ბის მთავრობათაშორისი გადანაწილების ასეთ სისტემას ფისკალური 

ფედერალიზმი ეწოდება ფედერალური ბიუჯეტის უზარმაზარმა და 

მყარმა დეფიციტმა გამოიწვია ფედერალურ სუბსიდიათა მკვეთრი შემ- 

ცირება, და ამით შტატების მთავრობები და ხელისუფლების ადგილობ- 

რივი ორგანოები აიძულა გაადიდონ საგადასახადო განაკვეთები, შემო- 

იღონ ახალი გადასახადები და შეამცირონ ხარჯები. 

საბადასახადო ტვირთის 

ბანაწილება 

საზოგადოებრივი დოვლათისა და საზოგადოებრივი მომსახურების 

ბუნება (იხ.თავი 6) მეტისმეტად ართულებს ამოცანას - ზუსტად გან- 
ვსაზღვროთ, თუ როგორ ნაწილდება ეს დოვლათი ცალკეულ პირებსა 
და ორგანიზაციებს შორის. პრაქტიკულად შეუძლებელია რაოდენობრი- 
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ვად შეიცვალოს ის დოვლათი, რომელსაც ჯონ დოუ სამხედრო ობიექ- 

ტებისაგან, ავტომაგისტრალების ქსელისაგან, უფასო საშუალო სკოლე- 

ბის სისტემისაგან, ამინდის ეროვნული ბიუროსაგან, ადგილობრივი პო- 

ლიციისა და სახანძრო დაცვისაგან იღებს. 

სიტუაცია სხვანაირად გამოიყურება გადასახადით დაბეგვრის პრობ- 

ლემათა თვალსახრისით. სტატისტიკური გამოკვლევები გვიჩვენებენ თუ 

როგორ ნაწილდება საერთო საგადასახადო ტვირთი. ზედმეტია იმაზე 

ლაპარაკი, რომ ეს საკითხი შეეხება ყოველი ჩგენგანის ინტერესებს. 

მიუხედავად იმისა, რომ საშუალო მოქალაქეს წარმოდგენა აქვს გადა- 
სახადების საერთო დონეზე, ძალზე იშვიათად ავლენს იგი ინტერესს 

გადასახადების ცალკეულ გადამხდელებს შორის საგადასახადო ტვირ- 

თის კონკრეტული განაწილებისადმი. 

მიღებული სიკეთეები წა გალახდის 

შესაძლებლობანი 

არსებობს ორი შეხედულება ეკონომიკაში საგადასახადო ტვირთის 

გადანაწილების თაობაზე. 

მიღებული სიკეთის პრინციპი. ეს პრინციპი ამტკიცებს, რომ 
საოჯახო მეურნეობებმა და მეწარმეებმა საქონელი და მომსახურება, 

რომელსაც სახელმწიფო “შესთავაზებს, ისევე უნდა შეიძინონ როგორც 

სხვა ჩვეულებრივი საქონელი. ლოგიკურია, რომ იმათ, ვინც დიდ მოგე- 

ბას ღებულობენ სახელმწიფვოს მიერ შეთავაზებული საქონლისა და მომ- 
სახურებისაგან, უნდა გადაიხადონ გადასახადები, რომელიც აუცილებე- 

ლია ამ საქონელთა და მომსახურების დასაფინანსებლად. საზოგადოებ- 

რივი სიკეთის გარკვეული ნაწილი უმთავრესად ფინანსდება ამ სიკეთის 

გადასახადით დაბეგვრის პრინციპის საფუძველზე. მაგალითად, ბენხინ- 

ზე გადასახადი ჩვეულებრივ განკუთვნილია საავტომობილო გზების მშე- 

ნებლობისა და რემონტისათვის. ის, ვინც სარგებლობს კარგი ავტომა- 

გისტრალებით, იხდის ამ გზების დანახარჯებს. მიუხედავად ამისა, რო- 

დესაც ვარაუდობენ სიკეთის გადასახდით დაბეგვრის ზუსტი და ფართო- 

მასშტაბიანი პრინციპის გამოყენებას, მაშინათვე წარმოიშობა სიძნელე- 

ები: 

1. როგორ უნდა გამოვიყენოთ ეს პრინციპი იმ სარგებლობის განსაზ- 
ღვრისათვის, რასაც ცალკეული მეწარმეები თუ საოჯახო მეურნეობები 

ღებულობენ ეროვნული უშიშროების, განათლების სისტემის, ასევე პო- 
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ლიციის სამსახურის თუ სახანძრო დაცვისაგან? გავიხსენოთ (თავი 6), 

რომ საზოგადოებრივ სიკეთის სხვადასხვანაირი მომეტებული სარგებ- 

ლობა ახასიათებს და გამონაკლისის პრინციპი გამოუსადეგარია. ერთი 
შეხედვით შეფასებას დაქვემდებარებული ავტოგზების დაფინანსების 

შემთხვევაშიც კი დავინახავთ, რომ ამ სარფიანობის შეფასება ძალხე 

ძნელია. ავტომანქანების ცალკეული მფლობელები კარგი ხარისხის ავ- 

ტოგზებისაგან არაერთნაირ სარგებლობას ღებულობენ. ავტომანქანის 

არმქონენიც ღებულობენ გარკვეულ სარგებელს. მეწარმეები, რა თქმა 

უნდა, მნიშვნელოვნად იგებენ ბაზრის გაფართოებით, რასაც კარგი გზე- 

ბი იწვევს. 

2. მთავრობის მცდელობა წინასწარმოფიქრებულად გაანაწილოს შე- 

მოსავალი, განწირულია, თუ იგი დაფინანსდება მიღებული სიკეთის 

გადასახადით დაბეგვრის პრინციპის საფუძველხე. აბსურდული და უშე- 

დეგო იქნებოდა გვეიძულებია ღარიბი ოჯახები გადაეხადათ გადასახა- 

დები, რომლებიც საჭიროა საქველმოქმედო დახმარებათა დასაფინანსებ- 
ლად თვით მათთვის! ზუსტად ასევე უაზრობაა ვიფიქროთ მხოლოდ 

უმუშევართა გადასახადით დაბეგვრახე უმუშევართა დახმარების დასა- 

ფინანსებლად. : 
გადნახდისუნარიანობის კონცეფცია. გადასახადით დაბეგ- 

ვრის ეს პრინციპი მკვეთრად უპირისპირდება მიღებული სიკეთის მიხედ- 

ვით დაბეგვრის პრინციპს. გადახდისუნარიანობის პრინციპი იმ იდეას 

ემყარება, რომ გადასახადების სიმძიმე უშუალოდ დამოკიდებული იყოს 

კონკრეტული შემოსავლის ან კეთილდღეობის დონეზე. გადახდისუნარი- 

ანობის პრინციპი, რომელიც აშშ-ში გამოიყენება, ქადაგებს: ცალკეული 

პირები ან მეწარმეები, რომლებიც მაღალ შემოსავალს იღებენ, გადაიხ- 

დიან უფრო დიდ გადასახადებს - როგორც აბსოლუტურ, ისე შეფარდე- 

ბით გამოხატულებაში, - ვიდრე ისინი, ვისაც მოკრძალებული შემოსავ- 

ლები აქვს. 
რაში მდგომარეობს დაბეგვრის ამ კონცეფციის რაციონალური მარ- 

ცვალი? ამ კონცეფციის მიმდევრები აღნიშნავენ, რომ საოჯახო მეურ- 

ნეობის მიერ მიღებული ყოველი დამატებითი დოლარი სულ უფრო 

ნაკლებ კმაყოფილებას იწვევს. ასე იმიტომ ხდება, რომ მომხმარებლები 

რაციონალურად მოქმედებენ: მიღებული შემოსავლის პირველი დოლა- 

რები დროის ნებისმიერ პერიოდში დაიხარჯება პირველადი მოხმარების 

საგნებზე, ანუ იმ საქონელზე, რომელსაც ყველაზე მეტი სარგებლობა 

და კმაყოფილება მოაქვს. შემოსავლის შემდეგი დოლარები დაიხარჯება 

არა იმდენად აუცილებელ საქონელსა და მომსახურებაზე, და ბოლოს, 

ტრადიციულ საქონელსა და მომსახურებაზე. ეს ნიშნავს, რომ დოლარი, 
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რომელიც გადასახადით ამოიღება ღარიბი ადამიანისაგან, როზელსაც 

ცოტა ქონება გააჩნია, დიდი მსხვერპლია, ვიდრე მდიდარი ადამიანისა- 

გან გადასახადით ამოღებული დოლარი. ამრიგად, შემოსავლების მიღე- 
ბისათვის გადასახადებით გამოწვეული დანაკარგის დაბალანსების მიზ- 
ნით, მტკიცდება, რომ გადასახადები განაწილებული იქნება მიღებული 

შემოსავლის სიდიდის შესაბამისად. 

ეს არამიმხიდველად გამოიყურება, თუმცა ამ შემთხვევაშიც არსე- 

ბობს პრობლემები მის გამოყენებაში. კერძოდ, შეიძლება “შევთანხმდეთ, 

რომ საოჯახო მეურნეობას 50 ათ. დოლარამდე წლიური შემოსავლით 
გადასახადის გადახდის უფრო მეტი უნარი გააჩნია, ვიდრე საოჯახო 

მეურნეობას, რომლებიც წელიწადში რაღაც საცოდავ 10 ათ. დოლარს 

ღებულობს. მაგრამ სწორედ რამდენჯერ მეტი შესაძლებლობა გააჩნია 

პირველ ოჯახს მეორესთან შედარებით? გადაიხდის კი მდიდარი ადამი- 

ანი გადასახადის სახით თავისი უფრო მაღალი შემოსავლის იმავე 

წილს-ამასთან დიდ აბსოლუტურ თანხას? თუ მდიდარი ადამიანი იძუ- 
ლებული იქნება გადასახადების სახით გადაიხადოს თავისი შემოსავლე- 

ბის დიდი წილი? პრობლემა ისაა, რომ არ არსებობს მეცნიერული 

მიდგომა გადასახადის გადახდაში გადამხდელის შესაძლებლობათა გა- 

ზომვაში. ასე, რომ პრაქტიკაში პასუხი ვარაუდებს ემყარება, რომელსაც 

ესა თუ ის მმართველი პოლიტიკური ჰარტია დააყენებს. როგორც ჩვენ 

ქვემოთ დავინახავთ, ამერიკული ეკონომიკის საგადასახადო სტრუქტურა 

უფრო მეტად შეესაბამება გადახდისუნარიანობის კონცეფციას, ვიდრე 

მიღებული სიკეთის დაბეგვრის პრინციპს. 

პრობრესიული, პროპორციული ჯა 

რებრესიული გადასახადები 

გადახდისუნარიანობისა და მიღებული დოვლათის გადასახადით .და- 

ბეგვრის პრინციპების ნებისმიერ განხილვას საბოლოო ანგარიშით შე- 

მოსავლის ზრდის შესაბამისად საგადასახადო განაკვეთებისა და მათი 

შეცვლის შესაძლებლობის საკითხამდე მივყავართ. 

განსაზღქრებანი. გადასახადები ჩვეულებრივ იყოფა პროგრე- 

სიულ, პროპორციულ და რეგრესიულ გადასახადებად. ეს განსაზღვრე- 

ბები ემყარება გადასახადის განაკვეთსა და შემოსავალს შორის თანა- 

ფარდობას იმ უბრალო მიზეხით, რომ ყველა გადასახადი მიუხედავად 

იმისა, ამოიღება იგი შემოსავლიდან თუ პროდუქციიდან, შენობისაგან 
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თუ მიწის ნაკვეთიდან - საბოლოო ანგარიშით ვიღაცის შემოსავლიდან 

გადაიხდება. · 
1. გადასახადი პროგრესიულია თუ მისი საშუალო განაკვეთი იზ- 

რდება შემოსავლის გადიდებასთან ერთად. ასეთი გადასახადი ითვალის- 

წინებს არა მხოლოდ აბსოლუტურ თანხას, არამედ ასევე ამოსაღები 

შემოსავლის უფრო მნიშვნელოვან ნაწილს შემოსავლის ზრდის შესაბა- 

მისად. 

2. რეგრესიული ეწოდება ისეთ გადასახადს, რომლის საშუალო 

განაკვეთი მცირდება შემოსავლის ზრდის “შესაბამისად. ასეთი გადასა- 

ხადები შემოსავლის სულ უფრო ნაკლებ ნაწილს მოითხოვენ მისი გა- 

დიდებისას. რეგრესულმა გადასახადმა შეიძლება მოიტანოს დიდი აბსო- 

ლუტური თანხა ან შესაძლოა არ გამოიწვიოს გადასახადის აბსოლუტუ- 

რი სიდიდის გადიდება შემოსავლის ზრდასთან ერთად. 

3. პროპორციული გადასახადი ითვალისწინებს, რომ საშუალო სა- 

გადასახადო განაკვეთი უცვლელი რჩება შემოსავლის სიდიდის მიუხე- 

დავად. მოდით, მოვახდინოთ ზემოთ აღნიშნულის ილუსტრაცია პირადი 

საშემოსავლო გადასახადის მაგალითზე. დავუშვათ, რომ საგადასახადო 

განაკვეთები ისეთია, რომ საოჯახო მეურნეობა გადასახადის სახით იხ- 

დის თავისი შემოსავლის 10%. რასაკვირველია ეს იქნება პროპორცი- 
ული საშემოსავლო გადასახადი, ხოლო ახლა წარმოვიდგინოთ, რომ 

საგადასახადო “განაკვეთის ცვლილების ხასიათი ისეთია, რომ საოჯახო 

მეურნეობა ათას დოლარზე ნაკლები დასაბეგრი წლიური შემოსავლი- 

სათვის იხდის 5%, საშემოსავლო გადასახადის სახით. საოჯახო მეურ- 

ნეობა, რომელსაც გააჩნია 1000-დან, 2000 დოლარამდე შემოსავალი, 
იხდის 10-%, 2000-დან 3000 დოლარამდე - 15% და ა.შ. ეს, როგორც 
უკვე ავხსენით, ცხადია, პროგრესიული-საშემოსავლო გადასახადი იქნე- 

ბა. და ბოლო შემთხვევა როდესაც გიხდებათ “შემოსავლის 15%-ის 

გადახდა გადასახადის სახით, თუ თქვენ ღებულობთ 1000 დოლარხე 
ნაკლებს, 10%-თუ ღებულობთ 1000-დან 2000 დოლარამდე; 5%-თუ 
თქვენი “შემოსავალი იმყოფება 2-დან 3 ათასამდე დოლარის ინტერვალ- 
ში და ა.შ. ეს რეგრესიული საშემოსავლო გადასახადია. ზოგად ნიშნებ- 

ში პროგრესული გადასახადები ის გადასახადებია, რომელთა სიმძიმე 

ყველაზე უფრო მეტად მდიდრებს აწვება, რეგრესული გადასახადები 
ყველაზე მძიმე მდგომარეობაში აყენებს ღარიბებს. 

ბადნასახადების გამოყენება. რა შეგვიძლია ვთქვათ აშშ-ში 
გამოყენებული ძირითადი გადასახადების სახეების პროგრესულობის, 

პროპორციულობის ან რეგრესულობის შესახებ? 
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1. ჩვენ უკვე აღვნიშნეთ, რომ ფედერალური პირადი საშემოსავლო 

გადასახადი ნაკლებ პროგრესულია ზღვრული საგადასახადო განაკვე- 

თით 15-დან 33%-მდე დიაპაზონში. ჩვენ ვიცით, რომ გირავნობის პრო- 

ცენტის გადახდა, ქონებრივი გადასახადის თანხა, შემოსავლები შტატე- 

ბისა და ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების ობლიგაციებისაგან 
გადასახადით არ იბეგრება. ეს ძირს უთხრის გადასახადების პროგრესუ- 

ლობას. 

2. ერთი შეხედვით საერთო გადასახადი გაყიდვებზე, ვთქვათ, 3%- 
იანი ფასჩამოკლებით პროპორციული მოგვეჩვენება. მაგრამ სინამდვი- 

ლეში შემოსავალთან შედარებით იგი რეგრესულია. ამ გადასახადის 

რეგრესულობის მიზეზი ისაა, რომ იგი მოიცავს ღარიბთა შემოსავლების 

მნიშვნელოვან ნაწილს მდიდარის “შემოსავლისაგან განსხვავებით. ამ 

უკანასკნელმა შეიძლება აარიდოს დაბეგვრას თავისი შემოსავლის ნა- 

წილი,რომელსაც გადადებს დანაზოგის სახით, მაშინ როცა ღარიბ ადა- 

მიანს არ გააჩნია დაზოგვის შესაძლებლობა. მაგალითად, „ღარიბ“ 

სმიტს გააჩნია 15 ათასი დოლ. შემოსავალი და მას მთლიანაღ ხარჯავს. 

„მდიდარ“ ჯონს 30.000 დოლ. შემოსავალი აქვს, მაგრამ მისგან მხო- 

ლოდ 20.000 ხარჯავს. თუ ვივარაუდებთ, რომ გაყიდვებისაგან 3%-იანი 

გადასახადი გამოიყენება ყველა ცალკეული პირის მიმართ, დავინახავთ, 

რომ სმიტი გადაიხდის 450 დოლ. (3%-15.000 დოლარიდან) გაყიდვის 
გადასახადის სახით, ხოლო ჯონსი გადაიხდის 600 დოლ. (20.000 დო- 

ლარის 3%). შმშევნიშნავთ, რომ მაშინ როცა სმიტის შემოსავალი 15 

ათასი დოლარი გაყიდვის გადასახადით დაბეგვრას ექვემდებარება, ამ 

გადასახადით იბეგრება ჯონსის შემოსავლის 30 ათასი დოლ. 2/3, რო- 

მელიც ამ გადასახადის სახით იხდის 600 დოლარს (30 ათასი დოლარის 
2%). მაშასადამე, ჩვენ შეიძლება დავასკვნათ, რომ გაყიდვებიდან გადა- 

"სახადი რეგრესულია. 

3. ფედერალური გადასახადი კორპორაციათა მოგებაზე პროპორცი- 

ული გადასახადია 34% ერთიანი განაკვეთით. მაგრამ იგი ითვალისწი- 

ნებს, რომ კორპორაციათა მფლობელებს (აქციათა მფლობელები) აწევთ 

გადასახადის მთელი სიმძიმე. საგადასახადო დაბეგვრის ზოგიერთი ექ- 

სპერტი ამტკიცებს, რომ უკიდურეს შემთხვევაში გადასახადის ნაწილი 

მომხმარებელზე გადაიტანება პროდუქციაზე უფრო მაღალი ფასის ფორ- 

მით. მომხმარებელზე გადატანილი გადასახადის ნაწილი რეგრესულ ხა- 

სიათს ატარებს გაყიდვაზე გადასახადის ანალოგიურად. 

4. ხელფასის გადასახადი რეგრესულია, რამდენადაც იგი გამოიყენე- 

ბა მხოლოდ შემოსავლის აბსოლუტური თანხის მიმართ. მაგალითად, 

1989 წ. ხელფასის გადასახადის განაკვეთი 7,51% იყო, მაგრამ იგი 
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გამოიყენებოდა მხოლოდ ხელფასის ფორმის შემოსავლის პირველი 48 
ათასი დოლარის მიმართ. ამრიგად, პირი, რომელიც ზუსტად 48000 
დოლარს ღებულობს, გადაიხდის 3604,8_ დოლარს, ანუ 7,51% თავისი 
ხელფასიდან, მაშინ როცა ორჯერ მეტი ხელფასის მქონემ (96 ათასი 
დოლარი) გადასახადის სახით უნდა გადაიხადოს ასევე 3604,8 დოლარი, 
რაც მისი შემოსავლის მხოლოდ 3,755% შეადგენს. შევნიშნავთ ასევე, 
რომ ეს რეგრესულობა ძლიერდება, რამდენადაც ხელფასის გადასახადი 

არ ვრცელდება “შემოსავლის სხვა სახეებზე. თუ ჩვენს მიერ დასახელე- 
ბული პირი 96 ათას დოლარს ხელფასით მიიღებს, ხოლო 48 ათას 
დოლარ შემოსავალს სხვა წყაროებიდან (დივიდენდი, სარგებელი. რენ- 

ტა), მაშინ ხელფასის გადასახადი მისთვის მთელი შემოსავლის მხო- 

ლოდ 2,5% იქნება (=> 3604,380 დოლ.: 144,000 დოლ.). 

5. ეკონომისტთა დიდი ნაწილი ფიქრობს, რომ ქონებრივი გადასახადი 
შენობებზე რეგრესულია ძირითადად გაყიდვის გადასახადის ანალოგი- 

ურად. ჯერ ერთი, ქონების მფლობელებს თავიანთი გადასახადი ბინის 

ქირაში შეაქვთ. მეორე, ქონებრივი გადასახადები შემოსავლის მიმართ 
პროცენტულად უფრო მაღალია ღარიბი ოჯახებისათვის, ვიდრე მდიდ- 

რებისათვის, რამდენადაც ღარიბი ოჯახები იძულებულნი არიან თავიან- 

თი შემოსავლის დიდი ნაწილი საცხოვრებელ ბინებზე დახარჯონ. ქო- 
ნებრივი გადასახადის სავარაუდო რეგრესულობა შეიძლება გაძლიერ- 

დეს იმ ფაქტით, რომ ქონებრივი გადასახადის განაკვეთები სხვადასხვა 
რაიონებში სხვადასხვანაირია. მაგალითად, თუ ქონების ღირებულება 

ვთქვათ, ქალაქის ცენტრში მცირდება მათი მოძცელების გამო, ქონებ- 
რივი გადასახადის განაკვეთმა უნდა მოიმატოს, რათა უზრუნველყოფი- 

ლი იქნას საგადასახადო შემოსულობათა საჭირო თანხა. ამასთან, გან- 
'გითარებად საგარეუბნო რაიონებში, სადაც ბინების საბაზრო ფასი იხ- 

რდება, საგადასახადო შემოსულობათა საჭირო თანხა შეიძლება ქონებ- 
რივი გადასახადის უფრო დაბალი განაკვეთით შენარჩუნდეს. – 

_ლ- ლ ლოლ 

L. ნაწილობრივ კამათი იმის გამოც წარმოიშობა, რომ ემპირიული გამოკვლევა, 
რომელიც საცხოვრებელი ბინის ფართობს მთელი ცხოვრების მანძილზე (უფრო სწორად 

ერთი წლის შემოსავლებს) მიღებულ შემოსავლებს უდარებს, შემოსავლების ყველა 
ჯგუფისათვის დაახლოებით ტოლია. დაწვრილებით იხ.:: LI6ი=:' ჰ. ტი+ი06. V”ხ0 02758 MC 

XოიიიLLა 1I2X? #. M6V VICVV. VV 85ს10დ(0C: )0>ი0)1იC 10 3(:-0(:0ი, 1975. 
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საბალასახალო ტვირთის 

სხვაზე დაკისრება 

გადასახადები ყოველთვის როდი გამომდინარეობენ იმ წყაროებიდან, 

რომლებიც დაბეგვრას ექვემდებარებიან სახელმწიფო კანონმდებლობით. 

ზოგიერთი გადასახადი შესაძლოა ეროვნული ეკონომიკის სხვადასხვა 

ნაწილებს გადააკისრონ. ამ მიზნით ზუსტად უნდა განისაზღვროს ძირი- 

თადი სახის გადასახადების შესაძლო გადაკისრების სფერო და გამოვ- 

ლინდეს გადასახადების გადაადგილების საბოლოო პუნქტები. 
პირადი საშემოსავლო ბადასახადი. ამ გადასახადის გამოყე- 

ნების სფერო, როგორც წესი, თავს იყრის ცალკეულ პირზე, ვისი შემო- 

სავალიც იბეგრება გადასახადით; ამ გადასახადების გადაკისრების ?2მე- 

საძლებლობა უმნიშვნელოა. მაგრამ აქ შეიძლება გამონაკლისიც. ცალ- 

კეული პირები ან ჯგუფები, რომელთაც შეუძლიათ ეფექტიანად გააკონ- 

ტროლონ მათ მიერ შემოთავაზებული მომსახურების ფასი, ზოგ შემ- 

თხვევაში ისეთ მდგომარეობაში აღმოჩნდებიან, როცა შესაძლებელია 

თავიანთი გადასახადების სხვახე გადაკისრება. მაგალითად, ექიმებს, 

იურისტებს და სხვა სპეციალისტებს შეუძლიათ გაზარდონ თავიანთი 

მომსახურების განაკვეთი გადასახადების კომპენსაციისათვის. პროფკავ- 

შირებს შეუძლიათ პირადი საშემოსავლო გადასახადი განიხილონ რო- 

გორც ცხოვრების ღირებულების შემადგენელი ნაწილი და მოლაპარა- 

კება აწარმოონ ხელფასის უფრო მაღალი დონის თაობაზე. თუ იგი 

შედეგიანი იქნება, შესაძლებელი გახდება გადასახადების ნაწილის გა- 

დაკისრება მომუშავეებიდან დამქირავებლებზე, რომლებიც ფასების შემ- 

დგომი ზრდით ხელფასის გადიდებას გადააკისრებენ მთელ ხალხს. 

მთლიანად კი ექსპერტთა დიდი უმრავლესობა აღნიშნავს, რომ სწორედ 

ის პირები ატარებენ პირადი საშემოსავლო გადასახადის ტვირთს, რომ- 

ლებიც თავდაპირველად იყვნენ დაბეგრილი ამ გადასახადით. იგივე 

შეიძლება ითქვას ხელფასზე გადასახადსა და ქონებრივ გადასახადზე. 

ბადასახალდი პრრპორაციათა მოგებაზე. ჩვენ უკვე ვივარა- 
უდეთ, რომ კორპორაციათა მოგებაზე ამ გადასახადის მოქმედების სფე- 
რო გაცილებით ნაკლებადაა განსახღვრული. ტრადიციული თვალსაზ- 

რისი ისაა, რომ ფირმას, რომელიც მაქსიმალური მოგების უზრუნველ- 

მყოფელ ფასებს აწესებს საკუთარ პროდუქციაზე და აწარმოებს ისეთ 

პროდუქციას, რომელიც მაღალ მოგებას გულისხმობს, საფუძველი არა 
აქვს შეცვალოს ფასები ან პროდუქციის გამოშვების მოცულობა, როდე- 
საც წესდება გადასახადი კორპორაციათა მოგებაზე. ფასისა და წარმო- 
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ებული პროდუქციის თანაფარდობა, რომელსაც ყველაზე მეტი მოგება 

მოაქვს გადასახადის დაქვითვამდე, ასევე მაღალმომგებიანი დარჩება 

იმის შემდეგაც, რაც სახელმწიფო ამოიღებს გარკვეულ სარგებელს 

ფირმის მოგებიდან საშემოსავლო გადასახადის სახით. ამ თვალსაზხრი- 

სის შესაბამისად აქციის მფლობელები, (ე.ი. მესაკუთრეები) იძულე- 

ბულნი არიან აიტანონ გადასახადით დაბეგვრის სიმძიმე უფრო დაბალი 

დივიდენდების ან გაუნაწილებელი მოგების ნაკლები თანხის სახით. 

მეორე მხრივ, ზოგიერთი ეკონომისტი ამტკიცებს, რომ კორპორაციათა 

მოგების გადასახადი გადაიტანება ნაწილობრივ მომხმარებლებზე-უფრო 

მაღალი ფასების მეშვეობით და რესურსების მიმწოდებლებზე-უფრო და- 

ბალი ფასების მეშვეობით. თანამედროვე მრეწველობაში, როდესაც ბაზ- 

რის კონტროლი შეიძლება განხორციელდეს რამდენიმე ფირმის მეშვე- 

ობით, მწარმოებლებს ყოველთვის როდი უჭირავთ ასეთი მდგომარეობა 

ბაზარზე, რომელიც უზრუნველყოფს მაქსიმალურ მოგებას. რა არის 

ამის მიზეზი? თუ ფირმა - მონოპოლისტები ბოროტად გამოიყენებენ 

თავიანთ საბაზრო პოზიციებს, მათი პრესტიჟი სახოგადოების თვალში 

დაეცემა და გამორიცხული არაა სანქციები სახელმწიფოს მხრიდან. 

ამიტომ მათ შეუძლიათ გადასახადების გადახდა უფრო მაღალი განაკ- 

ვეთებით, ან გაადიდონ ხელფასი ფასების მომატების დასასაბუთებლად, 

რათა არ გამოიწვიონ კრიტიკა საზოგადოების მხრიდან. ამის შედეგად 

შესაძლოა კორპორაციათა მოგების გადასახადის ნაწილი დაკისრებული 

იქნას მომხმარებელზე, უფრო მაღალი ფასის მეშვეობით. 

ეს ორივე სიტუაცია სავსებით შესაძლებელია. სინამდვილეში კორ- 

პორაციათა მოგების გადასახადის სიმძიმე შესაძლებელია ადვილად გა- 

ნაწილდეს აქციის მფლობელებს, ფირმის კლიენტებსა და რესურსების 

მიმწოდებლებს “შორის. 

ბაქიდვის გადასახადი ლა სააქციზო გბგადასახალი. ეს გა- 
დასახადები „ფარული“ ანუ არაპირდაპირი გადასახადებია, რამდენადაც 

ისინი ჩვეულებრივ დაეკისრება გამყიდველებიდან მომხმარებლებს, უფ- 

რო მაღალი ფასების მეშვეობით. ამასთან, ზოგიერთი განსხვავება არ- 

სებობს გაყიდვის გადასახადსა და სააქციზო გადასახადების გადაკისრე- 

ბის ხასიათში. რამდენადაც გადასახადი გაყიდვებზე მოიცავს უფრო 

ფართო დიაპაზონს, ვიდრე აქციხები, მომხმარებლებს უმნიშვნელო შან- 

სი გააჩნიათ წინ აღუდგნენ ფასების მომატებას, რომელიც ამ გადასა- 

ხადთანაა დაკავშირებული, საკუთარი ხარჯების მიმართულების შეც- 

ვლით უფრო იაფფასიან საქონელზე, რომელიც არ იბეგრება. 

სააქციზო გადასახადით იბეგრება საქონელთა მცირე ჩამონათვალი, 

ამიტომ მომხმარებელთა ორიენტაციის შეცვლის შესაძლებლობა შემ- 
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(კვლელ საქონელსა და მომსახურებაზე საკმაოდ დიდია. მაგალითად, 

ძნელია მომხმარებელზე გადაანაწილო სააქციზო გადასახადი თეატრა- 

ლურ ბილეთებზე ფასების მეშვეობით, რომელიც არ ვრცელდება სანა- 

ხაობათა სხვა სახეებზე. რატომ? იმიტომ, რომ ფასების მომატება გამო- 

იწვევს მომხმარებელთა მიერ გართობის ალტერნატიულ სახეობათა გა- 

მოყენებას, უფრო მაღალი ფასები გამოიწვევენ გაყიდვათა იმდენად 

შესამინევ შემცირებას, რომ ამჯობინებს სააქციზო გადასახადის მნიშ- 

ვნელოვან ზრდას, ვიდრე გაყიდვათა დაცემას. მიუხედავად ამისა, მრა- 

ვალი აქციზის შემთხვევაში ფასების მომატება უმნიშვნელო ზეგავლე- 

ნას მოახდენს გაყიდვათა მოცულობაზე ან სულაც არ აისახება გაყიდ- 

ვაში. ეს შეეხება აქციზებს ბენზინზე, სიგარეტზე, ალკოჰოლურ სასმე- 

ლებზე. ამ “რმემთხვევაში ცოტაა საქონელ-შემცვლელები, რომელთაც 

მიმართავენ მყიდველები ფასების მომატების შემთხვევაში. ამ საქონელ- 

თა გამყიდველები უკეთეს სიტუაციაშია მომხმარებელზე საგადასახადო 

დანახარჯთა გადაკისრების თვალსაზრისით. 

საერთოდ, შეიძლება ვამტკიცოთ, რომ გაყიდვის გადასახადები და 

სააქციზო გადასახადების ძირითადი მასა გადაეკისრება მომხმარებლებს 

ფასების გადიდების მეშვეობით. 

ქონებრივი გადასახადები. ქონებრივი გადასახადების ტვირთის 

უდიდესი ნაწილი ამ ქონების მფლობელებს აწევს იმ უბრალო მიზეზით, 

რომ ამ გადასახადების სხვახე გადაკისრება შეუძლებელია. ეს ეხება 

გადასახადებს მიწაზე, პირად საკუთრებაზე, კერძო სახლსა თუ ბინახე. 

მაგალითად, მიწის გაყიდვის შემთხვევაში არ არსებობს ქონებრივი გა- 

დასახადის ტვირთის სხვაზე გადაკისრების შესაძლებლობა. მყიდველი 

შეეცდება შეამციროს მიწის ღირებულება გადასახადის მხედველობაში 

მიღებით, რომლის გადახდაც მოუწევს ამ მიწისათვის, და ეს მოსალოდ- 

ნელი გადასახადი აისახება ფასში, რომელიც მომხმარებლებმა უნდა 

გადაიხადოს მიწისათვის. 

სხვანაირადაა საქმე იჯარით გასაცემ ან მეწარმეობით საკუთრებაზე. 

გადასახადი იჯარით გასაცემ საკუთრებაზე მთლიანად ან ნაწილობრივ 

შეიძლება გადაკისრებულ იქნას მესაკუთრიდან მოიჯარეზე უბრალოდ 

რენტულ გადასახდელთა გადიდებით. მეწარმეობითი საკუთრების გადა- 

სახადები, როგორც წესი, განიხილებიან როგორც წარმოებითი ხარჯები 

IL. ქვემოთ (თ. 33) შემოგთავაზებთ მოთხოვნისა და მიწოდების პრობლემათა 

ანალიზს, რაც საგადასახადო ტვირთის შეფარდებითი გადაკისრების უფრო ღრმა 
განსოგადების საფუძველია. 
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ცხრილი 8-5,გადასახადის გადაკისრების შესაძლო სფერო 

  

გადასახადის სახეები გადაკისრების შესაძლო სფერო 
  

პირადი საშემოსავლო გადასახადი 
საოჯახო მეურნეობა ან (ჯალკე- 

ული პირი, რომელიც, იბეგრება. 
  

კორპორაციათა მოგების 

გადასახადი 

აზრთა სხვადასხვაობა: ზოგიერ- 

თი ეკონომისტი თვლის, რომ გა- 

დასახადის ტვირთს ფირმა ეწევა, 

რომლისგანაც იგი ამოიღება. 

სხვები თვლიან, რომ გადასახადი 

მთლიანად ან ნაწილობრივ გადა- 

კისრებულია მომხმარებელზე. 
  

გადასახადი გაყიდვებზე და სააქ- 
ციზო გადასახადები 

“სოგიერთი გამონაკლისის გარდა - 

მომხმარებლები, რომლებიც ყიდუ- 

ლობენ გადასახადით დაბეგრილ 

პროდუქციას. 
  

ქონებრივი გადასახადები   
მესაკუთრეები, როცა საქმე ეხე- 
ბა მიწას ან უძრავ ქონებას, რო- 

მელიც მათ განკარგულებაშია: 

მოიჯარეები-არენდიო გასაცემი 

ქონების შემთხვევაში, მომხმარებ- 

ლები-მოგების მომტანი საკუთრე- 

ბის შემთხვევაში.   
  

და მაშასადამე, გაითვალისწინება ამ პროდუქციის ფასების დადგენაში; 

ამრიგად მსგავსი გადასახადები გადაეკისრება ფირმის კლიენტებს. 

მე-8-5 ცხრილში მოტანილია გადასახადებისა და საგადასახადო 

ტვირთის გადაკისრების პრობლემის განხილვის შედეგები. 

ამერიკის საბადლასახადო სისტემა 

როგორ ხასიათს - (პროგრესულს, პროპორციულს თუ რეგრესულს) 

- ატარებს მთლიანად საგადასახადო სისტემა, რომელიც ერთმანეთს 
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უხამებს ფედერალური მთავრობის, შტატების მთავრობის და ხელისუჯვ- 

ლების ადგილობრიცი ორგანოების გადასახადებს? ამ კითხვაზე პასუხის 

გაცემა ძნელია, რამდენადაც საგადასახადო დაბეგვრის საერთო სიმძი- 
მის განაწილების შეფასებები საკმაოდ მგრძნობიარეა დაშვებების მი- 

მართ, რომლებიც გაკეთებულია გადასახადების მოსახლეობის ჯ.გუფებ- 

ზე განაწილების მიმართულებით. როგორ გადაეკისრება სხვადასხვა გა- 

დასახადი გადასახადების უშუალო გადამხდელთაგან სხვა პირებს და 

საბოლოო ანგარიშით, ვის აწვება საგადასახადო ტვირთი? მაგალითად, 

ჩვენ აღვნიშნეთ ექსპერტების აზრთა სხვადასხვაობა კორპორაციათა მო- 

გების გადასახადის სიმძიმის გაღანაწილების თაობაზე. 

მნიშვნელოვანმა გამოკვლევამ, რომელიც 1935 წელს ჩატარდა ჟო- 
ზეფ პეჩმანის' მიერ, საგადასახადო რეფორმის ახალი კანონის მიღებამ- 
დე, გვიჩვენა, რომ საერთო საგადასახადო სისტემა ნაკლებ პროგრესუ- 

ლია. მაგალითად, შემოსავლის მიმღებთა უღარიბესმა მეათედმა ნაწილ- 

მა გადაიხადა საგადასახადო შემოსულობის 17%, მაშინ, როცა ყველაზხზე 

უფრო მდიდარმა მეათედმა გადასახადების სახით გადაიხადა თავისი 

“შემოსავლის 26%. პირადი საშემოსავლო გადასახადისა და კორპორაცი- 
ათა მოგების გადასახადის პროგრესულობა მნიშვნელოვანწილად კომ- 

პენსირდება ხელფასიდან, გაყიდვიდან და აქციზხებიდან ამოღებული გა- 

დასახადების რეგრესულობით. ეს ნიშნავს, რომ საგადასახადო სისტემა 

მხოლოდ ზომიერ გავლენას ახდენს შემოსავლის გადანაწილებაზე. უფ- 

რო ახალი მაგალითი: კონგრესის ბიუჯეტურმა სამსახურმა“ შეისწავლა 

უკანასკნელი საგადასახადო კანონმდებლობის-კერძოდ, 1986 წლის სა- 
გადასახადო რეფორმის შესახებ კანონის ზეგავლენა ფედერალური გა- 

დასახადების განაწილებაზე. ფედერალური მთავრობის 1977 წლის გა- 

დასახადების შედარებისას ახალი კანონის შემოღებამდე, 1988 წლის 
შეფასებებთან, აღმოჩნდა, რომ გადასახადის დაბეგვრაში უკანასკნელმა 

ცვლილებებმა ფედერალური საგადასახადო სისტემა ნაკლებ პროგრესუ- 

ლი გახადა. მაგ. 1977 წლიდან 1988 წლამდე მოსახლეობის უღარიბესი 
მეათედის გადასახადების სიმძიმე გაიზარდა მათი “შემოსავლების 8,3- 
დან 9,7%-მდე. ამის საპირისპიროდ მოსახლეობის ყველაზე უმდიდრესი 
მეათედი ნაწილისთვის, ამავე პერიოდში საგადასახადო ტვირთი შემ- 

ცირდა მათი შემოსავლების 29,5%-დან 26%-მდე. შემოსავლის მიმღები 

სხვა ჯგუფებისთვის მაჩვენებლები უმნიშვნელოდ “შეიცვალა. პირადი 

  

1. ჰილის #4. სიიხო ვი. Vხი ნ8ვ:ძ («ხი I2X0C5, 1966-1985? V/ავხსილLიი;: 

8>-ი0M%იდ 1ი5:1(სL10ი, 1985 · 
2. Cიითდო5310ი23! 8სძყი( 0/რი0ი. 1ხი Cხვიდიდ 0:5:ლოხს(10ი ი” LCძიLგ! L89X9§5: 

VI 25ხს)ილLიი, 1987 
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საშემოსავლო გადასახადის დაქვეითებული პროგრესულობა და რაც 

უფრო მნიშვნელოვანია ხელფასის რეგრესული გადასახადის მზარდი 

მნიშვნელობა მნიშვნელოვანწილად ხსნის პროგრესულობის ამ შემცირე- 

ბას. შტატების მთავრობათა და ადგილობრივი თვითმმართველობის ორ- 

განოთა დონეზე მნიშვნელოვანწილად რეგრესული საგადასახადო სის- 

ტემების შეხამებისას ფედერალური სისტემის ასეთსავე მაჩვენებლებთან 

საერთო საგადასახადო სისტემა ალბათ პროგრესულს მიუახლოვდებოდა. 

მნიშვნელოვანია აღინიშნოს, რომ მაშინ, როცა ამერიკის საგადასა- 

ხადო სისტემა არსებით როლს არ ასრულებს შემოსავლის გადანაწილე- 

ბაში, ტრანსფერტულ გადასახადთა სისტემა მკაფიოდ გამოხატულ ზე- 

გავლენას ახდენს უთანასწორობის შემცირებაზე შემოსავლებში. მაგა- 

ლითისათვის, ტრანსფერტები თითქმის ოთხჯერ ადიდებს მოსახლეობის 

უღარიბესი მეხუთედი ნაწილის შემოსავლებს. ტრანსფერტების გადამა- 

ნაწილებელი ზეგავლენა უფრო დაწვრილებით მოცემულია 37 თავში. 

სადაო საკითხები, რომლებიც 

გალასახალით ღდაბებვრას შეეხება 

მართალია, 19536 წ. საგადასახადო რეფორმის შესახებ კანონი ფედე- 

რალური საგადასახადო კანონმდებლობის ფართო ცვლილებების სიმბო- 

ლო გახდა უკანასკნელ ნახევარ საუკუნეში, მაგრამ ჯერ კიდევ რჩება 

რიგი გადაუჭრელი საკითხები, რომლებიც შემდგომ ცვლილებებს მოით- 

ხოვენ ამერიკის საგადასახადო სისტემაში. გამოვყოთ სავარაუდო სრულ- 

ყოფის ორი მნიშვნელოვანი მიმართულება: 

ბადასახადები და რეინდუსტრიალიზსაცია 

ზოგიერთი ექსპერტი რეკომენდაციას იძლევა მთლიანად შეიცვალოს 

და გარდაიქმნას საგადასახადო სისტემა ამერიკის ეკონომიკის „წახალი- 

სებისა“ და „რეინდუსტრიალიზაციის“ მიზნით. ძირითადი არგუმენტი 

ისაა, რომ ამერიკელ მუშათა შრომის მწარმოებლურობა უკანასკნელ 

ათწლეულში შემცირდა იაპონიის, გერმანიის და რიგი მრეწველურად 

განვითარებული ქვეყნების ანალოგიურ მაჩვენებელთან შედარებით. 

ამის შედეგად ამერიკის ეკონომიკის ზოგიერთი დარგი - მაგალითად, 

საავტომობილო, ფოლადსამსხმელო და ელექტრონული - უცხოური კონ- 
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კურენციის მსხვერპლი გახდა. მთლიანად აშშ საერთაშორისო ვაჭრობა 

დიდი დეფიციტით აღინიშნა. 

ზოგიერთი ეკონომისტი აღნიშნავს, რომ საჭიროა აშშ ეკონომიკის 

„რეინდუსტრიალიზაცია“ მანქანებსა და მოწყობილობებში ახალი მსხვი- 

ლი კაპიტალდაბანდებების მოთავსებით, რათა მოხდეს ქვეყნის შეფარ- 

დებითი ჩამორჩენის კომპენსირება. ამერიკელ მუშათა შრომის მწარმო- 

ებლურობა მრეწველობის თანამედროვე მანქანებითა და მოწყობილობე- 

ბის დიდი რაოდენობით გადაიარაღების შემდეგ კვლავ უნდა გაიზარ- 

დოს.მაგრამ გავიხსენოთ წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი (თავი 

2)-სრული დასაქმების შემთხვევაში დამატებითი ინვესტიციები გამოიწ- 
ვევენ მოხმარების შესაბამის შემცირებას. ზოგიერთი ექსპერტი თვლის, 

რომ არსებული საგადასახადო სისტემის მსხვილ სტრუქტურულ გარდაქ- 

მნას შეუძლია გამოიწვიოს ინვესტიციების საჭირო გადიდება და მოხმა- 

რების შემცირება. 

ერთი-ერთი წინადადება ისაა, რომ უნდა შემცირდეს ან საერთოდ 

ლიკვიდირებულ იქნას კორპორაციათა მოგების გადასახადი. ამ ლონის- 

ძიებამ ხელი უნდა შეუწყოს ინვესტიციების მოსალოდნელი მოგგებიანო- 

ბის გადიდებას და სტიმული მისცეს დანახარჯებს ახალ ქარხნებსა და 

მოწყობილობებზე. მაგრამ, თუ ეკონომიკა სრული დასაქმების მდგომა- 

რეობაშია ან მასთან ახლოსაა, როგორ შეიძლება გამონთავისუფლდეს 

საჭირო რესურსები სამომხმარებლო საქონელთა წარმოებიდან? ამის 

მიღწევის საშუალებაა სამომხმარებლო საქონელზე დამატებულ ღირე- 

ბულებაზე გადასახადის შემოღება, რომელიც ფართოდ იხილება უკანას- 

კნელ ხანებში. ეს გადასახადი საცალო გაყიდვის გადასახადის მსგავსია, 

განსხვავება მხოლოდ ისაა, რომ იგი გამოიყენება სხვა ფირმებისაგან 

მისი შესყიდვების ღირებულების განსხვავებაზე.“ არსებითად, დამატე- 

ბული ღირებულების გადასახადი ტოლი იქნება სამომხმარებლო საქო- 

ნელთა გაყიდვის საერთო სახელმწიფოებრივი გადასახადისა. მრავალი 

ევროპული ქვეყანა - მაგალითად, ინგლისი, შვეცია და სხვ. იყენებს 

დამატებული ღირებულების გადასახადს, როგორც შემოსავლის მნიშვნე- 

ლოვან წყაროს. მოცემული პარაგრაფის კვლევის მიზნის შესაბამისად 

აღვნიშნავთ, რომ დამატებული ღირებულების გადასახადი ხღუდავს 

მოხმარებას. შეიძლება ამ გადასახადს თავი აარიდო სახსრების დიდი 

ნაწილის დაგროვებით და არა მოხმარებით. ჩვენ ვიცით, რომ დაგროვე- 

1. ამ საკითხზე თქვენ, შესაძლოა, მოისურვებთ გადაიკითხოთ განყ. „ეკონომიკის 

“სრდა " თ. 2. 

2 "უფრო დაწვრილებით დამატებული ლირებულების კონცეფცია განხილული 
იქნება მე-9 თავში. 

285



ბანი (სახსრები, რომლებიც გამონთავისუფლდა მოხმარებიდან) რესურ- 

სებს გამოანთავისუფლებენ სამომხმარებლო საქონელთა წარმოებიდან 
და ამრიგად, წარმოებრივი დანიშნულების საქონელთა საწარმოებლად 

ხელმისაწვდომს გახდის. მოკლედ, როგორც დასტურდება,კორპორაციათა 

მოგების გადასახდელის გაუქმება და დამატებული ღირებულების გადა- 

სახადის შემოღება ცვლის ეროვჩული შემოსავლის სტრუქტურას მოხმა- 

რებიდან ინვესტიციების სასარგებლოდ. ამის შედეგად მიიღწევა შრომის 

მწარმოებლურობის ზრდა და აღსდგება „კონკურენტუნარიანი უპირატე- 

სობები“. 

ბიუჯეტის დეფიციტის 

შემცირება 

ზოგიერთ ეკონომისტს მიაჩნია, რომ ფედერალური ბიუჯეტის დიდი 

და მყარი დეფიციტის შეჩერებისათვის საჭიროა უფრო მაღალი საგადა- 

სახადო განაკვეთები ან სრულიად ახალი გადასახადები. როგორც მე-15 

თავში დაგინახავთ, რამდენადაც ფედერალური დანახარჯების ბევრი 

პროგრამა „პოლიტიკურად ხელშეუხებლად“ განიხილება, დეფიციტის 

პრობლემის ყოველგვარი გადაწყვეტა, უეჭველად გამოიწვევს გადასახა- 
დების ზრდას.ერთნი მოუწოდებენ შემოღებულ იქნას დამატებული ღლი- 

რებულების გადასახადი. მეორენი მოითხოვენ გაიზარდოს პირადი საშე- 

მოსავლო გადასახადის პროგრესულობა. კერძოდ, ზოგიერთი ეკონომის- 

ტი თვლის, რომ შეიცვალოს ზღვრული საგადასახადო განაკვეთების 

არალოგიკური სტრუქტურა, რომლის დროსაც ის ჯერ იზრდება 15%- 
დან 33%-მდე, ხალო შემდგომ მცირდება 28%-მდე (სვეტი 2, ცხრილი 
8.2). არსებულ სტრუქტურას შეუძლია გააფართოვოს 33%-იანი გადა- 
სახადის მოქმედების სფერო ან კიდევ შემოღებულ იქნას უფრო მაღალი 

ზღვრული საგადასახადო განაკვეთი 149250 დოლ. უფრო მაღალ შემო- 
სავალზე. 

რეზიუმე 

1. მართალია საქონელთა და მომსახურების სახელმწიფო 
შესყიდვების აბსოლუტური მოცულობა მნიშვნელოვნად გაიზარ- 
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და, მაგრამ ასეთი შესყიდვები ეროვნული შემოსავლის 20%-ს 
წარმოადგენს მეორე მსოფლიო ომის შემდგომ პერიოდში. 

2. ტრანსფერტული გადასახდელები იწვევენ გადასახადის 
გადამხდელთაგან საგადასახადო შემოსულობათა გადაცემას 
მოსახლეობის განსაზღვრული ნაწილისათვის, მაგალითად პენ- 

სიონრებისათვის, უმუშევრებისა და გაჭირვებულთათვის. 

3. ეკონომიკაში სახელმწივო სექტორის ისტორიული ზრდის 

უმნიშვნელოვანეს მიზეზთა შორისაა-ომები და ეროვნული თავ- 

დაცვა ხალხთმოსახლეობის ზრდა, ურბანიზაცია, გარემოს 
დაცვის პრობლემები და ეგალიტარიზმი. სახელმწიფოს შესყიდ- 

გები და ტრანსფერტები ერთად ეროვნული პროდუქტის თითქმის 

მესამედს შეადგენს. 

4. ფედერალური ხარჯების ძირითადი მუხლებია - შემოსავ- 

ლის დონეთა შენარჩუნება, ეროვნული თავდაცვა, სახელმწიფო 

გალის სარგებლის გადახდა; შემოსავლები პირველ რიგში შე- 

მოდის პირადი საშემოსავლო გადასახადებიდან, ხელფასიდან 

გადასახდელებიდან, კორპორაციათა მოგების გადასახდელიდან. 

5. შტატების მთავრობების შემოსავლების ძირითადი მუხლე- 

ბია-გადასახადები გაყიდვებიდან და სააქციზო გადასახადები; 
ხარჯების ძირითადი მუხლებია-განათლება, სოციალური უზ- 

რუნველყოფა, ჯანდაცვა და საავადმყოფოები, ავტომაგისტრა- 

ლები. 
6. ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების დონეზე შრფშე- 

მოსავლების დიდი ნაწილი შემოდის ქონებრივი გადასახდელე- 

ბიდან; ხარჯების ძირითადი მუხლია განათლება. 

7. ფისკალური ფედერალიზმის ამერიკული სისტემის პირო- 

ბებში შტატების და ხელისუფლების ადგილობრივი ორგანოების 

საგადასახადო შემოსულობანი შეივსება ფედერალური მთავრო- 

ბის მნიშვნელოვანი სუბსიდიებით. 

8. ამერიკულ საგადასახადო სისტემაში ჭარბობს გადახდი- 

სუნარიანობის კონცეფცია და არა მიღებული სიკეთის დაბეგ- 

ვრის პრინციპი... 

9. ფედერალური პირადი საშემოსავლო გადასახადი პროგრე- 
სულია. კორპორაციათა მოგების გადასახდელი გარკვეული ზო- 

მით პროგრესულია. საერთო გადასახადი გაყიდვებიდან, სააქ- 

ციზო გადასახადი, ხელფასიდან გადასახადი და ქონებრიგი გა- 

დასახადი რეგრესულ ტენდენციას ინარჩუნებენ. 

287



10. გადასახადები გაყიდვებიდან და სააქციზო გადასახადები 

შესაძლებელია გადაკისრებულ იქნას, ხოლო პირადი საშემო- 

სავლო გადასახადის გადაკისრება არ ხდება. კორპორაციათა 

მოგების გადასახდელის სხვაზე გადაკისრების თაობაზე ერთი- 

ანი მოსაზრება არ არსებობს. ქონებრივი გადასახდელის სიმძი- 

მის გადატანა პირველ რიგში დამოკიდებულია იმაზე, ვის მიერ 

გამოიყენება საკუთრება-მფლობელის თუ მოიჯარის მიერ. 

11. საგადასახადო სტრუქტურა, რომელიც წინ უძლოდა 1986 
წლის კანონს საგადასახადო რეფორმის შესახებ მხოლოდ 
პროგრესული იყო. რამდენადაც საგადასახადო კანონმდებლო- 

ბის ამასწინანდელმა შეცვლამ ფედერალური საგადასახადო 

სისტემა ნაკლებ პროგრესული გახადა, საერთო საგადასახადო 
სტრუქტურა დღეისათვის ფაქტიობრივად პროპორციულია შემო- 
სავლების კატეგორიათა დიდი ნაწილისათვის. 

12. დაბეგვრასთან დაკავშირებით აქტუალურ ამოცანებს მი- 

ეკუთვნება: ა)საგადასახადო სისტემის გარდაქმნა ,რეინდუს- 

ტრიალიზაციისათვის“ ხელის შეწყობის მიზნით და ბ)საგადა- 

სახადო განაკვეთების გადიდება ან ახალი გადასახადების შე- 

მოღება ფედერალური ბიუჯეტის დიდი დეფიციტის შემცირების 

მიზნით. 

ტერმინები და ცნებები 

სახელმწიფო შესყიდვები 

ტრანსფერტული გადასახდელები 

პირადი საშემოსავლო გადასახადი 
1986 წლის კანონი საგადასასადო რეფორმის შესახებ 
ხელფასის გადასახადი 

გადასახდელი კორპორაციათა მოგებიდან 
ორმაგი დაბეგვრა 
გადასახადები გაყიდვიდან და სააქციზო გადასახადები 
ქონებრივი გადასახდელი 
ფისკალური ფედერალიზმი 

მიღებული სიკეთის დაბეგვრის პრინციპი 
გადახდისუნარიანობის კონცეფციის მიხედვით დაბეგვრის 

პრინციპი 
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საგადასახადო ტვირთის განაწილება 

პროგრესული გადასახადი 

რეგრესული გადასახადი 

პროპორციული გადასახადი 

საგადასახადო ტვირთის სხვაზე გადაკისრება 

დამატებული ღირებულების გადასახადი (დღგ) 

კითხვები ლდა სასწავლო 
დავალებები 

1,აღწერეთ და ახსენით ისტორიულად სახელმწიფო სექტორის ზრდა ეკონომიკაში, რატო- 
მაა მნიშვნელოვანი სამთავრობო ხარჯების ეკონომიკაზე ზემოქმედების შეფასებაში ტრან- 

სფერტულ გადასახდელებსა და საქონელთა და მომსახურების სამთავრობო შესყიდვებს შო- 
რის განსხვავების გამოკვეთა? 

2-ფედერალური ბიუჯეტის შემოსაელებისა და ხარჯების რომელი მუხლებია ყველაზე 
უფრო ენიშვნელოეანი? ხოლო შტატებისა და ადგილობრივი თვითმმართველობის ორგანო- 
ების ბიუჯეტებიდან? 

3.მოკლედ აღწერეთ ფედერალური პირადი საშემოსაელო გადასახადის მექანიშმები. რო- 
გორია 1986 წ. საგადასახადო რეფორმის შესახებ კანონით შემოღებული ძირითადი ცვლილე- 

ბები პირადი საშემოსავლო გადასახადის თვალსაზრისით? რა თაგდასაძვრენი დარჩა საგადასა- 
ხადო კანონმდებლობაში, რომელიც გადასახადებიდან თავის არიდების საშუალებას იძლევა? 
რა არის „ინდექსაცია"? 

4.რა არის „ფისკალური ფედერალიზმი“, რატომ არსებობს იგი? 
5.ახსენით განსხვავება მიღებული სიკეთის დაბეგვრის პრინციპსა და გადახდისუნარიანო- 

ბის კომპენსაციას შორის. რომელი კონცეუცია უფრო სჭარბობს თანამედროვე ამერიკის საგა- 
დასახადო სისტემაში? დაასაბუთეთ თქვენი პასუხი. დაბეგვრის რომელი პრინციპი გეჩვენებათ 
თქვენ უფრო მისაღები, რატოე? 

6.განსასღვრეთ პროგრესული, რეგრესული და პროპორციული გადასახადები. კომენტა- 
რი გაუკეთეთ ყოველ მათგანს, ყველა შემთხვევაში მიუთითეთ საგადასახადო ტვირთის სხვაზე 
გადაკისრების შესაძლებლობები: 

ა)ფედერალური პირადი საშემოსავლო გადასახადი; 
ბ)3%ჩ-იანი საერთო გადასახადი გაყიდვიდან, რომელსაც შტატის მთავრობა იღებს; 

გჰფედერალური სააქციზო გადასახადი აგტოსაბურავებზე; 
დ)მუნიციპალური ქონებრივი გადასახადი უძრავ ქონებაზე; 
ე)კორპორაციათა მოგების ფედერალური გადასახდელი. 
7.დავუშვათ, პირადი საშემოსავლო გადასახადის სტრუქტურა ისეთია, რომ თქვენ გადასა- 

ხადის სახით გადაიხდით 2 ათას დოლარს, თუ გადასახადით დასაბეგრი თქვენი შემოსავალი 
შეადგენს 16 000 დოლარს; გადასახადს 3000 დოლარს, თუ შემოსავალი უდრის 20 ათას დო- 
ლარს. როგორია საშუალო საგადასახადო განაკვეთი შემოსავლის 16 000 დოლარის დონისას 

და 20 000 დოლარის დონისას? ეს გადასახადი პროგრესულია, რეგრესული თუ პროპორცი- 
«ული? ახსენით. . 

8. გადაიანგარიშეთ საშუალო და ზღვრული (მარჟინალერი) საგადასახადო განაკვეთები 
შემდეგი ცხრილისათვის და მიუთითეთ არის თუ არა გადასახადი პროგრესული, რეგრესული 
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თუ პროპორციული. როგორი საერთო წესი შეგიძლიათ შესთავაზოთ სღვრული და საშუალო 
საგადასასადო განაკვეთის ურთიერთკავშირის თვალსაზრისით? 

  

  

  

  

  

  

  

შემოსავალი | გადასახადი სავალო მაგადასა- ბღვრული საგადასა: 

0 0 - · 

100 10 - - 

200 30 - - 

300 60 - - 

400 100 - _ 

500 15ი - _             

9.კომენტარი გაუკეთეთ, პროგრესულ თუ რეგრესულ ხასიათს ატარებს აშშ საგადასახა- 
დო სისტემა? 

10.დავუშვათ. თქვენ დარწმუნებული ხართ, რომ ხანგრძლივი პერიოდისათვის აშშ-ს მიერ 

მსოფლიო ინდუსტრიული სახელმწიფოს პოზიციის შესანარჩუნებლად აუცილებელია გადიდ- 
დეს ინვესტიციების წილი და შექცირდეს მოხმარების წილი ეროვნულ შემოსავალში.საგადა- 
სახადო სისტემის როგორკონკრეტულ ცვლილებებს გაუწევდით რეკომენდაციას ამ მიზნის მი- 
საღწევად? 

11.აღწერეთ, როგორ წარმოგიდგენიათ იდეალური საგადასახადო სისტემა, რომელიც უზ- 

რუნეელყოფს ეროვსული პროდუქტის შემოსულობებს, ვთქვათ 20%-ით? 

ბოლო შტრიხი 

ლატარეა: 

რეალობა და წინააღმდეგობები 

შტატების ლატარეები, რომლებიც 1964 წლიდან ტარდე- 
ბა, პოტენციურად სახელმწიფო შემოსავლების მნიშვნელო- 
ვან წყაროს წარმოადგენს. როგორია ლატარეათა დამახასი- 
ათებელი ნიშნები? და როგორია შტატების შემოსავლების 
გადიდების ამ საშუალების „მომხმრეთა“ და ,„მოწინააღმდე- 
გეთა“ არგუმენტები? | 

1987 წელს 28 შტატი და კოლუმბიის ოლქი ატარებდა ლა- 
ტარეას, სადაც გაიყიდა 12 მლრდ დოლარის ბილეთები. ბილე- 
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თების მყიდველებისათვის საშუალო შემოსავალმა პრიზების 

სახით შეადგინა ლატარეიდან მთლიანი შემოსავლის 50%, ხო- 

ლო დაახლოებით 40%-მდე შევიდა შტატების ხაზინაში. დარ- 

ჩენილი 10% განკუთვნილია ლატარეის ჩატარების და იმ სავაჭ- 
რო საწარმოთა დასაჯილდოვებლად, რომლებმაც გაყიდეს ლა- 

ტარეის ბილეთები. მართალია, შტატები, რომლებმაც ლატარეა 

მოაწყვეს, მიიღებენ მთელი შემოსავლის მხოლოდ 1-2%, ამას- 
თან გაყიდვები მოსახლეობის ერთ სულზე ყოველწლიურად გა- 

იზარდა 14%-ით 1975-1985 წლების პერიოდში. 
ლატარიისადმი დამოკიდებულება ბევრად წინააღლმდეგობრი- 

ვია. კრიტიკოსებს მოჰყავთ შემდეგი მოსაზრებები. ჯერ ერთი, 

ლატარეის მთელი შემოსავლის 40%, რომელსაც “შტატების 
მთავრობები ღებულობენ, შეიძლება ფაქტობრივად განხილული 

იქნას როგორც ბილეთის მყიდველთა 4%-იანი გადასახადი. ეს 
გადასახადი უფრო მაღალია, ვიდრე სიგარეტებისა და ლიქი- 

ორის გადასახადი. უფრო მეტიც, გამოკვლევები გვიჩვენებენ, 

რომ „ლატარეის გადასახადი“ დიდად რეგრესულია, რაც ბილე- 

თების ყიდვის დანახარჯებსა და საოჯახო მეურნეობის შემოსა- 

ვალთა შორის უმნიშვნელო “ურთიერთკავშირით გამოიხატება. 

გაყიდვათა საერთო მოცულობის თითქმის ნახევარი მოზრდილი 

მოსახლეობის 5%-ზე მოდის. ეს აზარტული მოთამაშეები ბი- 

ლეთებზე საშუალოდ 1200 დოლარს ხარჯავენ წელიწადში. მე- 

ორე, კრიტიკოსები ამტკიცებენ, რომე შტატების მთავრობები 

არაეთიკურად იქცევიან, აწყობენ რა აზარტულ თამაშებს. აზარ- 
ტული თამაშები ჩვეულებრივ განიხილება როგორც უზნეო საქ- 

ციელი და სხვა ფორმებში კანონსაწინააღმდეგოა შტატების 

დიდ ნაწილში. აღნიშნავენ აგრეთვე, რომ ლატარეას შეუძლია 

აზარტული თამაშების მადა გააღვიძოს და წარმოშვას პროფე- 

სიონალი აზარტული მოთამაშენი, რომლებსაც შეუძლიათ საკუ- 

თარი თავი და თავისი ოჯახები სიღარიბეში ჩააგდონ. 

მაგრამ, არსებობს ლატარეის დამცავი კონტრარგუმენტები. 

პირველ ადგილზეა მათ შორის მტკიცება, რომ ლატარეიდან 

შემოსავალი არ უნდა განიხილებოდეს როგორც გადასახადი. 

გადასახადების ამოღება სავალდებულოა და იწვევს იძულება- 

საც; ლატარეის ბილეთის ყიდვა ნებაყოფლობითი აქტია, მომ- 

ხმარებლის თავისუფალ არჩევანს ემყარება. მეორე, პირველთან 

დაკავშირებული არგუმენტი ისაა, რომ “უმეტეს შემთხვევაში 

არასწორია ზნეობრივი შეფასება მივცეთ იმას, თუ როგორ გან- 
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კარგავენ ადამიანები თავიანთ შემოსავალს. ადამიანები უდიდეს 

კმაყოფილებას ღებულობენ თავიანთი შემოსავლებისგან, როცა 
შეუძლიათ მათი განკარგვა საკუთარი შეხედულებისამებრ; თუ 

ვინმე ლატარეაში მონაწილეობით კმაყოფილებას ღებულობს, 

იგი თავისუფალი უნდა იყოს არჩევანში და სურვილის შემთხვე- 

ვაში მონაწილეობა მიიღოს მის გათამაშებაში. და ბოლოს, ლა- 

ტარეა კონკურენციას უწევს კანონსაწინააღმდეგო აზარტულ 
თამაშებს და ამის გამო შეიძლება საზოგადოებრივად სასარგებ- 

ლო იყოს, ზღუდავს რა ორგანიზებული დანაშაულის სიძლი- 

. ერეს. 
ჩვენ ახლა გარკვევით შეიძლება გავაკეთოთ ორი დასკვნა. 

პირველი: შემოსავალი ლატარეისაგან მომავალში გაიზრდება. 

რატომ? იმიტომ, რომ სულ უფრო მეტი შტატი მონაწილეობს 

ლატარეის ორგანიზაციაში და, როგორც ჩანს, ადამიანები კმა- 
ყოფილებას ღებულობენ აზარტული თამაშებისაგან, განსაკუთ- 

რებით თუ ისინი ვარაუდობენ, რომ მათ მიერ დაკარგული ფული 

„კარგი მიზნებისათვის“ იხარჯება. მეორე ისაა, რომ შემოსავ- 

ლების ეს წყარო წინაალმდეგობრივი რჩება. 

1. C.I. C10Lწ0I1Lი, X.). C00MX. IიIიI101( I 2X24100 10 L0LL0ო/ LIი 2966 // M89(100ვ1 
სზსლევს ი, Lიიიიი)C I656მICხ VVიIIIIC დ 306. M 2246 Mვა, 1987. 
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ნაწილი მეორე 

ეროვნული შემოსავლი, დასაქმება და 

ფისკალური პოლიტიკა 

თავი მეცხრე 

ეროვნული წარმოების, ეროვნული 

ფშემოსავლისა ლდა ფასების დონის ბახომვა 

წიგნის პირველ თავში იმ დასკვნამდე მივედით, რომ ამერი- 

კის ეკონომიკა ყოველთვის რესურსების სრული გამოყენების 

პირობებში როდი მოქმედებდა. პირველ ნაწილში ასევე აღინიშ- 

ნა, რომ დასაქმების, წარმოებისა და ფასის დონეები დამოკიდე- 

ბულია დანახარჯებისა და შემოსავლების ნაკადების მოცულო- 

ბებზე. მეორე ნაწილში ჩვენ დაწვრილებით განვიხილავთ თუ 

როგორ იანგარიშება ეროვნული წარმოების, ეროვნული შემო- 

სავლისა და დასაქმების დონეები. მეორე ნაწილში ჩგენ ასევე 

გავაანალიზებთ განსაკუთრებულ სახელმწიფო პოლიტიკას, რო- 

მელიც მიმართულია, თუკი ეს აუცილებელია, ფასების დონისა 

და დასაქმების, წარმოებისა და შემოსავლის მოცულობების რე- 

გულირებისაკენ ეკონომიკაში. ამ თავში განსაკუთრებული ყუ- 

რადღება დაეთმობა იმას, თუ როგორ იზომება და აისახება 

ოფიციალურ სტატისტიკურ დოკუმენტებში ეროვნული წარმო- 

ების, ეროვნული შემოსავლისა და ფასების მოცულობები აშშუ- 

თვის მთლიანად, განსაზღვრულ პერიოდში. მე-10 თავში ჩვენ 

ვიკვლევთ ამერიკის ეკონომიკისათვის დამახასიათებელ რყე- 

ვებს, უმუშევრობისა და ინფლაციის შედეგებზე განსაკუთრებუ- 

ლი ყურადღების გამახვილებით. შემდგომ, მე-11,12 და 13 თა- 
ვებში განვიხილავთ ფაქტორებს, რომლებიც განსაზღვრავენ და- 

საქმების, წარმოებისა და ფასების დონეებს. მე-14 თავში გან- 
ვიხილავთ საბიუჯეტო პოლიტიკას - სახელმწიფო ხარჯებისა 

და საგადასახადო შემოსულობათა შეგნებულ ცვლილებებს წარ- 
მოების, დასაქმებისა და ფასების სტაბილიზაციის მიზნით. 
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მე-9 თავში წყდება შემდეგი მნიშვნელოვანი ამოცანები: ჯერ 

ერთი, ჩვენ მოკლედ ვხსიით თუ რისთვისაა საჭირო ეკონომიკუე- 

რი განვითარების რაოდენობრივი დახასიათება. მეორე, განვსაზ- 
ღვრავთ ეროვნული წარმოების ძირითად მაჩვენებლებს - ერ- 

თობლივ ეროვნულ პროდუქტს ანუ ეეპ-ს და ვაჩვენებთ, რომ იგი 

შეიძლება გაიზომოს ან მზა საქონელთა და მომსახურების შე- 

ძენის ყველა ხარჯის, ან საქონელთა და მომსახურების მოცე- 
მული მოცულობის წარმოებისას შექმნილი ყველა შემოსავლის 

შეჯამებით. მესამე, ავხსნით ეროვნული წარმოების და შემო- 

სავლის რიგი სხვა მაჩვენებლის არსს. მეოთხე, გავაანალიზებთ 

ფასების საერთო დონის გაზომვის წესს. მეხუთე, ვაჩვენებთ თუ 

როგორ შეიძლება კორექტირებულ იქნას ერთობლივი ეროვნული 

პროდუქტი ფასების დონის ცვლილების, ე.ი. ინფლაციისა და 

დეფლაციის გათვალისწინებით, რათა უფრო ზუსტი წარმოდგენა 

მივიღოთ ეროვნული წარმოების ფიზიკური მოცულობის ცვლი- 

ლებების შესახებ. დაბოლოს, მოკლედ განვიხილავთ ეროვნული 

წარმოებისა და შემოსავლის ჩვენი მაჩვენებლების ზოგიერთ 

ნაკლოვანებას. 

მაკროეკონომიკურ მაჩვენებელთა როლი 

ახლა ჩვენი ამოცანაა - დავახასიათოთ და გავაანალიზოთ ცნებათა 

კომპლექსი, რომლებიც გამოიყენებიან ეროვნული ანგარიშების “შედგე- 

ნისას, რომლებიც შეიქმნა ეკონომიკაში ერთობლივი წარმოების გაზომ- 

ვის მიზნით. რისთვისაა ეს საჭირო? ეს საჭიროა იმისათვის, რათა ვაჩ- 

ვენოთ, რომ საზოგადოებრივი ანგარიშწარმოება მთლიანად ეკონომიკი- 

სათვის იმავე ფუნქციებს ასრულებს, რასაც საბუღალტრო აღრიცხვა 

ცალკეული საწარმოსათვის, სხვა შემთხვევაში, საოჯახო მეურნეობი- 

სათვის. კომპანიის ხელმძღვანელი დაინტერესებულია იცოდეს, თუ რო- 

გორ მიდის მისი ფირმის საქმეები. მაგრამ ეს არც ისე მარტივი საქმეა. 
იმისათვის, რომ დავახასიათოთ კომპანიის საქმიანობა მიმდინარე 

წელს, საჭიროა გავზომოთ ფირმის ხარჯები და შემოსავლები. მხოლოდ 

ასეთი ინფორმაციით შეუძლია ხელმძღვანელს კომპანიის ეკონომიკური 

სიჯანსაღის შეფასება. თუ კომპანიის საქმეები კარგად მიდის, საბუღალ- 

ტრო ინფორმაცია შეიძლება გამოყენებულ იქნას წარმატების მიზეზების 

ასახსნელად: ან შემცირდა ხარჯები, ან გაიზარდა გაყიდვათა მოცულო- 
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ბა ან პროდუქციის ფასები, რამაც გამოიწვია მოგების გადიდება. თუ 

საქმე ცუდად მიდის, საბუღალტრო მონაცემები შეიძლება გამოყენებულ 
იქნას დაქვეითების უშუალო მიზეზთა გამოსავლენად. ამრიგად, განსაზ- 
ღვრული პერიოდის ანგარიშგებათა გაანალიზებით ხელმძღვანელს შე- 

უძლია დაადგინოს ფირმის მოგების მატება თუ შემცირება და ამ მოვ- 

ლენათა პირდაპირი მიზეზების ნიშან-თვისებები. ყველა ეს ინფორმაცია 

ძალზე მნიშვნელოვანია ფირმის დონეზხე სწორი მმართველობითი გადაწ- 

ყვეტილებების მისაღებად. 

ეროვნული ანგარიშების სისტემა ამასვე აკეთებს მთლიანად ეკონო- 

მიკისათვის: იგი საშუალებას გვაძლევს ხელში გვეჭიროს ქვეყნის ეკო- 
ნომიკური პულსი. ეროვნული ანგარიშების სისტემაში შემავალი სხვა- 

დასხვა მაჩვენებელი საშუალებას გვაძლევს გავზომოთ წარმოების მო- 

ცულობა დროის კონკრეტულ მომენტში და გამოვავლინოთ ეკონომიკის 

ფუნქციონირების უშუალოდ განმსაზღვრელი ფაქტორები. შემდეგ, დრო- 
ის განსახღვრულ მონაკვეთში ეროვნული შემოსავლის დონეთა შედა- 

რებით ჩვენ შეგვიძლია ავაგოთ მრუდი, რომელიც დაახასიათებს ეკო- 

ნომიკის ფუნქციონირებას ხანგრძლივ პერსპექტივაში. მისი ალმავლობა 

ან დაქვეითება აისახება ეროვნული შემოსავლის მაჩვენებელში. დაბო- 

ლოს, ინფორმაციები, რომელსაც ეროვნული შემოსავლის ანგარიშები 

გვაძლევს, სახელმწიფოებრივი პოლიტიკის ფორმირებისა და ცხოვრება- 

ში გატარების საფუძველია, რომელიც მიმართულია ეკონომიკის ფუნ- 

ქციონირების გაუმჯობესებისაკენ. ასეთ გაანგარიშებათა გარეშე ეკონო- 
მიკური პოლიტიკა ინტუიციას დაეყრდნობოდა. მოკლედ, ეროვნული შე– 

მოსავლის ანგარიშები საშუალებას იძლევა შევადგინოთ საზოგადოების 

ეკონომიკური სიჯანსაღის ცხრილები და გონივრულად განესაზლვროთ 

პოლიტიკა, რომელიც ხელს შეუწყობს ამ სიჯანსაღის გაუმჯობესებას. 

ერთობლივი ეროვნული პროდუქტი 

არსებობს საზოგადოების ეკონომიკური კეთილდღეობის მრავალი 

მაჩვენებელი. საყოველთაოდ აღიარებულია, რომ ეკონომიკის სიჯანსა- 

ღის ხელმისაწვდომი ინდიკატორია საქონელთა და მომსახურების წლი- 
ური წარმოების მოცულობა ანუ როგორც მას უწოდებენ, პროდუქციის 

ერთობლივი გამოშვება ეკონომიკაში. ეროვნული ანგარიშების “შედგენი-– 

სას ძირითადი მაჩვენებელია ერთობლივი ეროვნული პროდუქტი, 

ანუ - მოკლედ - ეეპ. იგი განისაზღვრება როგორც საქონელთა და 
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მომსახურების საბოლოო წარმოების მთელი მოცულობის ერთობლივი 

საბაზრო ღირებულება ეკონომიკაში ერთი წლის მანძილზე. ჩვენ დავი- 

ნახავთ, რომ მოცემულ წელს წარმოებული ყველა საქონელი როდი 

შეიძლება გაიყიდოს: ზოგი მათგანი შეავსებს მარაგებს. შესაბამისად, 

მარაგების ყოველი ნამატი უნდა იქნეს გათვალისწინებული ეეპ-ის გა- 

ანგარიშებისას, რამდენადაც ეეჰ-ის დახმარებით ზომავენ მთელ მიმდი- 

ნარე პროდუქციას, მიუხედავად იმისა, გაყიდულია იგი თუ არა. ეეპ-ის 

ცნება არსებით კომენტარს იმსახურებს. 

  

  

ფულალდი გაზხომვა 

აღვნიშნავთ, რომ ჯერ ერთი, ეეპ ზომავს წლიური წარმოების საბაზ- 

რო ღირებულებას. ეეპ ფულადი მაჩვენებელია. მართლაც ის ასეთი 

უნდა იყოს, თუ ჩვენთვის აუცილებელია ერთმანეთს შევადაროთ თავი- 

ანთი შედგენილობით საქონელთა და მომსახურების სხვადასხვაგვარი 

სახეობანი, რომლებიც სხვადასხვა წელსაა წარმოებული და სრული 

წარმოდგენა გვქონდეს მათ შეფარდებით ღირებულებაზე. ავხსნათ ეს 

მარტივი მაგალითით. წარმოვიდგინოთ ეკონომიკური სისტემა, რომელ- 

შიც ერთ წელს გამოშვებულ იქნა 3 ფორთოხალი და 2 ვაშლი და 

მეორე წელს 2 ფორთოხალი და 3 ვაშლი. რომელ წელსაა წარმოების 

მოცულობა უფრო მეტი? ამ კითხვაზე შეუძლებელია პასუხის გაცემა 

მანამ, სანამ სხვადასხვა პროდუქტზე არ იქნება მიმაგრებული იარლი- 
ყები მათი შეფარდებითი ღირებულების საზოგადოებრივი შეფასებით. 

პრობლემის გადაწყვეტა მოცემულია 9-, ცხრილში. დავუშვათ, რომ 

ცხრილი 9–-I. წარმოების სხვადასხვა მოცულობათა შედარება 

ფულად გამოხატულებაში, ფასების გამოყენებით 

(ჰიპოთეზური მონაცემები) 

  

წარმოების წლიური მოცულო- 
ბები საბაზრო ღირებულება წელი 
  

3X 20 ცენტად + 2X 30 ცენ- 

ტად = 1,20 დოლ. 

2 X20 ცენტად + 3X 30 ცენ- 

ტად = 1.30 დოლ. 

1 3 ფორთოხალი და 2 ვაშლი 
  

2 2 ფორთოხალი და 3 ვაშლი           
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ფორთოხლის ფასი (ფულადი გამოხატულებით) - 20 ცენტია, ხოლო 

ვაშლისა - 30. შეიძლება დავასკვნათ, რომ წარმოების მოცულობა მე- 
ორე წელს მეტია, ვიდრე პირველს?, რატომ? იმიტომ, რომ საზოგადოება 

წარმოების მოცულობას მეორე წელს უფრო მეტად შეაფასებს; საზოგა- 

დოება მზადაა მეტი გადაიხადოს, საქონელთა იმ ანაკრებზე, რომელიც 

მეორე წელსაა წარმოებული, ვიდრე იმ საქონელზე, რომელიც პირველ 

წელსაა წარმოებული. 

ორმაბი ანბარიშის გბამორიცხვმა 
წარმოების ერთობლივი მოცულობის სწორი გაანგარიშებისათვის სა- 

ჭიროა მოცემულ წელს წარმოებული პროდუქტები და მომსახურება 
მხოლოდ ერთხელ იყოს გათვალისწინებული. პროდუქტთა უმრავლესობა 

რამდენიმე წარმოებრივ სტადიას გაივლის, სანამ ბაზარზე მოხვდებოდეს. 

ამის გამო პროდუქტთა უმრავლესობის ცალკეულ ნაწილებს რამდენ- 

«ჯერმე ყიდიან და ყიდულობენ. ამრიგად, პროდუქტთა ნაწილების მრა- 
ვგალჯერადი აღრიცხვის თავიდან ასაცილებლად, რომელსაც ყიდიან და 

ყიდულობენ, ეეპ-ის გაანგარიშებისას გაითვალისწინება მხოლოდ საბო- 

ლოო პროდუქტების საბაზრო ღირებულება და გამოირიცხება შუალე- 

დური პროდუქცია. 

საბოლოო პროდუქტში ჩვენ ვგულისხმობთ საქონლებსა და მომ- 

სახურებას, რომელიც საბოლოო მოხმარებისათვის შეისყიდება და არა 

გადაყიდვისა და შემდგომი დამუშავებისა და გადამუშავებისათვის. გა- 

რიგებები რომლებიც მოიცავენ შუალედურ პროდუქტებს, მეორე 

მხრივ მიეკუთგნებიან საქონელთა და მომსახურების შესყიდვას შემ- 

დგომი დამუშავებისა და გადამუშავებისათვის ან გადაყიდვისათვის. 

ეეპ-ში შეიტანება საბოლოო პროდუქტების გაყიდვები, მაგრამ მას გა- 

მოაკლდება შუალედურ პროდუქტთა გაყიდვები. რატომ? იმიტომ, რომ 

საბოლოო პროდუქტთა ღირებულებაში უკვე შედის არსებული ყველა 

შუალედური გარიგება. შუალედურ პროდუქტთა ცალკე აღრიცხვა ორ- 

მაგი ანგარიში იქნებოდა, რომელიც გაადიდებდა ეეპ-ის შეფასებას. 

ავხსნათ ეს მტკიცება მაგალითით. დავუშვათ, რომ, შალის კოსტუმის 

წარმოების პროცესი, სანამ იგი მომხმარებლის ხელში მოხვდება, ხუთ 

სტადიას გაივლის. როგორც 9-2 ცხრილშია ნაჩვენები, ფირმა -ა , მეც- 
ხვარეობის ფერმა, მატყლის გადამმუშავებელ საწარმოს ფირმა ბ -ს 

გადასცემს 60 დოლ. ღირებულ მატყლს. ფირმა ბ -ს მიერ გამომუშავე- 

ბული 60 დოლარი განაწილდება ხელფასის, რენტულ გადასახდელთა, 
სარგებლის და მოგების სახით. ფირმა ბ გადაამუშავებს მატყლს და 

გადასცემს ფირმა გ-ს, კოსტუმის მწარმოებელს 100 დოლარად. რას 

297



უზამს ფირმა ბ ამ 100 დოლარს? როგორჯ, აღინიშნა, 60 დოლარს 
აძლევს ფირმა ა-ს, ხალო დარჩენილი 40 დოლარი გამოიყენება ფირმა 
ბ -ს მიერ ხელფასის, რენტული გადასახდელის და სარგებლის გადასახ- 

დელად და მატყლის გადასამუშავებელი რესურსების შესაძენად. ასეთი 

სქემით განხორციელდება შემდგომი გარიგებებიც. მწარმოებელი მიყი- 

დის კოსტუმს ფირმა დ -ს, ტანსაცმლის საბითუმო გამყიდველს, რომე- 

ლიც თავის მხრივ მას მიყიდის ფირმა ე -ს, ცალობრივად მოვაჭრეს, 

ხოლო “შემდეგ, დასასრულს, მყიდველი, რომელიც პროდუქტის საბო- 

ლოო მომხმარებელია, კოსტუმს შეიძენს 250 დოლარად. ყოველ სტადი- 
აზე, განსხვავება იმას, რაც ფირმამ გადაიხადა პროდუქტისათვის და 

იმას შორის, რასაც იგი მიიღებს მისი გაყიდვით, გადაიხდება ხელფასის, 

რენტული გადასახდელების, სარგებლისა და მოგების სახით, ი) რესურ- 

სების სანაკვლოდ, რომლებსაც მოცემული ფირმა იყენებს კოსტუმის 

წარმოებისა და მიმოქცევის პროცესში. 

ცხრილი 9-2. დამატებული ღირებულება წარმოების ხუთსტადი- 

  

      

  

(1) (უ (3) 
წარმოების სტადიები მასალების ან | დამატებული ლი- 

პროდუქციის გა- რებულება 
საყიდი ფასი (დოლ.) 

(დოლ.) 

ფირმა ა, მეცხვარეობის ფერმა 6 – 60(=60–0) 

ფირმა ბ, მატყლის გადამმუშა- ეე. _ _.0ი- 
ვებელი საწარმო 100.“ 40(=100–60) 

ფირმა გ, კოსტუმების მწარმო- ილ 25C125–100) 

ებელი 125: 

ფირმა დ, ტანსაცმლის ბითუ- კღეი - §0(=175-125) 

მად გამყიდველი 175-, 
ფირმა ე, ტანსაცმლის ცალობ- –_ --- 75(=250–-–175) 

რივად გამყიდველი 250 -- 

გაყიდვათა საერთო ღირებულება“ X10 

დამატებული ღირებულება (სა- 
ერთო შემოსავალი) 

  

250       
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საკვანძო კითხვა შემდეგია: წარმოებული კოსტუმის ღირებულების 

რა ნაწილი უნდა გავითვალისწინოთ ეეპ-ის განსაზღვრისას. პასუხი ასე- 
თია: მხოლოდ 250 დოლ,, ანუ საბოლოო პროდუქციის ღირებულება. თუ 
ჩვენ შევკრებდით ყველა შუალედური პროდუქტის ღირებულებას საბო- 

ლოო პროდუქტის ღირებულებასთან ერთად (ცხრილი 9-2-ში იგი - 710 

დოლ.) და მიღებულ შედეგს შევიტანდით ეეპ-ის მაჩვენებელში, არსე- 
ბითად გავხრდიდით მის მოცულობას. სახეზე გვექნებოდა ორმაგი ან- 

გარიში, ანუ საბოლოო პროდუქტის ღირებულების აღრიცხვა, და ასეგე 

მრავალსაფეხურიან წარმოებრივ პროცესში მისი სხვადასხვა კომპონენ- 

ტის გაყიდვათა და გადაყიდვათა ღირებულების აღრიცხვაც. კოსტუმის 

წარმოებითა და გაყიდვით შეიქმნა არა 710 დოლ. ღირებულება, არამედ 

250 დოლ., რომელიც ასახავს წარმოების ღირებულებას და შემოსა- 
ვალს. 

ეროვნული შემოსავლის გაანგარიშებისას ორმაგი ანგარიშის თავი- 

დან ასაცილებლად, აუცილებელია თვალყური ვადევნოთ, რომ მასში 

შეტანილ იქნას მხოლოდ დამატებული ღირებულება, რომელიც ყოველი 

ფირმის მიერ იქმნება. დამატებული ღირებულება ფირმის მიერ წარ- 

მოებული პროდუქციის მოცულობის საბაზრო ფასია, მომწოდებლებისა- 

გან შეძენილი მოხმარებული ნედლეულისა და მასალების ღირებულების 

გამოკლებით. ამრიგად, მაგალითად, 9-2 ცხრილის მე-3 სვეტში ჩვენ 
ვუჩვენებთ, რომ ფირმა ბ-ს მიერ შექმნილი დამატებული ღირებულება 

უდრის 40 დოლარს, ანუ სხვაობას 100 დოლარსა - მის მიერ წარმო- 
ებული საქონლის ღირებულებასა - და 60 დოლარს შორის, რომელიც 

მან პროდუქციისათვის გადაუხადა ფირმა ა-ს. ხუთივე ფირმის მიერ 

შექმნილი დამატებული ღირებულების შეკრებით 9-2 ცხრილში ზუსტად 
შეიძლება კოსტუმის ღირებულების გაანგარიშება. ზუსტად ასევე ეკო- 

ნომიკაში ყველა ფირმის მიერ შექმნილი დამატებული ღირებულებების 

გაანგარიშებითა და “შეკრებით შეიძლება განვსახღვროთ ეეპ-ი ანუ 

მთლიანი გამოშვების საბახრო ღირებულება. 

ეეპ ბამორიცხავს არამწარმოებლურ 

ბარიბებებს 

ეეპ-ის დახმარებით ცდილობენ ეკონომიკაში საქონელთა და მომსა- 

„ხურების მოცულობის გაზომვას. ამ მიზნის მისაღწევად საჭიროა გამო- 

ირიცხოს მრავალი არამწარმოებლური გარიგება, რომელსაც ადგილი 
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აქვს თითოეული წლის მანძილზე. არამწარმოებლური გარიგებები ორი 

ძირითადი სახისაა: (1) წმინდა ფინანსური გარიგებები და (2) ნახმარი 

ნივთების გაყიდვები. 

ფინანსური ბარიბებები: წმინდა ფინანსური გარიგებები თავის 

მხრივ სამ ძირითად სახეობად იყოფა: ტრანსფერტული გადასახდელები 

სახელმწიფო ბიუჯეტიდან, კერძო ტრანსფერტული გადასახდელები და 
ფასიანი ქაღალდების ყიდვა-გაყიდვა. 

1. ჩვენ უკვე გვქონდა საუბარი სახელმწიფო ტრანსფერტულ გადა- 
სახდელებზე (იხ.თავი 8). ისინი მოიცავენ მისაცემლებს სოციალური 

დაზხღვევის ხაზით, დახმარებებს უმუშევრებზე და პენსიებს - ვეტერა- 

ნებზე, რომელთაც სახელმწიფო სთავაზობს განსახღვრულ ოჯახებსა და 

ინვალიდებს. სახელმწიფო ტრანსფერტულ გადასახდელთა ძირითადი 

თავისებურება ისაა, რომ მის მიმღებს ამ მისაცემლების საპასუხოდ არ 

შეაქვს რაიმე შენატანი წარმოების მიმდინარე მოცულობის შექმნაში. 
ამრიგად, ეეპ-ში მათ შეტანას შესაძლოა ამ მაჩვენებლების ხელოვნური 

გადიდება გამოეწვია მოცემული წლისათვის. 

2. კერძო ტრანსფერტული გადასახდელები - მაგალითად ყოველთვი- 

ური სუბსიდიები, რომლებსაც უნივერსიტეტის სტუდენტები ოჯახიდან 

ღებულობენ, ან ერთჯერადი საჩუქრები მდიდარი ნათესავებისაგან - 

წარმოადგენს არა წარმოების შედეგს, არამედ ერთი კერძო პირიდან 

მეორეზე სახსრების გადაცემის აქტს. 
3. ფასიან ქაღალდებთან, ე.ი. აქციებისა და ობლიგაციების ყიდვა- 

გაყიდვასთან დაკავშირებული გარიგებები გამოირიცხება ეეპ-იდან. აქ- 

ციათა ბაზარზე გარიგებები სხვა არაფერია, თუ არა ფულადი აქტივების 

გაცვლა. როგორც ასეთი, ეს გარიგებანი პირდაპირ არ გულისხმობენ 

მიმდინარე წარმოების გადიდებას. მაგრამ, აუცილებელია ხაზი გავუს- 

ვათ, რომ ფულის ამოღება იმათგან, ვინც მას ზოგავს, და მათზე გადა- 

ცემა, ვინც მას იყენებს, შესაძლოა საბოლოო ანგარიშით, მიმართული 

იყოს წარმოების მოცულობის გადიდებისაკენ. 

ნახმარი ნივთების გაყიდვები. ნახმარი ნივთების გაყიდვით 
მიღებული თანხის ეეპ-დან გამოკლების საფუძველი ერთობ ბუნებრივი 

ჩანს: მსგავსი გაყიდვები ან არ ასახავს მიმდინარე წარმოებას, ან ორმაგ 
ანგარიშს მოიცავს. მაგალითად, ვთქვათ, თქვენ ნაცნობზე ყიდით საკუ- 
თარ ავტომანქანა “ფორდს“, რომელიც 1982 წელსაა გამოშვებული. ეს 
თანხა უნდა გამოირიცხოს ეეპ-ის მოცულობის გაანგარიშებისას, რამდე- 
ნადაც მას თან არ ახლდა წარმოების მიმდინარე მოცულობის გადიდება. 

რამდენიმე წლის წინ წარმოებულ საქონელთა გაყიდვის შეტანა მიმდი- 

ნარე წლის ეეპ-ის მოცულობაში, ხელოვნურად გაადიდებს ამ წლის 
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წარმოების მოცულობას. ანალოგიურად, თუ თქვენ იყიდეთ ახალი 

“ფორდი“ და ერთ კვირაში მიყიდეთ მეზობელს, ჩვენ როგორც პირველ 

შემთხვევაში, გამოვრიცხავთ გადაყიდვის გარიგებას მიმდინარე ეეპ- 

იდან. რატომ? იმიტომ, რომ როცა თქვენ თავდაპირველად იყიდეთ ავ- 
ტომანქანა, მისი ღირებულება შევიდა ეეპ-ში. თუ ჩვენ შევიტანთ მისი 

გადაყიდვის ღირებულებასაც, ეს გამოიწვევს ორმაგ ანგარიშს. 

ეექპ-ის ორი მხარე: საბასავლო და 

საშემოსავლო 

ეეპ-ის შესახებ ზოგადი წარმოდგენის დასურათების შემდეგ გადავი- 

დეთ შემდეგ პრობლემაზე: როგორ შეიძლება გაიზომოს წარმოების მთე- 

ლი მოცულობის საბაზრო ღირებულება ისე, როგორც წარმოებული 

პროდუქციის ერთეულისა? 9-2 ცხრილის მაგალითებისამებრ, საკითხი 
შეიძლება “შემდეგნაირად დავაყენოთ: როგორ შეიძლება გავიანგარი- 

შოთ, მაგალითად, კოსტუმის საბაზრო ღირებულება? 

ეს შეიძლება ორნაირად გაკეთდეს: ჯერ ერთი, ჩვენ შეიძლება უბ- 

რალოდ ვნახოთ, თუ რამდენს ხარჯავს მომხმარებელი, როგორც ამ 

პროდუქციის საბოლოო გამომყენებელი, მის ყიდვაზე. მეორე, ჩვენ უნდა 

შევკრიბოთ წარმოების პროცესში შექმნილი მთელი ხელფასი, რენტული 

გადასახდელი, სარგებელი და მოგება. მეორე მიდგომა წარმოადგენს 

დამატებული ღირებულების გაანგარიშების საკუთრივ ტექნიკას, რომე- 

ლიც 9-2 ცხრილშია ნაჩვენები. ორივე ეს მიდგომა - საბოლოო პრო- 
დუქტისა და დამატებული ღირებულების მიხედვით - წარმოადგენს ორ 

სხვადასხვა შეხედულებას ერთსა და იმავე პრობლემაზე. ის, რაჯ და- 

ხარჯულია მომხმარებლის მიერ პროდუქტის შეძენაზე, შემოსავლის სა- 

ხით მიღებულია მათ მიერ, ვინც მონაწილეობდა მის წარმოებაში. მარ- 

თლაც, მე-3 თავში წარმოდგენილი წრებრუნვის მოდელი ემყარება ამ 

დებულებას. თუ 250 დოლარი დაიხარჯა კოსტუმზე, ეს არის ამონაგების 

მოცულობაც, რომელიც მიღებულია მისი წარმოებისაგან. თქვენ შეიძ- 

ლება ამაში დარწმუნდეთ: თუ შეაჯამებთ ა,ბ,გ,დ და ე ფერმერთა მიერ 

მიღებულ შემოსავლებს 9-2 ცხრილში, ანუ შესაბამისად 60, 40, 25, 50 
და 75 დოლარს და მიიღებთ 250 დოლარს. წარმოების დანახარჯებსა 
და მისგან მიღებულ შემოსავლებს შორის აღნიშნული ტოლობა გარან- 

ტირებულია, რამდენადაც დამაბალანსებელი ელემენტია შემოსავალი 

მოგების სახით. მოგება (ან ზარალი) ის შემოსავალია, რომელიც რჩება 
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ხელფასზე, რენტულ გადასახდელებსა და სარგებელზე მწარმოებლის 
დანახარჯების გამოკლების შემდეგ. თუ ხელფასის, რენტული გადასახ- 

დელებისა და სარგებლის თანხა, რომელიც “უნდა გადაიხადოს ფირმამ 

კოსტუმის საწარმოებლად, 250 დოლარზე ნაკლებია, რამდენიც იგი ბა- 
ზარხე 1ღირს, მაშინ ამ ორ სიდიდეს შორის სხვაობა იქნება ფირმის 

მოგება! · პირიქით, თუ ამ გადასახდელების ჯამი 250 დოლარზე მეტია, 
მოგება უარყოფითი სიდიდე იქნება და ადგილი ექნება ზარალს. 

ანალოგიური არგუმენტაცია მართებულია ეკონომიკაში წარმოების 

მთელი მოცულობის გაზომვის პირობებში. არსებობს ეეჰ-ის გაზომვი- 

სადმი მიდგომის ორი სხვადასხვა ვარიანტი. პირველი გულისხმობს შე- 

ხედულებას ეეპ-ზე როგორც ყველა დანახარჯთა ჯამზე, რომელიც სა- 

ჭიროა ბაზარზე წარმოების მთელი მოცულობის საყიდლად. ეეპ-ის გან- 

საზღვრისადმი ეს მიდგომა წარმოების ანუ გასავლების მიხედვით მიდ- 
გომაა. მეორე მიდგომა გულისხმობს შეხედულებას ეეპ-ზე შემოსავლის 

თვალსაზრისით, რომელიც მიღებულია ან შექმნილია წარმოების პრო- 

ცესში. ესაა ეეპ-ის განსახზხღვრისადმი შემოსულობათა, ანუ სხვანაირად, 

განაწილების ანუ შემოსავლების მიხედვით მიდგომა. ამ ორ მიდგომა- 

თა უფრო სიღრმისეული ანალიზი საშუალებას იძლევა ავხსნათ მათი 

არსი: ეეპ შეიძლება განისაზღვროს ან მოცემულ წელს წარმოებული 

პროდუქციის მთელი მოცულობის შესყიდვაზე დანახარჯების შეკრებით, 

ან მოცემული წლის პროდუქციის მთელი მოცულობის წარმოებით მი- 

ღებული ყველა შემოსავლის შეკრებით. თუ ამას მარტივი ტოლობის 

სახით წარმოვიდგენთ, შეიძლება ითქვას, რომ: 

მოცემულ წელს წარმოებულ ფულად “შემოსავალს, რომე- 

საქონელთა ყიდვის დანახარ- ლიც მიღებულია მოცემული 

ჯთა მოცულობა ა = წლის პროდუქციის წარმოებისა- 
გან. 

არსებითად, ეს მარტივი ტოლობა როდია, ეს იგივეობაა. ყიდვა ანუ 
ფულის ხარჯვა და გაყიდვა ანუ ფულის მიღება არსებითად ერთიდა- 
იგივე გარიგების ორი მხარეა. ის, რაც დახარჯულია პროდუქტის წარ- 

მოებაზე, შემოსავალია მათთვის, ვინც თავისი ადამიანისეული და მა- 
ტერიალური რესურსები დააბანდა მოცემული პროდუქტის წარმოებასა 
და ბაზარზე მის რეალიზაციაზე. 
  

1. ტერმინი „მოგება“ აქ ბუღალტრული გაგებით გამოიყენება და ამიტომ მოიცავს 
როგორც ნორმალურ, ისე ეკონომიკურ მოგებას იმ სახით, როგორც ეს ცნებები 

განმარტებულია მე-5 თავში. 
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მოცემული იგივეობა სწორია ეკონომიკისათვის მთლიანად (იხ.ცხრი- 

ლი 9-3). მასში შეკუმშული სახით მოტანილი მტკიცება გვეუბნება იმის 
შესახებ, რომ ამერიკის ეკონომიკაში წარმოებული ყველა საბოლოო 

პროდუქტი, შეისყიდება ან ქვეყნის შიგნით სამი სექტორის - საოჯახო 
მეურნეობების, სახელმწიფოს და ბიზნესის, ან უცხოელი მომხმარებლე- 

ბის მიერ. ცხრილი ასევე გვიჩვენებს, რომ მთლიანი ამონაგები, რომელ- 

საც ბიზნესი ღებულობს წარმოების მთელი მოცულობის გაყიდვიდან, 

ნაწილდება სხვადასხვა რესურსის მიმწოდებლებს შორის - ხელფასის, 

რენტული გადასახდელებისა და მოგების სახით. ამ მოკლე შენიშვნის 

მხედველობაში მიღებით დაწვრილებით განვიხილოთ დანახარჯთა სხვა- 

დასხვა სახის და მათგან მიღებული შემოსავლების არსი და მნიშვგნე- 

ლობა. 

ცხრილი 9-3. ეეპ-ის გაანგარიშებისადმი ორი მიდგომა - წარმო- 

ებისა და შემოსავლების მიხედვით 

  

    

  

გაანგარიშება წარმოების მოცუ-| შემოსავლის მიხედვით გაანგარიშება 

ლობის მიხედვით ან საქონელთა|ან შემოსავლების თანხით, რომლე- 

და მომსახურების შესაძენი ხარ-|ბიც შექმნილია საქონელთა და მომ- 
ლების თანხით სახურების წარმოების პროცესში 

საოჯახო მეურნეობათა _ ხარჯები და გადასახდელები, 
სამომხმარებლო ხარჯები რომლებიც დაკავშირებული 

პლუს არაა “შემოსავლის გაცემასთან 

პლუს 

ბიზნესის საინვესტიციო ხელფასი 

ხარჯები პლუს 
პლუს 

. –ეეპ-– 

საქონელთა და მომსახურ- რენტული გადასახდელები 

ების სახელმწიფო შესყიდვები პლუს 
პლუს 

· სარგებელი) 
უცხოელთა ხარჯები პლუს 

მოგება       

ვ0ვ



მეპ-ის ბაანბარიშება 

გასავლების მიხედვით 

გასავლების მიხედვით ეეპ-ის გასაზომად საჭიროა საბოლოო პრო- 

დუქტის ან მომსახურების ხარჯების ყველა სახეობის შეჯამება. მაგრამ 
ეროვნული შემოსავლის გაანგარიშებისას სხვადასხვა სახის ხარჯები- 
სათვის სარგებლობენ უფრო რთული ტერმინებით, ვიდრე ისინია, რომ- 

ლითაც ჩვენ ვსარგებლობთ 9-3 ცხრილში. ამრიგად, ჩვენ უნდა გავეც- 
ნოთ ამ ტერმინებს და.მათ მნიშვნელობებს. 

პირადი სამომხმარებლო 
ხარჯები (C) 

ის, რასაც ჩვენ “საოჯახო მეურნეობათა სამომხმარებლო ხარჯები“ 

ვუწოდებთ, ეროვნული შემოსავლის აღმრიცხველთა ტერმინოლოგიაში 

სხვა არაფერია, თუ არა პირადი სამომხმარებლო ხარჯები. ისინი 

მოიცავენ საოჯახო მეურნეობათა ხარჯებს ხანგრძლივი მოხმარების საგ- 

ნებზე (ავტომანქანები, მაციგრები, ვიდეომაგნიტოფონები და ა.შ.), მიმ- 

დინარე მოხმარების საქონლებზე (პური, რძე, ლუდი, სიგარეტები, პე- 

რანგები, კბილის პასტა და სხვ.), და ასევე, მომსახურების სამომხმარებ- 

ლო ხარჯებს (იურისტების, ექიმების, მექანიკოსების, პარიკმახერების 

მომსახურება). ამ ხარჯების მთელი მოცულობის აღსანიშნავად ვიყე- 

ნებთ ასო -C-ს. 

  

  

  

ერთობლივი კერპო საშინაო 

ინვესტიციები Vთ,) 

ეს ერთი შეხედვით ძნელი ტერმინი ეხება ამერიკულ საქმიან ფირ- 

მათა ყველა საინვესტიციო ხარჯს. რა შეიტანება “საინვესტიციო ხარ- 
ჯების“ ცნებაში? ძირითადად სამი კომპონენტი: (1) მეწარმეთა მიერ 
მანქანების, მოწყობილობათა და დანადგარების ყველა საბოლოო შეს- 

ყიდვები; (2) მთელი მშენებლობა, და (3) მარაგების (კვლილებები. 
ცხადია, რომ ასეთი განმარტება იმაზე უფრო ფართოა, რასაც ჩგენ 
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აქამდე ედებდით “ინვესოიციის“ ცნებაში. ქესაბამისად, ჩვენ უნდ» აგ- 

ხსნათ ეს სამი კომჰონენტი რატომ ერთიანდება “ერთობლივი კერძი, 

საშინაო ინვესტიციების“ ცნებაში. 

ელემენტთა პირველი ჯგუფის შეტანის მიზეზი ნათელია. ეს უბრა- 

ლოდ განმეორებაა დანადგარების, მანქანების და მოწყობილებების შეს. 

ყიდვის ხარჯების, როგორც საინვესტიციო ხარჯების ჩვენი თაყდაჰირ- 

ველი განმარტებისა. შემდეგი კომპონენტი “ მშენებლობა, მოითხოვს 

გარკვეულ გაჩმარტებას. გასაგებია, რომ ახალი “”ვაბრიკის, საწყობის ან 

წისქვილის მშენებლობა ინვესტიციის ფორმაა. მაგრამ რატომ შევიტა- 

ნოთ საბინაო მშენებლობა ინვესტიციების კატეგორიაში და არა მოხმია- 

რებაში? მიზეზი ასეთია: მრავალბინიანი საცხოვრებელი სახლები 1საინ- 

ეესტიციო საქონელია, რამდენადაც ფაბრიკებისა თუ წისქვილები! 

მსგავსად ისინიც შემოსავლის მომტანი აქტივებია. სსვა საცხოვრებელი 

· ერთეულები, რომლებიც ქირით გაიცემა, საინვესტიციო საქონელია» იმა- 

ვე მიზეზით. გარდა ამისა საცხოვრებელი სახლები, რომლებიც მესა- 

კუთრეებს უჭირავთ, საინვესტაციო საქონელს მიეკუთვნება იმ “რემთხვე- 

ეაშიც კი, თუ მფლობელი მას არ აქირავებს (რამდენადაც ისინი ?შეიძ- 

ლება გაქირავებული იქნას, ფულადი შემოსავლის მისაღებად). ამ გა- 

რემოებათა გამო მთელი საბინაო მშენებლობა განიხილება ინეესტიცი- 

ათა სახით. დაბოლოს, რატომ მიეკუთვნება ინეესტიციყბს მარაგების 

შეცვლა? იმიტომ, რომ მომარაგების გადიდება სინამდეილეში „მოუხმა- 

რებელი პროდუქტია“, ხოლო ის სხვა არაფერია თუ არა ინვესტიციები. 

ცვლილებები ინვესტიციათა სახის მარაბებში. იმის გათ- 
ვალისწინებით, რომ ქეეპ-ის მაჩვენებელი წარმოებული პროდუქციის 

მიმდინარე მოცულობის გასაზომად გამოიყენება, ბუნებრივია, უნდა ვე- 

ცადოთ მის შემადგენლობაში შევიტანოთ ყველა პროდუქტი. რომელიც 

წარმოებულია, მაგრამ გაყიდული არაა მოცემულ წელს. სხვა სიტყვე- 

ბით, თუ ეეპ წარმოების მთელი მოცულობის ზუსტი საზომია, მაშინ 

იგი უნდა მოიცავდეს მარაგების მთელი ნამატის საბახრო ღირებულებას 

წლის მანძილზე. თუ ჩვენ გამოვრიცხავთ მარაგების გადიდებას, ამით 

შევამცირებდით წარმოების წლიურ მოცულობას. იმ შემთხვევაში; თუ 

საწარმოებს წლის ბოლოსათვის დახლებსა და საწყობებში უფრო მეტი 

საქონელი დაუგროვდებათ, ვიდრე წლის დასაწყისში იყო, მაშინ მოცე- 
მული წლის მანძილზე ეკონომიკაში მეტია წარმოებული, ვიდრე მოხმა- 

რებული. მარაგების ეს ნამატი უნდა მიემატოს ეეპ-ს მიმდინარე წარ- 

მოების მაჩვენებლის სახით. 
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როგორ მოვიქცეთ მარაგების შემცირებისას? იგი უნდა გამოაკლდეს 
ეეპ-ის მაჩვენებელს, რამდენადაც მოცემულ შემთხვევაში გაყიდული 

პროდუქციის მოცულობა მიმდინარე წარმოებაზე მეტია. ამასთან აღნიშ- 
ნულ სიდიდეებს შორის სხვაობა გამოისახება მარაგების შემცირებით. 
ეეპ-ის ნაწილი, რომელიც მოცემულ წელს ბაზარზე გაიყიდება, ასახავს 
არა იმდენად მოცემული წლის მიმდინარე წარმოების, რამდენადაც მა- 

რაგების შემცირებას, რომელიც მის განკარგულებაში იყო წლის დასაწ- 

ყისში. ხოლო მოცემული წლის დასაწყისში მის განკარგულებაში მყოფი 

მარაგები წინა წლებში წარმოებული პროდუქციაა. საბოლოოდ, მარაგე- 
ბის შემცირება ყოველ კონკრეტულ წელს ნიშნავს, რომ ეკონომიკაში 
გაყიდულია მეტი, ვიდრე წარმოებულია წლის მანძილზე, ანუ საზოგა- 
დოებამ მოიხმარა მოცემულ წელს წარმოებული მთელი პროდუქტი, 
პლუს ზოგიერთი მარაგი, რომელიც წინა წლებში დარჩა. იმის გათვა- 
ლისწინებით, რომ ეეპ მოცემულ წელს წარმოებული პროდუქციის მო- 
ცულობის საზომია, ჩვენ მისი განსაზღვრისას არ უნდა გავითვალისწი- 

ნოთ წინა წლებში წარმოებული პროდუქციის მოხმარება, ანუ მარაგების 

ნებისმიერი შემცირება.1 
არასაინვესტიციო გარიგებები. ჩვენ განვიხილეთ რას წარმო- 

ადგენს ინვესტიციები. მაგრამ არანაკლებ მნიშვნელოვანია განვსაზ- 

ღვროთ თუ რა არ წარმოადგენს ინვესტიციებს. თუ კონკრეტული გიქ- 

ნებით, ინვესტიციებს არ მიეკუთვნება ფასიანი ქაღალდების ხელიდან 
ხელში გადაცემა. აქციებისა და ობლიგაციების ყიდვა გამოირიცხება 

ინგესტიციათა ეკონომიკური განსაზღვრებიდან იმიტომ, რომ ასეთი გა-, 
რიგებები ნიშნავს საკუთრების უფლების უბრალო გადაცემას უკვე არ- 

· სებულ აქტივებზე. იგივე ეხება უკვე არსებული აქტივების გადაყიდვას. 
ინვესტიციებს წარმოადგენს მშენებლობა, ან ახალი კაპიტალური აქტი- 
ვების შექმნა. შემოსავლის მომტანი ასეთი აქტივების შექმნა და არა 
არსებულ კაპიტალურ საქონლებზე მოთხოვნების გაცვლა იძლევა შე- 
მოსავლისა და დასაქმების გაფართოების იმპულსს. 

მთლიანი და წმინდა ინვესტიციები. ჩვენ გავაფართოვეთ 
ინვესტიციებისა და საინვესტიციო საქონელთა ცნება მასში მანქანების 
და მოწყობილობის გაყიდვის, მთელი მშენებლობისა და მარაგების 

1. მარაგებში როგორც დაგეგმილი, ისე გაუთეალისწინებელი ცვლილებები 
ინეესტიციათა ნაწილად ითვლება. პირველ შემთხვევაში კომპანიებს შეუძლიათ 
გაზარდონ თაჟიანთი მარაგები, რამდენადაც ერთობლივი გაყიდვები იზრდება. მეორე 
შემთხვევაში გაყიდეათა გაუთუალისწინებელმა შემცირებამ შეიძლება გამოიწვიოს 
გაუყიდავ საქონელთა დიდი რაოდენობის დაგროვება (მარაგების გადიდება), ვიდრე 
ფირმები ვარაუდობდნენ. 
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ცვლილებათა შეტანით. ახლა შევჩერდეთ სამ ცნებაზე - მთლიან, წმინ- 

და და საშინაო ინვესტიციებზე, რომლებიც გამოიყენებიან ეროვნული 

ანგარიშების შედგენისას. მეორე და მესამე ტერმინი გვეუბნება, რომ 
საქმე ეხება შესაბამისად კერძო კომპანიათა ხარჯებს, სახელმწიფო (სა- 
ზოგადოებრივ) ორგანოებისაგან განსხვავებით და რომ ინგესტიციის 
გამღები კომპანიები ამერიკულია და არა უცხოური. 

ტერმინი „მთლიანი“, ამასთან, არ შეიძლება განსაზღვრულ იქნას ასე 

ადვილად. მთლიანი კერძო საშინაო ინვესტიციები მოიცავს ყველა 
საინვესტიციო საქონლის წარმოებას. მიმდინარე წელს წარმოების პრო- 
ცესში მოხმარებული მანქანების, მოწყობილობისა და ნაგებობათა შე- 

საცვლელად, პლუს ნებისმიერი წმინდა დამატებანი კაპიტალის მოცუ- 

ლობაზე ეკონომიკაში. არსებითად მთლიანი ინვესტიციები მოიცავს რო- 

გორც ინვესტიციათა აღდგენის, ისე ნამატის ჯამს. მეორე მხრივ, ტერ- 

მინი „წმინდა საშინაო ინვესტიციები“ გამიზნულია მხოლოდ დამატებით 

ინვესტიციათა დასახასიათებლად, რომელსაც ადგილი აქვს მიმდინარე 
წლის მანძილზე, მარტივი მაგალითი საშუალებას მოგვცემს განსხვავება 

უფრო მკაფიოდ განვსაზღვროთ. 1988 წელს ჩვენმა ეკონომიკამ აწარმოა 

765 მლრდ დოლარის საინვესტიციო საქონელი (წარმოების საშუალებე- 
ბი). მაგრამ ეეპ-ის წარმოების პროცესში 1988 წელს ეკონომიკამ მოიხ- 

მარა მანქანები და მოწყობილობანი მხოლოდ 505 მლრდ დოლარის. 
საბოლოოდ, აშშ-ს ეკონომიკამ 260 მლრდ დოლარი (765-505) მიუმატა 
1988 წელს დაგროვებული კაპიტალის ღირებულებას. მთლიანმა ინვეს- 
ტიციებმა შეადგინეს 765 მლრდ დოლ. 1988 Vსწ., მაშინ, როცა წმინდა 

ინვესტიციები - მხოლოდ 260 მლრდ დოლ. განსხვავება ორ მაჩვენებელს 

შორის წარმოადგენს კაპიტალის ღირებულებას, რომელიც მოხმარებული 

ან ამორტიზებული იქნა ეეპ-ის მოცულობის წარმოების პროცესში 1988 

წელს. 
ზდვინდა ინვესტიციები და ეკონომიკური ზრდა. მთლიან 

ინვესტიციებსა, ამორტიზაციას და მოცემული წლის წარმოების მსვლე- 

ლობაში მოხმარებულ ქვეყნის კაპიტალის მოცულობას შორის თანა- 

ფარდობა, იმის კარგი ინდიკატორია, ეკონომიკა აღმავლობის, უძრაობის 

თუ დაქვეითების მდგომარეობაში იმყოფება. 9-1 ნახაზზე მოტანილია 
სამიგე ეს “შემთხვევა. 

1. მზარდი ეკონომიკა. როდესაც მთლიანი ინვესტიციები ამორ- 
ტიზაციაზე მეტია, ეკონომიკა აღმავლობას განიცდის იმ გაგებით, რომ 

მისი წარმოებრივი სიმძლავრეები იზრდება. მოკლედ, მზარდ ეკონომიკა- 

ში წმინდა ინვესტიციები დადებითი სიდიდეა. მაგალითად, როგორც 

ზემოთ აღვნიშნეთ, 1988 წელს მთლიანი ინვესტიციები შეადგენდა 765 
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1 იანერისათვის ეეჰ-ის წლიური | 31 დეკემბრისა- 

(გ) შემცირებადი ეკონომიკა ' ; თვის 

ნახ 9-I. მზარდი , სტატიკური და სტაგნაციური ეკონომიკა 
მზარდ ეკონომიკაში (ა) მთლიანი ინვესტიციები ამორტიზაციაზსე მეტია, რაც ნიშიავს, 

რომ კაპიტალის მოცულობა იზრდება. სტატიკურ ეკონომიკაში (ბ) მთლიანი ინვესტიციები 

მოლიანად აღადგენს პროდუქციის წლიურ მოცულობაზე მოხმარებულ კაპიტალს. დაქვეითე- 
ბად ეკონომიკაში (გ) მთლიანი ინვესტიციები არსაკმარისია წლიურ წარმოებაში მოხმარებეე- 

ლი კაპიტალის აღსადგენად, რის შედეგადაც კაპიტალის მოცულობა ეკონომიკაში მცირდება. 

მლრდ დოლარს, ხოლო მოცემული წლის ეეპ-ის საწარმოებლად მოხმა- 

რებული საინვესტიციო საქონლისა 505 მლრდ დოლარს. ეს ნიშნავდა, 

რომ 1988 წლის ბოლოს ეკონომიკაში 260 მლრდ დოლარით მეტი სა- 
ინვესტიციო საქონელი იყო, ვიდრე წლის დასაწყისში,. ამრიგად, 1988 

წელს ფაქტობრივად შეიქმნა 260 მლრდ ნამატი აშშ-ს „ეროვნულ ფაბ- 
რიკაში“. საინვესტიციო საქონელთა მიწოდების გადიდება ეკონომიკის 

წარმოებრივ სიმძლავრეთა ზრდის მთავარი საშუალებაა. 
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2. სტატიკური ეკონომიკა. უძრავი ანუ სტატიკური ეკონომიკა 
ასახავს ისეთ სიტუაციას, როცა მთლიანი ინვესტიციები და ამორტი'სა 

ცხა ტოლია. ეს ნიშნავს, რომ ეკონომიკა უძრაობის მდგომარეობაშია, 

მასში სწორედ იმდენი კაპიტალი იწარმოება, რამდენიც საჭიროა მოცე- 

მული წლის ეეპ-ის წარმოების მსვლელობაში მოხმარებულის აღსაჯაგე- 

ნად, არც მეტი და არც ნაკლები. ასეთ მდგომარეობაში ეკოსომიკა 

იმყოფებოდა 1942 წელს მეორე მსოფლიო ომის დროს. სახელმწაიჯი 
განსრახ ზღუდავდა კერძო ინვესტაციებს სამხედრო პროდუქციის საწარ- 

მოებლად რესურსების გამოსათავისუფლებლად. მაგალითად, 1942 
წელს მთლიანი კერძო ინვესტიციები და ამორტიზაცია (ინვესტიციები, 

რომლებიც აღადგენენ მწყობრიდან გამოსულ ძირითად ფონდებს) დაახ- 

ლოებით 10 მლრდ დოლარის ტოლი იყო. ეს ნიშნავდა, რომ კაპიტალის 

მოცულობა 1942 წლის ბოლოს თითქმის იგივე იყო, როგორც იმავე 

წლის დასაწყისში. სხვა სიტყვებით, წმინდა ინვესტიციები დაახლოებით 

ნულის ტოლი იყო. აშშ-ს ეკონომიკა უძრაობის მდგომარეობაში იმყო- 

ფებოდა იმ თვალსაზრისით, რომ მისი წარმოებრივი სიმძლავრეები არ 

გაფართოვგდნენ. 9-1 ნახაზზე მოცემულია სტატიკური ეკონომიკის შემ- 

- რთახგევა. 

3. ეკონომიკა ღაქვეითებალი საქმიანი აქტიურობით. 
ეკონომიკის სტაგნაციის არახელსაყრელი სიტუაცია წარმოიშობა მაშინ, 

"როცა მთლიანი ინვესტიციები ნაკლებია, ვიდრე ამორტიზაცია, ანუ მა- 

შინ, როდესაც ეკონომიკაში წლის მანძილზე “უფრო მეტი კაპიტალლი 

მოიხმარება, ვიდრე იწარმოება. ამ პირობებში წმინდა ინვესტიციებს 

მინუსის ნიშანი ექნება და ეკონომიკაში დეინვესტირება მოხდება, ანუ 
“შემცირდება ინვესტიციები. დეპრესიას ხელს უწყობს მსგავს გარემოება- 

თა აღმოცენება. არახელსაყრელ პერიოდში, როცა წარმოება და დასაქ- 

მება დაქვეითებულ მდგომარეობაშია, ქვეყანას მეტი წარმოებითი სიმ- 
ძლავრეები გააჩნია, ვიდრე იგი იყენებს მიმდინარე წარმოებაში. ამის 

გამო გაცვეთილი კაპიტალის აღდგენისა და მით უმეტეს დამატებითი 

კაპიტალის შექმნის სტიმულები ძალზე. მცირეა ან პრაქტიკულად არ 

არსებობს. ამორტიზაცია იწყებს მთლიანი ინვესტიციების გადაჭარბებას, 

რაც იწვევს წლის ბოლოსათვის კაპიტალის შემცირებას წლის დასაწ- 

ყისთან შედარებით. ასეთი იყო საქმის ვითარება ,დიდი დეპრესიის“ 

პიკის დროს. მაგ., 1933 წელს მთლიანი ინვესტიციები მხოლოდ 1,6 
მლრდ.დოლარი იყო მაშინ, როცა წლის მანძილზე მოხმარებული იქნა 

კაპიტალი 7,6 მლრდ დოლ. შესაბამისად, ინგესტიციათა წმინდა შემცი- 
რება ანუ დეინვესტირება 6 მლრდ დოლარს შეადგენდა. მაშასადამე, 
წმინდა ინვესტიციები მინუს 6 მლრდ-ს ტოლი იყო, რაც ნიშნავდა, რომ 
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აშშ-ს „ეროვნული ფაბრიკის“ მოცულობა ამ წლის მანძილზე შემცირდა. 

9-1 გ ნახაზზე მოცემულია დეინვესტირების მდგომარეობაში ანუ დაქ- 

ვეითების პროცესში მყოფი ეკონომიკის მაგალითი. 

ჩვენ ”. სიმბოლოს გამოვიყენებთ საშინაო საინვესტიციო ხარჯების 

აღსანიშნავად და ასევე გამოვიყენებთ § აღნიშვნას ერთობლივი #! -ის 

თვალსაზრისით, წმინდა ინვესტიციების მიმართ. 

საქონელთა და მომსახურების 
სახსელმდიფო შესყიდვა (C) 

დანახარჯთა ეს ჯგუფი მოიცავს ყველა სახელმწიფოებრივ დანა- 

ხარჯს, ფედერალურს, შტატებისა და ხელისუფლების ადგილობრივი 
ორგანოების ჩათვლით, საწარმოთა საბოლოო პროდუქციასა და რესურ- 

სების ყველა პირდაპირ შესყიდვაზე, განსაკუთრებით სამუშაო ძალაზე.) 

მაგრამ იგი გამორიცხავს ყველა სახელმწიფო ტრასფერტულ გადასახ- 

დელს, რამდენადაც მსგავსი ხარჯები, როგორც აღვნიშნეთ, არ ასახავს 

მიმდინარე წარმოების გადიდებას და წარმოადგენს სახელმწიფო შემო- 

სავლების უბრალო გადაცემას განსაზღვრულ ოჯახებსა და ინდივიდებ- 

ზე. ჭსო C გამოყენებული იქნება საქონელთა და მომსახურების 

სახელმწიფო შესყიდვების აღსანიშნავად. 

წმინლა ექსპორტი(#X,)ა 

როგორ გაითვალისწინებიან საგარეო სავაჭრო გარიგებები ეროვნუ- 

ლი შემოსავლის გაანგარიშებისას? ჩვენ ეს შეგვიძლია ავხსნათ შემდეგ- 
ნაირად. ჯერ ერთი, «უუნდა გავიხსენოთ, რომ ჩვენ ვცდილობთ შეგაჯა- 

მოთ ყველა დანახარჯები ამერიკულ ბაზრებზე, რომლებიც დაკავშირე- 

ბულია საქონელთა და მომსახურების წარმოებაზე ამერიკის ეკონომიკა- 

ში. თუ ოდნავ დავუფიქრდებით, იმ დასკვნამდე მივალთ, რომ უცხოელ- 

თა დანახარჯები ამერიკულ საქონელზე ისევე დაკავშირებულია ამერი- 

კულ წარმოებასთან, როგორც თვით ამერიკელთა დანახარჯები. ამრი- 

გად, დანახარჯების მიხედვით ეეპ-ის გაანგარიშებისას ჩვენს მიერ მი- 

ღებულ სიდიდეს ვუმატებთ იმ თანხას, რომელსაც უცხოელები ხარჯა- 

ვენ საქონელსა და მომსახურებაზე, ანუ ჩვენ ვუმატებთ ამერიკული 
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ექსპორტის ღირებულებას. მეორე მხრივ, ჩვენ უნდა ვაღიაროთ, რომ 

სამომხმარებლო და საინვესტიციო, ასევე სახელმწიფო სახსრების ნაწი- 

ლი იხარჯება საქონლებზე, რომლებიც იმპორტირებული იყო, ანუ უც- 

ხოეთში იქნა წარმოებული და ამიტომ არ ასახავენ წარმოებრივ აქტი- 
ურობას აშშ-ში. აშშ-ს წარმოების საერთო მოცულობის ხელოვნური 

გადიდების თავიდან ასაცილებლად იმპორტის მოცულობა უნდა გამოვ- 
რიცხოთ. 

ნაცვლად იმისა, რომ ამ ორი მაჩვენებლის - ამერიკული ექსპორტისა 

და იმპორტის - აღრიცხვა ცალკე ვაწარმოოთ, ჩგეულებრივ განვსაზ- 

ღვრავთ განსხვავებას აღნიშნულ სიდიდეებს შორის, ამრიგად, საქონელ- 

თა და მომსახურების წმინდა ექსპორტი, ანუ 'უბრალოდ წმინდა ექ- 

სპორტი წარმოადგენს სიდიდეს, რომლითაც უცხოური ხარჯები აჭარ- 

ბებს ამერიკულ დანახარჯებს უცხოურ საქონელსა და მომსახურებაზე, 

მაგალითად, თუ რომელიმე წელს აშშ ექსპორტი შეადგენს 45 მლრდ. 

დოლარს, ხოლო იმპორტი 35 მლრდ დოლ., მაშინ წმინდა ექსპორტი 

პლუს 10 მლრდ დოლარი იქნება. ხაზი უნდა გავუსვათ, რომ წმინდა 
ექსპორტის განსაზღვრა არ გამორიცხავს იმას, რომ იგი უარყოფითი 

სიდიდეც იყოს. თუ “უცხოელები აშშ-დან ექსპორტზე ხარჯავენ 30 
მლრდ. დოლარს, მაშინ უცხოელთა ხარჯების ,გადამეტება“ ამერიკელ- 

თა დანახარჯებზე შეადგენს მინუს 10 მლრდ-ს, როგორც 9-4 ცხრილშია 
აღნიშნული, 1988 წელს ამერიკელებმა სინამდვილეში დახარჯეს უცხო- 

ურ საქონელსა და მომსახურებაზე 93 მლრდ დოლარით მეტი, ვიდრე 

უცხოელებმა ამერიკულ საქონელსა და მომსახურებაზე, ამ საკითხზე 

ჩვენ კიდევ შევჩერდებით მომდევნო თაგებში. 

წმინდა ექსპორტის აღსანიშნავად ჩვენ ვისარგებლებთ X,, -ით. 

  

C+ I+ 0+ X,= მეპ 

დანახარჯთა ოთხი კატეგორია, რომლებიც ჩვენ განვიხილეთ, პირადი 

სამომხმარებლო ხარჯები ( C ), საქონელთა და მომსახურების სახელ- 

მწიფო შესყიდვები ( C ) მთლიანი საშინაო კერძო ინგესტიციები (#/) 

და წმინდა ექსპორტი (Xი ) -ღმოიცავენ დანახარჯთა შესაძლო ტიპებს, 
მათი დახმარებით გაიზომება წლიური წარმოების საბაზრო ღირებულება 
ანუ სხვა სიტყვებით ეეჰ. ეს C6იშნავს, რომ 
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C+I+C+X.=ეეპ 
(988 წააისათვის (ცხრილი 9-4): 3326+763+064-93=4862 მლრდ. 

დოი. 
ცხრილი 9-4. შემოსავლებისა და მათი განაწილების ანგარიში 

ეკონომიკაში I988წ. (მლრდ.დოლ) – 

შემოსავლები: ეეპ-ის გაზომვა | განაწილება: ეეპ-ის გაზომვა ყვე- 

  

  

  

სსა დანახარჯის იამათ "ლა შემოსავლის ამით 

პარადი ხამომსმარებლო ხარ- |3224 მოხმარებული კაპიტალის მო- <0§ 

სა ა კგები(C)_ = (ჯულობა 

მალანია საშინაო კერძო ინ- |, | ბიზნესის არაპირდაპირ გა- | კყვ 
L ვესტაციები (#2) : დასახადები 
  

ქირაგებ' მუშათა ხელ- |2901 
სსქ-,ნცლთა და მომსახურე- დაქირავებულ მუშათა ხელ 
  

  

ფასი 
ბის სასედ.მწიფო შესყიდვე- |964 - 0 

ბი(6) - საიჯარო გადასახადი 2 _ 

სარგებელი 392 
  

შემოსავალი ინდივიდუალუ- 32 

რი დაბანდებისაგან ') 
  'მენდა ექსპორტი(X 93 

უმინდა ექსპირტი(X,) კორპორაციათა მოგების გა- 98 

_ დასასდელები, დივიდენდები 

კორპორაციათა გაუნაწილებე- 

    

            79 
კრთობლიკი ეროვნული პრო- |4862 ლი მოგება 

დუქტი ერთობლივი ეროგნული პრო- |48642 

  

   

  

ეარი: ვაჭიობის სამინისტროს მონაცემები (ეეპ-ის ელემენტების 

მასეა რაცსკებად დამრგვალების გამო მათი ჯამი "შეიძლება არ 

დაემასეეს ეეჰ-ის შედეგობრივ სიდიდეს).



' V · 

ეეპ-ის ბაანბარიშეაა შემოსავლების 
_ მისედგით! 

როგორ „განაწილდა შემოსავლის სახით აღნიშნული 4862 მლოდ. 

დოლარი?. მოხერხებული იქნებოდა «თუ უბრალოდ ვიტყოდით, რომ ეკო- 

ნომიკაში პროდუქციის წლი კოი გამი მგების საერთო ხარჯები შემოდის 

საოჯახო მეურნეობებში ხეიიფასის, რენტულ გადასახდღელიია, სარგებ- 
ლისა და მოგ,ების სახით მაგრამ სურათი რამდენადმე რთ ულდება პრო 

დუქციის საერთო მოცულ. ..ს ღირებულებაში ანუ ყეპ-ში საშუალებათა 

განაწილების ორი სახით), რომც... ც დაკავშირებული +რაა შემოსაგლე 

ბის გაცემასთან. მათ მიეკუთვნება (1) ანარიცხები კაპიტალის მოსმარე- 

ბაზე და (2) ბიხნესის არაპირდაპირი გადასახადები. 

ამორტიზაცია? 

მოწყობილობათა უმრავლესობის სამსახურის სასარგებლო პერიოსი 

ერთ წელზე დიდად მეტია. ფაქტობრივად საინვესტიციო საქონელთა 

შესყიდვის ხარჯები და მათი წარმოებრივი სამსახურის ხანგრძლივობა 

აღრიცხვის ერთიდაიგივე პერიოდში ვერ თავსდება. ამიტომ, ხომ არ 

დავუშვათ მოგების ხელოვნური შემცირება, და მაშასადამე, მთელი 

შემოსავლისაც, შესყიდვის პერიოდში, ერთი მხრივ, და მოგებისა და 

მთლიანი შემოსავლის ხელოვნური მომატება შემდგომ წლეებში, მეორე 

მხრივ, ცალკეული საწარმოები მოწყობილობის სასარგებლო სამსახურის 

ვადას ანგარიშობენ და საინვესტიციო საქონელთა ღირებულების საერ- 

თო მოცულობას მეტნაკლებად თანაბრად ანაწილებენ. მოწყობილობათა 

სამსახურის მთელ პერიოდზე. ყოველწლიურ ანარიცხებს, რომლებიც 

გვიჩვენებენ ცალკეულ წლებში წარმოების მსვლელობაში მოხმარებული 

კაპიტალის მოცულობას, ამორტიზაცია ეწოდება. ამორტიზაცია, ბუ- 

ღალტრული ჩანაწერია, რომელიც გამიზნულია იმისათვის, რომ უფრო 

ზუსტად გავიანგარიშოთ შემოსავალი მოგების სახით და, შესაბამისად, 

კომპანიის მთლიანი ყოველწლიური შემოსავალი. 

1. ეს პარაგრაფი მოცემელი თავას შესწავლისას შეაძლება გამოეტოვოთ 
რამდენადაც ეკონომიკაში ყველა დანასარჯის ჯამის მიხედვით ეეპ-ის გაზომვის 
პრინციპის განხილვა უფრო უპრიანია L1-14 თავებში. 
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თუ ჩვენ გვინდა ზუსტად გავიანგარიშოთ მოგებისა და მთლიანი 

შემოსავლის სიდიდე ეკონომიკაში, მეწარმეობითი: სექტორის მთლიან 

შემოსავლებში უნდა გავითვალისწინოთ გიგანტური საამორტიზაციო 

ანარიცხები. ამ საამორტიზაციო ანარიცხებს ეწოდება კაპიტალის მოხ- 

მარების ანარიცხები. რატომ? იმიტომ, რომ ისინი სწორედ ისაა, რა- 

საც საინვესტიციო საქონელთა “შესყიდვის ანარიცხები წარმოადგენენ, 

რომლებიც მოცემული წლის ეეპ-ის წარმოების პროცესში მოიხმარება. 

ეს სწორედ ის “უზხარმაზარი საამორტიზაციო ანარიცხებია, რომლებიც 

აყალიბებენ ხსენებულ განსხვავებას მთლიან და წმინდა ინვესტიციებს 

( I; და 717,) შორის. მოცემულ მომენტში ჩვენს მიერ დასახული მიზნე- 

ბიდან გამომდინარე, ამ სახის ხარჯების მნიშვნელობა იმით განისახ- 

ღვრება, რომ მეწარმეობითი სექტორის შემოსავლების ნაწილი არ შეიძ- 

ლება გამოყენებული იქნას რესურსების მიმწოდებლებზე ანგარიშსწო- 

რებისათვის. ამ ხარჯების ნაწილი - კერძო წარმოების ღირებულების 
ნაწილი - წარმოების ის ხარჯებია, რომლებიც კომპანიათა მოგებას 

ამცირებენ ამასთან, წარმოების სხვა ხარჯებისაგან განსხვავებით, 

ამორტიზაცია არ წარმოადგენს ვისიმე შემოსავლის დანამატს. სხვა სიტ- 

ყვებით, მოხმარებული კაპიტალის აღსადგენი ანარიცხები არსებითად 

იმის შესახებ ლაპარაკობს, რომ მოცემული წლის ეეპ-ის ნაწილი უნდა 

გადაიდოს წარმოების პროცესში მოხმარებული მანქანებისა და მოწყო- 

ბილობების შესაცვლელად. ანუ მთელი ეეპ არ შეიძლება მოხმარებული 

იქნას როგორც საზოგადოების შემოსავალი, წარმოებრივ სიმძლავრეთა 

მარაგების შეუმცირებლად. 

ბიზნესის არაპირდაპირი 

გადასახადები 

“შემოსავლის გადახდასთან დაუკავშირებელი ხარჯების მეორე სახე- 

ობა წარმოიშობა იმასთან დაკავშირებით, რომ სახელმწიფო განსაზ- 

ლვრულ გადასახადებს ამოიღებს ბიზნესის არაპირდაპირი გადასახადე- 

ბის სახით. კომპანიები მას როგორც წარმოების ხარჯებს განიხილავენ 
და ამიტომ შეაქვთ პროდუქტების ფასში. ასეთ გადასახადებს მიეკუთ- 
ვნება საერთო გადასახადი გაყიდვებზე, აქციზები, ქონებრივი გადასა-, 
ხადი, სალიცენზიო და საბაჟო გადასახადები. არაპირდაპირი გადასახა- 
დებით დაბეგვრის ტექნიკა შეიძლება შემდეგნაირად წარმოვიდგინოთ. 

კომპანია აწარმოებს პროდუქტს, რომელიც განკუთვნილია, ვთქვათ, 1 
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დოლარად გასაყიდად. ამასთან, როგორც “უკვე ვნახეთ, ხელფასი, რენ- 

ტული გადასახდელები და მოგება თანაბარია. მაგრამ ახლა სახელმწი- 

ფო აწესებს 3 % -იან გადასახადს ყველა საქონლის გაყიდვსზხე, რომ- 

ლებიც საცალო ქსელით იყიდება. ცალობრივად მოვაჭრე ამ 3% -ს 
უბრალოდ წაუმატებს პროდუქტის ფასს 1 დოლარიდან 1,03 დოლარამდე 
მისი გადიდებით და ამით გაყიდვის გადასახადის ტვირთს მომხმარებ- 

ლებს გადააკისრებს. 

ცხადია, მთლიანი შემოსავლების ეს 3% “უნდა გადაეცეს სახელმწი- 
ფოს მანამ, სანამ დარჩენილი დოლარი გაცემული იქნება ოჯახებზე და 

ინდივიდებზე ხელფასის, რენრტულ გადასახდელთა, სარგებლისა და მო- 

გების სახით. უფრო მეტიც, ბიზნესის არაპირდაპირ გადასახადთა ეს 

შენაკადი გამოუმუშავებელი შემოსავალია, რამდენადაც სახელმწიფოს 

არავითარი წვლილი არ “შეაქვს გაყიდვების გადასახადებისაგან შემო- 

სულობათა სანაცვლოდ. არსებითად, გაყიდვებზე და სააქციზო გადასახ- 

დელების ამოღების შემთხვევაში საბოლოო პროდუქტი მომხმარებლის 

ხელში გადაეცემა შესაბამისი გადასახადით დაბეგვრასთან ერთად. მოკ- 

ლედ, თვალყური უნდა ვადევნოთ იმას, რომ ბიზნესის არაპირდაპირი 

გადასახდელები გამოირიცხოს შემოსავლის საერთო მოცულობის გაან- 

გარიშებისას, რომელიც მოცემულ წელს იქმნება. წლიური წარმოების 

ღირებულების ნაწილი ასახავს არაპირდაპირ გადასახადებს, რომლებიც 

მომხმარებლებს გადაეკისრება ამ საქონელზე მაღალი ფასების მეშვე- 

ობით. ეროვნული წარმოების ღირებულების ეს ნაწილი არ გამოდის. 

ხელფასის, საიჯარო გადასახადის, სარგებლის ან მოგების სახით. 

მოხმარებული კაპიტალის აღსადგენი ანარიცხები და ბიზნესის არა- 

პირდაპირი გადასახადები წარმოადგენენ ეეპ-ის განაწილების სახეობას, 

რომელიც არაა დაკავშირებული შემოსავლის გადახდასთან და, რომე- 

ლიც 9-3 ცხრილშია ასახული. როგორც უკვე აღვნიშნეთ, დანარჩენი 

თანხა შეადგენს ხელფასს, რენტულ გადასახდელებს, სარგებელს და 
მოგებას. მაგრამ რიგი მიზეზის გამო ეროვნული “შემოსავლის გაანგარი- 

შებისას ჩვენ გვჭირდება შრომის ანაზღაურებისა და მოგების უფრო 

დეტალური კლასიფიკაცია, ვიდრე ჩვენ ადრე ვიყენებდით. 

1. 33ე თავში Iჩეენ გამოვიყენებთ ანალიზს მოთხოვნისა და მიწოდების 

პოზიციებიდან, რათა ვაჩვენოთ, რომ გაყიდვიდან გადასახადის გადაკისრება არც თუ 
მარტივი პროცესია. 
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ასამიოავებულ მომ ყშაყეთა მრომის 

ანახლაურმბა 

შემოსავლის ყველაზე უფრო მსხვილი კატეგორია პირველ რიგში 

მოსცაგს ხელფასს რომელსაც ბიზნესი და სახელმწიფო “უხდის 

მომუშავეს. იგი ასევე მოიცავს ხელფასისადმი უამრავ დამატებებს, კეო- 

ძოდ, მეწარმეთა მენატანებს სოციალურ დახღვევაზე და საპენსიო უხ- 

რ'ენველყოფის სხვადასხვა კერძო ფონდებში, სამედიცინო დახმარებისა 

და “უმუშევრობის თუ სხვა შემთხგევებში დახმარების «ფონდებში. სელ- 

ფასის ეს დამატებანი მეწარმეთა დანახარჯების ნაწილია, რომლებიც 

დაკავშირებულია სამუშაო ძალის დაქირაგებასთან და, ამრიგად, განი- 

ხილებიან როგორც ხელფასის გასაცემად კომპანიათა საერთო დანახარ- 

ჯების კომპონენტები. 

რენტული ბალასახდელები 

თვით სახელწოდება „რენტული გადასახდელები” ლაპარაკობს თაყის 

თავზე. ეს გადასახდელები ის შემოსავლებია, რომლებსაც სახლის 

მფლობელები ღებულიბენ, რომლებიც ეკონომიკას საკუთრების რესურ- 

სებით უსრუნველყოფენ. 
– 

სარბებელი 

სარგებელი კერძო ბიზნესის ფულადი შემოსავლის გადასახადია ფუ- 

ლადი კაპიტალის მიმწოდებლისათვის. გარკვეული მიზეზებით, რომლე- 

ბიც მოგვიანებით იქნება ახსნილი, სახელმწიფოს მიერ გაცემული სარ- 

გებლის გადასახდელები გამოირიცხება პროცენტული შემოსავლებისა- 

გან. 

შემოსავლები საკუთრებიდან 

ის, რასაც ჩვენ საკმაოდ ხშირად აღვნიშნავდით ტერმინით „მოგება“, 

სინამდვილეში ორი სახის ანგარიშად იყოფა, რომლებიც ეროვნული 
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შემოსავლის აღმრიცხველებს მოჰყავთ: ერთ ნაწილს ეწოდება 'მექმოსავგ- 

ლები საკუთრებისაგან ანუ არაკორპორაციული მეწარჩეობრივი, სეტის. 
რებისაგან, ხოლო მეორეს - კორპორაციათა მო ლოგება. ცჩება „შემოსავალი 

არაკორპორაციული მეწარმეობითი სექტორის სა, კ უორებისაგაჩ“ არ მო- 

ითხოვს განსაკუთრებულ ახსნა-განმარტებას. საქმე ეხება საწარმოთა 
წმინდა შემოსავალს, რომლებიც ინდივიდუალურ, ასევე პარტჩიორებისა 

და კოოპერატივების საკუთრებაშია. კორპორაციათა მოგების საქმე უფ- 

რო რთულია, რამდეჩადაც იგი შეიძლება რამდეჩიმე მიმართ ელებიო 

განაწილდეს. 

კორპორაციათა მობება 

კორპორაციათა მოგება შეიძლება გამოყენებულ იქნას სამი სხვადას- 

ხვა წესით. ჯერ ერთი, განსაზღვრულ ნაწილზე პრეტენხიას ა/»დებს 

მთავრობა, რომელიც მას ღებულობს კორპორაციათა მოგების გადასა- 

ხადის სახით. მეორე, კორპორაციათა დარჩენილი მოგების ნაწილი მი- 

ეცემა აქციონერებს დივიდენდების სახით. მსგავსი გადასახდელები 

ხელში უვარდებათ ოჯახებსა და ინდივიდებს, რომლებიც საბოლოო 

ანგარიშით ყველა კორპორაციის მესაკუთრე». შესამე, საშემოსავლო გ»- 

დასახადებისა და დივიდენდების გადახდის შემდეგ დარჩენილ ჩაწილს 

ეწოდება კორპორაციათა გაუნაწილებელი მოგება. კორპორაციათა ეს 

გაუნაწილებელი შემოსავლები მოხმარებული კაპიტალის აღსადგენ ანა- 

რიცხებთან ერთად ან მაშინათვე, ან მომავალში ინვესტირდება ახალი 

ფაბრიკების შექმნასა და მოწყობილობის შეძენაზე. ამით იზრდება ბიზ- 

ნესის რეალური აქტივები. 

9-4 ცხრილში შეჯამებულია ეეჰ- ის გაანგარიშების დაწვრილებითი 
განხილვის ორივე მიდგომის - გასავლებისა და შემოსავლების მიხედვით 

გაანგარიშების შედეგები. მკითხველი მიხვდება, რომ მის წინაშეა მოე- 

ლი ეკონომიკის გიგანტური შემოსავლების ანგარიში. ცხრილის მარდცხე- 

ნა მხარე გვიჩვენებს, თუ რამდენი იქნა წარმოებული ეკოჩომიკაში 1988 

წ. და რამდენს შეადგენდა შემოსავლები ამ წარმოების მსვლელობაში. 

“ მარჯვენა მხარე გვიჩვენებს, თუ როგორ განაწილდა ეეპ-ის წარმოების 

პროცესში მიღებული შემოსავლები. ეეპ შეიძლება გაანგარიშებული 

იქნას საბოლოო საქონელსა და მომსახურებაზე გასავლების ოთხი სა- 
ხეობის შეკრებით, ან 9 კატეგორიის შემოსავლისა და პროდუქციის 

მოცემული მოცულობის წარმოებასთან დაკავშირებული ხარჯების შეკ- 
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რებით, რომლებიც მასთან არაა დაკავშირებული. რამდენადაც წარმო- 

ების მოცულობა და შემოსავალი ერთი მედლის ორი მხარეა, აღნიშნუ- 

ლი თანხები ერთმანეთს უნდა ემთხვეოდეს. 

ეროვნულ ანბარიშთა სხვა 

მაჩვენებლები 

ჩვენი მსჯელობა კონცენტრირებული იყო ეეპ-ის ცნებაზე, როგორც 

ეკონომიკაში პროდუქციის წლიური გამოშვების საზომზე. ამასთან, არ- 

სებობს ეროვნული ანგარიშების ურთიერთდაკავშირებული მაჩვენებლე- 

ბი, რომლებიც შეიძლება გაანგარიშებულიქნას ეეპ-ის საფუძველზე. 

ეროვნულ ანგარიშთა უფრო სიღრმისეული გაგებისათვის საჭიროა 

თვალყური მივადევნოთ ამ მაჩვენებელთა წარმოქმნის პროცესს. ასეთ 

ანგარიშთა პროცედურების შესწავლა გააუმჯობესებს ჩვენს წარმოდგე- 

ნას იმაზე, თუ როგორაა დაკავშირებული ერთმანეთთან ეეპ-ის გაანგა- 

რიშების ორი მიდგომა - შემოსავლისა და გასავლის მიხედვით. ანალი- 

ზის ჩვენეული გეგმა ასეთია:დავიწყებთ ეეპ-ის განსაზღვრით, შემდგომ 

მასში შევიტანთ რიგ შესწორებას, რომლებიც აუცილებელია ურთიერ- 

თდაკავშირებული საზოგადოებრივი ანგარიშების მისაღებად. ეეპ-ის გა- 

ანგარიშების პირველი ორი ვარიანტი ჩვენ უკვე ვახსენეთ. 

წმინდა ეროვნული 

პროდუქტი (წეპ) 

ეეპჰ-ის როგორც წარმოების მთლიანი მოცულობის საზომს. ერთი 

ძალზე მნიშვნელოვანი ნაკლი გააჩნია: მასში ჩადებულია მიმდინარე 

წლიური წარმოების სურათის ”შელამაზების ტენდენცია. რატომ? იმიტომ, 

რომ იგი არ ითვალისწინებს წლიური წარმოებიდან იმ ნაწილის გამოქ- 

ვითვას, რომელიც აუცილებელია საინვესტიციო საქონელთა შესაცვლე- 

ლად, რომლებიც გამოყენებული იქნა წარმოებაში მოცემულ წელს. 

მაგალითად, ვთქვათ, რომ 1990 წლის 1 იანვრისათვის სახალხო 
მეურნეობაში იყო 100 მლრდ. დოლარის საინვესტიციო საქონელი. ასევე 

დავუშვათ, რომ 1990 წლის მანძილზე 800 მლრდ. ეეპ-ის წარმოების 
პროცესში მოხმარებული იქნა მანქანები და მოწყობილობანი 40 მლრდ. 
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დოლარის ოდენობით. ამრიგად, 31 დეკემბრისათვის დაგროვილ საინვეს- 

ტიციო საქონელთა ღირებულება შეადგენდა 60 მლრდ. დოლარს. 

მართებული იქნება ვამტკიცოთ, რომ 1990 წლის ეეპ-ის მაჩვენებელი 
ანუ 800 მლრდ დოლარი მოწმობს, თუ რა მოუმატა მოცემული წლის 
წარმოებამ საზოგადოების კეთილდღეობას? არა, არასწორი იქნება, უფ- 
რო სწორი იქნებოდა ეეპ-ის წლიური მოცულობიდან გამოგვეკლო 40 

მლრდ. დოლარი, საინვესტიციო საქონელთა ღირებულების სახით, რომ- 

ლებიც უნდა გამოყენებულიქნას მოცემულ წელს წარმოების პროცესში 

მოხმარებული მანქანებისა და მოწყობილობის შესაცვლელად. მაშინ 

მივიღებთ წარმოების წმინდა მოცულობის მაჩვენებელს 760 მლრდ დო- 

ლარის სახით. 

არსებითად, წარმოების წმინდა მოცულობის მაჩვენებელი კაპიტალის 

მოხმარების და დაგროვებისათვის პროდუქტთა წარმოების მოცულობის 

უფრო სრულყოფილი მაჩვენებელია, ვიდრე წარმოების მთლიანი მოცუ- 

ლობა. ეროვნულ ანგარიშთა შედგენის ამერიკულ სისტემაში მივიღებთ 

წმინდა ეროვნული პროდუქტის (წეპ) მაჩვენებელს, ეეპ-დან კაპიტა- 

ლის მოხმარებაზე ანარიცხების გამოკლებით, რომელიც მიმდინარე 

წელს მოხმარებულ კაპიტალს ანაზღაურებს. ამრიგად, 1988 წელს: 

  

  

  

    

მლრდ.დოლარი 

ერთობლივი ეროვნული პროდუქტი 4862 

კაპიტალის მოხმარების ანარიცხები = 595 

წმინდა ეროვნული პროდუქტი 4357 
  

ამრიგად, წმინდა ეროვნული პროდუქტი წარმოადგენს ერთობლივ 

ეროვნულ პროდუქტს, (ეეპ) კორექტირებულს საამორტიზაციო ანარიც- 
ხების თანხით. მისი დახმარებით იზომება წარმოების წლიური საერთო 

მოცულობა, რომლის მოხმარება შეუძლია მთლიანად ეკონომიკას - სა- 

ოჯახო მეურნეობების, კომპანიების, მთავრობისა და უცხოელების ჩათ- 

ვლით, შემდგომი წლების წარმოებრივი შესაძლებლობების გაუარესების 

გარეშე. ! 

9-4 ცხრილის მონაცემთა საფუძველზე წეპ-ის მიღება ეეპ-დან საკ- 
მაოდ მარტივია:შემოსავლიდან უბრალოდ უნდა გამოკლებულიქნას სა- 

ამორტიზაციო ანარიცხები. სხვა 8 სახის შემოსავალთა შეკრებით მივი- 

ღებთ წეპ-ს 4357 მლრდ დოლარის მოცულობით. გასავლების სვეტში 
მთლიანი საშინაო კერძო ინვესტიციები უნდა შევცვალოთ წმინდა სა- 
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შინაო კერძო ინვესტიციებით, პირველი მაჩვენებლიდან გაცვეთილი კა- 

ჰიჩალის შესაცვლელი ინვესტიციების მოცულობის გამთგითებით, რო- 

მელიც საამორტიზაციო ანარიცხებითაა გამოხატული. I19208წ წმინდა 

საშინაო კერძო ინვესტიციები 260 მლრდ დოლარს შეადგენენ (განსსვა- 

ვება 765 მლრდ მთლიან ინვესტიციებსა და საამორტიზაციო ანარიიხებს 
შორის 505 მლრდ დოლარის ოდენობით). მაშასადამე, წმინდა ეროვნ ულ- 

მა პროდუქტმა 4357 მლრდ დოლარი შეადგინა. 

ეროვნული უშემოსავალი ლMს) 

ჩვენ სასხლხორცეულად გვაინტერესებს იმის განსახლვრა, თუ რო- 

გორია რესურსების მიმწოდებელთა შემოსავალი მათ მიერ მიწოდებული 

მიწის, სამუშაო ძალის, კაპიტალისა და მმართველობითი უნარისათვის, 

რომელთა დახმარებითაც იქმნება მოცემული წლის წმინდა პროდუქტი. 

სხვა სიტყვებით, თუ რა უჯდება საზოგადოებას წარმოების მოცემული 

წმინდა მოცულობის წარმოება რესურსების მოხმარების თვალსაზრისით. 

წეპ-ის ერთადერთი კომპონენტი, რომელიც არ ასასავს ეკონომიკური 

რესურსების მიმდინარე წვლილს, ბიზნესის არაპირდაპირი გადა!'.ჩ-დე- 

ბია. უნდა გვახსოვდეს, რომ სახელმწიფო პირდაპირ არაფერ"! აბანდებს 

წარმოებაში ბიზნესის არაპირდაპირი გადასახადების სან-ივგლოდ, რთო- 

მელსაც იგი ღებულობს, ანუ სახელმწიფო არ შეიძლება შევაფასოთ, 

როგორც ეკონომიკური რესურსების მიმწოდებელი. ამრიგად, ხელფასის, 

რენტულ გადასახდელთა, სარგებლისა და მოგების საერთო მოცულობის 

განსაზღვრისათვის, რომელიც მოცემული წლის ეეპჰ-ის წარმოების პრო- 

ცესშია მიღებული, ჩვენ წეპ-დან ·უნდა გამოვქვითოთ ბიზნესის არაპი- 

რდაპირი გადასახადები. ასეთნაირად მიღებულ მაჩვენებელს ეროვნუ- 

ლი შემოსავალი ეწოდება. რესურსების მომწოდებელთა თვალსაზრი- 

სით იგი შემოსავლების საზომია, რომლებიც მათ მიილეს მიმდინარე 

წარმოებაში მონაწილეობისათვის,ს კორპორაციათა „თვალსაზრისით, 
ეროვნული შემოსავალი წარმოების ფაქტორთა ანუ რესურსების ფასების 

სახომია: ეროვნული შემოსავალი ასახავს ეკონომიკური რესურსების 

საბაზრო ფასებს, რომლებიც მოცემული წლის წარმოების მოცულობის 

შექმნას მოხმარდა. 
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1988 წელს: 

  

    

  

    

მლრდ. დოლ. 

წმინდა ეროვნული პროდუქტი 4357 

ბიზნესის გადასახადები = 393 

' ეროვნული შემოსავალი 3964 · 
  

ცხრილი 9-4 გვიჩვენებს რომ ეროვნული შემოსავალი შეიძლება 

განვსაზღვროთ შემოსავლების მიხედვით ეეპ-ის გაანგარიშებით განაწი- 

ლების ყველა სახეობათა შეკრებით და საამორტიზაციო ანარიცხებისა 

და ბიზნესის არაპირდაპირი გადასახადების გამოკლებით. ეეპ-ის განა- 

წილების შვიდი სახეობა, რომელიც რჩება გადასახდელთა ორი სახე- 

ობის გამოკლების შემდეგ, რომლებიც “შემოსავლების მიღებასთან არ 

არიან დაკავშირებული, ეროვნულ შემოსავალს შეადგენს. 

პირადი შემოსავალილიის 

პირადი შემოსავალი (მიღებული შემოსავალი) და ეროვნული შე- 
მოსავალი (გამომუშავებული შემოსავალი) ერთმანეთისაგან განსხვავ- 
დებიან იმ მარტივი მიზეზით, რომ შრომით გამომუშავებული შემოსავ- 
ლის ნაწილი - სოციალური დაზღვევის შენატანები (სოციალური დაზ- 
ღვევის გადასახადები), კორპორაციათა მოგების გადასახდელები და 
კორპორაციათა გაუნაწილებელი მოგება - ფაქტობრივად ვერ ხვდება 
საოჯახო მეურნეობათა ხელში. პირიქით, შემოსავლის ნაწილი, რომე- 
ლიც ხვდებათ საოჯახო მეურნეობებს - მაგალითად, ტრანსფერტული 
გადასახდელები - შრომის შედეგს არ წარმოადგენს. ზედმეტი არ იქნება 

_ გავიხსენოთ, რომ ტრანსფერტული გადასახდელები შედგება გადასახ- 
დელთა ისეთი სახეებისაგან, როგორიცაა (1) ხანდაზმულობისა და უბე- 
დურ შემთხვევათა დაზღვევის გადასახდელები, ასევე დახმარებები უმუ- 
შევრობის შემთხვევებში, რომლებიც სოციალურ პროგრამებზეა დამყა- 
რებული; (2) დახმარების გაცემა; (3) სხვადასხვა დახმარებები ვეტერა- 
ნებზე, სუბსიდიები განათლებაზე და არაშრომისუნარიანობის დახმარე- 
ბები; (4) კერძო პენსიებისა და დახმარებების გაცემა უმუშევრობის 
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შემთხვევაში; ასევე (5) სარგებლის გადასახდელები, რომლებსაც გას- 

ცემს მთავრობა და მომხმარებლები. 

ეროვნული “შემოსავლის, როგორც გამომუშავებული შემოსავლის 

გამზომიდან პირად შემოსავალზე, როგორც ფაქტობრივად მიღებული 

შემოსავლის მაჩვენებელზე გადასვლისას ჩვენ ეროვნული შემოსავლი- 

დან უნდა გამოვქვითოთ შემოსავლის ისეთი სამი სახეობა, რომლებიც 

გამომუშავებულია, მაგრამ მიღებული არაა და ასევე მივუმატოთ შემო- 

სავლები, რომლებიც მიღებულია, მაგრამ მიმდინარე შრომითი საქმიანო- 

ბის შედეგი არაა: ეს შემდეგნაირად კეთდება: 

  

  

      

მლრდ.დოლ._ 

ერთვნული შემოსავალი (გამომუშავებული 

შემოსავალი) 3964 
სოციალური დაზღვევის შენატანები – 455 

კორპორაციათა მოგების გადასახდელები – 145 

კორპორაციათა გაუნაწილებელი მოგება – 79 

ტრანსფერტული გადასახდელები + 768 
პირადი შემოსავალი (მიღებული რშემოსავა- · 

ლი) 4063 
  

1. რატომ განვიხილავთ სახელმწიფო ფასიანი ქაღალდების სარგებელს შემოსავ- 
ლის სახით, რომელიც არაა გამომუშავებული იმის გათვალისწინებით, რომ კერძო კომ- 
პანიათა ფასიანი ქაღალდების სარგებელი ეროვნულ შემოსავალში შეიტანება როგორც 
გამომუშაჟებული შემოსავალი? რითაა გამოწვეული ასეთი გამონაკლისი? საქმე ისაა, 
რომ ვალის დიდი ნაწილი შექმნილია (IL) ომებითა და თავდაცვის უსრუნველყოფით და 
(2) წარმოების დაქვეითებით. სამთავრობო დეფიციტებისგან განსხვავებით, რომლებიც 
წარმიიშობიან აეროპორტების და ავტოსტრადების მშენებლობის დაფინანსებით, სამ- 
ხედრო ხარჯებითა და წარმოების დაქვეითებით გამოწვეული დეფიციტები არ ქმნიან 
მწარმოებლურ აქტივებს (მოესახურებებს) ეკონომიკისათვის. ამრიგად, ასეთი ვალი- 
სათვის გადახდილი სარგებელი არ გამოხატავს წარმოებისა და შემოსაელის მოცულო- 
ბის რაიმე ნამატის შექმნას. ანალოგიური მოსაზრებები საფუძვლად უდევს სარგებელის 
გადასახდელების შეტანას ტრანსფერტულ გადასახდელებში სამომხმარებლო დავალი- 
ანების მიხედეით. 
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შემოსავალი გადასახადების (61) 

ბარახლდის შემდებ 

შემოსავალი, რომელიც პირად განკარგულებაშია, პირად “შემოსა- 

ვალს წარმოადგენს ინდივიდუალური გადასახადების გამოკლებით. ინ- 

დივიდუალური გადასახადი შედგება პირადი საშემოსავლო გადასახა- 

დის, პირადი ქონების გადასახადისა და მემკვიდრეობის გადასახადისა- 

გან, რომელთა შორის წამყვანია პირველი. 

გადასახადების გადახდის შემდეგ შემოსავლის გაანგარიშება შემ- 

დეგნაირად ხორციელდება: 

  

  

მლრდ დოლ. 

პირადი შემოსავალი (გადასახადების დაქვი- 
თვამდე მიღებული შემოსავალი 40063 

–- 590 
  ინდივიდუალური გადასახადები 

შემოსავალი გადასახადის გადახდის შემ- 3437 

L დეგ (რომელიც პირად განკარგულებაშია) 

  

      
  

/ 

+ - შემოსავალი გადასახადების გადახდის შემდეგ ის შემოსავალია, რო- 
მელსაც განკარგავენ საოჯახო მეურნეობანი საბოლოო სახით.! ძირითა- 

დად, თუ რა უნდა უყონ ამ შემოსავალს, ალტერნატივა ერთია. თუ 

მხვედელობაში მივიღებთ იმას, რომ ეკონომისტები მოხერხებულობისათი- 

ვის დაზოგვას ახასიათებენ როგორც „შემოსავლის იმ ნაწილს, რომე- 

ლიც არ იხარჯება“, ან უფრო ზუსტად, „როგორჯეკ შემოსავლის ნაწილს 

გადასახადების გადახდის შემდეგ, რომელიც არ იხარჯება სამომხმარებ- 

ლო საქონელთა საყიდლად“, შეიძლება დავასკვნათ, რომ /ინდივიდები 

და ოჯახები მათ განკარგულებაში არსებულ შემოსავლებს წარმართავენ 

მოხმარებასა და დაგროვებაზე. 
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ცხრილი 9-5. თანაფარდობა ერთობლივ ეროვნულ პროდუქტს, 
წმინდა ეროვნულ პროდუქტს, ეროვნულ შემოსავალს, პირად შე- 
მოსავალსა და გადასახადის გადახდის შემდეგ დარჩენილ შემოსა- 

ვალს შორის 1988 წ. 

შემოსავალი გადასახადების გადახდის 

უ 

  

თანაფარდობა ეროვნულ ანბარი შთა 

ძირითად მაჩვენებელებს შორის 

ჩვენ გავეცანით ეეპ-ის ბაზაზე საზოგადოებრივ ანგარიშთა ოთხ 

ახალ სახეობას: (1) წმინდა ეროვნულ პროდუქტს (წეპ), ე.ი. წარმოების 

წლიური მოცულობის საბაზრო ღირებულებას მოხმარებული კაპიტალის 

ანარიცხების გამოკლებით; ეროვნულ შემოსავალს (MI), ანუ წარმოების 
ფაქტორებით შექმნილ შემოსავალს ეეპ-ის მიმდინარე მოცულობის წარ- 

მოების პროცესში მონაწილეობის შედეგად; (3) პირად “შემოსავალს (LI) 

ანუ შემოსავლებს, რომლებიც მიღებულია ოჯახებისა და ცალკეული 

ინდივიდების მიერ გადასახადების გადახდის შემდეგ; (4) შემოსავლებს 

გადასახადების გადახდის შემდეგ, (0I) ანუ ინდივიდთა და ოჯახის 
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შემოსავლებს გადასახადების გადახდის შემდეგ. ამ მაჩვენებლებს შო- 
რის თანაფარდობა განზოგადებულია 9-5 ცხრილში. 

კიდევ ერთხელ ვულადი ნაკადების 

წრებრუნვის მოდელის შესახებ 

9-2 ნახაზზე წარმოდგენილია ეეპ-ის გაანგარიშებისადმი დანახარჯე- 
ბისა და შემოსავლების მიხედვით მიდგომის სინთეზი. ეკონომიკაში 

წრებრუნვათა მოდელის ნაკადების უფრო რეალისტური და უფრო რთუ- 

ლი ილუსტრაციის სახით (რომელიც განხილული იყო მე-3 და მე-6 

თავებში) ეს ნახაზი მკითხველის მიერ დაწვრილებით შესწავლას მოით- 

ხოვს. დანახარჯების მიხედვით გაანგარიშებული ეეპ ნაჩვენებია ისრე- 

ბის დახმარებით, რომლებიც სათავეს იღებენ მართკუთხედისაგან ზედა 

მარცხენა კუთხეში. მართკუთხედით აღნიშნული ეეპ-ის მარჯვნივ გან- 

ლაგებულია ეეჰ-ის განაწილების ცხრა სახეობა, მას შემდგომ სხგადას- 

ხვა დამატებები და გამონაქვითები, რომელთა გაკეთება აუცილებელია 

წმინდა ეროვნული პროდუქტის, ეროვნული შემოსავლისა და პირადი 
შემოსავლის მაჩვენებელთა მისაღებად. მიაქციეთ ყურადღება გადასა- 

ხადთა ნაკადებს მოქალაქეებისაგან, რომლებიც გადაიხდება პირადი გა- 
დასახადის თანხიდან და შემოსავლების განაწილებას, რომელიც საოჯა- 

ხო მეურნეობათა ხელშია, მათ მოხმარებულ და დაგროვებულ ნაწილებს. 

შემოსავლების ნაკადები სახელმწიფო სექტორში გადასახადების ოთხი 

საბაზისო ტიპის სახით აღნიშნულია ნახაზის მარჯვენა მხარეს. მარ- 

თკუთხედის მარცხენა მხარეს, რომელიც „სახელმწიფოს“ გამოხატავს, 

სახელმწიფო გადასახდელები საქონელთა და მომსახურების შესყიდვისა 

და ტრანსფერტულ გადასახდელთა ფორმას ღებულობენ. მეწარმეობითი 

სექტორის მდგომარეობა ისეთნაირადაა აღწერილი, რომ მართკუთხედის 

მარცხნივ, რომელიც „ბიზნესს“ გამოხატავს, ნაჩვენებია საინვესტიციო 

დანახარჯები, ხოლო მარჯვნივ - კომპანიათა ინვესტიციებისათვის რე- 

სურსების სამი ძირითადი წყარო. დაბოლოს, მიაქციეთ ყურადღება და- 

ნარჩენი მსოფლიოს როლს ნაკადების დიაგრამაზე. ადამიანთა დანახარ- 

ჯები უცხოეთში აშშ-დან ექსპორტზე ეეჰ-ის დანამატია, მაგრამ ჩვენი 

სამომხმარებლო, სახელმწიფო და საინვესტიციო დანახარჯთა ნაწილი 

გამოიყენება იმპორტული პროდუქციის და არა საშინაო საქონელთა 

საყიდლად, ნაკადი, რომელიც გამომდინარეობს „დანარჩენი მსოფლიოს“ 

გამომხატველი მართკუთხედიდან, ზუსტად გვიჩვენებს, რომ შექმნილი 
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სიძნელეებიდან გამოსავალია წმინდა ექსპორტის (ექსპორტს მინუს იმ- 

პორტი) სიდიდის გაანგარიშება. იგი, .ამასთან, შესაძლოა დადებითიც 

იყოს და უარყოფითიც. 

სარაახო 
აურუ-ბები 

  

ნახ. 9-2 ეროვნული წარმოება და დანახარჯებისა და შემოსავლე- 

ბის ნაკადები. 

ეს ნახაზი წარმოადგენს ფულადი ნაკადების ვრცელ დიაგრამას, რომელიც ურთიერთდა- 
მოკიდებულებას ადგენს ეეპ-ის დანახარჯებისა და შექოსაგლების მიხედვით გაანგარიშების ორ 

პრინციპს შორის.მკითხველმა თვალყური უნდა ადევნოს დანახარჯებისა და შემოსავლების ნა- 

კადების მოძრაობას, სასოგადოებრივი ანგარიშსწორების ხუთი მაჩვენებლისადმი მათი მიკუო- 

ვნებით. 

9-2 ნახაზის ძირითადი ღირსება ისაა, რომ იგი იმავდროულად აღ- 

წერს ეეპ-ის გაანგარიშების ორივე მიდგომას, როგორც დანახარჯებით, 

ისე შემოსავლებით, ორივე ამ მიდგომის შეთანხმების უზრუნველყოფით. 

ეს ნახაზი ზუსტად გვიჩვენებს, რომ დანახარჯებისა და შემოსავლების 

ნაკადები წარმოადგენენ გაგრძელებადი და განახლებადი პროცესების 

ნაწილს. მიზეზი და შედეგი ადგილებს ცვლიან. დანახარჯები ბიძგს 

აძლევენ შემოსავლების ზრდას, ხოლო ამ შემოსავლებისაგან თავის 

მხრივ წარმოიშობა დანახარჯები, რომლებიც კვლავ მიედინებიან რე- 

სურსების მფლობელთა ხელში შემოსავლების სახით და ა.შ. 
უკანასკ6ნელი შენიშვნა. ყდის შიდა მხარეს მოთავსებული ცხრილი 

შეიცავს ინფორმაციას ეროვნული შემოსავლის შესახებ 1929 · წლიდან. 
ამ მოენაცემემბს სხვა სტატისტიკურ მონაცემებთან ერთად, რომბლებიც 
ასევე შეტანილია წიგნში დიდი მნიშვნელობა აქვს ამერიკული 
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ეკონომიკის ციკლური აღმავლობებისა და დაქვეითებების “შემდგომი 
განხილვის ემპირიული ბაზის უზვრუნგელსაყოფად. 

ფასების დონის ბგაზომვა 

აქამდე ჩვენი ანალიზი ძირითადად ეეპ-ზე და ეროვნული შემოსავ- 

ლის პრობლემაზე იყო მიმართული. ახლა დადგა ფასების დონის გან- 

საზღვრის დრო. . 

ფასების დონის გაზომვა მნიშვნელოვანია ორი გარემოების გამო. 

ჯერ ერი», ჩვენთვის მნიშვნელოვანია ვიცოდეთ, თუ როგორ შეიცვალა 

ფასების დონე დროის განსახღვრულ მონაკვეთში: ეს ნიშნავს, რომ ჩვენ 

ვიცოდეთ ადგილი ჰქონდა თუ არა ინფლაციას (ფასების დინის გადი- 

დებას). ან დეფლაციას (ფასების დონის შემცირებას) და თუ ჰქონდა, 

რა მასშტაბით. მეორე, რამდენადაც ეეპ წარმოადგენს ყველა საბოლოო 

საქონლისა და მომსახურების საბახრო ღირებულებას ანუ, სხვა სიტრყვე- 

ბით, ფულად ღირებულებას, რომელიც წარმოებული იყო წლის მანძილ- 

ზე, ფულადი მაჩვენებლები გამოიყენება როგორც ყველაზე უფრო გავ- 
რცელებული წარმოების საერთო მოცულობის სხვადასხვა კომპონენტის 

ერთ საფუძველზე დასაყვანად. სხვადასხვა წლის წარმოების მოცულო- 

ბარა (ერთობლივი ეროვნული პროდუქტის) ღირებულება შეიძლება 1შე- 

ვადაროთ მხოლოდ ფულადი ერთეულის უცვლელობის პირობებში. 

ფასების დონე ინდექსის სახით გამოიხატება. ფასების ინდექსი 

დროის მოცემული პერიოდის საქონელთა და მომსახურების განსაზ- 

ღვრული ანაკრების შთლიან ფასსა, რომელსაც „საბაზრო კალათა“ ეწო- 

დება და საბაზისო პერიოდის საქონელთა და მომსახურების იდენტური 

ჯგუფის ერთობლივ ფასს შორის თანაფარდობის საზომია. აღნიშნულ 

ორიენტირს, ანუ საწყის დონეს, „საბაზისო წელს“ უწოდებენ. თუ ნათ- 

ქვამს ფორმულით წარმოვადგენთ, მივიღებთ: 

საბაზრო ათას ფასი მო, –ლ ნელს X 100 
ფასების ინდექსი მოცემულ წელს = ალოგიური კალათას ფასი ს ისო წელს 

მიღებული პრაქტიკის თანახმად, მოცემული და საბაზისო წლის ფა- 
სების შეფარდება მრავლდება 100-ზე. მაგალითად, საფასო შეფარდება 

2/ 1 (= 2) წარმოადგენს რიცხობრივ ინდექსს, რომელიც უდრის 200. 

ანალოგიურად, ფასების შეფარდება 1/3 (=0,33) წარმოადგენს ინდექსს, 
რომელიც უდრის 33. 
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ფედერალური მთავრობა ანგარიშობს საქონელთა და მომსახურების 

რიგი ·სხვადასხვა ანაკრების ან კალათების ინდექსებს. მათ შორის ყვე- 

ლაზე ცნობილია სამომსმარებლო ფასების ინდექსი (სფი), რომლის დახ- 

მარებითაც იზომება ფიქსირებული საბაზრო კალათების ფასები, რომე- 

ლიც შეიცავს 300 სამომხმარებლო საქონელს და მომსახურებას, რო- 
მელსაც ტიპიური ქალაქელი იძენს. (სამომხმარებლო ფასების ინდექსი 
რამდენადმე დაწვრილებით განხილული იქნება ამ თავის ბოლო განყო- 

ფილებაში). ეეპ-ის ფასების ინდექსი, ანუ ეეპ-ის დეფლიატორი ამას- 

თან უფრო მოხერხებულია, ვიდრე სფი ფასების საერთო დონის გასაზო- 

მად. ეეპ-ის ფასების ინდექსი უფრო ფართოა, ვიდრე სფი, რამდენადაც 

იგი არა მხოლოდ სამომხმარებლო საქონელთა და მომსახურების ფასებს 

მოიცავს, არამედ საინვესტიციო საქონლების ფასებსაც, რომელსაც 

მთავრობა იძენს, ასევე მსოფლიო ბაზარზე ნაყიდ და გაყიდულ საქო- 

ნელთა და მომსახურებათა ფასებსაც. ამ მიზეზით ეეპ-ის დეფლიატორი 

წარმოადგენს ფასების ინდექსს დაკავშირებულს ფასების ცვლილებით 

კორექტირებულ ეეპ-ს ფულად ანუ ნომინალურ მოცულობასთან: ნომი- 

ნალური ეეპ ასახავს წარმოების მოცულობას იმ დროის ფასებით, როცა 

იგი იქნა წარმოებული. 

9-5 ცხრილში ნაჩვენებია იმის პირობითი მაგალითი, თუ როგორ 
შეიძლება გაანგარიშდეს ეეპ-ის ფასების ინდექსი, ანუ დეფლიატორი 

განსაზღვრული წლისათვის. როგორც პირველი სვეტიდან ჩანს, 1990 წ. 

რომელიღაც სახალხო მეურნეობაში წარმოებულიქნა ოთხი სახეობის 

საქონელი: პიცა (სამომხმარებლო საქონელი); სამრეწველო რობოტები 

(საინვესტიციო საქონელი); სამაგრები (საქონელი, რომელსაც მთავრობა 

ყიდულობს); დისკეტები (საექსპორტოდ განკუთვნილი საქონელი). და- 

ვუშვათ, რომ 1990 წ. აღნიშნული ოთხი საქონლის წარმოებამ შესაბა- 
მისად შეადგინა 2,1,1 და 1 ერთეული (სვეტი -2). შემდგომ, დავუშვათ, 

რომ აღნიშნული ოთხი საქონლის ფასები 1990 წ. “შეესაბამება მე-3 
სვეტში მითითებულს. 1990 წლის მთელი მოცულობის პროდუქციის 
მთლიანი ფასი შეადგენს 64 დოლარს '(სიდიდე, რომელიც მიღებულია 

1. გარდა სამომხმარებლო ფასების ინდექსისა და ეეპ-ის დეფლიატორისა, გამოიყე- 
ნება: მწარქოებლის ფასების ინდექსი, რომელთა დახმარებით იზომება 3200 საქონლის 
ფასი სავაჭრო ქსელში მათი პირველი გაყიდვის მომენტში; საექსპორტო პროდუქციის 

ფასების ინდექსი, რომელიც წარმოადგენს უცხოურ მომხმარებლებზე მიყიდულ ყველა 
საქონელზე ფასების ცელილების გამზომს; იმპორტული საქონლის ფასების ინდექსი, 

რომლის დახმარებით იზომება სხვა ქვეყნებში ნაყიდ საქონელთა ფასების ცვლილებე- 

328



ცხრილი. 9-6. ეეპ-ის ფასების ინდექსის გაანგარიშება 1990 წ. 

(ჰიპოთეზური მონაცემები) 

  

  

  

  

  

          
      

ძ) (2) (3) (4) (5) (6) 
სა, ს მოცემული |) 1990 წ. | 1990 დ, | 1932 წ. | 1990 თ. 
აქონლი სახეობის | საბაზრო | საბაზრო ფასები საბაზრო 

პნეობა საქონლის | კალათის | კალათის | 1990 წ. | კალათის 
რაოდენობა | საქონე- |დანახარჯე-+ საბახრო |დანახარჯე- 

1990 წ. ლთა ბი 1990წ. | კალათის | ბი 1982წ. 
საბაზრო ფასები ფასებით | საქონლ- | ფასებით 

კალათაში | 1990 წ. (დოლ.) ებზე (დოლ.) 

(დოლ.) |(3) X (2))| (დოლ.) I(5) X (2) 

პიცა 2 12 24 5 10 

რობოტები 1 18 18 20 20 

სამაგრები 1 8 8 6 6 

დისკცკეტები 1 14 14 14 14 

ერთობლი- L - 

ვი ფასი 
(ღირებუ- 64 50 

ლება) 

1990 დ. 

ეეჰ-ის _ 64 “ი 
ფასების 128 ( <0 X 100, 

ინდექსი     

ყოველი ოთხი საქონლის წარმოების დანახარჯების შეჯამებით, - სვეტი 

-4). 

ახლა თვითნებურად ავირჩიოთ 1982 წელი საბაზისოდ, რათა გავი- 
ანგარიშოთ ფასების ინდექსი 1990 წლისათვის. პროდუქციის ერთობლი- 
ვი გამოშვების კომპონენტები წარმოდგენილია მე-6 ცხრილის მე-5 
სვეტში. მე-5 და მე-3 სვეტებში ვხედავთ, რომ პიცის და სამაგრების 
ფასები 1982 წ. ნაკლები იყო, ვიდრე 1990 წელს, რობოტების ფასი 
უფრო მაღალი, ხოლო კომპიუტერული დისკეტებისა არ შეცვლილა. 
კიდევ უფრო მნიშვნელოვანი ისაა, რომ 1990 წ. წარმოების მოცულობის 
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საერთო ფასი (ღირებულება) - როგორც მე-6 სვეტის ქვედა ნაწილშია 

ნაჩვენები, შეადგენდა 50 დოლარს, 1982 წელს, 1990 წლის 64 დოლარ- 

თან შედარებით. ეს ფაქტი გვეუბნება, რომ 1990 წლის პროდუქციის 

მოცულობის ღირებულება 50 დოლარი იქნებოდა, თუ 1982 წლიდან 

ფასები არ შეიცვლებოდა. 1990 წლის ფასების ინდექსის გასაანგარი- , 
შებლად საბახრო კალათის ღირებულება 1990 წ. ფასებით (64 დოლ.) 
გავყოთ საქონელთა ანალოგიური ანაკრების ღირებულებაზე 1982 წ.. 
ფასებით (50 დოლ.). ფასების ინდექსის მისაღებად, არსებულჩწი წესით, 
განაყოფი მრავლდება 100-ზე. : 

1990 წ. საბაბზრო კალათას ფასი · X I00 

1990 6. ეეჰ–ის ფასების ინდექსი = ––“ფ5წ ნ. საბაზრო კალათას ფასი საბაზისო (19826ელს) 

ამრიგად. 

1990 წ. ჟეპ–ის ფასების ინდეკსი. = <0 X-100 = 128 
ახლა ჩვენ ვხედავთ, რომ 1990 წ. ფასების ინდექსი = 128. ეს 

ინდექსი 1990 წლის ფასების დონის მაჩვენებელია. 
ანალოგიურად „უნდა მოვიქცეთ ყოველი წლის ფასების ინდექსის 

გასაანგარიშებლად განსახღვრული დროის მანძილზე. მაგალითად, ფა- 

სების ინდექსი საბაზისო 1982 წლისათვის გაიანგარიშება ამ წელს 
წარმოებულ საქონელთა და მომსახურების ანაკრების ფასების გაანგა- 

რიშებისა და მისი შედარებით ანალოგიური საბახრო კალათის ფასთან 

საბახისო პერიოდში. მაგრამ ამ “რშემთხვევაში „მოცემული წელი“ და 

„საბაზისო წელი“ ემთხვევა, ეს ნიშნავს, რომ: 

1982 წ. საბასრო კალათას ფასი 
1990 წ. ეეპ–ის ფასების ინდექსი = 1982 წ. საბასრო კალათას ფასი   X 100 

ამრიგად, ეეპ-ის ფასების ინდექსი საბაზო 1982 წლისათვის 100-ის 
ტოლია; ჩვენ აგტომატურად ვადგენთ ფასების ინდექსს 100-ის დონეზე 
საბაზისო წლისათვის. | 

ანალოგიურად, თუ გვინდა ეეპ-ის ფასების ინდექსის გაანგარიშება 
1950 წლისათვის, ჩვენ განვსახლვრავთ წარმოების მოცულობას 1950 
წელს და შემდეგ ვანგარიშობთ რა ღირდა საქონელთა და მომსახურების 

მსგავსი ანაკრები საბაზისო წლის ფასებით. მაგ., თუ 1950 წლის პრო- 
დუქციის ფასები 1950-1982 წლებში 4-ჯერ გაიზარდა, საბაზრო კალა- 
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თის ფასებრივი პროპორცია 1/4 (0,25) ტოლი იქნება და 1950 წ.ფასების 
ინდექსი კი 25-ის ტოლი (2,25 X 100). 

თუ ჩვენ გავიანგარიშებთ ეეპ-ის ფასების ინდექსს მრავალი წლისათ- 

ვის, იგი საშუალებას მოგვცემს აღნიშნულ ინდექსთა დონეების შეფარ- 

დებითი ანალიზის ჩატარებისათვის. თუ ფასების ინდექსი 1990 და 1982 
წლებისათვის შესაბამისად 128 და 100 ია, ჩვენ შეგვიძლია ვთქვათ, 
რომ აღნიშნულ წლებს შორის პერიოდში ფასების დონე გაიზარდა 28% 

-ით (128 / 100). მეორე მაგალითი. როგორც ჩვენი წინა მაგალითიდან 
გამომდინარეობს, თუ ფასების ინდექსი 1950 წლისათვის შეადგენს 25, 
შეიძლება ვთქვათ, რომ ფასების დონე 1950-1990 წლებში გაიზარდა 

412, %-ით (128 - 25/25). მესამე მაგალითი. თუ ფასების ინდექსი 1982 
წლის 100-დან 95-მდე დაეცემა 1953 წელს, ეს იმაზე ლაპარაკობს, რომ 

ფასების დონე შემცირდა 2% -ით (98 - 100/100). 
დასკვნები. ეეპ-ის ფასების ინდექსის დახმარებით შეიძლება შევადა- 

როთ ყოველი მოცემული წლის წარმოების მოცულობის ფასი ანალოგი- 

ური წარმოების მოცულობის ფასს საბაზისო წლის ფასებით. სხვადასხვა 

წლების ფასების ინდექსების ანაკრები საშუალებას გვაძლევს ფასების 

დონეები “შევადაროთ სხვადასხვა წლებში. ეეპ-ის ფასების ინდექსის 

გადიდება მოცემულ წელს წინასთან შედარებით, მიუთითებს ინფლაცი- 

აზე; ფასების ინდექსის შემცირება ნიშნავს დეფლაციას. 

ნომინალური დღა რეალური ექეპ 

ინფლაცია და დეფლაცია ართულებს ეეპ-ის გაანგარიშებას, რამდე- 

ნადაც იგი ფულადი, დროითი და რაოდენობრივი მაჩვენებელია. პირვე- 

ლადი მონაცემები, რომელთა საფუძველზე იანგარიშება ეეპ-ი, კომპანი- 

ათა საერთო გაყიდვებია; ამასთან, ეს მაჩვენებლები ერთდროულად ასა- 

ხავენ ცვლილებებს, როგორც წარმოებულ საქონელთა რაოდენობაში, 

ისე ფასების დონეში. ეს' ნიშნავს, რომ ეეპ-ის სიდიდეზე გავლენას 

ახდენენ როგორც მთელი პროდუქციის ფიზიკური მოცულობის, ისე ფა- 

სების დონეთა ცვლილებები. მაგრამ, ადამიანთა ცხოვრების დონე პირ- 

ველ რიგში დამოკიდებულია იმ საქონელთა რაოდენობაზე, რომლებიც 

წარმოებულია და ხელთ აქვთ ოჯახებსა და ინდივიდებს, და არა ფა- 

სებზე, რომლებიც მითითებულია ამ საქონელთა ეტიკეტებზე. ჰამბურ- 

გერი, რომელიც 1970 წელს იყიდებოდა 65 ცენტად, ისეთსავე კმაყო- 
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ფილებას იძლეოდა, როგორსაც 1990 წელს, რომელიც 2 დოლარად 

იყიდება. 

ეეპ-ის მაჩვენებლის გაანგარიშებისას ჩვენ ვაწყდებით ასეთ სიტუ- 

აციას: კომპანიათა ფინანსური დოკუმენტებიდან სტატისტიკური ინფორ- 

მაციის ამოღებით და სხვადასხვა წლების ეეპ-ის მიღებით, ჩვენ საქმე 

გვაქვს ეეპ-ის ნომინალურ მაჩვენებელთან. ჩვენ არ შეგვიძლია ვთქვათ, 
მაგალითად, რომ ნომინალური ეეპ-ის გადიდება, რომელიმე წელს მიღ- 

წეული იყო წარმოების მოცულობის ცვლილებით, ერთი მხრივ, ან ფა- 

სების მერყეობით, მეორე მხრივ. 

მაგალითად, ჩვენ არ “შეგვიძლია პირდაპირ ვუპასუხოთ კითხვას, 
ეეპ-ის 4 % -იანი გადიდება გამოწვეულია წარმოების 4%-- იანი გა- 

დიდებით ნულოვანი ინფლაციის პირობებში, თუ იგი გამოწვეულია 4%- 

იანი ინფლაციით წარმოების უცვლელი მოცულობისას, ან წარმოების 

მოცულობისა და ფასების დონის რაიმე სხვა შეხამებით (მაგ., წარმო- 

ების 2% -იანი გადიდებისა და 2% -იანი ინფლაციით). პრობლემა ისაა, 
რომ ფულადი (დროითი, რაოდენობრივი) მაჩვენებლის ისეთი კორექტი- 

რება მოვახდინოთ, რომ იგი ზუსტად ასახავდეს პროდუქციის ფიზიკური 

მოცულობის ან მისი ერთეულის რაოდენობის და არა ფასების მერყე- 

ობას. 

საბედნიეროდ მოიძებნება ამ სიძნელის დაძლევის ხერხი: ეეპ-ის ფი- 

ზიკური მოცულობის შემცირება მზარდი ფასების გათვალისწინებით, და 

პირიქით, მისი გადიდება, როცა ფასები ეცემა. აღნიშნული კორექტირე- 

ბანი წარმოდგენას გვაძლევს სხვადასხვა წლის ეეპ-ის შესახებ იმ დაშ- 

გებით, რომ ფასები და დოლარის კურსი უცვლელია: ეეპ-ის მაჩვენე- 

ბელს, რომელიც ასახავს მიმდინარე ფასებს ანუ ისეთ-.მაჩგვენებელს, 
რომელიც კორექტირებული არაა ფასების დონის გათვალისწინებით, 

სხვანაირად არაკორექტირებული ანუ ფულადი, ნომინალური ეეპ ეწო- 

დება, რომელიც გამოხატულია დოლარებში მიმდინარე კურსით. ანა- 

ლოგიურად, ეეპ-ის მაჩვენებელი, რომელიც კორექტირებულია ინფლა- 

ციის (ფასების მომატების) ან დეფლაციის (ფასების შემცირუბის) გათ- 

ვალისწინებით, კორექტირებული ანუ რეალური ეეპ-ია, რომელიც გამო- 

სატულია დოლარებში, უცვლელი კურსით. 
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კორექტირების პროცესი 

მიმდინარე ანუ ნომინალური ეეპ-ის კორექტირების პროცესი ინფლა- 
ციის ან დეფლაციის გათვალისწინებით, მარტივია, ეეპ-ის დეფლიატორი 

განსახღვრული წლისათვის გვეუბნება მიმდინარე წლის საქონელთა 

მთლიანი ფასის შეფარდებაზე საქონელთა ანალოგიური ანაკრების 

მთლიანი ფასისადმი საბაზისო წელს. ამრიგად, ეეპ-ის დეფლიატორი 

ანუ ეეპ-ის ფასების ინდექსი შეიძლება გამოვიყენოთ ეეპ-ის დოლარო- 

ბითი მაჩვენებლის ინფლირებისათვის (გავზარდოთ ეეპ-ის დოლარობი- 

თი გამოხატულება ფასების დინამიკის გათვალისწინებით). მსგავსი კო- 

რექტირების “შედეგი იქნება ეეპ-ის მიღება რეალურ გამოხატულებაში 

ყოველი წლისათვის; ანუ სხვა სიტყვებით, ჩვენ მივიღებთ ეეპ-ს საბა- 

ზისო წლის უცვლელი ფასებით. მოცემული წლის ნომინალური ეეპ-ის 

ინფლირების ან დეფლირების ყველაზე უფრო მარტივი და პირდაპირი 

მეთოდია ნომინალური ეეპ-ის გაყოფა ფასების ინდექსზე ას წილადის 

ფორმით. ეს იმავე შედეგს გვაძლევს, რასაც ნომინალური ეე4-ის შესა- 

ბამის ინდექსზე გაყოფისა და მიღებულის 100-ხზე გამრავლების უფრო 

რთული პროცედურა. ეს ტოლობის სახით შეიძლება შემდეგნაირად ჩავ- 

წეროთ: 

ნომინალური ეეპ –ი = _ 

ფასების ინდექსი (ასეული დაყოფით) იერ ეეპ“-ს 

9-6 ცხრილში 1990 წ. ნომინალური ეეპ შეადგენს 64 დოლარს: 

ამ წლის ფასების ინდექსი = 128 (1,28; ასეული დაყოფით). ამრიგად, 
1990 წ. რეალური ეეპ ტოლია: 

5) ღოდარი = 50 დოლარს 

თუ შევაჯამებთ, შეიძლება აღვნიშნოთ, რომ რეალური ეეპ-ის დახ- 

მარებით იზომება წარმოების საერთო მოცულობა სხვადასხვა წელს, 

ფასების უცვლელობის დაშვებით, საბაზისო წლიდან მოყოლებული 

მთელი განსახილველი "პერიოდის მანძილზე. ამრიგად, რელური ეეპ 

გვიჩვენებს ყოველი წლის პროდუქციის მოცულობის საბაზრო ღირებუ- 

ლებას, გაზომილს უცვლელი ფასებით ანუ დოლარებით, რომლებსაც 

იგივე ფასი ანუ მსყიდველობითი უნარი აქვს, რაც საბაზისო წელს. 
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რეალური ეეპ ნომინალურთან შედარებით ეკონომიკის ფუნქციონირების 

უფრო ზუსტი მახასითებელია. 

ინფლირება ღა ღდეფლირება 

9-7 ცხრილი გვაცნობს ინფლირებისა და დეფლირების რეალურ 

პროცესებზე დამყარებულ ილუსტრაციებს. აქ, რეალური ეეპ-ის მისაღე- 

ბად, ჩვენ ვიყენებთ სხვადასხვა წლის ნომინალური ეეპ-ის დონის ფაქ- 

ტობრივ მონაცემებს და მათ კორექტირებას ვახდენთ ამ წლების ფასების 

საერთო დონის ინდექსთა საფუძველზე. შევნიშნავთ, რომ საბაზისოა 
1982 წ. რამდენადაც ხანგრძლივი ეკონომიკური ტენდეცია იყო ფასების 

ზრდის ტენდეცია, საკითხი ისაა, რომ მოვახდინოთ ეეპ-ის მაჩვენებელთა 

გადიდება ანუ ინფლირება 1982 წლის წინა წლებისათვის. ნომინალური 

ეეპ-ის დონეთა ეს გადასინჯვა მომატების მიმართულებით იმას ემყარე- 

ბა, რომ ფასები 1982 წლის წინა წლებში უფრო დაბალი იყო და ამიტომ 
ნომინალური ეეპ-ის მაჩვენებლები ამცირებდნენ ამ წლების პროდუქცი- 

ის რეალურ მოცულობას. მე-4 სვეტში ნაჩვენებია, თუ როგორი იქნებო- 
და ეეპ-ის დონეები ყოველ მოცემულ წელს, თუ ამ წლებში ფასები 1982 
წლის დონეზე იქნებოდა. მაგრამ, ფასების დონეთა ზრდამ 1982 წ. 
შემდეგ გამოიწვია წარმოების რეალური მოცულობის გადიდება. ამრი- 

გად, ეს მაჩვენებლები უნდა შემცირდეს ანუ დეფლირებული იქნას , 

როგორც ეს ნაჩვენებია მე-4 სვეტში, იმისათვის, რათა შევაფასოთ თუ 

როგორი იყო ეეპ 1984, 1986 და “შემდგომ წლებში, თუ ფასები შენარ- 
ჩუნებული იქნებოდა 1982 წლის დონეზე. შეკუმშულად ეს შეიძლება 
შემდეგნაირად გამოვსახოთ: რამდენადაც ნომინალური ეეპ-ის მაჩვენებ- 

ლები ასახავენ როგორც წარმოების მოცულობათა, ისე ფასების ცვლი- 

ლებებს,რეალური ეეპ-ის მაჩვენებლები ასახავენ როგორც წარმოების 

მოცულობათა, ისე ფასების ცვლილებებს. რეალური ეეპ-ის მაჩვენებლე- 

ბი, არსებითად, ფასების უცვლელ დონეს გულისხმობენ. მაგალითად, 

1988 წ. ეეპ-ის ნომინალური მოცულობა იყო 4861, მლრდ დოლარი, 
ხოლო ფასების ინდექსი უდრიდა 121,7 ანუ 21,77 -ით მეტი იყო. 1988 
წლის „ეეპ-ის დონის 1932 წლის ეეპ-ის დონისათვის შესადარებლად 
4861,8 მლრდ დოლ. ნომინალური ეეპ უნდა გავყოთ 1988 წლის ფასების 
ინდექსზე (12,17). მიღებული ეეპ 3994,9 მლრდ დოლარის მოცულობით 
შეიძლება უშუალოდ შევადაროთ 1982 წლის საბაზისო ეეპ-ის მაჩგენე- 
ბელს. რამდენადაც ორივე ეს მაჩვენებელი ასახავს მხოლოდ წარმოების 
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მოცულობის ცვლილებებს და არა ფასების დონის ცვლილებებს. მკით- 

ხველი უნდა გაეცნოს 9-7 ცხრილში წარმოდგენილ გაანგარიშებებს, 
რომლებიც ეხება რეალური ეეპჰ-ის გაანგარიშებას და დამოუკიდებელად 

განსაზღვროს ეეპ 1951,1964,1974 და 1984 წლებისათვის (შესაბამისი 
მაჩვენებლები ჩვენს მიერ შეგნებულადაა გამოტოვებული). 

ცხრილი 9-7. ეეპ-ის კორექტირება ფასების დონის გათვალისწნი- 

ნებით (სხვადასხვა წლებისათვის მლრდ დოლარებში) 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

(1) (2) (4) 0) 
წლები ნომინალური ფასების დონის რეალური ანუ 

ანუ არა- ინდექსი“ (%%; კორექტირებული ეეპ-ი 
კორექტირებული,  1982=100) (1982 წ. ფასებში) 

ეეპ-ი : 
1946 212.4 19.4 1094.8(=212,4 :0.194) 

1951 333.4 25.1 

1958 456.8 29,7 1538,0(=456.8 : 0.297) 

1964 649.8 32.9 

1968 892.7 37.7 2367.9(=892.7 : 0.377) 

1972 1212.8 46.5 2608. 1(=1212.8 :0.465) 

1974 1472,8 54,0 

1980 2732,0 85.7 3187.8(=273.0: :0.857) 

1982 3166.0 100.0 3166,0(=3166.0: 1,000) 

1984 3672.2 107.7 

1986 4240,3 113,9 3722.8(=4240.3: L,139) 

1988 4861.I LI21.7 3004.0(=4861.8 : 1,217)           
  

“+ ფასების საორიენტაციო დეფლიატორები, რომლებიც აშშ ვაჭრობის 

სამინისტროს მიერ იანგარიშება. 

წყარო: აშშ ვაჭრობის სამინისტროს მონაცემები 
1, სპეციალური შენიშენა, რამდენადაც 9-7 ცხრილის ანალიზი შესაბამისი ინდექსის დახ- 

მარებით ეეპ-ის ინფლირებისა და დეფლირების პროცესის შესახებ მხოლოდ ყველაზე უფრო 

სოგად წარმოდგენას გვაძლეევს, ნომინალერი ეეჰ-ის შესაბამის ინდექსსე გაყოფის მიჭზანშეწო- 
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ნფლიბის უფრო სიღრმისეული გაგება რეალური ეეპ-ის მისაღებად შეედგომ კომენტარს მოით- 
ხოვს, დაჟუშვათ, რომ ჩვენ გვინდა 1990 წ. ნომინალური ეეპ-ის სრდა 1982-1990 წლებში. ჯერ 
ერთი, ჩვენ ვიცით, როე 1990 წლისათეის ნომინალური ეეპ-ი (ეეპ 1990) 1990 წლის პროდუქ- 
ციის ფიზიკური მოცულობის (01 990) ტოლია, რომელიც გამოხატულია (/#21990), ფასებში, 
რომლითაც ეს პროდუქცია გაიყიდა. ამრიგად: 

ეეჰ1990 = (21990'/#71990 

ჩვენ ასევე ვიცით, რომ ფასების ინდექსი 1990 წლიაოვის (იმ ვარაუდით, რომ 1982 წ. სა- 
ბაზისოა) უდრის 1990 წ. ფასები გაყოფილი 1982 წ. ფასებზე. ეს ნიშიავს, რომ: 

ფასების ეინდექსი1990 = #1990/ #1982 

წინა ანალიზს მივყევართ იმ დასკვნამდე, რომ 1990 წლის რეალური ეეპ-ის ანუ 1990 წ. 
წარმოების მოცულობის მისაღებად 1952 წ. ფასებით, 1990 ნომინალური ეეპჰ-ი უნდა გავყოთ 
1990 წლის ფასების აღნიშნულ ინდექსზე: ; 

ეეპ1990 = (21990 · 71982 

#71990/ 71982 ?1990/ #1982 
  

#21 982 მაჩვენებლის გადატანით განტოლების მარჯვენა ნაწილის მნიშვნელობიდან მრიც- 
სველში და მამრაელის სახით 1990 წ. ფასების ინდექსის შესაბამისი შეფარდების გამოყოფით, 
მივიღებთ: 

ეეპ1990 721982 
უა“  - – - - .ი „ეუაეაესებს– X1990/ 61982 (021990 · ”1990 #XI990 

წილადის შეკვეცით /21990-%სე მივიღებთ: 

ეეპ1990 = · 01982 7 990/0)982 270 198 

ამრიგად. ეეპ-ის ნომინალური მოცულობის (ეეპ1990) 1990 წ. ფასების ინდექსზე (C 

?1990/ ”1982) გაყოფით მივიღებთ რეალურ ეეპ-ს 1990 წლისათვის, ანუ სხვა სიტყვებით 
1990 წ. პროდუქციის მოცულობას (01990) გამოხატულს 1982 წ. ფასებით (#1 982). 
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ეეპ და საზობადოებრივი 
კეთილდღეობა 

ეეპ ეროვნული ეკონომიკის ფუნქციონირების ერთობ ზუსტი და ძალ- 
ზე სასარგებლო მაჩვენებელია. მაგრამ იგი არ წარმოადგენს (და არც 

არასოდეს იქნება) საზოგადოების კეთილდღეობის მაჩვენებელი. ეეპ უბ- 
რალოდ ბაზარზე ორიენტირებული საქმიანობის წლიური მოცულობის 
საზომია. მიუხედავად იმისა, რომ ეეპ-ს შეუძლია რეალური წარმოდგენა 

მოგვცეს მატერიალური კეთილდღეობის შესახებ, იგი საზოგადოების 

” კეთილდღეობის მახასიათებელი როდია. 
„ღონისძიებათა ნებისმიერ ანაკრებს შეუძლია გაამდიდროს ჩვენი ერი, რეალური ეეჰ-ის 

გადიდების ვარაუდის გარეშე. მისი ახლანდელი ზომით: ჩვენ შეგვიძლია ამ ღონისძიებათა სია 
დავიწყოთ მშვიდობის, შესაძლებლობათა თანასწორების, უსამართლობისა და ძალადობის 

ლიკვიდაციის, სხვადასხვა რასობრივი და ეთნიკური კუთვნილების ამერიკელებს შორის ძმო- 
ბის განმტკიცების, მშობლებსა და შვილებს შორის, ქმრებსა და ცოლებს შორის უკეთესი ურ- 

თიერთგაგების დამკვიდრებით; და ჩვენ შეგვიძლია ამ სიის უსასრულობამდე გადიდება.“ 
მიუხედავად ამისა, რეალურ ეეპ-სა და საზოგადოებრივ კეთილდღე- 

ობას შორის ფართოდ გავრცელებული მოსაზრების თანახმად მტკიცე 

დადებითი კორელაცია უნდა არსებობდეს, ანუ, რაც უფრო მაღალია 

წარმოების დონე, მით უფრო ახლოა საზოგადოება „კარგ ცხოვრებას- 

თან“. შესაბამისად, აუცილებელია გამოვავლინოთ ეეპ-ის მაჩვენებლის 

ზოგიერთი ნაკლოვანება - მიზეზები, რომლებითაც ეეპ-მა შეიძლება 

გაზარდოს ან შეამციროს წარმოების რეალური მოცულობა, ასევე ის 

ფაქტორები, რომელთა მოქმედების “შედეგად წარმოების მოცულობის 

გადიდება აუცილებლად არ იწვევს საზოგადოების კეთილდღეობის 

ამაღლებას. 

არასაბაზრო ოპერაციები 

არსებობს რიგი წარმოებრივი ოპერაცია, რომელიც ბაზარზე არ ხორ- 
ციელდება. მაშასადამე, ეეპ-ში, რომელიც წარმოების მოცულობის სა- 

ბაზრო ღირებულების საზომია, ისინი არ შეიტანება. სტანდარტული 

მაგალითია დიასახლისის ან დურგლის “რშრომა, რომელიც საკუთარ 

1. ტ.ნხს M. 0M%სი. 50C12) VVი0I”გ>ი II3995 Mი სოლი I8C // 1ხC სიილსილთ 10 
ი#ილლსი(§ 0” (ხ0 სოIიძ 5(3(:0§: ILC(C05ი60( 80ძ MX=ი0ვიიი(. CV.5. მილ8I>Lი0 იწ 
Cითოიი0XC6. )სIV, 1971. გვ. 129. 

22. 337



სახლს არემონტებს, ან მეცნიერისა, რომელიც აუნაზღაურებელ სტატიას 

წერს. ისინი არ აისახება კომპანიათა მოგებისა და ზარალის ანგარიშებ- 

ში და ამიტომ არ შეიტანება ეროვნული შემოსავლის გაანგარიშებებ- 

შიც, რაც იწვევს ეეპ-ის მოცულობის “შემცირებას. მაგრამ, ცალკეული, 
თავისი მასშტაბით მსხვილი არასაბაზრო ოპერაციები, ისეთები, როგო- 

რიცაა ფერმერთა მიერ საკუთარი პროდუქციის ნაწილის მოხმარება, 

ეროვნული შემოსავლის გაანგარიშებისას გაითვალისწინება. 

თავისუფალი დრო 
, - 

უკანასკნელ ხანს თავისუფალი დრო არსებითად გაიზარდა. სამუშაო 
კვირის ხანგრძლივობა შემცირდა საუკუნის დასაწყისის 53 საათიდან 40 
საათამდე მეორე მსოფლიო ომის დასასრულს. მას შემდგომ სამუშაო 

კვირის ხანგრძლივობა უფრო დაბალი ტემპებით მცირდებოდა და დღე- 

ისათვის 35 საათს შეადგენს. გარდა ამისა, ანაზღაურებული “შვებულე- 

ბები, სადღესასწაულო დღეები, და უხელფასო შვებულებები ასევე 
ხელს უწყობდნენ სამუშაო წლის ხანგრძლივობის შემცირებას. თავისუ- 

ფალი დროის ეს მზარდი მოცულობა, ბუნებრივია, ძალზე დადებითად 

ზემოქმედებს ჩვენს კეთილდღეობაზე. ამრიგად, საზოგადოებრივი ანგა- 

რიშწარმოების ამერიკული სისტემა მთლიანად ვერ ასახავს ჩვენს კე- 

თილდღეობას, რამდენადაც არ ითვალისწინებს ამ გარემოებას. ზუსტად 

ასევე არ მიიღება მხედველობაში კმაყოფილება - „ფიზიკური შემოსა- 

ვალი“ -– რომელსაც ადამიანები საკუთარი მუშაობისაგან ღებულობენ. 

პროდუქციის გაუმჯობესებული 

ხარისხობრივი მახასიათებლები 

ეეპ უფრო რაოდენობრივი მაჩვენებელია, ვიდრე ხარისხობრივი. იგი 

სრულად ვერ ასახავს საქონელთა ხარისხის გაუმჯობესებებს. იმ ზომით, 
რა ზომითაც განსაზღვრული დროის მანძილზე პროდუქციის ხარისხი 

უმჯობესდება, ეეპ-ის მაჩვენებელი ვერ ითვალისწინებს ჩვენს მატერი- 

ალურ კეთილდღეობას. 
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პროდუქციის ერთობლივი ბამოშვების 

შეღგენილობა ღა განაწილება 
- 

ერთობლივი პროდუქტის შედგენილობისა და საოჯახო მეურნეობებს 
შორის განაწილებაში ცვლილებები ეკონომიკურ კეთილდღეობაში შეიძ- 

ლება აისახოს. ეეპ, ამასთან ასახავს მხოლოდ წარმოებული პროდუქცი- 

ის მოცულობას, მაგრამ არაფერს გვეუბნება იმის შესახებ „სწორია“ თუ 
არა საქონელთა მოცუმული ანაკრები საზოგადოების თგალსაზრისით. 
დანების კომპლექტს, ან კომპაქტურ დისკს ბეთჰოვენის ჩანაწერებით, 
რომლებიც ერთი და იგივე ფასით (14,95 დოლ.) იყიდება, ეეპ-ის შედ- 
გენილობაში ერთი და იგივე წონა აქვს. ზოგიერთი ეკონომისტი თვლის, 

რომ წარმოების მთლიანი მოცულობის უფრო სამართლიანი განაწილება 

ხელს შეუწყობს ეკონომიკური კეთილდღეობის ზრდას. ეს მტკიცება 

ერთობ სადისკუსიოა. თუ ეკონომისტები მართლები არიან, მაშინ ეეპ-ის 

უფრო თანასწორი განაწილების სამომავლო ტენდენცია .ხელს შეუწყობს 

საზოგადოების ეკონომიკური კეთილდღეობის ზრდას. ეეპ-ის არათანას- 

წორ განაწილებას მომავალში საპირისპირო ეფექტი ექნება. მოკლედ 
რომ ვთქვათ, ეეპ წარმოების ერთობლივი მოცულობის საზომია, მაგრამ 

ვერ ასახავს ცვლილებებს პროდუქციის შედგენილობასა და განაწილე- 

ბაში, რომლებმაც თავის მხრივ, შეიძლება ზეგავლენა იქონიოს საზო- 

გადოების ეკონომიკურ კეთილდღეობაზე. 

პროდუმციის გამოშვება 
მოსახლეობის ერთ) სულზჯხე 

' მრავალი მიზეზით ეკონომიკური კეთილდღეობის ყველაზე უფრო 

დასაბუთებული მაჩვენებელია პროდუქციის წარმოება მოსახლეობის 

ერთ სულზე. რამდენადაც ეეპ პროდუქციის ერთობლივი გამოშვების 

საზომია, მისი გაანგარიშებისას შეიძლება მხედველობიდან გამოგვრჩეს; 

ან დამახინჯებულად იყოს წარმოდგენილი, ცვლილებები ოჯახებისა და 

ცალკეული ინდივიდების ცხოვრების დონეში, ეკონომიკურ სისტემაში, 
მაგალითად, ეეპ შეიძლება არსებითად გაიზარდოს, მაგრამ თუ ამასთან 

მოსახლეობაც ასევე სწრაფი ტემპებით იზრდება, ცხოვრების დონე მო– 

სახლეობის ერთ სულზე გაანგარიშებით შეიძლება შედარებით სტაბი- 

ლური და შემცირებადიც იყოს, ამნაირადაა საქმე: მრავალ განვითარე–. 

ბად ქვეყანაში. მაგალითად, ინდოეთში წარმოების მოცულობა 1965- 
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1968 წწ. გაიზარდა 4,3% წელიწადში. მაგრამ მოსახლეობის მატება 2% 
აჭარბებდა, რაც გამოიხატა მოსახლეობის ერთ სულზე პროდუქციის 

გამოშვების მოკრძალებულ მატებაში - 1,8% -ით. 

ემემპ-ი და ბარემო 

არსებობს ასევე არასასურველი „მთლიანი ეროვნული თანამდევი 
პროდუქტი“, რომლებიც თან ახლავს ეეპ-ის წარმოებას და მის ზრდას. 

ესაა ჰაერის და წყლის გაჭუჭყიანება, ავტომანქანების სანაგვეები, ჭარ- 
ბმოსახლეობა, ხმაური და ასევე გარემოს გაჭუჭყიანების სხვა სახეები. 
სავსებით ცხადია, რომ გარემოს გაჭუჭყიანებასთან დაკავშირებული და- 
ნახარჯები არახელსაყრელ ზეგავლენას ახდენს ეკონომიკურ კეთილ- 

დღეობაზე. ეეპ-ის წარმოების ეს გადაყრილი ხარჯები არ გამოიქვითება 

თანამედროვე პირობებში ერთობლივი წარმოების მოცულობიდან, და 

ამრიგად, ეეპ-ი ადიდებს ჩგენი კეთილდღეობის დონეს. ბედის ირონიით, 

რაც უფრო მეტია ეეპ-, მით მეტია გარემოს გაჭუჭყიანება და ეეპ-ის 
დამახინჯების მასშტაბები. როგორც ერთერთმა ეკონოიმსტმა გამოხატა, 

„ეკონომიკური ცხოვრების საბოლოო პროდუქტი ნაგავია“ რაც მეტია 

ეეპ-ი, მით მეტია ნაგავი, და მაშასადამე, მეტია გარემოს გაჭუჭყიანება. 
ფაქტობრივად კი ბუღალტრული აღრიცხვის არსებული პრინციპებით, 

როცა მწარმოებელი აჭუჭყიანებს მდინარეს და სახელმწიფო სახსრებს 

ხარჯავს მის გასაწმენდად, გაწმენდის ხარჯები ემატება ეეპ-ის მოცუ- 
ლობას, მაშინ როცა თვით გაჭუჭყიანების ღირებულება არ გამოიქვითე- 
ბა! 

იატაკქვეშა ეკონომიკა 

ეკონომისტები ერთი აზრისანი არიან იმაში, რომ არსებობს ჩვენი 

ეკონომიკის საკმაოდ დიდი, ალბათ, მზარდი იატაკქვეშა ანუ ჩრდილო- 

ვანი სექტორი. ამ სექტორის ზოგიერთი წარმომადგენელი ჩაბმულია 

1. იხ. კე. ბაულდინგის განსაკუთრებით ცნობილი ნარკვევი „სუმრობები და 

თამაშები ეეპ-თან“, წინგში "=M0IX0>#M060XMX% M90X#3M#0”(#6ი090C06L ს. 8ის1ძ1იდ. Lსი 30იძ 
Cვ35908 VVILხ (ხტ CI=039 M8()0081 XI0იძსი // IL 8>01ძ VV, II01”რიხ, ჰ+. (8ძ.). 108 

ნი”0ილე0ი(81 CII531, M6CVV II2VCC: V216 LIIIVCI51(წ XI>C§§5, 1970. გე.162 ) 
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არალეგალურ საქმიანობაში, ისეთში, როგორიცაა აზარტული თამაშები, 

თაღლითობა, პროსტიტუცია და ნარკოტიკებით ვაჭრობა. ეს შეიძლება 
იყოს „საქმიანობის აყვავებადი სახეები“. გასაგები მიზეზებით, ადამი- 
ანები, რომლებიც შემოსავლებს იღებენ მსგავსი არალეგალური საქმი- 
ანობიდან, ცდილობენ დაფარონ თავიანთი შემოსავლები. იატაკქვეშა 

„ეკონომიკის წარმომადგენელთა უმრავლესობა დასაქმებულია ლეგალუ- 
რი საქმიანობით, მაგრამ ამასთან, ისინი უმალავენ მიღებული შემოსავ- 
ლების ნაწილს საშინაო შემოსავლების სამმართველოს. ოფიციანტებს 
შეუძლიათ საგადასახადო დოკუმენტებში არ მიუთითონ წვრილმანი გა- 
სამრჯელოები. ბიზნესმენს შეუძლია პროდუქციის რეალიზაციიდან ამო- 

ნაგების ნაწილი არ შეიტანოს საგადასახადო ინსპექტორის ანგარიშგე- 
ბაში. მუშას, რომელსაც სურს შეინარჩუნოს უმუშევრობის დახმარება ან 
სახელმწიფო დახმარება, შეუძლია სამუშაოდ დაექირავოს გაუფორმებ- 

ლად ან ნაღდი ფულით ანაზღაურების წესით და ასეთნაირად თავი 

აარიდოს თავისი საქმიანობის ოფიციალურ ჩაწერას. ინფლაცია და მა- 

ღალი გადასახადები, რაც უფრო შეტად ამცირებენ ინდივიდთა განკარ- 

გულებაში არსებულ რეალურ შემოსავლებს, მით უფრო ძლიერია შე- 

მოსავლების მიღების სტიმულები ისეთ ფორმებში (მაგალითად, ან ნაღ- 

დი ფულის, ან ბარტერული საქონელგაცვლის სახით), რომელთა აღმო- 

ჩენა არც ისე ადვილია საშინაო შემოსავლების სამმართველოს მიერ. 

მართალია, კონსენსუსი იატაკქვეშა ეკონომიკის სიდიდის შესახებ არ 

არსებობს, მაგრამ შეფასებათა უმრავლესობა იზხიარებს, რომ იგი ოფი- 

ციალური ეეპ-ის მოცულობის 5-15% “შეადგენს. ეს ნიშნავს, რომ 1938 

წ. ოფიციალური ეეპ შემცირებული იყო 243-729 მლრდ დოლ. თანხით. 

თუ ეს დამატებითი შემოსავალი დაიბეგრებოდა საშუალო განაკვეთით, 

ვთქვათ, 20 -ით, მაშინ ფედერალური ბიუჯეტის დეფიციტი 1988 წელს 
142 მლრდ დოლარიდან შემცირდებოდა 93 მლრდ დეფიციტიდან 3 
მილიარდიანი დადებითი სალდოს დიაპაზონში. 

გარდა ამისა, · შეიძლება ვივარაუდოთ, რომ იატაკქვეშა ეკონომიკა 

ლეგალურზე სწრაფად იზრდებოდა. თუ ეს სინამდვილეში ასეა, მაშინ 

ეროვნული შემოსავლის ანგარიშები მზარდ მასშტაბებში არ შეაფასებს 

ეკონომიკის მდგომარეობას და მის ზრდას განსახღვრული დროის მან- 

ძილზე. 
დაბოლოს, იმ ზომით, რა ზომითაც მოსახლეობის ნაწილი ჩართულია 

არალეგალურ ეკონომიკაში ან ლეგალურ საქმიანობაში, სადაც =შემო- 

სავლის ნაწილი დაბეგვრისაგან იმალება, უმუშევრობის ოფიციალური 

სტატისტიკა ხელოვნურად იზრდება. და ამან შეიძლება პრობლემა შექ- 

მნას იმათთვის, ვინც პოლიტიკას განსაზღვრავს. თუ იატაკქვეშა ეკონო- 
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მიკის არსებობა ამახინჯებს ეკონომიკის ისეთი უმნიშვნელოვანესი მაჩ- 
ვენებლების მოცულობას, როგორიცაა ეეპ და უმუშევრობის დონე, მაშინ 

ამ მაჩვენებელებზე დაფუძნებული პოლიტიკა შეიძლება დაუსაბუთებე- 

ლი და მავნე იყოს. ამრიგად, ხელოვნურად შემცირებულ ეეპ-ს და 

გადიდებულ უმუშევრობას შეუძლია აიძულოს პოლიტიკოსები მიიღონ 
ეკონომიკის სტიმულირების ღონისძიებები. მაგრამ, როგორც მე-14 თავ- 
ში დავინახავთ, ამ სტიმულებმა “შეიძლება უფრო არასასურველი ინ- 

ფლაცია გამოიწვიოს, ვიდრე პროდუქციის რეალური გამოშვებისა და 

დასაქმების გადიდება. 

რეზიუმე 

1. უეპ საზოგადოების ეკონომიკური მდგომარეობის ძირითა- 
და მაჩვენებელია, იგი წარმოადგენს ყველა საბოლოო საქონელ- 

თა და მომსასურების საბაზრო ღირებულებას წლის მანძილზე. 

შვალედური საქონლები, არაწარმოებრივი გარიგებები და ნას- 

მარ საქონელთა გაყიდვები გამოირიცხება ეეპ-ის გაანგარიშე- 

ბისას. 

2. ეეპ შეიძლება გაანგარიშებული იქნას ყველა ხარჯის შეკ- 
რებით, რომლებიც აუცილებელია მთელი საბოლოო პროდუქცი- 
ის წარმოებისათვის, ან პროდუქციის მოცემული მოცულობის 

წარმოებით მიღებული შემოსავლების შეკრების გზით. 

3. გასავლების მიხედვით ეეპ განისაზღვრება როგორც საქო- 
ნელთა და მომსახურებაზე კომპანიათა ერთობლივ ინვესტიცი- 
ებზე, საქონელთა და მომსახურების სახელმწიფო შესყიდვებსა 

და წმინდა ექსპორტზე დანახარჯების ჯამში; 
უეპ = C + I.+ 6 + X, 

4. მთლიანი ინვესტიციები იყოფა (ა) მწყობრიდან გამოსული 
კაპიტალის შესაცვლელ ინვესტიციებად (რომლებიც საჭიროა 
ქვეყნის მიერ დაგროვილი კაპიტალის არსებულ დონეზე შესა- 

' ნარჩუნებლად) და (ბ) წმინდა ინვესტიციებად (დაგროვილი კა- 
პატალის წმინდა ნამატი). დადებითი წმინდა ინვესტიციები და- 

მახასიათებელთა მზარდი ეკონომიკისათვის, მაშინ როცა უარ- 

ყოფითი წმინდა ინვესტიციები - შემცირებადი საქმიანი აქტი- 
ბურობის მქონე ეკონომიკისათვის. 
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5. ეეპ შემოსავლების ანუ განაწილების მიხედვით იანგარი- 

შება როგორც დაქირავებულ მუშათა ხელფასის, რენტულ გადა- 
სახდელთა, სარგებლის, ქონებრივი შემოსავლის, კორპორაცი- 

ათა საშემოსავლო გადასახადის, დივიდენდების, კორპორაციათა 
გაუნაწილებელი მოგებისა და შემოსავლებთან კავშირის არ 

მქონე ორი გადასახდელისაგან (ანარიცხები მოხმარებული კა- 

პიტალის ასანაზღაურებლად და კორპორაციათა არაპიდაპირი 
გადასახადები). 

6. ეეპ-იდან შეიძლება მივიღოთ ეროვნული შემოსავლის სხვა 
მნიშვნელოვანი მაჩვენებლები. წმინდა ეროვნული პროდუქტი 

(წეპ) წარმოადგენს ეეპ-ს გამოკლებული მოხმარებული კაპიტა- 

ლის ანარიცხები. ეროვნული შემოსავალი (MI) ერთობლივი შე- 
მოსავალია, რომელიც რესურსების მიმწოდებელთა მიერაა გა- 

მომუშავებული. იგი იანგარიშება წეპ-დან ბიზნესის არაპირდა- 

პირი გადასახადების გამოკლებით. პირადი შემოსავალი (LI) 
ერთობლივი შემოსავალია, რომელსაც ინდივიდებს და ოჯახებს 

უხდიან მოქალაქეთა გადასახადების გადახდამდე. გადასასადე- 

ბის გადახდის “შემდეგ მიღებული შემოსავალი (II) პირადი 

შემოსავალია მოქალაქეთა გადასახდების გამოკლებით. გადასა- 
ხადების გადახდის შემდეგ დარჩენილი შემოსავლის დახმარე- 

ბით იზომება ინდივიდებისა და ოჯახების შემოსავლების სიდი- 

დე, რომელიც მათ განკარგულებაშია მოხმარებისა და დაგრო- 

ვებისათვის. 

7. ფასების ინდექსი იანგარიშება მოცემულ წელს პროდუქ- 

ციის , სპეციფიკური ანაკრების, ანუ „საბაზრო კალათას“ შე- 
ფარდების საფუძველზე ანალოგიური საბაზრო კალათის ფასთან 

(ღირებულებასთან) საბაზო პერიოდში და მიღებული სიდიდის 

100-ზე გამრავლებით. ეეპ-ის დეფლიატორი ფასების ინდექსია, 

რომელიც გამოიყენება ნომინალური ეეპ-ის კორექტირებისათ- 

ვის, ინფლაციის ან დეფლაციის გათვალისწინებით და ამ სა- 

ფუძველზე რეალური ეეპ-ის სიდიდის მისაღებად. 

8. ნომინალური ეეპ-ის დახმარებით იზომება პროდუქციის 

მოცულობა მოცემულ წელს, გამოხატული ფასებით, რომელიც 

ჭარბობდა ამ წელს. რეალური ეეპ-ის დახმარებით იზომება 

პროდუქციის მოცულობა მოცემულ წელს, რომელთა ფასები 

ჭარბობდა საბაზისო წელს. რამდენადაც იგი კორექტირებულია 
ფასების დონის ცვლილების გათვალისწინებით, რეალური ეეპ 

ზომავს წარმოებრივი აქტიურობის დონეს. 

343



9. ეროვნული შემოსავლის სხვადასხვა მაჩვენებელი არ ით- 
ვალისწინებს არასაბაზრო და არალეგარულ გარიგებებს, თავი- 
სუფალი დროის ფონდისა და საქონელთა ხარისხის, ერთობლი- 

ვი გამოშვების შედგენილობისა და განაწილების ცვლილებებს 
და ასევე წარმოების ეკოლოგიურ შედეგებს. მიუხედავად ამისა, 

აღნიშნული მაჩვენებლები ქვეყნის ეკონომიკური მდგომარეობის 

საკმაოდ ზუსტი და ძალზე სასარგებლო ინდიკატორებია. 

ტერმინები ლდა ცნებები 

ეროვნული ანგარიშების შედგენა 

ერთობლივი ეროვნული პროდუქტი (ეეპ) 
საბოლოო და შუალედური პროდუქტი 
ორმაგი ანგარიში 

დამატებული ღირებულება 
ეეპ-ის გაანგარიშება დანახარჯებისა და შემოსავლების მი- 

ხედვით 
პირადი სამომხმარებლო ხარჯები 

ერთობლივი და წმინდა კერძო საშინაო ინვესტიციები 

საქონელთა და მომსასურების სახელმწიფო შესყიდვა 

წმინდა ექსპორტი 

ამორტიზაცია 

არაპირდაპირი გადასახადები 

წმინდა ეროვნული პროდუქტი (წეპ) 
ეროვნული შემოსავალი 

პირადი შემოსავალი 

შემოსავალი გადასახადების გადახდის შემდეგ 

ფასების ინდექსი 
ეეპ-ის დეფლიატორი 

ნომინალური ეეპ 

ინფლირება და დეფლირება 
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კითხვები და სასწავლო 

ღავალებები 

1. „ეროვნული შემოსავლის სტატისტიკა ეკონომიკური აზროვნებისა და ანალიზის მძლავ- 
რი იარალია“. ახსენით ეს მტკიცება.„პროდექციის გამოშვების მოცულობა ეკონომიკაში შემო- 
სავლების ტოლია“. თქვენ ეთანხმებით? 

2. პროდუქციის ერთობლივი გამოშვების გაანგარიშებისას ყურადღებას რატომ აქცევენ 

მხოლოდ საბოლოო პროდუქტების ღირებულებას? რით განსხვავდება ერთმანეთისაგან ეეპ და 
წეპ? 

3. რა განსხვავებაა ერთობლივ წმინდა საშინაო ინვესტიციებსა და წმინდა კერძო საშინაო 
ინვესტიციებს შორის? თუ თქვენ დაგჭირდათ წეპ-ის გაანგარიშება დანახარჯების მიხეღვით, 
ინვესტიციათა დონის რომელ მაჩვენებლს გამოიყენებდით ამ ორიდან? ახსენით რატომ? 

4. რატომ გაითვალისწინება მარაგების ცვლილებები როგორც საინვესტიციო დანახარჯე- 
ბის ნაწილი? დავუშვათ, რომ 1990 წ. მანძილზე მარაგები 1 მლრდ.დოლარით შემცირდა. რო- 
გორ აისახება იგი ერთობლივ კერძო საშინაო ინვესტიციებსა და ერთობლივი ეროვნული პრო- 
დუქტის ოდენობაში 1990 წ.? ახსენით რატომ? 

5. ქვემოთ მოტანილია მოცემული წლის ეროვნული შემოსავლის კომპონენტთა სია მლრდ 
დოლ. თქვენ უნდა გაიანგარიშოთ ეროვნული შემოსავალი როგორც დანახარჯების, ისე შემო- 
სავლების მიხედგით მათი კომპონენტების შეჯამების გზით, რომლებიც შეესაბამებიან მოცე- 
მული მაჩვენებლის გაანგარიშების პრინციპს. 
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საშინაო 33 
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ა) ზემოთ მოტანილი მონაცემების გამოყენებით გაიანგარიშეთ ეეპ და წეპ როგორც დანა- 
ხარჯების, ისე შემოსავლების მიხედვით. 

“._ ბ) გაიანგარიშეთ ეროვნული შემოსავალი (1) როგორც ეეპ-დან შესაბამისი კომპონენტე- 
ბის გამოქვითვის მეშვეობით, ისე (2) მისი შემადგენელი შემოსავლების დამატების გზით. 

გ) გააკეთეთ აუცილებელო გაანგარიშებები XI და MI -ს მისაღებად, 
დ) გააკეთეთ შემოსავლის სიდიდის საჭირო გაანგარიშებები გადასახადების გადახდის 

შემდეგ CI ბაზაზე (როგორც იგი განსაზღვრულია 5 გ პუნქტში). 
6. გამოიყენეთ ერთობლივი და წმინდა ინვესტიციების ცნებები გაფართოებად, სტატიკურ 

და სტაგნირებად ეკონომიკებს შორის განსხვავების გამოსავლენად.,1933 წ. წმინდა კერძო სა- 
შინაო ინვესტიციები შეადგენდა მინუს 6 მლრდ დოლარს. ეს ნიშნავს, რომ იმ წელს ეკონომიკა- · 
ში საერთოდ არ იწარმოებოდა საინეესტიციო საქონელი”, თქეენ ეთანხმებით? ახსენით შემდე- 

გი მტკიცება: „მაშინ, როცა წმინდა ინვესტიციები შეიძლება დადებითი, უარყოფითი ან წულო- 
ვანი სიდიდე იყოს, ერთობლივი ინვესტიციები არც ერთ გარემოებაში არ შეიძლება ნულის 

ტოლი იყოს“. , 
7. განსაზღვრეთ წმინდა ექსპორტი. ახსენით თუ როგორ ზემოქმედებს აშშ ექსპორტი წარ- 

მოებაზე ქვეყნის შიგნით. დავუშვათ, აშშ ექსპორტზე რომელიმე წელს ხარჯავს 7 მლრდ დო- 
ლარს, ხოლო ამერიკელები უცხოეთიდან იმპორტზე იმავე წელს ხარჯავენ 5 მლრდ დოლარს. 
როგორია წმინდა ექსპორტის მოცულობა? ახსენით, რა შემთხვევაში გაუტოლდება წმინდა ექ- 
სპორტი ნულს. 

8. ეროვნული შემოსავლას ანგარიშების მოტანილი მონაცემების გამოყენებით გაიანგარი- 

შეთ: ა) ეეპ, ბ) წეპ, გ) MI მლრდ დოლ. ' 

'შათა 194 

13,4 

11 

59.4 

1 

52,1   '346



9. ეროვნული ანგარიშების შედგენის დროს რატომ 'ედარებენ ერთეანეთს წარმოების მო- 
საბაზრო ღირებულებას სხვადასხვა წლებში და არა წარმოების ფიზიკურ მოცუ- 

ლობებს? ახსენით მიზეზი. რა პრობლემა წარმოიშობა ერთობლივი პროდუქციის სხვადასხა 
მოცულობების საბასრო ღირებულებათა შედარებისას დროის განსაზღვრულ მონაკვეთში? 
რანაირად წყდება ეს პრობლემა? 

10, დავუშვათ. რომ 1974 წელს ერთობლივი წარმოება ჰიპოთეზურ ეკონომიკაში შედგე- 
ბოდა საქონელთა სამი X,V და 2, სახეებისაგან, რომლებიც იწარმოებოდა შემდეგი რაოდენო- 

ბით: X -4, V -1, 7 -3. ასევე, ვივარაუდოთ, რომ X,V და 7, საქონელთა ფასები შემდეგნაირი 
იყო: X -3 დოლარი, V -12 დოლარი, 7; -5 დოლარი. დაბოლოს, დავუშვათ, რომ 1982 წელს ამ 

საქონელთა ფასები უდრიდა X -5 დოლარს, V -10 დოლარს, 2, -10 დოლარს. განსასღერეთ 

ეეჰ-ის ფასების ინდექსი 1974 წლისათვის; 1982 წლის საბაზისოდ გაქოყენებით. რამდენი პრო- 
ცენტით გაიზარდა ფასების დონე 1974-1982 წწ. პერიოდში? 

11.შემდეგი ცხრილი გვიჩვენებს ნომინალურ ეეპ-ს და ფასების შესაბამის ინდექსს რიგი 
წლებისათვის. გაიანგარიშეთ რეალური ეეჰ. მიუთითეთ ყოველ კონკრეტულ შემთხვევაში, ნო- 
მინალური ეეპ-ის მაჩვენებლის ინფლირებას ახდენთ თუ დეფლირებას, 

  

  

  

  

  

  

    

ღლები| ნომინალური ეეპ ფასების ინდექსი რეალური 

(პლრდ-დოლ.) %% 1982 წ. 100 (რდ დოლ. 
1947 235.2 22,1 _ 

1956 | _ _ 428 28.1 _ 

1967 _ 816.4 35.9 _ 

1973 1359.3 49.5 _ 

1978 22497 72.2 _ 

1983 3405,7 103,9 _         
  

12. ქვემოთ აღნიშნული შემოსავლების ან დანახარჯების რომელი სახეები გაითვალისწი-. 
ნება მოცემული წლის ეეპ-ის გაანგარიშებისას? ახსენით საკუთარი პასუხი ყველა 'შემთხეევა- 

“ში: 

'ა) „ამერიკენ ტელეფონ ენდ ტელეგრაფ“ კომპანიის ობლიგაციების სარგებელი; 
ბ) ყოფილი ქარხნის მუშის პენსია; 
გ) მღებავის მუშაობა საკუთარი სახლის შეღებვისას; 

'დ) სტომატოლოგის შემოსაელები; 
ე) სმითის მიერ ჯონსისთვის 1983 წელს გამოშვებული „შევროლეს“ მიყიდვით მიღებული 

ფული; 
ვ) სტუდენტის მიერ ოჯახიდან მიღებელი ყოველთვიერი გზავგნილებანი; 
%) ორსაწოლიანი ბინის საიჯარო გადასახადი; 

თ) მეკის მიერ ედუზე მოცემულ წელს გამოშვებული თავისი „პლიმუტის“ გადაყიდვით მი- 
ღებული ფული; 

კ) სახელმწიფო ობლ იგაციების სარგებელი; 
ლ) სამუშაო კვირის ორი საათით შემცირება; 
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მ) „ამერიკენ ტელეფონ ენდ ტელეგრაფის“ კომპანიის ობლიგაციის ყიდვა; 
6) კომპანიის მარაგების გადიდება 2 მლრდ დოლ. 
ო) „ჯენერალ მოტორზის“ კომპანიის 100 ჩვეულებრივი აქციის ყიდეა; 

პ) სადაზღვევო პოლისის ყიდვა; 
ჟ) მსახურის ხელფასი; 
რ) საოჯახო მეურნეობის მუშათა საბაზრო ღირებულება; 
ს) რენესანსის ეპოქის სურათის შეძენა სახელმწიფო სამხატვრო მუზეუმის მიერ. 

13. როგორი იქნება შემდეგი ღონისძიებების ყველაზე უფრო მოსალოდნელი ზეგაელენა 
რეალური ეეპ-ის მოცულობაზე: ა)ყოველი შრომის-უნარიანისათვის სამუშაო კვირის 40-დან 
50 საათამდე გადიდების კანონის შეყოლება; 

ბ) საქმიანობის ყველა სახეობათა ლეგალიზაცია, რომლებიც ახლა ჩრდილოვანი ეკონო- 

მიკის ფარგლებში ხორციელდება; გ) დაცვის სიგნალიზაციის საშუალებათა წარმოების 1 მლნ 
დოლ. გადიდება, რომელიც კომპენსირდება ორსული ქალებისათვის სამედიცინო მომსახურე- 
ბის შეთავაზების შემცირებით. შეიცვლება თუ არა საზოგადოების კეთილდღეობა ყოველ ნას- 
სენებ შემთხვევაში იმავე მიმართულებით, როგორითაც რეალური ეეპ-ის მოცულობა? განმარ- 
ტეთ საკუთარი პასუხი. 

ბოლო შტრიხი 

სამომხმარებლო ფასების 

ინღემსი 

სამომხმარებლო ფასების ინდექსი ინფლაციის ყველაზხე 
ფართოდ გავრცელებული ოფიციალური მაჩვენებელია: ამი- 
ტომ გარკვეული წარმოდგენა უნდა გექონდეს მისი მახასი- 

ათებლებისა და შეზღუდულობის შესახებ. 
სამომხმარებლო ფასების ინდექსი (სფი) წარმოადგენს სა- 

ბაზრო კალათას ფასების ცვლილების გაზომვისადმი ერთ-ერთ 

მიდგომას, რომელიც 300. საქონლისა და მომსასხურებისაგან 

შედგება და რომელსაც ქალაქელი მომხმარებლები ყიდულობენ. 
ამ საბაზრო კალათას შედგენილობა განსაზღვრული იქნა ქალა- 
ქელ მომხმარებელთა ქცევის ბაზაზე სახსრების ხარჯვის სფე- 
როში 1982-1934 წლებში. ინდექსი წარარმოადგენს უცვლელ 
საფუძველზე შეწონილ მაჩვენებელს, რამდენადაც საბაზრო კა- 

ლათას “შედგენილობა ფიქსირებულია საბაზისო პერიოდის 

(1982-1984 წწ.) დონეზე. 
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სფი-ს ინდექსის გაანგარიშებისადმი მიდგომა, რომელიც 

დამყარებულია მუდმივი სასწორის გამოყენებაზე, განსხვავდება 
ეეპ-ის დეფლიატორის კონსტრუირებისას გამოყენებული ტექნი- 

კისაგან, რომელიც გაანალიზებული იყო მოცემულ თავში. ჩვენ 
აღვნიშნავდით, რომ ეეპ-ის დეფლიატორი განისაზღვრება სა- 
ბაზრო კალათას ფასის დადგენის გზით, ყოველი მოცემული 

წლის პროდუქციის შედგენილობიდან გამომდინარე და ამ ფასის 

შეფარდებით ანალოგიურ საქონელთა კალათასთან საბაზისო 
წლის (ცხრილი 9-6) ფასებით. მაშასადამე, ეეპ-ის ინდექსის 
გაანგარიშებისას საბაზრო კალათას შედგენილობა წლიდან 

წლამდე იცვლება. მაგრამ სამომხმარებლო ფასების ინდექსის 

შემთხვევაში საბაზრო კალათის შედგენილობა ფიქსირდება სა- 

ბაზისო წლის დონეზე და ივარაუდება, რომ იგი არ იცვლება 

წლიდან წლამდე. ეს ვარაუდი ემყარება იმას, რომ სამომხმარებ- 

ლო ფასების ინდექსის მიზანია ცხოვრების უცვლელი დონის 

ღირებულების ცვლილებების გაზომვა. არსებობს სფი-ს განსაზ- 

ლვრასთან დაკავშირებული ორი კარგად ცნობილი პრობლემა, 

რომელსაც ამ ცნების კრიტიკოსები იმ დასკვნამდე მიჰყავს, 

რომ ეს საფასო ინდექსი ადიდებს ცხოვრების ღირებულებას. 

ჯერ-ერთი, რეალურ ცხოვრებაში მომხმარებლები ცვლიან 

თავიანთი ქცევის სტილს (და მაშასადამე, საბაზრო კალათას 

შედგენილობაც იცვლება), განსაკუთრებით შეფარდებითი ფასე- 

ბის ცვლილებათა პასუხად. თუ საქონლის ხორცის ფასი გაიზ- 

რდება, მომხმარებლები მას თევზით, ხბოს ან ცხვრის სორცით 

შეცვლიან. ეს ნიშნავს, რომ დროთა მსვლელობაში მომხმარებ- 

ლები შეიძენენ საბაზრო კალათას, რომელიც ფაქტობრივად უფ- 

რო მეტ, შედარებით იაფ და ნაკლებ, შედარებით ძვირ საქო– 

ნელსა და მომსახურებას შეიცავს. უცვლელობის საფუძველზე 

შეწონილი სფი იმ ვარაუდით იგება, რომ მსგავს შეცვლას ად- 

გილი არ ჰქონდეს, და ამრიგად გადააფასებს ცხოვრების ფაქ- 

ტობრივ ლირებულებას. 

მეორე, სფი მხედველობაში არ ღებულობს თვისებრივ 

ძვრებს. იმ ზომით, რა ზომითაც მოხდა საქონელთა და მომსა- 

ხურების გაუმჯობესება 1982-1984 წლებში, უნდა მომხდარიყო 

მათი ფასების მომატებაც. მაშასადამე, სამედიცინო მომსახურე- 

ბისათვის ჩვენ დღეს მეტი უნდა გადავიხადოთ, ვიდრე 80-იანი 

წლების დასაწყისში, რამდენადაც იგი მთლიანად, უფრო მაღა- 

ლი ხარისხისაა. იგივე, სამართლიანია კომპიუტერების, საავტო- 
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მობილო საბურავების, სტერეოტექნიკის და მრავალი სხვა სა- 

ქონლის მიმართ. მაგრამ სფი, ითვალისწინებს, რომ საბაზრო 

კალათას ნომინალური ანუ ფულადი ღირებულების გადიდება 
მთლიანად გამოწვეულია ინფლაციით, და არა საქონელთა და 
მომსახურების თვისებრივი მახასიათებლების გაუმჯობესებით. 

გარდა ამისა, სფი ავლენს ინფლაციის ტემპების მომატების 

ტენდეციას. 
მთლიანად ეკონომისტები თვლიან, რომ სფი ზრდის ინუფლა- 

ციის დონეს და, ალბათ ერთობ მნიშვნელოვნად. რა გამომდი- 

ნარეობს აქედან? ამ გადიდების ძირითადი შედეგი ისაა, რომ 
იგი ხელს უწყობს ინფლაციის გაღრმავებას,იმდენად, რამდენა- 

დაც ადამიანთა დიდი ნაწილის შემოსავლები პირდაპირ ან არა- 

პირდაპირ დაკავშირებულია სფი-ს ცვლილებებთან. მაგალითად, 

სოციალური დაზღვევის დახმარებათა მიმღები 38 მლნ. კაცის 

ყოველთვიური მისაცემლები ინდექსირდება სფი-ს შესაბამისად. 

4 ან 5 მლნ. მშრომელთა შეფასებით ადმინისტრაციასთან კო- 

ლექტიურ ხელშეკრულებებში შეაქვთ დებულებები, რომლებიც 
ითვალისწინებენ მათი ჯამაგირების კორექტირებას ცხოვრების 
ღირებულების შესაბამისად. როცა ფასები იზრდება, მათი ფუ- 

ლადი ჯამაგირები ავტომატურად იზრდებიან, რაც ინფლაციის 

დამატებითი ფაქტორია. უფრო მეტიც, ჯამაგირის სფეროში მო- 
სალოდნელობები და მოთხოვნები პრაქტიკულად ყველა მშრო- 

მელისათვის - მიუხედავად იმისა, გაერთიანებული არიან თუ 

არა ისინი პროფკავშირებში, მიეკუთვნებიან ,,ლურჯ“ თუუ ,„თეთ- 

რსაყელოიანებს“, - მჭიდროდაა დაკავშირებული ცხოვრების 
ღირებულებასთან, რომელიც სფი-ს მეშვეობით იზომება. ამრი- 

გად, სფი არა მხოლოდ ინფლაციის პრობლემის გასაზომი ინ- 

სტრუმენტია, არამედ ალბათ, თვით ამ პრობლემის ნაწილიც- 
სფი-ს გადაფასების სხვა შედეგი გამომდინარეობს ინდივი- 

დუალური საშემოსავლო გადასახადის საგადასახადო ინტერვა- 
ლების, ე.ი. წილის ინდექსაციიდან, რომლებადაც იყოფა მთელი 

შემოსავლები გადასახადის დაბეგვრის მიზნით. ინდექსაცია - 
ე-ი. საგადასახადო ინტერვალების კორექტირება, ინფლაციის 
დონის გათვალისწინებით დაიწყო 1985 წელს, ინდივიდუალური 

საშემოსავლო გადასახადის დასაძლევად. კერძოდ, ინდექსაციის 
მიზანი იყო ინფლაციის შედეგად ინდივიდთა და ოჯახების გა- 

დასახადის გადამხდელთა ისეთ კატეგორიაში გადასვლის დაძ- 
ლევა, რომელიც მაღალი განაკვეთით იბეგრება, იმ შემთხვევა- 
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შიც კი როცა არ გაზრდილა მათი რეალური შემოსავალი. მა- 

გალითად, თქვენი ნომინალური შემოსავლის 10%-ით გადიდე- 
ბამ შეიძლება ხელი შეუწყოს თქვენს გადასვლას დაბეგვრის 

უფრო მაღალი ზღვრული დონის კატეგორიაში და გაზარდოს იმ 

შემოსავლის წილი, რომელიც გადასახადის სახით გადაიხდე- 

ბა(ცხრილი 8-2), მაგრამ თუ ფასებიც 10%-ით გაიზრდება, 
თქვენი რეალური ანუ ინფლაციის გათვალისწინებით კორექტი- 
რებული შემოსავალი უცვლელი დარჩება. ამის შედეგად მოხ- 

დება რეალური შემოსავლის არასასურველი გადანაწილება გა- 
დასახადის გადამხდელის ხელიდან ფედერალური მთავრობის 

ხელში. საგადასახადო ინტერვალების ინდექსაციის მიზანიც ამ 

გადანაწილების დაძლევაა. ამასთან, იმ ზომით რა ზომითაც სფი 

აჭარბებს ინფლაციას, ინდექსაცია პირიქით, იმავე ზომით ხელს 

უწყობს სახელმწიფოს საგადასახადო შემოსულობათა შემცირე- 

ბას. ფედერალურ მთავრობას წაერთმევა საგადასახადო შემო- 

სულობათა მნიშვნელოვანი თანხა და წარმოიშობა რეალური 

შემოსავლის სახელმწიფოდან, გადასახადის გადამხდელებზე 

“გადანაწილების ტენდეცია.



თავი მეათე 

მაკროეკონომიკური არასტაბილურობა: 

უმუშევრობა ღა ინფლაცია 

იდეალურ ეკონომიკაში რეალური ერთობლივი ეროვნული 
პროდუქტი (ეეპ) სწრაფი მყარი ტემპებით გაიზრდებოდა. გარდა 

ამისა, ეეპ-ის დეფლიატორის ან სამომხმარებლო ფასების ინ- 

დექსით გაზომილი ფასების დონე უცვლელი დარჩებოდა ან 

ძალზე ნელა გაიზრდებოდა, რის გამოც უმუშევრობა და ინფლა- 

ცია უმნიშვნელო იქნებოდა. მაგრამ, გამოცდილება თვალნათ- 

ლივ გვიჩვენებს, რომ სრული დასაქმება და ფასების სტაბილუ- 

რი დონე ავტომატურად როდი მიიღწევა. ამიტომ, ამ თავში და 

შემდგომაც ჩვენ შევისწავლით სრული დასაქმებისა და ფასების 

სტაბილური დონის პრობლემას. 

ამ თავში, ჩვენ ჯერ-ერთი, ვიძლევით ეკონომიკური ციკლე- 

ბის ე. ი. ამერიკული ეკონომიკისათვის დამახასიათებელ წარ- 

მოების, დასაქმებისა და ფასების პერიოდული რყევების მიმო- 

ხილვას; მეორე, უფრო დაწვრილებით განვისილავთ უმუშევრო- 

ბის პრობლემას. როგორია უმუშევრობის ტიპები? როგორ იზო- 

მება მათი დონე? რატომაა უმუშევრობა ეკონომიკური პრობლე- 

მა? მესამე, ჩვენ დავუბრუნდებით ინფლაციის სერიოზულ პრობ- 

ლემას, რომელიც ამერიკისათვის 70-80-იანი წლების უბედურე- 
ბას წარმოადგენდა. როგორია ინფლაციის მიზეზები? როგორია 

მისი შედეგები? 

ეკონომიკური ციკლების 

მიმოხილვა 

ჩვენი საზოგადოება სხვა მიზნებთან ერთად, მიისწრაფის ეკონომიკუ- 
რი ზრდის, სრული დასაქმებისა და ფასების სტაბილური დონისაკენ, 
რომლებიც გაზომვას ნაკლებად ექვემდებარებიან (თავი 1). ამერიკის 
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მთელი ისტორიის მანძილზე შეინიშნება ეკონომიკის მნიშვნელოვანი 

ზრდა. ტექნიკური პროგრესი, წარმოებრივი სიმძლავრეების და ცხოვრე- 

ბის დონის გადიდება ამერიკული ეკონომიკის დინამიკური განვითარების 

სტრატეგიული მიმართულებაა. 

ისტორიული ცნობა 

ამერიკის ხანგრძლივი ეკონომიკური ზრდა თანაბარსომიერი როდი 

იყო, იგი წყდებოდა ეკონომიკური მერყეობის პერიოდებით, როგორც 

მე-10 ნახაზზეა ნაჩვენები. ეკონომიკის სწრაფი ზრდის პერიოდებს ხან- 

დახან აფერმკრთალებდა ინფლაცია, ანუ ფასების დონის ამაღლება. იყო 

ისეთი პერიოდებიც, როცა ზრდა ადგილს უთმობდა დაქვეითებას და 

დეპრესიას, ანუ დასაქმებისა და წარმოების დაბალ დონეს. ზოგიერთ 

შემთხვევაში, ძირითადად 70-იან და 80-იანი წლების დასაწყისში აშშ- 
ში ფასების დონის ამაღლებასთან ერთად შეიმჩნეოდა უმუშევრობის 

მკვეთრი გადიდება. მოკლედ, ეკონომიკური ზრდის ხანგრძლივი ტენდენ- 

ცია წყდებოდა და რთულდებოდა როგორც უმუშევრობით, ისე ინფლა- 

ციით. 

ციკლის ფაზები 

ზოგადად რომ ვთქვათ, ტერმინი ეკონომიკური ციკლი ნიშნავს 

ეკონომიკური აქტიურობის დონეთა აღმავლობასა და დაქვეითებას, რომ- 

ლებიც ერთიმეორეს მისდევენ რამდენიმე წლის მანძილზე. ცალკეული 

ეკონომიკური ციკლები არსებითად განსხვავდებიან ერთიმეორისაგან 

ხანგრძლივობითა და ინტენსივობით. მიუხედავად ამისა, ყოველ მათგანს 

ერთი და იგივე ფაზები გააჩნია რომელთაც სხვადასხვა მკვლევარი 

სხვადასხვანაირად უწოდებს. ნახ. 10-2-ხე მოცემულია იდეალიზებული 

ეკონომიკური ციკლი. ჩვენ დავიწყოთ განხილვა ციკლის პიკიდან, როცა 

ეკონომიკაში სრული დასაქმება შეინიშნება და წარმოება სრული ან 

თითქმის სრული სიმძლავრით მუშაობს. ციკლის ამ ფაზაში ფასების 

დონეს მომატების ტენდენცია გააჩნია, ხოლო საქმიანი აქტიურობის 
ზრდა წყდება. მოგვიანებით ჩვენ დაწვრილებით შევჩერდებით ამ მოვ- 

ლენების მიზეზებზე. პიკის შემდგომ ფაზაში-დაქვეითებაში, წარმოება 

და დასაქმება მცირდება, მაგრამ ფასები არ ექვემდებარებიან შემცირე- 
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ნახ. 10-1. ამერიკული ეკონომიკის განვითარების ციკლურობა 
აე დიაგრამაში ნაჩვენებია წრვიდან გადახრები რომელიც აღნიშნავს ხანგძლივვადიან 

ტენდეციას ეკონომიკურ აქტიურობაში რომლებიც იმასე მოწმობენ რომ აქერიკის 
ეკონომიკაში იყო აყვავებისა და დეპრესიის პერიოდები. 

ბის ტენდენციას. ფასები ეცემიან მხოლოდ იმ შემთხვევაში, როცა დაქ- 

ვეითება სერიოზული და ხანგრძლივია, ანუ აღმოცენდება დეპრესია. აქ 

შეიძლება გავიხსენოთ ძველი ანდაზა: “როცა მეზობელი კარგავს სამუ- 

შაოს, ეს დაქვეითებაა, ხოლო თუ თქვენ კარგავთ სამუშაოს, ეს დეპრე- 

სიაა!“ დაქვეითების ანუ დეპრესიის ქვედა წერტილი იმით ხასიათდება, 

რომ წარმოება და დასაქმება მიაღწევს რა ყველაზე დაბალ დონეს, ისევ 

იწყება ფსკერიდან “ამოსვლა“. და ბოლოს, გამოცოცხლების ფაზაზე 

წარმოების დონე იზრდება, ხოლო დასაქმება მატულობს სრულ დასაქ- 

ნახ. ს) ეკონომი- 

კური ციკლი. 

ეკონომისტები გამოყო- 
ფეს ეკონომიკური ციკლის 
ოთხ ფასას და აღიარებენ, 
რომ ისინი ძალ%სე განსხვავდე- 

ბიან ერთმანეთისაგან ხან- 
გრძლივობით მაგალითად, 

დაქვეითება ყოველთვის რო- 
დი იწვევს სერიოსულ და ხაჩ- 
გრძლივ უმუშევრობას, ხო- 

ლო ციკლოაის პიკი - სრულ და- 
საქმებას. : 
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- ფონდო ომი კო- 
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რეკონვერსია დი- 

დეპრესია 

მებამდეც კი. სანამ ეკონომიკაში გამოცოცხლება ძალას იკრებს, ფასე- 

ბის დონე იწყებს მატებას, მანამ, სანამ არ მოხდება სრული დასაქმება 

და წარმოება მთელი სიმძლავრით არ ამუშავდება. 

მიუხედავად ყველა ციკლისათვის საერთო თფაზებისა, (კალკეული 

ეკონომიკური ციკლები არსებითად განსხვავდებიან ერთმანეთისაგან 

ხანგრძლივობითა და ინტენსივობით, ამიტომ, ზოგიერთი ეკონომისტი 

ამჯობინებს ეკონომიკურ მერყეობაზე და არა (კიკლების შესახებ სა- 

უბარს, ვინაიდან ეს უკანასკნელი მერყეობისაგან განსხვავებით რეგუ- 

ლირებასაც ვარაუდობს. 120-იანი წლების “დიდმა დეპრესიამ“ სერიოზუ- 

ლი ზიანი მიაყენა ეკონომიკურ აქტივობას მთელი ათი წლით. თუ მას 

შევადარებთ 1924 და 1927 წლების საქმიან აქტივობასთან, დავინახავთ, 
რომ ისინი ისევე როგორც ომის შემდგომი დაქვეითების დიდი უმრავ- 

ლესობა აშშ-ში ნაკლებ ინტენსიური და ხანგრძლივია. 

მერქეობის მიჭზეჯები. 

ხობადი შენიშვნები 

სხვადასხვა დროის ეკონომისტები სხვადასხვა თეორიას გვთავახო- 

ბენ, რომლებიც ნათელყოდვენ საქმიანი აქტიურობის მერყეობას, ზოგი- 

ერთი კონცეფციის ავტორი თავის ყურადღებას სიახლეზე ამახვილებს. 

ისინი ამტკიცებენ, რომ მთავარი ტექნიკური სიახლეები, ისეთები როგო- 

რიცაა რკინიგზები, ავტომანქანები ან სინთეზური ბოჭკოები, დიდ ზე- 

გავლენას ახდენენ ინვესტიციებსა და სამომხმარებლო ხარჯებხე და, 

მაშასადამე, წარმოებაზე, დასაქმებასა და ფასების დონეზე. მაგრამ, ასე- 
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თი დიდი სიახლეები არარეგულარულად წარმოიშობიან და ამით ხელს 

უწყობენ ეკონომიკური აქტიურობის არასტაბილურობას. სხვა მეცნიერე- 

ბი ეკონომიკურ ციკლებს პოლიტიკური და შემთხვევითი მოვლენებით 

ხსნიან, რამაც ასახვა ჰპოვა 10-1 ნახაზზე. მაგალითად, ომები შეიძლება 

დამანგრეველი იყოს წმინდა ეკონომიკური თვალსაზრისით. საომარი 

მოქმედების პერიოდში სამხედრო პროდუქციაზე ჭეშმარიტად შეუნელე- 
ბელმა მოთხოვნამ შეიძლება გამოიწვიოს მეტისმეტი დასაქმება და მწვა- 

ვე ინფლაცია, რომლის შემდეგაც მშვიდობის დამყარებისა და სამხედრო 

ხარჯების შემცირებით, ჩვეულებრივ, ეკონომიკური დაქვეითება იწყება. 

არიან ეკონომისტები, რომლებიც ციკლს წმინდა მონეტარულ მოვლენად 

თვლიან. როდესაც სახელმწიფო უშვებს ძალზე ბევრ ფულს, იწყება 

ინფლაციური ბუმი; ფულის შედარებით ნაკლები რაოდენობა აჩქარებს 

წარმოების დაცემას და უმუშევრობის გადიდებას. 

მიუხედავად აზრთა ასეთი სხვადასხვაობისა, ეკონომისტთა უმრავლე- 

სობა თვლის, რომ წარმოებისა და დასაქმების დონის განმსახღვრელი 

ფაქტორია საერთო ანუ ერთობლივ დანახარჯთა დონე. ბაზარზე ორი- 

ენტირებულ ეკონომიკაში საწარმოები საქონელს და მომსახურებას 
აწარმოებენ მხოლოდ იმ რშემთხვევაში, თუ საერთო ხარჯები მცირეა. 

მრავალი საწარმოსთვის ხელსაყრელი როდია საქონელთა და მომსახუ- 

რების დიდი რაოდენობის წარმოება. აქედან გამომდინარეობს წარმო- 

ების, დასაქმებისა და შემოსავლების დაბალი დონე. საერთო ხარჯების 

უფრო მაღალი დონე ნიშნავს, რომ წარმოების გადიდებას მოგება მო- 

აქვს, ამიტომ წარმოება, დასაქმება და შემოსავლებიც გაიზრდება. როცა 
ეკონომიკაში წარმოიშობა სრული დასაქმება, პროდუქციის რეალური 
დონე მუდმივი ხდება, ხოლო დამატებითი ხარჯები უბრალოდ გაზრდიან 

ფასების დონეს. უფრო მოგვიანებით ამ თავში ნაჩვენები იქნება, რომ 

თანაფარდობა ერთობლივ დანახარჯებსა და ფასების დონეს შორის გა- 

ცილებით უფრო რთულია და რომ სინამდვილეში ინფლაცია "შეიძლება 

წარმოიშვას არა მხოლოდ ერთობლივი დანახარჯების მოცულობის შეც- 

ვლით. 

არაციკლური მერქჭყეობანი 

არ უნდა ვიფიქროთ, რომ საქმიანი აქტიურობის ყველა მერყეობანი 
ეკონომიკური ციკლებით აიხსნება ერთი მხრივ, არსებობენ საქმიანი 

აქტიურობის სეზონური მერყეობანი. მაგალითად, სამომხმარებლო 
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“ბუმი4 შობის ან აღდგომის დღესასწაულის წინ იწვევს ეკონომიკური 

აქტიურობის ტემპების ყოველწლიურ მნიშვნელოვან მერყეობებს, განსა- 

კუთრებით ცალობრივ ვაჭრობაში. სოფლის მეურნეობა, საავტომობილო 

მრეწველობა, მშენებლობა გარკვეულწილად ასევე ექვემდებარებიან სე- 
ზონურ მერყეობას. 

საქმიანი აქტიურობა დამოკიდებულია ასევე ხანგრძლივვადიან 
ტენდენციებზე ეკონომიკაში, ანუ ეკონომიკური აქტიურობის ამაღლე- 
ბასა ან შემცირებაზე ხანგრძლივი პერიოდის, მაგალითად 25, 50 ან 100 
წლის მანძილზე. აღვნიშნავთ, რომ ამერიკული კაპიტალიზმისათვის ხან- 

გრძლივვადიანი ტენდენცია (თავი 21) იყო მნიშვნელოვანი ეკონომიკუ- 
რი ზრდა. ეხლა ჩვენთვის მნიშვნელოვანია ის, რომ ეკონომიკური ციკ- 

ლისათვის დამახასიათებელია საქმიანი აქტიურობის მერყეობანი ეკონო- 
მიკური ზრდის ხანგრძლივვადიანი ტენდენციის არსებობის პირობებში. 
შევნიშნავთ, რომ 10-1 ნახაზზე ციკლური რყევები ნაჩვენებია როგორც 
გრძელვადიანი ტენდენციიდან გადახრა ზრდისკენ და რომ იდეალიზე- 
ბული ციკლის გრაფიკი (ნახ. 10-2) აგებულია ამ ტენდენციის ამსახვე- 
ლი ხახის მიმართებით. 

ციკლების ზეგავლენა სანბრძლივი და. 
მოკლევადიანი გამოყენების 

საქონელთა ფარმოებაზე 

ეკონომიკური ციკლი ყველგან აღწევს, იგი პრაქტიკულად ეკონომი- 
კის ყველა კუთხე-კუნჭულში იგრძნობა. ეკონომიკის ელემენტების ურ- 

თიერთკავშირი თითქმის არავის აძლევს დეპრესიის ან ინფლაციის ცი- 

ებ-ცხელებათა თავიდან აცილების შესაძლებლობას. მაგრამ, მხვედელო- 

ბაში უნდა ვიქონიოთ ისიც, რომ ეკონომიკური ციკლი სხვადასხვა გზით 

და სხვადასხვა ზომით ზემოქმედებს ცალკეულ სექტორებზე. 
რაც შეეხება წარმოებასა და დასაქმებას, ჩვეულებრივ დაქვეითები- 

საგან ყველაზე მეტად ზარალდება მრეწველობის ის დარგები, რომლე- 

ბიც წარმოების საშუალებებსა და ხანგრძლივი სარგებლობის სამომხმა- 

რებლო საქონელს უშვებენ. წარმოება და დასაქმება მოკლევადიანი გა- 

მოყენების სამომხმარებლო საქონელთა გამომშვებ დარგებში ჩვეულებ- 
რივ ნაკლებად რეაგირებენ ციკლებზე. მრეწველობის დარგები და მუ- 

შები, რომლებიც დაკავშირებული არიან საცხოვრებელი სახლების და 

სამრეწველო ნაგებობების მშენებლობასთან, მძიმე მანქანათმშენებლო- 
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ბის. სასიფლო-სამეურნეო იარაღების, ავტომანქანების, მაცივრების, გა- 

ბ“ლოატურისა და მსგავს საქონელთა წარმოებასთან, მძიმე დარ- 

ოყმას განიცდიან და პირიქით, მრეწველობის დარგები, რომლებიც 

აწარმოებენ ხანგრძლივი გამოყენების საქონელს, აღმავლობის ფაზაში 

განვითარების მაქსიმალურ სტიმულს ღებულობენ. ეს მაგალითები ნათ- 

ლად გვიჩვენებენ მრეწველობის ამ დარგების დამოკიდებულებას ციკ- 

სურ მერყეობებზე. 

1. გადავადების შესაილებლობა. ხანგრძლივი გამოყენების სა- 
ქონელთა ყიდვა შეიძლება რაღაც დროით გადადებულიქიას. როცა ეკო- 

ნომიკა სიძნელეებს განიცდის, მწარმოებლები ხშირ შემთხვევაში შეწ- 

ყვეტენ უფრო თანამედროვე მოწყობილობის შეძენას და ახალი ქარხნე- 

ბის აშენებას. ასეთი კონიუნქტურის დროს აზრი არა აქვს საინვესტიციო 

საქონელთა მარაგის გადიდებას. ყველა შემთხვევაში ფირმას ჯერ კი- 

ღევ შეუძლია გამოიყენოს არსებული სიმძლავრეები და მათ ფართოდ 

იხიდავს. ხელსაყრელ პერიოდებში წარმოების საშუალებები, როგორც 

წესი, მათ სრულ გაცვეთამდე შეიცვლებიან. დაქვეითების დაწყებისას, 

ფირმები არემონტებენ თავიანთ მოძველებულ მოწყობილობას და ამუ- 

შავებენ მას. ამიტომ, ინვესტიციები წარმოების საშუალებებში მკვეთ- 

რად მცირდება. შესაძლოა ზოგიერთი ფირმა, რომელსაც ჭარბი წარმო- 

ებრივი სიმძლავრეები გააჩნია, არც კი ცდილობს მთელი კაპიტალის 

აღდგენას, რომელსაც იგი ახლა იყენებს. ასეთ შემთხვევაში მათი წმინ- 

და კაპიტალური დაბანდებანი შეიძლება უარყოფით სიდიდედაც იქცეს. 

მრავალი ამ მოსაზრებათაგანი სამართლიანია ხანგრძლივი მოხმარე- 

ბის საქონელთა მიმართაც. როდესაც იწყება დაქვეითება და საოჯახო 

ბიუჯეტის შემცირება აუცილებელი ხდება, იმსხვრევა ხანგრძლივი გა- 

მოყენების საქონელთა “შეძენის გეგმები, ისეთების, როგორიცაა საყო- 

ფაცხოვრებო ტექნიკა და ავტომანქანები, ადამიანები არ ყიდულობენ 

ახალ მოდელებს. სხვანაირადაა საქმე კვების პროდუქტების და რანსაც- 
მლის მიმართ. ოჯახმა უნდა ჭამოს და ჩაიცვას. ეს ყიდვა არ შეიძლება 

დიდხანს გადაიდოს. მართალია, რაღაც ზომით ამ ყიდვათა მოცულობა 

შემცირდება და რა თქმა უნდა გაუარესდება მათი ხარისხი, მაგრამ არა 

იმ ზომით, რა ზომითაც ხანგრძლივი გამოყენების საქონლისა. 

2. მონოპოლიათა პალაუფლება. მრეწველობის დარგთა უმე- 
ტესობა, რომლებიც საინვესტიციო და ხანგრძლივი გამოყენების საქო- 

ნელს აწარმოებს, მაღალი კონცენტრაციით გამოირჩევა, როდესაც ბა- 

ზარზე ბატონობს მსხვილ ფირმათა შედარებით მცირე რაოდენობა. ამის 

გამო, აღნიშნული ფირმები მონოპოლიურად გაბატონებული ხდებიან და 

განსახღვრული პერიოდის მანძილზე ეწინააღმდეგებიან ფასების დაცე- 
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მას, პროდუქციის გამოშვების შეზღუდვით მოთხოვნის შემცირების გა- 

მო. ამიტომ, მოთხოვნის “შემცირება ძირითადად ზეგავლენას ახდენს 

წარმოებასა და დასაქმებაზე. საპირისპირო სურათი შეიმინევა მრეწვე- 

ლობის დარგებში, რომლებიც ხანმოკლე გამოყენების საქონელს (“რბილ 

საქონელს“) აწარმოებენ. ეს ღარგები საკმაოდ კონკურენტუნარიანი არი- 

ან და დაბალი კონცენტრაციით ხასიათდებიან. მათ არ შეუძლიათ წინ 

აღუდგნენ ფასების მომატებას და მოთხოვნის “შემცირება მეტწილად 

ფასებში აისახება, ვიდრე წარმოების დონეში. 10-3 ნახახხე გრაფიკუ- 

ლად გამოსახულია ფასებისა და პროდუქციის მოცულობის "შემცირება 

პროცენტებით მრეწველობის 10 დარგში, როცა ეკონომიკა 1929წ. აყვა- 

ვების პიკიდან 1933 წლის ღრმა დეპრესიაში ჩაიძირა. ხოგაღი სახით 

ფასების და- წარმოების და- 

ცემა (92) ცემა (9%) 
–- 

    
  სასოფლო-სამეურნეო 

ტ იარაღები 
სატრანსპორტო საშუ- 
ალებები - 

ცემენტი 
რკინა და თუჯი 

საავტომობილო სა. 

ბურავები ქსოვილები 
ქსოვილები 
კვების პროდუქტები 

ტყავი 

  

ბენზინი 

სასოფლო-სამეურნეო 
საქონელი | . მ 

100 80 60 40 20 0 20 40 60 80 100 

«- – 

        

  

        
  

ნახ. 10-3. ფასებისა და წარემოების შეფარდებითი შემცირება 
მრეწველობის 10 დარგში 1929-1933 წლებში 

მრეწველობის დარგები, წარმოების ქაღალი კონცენტრაციით, ხასიათდებოდნენ ფასების 
“შედარებით უმნიშვნელო დაცემით და წარეოების მნიშვნელოვანი შემცირებით “დიდი დეპრე- 
სიის” პირველ წლებში. წარმოების დაბალი კონცენტრაციის დარგებში, რომლებიც ნაჩვენებია 

მერე ქვედა ნახევარში, ფასები შესაქჩნვად შემცირდება, ხოლო წარმოება კი მხოლოდ 
უმოსშვნელოდ. 
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შეიძლება აღვნიშნოთ, რომ მრეწველობის დარგები კონცენტრაციის მა- 

ღალი დონით ცხრილის ზედა ნახევარშია მოთავსებული, ხოლო დაბალი 

კონცენტრაციისა კი-ქვედაში. მიაქციეთ ყურადღება წარმოების მკვეთრ 

შემცირებას და ფასების შედარებით მოკრძალებულ დაცემას მაღალი 

კონცენტრაციის დარგებში, ერთი მხრივ, და მეორე მხრივ - ფასების 

მნიშვნელოვან “შემცირებას და პროდუქციის მოცულობის “შედარებით 

ნაკლებ შემცირებას დაბალი კონცენტრაციის დარგებში. 

ეკონომიკური ციკლის რშესახებ ამ მოკლე ცნობების მიღების შემდეგ 

უფრო დაწვრილებით განვიხილოთ უმუშევრობა და ინფლაცია. 

უმუშევრობა 

„სრული დასაქმების ცნება ძნელად ექვემდებარება განსაზ- 
ღვრას.ერთი შეხედვით იგი შეიძლება განვსაზღვროთ იმ გაგებით, რომ 

მთელ თვითმოქმედ მოსახლეობას ანუ სამუშაო ძალის 100% -ს გააჩნია 
სამუშაო. უმუშევრობის განსაზღვრული დონე ნორმალურად ანუ გამარ- 

თლებულად ითვლება. 

უმუშევრობის ტიპები 

სრული დასაქმების განსახღვრას მივუდგეთ უმუშევრობის ცალკეულ 
ტიპებს შორის განსხვავების დადგენით. 

ფრიქციული უმუშევრობა. თუ ადამიანს საქმიანობის სახეობისა 
და სამუშაო ადგილის შერჩევის თავისუფლება გააჩნია, ყოველ მოცე- 

მულ მომენტში ზოგიერთი მუშაკი „სამუშაოთა შორის“ მდგომარეობაში 

აღმოჩნდება. ერთნი ნებაყოფლობით იცვლიან სამუშაო ადგილს. მეორე- 

ნი ახალ სამუშაოს ეძებენ განთავისუფლების გამო. მესამენი დროებით 

კარგავენ სეზონურ სამუშაოს (მაგალითად, მშენებლობაში უამინდობის 

გამო ან საავტომობილო მრეწველობაში მოდელის გამოცვლის გამო) და 

არის მომუშავეთა კატეგორია, განსაკუთრებით ახალგაზრდები, რომლე- 
ბიც პირველად ეძებენ სამუშოს. როცა ყველანი მოძებნიან სამუშაოს ან 

ძველს დაუბრუნდებიან დროებით განთავისუფლებული მომუშავენი და 

სამუშაოს სხვა “მძებნელები“, მათ შეცვლიან “უმუშევართა საერთო 

ფონდში“. ამიტომ, მართალია, უმუშევრად დარჩენილი კონკრეტული 
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ადამიანები ამა თუ იმ მიზეზით თვიდან თვემდე ერთმანეთს ცვლიან, 

მაგრამ უმუშევრობის ეს ტიპი რჩება. 

ეკონომისტები იყენებენ ტერმინს' ფრიქციული უმუშევრობა (იგი 

დაკავშირებულია სამუშაოს ძებნასთან ან მოლოდინთან) იმათ მიმართ, 

ვინც სამუშაოს ეძებს ან ახლო მომავალში მის მიღებას უცდის. გან- 

საზღვრება „ფრიქციული “ ზუსტად ასახავს მოვლენის არსს: შრომის 

ბაზარი ფუნქციონირებს მოუქნელად და თანაფარდობაში ვერ მოჰყავს 
სამუშაო ადგილების რაოდენობა მუშების რაოდენობასთან. 

ფრიქციული უმუშევრობა გარდაუვლად და ამასთან რაღაც ზომით 
სასურველადაც ითვლება. რატომ სასურველად? იმიტომ, რომ მრავალი 

მომუშავე, რომლებიც ნაებაყოფლობით აღმოჩნდნენ “სამუშაოთა “შო- 

რის“, გადადის დაბალანაზღაურებადი, ნაკლებპროდუქტიული სამუშა- 

ოდან უფრო მაღალანაზღაურებად და პროდუქტიულ სამუშაოზე. ეს 

ნიშნავს უფრო მაღალ შემოსავლებს და, მაშასადამე, ეროვნული პრო- 

დუქტის უფრო მეტ რეალურ მოცულობას. 
სტრუქტურული უმუშევრობა. ფრიქციული უმუშევრობა შეუმ- 

ჩნევლად გადადის მეორე კატეგორიაში, რომელსაც სტრუქტურული 

უმუშევრობა ეწოდება. ეკონომისტები ტერმინს “სტრუქტურული“, იყე- 

ნებენ “შემადგენლის“ მნიშვნელობით. დროთა მანძილზე სამომხმარებ- 

ლო მოთხოვნასა და ტექნოლოგიის სტრუქტურაში მნიშვნელოვანი 
ცვლილებები ხდება რომლებიც თავის მხრივ ცვლიან სამუშაო ძალაზე 

საერთო მოთხოვნის სტრუქტურას. ასეთი ცვლილებების გამო მოთხოვნა 

ზოგიერთ პროფესიებზე მცირდბა ან საერთოდ წყდება. მოთხოვნა სხვა 

პროფესიებზე, ადრე არარსებულის ჩათვლით იზრდება. წარმოიშობა 

უმუშევრობა, იმიტომ რომ სამუშაო ძალა რეაგირებს ნელა და მისი 

სტრუქტურა მთლიანად ვერ პასუხობს სამუშაო ადგილის ახალ სტრუქ- 
ტურას. საბოლოოდ აღმოჩნდება, რომ ზოგიერთ მუშას არ გააჩნია ისეთი 

ჩგევები, რომლებიც შეიძლება სწრაფად გაიყიდოს; მათი ჩვევები და 

გამოცდილება მოძველდა და უსარგებლო გახდა სამომხმარებლო მოთ- 

ხოვნის ხასიათსა და ტექნოლოგიაში მომხდარი „ცვლილებების გამო. 

ამასთან განუწყვეტლივ იცვლება სამუშაო ადგილის გეოგრაფიული გა- 

ნაწილება. ამაზე მოწმობს მიგრაცია მრეწველობაში “თოვლის სარტყე- 

ლიდან“ “მზიან სარტყელში“ უკანასკნელ ათწლეულში. 
მაგალითები. 1. მრავალი წლის წინათ მაღალკვალიფიციური მინამ- 

ბერები უმუშევრად დარჩნენ ბოთლის დამამზადებელი დანადგარების 

გამოგონებით. 2. არც ისე დიდი ხნის წინ სამხრეთ შტატებში არაკვა- 

ლიფიციური და ნაკლებად განათლებული ზანგები გამოიდევნენ სოფ- 
ლის მეურნეობიდან მისი მექანიზაციის გამო. ბევრი უმუშევრად დარჩა 
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არასაკმაო კვალიფიკაციის გამო; 3. ამერიკელი მეწაღე, რომელიც უმუ- 

შევარი დარჩა იმპორტული პროდუქციის კონკურენციის გამო, არ შეიძ- 

ლება, მაგალითად, კომპიუტერის პროგრამისტი გახდეს სერიოხული გა- 

დამზადების გაუვლელად ან საცხოვრებელი ადგილის გამოუცვლელად. 
4. და ბოლოს, ბევრი მენავთობე ამერიკის “ნავთობის“ შტატებში აღ- 

მოჩნდა “სტრუქტურულ“ უმუშევართა რიცხვში, როცა 1980-იან წლებში 
მსოფლიო ფასები ნავთობზე კატასტროფულად დაეცა. როცა ფასები 

ყველაზე დაბალ დონეზე იყო, საბურღი და სხვა სახის სამუშაოები 

დაკავშირებული ნავთობმოპოვებასთან, შემცირდა, რის შედეგადაც და- 

იწყო მრავალრიცხოვანი დათხოვნა. 

განსხვავება ფრიქციულ და სტრუქტურულ უმუშევრობას შორის ერ- 
თობ გაურკვეველია. არსებითი განსხვავება ისაა, რომ “ფრიქციულ“ 

უმუშევრებს გააჩნიათ გამოცდილება და ჩვევები, რომელთა გაყიდვა 

მათ შეუძლიათ, ხოლო “სტრუქტურულ“ უმუშევრებს არ “შეუძლიათ 
უცებ მიიღონ სამუშაო, გადამზადების და დამატებითი სწავლების ან 

საცხოვრებელი ადგილის გამოცვლის გარეშე. ფრიქციული უმუშევრობა 
უფრო მოკლევადიანია, ხოლო სტრუქტურული უმუშავრობა უფრო ხან- 

გრძლივი და ამიტომ მიჩნეულია უფრო სერიოზულად. 

ციკლური უმუშევრობა. ციკლურ უმუშევრობაში იგულისხმება 
დაქვეითებით გამოწვეული უმუშევრობა ანუ ეკონომიკური ციკლის იმ 

ფაზით გამოწვეული უმუშევრობა, რომელიც ხასიათდება საერთო ანუ 

ერთობლივი დანახარჯების უკმარისობით. როდესაც ერთობლივი მოთ- 

ხოვნა საქონელსა და მომსახურებაზე მცირდება, დასაქმება კლებუ- 

ლობს, ხოლო უმუშევრობა იზრდება. ამ მიხეზით ციკლურ უმუშევრობას 

ზოგჯერ მოთხოვნის დეფიციტთან დაკავშირებულ უმუშევრობასაც უწო- 

დებენ. მაგალითად, 1932 წლის დაქვეითების პერიოდში უმუშევრობამ 
9,7%-მდე აიწია. “დიდი დეპრესიის დროს 1933 წელს ციკლურმა უმუ- 

შევრობამ დაახლოებით 25% - ს მიაღწია. 

„სრული =ასაქმების“ 
განსაზღვრა 

სრული დასაქმება არ ნიშნავს უმუშევრობის აბსოლუტურ არარსე- 
ბობას. ეკონომისტები ფრიქციულ და ციკლურ უმუშევრობას სავსებით 
აუცილებლად თვლიან: მაშასადამე, “სრული დასაქმება“ განისაზღვრება 

როგორც დასაქმება, რომელიც სამუშაო ძალის 100%-ზე ნაკლებია. 
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უფრო ზუსტად, სრული დასაქმების პირობებში უმუშევრობის დო- 

ნე ფრიქციულ და სტრუქტურულ უმუშევრობათა ჯამის ტოლია. სხვა 
სიტყვებით, უმუშევრობის დონე სრული დასაქმების პირობებში მიიღწე- 

ვა იშ შემთხვევაში, როცა ციკლური უმუშევრობა ნულის ტოლია. სრუ- 

ლი დასაქმების პირობებში უმუშევრობის დონეს უმუშევრობის ბუნებ- 

რივი დონე ეწოდება. ეროვნული პროდუქტის რეალურ მოცულობას, 

რომელიც უმუშევრობის ბუნებრივ დონესთანაა დაკავშირებული, ეკო- 

ნომიკის წარმოებითი პოტენციალი ეწოდება. ეს პროდუქციის რე- 

ალური მოცულობაა, რომელიც შეუძლია აწარმოოს ეკონომიკამ რესურ- 

სების “სრული გამოყენების“ პირობებში. 

უმუშევრობის სრული ანუ ბუნებრივი დონე წარმოიშობა სამუშაო 

ძალის ბაზრების დაბალანსებულობის პირობებში ანუ მაშინ, როცა სა- 

მუშაოთა რიცხვი თავისუფალი სამუშაო ადგილების ტოლია. უმუშევ- 

რობის ბუნებრივი დონე რაღაც ზომით დადებითი მოვლენაა. “ფრიქცი- 

ულ“ უმუშევრებს ხომ დრო სჭირდებათ შესაბამისი ვაკანტური ადგილე- 

ბის მოსაძებნად. “სტრუქტურულ“ უმუშევრებსაც სჭირდებათ დრო კვა- 

ლიფიკაციის მისაღებად. თუ სამუშაოს მძებნელთა რიცხვი აჭარბებს 

არსებულ ვაკანსიებს, სამუშაო ძალის ბახრები დაუბალანსებელია; ამას- 

თან შეინიშნება ერთობლივი მოთხოვნის დეფიციტი და ციკლური უმუ- 

შევრობა. მეორე მხრივ, ჭარბი ერთობლივი მოთხოვნის შემთხვევაში 

იგრძნობა სამუშაო ძალის “უკმარისობა“ ანუ თავისუფალი სამუშაო 

ადგილების რაოდენობა აჭარბებს სამუშაოს მძებნელი მუშების რაოდე- 

ნობას. ასეთ პირობებში უმუშევრობის ფაქტობრივი დონე ბუნებრივზე 

დაბალია. სამუშაო ძალის ბაზარხე ჩვეულებრივზე უფრო დაძაბული 

სიტუაცია დაკავშირებულია ინფლაციასთან. 

ცნება “უმუშევრობის ბუნებრივი დონე“ დაზუსტებას საჭიროებს ორი 

ასპექტით. 
ჯერ ერთი, ეს ტერმინი არ ნიშნავს, რომ ეკონომიკა ყოველთვის 

ფუნქციონირებს უმუშევრობის ბუნებრივი დონის პირობებში და ამით 

აღწევს თავისი წარმოებრივი პოტენციალის რეალიზაციას. ეკონომიკური 

ციკლის განხილვისას ჩვენ აღვნიშნავთ, რომ უმუშევრობის დონე ხში- 

რად აჭარბებს ბუნებრივს. მეორე მხრივ, იშვიათ შემთხვევაში ეკონომი- 

კაში შეიძლება აღმოცენდეს უმუშევრობის ისეთი დონე, რომელიც ბუ- 

ნებრივზე დაბალი იქნება. მაგალითად, მეორე მსოფლიო ომის დროს, 

როცა ბუნებრივი დონე იყო 3-4%, სამხედრო წარმოების მოთხოვნებმა 
გამოიწვიეს სამუშაო ძალაზე თითქმის განუსაზღვრელი მოთხოვნა. ჩვე- 

ულებრივი მოვლენა გახდა ზეგანაკვეთური მუშაობა და შემთავსებლო- 

ბა. უფრო მეტიც, მთავრობა განთავისუფლების უფლებას არ აძლევდა 
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მრეწველობის „უმნიშვნელოვანესი“ დარგების მომუშავეებს, ფრიქცი- 

ული უმუშევრობის ხელოვნური “შემცირებით «უმუშევრობის ფაქ- 

ტობრივი დონე 1943-1945 წლებში შეადგენდა 2%-ზე ნაკლებს, ხოლო 
1944 წელს 12%-დე დაეცა. ეკონომიკა თავის წარმოებრივ შესაძლებ- 
ლობებს აჭარბებდა, მაგრამ არსებით ინფლაციურ დაწოლას ახდენდა 

წარმოებაზე. 

მეორე, უმუშევრობის ბუნებრივი დონე თავისთავად აუცილებლად 

როდია მუდმივი, იგი გადახედვას საჭიროებს ინსტიტუციონალურ ცვლი- 

ლებათა შედეგად (საზოგადოების კანონებსა და ადათ-წესებში ცვლი- 

ლებები). მაგალითად, 60-იან წლებში ბევრი თვლიდა, რომ ფრიქციული 
და სტრუქტურული უმუშევრობის ეს გარდაუვალი მინიმუმი სამუშაო 

ძალის 4% - ს შეადგენს. სხვა სიტყვებით სრულ დასაქმებად აღიარე- 
ბული იყო შემთხვევა, როცა დასაქმებულია სამუშაო ძალის 96%. ხო- 
ლო თანამედროვე პერიოდში ეკონომისტები თვლიან, რომ უმუშევრობის 

ბუნებრივი დონე დაახლოებით 5-6%-ის ტოლია. 
რატომაა დღეს უმუშევრობის ბუნებრივი დონე უფრო მაღალი, ვიდრე 

60-იან წლებში? ჯერ ერთი, შეიცვალა სამუშაო ძალის დემოგრაფიული 

შემადგენლობა, კერძოდ, ქალები და ახალგაზრდა მუშები, რომელთა 

შორის უმუშევართა ხვედრი წილი ტრადიციულად საკმაოდ მაღალია, 

სამუშაო ძალის შედარებით უფრო მნიშვნელოვანი კომპონენტი გახდა. 

მეორე, მოხდა ინსტიტუციონალური ცვლილებები. მაგალითად, უმუშევ- 

რობის კომპენსაციის პროგრამა გაფართოვდა როგორც მომუშავეთა რა- 

ოდენობის თვალსაზრისით, ისე დახმარებათა სიდიდით. ეს მნიშვნელო- 

ვანია იმიტომ, რომ “უმუშევრობის კომპენსაციები ასუსტებენ რა მის 

გავლენას ეკონომიკაზე, უმუშეგრებს საშუალებას აძლევენ უფრო მშვი- 

დად ეძებონ სამუშაო და ამით ადიდებენ ფრიქციულ უმუშევრობას და 

უმუშევრობის საერთო დონეს. 

უმუშევრობის ღონის 

ბანსაზლვრა ” 

სრული დასაქმების პირობებში უმუშევრობის დონის განსაზღვრის 

შესახებ მსჯელობას ისიც ამწვავებს, რომ პრაქტიკაში ძნელია უმუშევ- 

რობის ფაქტობრივი დონის დადგენა. ამაში ცხრილი 10-1 დაგვეხმარება. 

მთელი მოსახლეობა დაყოფილია სამ დიდ ჯგუფად. პირველ ჯგუფში 

შედიან 16 წლამდე ასაკის პირები, ასევე პირები, რომლებიც სპეცი- 
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ალიზებულ დაწესებულებებში, მაგალითად ფსიქიატრიულ საავადმყო- 

ფოებსა და გამოსასწორებელ დაწესებულებეში იმყოფებიან. ამ პირველ 

ჯგუფში შეტანილია პირები, რომლებიც სამუშაო ძალის პოტენციურ 

კომპონენტებად ითვლებიან. მეორე ჯგუფი, რომელსაც ეწოდება “სამუ- 

შაო ძალის შემადგენლობიდან გასულები“, მოზრდილი ადამიანებია, 

რომელთაც მუშაობის პოტენციური შესაძლებლობა გააჩნიათ (შინ მო- 

მუშავეები, მოსწავლეები, პენსიონერები), მაგრამ რაღაც მიზეხით არ 

მუშაობენ და არც ეძებენ სამუშაოს. მესამე ჯგუფი-სამუშაო ძალაა, 

რომელიც 1988წ. მთელი მოსახლეობის 49% - ს შეადგენდა. ამ ჯგუფში 
შედიან პირები, რომელთაც შეუძლიათ და სურთ მუშაობა. მიღებულია, 
რომ სამუშაო ძალა შედგება მომუშავეებისა და უმუშევრებისაგან, რომ- 

ლებიც აქტიურად ეძებენ სამუშაოს. უმუშევრობის დონე სამუშაო ძალის 

უმუშევარი ნაწილის პროცენტია. 

უმუშევრობა 
უეუშევრობის დონე = სამუშაო ძალა X 100 

1938 წელს უმუშევრობის დონე შეადგენდა: 

ცხრილი 10-11. სამუშაო ძალა, დასაქმება და უმუშევრობა 1988 

  

  

      

წელს 

ათასი კა(. 

მოსახლეობა 246 113 

მინუს: 16 წლამდე ასაკის პირები, ასევე პირები, 

რომლებიც სპეციალიზებულ დაწესებულებებში 61 5ი0ი 

იმყოფებიან 

სამუშაო ძალის “შემადგენლობიდან გასული პირები 62 944 

ტოლია: სამუშაო ძალა 121 ·ჭ699 

მომუშავეები 114 905 

უმუშევრები 6 701 

156305 X 100 = 5.5 % 
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უმუშევრობის დონეები 19290 წლიდან 198 წლამდე (შერჩევით) 
მოტანილია ყდის შიდა მხარეს. 

შრომის სამინისტროს სტატისტიკურ სი სამმართველო (ადილობს 

დაადგინოს მომუშავეთა და უმუშევართა რაოდენობა, მთელი ქვეყნის 

მაშტაბით დაახლოვებით 60 ათ. ოჯახის ყოველთვიური შერჩევითი 

გამოკითხვის ჩატარებით. ისმება მთელი რიგი კითხვები, კერძოდ ოჯახის 

წევრთაგან ვინ მუშაობს, ვინ რჩება უმუშევარი, ვინ ეძებს ან არ ეძებს 

სამუშაოს და ა.შ. მიუხედავდ იმისა რომე ამორჩევა ძალხე 

გულმრდგინედ ტარდება და გამოკითხვს საიმედო მეთოდები 

გამოიყენება , მიღებული მონაცემები მკაცრად იქნა გაკრიტიკებული. 

1. ნაწილობრივი დასაქმება. ოფიციალურ სტატისტიკაში არას- 

რული სამუშაო დღით დასაქმებულები მთლიანად დასაქმებულთა კატე- 

გორიაში შედიან. 1938 წელს 17 მლნ. ადამიანი საკუთარი სურვილით 
მუშაობდა არასრულ სამუშაო დღეს. კიდევ 5 მლნ ნაწილობრივ დასაქ- 

მებულ მუშებს ან სრული სამუშაო დღით სურდათ მუშაობა, მაგრამ ვერ 

იშოვეს შესაბამისი სამუშაო, ან არასრულ სამუშაო დღეს მუშაობდნენ 

სამომხმარებლო მოთხოვნის დროებით შემცირების გამო. ფაქტობრივად 

მომუშავეთა ეს ორი უკანასკნელი ჯგუფი ნაწილობრივ დასაქმებული და 

ნაწილობრივ უმუშევარი იყო. სრულ დასაქმებულად მათი აღიარებით, 

ოფიციალური სტატისტიკა ხელოვნურად ამცირებს უმუშევრობის დონეს. 

2. მუშები, რომელთაც სამუშაოს შოვნის იმედი დაკარ- 
ბეს. იმისათვის, რომ უმუშევრად ჩაითვალო, აქტიურად “უნდა ეძებო 

სამუშაო. სხვა სიტყვებით, უმუშევარი, რომელიც აქტიურად არ ეძებს 

სამუშაოს, “სამუშაო ძალის შემადგენლობიდან გამოსულად“ ითვლება. 

პრობლემა ისაა, რომ მუშათა მნიშვნელოვანი რაოდენობა, რომლებიც 

უშედეგოდ (კდილობდა სამუშაოს პოგნას გარკვეული დროის მანძილსე, 

იმედს კარგავს. მართალია, ასეთ მუშათა რაოდენობა დაქვეითების პე- 

რიოდში მეტია, ვიდრე აყვავების პერიოდში, მაგრამ ამ კატეგორიაში 

1988 წ. მოჰყვა 1 მლნ. კაცი. სამუშაოს ძებნით იმედდაკარგულთა 

უმუშევრების კატეგორიაში შეუტანლობით, ოფიციალური სტატისტიკა 

ამცირებს უმუშევრობის დონეს. 

3. ცრუ ინფორმაცია. მეორე მხრიე, უმუშევრობის დონე შეიძ- 

ლება გაიზარდოს იმ შემთხვევაში, როცა ზოგიერთი უმუშევარი რეს- 

პონდენტი ამტკიცებს, რომ იგი სამუშაოს ეძებს, თუმცა ეს სინამდვილეს 
არ შეეფერება. ამიტომ, ეს პირები შეიტანებიან “უმუშევართა“ ჯგუფში 
და არა “ სამუშაო ძალის შემადგენლობიდან გასულებში“. რესპონდენ- 

ტები ცრუ ინფორმაციას იძლევიან იმიტომ, რომ უმუშევრობის კომპენ- 

საცია ან სოციალური უზრუნველყოფის დახმარება შეიძლება დამოკი- 
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დებული იყოს სამუშაოს მოჩვენებით ძებნაზე. ჩრდილოვანმა ეკონომიკამ 

(თავი 9) შესაძლოა ხელი შეუწყოს უმუშევრობის ოფიციალური დონის 

ხელოვნურ გაზრდას. სავსებით “შესაძლოა, რომ ადამიანი, რომელიც 

დასაქმებულია ნარკოტიკებით ვაჭრობაში - სამხრეთ ფლორიდაში ან 

ჩიკაგოს მაფიაში, თავის თავს „უმუშევარს“ უწოდებს. 

ზოგადი დასკვნა ისაა, რომ მართალია უმუშევრობის დონე დიდ 

როლს თამაშობს ეკონომიკური პოლიტიკის განსახღერაში, მას გარკვე- 

ული ნაკლოვანებებიც გააჩნია, მიუხედავად იმისა, რომ უმუშეგრობა 

ქვეყნის ეკონომიკური მდგომარეობის ერთ-ერთი უმნიშვნელოვანესი მაჩ- 

ვენებელია, იგი არ “შეიძლება ჩაითვალოს ეკონომიკის სიჯანსაღის 

უშეცდომო ბარომეტრად. 

უმუშევრობის ეკონომიკური 

დანახარჯ%ები 

უმუშევრობის დონის შეფასებისა და სრული დასაქმების პირობებში 

უმუშევრობის დონის განსახღვრის პრობლემებმა ხელი არ უნდა შეუშა- 

ლოს მნიშვნელოვანი ჭეშმარიტების გაგებას: მეტისმეტი უმუშევრობა 

იწვევს დიდ ეკონომიკურ და სოციალურ დანახარჯებს. 

ეეპ-ის მოცულობის ჩამორჩენა და ოუკენის კანონი.უმუ- 

შევრობის მთავარი „სახღაური“ გამოუშვებელი პროდუქციაა, როდესაც 

ეკონომიკას არ შეუძლია საკმარისი სამუშაო ადგილების შექმნა იმათ- 

თვის, ვისაც მუშაობა სურს და შეუძლია. საქონელთა და მომსახურების 

პოტენციური წარმოება სამუდამოდ იკარგება. ანალიზის “შედეგად შეიძ- 

ლება დავასკვნათ, რომ უმუშევრობა საზოგადოებას ხელს უშლის მუდ- 

მიგვად იმოძრაოს ზემოთ, თავისი პოტენციური შესაძლებლობების მრუ- 

დზე. ეკონომისტები ამ დაკარგულ პროდუქციას განმარტავენ როგორც 

ეეპ-ის მოცულობის ჩამორჩენას. ეს ჩამორჩენა ის მოცულობაა, რომ- 

ლითაც ფაქტობრივი ეეპ-ი ნაკლებია პოტენციურზე. პოტენციური ეეპჰ-ი 

განისაზღვრება იმ ვარაუდიდან გამომდინარე, რომ არსებობს უმუშევ- 

1. დაწერილებით ის. 8მ8ას»იგს 0წ LგხიL 5%(0('6::086 II0V (ხით CიVხოითრი( 
Mიევს03 ილიიიე1ი”თირი(. მიი8-2 00! IX2(6; 1I)ი16 (0 CIVC IL 8 IX04L // 809100955 
X6CVICV. L6ძი»2) IX 696LV6 ხ8იM% 0”წ ნხIვძილხ!2, MვV-ჰსიი 1977. გვ. 11-18; ჰიო105 ჰ,. 
LIIსილხიყ, Lიხეძ სიძთგი, სი XLიიიილ05 იწ სოილთი!იVისდი(, Mრ06V-V0IX, 

C8ოხოძიი სოIVიC81(ა) IXI609, 1084. ტომი I. 
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ნახ. 10-4 ა) პოტენციური და ფაქტობრივი ერთობლივი ეროვნუ- 
ლი პროდუქტი ბ) უმუშევრობის დონე 

პოტენციურ და ფაქტობრივ ერთობლიე ეროვნულ პროდუქტს შორის განსხეავება წარეო- 
ადგენს ეეპ-ის ჩამორჩენას. გეპ-ის ჩამორჩენა პროდუქციის მოცულიბაა, რომელსაც ეკონიოქიკა 
კარგავს თავისს წარმოებრივი პოტენციალის არასრული გამოყენების გამო. დაიხსოქე«ი, როქ 
უმუშევრობის მაღალი დოზე ნიშნავს ეეპ-ის დიდ ჩამორჩენას. 

რობის ბუნებრივი დონე ეკონომიკური ზრდის “ნორმალური“ ტემპების 

პირობებში. 10-4 ნახაზი გვიჩვენებს ერთობლივი ეროვნული პროდუქტის 
ჩამორჩენას უკანასკ6ნელ წლებში და ხაზს უსვამს მჭიდრო ურთიერთკავ- 

შირს უმუშევრობის ფაქტობრივ დონესა (ნახ. 10-4 ბ) და ეეპ-ის ჩამორ- 
ჩენას შორის (ნახ. 10-4 ა), რაც უფრო მაღალია უმუშევრობის დოზწე, 
მით უფრო მეტია ერთობლივი ეეპ-ის ჩამორჩენა.



მაკროეკონომიკის სფეროს ცნობილმა მკვლევარმა, არტურ ოუკენმა 

მათემატიკურად გამოხატა თანაფარდობა უმუშევრობის დონესა და ეეჰ- 

ის ჩამორჩენას შორის. ეს თანაფარდობა, რომელიც ცნობილია ოუკენის 

კანონის სახელწოდებით, გვიჩვენებს რომ თ'უ “უმუშევრობის ფაქ- 

ტობრივი დონე ბუნებრივსე ერთი პროცენტით მეტია, ეეპ-ის ჩამორჩენა 

25% ს “შეადგენს. ეს არის თანაფარდობა 1:2, 5, ანუ 2:5, ე. ი. 

უმუშევრობის დონის შეფარდება ეეპ-ის ჩამორჩენასთან, რომელიც სა- 

შუალებას გვაძლევს გამოვთვალოთ პროდუქციის აბსოლუტური დანა- 

კარგები, რომელიც უმუშევრობის ნებისმიერ დონესთანაა დაკავშირებუ- 

ლი. მაგალითად, დაქვეითების წელს (1983 წ.) უმუშევრობის დონემ 
9,5% - ს მიაღწია ანუ 3,5 9%6-ით მეტი იყო ნავარაუდევ ბუნებრივ 
6%-ზე. ამ 3,5%-ის გამრავლებით ოუკენის კოეფიციენტზე(2,5) მივი- 
ღებთ, რომ 1983 წელს ეეპ-ის ჩამორჩენა შეადგენდა 8,75% - ს. სხვა 

სიტყვებით, თუ 1983 წელს უზრუნველყოფილი იქნებოდა უმუშევრობის 

დონე სრული დასაქმების პირობებში, ეეპ 8,7%-ით მეტი იქნებოდა, 

ვიდრე ფაქტობრივად. თუ გამოვთვლით რამდენს წარმოადგენდა ეეპ-ის 

ნომინალური მოცულობის დანაკარგი, ეს 8,75% 1983 წლის 3300 მლრდ 
დოლარიდან (ეეჰ), მივიღებთ რომ ეკონომიკამ დაკარგა პროდუქცია 

თითქმის 290 მლრდ. დოლარი ( = 3300 X 8,75%) «უმუშევრობის 

ბუნებრივი დონის მიუღწევლობის გამო. 
მეორე მხრივ, მნიშვნელოვანია აღინიშნოს (ნახ. 10-4), რომ ეროვგნუ- 

ლი პროდუქტის ფაქტობრივი მოცულობა ხანდახან შესაძლოა პოტენცი- 

ურ მოცულობას სჭარბობდეს. ასეთი მდგომარეობა შეინიშნებოდა მეორე 

მსოფლიო ომის დროს, როდესაც უმუშევრობის დონე 2%-ზე ნაკლებს 

შეადგენდა. წარმოებაში მოიზიდებოდა მუშათა დამატებითი რაოდენობა 

და კაპიტალური მოწყობილობა, ზეგანაკვეთური მუშაობა და შემთავსებ- 

ლობა ჩგეულებრივი მოვლენა იყო და ა. შ. 10-4 ნახაზზე ჩვენ ვხედავთ, 

რომ 60-იანი წლების დასასრულს ვიეტნამში ომმა გამოიწვია ფაქ- 
ტობრივი ეეპ-ის გადამეტება მის პოტენციურ მაჩვენებელზე, ხოლო 1973 

წელს “ეკონომიკურმა ბუმმა კვლავ წარმოშვა “უარყოფითი“ ერთობლივი 

ეროვნული პროდუქტი. ხანდახან შეიძლება პოტენციური ეეპ-ის გადამე- 

ტება, მაგრამ ფაქტობრივი ეეპ-ის პოტენციურზე გადამეტება ხანგრძლი- 

ვი პერიოდის მანძილზე შეუძლებელია. 

არაერთნაირი ტვირთი. ზოგად ციფრებს შორის იმალება ისიც, 

რომ უმუშევრობის დანახარჯები არაერთნაირად ნაწილდება. მაგალი- 

თად, უფრო ადვილი იქნებოდა უმუშევრობის დონის 6-დან 9%-მდე 

გადიდებასთან შერიგება, თუ ყოველი მუშის სამუშაო დღე და ხელფასი 

პროპორციულად შემცირდებოდა. მაგრამ ეს ასე როდი ხდება. 
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ცხრილი 10-2. უმუშევრობის დონეები დემოგრაფიული ნიშნის 

მიხედვით დაქვეითებისა (1982 წ.) და სრული დასაქმების (1988 

წ.) პერიოდში 

  

  

  

უმუშევრობის დო- 

დემოგრაფიული ჯგუფი ნე 19% წ. ე უშევრ დ რა 

სულ 97 5.5 

პროფესია 

„ლურჯი საყელოები“ 14,2 7,5 

„თეთრი საყელოები“ 5,2 3,2 

ასაკი · 

16-19 წელი 23,2 15,3 

შე წამის 16-დან 48,0 32,4 

სლ 19 იღიმი წი 20,4 L3,1 

სე საცემი 20 წელ- 8,8 4,8 

ქულები 20 წელზხე 8,3 4,9 

რასა ' 

“შავი 18,9 11.7 

თეთრი 8,6 4,7 

სქესი 
ქალები 9,4 5,6 

მამაკაცები 9,9 5,5 

ხანგრძლივობა 

15 კვირისა და მეტი 32 1.3 
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10-2 ცხრილში სამუშაო ძალის ბახარზე სხვადასხვა ჯგუფების უმუ- 
შევრობის დონე შედარებულია დაქვეითებისა (1982 წ.) და სრული 
დასაქმების (1988 წ.) დროს. დიდი განსხვავებანი უმუშევრობის დონე- 
ებში ყოველი წლის ფარგლებში და ორი წლის დონეთა შედარება 

შემდეგი განხოგადების გაკეთების საშუალებას იძლევა. ჯერ ერთი, 

უმუშევრობის დონე „თეთრ საყელოიანთა“ შორის უფრო დაბალია, ვიდ- 

რე „ლურჯ საყელოიანთა“ შორის და პირველებს უფრო ნაკლებად 

ათავისუფლებენ დაქვეითების დროს, ვიდრე უკანასკნელთ. ეს იმიტომ 

ხდება, რომ „თეთრ საყელოიანები“ დასაქმებულები არიან მრეწველობის 

დარგებში და ნაკლებად ექვემდებარებიან ციკლურ რყევებს (მომსახუ- 

რების სფერო და ხანმოკლე გამოყენების საქონელთა წარმოება), ან 

თავიანთ ფირმაში მუშაობენ. გარდა ამისა, ფირმები ნაკლებად ათავი- 

სუფლებენ კვალიფიციურ „თეთრსაყელოიანებს“, რომელთა სწავლებაზე 

მათ მნიშვნელოვანი სახსრები დააბანდეს. 

მეორე, უმუშევრობის დონე ახალგაზრდებს შორის უფრო მაღალია, 

ვიდრე მოზრდილებს შორის. ეს იმით აიხსნება, რომ ახალგახრდებს 

დაბალი კვალიფიკაცია გააჩნიათ, უფრო ხშირად ტოვებენ სამუშაოს და 

თავისუფლდებიან დამქირავებელთა მიერ, ასევე ნაკლები მობილურო- 
ბით ხასიათდებიან. მრავალი ახალგაზრდა პირველად ხვდება სამუშაო 

ძალის ბაზარზე თავისი პირველი სამუშაოს ძებნაში. 

მესამე, უმუშევრობის დონე შავკანიან მოსახლეობაში,-როგორც მოზ- 

რდილის, ისე მოზარდის - დაახლოებით ორჯერ მაღალია, ვიდრე თეთ- 

რკანიანებისა. ეს შეიძლება რიგი ფაქტორებით აიხსნას: დისკრიმინაცი- 

ით განათლების სფეროში და სამუშაო ძალის ბაზარზე, “მავკანიანთა 

კონცენტრაციით ისეთ პროფესიებზე, რომლებიც არ მოითხოგენ მაღალ 

კვალიფიკაციას („ლურჯი საყელოები“), შავკანიანი მოსახლეობის გე- 

ოგრაფიული იზოლაციით მსხვილ ქალაქებში, სადაც სამუშაოს მიღების 

შესაძლებლობა მათთვის, ვინც პირველად მიდის სამუშაო ძალის ბა- 

ზარზე, მინიმუმამდეა დაყვანილი. 

მეოთხე, სავსებით მართებულია უმუშევრობის შედარება მამაკაცებსა 

და ქალებს შორის, უმუშევრობის უფრო დაბალი დონე ქალებს შორის 
1982 წ. დაქვეითების პერიოდში მოწმობს, რომ მრეწველობის ისეთ 
დარგებში, რომლებიც საინვესტიციო საქონელს (ავტომობილები, ფო- 

ლადსამსხმელო, სამშენებლო) აწარმოებენ და მწვავედ რეაგირებენ ციკ- 

ლებზე, მამაკაცები ჭარბობენ. 
და უკანასკნელი მოსაზრება: ადამიანთა რიცხვი, რომლებიც დიდი 

ხნის (15 კვირა და მეტი) მანძილზე იმყოფებიან უმუშევრად, პროცენ- 
ტულად მთელ სამუშაო ძალასთან შედარებით გაცილებით ნაკლებია, 
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ვიდრე უმუშევრობის დონე, მაგრამ ეს ციფრი არსებითად იზრდება 

დაქვეითების დროს. 1988 წელს „ხანგრძლივი“ უმუშევრები შეადგენ- 
დნენ მთელი სამუშაო ძალის მხოლოდ 1, 3%%, -ს ხოლო უმუშეგრობის 

საერთო დონე -5,5% - ს. უმუშევართა დიდი ნაწილი არ მუშაობს 
შედარებით მოკლე პერიოდის მანძილზე, მაგრამ აღვნიშნავთ ასეგე, რომ 

1982 წ. დაქვეითების დროს უმუშევრები წარმოადგენდნენ მთელი სა- 
მუშაო ძალის 3,2% - ს, რაც მნიშვნელოვან ეკონომიკურ სიძნელეებს 

იწვევს. 

ბგარეშეეკონომიკური 

დანახარჯები 

ციკლური უმუშეგრობა ცოტა უფრო მეტია, ვიდრე ეკონომიკური 

უბედურება, ეს ასევე სოციალური კატასტროფაცაა. დეპრესია უმოქმე- 

დობას იწვევს, ხოლო უმოქმედობა კვალიფიკაციის, საკუთარი თავისად- 

მი პატივისცემის დაკარგვას, მორალური საფუძვლების დაცემას, ოჯახის 

დაშლას და ასევე საზოგადროებრივ და პოლიტიკურ უწესრიგობებს. 

განვიხილოთ შემდეგი ორი ნაწყვეტი ს. ტერკელის მამხილებელი წიგ- 

ნიდან “ძნელბედობის ჟამი“, რომელიც “დიდი დეპრესიის“ თავისებური 

ილუსტრაციაა. პირველი ნაწყვეტი - ახალგაზრდა ქალის ჩვენებაა, რო- 

მელსაც ბედმა გაუმართლა, რამდენადაც იგი კოლეჯში სწავლობდა. 
„1936 წელს, როცა მე ვსწავლობდი ბერლიკში, ბევრი ახალგაზრდა ფაქტობრივად უმამოდ 

დარჩა. ერთნი უსირცხვილოდ ტოვებდნენ სახლს, ვინაიდან არ შეეძლოთ საკუთარი ოჯახის 

რჩენა, სხვები სიცოცხლეს თვითმკელელობით ამთავრებდნენ, რათა ოჯახს და'სღვევა მიეღო. 
ოჯახები მთლიანად იშლებოდა. ყოველი მამა ამას თავის პიროვნულ წარუმატებლობად თვლი- 

და. ეს ადამიანები, რომლებიც საშუალო კლასს მიეკუთვნებოდნენ, ცხადია, ვერ იგებდნენ თუ 
რა ხდებოდა საზოგადოებაში და ამიტომ იკლავდნენ თავს, 

დეპრესია სულ უფრო გრძელდებოდა. ზოგიერთ ახალგაზრდას არ გააჩნდა ღამის გასათე- 
ვი და ისინი ხიდებქვეშ აფარებდნენ თავს. მე ეიღებდი სტიპენდიას, მაგრამ ხშირად არაფერი 

მქონდა საჭმელი. სშირ შემთხვევაში მე გკმაყოფილდებოდი სამი კანფეტით.“ 
მეორე ნაწყვეტი - ხელოსნის შვილის მოგონებაა. 

„ერთ-ერთი ყველაზე გავრცელებული შეგრძნება - და იგი სრულად გამოეცადე მე - ესაა 
მამის ბედუკუღმართობა, რომ მან ვერ აიცდინა დარტყმა. მართალია, იყო მძიმე პერიოდი, მაგ- 

რამ, რატომ მე აღმოგჩნდი ის ახალგაზრდა, რომელსაც ფეხსაცმელში მუყაოს შეტენა სჭირდე- 
ბოდა სკოლამდე მისასვლელად? ამასთან მე არ ეუჯანყდებოდი მამას. უბრალოდ მეცოდებოდა, 

1. 5Lსძვ X8XX01., II8>-ძ 1Iთი9. M6V-V0IX: #ტVიი 800X5, 1971. გე. 131, 398. 
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რომ მან ვერ დააღწია თავი გაჭირვებას და ვერ მიაღწია წარმატებას. და კიდევ მეშინოდა გუ- 
ლისწყრტომისა, რაც გამოწვეული იყო ცხოვრებისეული გარემოებებით. 

გავიხსენოთ ასევე, შერყევები, უხერხულობის გრძნობები, წყენა, რომელსაც მრავალი 
ახალგაზრდა განიცდიდა იმის გამო, რომ მამებს არ შეეძლოთ მათი უსრუნველყოფა. ეს ხში- 
რად იწვევდა შემზარავ ჩხუბს მამასა და შვილს შორის. 

ჩვენ გააფთრებული ვდაობდით ახალ იდეათა შესახებ. სწორი იყო თუ არა რუზველტი, 
როცა იძლეოდა დახმარებას (სახელმწიფო დახმარება)? საჭიროა თუ არა საზოგადოებრივ სა-, 

მუშაოთა პროგრამა უმუშევრობისათვის? უფლება აქვთ თუ არა ადამიანებს დაუბრუნდნენ თა- 

ვიანთ გაკოტრებულ ფირმებს და ძალით შეინარჩუნონ ისინი? ძგელი წარმოდგენა იმის შესა- 

ხებ, რომ ამერიკაში ყველა მომუშავე რაღაცას ღებულობს, დაიმსხგრა თვალსა და ხელს შუა 
“დიდი დეპრესიის“ დადგომით. ეს დაძაბულობას ქმნიდა ოჯახებში. მრავალი მშობელი 
გრძნობდა თავს დამნაშავედ ... 

მამაჩემს მძიმე ცხოვრება ჰქონდა, იგი სვამდა, დეპრესიის დროს კიდევ უფრო მოუმატა 
სმას. სახლში გახშირდა ჩხუბი. მრავალი მამა, მათ შორის ჩემიც, იკარგებოდა სახლიდან. ისინი 
ჩიკაგოში მიდიოდნენ სამუშაოს საშოვრად, ოჯახი შინ რჩებოდა იმ იმედით, რომ მამა რაიმეს 
იშოვიდა. შაბათ საღამოს კი იწყებოდა წამება: გამოჩნდება თუ არა მამა სახლში და მოიტანს თუ 

არა ფულს? დეპრესიამ ყველაფერი გაამწვავა და გააფუჭა“, 
და კიდევ ერთი უდაო აზრი: 

სამუშაო მატერიალური და საოციალური დაწინაურების იმედია. იგი უზრუნველყოფს ბავ- 
შეებისათეის უფრო სელსაყრელ სტარტს ცხოვრებაში: იგი ნიშნავს ერთადერთ პატიოსან 

გზას, რომ არ იცხოვრო ლარიბად, როგორც მშობლები. იგი გვეხმარება რასობრივი და სხვა 

დაბრკოლებების დაძლევაში. მოკლედ რომ ვთქვათ... სამუშაო - ესაა საშვი თავისუფლებასა და 

“უკეთეს ცხოვრებაში. წაართვა ადამიანებს სამუშაო - ნიშნავს გამორიცხო ისინი სახოგადოები- 

ისტორია დამაჯერებლად აჩვენებს, რომ მასობრივი უმუშევრობა 

სწრაფ, ხშირ შემთხვევაში მშფოთვარე სოციალურ და პოლიტიკურ 

ცვლილებებს იწვევს. ამას მოწმობს ძვრები ამერიკის პოლიტიკურ თე- 

ორიაში 30-იანი წლების დეპრესიის დროს. დეპრესიის მიერ გამოწვე- 

ული “ახალი კურსი“ ნამდვილი რევოლუცია იყო ამერიკის ეკონომიკურ 

და პოლიტიკურ აზროვნებაში. ასეთი ცვლილებების მაგალითია ჰიტლე- 

რის მოსვლაც ხელისუფლების სათავეში უმუშევრობის პირობებში. უფ- 

რო მეტიც, უეჭველია, რომ უმუშევრობის დიდი პროცენტი ზანგებსა და 

სხვა ეროვნულ: უმცირესობებს შორის ასევე უწესრიგობისა და ძალადო- 

ბის სერიოზული მიზეზია, რომლებიც პერიოდულად წარმოიშობიან ამე- 

რიკისა და სხვა ქვეყნების ქალაქებში. რაც შეეხება უბრალო ადამი- 
ანებს, მკვლევარები პირდაპირ კავშირს პოულობენ თგითმკვლელობის, 

1. თილ, IM. IX6ს58, (სი C=Vი21 0I6ლ2ძლ. M060V-V0IV: MიCთLC8V-Iსს 800 

Cითდვია, 1964. გე.133. 
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მკვლელობების, გულსისხლძარღვთა დაავადებებით სიკვდილიანობის, 

ფსიქიურ დაავადებათა და უმუშევრობის მაღალ დონეს შორის. 

საერთაშორისო ფუჟედარებები 

ნებისმიერ პერიოდში სხვადასხვა ქვეყანაში უმუშევრობის დონე არ- 

სებითად განსხვავდება. ეს განსხვავებანი იმით აიხსნება, რომ სხგადას- 

ხვა ქვეყანაში ბუნებრივი უმუშევრობის სხვადასხვა დონე არსებობს და 

იმითაც, რომ ეს ქვეყნები შეიძლება ეკონომიკური ციკლის სხვადასხვა 

ფაზაში აღმოჩნდნენ. 10-ლ3 ცხრილის მე-2 სვეტში ჩამოთვლილია უმუ- 
შევრობის დონის ამერიკული მეთოდით განსახღვრული საშუალო მაჩ- 

ვენებლები უკანასკნელ ხუთ წელიწადში. აშშ-ს მთელი თავისი ისტო- 

ცხრილი 10-3. უმუშევრობისა და ინფლაციის საშულო დონე 

ცხრა ქვეყანაში ხუთწლიან პერიოდში 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

        

უმუშევრობის ინფლაციის 

საშუალო წლიური საშუალო წლიური 

მვეყნები დონე 1983-1987 დღ, | დონე 1983-1987 დღ, 
(%) (%) 

აშშ | 7,5 3.3 

კანადა 10,4 4.6 

ავსტრალია _ _ 8.7 7.7 

იაპონია 2,8 · 1,3 

საფრანგეთი 10.1 5,7 

გერმანია | 7.2 · 1.6 

_ იტალია 6.6 8.9 

შვეცია _ _ 2.8 6,6 

დიდი ბრიტანეთი 11.3 47     
1. M. Lვობ” სI”გიილი Iიშსიილტ· იწ (ხი 5ილსი ხიIიიიბიი 0» 

ნიყჯლხილსგაიიიღ.: 086 L0ვ(იოლევ) 0ილიეძ%ლ0LIV6 // ჰვთი5 ს. ხგლ=-9% CL 81. (0ძო.). 
5LIC655 80ძ Mი0ი(2) 050Lძ6». M6V-V0IM: L2V6ი0 +059, 1979. გვ. 8-24. 
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რიის მანძილზე უმუშევრობის უფრო მაღალი დონე ჰქონდა, ვიდრე სხვა 

განვითარებულ ქვეყნებს, მაგრამ 80-იანი წლებიდან მდგომარეობა შე- 
იცვალა. როგორც მე-2 სვეტშია ნაჩვენები, უმუშევრობის საშუალო დო- 
ნე აშშ-ში 1983 წლიდან 1987 წლამდე პერიოდში უფრო დაბალი იყო, 
ვიდრე კანადაში, ავსტრალიაში, საფრანგეთსა და დიდ ბრიტანეთში. 

ინფლაცია, მისი ბანსაზლვრა 

ღა ბაზომვა 

ეხლა განვიხილოთ ინფლაცია როგორც მაკროეკონომიკური არასტა- 

ბილურობის ერთ-ერთი ასპექტი. პრობლემები, რომლებსაც ინფლაცია 

ქმნის, უფრო არეულ-დარეულია, ვიდრე უმუშევრობის პრობლემები, 
ამიტომ, ისინი უფრო ძნელი გასაგებიცაა. 

რა არის ინფლაცია? 

რა არის ინფლაცია? ინფლაცია - ფასების საერთო დონის მომატებაა. 

ეს არ ნიშნავს, რომ აუცილებლად ყველა ფასი იზრდება. ინფლაციის 
საკმაოდ სწრაფი ზრდის დროსაც კი ზოგიერთი ფასი შეიძლება სტაბი- 

ლური დარჩეს, ხოლო სხვები შემცირდეს. მაგალითად, მართალია 1970- 
1980 წწ. ინფლაციის მაღალი დონე შეინიშნებოდა, მაგრამ ფასები ისეთ 

საქონელზე, როგორიცაა ვიდეომაგნიტოფონები, ციფრული საათები და 
პერსონალური კომპიუტერები, ფაქტობრივად შემცირდა. სინამდვილეში, 
როგორც შემდგომ დავინახავთ, ინფლაციის ერთ-ერთი მტკივნეული ად- 
გილია ფასების ძალზე არათანაბარი აწევის ტენდენცია. ერთნი ძალზე 

ნახტომისებურად მატულობენ, მეორენი თანაბარი ტემპებით, ხოლო მე- 

სამენი საერთოდ არ მატულობენ. 
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ინფლაციის გაზომვა 

როგორც მე-9 თავშია ნაჩვენები, ინფლაცია იზომება ფასების ინდექ- 

სის დახმარებით. ფასების ინდექსი კი განსახღვრავს მათ საერთო დონეს 

საბაზისო პერიოდთან შედარებით. 

მაგალითად, სამომხმარებლო საქონელთა ფასების ინდექსში 1982- 
1984 წწ. საბაზისო პერიოდის სახით გამოიყენება ფასების დონე, რომე- 
ლიც 100-ის ტოლია. 1988 წელს ფასების ინდექსი დაახლოებით 118-ის 
ტოლი იყო. ეს ნიშნავს, რომ 1988 წელს ფასები 18%-ით მაღალი იყო, 
ვიდრე 1982-1984 წწ., ანუ უფრო მარტივად, საქონელთა მოცემული 

ანაკრები, რომელიც 1982-1984 წლებში 100 დოლარი ღირდა, 1988 წ. 
118 დოლარი გახდა. 

ინფლაციის ტემპი ამ წლისათვის შეიძლება შემდეგნაირად გავიან- 

გარიშოთ: გამოვაკლოთ გასული წლის (1987 წ.) ფასების ინდექსი ამ 
წლის (1988 წ.) ინდექსს, გავყოთ ეს განსხვავება გასული წლის (1987 
წ.) ინდექსზე, ხოლო შემდგომ გავამრავლოთ 100-%ზე. მაგალითად, 1987 
C. სამომხმარებლო საქონელთა ფასების ინდექსი უდრიდა 113, 6 - ს, 
ხოლო 1958 წ. -118,3 - ს. მაშასადამე, ინფლაციის დონე 1988 წელს 

გამოიანგარიშება შემდეგნაირად: 

ინფლაციის ტემპი = 1082 11354. X100=4,! % 

ეგრეთწოდებული „70-ის სიდიდის წესი“ ინფლაციის სხვანაირი 

გაზომვის საშუალებას იძლევა. უფრო ზუსტად რომ ვთქვათ, იგი საშუ- 

ალებას იძლევა სწრაფად გავიანგარიშოთ ფასების დონის გაორმაგები- 

სათვის აუცილებელი წლების რაოდენობა. საჭიროა მხოლოდ 70-ის გა- 

ყოფა ინფლაციის ყოველწლიურ დონეზე. 

ინფლაციის ტემპების გაორმაგებისათვის _ 70 
საჭირო წლების მიახლოებითი რაოდენობა _ ფასების დონის ყოველწლიური 

' გადიდების ტემპი % 

მაგალითად, ინფლაციის ყოველწლიური 3%-იანი დონის პირობებში 

ფასების დონე გაორმაგდება დაახლოებით 23 წლის შემდეგ (70:3). 
8%-იანი ინფლაციისას ფასების დონე გაორკეცდება დაახლოებით ცხრა 

წლის შემდეგ (70:8). 12%-იანი ინფლაციისას ფასების დონე გაორკეც- 

დება დაახლოებით ექვსი წლის შემდეგ. უნდა აღინიშნოს, რომ ,,70-ის 
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სიდიდის წესი“, ჩვეულებრივ გამოიყენება მაშინ, როდესაც, მაგალითად, 

საჭიროა რეალური ეეპ ან თქვენი პირადი დანაზოგების გასაორმაგებ- 

ლად აუცილებელი დროის დადგენა. 
ამ ფუძემდებლური ცოდნის მხედველობაში მიღებით გადავიდეთ ინ- 

ფლაციის ისტორიულ განხილვაზე აშშ-ში და მისი ყოველწლიერი შე- 

დეგების საერთაშორისოსთან შედარებაზე უკანასკნელ პერიოდში. შემ- 

დგომ განვიხილოთ ინფლაციის მიზეზები და შედეგები. 
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ნახ. 10-5. ფასების დონის ცვლილებები აშშ-ში 1920 წლიდან 

ფასების სტაბილურობამ 20-იან წლებში და 30-იანი წლების დეფლაციამ ადგილი დაუთ- 
მეს მწვავე ინფლაციას, რომელიც მეორე მსოფლიო ომის დამთავრებისთანავე დაიწყო. 1951- 
დან 1965 წლამდე პერიოდი ხასიათდება საკეაოდ სტაბილური დონით, ხოლო 1965 წლიდან 

აშკარად დადგა „ინფლაციის საუკუნე“. 

ინფლაციის რეალიები 

10-5 ნახაზზე მოცემულია აშშ-ში საინფორმაციო პროცესების მ:V"- 

ხილვა 1920-წლიდან. ამ გრაფიკზე ნაჩვენებია სამომხმარებლო ფ-!.ის 
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ინდექსის ყოველწლიური გადიდება 1982-1984 წწ. საბაზისო პერიოდთან 

შედარებით. ეს ნიშნავს, რომ სამომხმარებლო ფასების ინდექსი 1982- 
1984 წწ. მიღებულია 100-ად. მართალია, მკითხველთა უმრავლესობა 
„ინფლაციის საუკუნეში“ გაიზარდა, მაგრამ ინფლაცია ყოველთვის რო- 

დი სდევდა თან აშშ-ს ეკონომიკის განვითარებას. მაგ., აშშ-ში 20-იან 

წლებში, აყვავების პერიოდში ფასების დონე აბსოლუტურად სტაბილუ- 

რი იყო და დაეცა, ანუ მოხდა დეფლაცია -30-იანი წლების „დიდი 
დეპრესიის“ დასაწყისში. მეორე მსოფლიო ომის დამთავრებისთანავე 

ფასები მკვეთრად გაიზარდა (1945-1948სწ.). ფასების საერთო სტაბი- 

ლურობა დამახასიათებელი იყო1951-1965 წლებისათვის, როდესაც ფა- 

სების ყოველწლიური მომატება შეადგენდა 1,5 % -ს. მაგრამ ინფლა- 

ცია,რომელმაც ქვეყანა მოიცვა 60-იანი წლების ბოლოს და 70-იან 
წლებში გაიშალა ორნიშნა ციფრით გამოხატული ზრდის ტემპებით. 

1979-1930 წლებში ფასების დონე ყოველწლიურად 12-13 %-ით მატუ- 
ლობდა. მაგრამ 80-იანი წლების შუახანებისათვის ინფლაციის ყოველ- 

წლიური დონე 4 %-ზე ნაკლები გახდა. 
არ უნდა ვიფიქროთ, რომ ინფლაცია მხოლოდ ამერიკული მოვლენაა. 

ფაქტობრივად, ყველა სხვა განვითარებულმა ქვეყნებმა, გერმანიისა და 

იაპონიის გამოკლებით, განიცადეს ინფლაციის უფრო მაღალი ტემპები, 

ვიდრე ამერიკამ. 10-3 ცხრილის მე-3 სვეტიდან ჩანს, რომ ინფლაციის 

საშუალო წლიური ტემპები იტალიაში, ავსტრალიაში, საფრანგეთსა და 

დიდ ბრიტანეთში უფრო მაღალი იყო, ვიდრე ამერიკაში. 80-იანი წლე- 

ბის ცალკეულ პერიოდში, ზოგიერთ ქვეყანაში ინფლაციის ტემპები 

ორნიშნა და ზოგ შემთხვევაში სამნიშნა ციფრითაც გამოიხატებოდა. 

ინფლაცია ისრაელში იმდენად დიდი იყო, რომ 80-იანი წლების ერთ 

ხუთწლიან პერიოდში ბაკი ბენზინის ფასი 30-ათას შეკელამდე გაიზარ- 

და, რაც უწინ ერთ ავტომობილს ყიდულობდა. ინფლაციის ყოველწლი- 
ური ტემპები ბოლივიაში 1985 წ. 3400 % -ს უდრიდა. ეს ნიშნავს, რომ 
1984 წლის 20-დოლარიანი სადილი 1985 წელს უკვე 680 დოლარი 
ჯდებოდა. 1987 წელს ინფლაციის წლიურმა ტემპმა ბრაზილიაში 400 
% -ს მიაღწია. „უოლ სტრიტ ჯორნალის“ ცნობით, სამ კვირაში რიო- 

დე-ჟანეიროს სასტუმრო „ცეზარ პარკ-ში“ ნომრის ფასი გაორკეცდა 

1600-დან 3200 კრუზეირომდე დღეღამეში. ხაზი უნდა გაესვას იმას, რომ 
ინფლაცია აშშ-ში 70 -იან წლებსა და 80-იანი წლების დასაწყისში იყო 
სერიოზული, აუტანელი, რომელიც ძნელად თუ “შეედარება ბევრი სხვა 

ქვეყნის ინფლაციას. 
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ინუელაციის მიზეზჯები. 

თეორიული ასპექტი 

ეკონომისტები განასხვავებენ ინფლაციის ორ ტიპს. 

1. მოთხოვნის ინფლაცია. ტრადიციულად, ცვლილებები ფასე- 

ბის დონეში ჭარბი ერთობლივი მოთხოვნით აიხსნება. ეკონომიკას შე- 

უძლია შეეცადოს მეტი დახარჯოს, ვიდრე წარმოება შეუძლია. მას 

შეუძლია მიისწრაფოდეს ისეთი წერტილისაკენ, რომელიც მის წარმოებ- 

რივ შესაძლებლობათა მრუდის გარეთ იმყოფება. წარმოებრივ სექტორს 

არ ძალუძს უპასუხოს ამ ჭარბ მოთხოვნას პროდუქციის რეალური მო- 
ცულობის გადიდებით იმიტომ, რომ ყველა არსებული რესურსი უკვე 

მთლიანად გამოყენებულია. ამიტომ, ეს ჭარბი მოთხოვნა იწვევს მომა- 

ტებულ ფასებს პროდუქციის რეალურ მუდმივ მოცულობაზე და მოთ- 
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ხოვნის ინფლაციას. მოთხოვნის ინფლაციის არსს სანდახან ერთი 

ფრაზით ხსნიან; „ძალზე ბევრ ფულს უნდა ერთობ მცირე რაოდენობის 

საქონელი“. 
მაგრამ, თანაფარდობა ერთობლივ მოთხოვნასა, ერთი მხრივ, და წარ- 

მოების მოცულობას, დასაქმებასა და ფასების დონეს შორის, მეორე 

მხრივ, უფრო რთულია, იმათზე, რომლებიც მხედველობაში აქვს ამ 

ლაკონურ კომენტარებს. ნახაზი 10-6 გვეხმარება ავხსნათ ეს სირთუ- 

ლეები. 
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პირველ მონაკვეთში საერთო ხარჯები ანუ მოხმარების, ინვესტიცი- 

ების, სამთავრობო ხარჯების და წმინდა ექსპორტის ჯამი იმდენად მცი- 
' რეა, რომ ეროვნული პროდუქტის მოცულობა ძალზე ჩამორჩება თავის 
მაქსიმალურ დონეს სრული დასაქმების პირობებში. სხვა სიტყვებით, 
არსებობს ეეპ-ის რეალური მოცულობის მნიშვნელოვანი ჩამორჩენა. 

უმუშევრობის დონე მაღალია, ხილო საწარმოო სიმძლავრეთა დიდი 

ნაწილი უმოქმედოა. ეხლა დავუშვათ, რომ ერთობლივი მოთხოვნა გა- 

იზარდა. მაშინ წარმოების მოცულობა გაიზრდება, უმუშევრობის დონე 

შემცირდება, ხოლო ფასების დონე გაიზრდება უმნიშვნელოდ ან საგსე- 

ბით არ შეიცვლება. ეს იმით აიხსნება, რომ არსებობს უმოქმედო “შრო- 

მითი და მატერიალური რესურსების დიდი რაოდენობა, რომლებიც შე- 

იძლება ავამოქმედოთ მათზე არსებული ფასების პირობებში. უმუშევარი 

არ ითხოვს ხელფასის გადიდებას, როცა იგი მუშაობას იწყებს. მოთხოვ- 

ნისა და მიწოდების ანალიზის დროს მე-4 თავში ჩვენ დავადგინეთ, რომ 

ფასების გადიდება ჩვეულებრივ ზეგავლენას არ ახდენს მოთხოვნის გა- 

დიდებაზე, ვინაიდან მიწოდება ჰორიზონტალურ წრფეს წარმოადგენს. 

შრომითი და სხვა რესურსების გადიდება შეიძლება მაშინ, როცა არსე- 

ბობს უმოქმედო დამატებითი რესურსები და დამატებითი წარმოება მომ- 

გებიანია, ამის შედეგად წარმოება გაიზრდება, ხოლო ფასები არ მოიმა- 

ბს, · 
ს მოთხოვნის ზრდის კვალობაზე ეკონომიკა მეორე მონაკვეთში შედის, 

უახლოვდება რა სრულ დასაქმებას და არსებული რესურსების უფრო 
სრულ გამოყენებას. მაგრამ ფასების დონემ შეიძლება ამაღლება იწყოს 

მანამ, სანამ სრული დასაქმება არ მიიღწევა. რატომ? იმიტომ, რომ 
წარმოების გაფართოების შედეგად უმოქმედო რესურსების მარაგი ერ- 

თდროულად არ ქრება ეკონომიკის ყველა სექტორში და მრეწველობის 

ყველა დარგში. მრეწველობის ზოგ დარგში წარმოიქმნება ვიწრო ადგი- 

ლები, თუმცა დარგების უმრავლესობას ჭარბი წარმოებრივი სიმძლავ- 

რეები გააჩნია. მრეწველობის ზოგიერთი დარგები სხვებზე ადრე მთლი- 

ანად გამოიყენებენ თავიანთ წარმოებრივ სიმძლავრეებს და ვერ უპასუ- 

ხებენ თავიანთ საქონელზე მოთხოვნის შემდგომ გადიდებას მიწოდების 

გადიდებით. ამიტომ მათი ფასები გაიზრდება. სამუშაო ძალის ბაზარზე 

მოთხოვნის გადიდებით ნაწილობრივ მომუშავეთა ზოგიერთი კატეგორია 

მთლიანად იქნება დასაქმებული და მათი ხელფასი გაიზრდება ფულადი 
გამოხატულებით. ამის შედეგად გაიზრდება წარმოებრივი ხარჯები და 
ფირმები იძულებული ხდებიან გაზარდონ ფასები. სამუშაო ძალის ბაზ- 

რების შევიწროება პროფკავშირების შესაძლებლობებს აფართოებს კო- 

ლექტიური ხელშეკრულების დადებისას და ეხმარება მათ ხელფასის 
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მომატებაში. ფირმები მზად არიან ანგარიში გაუწიონ პროფკავშირების 

მოთხოვნებს ხელფასის მომატების თაობაზე, ვინაიდან არ უნდათ გაფიც- 

ვები, განსაკუთრებით მაშინ, როცა ეკონომიკა სულ უფრო და უფრო მეტ 

აყვავებას იწყებს. გარდა ამისა, საერთო ხარჯების გადიდებისას უფრო 

მაღალი დანახარჯები შეიძლება ადვილად გადააკისრო მომხმარებელს 

ფასების მომატებით. დაბოლოს, როცა მიღწეულია სრული დასაქმება, 

ფირმები იძულებული არიან ნაკლებკვალიფიციური (ნაკლებმწარმოებ- 

ლური) მომუშავეები დაიქირავონ, რაც დანახარჯთა და ფასების ზრდას 

გამოიწვევს ინფლაციას, რომელიც მეორე მონაკვეთზე წარმოიშობა, 

ხანდახან „ნაადრევსაც“ უწოდებენ, ვინაიდნ იგი ქვეყანაში სრული და- 

საქმების გამოჩენამდე იწყება. 
როდესაც საერთო ხარჯები მესამე მონაკვეთს მიაღწევს, სრული 

დასაქმება ვრცელდება ეკონომიკის ყველა სექტორზე. მრეწველობის 
დარგებს მეტი აღარ შეუძლიათ მოთხოვნის გადიდებას პროდუქციის 

მოცულობის გადიდებით უპასუხონ. ეროვნული პროდუქტის რეალურმა 

მოცულობამ თავის მაქსიმუმს მიაღწია და მოთხოვნის შემდგომი გადი- 
დება ინფლაციას გამოიწვევს. ერთობლივი მოთხოვნა, რომელიც საზო- 

გადოების წარმოებრივ შესაძლებლობებს აჭარბებს, ფასების დონის გა- 

დიდებას იწვევს. 
დასკვნები. მე-9 თავში განსახღვრულია განსხვავებანი ნომინალურ 

და რეალურ ეეპ-ს შორის, რომელიც ეხლა უნდა გავიხსენოთ. ფასების 

დონის მუდმივობის პირობებში (მონაკვეთი 1) ნომინალური და რეალუ- 

რი ეეპ ერთნაირად იზრდება. მაგრამ ნაადრევი ინფლაციის შემთხვევაში 

(მონაკვეთი 2) აუცილებელია ნომინალური ეეპ-ის „დეფლირება“, პრო- 

დუქციის მოცულობის ფიზიკურ გამოხატულებაში განსაზღვრისათვის. 

„წმინდა“ ინფლაციის შემთხვევაში (მონაკვეთი3) ნომინალური ეეპ იზ- 

რდება, ამასთან, ხანდახან სწრაფი ტემპებით, ხოლო რეალური ეეპ უც- 

ვლელი რჩება. 

2. ინფლაცია, რომელიც გამოწვეულია წარმოების ხარ- 
ჯების ბგადიღებით ან ერთობლივი მოწოდების შემცირე- 
ბით, ინფლაცია შეიძლება ასევე წარმოიშვას დანახარჯთა და ბაზარზე 

მიწოდების ცვლილების შედეგად. უკანასკნელ წლებში აშშ-ში იყო რამ- 

დენიმე პერიოდი, როცა ფასების დონე გაიზარდა მიუხედავად იმისა, 

რომ ერთობლივი მოთხოვნა ჭარბი არ იყო. იყო პერიოდები, როცა 

პროდუქციის მოცულობაც და დასაქმებაც (ერთობლივი მოთხოვნის უკ- 
მარისობის დასტური) შემცირდა, ფასების საერთო დონის იმავდროული 

გადიდებით. 
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წარმოების ხარჯების ზრდით განპირობებული ინფლაციის 

თეორია ფასების გადიდებას ისეთი ფაქტორებით ხსნის, რომლებიც 

იწვევენ დანახარჯთა გადიდებას პროდუქციის ერთეულზე. პრო- 
დუქციის ერთეულის დანახარჯები - საშუალო დანახარჯებია წარმოების 

მოცემული მოცულობის პირობებში. ასეთი ხარჯები შეიძლება მივიღოთ. 

წარმოებული პროდუქციის რაოდენობის საერთო ხარჯების გაყოფით 

რესურსებზე, ანუ: 

პროდუქციის ერთეულის _ საერთო დანა ხარჯები 
დანახარჯები “ პროდუქციის ერთეულთა რაოდენობა 

პროდუქციის ერთეულზე დანახარჯთა გადიდება ამცირებს მოგებას 

და პროდუქციის მოცულობას, რომელსაც ფირმები მიაწოდებენ ფასების 

არსებული დონის პირობებში. ამის შედეგად მცირდება საქონელთა და 

მომსახურების მიწოდება მთელი ეკონომიკის მასშტაბით, მიწოდების ეს 

შემცირება, თავის მხრივ ამაღლებს ფასების დონეს. მაშასადამე, ამ 

სქემით ფასებს ადიდებს დანახარჯები და არა მოთხოვნა, როგორც ეს 

მოთხოვნის ინფლაციის დროსაა. 

დანახარჯთა ზრდით განპირობებული ინფლაციის ორი ყველახე 

მნიშვნელოვანი წყაროა ნომინალური ხელფასის ზრდა და ნედლეულსა 

და ენერგიაზე ფასების გადიდება. 

ხელფუასის მომატებით გამოწვეული ინფლაცია. ინფლა- 
ციის ეს სახეობა დანახარჯების გადიდებით განპირობებული ინფლაცი- 

ის სახესხვაობაა. განსახღვრულ გარემოებებში ინფლაციის წყარო შე- 

იძლება პროფკავშირები აღმოჩნდეს. ეს იმით აიხსნება, რომ ისინი რა- 

ღაც ზომით კონტროლს ახორციელებენ ნომინალურ ხელფასზე, კოლექ- 

ტიური ხელშეკრულების საფუძველზე. დავუშვათ, პროფკავშირები მო- 

ითხოვენ და მიაღწევენ ხელფასის მნიშვნელოვან მომატებას. უფრო მე- 

ტიც, დავუშვათ, ამ მომატებით ისინი დაადგენენ ხელფასის ახალ სტან- 

დარტს მუშებისათვის, რომლებიც პროფკავშირების წევრები არ არიან. 

თ'უ ხელფასის მომატება ქვეყნის მასშტაბით არ გაწონასწორდება რაღაც 
საწინააღმდეგო ფაქტორებით,: ისეთებით, როგორიცაა ერთ საათში გა- 

მოშვებული პროდუქციის მოცულობა, მაშინ გაიზრდება პროდუქციის 

ერთეულის დანახარჯები. მწარმოებლები ამაზე საქონელთა წარმოებისა 

და მომსახურების შემცირებით უპასუხებენ. უცვლელი მოთხოვნის პი: 

რობებში მიწოდების ეს შემცირება გამოიწვევს ფასების დონის გადიდე- 

ბას. რამდენადაც ამის მიზეზი ნომინალური ხელფასის მეტისმეტი მომა- 

ტებაა, ინფლაციის ამ ტიპს ხელფასის მომატებით გამოწვეული ინფლა- 
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ცია ეწოდება, რომელიც დანახარჯთა გადიდებით განპირობებული ინ- 

ფლაციის სახესხვაობაა, 

მიწოდების მექანიჯმის მოშლით გამოწვეული ინფლა- 
ცია. მეორე მთავარი სახესხვაობაა ინფლაცია, რომელიც გამოწვეულია 

დანახარჯთა გადიდებით, რომელსაც მიწოდების მექანიხმის მოშლით 
გამოწვეულ ინფლაციას უწოდებენ. იგი წარმოების დანახარჯების გადი- 

დების შედეგია, მაშასადამე ფასებისაც, რომელიც დაკავშირებულია 

ნედლეულის ღირებულების ან ენერგიაზე დანახარჯთა გაუთვალისწი- 

ნებელ გადიდებასთან. ნათელი მაგალითია ფასების მნიშენელოვანი მო- 

მატება აშშ იმპორტირებულ ნავთობზე 1973-1974 აწ. და 1979-1980 წწ. 
რამდენადაც ამ პერიოდში ენერგიის ფასებიც გაიზარდა და ტრანსპორ- 

ტის დანახარჯებიც, ამან გამოიწვია ინფლაციის სწრაფი ზრდა, რომე- 

ლიც დანასარჯებით იყო განპირობებული. 

სირთულევბი 

რეალურ სამყაროში სიტუაცია გაცილებით უფრო რთულია, ვიდრე 

ინფლაციის ჩვენს მიერ ნავარაუდევი დაყოფა ორ ტიპად -- მოთხოვნის 

გადიდებით გამოწვეულ ინფლაციად და დანახარჯების გადიდებით გა- 

მოწვეულ ინფლაციად. პრაქტიკაში ძნელია ამ ორი ტიპის გარჩევა. 

მაგალითად, დავუშვათ, რომ სამხედრო ხარჯები მკვეთრად გაიზარდა, 

და მაშასადამე, გაიზარდა საერთო ხარჯები, გამოიწვია მოთხოგნის ინ- 

ფლაცია. როდესაც მოთხოვნის გადიდების სტიმულები მოქმედებენ სა- 

ქონელთა და რესურსების ბაზარზე, ზოგიერთი ფირმა დაინახავს, რომ 

მათი დანახარჯები ხელფასზე, მატერიალურ რესურსებსა და სათბობზე 

იზრდება. საკუთარი ინტერესებისათვის ისინი იძულებულები არიან გა- 

ზარდონ ფასები, რამდენადაც გაიზარდა წარმოების ხარჯები. მართა- 

ლია, მოცემულ “შემთხვევაში სახეხეა მოთხოვნის ინფლაცია, მაგრამ 
მრავალი საწარმოსათვის იგი გამოიყურება როგორც დანახარჯების 

ზრდით განპირობებული ინფლაცია. ძნელია ინფლაციის ტიპის განსაზ- 

ღვრა პირველი წყაროს ცოდნის ანუ · ფასების და ხელფასის ზრდის 
ნამდვილი მიზეზის გარეშე. 

ეკონომისტთა უმრავლესობა თვლის, რომ დანახარჯთა ზრდით გა- 

მოწვეული ინფლაცია და მოთხოვნის ინფლაცია ერთმანეთისაგან გან- 
სხვავდება კიდევ ერთი მნიშვნელოვანი მიმართებით. მოთხოვნის ინფლა- 
ცია მანამ გრძელდება, სანამ უზომო საერთო ხარჯები არსებობენ. მე- 
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ორე მხრივ, დანახარჯთა ზრდით გამოწვეული ინფლაცია, აგტომატურად 

ზღუდავს თავის თავს, ანუ ან თანდათან ქრება, ან თვით განიკურნება.ეს 

იმით აიხსნება, რომ მიწოდების შემცირების გამო ეროვნული პროდუქ- 

ტისა და დასაქმების რეალური მოცულობა მცირდება და ეს ზღუდავს 

დანახარჯთა შემდგომ გადიდებას. სხვა სიტყვებით, დანახარჯთა ხზრდით 

გამოწვეული ინფლაცია დაქვეითებას წარმოშობს, ხოლო ეს უკანასკნე- 

ლი თავის მხრივ აფერხებს დანახარჯთა დამატებით გადიდებას. ეს 

პრობლემა დაწვრილებით იქნება განხილული მე-19 თავში. 

ინფლაციის ბავლენა 

გადანაწილებაზე 

ეხლა გადავიდეთ მიზეზიდან შედეგზე. თავიდან განეიხილოთ თუ 

როგორ საოცრად გადაანაწილებს ინფლაცია შემოსავლებს; შემდგომ 

გავაანალიზოთ მისი ზეგავლენა ეროვნულ წარმოებაზე. 

როგორც ჩვენ ახლავე დავინახავთ, თანაფარდობა ფასების დონესა 

და ეროვნული წარმოების მოცულობას შორის გულისხმობს ორგვარ 

გააზრებას. ჩვეულებრივ, ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა 

და ფასების დონე ერთდროულად იზრდებოდა ან მცირდებოდა, მაგრამ 

დაახლოებით უკანასკნელი 20 წლის მანძილზე იყო რამდენიმე შემთხვე- 

ვა, როდესაც ფასები იზრდებოდა. ერთი წუთით დავივიწყოთ ეს და 

დავუშვათ, რომ სრული დასაქმების პირობებში ეროვნული წარმოების 

რეალური მოცულობა მუდმივია. ეროვნული წარმოების რეალური მო- 

ცულობისა და შემოსავლების მუდმივობის დაშვებით, უფრო ადვილია. 

ინფლაციის გავლენის გამოყოფა ამ შემოსავლების განაწილებაზხე. თუ 

ეროვნული შემოსავლის სიდიდე მუდმივია, რა ზეგავლენას მოახდენს 

ინფლაცია იმ წილის სიდიდეზე, რომლებიც შეხვდება მოსახლეობის · 

სხვადასხვა ფენებს? 
ამ კითხვას რომ ვუპასუხოთ, მნიშვნელოვანია გავიგოთ სხვაობა ფუ- 

ლად ანუ ნომინალურ შემოსავალსა და რეალურ შემოსავალს შორის. 

ფულადი ანუ ნომინალური შემოსავალი - დოლარების ის რაოდენო- 

ბაა, რომელსაც ადამიანი ილებს ხელფასის, რენტის, სარგებლის ან 

L.ნომინალურ და რეალურ ეეპ-ს შორის განსხვავების პირდაპირი კავშირი აქვს ამ 
საკითხთან და შესაძლოა, თქვენ მოგინდეთ შეხსიერებაში აღიდგინოთ “ინფლირებისა“ 

და “დეფლირების“ პროცესები, რომლებიც საშუალებას მოგგცემენ ნომინალური ეეპ-ი 
გადავაქციოთ რეალურ ეეპ-ად (ცხრილი 9-7). 

384



მოგების სახით. რეალური შემოსავალი განისაზღვრება საქონელთა 

და მომსახურების რაოდენობით, რომელიც “შეიძლება შეპენილ იქნას 

ნომინალური შემოსავლის თანხით. დაფიქრდით ერთი წუთით და ნათე- 

ლი გახდება, რომ თუ თქვენი ნომინალური შემოსავალი გაიზრდება 

უფრო სწრაფი ტემპებით, ვიდრე ფასების დონე, რეალური შემოსავალი 

გაიზრდება და პირიქით, თუ ფასების დონე უფრო სწრაფად გაიზრდება, 

ვიდრე თქვენი ნომინალური შემოსავალი, რეალური შემოსავალი შემ- 

ცირდება. რეალური შემოსავლის ცვლილება დაახლოებით “შეიძლება 

შემდეგი მარტივი ფორმულით გამოვსახოთ: 

რეალური შემოსავლის _ ნომინალური შექოსავლის _ (ვლილებები ფასების 

ცვლილებები % ცელილებები % დონეში % 

ამრიგად, თუ თქვენი ნომინალური შემოსავალი მოცემული წლის 
განმავლობაში გაიზრდება 10%-ით, ხოლო ფასების დონე კი გაიზრდება 

დაახლოებით 5%6-ით,თქვენი რეალური შემოსავალი გადიდდება დაახ- 

ლოებით 5%-ით. და პირიქით, ნომინალური შემოსავლის 5%ჩ-იანი გა- 
დიდება 10%-იანი ინფლაციის პირობებში, თქვენს რეალურ შემოსავალს 

შეამცირებს დაახლოების 5%-ით.! უნდა გვახსოვდეს, რომ თვიო ინ- 
ფლაციის ფაქტი –-- დოლარის მსყიდველობითი უნარის დაცემა ანუ იმ 

საქონელთა და მომსახურების რაოდენობის შემცირება, რომლებიც დო- 

ლარით “შეიძლება შევიძინოთ - აუცილებლად არ გამოიწვევს პირადი 

რეალური შემოსავლის ან ცხოვრების დონის დაცემას. ინფლაცია ამცი- 

რებს დოლარის მსყიდველობით უნარს. მაგრამ თქვენი რეალური შემო- 

სავალი ან ცხოვრების დონე შემცირდება მხოლოდ მაშინ, თუ თქვენი 

ნომინალური შემოსავალი ჩამორჩება ინფლაციას. 

1. უფრო ზუსტი გაანგარიშება მოცემულია მე-9 თაეში ნომინალური ეეპ-ის რე- 

ალურ ეეპ-ად გადაქცევის პროცესის ანალიზის შემდეგ. 

ნომინალური შემოსავალი 
აქედან რეალური შემოსავალი = “ უასების ინდექსი .__ 

ამრიგად (ჩვენს პირველ მაგალითში) თუ ნომინალური შემოსავალი იზრდება 10%- 
ით 100-დან 110 დოლარამდე, ხოლო ფასების დონე (ინდექსი) იზრდება 5%-ით 100-დან 

105–-მდე, მაშინ რეალური შემოსავალი გაიზრდება: 110:105=104,76 დოლ. რეალური შე- 

მოსაელის ხუთპროცენტიანი გადიდება, რომელიც ნაჩვენებია უბრალო ფორმულის შე- 
საბამისად ტექსტში. დაახლოებით 4,76% შეესაბამება, რომელიც ჩეენი უფრო რთული 

ფორმულითაა მიღებული. 
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დაბოლოს, უნდა აღინიშნოს, რომ ინფლაცია სხვადასხვანაირად მოქ- 

მედებს გადანაწილებაზე, იმისგან დამოკიდებულებით, მოსალოდნელია 

იგი თუ წინასწარ გაუთვალისწინებელი. მოსალოდნელი ინფლაციის 

შემთხვევაში შემოსავლის მიმღებს შეუძლია ღონისძიებათა გატარე- 

ბა,რათა თავიდან აიცილოს ან შეამციროს ინფლაციის ნეგატიური შე- 

დეგები, რომლებიც წინააღმდეგ შემთხვევაში მის რეალურ შემოსავალ- 

ში აისახება. შემდგომ განყოფილებაში არის განზოგადებანი, რომლებიც 

იმთავითვე გულისხმობენ გაუთვალისწინებელი ინფლაციის არსებობას. 

მესამე, ჩვენი განხოგადების მოდიფიკაციით მხედველობაშია მიღებული 

მოსალოდნელი ინფლაცია. 

გიქსირებული ნომინალური 
ფემოსავლის მიმლებნი. 

ნომინალურ და რეალურ შემოსავლებს შორის განსხვავებიდან ჩანს, 

რომ ინფლაცია სჯის იმ ადამიანებს, რომლებიც შედარებით ფიქსირე- 

ბულ ნომინალურ შემოსავლებს ღებულობენ. სხვა სიტყვებით, იგი გა- 

დაანაწილებს შემოსავლებს, ფიქსირებული შემოსავლების მიმღებთათ- 

ვის მათი შემცირებით და მოსახლეობის სხვა ჯგუფებისათვის კი შემო- 

სავლების გადიდებით. კლასიკური მაგალითია ხანდაზმული მეუღლეები, 

რომლებიც კერძო პენსიაზე ან რენტაზე ცხოვრობენ, რომელიც უზრუნ- 

ველყოფს ყოველთვიურ ფიქსირებულ ნომინალურ შემოსავლებს. ადამი- 

ანი, რომელიც პენსიაზე გავიდა 1975 წ. და იმ დროისათვის საკმაო 
თანხას ღებულობდა, დაინახავს, რომ 1938 წლისათვის მისი პენსიის 

მსყიდველობითი უნარი სანახევროდ შემცირდა. ინფლაცია ასევე აუარე- 

სებს მიწათმოქმედთა მდგომარეობას, რომლებიც ფიქსირებულ რენტას 
იღებენ, ვინაიდან დროთა განმავლობაში ისინი მიიღებენ დოლარებს, 

რომელთაც ნაკლები ღირებულება გააჩნიათ. ინფლაციის მსხვერპლი 

უფრო ნაკლებად ხდებიან „თეთრსაყელოიანები“, სახელმწიფო სექტო- 
რის მოსამსახურეთა ნაწილი, რომელთა შემოსავლებიც ფიქსირებული 

სატარიფო ბადით განისაზღვრება და ასევე ოჯახები, რომლებიც ცხოვ- 

რობენ სოციალური უზრუნველყოფის ფიქსირებული შემოსავლებით და 

სხვა ტრანსფერტული შემოსავლებით. ამასთან, უკანასკნელ წლებში ინ- 

ფლაციის ნეგატიური გავლენა სოციალური უზრუნველყოფის დახმარე- 

ბის მიმღებებზე კონპენსირდებოდა დახმარებათა ოდენობის მნიშვნელო- 

ვანი გადიდებით. აშშ კონგრესმა შემოიღო სოციალური უზხრუნველყო- 
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ფის დახმარებათა ინდექსაცია; სოციალური უზრუნველყოფის მისაცემ- 

ლები ითვალისწინებენ სამომხმარებლო ფასების ინდექსს, რათა თავი- 

დან აიცილონ ინფლაციის დამანგრეველი ზემოქმედება. 

ადამიანები, რომლებიც არაფიქსირებული შემოსავლებით ცხოვრო- 

ბენ, შეიძლება მოგებული დარჩნენ ინფლაციისაგან. ასეთი ოჯახების 

ნომინალურმა შემოსავლებმა შეიძლება გაასწრონ ფასების დონეს ან 

ცხოვრების დონეს, რის შედეგადაც მათი რეალური შემოსავლები გაიზ- 

რდება. მრეწველობის განვითარებად დარგებში მომუშავე მუშებმა, რიიმ- 

ლებსაც მძლავრი პროფკავშირები ჰყავთ, შეიძლება იმას მიაღწიონ, რომ 

მათი ხელფასი თან სდევდეს ინფლაციას ან უსწრებდეს კიდეც მას. 

მეორე მხრივ, ინცლაციისაგან იჩაგრება ზოგიერთი დაქირავებული 

მუშაც. ისინი ვინც მრეწველობის არარენტაბელურ დარგებში მუშაობს 

და ძლიერ და ბრძოლისუნარიან პროფკავშირთა მხარდაჭერას მოკლე- 

ბულნი არიან შეიძლება ისეო მდგომარეობაში აღმოჩნდნენ, როცა ფა- 

სების დონის ზრდა გაასწრებს მათი შემოსავლების გადიდებას. 

ინფლაციისაგან მოგება შეიძლება მიიღონ ფირმის ხელმძღვანელებმა 

და მოგებათა სხვა მიმღებებმა თუ მზა პროდუქციის ფასები უფრო 

სწრაფად გაიზრდება, ვიდრე რესურსების, მაშინ ფირმის ფულადი შე- 

მოსულობანი უფრო სწრაფად გაიზრდება, ვიდრე დანახარჯები. ამიტომ, 

ზოგიერთი შემოსავლები მოგების სახით გაასწრებს ინფლაციის მზარდ 

ტალღას. 

დანაზობთა მფლობელები 

ინფლაციამ შეიძლება „გათვალოს“ დანაზოგთა მფლობელებიც. ფა- 

სების გადიდებით შავი დღისათვის გადადებულ დანაზოგთა რეალური 

ღირებულება ანუ მსყიდველობითი უნარი მცირდება. ინფლაციის დროს 

მცირდება ბანკის ვადიანი ანაბრების, სადახღვევო პოლისების, ყოველ- 

წლიური რენტის და ფიქსირებული ღირებულების სხვა აქტივების რე- 
ალური ღირებულება, რომლებიც ოდესღაც საკმარისი იყო გაუთვალის- 

წინებელი გარემოებებისათვის თავის გასართმევად ან პენსიაზე მშვი- 

დად გასვლის უზრუნველსაყოფად. ყველაზე მარტივი შემთხვევა: ადა- 

მიანმა დაზოგა 1000 დოლარი. 1967-1977 წწ. ეს თანხა დაკარგავდა 
თავისი რეალური ღირებულების ნახევარს. რა თქმა უნდა, დანაზოგთა 

ყველა ფორმას მოაქვს სარგებელი, მაგრამ მიუხედავად ამისა დანაზო- 

გის ღირებულება დაეცემა თუ ინფლაციის დონე გადააჭარბებს სარგებ- 
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ლის განაკვეთს. მაგალითი: # ოჯახმა კომერციულ ბანკში დააბანდა 

1000 დოლარი, ანუ იყიდა 1000 დოლარიანი ობლიგაცია 69%-იანი გა- 
ნაკვეთით. მაგრამ თუ ინფლაცია მიაღწევს 137 (როგორც ეს იყო 

1979წ. ), მაშინ წლის ბოლოს ამ 1000 დოლარის ღირებულება ანუ 
მსყიდველობითი უნარი დაეცემა 938 დოლარამდე, ანუ მეანაბრე მი- 

იღებს 1060 დოლარს (1000 დოლ. + 60 დოლ. სარგებლის სახით), 
მაგრამ ამ 1060 დოლარის რეალური ღირებულება შეადგენს მხოლოდ 
938 (1060 გაყოფილი 1,13-ზე). 

დებიტორები დღა კრედიტორები 

ინფლაცია ასევე გადაანაწილებს შემოსავლებს დებიტორებსა და 

კრედიტორებს შორის. კერძოდ, გაუთვალისწინებელი ინფლაცია სარგე- 

ბელს მოუტანს დებიტორებს (სესხის მიმღებთ) კრედიტორების (სესხის 

მიმცემთა) ხარჯზე. დავუშვათ, თქვენ ბანკში იღებთ 1000 დოლარს, 
რომელიც უნდა დააბრუნოთ 2 წლის შემდეგ. თუ ამ პერიოდში ფასების 

საერთო დონე 2-ჯერ გაიზრდება, მაშინ 1000 დოლარი, რომელიც თქვენ 
უნდა გადაიხადოთ, მხოლოდ ნახევარი მსყიდველობითი უნარის იქნება 

(თავდაპირველად აღებული თანხის) ცხადია, სარგებლის გადახდის 

გათვალისწინების გარეშე თქვენ აანაზღაურებთ იმავე თანხას, რაც სეს- 

ხად აიღეთ. მაგრამ, ინფლაციის შედეგად ყოველ დოლარად ეხლა შე- 

საძლებელი იქნება მხოლოდ იმის ნახევრის ყიდვა, რაც “შეგეძლოთ 

სესხის აღებისას, როდესაც ფასები იზრდება, დოლარის ღირებულება 

ეცემა. ამრიგად, ინფლაციის გამო სესხის მიმღებს ,ძვირ“ დოლარებს 

აძლევენ, ხოლო იგი „იაფი“ დოლარებით ისტუმრებს. უკანასკნელი ორი 

ათხლეულის ინფლაცია მოულოდნელი ბედნიერება იყო იმათთვის, ვინც 

ყიდულობდა, მაგალითად, სახლებს 60-იანი წლების შუა ხანებში ფიქ- 
სირებული სარგებლის განაკვეთით. ერთი მხრივ, ინფლაციამ მნიშვნე- 

ლოვნად შეამსუბუქა გირავნობით დავალიანების რეალური ტვირთი. 

მეორე მხრივ, სახლების რეალური ღირებულება უფრო სწრაფად იზხრდე- 

ბოდა, ვიდრე ფასების საერთო დონე. 

ფედერალურმა მთავრობამ რომელმაც ათწლეულების მანძილზე 

უზარმაზარი სახელმწიფო ვალი დააგროვა (2600 მლრდ დოლ), ასევე 
დიდი სარგებლობა მიიღო ინფლაციისაგან. მთელი ისტორიის მანძილზე 

ფედერალური მთავრობა რეგულარულად ანაზღაურებდა ვალებს ხელახ- 

ლა აღებული სესხებით. ინფლაციამ ფინანსთა სამინისტროს საშუალება 
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მისცა ვალები აენაზღაურებინა ნაკლები მსყიდველობითი უნარის დო- 

ლარებით, ვიდრე მან მიიღო. ნომინალური ეროვნული შემოსავალი და, 

მაშასადამე, საგადასახადო მოსაკრებლები იზრდება ინფლაციის დროს, 

სახელმწიფო ვალის მოცულობა კი უცვლელი რჩება. ეს ნიშნავს, რომ 

ინფლაცია ფედერალურ ხელისუფლებას სახელმწიფო ვალის რეალურ 

სიმძიმეს უმსუბუქებს. იმ დროს, როცა ინფლაციას ასეთი სარგებლობა 

მოაქვს ფედერალური მთავრობისათვის, ზოგიერთი ეკონომისტი დაუფა- 

რავად სვამს კითხვას: შეუძლია თუ არა საზოგადოებას იმედი იქონიოს, 

რომ ხელისუფლება შეეცდება ინფლაციის შეჩერებას? 

მარი,ლაც, ზოგიერთი ქვეყანა, ისეთი, როგორიცაა ბრაზილია, ოდეს- 

ღაც იმდენად ფართოდ იყენებდა ინფლაციას, თავისი ვალების რეალუ- 

რი ღირებულების შესამცირებლად, რომ ეხლა კრედიტორები აიძულებენ 

მათ სესხი აიღონ არა თავისი ვალუტით, არამედ ამერიკულ დოლარებში 

ან რომელიმე სხვა შედარებით მყარი ვალუტით. ეს საშუალებას არ 

იძლევა ქვეყნის შიგნით ინფლაცია გამოყენებული იქნას ვალის “ვალ- 

დებულებათა შეუსრულებლობისაგან“ თავის ასარიდებლად. ქვეყნის 

შიგნით ნებისმიერი ინფლაცია იწვევს მისი ვალუტის რეალური ღირე- 

ბულების შემცირებას, მაგრამ არა იმ ვალის ღირებულებისა, რომელიც 

უნდა ანაზღაურდეს. : 

მოსალოდნელი ინფლაცია 

ინფლაციის შედეგები განაწილების სფეროში ასეთი მძიმე არ იქნე- 

ბოდა და მისი თავიდან აცილებაც მოხერხდებოდა, ადამიანებს რომ 

შეეძლოთ: 1) ინფლაციის წინასწარგანჭვრეტა და 2) თავისი მინიმალუ- 

რი შემოსავლების კორექტირების შესაძლებლობა ჰქონდეთ ფასების დო- 

ნეში მომავალი „ცვლილებების გათვალისწინებით. მაგალითად, ხან- 

გრძლივმა ინფლაციამ, რომელიც 60-იან წლებში დაიწყო, 70-იან წლებ- 

ში მრავალი პროფკავშირი აიძულა შრომით ხელშეკრულებაში შეეტა- 

ნათ შესწორებები ცხოვრების ღირებულების ზრდის შესახებ, 

რომლებიც ავტომატურად აკორექტირებენ მუშათა შემოსავლებს ინფლა- 

ციის გათვალისწინებით. თუ წინასწარ განეჭვრეტთ ინფლაციას, შეიძ- 

ლება ცვლილებები შევიტანოთ შემოსავლების განაწილებაში კრედიტო- 

რებსა და დებიტორებს შორის, რომელთა შესახებაც გვქონდა საუბარი. 

დავუშვათ, რომ კრედიტორი (კომერციული ანუ გამსესხებელ-შემნახვე- 

ლი ბანკი) და მოსესხე (საოჯახო მეურნეობა) მოილაპარაკებენ იმის, 
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შესახებ, რომ 25% სარგებლის ზომიერი განაკვეთია ერთწხლიანი სესხი- 

სათვის იმ შემთხვევაში, თუ ფასების დონე უცვლელი დარჩება. მაგრამ 

საინფლაციო პროცესების შედეგად, როგორც კრედიტორი ისე მოსესხე, 

ვარაუდობენ რომ ფასები მომავალი წლის მანძილსე 5%-ით მოიმატებს. 

თუ ბანკი მოსესხეს 100 დოლარ სესხს აძლევს 5%-იანი განაკვეთიიი, 

წლის ბოლოს იგი მიიღებს 1052 დოლარს. მაგრამ თუ ინფლაცია 6% 
მიააღწევს ამ წლის მანძილზე, ამ 105 დოლარის მსყიდველობითი უნარი 

დაეცემა 99 დოლარამდე. ფაქტობრივად, კრედიტორი, მოსესხეს გადა- 

უხდის ერთ დოლარს იმისათვის, რომ “უკანასკნელი, წლის მანძილზე 

იყენებდა მის ფულს. კრედიტორმა შეიძლება თავი აარიდოს ასეთი 

უცნაური სუბსიდიების გადახდას, თუ მოუვატებს სარგებლის ნორმას 

ინფლაციის მოსალოდნელი დონის შესაბამისად. სარგებლის განაკვეოის 

11% -ის დაწესებით, კრედიტორი წლის ბოლოს 111 დოლარს მიიღებს, 

რომელსაც 6% -იანი ინფლაციის გათვალისწინებით, დაახლოებით 105 

დოლარის რეალური ღირებულება ანუ მსყიდველობითი უნარი გააჩნია. 

ამ შემოხვევაში ერთი წლის მანძილზე 100 დოლარით სარგებლობისათ- 

ვის ხდება ორთავე მხარისათვის მისაღები 5 დოლარის ანუ 5%-ის 

გადაცემა დებიტორიდან კრედიტორზე. უნდა აღინიშნოს, რომ “შშემნახ- 

ველმა და გამსესხებელმა დაწესებულებებმა შემოიღეს გირავნობის სი- 

გელები სარგებლის ცვალებადი განაკვეთებით ინფლაციის ნეგატიური 

ზემოქმედებისაგან საკუთარი თავის დასაცავად. სხვათაშორის, ეს მაგა- 

ლითები გვიჩვენებენ, რომ სარგებლის მაღალი ნომინალური განაკვეთე- 

ბი უფრო ინფლაციის შედეგია, და არა მისი მიზეზი. 

ჩვენი მაგალითი მიუთითებს განსხვავებაზე სარგებლის რეალურ გა- 

ნაკვეთსა, ერთი მხრივ, და სარგებლის ფულად ან ნომინალურ განაკ- 

ვეთს შორის, მეორე მხრივ. სარგებლის რეალური განაკვეთი - პრო- 

ცენტებით გამოხატული მსყიდველობითი უნარის გადიდებაა, რომელსაც 

კრედიტორი ღებულობს მოსესხისაგან. ჩვენს მაგალითში სარგებლის 

რეალური განაკვეთი 5%-ს შეადგენს. სარგებლის ნომინალური განაკ- 

ვეთი, ფულადი თანხის პროცენტებით გამოხატული გადიდებაა, რომელ- 

საც კრედიტორი ღებულობს. ჩვენს მაგალითში სარგებლის ნომინალური 

განაკვეთი 11%-ის ტოლია. ამ ორ ცნებას შორის განსხვავება ისაა, რომ 
სარგებლის ნომინალური განაკვეთისაგან განსხვავებით, სარგებლის რე- 
ალური განაკვეთი კორექტირდება ანუ “დეფლირდება“ ინფლაციის დო- 
ნის შესაბამისად. სხვა სიტყვებით, სარგებლის ნომინალური განაკვეთი 
სარგებლის რეალური განაკვეთისა და მოსალოდნელი ინფლაციის დო- 

ნის საკომპენსაციოდ გასაცემი პრემიის ტოლია. 
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დასკვნები და დამატებები 

შევაჯამოთ შედეგები. ინფლაცია თვითნებურად “ბეგრავს გადასახა- 

დებით“ იმათ, ვინც შედარებით ფიქსირებულ ფულად შემოსავლებს 
ღებულობს და „სუბსიდიებს“ სთავაზობს მათ, ვისი ფულადი შემოსავ- 

ლებიც იცვლება. გაუთვალისწინებელი ინფლაცია სჯის დანაზოგთა 

მფლობელებს. დაბოლოს, გაუთვალისწინებელ ინფლაციას სარგებლო- 
ბა მოაქვს მოსესხეთათვის კრედიტორთა ხარჯზე. გასაკვირი როდია, 
რომ დეფლაციის შედეგები საპირისპიროა. პროდუქციის საერთო მოცუ- 
ლობის უცვლელობისას შემოსავლები გაეზრდებათ იმათ, რომლებსაც 

ფიქსირებული ფულადი შემოსავლები გააჩნიათ. კრედიტორები დებიტო- 
რების ხარჯზე იგებენ ხოლო დანაზოგთა მფლობელების დანაზხოგის 

მსყიდველობითი უნარი იზრდება ფასების დაცემის შედეგად. 

ამ პრობლემის განხილვაში ორი დამატება უნდა შევიტანოთ. ჯერ 

ერთი, ის ფაქტი, რომ ყოველი ოჯახი იმავდროულად შემოსავლის მიმ- 

ღებიცაა და ფინანსური აქტივების და უძრავი ქონების მფლობელიც, 
არბილებს ინფლაციის გავლენას გადანაწილებაზე. მაგალითად, თუ 
ოჯახი ფლობს აქტივებს ფიქსირებული ღირებულებით (გადიანი ანგა- 
რიში, ობლიგაციები და სადაზღვევო პოლისები), ინფლაციის შედეგად 
მათი რეალური ღირებულება შემცირდება. მაგრამ, იგივე ინფლაცია 

გაადიდებს ნებისმიერი უძრავი ქონების (სახლი, მიწა) რეალურ ღირე- 

ბულებას. მოკლედ რომ ვთქვათ, მრავალი ოჯახი ერთდროულად იგებს 
და აგებს ინფლაციის შედეგად. უნდა გაანალიზდეს ყველა ეს შედეგი, 
სანამ გაკეთდებოდეს დასკვნა იმის შესახებ გაუარესდა თუ გაუმჯობეს- 

და ოჯახის “წმინდა“ მდგომარეობა ინფლაციის შედეგად. 

მეორე, კიდევ ერთხელ ხაზი “უნდა გაესვას იმას, რომ ინფლაციის 

შედეგები გადანაწილების სფეროში თვითნებურია იმ გაგებით, რომ 

ისინი წარმოიშობიან საზოგადოების მიზნებისა და ფასეულობებისაგან 

დამოუკიდებლად. ინფლაციას არ გააჩნია საზოგადოებრივი შეგნება, 

ამიტომ იგი ზოგიერთებს ართმევს და სხვებს აძლევს, იქნებიან ისინი 

მდიდრები თუ ღარიბები, ახალგაზრდები თუ ხანდაზმულები, ჯანმრთე- 

ლები თუ ავადმყოფები. 
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ინფლაციის გავლენა ეროვნული 

პროდუმტის მოცულობაზე 

აქამდე ჩვენ განვიხილავდით სიტუაციას, როცა ეროვნული წარმო- 

ების რეალური მოცულობა მუდმივია სრული დასაქმების პირობებში. 

ამიტომ, ინფლაციის გავლენას გადანაწილებაზე ჩვენ ვაანალიზებდით 

ცალკეული ჯგუფების თვალსაზრისით, რომლებიც დიდ სარგებლობას 

ღებულობენ სხვების ხარჯზე. თუ ეროვნული პროდუქტის მოცულობა 

მუდმივია, ხოლო ინფლაციის შედეგად ზოგიერთი ჯგუფები დიდ წილს 

იღებენ, მაშინ სხვა ჯგუფები აუცილებლად უფრო ნაკლებს მიიღებენ. 

მაგრამ, პრაქტიკაში ეროვნული წარმოების მოცულობა შეიძლება შეიც- 

ვალოს ფასების დონის მერყეობის გამო. სხვა სიტყვებით, შეიძლება 

თვით ეროვნული პროდუქტის სიდიდეც შეიცვალოს. 

გულახდილად რომ ვთქვათ, ბევრი უთანხმოება და გაუგებრობა არ- 

სებობს იმის გამო, ინფლაციას ახლავს თუ არა ეროვნული წარმოების 

რეალური მოცულობის გადიდება თუ შემცირება. განვიხილოთ სამი 

მოდელი, რომელთაგან პირველს თან ახლავს ეროვნული წარმოების 

გადიდება, ხოლო დანარჩენს - შემცირება. 

მოთხოვნის ინფლაციის 

სტიმულები 

ზოგიერთი ეკონომისტი თვლის, რომ სრული დასაქმების მიღწევა 

შესაპლებელია ინფლაციის მხოლოდ საკმაოდ მოკრძალებული დონის 

პირობებში. ცნობილია, რომ ეროვნული წარმოებისა და დასაქმების დო- 

ნეები დამოკიდებულია ერთობლივ დანახარჯებზე. დაბალი ხარჯების 

პირობებში ეკონომიკა მოქმედებს პირველ მონაკვეთში. ამ მონაკვეთში 

არსებობს ფასების სტაბილური დონე, მაგრამ ეროვნული წარმოების 

მოცულობა გაცილებით ნაკლებია პოტენციურზე, ხოლო უმუშევრობის 

დონე მაღალია. თუ ერთობლივი ხარჯები გაიზრდება ისეთნაირად, რომ 

ეკონომიკა გადავა მეორე მონაკვეთში, დავინახავთ, რომ ეროვნული 

წარმთების რეალური მოცულობის უფრო მაღალი დონის მისაღწევად 

უმუშევრობის დაბალ დონესთან ერთად საზოგადოება იძულებულია შე- 

ურიგდეს უფრო მაღალ ფასებს, ანუ ინფლაციის რაღაც დონეს. რა თქმა 

უნდა, თუ ერთობლივი ხარჯების შემდგომი გადიდება ეკონომიკას მესა- 

მე მონაკვეთში გადაიყვანს, ეს ხარჯები წმინდა საინფლაციო გახდება, 
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იმიტომ, რომ მიღწეული იქნება წარმოების რეალური მოცულობის ისე- 

თი დონე, როცა იგი სრული სიმძლავრით მუშაობს და სრულ დასაქმებას 

უზრუნველყოფს. 
ეხლა ჩვენთვის მთავარი ისაა, რომ მე-2 მონაკვეთზე, როგორც ჩანს, 

არსებობს წონასწორობა წარმოებას (დასაქმების ჩათვლით) - ერთი 

მხრივ, და ინფლაციას შორის - მეორე მხრივ. უნდა შევურიგდეთ გარ- 

კვეულ ინფლაციას, თუ გვინდა რომ მივაღწიოთ წარმოებისა და დასაქ- 

მების მაღალ დონეს. ხარჯების მაღალი დონე, რომელიც წარმოების 

უფრო მაღალ დონესა და უმუშევრობის დაბალ დონეს იწვევს, გარკვე- 

ულ ინფლაციასაც გულისხმობს. სხვა სიტყვებით, შეიძლება საპირისპი- 

რო დამოკიდებულება არსებობდეს ინფლაციასა და უმუშევრობის დონეს 

“შორის. 

უკანასკნელ წლებში ასეთმა მოდელმა კრიტიკული შენიშვნები გა- 

მოიწვია. ზოგირთი ეკონომისტი თვლის, რომ ნებისმიერი წონასწორობა 

ინფლაციასა და უმუშევრობის დონეებს შორის უკეთეს შემთხვევაში 

გარდამავალი და დროებითი მოვლენაა და რომ ხანგრძლივი პერიოდის 

მანძილზე ასეთი წონასწორობა შეუძლებელია. ჩვენ დაწვრილებით გან- 

ვიხილავთ ამ პოლემიკას მე -19 თავში. 

დანახარზბების ზრდით გამოწვეული 
ინვლაცია და უმუშევრობა 

ეხლა განვიხილოთ შემთხვევა, რომლის დროსაც ინფლაციას შეუძ- 

ლია გამოიწვიოს როგორც წარმოების, ისე დასაქმების შემცირება. და- 

გუშვათ, თავდაპირველად ხარჯების მოცულობა ისეთია, რომ ეკონომი- 

კაში სრული დასაქმება და ფასების სტაბილური დონე არსებობს. თუ 

დაიწყება ხარჯების ზრდით გამოწვეული ინფლაცია, ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის არსებულ დონეზე პროდუქციის რეალური მოცულობა შემცირ- 

დება. ეს იმას ნიშნავს, რომ დანახარჯების ზრდა გამოიწვევს ფასების 
მცვეთრ ამაღლებას და მოცემული საერთო დანახარჯების პირობებში 

ბაზარზე შესაძლებელი იქნება რეალური პროდუქტის მხოლოდ ნაწილის 
შეძენა. მაშასადამე, წარმოების რეალური მოცულობა შემცირდება, ხო- 

ლო უმუშევრობა გაიზრდება. 
70-იანი წლების ეკონომიკაში ჩამოყალიბებული მდგომარეობა ადას- 

ბურებს ასეთ მოდელს. 1973 წლის ბოლოს ნავთობის ექსპორტიორი 
ქვეყნების ორგანიზაციამ („ნექო“-მ) ეფექტიანი მოქმედება დაიწყო და 
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ისარგებლა რა თავისი ზეგავლენით, 4-ჯერ გაზარდა ნავთობის ფასი. 

ინფლაციის შედეგებმა, რომლებიც განპირობებული იყო დანახარჯების 

გადიდებით, გამოიწვიეს ფასების დონის სწრაფი გადიდება 1973-1975 
წლებში. იმავდროულად, უმუშევრობის დოჩე გაიზარდა 1973 წ. 5%-დან 
8%-მდე 1975 წ. მსგავსი სიტუაცია აღმოცენდა 1979-1980 წლებში, 
როდესაც მეორედ მოხდა ნავთობის ფასების მომატება („ნექო“-ს ინიცი- 

ატივით). 

ჰიპერინფვლაცია და პრახი 

ზოგიერთი ეკონომისტი შიშს გამოთქვამს ჩვენი პირველი მოდელის 

გამო. მათ ეშინიათ, რომ ზომიერი, მცოცავი ინფლაცია, რომელიც შე- 

, იძლება თან ახლდეს ეკონომიკის გამოცოცხლებას, შემდგომ გადიდდება 

როგორც თოვლის გუნდა და უფრო მძლავრ ჰიპერინფლაციად გადა- 

იქცევა. ამ ტერმინით აღინიშნება ინფლაციის ზრდის განსაკუთრებით 

სწრაფი ტემპები, რომელიც დამანგრეველ ზემოქმედებას ახდენს ეროვ- 

ნული წარმოების მოცულობასა და დასაქმებაზე. საქმე ისაა, რომ რო- 
დესაც ფასები ნელა, მაგრამ განუწყვეტლივ იზრდება, მოსახლეობა და 

საწარმოები ემზადებიან მათი შემდგომი მომატებისათვის. ამიტომ,მათი 

გამოუყენებელი დანაზოგები და მიმდინარე შემოსავლები რომ არ გა- 

უფასურდნენ, ანუ, რომ განისახღვროს ფასების მოსალოდნელი მომატე- 

ბა, ადამიანები იძულებულნი არიან “ფული ახლა დახარჯონ“. საწარ- 

მოებიც ასევე იქცევიან, ყიდულობენ რა საინვესტიციო საქონელს. „სა- 
ინფლაციო ფსიქოზით“ ნაკარნახევი ქცევები აძლიერებენ ფასებზე და- 
წოლას და ინფლაცია “იწყებს საკუთარი თავის გამოკვებას“. უფრო 

მეტიც, ცხოვრების ღირებულების გადიდებით, მუშები მოითხოვენ და 

ღებულობენ მაღალ ნომინალურ ხელფასს. ხოლო პროფკავშირები ცდი- 

ლობენ ხელფასის ისეთ მომატებას, რომელიც საკმარისი იქნებოდა არა 

მხოლოდ ფასების შარშანდელი მომატების დასაფარავად, არამედ ინ- 

ფლაციის კომპენსირებისათვის, რომელიც მოსალოდნელია ახალი კო- 

ლექტიური ხელშეკრულების ძალაში შესვლის დროსაც კი. ეკონომიკუ- 

რი აღმავლობის პერიოდი ყველაზე ხელსაყრელი დრო როდია ასეთი 

მოთხოვნების უკუსაგდებად და გაფიცვების რისკზე წასასვლელად. ფირ- 

მათა ადმინისტრაცია თავისი სამუშაო ძალის დანახარჯების კომპენსი- 

რებას ახდენს ფასების მომატებით. ამასთან,- უმეტეს შემთხვევაში ფირ- 

მები ცდილობენ ფასების კიდევ ერთი-ორი საფეხურით მომატებას, რათა 
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დარწმუნდნენ, რომ მოგების მიმღებნი საინფორმაციო აღლუმის ერთ 

მწკრივში ან უფრო წინ მიდიან. იმდენად, რამდენადაც ფასების ასეთი 

მომატების შედეგად ცხოვრების ღირებულება იხრდება, მუშებს “შესა- 

ნიშნავი მიზეხი გაუჩნდათ ხელფასის ხელახალი არსებითი მომატების 

მოთხოვნისათვის. მაგრამ ეს გამოიწვევს ფასების ახალ მომატებას. სა- 

ბოლოო შედეგია ხელფასისა და ფასების კუმილიატივური საინწვგლაციო 

სპირალი. ხელფასი და ფასების მომატება ერთმანეთს კვებავენ და ეს 

მცოცავ ინფლაციას ხელს უწყობს ჰიპერინფლაციაში გადასასვლელად. 

გადანაწილების დამანგრეველი შედეგების გარდა ჰიპერინფლაციას 

შეუძლია დააჩქაროს ეკონომიკური კრახი. ძლიერი ინფლაცია ხელს 

უწყობს ძალისხმევათა წარმართვას არა წარმოებრივ, არამედ სპეკულან- 

ტურ საქმიანობაზე. საწარმოებისათვის სულ უფრო და უფრო ხელსაყ- 

რელი ხდება ნედლეულისა და მხა პროდუქციის დაგროვება ფასების 

მომავალი მომატების ვარაუდით. მაგრამ, ნედლეულისა და მხა პროდუქ- 

ციის რაოდენობის შეუსაბამობა მათზე მოთხოვნასთან, იწვევს საინფვლა- 

ციო დაწოლის გაძლიერებას. საინვესტიციო საქონელში კაპიტალის და- 

ბანდების ნაცვლად, მწარმოებლები და ცალკეული პირები ინფლაციისა- 

გან დაცვის მიზნით იძენენ არაწარმოებრივ მატერიალურ ფასეულობებს 

- საიუველირო ნაკეთობებს, ოქროს და სხვა ძვირფას ლითონებს, “უძრავ 

ქონებას და ა.შ. 

განსაკუთრებულ სიტუაციაში, როცა ფასები მკვეთრად და არათანაბ- 

რად იწევს, ნორმალური ეკონომიკური ურთიერთობები ინგრევა. საწარ- 

მოთა მეპატრონეებმა არ იციან თუ როგორ დააფასონ საქონელი, ხოლო 

მომხმარებლებმა არ იციან რა ფასი გადაიხადონ. ნედლეულის მიმწო- 

დებლებს სურთ რეალური საქონლის მიღება, ნაცვლად სწრაფად გაუფა- 

სურებადი ფულისა. კრედიტორები ცდილობენ თავიდან მოიცილონ თა- 

ვისი მოვალეები, რათა დაბრუნებული ვალი იაფი ფულით არ მიიღონ. 

ფული ფაქტობრივად ფასს კარგავს და უკვე ვეღარ ასრულებს ღირებუ- 

ლების საზომისა და გადახდის საშუალების ფუნქციას. წარმოება და 

გაცვლა ძლივძლივობით მოძრაობს შეჩერებისაკენ და საბოლოო ანგა- 

რიშით, შეიძლება დადგეს ეკონომიკური, სოციალური და ძალხე შესაძ- 

ლებელია პოლიტიკური ქაოსიც. ჰიპერინფლაციაც აჩქარებს ფინანსურ 

კრახს, დეპრესიას და საზოგადოებრივ-პჰოლიტიკურ არეულობებს. 

სამწუხაროდ, ისტორია რიგ მაგალითებს გვაძლევს, რომლებიც ამ 

უღიმღამო მოდელში ეწერება. ჩვეულებრივ, ესაა ომის თუ ომისშემდგო- 

მი პერიოდის ინფლაცია, რომელიც სწრაფად გადაიზრდებოდა ჰიპერინ- 

ფლაციად, კატასტროფული შედეგებით. განვიხილოთ მეორე მსოფლიო 

ომის ზეგავლენა ფასების დონეზე უნგრეთსა და იაპონიაში. 
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ინფლაციამ უნგრეთში მოხსნა ყველა ცნობილი რეკორდი. 1946 წლის აგვისტოში გაუფა- 
სურებული ფორილნტების 829 ოქტილიონი (ერთეული 22 ნულით) უდრიდა ომამდელი ერთი 
ფორინტის ღირებულებას. ამერიკული დოლარი ღირდა 3 10 (3, 22 ნულით) ფორინტი. 1947 წ. 

იაპონელი მეთევზეები და ფერმერები სასწორით წონიდნენ ვალუტასა და ხურდა ფულს, რათა 
არ შეწუსებულიყვნენ მისი გადათვლით. 1938-1948 წლებში ფასები ამ ქვეყანაში 116-ჯერ გა- 

იზარდა, ! 
ინფლაცია გერმანიაში 20-იან წლებში ასევე კატასტროფულ ხასიათს 

ატარებდა. 
გერქანიის ვაიმარის რესპუბლიკა - იმისი მკაფიო მაგალითია, თუ სუსტმა სელისუფლებამ 

როგორ გაუძლო რაღაც დროის მანძილსე ინფლაციით მოშლილ ფინანსებს. 1921 წ. 27 აპ- 
რილს გერმანიის სელისუფალთ წარედგინა გასაოცარი ანგარიში მოკავშირეებისათეის 132 
მლრდ. ოქროს მარკის რეპარაციული გადასახდელის სახით. ეს თანხა ბევრად ჭარბობდა იმას, 

რისი შეგროვებაც ვაიმარის რესპუბლიკას შეეძლო გადასახადის გადამხდელებისაგან. უზარ- 
მაჭარი ბოუჯეტური დეფიციტის პირობებში, გაიმარის მთავრობამ აამუშავა საბეჭდი დანადგა- 
რი თავისი ანგარიშების ასანასღაურებლად, 

1922 წ. ფასების დონე გერმანიაში 47 %-ით გაიზარდა. 1923 წ. მდგომარეობა გაუარესდა: 
ფასების დონე გაიზარდა 130000000000 ჯერ. 1923 წლის ოქტომბრისათვის გერმანიიდან აუშ- 
“ში წერილის გასაგზავნად საჭირო იყო 200000 ეარკის გადახდა. ფუნტი კარაქი ღირდა 1,5 ელი. 
მარკა, ხორცი -2 მლნი,, პური -200000 მარკა, ერთი კვერცხი - 60 ათასი მარკა, ფასები ისე სწრა- 
ფად ისრდებოდა, რომ ოფიციანტები რამდენჯერმე ცვლიდნენ მას საუზმის მეჩიუში. ხოგჯერ 
რესტორნის კლიენტები სადილისათვის ორჯერ მეტს იხდიდნენ, ვიდრე შეკვეთისას მენიუში 

იყო აღნიშნული. 
ამ პერიოდის ფოტოებში გამოსახულია გერმანელი დიასახლისი, რომელიც ღუმელს ქა- 

ღალდის ფულით ანთებს და ბავშვები, რომლებიც ქაღალდის ფულისაგან შეკრული ბურთით 
თამაშობენ. 

დაბოლოს, მართებულია გამოითქვას გაფრთხილება. ასეთი კატას- 

ტროფული ჰიპერინფლაცია ყოველთვის მთავრობის მიერ ფულადი მასის 

უგუნური გადიდების “შედეგია. შესაფერისი სახელმწიფო პოლიტიკის 

პირობებში არ არსებობს ზომიერი ანუ მცოცავი ინფლაციის ჰიპერინ- 

ფლაციაში გადაზრდის საფუძველი. 

რედი შმე 

1. ამერიკის ეკონომიკისათვის დამასასიათებელია ეროვნული 

პროდუქტის, დასაქმებისა და ფასების დონის მერყეობა. მართა- 

ლია, ეკონომიკურ ციკლებს ყოველთვის ერთი და იგივე ფაზები 

1. 1 ჩხიიძიL0ი Mი:ღგი, I0ილ0თი ვიძ სთდ)ი”ი09L. 2ძ იძ. სილ1CV00ძ CხIIVV5 M, ჰ.: 

X=%60(106-II211, Iიი., 1952. გვ. 361. 
2. Lგხსლოი M, VII 2ო5. ICწ2(1ით! Mი0ო=0V, ჰიხ5, 80ძ IXL0IILIC:395. 4ტIIილ(იი 

ILI6I-ხ(5, III.: ტILIM ჩსხ5ახ!იდ CიოიიL260ი, 1980. გვ. 2. 
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- პიკი, აღმავლობა, გაცხოველება - გააჩნია, მაგრამ ციკლები 

ერთმანეთისაგან განსხვავდებიან ინტენსივობით და ხანგრძლი- 

ვობით; 

2. მართალია, ეკონომიკის ციკლური განვითარების ასახსნე- 

ლად გამოიყენებოდა ისეთი ამოსავალი მიზეზობრივი ფაქტორე- 

ბი, როგორიცაა ტექნიკური სიახლეები, პოლიტიკური მოვლენე- 

ბი, ფულადი მასის დაგროვება, მაგრამ ჩვეულებრივ მიღებულია, 

რომ ეროვნული წარმოების მოცულობისა და დასაქმების უშუ- 

ალო დეტერმინანტია საერთო დანახარჯების მოცულობა; 

3. ეკონომიკის სხვადასხვა სექტორებზე სხვანაირ ზეგავლე- 

ნას ახდენენ ეკონომიკური ციკლები. ციკლი უფრო ძლიერ ზე- 

გავლენას ახდენს პროდუქციის დონესა და დასაქმებაზე საინ- 

ვესტიციო და ხანგრძლივი გამოყენების საქონელთა მწარმო- 

ებელ დარგებში, ვიდრე ხანმოკლევადიანი გამოყენების საქო- 

ნელთა მწარმოებლებზე; 

4. ეკონომისტები განასხვავებენ უმუშევრობის სამ სახეობას: 

ფრიქციულს, სტრუქტურულსა და ციკლურს. თანამედროვე ჰე- 
რიოდში მიღებულია, რომ სრული დასაქმება ანუ უმუშევრობის 

ბუნებრივი დონე 5-6 % შეადგენს. უმუშევრობის დონის ზუსტი 
შეფასება იმით ძნელდება, რომ არიან მუშები, რომლებიც არას- 

რული სამუშაო დღე მუშაობენ და ასევე ისეთები, რომლებმაც 

დაკარგეს სამუშაოს შოვნის იმედი. 

5. უმუშევრობის ეკონომიკური საზღაური, რომელიც ერთობ- 

ლივი ეროვნული პროდუქტის ჩამორჩენით გამოიხატება, საქო- 

ნელი და მომსასურებაა, რომლებსაც საზოგადოება კარგავს მი- 

სი რესურსების უქმად ყოფნის შემთხვევაში. ოუკენის კანონის 

თანახმად, უმუშევრობის ერთი პროცენტით გადიდება ბუნებრივ 

დონეზე ზევით, ერთობლივი ეროვნული პროდექტის ჩამორჩენის 

2,5 %-იან გადიდებას იწვევს; 

6. უზარმაზარი განსხვავებაა უმუშევრობისა და ინფლაციის 

დონეებში სხვადასხვა ქვეყნებში. უმუშევრობის დონეები იმი- 

ტომ განსხვავდებიან, რომ ქვეყნებს უმუშევრობის სხვადასხვა 

ბუნებრივი დონეები გააჩნიათ და ხშირად ეკონომიკური ციკლის 

სხვადასხვა ფაზებში იმყოფებიან «უკანასკნელი რამდენიმე 

წლის მანძილზე ინფლაციისა და უმუშევრობის დონეები აშშ-ში 

დაბალი იყო მრეწველურად განვითარებულ მთელ რიგ სხვა 

ქვეყნებთან შედარებით; 
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7. ეკონომისტები განასხვავებენ მოთხოვნის ინფლაციას, და- 

ნახარჯთა ზრდით გამოწვეული ინფლაციისაგან (მიწოდების ინ- 

ფლაცია). არსებობს დანახარჯთა გადიდებით გამოწვეული ინ- 
ფლაციის ორი სახესხვაობა ხელფასის ზრდით გამოწვეული 

ინფლაცია და მიწოდების ეკონომიკის მოშლის შედეგად წარმო- 

შობილი ინფლაცია; 

8. მოულოდნელი ინფლაცია თვითნებურად გადაანაწილებს 

შემოსავლებს ფიქსირებული შემოსავლის მიმღებთა, კრედიტო- 

რებისა და დანაზოგის მფლობელთა საზიანოდ. ინფლაციის წი- 

ნასწარმეტყველებაში ცალკეულ პირებსა და ფირმებს შეუძლი- 

ათ ღონისძიებათა მიღება, მათი შემცირებისა და ნეგატიური 

შედეგების სრული გამორიცხვისათვის. 

9. მოთხოვნის ინფლაციის კონცეფცია ითვალისწინებს, რომ 

თუ ეკონომიკა მიისწრაფის წარმოების მაღალი დონისა და და- 

საქმებისაკენ, ზომიერი ინფლაცია აუცილებელია. მაგრამ, და- 

ნახარჯების ზრდით გამოწვეული ინფლაციის მომხრენი ამტკი- 

ცებენ, რომ ინფლაციას შეიძლება თან ახლდეს ეროვნული წარ- 

მოების მოცულობისა და დასაქმების შემცირება. ჰიპერინფლა- 

ციას, რომელიც ჩვეულებრივ დაკავშირებულია მთავრობის უგუ- 

ნურ პოლიტიკასთან, შეუძლია ძირი გამოუთხაროს ფინანსურ 

სისტემას და დააჩქაროს კრახი. 

ტერმინები და ცნებები 

ეკონომიკური ციკლი 

სეზონური შერყევები 

ხანგრძლივვადიანი ტენდენცია 

ფრიქციული, სტრუქტურული და ციკლური უმუშევრობა 
უმუშევრობის დონე სრული დასაქმების პირობებში 
უმუშევრობის ბუნებრივი დონე 

წარმოებრივი პოტენციალი 

სამუშაო ძალა 
მუშები, რომლებმაც სამუშაოს მიღების იმედი დაკარგეს 

ერთობლივი ეროვნული პროდუქტის მოცულობის ჩამორჩენა 

ოუკენის კანონი 
„70-ის სიდიდის წესი“ 
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მოთხოვნის ინფლაცია და დანახარჯთა ზრდით გამოწვეული 

ინფლაცია 

პრდუქციის ერთეულის დანახარჯები 
ნომინალური და რეალური შემოსავალი 

მოსალოდნელი და მოულოდნელი ინფლაცია 

ცხოვრების ღირებულების გადიდების შესწორება 

სარგებლის ნომინალური და რეალური განაკვეთები 

ჰიპერინფლაცია 

კითხვები ღა ღავალებები 

1. როგორია ეკონომიკური ციკლის ფასები? რა დროისმანძილსე გრძელდება ეკონოჩიკუ- 
რი ციკლები? რატომ აძნელებენ ეკონომიკური ციკლის შეფასებას სესონსური შერყევები და 

ხანგრძლივვადიანი შერყევები? ეკონომიკური ციკლი რატომ) ახდენს უფრო ძლიერ სემოქმე- 
დებას წარქოებასა და დასაქმებასე ხანგრძლივვადიანი სარგებლობის საქონელთა მწარმო- 

ებელ დარგებში, ვიდრე მოკლევადიანი სარგებლობის საქონელთა მწარმოებელ დარგებში? 
2. რატომაა ძნელი უმუშევრობის დონის განსასღვრა სრული დასაქმების პირობებში? რა- 

ტოქ ძნელდება ზღვარის გავლება ფრიქციულ. სტრუქტურულ და ციკლურ უმუშევრობას შო- 
რის? რატომაა უმუშევრობა ეკონომიკური პრობლემა? როგორია ეეპჰ-ის ჩამორჩენის შედეგე- 
ბი? როგორია უმუშევრობის გარეშეეკონომიკური შედეგები? როგორ იანგარიშება უქუშევ- 

რობის დონე? 
3. დავუშვათ, მიღებულია უმუშევრობის კომპენსირების პროგრამა, რატომ იწვევს უმუშევ- 

რობა შეშფოთების გრძნობას? 
4. გამოიყენეთ შეედგომქი მონაცემები, რათა გაიანგარიშოთ: ა) Iაეუშაო ძალის სიდიდე და 

ბ) უმუშევრობის ოფიციალური დონე. მთელი მოსახლეობა შეადგენს 500 კაცს. L20 კაცი - ბავ- 

შვებია 16 წლამდე და ადამიანები ფსიქიატრიულ საავადმყოფოებსა და გამოსასწორებელ და- 
წესებულებებში: 150 კაცი გამოვიდა სამუშაო ძალის შემადგენლობიდან; უმუშევრები -23 კა- 
ცი; მუშები, რომლებიც დასაქქებული არიან არასრული სამუშაო დღით და ეძებენ სამუშაოს - 
10 კაცი. 

5. ახსენით როგორ შეიძლება ერთდროულად ამაღლდეს თქვენი ნომინალერი შემოსავა- 

ლი და შემცირდეს თქვენი რეალური შემოსავალი, ვინ ზარალდება ინფლაციისაგან? უმუშევ- 
რობისაგან? თუ თქვენ მოგიწიათ აირჩიოთ: ა) სრული დასაქმებისა და 6 % „იანი ყოველწლი- 
ური ინფლაციით და ბ) ფასების სტაბილურობას შორის უმუშევრობის 8 % -იანი დონით, რას 
აირჩევდით? რატომ? ; 

6. თუ ფასების დონე უკანასკნელ წელს იყო 110, ხოლო ამ წელს - 121, როგორი იქნება 
ინულაციის დონე აქ წელს? რას ნიშნა|ვს "70-ის სიდიდის წესია“? რამდენი წელი დასჭირდება 
ფასების გაორმაგებას, თუ ინფლაცია შენარჩუნდება ა) 2 % ბ) 5 % და გ) 10%-ის დონეზე 

წელიწადში? 
7.-დაწვრილებით მოჰყევით ურთიერთდამოკიდებულღკების შესახებ საერთო დანახარჯების 

მოცულობასა და წარმოების და დასაქმების მოცულობას შორის. ახსენით, როგორია დამოკი- 
დებულება ფასების დონესა და საერთო დანახარჯების გადიდებას შორის, როდესაც ეკონომიკა 

მიიწევს მნიშვნელოვანი უმუშევრობიდან ზომიერისაკენ, დაბოლოს - სრული დასაქმებისაკენ, 
8. ახსენით, როგორ შეუძლია მკაცრ ჰიპერინფლაციას დეპრესიის გამოწვევა; 
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9. შეაფასეთ, როგორ ჭზეგავლენას მოახდენს მოულოდლნელი 10%-იანა ინულაცია ყო- 

ველ შემდეგ პირებზე: 
ა) რკინიგსის მუშაზე, პენსიონერზე; 

ბ) უნივერმაღის მოსამსახურეზე; 
გ) სააჟტტომობილო ქარხნის ამწყობსე, პროფკავშირის წევრზე; 
დ) დიდი ვალის მქონე ფერმერსე; 
ე) პენსიასე გასულ მჭმართველზე, რომლის მიმდინარე შემოსავალია მხოლოდ სახელმწი- 

ფო ობლიგაციების სარგებელი; 

ვ) დამოუკიდებელი უნივერმაღის მფლობელზე, პატარა ქალაქში. 
10. ტელევიზიის ცნობილმა კომიკურმა არტისტმა ერთხელ ასე განქარტა ინფლაცია: 'იL 

ფლაცია? ეს ნიშნავს, რომ თქვენი ფულით დღეს თქვენ შეგიძლიათ იყიდოთ იმდენი, რამდეჩიც 
დეპრესიის დროს, როდესაც თქვენ სულ არ გქონდათ ფული“. სწორია თუ არა ასეთი განსას- 

ღერა? 
11. დაჟუშვათ. რომ წელს უმუშევრობის ბუნებრივი დონე შეადგენდა 5%, ხოლო ფაქ- 

ტობრივი 9%. ოუკენის კანონის დახქარებით განსაზღვრეთ ეეპჰ-ის ჩამორჩენის მოცულობა 

პროცენტობით. თე ნოქინალური ეეპ-ი იმავე წელს უდრიდა 500 მლრდ. დოლარს, პროდუქცი- 
ის რა მოცულობა დაიკარგა უმუშევრობის გამო? 

ბოლო შტრიხი 

საფონდო ბირჟა და მაკროეკონომიკური 

მერქეობა 

რა კავშირია, თუ კი იგი საერთოდ არსებობს, აქციის კურ- 
სის შეცვლასა და მაკროეკონომიკას შორის? 

საფონდო ბირჟაზე იყიდება ასეულობით კომპანიათა აქციები. 

აქციათა მფლობელები დივიდენდებს ანუ ფირმის მოგებათა სა- 

კუთარ წილს ღებულობენ. მოცემული კომპანიის აქციის ფასები 

განისაზღვრება ამ აქციაზე მოთხოვნისა და მიწოდების შეფარ- 
დებით. ფასები ცალკეულ აქციებზე იზრდება ან მცირდება იმი- 

საგან დამოკიდებულებით, თუ როგორი მოგებაა მოსალოდნელი 

ყოველ ფირმაში. უფრო მაღალი მოგება, როგორც წესი, იწვევს 

აქციის მფლობელთა მაღალ დივიდენდებს. ამ უფრო მაღალი 

დივიდენდების წინასწარგანჭვრეტით, მეანაბრეები მზად არიან 
აქციებისათვის უფრო მეტი ფასი გადაისადონ. 

საფონდო ბირჟაზე საშუალო ფასებს საგულდაგულოდ ადევ- 

ნებენ თვალყურს და მათ შესახებ ინფორმაციას ათავსებენ პრე- 

საში. ეს საშუალო ფასები დოუ-ჯონსის ინდექსის მსგავსია 
მრეწველობისათვის - აშშ უმსხვილესი მრეწველური ფირმების 
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აქციათა საშუალო ფასების მნიშვნელობისა. ხშირად ეს საშუ- 
ალო ფასები დროთა განმავლობაში იცვლება და მკვეთრად იზ- 

რდება ან მცირდება. მრავალ თქვენგანს ახსოვს “შავი ორშაბა- 
თი“ 1987 წ. 19 ოქტომბერი, როდესაც საშუალო ფასების და- 
ცემამ მრეწველობაში დოუ-ჯონსის სიით დლღეში რეკორდულ 

ციფრს 20% მიაღწია. 500 მლრდ. დოლარის სააქციო კაპიტალი 
აორთქლდა ერთ დღეში! 

საფონდო ბირჟის მერყეობა მნიშვნელოვან საკითხებს აყე- 

ნებს: საფონდო ბირჟაზე საშუალო ფასების ცვლილებები იწვე- 

ვენ თუ არა მაკროეკონომიკურ მერყეობას? ასეთი კავშირები 

საფონდო ბირჟასა და ეკონომიკას შორის, რომელთაც შეუძლი- 

ათ ამ კითხვაზე დადებითად პასუხი, ნამდვილად არსებობს. 

განვიხილოთ აქციის კურსის მკვეთრი დაცემა. თავს იგრძნობენ 

რა უფრო ღარიბად, აქციის მფლობელებს შეუძლიათ შეამცირონ 

თავიანთი ხარჯები საქონელსა და მომსახურებაზე, ხოლო ფირ- 
მებს - ახალ საინვესტიციო საქონელთა ყიდვაზე, რამდენადაც 
ახლა ნაკლებად ხელსაყრელია ახალი აქციების გამოშვების 

გზით ფულის გაკეთება. მაგრამ, მკვლევარებმა გამოავლინეს, 

რომ აქციების ფასების ცვლილებები შედარებით სუსტ გავლე- 

ნას ახდენენ მოხმარებასა და ინვესტიციებზე. ამიტომ, თუმცა 

აქციათა საშუალო კურსები ზემოქმედებენ საერთო დანახარ- 
ჯებზე, საფონდო ბირჟის მდგომარეობა დაქვეითებისა და ინ- 

ფლაციის ძირითალი მიზეზი როდია. 

ამასთან დაკავშირებით წარმოიშობა შემდეგი კითხვა: თუმცა 

აქციის კურსის ცვლილებები არ გამოიწვევენ ეროვნული წარ- 

მოებისა და ფასების დონის მნიშვნელოვან ცვლილებებს, 

მაგრამ შეუძლიათ თუ არა მათ ასეთი ცვლილებების შესახებ 

გაფრთხილება? ანუ თუ აქციის ღირებულება დამოკიდებულია 
მოსალოდნელ მოგებაზე, შეიძლება თუ არა ვთქვათ, რომ აქცი- 

ის საშუალო კურსების სწრაფი ცვლილებები წინასწარმეტყვე- 

ლებენ მომავალი ეკონომიკური კონიუნქტურების ცვლილებებს? 

სინამდვილეში, აქციის კურსი ხშირად ეცემა დაქვეითების დაწ- 

ყებამდე და ზრდას იწყებს აღმავლობის დაწყებამდე. ამ მიზე- 

ზით აქციის კურსი შეტანილია 11 ცვლადის ჯგუფში, რომლე- 

ბიც წარმოადგენენ წამყვან მაჩვენებელთა სიას (მე-14 თავის 
განყოფილება, “ბოლო შტრიხი“). ეს ინდექსი სშირ შემთხვევა- 

ში სასარგებლო მასალებს იძლევა ეკონომიკის განვითარების 

მომავალი მიმართულების განსაზღვრისათვის. მაგრამ, ფასები 
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თავისთავად საფონდო ბირჟაზე ეროვნული წარმოების მოცულო- 

ბის ცვლილებათა საიმედო წინასწარმეტყველი როდია. ზოგი- 

ერთ “რფმემთხგევაში აქციის კურსი მკვეთრად ეცემოდა, მაგრამ 

დაქვეითება არ ხდებოდა. “შავ ორშაბათს“ თავისთავად არ გა- 
მოუწვევია დაქვეითება შემდგომი 15 თვის მანძილზე. სხვა შემ- 

თხვევაში წარმოიშობოდა დაქვეითება საფონდო ბირჟაზე ფასე- 

ბის წინასწარი დაცემის გარეშე. 

ამრიგად, საფონდო ბირჟაზე ფასებსა და მაკროეკონომიკას 

შორის ურთიერთკავშირი ერთობ არამყარია. აქციის კურსთა 

ცვლილებები არ წარმოადგენენ მაკროეკონომიკური მერყეობის 

მთავარ წყაროს და არც ეკონომიკაში დაქვეითებისა და აღმავ- 

ლობის პროგნოზირების აბსოლუტურად საიმედო კრიტერიუმე- 

ბია. 
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თაგი მეთერთმეტე 

მაკროეკონომიკური ანალიზი: ერთობლივი 
მოთხოვნა ღა ერთობლივი მიწოდება 

მე-9 თავში ჩვენ გავარკვიეთ როგორ გავზომოთ ეროვნული 

პროდუქტის მოცულობა და ეროვნული შემოსავალი. იქვე გავი- 
გეთ როგორ განვსაზღვროთ ფასების ინდექსი და როგორ გამო- 

გიყენოთ იგი ფასების შესადარებლად სხვადასხვა პერიოდში. 

გარდა ამისა, ფასების ინდექსი შესაძლებლობას იძლევა ნომი- 

ნალური ერთობლივი ეროგნული პროდუქტი რეალურად ვაქცი- 

ოთ და, ამრიგად, შევადაროთ ერთობლივი ეროვნული პროდუქ- 

ტის მოცულობები სხვადასხვა წლებში. მე-10 თავში ჩვენ და- 

ვინახეთ, თუ როგორ იცვლებოდა რეალური ეეჰ, დასაქმება და 

ფასების დონეები სხვადასხვა პერიოდში. ჩვენ ასევე აღვწერეთ 

რეალური ეეპჰ-ის ცვლილებათა ზეგავლენა ეკონომიკაზე. 

ახლა უნდა გადაგიდეთ აღწერილობიდან ანალიზზე, მე-9 და 

მე-10 თავებში წარმოდგენილ დეფინიციებსა და ფაქტებზე დაყ- 

რდნობით. ამ თავის საკვანძო მიზანია გაგაცნოთ ძირითადი 

მეთოდები, რომლებიც დაგგეხმარება ჩვენი წარმოდგენების მო- 

წესრიგებაში მაკროეკონომიკური თეორიებისა და სადაო საკით- 

ხების შესახებ. ამისათვის თავდაპირველად განვიხილოთ ბაზა- 

რი მთლიანად ანუ გავაერთიანოთ ცალკეული ბაზრების უთვა- 

ლავი რაოდენობა ერთ მთლიან ბაზარში. შრემდგომ ჩვენ შემო- 

ვიღებთ ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების 

ცნებას. ამის შემდეგ კი გავაანალიზებთ ერთობლივი მოთხოვ- 

ნისა და ერთობლივი მიწოდების მრუდთა ფორმებს და აღვწერთ 

მათი გადაადგილების გამომწვევ უმნიშვნელოვანეს «ფაქტორს. 

უფრო ქვემოთ ჩვენ განვიხილავთ ფასების წონასწორობითი დო- 

ნისა და ეროვნული წარმოების რეალური წონასწორობითი მო- 

ცულობის ცნებებს. დაბოლოს, ჩვენ ყურადღებას გავამახვი- 

ლებთ ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების 

მრუდთა გადაადგილების ზეგავლენაზე ფასების დონესა და 

ეროვნული წარმოების რეალურ მოცულობაზე. 
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ამ თავში მოცემულია მხოლოდ ზოგადი წარმოდგენები ერ- 

თობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების შესახებ. რო- 

დესაც გადავალთ მეორე, მესამე და მეოთხე ნაწილებზე, ამ 

„ჩონჩხის“ ,ფშიშველი ძვლები“ „ხორცითა და ტყავით“ დაიფა- 

რებიან. იქნებ თქვენ მოგინდეთ ამ თავის ხელახლა წაკითხვა, 

როდესაც დაამთავრებთ მეოთხე ნაწილს. რატომ? იმიტომ, რომ 

ამ თავის ,ჩონჩხისებური“ ჩარჩოები დაგეხმარებათ სხვა თავე- 
ბის შინაარსის უკეთ გაგებაში, რომლებიც თავის მხრივ,გა- 

აფართოვებენ და განამტკიცებენ ძირითადი მოდელის თქვენეულ 

გაგებას. 

საერთო მოდელის 

აუცილებლობა 

მე4 თავში დაწვრილებით განვიხილეთ ცალკეულ საქონელთა 
მოთხოვნისა და მიწოდების მრუდები. მაშინ ჩვენ გვაინტერესებდა თუ 

როგორ აწესებს ცალკეულ საქონელზე საბაზრო მოთხოვნა და მათი 

მიწოდება წონასწორობით ფასებს და ყოველი საქონლის წონასწორობით 

მოცულობებს. შემდგომ მოთხოვნისა და მიწოდების ამ მარტივი მოდე- 

ლის გამოყენებით ჩვენ ვამჩნევთ თუ როგორ იცვლებიან წონასწორობი- 

თი ფასები და წარმოების მოცულობები ერთი ან რამდენიმე ფაქტორის 

ცვლილების შედეგად, რომლებიც მოთხოვნას და მიწოდებას განსაზ- 

ღვგრავენ. · 

მოთხოვნისა და მიწოდების მოდელები ერთი საქონლისათვის, რომ- 

ლებიც შეიძლება ვიპოვოთ მე-4 თავში, განსაკუთრებით სასარგებლოა 

ცალკეულ საქონელთა და მომსახურების ფასების განსხვავებათა და 

წარმოების მოცულობების გასაგებად. ისინი გვეხმარებიან გავიგოთ თუ 

რატომაა ღვეზელის წონასწორობის ფასი მნიშვნელოვნად ნაკლები, ვიდ- 

რე ბრილიანტის წონასწორობის ფასი, ბარელი ნავთობის ფასი რატომაა 

ბარელი სუნამოს ფასხე ნაკლები და ყოველწლიური დანახარჯები ნავ- 

თობზე რატომაა მეტი ბრილიანტზე, სუნამოსა და ღვეზელის ერთად 

აღებულ დანახარჯებზე. ერთი საქონლის მოთხოვნისა და, მიწოდების 

მოდელი ასევე გვეხმარება ავხსნათ თუ რატომ განსხვავდებიან ცალკე- 
ულ საქონელთა წონასწორობის ფასები და წონასწორობის მოცულობები 

სხვადასხვა პერიოდებში. ეს მოდელი, მაგალითად, გამოდგება იმისათ- 

ვის, რომ ავხსნათ, თუ რატომ გაიზარდა სამედიცინო მომსახურების 
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ფასი, სხვა ფასებთან “შედარებით, უკანასკნელი 20 წლის მანძილზე ან 

პერსონალური კომპიუტერების წარმოება მეტისმეტად რატომ გაფარ- 

თოვდა მათი დანერგვის დროიდან 70-იანი წლების ბოლოს. 

მაგრამ მოთხოვნისა და მიწოდების მოდელი ერთი საქონლისათვის 

უპასუხოდ ტოვებს რამდენიმე მნიშვნელოვან ეკონომიკურ კითხვას. რა- 

ტომ მატულობენ და მცირდებიან საერთოდ ფასები? ფასების საერთო 

დონე რატომ რჩება ერთ პერიოდში შედარებით მუდმივი და რატომ 

იხრდება მკვეთრად მეორეში? რატომ მცირდება ეროვნული წარმოების 

რეალური მოცულობა განსახღვრულ პერიოდებში წინამორბედ დონეს- 

თან შედარებით, ხოლო სხვა პერიოდებში სწრაფად იზრდება? ამ კით- 

ხვაზე საპასუხოდ ჩვენ უნდა გავაერთიანოთ ანუ მოვახდინოთ ქვეყნის 

ყველა ცალკეული ბაზრის აგრეგირება ერთ საერთო ბაზარში, უფრო 

სწორედ, ჩვენ უნდა გავაერთიანოთ ათასობით ცალკეული სამრეწველო 

რობოტების, მარცვლეულის, პერსონალური კომპიუტერების, მუხლუხა 

ლილვების, ბრილიანტების, ნავთობის, სუნამოების და ა.შ. ფასები - 

ერთიან ფასად ანუ ფასების დონედ. ჩვენ ასევე “უნდა შევაგროვოთ 

ცალკეულ საქონელთა და მომსახურების წონასწორობითი რაოდენობა 

ერთ მთლიანობად, რომელსაც ეროვნული პროდუქტის რეალური მოცუ- 

ლობა ეწოდება. ცალკეული საქონლისა და მომსახურების ყველა ფასის 

გაერთიანებას ფასების დონეში და ასევე საქონელთა მთელი წონასწო- 

რობითი რაოდენობის გაერთიანებას ეროვნული წარმოების რეალურ მო- 

ცულობაში, აგრეგირება ეწოდება. გაერთიანებულ ფასებს (ფასების 

დონე) და საქონელთა გაერთიანებულ წონასწორობით რაოდენობას 

(ეროვნული წარმოების რეალურ მოცულობა) ერთობლიობები (აგრე- 

გატები) ეწოდება. 
ამიტომ ჩვენს გრაფიკზე გამოსახული უბრალო მაკროეკონომიკური 

მოდელის მაჩვენებლები წარმოადგენენ ფასების დონეს (ორდინატთა 

ღერძზე), და არა ცალკეული საქონლის ფასს და ეროვნული წარმოების 
რეალურ მოცულობას (აბსცისის ღერძზე) და არა ცალკეული საქონლის 

რაოდენობას. ამის გათვალისწინებით ზოგადად განვიხილოთ ერთობლი- 

ვი მოთხოვნა და ერთობლივი მიწოდება. 

ერთოალივი მოთხოვნა 

ერთობლივი მოთხოვნა - ნახაზზე მრუდის სახით წარმოდგენილი 

მოდელია, რომელიც გვიჩვენებს საქონელთა და მომსახურების სხვადას- 
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ხვა მოცულობას აჩუ ეროვნული წარმოების რეალურ მოცულობას, რო- 

მელთა შესაძენად მხად არიან მომხმარებლები, საწარმოები და მთავ- 

რობა ფასების ნებისმიერი შესაძლო დონის პირობებში. სხვა თანაბარ 

პირობებში, რაც უფრო დაბალია ფასების დონე, ეროვნული ჯVარმოების 

რეალური მოცულობის მით უფრო მეტი ნაწილის შეძენას მოისურვებენ 

მომხმარებლები ქვეყნის შიგნით, საწარმოები, მთავრობა და ასევე უც- 

ხოელი მყიდველები, და პირიქით. ამრიგად, დამოკიდებულება ფასებსა 

და ეროვნული წარმოების მოთხოვნა წაყენებულ რეალურ მოცულობას 

შორის შებრუნებული ანუ უარყოფითია. 

  

  

  

ერთობლივი მოთხოვნის 

მრული 

ფასების დონესა და ეროვნული წარმოების მოცულობას შორის მშებ- 

რუნებული ანუ უარყოფითი დამოკიდებულება გამოსახულია 11-1 ნახახ- 

ზე. ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი აქ გადაიხრება ქვემოთ და მარჯვნივ 
ანუ ისევე როგორც ცალკეულ საქონელზე მოთხოვნის მრუდი. 

რატომ? საინტერესოა, რომ ასეთი გადახრის მიზეზი სხვადასხვაა, 

როდესაც ფასი ცალკეულ საქონელზე ეცემა, მომხმარებლის ფულა- 

დი(მუდმივი) შემოსაგალი მას საშუალებას აძლევს შეიძინოს საქონელ- 

თა (შემოსავლის ეფექტი) უფრო მეტი რაოდენობა. უფრო მეტიც,როდე- 

I I I I I I II I | ნახ.11-1. 
ერთობლივი 

– მოთხოვნის 

მრუდი. 

  

  

    
მოთიხოვნის დალ- 

        

  

დ» "მავალი მრუდი მი- 
წ უთითებს, რო) რაც 

= “ უფრო დაბალია ფა- 
სების დონე. მით მე- 

8. _ ტია ეროენული წარ- 
რ L მოების რეალური მო- 

4 ცულობა, რომელიც 
ტი ==. შეძენილი უნდა იქ- 

ნას, 
0 წარმოების რეალური მოცულობა 

IIIIIIIII!/ !| I   
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საც ფასი ეცემა, მომხმარებელი მხადაა შეიძინოს მეტი რაოდენობის 

მოცემული საქონელი, ვინაიდან იგი შეღარებით იაფი ხდება სხვა სა- 
ქონელთან შედარებით (შენაცვლების ეფექტი). 

მაგრამ ეს განმარტებანი არ გამოგვადგება, რო/კა საქმე გვაქვს ერ- 
თობლიობასთან. 11-1 ნახაზზე, როდესაც ვმოძრაობთ ქვემოთ, ერთიიბ- 

ლივი მოთხოვნის მრუდის მიმართულებით, ფასები მთლიანად ეცემა. 

ამიტომ შენაცვლების ეფექტის ლოგიკური დასაბუთება (ერთი საქონე- 

ლი უფრო იაფი ხდება ყველა სხვა საქონელთან შეღარებით) მოცემულ 

შემთხვევაში მიუღებელია. შესაბამისად, თუ ინდივიდის მოთხოვნის 

მრუდი ცალკეულ საქონელზე მომხმარებლის მუდმივ შემოსავალს ით- 
ვალისწინებს, ერთობლივი მოთხოგნისა კი - (კვალებად ერთობლივ შე- 

მოსავლებს. მაშასადამე, როცა ვმოძრაობთ ზემოთ, ერთობლივი მოთ–- 

ხოვნის მრუდის მიმართულებით, ვუახლოვდებით ფასების უფრო მაღალ 

დონეს. მაგრამ გავიხსენოთ შემოსავლის წრებრუნვის ჩვენი მოღელი: 

უფრო მაღალი ფასები, რომელიც გადახდილია საქონელსა და მომსახუ- 

რებაზე, რესურსების მიმწოდებლებს გაზრდილი “შემოსავლის, ხელფა- 

სის, რენტის, სარგებლისა და მოგების სახით უბრუნდება. ამიტომ ფასე- 

ბის დონის გადიდება აუცილებლად როდი ნიშნავს ქვეყნის საერთო 

ნომინალური შემოსავლის შემცირებას. 

თუ ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის ტრაექტორია არ შეიძლება აიხ- 

სნას შენაცვლების ეფექტითა და შემოსავლებით, მაშინ რატომ იხრება 

იგი ქვემოთ? პასუხი: ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის ასეთი ხასიათი 
აიხსნება, უწინარეს ყოვლისა, სამი ფაქტორით: 1.სარგებლის განაკვეთის 
ეფექტით; 2.მატერიალურ ფასეულობათა ანუ რელური საკასო ნაშთების 
ეფექტით; 3.საიეპორტო შესყიდვათა ეფექტით. 

სარბებლის ბანაკვეთის ეფექტი. სარგებლის განაკვეთის 
ეფექტი ითვალისწინებს, რომ ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის ტრაექ- 

ტორია განისახღვრება ფასების ცვალებადი დონის ზემოქმედებით სარ- 

გებლის განაკვეთზხე, და მაშასადამე, სამომხმარებლო ხარჯებსა და ინ- 

ვესტიციებზე. უფრო სწორად, როდესაც ფასების დონე იზრდება, სარ- 

გებლის განაკვეთიც მატულობს და ზრდადი განაკვეთები კი თავის 

მხრივ იწვევენ სამომხმარებლო ხარჯებისა და ინვესტიციების შემცირე– 

ბას. 

დაზუსტება. ერთობლივი მოთხოვნის განხილვისას ვგულისხმობთ, 

რომ ფულის მასა ეკონომიკაში უცვლელი რჩება. როცა ფასების დონე 

იმატებს, მომხმარებლებს მეტი ნაღდი ფული სჭირდება ყიდვიხათვის, 
ხელფასის გასაცემად და სხვა აუცილებელი ხარჯებისათვის. მოკლედ 

რომ ვთქვათ, ფასების უფრო მაღალი დონე გაზრდის ფულზე მოთხოვ- 
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ნას. ფულადი მასის უცვლელობისას მოთხოვნის გადიდება ასწევს ფა- 

სებს ფულით სარგებლობისათვის. ეს ფასი თვით სარგებლის განაკვე- 

თია. სარგებლის მაღალი განაკვეთებისას საწარმოები და საოჯახო მე- 

ურნეობები ამცირებენ ხარჯების განსახღვრულ ნაწილს, ანუ სწრაფად 

რეაგირებენ სარგებლის განაკვეთის (კვლილებაზე. ფირმა, რომელიც 

ვარაუდობს 10% მოგების მიღებას შეძენილ საინვესტაციო საქონლებზე, 

ამ ყიდვას ხელსაყრელად ჩათვლის თუ სარგებლის განაკვეთი მაგალი- 

თად 7% იქნება. მაგრამ შეძენა უსარგებლო იქნება და ამიტომ არ 
შედგება თუ სარგებლის განაკვეთი, ვთქვათ, 12% -მდე გაიზრდება. 

სარგებლის განაკვეთის მომატების გამო მომხმარებლებიც მიიღებენ გა- 

დაწყვეტილებას არ შეიძინონ სახლი ან ავტომანქანა. ამრიგად, სარგებ- 
ლის განაკვეთის შემცირება იწვევს საწარმოთა და მომხმარებლების 

ზოგიერთი დანახარჯების შემცირებას. 

დასკვნა. ფასების უფრო მაღალი დონე ადიდებს რა ფულზე მოთხოვ- 

ნას და სარგებლის განაკვეთს, იწვევს ეროვნული პროდუქტის რეალურ 

მოცულობაზე მოთხოვნის შემცირებას. 

სიმდიდრის ეფექტი. მეორე მიზეზი, რომელიც განსაზღგრავს 

ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის დაღმავალ ტრაექტორიას, სიმდიდრის 

ეფექტი ანუ რეალური საკასო ნაშთის ეფექტია. საქმე ისაა, რომ 

ფასების უფრო მაღალი დონის პირობებში დაგროვილი საფინანსო აქ- 

ტივების რეალური ღირებულება, ანუ მსყიდველობითი უნარი, კერძოდ, 

ფიქსირებული ფულადი ღირებულების აქტივების, როგორიცაა ვადიანი 

ანაბრები ან ობლიგაციები, რომლებიც მოსახლეობას გააჩნია, მცირდე- 

ბა. ასეთ შემთხვევაში მოსახლეობა რეალურად ღარიბდება და ამიტომ 

უნდა ველოდოთ, რომ ისინი თავიანთ ხარჯებს შეამცირებენ. ოჯახს 

შეუძლია მშვიდად იყოს ახალი ავტომანქანის ან იალქნიანი ნავის შე- 
ძენისას, თუ მისი საფინანსო აქტივების მსყიდველობითი უნარი შეად- 
გენს, მაგალითად, 50 ათას დოლარს. მაგრამ თუ ინფლაცია მათ მსყიდ- 
ველობით უნარს ვთქვათ 30 ათას დოლარამდე დასწევს, ოჯახს წშეუძ- 
ლია გადადოს შეძენა. და პირიქით, ფასების დონის შემცირებისას მა- 

ტერიალურ ფასეულობათა რეალური ღირებულება ანუ მსყიდველობითი 

უნარი იზრდება და ხარჯებიც მატულობს. 

საიმპორტო შესყილვების ეფექტი. მე-9 თავში ეროვნული 
შემოსავლის გაანგარიშების პრობლემის განხილვისას ჩვენ დავინახეთ, 

რომ იმპორტი (საქონელთა შეძენა საზღვარგარეთ) და ექსპორტი (ამე- 
რიკულ საქონელთა შეძენა სხვა ქვეყნის მიერ) წარმოადგენს ერთობლი- 
ვი დანახარჯების მნიშვნელოვან კომპონენტს. ახლა საკმარისია აღვნიშ- 

ნოთ, რომ იმპორტისა და ექსპორტის მოცულობები ყველაფერ სხვასთან 
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ერთად დამოკიდებულია ფასების თანაფარდობაზე ჩვენთან და უცხოეთ- 

ში. ასე, მაგალითად, ის„უ ფასების დონე აშშ-ში აიწევს უცხოეთის ფა- 
სებთან შედარებით, ამერიკელები მეტ იმპორტულ საქონელს შეიძენენ 

სამამულოს სანაცვლოდ ხოლო უცხოელები ნაკლებ ამერიკულ საქო- 

ნელს შეიძენენ, რაც გამოიწვევს ამერიკული ექსპორტის შემცირებას. 

მოკლედ რომ ვთქეპთ, სხვა თანაბარ პირობებში ფასების დონის ამაღ- 

ლება ქვეყნის შიგნით გამოიწვევს ამ ქვეყნის იმპორტის გადიდებას და 

ექსპორტის შემცირებას. ამით შემცირდება წმინდა ექპორტის (ექსპორტს 
გამოკლებული იმპორტი) მოცულობა აშშ-ს ერთობლივ მოთხოვნაში. 

დასკგნა. ქვეყნის შიგნით ფასების დონის შემცირებისას იმპორტულ 
შესყიდვათა ეფექტი იწვევს ერთობლივი მოთხოვნის შემცირებას სა- 

მამულო საქონელსა და მომსახურებაზე. და პირიქით, ფასების დონის 
შეფარდებითი შემცირება ქვეყნის შიგნით, ხელს უწყობს ქვეყნის იმ- 
პორტის შემცირებას და ექსპორტის გადიდებას და ამით ქვეყნის წმინდა 
ექსპორტის გადიდებას აშშ-ს ერთობლივ მოთხოვნაში. 

ერთობლივი მოთხოვნის 

არასაშასო ფაშმტორები 

ჩვენ ვნახეთ, რომ ფასების დონის ცვლილებები იწვევენ ქვეყნის 

შიგნით მომხმარებლების, საწარმოთა, მთავრობის, სახღვარგარეთელი 

მყიდველების დანახარჯების დონის ისეთ ცვლილებებს, რომლებიც 

ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობის ცვლილებების პროგნოზი- 

რების საშუალებას იძლევიან. ეს ნიშნავს, რომ ფასების დონის გადიდე- 

ბა სხვა თანაბარ პირობებში გამოიწვევს წარმოების რეალურ მოცულო- 

ბაზე მოთხოვნის შემცირებას. და პირიქით, ფასების დონის შემცირება 

გამოიწვევს წარმოების მოცულობის გადიდებას. ეს თანაფარდობა გრა- 

ფიკში წარმოდგენილია როგორც მოძრაობა ერთი წერტილიდან მეორე- 

ში, ერთობლივი მოთხოვნის სტაბილური მრუდით. მაგრამ თუ ერთი ან 

რამდენიმე „სხვა პირობა“ იცვლება, გადაინაცვლებს ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის მთელი მრუდი. ამ „სხვა პირობებს“ ჩვენ ვუწოდებთ ერთობლი- 

ვი მოთხოვნის არასაფასო ფაქტორებს. 

იმის გასაგებად, თუ რა იწვევს ეროვნული გამოშვების მოცულობის 

ცვლილებებს, უნდა განვასხვავოთ ეროვნულ პროდუქტზე მოთხოვნის 

მოცულობის (კვლილებები, რომლებსაც ფასების დონის შეცვლა იწვევს, 

ერთობლივი მოთხოვნის ცვლილებებისაგან რომელსაც ერთობლივი 
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მოთხოვნის ერთი ან რამდენიმე არასაფასო დეტერმინანტთა ცვლილე- 

ბები იწვევს. გავიხსენოთ რომ ჩვენ ასეთი განსხვავება გავავლეთ მე-4 

თავში როცა ვიხილავდით ერთ საქონელზე მოთხოვნის პრობლემას. 

| I LI I I I IL L | ნახ. 1 I-2.ერთობ- 
ლივი მოთხოვ- 

ნის ცვლილებები. 

  

  

I 
I 

  
ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის ერთი ან რამდე- 
ნიმე არასაფასო ფაქტო- 

რის შეცვლა, რომელიც 
11-1 ცხრილშია ჩამოთ- 

გლალი, იწვევს ერისობ- 
ლივი მოთხოვნის შეც- 
ვლას. ერთობლიეი მოთ- 

ხოვნის გადიდება ნაჩვე- 
#ი, ნებია როგორც 4#0მრე- 

#0, “ დის გადაწევა «44/2| -ღან 
#ლვ LL. 402-სკენ ხოლო ერ- 

თობლივი მოთხოვნის 
მჯ – ” ” ” ” ” “უ: ირ. ბა როგორც 

9 წარმოების რეალური დონე · ი „დან #70903 -სკენ 
(IIIIIIII!! გადაწევა. 
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როგორც მე-11-2 ნახაზზეა ნაჩვენები, ერთობლივი მოთხოვნის გადი- 

დება წარმოდგენილია მრუდის მარჯვნივ გადაადგილებით - >#4#XI-დან 

#4%2-სკენ. ეს გადაადგილება გვიჩვენებს, რომ ფასების სხვადასხვა დო- 

ნეთა პირობებში საქონელთა და მომსახურების სასურველი მოცულობა 

იზრდება. და პირიქით, ერთობლივი მოთხოვნის შემცირება ნაჩვენებია 

როგორც მრუდის გადაწევა მარცხნივ 4#2| -დან, 4#2ვ -სკენ. ეს გადა- 

ადგილება იმაზე მიუთითებს,რომ ადამიანები პროდუქტის ნაკლებ რა- 

ოდენობას იყიდიან, ვიდრე უწინ, ფასების სხვადასხვა დონის პირობებში. 

სხვა სიტყვებით, ნახაზზე ნაჩვენები ერთობლივი მოთხოვნის მოცუ- 

ლობის ცვლილებები იმ შემთხვევაში სწარმოებს, თუ შეიცვლება ადრე 

მუდმივად მიჩნეული ერთი ან რამდენიმე ფაქტორი. ეს არასაფასო ფაქ- 
ტორები ანუ ბერკეტები, რომლებიც ერთობლივ მოთხოვნას გადაადგი- 

ლებენ, ჩამოთვლილია 11-1 ცხრილში. განვიხილოთ ისინი ცალ-ცალკე. 
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ცხრილი 11-1. ერთობლივი მოთხოვნის არასაფასო ფაქტორე- 
ბი: ბერკეტები, რომლებიც გადაადგილებენ მოთხოვნის მრუდს 

  

1.ცვლილებები სამომხმარებლო ხარჯებში 

ა) მომხმარებლის კეთილდღეობა 

ბ) მომხმარებლის მოლოდინი 

გ) მომხმარებლის დავალიანება 

დ) გადასახადები 
2. ცვლილებები საინვესტიციო დანახარჯებში 

ა) სარგებლის განაკვეთები 

ბ) მოსალოდნელი მოგება ინვესტიციებისაგან 

გ) საწარმოთა გადასახადები 

დ) ტექნოლოგია 
ე) ჭარბი სიმძლავრეები 

3. ცვლილებები სახელმწიფო ხარჯებში 

4. ცვლილებები წმინდა ექსპორტის დანახარჯებში 
ა) ეროვნული შემოსავალი უცხო ქვეყნებში 
ბ) სავალუტო კურსები 

  

სამომხმარებლო ხარჯები. ამერიკელ მომხმარებლებს 'შეუძლი- 

ათ შეცვალონ სამამულო საქონელთა შესყიდვების ხასიათი ფასების 

დონეში ცვლილების მიუხედავად. ასეთ შემთხვევაში გადაადგილდება 

ერთობლივი მოთხოვნის მთელი მრუდი. იგი გადაიწევს მარცხნივ 4# 

-დან 47#23 -სკენ, როგორც 1I1-2 ნახახხეა ნაჩვენები, როცა მომხმარებ- 

ლები მიიღებენ გადაწყვეტილებას უწინდელთან შედარებით ნაკლები 
საქონლის შეძენის თაობაზე, ფასების მოცემული დონის პირობებში. და 

პირიქით, მრუდი გადაიწევს მარჯვნივ 4M0)-დან #2 -სკენ, როცა 

მომხმარებლები მიიღებენ გადაწყვეტილებას შესყიდვის მოცულობათა 

გადიდების შესახებ ფასების მოცემული დონის პირობებში. 

ერთი ან რამდენიმე არასაფასო ფაქტორის შეცვლამ შეიძლება შეც- 

ვალოს მომხმარებელთა დანახარჯების ხასიათი და გადააადგილოს ერ- 

თობლივი მოხმარების მრუდი. როგორც 11-1 ცხრილშია ნაჩვენები. ასე- 

თი ფაქტორებია: მომხმარებლის კეთილდღეობა, მომხმარებლის მოლო- 

დინი, მისი დავალიანება და გადასახადები. 

მომხმარებლის კეთილდლეობა. მატერიალური ფასეულობები 
მოიცავს ყველა აქტივს, რომელსაც მომხმარებლები ფლობენ: ფინან- 
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სურს, ისეთს, როგორიცაა აქციები და ობლიგაციები და უძრავ ქონე- 

ბას(სახლი, მიწა). მომხმარებელთა აქტივების რეალური ღირებულების 

მკვეთრი შემცირება გამოიწვევს მათ დანაზოგთა გადიდებას (საქონელ- 

თა შეძენის შემცირებას), როგორც მათი კეთილდღეობის აღდგენის სა- 

ფუალებას. სამომხმარებლო ხარჯების შემცირების შედეგად ერთობლი- 

ვი მოთხოვნა შემცირდება და ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადაიწევს 

მარცხნივ. და პირიქით, მატერიალურ ფასეულობათა რეალური ღირებუ- 

ლების გადიდების შედეგად სამომხმარებლო დანახარჯები ფასების მო- 

ცემული დონის პირობებში გაიზრდება. ამიტომ ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდი გადაიწევს მარჯვნივ. მნიშვნელოვანი მოსაზრება: მოცემულ შემ- 

თხვევაში ჩვენ მხედველობაში გვაქვს სიმდიდრის ადრე განხილული 

ეფექტი, ანუ რეალური საკასო ნაშთის ეფექტი, რომელიც გულისხმობს 
ერთობლივი მოთხოვნის მუდმივ მრუდს და ფასების დონის ცვლილების 

შედეგს წარმოადგენს. ამის საპირისპიროდ ცვლილებები მატერიალურ 

ფასეულობათა რეალურ ღირებულებაში, რომელთა შესახებაც აღვნიშ- 

ნავდით, დამოკიდებული არაა ფასების დონის ცვლილებაზე; ეს არასა- 

ფასო ფაქტორია; რომელიც გადააადგილებს მოთხოვნის მთელ მრუდს. 

მაგალითად შეიძლება გამოდგეს აქციის კურსის მკვეთრი ამაღლება, 

რომელიც გამოიწვევს მომხმარებლის კეთილდღეობის ზრდას ფასების 

დონის უცვლელობის დროსაც კი. ხოლო სახლებისა და მიწების რეალუ- 

რი ღირებულების მკვეთრი შემცირება გამოიწვევს მომხმარებლის კე- 

თილდღეობის შემცირებას, მიუხედავად ფასების საერთო დონის ცვლი- 

ლებისა. 

მომხმარებლის მოლოდინი. ცვლილებები სამომხმარებლო და- 

ნახარჯებში დამოკიდებულია იმ პროგნოზზე, რომლებსაც მომხმარებლე- 

ბი აკეთებენ. მაგალითად, როცა ადამიანები თვლიან, რომ მომავალში 

მათი რეალური შემოსავალი გაიზრდება, ისინი მზად არიან დახარჯონ 

თავიანთი ახლანდელი შემოსავლის დიდი ნაწილი. მაშასადამე, ამ შემ- 

თხვევაში სამომხმარებლო ხარჯები გაიზრდება (დანაზოგი ამ შემთხვე- 

ვაში მცირდება) და ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადაიწევს მარ- 

ცხნივ. და პირიქით, თუ ადამინები ვარაუდობენ, რომ მათი შემოსავლები 

მომავალში შემცირდება, მათი სამომხმარებლო ხარჯები, და მაშასადა- 

მე, ერთობლივი მოთხოვნაც შემცირდება. 

ზუსტად ასევე, ინფლაციის ახალი ტალღის მასობრივი მოლოდინი 

გაზრდის დღევანდელ ერთობლივ მოთხოვნას. რატომ? იმიტომ, რომ 

მომხმარებელს შეუძლია შეცვალოს საქონლის ყიდვის გადაწყვეტილება 

ფასების მომატებამდე. და პირიქით, უახლოეს მომავალში ფასების შემ- 

ცირების მოლოდინი გამოიწვევს დღევანდელი მოთხოგნილების შემცი- 
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რებას, ე.ი. ადამიანები უარს იტყვიან შეძენის ნაწილზე ფასების მომა- 

ვალი შემცირებიდან სარგებლობის მიღების მიზნით. 

მომხმარებლის დავალიანება. მომხმარებლის დავალიანების 
მაღალი დონე, რომელიც კრედიტით ადრე შეძენილი საქონლის შედე- 

გად იქმნება, მომხმარებელს აიძულებს შეამციროს დღევანდელი ხარ- 

ჯები, რათა გადაიხადოს ვალები. ამის შედეგად სამომხმარებლო ხარ- 

ჯები შემცირდება, ხოლო ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადაიწევს 

მარცხნივ. და პირიქით, როცა“ მომხმარებლების დავალიანება უმნიშვნე- 

ლოა, ისინი მხად არიან გაზარდონ ხარჯები, რაც გახრდის ერთობლივ 

მოთხოვნასაც. 

გადასახადები. საშემოსავლო გადასახადის განაკვეთის შემცირე- 
ბა იწვევს წმინდა შემოსავლისა და შესყიდვათა რაოდენობის გადიდებას 

ფასების მოცემული დონის პირობებში. ეს ნიშნავს, რომ გადასახადების 

შემცირება გამოიწვევს ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის გადანაცვლებას 

მარჯვნივ. მეორე მხრივ, გადასახადების გადიდება გამოიწვევს სამომ- 

ხმარებლო ხარჯების შემცირებას და ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის 

მარჯვნივ გადანაცვლებას. 

საინვესტიციო ხარჯები. საინვესტიციო ხარჯები ანუ წარმო- 

ების საშუალებათა შესყიდვა ერთობლივი მოთხოვნის მეორე არასაფასო 

ფაქტორია. წარმოების ახალ საშუალებათა მოცულობის შემცირება, რო- 

მელთა შეძენის სურვილი აქვთ საწარმოებს ფასების მოცემული დონის 

პირობებში, გამოიწვევს ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის მარცხნივ გა- 

დაადგილებას. და პირიქით, საინვესტიციო საქონელთა მოცულობის გა- 

დიდება,რომლებსაც საწარმოები იყიდიან, გამოიწვევს ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის გადიდებას. 

სარგებლის განაკვეთები. სხვა თანაბარ პირობებში, სარგებ- 
ლის განაკვეთის გადიდება, რომელიც ნებისმიერი ფაქტორითაა გამოჯწ- 

ვეული, გარდა ფასების დონის ცვლილებისა, განაპირობებს საინვესტი- 

ციო ხარჯებისა და ერთობლივი მოთხოვნის შემცირებას. ამ შემთხვევა- 

ში სახეზეა ე.წ. სარგებლის განაკვეთის ეფექტი, რომელიც წარმოიშობა 

ფასების დონის შეცვლის შედეგად. ჩვენ სარგებლის განაკვეთის შეც- 

ვლის შესახებ ვლაპარაკობთ, მაგალითად ქვეყნად ფულადი მასის მო- 

ცულობის ცვლილებების შედეგად. ფულის მასის გადიდება ხელს უწ- 
ყობს სარგებლის განაკვეთის შემცირებას და ამით კაპიტალდაბანდება- 

თა ზრდას. და პირიქით, ფულიის შემცირება იწვევს სარგებლის განაკ- 
ვეთის გადიდებას და ინვესტიციების შემცირებას. 

ინვესტიციებისაგან გოსალოღნელი მობება. დაბანდებულ 
კაპიტალზე მოგების მიღების უფრო ოპტიმისტური პროგნოზები ადიდე- 
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ბენ მოთხოვნას საინვესტიციო საქონელზე და ამით ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის მრუდს გადასწევს მარჯვნივ. მაგალითად, სამომხმარებლო ხარ- 

ჯების მოსალოდნელი ზხრდა, თავის მხრივ შეიძლება ინვესტირების სტი- 

მულს იძლეოდეს მომავალი მოგების იმედით. და პირიქით, თუ მომავა- 

ლი საინვესტაციო პროგრამებისაგან მოგების მიღების პერსპექტივები 

საკმაოდ ბუნდოვანია სამომხმარებლო ხარჯების მოსალოდნელი შემცი- 

რების გამო, მაშინ ინვესტიციებზე დანახარჯებს შემცირების ტენდენცია 

გააჩნია. მაშასადამე, ერთობლივი მოთხოვნაც შემცირდება. 

საწარმოთა ბადასახაღდები. საწარმოთა გადასახადების გადი- 

დება გამოიწვევს კაპიტალდაბანდებისაგან კორპორაციათა მოგების შემ- 

ცირებას(გადასახადის გამოქვითვის შემდეგ) და მაშასადამე, საინვესტი- 

ციო ხარჯებისა და ერთობლივი მოთხოვნის შემცირებასაც; და პირიქით. 

გადასახადების შემცირება გაზრდის მოგებას (გადასახადების გამოკლე- 

ბის შემდეგ) კაპიტალდაბანდებებიდან და შესაძლოა გაზრდის საინვეს- 

ტიციო დანახარჯებსაც და ასევე ერთობლივი მოთხოვნის მრუდს უბიძ- 

გებს მარჯვნივ. 

ტექნოლოგიები. ახალ და სრულყოფილ ტექნოლოგიებს საიხვეს- 

ტიციო ხარჯების სტიმულირებისა და ამით ერთობლივი მოთხოვნის 

გადიდების ტენდეცია გააჩნიათ. მაგალითი: უკანასკნელმა მიღწევებმა 

მიკრობიოლოგიისა და ელექტრონიკის სფეროებში, გამოიწვიეს ახალი 
ლაბორატორიებისა და წარმოებრივი სიმძლავრეების შექმნა ახალ ტექ- 

ნოლოგიათა გამოსაყენებლად. 

ბარბი სიმკლავრეები. ჭარბ სიმძლავრეთა ანუ გამოუყენებელი 

კაპიტალის გადიდება აფერხებს მოთხოვნას ახალ საინვესტიციო საქო- 

ნელზხე და ამიტომ ამცირებს ერთობლივ მოთხოვნას. მარტივად რომ 

ვთქვათ, არასრული სიმძლავრით მომუშავე ფირმებს არ გააჩნიათ ახალი 

ქარხნების აშენების სტიმულები. და პირიქით, თუ ფირმები ნახავენ,. რომ 

მათი ჭარბი სიმძლავრეები მცირდება, ისინი მზად არიან ახალი ქარხნე- 
ბი ააშენონ და შეიძინონ მეტი მოწყობილობა. მაშასადამე, საინვესტი- 

ციო დანახარჯები იზრდება და ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადა- 

ინაცვლებს მარჯუ:გნივ. 

სახელმწიფო სარXჯები. ცხრილი 11-1 შეგვახსენებს, რომ მთავ- 
რობის მისრაფება იყიდოს საქონელი და მომსახურება, ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის მესამე არასაფასო ფაქტორია.ეროვნული პროდუქტის სახელმწი- 

ფოებრივი “შესყიდვების გადიდება ფასების მოცემულ დონეხე გამოიწ- 

ვევს ერთობლივი მოთხოვნის გადიდებას მანამ, სანამ საგადასახადო 

მოსაკრებლები და სარგებლის განაკვეთები უცელელი დარჩება. ამის 

მაგალითია ამერიკის მთავრობის გადაწყვეტილება საზღვაო ფლოტის 
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გაფართოების შესახებ. და პირიქით, სამთავრობო ხარჯების შემცირება 

ახალი გზატკეცილების მშენებლობაზე. 

თმინდა ექსპორტის დანახარჯები. ერთობლივი მოთხოვნის 

უკანასკნელი არასაფასო ფაქტორია წმინდა ექსპორტის ხარჯები. ამერი- 
კის ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადაინაცვლებს მაშინაც, როცა 

ცვლილებები მოხდება ამერიკულ საქონელთა შესყიდვაში უცხოელ 

მომხმარებელთა მიერ მიუხედავად ფასების დონისა ამ ქვეყანაში. ჩვენ 
ისევ ხაზს ვუსვამთ - „ფასების დონის (ცვლილებათა დამოუკიდებლად 

ჩვენს ქვეყანაში“, რათა მკაფიოდ გავმიჯნოთ ერთმანეთისაგან ეს ცვლი- 

ლებები და საიმპორტო შესყიდვების ეფექტოან დაკავშირებული ცვლი- 

ლებები.ერთობლივი მოთხოვნის გადამაადგილებელ ბერკეტებზე საუბ- 

რისას მხედველობაშია ცვლილებები წმინდა ექსპორტში, რომლებიც 

გამოწვეულია არა ფასების დონის ცვლილებებით, არამედ სხვა ფაქტო- 

რებით. წმინდა ექსპორტის გადიდება (ექსპორტს მინუს იმპორტი), რო- 

მელიც გამოიწვია ამ „სხვა“ ფაქტორებმა, ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდს გადაადგილებს მარჯვნივ. ამ მტკიცების ლოგიკა ასეთია. ჯერ 

ერთი, ამა თუ იმ ქვეყნის ექსპორტის უფრო მაღალი დონე უფრო მაღალ 
მოთხოვნას ქმნის ამ ქვეყნის საქონელზე უცხოეთში. ·ჭმეორე, იმპორტის 

შემცირება გულისხმობს საშინაო მოთხოვნის გადიდებას სამამულო წარ- 

მოების საქონელზე. · 

რომელი არასაფასო ფაქტორები შეცვლიან წმინდა ექსპორტის მო- 

ცულობას? პირველ რიგში სახღვარგარეთის ქვეყნების ეროვნული შე- 

მოსავალი და სავალუტო კურსები. 

სხვა ქვეყნების ეროვნული შემოსავალი. უცხოური სახელ- 
მწიფოს ეროვნული შემოსავლის გადიდება ზრდის მოთხოვნას სხვა ქვეყ- 

ნის საქონელზე და ამიტომ ადიდებს ერთობლივ მოთხოვნას ამ ქვეყა- 
ნაში. რატომ? როდესაც შემოსავლების დონე საზღვარგარეთის ქვეყნებ- 

ში იმატებს, მათ მოქალაქეებს მეტი საშუალება ეძლევათ შეიძინონ 

მეტი როგორც სამამულო, ისე უცხოური საქონელი. მაშასადამე, ამა თუ 

იმ ქვეყნის ექსპორტი იზრდება პარტნიორების ეროვნული შემოსავლის 

გადიდებასთან ერთად. ეროვნული შემოსავლის უცხოეთში გადიდებას 

საპირისპირო “შედეგი გააჩნია. ჩვენი ექსპორტის წმინდა მოცულობა 

მცირდება, გადააადგილებს რა ერთობლივი მოთხოვნის მრუდს მარ- 

'ჯვნივ. 
სავალუტო კურსები. დოლარის კურსის შეცვლა სხვა ვალუტებ- 

თან შეფარდებით, მეორე ფაქტორია, რომელიც გავლენას ახდენს წმინ- 

და ექსპორტზე, და მაშასადამე, ერთობლივ მოთხოვნაზეც. დავუშვათ, 

იენის ფასი დოლარებში გაიზარდა. ეს ნიშნავს, რომ დოლარი გაუვფა- 
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სურდება იენთან შედარებით. ანუ, თუ დოლარის ფასი იენებში ეცემა, 

ეს ნიშნავს, რომ იენის კურსი იზრდება დოლარისა და იენის ახალი 

თანაფარდობის შედეგად იაპონელი მომხმარებლები შეძლებენ მეტი დო- 

ლარის მიღებას იენის განსახღვრულ თანხაში. ხოლო აშშ-ს მომხმარებ- 

ლები ნაკლებ იენს მიიღებენ ყოველ დოლარში. შესაბამისად იაპონელი 

მომხმარებლისათვის ამერიკული საქონელი იაფი გახდება,ვიდრე იაპო- 

ნური. განსაზღვრული თანხით სხვათაშორის ამერიკელ მომხმარებლებს 

ნაკლები იაპონური საქონლის ყიდვა “შეეძლებათ დოლარებით. 

ამერიკული ექსპორტის თვალსაზრისით, მაგალითად, 30 დოლარიანი 
წყვილი ამერიკული ჯინსი ახლა ეღირება, ვთქვათ, 2880 იენი და არა- 
3600. ხოლო ამერიკული იმპორტის თვალსაზრისით იაპონური საათები 
შეიძლება ახლა 225 დოლარი ღირდეს და არა ვთქვათ, 180. ასეთ 
ვითარებაში შეიძლება ველოდოთ, რომ ექსპორტი გაიზრდება, ხოლო 

იმპორტი შემცირდება. ეს ნიშნავს წმინდა ექსპორტის გადიდებას, რო- 

მელიც თავის მხრივ გამოიწვევს აშშ-ს ერთობლივი მოთხოვნის გადი- 

დებას. თქვენ უნდა განიხილოთ საპირისპირო მოდელი, როდესაც დო- 

ლარის ღირებულება იზრდება(ხოლო იენი უფასურდება). 

განმეორება. არსებობს რამდენიმე არასაფასო ფაქტორი(ცხრ.11- 

1), რომელიც გავლენას ახდენს პროდუქტის რეალურ მოცულობაზე, 

რომელიც საწარმომ, მომხმარებლებმა, მთავრობამ და უცხოურმა მყიდ- 

ველებმა უნდა შეიძინონ ფასების მოცემული დონის პირობებში. დანა- 

ხარჯების გადიდება, რომელიც გამოწვეულია ერთობლივი მოთხოვნის 

ერთი ან რამდენიმე ფაქტორის ცვლილებით, ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდს გადააადგილებს მარჯვნივ; და პირიქით, ასეთი ხარჯების შემ- 

ცირება იწვევს ამ მრუდის გადაადგილებას მარცხნივ. ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის მრუდის ეს გადაადგილებანი უნდა განვასხვავოთ ეროვნული 

წარმოების რეალური მოცულობის ცვლილებისაგან, რომელიც წარმო- 

იშობა ფასების დონის ცვლილების შედეგად. ცვლილებები ფასების 

დონეში იწვევენ სიმდიდრის, სარგებლის განაკვეთისა და. საიმპორტო 

შესყიდვების ეფექტს, რომლებითაც აიხსნება ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდის დაღმავალი ტრაექტორიები. ცვლილებები ერთობლივი მოთხოვ- 

ჩის არასაფასო ფაქტორებში იწვევენ თვით ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდის გადაადგილებას. 
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ერთობლივი მიწოლება 

ერთობლივი მიწოდება - მოდელია, რომელიც ნახაზზე წარმოდგე- 

ნილია მრუდის სახით, და გვიჩვენებს წარმოების არსებული რეალური 

მოცულობის დონეს ფასების ყოველი შესაძლო დონის პირობებში. ფა- 
სების უფრო მაღალი დონეები ქმნიან საქონლის დამატებითი რაოდენო- 

ბის წარმოებისა და გასაყიდად მათი მიწოდების სტიმულებს. ფასების 

უფრო დაბალი დონეები იწვევენ საქონელთა წარმოების შემცირებას. 
ამიტომ, დამოკიდებულება ფასების დონესა და ეროვნული პროდუქტის 
მოცულობას შორის, რომელსაც საწარმოები ბაზარზე გამოიტანენ, პირ- 

დაპირი, ანუ დადებითია. 

ერთობლივი მიწოდების : 

მრუდი 

მაკროეკონომიკური ანალიზის პროცესში ვიგებთ, რომ დიდი უთან- 

ხსმოება არსებობს ერთობლივი მიწოდების მრუდის ბუნებისა და ფორმის 

გამო. მაგრამ ახლა ჩვენთვის მნიშვნელოვანია იმის დადგენა, რომ ეს 

მრუდი შედგება სამი განსახღლვრული სეგმენტის ანუ მონაკვეთისაგან. 

ჩვენს მსჯელობებში ასევე იქიდან გამოვალთ, რომ თვით ერთობლივი 

მიწოდების მრუდი არ გადაადგილდება. მე-19 თავში ჩვენ უარს ვიტყვით 

ამ ამოსავალ დებულებაზე და გავაფართოვებთ გამოკვლევას. 
ერთობლივი მიწოდების მრუდის სამი სეგმენტი განისაზღვრება რო- 

გორც 1. კეინსური(ჰორიზონტალური), 2. შუალედური (ზევით გადახრი- 
ლი) და 3. კლასიკური(ვერტიკალური) მონაკვეთები. მოდით, გამოვიკ- 
ვლიოთ ეს სამი მონაკვეთი და ავხსნათ ისინი. ჩვენი ამოცანა იმით 

შემსუბუქდება, რომ არსებითად ახსნა იგივეა, რომელსაც ჩვენ “უკვე 

გავეცანით 10-6 ნახაზის განხილვისას. დავინახავთ, რომ ერთობლივი 
მიწოდების მრუდის ფორმა ასახავს დანახარჯთა ცვლილებებს პროდუქ- 

ციის ერთეულზე ეროვნული წარმოების მოცულობის გადიდების ან შემ- 
ცირების პირობებში. გავიხსენოთ წინა თავიდან, რომ პროდუქციის ერ- 

თეულის დანახარჯები შეიძლება გავიანგარიშოთ გამოყენებულ დანა- 
ხარჯთა(რესურსების) საერთო ლირებულების გაყოფით პროდუქციის მო- 
ცულობაზე. სხვა სიტყვებით, პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები 

ნახარჯებია პროდუქციის მოცემულ მოცულობაზე. 
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კეინსური (ჰორიზონტალური) მონაკვეთი. 11-3 ნახაზზე 

CI აღნიშნავს ეროვნული წარმოების რელური მოცულობის პოტენციურ 
დონეს სრული დასაქმების პირობებში, რომელიც პირველად მე-10 თავ- 
ში შემოვიტანეთ. უმუშევრობის ბუნებრივი დონე ეროვნული პროდუქ- 

ტის სწორედ ამ მოცულობის პირობებში წარმოიშობა. ამასთან, ერთობ- 

ლივი მიწოდების მრუდის ჰორიზონტალური მონაკვეთი მოიცავს ეროვ- 

ნული წარმოების რეალურ მოცულობას, რომელიც მნიშვნელოვნად ნაკ- 

ლებია, ვიდრე ეროვნული წარმოების C(/ მოცულობა სრული დასაქმების 

პირობებში. მაშასადამე, ჰორიზონტალური მონაკვეთი მოწმობს, რომ 

ეკონომიკა ღრმა დაქვეითების მდგომარეობაშია და არ გამოიყენება მან- 

ნახ. 1 1-3. ერთობ- 
ლივი მიწოდების 

მრუდი. 

9 ; ერთობლივ მიწოდების 

LI:.L L LI I IL IL | შრუდი გვიჩვენებს ეროვფე- ააა ააა ი. ადა 

- #5 ||) გერტიკალუ- პირობებში. იგი შელგება სა- 
რი, ანუ მი მონაკვეთისაგან: ა)ჰორი- 

– | აღმავალი, ანგ პლასიკური ზონტალური ანუ კეინსერი, 
შუალედური მონაკვეთი როცა ეროვნული პროდუქ. 

_ _| მონაკვეთი · ტი იცვლება, ხოლო ფასე- 
ა ბის დონე იგივე რჩება; ბ) 

ვერტიკალური ანუ კლასი- 

  

  

    
  

–_ · კური, როცა ეროვნელი 
 პაერვაუსა .“. პროდუქტი მუდმივი რჩე 

–_ 'ხონტა- „სრული დასაქმების დონე- 
ლური, ანუ წ. ზე“, ხოლო ფასების დონე 

“0 მრნაკვეთი ააგეთ “ე შეიძლება შეიცვალოს; გ) 
7 შუალედური მონაკვეთი, 

წარმოების. რეალური მოცულობა : _ როცა იცვლება ეროვნული 
I... I I ·I წარმოების რეალური მო- 

' ცელობაც და ფასების დო- 
ეც. 

ქანათა, მოწყობილობათა და სამუშაო ძალის დიდი რაოდენობა. ეს 
გამოუყენებელი რესურსები, როგორც შრომითი ისე მატერიალური შე- 

იძლება ამოქმედდეს და ფასებზე არ მოახდინოს არავითარი დაწოლა. 

როცა ამ მონაკვეთზე ეროვნული წარმოების მოცულობა გადიდებას იწ- 

ყებს, არც დეფიციტი და არც ვიწრო ადგილები წარმოებაში, რომელთაც 

ფასების მომატება შეუძლიათ არ წარმოიშობიან. მუშა, რომელიც ორი- 

სამი თვე უმუშევარი იყო, არ იგარაუდებს ხელფასის მომატებას თავის 
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სამუშაოზე დაბრუნებისთანავე. რამდენადაც მწარმოებლებს შეუძლიათ 

“რრომითი და სხვა რესურსების მტკიცე ფასებით შეძენა, წარმოებრივი 

დანახარჯები წარმოების გაფართოებისას არ გაიზრდება და საქონელზე 

ფასების მომატების საფუძველი არ იქნება, და პირიქით, ეს მონაკვეთი 

ასევე ითვალისწინებს, რომ თუ წარმოების რეალური მოცულობა შემ- 

ცირდება, ფასები საქონელსა და რესურსებზე იმავე დონეზე დარჩება. 

ეს ნიშნავს, რომ წარმოების რეალური მოცულობა შემცირდება, მაგრამ 

საქონელთა ფასები და ხელფასი უცვლელი დარჩება. სინამდვილეში, 

ეროვნული პროდუქტის რეალური მოცულობა და დასაქმება ამ მონაკ- 

ვეთზე შემცირდება ფასების და ხელფასის უცვლელი დონის გამო. 

ამ ჰორიზონტალურ მონაკვეთს კეინსურს “უწოდებენ - ინგლისელი 

ეკონომისტის ჯონ მეინარდ კეინსის სახელთან დაკავშირებით. კეინსმა 

კაპიტალისტური ეკონომიკის ფუნქციონირება გააანალიზა 30-იანი წლე- 

ბის „დიდი დეპრესიის“ ფონზე, როცა უმუშევრობამ აშშ-ში 25%-ს 

მიაღწია, ამ სავალალო ეკონომიკურ სიტუაციაში შეიძლებოდა წარმო- 

ების გაფართოება წარმოებრივი დანახარჯების ან ფასების მომატების 

შიშის მიუხედავად. და პირიქით, როგორც კეინსი ამტკიცებდა, ფასების 

და ხელფასის შემცირება გამოიწვევდა ეროვნული წარმოების :რეალური 

მოცულობისა და დასაქმების დაქვეითებას. 

კლასიკური (ვერტიკალური) მონაკვეთი. მრუდზე მარჯვნივ 
გადაადგილებით დავინახავთ, რომ ეკონომიკამ უმუშევრობის სრულ ან 

ბუნებრივ დონეს მიაღწია წარმოების მოცემული მოცულობის პირობებ- 

ში. ეკონომიკა იმყოფება თავის საკუთარ შესაძლებლობათა მრუდის 

ისეთ წერტილზე (თავი 2), როცა მოკლე დროში შეუძლებელია მიღწე- 

ულ იქნას წარმოების მოცულობის შემდგომი გადიდება. ეს ნიშნავს, რომ 

ფასების ყოველი შემდგომი მომატება არ გამოიწვევს მისი რეალური 

მოცულობის გადიდებას, რამდენადაც ეკონომიკა უკვე მთელი სიმძლავ- 

რით მუშაობს. სრული დასაქმების პირობებში ცალკეულ ფირმებს შე- 

უძლიათ წარმოების გაფართოება რესურსების, სხვა ფირმებთან შედა- 

რებით უფრო მაღალ ფასებში შეთავაზებით. მაგრამ რესურსებისა და 

პროდუქტის დამატებით მოცულობას, რომელსაც ერთი ფირმა მიიღებს, 

მეორე დაკარგავს. ამის შედეგად, რესურსების ფასები (დანახარჯები), 

საბოლოო ანგარიშით საქონლის ფასებიც გაიზრდება, მაგრამ წარმოების 

რეალური მოცულობა უცვლელი დარჩება. 

აქ ორი შენიშვნა უნდა გაკეთდეს ერთობლივი მიწოდების მრუდის 

ვერტიკალური მონაკვეთის თაობაზე. ჯერ ერთი, ეს მონაკვეთი კლასი- 

კური ეკონომიკური მეცნიერების მიერ უკვე განხილულია, მაგრიმ ამის 

შესახებ ლაპარაკი იქნება მომდევნო თავში, რომლის დასკვნების შესა- 
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ბამისად საბაზრო ეკონომიკისადმი დამახასიათებელი განსაზღვრული ძა- 

ლების წყალობით, სრული დასაქმება, ნორმად იქცევა. ამიტომ ვერტი- 

კალურ მონაკვეთსაც ერთობლივი მიწოდების მრუდის კლასიკური მო- 

ნაკვეთი ეწოდება. მეორე, „სრული დასაქმება“ და „ეროვნული ჯარმო- 

ების რეალური მოცულობა სრული დასაქმების პირობებში“ - არამყარი 

ცნებებია. გავიხსენოთ (ნახ. 10-4), რომ პერიოდულად ფაქტობრივი ეეპ 
აჭარბებს პოტენციურს. ეს სამართლიანია არა მხოლოდ იმიტომ, რომ 

სამუშაო დღე და სამუშაო ძალის მოცულობა ხანდახან შეიძლება ნორ- 

მალურზე მეტად გაიხარდოს. ასე, მაგალითად, ეკონომიკის აყვავების 

ფაზაში ყოველდღიური სამუშაო დღე და სამუშაო კვირა შეიძლება 

გადიდდეს. მუშამ შეიძლება სამუშაო შეითავსოს კიდევაც. მაგალითად, 

II მსოფლიო ომის დროს 10 საათიანი სამუშაო დღე და 6 დღიანი 
სამუშაო კვირა ჩვეულებრივი იყო. მრავალი მუშა სამუშაო დღის დამ- 

ოავრების შემდეგ სრულ ან არასრულ საღამოს ცვლას მუშაობდა სამ- 

ხედრო ქარხანაში. ქალები და ახალგასრდობა, რომელიც ჩგეულებრივ 
პირობებში არ მუშაობდნენ, პატრიოტული მიზნით, ასევე მაღალი ხელ- 

ფასის გამო წავიდნენ სამუშაოდ. მაგრამ ჩვენი გამოკვლევის მიზნები- 

სათვის საკმარისია ითქვას, რომ არსებობს ეროვნული წარმოების გან- 

საზღვრული რეალური მოცულობა, რომელიც სრულ დასაქმებას შეესა- 

ბამება. 

შუალედური (ალმავალია)ა მონაკვეთი. და ბოლოს ამ მონაკ- 

ვეთხე 0 და 0 შორის ჩვენ ვხედავთ, რომ ეროვნული წარმოების 
რეალური მოცულობის გადიდებას თან ახლავს ფასების დონის ზრდა. 

რატომ? ერთი მიზეზხი ისაა, რომ მთელი ეკონომიკა პრაქტიკულად სა- 

ქონელთა და რესურსების ბაზრების უთვალავი რაოდენობისაგან შედ- 

გება და სრული დასაქმება წარმოიშობა არათანაბრად და არაერთდრო- 

ულად ყველა სექტორსა და დარგებში. ამიტომ, როდესაც ეროვნული 

წარმოების რეალური მოცულობა 00 მონაკვეთს აღწევს, მაგალითად 

კომპიუტერული მრეწველობა, რომელიც მაღალი ტექნოლოგიით ხასი- 

ათდება, შეიძლება კვალიფიციურ მუშათა ნაკლებობას განიცდიდეს, მა- 
შინ როცა საავტომობილო ან ფოლადსამსხმელო მრეწველობაში შენარ- 

ჩუნებული იყოს მნიშვნელოვანი უმუშევრობა. მრეწველობის ზოგიერთ 

დარგში შეიძლება დეფიციტი წარმოიშვას. წარმოების გაფართოება ასე- 

ვე ნიშნავს, რომ როცა იგი სრული ძალით ამუშავდება, ზოგიერთ ფირ- 
მას მოუწევს უფრო ძველი და ნაკლებეფექტიანი მოწყობილობის გამო- 
ყენება. წარმოების მოცულობის გადიდებისას სამუშაოზე ღებულობენ 

ნაკლებკვალიფიციურ მუშებსაც. ყოველი ამ მიზეზის გამო პროდუქციის 
ერთეულის დანახარჯები იზრდება და ფირმებმა უფრო მეტი ფასი უნდა 
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დააწესონ საქონელზე, წარმოების რენტაბელობის “შესანარჩუნებლად. 

ამიტომ შუალედურ მონაკვეთზე ეროვნული პროდუქტის რეალური მო- 

ცულობის გადიდებას თან ახლავს ფასების გადიდება. 

გაფრთხილება. როგორც უკვე ვთქვით, ერთობლივი მიწოდების 
მრუდის ფორმა დიდ დავას იწვევს. შემდეგ თავებში ჩვენ დავინახავთ, 

რომ ზოგიერთი ეკონომისტი, რომელთაც კლასიკური ან ნეოკლასიკური 

სკოლის წარმომადგენლებს უწოდებენ, ამტკიცებს, რომ მრუდი ვერტი- 

კალურია, ხოლო ერთობლივი მოთხოვნის ცვლილებები შედარებით «უწ- 

ყინარი, რამდენადაც მხოლოდ ფასების დონეზე ახდენენ ზეგავლენას და 

არ ეხებიან წარმოების მოცულობასა და დასაქმებას, სხვები, რომლებიც 

)ეინსელებად არიან ცნობილი, თვლიან, რომ ერთობლივი მიწოდების 

მრუდი ან ჰორიხონტალურია ან აღმავალი და ამიტომ ერთობლივი 

მოთხოვნის ასეთ შემცირებას უარყოფითი და ძალზე ძვირადღირებული 

შედეგები გააჩნია წარმოებისა და დასაქმებისათვის. 

  

ერთობლივი მიწოდების 
არასაფშფასო ფაქტორები 

ერთობლივი მიწოდების მრუდის ანალიზმა გვიჩვენა, რომ ეროვნული 

წარმოების რეალური მოცულობა გაიზრდება, როცა ეკონომიკა მოძრა- 

ობს მარცხნიდან მარჯვნიე, ერთობლივი მიწოდების კეინსური და შუ- 

ალედური მონაკვეთის გავლით. ეროვნული წარმოების მოცულობის ეს 

ცვლილებები ერთობლივი მიწოდების მრუდის მიმართულებით მოძრა- 

ობის შედეგია, რაც უნდა განვასხვავოთ თვით ერთობლივი მიწოდების 

მრუდის გადაადგილებისაგან. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, ერთობლივი 

მიწოდების არსებული მრუდი ადგენს დამოკიდებულებას ფასების დონე- 

სა და ეროვნული წარმოების მოცულობას შორის, სხვა თანაბარ პირო- 

ბებში. მაგრამ როდესაც ერთი ან რამდენიმე ამ „სხვა პირობათაგანი“ 

იცვლება, გადაინაცვლებს თვით ერთობლივი მიწოდების მრუდიც. მრუ- 

დის გადაადგილება 11-4 ნახაზზე #5§I-დან #52 -სკენ მიუთითებს 

ერთობლივი მიწოდების გადიდებაზე. ერთობლივი მიწოდების მრუდთა 

შუალედურ და კლასიკურ მონაკვეთზე იგი გადაინაცვლებს მარჯენივ, 

რაც იმაზე მიუთითებს, რომ ყველა საწარმო ერთად აღებული ეროვნუ- 

ლი პროდუქტის მეტ რეალურ მოცულობას აწარმოებს, ვიდრე „უწინ, 

ფასების მოცემული დონის პირობებში. ერთობლივი მიწოდების მრუდის 

კეინსურ მონაკვეთზე, ერთობლივი მიწოდების გადიდება ნიშნავს ფასე- 
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  +-1 LI I I I I I LI I I 1! ნახაზი 11-4. 
#5 #5, #5; ერთობლივი მიწო- 

დების ცვლილებე- 
ბი. 

| 

ერთობლივი მიწოდების 

ერთი ან რამდენიმე არასაფა- 
– სო ფაქტორის მოქმედება, 

- რომლებიც 11-2ე ცხრიღ+ 
, შია ჩამოთვლილი, იწვეეს 

– = ერთობლივი მიწოდების გა- 

დაადგილებას, ერთობლივი 
მაწოდების გადიდება ნაჩვე- 

L. ნებია როგორც 4§ მრუდის 
გადაადგილება 45!) -დან 

0 1 1:I I I | I I | I 452 -სკენ; ერთობლივი მი- 
წარმოების რეალური მოცულობა წოდების შექცირება რო- 

LI იი!!! I I. I გორც გადაადგილება 451 - 
დან 453-სკენ მარცხნივ. 

ბის დონის შემცირებას ეროვნული წარმოების სხვადასხვა დონის პირო- 

ბებში(ერთობლივი მიწოდების დაღმავალი მრუდი). მოხერხებულობი- 

სათვის ერთობლივი მიწოდების გადიდებას ჩვენ ვუწოდებთ მრუდის 

მარჯვნივ გადაადგილებას და არა გადახრას მარჯვნივ და ქვემოთ. და 

პირიქით, მრუდის გადაადგილებას 45) -დან 453 -სკენ, ვუწოდებთ 

გადაადგილებას მარჯვნივ, რაც მიუთითებს ერთობლივი მიწოდების 

შემცირებაზე. ეს ნიშნავს, რომ ახლა საწარმოები გამოუშვებენ ეროვ- 

ნული პროდუქტის ნაკლებ რეალურ მოცულობას, ვიდრე უწინ, ფასების 

მოცემული დონის პირობებში (ან უფრო მაღალ ფასებს დააწესებენ 

ეროვნული წარმოების მოცემული მოცულობის პირობებში). 

11-2 ცხრილში ჩამოთვლილია ისეთი „სხვა პირობები“, რომელთა 

შეცვლისას ერთობლივი მიწოდების მრუდი გადაინაცვლებს. ამ ფაქტო- 

რებს ერთობლივი მიწოდების არასაფასო ფაქტორები ეწოდება, 

ვინაიდან ყველა მათგანი ერთად აღებული „განსაზღვრავს“ ან ადგენს 

ერთობლივი მიწოდების მრუდის მდგომარეობას, ცხრილში ნაჩვენებ 

ფაქტორებს, ერთი საერთო ნიშანი გააჩნიათ: როცა ისინი იცვლებიან, 

იცვლება პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებიც. წინა თავებში ჩვენ 

დავადგინეთ, რომ საწარმოთა გადაწყვეტილებები, რომლებიც მიწოდე- 

ბის მოცულობას შეეხებიან, მიიღებიან საწარმოო დანახარჯთა და შე- 
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მოსავლების დონეთა საფუძველზე. საწარმოები ესწრაფვიან მოგებას, 

რომელიც წარმოადგენს განსხვავებას პროდუქტის ფასსა და პროდუქცი- 

ის ერთეულზე დანახარჯებს შორის. საქონელზე ფასების გადიდების, 

ანუ ფასების უფრო მაღალი დონის შედეგად საწარმოები გაზრდიან 

წარმოების რეალურ მოცულობას. ხოლო ვიწრო ადგილები წარმოებაში 

ნიშნავს, რომ პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებს მომატების ტენდენ- 

ცია გააჩნიათ, როდესაც წარმოება ფართოვდება სრული დასაქმების 

მიმართულებით. ამიტომ, ერთობლივი მიწოდების მრუდი შუალედურ 

მონაკვეთში ზევით გადაიხრება. 

ცხრილი 11-2. ერთობლივი მიწოდების არასაფასო ფაქტორები: 

  

1. რესურსების ფასების ცვლილებები 

ა) შიდა რესურსების არსებობა 
1.მიწა 

2.შრომითი რესურსები 
3.კაპიტალი 
4.მეწარმოებითი (შესაძლებლობები) უნარი 

ბ) იმპორტული რესურსების ფასები 

გ) ბაზრებზე ბატონობა 

2. ცვლილებები მწარმოებლურობაში 

3. სამართლებრივი ნორმების ცვლილებები 

ა) საწარმოთა გადასახადები და სუბსიდიები 

ბ) სახელმწიფო რეგულირება 
  

ახლა უნდა აღინიშნოს ისიც, რომ გარდა ეროვნული წარმოების 

რეალური მოცულობის ცვლილებებისა არის სხვა ფაქტორებიც, რომლე- 

ბიც ცვლიან პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებს. ეს ფაქტორები ჩა- 
მოთვლილია 11-2 ცხრილში. როდესაც ერთი ან რამდენიმე ფაქტორი 
იცვლება, იცვლება პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებიც ფასების 

მოცემული დონის პირობებში. ეს ნიშნავს, რომ ერთობლივი მიწოდების 

მრუდი გადაინაცვლებს. უფრო ზუსტად რომ ვთქვათ, ასეთი ტიპის პრო- 
დუქციის ერთეულზე დანახარჯების შემცირება გადააადგილებს ერთობ- 
ლივი მიწოდების მრუდს მარჯვნივ. და პირიქით, პროდუქციის ერთეულ- 
ზე დანახარჯთა გადიდება ერთობლივი მიწოდების მრუდს გადააადგი- 

ლებს მარცხნივ. ვიმეორებთ: როდესაც პროდუქციის ერთეულის დანა- 
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ხარჯები იცვლებიან განსახღვრულ ფაქტორთა ზეგავლენით, გარდა 

ეროვნული წარმოების მოცულობის ცვლილებისა, ყველა ფირმა ერთად 

აღებული, (კვლის წარმოების ეროვნულ დონეს, რომელსაც ისინი აყწარ- 

მოებენ ფასების მოცემული დონის პირობებში. 

ჩვენ უნდა დავადგინოთ თუ როგორ ზემოქმედებს პროდუქციის ერ- 
თეულის დანახარჯებზე ერთობლივი მიწოდების გადამწევი ბერკეტები, 

რომლებიც 11-2 ცხრილშია ჩამოთვლილი და თვით ამით, როგორ გა- 

დააადგილებს ერთობლივი მიწოდების მრუდს. 

რესურსების ფასები. რესურსების ფასები-მზა პროდუქციის ფა- 

სებისაგან განსხვავებით-ერთობლივი მიწოდების მნიშვნელოვანი არასა- 

ფასო ფაქტორია. სხვა თანაბარ პირობებში, რესურსებზე ფასების მომა- 

ტება იწვევს პროდუქციის ერთეულის დანახარჯების გადიდებას და 

ერთობლივი მიწოდების შემცირებას. რესურსების ფასების შემცირება 

კი საპირისპირო შედეგს იწვევს. ახლა განვიხილოთ სხვა ფაქტორები, 

რომლებიც გავლენას ახდენენ რესურსების ფასებზე: შიდა რესურსების 

არსებობა, იმპორტული რესურსების ფასები და ბაზარზე ბატონობა. 

ფილა რესურსების არსებობა. მე-2 თავში ჩვენ აღვნიშნავდით, 

რომ საზოგადოების წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდი გადაადგილ- 

დებოდა არსებული რესურსების გადიდების შემთხვევაში. წარმოებრივ 

შესაძლებლობათა მრუდის მარჯვნივ გადაადგილება იწვევს ერთობლი- 

ვი მიწოდების მრუდის გადაადგილებასაც ამავე მიმართულებით. შიდა 

რესურსების მიწოდების გადიდება ამცირებს მათზე ფასებს, რის შედე- 

გადაც მცირდება პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები. შესაბამისად, 

ფასების ნებისმიერი დონის პირობებში ყველა ფირმა გამოუშვებს და 

ბაზარზე გამოიტანს ეროვნული პროდუქტის დიდ რეალურ მოცულობას, 

ვიდრე უწინ. და პირიქით, რესურსების მიწოდების შემცირება გამოიწ- 

ვევს ფასების გადიდებას და ერთობლივი მიწოდების მრუდის მარცხნივ 

გადააადგილებას. 

როგორ გადააადგილებს ერთობლივი მიწოდების მრუდს ისეთი რე- 

სურსების ცვლილებები, როგორიცაა მიწა, სამუშაო ძალა, კაპიტალი და 

მეწარმეობითი უნარი? რამდენიმე მაგალითი უპასუხებს ამ კითხვაზე. 

1. მიწა. მიწის რესურსები შეიძლება გაიზარდოს სასარგებლო წი- 

აღისეულის აღმოჩენით, მორწყვით, ტექნიკური სრულყოფით, რომელიც 

საშუალებას მოგვცემს ის, რაც ადრე “არარესურსს“ წარმოადგენდა, 

წარმოების ფასეულ ფაქტორად გადავაქციოთ. მიწის რესურსების გადი- 

დება გამოიწვევს მიწაზე დანახარჯების, და, შესაბამისად, პროდუქციის 

ერთეულის დანახარჯების შემცირებას. მაგალითად, ვარაუდობენ, რომ 

ფართოდ ხელმისაწვდომი მასალების ალმოჩენა, რომლებიც დაბალი 
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ტემპერატურის პირობებში ზეგამტარუნარიანი არიან, საბოლოო ანგარი- 

შით იწვევენ პროდუქციის ერთეულის დანახარჯხების შემცირებას, რამ- 

დენადაც “შეამცირებს ელექტროენერგიის დანახარჯებს გადაცემისას. 
ამის შედეგად ელექტროენერგიის ფასი შემცირდება, რაც გაზრდის ერ- 

თობლივ მიწოდებას. 

შეიძლება ასევე ორი მაგალითის მოტანა, რომელიც მოწმობს მიწის 

რესურსების “შემცირებას: 1. მიწისქვეშა წყლების გავრცელებული გა- 

მოლევა ირიგაციის გამო და 2. ნიადაგის ზეღა ფენის დანაკარგებ.' 

ინტენსიური მიწათმოქმედების გამო. საბოლოო ანგარიშში, ყოველ აქ 

ფაქტორს შეუძლია ასწიოს რესურსების ფასი და ერთობლივი მიწოდება 

გადააადგილოს მარცხნივ, 

2. შრომითი რესურსები. საწარმოთა დანახარჯების 70% ხმარდე- 

ბა მუშათა და მოსამსახურეთა ხელფასს. მაშასადამე, სხვა თანაბარ 

პირობებში, ხელფასის (კვლილებები არსებით გავლენას ახდენს პრო- 

დუქციის ეთეულის დანახარჯებზე და ერთობლივი მიწოდების მრუდის 

ხასიათზე. არსებული შრომითი რესურსების გადიდება გამოიწვევს სა- 

მუშაო ძალის ფასის შემცირებას, ხოლო მათი “შემცირება-ამ ფასის 

გადიდებას. მაგალითი: ქალების მოზღვავებამ სამუშაო ძალის შემად- 

გენლობაში აშშ-ში უკანასკცნელი ორი ათეული წლის მანძილხე ხელი 

შეუწყო ხელფასის შემცირებას და გაზარდა ერთობლივი მიწოდება. 

მუშათა ემიგრაცია საზღვარგარეთიდან ამერიკის მთელი ისტორიის მან- 

ძილზე ასევე ადიდებდა არსებულ შრომით რესურსებს. და პირიქით, აშშ 

დიდმა დანაკარგებმა მეორე მსოფლიო ომში, გამოიწვიეს შრომითი რე- 

სურსების მნიშვნელოვანი შემცირება ომისშემდგომ წლებში და ამით 

პროდუქციის ერთეულის დანახარჯების გადიდება. ეხლანდელ პერიოდ- 

ში “სპიდის“ ეპიდემია სამუშაო ძალის მიწოდების შემცირებით იმუქრე- 

ბა და ამიტომ შესაძლოა შეამციროს ეროვნული წარმოების რეალური 

მოცულობის ერთობლივი მიწოდება. 

3. კაპიტალი. ერთობლივ მიწოდებას გადიდების ტენდენცია გააჩ- 

ნია, როცა საზოგადოება ზრდის კაპიტალის მარაგებს. ეს მაშინ მოხდე- 

ბა, თუ საზოგადოება გადაწყვეტს თავისი შემოსავლის დიდი ნაწილის 

ეკონომიას და საკუთარი დაგროვების წარმართვას საინოვაციო საქო- 

ნელთა შესაძენად. ზუსტად ასევე, კაპიტალის ხარისხის გაუმჯობესები- 

სას წარმოების დანახარჯები მცირდება, ხოლო ერთობლივი მიწოდება 

იზრდება. მაგალითად, ფირმებმა რამდენიმე წლის მანძილზე ცუდი ხა- 

რისხის მოწყობილობა ახლით, უფრო სრულყოფლით შეცვალეს. და 

პირიქით, ერთობლივი მიწოდება შემცირდება თუ ქვეყნის კაპიტალის 

რაოდენობა შემცირდება და ხარისხი გაუარესდება. მაგალითად, აშშ-ში 

425



30-ანი წლების “დიდი დეპრესიის“ პერიოდში მოწყობილობა გაუარესდა 

იმიტომ, რომ ახალი შესყიდვები არასაკმარისი აღმოჩნდა მოძველებული 

და გაცვეთილი მანქანებისა და მოწყობილობების კომპენსირებისათვის. 

4. მეწარმეობითი (შესაძლებლობები) უნარი. და ბოლოს, აღ- 
ვნიშნავთ, რომ გერგილიან ადამიანთა რაოდენობა ეკონომიკაში დროთა 

მანძილზე იცვლება და ამიტომ ერთობლივი მიწოდების მრუდი გადა- 

ინაცვლებს. მაგალითად, შესაძლოა, რომ ის დიდი ყურადღება, რომელ- 

საც მასობრივი ინფორმაციის საშუალებები უკანასკნელ ხანს უთმობენ 

მათ, ვინც თავისი გერგილიანობით დიდი ქონება დააგროვა, გაზრდის 

იმათ რიცხვს, ვინც სამეწარმეო საქმიანობისაკენ მიილტვის და ესეც 

გადააადგილებს ერთობლივი მიწოდების მრუდს. 

ფასები იმპორტულ რესურსებზე. ისე როგორც საზღვარგა- 

რეთ, ამა თუ იმ ამერიკულ საქონელზე მოთხოვნა ხელს უწყობს ერთობ- 

ლივი მოთხოვნის გადიდებას, საზღვარგარეთიდან რესურსების იმპორ- 

ტიც ხელს უწყობს ამერიკული ერთობლივი მიწოდების გადიდებას. რე- 

სურსები, იქნებიან ისინი სამამულო თუ იმპორტული, ადიდებენ ქვეყნის 

საწარმოო სიმძლავრეებს. იმპორტული რესურსები. ამცირებენ ხარჯებს 

და ამიტომ ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობის ერთეულის 

დანახარჯებსაც. აქედან ჩვენ შეგვიძლია გავაკეთოთ შემდეგი დასკვნა: 

ფასების შემცირება იმპორტულ რესურსებზე ადიდებს ჩვენს ერთობლივ 

მიწოდებას; ამ რესურსებზე ფასების გადიდება კი ამცირებს ჩვენს ერ- 

თობლივ მიწოდებას. 

ამასწინათ. წარმოშობილი ფაქტორი, რომელიც პერიოდულად იწვევს 

იმპორტული რესურსების ფასთა ცვლილებას, ვალუტის კურსის მერყე- 

ობაა. იმის გასაგებად, თუ როგორ ხდება ეს, დავუშვათ, რომ უცხოური 

ვალუტის ფასი დოლარის მიმართ დაეცა, ანუ დოლარის ღირებულება 

გაიზარდა. ეს საშუალებას მისცემს ამერიკულ ფირმებს უფრო მეტი 

უცხოური ვალუტა მიიღონ ყოველ ამერიკულ დოლარზე. ეს ნიშნავს, 

რომ ამერიკელი მწარმოებლებისათვის იმპორტული რესურსების ფასი 

დოლარებში დაეცემა. ამ პირობებში ამერიკული ფირმები გაზრდიან 

უცხოური რესურსების იმპორტს და შეამცირებენ პროდუქციის ერთე- 

ულის დანახარჯებს მისი მოცულობის მოცემული დონის პირობებში. 

გიმეორებთ: პროდუქციის ერთეულის ასეთი დანახარჯები ერთობლივი 

მიწოდების მრუდს ამერიკაში გადააადგილებს მარჯვნივ. და პირიქით, 

დოლართან შედარებით უცხოური ვალუტის ფასის გადიდების შემთხვე- 

ვაში იმპორტული რესურსების ფასები გაიზრდება. ამის “შედეგად ამ 

რესურსების იმპორტი მცირდება, პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები 
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აიწევს ზევით და ერთობლივი მიწოდების მრუდი გადაადგილდება მარ- 

ცხნივ. 

ბაზარზე ბატონობა. რესურსების მიმწოღებელთა ბაზარზე ბა- 

ტონობის ანუ საბაზრო მონოპოლიის შესუსტებამ ან გაძლიერებამ შე- 

საძლოა ასევე გავლენა იქონიოს რესურსების ფასებზე და ერთობლივ 

მიწოდებაზე. ბაზარზე ბატონობა-ნიშნავს იმაზე უფრო მაღალი ფასების 

დაწესებას, ვიდრე იქნებოდა კონკურენციის შემთხვევაში. ამის ნათელი 

მაგალითია, ნავთობის ექსპორტიორი ქვეყნების საბაზრო მონოპოლიის 
აღმოცენება და კრახი უკანასკნელი 20 წლის მანძილზე. ნავთობის ფა- 
სების ათმაგი გაზრდა, რომელსაც ამ ქვეყნებმა 70-იან წლებმი მიაღ- 

წიეს, აშშ-ს ეკონომიკასაც შეეხო და მნიშვნელოვნად გაადიდა პროდუქ- 

ციის ერთეულის დანახარჯები და ამერიკის ერთობლივი მიწოდების 

მრუდი მარცხნივ გადასწია. და პირიქით, ბაზარზე ამ ქვეყნების ბატო- 

ნობის შესუსტებამ 80-იან წლებში გამოიწვია საქონელთა წარმოებისა 

და ტრანსპორტირების ღირებულების შემცირება. ამის პირდაპირი შედე- 

გი გახდა ამერიკის ერთობლივი მიწოდების შემცირება. 

პროფკავშირების საბაზრო მონოპოლიის შესუსტება ან გაძლიერება 

ასევე ზემოქმედებს ერთობლივი მიწოდების მრუდზე. ზოგიერთი მიმომ- 

ხილველი თვლის, რომ პროფკავშირების გავლენის გაძლიერებამ 70-იან 

წლებში გამოიწვია ამ პროფკავშირების წევრებისა და სხვა მუშათა 

ხელფასს “შორის გარღვევა. ხელფასის ამ მომატებას შეეძლო გაეზარდა 

პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები და გამოეწვია ერთობლივი მიწო- 

დების გადაადგილება მარცხნივ, ხოლო 80-იან წლებში პროფკავშირების 

ზეგავლენა მნიშვნელოვნად შესუსტდა. ამიტომ მრეწველობის მრავალ 

დარგში პროფკავშირის წევრთა შრომის ფასი დაეცა, რამაც გამოიწვია 

პროდუქციის ერთეულის დანახარჯების შემცირება.ამის “შედეგად ერ- 

თობლივი მიწოდება გაიზარდა. 

მწარმოებლურობა. მწარმოებლურობა ეროვნული წარმოების რე- 

ალური მოცულობის შეფარდებაა გამოყენებული რესურსების მოცულო- 

ბასთან. სხვა სიტყვებით, მწარმოებლურობა დანახარჯთა ერთეულზე 

გამოშვების ანუ წარმოების რეალური მოცულობის საშუალო მაჩვენებე- 

ლია. 

_ წარმოების რეალური მოცუჯლობა 
მწარმოებლურობა = დანახარჯები 
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მწარმოებლურობის გადიდება ნიშნავს, რომ რესურსების არსებული 
მოცულობით ან დანახარჯებით შესაძლოა მივიღოთ ეროვნული წარმო- 

ების მეტი რეალური მოცულობა. 
როგორ ზემოქმედებს მწარმოებლურობის გადიდება ერთობლივი მი- 

წოდების მრუდზე? უწინარეს ყოვლისა, უნდა გავარკვიოთ როგორ იც- 
ვლება დანახარჯები პროდუქციის. ერთეულზე მწარმოებლურიბის 
(კვლილების შედეგად. დავუშვათ, რომ ეროვნული წარმოების რეალური 

მოცულობა ჰიპოთეზურ ეკონომიკაში 10 ერთეულის ტოლია, ამ რაოდე- 

ნობის პროდუქტის წარმოებისათვის საჭირო რესურსები 5 ერთეულს 
შეადგენს, ხოლო რესურსების ყოველი ერთეულის ფასი 2 დოლარია. 

ჩვენ დავინახავთ, რომ მწარმოებლურობა ანუ დანახარჯთა ერთეულზე 

პროდუქციის გამოშვება 2-ის ტოლია (=10:5). როგორი იქნება პროდუქ- 
ციის ერთეულის ღირებულება? პასუხი შეიძლება მოიძებნოს “შემდეგი 
ფორმულის დახმარებით: 

პროდუქციის ერთეულის _ რესურსების საერთო ღირებუჯება 

ღირებულება პროდუქციის ერთეული 

მოცემულ შემთხვევაში პროდუქციის ერთეულის ღირებულება უდ- 

რის ერთ დოლარს, რომელიც მიიღება დანახარჯთა გაყოფით რესურ- 

სებსე, რომელიც ტოლია 10 დოლარი C2 დოლ. X დანახარჯთა 5 

ერთეულზე) გაყოფილი პროდუქციის 10 ერთეულზე. 

ახლა დავუშვათ, რომ ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა 

გაორმაგდა და 20 ერთეულს მიაღწია, ხოლო ფასი და რესურსების 

რაოდენობა უცვლელი დარჩა, 2 დოლარი და 5 ერთეული. ეს ნიშნავს, 

რომ მწარმოებლურობა 2-დან (=10:53), 4-მდე (=20:5). გაიზრდება. 

რამდენადაც რესურსების საერთო ღირებულება 10 დოლარის ტოლი 

რჩება ( = 2 დოლ. X 5 დანახარჯთა ერთეულზე) , პროდუქციის 

ერთეულის დანახარჯები 1 დოლარიდან 50 ცენტამდე შემცირდება (რე- 
სურსების ღირებულება - 10 დოლარი : პროდუქციის 20 ერთეულზე). 

დასკვნა: პროდუქციის ერთეულზე დანახარჯთა შემცირების პირო- 

ბებში მსარმოებლურობის გადიდება გამოიწვევს ერთობლივი მიწოდების 

' მრუდის მარჯვნივ გადაადგილებას, და პირიქით, მწარმოებლურობის 

შემცირება გამოიწვევს პროდუქციის ერთეულის დანახარჯების გადიდე- 

ბას და ერთობლივი მიწოდების მრუდის მარცხნივ გადაწევას. 

21-ე თავში ჩვენ ვაჩვენებთ, რომ მწარმოებლურობის გადიდება ძი- 

რითადი ფაქტორია, რომელიც განსაზღვრავს ერთობლივი მიწოდების 

ხანგრძლივ ზრდას აშშ-ში და ეროვნული წარმოების რეალური მოცუ- 
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ლობის შესაბამის ზრდასაც. სხვა თანაბარ პირობებში, ისეთ ფაქტორთა 
ურთიერთზემოქმედება, როგორიცაა ერთ მუშაზე დიდი რაოდენობის მე- 

ქანიზმებისა და მოწყობილობის გამოყენება, წარმოებრივი ტექნოლოგი- 
ის სრულყოვა, უფრო განათლებული და განსწავლული სამუშაო ძალა, 

საწარმოთა ფორმების სრულყოფა, იწვევს მწარმოებლურობის გადიდე- 

ბას და ერთობლივი მიწოდების ზრდას. 

სამართლებრივი ნორმების ცვლილებები. ცვლილებებს სა- 
მართლებრივ ნორმებში, რომელთა შესაბამისად ფუნქციონირებს ყველა 

საწარმო, შეუძლიათ “შეცვალონ ერთეულის დანახარჯები და გადააად- 

გილონ ერთობლივი მიწოდების მრუდი. არსებობს ასეთ „ცვლილებათა 

ორი კატეგორია: IL. გადასახადებისა და სუბსიდიების შეცვლა და 2. 

რეგულირების ხასიათის შეცვლა. 

გადასახადები და სუბსიდიები. საწარმოთა ისეთი გადასახადე- 

ბის გადიდებას, როგორიცაა ბრუნვის გადასახადი, სააქციზო მოსაკრებ- 

ლები, სოციალური უზრუნველყოფის გადასახადი, ისევე როგორც ხელ- 

ფასის მომატებას, შეუძლია გაადიდოს პროდუქციის ერთეულის დანა- 

ხარჯები და შეამციროს ერთობლივი მიწოდება. მაგალითად, საწარმოთა 

სოციალური უზრუნველყოფის გადასახადის გადიდება, გაზრდის წარმო- 

ებრივ დანახარჯებს და შეამცირებს ერთობლივ მიწოდებას. ბიზნესის 

სუბსიდიები ანუ ფირმისადმი პირდაპირი სამთავრობო მისაცემლები ან 

საგადასახადო განაკვეთების შემცირება, ასევე შეამცირებს წარმოების 

ხარჯებს და გაადიდებს ერთობლივ მიწოდებას, მაგალითად, 70-იან 
წლებში სახელმწიფო სუბსიდიებს აძლევდა ელექტროენერგიის მწარმო- 

ებლებს, რომლებიც იყენებდნენ ისეთ ალტერნატიულ წყაროებს, როგო- 

რიცაა ქარი, ფიქალები ან მხის ენერგია. ამოცანა წარმოების ხარჯების 
შემცირება და ენერგიის მიწოდების ისეთი წყაროების განვითარებისად- 

მი ხელის შეწყობა იყო, რომელთაც შეეძლებოდათ ნავთობისა და ბუ- 

ნებრივი გახის შეცვლა. იმ ზომით, რა ზომითაც ამ სუბსიდიებმა მიზანს 

მიაღწიეს, ერთობლივი მიწოდების მრუდი გადაინაცვლებდა მარჯვნივ. 

სახელმწიფო რებულირება. უმეტეს შემთხვევაში საწარმოებს 
ძვირი უჯდებათ სახელმწიფო რეგულირება. იგი ადიდებს წარმოების 

ხარჯებს პროდუქციის ერთეულზე და ერთობლივი მიწოდების მრუდს 

გადაადგილებს მარცხნივ. მიწოდების და დერეგულირების კონცეფციის 
ეკონომიკის მიმდევრები ამტკიცებენ რომ ეფექტიანობის გადიდებით და 

კაი„„ელარულ სამუშაოთა მოცულობის შემცირებით, რომელიც გარდა- 

უვალია მაღალრეგულირებადი ეკონომიკის პირობებში, დერეგულირება 
შეამცირებს დანახარჯებს პროდუქციის ერთეულზე. და პირიქით, რეგუ- 
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ლირების გაძლიერება გამოიწვევს წარმოების ხარჯების გადიდებას და 

ერთობლივი მიწოდების შემცირებას. 

დასკვნა. მოდით შევაჯამოთ ერთობლივი მიწოდების ანალიზი. 

ჯერ ერთი, ერთობლივი მიწოდების მრუდი შედგება სამის მკაფიოდ გა- 

მოხატული მონაკვეთისაგან: კეინსურის (ჰორიზონტალური), შუალედუ- 

რის (აღმავალი) და კლასიკურისაგან (ვერტიკალური). იგულისხმება, 

რომ შუალედურ მონაკვეთზე პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები, და 

მაშასადამე, ფასების დონეც იზრდება, როდესაც წარმოება ფართოვდება 

თავისი პოტენციური დონისაკენ ლტოლვით.. მაგრამ არსებობს სხვა 

ფაქტორებიც, რომლებიც დაკავშირებული არაა წარმოების რეალურ მო- 

ცულობასთან და ზეგავლენას არ ახდენენ პროდუქციის ერთეულის და- 

ნახარჯებზე. ამ ფაქტორებს მიეკუთვნება რესურსების ფასები, მწარმო- 

ებლურობა და სამართლებრივი ნორმები, ანუ ერთობლივი მიწოდების 

არასაფასო ფაქტორები, რომლებიც ჩამოთვლილია 11-2 ცხრილში. რო- 

ცა: ერთი ან რამდენიმე ფაქტორი იცვლება, ერთობლივი მოთხოვნის 

მრუდი დაბლა ეცემა. ერთობლივი მიწოდების მრუდის მარჯვნივ გადა- 

წევა პროდუქციის ერთეულზე დაბალ დანახარჯებზე და ერთობლივი 

მიწოდების გადიდებაზე მიუთითებს. მეორე მხრივ, ერთობლივი მიწოდე- 

ბის მრუდის მარჯვნივ გადაწევა ნიშნავს პროდუქციის ერთეულზე უფ- 

რო მაღალ დანახარჯებს და ერთობლივი მიწოდების შემცირებას. 

წონასწორობა: წარმოების რეალური 

მოცულობა და ფასების ღონე 

მე-4 თავში დავინახეთ, რომ მოცემული საქონლის მოთხოვნისა და 

მიწოდების მრუდთა გადაკვეთა განსაზღვრავს წონასწორობის ფასსა და 

მოცემული პროდუქტის წარმოებულ მოცულობას. აქვე, როგორც 11-5ა 

და 11-5ბ ნახაზზეა ნაჩვენები, ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი 

მიწოდების მრუდთა გადაკვეთა განსაზღვრავს ფასების წონასწორო- 

ბით დონესა და ეროვნული წარმოების წონასწორობით რეალურ 

მოცულობას. : 

თავდაპირველად განვიხილოთ ნახ. 11-5ა, რომელზეც ერთობლივი 

მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების მრუდები გადაიკვეთებიან შუ- 

ალედურ მონაკვეთზე. ჩვენ ვხედავთ, რომ წონასწორობითი ფასი და 

ეროვნული წარმოების წონასწორობითი მოცულობა აღნიშნულია შესა- 

ბამისად #. და (CX - თი. იმისათვის რომ ყაჩვენოთ თუ რატომ წარ- 

430



  

      

    

  

  

  

                      

LI I I 1I I _ ! ლ LI I | => 

1 _ _ 
ჩ, % · X# L V · 

4_ #0 = 
დ #ხ 

– + 0, 10თ | | 0 I ბ.0,I0, | L | 
_| ___ წარმოების რეალური მოცულობა წარმოების რეალური მოცულობა 

ა)წონასწორობა ერთობლივი მიწოდების ბ)წონასწორობა ერთობლივი მიწოდების 
- | მრუდის შუალედურ მონაკვეთზე ' მრუდის კეინსურ მონაკვეთზე   

ნახაზი.11-5. ფასების წონასწორობითი დონე და ეროვნული წარ- 

მოების რეალური მოცულობა. 

ერთობლივი მოთხოგნისა და ერთობლივი მიწოდების მრუდთა გადაკვეთა გვიჩვენებს ფა- 
სების წონასწორობით დონესა და ეროვნული წარეოების წონასწორობით რეალურ მოცუჯლო- 

ბას. მე-11-5ა ნახაზზე ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების მრუდები გადაიკ- 
ვგეთებიან შუალედურ მონაკვეთზე. ფასების დონეთა ცვლილება გამორიცხავს ჭარბწარმოებას 
ან საქონელთა ნაკლებწარმოებას; მე-11-5ბ ნახასსე ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი 

მიწოდების მრუდები გადაიკვეთებიან კეინსურ მონაკვეთზე; ეროვნული წარმოების რეალური 
მოც ულობისაკენ მოძრაობას თან არ ახლავს ფასების დონის შეცვლა. 

მოადგენს ”დ წონასწორობით ფასს, ხოლო CX -ეროვნული წარმოების 

წონასწორობით რეალურ მოცულობას, დავუშვათ, რომ ფასების დონე 

აღნიშნულია/I-ით და არა #% -თი. ერთობლივი მიწოდების მრუდი გვიჩ- 

ვენებს, რომ ფასის/) დონის პირობებში საწარმოები არ გადააჭარბებენ 
C(0)-ის ტოლ ეროვნული პროდუქტის რეალურ მოცულობას. რეალური 

პროდუქტის რა მოცულობას შეიძენენ მომხმარებლები ქვეყნის შიგნით, 

ფირმები და მთავრობა., ასევე უცხოური მყიდველები #I პირობებში? 

ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი პასუხობს - C2 - ს . ეროვნული წარ- 
მოების არსებული რეალური მოცულობის მყიდველებს შორის კონკუ- 

რენცია გაზრდის ფასების დონეს #2; -მდე. როგორც 11-5ა ნახაზის 
ისრები გვიჩვენებს, ფასების დონის გადიდება #I) -დან #. -ლმდე მწარ- 

მოებლებს აიძულებს _ გაადიდონ პროდუქციის მოცულობა C0I -დან CV» 
- მდე, ხოლო მომხმარებლებს -შეამცირონ სასურველი საყიდლების მას- 
შტაბები რდე; -დან (C% - მდე. როდესაც წარმოებული და ნაყიდი პრო- 
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დუქტების რეალური მოცულობები ტოლი იქნებიან, ეკონომიკაში წონას- 

წორობა დამყარდება. 

11-5 ბ ნახახხე ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი გადაჰკვეთს ერთობ- 
ლივი მიწოდების მრუდს კეინსურ მონაკვეთზე, ან იქ, სადაც მრუდი 
ჰორიზონტალურია. ამ კონკრეტულ =შემთხვევაში ფასების დონე არავი- 

თარ როლს არ ასრულებს ეროვნული წარმოების წონასწორობითი რე- 

ალური მოცულობის შექმნაში. იმის გასაგებად თუ რატომ ხდება ასე, 
თავიდან აღვნიშნავთ, რომ 11-5 ნახახხე წონასწორობითი ფასი და 

ეროვნული წარმოების რეალური წონასწორობითი მოცულობა აღნიშნუ- 

ლია /#X# და 0ი -თი. თუ მრეწველური სექტორი ეროვნული პროდუქტის 

უფრო მეტ C2 მოცულობას გამოუშვებს, იგი არ გაიყიდება. ერთობლივი 

მოთხოვნა საკმარისი არ აღმოჩნდება ბაზარზე მთელი ეროვნული პროდუქ- 

ტის საყიდლად. საქონელთა არასასურველი მარაგების წარმოშობის გამო 

საწარმოები შეამცირებენ წარმოებას წონასწორობით (2. დონემდე (რაც 

ნაჩვენებია მარცხნივ მიმართული ისრით) და ბახარი დაცარიელდება და 

პირიქით, თუ ფირმები გამოუშვებენ ეროვნული წარმოების 0I მოცულო- 

ბას, მათი მარაგები სწრაფად შემცირდება, იმიტომ რომ გაყიდვების მო- 

ცულობა წარმოების მოცულობაზე მეტი იქნება. ამიტომ ფირმები გააფარ- 

თოებენ წარმოებას და ეროვნული პროდუქტის წარმოების მოცულობა გა- 

იზრდება, როგორც ეს ნაჩვენებია მარჯვნივ მიმართული ისრით. 

ცვლილებები 
წონასწორობაში 

ანალიზის შემდგომ ეტაპზე ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი 

მიწოდების მრუდები გადავაადგილოთ და განვიხილოთ ამ მოვლენის 

ზეგავლენა ეროვნული წარმოების რეალურ მოცულობასა (და მაშასა- 

დამე, დასაქმებაზეც) და ფასების დონეზე. 

ერთობლივი მოთხოვნის 

მრშლის ბარაალბილება 

დაგუშვათ, რომ საოჯახო მეურნეობებმა და საწარმოებმა გადაწყვი- 
ტეს თავიანთი ხარჯების გადიდება, ე.ი. იყიდონ პროდუქციის დიდი 
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“1 ფრმოების რიალური მოცულობა წარმოების რეალური მოც მოცულობა წარმოების რეალური. · 

მოთხოვნის გადიდება ”. მოცულობა (4) მონა აი ი (ბქმოთხოვნის გადიდება (გ)მოთხოვ ნის გადიდება 
კეისსურ მოაკეეთზ ე კლასიკურ მონაკეეთზე შუალედურ მონაკვეთზე 

ნახ.11-6. ერთობლივი მოთხოვნის გადიდების შედეგები. 
ერთობლივი მოთხომნის გადიდების შედეგები დამოკიდებულია იმაზე თუ ერთობლივი მი- 

წოდების მრუდის რომელ მონაკვეთზე სწარმოებს იგი: აქერთობლივი მიწოდების გადიდება კე- 

ინსურ (ჰორიზონტიალურ) მონაკვეთზე იწვევს ეროვნელი წარმოების რეალერი მოცელობის 
გადიდებას, მაგრამ არ ეხება ფასების დონეს; ბაცლასიკურ (ვერტიკალურ) მონაკვეთსე ერთობ- 
ლივი მოთხოვნის მიწოდება იწვევს ფასების დონის გადიდებას, ხოლო ეროენული წარმოების 
რეალურ მოცულობას არ შეუძლია გავიდეს “სრული დასაქმების პირობებში" საკუთარი დონი- 

დან; გგერთობლივი მოთხოვნის გადიდება შუალედურ მონაკვეთში იწვეეს როგორც ეროვნუ- 
ლი წარმოების რეალური მოცულობის, ისე ფასების დონის სრდას. ერთობლივი მოთხოვნის 

გადიდება L1-6ბ და 11-6გ ნახაზებზე მიუთითებს მოთხოვნის ინფლაციაზე. 

მოცულობა ფასების მოცემული დონის პირობებში (ამით ერთობლივი 

მიწოდების მრუდი გადაინაცვლებს მარჯვნივ). რატომ შეუძლიათ მათ 

ასეთი გადაწყვეტილების მიღება? შესაძლო მიზეზები ჩამოთვლილია 

ერთობლივი მოთხოვნის არასაფასო ფაქტორების ცხრილში (ცხრილი 

11-1). შესაძლოა მომხმარებლები უფრო ოპტიმისტურად შეხედავენ მო- 

მავალ ეკონომიკურ კონიუნქტურას. ეს წარმტაცი იმედები შეიძლება 

დაკავშირებული იყოს ახალ ტექნოლოგიურ მიღწევებთან, რომლებიც 

ითვალისწინებენ საქონელთა კონკურენტუნარიანობის გადიდებას რო- 

გორც საშინაო, ისე მსოფლიო ბაზარზე, და მაშასადამე, მომავალში 

რეალური შემოსავლების გადიდებას. ამის შედეგად მომხმარებლებს შე- 

უძლიათ მეტი დახარჯონ (დაზოგონ ნაკლები) თავიანთი მიმდინარე 

შემოსავლებიდან. ასევე, ფირმებსაც შეიძლება იმედი ჰქონდეთ, რომ 
მომავალი საქმიანი კონიუნქტურა შესაძლებლობას მისცემს გაზარდონ 
მოგება ახალ მოწყობილობებში ახლანდელი ინვესტიციებისაგან. ამიტომ 

წარმოებრივ სიმძლავრეთა გასადიდებლად ისინი ზრდიან თავიანთ და- 

ნახარჯებს ინვესტიციებში. როგორც 11-6 ნახაზზეა მოცემული, ერთობ- 
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ლივი მოთხოვნის გადიდების განსაზღვრული შედეგები დამოკიდებუ- 

ლია იმისაგან თუ ერთობლივი მიწოდების რომელ მონაკვეთზე-კეინსურ- 

ზე თუ კლასიკურხე-იმყოფება ეკონომიკა. 
კეინსურ მონაკვეთზე (ნახ.11-6ა), რომელიც უმუშევრობის მაღალი 

დონით და გამოუყენებელ წარმოებრივ შესაძლებლობათა დიდი რაოდე- 

ნობით გამოირჩევა, ერთობლივი მოთხოვნის გაფართოება ( 4#I- დან 

4L2-მდე ) გამოიწვევს ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობისა 

(9- დან M#6-მდე) და დასაქმების არსებით გადიდებას ფასების დონის 

(I)) ზრდის გარეშე. მაგრამ კლასიკურ მონაკვეთზე (ნახ. 11-6ბ) სამუ- 

შაო ძალა და კაპიტალი სრულად გამოიყენებიან და ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის გაფართოება ( 4#3- დან 4#M06-მდე ) ზეგავლენას მოახდენს 

მხოლოდ ფასების დონეზე, ( #5- დან #6-დე ) მისი მომატებით. 

ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა სრული დასაქმების CI 
დონეხე დარჩება. შუალედურ მონაკვეთზე (ნახ.11-6გ) ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის გაფართოება ( 4#3- დან 4#M4-მდე ) გამოიწვევს ეროვნული 
წარმოების რეალური მოცულობისა ( (23- დან C24-მდე ) და ფასების 

დონის ( #3ვ- დან #”)-მდე) გადიდებას . ინფლაციის განხილვისას 
მე-10 თავში ჩვენ ვნახეთ, რომ ფასების დონის გადიდება, რომელიც 

დაკავშირებულია ერთობლივი მოთხოვნის გადიდებასთან, ერთობლივი 

მიწოდების მრუდთა როგორც კლასიკურ, ისე შუალედურ მონაკვეთებში 

გამოიწვევს მოთხოვნის ინფლაციას. ეს ნიშნავს, რომ ერთობლივი 

მოთხოვნის მრუდის გადაადგილებანი გაადიდებენ ფასების დონეს. 

„მბრუნავის“ ეფექტი 

თუ ერთობლივი მოთხოვნა შემცირდება? ჩვენი მოდელი მიუთითებს 

რომ კეინსურ მონაკვეთზე ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა 

შემცირდება, ხოლო ფასების დონე უცვლელი დარჩება. კლასიკურ მო- 

ნაკვეთში ფასები დაეცემა, ხოლო ეროვნული წარმოების რეალური მო- 

ცულობა სრული დასაქმების დონეზე დარჩება. შუალედურ მონაკვეთში 
მოდელი გულისხმობს, რომ ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა 

და ფასების დონეც შემცირდება. 

მაგრამ არის მნიშვნელოვანი, სიტუაციის გამართულებელი ფაქტორი, 
რომელიც სერიოზულ ეჭვებს იწვევს ერთობლივი მოთხოვნის შემცირე- 

ბის შედეგების პროგნოზების სისწორეში კლასიკურ და შუალედურ მო- 
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ნაკვეთებზე. ერთობლივი მოთხოვნის საპირისპირო მოძრაობამ „47#ჩ- 

დან ##5-მდე 11-6 ბ ნახახზე და ##/4- დან #03-მღე 11-6გ ნახაზზე 
შეიძლება ვერ აღადგინოს თავდაპირველი წონასწორობა, უკიდურეს 

შემთხვევაში, დროის მოკლე მონაკვეთში. სირთულეე ისაა, რომ ფასები 

როგორც საქონელზე, ისე რესურსებზე „გაუბედავია“, ანუ მოუქნელი 

ხდებიან და შემცირების მხარდ ტენდენციებს არ ავლენენ. ერთხელ 
გაზრდილი ეკონომიკური მაჩვენებლები აუცილებლად არ შემცირდები- 

ან, უკიდურეს შემთხვევაში თავდაპირველ დონემდე. ამიტომ ზოგიერთი 

ეკონომისტი ასეთ ტენდენციაში „მბრუნავის“ ეფექტს (მბრუნავი-მე- 

ქანისმია, რომელიც ბორბალს ატრიალებს წინ, მაგრამ არა უკან) 
ხედავს. 

მბრუნავი მექანიზმის ეფექტის ზეგავლენა მოცემულია 11-7 ნახაზზე, 
სადაც სიმარტივისათვის გამოტოვებულია ერთობლივი მიწოდების მრუ- 

დის “შუალედური მონაკვეთი. თუ ერთობლივი მოთხოვნა იზრდება 

40,- დან 4ჩ02-მზდე , ეკონომიკა მოძრაობს #IC1) წონასწორობიდან 

ი, წერტილსე კეინსურ მონაკვეთზე, ახალი MჩM20/ წონასწორობის 

მიმართულებით ძ2 წერტილზე კლასიკურ მონაკვეთზე. მაგრამ ფასები 

არ მცირდება ისე ადვილად, როგორც იზრდება, უკიდურეს შემთხვევაში 

დროის მოკლე მონაკვეთში. ამიტომ თუ ერთობლივი მოთხოვნა საპირის- 

პირო მიმართულებით იმოძრავებს და შემცირდება 4#2- დან 4#1-მდე 

; ეკონომიკა არ დაუბრუნდება თაგვის პირვანდელ წონასწორობით მდგო- 

მარეობას თ, წერტილხე. როგორც ჩანს, შენარჩუნებული იქნება ფასე- 

ბის ახალი უფრო მაღალი /#2 დონე (ფასები უკვე გაიზარდა /?- დან 

ჩ:-მდე) და ამიტომ ერთობლივი მოთხოვნის შემცირება ეკონომიკას 

გადაადგილებს წონასწორობის მდგომარეობისაკენ 022 წერტილში. ფა- 

სების დონე დარჩება #2 წერტილში, ხოლო ეროვნული წარმოების რე- 

ალური მოცულობა დაეცემა C2 -მდე . 

სხვა სიტყვებით, შემცირების მიმართულებით ფასების არაელასტი- 

ურობის გამო ერთობლივი მიწოდების მრუდის კეინსური მონაკვეთი 

გადაადგილდა ფასების /,) დონიდან #72 დონისაკენ. იმის გამო, რომ 

ფასებს არ გააჩნიათ შემცირების ტენდენცია, კეინსურმა მონაკვეთმა 

იმდენად გადაიწია ზევით, რომ ერთობლივი მიწოდების მრუდი /#ICV45 

გადაადგილდა 22 4ა დონეზე. მოკლედ რომ ვთქვათ, არსებობს ასი- 

მეტრია ერთობლივი მიწოდების გრაფიკში, რომელიც იმაში მდგომარე- 

ობს, რომ როდესაც ერთობლივი მოთხოვნის მოცულობა ფართოვდება, 

კეინსური მონაკვეთი გადაიხრება ზემოთ მსუბუქად და სწრაფად, მაგრამ 
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ნახაზი. 11-7. “მბრუ- 

ნავის“ ეფექტი. 
„„ა-_.. I L. ! ერთობლივი მოთხოვ- 

#§ ნის 4#MI- დან „#47#2-მდე 

გადიდების პირობებში 
წონასწორობითი მდება- 

რეობა გადაინაცვლებს 

60I -დან 62 -მდე. ამას- 

ხა თან, ეროვნული წარმო- 

· #0:L- ების რეალური მოცუ- 

ლობა გაიზრდება (2) - 

ჩი დან C/ -მდე , ხოლო ფა- 

: სების დონე #) -დან 
| 0 I. | #0 (0 | #: -მდე. მაგრამ თუ ფა- 

წარმოების რეალური მოცულობა 
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სებს “შემცირების ტენ- 

დენცია არ გააჩნიათ, მა- 

შინ ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის შემცირება -+47/72- 

დან #4#I-მდე ეკონომი- 

როდესაც ერთობლივი მიწოდება მცირდება, ქვევით გადაიხრება ნელა 

ან საერთოდ არ გადაიხრება. 

რატომ არა აქვთ ფასებს შემცირების ტენდენცია? ძნელია ამ კით- 

ხვაზე პასუხის გაცემა. ჯერ ერთი, ხელფასს, რომელიც, როგორც წესი, 

ფირმის საერთო დანახარჯების 75% და მეტს შეადგენს, შემცირების 
ტენდენცია არ გააჩნია, უკიდურეს შემთხვევაში რომელიღაც პერიოდში. 

ასეთი არაელასტიურობის პირობებში ფირმებს მეტისმეტად “უძნელდე- 

ბათ ფასების შემცირება და რენტაბელურად დარჩენა. მაგრამ რატომაა 

ხელფასი არაელასტიური? ჯერ ერთი, მუშათა ნაწილი მუშაობს პროფ- 

კავშირებთან ხალშეკრულებით, რომლის მიხედვითაც ხელფასის შემცი- 

რება ხელშეკრულების ვადაზე ადრე აკრძალულია. სხვათა შორის, კო- 

ლექტიური ხელშეკრულებები მრეწველობის ძირითად დარგებში არაიშ- 

ვიათად 3 წლით იდება. ხოლო მუშათა ხელფასი, რომლებიც პროფკავ- 

შირებში არ არიან გაერთიანებული, როგორც წესი, წელიწადში ერ- 

თხელ იცვლება და არა კვარტალებისა და თვეების მიხედვით. 

ხელფასის არაელასტიურობა იზრდება იმის გამო, რომ მეწარმეებს 

შეიძლება არ მოუნდეთ განაკვეთის გადიდება. მაგრამ არსებობს ამის 

ორი მიხეზი. ერთი მხრივ, უფრო დაბალ ხელფასს სავსებით შეუძლია 
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ნეგატიური ზემოქმედება მუშის მორალურ მდგომარეობაზე, და მაშასა- 

დამე, შრომის მწარმოებლობაზეც (ერთი მუშის გამომუშავება). მაშინ 
როცა უფრო დაბალ ხელფასს პროდუქციის ერთეულზე შრომითი დანა- 

ხარჯების შემცირების ტენდენცია გააჩნია, უფრო დაბალ შრომის მწარ- 
მოებლურობას პროდუქციის ერთეულზე შრომითი დანახარჯების გადი- 

დების ტენდენცია ექნება. ბუნებრივია, დამქირავებელს ეშინია, რომ 

მეორე ტენდენცია პირველზე ძლიერი აღმოჩნდეს და რომ ხელფასის 

დაბალი განაკვეთები გაადიდებენ და არ შეამცირებენ შრომით დანა- 

ხარჯებს პროდუქციის ერთეულზე. 

უფრო მეტიც, დამქირავებელთა უმრავლესობამ “კაპიტალი დააბან- 

დეს“ მუშათა სწავლებაზე და გამოცდილების მუშებზე გადაცემაზე. თუ 

ისინი გადაწყვეტენ ხელფასის შემცირებას ერთობლივი მიწოდების შემ- 

ცირების პირობებში, მოსალოდნელი იქნება, რომ ისინი დაკარგავენ 

მუშებს მეტ-ნაკლები მოულოდნელობით-შეიძლება წავიდნენ როგორც 

მაღალკვალიფიციური მუშები, ისე შედარებით დაბალკვალიფიციურე- 

ბიც. დამქირავებლის დანაკარგები, რომელმაც კაპიტალი დააბანდა მა- 

ღალკვალიფიციურ მუშათა სწავლებაზე, სხვა ფირმებში მათ მიერ სა- 

მუშაოს შოვნის შესაძლებლობის პირდაპირპროპორციულია. უფრო სწო- 

რია ხელფასის სიდიდის შენარჩუნება და მუშათა განთავისუფლება მათი 

სტაჟის მიხედვით. როგორც წესი, ნაკლები შრომითი სტაჟის განთავი- 

სუფლებული მუშები ნაკლებკვალიფიციური არიან, რომელთა სწავლე- 

ბაში დამქირავებელმა შედარებით მცირე კაპიტალი დააბანდა. უნდა 

აღინიშნოს ისიც, რომ მინიმალური ხელფასი სამართლებრივ საფუძველს 

უქმნის ყველაზე ნაკლები კვალიფიკაციის მუშების ხელფასს. მნიშვნე- 

ლოვანია, რომ წარმოებრივ დანახარჯთა არაელასტიურობა შემცირების 

მიმართულებით გამოიწვევს საქონლის ფასების მოუქნელობას. 

ფასების მოუქნელობის მეორე ახსნა შემცირების მიმართულებით 

ისაა, რომ მრავალ ფირმას საკმაო მონოპოლიური ძალაუფლება გააჩნია 

წინ აღუდგეს ფასების შემცირებას, მოთხოვნის შემცირების პერიოდში. 

სასარგებლოა 10-3 ნახაზში კიდევ ერთხელ ჩახედვა. ერთობლივი მოთ- 
ხოვნის კატასტროფული დაქვეითების მიუხედავად 1929-1933 წლებში, 

სასოფლო-სამეურნეო იარაღების, ავტოსატრანსპორტო საშუალებების 

მწარმოებელ ფირმებს, ცემენტისა და ფოლადსამსხმელო ქარხნებს და 

მრეწველობის სხვა დარგებს დიდი შესაძლებლობები გააჩნდათ წინ აღ- 

დგომოდნენ ფასების შემცირებას, ალტერნატივის სახით წარმოებისა და 

დასაქმების დიდი შემცირების არჩევით. 
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ერთობლივი მიწოდების 

მრუდის გადაადგილება 

განვიხილოთ ჰიპოთეზური სიტუაციები და ავხსნათ თუ როგორ ზე- 

მოქმედებს ერთობლივი მიწოდების ცვლილებები ფასების წონასწორო- 

ბით დონეზე და ეროვნული წარმოების წონასწორობით რეალურ მოცუ- 

ლობაზე. 

ჯერ ერთი, დავუშვათ, რომ უცხოელმა მიმწოდებლებმა მნიშვნელოვ- 

ნად გაზარდეს საიმპორტო ნავოობის ფასი, როგორც გააკეთეს ნავთობის 

ექსპორტიორმა ქვეყნებმა 1973-1974 და 1979-1980 წლებში. ფასების 
გადიდებამ ენერგორესურსებზე დაღი დაამჩნიეს მთელ მსოფლიო ეკო- 

ნომიკას და გახარდა ფაქტობრივად ყველა სამამულო და საიმპორტო 

რესურსების წარმოებისა და განაწილების დანახარჯები. ამრიგად, სამა- 

მულო პროდუქციის ერთეულის დანახარჯები წარმოების ყველა დონეზე 

გაიზარდა. ამიტომ, ამერიკის ერთობლივი მიწოდების მრუდმა გადაიწია 

მარცხნივ (მრუდის გადაწევა , ნახ.11-8). კიდევ ერთხელ დაგუბრუნდეთ 

ინფლაციის ტიპების ანალიზს, რომელიც მოცემულია მე-10 თავში და 

დავინახავთ, რომ ფასების დონის გადიდება ასეთ სიტუაციაში აშკარად 

წარმოადგენს წარმოების დანახარჯებით გამოწვეულ ინფლაციას. 

აღვნიშნოთ, რომ მოცემული ერთობლივი მოთხოვნის პირობებში ერ- 

თობლივ გადაადგილებათა შედეგები ორმაგად ნეგატიურია როდესაც 

ერთობლივი მიწოდება გადაადგლდება CI- დან (22-მდე , ხოლო ფასების 

დონე იზრდება #)- დან #2-მდე , დასაქმება მცირდება და წარმოიშობა 

ინფლაცია. ასეთ შეხამებას “სტაგფლაცია“ ეწოდება. ამ პრობლემას 

მე-19 თავში დაწვრილებით) განვიხილავთ . 
მეორე სიტუაცია. დავუშვათ, რომ L1-2 ცხრილში ჩამოთვლილი ერთ- 

ერთი ფაქტორი იცვლება, იწვევს რა ერთობლივი მიწოდების გადიდე- 

ბას. მაგალითად, მკვეთრად იზრდება მწარმოებლურობა, რომელიც იწ- 

ვევს მუშათა ხელფასის გადიდებას. ან მაგალითად, ჩვენი იმიგრაციული 
კანონების ლიბერალიზაციის შედეგად იზრდება შრომის მიწოდება, რაც 

იწვევს ხელფასის განაკვეთების “შემცირებას. ან, ბოლოს, მცირდება 

საწარმოთა გადასახადები, რაც ამცირებს. პროდუქციის ერთეულის და- 

ნახარჯებს (გადასახადი ბიხნესის. მიერ განიხილება როგორც დანახარ- 

ჯი) გადააადგილებს რა ერთობლივი მიწოდების მრუდს მარჯვნივ. 11-8 

ნახაზზე, ვხედავთ, რომ ერთობლივი მიწოდების გადაადგილდება 2451- 

დან. 452-მდე მიუთითებს ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობის. 

გადიდებაზე CI- დან C2-მდე -ფასებისა და ხელფასის მოუქნელობის 
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პირობებში შემცირების მიმართულებით-ფასების დონის #I- დან ჩ2-მდე 

იმავდროული შემცირებით. 

შევნიშნავთ, რომ ერთობლივი მიწოდების მრუდის გადაადგილება 

გამოიწვევს ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობის “შეცვლას 

სრული დასაქმების პირობებში; განსაკუთრებით მრუდის მარჯვნივ გა- 

დაადგილება მიუთითებს წარმოებრივი პოტენციალის გადიდებაზე ეკო- 

ნომიკაში. თუ ამას განვიხილავთ ანალიზის თვალსაზრისით, რომელიც 

მოცემულია მე-2 თავში, მაშინ წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდის 

მარჯვნივ გადაადგილება აისახება ერთობლივი მიწოდების მრუდის მარ- 

ჯვნივ გადაადგილებაში, რაც ნაჩვენებია 11-8 ნახაზზხე. 

ნახ. 1I-8 ერ- 
თობლივი მინო- 

დების ცვლილე- 
ბათა შედეგები 
ერთობლივი მიწო- 

დების მრუდის მარცხნივ 

გადაადგილება» #51- 
დან 452-მდე გამოიწ- 

L-
 

  

  

  | 

..
L 

  

1_
 

ფა
სე

ბი
ს 

დო
ნე
 

| 
59

1.
5 

» 

  

        მ.ე I | I| 00,201! I 'არმო გრუედის მარჯენივ გადა- 

სავსაბიბ ი 4-1       
გადიდებას CX- დან C3- 
მდე და ფასების ღონის 
შემცირებას #I - დან ჩ3- 
მდე. 
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ჯერჯერობით უპასუხოდ 

დარჩენილი კითხვები 

ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების ჩვენი ელემენ- 

ტარული მოდელი სასარგებლოა მაკროეკონომიკურ პრობლემათა უფრო 

დაწვრილებითი და ყოველმხრივი ანალიზისათვის. მაგრამ გასაკვირი 

როდია, რომ ეს მოდელი მრავალ კითხვას წარმოშობს. განა არსებობს 

ისეთი ეკონომიკური ფაქტორები, რომლებიც ყოველთვის უზრუნველყო- 

ფენ, რომ ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი ყოველთვის გადაჰკვეთს ერ- 

თობლივი მიწოდების მრუდს კლასიკურ მონაკვეთზე, ანუ განა არსებობს 

ავტომატური მექანიზმები, რომლებიც უზრუნველყოფენ ეროვნული რე- 

სურსების სრულ გამოყენებას (თავი 12)? რა ეკონომიკური პრინციპები 
უდევს საფუძვლად წონასწორობას არასრული დასაქმების პირობებში, 

რომელიც აღნიშნულია ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწო- 

დების გადაკვეთით ერთობლივი მიწოდების კეინსურ მონაკვეთზე (თავი 

12 და 13)? რისი გაკეთება შეუძლია მთავრობას (და შეუძლია თუ არა 
მას რაიმეს გაკეთება?) ერთობლივი მოთხოვნის პერიოდული დაქვეითე- 

ბებისა და მასობრივი უმუშევრობის თავიდან ასაცილებლად? 

უპასუხოდ რჩება სხვა კითხვებიც. რა როლს თამაშობს ფული და 

საბანკო სისტემა ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის მდებარეობისა და 

ქვეყნის ეკონომიკური სიჯანსაღის განსაზღვრაში (თავი 15, 17)? ხელს 
უწყობდა თუ არა მაკროეკონომიკურ. სტაბილურობას ერთობლივი მოთ- 

ხოვნის მართვის სამთავრობო ღონისძიებები, თუ პირიქით, გამოიწვიეს 

თვით ეს მერყეობა, რომლის წინააღმდეგ საბრძოლგელად ისინი იყო 

მიმართული (თავი 18)? ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მი- 
წოდების როგორი მდგომარეობა იწვევს სტაგფლაციას ანუ ინფლაციისა 

და დაქვეითების შეხამებას (თავი 19)? როგორ ეწერება ამ საერთო 
სქემაში ფედერალური ბიუჯეტის დეფიციტი და ეროვნული დავალიანე- 

ბა (თავი 20)? და ბოლოს, როგორია ეკონომიკური ზრდის რეალიები და 
პრობლემები, ანუ ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობის და 

ეროვნული შემოსავლის გადიდება და რა ღონისწიებებია საჭირო ამ 

ზრდის დასაჩქარებლად (თავი 21)? 
სწორედ ამ და მრავალ მასთან დაკავშირებულ კითხვებზე პასუხი 

წარმოადგენს მაკროეკონომიკური ანალიზის არსს, რომლებსაც შემდგომ 

თავებში გავეცნობით. 
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რეზიუმე 

ჩვენი გამოკვლევებისათვის უმჯობესია გავაერთიანოთ, ანუ 
აგრეგირება გავუკეთოთ ცალკეული საქონლური ბაზრების დიდ 

რაოდენობას , შედგენილ“ ბაზარშიდ„ რომელზეც ძირითად 

ცვლადებს ფასების დონე და ეროვნული წარმოების რეალური 

მოცულობა შეადგენს. ეს შეიძლება გაკეთდეს ეკონომიკური მო- 

დელის--–“ერთობლივი მოთხოვნა-ერთობლივი მიწოდება“ მეშვე- 

ობით. 

2. ერთობლივი მოთხოვნის მრუდი მიუთითებს ეროვნული 

წარმოების რეალურ მოცულობაზე, რომლის შესაძენად ეკონო- 

მიკა მზადაა ფასების სხვადასხვა დონის პირობებში. 
3. ერთობლივი მოთხოვნის მრუდის დაღმავალი ტრაექტორია 

გამოწვეულია სარგებლის განაკვეთის ეფექტით, სიმდიდრის აჩ 

რეალური საკასო ნაშთების ეფექტებით და იმპორტულ შესყიდ- 

თვათა ეფექტით. სარგებლის განაკვეთის ეფექტი გვიჩვენებს, 

რომ ფულის მოცემული მასის პირობებში ფასების უფრო მაღა- 

ლი დონე გაზრდის ფულზე მოთხოვნას, რითაც გაზრდის სარ- 

გებლის განაკვეთს და შეამცირებს სამომხმარებლო საქონელთა 

და მოწყობილობის შესყიდვის მოცულობას, რომელიც მწვავედ 

რეაგირებს სარგებლის განაკვეთის მოცულობაზე. სიმდიდრის 

ანუ რეალური საკასო ნაშთების ეფექტი გვიჩვენებს, რომ ინ- 

ფლაცია ამცირებს საოჯახო მეურნეობათა ფიქსირებული ღირე- 

ბულების ფინანსური აქტივების რეალურ ღირებულებას ანუ 

მსყიდველობით უნარიანობას და ამით მათ აიძულებს შეამცი- 

რონ სამომხმარებლო ხარჯები. იმპორტულ შესყიდვათა ეფექტი 

ითვალისწინებს, რომ არსებობს უკუპროპორციული დამოკიდე- 

ბულება ფასების დონეთა ცვლილებებს შორის აშშ-ში, სხვა 

ქვეყნებთან შედარებით და ექსპორტის წმინდა მოცულობის 

ცვლილებას შორის ამერიკის ერთობლივ მოთხოვნაში. 

4. ერთობლივი მოთხოვნის ძირითადი არასაფასო ფაქტორები 

მოიცავენ მომხმარებელთა დანახარჯებს ქვეყნის შიგნით, სა- 

წარმოების, მთავრობისა და უცხოელ მყიდველთა დანახარჯებს. 

11-1 ცხრილში ჩამოთვლილ ფაქტორთა შეცვლა ცვლილებებს 
იწვევენ ამ ჯგუფთა დანახარჯებში და თავის მხრივ გადააად- 
გილებენ ერთობლივი მოთხოვნის მრუდს. 
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5. ერთობლივი მიწოდების მრუდი გვიჩვენებს ეროვნული 

წარმოების რეალურ მოცულობას, რომელიც შეიძლება წარმო- 

ებულ იქნას ფასების სხვადასხვა დონის პირობებში. 
6. ერთობლივი მიწოდების მრუდის ფორმა დამოკიდებულია 

იმაზე, თუ რა ხდება პროდუქციის ერთეულის დანახარჯებში-და 

ამიტომ ფასებშიც, რომლებმაც საწარმოებს საშუალება უნდა 

მისცენ დაფარონ ხარჯები და მიილონ მოგება-ეროვნული წარ- 

მოების რეალური მოცულობის გადიდების პირობებში. მრუდის 

კეინსური მონაკვეთი ჰორიზონტალურია იმიტომ, რომ მნიშვნე- 

ლოვანი უმუშევრობის პირობებში შეიძლება წარმოების გაფარ- 

თოება პროდუქციის ერთეულზე დანახარჯთა გადიდებისა და 

ფასების დონის გადიდების გარეშე. შუალედურ მონაკვეთზე, 

როდესაც წარმოებაში ვიწრო ადგილები აღმოჩნდება და ნაკლე- 

ბეფექტიანი მოწყობილობა და დაბალკვალიფიციური მუშები გა- 

მოიყენება, დანახარჯები პროდუქციის ერთეულზე იზრდება. 
ამიტომ ამ მონაკვეთზე ეროვნული წარმოების რეალური მოცუ- 

ლობის გაფართოების პირობებში ფასები უნდა გაიზარდოს. 

კლასიკური მონაკვეთი შეესაბამება სრული დასაქმების მდგო- 

მარეობას; ეროვნული წარმოების რეალური მოცულობა მაქსიმა- 

ლურ დონეზე იმყოფება, მისი გაზრდა უკვე შეუძლებელია, მაგ- 

რამ ერთობლივი მოთხოვნის გადიდების საპასუხოდ ფასების 

დონე იზრდება. 

7. როგორც 11-2 ცხრილშია ნაჩვენები, ერთობლივი მიწოდე- 

ბის არასაფასო ფაქტორები მოიცავენ რესურსების ფასებს, 
მწარმოებლურობას და დადგენილ სამართლებრივ ნორმებს. 

სხვა თანაბარ პირობებში, ერთ-ერთი ამ ფაქტორის შეცვლა იწ- 

ვევს პროდუქციის ერთეულის დანახარჯის ცვლილებებს ეროვ- 

ნული წარმოების სხვადასხვა მოცულობის პირობებში და ერ- 

თობლივი მიწოდების მრუდის მდებარეობის შეცვლასაც. 

გ. ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების 

მრუდთა გადაკვეთა განსაზღვრავს ფასების წონასწორობით დო- 

ნესა და ეროვნული წარმოების რეალურ წონასწორობით მოცუ- 

ლობას. 

9. მოცემული ერთობლივი მიწოდების პირობებში ერთობლი- 

ვი მოთხოვნის მრუდის გადაადგილება მარჯვნივ კეინსურ მო- 

ნაკვეთზე ა) გაადიდებს ეროვნული წარმოების რეალურ მოცუუ- 
ლობას და დასაქმებას, მაგრამ არ შეცვლის ფასების დონეს; ბ) 

შუალედურ მონაკვეთზე გაადიდებს ეროვნული წარმოების მო- 
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ცულობასაც და ფასების დონესაც; გ) კლასიკურ მონაკვეთზე 

გაადიდებს ფასების დონეს, მაგრამ არ გაადიდებს ეროვნული 
წარმოების რეალურ მოცულობას. 

10. “ებრუნავის“ ეფექტი იმას ემყარება, რომ ფასები ადვი- 
ლად იზრდებიან, მაგრამ ძნელად მცირდებიან. ამიტომ ერთობ- 
ლივი მოთხოვნის გადიდება გაზრდის ფასების დონეს, მაგრამ 

დროის მცირე მონაკვეთში მოთხოვნის შემცირების პირობებში 

არ შეიძლება ველოდოთ ფასების შემცირებას. 

11. ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების ძი- 
რითადი მოდელი ტრამპლინია მაკროეკონომიკურ პრობლემათა 

უფრო დაწვრილებითი და ყოველმხრივი ანალიზისათვის. 

ტერმინები და ცნებები 

აგრეგირება 

ერთობლიობები; ერთობლივი სიდიდეები; აგრეგატები 

ერთობლივი მოთხოვნა 

სარგებლის განაკვეთის ეფექტი 
სიმდიდრის, ანუ რეალური საკასო ნაშთების ეფექტი 

იმპორტულ შესყიდვათა ეფექტი 
ერთობლივი მოთხოვნის არასაფასო ფაქტორები 

ერთობლივი მიწოდება 

ერთობლივი მიწოდების კეინსური, კლასიკური და შუალედუ- 

რი მონაკვეთი 

ერთობლივი მიწოდების არასაფასო ფაქტორები 

მწარმოებლურობა 

ფასების წონასწორობითი დონე 

ეროვნული წარმოების წონასწორობითი რეალური მოცულობა 

მოთხოვნის ინფლაცია 

„მბრუნავის“ ეფექტი 

დანახარჯთა გადიდებით გამოწვეული ინფლაცია 
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კითხვები და სასწავლო დავალებები 

1. დაწვრილებით ასსენით, რატომ ახასიათებს ერთობლივი მიწოდების მრუდს დაღმავალი 

ტრაექტორია, მიუთითეთ, რით განსხვავდება თქვენი არგუმენტები იმათგან, რომელებიც 
თქვენ მოიტანეთ ერთი საქონლისათვის მოთხოვნის მრუდის ტრაექტორიის მიმართულების ახ- 
სნისას. 

2. ასსენით, თუ როგორ ასახავს ერთობლივი მიწოდების მრუდის ფორმა განსხვავებას კე- 
ინსურ. შუალედურ და კლასიკურ მონაკვეთებს შორის. 

3. დავუშეათ, რომ ერთობლიეი მიწოდებისა და მოთხოვნის პარამეტრებს ჰიპოთეზურ ეკო- 

ნომიკაში შემდეგი მნიშვნელობები გააჩნია: 

  

  

  

  

  

  

ეროვნული წარმო- გასაყიდად გამიზნუ- 

ების რეალური მოცუ- ფასების დონე (ფასე- ლი ეროვნული წარ- 

ლობა, რომელზეც ბის ინდექსი) მოების რეალური 

არსებობს მოთხოვნა მოცულობა 

_ _(მლრდ.დოლ.) (მლრდ.დოლ.) 

100 300 400 

200 250 400 

200 200 300 

400 150 200 

400 150 100           
ა) გამოიყენეთ ეს მონაცემები ერთობლივი მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების გრა- 

ფიკის ასაგებად. როგორი იქნება ფასების წონასწორობითი დონე და ეროვნული წარმოების 
რეალური წონასწორობითი მოცულობა ამ ჰიპოთეზურ ეკონომიკაში? ემთხვევა თუ არა ეროვ- 

ნული წარმოების რეალური წონასწორობითი მოცულობა ეროვნული წარმოების რეალურ მო- 
ცულობას სრული დასაქმების პირობებში? 

ბ) ამ ეკონომიკისათვის რატომ არ წარმოადგენს ფასების დონე წონასწორობითს როდესაც 
იგი 150 (250)-ის ტოლია. · | 

გ) დავუშვათ, მყიდველები მზად არიან დამატებით შეიძინონ ეროვნული წარმოების რე- 
ალური მოცულობა 200 ელრდ, დოლარის რაოდენობით, ფასების მოცემული დოჩის პირობებ- 
ში, რა ფაქტორებს შეუძლიათ ერთობლივი მოთხოენის ასეთი ცელილებები? როგორი იქნება 
ფასების ახალი წონასწორობითი დონე და ეროვნული წარმოების რეალური წონასწორობითი 

მოცულობა? ერთობლივი მიწოდების მრუდის რომელ - კეინსურ, შუალედურ თუ კლასიკურ 
მონაკვეთზე შეიცვალა წონასწორობა? 

4. დავუშვათ, რომ ჰიპოთეზურ ეკონომიკაში, რომლის შესახებაც მსჯელობა იყო მე-3 პუნ- 

ქტში, არსებობს შემდეგი დამოკიდებულება ეროვნული წარმოების რეალურ მოცულობასა და 
რესურსების მოცულობას შორის. 
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რესურსების მოცულობა ეროვნელი წა თეას რეალური 

150,0 400 
112.5 300 
75.5 200         

ა) როგორია ემეწარმოებლერობის დოჩე ამ ეკონომიკაში? 
ბ) როგორია წარმოების დანახარჯები პროდექციის ერთეულზე. თუ რესურსის ფასი უდ- 

რის + დოლარს? 
გ) დაყუშვათ. რომ რესურსების ფასი ისრდება 2-დან 3 დოლარამდე, მწარმოებლურობის 

შეუცვლელად. როგორი იქნება პროდუქციის ერთეულის ახალი დაჩახარჯები? რა მიქართე- 
ლებით გადაინაცვლებს ერთობლივი მიწოდების მრუდი რესურსების ფასის 1 დოლარით გადი- 

დებით? რა სეგავლენას მოახდენს ერთობლივი მიწოდების მრუდის გადაადგილება ფასების 

დონესა და ეროვნული წარმოების რეალურ დონესე? 
5. თუ ფასების დონე ამერიკაში (სხვა ქვეყნებთან შედარებით) გაიზრდება. გადაინაც- 

ვგლებს თუ არა ამერიკის ერთობლიეი მოთხოვნის მრუდი? თუ გადაინაცელებს, მაშინ რა მიმარ- 
თულებით? ახსენით, გადაინაცვლებს თუ არა ამერიკის ერთობლივი მიწოდების მრუდი მარ- 

ჯენივ, თუ ეკონომიკა უბრალოდ იმოძრავებს ერთობლივი მიწოდების არსებულ მრუდზე უც; 
ხოურ ვალუტაისია ფასის შემცირების პირობებში დოლართან შედარებით? ახსენით. 

6. რა სეგაელ,სას მოახდენს ერთობლიე მოთხოვნასა და ერთობლივ მიწოდებაზე შემდეგი 
ფაქტორები? ყოველ შემთხვევაში ისარგებლეთ დიაგრამით. რომელიც გვიჩვენებს თე როგო- 
რი იქნება სავარაუდო ზეგავლენა ფასების წონასწორობით დონესა და ეროვნული წარმოების 

რეალურ წონასწორობით მოცულობაზე, იე პირობით, რომ ყველა დანარჩენი ფაქტორი მუდქი- 

ვია. 
ა) ეოეხმარებელთა ფართოდ გავრცელებული შიში დეპრესიის წინ. 
ბ) ხორბლის დიდი შესყიდვები საბჭოთა კაეშირის მიერ. 
გ) ბენსინის სააქციზო გადასახადის 5% -იანი გადიდება. 
დ) სარგებლის განაკვეთების შემცირება ფასების სხვადასხვა დონის პირობებში. 

ე) განათლების ფედერალური ხარჯების შემცირება. : 
ე) ფასების დონის მკვეთრი გადიდების მოლოდინი. 
ზ) ნავთობის ექსპორტიორი ქვეყნების საბოლოო დაშლა, რომელმაც გამოიწვია ნავთობის 

ფასების 50% -ით შემცირება. 
თ) საშემოსავლო გადასახადის განაკვეთის 10% -იანი შემცირება, 
ი) უროვის მწარმოებლურობის გადიდება. 

პკ) ნომინალური ხელფასის 12% -იანი გადიდება. 

ლ) დოლარის კურსის შემცირება. 
მ) ჩვენი ევროპული სავაჭრო პარტნიორების ეროვნული შემოსავლის მკვეთრი შემცირება. 

6) პროფკავშირებში გაერთიანებული სამუშაო ძალის ნაწილის შექცირება. 
7. როგორია კავშირი წარმოებრივ შესაძლებლობათა მრუდსა, რომელიც განხილულია მე- 

2 თავში და ერთობლივი მიწოდების მრუდს შორის, რომელიც ამ თაგში ვიხილეთ 
8. რა ზეგაელენას მოახდენს, სხვა თანაბარ პირობებში, შემდეგი ფაქტორები ფასების წო- 

ნასწორობით დონესა და ეროვნული წარმოების რეალურ წონასწორობით მოცულობაზე? 
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ა) ერთობლივი მოთხოვნის გადიდება ერთობლივი მიწოდების მრუდის კლასიკურ მონაკ- 
თზე? 

ა ბ) ერთობლივი მიწოდების გადიდება (ფასებისა და ხელფასის მოქნილობის პირობებში)? 
გ) როგორც ერთობჟლივი მოთხოვნის, ისე ერთობლივი მიწოდების ერთდროული გადიდე- 

ბა? 
დ) ერთობლივი მოთხოენის გადიდება ერთობლივი მიწოდების მრუდის კეინსურ მონაკვეი+- 

“სე? 

ე) ერთობლივი ეოთხოვ- 
ნის შემცირება ერთობლივი 
მიწოდებას მრუდის შუალე- 

#§ დურ მონაკვეთსე (იე პირო- 
· ბით, როე ფასებს და ხელ- 

ფასს შემცირების ტენდენ- 
ცია არ გააჩნიათ). 

9. დავუშვათ, როე შემო- 
თავასებულ დიაგრამაში ერ- 
თობლივი მოთხოვნის მრუდი 

პირველ წელს გადაინაც- 
ტი, ელებს 4/21-დან და #7#92- 

მდე მიაღწევს მეორე წელს, 
ტი, ხოლო მესამე წელს ისეე 

0 = დაბრუნდება 4ჩ/) -სკენ. 
ბ იპოვეთ ახალი წონასწორო- 

წარმოების რეალური მოც ბონი, მდებარეობა მესამე 

წელს იექ პირობით, რXიმ ფა- 

სები და ხელფასი ა) აბსოლუტურად მოქნილია და ბ) მაო შემცირების ტენდენცია არ გააჩნიათ. 
ორი წონასწორობითი მდებარეობიდან, რომელია უპირატესი? რომელია უფრო რეალური? ახ- 
სენით თუ როგორ შეიძლება აიწიოს ფასების დონემ ერთობლივი მოთხოვნის გადიდების შეექ- 
თხვევაში. 

10. „ უქუშევრობის მისეზი შეიძლება იყოს ერთობლივი მოთხოვნის ან ერთობლივი მიწო- 
დების გადაადგილება მარცხნიე“. თქვენ თანახმა ხართ? ახსენით. 

ფ
ა
ს
ე
ბ
ი
ს
 
დ
ო
ნ
ე
 

    

ბოლო შტრიხი 

ჯონ მეინარდ კეინსი 
(1883-1946) 

ინგლისელი ეკონომისტი, ჯონ მეინარდ კეინსი თანამედ- 
როვე მაკროეკონომიკის ფუძემდებლად ითელება. 

1935 წელს ჯორჯ ბერნარდ შოუმ წერილი მიიღო ჯ.მ. კეინ- 
სისაგან, რომელშიც კეინსი აღნიშნავდა: “ვფიქრობ, მე ვწერ 
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წიგნს ეკონომიკურ თეორიაში, რომელიც რევოლუციას მოახ- 

დენს ეკონომიკური პრობლემებისადმი მიდგომაში“. მართლაც, 
კეინსის წიგნმა “დასაქმების, სარგებლისა და ფულის ზოგადი 
თეორია“ (1936) რევოლუცია მოახდინა ეკონომიკის ანალიზში 
და კეინსი ყველა დროის ერთ-ერთი ყველაზე ბრწყინვალე და 

გავლენიანი ეკონომისტი გახადა. 

კეინსი ცნობილი ინგლისელი ეკონომისტის შვილია. მან გა- 

ნათლება იტონსა და კემბრიჯში მიილო. თავდაპირველად მას 
მათემატიკა და ალბათობის თეორია იტაცებდა, მაგრამ ბოლოს- 
დაბოლოს ეკონომიკაში გადაერთო. 

კეინსი არა მხოლოდ.ეკონომისტი იყო. იგი წარმოუდგენლად 

აქტიური, მრავალმხრივი ადამიანი იყო, რომელიც სხვადასხვა 

ფუნქციებს ასრულებდა. იგი ბრიტანეთის ხაზინის მთავარი 

წარმომადგენელი იყო პრაღის სამშვიდობო კონფერენციაზე, 

პირველი მსოფლიო ომის დროს, სახაზინოს კანცლერის მოად- 

გილე, ინგლისის ბანკის დირექტორთა საბჭოს წევრი, ეროვნუ- 
ლი გალერეის მზრუნველთა საბჭოს წევრი, მუსიკისა და ხე- 

ლოვნების მხარდამჭერი საბჭოს თავმჯდომარე, სამეფო კოლე- 
ჯის საზინადარი, კემბრიჯის “ეკონომიკური ჟურნალის“ რედაქ- 
ტორი, ხელმძღვანელობდა ჟურნალ “ნეიშნსა“ და “ნიუ-სტეიტ- 

სმენს“, ასევე - სიცოცხლის დაზღვევის ეროვნულ საზოგადო- 

ებას. გარდა ამისა, იგი იყო საინვესტიციო კომპანიის შმართვე- 

ლი, მოაწყო საბალეტო დასი კამარგო (მისი მეუღლე ლილია 

ლოპოკოვა რუსული საიმპერატორო ბალეტის ცნობილი ვარ- 

სკვლავი იყო) და ააშენა მხატვრული თეატრი (თავისთვის არ- 
ცთუ უსარგებლოდ) კემბრიჯში.” 

გარდა ამისა, კეინსი დროს ჰოულობდა პირადი ქონების გა- 

სადიდებლად საფონდო და საქონლურ ბირჟებზე თამაშით. იგი 
“ბლუმსბერის ჯგუფის“ წამყვანი მოღვაწეც იყო, რომელიც 

ავანგარდული ელიტის სათავეში იდგა და უზარმაზარ გავლენას 

ახდენდა ინგლისის სამსატვრო და ლიტერატურულ გემოვგნება- 

ზე. 

მაგრამ ყველაზე მთავარი ისაა, რომ კეინსი მრავალმხრივი 

მეცნიერი იყო. თავის წიგნებში იგი იხილავს პრობლემათა ფარ- 

1. ს. ILI9V C2ი(იხილ,. Iსი M21IიC ი” LC00ი0XI05. 2ძ იძ. 8იCოი»თიჯ, C31).: 

VVიძაVისხ IსხI5იყ Cითივი)V, 1980. ვგ. 133, 

447



თო წრეს, ისეთს, როგორიცაა ალბათობის თეორიის, მონეტარუ- 

ლი ეკონომიკისა და პირველი მსოფლიო ომის შემდგომ დადე- 

ბული სამშვიდობო ხელშეკრულების შედეგების პრობლემები. 

მაგრამ მისი თგყისთ იის” ზემოთხსენებული - “ზოგადი თე- 

ორიაა“, რომლის შესახებაც ჯონ კენეტ გელბრეიტი თავის 

დროზე წერდა, რომ “იგი აბსოლუტურად გაუგებარი, ცუდად 
დაწერილი და ნაადრევად გამოცემულია“. მიუხედავად ამისა, 
“ხოგად თეორიაში“ დამაჯერებლადაა გაკრიტიკებული კლასი- 
კური სკოლის ეკონომისტთა მოსაზრებები იმის შესახებ, რომ 

შესაძლებელია ეკონომიკური დაქვეითების თვით განკურნება. 

კეინსი ამტკიცებდა, რომ კაპიტალისტურ ეკონომიკას არ გააჩ- 

ნია ავტომატური მექანიზმი, რომელიც მას სრულ დასაქმებამდე 

მიიყვანს. ეკონომიკა შეიძლება დიდხანს დარჩეს დეპრესიისა და 

სიღარიბის მდგომარეობაში. სინამდვილეში, 30-იანი წლების 
მასობრივი უმუშევრობა, რომელმაც მთელი მსოფლიო მოიცვა, 

კეინსის სიმართლის საკმარისი ემპირიული დასტურია. მთაგრო- 

ბისადმი მისი მთავარი რეკომენდაცია, რომელმაც ყველა განაც- 

ვიფრა იმ პერიოდში, ისაა, რომ მთავრობას უნდა გაეზარდა 

ხარჯები წარმოების სტიმულირებისათვის და უმუშევრები სა- 

მუშაო ადგილებზე დაებრუნებინა. 

1, მთაგარი ნაშრომი-მთარგმელის შენიშვნა. 
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ცნებებისა და ტერმინების მოკლე ლექსიკონი 

აბსტრაქცია 

აგრერირება 

ადაპტივურ 

მოლოდინის 

თეორია 

აგტორიტარული 
კაპიტალიზმი 
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ამოღებისა და 
ინექციების 

მეთოდი 

არაგამომფიტველი 
ხარჯები 
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ფისკალური 

პოლიტიკა 
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