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შესავალი 

§ 1. საერთაშორისო ეკონომიკის არსი, შესწავლის საგანი 

საერთაშორისო ეკონომიკა ახალი სასწავლო და ამავე 
დროს ერთ-ერთი საინტერესო ეკონომიკური დისციპლინაა. თა- 

ნამედროვე მსოფლიო ეკონომიკის და საერთაშორისო ეკონომი- 

კური ურთიერთობების საკმოდ რთულ ლდა მრავალფეროვან 

სამყაროში გარკვევა საშუალებას მოგვცემს სწორად გავაცნობი– 

ეროთ მსოფლიო ეკონომიკაში და საერთაშორისო თანამეგობრო– 

ბაში საქართველოს სრულყოფილი ინტეგრაციის ობიექტური 

აუცილებლობა. 
აღსანიშნავია, რომ საერთაშორისო ეკონომიკა წარმოად- 

გენს მსოფლიო ეკონომიკის და საერთაშორისო ეკონომიკური 

ურთიერთობების თეორიას). თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკა 

რთული, ერთიანი ორგანიზმია, განვითარების ერთიანი კანონზო- 

მიერებებით და თვითრეგულირების მექანიზმით ცალკეულ 
ეროვნული ეკონომიკების მსოფლიო ეკონომიკაში ერთიანობას 

სწორედ საერთაშორისო, ანუ სახელმწიფოთაშორისო ეკონომი– 

კური ურთიერთობები უზრუნველყოფს. აქვე გვინდა აღვნიშნოთ, 

რომ საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები არსებობდა 

მსოფლიო ეკონომიკის ჩამოყალიბებამდე (მსოფლიო ეკონომიკა 

ჩამოყალიბდა XIX-XX “საუკუნეების მიჯნაზე). საერთაშორისო 

ეკონომიკური ურთიერთობები წარმოადგენს მსოფლიო ეკონომი- 

კის და მისი განვითარების უმთავრეს საფუძველს, მსოფლიო 

ეკონომიკის შინაგანად დამახასიათებელ მექანიზმს. 

თანამედროვე საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობე- 

ბის ძირითადი ფორმებია: 

1 საქონლით და მომსახურებით საერთაშორისო ვაჭრობა; 

2. კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობა; 

  

' მსოფლიო ეკონომიკა, გრ. თოდუას და შ. ვეშაპიძის რედაქციით!. იბ. 2001, 
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3. სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია; 

4. ტექნოლოგიების საერთაშორისო გაცვლა; 

5. საერთაშორისო სავალუტო-საფინასო და საკრედიტო ურ- 
თიერთობები; 

ნ. საერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაცია და ა. შ. 

ამრიგად, საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები 

წარმოადგენს შრომის საერთაშორისო დანაწილების საფუძველ- 

ზე ქვეყნებს შორის სავაჭრო-ეკონომიკურ ურთიერთობებს, რო- 

მელიც დაფუძნებულია ცალკეული ქვეყნის სპეციალიზაციაზე, 
ქვეყნის გლობალურ ეკონომიკაში მონაწილეობის უალტერნატი- 

ვობაზე და მსოფლიო განვითარების პროცესში გეოეკონომიკური 

ფაქტორის მზარდი ტენდენციიდან გამომდინარე გვევლინება 
ცალკეული ქვეყნის საგარეო-პოლიტიკური სტრატეგიის ერთ- 
ერთ უმთავრეს განმსაზღვრელ ფაქტორად. ამდენად, თანამედ- 

როვე საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები სცილდება 

მის მარტო ეკონომიკურ განზომილებას და ის გაცილებით მე- 

ტია, ვიდრე ქვეყნებს შორის მხოლოდ სავაჭრო-ეკონომიკური 

ურთიერთობები. შეიძლება ითქვას, რომ ქვეყნის საგარეო ეკო- 

ნომიკურ ურთიერთობებში კონცენტრირებულად ვლინდება ქვეყ- 
ნის შიდა პოლიტიკურ-ეკონომიკური მდგომარეობა, მისი წონა 

საერთაშორისო ორგანიზაციებში მსოფლიო ეკონომიკასა და 

პოლიტიკაში, ქვეყნის ტექნოლოგიური განვითარების დონე და 

პოტენციალი, ქვეყნის სამეცნიერო-ტექნიკური კადრებით უხ- 
რუნველყოფის დონე და ზოგადად, განათლების სისტემის ეფექ- 
ტიანობა და მისი პოტენციალიც კი. 

საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები მოიცავს 

ცალკეულ ქვეყნებს, რეგიონულ ინტეგრაციულ დაჯგუფებებს, 
ცალკეულ საწარმოებს შორის არსებულ მრავალფეროვან, მრა- 
ვალდონიან სავაჭრო-ეკონომიკურ ურთიერთობებს. საერთაშორი- 
სო ეკონომიკა, როგორც მეცნიერება შეისწავლის არა ცალკეუ- 

ლი ქვეყნის ეკონომიკას, არამედ ქვეყნებს შორის მრავალმხრივ, 
მრავალგანზომილებიან და მრავალწახნაგოვან ეკონომიკურ ურ- 

თიერთობებს, რომელიც თავის მხრივ უზრუნველყოფს და განა- 

პირობებს ცალკეული ქვეყნის ინტეგრირებას მსოფლიო ეკონო- 
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მიკაში. ასევე, თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკაში ცალკეული 

ქვეყნების ეკონომიკური ურთიერთობების საერთო და განმასხვა- 

ვებელ თავისებურებებს, საგარეო-ეკონომიკური ურთიერთობების 

მრავალმხრივი, რეგიონული თუ ზეეროვნული რეგულირების 

თავისებურებებსა და კანონზომიერებებს. 

ამრიგად, საერთაშორისო ეკონომიკის შესწავლის საგანია 

თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკისა და საერთაშორისო ეკო- 

ნომიკური ურთიერთობების თეორიული ასპექტები. ამ ურთიერ- 

თობების რეალიზაციის მექანიზმი, კანონზომიერებები და შინა- 

განად დამახასიათებელი თავისებურებები. ცალკეულ ქვეყნებს, 

ქვეყნებსა და ტრანსნაციონალურ კორპორაციებს, თვით ტრან- 

სნაციონალურ კორპორაციებს შორის არსებული ურთიერთობე- 

ბი. საერთაშორისო ეკონომიკა შეისწავლის ეკონომიკურ ურთი- 

ერთობებს სამ დონეზე: 

1, მიკრო დონე ანუ სახვადასხვა ქვეყნის ცალკეულ კომპანი–- 

ებს შორის ეკონომიკური ურთიერთობები; 

2. მაკრო დონე – ზოგადად, ქვეყნებს შორის ეკონომიკური 

ურთიერთობები; 

3. მეგა დონე – ცალკეული ქვეყნის ურთიერთობები საერთა- 

შორისო ეკონომიკურ ორგანიზაციებთან და ჟ„ტრანსნაციო- 

ნალურ კორპორაციებთან; 

სასწავლო კურსი თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკაში 

მიმდინარე პროცესების და მოვლენების, ცალკეული ქვეყნის სა–- 

გარეო-ეკონომიკური ურთიერთობების განვითარების კანონზომი- 

ერებების და თავისებურებების, საგარეო-ეკონომიკური პოლიტი- 

კის ფორმირებისა და რეალიზაციიის ინსტრუმენტების, საერთა- 

შორისო ეკონომიკური ურთიერთობების ევოლუციისა და მათი 

ზეეროვნული რეგულირების მექანიზმების შესახებ სტუდენტე- 

ბის ცოდნის ფორმირების თეორიულ საფუძველს წარმოადგენს. 

სასწავლო კურსის მიზანია მსოფლიო ეკონომიკის გლობა- 

ლიზაციის პირობებში, საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერ- 

თობების თანამედროვე ფორმების, მექნიზმების, განვითარების 

კანონზომიერებების, ცალკეულ “სახელმწიფოებს, სახელმწიფო- 

ებს და საერთაშორისო “საფინანსო-ეკონომიკურ და სავაჭრო 
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ორგანიზაციებს, ქვეყნებსა და ტრანსნაციონალურ კორპორაცი- 
ებს შორის სავაჭრო, ეკონომიკური, საფინანსო, სავალუტო და 

ა.შ. ურთიერთობების ძირითადი მიზეზების, მიზნების ფორმებისა 

და მექანიზმების შესწავლა. 

§ 2. კვლევის მეთოდოლოგია 

ზოგადად, საერთაშორისო ეკონომიკა მჭიდრო კავშირშია 

ისეთ ეკონომიკურ დისციპლინებთან, როგორიცაა ეკონომიკის 

ფილოსოფია, მსოფლიო ეკონომიკური აზრის ისტორია, მსოფ- 

ლიო ეკონომიკა, ეკონომიკური თეორია, გეოეკონომიკა. ასევე 

პოლიტოლოგიური და სოციოლოგიური მეცნიერებების ისეთ 

დისციპლინებთან, როგორიცაა საერთაშორისო ურთიერთობების 

პოლიტიკური ეკონომია, გეოპოლიტიკა, ეკონომიკური სოციო- 

ლოგია, საერთაშორისო ურთიერთობები და ა.შ. ამდენად, ნათე- 

ლია, რომ საერთაშორისო ეკონომიკის საკითხების მეცნიერული 

დამუშავებას შეუძლებელია ზემოთაღნიშნული დისციპლინების 

მიღწევების სიღრმისეული გააზრების გარეშე. 

ყოველივე ზემოთაღნიშნულიდან გამომდინარე საერთაშო- 

რისო ეკონომიკის კვლევის მეთოდებიც რამდენადმე განსხვავე- 

ბულია ეკონომიკური მეცნიერების კვლევის მეთოდებისაგან. სა- 

ერთაშორისო ეკონომიკის კვლევის მეთოდებია ყველა ის მე- 

თოდი, რომელიც ეკონომიკური მეცნიერებაში არის გამოყენე- 

ბული: ისტორიულის ღა ლოგიკურის ერთიანობის, დიალექტი- 

კური მეთოდები, ასევე კვლევის მეცნიერული აბსტრაქციის, პო- 
ზიტიურ-ნორმატიული და შედარებითი ანალიზის, ინდუქციისა 

და დედუქცის, სტატისტიკური მეთოდები. 
) დიალექტიკა ესაა მეცნიერება ბუნების, საზოგადოებისა და 

ადამიანისეული აზროვნების უზოგადესი კანონების შესა- 
ხებ. 

2. მეცნიერული აბსტრაქციის მეთოდი გულისხმობს კვლევის 

ობიექტის გაწმენდა, შემთხვევითი, დროებითი მოვლენები-



საგან და მისი მუდმივი, ტიპიური დამახასიათებელი ნიშ- 
ნების განსაზღვრას. 

3. პოზიტიურ ანალიზს საქმე აქვს ფაქტებთან და თავისუფა- 
ლია სუბიექტური შეფასებითი მსჯელობისაგან. 

4. ნორმატიული ანალიზის მიზანია შეფასებითი მსჯელობა 

იმის შესახებს თუ როგორი უნდა იყოს მომავალში, 

ვთქვათ, მსოფლიო ეკონომიკა.2 

ამავე დროს, მსოფლიო ეკონომიკის განვითარების თანა–- 

მედროვე ეტაპზე ეკონომიკური და პოლიტიკური პროცესების 

ურთიერთგადაჯაჭვის და ურთიერთგანპირობებულობის, სახელ- 

მწიფოებს შორის არსებული მრავალფეროვანი და მრავალწახ– 
ნაგოვანი საგარეო-ეკონომიკური ურთიერთობების, ასევე ცალკე- 

ული ქვეყნის საგარეო-ეკონომიკური პოლიტიკის ფორმირების 

თავისებურებების და საერთაშორისო ეკონომიკის ზეეროვნულ 

დონეზე გარკვეული რეგულირების გათვალისწინებით, თანა- 

მედროვე საზოგადოებრივ მეცნიერებებში განსაკუთრებული 

მნიშვნელობა ენიჭება საერთაშორისო ეკონომიკის საკითხების 

დისციპლინათაშორისი (ინტერდისციპლინარული) მეთოდების, 

უპირატესად ეკონომიკურ-პოლიტოლოგიური მიდგომის გამოყე– 

ნების საფუძველზე კვლევას. 
ჯერ კიდევ ი. კანტი მრავალგზის მიუთითებდა, რომ 

მეცნიერების სისტემატიურობა უბრალო პედაგოგიური ხერხი 
კი არაა, არამედ შესასწავლი მასალის სპეციფიკური შინაარ- 
სიდან მეცნიერული აუცილებლობით გამომდინარე მოვლენა3, 

დასკვნა: 

ს საერთაშორისო ეკონომიკა მსოფლიო ეკონომიკის და საერ- 

თაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობების თეორიაა. 

2. საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები წარმოადგენს 

მსოფლიო ეკონომიკის და მისი განვითარების უმთავრეს სა- 

  

7 რევაზ გოგოხია, საბაზრო ეკონომიკა, თბ., 1996 
ჰ მსოფლიო ეკონომიკა, გრ. თოდუას და შ. ვეშაპიძის რედაქციით. თბ, 2001



ფუძველს, მსოფლიო ეკონომიკის შინაგანად დამახასიათე- 

ბელ მექანიზმს. 

საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები – ესაა შრო- 

მის საერთაშორისო დანაწილების საფუძველზე ქვეყნებს 

შორის სავაჭრო-ეკონომიკურ ურთიერთობები. 

საერთაშორისო ეკონომიკის შესწავლის საგანია თანამედრო- 
ვე მსოფლიო ეკონომიკისა და საერთაშორისო ეკონომიკური 

ურთიერთობების თეორიული ასპექტები, აღნიშნული ურთი- 

ერთობების განხორციელების სხვადასხვა ფორმები. 

საერთაშორისო ეკონომიკა, ეკონომიკურ ურთიერთობებს შე- 

ისწავლის სამ – მიკრო, მაკრო და მეგადონეზე. 

საერთაშორისო ეკონომიკა მჭიდროდაა დაკავშირებული რო–- 
გორც ეკონომიკურ, ისე პოლიტიკური მეცნიერებების დის- 

ციპლინებთან. 

საერთაშორისო ეკონომიკა, როგორც ინტერდისციპლინარუ- 

ლი მეცნიერება მოითხოვს კვლევის ინტერდისციპლინარულ 
მეთოდების, განსაკუთრებით კვლევის ეკონომიკურ-პოლი- 

ტოლგიური მეთოდების გამოყენებას. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

ს
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რა არის საერთაშორისო ეკონომიკა? 

რა არის საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები? 

როგორ გესმით, მსოფლიო ეკონომიკის და საერთაშორისო 

ეკონომიკური ურთიერთობების ურთიერთმიმართება. 

თქვენი აზრით, არის თუ არა საერთაშორისო ეკონომიკა ინ- 

ტერდისციპლინარული მეცნიერება? რატომ? 
დაახასიათეთ საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობების 

განხორციელების დონეები. 

დახასიათეთ საერთაშორისო ეკონომიკის კვლევის ძირითადი 
მეთოდები? 

თქვენი აზრით, საერთაშორისო ეკონომიკა რომელ ეკონომი- 
კურ მეცნიერებებთანაა მჭიდროდ დაკავშირებული? რატომ?



თემა 1: თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკა და 
სამრთაშჭშორისო მპკონოვმიკური ურთიმრთობები: 

ძირითადი ტენდენციები 

§ 1. მსოფლიო ეკონომიკა, როგორც ერთიანი მექანიზმი 

და მისი განვითარების ეტაპები 

მსოფლიო ეკონომიკა ჩამოყალიბდა XX საუკუნის დასაწ- 

ყისში ხანგრძლივი ისტორიული პროცესიის შედეგად. მსოფ- 

ლიო მეურნეობის ჩამოყალიბების პროცესი საერთაშორისო ვაჭ- 

რობით ანუ ერებს შორის საქონელგაცვლით დაიწყო. ცნობი- 

ლია, რომ ქვეყანაში საქონლის შემოტანას იმპორტი, ზოლო გა– 

ტანას ექსპორტი ეწოდება. 

თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკის უმთავრესი დამახასი- 

ათებელი თავისებურებაა საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერ- 

თობების ინტენსიური განვითარება. აღსანიშნავია, რომ XX სა- 

უკუნის დასაწყისიდან მსოფლიო ეკონომიკამ განვითარების რამ- 

დენიმე ეტაპი განვლო: 
1. პირველი მსოფლიო ომის დაწყებიდან XX “საუკუნის 50- 

იან წლებამდე ამ პერიოდისათვის დამახასიათებელია 
მსოფლიო სამეურნეო ურთიერთობების ინტენსიობის შემ- 

ცირება, რაც ორი მსოფლიო ომის, რევოლუციების, სამო- 

ქალაქო ომების, 30-იანი წლების ეკონომიკური კრიზისი- 

დან გამომდინარეობდა; 

XX საუკუნის 50-70-იანი წლები. ამ პერიოდისათვის და– 

მახასიათებელია მსოფლიო ეკონომიკაში ინტეგრაციული 

პროცესების დასაწყისი, ზოგიერთ შემთხვევაში (ევროგა- 

ერთიანება) ინტეგრაციული პროცესების უპრეცენდენტოდ 

მაღალ დონეზე აყვანა; 
XX საუკუნის 80-90-იანი წლები. ამ პერიოდში განვითა- 

რებული ქვეყნები გადავიდნენ განვითარების პოსტინდუს- 
ტრიულ სტადიაზე. ყოფილი სოციალისტური ქვეყნები და- 
ადგნენ საბაზრო ეკონომიკაზე გადასვლის გზას, ხოლო 
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მთლიანად მსოფლიო ეკონომიკა გადავიდა განვითარების 

ახალ საფეხურზე. 

მსოფლიო ეკონომიკა წარმოადგენს შრომის საერთაშორი- 
სო დანაწილების საფუძველზე, როგორც ორმხრივი, ისე მრა- 

ვალმხრივი (საერთაშორისო ორგანიზაციების და რეგიონული 

ინტეგრაციული დაჯგუფებების საშუალებით) ეკონომიკურ-პო- 

ლიტიკური ურთიერთობებით ურთიერთდაკავშირებულ ეროვ- 

ნულ ეკონომიკათა ერთობლიობას, ერთიან ორგანიზმს განვითა- 

რებსს და თვითრეგულირების ერთიანი კანონზომიერებებით. 

მსოფლიო ეკონომიკის უმთავრესი შემადგენელი კომპონენტი, 

რა თქმა უნდა ეროვნული ეკონომიკა, ეროვნული სახელმწიფოა. 

თუმცა, XX საუკუნის მეორე ნახევრიდან იზრდება საერთაშო- 

რისო ორგანიზაციების და ტრანსნაციონალური კორპორაციების 

როლი მსოფლიო ეკონომიკაში. სწორედ, აღნიშნული სამი ინ- 

სტიტუტი წარმოადგენს მსოფლიო ეკონომიკის უმთავრეს ინ- 

სტიტუტებს. 
XX საუკუნის უკანასკნელ ნახევარში მსოფლიო პოლი– 

ტიკურ-ეკონომიკურმა წესრიგმა ცვლილებების ორი ეტაპი გან- 

ვლო: I. მეორე მსოფლიო ომის შემდგომი პერიოდი 80-იანი 

წლების ჩათვლით, როცა მსოფლიო სამ ნაწილად იყო დაყო–- 
ფილი: კაპიტალისტური, სოციალისტური და განვითარებადი, 

ე-წ. “მესამე სამყარო“, რომლებიც ერთმანეთისგან გან სხვავდე- 

ბოდნენ ეკონომიკური განვითარების დონით, ცხოვრების სტი- 

ლით, მსოფლმხედველობით და ა.შ აღნიშნულ პერიოდში 

მსოფლიო წესრიგი კაპიტალისტურ და სოციალისტურ სისტე- 

მებს შორის ე.წ. “ცივი ომის” კონცეფციაზე იყო დაფუძნებუ- 

ლი. 

გლობალური ეკონომიკური სისტემის ფუნქციონირების მე- 

ქანიზმი წარმოადგენს მსოფლიო დონეზე ეკონომიკური სუბიექ- 

ტების ურთიერთობების, ეკონომიკური პროცესების რეგულირე- 

ბის ფორმებისა და მეთოდების განმსაზღვრელ სისტემას, რომე- 

ლიც ემყარება მსოფლიო თანამეგობრობის მიერ აღიარებულ სა- 

მართლებრივ ნორმებს და განსაზღვრავს გლობალური კვლავ- 
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წარმოებითი პროცესის, გლობალური ეკონომიკის განვითარების 

მიმართულებებს და დინამიზმს. 

გლობალური ეკონომიკის, მეგაეკონომიკის შემდგომი გან- 

ვითარების პროცესი დაფუძნებულია ღია ეკონომიკის კონცეფ- 

ციაზე. თანამედროვე პერიოდში, ეროვნული ეკონომიკების გან- 

ვითარების ერთ-ერთ მთავარ ფაქტორს "საგარეო-ეკონომიკური 

ურთიერთობები წარმოადგენს, რაც გლობალიზაციის მთავარი 

მახასიათებელია. გლობალიზაციის ერთ-ერთი ძირითადი გამოხა–- 

ტულებაა საერთაშორისო ვაჭრობის აბსოლუტური და შეფარ- 

დებით სწრაფი ზრდა მშპ-ის ზრდასთან შედარებით, რასაც ხე- 

ლი შეუწყო ტრანსეროვნული კორპორაციების (ტეკ) საქმიანო- 
ბის შედეგად წარმოების ინტერნაციონალიზაციამ, საერთაშორი- 

სო სპეციალიზაციამ და კოოპერირებამ, ასევე სავაჭრო ბარიე- 

რების შემცირებამ (ვაჭრობის მსოფლიო ორგანიზაციის ფარ- 

გლებში). 

§ 2. გლობალიზაცია, როგორც მსოფლიო ეკონომიკის 
განვითარების განმსაზღვრელი ტენდენცია 

XX სუკუნის 90-იან წლებში მსოფლიო ეკონომიკის გან- 

ვითარების უმნიშვნელოვანესი ტენდენცია ეკონომიკური საქმია–- 

ნობის გლობალიზაცია გახდა. ტერმინი გლობალიზაცია ინგლი- 
სურ სიტყვა თ0ხ6-ს უკავშირდება, რაც დედამიწას, გლობუსს 
ნიშნავს ხოლო გლობალ-მსოფლიოს, გლობალურს. გლობალი- 

ზაციის ტერმინის გამოჩენა დაკავშირებულია ამერიკელი მეცნი– 

ერის ტ. ლევიტის სახელთან, რომელმაც ის 1983 წელს სტა- 
ტიაში გამოიყენა. ქართველი მეცნიერები ამ ტერმინს შემდეგნაი- 

რად განმარტავენ: 

პროფესორ რ. გოგოხიას განმარტებით “მსოფლიო ეკო- 

ნომიკის გლობალიზაცია ნიშნავს მსოფლიოს მომცველი ეკო- 

ნომიკური ურთიერთობების ქსელის წარმოშობასა და განვითა- 

რებას. უფრო კონკრეტულად, გლობალიზაცია არის სახელმწი- 
ფოებს შორის საქონლისა და მომსახურების, წარმოების ფაქ- 
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ტორების, მათ შორის, განსაკუთრებით – შრომის, კაპიტალის 

და ცოდნის თავისუფალი მოძრაობა“ .4 

პროფესორ თ. ჩიკვაიძის აზრით “მიზანშეწონილია შევა- 

ფასოთ გლობალიზაცია. როგორც საყოველთაო ჯჭენდენცია; 

როგორც ობიექტური რეალობა; როგორც პროცესი, როგორც 

პრობლემა; როგორც მომავალი. როგორც საყოველთაო ტენ- 

დენცია, გლობალიზაცია ყოფიერებისა და ცნობიერების ყველა 

ელემენტის ურთიერთდაახლოებას, შერწყმას ან კონგლომერა–- 
ტიზაციას გამოხატავს. ამიტომ, იგი ზოგჯერ თავისთავადობის, 

იდენტურობის მოშლას იწვევს, მაგრამ ეს ყოველთვის არ 

არის უცილებელი, რადგანაც გლობალიზაცია დაპირისპირე- 

ბულთა გაერთიანებასაც უშვებს, როგორც პროცესი, გლობა- 

ლიზაცია ობიექტურ და სუბიექტურ პროცესთა განვითარების 

შედეგია. იგი, როგორც გარეგანი ექსპანსია, ასევე მოცემული 

სისტემის შიგნით ლოკალიზაციის პროცესითაც ხორციელდე- 

ბა... როგორც მომავალი, გლობალიზაცია უარყოფითი და და- 

დებითი შედეგების გლობალიზაციის თანაფარდობის მიხედვით 

ფასდება“. 

პროფესორ ნ. ჭითანავას აზრით “გლობალიზაცია არის 

ისტორიული პროცესი მისთვის დამახასიათებელი ეტაპებით, 

თავისებურებებით გ„ენდენციებით, კანონზომიერებებით. იგი 

ადეკვეტურად ასახავს შრომის დანაწილების მრავალმხრივ 

პროცესს, სცილდება ეკონომიკურ ჩარჩოს, მოიცავს საზოგა- 

დოებრივი ურთიერთობების ყველა მხარეს (პოლიტიკას, იდეო- 

ლოგიას, კულტურას, რელიგიას) ერთმანეთთან უშუალო კავ- 

შირში აერთიანებს ინტეგრაციისა და ავტონომიზაციის პროცე- 
სებს, დამოუკიდებლობას – ერთი მხრივ; მეორე მხრივ კი, 

ალიანსების შექმნისაკენ მისწრაფებას. ამიტომ სწორედ უნდა 

  

“ გოგოხია რ. შერეული ეკონომიკური სისტემა: არსი, მოდელები, განვითარების 
ტენდენციები. თბ, 2004. გვ. 24 

ჩიკვაიძე თ– გლობალიზაციის ისტორიული გამოწვევის პასუხი: მდგრადი და 
უსაფრთხო განვითარების პროექტი. დისკუსია თემაზე: “გლობალიზაცია და ახა- 
ლი მსოულიო წესრიგი“. გაზეთი განათლება, მეცნიერება, ბიზნესი. აპრილი, 
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მივიჩნიოთ, რომ გლობალიზაცია მრავალწახნაგო ვანი კატეგო- 

რიაა“6, 

ეკონომიკურ ლექსიკონში გლობალიზაცია განმარტებუ- 

ლია როგორც “მსოფლიოს ყველა ქვეყნის ეკონომიკის ურთი- 

ერთდამოკიდებულების ზრდა, რომლის საფუძველს წარმოების 

და კაპიტალის ინტერნაციონალიზაციის გაღრმავება წარმოად- 
გენს. გლობალიზაციის შედეგად თანაბრდება მეურნეობრიობის 

პირობები, ერთმანეთს უახლოვდება ფასები. საქონლის, მომსა– 

ხურების, ფასიანი ქაღალდების რეალიზაციისას, სხვადასხვა 

ქვეყნის ფინანსური და საფონდო ბაზრების საქმიანობაში იხ- 

სნება ბარიერები”“. 

მსოფლიო ბანკის წარმომადგენლების აზრით “გლობალი- 

ზაცია არის მსოფლიოს ქვეყნების ურთიერთდამოკიდებულების 

ზრდა, როგორც საქონლის, მომსახურების საერთაშორისო გა- 

დაადგილების კაპიტალის ინტერნაციონალური ნაკადების 

მზარდი მოცულობის და ტექნოლოგიების ფართოდ გავრცელე- 

ბის შედეგი““8. 

გლობალიზაციის არსის განსაზღვრის ამოსავალ წერ- 
ტილს წარმოადგენს მისი გამიჯვნა ინტერნაციონალიზაციის 

პროცესებისაგან. 

ინტერნაციონალიზაცია და გლობალიზაცია მჭიდროდ ურ- 

თიერთდაკავშირებული პროცესებია, მაგრამ არა – იდენტური. 

ინტერნაციონალიზაცია გულისხმობს ეროვნული ეკონომიკის 

შიგნით მიმდინარე პროცესის საზღვარს გარეთ, საწყისი ჩარჩო- 

დან გასვლას. მსოფლიო ეკონომიკისა და პოლიტიკის რამდენი- 

მე სუბიქტის მოქმედების გაერთიანებას საერთო ამოცანების, 

მიზნების, საქმიანობის სახეების ირგვლივ, რომელიც აუცილებ- 

ლობით არ იწვევს საერთაშორისო თანამეგობრობის ყველა ან 

თითქმის ყველა წევრის მონაწილეობას. გლობალიზაცია კი გუ- 

ლისხმობს ამა თუ იმ პრობლემის თუ საქმიანობის 2აჯასვლას 
  

6 ჭითანავა ნ. გარდამავალი პერიოდის სოციალურ-ეკონომიკური პრობლემები, ნა- 
წილი 3, თბ. 2001. გვ. 10 

7 ცყCსიიC53M010MIMVMCCICI9 10)6M0C510 CI088ი0. ML LIIდი8-M, 2000. C. 69 
8 VV0IIძ Cი0იიIიIC CსV00ი#, 1997, ი,45 
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უშუალოდ მსოფლიო, გლობალურ დონეზე, რომელიც გარკვეუ“ 
ლი ხარისხით მოიცავს მსოფლიოს ყველა ქვეყანას. სწორედ 

ინტერნაციონალიზაციის პროცესების რეგიონულიდან (ცალკეუ- 

ლი ქვეყნების მონაწილეობით) უშუალოდ მსოფლიო, გლობა- 

ლურ დონეზე გადასვლა წარმოადგენს გლობალიზაციის პროცე- 

სის განვითარების საფუძველს. 

ამგვარად, შეიძლება ჩავთალოთ, რომ მსოფლიო ეკონო- 

მიკის გლობალიზაცია არის საქონლის, მომსახურების, წარმო- 

ების მობილური ფაქტორების თავისუფალი გადადგილებისათ- 

ვის სახელმწიფო საზღვრების გამჭვირვალობით ეროვნული 

ეკონომიკების ურთიერთდამოკიდებულება-ურთიერთშეღწევადო- 

ბის ზრდისა და შერეული ეკონომიკის, ღია ეკონომიკის, პო- 

ლიტიკური დემოკრატიისა და პოსტინდუსტრიული საზოგადო– 

ების პრინციპების მსოფლიო მასშტაბით დამკვიდრების საფუძ- 

ველზე ერთიანი, გლობალური ეკონომიკური სისტემის ფორმი- 

რების პროგრესული, ისტორიულ-ლოგიკური პროცესი, რომე- 

ლიც სამეცნიერო-ტექნიკური მიღწევებითა და ზოგადსაკაცობ- 

რიო, გლობალური პრობლემების არსებობით აფიქსირებს პლა- 
ნეტარული ცივილიზაციის ერთიანობას. 

ამავე დროს, თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკის უმთავ- 

რესი დამახასიათებელი თავისებურებაა ცალკეული ქვეყნის 

სწრაფვა აქტიურად ჩაერთონ რეგიონული ინტეგრაციის პრო- 

ცესებში. შესაძლებელია ინტერნაციონალიზაციის, რეგიონალი- 

ზაციის და გლობალიზაციის პროცესების ურთიერთმიმართება 

სქემატურად შემდეგი სახით გამოიხატოს: 
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ეროვნულ ეკონომიკებს შორის ეკონომიკური 
საქმიანობის ინტერნაციონალიზაცია 

(გაცვლის, წარმოების, კაპიტალის მოძრაობის)       

რეგიონული ინტეგრაცია 
(საწყის ეტაპებზე, თვზ,   

        
  

სრული ეკონომიკური „--– საბაჟო კავშირი) 

ინტეგრაცია 

მსოფლიო 

ეკონომიკის 

გლობალიზაცია 

      

აღსანიშნავია, რომ თანამედროვე ეტაპზე მიმდინარე რე- 

გიონალიზაციის და გლობალიზაციის პროცესების ურთიერთმი- 

მართებაში ნათლად გამოიკვეთა შემდეგი კანონზომიერება: 

აბგლობალიზაციის პირობებში, ყოველი ეროვნული ეკონომიკური 

სისტემის ფუნქციონირების თავისებურებას წარმოადგენს არა 

ინტეგრაციულ პროცესებში ჩართვა თავისთავად (განვგითარება- 

დი და გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნებისათვის იმავე დო- 

ნის ქვეყნებთან), არამედ მიერთება (გაწევრიანება) იმ ინტეგ- 

რაციულ დაჯგუფებებთან რომლებშიც წარმოდგენილი არიან 

განვითარებული ქვეყნები. 

ხაზს ვუსვამთ იმ გარემოებას, რომ მიუხედავად ქვეყნე- 

ბის სწრაფვისა, ჩაერთონ და გააღრშავონ რეგიონული ინტეგ- 

რაციული პროცესები, მხოლოდ ერთმა ინტეგრაციულმა დაჯ- 

გუფებამ მიაღწია ინტეგრაციის მაღალ საფეხურს (სხვა ინ- 

I7 

 



ტეგრაციული დაჯგუფებები მხოლოდ ინტეგრაციის საწყის 

ეტაპზე იმყოფებიან). თუმცა მსოფლიოს ყველა ქვეყანა ჩართუ- 

ლია გლობალიზაციის პროცესში, რაც კიდევ ერთხელ ადას- 
ტურებს გლობალიზაციის, გარადაუვალ ობიექტურ ხასიათს. 

რეგიონული ინტეგრაციის პროცესების გაღრმაგება, ეკო- 

ნომიკური დიპლომატიის პოტენციალის მაქსიმალური რეალიზა- 

ციის “კლასიკური სნიმუშის - ევროკავშირის ანალოგიური 

დაჯგუფებების წარმოქმნა (ერთიანი ვალუტით), სხვა დადებით 

შედეგებთან ერთად, შეამცირებს გლობალიზაციის ერთ-ერთი 

უარყოფითი თავისებურების (განსაკუთრებით განვითარებადი და 

გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნებისათვის) სპეკულაციური კა- 

პიტალის მოძრაობის მასშტაბებს. გრძელვადიან პერსპექტივაში, 
წარმატებული ინტეგრაციული დაჯგუფებების ჩარჩოებში არსე–- 

ბული ვალუტათა უფრო მცირე რაოდენობა გვესახება საერთა- 

შორისო საფინანსო სისტემის შედარებით მაღალი სტაბილურო- 

ბის გარანტად. 

დასკვნები: 

) თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკა წარმოადგენს შრომის 

საერთაშორისო დანაწილების საფუძველზე, როგორც ორ- 

მხრივი, ისე მრავალმხრივი (საერთაშორისო ორგანიზაციე- 

ბის და რეგიონული ინტეგრაციული დაჯგუფებების მეშვე- 

ობით) ეკონომიკურ-პოლიტიკური ურთიერთობებით ურთი- 

ერთდაკავშირებულ ეროვნულ ეკონომიკათა ერთობლიობას, 

ერთიან ორგანიზმს განვითარების და თვითრეგულაციის ერ- 

თიანი კანონზომიერებებით. 

2. გლობალური ეკონომიკური სისტემის ფუნქციონირების მექა- 

ნიზმი წარმოადგენს მსოფლიო დონეზე ეკონომიკური სუბი- 

ექტების ურთიერთობების, ეკონომიკური პროცესების რეგუ- 

ლირების ფორმებისა და მეთოდების განმსაზღვრელ სისტე- 

მას, რომელიც ემყარება მსოფლიო თანამეგობრობის მიერ 

აღიარებულ სამართლებრივ. ნორმებს და განსაზღვრავს 
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გლობალური კვლავწარმოებითი პროცესის, გლობალური 

ეკონომიკის განვითარების მიმართულებებს და დინამიზმს. 

გლობალური ეკონომიკის, მეგაეკონომიკის შემდგომი განვი–- 

თარების პროცესი დაფუძნებულია ღია ეკონომიკის კონცეფ- 

ციაზე. 

თანამედროვე პერიოდში, ეროვნული ეკონომიკების განვი- 

თარების ერთ-ერთ მთავარ ფაქტორს საგარეო-ეკონომიკური 

ურთიერთობები წარმოადგენს. 

ინტერნაციონალიზაცია გულისხმობს ეროვნული ეკონომიკის 

შიგნით მიმდინარე პროცესის საზლვარს გარეთ, საწყისი 

ჩარჩოდან გასვლას, მსოფლიო ეკონომიკისა და პოლიტიკის 

რამდენიმე სუბიქტის მოქმედების გაერთიანებას საერთო 

ამოცანების, მიზნების, საქმიანობის სახეების ირგვლივ, რო– 

მელიც აუცილებლობით არ იწვევს საერთაშორისო თანამე- 

გობრობის ყველა ან თითქმის ყველა წევრის მონაწილეობას. 

გლობალიზაცია გულისხმობს ამა თუ იმ პრობლემის თუ 

საქმიანობის გადასვლას უშუალოდ მსოფლიო, გლობალურ 

დონეზე, რომელიც გარკვეული ხარისხით მოიცავს მსოფ- 

ლიოს ყველა ქვეყანას სწორედ ინტერნაციონალიზაციის 

პროცესების რეგიონულიდან (ცალკეული ქვეყნების მონაწი– 

ლეობით) უშუალოდ მსოფლიო, გლობალურ დონეზე გადას- 

ვლა წარმოადგენს გლობალიზაციის პროცესის განვითარე- 

ბის საფუძველს. 

მსოფლიო ეკონომიკის გლობალიზაცია არის საქონლის, 

მომსახურების, წარმოების მობილური ფაქტორების თავი– 

სუფალი გადადგილებისათვის სახელმწიფო საზღვრების 

გამჭვირვალობით ეროვნული ეკონომიკების ურთიერთდამო- 

კიდებულება-ურთიერთშეღწევადობის ზრდისა და შერეული 
ეკონომიკის, ღია ეკონომიკის, პოლიტიკური დემოკრატიისა 

და პოსტინდუსტრიული საზოგადოების პრინციპების მსოფ- 

ლიო მასშტაბით დამკვიდრების საფუძველზე ერთიანი, 

გლობალური ეკონომიკური სისტემის ფორმირების პროგ– 

რესული, ისტორიულ-ლოგიკური პროცესი, რომელიც სა- 

მეცნიერო-ტექნიკური მიღწევებითა ღა ზოგადსაკაცობრიო, 
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გლობალური პრობლემების არსებობით აფიქსირებს პლანე- 

ტარული ცივილიზაციის ერთიანობას. თანამედროვე ეტაპზე 

გლობალიზაცია უპირატესად რეგიონალიზმის საშუალებით 

ზორციელდება. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

ჯა 
ა
თ
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რა არის მსოფლიო ეკონომიკა? 

რას ნიშნავს საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობები? 

დაახასიათეთ საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობების 

ძირითადი ფორმები. 

როგორ გესმით მსოფლიო და გლობალური ეკონომიკის ურ- 

თიერთმიმართება? 

რა წარმოადგენს თანამედროვე მსოფლიო ეკონომიკის განვი- 

თარების განმსაზღვრელ ტენდენციებს? 

თქვენი აზრით, რა არის გლობალიზაცია? 

როგორ გესმით რეგიონული ინტეგრაციის და გლობალიზა- 

ციის ურთიერთმიმართება?



თემა 2. საერთაშორისო ვაჭრობის კლასიკური 
თეორიები 

§ 1. მერკანტილიზმი 

საერთაშორისო ეკონომიკური ურთიერთობების ერთ-ერთ 

უპირველეს და უძველეს ფორმას საერთაშორისო ვაჭრობა წარ– 
მოადგენს, რომელიც ათასწლეულების წინ წარმოიშვა და სხვა- 

დასხვა ქვეყნების ხალხებს შორის ეკონომიკური ურთიერთობე- 

ბის გავრცელებული საშუალება იყო. იმთავითვე ცნობილი იყო, 
რომ ვაჭრობა სარგებლის მიღების წყაროს წარმოადგენდა, რაც 

უბიძგებდა სხვადასხვა ქვეყნის წარმომადგენლებს დაემყარები- 
ნათ სავაჭრო ურთიერთობები ერთმანეთთან. მიუხედავად ამისა, 

პასუხი ისეთ კითხვებზე: როგორია ეს სარგებელი? საიდან 

წარმოიშობა იგი? რა სახე გააჩნია მას? როგორ ნაწილდება 

იგი მოვაჭრე მხარეებს შორის? როგორია სახელმწიფოს როლი 
საერთაშორისო ვაჭრობის განვითარებაში? სად და როდის 

ჩნდება ზღვარი შიგა და საერთაშორისო ვაჭრობას შორის და 

სხვა, გარკვეულ დრომდე არ არსებობდა. ამ და სხვა კითხვებზე 
პასუხის გაცემა შესაძლებელი გახდა საერთაშორისო ვაჭრობის 
შესახებ სისტემატიზირებული შეხედულებების ჩამოყალიბების 

შემდეგ. პირველები, ვინც შეეცადა პასუხი გაეცა კითხვაზე – 

თუ რატომ ვაჭრობენ ქვეყნები ერთმანეთთან იყო ეკონომიკური 

პოლიტიკისა და ეკონომიკური აზრის ერთ-ერთი უძველესი მი- 

მართულება – მერკანტილისტური სკოლის სახით. 
საერთაშორისო ვაჭრობაზე მერკანტილისტების შეხედუ- 

ლებები, ზოგადად, სამეურნეო ცხოვრებაზე მათი წარჭოდგენე- 

ბის ლოგიკური გაგრძელებას წარმოადგენდა. ამ წარმოდგენების 

ცენტრში არსებობდა იდეა ეროვნული სიმდიდრის შესახებ, რო- 

მელიც ასოცირდებოდა ოქროსა და ვერცხლის იმ რაოდენობას- 
თან, რომელსაც ერი ფლობდა. სწორედ ამიტომ, მერკანტილის- 

ტების ეკონომიკური პოლიტიკის პრაქტიკული ამოცანა იყო სა- 
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ხელმწიფო ხაზინაში ძვირფასი ლითონების დაგროვება ყოველ- 

გვარი საშუალებების გამოყენებით. 
მერკანტილისტური შეხედულებების თანახმად, მსოფლიო- 

ში მხოლოდ შეზღუდული რაოდენობის სიმდიდრე არსებობდა. 

ამიტომ, ერთი ქვეყნის გამდიდრება შესაძლებელი იყო მხოლოდ 

სხვების ხარჯზე ანუ მხოლოდ არსებული სიმდიდრის გადანა- 

წილებით. ამისათვის, თითოეულ ქვეყანას მყარ ეკონომიკასთან 

ერთად უნდა ჰქონოდა ძლიერი სახელმწიფო მანქანა შესაბამისი 

ჯარით, სამხედრო და სავაჭრო ფლოტით, რომელიც უზრუნ- 

გელყოფდა მის უპირატესობას სხვა ქვეყნებთან შედარებით. 

XVI საუკუნეში დასავლეთ ევროპაში ჩამოყალიბდა ისეთი 

ძლიერი ცენტრალიზებული ეროვნული სახელმწიფოები, როგო- 

რიცაა ინგლისი, საფრანგეთი და ესპანეთი. ამას თან დაერთო 
დიდი გეოგრაფიული აღმოჩენები და ზღვაოსნობის განვითარება. 

დასავლეთ ნახევარსფეროში აღმოჩენილი ოქროს "საბადოების 

ხელში ჩაგდების დაუოკებელმა სურვილმა აღნიშნულ სახელ- 

მწიფოებს უბიძგა დაეწყოთ ბრძოლა გავლენის სფეროებისა და 

კოლონიებისათვის. ამ ისტორიულ ფონზე, მერკანტილისტური 

სკოლა ცდილობდა დაესაბუთებინა ეროვნული ექსპანსიის აუცი- 

ლებლობა საზღვარგარეთ. 
მერკანტილისტების მიზანს წარმოადგენდა რაც შეიძლება 

მეტი რაოდენობის ოქროსა და ვერცხლის მოზიდვა ქვეყანაში. 

მერკანტილისტების თანახმად, ეკონომიკური სისტემა შედგებო- 

და სამი სექტორისაგან: საწარმოო სექტორი, აგრარული სექ- 

ტორი და კოლონიები. ვაჭრები განიხილებოდნენ, როგორც ეკო- 

ნომიკური სისტემის წარმატებული ფუნქციონირების განმსაზ- 

ღვრელი ჯგუფი, ხოლო შრომა, როგორც წარმოების ერთადერ- 
თი ფაქტორი. მთლიანობაში მერკანტილისტურმა სკოლამ განვი- 

თარების ორი ძირითადი ეტაპი განვლო. პირველ ეტაპზე იგი 

მონეტური სისტემის სახით ჩამოყალიბდა. ამ პერიოდში (XV- 
XVI საუკუნეები) მერკანტილისტები აუცილებლად მიიჩნევდნენ 

ეკონომიკურ საქმიანობაში სახელმწიფოს აქტიურ ჩარევას და 

ადმინისტრაციული ღონისძიებებით ფულის მიმოქცევის ისეთ 

რეგულირებას, რომელიც ქვეყანაში რაც შეიძლება მეტი ფუ- 
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ლის მოზიდვას უზრუნველყოფდა. ამ მიზნის მისაღწევად მათ 
საჭიროდ მიაჩნდათ საქონლის ექსპორტის გადიდება და იმპორ–- 

ტის შემცირება, უცხოეთში ოქროსა და ვერცხლის გატანის აკ- 

რძალვა და ქვეყანაში განძის დაგროვება. 
გვიანდელი ანუ მანუფაქტურული მერკანტილიზმის წარ- 

მომადგენლები აქტიურ სავაჭრო ბალანსის მიღწევას ანიჭებდნენ 

უპირატესობას, როცა ექსპორტი სჭარბობს იმპორტს. მათთვის 

უკვე მიუღებელი იყო “ადმინისტრაციული აღფრთოვანება”. ისი- 

ნი ერის გამდიდრების წყაროს ეძებენ არა განძის პრიმიტიულ 

დაგროვებაში, არამედ – აქტიურ სავაჭრო ბალანსში. მერკანტი- 
ლისტები ამ ეტაპზე მოითხოვენ სახელმწიფოსაგან ეკონომიკურ 

საქმიანობაში ისეთ ჩარევას, რომელიც მათი წარმოდგენით შეე- 

საბამებას სამართლის პრინციპებს. ასეთად, ისინი მიიჩნევდნენ 

ადამიანის ბუნებრივ უფლებებს, რომელშიც იგულისხმებოდა სა–- 

კუთრების დაცვა და უსაფრთხოება. სახელმწიფოს ევალებოდა 
სიმდიდრის ზრდის პირობების უზრუნველყოფა. მერკანტილის- 

ტური პრაქტიკის კლასიკური ქვეყანა იყო ინგლისი. 

განვითარების აღნიშნულ ეტაპზე მერკანტილისტური თეო- 

რია უპირატესობას ანიჭებს ვაჭრობას და მანუფაქტურული 
წარმოების განვითარებას, ფართო ასპარეზი ეძლევა კრედიტს, 

კიდევ უფრო იზრდება მისწრაფება ოქროსა და ვერცხლისაკენ. 
მერკანტილიზმმა სერიოზული წვლილი შეიტანა საერთა- 

შორისო ვაჭრობის თეორიის განვითარებაში, თუნდაც იმიტომ, 

რომ პირველად სწორედ მათ მიუთითეს საერთაშორისო ვაჭრო- 

ბის მნიშვნელობაზე ქვეყნის ეკონომიკურ ზრდაში და შეიმუშა- 

ვეს მისი განვითარების ერთ-ერთი მოდელი. მათ პირველად აღ- 

წერეს ის, რასაც თანამედროვე ეკონომისტები საგადამხდელო 

ბალანსს უწოდებენ, შექმნეს საერთაშორისო ვაჭრობაში პრო- 

ტექციონიზმის თეორიული საფუძვლები, განსაზღვრეს სახელ- 

მწიფოს ადგილი სართაშორისო ვაჭრობის სფეროში, პირველებ- 

მა შეიმუშავეს და აღწერეს სავაჭრო ბალანსი. 
მიუხედავდ ამისა მერკანტილისტების შეზლუდულობა 

იმაში მდგომარეობდა, რომ ვერ გაიგეს თუ რატომ არ შეიძლე- 

ბა ერთი ქვეყნის გამდიდრება სხვების გაღარიბების გარეშე. სა- 
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ერთაშორისო ვაჭრობის ბუნების მსგავსი გაგება დაძლეული იქ- 

ნა კლასიკური თეორიის ფუძემდებლების ადამ სმიტისა და და- 

ვიდ რიკარდოს მიერ. 

§ 2. ადამ სმიტის აბსოლუტური უპირატესობის 

თეორია 

იმ ეკონომისტებს შორის, რომლებმაც მერკანტილისტური 

შეხედულებების წინააღმდეგ გაილაშქრეს, განსაკუთრებული ად- 
გილი უკავია ადამ სმითს. მან ნათლად ჩამოაყალიბა დებულება 
იმის შესახებ რომ ერის კეთილდღეობა დამოკიდებულია არა 

ძვირფასი ლითონების – ოქროსა და ვერცხლის მარაგების დაგ–- 
როვებაზე, არამედ საწარმოო პოტენციალის ზრდაზე. სხვა სიტ- 

ყვებით რომ ვთქვათ, ქვეყნის უნარზე აწარმოოს საჭირო რაო- 

დენობისა და სახეობის საქონელი და მომსახურება. მაშასადამე, 

ქვეყნის ამოცანას წარმოადგენს შრომის დანაწილებისა და კოო- 
პერაციის საფუძველზე ხელი შეუწყოს წარმოების განვითარე- 

ბას, რომელიც მხოლოდ იმ შემთხვევაში იქნება შესაძლებელი, 

როცა მწარმოებლები ეკონომიკურად აბსოლუტურად თავისუ- 

ფალნი იქნებიან და შეეძლებათ დამოუკიდებლად, არსებული კა- 
ნონის ფარგლებში, აირჩიონ საქმიანობის სფერო. ამასთან, წარ- 

მოებისა და გაცვლის ყველაზე ეფექტიან მარეგულირებელ სა- 
შუალებად ადამ სმითი მიიჩნევდა კონკურენციას და არა სა- 
ხელმწიფოს, რომლის როლი დაიყვანება ბაზრის თავისუფალი, 
შეუფერხებელი ფუნქციონირების უზრუნველყოფაში. ეკონომიკუ- 

რი პოტენციალის ზრდის აუცილებელი პირობა – ესაა პირადი 

ინტერესი, რომელიც უბიძგებს ცალკეულ "საქონელმწარმოებ- 
ლებს აწარმოონ ის საქონელი, რომელისთვისაც მათ შრომის 

მინიმალური დანახარჯები სჭირდებათ. 

ადამ სმითი ამტკიცებდა, რომ თუ ვაჭრობა არ შეიზღუდე- 
ბა, თითოეული ქვეყანა იმ საქონლის წარმოებაზე დასპეცია- 
ლიზდება, რომელშიც კონკურენტულ უპირატესობას ფლობს. 

წარმოების სპეციალიზაცია კი ხელს უწყობს შრომის მწარმო- 
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ებლურობის ზრდას, რადგანაც: 1). სამუშაო ძალა ერთი და 
იგივე საწარმოო დავალების შესრულებისას უფრო კვალიფიცი- 

ური ხდება; 2). მომუშავეები არ იქნებიან იძულებულნი გადაერ- 

თონ სხვადასხვა დავალებების შესრულებაზე; 3). გრძელვადიან 
პერიოდში ერთგვაროვანი პროდუქციის წარმოება უზრუნველ- 

ყოფს შრომის უფრო ეფექტიანი მეთოდების გამოყენებას. 

ამგვარად, სმითის თანახმად ქვეყანა უნდა დასპეციალიზ- 

დეს იმ საქონლის წარმოებაში, რომლისთვისაც მას შრომის შე- 

დარებით ნაკლები დანახარჯები სჭირდება. მისი აბსოლუტური 

უპირატესობის თეორიის არსი კი იმაში მდგომარეობს, რომ 

ქვეყანამ იმ საქონლის ესპორტი უნდა განახორციელოს, რომ- 

ლის საწარმოებლად მას ნაკლები შრომის დანახარჯები სჭირ- 

დება ანუ რომლის წარმოებაში მას აბსოლუტირი უპირატეობა 
გააჩნია და იმ “საქონლის იმპორტი უნდა განახორციელოს, 
რომლის წარმოებაც სხვა ქვეყნებში შრომის ნაკლები დანახარ- 

ჯებითაა შესაძლებელი ანუ რომლის წარმოებაშიც სავაჭრო 

პარტნიორს აბსოლუტური უპირატესობა გააჩნია. ამასთან, აუ–- 

ცილებლად უნდა იყოს გათვალისწინებული ქვეყნების ბუნებრი– 
ვი და შეძენილი უპირატესობები. 

ბუნებრივი უპირატესობა. პროდუქციის წარმოებაში ქვეყა- 

ნას შეიძლება გააჩნდეს ბუნებრივი უპირატესობა კლიმატური 

პირობებიდან ან ბუნებრივი რესურსების ფლობიდან გამომდინა– 

რე. ასე მაგალითად, კლიმატი კარნახობს ქვეყანას თუ რომელი 
სასოფლო–სამეურნეო პროდუქციის წარმოებაა მიზანშეწონილი. 

ამდენად, რაც უფრო მეტია განსხვავება ქვეყნებს შორის კლიმა- 
ტურ პირობებსა და ბუნებრივი რესურსების ფლობაში, მით უფ- 

რო მეტია ბუნებრივი უპირატესობის ალბათობა ერთმანეთთან 

ვაჭრობისას. 

შეძენილი უპირატესობა. თანამედროვე ეტაპზე, მსოფლიო- 

ში საქონელბრუნვის უდიდესი ნაწილი შედგება მზა ნაწარმისა 

დღა მომსახურებისაგან, რომელთა წარმოების განლაგება ძირითა– 
დად დაკავშირებულია შეძენილ უპირატესობასთან, რაც თავის 

მხრივ შეძენილი წარმოების ტექნოლოგიებითაა განპირობებული. 

უპირატესობები წარმოების ტექნოლოგიებში – ესაა უნარი ვა- 
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წარმოოთ მრავალფეროვანი და რთული პროდუქცია. მასთანაა 

დაკავშირებული ასევე ერთგვაროვანი პროდუქციის უფრო ეფექ- 
ტიანი წარმოების შესაძლებლობაც. ასე მაგალითად, იაპონია 
ფოლადის ექსპორტს ახორციელებს, მაშინ როდესაც მისი წარ- 

მოებისათვის საჭირო უმთავრესი კომპონენტები – რკინის მადა- 

ნი და ქვანახშირი უცხოეთიდან შემოაქვს. მიუხედავად ამისა, ამ 

სფეროში იაპონიის წარმატებები მისი ფოლადჩამომსხმელი ქარ- 

ხნების მიერ გამოყენებული მაღალეფექტიანი ტენოლოგიებითაა 

განპირობებული, რომლებიც როგორს შრომის, ასევე ნედლეუ–- 

ლის მნიშვნელოვანი ეკონომიის შესაძლებლობას იძლევა. 

ადამ სმითის საერთაშორისო ვაჭრობის თეორია მრავალ- 
რიცხოვან დაშვებას ემყარება. იგი, როგორც აქსიომას ისე ღე- 

ბულობს შემდეგ გარემოებებს: წარმოების ერთადერთ ფაქტორს 
წარმოადგენს შრომა; ადგილი აქვს სრულ დასაქმებას ანუ "სა- 
ზხეზეა შრომითი რესურსების სრული გამოყენება; საერთაშორი- 

სო ვაჭრობაში მონაწილეობს მხოლოდ ორი ქვეყანა, რომლებიც 

ერთმანეთთან ვაჭრობენ მხოლოდ ორი საქონლით; წარმოების 

დანახარჯები მუდმივია, ხოლო მათი შემცირება იწვევს საქონ- 

ლებზე მოთხოვნის ზრდას, ერთი საქონლის ფასი გამოიხატება 

შრომის იმ რაოდენობით, რომელიც მეორე საქონლის საწარმო- 

ებლააა საჭირო; სატრანსპორტო დანახარჯები, საქონლის ერთი 

ქვეყნდან მეორეში გადასაზიდად ნულის ტოლია; საგარეო ვაჭ- 
რობა თავისუფალია ყოველგვარი შეზღუდვებისა და რეგლამენ- 

ტაციისაგან. 

აღნიშნული შეზლუდვებიდან გამომდინარე, განეიხილოთ 

შემდეგი მაგალითი. ვთქვათ, ინგლისი და პორტუგალია ერთმა- 
ნეთთან სავაჭრო ურთიერთობებს ანხორციელებენ. დავუშვათ, 

რომ ორივე ქვეყანაში იწარმოება ერთნაირი საქონელი, ვთქვათ, 

მაუდი და ღვინო. ამასთან, ინგლისში გაცილებით უკეთესი პი- 
რობებია მაუდის საწარმოებლად, ხოლო პორტუგალიაში – 

ღვინოს საწარმოებლად. წარმოების ერთადერთ ფაქტორს წარ- 
მოადგენს შრომა. ამავე დროს შრომის ერთი და იგივე დანა- 
ხარჯებით ინგლისში შესაძლებელია 1 ბარელი ღვინოს ან 3 
იარდი მაუდის წარმოება, ხოლო პორტუგალიაში – 2 ბარელი 
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ღვინოს ან 1 იარდი მაუდის. შრომითი დანახარჯების შიდა 

პროპორციების თანახმად ინგლისში 1 ბარელი ღვინო შეიძლება 

გაიცვალოს 3 იარდ მაუდზე, ხოლო პორტუგალიაში კი – 1 
ბარელი ღვინო – 0.5 იარდ მაუდზე. ინგლისში 1 იარდი მაუ- 
დით შეიძლება შევიძინოთ 1I/3 ბარელი ღვინო, მაშინ როდესაც 

პორტუგალიაში, 1 იარდ მაუდად შესაძლებელია 2 ბარელი 

ღვინოს შეძენა. ამგვარად, ინგლისს აბსოლუტური უპირატესობა 
გააჩნია მაუდის წარმოებაში, რადგანაც იგი უფრო იაფად შეიძ- 
ლება იქნას შეშენილი. თავის მხრივ, პორტუგალიას აბსოლუ- 

ტური უპირატესობა გააჩნია ღვინოს წარმოებაში. მაშასადამე, 

სმითის თეორიის მიხედვით ინგლისს შეუძლია დასპეციალიზ- 

დეს მაუდის წარმოებაზე და მისი ნაწილი გაცვალოს პორტუგა- 

ლიურ ღვინოზე, ხოლო პორტუგალიას შეუძლია დასპეციალიზ- 

დეს ღვინოს წარმოებაზე და მისი ნაწილი გაცვალოს ინგლი- 

სურ მაუდზე. საერთაშორისო ვაჭრობის წყაროს მოცემულ შემ- 

თხვევაში წარმოადგენს ერის უნარს აწარმოოს ესა თუ ის სა- 

ქონელი აბსოლუტურ გამოსახულებაში უფრო იაფად ანუ აბსო- 

ლუტურად ნაკლები დანახარჯებით, ვიდრე ამის გაკეთება შეუძ- 

ლია სხვა ერს. 

ყოველივე აღნიშნული გრაფიკულად შემდეგნაირად შეიძ- 
ლება გამოვსახოთ. (იხ. ნახ. 2.1). 
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ინგლისი პორტუგალია 

ღვინო ღვინო 

  

  

ნახ. 2.1, წარმოებითი შესაძლებლობების საზღვრები 
ინგლისსა და პორტუგალიაში 

ჰორიზონტალურ ღერძზე მოცემულია მაუდის წარმოება, 

ხოლო ვერტიკალურ ღერმზე ღვინოს წარმოება, მათ მაქსიმა- 

ლურ სიდიდეებში. ამასთან, მხედველობაში უნდა მივიღოთ ის 

გარემოება, რომ წარმოების ერთადერთი ფაქტორი – შრომა შე- 

იძლება გამოყენებული იქნას ერთი ან მეორე პროდუქციის წარ- 

მოებაში. ნახაზზე გ და ხ წერტილების დამაკავშირებელი მრუ- 
დი გიჩვენებს მაუდის წარმოების მაქსიმალურ მაჩვენებლებს, 

როცა ღვინოს წარმოება ნულის ტოლია და ღვინოს წარმოების 

მაქსიმლურ შესაძლებლობას, როცა მაუდის წარმოება ნულის 
ტოლია. ორივე ნახაზზე მრუდის დახრა დამოკიდებულია იმ 
პროდუქტზე რომლის წარმოებაშიც ქვეყანას აბსოლუტური 

უპირატესობა გააჩნია. ამასთან, მრუდის ნებისმიერი წარტილი 

გვიჩვენებს მაუდისა და ღვინოს წარმოების შესაძლო მოცულო- 
ბას სამუშაო ძალის (შრომითი დანახარჯების) არსებული განა- 

წილების პირობებში. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, 2 ხ მრუდის 

ნებისმიერი წარტილი გვიჩვენებს თუ რამდენი იარდი მაუდის 
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წარმოება შეიძლება ღვინოს მოცემული რაოდენობის წარმოების 

პირობებში და პირიქით. ამიტომ, ამ მრუდს საწარმოო შესაძ- 

ლებლობების ზღვარს უწოდებენ. 
ჩვენს მიერ ზემოთ მოყვანილი რიცხვითი მაგალითიდან 

გამომდინარეობს, რომ საერთაშორისო ვაჭრობაში ჩართვის შემ- 

დეგ ინგლისი სპეციალიზირდება რა მაუდის წარმოებაზე აღ- 
წევს მის მაქსიმალურ გამოშვებას ხ წერტილში, ღვინოს ნუ- 

ლოვანი მოცულობით წარმოების პირობებში: რომელსაც იგი 

პორტუგალიაში შეიძენს. პორტუგალია კი – პირიქით სპეცია- 

ლიზდება რა ღვინოს წარმოებაზე, მის მაქსიმალურ გამოშვებას 

აღწევს 2 წერტილში, მაუდის ნულოვანი მოცულობით წარმო– 
ების პირობებში რომელსაც იგი ინგლისში შეიძენს. ასეთი 

მდგომარეობა როგორც ინგლისშიდ„ ასევე პორტუგალიაში 

სრულ სპეციალიზაციას ნიშნავს. რეალურ სინამდვილეში სრუ- 

ლი სპეციალიზაციის მიღწევა ფაქტიურად შეუძლებელია, რომ- 

ლის ერთ-ერთი უმთავრესი მიზეზი მსოფლიო ფასის წარმოქ- 

მნის მექანიზმია. ასე მაგალითად, ვაჭრობის დაწყებამდე 1 ბარე– 
ლი ღვინოს ფასი პორტუგალიაში 0.5 იარდ მაუდს, ხოლო ინ- 
გლისში – 3 იარდს შეადგენდა. მაშინ როდესაც ინგლისში 1 

იარდი მაუდით MV3 ბარელი ღვინოს, ხოლო პორტუგალიაში – 

2 ბარელი ღვინოს შეძენა შეიძლებოდა. მაშასადამე, ინგლისში 

იაფია მაუდი (6-ჯერ ვიდრე პორტუგალიაში), ხოლო პორტუ- 

გალიაში იაფია ღვინო (6-ჯერ ვიდრე ინგლისში). საერთაშორი- 

სო ვაჭრობაში ჩართვის შემდეგ, საქონელთა შემხვედრი მოძრა- 

ობა, ორივე ქვეყანაში ერთსა და იმავე საქონელზე ფასების გა– 

თანაბრებას იწვევს, დგინდება წონასწორობის ფასი, ვთქვათ, 

როცა 1 იარდი მაუდი იცვლება 1 ბარელ ღვინოზე, რომელიც 

არის კიდევაც მსოფლიო ფასი, რომელსაც შეიძლება ჰქონდეს 

მხოლოდ ერთი მნიშვნელობა და განისაზღვრება ერთობლივი 

მოთხოვნისა და ერთობლივი მიწოდების თანაფარდობით. პრო- 

დუქციის წარმოებაში შემდგომი სპეციალიზაცია ნებისმიერ ქვე- 

ყანაში უკვე გავლენას ახდენს წონასწორობის მგომარეობაზე, 
ირღვევა თანაფარდობა ერთობლივ მოთხოვნასა და ერთობლივ 

მიწოდებას შორის, წარმოიშობა ჭარბი მიწოდება დანახარჯების 
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იმ დონით, რომელსაც მსოფლიო ფასი უკვე ვერ ფარავს ანუ 

ადგილი ექნება წარმოებას ზარალის პირობებში. მაშასადამე, 

ყოველ ქვეყანაში ადგილი ექნება ნაწილობრივ სპეციალიზაციას 
ანუ, როგორც მას უწოდებენ ოპტიმალურ სპეციალიზაციას. 

ორივე ნახაზზე, წყვეტილი მრუდის (რომელსაც სავაჭრო 

შესაძლებლობების მრუდს უწოდებენ) C” წერტილი გვიჩვენებს 
მოხმარების იმ დონეს, რომელიც ორივე ქვეყნის წარმოებითი 

შესაძლებლობების მრუდს ზევითაა და გვიჩვენებს, რომ საერთა- 

შორისო ვაჭრობის შედეგად თითოეულ ქვეყანაში იზრდება 

ორივე პროდუქტის მოხმარების დონე. ეს საფუძველს გვაძლევს 

დავასკვნათ, რომ საერთაშორისო ვაჭრობა ხელს უწყობს ერის 

მატერიალური კეთილდღეობის ზრდას. 

აღნიშნულიდან გამომდინარე, ადამ სმითი აუცილებლად 

მიიჩნევს: 

– მთავრობა არ უნდა ჩაერიოს საერთაშორისო ვაჭრობა- 
ში. მისი ფუნქციები უნდა შემოისაზღვროს იმით, რომ ხელი 

შეუწყოს თავისუფალი სავაჭრო ურთიერთობების პრინციპების 

გატარებას; 

– ერები, ისევე როგორც ცალკეული ადამიანები უნდა 

სპეციალიზდებოდნენ იმ საქონლის წარმოებაში, რომელშიც აბ- 

სოლუტური უპირატესობა გააჩნიათ; 

– საერთაშორისო ვაჭრობა ასტიმულირებს ქვეყანაში 
შრომის მწარმოებლურობის ზრდას; 

– ექსპორტი ქვეყნის ეკონომიკური განვითარებისათვის 

დადებით ფაქტორს წარმოადგენს, რადგან შესაძლებლობას იძ- 

ლევა ჭარბი საქონელი რეალიზებული იქნას უცხოეთში; 

– ექსპორტის სუბსიდირება წარმოადგენს მომხმარებლები- 

სათვის დამატებით ტვირთს, რადგანაც იწვეს შიგა ფასების 

ზრდას და ამიტომ უნდა აიკრძალოს. 

ამგვარად, ადამ სმითის აბსოლუტური უპირატესობის თე- 

ორიის არსი იმაში მდგომარეობს, რომ ქვეყნები ახორციელებენ 
იმ საქონლის ექსპორტს, რომელსაც ნაკლები დანახარჯებით 

აწარმოებენ (გააჩნიათ ამ საქონლის წარმოებაში აბსოლუტური 

უპირატესობა) და იმ საქონლის იმპორტს – რომლებიც სხვა 
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ქვეყნების მიერ ნაკლები დანახარჯებით იწარმოება (რომლის 

წარმოებაში სავაჭრო პარტნიორებს აბსოლუტური უპირატესობა 

გააჩნიათ). 

§ 3. შეფარ ი უპირატესობის თეორია და დ. რიკარდოს ეფარდ ტე ეორია და დ. რიკარდო 
ერთფაქტორული მოდელი 

ადამ სმითის თეორიის მიხედვით, ქვეყნის შიგნით წარმო–- 

ების ფაქტორებს აბსოლუტური მობილურობა ახასიათებთ და 

იმ რაიონებში გადაადგილდებიან, სადაც შედარებით უფრო მეტ 

აბსოლუტურ უპირატესობას იძენენ. ადრე თუ გვიან წარმოების 

ფაქტორების მსგავსი გადაადგილების შედეგად ცალკეული რაი- 
ონების აბსოლუტური უპირატესობა გაქრება და მოხდება წარ- 

მოების ფაქტორებზე შემოსავლების გათანაბრება. ერთი შეხედ- 

ვით, ამას ვაჭრობის გაქრობა უნდა გამოეწვია, მაგრამ დავიდ 
რიკარდომ, რომელმაც გადაამუშავა სმითის თეორია დაამტკიცა, 
რომ ვაჭრობა სასარგებლოა ყველა მხარისათვის მაშინაც კი, 

როცა მოვაჭრე მხარეები არ ფლობენ აბსოლუტურ უპირატესო- 

ბას არცერთი საქონლის წარმოებაში. ამ დებულების ახსნისას 

რიკარდო მივიდა დასკვნამდე, რომ მსგავსი უპირატესობა უნდა 

ატარებდეს არა აბსოლუტურ, არამედ შეფარდებით ხასიათს. 

დ. რიკარდოს შეფარდებითი უპირატესობის თეორია, ერთი 

შეხედვით საკმაოდ მარტივია, მაგრამ იგი საკმაოდ რთული აღ- 
საქმელია აბსტრაქტულად ჩამოყალიბებული სახით. ამიტომ, ამ 

კონცეფციის კარგად გაგებისათვის საჭიროა გამოვიყენოთ მაგა- 

ლითები და მოდელები, რომლების ემყარებიან ქვეყნებს შორის 
შრომის მწარმოებლურობის დონის მიხედვით არსებულ გან- 

სხვავებებს. 

სართაშორისო ვაჭრობის მექანიზმში, შეფარდებითი უპი- 

რატესობის როლის გაგებისათვის უნდა წარმოვიდგინოთ ეკონო- 

მიკა, სადაც წარმოების მხოლოდ ერთი ფაქტორი – შრომა გა- 
მოიყენება (სწორედ ამიტომ ეწოდება მას ერთფაქტორული მო- 
დელი). დავუშვათ, ასევე ისიც, რომ მოდელის მიხედვით ქვეყა– 
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ნაში იწარმოება მხოლოდ ორი საქონელი. თითოეულის წარმოე- 

ბისათვის გამოყენებული ტექნოლოგიები ამომწურავადაა დახასი–- 

ათებული შრომის მწარმოებლურობის მაჩვენებლით და ამ მაჩვე- 

ნებალად მიღებულია ჩავთვალოთ პროდუქციის ერთეულზე გა- 
წეული შრომითი დანახარჯები. 

აღნიშნული მოდელის დახასიათებისათვის რიკარდომ იგი- 

ვე მაგალითი გამოიყენა, რაც ადამ სმითმა. დავუშვათ, რომ 

პორტუგალიაში გარკვეული რაოდენობის ღვინოს წარმოებისათ- 
ვის წლის განმავლობაში 80 მომუშავის შრომაა საჭირო, ხო- 

ლო მაუდის წარმოებისათვის – 90 მომუშავის შრომა. ინგლის- 

ში ანალოგიური რაოდენობის ლვინოსა და მაუდის წარმოები- 
სათვის შესაბამისად 120 და .100 მომუშავის შრომაა საჭირო. 

ერთი შეხედვით, პორტუგალიისათვის ხელსაყრელი არაა ინ- 

გლისთან ვაჭრობა, რადგანაც მას ორივე საქონლის წარმოები- 
სათვის ნაკლები დანაარჯები სჭირდება, მაგრამ თუ ერთმანეთს 

შევადარებთ ვაჭრობის დაწყებამდე არებული ფასების დონეს, 
შემდეგ სურათს მივიღებთ. პორტუგალიაში ბარელი ღვინო 

ღირს 8/9 იარდი მაუდი (80:90), ხოლო ინგლისში 6/5 იარდი 
მაუდი (120:100), ე.ი. პორტუგალიაში იარდზე ნაკლები, ხოლო 

ინგლისში 1,2 იარდი. პორტუგალია დაინტერესებულია ივაჭროს 
ინგლისთან ღვინოთი, რადგან ეს პროდუქტი იქ ძვირია. რაც 

შეეხება მაუდს, ჩანს, რომ ინგლისში ის უფრო იაფია და ღირს 

5/6 ბარელი ღვინო, ვიდრე პორტუგალიაში –– 1 1/8 ბარელი. 

ამგვარად, ინგლისი დაინტერესებულია გაყიდოს მაუდი პორ- 
ტუგალიაში, ვიდრე საკუთარ ქვეყანაში. აღნიშნულიდან გამომ- 

დინარე, ინგლისი დასპეციალიზირდება მაუდის წაემოებაზე, ხო- 

ლო პორტუგალია – ღვინოს წარმოებაზე ღა დაიწყება მათ შო- 

რის ამ პროდუქტების გაცვლა ახალ ფასებში, რომელიც შიდა 

ეროვნულ ფასზე მაღალია და ორივე გარკვეულ სარგებელს მი- 
იღებს. პორტუგალია ამ გაცვლით 10 მომუშავის, ხოლო ინ- 
გლისი 20 მომუშავის შრომას დაზოგავს. მსგავსი საფასო პრო- 
პორციები შესაძლებელია მიღწეული იქნას მხოლოდ სრული 
სპეციალიზაციის პირობებში და ქვეყანაში არსებული შრომითი 

რესურების სრული გამოყენებით. მიუხედავად ამისა, ჩვენ უკვე 
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ვიცით, რომ სრული სპეციალიზაცია შეუძლებელია, რადგან ფა- 

სების მოძრაობა გარკვეულ მომენტში იწვეს წონასწორობის 

ანუ მსოფლიო ფასის ფორმირებას, რომელიც სპეციალიზაციის 
შემდგომ გაღრმავებს აზრს უკარგავს, რადგანაც მსგავს პირო- 
ბებში ზღვრული დანახარჯები მსოფლიო ფასს უახლოვდება. 

მოცემული მაგალითის შემთხვევაშიც დავუშვათ, რომ 1 ბარელი 

ღვინოს ფასი შეადგენს 1 იარდ მაუდს და პირიქით. ამ დაშვე- 

ბის სამართლიანობაში ჩვენ შეიძლება დავრწმუნდეთ, ორივე 
ქვეყანაში, ორივე პროდუქტზე ერთობლივი მოთხოვნის შესახებ 

მონაცემების არსებობისას. ჩვენი ამოცანა ამ შემთხვევაში იმა–- 

შია, რომ დავასაბუთოთ ქვეყნებს შორის ვაჭრობის აუცილებ- 

ლობა მაშინაც კი, როცა არცერთი მათგანი არ ფლობს აბსო–- 

ლუტურ უპირატეობას არცერთი პროდუქტის წარმოებაში. წო- 

ნასწორობის ფასი – 1 ბარელი ღვინო, 1 იარდ მაუდზე არ 

ნიშნავს იმას, რომ იგი საშუალო დონეზე დგინდება, რადგან 

ინგლისი საერთაშორისო ვაჭრობაში ჩაბმის შემდეგ 20 მომუშა- 

ვის ხოლო პორტუგალია 10 მომუშავის შრომის ეკონომიას 

აღწევს. ამით, ინგლისი უფრო მეტ “სარგებელს ნახულობს, 

ვიდრე პორტუგალია. მაშასადამე, საერთაშორისო ვაჭრობაში 

აქტიურად მონაწილეობენ ის ქვეყნებიც, რომლების შეიძლება 
არ ფლობდნენ შრომის მწარმოებლურობის მაღალ დონეს და 

აბსოლუტურ უპირატეობას პროდუქტის წარმოებაში, მაგრამ ეს 

მათ ხელს არ უშლის მიიღონ სარგებელი ვაჭრობიდან. ამდე- 

ნად, აბსოლუტური უპირატეობა შეიძლება განვიხილოთ, რო- 

გორც შეფარდებითი უპირატესობის კერძო შემთხვევა, რომე- 

ლიც საერთაშორისო ვაჭრობის მამოძრავებელ ძალას წარმოად– 
გენს და განსაზღვრავს საერთაშორისო ვაჭრობის ხასიათს. 

დ. რიკარდოს მიერ განხილულ მოდელში, საქმე ეხება 
წარმოების მხოლოდ ერთ ფაქტორს – შრომას. შრომითი რე- 

სურსების შეზღუდულობის პირობებში, შრომის ბაზარზე მისი 

ერთობლივი მიწოდება შეიძლება ალვნიშნოთ L-ით, ხოლო 
შრომითი დანახარჯები ერთი ერთეული ლღვინოსა და მაუდის 

წარმოებაზე – შესაბამისად მყ, და მ. თი, წარმოებული ღვინო- 

სა და მაუდის მოცულობა – შესაბამისად CC და C--თი. აქედან 
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გამომდინარე საწარმოო შეზღუდვა შეიძლება შემდეგნაირად 

წარმოვიდგინოთ: 

მად X (1–„+ მ,X CL-< L 

ფარული დანახარჯების ალტერნატული ხასიათი შემდეგ- 

ნაირად შეიძლება დავახასიათოთ: ერთი იარდი მაუდის წარმოე- 
ბისათვის საჭიროა მს შრომის დანახარჯი, ვთქვათ კაცსაათი, 

მაგრამ ეს დრო შეიძლება გამოგვეყენებინა I/ მ ბარელი ღვი- 

ნოს საწარმოებლად. მაშასადამე, მაუდის წარმოების ფარული 

დანახარჯები ღვინოს ერთეულში გამოხატული იქნება მ#/ მIV. 

საწარმო შესაძლებლობების მრუღი,„ როგორც აღვნიშნეთ, 

გვიჩვენებს იმ საქონელთა შესაძლო ერთობლიობას, რომლის 

წარმოება ქვეყანას მოცემულ მომენტში შეუძლია. იმისათვის, 

რომ გავიგოთ, თუ როგორი ჩამონათვალი შეიძლება ვაწარმოოთ 
მოცემულ მომენტში, საჭიროა ვიცოდეთ ფასები. კერძოდ, შე- 

ფარდებითი ფასები იმ საქონლებზე, რომლებიც ეკონომიკაში 

იწარმოებიან. 

კონკურენტულ ეკონომიკაში საქონლის მიწოდება განისაზ- 
ღვრება ინდივიდების სწრაფვით მიიღონ მაქსიმალური შემოსავა- 
ლი. ჩვენს მოდელში, სადაც წარმოების ერთადერთი ფაქტორია 

გამოყენებული, პროდუქტების (ღვინო და მაუდი) წარმოება გა- 

ნისაზღვრება თითოეულ დარგში გამოყენებული შრომის რაოდე- 

ნობით. ამასთან, (ცხადია, რომ მომუშავეები დაინტერესებულნი 
არიან დასაქმდნენ იქ, სადაც შრომის ანაზლაურება მაღალია. 
ვთქვათ, რომ I. და წ» არის მაუდისა და ღვინოს ფასი შესაბა- 

მისად. ჩვენს ერთფაქტორულ მოდელში მოგება არ არსებობს, 

საათობრივი ანაზღაურება კი ტოლია იმ პროდუქციის ლირებუ- 

ლებისა, რომელსაც მომუშავე ამ საათში აწარმოებს, ე. ი. წV 
მL. შესაბამისად, ღვინოს წარმოებაში საათობრივი ანაზღაურება 
ტოლი იქნება – წ გი ხელფასი მაუდის წარმოებაში მეტი 
იქნება თუ IV წV > გ2,/გ-, ხოლო ღვინოს წარმოებაში – მაშინ, 

როცა LV IV < მა/გი. რადგანაც მომუშავეებს სურვილი აქვთ 

დასაქმდნენ იქ, სადაც შრომის ანაზღაურება მეტია და ამასთან, 
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მათ დაუბრკოლებლად შეუძლიათ გადაადგილდნენ დარგიდან 
დარგში ეკონომიკა მთლიანად დასპეციალიზირდება მაუდის 

წარმოებაზე, როდესაც IV IV > მIVმ(/ და ღვინოს წარმოებაზე, 

როცა IV LV < გ/მ). ამგვარად, ეკონომიკა მთლიანად სპეცია- 

ლიზირდება მაუდის წარმოებაზე, როცა შეფარდებითი ფასები 

მასზე გადააჭარბებს მის შეფარდებით დანახარჯებს და პირი- 

ქით, დასპეკიალიზირდება ღვინოს წარმოებაზე, როცა მაუდზე 

შეფარდებითი ფასი ნაკლები იქნება მის შეფარდებით დანახარ- 

ჯებზე. 
სართაშორისო ვაჭრობის არარსებობის პირობებში, ქვეყანა 

იძულებულია თავად აწარმოოს ორივე საქონელი. ამასთან, ეს 

მხოლოდ მაშინ ხდება თუ მაუდზე შეფარდებითი ფასი მისი 

ალტერნატული დანახარჯების ტოლია. 

სავაჭრო ურთიერთობების დამყარების შემდეგ, იწყება 

ქვეყნის სპეციალიზაცია პროდუქტის წარმოებაზე, რომლის მი- 

ხედვითაც მას შეფარდებითი უპირატესობა გააჩნია, ხოლო შემ- 
დგომ საკუთარი წარმოების ჭარბი პროდუქტის გაცვლით შეუძ- 

ლია სასურველი საქონელი შეიძინოს სავაჭრო პარტნიორისა- 

გან. ამასთან, სარგებელი სავაჭრო გარიგებებში მონაწილე ქვეყ- 

ნებისათვის მდგომარეობს: პირველი, პროდუქციის წარმოება შე- 

საძლებელია შრომის ნაკლები დანახარჯებით. მეორე, „მსოფლიო 

ბაზარზე მიმდინარე საქონელგაცვლის საშუალებით მოვაჭრე 
ქვეყნებს შეუძლიათ გაზარდონ ორივე საქონლის მოხმარების 

მოცულობა. ამ უკანასკნელს მაშინაც აქვს ადგილი, როცა 

სრულ სპეციალიზაციას არა აქვს ადგილი. მაშასადამე, სავაჭ- 

რო ურთიერთობების დამყარების შემდეგ, მასში მონაწილე ქვეყ- 

ნების კეთილდღეობა იზრდება. სხვა საკითხია თუ როგორ ნა- 

წილდება საერთაშორისო ვაჭრობიდან მიღებული სარგებელი 

ქვეყნის მოსახლეობის ცალკეულ ფენებს შორის, მაგრამ სტი- 

მული, დაამყარონ სავაჭრო ურთიერთობები სხვა ქვეყნებთან და 

მიიღონ სარგებელი მეტად მნიშვნელოვანია მოვაჭრე მხარეები- 

სათვის. 

ჩვენს მიერ განხილული მაგალითი გვიჩვენებს ერთი ქვეყ- 

ნის შეფაედებით უპირატესობას მეორეზე, ორიდან ერთი პრო- 
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დუქციის მიხედვით. ანალოგიური დასკვნა შეიძლება გავაკეთოთ, 

როცა ორი ქვეყანა ვაჭრობს ერთმანეთთან მრავალი საქონლით. 

სიტუაციის გამარტივების მიზნით კვლავ ვმოქმედებთ ერთფაქ- 
ტორული მოდელის ფარგლებში, რომელიც გულისხმობს შრო- 

მის თავისუფალ გადაადგილებას ერთი დარგიდან მეორეში. 

ასეთ შემთხევაში ქვეყნებს შორის ვაჭრობა დამოკიდებული იქ- 

ნება მათში არსებული ხელფასის დონეების თანაფარდობაზე. 

ვთქვათ, V არის სამამულო ქვეყანაში ხელფასის დონე, V _ კი 

უცხოეთში. ჩვენ გვაინტერესებს” VV/ V. თანაფარდობა, რომლის 

მიხედვითაც განხორციელდება ქვეყნებს შორის საქონელგაცვლა. 

ნებისმიერ საქონელიდ„ რომელიც აკმაყოფილებს პირობას 

გყ /მ,> VI , იწარმოება სამამულო ქვეყანაში, ხოლო ის სა- 

ქონელი, რომლისთვისაც ადგილი აქვს თანაფარდობას მ, '/გა 

<VV/ V" – უცხოეთში. მართლაც, საქონელი იწარმოება იქ, სა- 

დაც იაფია. ამასთან, ნებისმიერი, ვთქვათ 1-ური საქონლის წარ- 

მოების დანახარჯები ტოლი იქნება, ამ საქონლის ერთეულის 
წარმოებისათვის საჭირო შრომითი დანახარჯი გამრავლებული 

ხელფასის განაკვეთზე. მაშასადამე, 1-ური საქონელი სამამულო 

ქვეყანაში დაჯდება VIX მს, უცხოეთში – VI X მ, . სამამულო 
ქვეყანაში ამ საქონლის წარმოება განხორციელდება, როცა VVX 

მ,< V X მც, რაც ტოლფასოვანია მ, '/მ,> VV/ V. .„ ამგვარად, თუ 

რა საქონელს აწარმოებენ ქვეყნები დამოკიდებულია მათში 

ხელფასის დონეებს შორის თანაფარობაზე. განვიხილოთ მაგა- 
ლითი. 
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ცხრილი 1 

შრომითი დანახარჯები პროდუქციის ერთეულზე 

  

  

  

  

  

  

შრომითი შრომითი ინგლისის 
დანახარჯები დანახარჯები შეფარდებითი 

საქონელი პროდუქციის პროდუქციის უპირატესობა 

ერთეულზე ერთეულზე მწარმოებლურო–- 
ინგლისში პორტუგალიაში ბის მიხედვით 

მ), მი 2ჯ/ მL 

მაუდი 3 4 1 V3 

ხორბალი 12 20 1 2/3 

ლუდი 6 12 2 

ღვინო 12 6 #2             
მონაცემების მიხედვით, თანაბარი ხელფასის პირობებში 

ინგლისი სპეციალიზირდება მაუდის, ხორბლის და ლუდის წარ- 

მოებაში, ხოლო პორტუგალია – ღვინოსა და ყველის წარმოე- 

ბაში. იმ შემთხვევაში, როცა შეიცვლება ხელფასებს შორის თა–- 

ნაფარდობა შეიცვლება სპეციალიზაციაც. ასე მაგალითად, თუ 

ხელფასის დონე ინგლისში 2-ჯერ უფრო მაღალი იქნება პორ- 

ტუგალიასთან შედარებით, მაშინ, ამ პროდუქტების წარმოება 

ინგლისში გაძვირდება და მათ წარმოებაზე პორტუგალია დასპე- 
ციალიზდება, რაც შეეხება ლუდს, მისი წარმოება ამ შემთხვე–- 

ვაში ორივე ქვეყანას შეეძლება. მაშასადამე, შეფარდებითი ხელ– 

ფასი – ესაა ის ბარიერი, რომელიც განაპირობებს თუ რისი 

ექსპორტს და იმპორტს განახორციელებს ქვეყანა. ზოგადად, 

ასეთი გამყოფი ბარიერის როლი შეიძლება შეასრულოს სხვა 

ფაქტორებმაც, როგორიცაა სატრანსპორტო დანახარჯები, ბაჟე- 

ბი, სავალუტო კურსის მერყეობა და სხვა. 

ამგვარად, შეფარდებითი უპირატესობის მოდელში მრავა- 

ლი საქონლის შემოღებით მისი არსი არ იცვლება: ვაჭრობას 

ადგილი აქვს იქ, სადაც მსოფლიო ფასი აღემატება შეფარდე- 
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ბით ლღანახარჯებს. მიუხედავად ამისა, ზოგჯერ ადგილი აქვს 

შეფარდებითი უპირატესობის არასწორ გაგებას. შეცდომები ძი- 

რითადად შემდეგი ხასიათისაა: 

მწარმოებლურობა და კონკურენტუნარიანობა. “თავისუფა- 

ლი ვაჭრობა კარგია მაშინ, როცა ქვეყანაში საკმაოდ მალალია 
შრომის მწარმოებლურობა და მას შეუძლია გაუძლოს საერთა- 

შორისო კონკურენციას” – ესაა არგუმენტი, რომელიც ყველაზე 

ხშირად გამოიყენება განვითარებადი ქვეყნების წარმომადგენლე- 
ბის მიერ. ისინი მოითხოვენ, რომ მათი ბაზრები იზოლირებული 

იყოს მსოფლიო ეკონომიკისაგან მანამდე, სანამ კონკურენტუნა- 
რიანნი არ გახდებიან. მოცემულ შემთხვევაში, სახეზეა შეფარ- 

დებითი უპირატესობის არასწორი გაგება. კერძოდ, ისინი ვერ 
ითვალისწინებენ იმას, რომ კონკურენტული უპირატესობა და- 

მოკიდებულია არა მარტო შრომის მწარმოებლურობაზე უცხო 
ქვეყნის ანალოგიურ დარგთან შედარებით, არამედ ხელფასის 

დონეებს შორის არსებულ თანაფარდობაზე, როგორც ქვეყნის 

შიგნით, ასევე მის ფარგლებს გარეთ. ხელფასის დონე ქვეყანა- 

ში კი თავის მხრივ დამოკიდებულია ყველა დარგში მწარმოებ- 
ლურობის დონეზე. ასე მაგალითად, ტანსაცმლის წარმოებაში, 

პორტუგალიაში შრომის მწარმოებლურობის დონე გაცილებით 
დაბალია აშშ-თან შედარებით, მაგრამ იმავე პორტუგალიის სხვა 
დარგებში შრომის მწარმოებლურობა კიდევ უფრო დაბალ დო- 

ნეზეა, რაც საშუალებას აძლევს ტანსაცმლის მწარმოებლებს, 

თავიანთ მომუშავეებს იმდენად დაბალი ხელფასი გადაუხადონ, 
რომ მიაღწიონ შეფარდებით უპირატესობას სართაშორისო ვაჭ- 

რობაში. ამასთან დაკავშირებით, შეიძლება თუ არა უსამარ- 
თლოდ ჩაითვალოს კონკურენტული უპირატესობა, თუ ის და- 

ბალ ხელფასს ემყარება? ბევრი თვლის, რომ ეს ასეა. სწორედ 
ამაშია შეფარდებითი უპირატესობის გაგებაში მორიგი შეცდომა. 

იაფი სამუშაო ძალის არგუმენტი. “უცხოური კონკურენ- 

ცია უსამართლოა და დიდ ზარალს აყენებს სხვა ქვეყნებს, რო- 
ცა იგი ემყარება ხელფასის დაბალ დონეს" – ესაა არგუმენტი, 

რომელსაც ხშირად იყენებენ პროფკავშირების წარმომადგენლები 

უცხოელ კონკურენტებთან ბრძოლაში. ამ არგუმენტის მომხრეე- 
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ბი ამტკიცებენ, რომ სამამულო მრეწველობამ არ უნდა დაიჭი- 

როს საქმე იმ უცხოელ კონკურენტებთან, რომლებსაც დაბალი 

მწარმოებლურობა ახასიათებთ და საკუთარ მომუშავებს უფრო 

დაბალ ხელფასს უხდიან. ამ არგუმენტის უსაფუძვლობის და–- 

სამტკიცებლად დავუბრუნდებით ჩვენს მაგალითს. სამამულო 

ეკონომიკა უფრო მწარმოებლურია ორივე დარგში, ვიდრე უც- 

ხოური. ამ უკანასკნელში ღვინოს წარმოების უფრო დაბალი 

დანახარჯები განპირობებულია იქ არსებული ხელფასის უფრო 

დაბალი დონით, მაგრამ უცხოეთში ხელფასის დაბალ დონეს 

არაფერი აქვს საერთო ჩვენს მიერ ვაჭრობიდან მიღებულ სარ- 

გებელთან. ჩვენთვის არაა აქვს მნიშვნელობა, თუ რატომაა უც- 
ხოეთში ღვინოს წარმოებაში ნაკლები დანაარჯები – შრომის 

მაღალი მწარმოებლურობისაგან თუ დაბალი ხელფასისაგან. ერ- 
თადერთი, რაც მნიშვნელოვანია ეროვნული ეკონომიკისათვის, 

ვაწარმოოთ იაფად მაუდი და გავცვალოთ იგი ღვინოზე (რომე- 

ლიც ჩვენ ძვირი გვიჯდება), ვიდრე საკუთარ ძალებით, მაგრამ 

შედარებით მაღალი დანახარჯებით ვაწარმოოთ ღვინო. 

არაეკვივალენტური გაცვლა. იმ შემთხვევაში: როდესაც 
დგება საკითხი მდიდარ და ლარიბ ქვეყნებს შორის სიმდიდრის 

გადანაწილების შესახებ ხშირად გამიოყენება ეგრთ წოდებული 

არაეკვივალენტური გაცვლის დოქტრინა, რომელიც კ. მარქსის 

ცნობილი დებულებიდან გამომდინარეობს, რომლის მიხედვითაც 

ღირებულებას ქმნის მხოლოდ შრომა. მისი არსი შემდეგში 

მდგომარეობს: “საერთაშორისო ვაჭრობა იწვეს იმ ქვეყნის ექ- 

სპლუატაციას, რომლის საექსპორტო საქონელში უფრო მეტი 

შრომაა ჩადებული, ვიდრე იმ იმპორტულ საქონელში, რომლებ– 

საც ისინი მსოფლიო ბაზარზე იძენენ”. მიუხედავად იმისა, რომ 
მსგავს მსჯელობაში სიმართლის გარკვეული ელემენტები არსე- 

ბობენ, არათანაბარი გაცვლა სრულებითაც არ ნიშნავს იმას, 

რომ დაბალი ხელფასის ქვეყნები საერთაშორისო ვაჭრობიდან 

ზარალობენ. თუ გვსურს ვიცოდეთ, ურთიერთსასარგებლოა თუ 

არა ვაჭრობა, ერთმანეთს არ უნდა შევუდაროთ თქვენს მიერ 

საექს,სორტო საქონელზე გაწეული დანახარჯები, იმპორტულ 

საქონელზე უცხოელების მიერ გაწეულ დანახარჯებს. ამ შემ- 
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თხვევაში მიზანშეწონილია გაიანგარიშოთ თქვენ თვითონ რა 

დაგიჯდებოდათ იმ იმპორტული საქონლის წარმოება, რომელ- 

საც თქვენ მსოფლიო ბაზარზე შეიძენთ. თუ სხვა ქვეყანას შე- 

უძლია უფრო იაფად აწარმოოს ის, რასაც თქვენ იმპორტით 

შეიძენთ, მით უკეთესი მათთვის, მაგრამ ეს გარემოება არაფრით 
არ ამცირებს თქვენს სარგებელ ვაჭრობიდან. 

დასკვნა: 

) სართაშორისო ვაჭრობის ბუნების შესახებ შეხედულებები 

პირველად სისტემატიზირებული სახით ჩამოყალიბებული 

იქნა მერკანტილისტების მიერ. მათი წარმოდგენით, ვაჭრო- 
ბიდან სარგებელს ღებულობს ქვეყანა, რომელიც ზრდის ექ- 

სპორტს და ზღუდავს იმპორტს, რათა დააგროვოს ოქროსა 

და ვერცხლის მარაგები; 
2. ადამ სმითმა ჩამოაყალიბა აბსოლუტური უპირატესობის 

იდეა, რომლის თანახმად ქვეყანა იმ საქონლის ექსპორტს 

ახორციელებს, რომლის წარმოებაც სავაჭრო პარტნიორთან 

შედარებით უფრო იაფი უჯდება; 

3. დავიდ რიკარდომ ჩამოაყალიბა შეფარდებითი უპირატესობის 
თეორია, მან ახსნა თუ რატომაა ვაჭრობაში მონაწილეობა 
სასარგებლო იმ ქვეყნისთვისაცკ რომელსაც უპირატესობა 

არ გააჩნია შრომის მწარმოებლურობის მიხედვით; 

4. ვაჭრობა გულისხმობს სპეციალიზაციას ანუ რესურსების 

გადინებას იმ პროდუქტების წარმოებაში, რომელითაც შე- 
ფარდებით უპირატესობა გაჩნია. წარმოების სტრუქტურაში 

ცვლილება აისახება წარმოებითი შესაძლებლობები მრუდში; 

5. საგარეო ვაჭრობიდან სარგებელს ღებულობს ყველა მოვაჭ- 
რე მხარე; 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1 როგორია მერკანტილისტების შეხედულებები სართაშორისო 
ვაჭრობის შესახებ? 
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10. 

11. 

რატომ ვაჭრობენ ქეყნები ერთმანეთთან? რატომ ხდება სა–- 
ქონელთა დარგთაშორისო გაცვლა? 

რომელი საქონლის წარმოებაზე სპეციალიზირდება ქვეყანა 

საერთაშორისო ვაჭრობაში? 

რაში მდგომარეობს ადამ სმითის აბსოლუტური უპირატეო- 

ბის არსი? 

რითი განსხვავდება დ. რიკარდოს შეფარდებითი უპირატე- 

სობის თეორია ადამ სმითის აბსოლუტური უპირატესობის 

თეორიისაგან? 

რატომ არ შეიძლება სრული სპეციალიზაცია? 

რა არის ალტერნატიული დანახარჯები? 

· რაში მდგომარეობს სართაშორისო ვაჭრობაში მონაწილე 

მხარეები სარგებელი? 

შეიძლება თუ არა შეფარდებითი უპირატესობა წარმოიშვას 

რამდენიმე საქონლით ვაჭრობისას? 
რაში მდგომარეობს შეცდომები შეფარდებითი უპირატესობის 

გაგებაში? 
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თემა 3. საერთაშორისო ვაჭრობის ახალი და 
უახლესი თეორიები 

§ 1. ჰექშერ-ოლინის თეორია 

საერთაშორისო ვაჭრობის თეორიებს შორის ყოვლისმომ- 

ცველობით და საგარეო ვაჭრობის ტენდენციების ახსნის მცდე- 

ლობის თვალსაზრისით განსაკუთრებული ადგილი უკავია წარ- 

მოების ფაქტორთა თანაფარდობის ანუ ჰექშერ-ოლინის თეორი- 

ას. ეკონომიკური თეორიის ცნობილმა შვედმა სპეციალისტმა, 

ელი ჰექშერმა ამ თეორიას საფუძვლები 1919 წელს გამოქვეყ- 
ნებულ სტატიაში ჩაუყარა, ხოლო შემდეგ ბერტილ ოლინმა გა- 

ნავითარა. პ. სამუელსონის მიერ ამ თეორიაში შეტანილი და- 

ზუსტებების შემდეგ თეორიამ მიიღო ფაქტორთა თანაფარდობის 

თეორიის სახელწოდება. სამეცნიერო ლიტერატურაში ხშირად 
გამოიყენება თეორიის შემოკლებული სახელწოდება ჰექმშერ- 

ოლინის თეორია (ჰ-ო თეორია). საბოლოოდ თეორიამ კონგლო- 

მერატული სახე მიიღო, რომელიც მოიცავს ჰ-ო თეორიას და 

წარმოების ფაქტორებზე ფასთა გათანაბრების თეორიას. ჰ-ო 
თეორია გვიხსნის ვაჭრობის სტრუქტურას და მიზეზებს, ხოლო 

მეორე თუ როგორ ზემოქმედებს საგარეო ვაჭრობა წარმოების 

ფაქტორების ფასზე და შემოსავლების განაწილებაზე. 

ჰექშერ-ოლინის თეორიის მიხედვით: 

ქვეყანა ახორციელებს იმ საქონლის ექსპორტს, რომლის 

საწარმოებლად ინტენსიურად გამოიყენებიან შეფარდებით ჭარბი 
ფაქტორები, ხოლო იმპორტის სახით შემოაქვს ისეთი საქონე- 

ლი, რომლის წარმოებისთვის ქვეყანაში არსებული დეფიციტუ- 

რი წარმოების ფაქტორები გამოიყენებიან. ამასთან, საქონლის 

ექსპორტი შეიძლება შეიცვალოს წარმოების ფაქტორების გადა- 

ადგილებით. 
წარმოების ფაქტორებზე ფასთა გამოთანაბრების თეორიის 

მიხედვით: 
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საერთაშორისო ვაჭრობა იწვევს არა მარტო საქონელზე 

ფასების გამოთანაბრებას, არამედ წარმოშობს წარმოების ფაქ- 

ტორებზე ფასების გამოთანაბრების ტენდენციასაც, რაც საბო- 

ლოოდ განაპირობებს სხვადასხვა ქვეყანაში წარმოების ერთსა 

და იმავე ფაქტორებზე შემოსავლების გათანაბრებას. 

ტერმინი “ფაქტორული უპირატესობის“ დაზუსტებისათვის 

შეიძლება მოვიყვანოთ შემდეგი მაგალითი: ქვეყანა ჭარბი კაპი- 

ტალის მქონედ ითვლება, თუ ამ ქვეყანაში თანაფარდობა კაპი- 

ტალს და წარმოების სხვა ფაქტორებს შორის უფრო მაღალია, 

ვიდრე სხვა ქვეყნებში. შესაბამისად ხდება წარმოების "სხვა 

ფაქტორების დეფიციტის თუ სიჭარბის განსაზღვრა. 

ჰექშერ-ოლინის ნეოკლასიკური თეორიის მიხედვით კარ–- 

გად შეიძლება მეტროპლიებს და კოლონიებს შორის ვაჭრობის 

ახსნა. 

ჰ-ო თეორიის მიხედვით, ვაჭრობა განსაკუთრებით ეფექ- 

ტიანია იმ ქვეყნებს შორის, რომლებსაც წარმოების ფაქტორე- 

ბით უზრუნველყოფის სხვაობიდან გამომდინარე განსხვავებული 

ეკონომიკური სტრუქტურა გააჩნიათ ამ თეორიის მიხედვით 

ვაჭრობის განვითარება, ქვეყნებს უბიძგებს უარი თქვან გარკვე- 

ული საქონლის წარმოებაზე ანუ ხდება საერთაშორისო სპეცია- 

ლიზაციის გარღმავება. 

საერთაშორისო ვაჭრობაში წარმოების ფაქტორების ჩარ- 

თვა ნიშნავს ქვეყნებს შორის მათი გადაადგილების შესაძლებ- 

ლობას, ანუ მათ მობილურობას. წარმოების ფაქტორებს, რომ- 

ლებიც გადაადგილდებინ ქვეყნებს და დარგებს შორის ეწოდე- 
ბათ წარმოების მობილური ფაქტორები. ზოლო ფაქტორებს, 

რომლებიც დარგებს შორის არ გადაადგილდებიან და შეზღუ- 
დულად გამოიყენებიან ეწოდებათ წარმოების სპეციფიკური ფაქ- 
ტორები. 

ჰექშერ-ოლინის თეორიაშიი„ კლასიკური თეორიებისაგან 

განსხვავებით, სადაც მარტო წარმოების ერთი ფაქტორი 
შრომაა გათვალისწინებული, ჩართულია წარმოების ორი ფაქ- 

ტორი (შრომა და კაპიტალი). ისევე, როგორც ყველა სხვა თე- 
ორია, ჰექშერ-ოლინის თეორიაც მოითხოვს გარკვეული მოდე- 
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ლის აგებას და პირობების გარკვეულ გამარტივებას. ამ მო- 

დელში ფიგურირებს ორი ქვეყანა (სამამულო და საზღვარგარე- 

თის ქვეყანა), ორი საქონელი (ქსოვილი და ხორბალი), წარმო- 

ების ორი ფაქტორი (შრომა და კაპიტალი). ასევე იგულისხმე- 

ბა. რომ ორივე ქვეყანა იყენებს ერთნაირ ტექნოლოგიებს და 

ხასიათდებიან მომხმარებელთა გემოვნების ერთგვაროვნებით; 

ორივე ქვეყნის ბაზარზე არსებობს თავისუფალი კონკურენცია; 

წარმოების ფაქტორები ხასიათდებიან შიდა მობილურობით, მაგ- 

რამ ქვეყნებს შორის ვერ გადაადგილდებიან; არ არსებობს 

ტრანსპორტზე დანახარჯები და საბაჟო ბარიერები. 

წარმოების ფაქტორის გამოყენების ინტენსიობას ასახავს 

ტერმინი ფაქტორტევადობა. დავუშვათ, რომ ხორბლის წარმოე- 

ბა არის შრომატევადი, ხოლო ქსოვილის წარმოება კაპიტალ- 

ტევადი. ქვეყანა თუ რა სახის საქონლის წარმოებაზე დასპეცი- 

ალიზდება დამოკიდებულია ცალკეულ ქვეყანაში წარმოების 
ფაქტორის სიჭარბეზე. 

შრომის ჭარბი რაოდენობის მქონე იქნება ის ქვეყანა, სა- 

დაც შრომის საერთო მიწოდების კაპიტალის საერთო მიწოდე- 

ბასთან შეფარდება უფრო მაღალია, მეორე ქვეყნის ანალოგიურ 
მაჩვენებელთან შედარებით. ქვეყანა ზასიათდება კაპიტალის სი- 

ჭარბით, თუ კაპიტალის საერთო მიწოდების შეფარდება შრო- 
მის საერთო მიწოდებასთან უფრო მაღალია, ვიდრე მეორე ქვე- 
ყანაში. საბაზრო წონასწორობის პირობებში წარმოების ფაქ- 

ტორთა შეფარდებას ასახავს წარმოების ფაქტორთა შეფარდები- 

თი ფასი. ამრიგად, წარმოების ფაქტორთა ფასების შეფარდებით 

შეიძლება განისაზღვროს „ცალკეულ ქვეყანაში ამა თუ იმ ფაქ- 

ტორის სიჭარბე თუ დეფიციტი (შრომის ფასს წარმოადგენს – 
ხელფასი V, ხოლი კაპიტალის – საპროცენტო განაკვეთი '3 

სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, ქვეყანა სადაც მეტია მუშათა რა- 
ოდენობა და მცირეა ხელფასი კაპიტალის ერთ ერთეულზე, ხა- 

სიათდება შრომის ჭარბი რაოდენობით და პირიქით. 
ვთქვათ, საზღვარგარეთის ქვეყანში არსებობს კაპიტალის 

სიჭარბე შრომასთან შედარებით, ხოლო სამამულო ქვეყანაში 

პირიქით შრომის სიჭარბე კაპიტალთან შედარებით. ცხადია, 
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რომ საზღვარგარეთის ქვეყანა სპეციალიზებას მოახდენს იმ სა–- 

ქონლის წარმოებაზე, რომლის საწარმოებლადაც ინტენსიურად 

გამოიყენება კაპიტალი, ვიდრე შრომა, ანუ სპეციალიზდება 

ქსოვილის წარმოებაზე ხოლო "სამამულო ქვეყანა პირიქით, 

სპეციალიზდება იმ საქონლის წარმოებაზე, რომლის წარმოების- 

თვის ინტენსიურად გამოიყენება შრომა, ვიდრე კაპიტალი, ანუ 

სპეციალიზაციას ახდენს ხორბლის წარმოებაზე. 

გრაფიკულად ეს ასე გამოისახება: 

საზღვარგარეთის 

ქვეყნის საწარმოო 
ს 04 “ შესაძლებლობების 

მრუდი 
სამამულო ქვეყნის 
საწარმოო 

შესაძლებლობების 

მრუდი 

  » 

ნახ, 31 0» 

სამამულო ქვეყნის საწარმოო შესაძლებლობების მრუდი 

უფრო მეტად დახრილია აბცისთა ღერძისკენ, რომელზეც გამო- 

სახულია ხორბლის წარმოება, ხოლო საზღვარგარეთის ქვეყნის 

საწარმოო შესაძლებლობების მრუდი პირიქით, ორდინატთა 

ღერძისკენ. ავტარკიის? პირობებში სამამულო ქვეყანა აწარმო- 
ებს უფრო მეტ ხორბალს, ხოლო საზლვარგარეთის ქვეყანა 

  

წ ავტარკია - ერთი ან რამდენიმე ქვეყნის ეკონომიკური დამოუკიდებლობა. 
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ქსოვილს. სამამულო ქვეყანაში მის ხელთ არსებული ყველა 
რესურსის ქსოვილის საწარმოებლად გადართვის შემთხვევაშიც 

კი არ ძალუძს საზღვარგარეთის ქვეყანაზე მეტი ქსოვილის 

წარმოება. აღსანიშნავია რომ არცერთ ქვეყანას არ ძალუძს 

სრული სპეციალიზაცია მოახდინოს რომელიმე საქონლის წარ- 

მოებაზე, როგორც ავტარკიის, ისე ვაჭრობის პირობებში. თუმ- 

ცა, სპეციალიზაცია იმ დონემდე, როცა ჩანაცვლების დანახარ- 

ჯები გაუტოლდება მსოფლიო ფასს, სრულიად შესაძლებელია. 

ყოველივე აღნიშნულიდან ნათელია, რომ ქვეყანა იმ სა- 

ქონლის წარმოებაშია უფრო ეფექტიანი, რომლის საწარმოებ- 

ლადაც საჭირო წარმოების ფაქტორებს ფლობს ჭარბი რაოდე- 
ნობით. 

სამამულო და საზღვარგარეთის ქვეყანას შორის ვაჭრობის 

დაწყება კი უზრუნველყოფს წარმოების ორივე ფაქტორის გა- 
მოყენების ეფექტიანობის ზრდას. 

საერთაშორისო ვაჭრობაში ნებისმიერი ქვეყნის მონაწილე- 

ობა განპირობებულია კეთილდღეობის დონის ამაღლებით. კე- 

თილდღეობის დონის „ცვლილება ჩვენს გამარტივებულ მაგალით- 
ში ნიშნავს, ორივე საქონლის მოხმარების ზრდას ან ერთი სა- 

ქონლის მოხმარების ზრდის და მეორე საქონლის მოხმარების 

შემცირების ისეთ კომბინაციას, რომელიც იწვევს მოხმარებული 

საქონლის სარგებლიანობის ზრდას. ასეთ ცვლილებებს მომხმა- 

რებელთა არჩევანში ასახავს ე.თწ. “ გულგრილობის“ ანუ “ინდე- 

ფერენტულობის მრუდები, რომლებზეც მოხმარებული საქონ- 

ლების ყველა კომბინაცია უზრუნველყოფს მომხმარებლისათვის 
სარგებლიანობის ერთნაირ დონეს. 
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საზღვარგარეთის ქვეყნის 

საწარმოო შესაძლებლობების 
მრუდი     

    

გულგრილობის 
მრუდი    

სამამულო ქვეყნის 
საწაბმოო 

შესაძლებლობების 
მრუდი     

გულგრილობის ყველა მრუდიდან მხოლოდ ის მიიღება 

მხედველობაში, რომელიც ერთმანეთთან აკავშირებს მოხმარებას 

და წარმოებას, ანუ რომელსაც აქვს შეხების წერტილი საწარ- 

მოო შესაძლებლობის მრუდთან. ვაჭრობის დაწყების შემდეგ 

მყარდება მოხმარების ახალი დონე წარმოების ფაქტორის ახა- 
ლი ფასის და მსოფლიო ფასის შესაბამისად. 

ფასების მოძრაობა გრაფიკულად ასე გამოისახება: 
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ხორბლის 

  

  

ბითი მაილი ხორბლის მიწოდება 
, საზღვარგარეთ 

ხორბლის მსოფლიო 

მიწოდება სამამულო ქვეყანაში 

MXI/ ნC' ხორბლის მიწოდება 

LV 
_ –– 

  M”X /IC ხორბალზე მსოფლიო 
_ მოთხოვნა 

» 
»     

ხორბლის შეფარდებითი 

რაოდენობა C2X/ C2C 

ნახ. 3.3. 

ხორბალზე მსოფლიო ფასის ჩამოყალიბება 

რამდენადაც მომხმარებელს ორივე ქვეყანაში ერთგვაროვა- 

ნი გემოვნება აქვს, მოთხოვნა გამოსახულია ერთი მრუდით, 
რომელიც მიწოდების სხვადასხვა მრუდით იკვეთება. სამამულო 

ქვეყანაში ვაჭრობის წინა ფასი იყო VწX/IC, სადაც ხორბალზე 
მოთხოვნის მრუდი იკვეთება ხორბლის მიწოდების მრუდით, 

ხოლო საზღვარგარეთის ქვეყანაში შესაბამისად MX?/IC?. სავაჭ- 
რო ურთიერთობების დამყარების შემდეგ მყარდება მსოფლიო 

ფასი წV. 
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§ 2. წარმოების ფაქტორებზე ფასების გათანაბრების თეორია 

განსახილველი მოდელიდან გამომდინარე, სამამულო ქვე- 

ყანაში ადგილი აქვს შრომის სიჭარბეს და შესაბამისად დაბა- 

ლია ხელფასი, რაც სავაჭრო ურთიერთობების დამყარების შემ- 

დეგ შესაძლებლობას იძლევა ქვეყანა დასპეციალიზდღეს ხორ- 

ბლის წარმოებაზე. შესაბამისად, იზრდება მოთხოვნა სამუშაო 

ძალაზე და ხელფასიც. სამამულო ქვეყანაში კაპიტალზე მოთ- 

ხოვნის შემცირება იწვევს საპროცენტო განაკვეთის შემცირებას, 

მაშინ როდესაც საზღვარგარეთის ქვეყანაში მიმდინარეობს საწი– 

ნააღმდეგო პროცესი. 
საგულისხმოა ის გარემოება, რომ სავაჭრო ურთიერთობე- 

ბის დამყარებამდე, სამამულო ქვეყანაში ხელფასი დაბალი იყო, 

ხოლო საზღვარგარეთ მაღალი, საპროცენტო განაკვეთი კი პი- 

რიქით საზღვარგარეთ დაბალი, ხოლო სამამულო ქვეყანაში 

მაღალი. სავაჭრო ურთიერთობების დამყარება იწვევს სამამულო 

ქვეყანაში ხელფასის, ხოლო საზღვარგარეთ საპროცენტო გა- 

ნაკვეთის ზრდას, ანუ ორივე ქვეყანაში სავაჭრო ურთიერთობე- 
ბის დამყარების შემდეგ სარგებელს ღებულობენ ჭარბი წარმოე- 

ბის ფაქტორების მფლობელები, რასაც ორივე ქვეყანაში ზელ- 

ფასის დონის და საპროცენტო განაკვეთის გამოთანაბრებისკენ 

მივყევართ. 

ამრიგად, ვაჭრობის შედეგად წინასავაჭრო ფასების მსოფ- 

ლიო ფასთან მიახლოება იწვევს წარმოების ფაქტორებზე ფასე–- 

ბის დაახლოებას ან გათანაბრებას. ეს გამოწვეულია იმით, რომ 
გაჭრობა არა მხოლოდ საქონელთა, არამედ საქონელთა წარმო- 
ებისთვის გამოყენებული წარმოების ფაქტორების ირიბი გაც- 

ვლაცაა. სამამულო ქვეყანა ახდენს რა ხორბლის ექსპორტირე- 

ბას, რომლის საწარმოებლად ძირითადად შრომაა გამოყენებუ- 

ლი, ახდენს ამ წარმოების ფაქტორის ირიბ ექსპორტს, ხოლო 

საზღვარგარეთის ქვეყანა პირიქით, ახდენს რა კაპიტალტევადი 

საქონლის ექსპორტს, ამით ახდენს კაპიტალის ირიბ ექსპორტს. 

საბოლოოდ ეს იწვევს საქონელზე და წარმოების ფაქტორებზე 
ფასების გათანაბრებას ან დაახლოებას. 
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თეორიული მოდელის შედეგებისგან განსხვავებით, რეალუ- 
რად სავაჭრო ურთიერთობებში ჩართულ ქვეყნებში, ხელფასი. და 
საპროცენტო განაკვეთი სხვდასხვაა, რაც იქედან გამომდინარე- 

ობს, რომ ქვეყნეი რეალურ სინამდვილეში «უამრავ საქონელს 

აწარმოებენ, ადგილი აქვს გამოყენებული ტექნოლოგიების მრა- 
ვალფეროვნებას, რაც თავის მხრივ იწვევს კაპიტალის უფრო მა- 

ღალ შემოსავლიანობას, ასევე ხშირ შემთხვევაში ხელფასის უფ- 

რო მაღალ დონეს. ამავდროულად, მნიშვნელოვან გავლენას ახ- 

დენს სატრანსპორტო დანახარჯების და საბაჟო ბარიერების რეა- 

ლური არსებობა. 

მიუხედავად იმისა, რომ ჰექშერ-ოლინის თეორია ყველაზე 

ახლოსაა თანამედროვე საერთაშორისო ვაჭრობის მიმართულებე- 
ბისა და სტრუქტურის ახსნასთან„ არსებობს რიგი მიზეზები, 

რომლებიც ამ თეორიის სიზუსტეში ეჭვის შეტანის საფუძველს 

იძლევიან: 

1. განვითარებულ ქვეყნებს შორის ვაჭრობის მზარდი ტენ- 

დენცია ომის შემდგომ პერიოდში. განვითარებულ ქვეყნებს 

შორის აღნიშნული ტენდენცია განუხრელად იზრდება მე- 
2 მსოფლიო ომის შემდეგ. ჰექშერ-ოლინის თეორიის მი- 

ხედვით თუ ვიმსჯელებთ, განვითარებულ ქვეყნებს შორის 

ვაჭრობის მოცულობა პირიქით უნდა შემცირებულიყო, 

რამდენადაც განვითარებული ქვეყნების წარმოების ფაქტო- 

რებით უზრუნველყოფის სტრუქტურა ძალიან ემსგავსება 

ერთმანეთს. 

ვაჭრობის სიმძიმის ცენტრის დარგთაშორის ვაჭრობიდან 

შიდადარგობრივ ვაჭრობაზე გადასვლა. ცალკეული ქვეყნე- 
ბი, უპირატესად განვითარებული ქვეყნები ერთმანეთთან 

ერთგვაროვანი საქონლით ვაჭრობენ და საერთაშორისო 

ვაჭრობაში სწორედ ამ სახის საქონლით ვაჭრობა ხასიათ- 
დება მზარდი ტენდენციით. 

ღა
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§ 3. ჰექშერ-ოლინის თეორიის ემპირული შემოწმება. 
ლეონტიევის პარადოქსი 

ჰექშერ-ოლინის თეორიის შეუსაბამობამ საერთაშორისო 

ვაჭრობის არსებულ ტენდენციებთან ბიძგი მისცა ამ თეორიის 

ემპირული შემოწმების ტენდენციას. 

ვასილ ლეონტიევმა მე-20 საუკუნის 50-იან ფლებში გა- 
დაწყვიტა შეემოწმებინა ჰექშერ-ლოლინის თეორიის დასკვნა იმის 

შესახებ, რომ ქვეყნები ახდენენ იმ საქონლის ექსპორტს, რომ- 

ლის წარმოებაშიც ინტენსიურად გამოიყენება ამ ქვეყანში არსე–- 

ბული წარმოების ჭარბი ფაქტორები, ხოლო უცხოეთიდან შე- 

მოაქვთ ის საქონელი, რომლის საწარმოებლადაც საჭირო წარ- 

მოების ფაქტორები ამ ქვეყანაში დეფიციტურია. ვ. ლეონტიევს 

სურდა ერთდროულად შეემოწმებინა ორი ვარაუდი: 1. ჰექშერ- 

ოლინის თეორია და 2. აშშ-ს ეკონომიკაში კაპიტალი უფრო 

ჭარბია თუ მასთან მოვაჭრე ქვეყანაში. შემოწმების პირობები 

ასეთი იყო: თუ ჰექშერ-ოლინის თეორია სწორია, ხოლო აშშ- 

ში კაპიტალი მართლაც “შედარებით ჭარბია, მაშინ კაპიტალის 

ხარჯების მაჩვენებელი ერთ მუშაზე გაანგარიშებით (IX/LX) 

აშშ-დან ექსპორტირებული საქონლის სტანდარტულ ნაკრებში 

უფრო მაღალი უნდა იყოს, ვიდრე ანალოგიური მაჩვენებელი 

(რი/Lთ) იმპორტშემცვლელ პროდუქციაში, რომელიც აშშ-ში 

შემოზიდულ საქონელთა სტანდარტულ ნაკრებში შედის. შემოწ- 
მების შემდეგ აღმოჩნდა, რომ აშშ სხვა ქვეყნებზე ყიდდა შრო- 

მატევად საქონელს და ყიდულობდა კაპიტალტევადს. სწორედ 
ამას ეწოდება ლეონტივის პარადოქსი. ვ. ლეონტიევი და "სხვა 

ეკონომისტები მრავალი მხრიდან ცდილობდნენ აღნიშნული პა- 

რადოქსის ახსნას. ყველაზე წარმატებული აღმოჩნდა მოდელში 

წარმოების სხვა ფაქტორების გათვალისწინება. ამ მიმართულე- 

ბით ჩატარებულმა მრავალმა გამოკვლევამ ორ ძირითად შედე- 

გამდე მიგვიყვანა: 1. დადასტურდა “პარადოქსის” არსებობა 

ომისშემდგომი პერიოდის უმეტეს მონაკვეთზე. 2. მნიშვნელოვ- 

ნად გაუმჯობესდა წარმოდგენა წარმოების ფაქტორების გამოყე- 
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ნების ინტენსივობის შესახებ. პირველი უარყოფს ჰექშერ-ოლი- 

ნის თეორიას, მეორე კი იცავს მას. 

ამავე დროს, ლეონტიევის პარადოქსის ამოხსნის მცდე- 

ლობისას, მეცნიერებმა დაიწყეს მოდელში კაპიტალისა და შრო- 

მის გარდა წარმოების სხვა ფაქტორების შეყვანა. აშშ-ს ჰქონდა 

კაპიტალი გარკვეული სიჭარბე და ამასთან ექსპორტისათვის ამ 

ფაქტორის მომსახურებას ნაკლებად იყენებდა, ვიდრე იმპორტით 

იღებდა, თუმცა, შემდგომმა გამოკვლევებმა აჩვენეს, რომ აშშ-ში 

კაპიტალი სრულიადაც არ არის წარმოების ყველაზე ჭარბი 

ფაქტორი. აქ პირველი ადგილი ეკუთვნის სამეცნიერო-ტექნი- 

კურ კადრებს, ანუ კვალიფიცირებულ სამუშაო ძალას. აშშ იმ 

საქონლის ექსპორტიორია, სადაც ინტენსიურად სწორედ წარ- 

მოების აღნიშნული ფაქტორი გამოიყენება, ანუ აშშ უპირატე- 

სად სწორედ მეცნიერებატევადი საქონლის ექსპორტიორია, რაც 

სრულიად შეესაბამება ჰექშერ-ოლინის თეორიას. 

ამავე დროს, ლეონტიევის იდეის განვითარების მიმართუ- 

ლებით კვლევები წარმოებდა სხვა ქვეყნებშიც. 1959 წლისათ- 

ვის იაპონიის ექსპორტ-იმპორტის ოპერაციებს ანალიზმა 

ცხადყო, რომ იაპონია ახენდა კაპიტალტევადი საქონლის ექ- 

სპორტს და შრომატევადის იმპორტს, რაც ეწინააღმდეგებოდა 

ჰექშერ-ოლინის კონცეფციას. თუმცა, აშშ-იაპონიის ორმხრივი 

ვაჭრობის შედეგებმა სრულიად საწინააღმდეგო შედეგები გამო- 

ავლინა, რომელიც ჰექშერ-ოლინის თეორიას შეესაბამებოდა. 

ლეონტიევი პარადოქსის შემდგომი გადამოწმებისადმი 

მიძღვნილი ასობით პუბლიკაციიდან განსაკუთრებულ ყურადღე- 

ბას იმსახურებს ამერიკელი მეცნიერების ბ. ბოუენის, ე. ლიმე- 

რის და ლ. სვეისკაუსის კვლევები. მათი კვლევების მიხედვით 

აღმოჩნდა, რომ ჰ-ო თეორია მტკიცდება მხოლოდ ნახევარზე 

მეტ შემთხვევაში, ანუ თეორია არ დასტურდება ბევრ საქონელ- 

ზე და წარმოების ფაქტორზე. თუმცა ის, რომ თეორია დას- 

ტურდება ნახევარზე მეტ “შემთხვევაში მიუთითებს თეორიის 

დამაკმაყოფილებელ ხასიათზე, თუმცა ის მთლიანად ვერ ხსნის 

საერთაშორისო ვაჭრობის ტენდენციებს. 
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მიუხედავად ამისა, სწორედ ლეონტიევის პარადოქსს უნდა 

ვუმადლოდეთ საერთაშორისო ვაჭრობის ახალი თეორიების 
წარმოშობას. ასე მაგალითად: წარმოების ფაქტორების უფრო 

დეტალური ანალიზის მომხრეების მიერ წამოყენებულ იქნა 

ადამიანისეული კაპიტალის თეორია, რომელიც ხსნიდა თანამედ- 

როვე ეკონომიკური საქმიანობის ბევრ მოვლენას და ბიძგი მის- 

ცა ისეთი თეორიული მიდგომების განვითარებას, როგორიცაა 

ადამიანისეული რესურსები და ადამიანისეული განვითარება. 

§ 4. საერთაშორისო ვაჭრობის უახლესი თეორიები 

ლინდერის უპირატესი მოთხოვნის ჰიპოთეზა. შვედი ეკო- 
ნომისტის დღა პოლიტიკოსის ს. ლინდერის ჰიპოთეზა ამყარებს 

მიზეზობრივ კავშირს მოთხოვნასა და საგარეო ვაჭრობას შო- 

რის და მიზეზ-შედეგობრივი ჯაჭვი შემდეგ სახეს ღებულობს: 

შემოსავალი-არჩევანი-ტექნოლოგია-საგარეო ვაჭრობა. მოსახლე- 
ობის შემოსავლების ზრდა განაპირობებს ამ ქვეყნის მოხმარების 

სტრუქტურაში ფუფუნების საგნების წილის ზრდას. აღნიშნულ 

საქონელზე მოთხოვნის ზრდა მწარმოებლებს უბიძგებს წარმოე- 

ბის ტექნოლოგიის სრულყოფისაკენ. მწარმოებლურობის გადი- 

დება უსწრებს ამ საქონელზე მოთხოვნის ზრდას, შესაბამისად 

მცირდება საქონლის ფასი, ქვეყანა იძენს ფასისმიერ კონკურენ- 

ტუნარიანობას და ადგილი აქვს ამ საქონლის ექსპორტს. ამრი- 

გად, კომპანიის მიერ საგარეო ბაზარზე გასვლა ხდება იმ ჭსა- 

ქონლით, რომელზეც შიდა ბაზარზე მოთხოვნა მაღალია, თუმცა 
საჭიროა, რომ იმპორტიორ ქვეყანაში მოხმარების სტუქტურა 

მიახლოებული იყოს ექსპორტიორი ქვეყნის მოხმარების სტრუქ- 

ტურასთან. 

აღსანიშნავია რომ ლინდერის თეორია დაუსრულებელი 
იყო, რამდენადაც მოიცავდა საგარეო ბაზარზე ტექნოლოგიურად 

რთული საქონლის ექსპორტის მხოლოდ შეზღუდულ ასპექტს. 

ამ თეორიის შემდომმა განვითარებამ მიგვიყვანა “პროდუქტის 

სასიცოცხლო ციკლის“ თეორიის ჩამოყალიბებასთან. 
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“პროდუქტის სასიცოცხლო ციკლის“ თეორია: ამ თეორი- 
ის შემქმნელები არიან ამერიკელი მეცნიერები რ. ვერნონი, ჩ. 

კინდელბერგერი და ლ. უელსი. აღნიშნულმა თეორიამ ასახა მე- 

20 საუკუნის 60-იან წლებში აშშ-ში არსებული რეალობა, რო- 
ცა აშშ-ს შიდა ბაზრისთვის წარმოებული პროდუქცია თანდათა- 

ნობით სხვა განვითარებულ ქვეყნებში ვრცელდებოდა. აშშ-ში 

ახალი პროდუქციის წარმოება იწვევს მის ექსპორტს იმ ქვეყ- 

ნებში, რომლებშიც მოსახლეობის მოთხოვნა ემსგავსება აშშ-ში 

არსებულ მოთხოვნას. 

ექსპორტის ზრდის შემდეგ, იმპორტიორი ქვეყნის მწარმო- 

ებლები იწყებენ ამ საქონლის წარმოების დაწყებას, მათ აქვთ 

გარკვეული კონკურენტული უპირატესობა - შიდა ბაზრის მოთ- 

ხოვნის უკეთესი განსაზღვრის შესაძლებლობა და შედარებით 

იაფი სამუშაო ძალა. იწყება ამერიკელი ექსპორტიორების შე- 

ვიწროება იმპორტიორი ქვეყნის შიდა ბაზარზე, აშშ-ში მცირდე- 

ბა ამ პროდუქციის წარმოება. იმპორტიორი ქვეყანა ფლობს რა 

კონკურენტულ უპირატესობას პროდუქციის წარმოებაში, იწყებს 

ამ პროდუქციის ექსპორტს აშშ-ს ბაზარზე. აშშ-ს კომპანიები 

გადადიან ახალი, რთული პროდუქციის წარმოებაზე. ზოგიერთი 

მკვლევარი ამატებს პროდუქტის სასიცოცხლო ციკლის კიდევ 

ერთ ფაზას, პროდუქტის წარმოების გადატანას განვითარებად 
ქვეყნებში და შემდგომ ამ ქვეყნებიდან ექსპორტს აშშ-ს ბაზარ- 

ზე. 

პროდუქტის სასიცოცხლო ციკლის თეორიამ ფართო გავ- 

რცელება ჰპოვა, რამდენადაც ის იძლეოდა ცალკეული პროდუქ- 
ციის საგარეო ვაჭრობის კანონზომიერებების ახსნის შესაძლებ- 

ლობას. თუმცა შემდგომმა მოვლენებმა გამოავლინეს ამ თეორი- 

ის ნაკლოვანებები. 1. ზოგიერთი პროდუქტის წარმოება არ გა- 

დადიოდა სხვა ქვეყნებში. 2. თეორია მხოლოდ აშშ-ს უტოვებდა 

ლიდერის პოზიციას, თუმცა იაპონიას და დასავლეთ ევროპის 

ზოგიერთმა ქვეყანამ გადაასწრო აშშ-ს ცალკეული საქონლის 

წარმოებაში. 

ამრიგად, რჩებოდა საგარეო ვაჭრობის რიგი გადაუწყვეტე- 

ლი პრობლემები. საჭირო იყო ახალი თეორია. ამერიკელმა 
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ეკონომისტმა მ. პორტერმა ნეოკლასიკური თეორიის და კომპა- 

ნიის საგარეო-სავაჭრო საქმიანობის თეორიის სინთეზის საფუძ- 

ველზე სცადა პასუხი გაეცა შეკითხვაზე “რატომაა, რომ კონ- 

კრეტული ქვეყნის ფირმები ფლობენ კონკურენტულ უპირატე- 
სობას ცვაალკეულ დარგებში?“. 

მ. პორტერის “კონკურენტულ უპირატესობათა თეორია“: 
გლობალიზაციის, გლობალური ეკონომიკის ფორმირების პირო- 

ბებში კონკურენტუნარიანობის ამაღლება წარმოადგენს ნებისმი- 

ერი ეროვნული ეკონომიკის ფუნქციონირების უმთავრეს მიზანს. 

ეს განსაკუთრებით ნიშანდობლივია გლობალური ეკონომიკის 

ფორმირების პირობებში რომლის სტაბილური განვითარება 

მსოფლიო მასშტაბით პოსტინდუსტრიული საზოგადოების ფორ–- 

მირებას ეფუძნება. ამავე დროს, როგორც ეროვნული ეკონომი- 

კების კონკურენტუნარიანობის ცნობილი ამერიკელი მკვლევარი 

მ. პორტერი აღნიშნავს, არცერთ ქვეყანას არ ძალუძს კონკუ- 

რენტუნარიანი იყოს აბსოლუტურად ყველა პოზიციაში, რამდე- 

ნადაც მისი რესურსები შეზღუდულია. აღნიშნული ერთნაირად 

ეხება როგორც განვითარების პოსტინდუსტრიულ, ისე ინდუს- 

ტრიულ-აგრარულ ეტაპზე მყოფ სახელმწიფოებს. აღსანიშნავია 

ის გარემოებაც, რომ აღნიშნული მკვლევარი გამოყოფს ქვეყნის 

კონკურენტული ზრდის შემდეგ სტადიებს 1. ზრდა ბუნებრივი 

რესურსების, 2. ინვესტიციების, 3. ინოვაციების და ბოლოს 4. 

სიმდიდრის საფუძველზე. მ. პორტერი გამოყოფს “კონკურენტუ- 

ლი რომბის ოთხ უმთავრეს თვისებას ანუ დეტერმინანტს. 

რომლებიც განსაზღვრავენ ქვეყნის კონკურენტულ უპირატესო- 
ბას. აღნიშნულ ოთხ დეტერმინანტს წარმოადგენს: 1. ფაქტორუ- 

ლი პირობები, 2. შიდა მოთხოვნის პირობები. 3. მონათესავე 

დარგების არსებობა. 4. ფირმის სტრუქტურა, სტრატეგია და 

შიდადარგობრივი კონკურენცია, ასევე ორი დამხმარე დეტერმი- 

ნანტი, სახელმწიფოს (მთავრობის) როლი და შემთხვევა.
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ჰექშერ-ოლინის თეორიის თანახმად ქვეყნებს შორის საქო- 

ნელგაცვლისას ხდება წარმოების ჭარბი ფაქტორებით წარ- 

მოებული საქონლის ექსპორტი და იმ საქონლის იმპორტი, 

რომლის საწარმოებლადაც საჭირო რესურსები ქვეყანაში 

შცირეა. 

საერთაშორისო ვაჭრობა იწვევს ფასთა გათანაბრებას არა 
მარტო საქონელზე, არამედ ტენდენციაში წარმოების ფაქჟ- 

ტორებზეც, რაც საბოლოო ანგარიშით იწვევს სხვადასხვა 
ქვეყანაში წარმოების ერთგვაროვან ფაქტორებზე შემოსავ- 

ლების გათანაბრებას. 

ფაქტორთა თანაფარდობის თეორია აერთიანებს ორ თეორე- 

მას: ჰექშერ-ოლინის თეორემას და წარმოების ფაქტორებზე 

ფასების გამოთანაბრების თეორემას. 

გულგრილობის ყველა მრუდიდან მხოლოდ ის მიიღება 

მხედველობაში, რომელიც ერთმანეთთან აკავშირებს მოხმა- 

რებას და წარმოებას, ანუ რომელსაც აქვს შეხების წერტი- 

ლი საწარმოო შესაძლებლობის მრუდთან. 

ჰექშერ-ოლინის თეორიის ემპირიულმა შემოწმებამ ეჭვქვეშ 

დააყენა თეორიის ზოგიერთი მნიშვნელოვანი დებულება. ლე- 

ონტიევის პარადოქსმა და სხვა კვლევებმა ნათელყო, რომ 
მთლიანობაში ჰექშერ-ოლინის თეორია დამაკმაყოფილებე- 

ლია, მაგრამ ის სრულფასოვნად ვერ ხსნის თანამედროვე 

საერთაშორისო ვაჭრობაში არსებულ ტენდენციებს. 

ჰექშერ-ოლინის თეორიის საშუალებით საერთაშორისო ვაჭ- 

რობის ახსნის არასრულფასოვნებამ ბიძგი მისცა საერთაშო- 

რისო ვაჭრობის ახალი თეორიების წარმოქმნას, რომელთა 

შორის განსაკუთრებით აღსანიშნავია ლინდერის უპირატესი 

მოთხოვნის ჰიპოთეზა, პროდუქციის სასიცოცხლო ციკლის 

თეორია და სხვა. 
მ. პორტერი გამოყოფს ქვეყნის კონკურენტული ზრდის შემ- 
დეგ სტადიებს: 1. ზრდა ბუნებრივი რესურსების, 2. ინვეს- 

ტიციების, 3. ინოვაციების და ბოლოს 4. სიმდიდრის სა-



ფუძველზე. მ. პორტერი გამოყოფს “კონკურენტული რომ- 
ბის“ ოთხ უმთავრეს თვისებას ანუ დეტერმინანტს. რომლე- 

ბიც განსაზღვრავენ ქვეყნის კონკურენტულ უპირატესობას. 

აღნიშნულ ოთხ დეტერმინანტს წარმოადგენს: 1. ფაქტორუ- 

ლი პირობები, 2. შიდა მოთხოვნის პირობები. 3. მონათესავე 

დარგების არსებობა. 4. ფირმის სტრუქტურა, სტრატეგია 

და შიდადარგობრივი კონკურენცია, ასევე ორი დამხმარე 

დეტერმინანტი, სახელმწიფოს (მთავრობის) როლი და შემ- 

თხვევა. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

ახსენით ჰექშერ-ოლინის თეორიის არსი; 

რას გულისხმობს ლეონტიევის პარადოქსი; 

რა ფაქტორებით ხსნის ლინდერის ჰიპოთეზა საგარეო ვაჭრობა; 

რას ნიშნავს პროდუქტის სასიცოცხლო ციკლი; 

ჩამოთვალეთ მ. პორტერის “კონკურენტული ზრდის სტადიები“; 

რას გულისხმობს კონკურენტული უპირატესობის რომბი და 

მისი დეტერმინანტები; 

7. თქვენი აზრით, რომელი თეორია ხსნის საერთაშორისო ვაჭ- 

რობის ტენდენციებს შედარებით ამომწურავად და რატომ? 
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თემა 4. სამრთაშორისო ვა#რობის 
სტანდარტული მოდელი 

შეფარდებითი უპირატესობა, რომელიც გამომდინარეობს 

შრომის მწარმოებლურობაში ან წარმოების ფაქტორებით უზ- 
რუნველყოფაში გან სხვავებიდან, ძირითადად ახასითებს პროდუქ- 

ციის წარმოებასთან დაკავშირებულ საკითხებს ანუ საქონლის 

მეწოდებას. თუმცა, პროდუქციის წარმოების ზრდისათვის აუცი- 

ლებელია, რომ საქონელი იყიდებოდეს. ამისთვის, თავის მხრივ 

საჭიროა ფასების დონის ცოდნა. მოდელში მოთხოვნის ჩართვა 
იძლევა საერთაშორისო ვაჭრობის შედარებით რეალისტური მო- 

დელის აგების შესაძლებლობას. საერთაშორისო ვაჭრობის მო- 

დელს, რომელშიც ასახულია მოთხოვნა და მიწოდება ეწოდება 

საერთაშორისო ვაჭრობის სტანდარტული მოდელი. აღნიშნული 

მოდელი შემოსავლებზე საერთაშორისო ვაჭრობის ზეგავლენის 

ანალიზის შესაძლებლობას იძლევა. 

ვთქვათ, სამამულო ქვეყანა და საზღვარგარეთის ქვეყანა 
აწარმოებენ ხორბალს და ქსოვილს. მოთხოვნის და მიწოდების 

მრუდების საშუალებით ვაჩვენოთ, თუ როგორ დგინდება მოთ–- 

ხოვნის და მიწოდების წონასწორობითი დონე და წონასწორო- 

ბის ფასი ეროვნულ, საზღვარგარეთის და მსოფლიო ბაზარზე. 
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ურთიერთქმედება, საქონელზე მსოფლიო ფასის ჩამოყალიბება. 
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§ 1. მოთხოვნისა და მიწოდების ურთიერთქმედება 

ჰორიზონტალურ ღერძზე გამოისახება ხორბლის რაოდენო- 

ბა, ვერტიკალურზე ხორბლის შეფარდებითი ფასი ILX/ნL (ნახ. 

4.1), რომელიც უტოლდება ჩანაცვლების ზღვრულ დანახარჯებს 
და აჩვენებს, თუ რა რაოდენობის ქსოვლის წამოებაზე უნდა 
ვთქვათ უარი, რომ ვაწარმოოთ დამატებითი ერთეული ხორბალი. 

ვაჭრობის არარსებობის შემთხვევაში საშუალოდ ქვეყანა 

აწარმოებს # რაოდენობის ხორბალს L; ფასის შემთხვევაში, ხო- 

ლო საზღვარგარეთის ქვეყანა ტ#”, წკფასის შემთხვევაში. სავაჭრო 
ურთიერთობების დამყარების შემთხვევაში, მწარმოებლები საზ- 

ღვარგარეთისათვის უფრო მაღალ ფასად ხორბლის მიყიდვის შე- 

საძლებლობის გათვალისწინებით, ზრდიან წამოებას. LI) -ზე მაღა- 

ლი ფასის შემთხვევაში ამ ქვეყანაში იზრდება ხორბლის წარმო- 

ება, რომელიც აჭარბებს ვაჭრობამდე არსებულ მოთხოვნას, მი- 

წოდების სიჭარბე მოთხოვნაზე – ექსპორტირებული იქნება საზ- 

ღვარგარეთ. ამავე დროს, საზღვარგარეთის ქვეყანაში 01 ზე ნაკ- 

ლებ ფასად მიწოდების ზრდა იწვევს მოხმარების ზრდას, ანუ 

ხორბლის მოხმარება იზრდება, რომელიც იფარება 8” C” იმპორ- 

ტის მეშვეობით. შუა გრაფიკში კი მოთხოვნის და მიწოდების 

მრუდების გადაკვეთის წერტილი ასახავს, ხორბალზე მსოფლიო 

ფასს (LV) ამ შემთხვევაში სამამულო ქვეყანაში ხორბლის სი- 

ჭარბე, ანუ ექსპორტი, ხოლო საზღვარგარეთის ქვეყნის დეფიცი- 

ტი, რომელიც იმპორტით იფარება, გათანაბრებულია. წონასწო- 

რობითი ფასი შეიძლება იყოს მხოლოდ წ?:, რამდენადაც LXX/LC>L; 

შემთხვევაში, სამამულო ქვეყნიდან ხორბლის მიწოდება გადაა- 

ჭარბებს საზღვარგარეთის ქვეყნის იმპორტზე მოთხოვნის მოცუ- 

ლობას და ფასი ს:-მდე შემცირდება ხოლო როცა ფასი 
სნLCCLC საზღვარგარეთის ქვეყნის იმპორტზე მოთხოვნა ვერ 

დაკმაყოფილდებოდა სამამულო ქვეყნის ექსპორტით და შესაბამი- 

სად, ფასი გაიზრდება, ანალოგიური მდგომარეობა იქნება ქსოვი- 
ლის შემთხვევაში, მხოლოდ იმ განსხვავებით, რომ საზღვარგა- 

რეთის ქვეყანა იქნება ქსოვილის ექსპორტიორი, ხოლო სამამუ- 
ლო ქვეყანა იმპორტიორი. 
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§ 2. მსოფლიო ფასი. ვაჭრობის პირობები 

4.1 ნახაზის შუა გრაფიკი ასახავს, მოთხოვნას და მიწო– 

დებას ექსპორტზე ანუ საქონლის იმ ნაწილზე, რომელიც წარ- 
მოიქმნება შიდა ბაზარზე წარმოებას და მოხმარებას შორის 

სხვაობით. ერთი შეხედვით შეიძლება მოგვეჩვენოს, რომ სწო- 

რედ ექსპორტირებული ხორბალი არის ხორბლის მსოფლიო 

ფასის განმსაზღვრელი. ასეთი შეხედულება დასტურდება რეა- 

ლური პრაქტიკის ზოგიერთი ფაქტით. თუმცა, იმის გათვალის- 

წინებით, რომ იზოლირებული მსოფლიო ბაზარი არ არსებობს 

და ის ეროვნულ ბაზართა ერთობლიობაა, მსოფლიო ბაზრის 

ფასი მეტნაკლებად ასახავს ეროვნული ბაზრების წონასწორო- 

ბით ფასს. ჩვენს მაგალითშიც მსოფლიო ფასი ხორბალზე 

ნX/C შეესაბამება მიწოდების იმ დონეს, რომელიც პოულობს 

მომხმარებელს ანუ არსებობს მოთხოვნა. მოთხოვნა და მიწოდე– 

ბა ერთმანეთს უტოლდება ფასის იმ დონეზე, რომელიც ერთნა– 

ირად აწყობს როგორც მწარმოებელს, ისე მომხმარებელს. 

ხორბლის შეფარდებითი ფასი IXX/IL არის ქსოვილის შე- 

ფარდებითი ფასის LL /IX უკუამსახველი. შეფარდებითი ფასის 

XIX ზრდის შემთხვევაში ხორბლის ექსპორტიორი ქვეყნის 

კეთილდღეობა გაიზრდება, რამდენადაც ერთი და იგივე რაოდე- 
ნობის ხორბლის გაყიდვით შესაძლებელია უკვე გაიაფებული 

მეტი რაოდენობის ქსოვილის შეძენა (9X/L ზრდა იგივეა, რაც 

IV» “შშემცირება). IX" შემცირება იძლევა საპირისპირო 

ეფექტს. ქსოვილის ექსპორტიორ-ქვეყანაში MX/სL ფასის %ზრდა 

გამოიწვევს კეთილდღეობის დონის შემცირებას, რადგან ხორ- 

ბლის გაძვირების პირობებში მათ მოუხდებათ უფრო მეტი რაო- 

დენობის ქსოვილის გაყიდვა ან ხორბლის მოხმარების შემცირე- 

ბა. პირიქით, ILX/C ფასის შემცირება ნიშნავს ქსოვილის ექ- 

სპორტიორ-ქვეყანაში ხორბლის მოხმარების ზრდას. შეფარდები- 

თი ფასების ცვლილების ყველა კომბინაცია შესაძლებელია გა- 

მოიხატოს ტერმინით “ვაჭრობის პირობები“, რომელიც გულის- 

ხმობს ექსპორტირებული საქონლის ფასის მიმართებას იმპორ–- 

ტირებული საქონლის ფასთან. 
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თუ ცნება “ვაჭრობის პირობები“ ეხება ორზე მეტ საქო- 

ნელს, იგი უნდა განისაზღვროს როგორც საექსპორტო და საიმ- 

პორტო ფასების ინდექსით (ეროვნული ან სხვა ვალუტის ერ- 

თეულებში), რომელსაც შემდეგი სახე ექნება: 

ი 
XX = 2, X101 

1=1 

სადაც XI ცალკეული (1 –რი) საქონლის ხვედრითი წონაა 

ექსპორტის მთლიან ღირებულებაში საბაზისო წელს, ხოლო 1 
არის ამ საქონელზე მიმდინარე ფასის შეფარდება მის ფასთან 
საბაზისო წელს. ასეთივე ინდექსი შეიძლება გავიანგარიშოთ სა- 

იმპორტო ფასებისათვის. ანუ 

?8 

ჩი) = 2, 91 01 
1=1 

სადაც I არის თითოეული საქონლის ზხვედრითი წონა 

საბაზისო წელს იმპორტის მთლიან ღირებულებაში, ხოლო (X1 
განისაზღვრება ისე, როგორც ექსპორტის შემთხვევაში. ამრი- 

გად, ვაჭრობის პირობები ტოლია ორი ინდექსის შეფარდებისა: 

I= ნX/ჩი1 

ვაჭრობის პირობების გაუმჯობესება ნიშნავს ექსპორტის 

მსყიდველობითუნარიანობის ზრდას. ვაჭრობის პირობების გაუა- 

რესება კი იმპორტის ღირებულების ზრდას ან ექსპორტის 

მსყიდველობითუნარიანობის და შესაბამისად ქვეყნის კეთილდღე- 

ობის შემცირებას. 
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§ 3. საგარეო ვაჭრობის გავლენა შემოსავლების 

განაწილებაზე 

წარმოების ფაქტორების მფლობელების შემოსავლებზე სა- 

გარეო ვაჭრობის გავლენა განსხვავებულია მოკლევადიან და 
გრძელვადიან პერიოდებში. მოკლევადიან პერიოდში ეს ზემოქმე– 

დება წარმოადგენს თაწმიმდევრული მოვლენების ჯაჭვს, სადაც 
თითოეულ მათგანს მოაქვს გარკვეული შედეგები. (ცხრილი 4.1). 

წარმოების ფაქტორების მფლობელების შემოსავლებზე საგარეო 
ვაჭრობის ზეგავლენა 

  

  

  

  

  

  

ფაქტორებზე მოთხოვნის 
სტრუქტურა 

ბა) ზრდა მოითხოვს 
მეტ სამუშაო ძალას და 

ნაკლებ კაპიტალს, CX 
შემცირება იწვევს ნაკ- 
ლები სამუშაო ძალის და 
მეტი კაპიტალის გამო– 

სამამულო ქვეყანა საზღვარგარეთი 
წინასავაჭრო ფასები იაფი ხორბალი, იაფი ქსოვილი, 

- ძვირი ქღვილი ძვირი გორბალი 

სავაჭრო ურთიერთობე- ნX იზრდება LX მცირდება 

ბის დამყარების შემდეგ. | IL მცირდება IL იზრდება 
იწყება სპეციალიზაცია 
და: 

1. იცვლება შეფარდები- 
თი ფასები 

2. ფასზე გამოშვების CX ი'ხრდება CX მცირდება 

მოცულობის რეაქცია CX მცირდება CI იზრდება 

3. იცვლება წარმოების | C1X (ხორბლის გამოშვე- | CX (ქსოვილის გამოშვება) 
ზრდა მოითხოვს მეტ კა- 

პიტალს და ნაკლებ სა– 
მუშაო ძალას. CIX შემცი- 

რება იწვევს მეტი სამუ- 
შაო ძალის და ნაკლები 
კაპიტალის გამოთავი- 

      ხელფასის ზრდა უს- 

წრებს საპროცენტო გა- 

ნაკვეთის ზრდას   თავისუფლებას. სუფლებას. 

4. წარმოების ფაქტო- იზრდება შემოსავლები იზრდება შემოსავლები 

რების ფასების მოკლე- | ხორბლის წარმოების | ქსოვილის წარმოების 
ვადიანი რეაქცია სექტორში, ამავე დროს სექტორში, ამავე დროს 

საპროცენტო განაკვეთის 

ზრღა უსწრებს ხელფა- 
სის ზრდას. 
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ცხრილიდან ჩანს, რომ მოკლევადიან პერიოდში სარგებ- 

ლის მიღება დამოკიდებულია თუ რომელ სექტორში გამოიყენე- 
ბა წარმოების ფაქტორი, მზარდ სექტორში თუ სექტორში, Lსა- 

დაც წარმოების მოცულობა მცირდება. სამამულო ქვეყანაში უფ- 

რო ხელსაყრელი პირობები ყალიბდება მუშებისათვის და შესა- 

ბამისად ძნელდება კაპიტალის დაბანდება. ეს, თავის მხრივ იწ- 
ვევს ხელფასის ზრდას და საპროცენტო განაკვეთის შემცირე- 

ბას. სამუშაო ძალის ნაწილს, რომელიც დასაქმებულია ქსოვი- 

ლის წარმოებაში, შეუძლია ისარგებლოს ქვეყანაში სამუშაო ძა- 

ლაზე მოთხოვნის ზრდით და ქსოვილის ფაბრიკების მეპატრო- 

ნეებს მოსთხოვოს ხელფასის გაზრდა. საზღვარგარეთის ქვეყანა- 
ში კი უფრო ჭზხელსაყრელი პირობებია კაპიტალის დაბანდები- 
სათვის, რითაც შეუძლიათ ისარგებლონ როგორც ქსოვილის 

მწარმოებლებს, ისე ზოგიერთ ხორბლის მწარმოებელსაც. 

გრძელვადიან პერიოდში იმ წარმოების ფაქტორების 

მფლობელები, რომლებზეც მოთხოვნა შემცირდა დაიწყებენ გა- 
მოსავალის ძებნას. სამამულო ქვეყანაში, ქსოვლის წარმოებაში 

დასაქმებული სამუშაო ძალის ნაწილი გადავა ხორბლის წარმო- 
ების სექტორში, რამდენადაც ამ სექტორში უფრო მაღალი 

ხელფასებია. უფრო ნაკლები შანსები აქვთ ქსოვილის ფაბრიკის 

მეპატრონეებს, თუმცა ზოგიერთი მათგანი შეეცდება გადავიდეს 

ხორბლის წარმოებაზე. საწინააღმდეგო სურათი იქნება საზ- 

ღვარგარეთის ქვეყანაში, სადაც უფრო მეტი შანსი გადავიდეს 

ქსოვილის მზარდ სექტორში აქვთ ხორბლის მწარმოებლებს, 

ვიდრე ხორბლის წარმოებაში დასაქმებულ მუშებს. თუმცა მუ- 

შების ნაწილი იპოვის სამუშაოს ქსოვილის მზარდ წარმოებაში. 

ნათელია, რომ მიზეზ-შედეგობრივ კავშირში საჭიროა წარმოე- 

ბის ფაქტორების მობილურობის ჩართვა.



(ცხრილი 4.1-ის გაგრძელება). 
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5. წარმოების ფაქტო- 

რების მობილურობა 
მუშების დიდი ნაწილი 
გადადის ხორბლის წარ- 
მოებაში, მეწარმეები ნა- 

მეწარმეების ღიღი ნაწი- 
ლი გადაღის ქსოვილის 
წარმოებაზე, მუშები ნა- 

წილობრივ. დროებით წილობრივ. დროებით იზ- 
რთულდება კაპიტალის | რღება სტრუქტურული 
დაბანდება. უმუშევრობა.   
  

6. წარმოების ფაქტო- 

რების ფასების გრძელ- 

ვადიანი რეაქცია 

გაღრმავდა სპეციალიზაცია. საქონელზე გათანაბრდა 
ფასები (მსოფლიო ფასის დონეზე) და მათი ზეგავ- 
ლენით ფასები წარმოების ფაქტორებზე, ორივე მხარე 
რჩება მოგებული. სამამულო ქვეყანაში იზრდება მუ- 
შების შემოსავალი, მცირდება კაპიტლის მფლობელთა 
შემოსავლები. საზღვარგარეთის ქვეყანაში იზრდება 

კაპიტალის მფლობელთა შემოსავლები. მცირდება მუ- 
შების ხელფასები. ზოგადად, სამამულო ქვეყანა რჩება 
მაღალი ხელფასის ქვეყანად, ხოლო საზღვარგარეთის 
ქვეყანაში მაღალია კაპიტალზე შემოსავლები. ამავე 
დროს, ადგილი აქვს წარმოების ფაქტორებზე ფასე- 
ბის ირიბ გამოთანაბრებას. უფრო მნიშვნელოვანი გა- 

მოთანაბრება გულისხმობს სამუშაო ძალის და კაპი- 

ტალის საერთაშორისო მობილურობას.       
  

ზემოთმოყვანილი ანალიზი იძლევა შემდეგი დასკვნის გა- 

კეთების შესაძლებლობას: წარმოების ფაქტორი რაც უფრო მე- 

ტადაა სპეციალიზებული საექსპორტო საქონლის წარმოებაზე, 

მით უფრო მეტია წარმოების ამ ფაქტორის მფლობელის სარ- 

გებლი საგარეო ვაჭრობიდან და პირიქით, საგარეო ვაჭრობთიან 
მით უფრო მეტია წარმოების ფაქტორის მფლობელის ზარალი, 
რაც უფრო მეტადაა წარმოების აღნიშნული ფაქტორი კონცენ- 

ტრირებული იმპორტთან კონკურირებადი საქონლის წარმოება- 

ზე. ეს დასკვნა პირდაპირაა დაკავშირებული ეკონომიკური გან- 

გითარების სტრატეგიის არჩევასთან, ქვეყანა აირჩევს ექსპორ- 

ტგამაფართოებელ თუ იმპორტშემცვლელი ეკონომიკური ზრდის 

სტრატეგიას. 

65



§ 4. საგარეო ვაჭრობა და ეკონომიკური ზრდა 

დროთა განმავლობაში წარმოების ყველა ფაქტორის მიწო- 

დება იზრდება. სწრაფად გროვდება კაპიტალი და კვალიფიკა- 
ცია. უფრო ნელა, მაგრამ ზრდის ტენდენციით ხასიათდება 

შრომითი რესურსები, რაც თავის მხრივ იწვევს საწარმოო შე- 

საძლებლობების მრუდის ცვლილებებს. რა ზეგავლენას ახდენს 

ახალი საწარმოო შესაძლებლობების მრუდი საერთაშორისო 

ვაჭრობაზე? 

სავსებთთ ნეიტრალური ზრდა. ცალკეული ფაქტორების 
ზრდის ტემპებს შორის განსხვავებათა მნიშვნელობაში დასარწმუ- 

ნებლად, განვიხილოთ თუ როგორ წარიმართებოდა ვაჭრობა სპე- 
ციფიკურ, შეუძლებელ პირობებში. ვთქვათ, წარმოების ყველა 
ფაქტორი ერთნაირი ტემპით იზრდება. ამ შემთხვევაში საწარმოო 

შესაძლებლობების მრუდი გაფართოვდებოდა. ასევე უცვლელი 
დარჩება ყველა თანაფარდობა საგარეო ვაჭრობის დიაგრამებზე. 

ასეთ ნეიტრალურ პირობებში შენარჩუნდება ქვეყნებსშორისი ვაჭ- 

რობის იგივე სტრუქტურა, მსოფლიო ფასების იგივე პროპორცი- 

ები და თანაფარდობანი, შეიცვლება მხოლოდ მოცულობა. 
დაუბალანსებელი ზრდა ერთ ქვეყანაში: საგარეო ვაჭრობა- 

ზე წარმოების ფაქტორების ზრდის ზეგავლენა უპირველეს ყოვ- 

ლის იმით განისაზღვრება, თუ სახელდობრ რომელი ფაქტორე- 

ბი იზრდება: ისინი რომლებიც ჩართულია უპირატესად იმპორ- 

ტთან კონკურენციაში მყოფ დარგებში, თუ ისინი, რომლებიც 

საექსპორტო დარგებში მონაწილეობს. 

იმპორტ შემცვლელი ზრდა: ვთქვათ, ქვეყანაში იმპორტთან 

კონკურენციაში მყოფი დარგი (ქსოვილის წარმოება) შედარებით 

ინტენსიურად იყენებს კაპიტალს, რომელიც ამ ქვეყანაში მაღა- 
ლი ტემპით იზრდება, ხოლო საექსპორტო საქონლის წარმოე- 
ბასთან (ხორბლის) დაკავშირებული სხვა ფაქტორების სიდიდე 

უცვლელი რჩება. უფრო იაფი კაპიტალის არსებობის შემთხვე- 

ვაში ფირმები შეეცდებიან წარმოების მოცულობის გაზრდას, 

მაგრამ წარმოების ზრდის ტემპი სხვადასხვა დარგში განსხვავე- 
ბული იქნება. როგორც აღვნიშნეთ, კაპიტალი უფრო ინტენსიუ- 
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რად გამოიყენება ქსოვილის წარმოებაში, მაშასადამე, მისი გაია– 
ფებასს უფრო დიდი მნიშვნელობა აქვს სწორედ ქსოვილის 

მწარმოებლებისათვის, ვიდრე ფერმერებისათვის და შესაბამისად, 

ქსოვილის წარმოება ზორბლის მოყვანასთან შედარებით უფრო 

სწრაფად გაიზრდება. ქსოვილის წარმოების ზრდა ნაწილობრივ 

ჩაანაცვლებს მის იმპორტს, რადგან კაპიტალის გაიაფება საშუ- 

ალებას იძლევა გაიზარდოს მისი წარმოება და გაყიდვა იმ დო–- 
ნემდე, სანამ ზღვრული ხარჯები ამ ქვეყანაში მსოფლიო ფასის 

დონეს მიაღწევს. თუ მოცემული ქვეყნის ეკონომიკაში მომხდა– 

რი ცვლილებები ზეგავლენას მოახდენდა ქსოვილის მსოფლიო 
ფასზე, მაშინ ეს უკანასკნელი დაიწევდა, რამდენადაც ამ ქვეყა– 

ნაში ქსოვილის იმპორტზე მოთხოვნა შემცირდა. 

ამრიგად, იმპორტთან კონკურირებად წარმოებაში ინტენსი- 

ურად გამოყენებული ფაქტორების ზრდა იწვევს, მსოფლიო ბა– 
ზარზე ამ საქონელზე მოთხოვნის შემცირებას დღა შესაძლოა იმ- 

პორტირებული საქონლის ფასისა და მსოფლიო ვაჭრობის შემ- 

ცირებასაც. 

ექსპორტგამაფართოებელი ზრდა: ვთქვათ, ქვეყანაში იზ- 
რდება საექსპორტო საქონლის წარმოებაში ჩართული ფაქტო- 
რის (ხორბლის მოსაყვანად ვარგისი მიწების) გამოყენება. ამას- 

თან, სხვა ფაქტორების მიწოდება უცვლელი რჩება. დამატებითი 

მიწების მიწოდება გამოიწვევს არენდის ღირებულების შემცირე- 

ბას. მიწის გაიაფება ფერმერებს უბიძგებს ხორბლის ნათესების 

გაფართოებისაკენ. ხორბლის წარმოების ზრდა გაუსწრებს ქსო- 

ვილის წარმოების ზრდას. დაიწყება დამატებით წარმოებული 

ხორბლის ექსპორტირება, რადგან უფრო იაფი მიწა საშუალე–- 
ბას იძლევა გაიზარდის ხორბლის წარმოება და გაყიდვა იმ დო- 

ნემდე, ვიდრე ქვეყანაში წარმოებული ხორბლის ზხარჯები კვლავ 

მსოფლიო ფასის დონემდე არ აიწევს. თუ ამ ქვეყნის ეკონომი- 

კაში მომხდარი ცვლილებები ზემოქმედებას მოახდენს ხორბლის 

მსოფლიო ფასზე, მაშინ ფასი დაიწევს რადგან გაიზრდება 

ხორბლის ექსპორტი. ასეთ ექსპორტგამაფართოებელ ზრდის შე- 

დეგია ვაჭრობის გაფართოება და საექსპორტო საქონლის შე- 
ფარდებითი ფასის დაწევა. 
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დასკვნები ეკონომიკური პოლიტიკისათვის: ამრიგად, იმ- 

პორტშემცვლელი და ექსპორტგამაფართოებელი ზრდა განსხვავე- 
ბულ ზემოქმედებას ახდენს საგარეო ვაჭრობაზე. სახელმწიფომ 

უნდა აირჩიოს, თუ რომელი დარგი ან წარმოების ფაქტორები 

წაახალისოს კაპიტალდაბანდებების გამოყოფის ან საგადასახადო 

განაკვეთების შემცირების გზით. ვთქვათ, წარმოების ფაქტორების 

ზრდას შეუძლია ზეგავლენა მოახდინოს მსოფლიო ფასების თა- 
ნაფარდობაზე, როგორც ეს მოხდებოდა იმ შემთხვევაში, თუ გან- 

სახილველი ქვეყანა მსოფლიო ბაზრის მნიშვნელოვანი ნაწილი 

იქნებოდა. ასეთ შემთხვევაში იმპორტშემცვლელი ზრდა მიგვიყ- 

ვანდა ამ ქვეყნის სავაჯრო პირობების გაუმჯობესებამდე (მის მი- 

ერ იმპორტირებული საქონლის მსოფლიო ფასის შემცირებამდე), 

მაშინ როდესაც ექსპორტგამაფართოებელმა ზრდამ განაპირობა 

მათი გაუარესება (ექსპორტის შეფარდებითი ფასის შემცირება). 

საბოლოოდ, ჩვენ მივიღეთ ახალი არგუმენტი ეკონომიკური გან- 
ვითარების ისეთი ტიპის დასაცავად, რომელიც საგარეო ვაჭრო- 

ბას ეწინააღმდეგება. ეს ზდება იმ შემთხვევაში, თუ ქვეყანას ნამ- 
დვილად შეუძლია ზეგავლენა მოახდინოს მსოფლიო ფასზე და 
ანგარიშს არ უწევს სხვა სახელმწიფოთა კეთილდღეობას. 

რიბჩინსკისს თეორია: ფაქტორების არათანაბბრი ზრდას 

თან ახლავს სხვა შედეგებიც. ერთ-ერთი წარმოების ფაქტორის 

წინგამსწრები ზრდა არა მხოლოდ ზრდის იმ სექტორის ხვედ- 

რით წონას, რომელშიც იგი ინტენსიურად გამოიყენება, არამედ 
უცვლელი მსოფლიო ფასების შემთხვევაში მცირდება დანარჩენ 

სექტორებში პროდუქციის გამოშვება. ეს ზდება იმის გამო, რომ 

სექტორი, რომელშიც უფრო ინტენსიურად გამოიყენება წარმოე- 
ბის გაიაფებული ფაქტორი, მოიზიდავს "სხვა სექტორებიდან 

წარმოების ყველა მობილურ ფაქტორს. სწორედ ამაში მდგომა- 

რეობს რიბჩინსკის თეორია: უცვლელი ფასებისა და ეკონომიკა- 

ში მხოლოდ ორი სექტორის არსებობის შემთხვევაში, წარმოე- 

ბის ერთ-ერთი ფაქტორის ზრდას მივყევართ ერთ-ერთი საქონ- 

ლის გამოშვების შემცირებამდე. 

რიბჩინსკის დასკვნა გვიჩვენებს, რომ ახალი საბადოების 

დამუშავებამ (მაგალითად, ნავთობის ან გაზის) შეიძლება დაა- 
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მუხრუჭოს სხვა დარგების განვითარება. კერძოდ, გადამამუშავე- 

ბელ მრეწველობაში და პირიქით, კაპიტალის და სამუშაო ძა- 

ლის კვალიფიკაციის ზრდას, განვითარებული საგარეო ვაჭრო- 

ბის მქონე სწრაფად მზარდ ეკონომიკაში შეუძლია მიგვიყვანოს 

სასარგებლო წიაღისეულის მოპოვების შემცირებამდე და განაპი- 

რობოს იმპორტზე დამოკიდებულების გაძლიერება. 
“ჰოლანდიური დაავადება“ და დეინდუსტრიალიზაცია: ახა- 

ლი საექსპორტო რესურსების დამუშავებამ შეიძლება არაერთი 

პრობლემა წამოჭრას. ერთ-ერთი პრობლემა არის ე.წ. “გამა- 

კოტრებელი ზრდა“. ეს პრობლემა წარმოიშობა იმ შემთხვევაში, 

თუ ექსპორტის შემდგომი გაფართოება იწვევს მსოფლიო ბა- 

ზარზე მისი ფასის დაცემას. მეორე პრობლემას ეწოდება “ჰო- 

ლანდიური დაავადება, ამ პრობლემას წააწყდა ჰოლანდია 
ჩრდილოეთის ზღვაში ბუნებრივი გაზის საბადოს დამუშავების 

პროცესში. იქმნებოდა შთაბეჭდილება, რომ ბუნებრივი გაზის 

მოპოვების ზრდასთან ერთად მცირდებოდა ჰოლანდიის სამრეწ- 
ქელო ექსპორტი. ბუნებრივი რესურსების მდიდარ საბადოთა 

მოულოდნელი აღმოჩენა ნამდვილად იწვევს მოგებისა და წარ–- 

მოების ეროზიას გადამამუშავებელი მრეწველობის დარგებში. 

დეინდუსტრიალიზაციის მიზეზი ისეთია, როგორზეც რიბჩინსკის 

თეორემა მიუთითებს. ახალი სექტორი გადაქაჩავს რესურსებს 

მრეწველობიდან. კერძოდ, სამუშაო ძალის მოზიდვა ხდება ხელ- 
ფასის განაკვეთებზე, ხოლო კაპიტალისა – პროცენტის განაკ- 
გვეთზე ამამაღლებელი დაწოლით. წარმოების ხარჯებზე ასეთი 

დაწოლის შედეგად გადამამუშავებელ მრეწველობაში პროდუქ- 
ციის გამოშვება მცირდება. შესაძლებელია ითქვას, რომ “ჰო- 

ლანდიური დაავადება“ ნამდვილად იწვევს დეინდუსტრიალიზა- 
ციას. პრობლემის მკვლევარი ეკონომისტები ამ დასკვნას ძალზე 

რეალისტურად მიიჩნევენ. მაგრამ ასეთ პირობებშიც რჩება სამ- 

რეწველო ზრდის მხარდაჭერის შესაძლებლობები: ჯერ ერთი, 

თუ განსახილველი რესურსების ფასი ეცემა და ეს რესურსი 

ხარჯთა უმნიშვნელოვანესი ელემენტია (როგორც ნავთობი), მა– 

შინ მოგება და წარმოების მოცულობა ეკონომიკის სამრეწველო 

სექტორში დაცემის ნაცვლად გაიზრდება, მეორე, ახალ ბუნებ- 
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რივ რესურსებზე შეიძლება გადასახადის დაწესება, ხოლო მი- 

ღებული შემოსავლის გამოყენება სამრეწველო საქონლის სტი- 
მულირებისათვის. 

წარმოების ფაქტორების “გამაკოტრებელი“ ზრდა: გამა- 

კოტრებელი ზრდის შესაძლებლობაზე ყურადღება გაამახვილა 
იაგდიშ ბჰაგვატიმ. გამაკოტრებელი ზრდის შესაძლებლობა და- 

კავშირებულია იმ უბრალო ფაქტთან, რომ ზოგიერთი (უკვე ექ- 

სპორტირებადი) საქონლის გაფართოების ზრდამ შეიძლება გა–- 
მოიწვიოს მისი ფასის დაცემა მსოფლიო ბაზარზე, თანაც დაცე- 

მის მასშტაბი შეიძლება გამანადგურებელი აღმოჩნდეს. ვთქვათ, 

ბრაზილიაში ყავის მარცვლის წარმოების შესაძლებლობები უფ- 

რო სწრაფად ფართოვდება, ვიდრე გადამამუშავაებელი მრეწვე- 
ლობის სიმძლავრეები. ეს იწვევს ბრაზილიის მხრიდან ყავის 

ექსპორტის ზრდას. მაგრამ, რამდენადაც ბრაზილიის წილი ყა- 

ვით მსოფლიო ვაჭრობაში ისედაც დიდია, ხოლო ყავაზე დანარ- 

ჩენი ქვეყნების მოთხოვნა ფასის მიხედვით არაელასტიურია, ყა- 

ვის მიწოდების ზრდა იწვევს ყავის მსოფლიო ფასის დაწევას 
და ბრაზილიის ეკონომიკური მდგომარეობის გაუარესებას, ვაჭ- 
რობის პირობების მნიშვნელოვანი გაუარესების შედეგად. საგუ- 

ლისხმოა ისიც, რომ ყავის წარმოებას და ექსპორტს აფართო- 

ებდნენ წვრილი, კონკურენტი ფერმერები, რომელთაგან ყველა 
სამართლიანად ვარაუდობდა, რომ პირადად მის მიერ წარმოების 

გაფართოება რაიმე გავლენას არ მოახდენდა მსოფლიო ფასზე. 

ინდივიდების რაციონალური ქცევა საბოლოოდ ირაციონალურო- 
ბას იძლევა. 

რა პირობებშია ზრდა გამაკოტრებელი? გადამწყვეტია 

შემდეგი სამი პირობა: 

1 ეკონომიკური ზრდა დაკავშირებული “უნდა იყოს საექ- 
სპორტო დარგების განვითარებასთან. 

2. ამ ქვეყნიდან ექსპორტირებულ საქონელზე საგარეო მოთ- 

ხოვნა უნდა იყოს ფასის მიერ არაელასტიური ისე, რომ 

მიწოდების გაფართოება იწვევდეს ფასის მნიშვნელოვან 

დაწევას. 
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3. განსახილველი ქვეყნის საგარეო ვაჭრობა უკვე საკმაოდ 
განვითარებული უნდა იყოს, რათა ვაჭრობის პირობების 
გაუარესების უარყოფითმა შედეგებმა გადასწონოს მიწო- 

დების გადიდებით მიღებული მოგება. 
ნაკლებად სარწმუნოა, რომ განვითარებადი ქვეყნები ასეთ 

პირობებში მოხვდენენ, განსაკუთრებით, თანამედროვე სარეწვე– 

ლო საქონლის ექსპორტით. საქმე ისაა, რომ მათი წილი მსოფ–- 

ლიო ბაზარზე საკმაოდ მცირეა, თუმცა გამაკოტრებელი ზრდა, 

როგორც შესაძლებლობა შენარჩუნებულია, როდესაც ექსპორ- 

ტის გაფართოება არა მარტო ნაკლებმომგებიანია, ვიდრე ეკონო– 

მიკური ზრდის სხვა ვარიანტები, არამედ პირდაპირ ზჯზარალი 

მოაქვს საზოგადოებისათვის. 

დასკვნა: 

1. საერთაშორისო ვაჭრობის მოდელს, რომელშიც ასახულია 

მოთხოვნა და მიწოდება ეწოდება სტანდარტული მოდელი. 

მოთხონის და მიწოდების ურთიერთქმედება აჩვენებს, ერთი 

საქონლის ბაზარზე წინასავაჭრო პერიოდში შიდა წონასწო- 

რობითი ფასიდან მსოფლიო ფასზე გადასვლას. 
საერთაშორისო ვაჭრობის შედეგად შეფარდებითი ფასების 

ცვლილების ყველა კომბინაცია შესაძლებელია გამოიხატოს 
ტერმინით “ვაჭრობის პირობები“, რომელიც გულისხმობს 

ექსპორტირებული საქონლის ფასის მიმართებას იმპორტი- 

რებული საქონლის ფასთან. 

ვაჭრობის პირობების გაუმჯობესება ნიშნავს ექსპორტის 

მსყიდველობითუნარიანობის ზრდას. ვაჭრობის პირობების 

გაუარესება კი იმპორტის ღირებულების ზრდას ან ექსპორ- 

ტის მსყიდველობითუნარიანობის და შესაბამისად ქვეყნის 

კეთილდღეობის შემცირებას. 
საერთაშორისო ვაჭრობის შემოსავლებზე ზემოქმედების ანა– 
ლიზიდან ნათელია, რომ წარმოების ფაქტორი რაც უფრო 
მეტადაა სპეციალიზებული საექსპორტო საქონლის წარმოე- 

ბაზე, მით უფრო მეტია წარმოების ამ ფაქტორის მფლობე- 
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ლის სარგებლი საგარეო ვაჭრობიდან და პირიქით, საგარეო 

ვაჭრობიდან მით უფრო მეტია წარმოების ფაქტორის 

მფლობელის ზარალი, რაც უფრო მეტადაა წარმოების აღ- 

ნიშნული ფაქტორი კონცენტრირებული იმპორტთან კონკუ- 

რირებადი საქონლის წარმოებაზე. 

საერთაშორისო ვაჭრობის შემოსავლებზე ზემოქმედება გან- 

სხვავებულია მოკლევადიან და გრძელვადიან პერიოდებში. 
იმპორტშემცვლელი ეკონომიკური ზრდის სტრატეგიის ანა- 

ლიზი ნათლად ავლენს ეკონომიკური განვითარების აღნიშ- 

ნული სტრატეგიის არაეფექტიანობას. 
ექსპორტგამაფართოებელი ეკონომიკური ზრდის სტრატეგი- 

ასთან არის დაკვშირებული “გამაკოტრებელი ზრდის“ და 
რიბჩინსკის თეორიაზე დაფუძნებული ე.ოთწ. “ჰოლანდიური 

დააგადების“ ეფექტები. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. 
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რა განსხვებაა საგარეო ვაჭრობის სტანდარტულ მოდელსა 
და ადრე განხილულ მოდელებს შორის? 

რას აღნიშნავს და რა ფაქტორების ზეგავლენით ყალიბდება 

საქონლის მსოფლიო ფასი? 

რას აღნიშნავს ე.წ. გულგრილობის მრუდები“? 

გაანალიზეთ საგარეო ვაჭრობის ზეგავლენა წარმოების ფაქ- 

ტორების მფლობელების შემოსავლებზე მოკლევადიან და 
გრძელვადიან პერიოდებში. 
რას აღნიშნავს ვაჭრობის პირობები? ვაჭრობის პირობების 

გაუარესება და გაუმჯობესება? 
დაახასიათეთ ექსპორტგამაფართოებელი და იმპორტშემ- 

ცვლელი ზრდა. 
აღწერეთ და ახსენით რა პირობებშია შესაძლებელი ე.წ. 

“გამაკოტრებელი ზრდა“?



თემა 5. სამრთაშორისო ვაჭრობის 
თანამედროვე ფორმები და მეთოდები 

§ 1. საერთაშორისო კომერციული გარიგებების ფორმები 

საერთაშორისო ვაჭრობა საერთაშორისო ეკონომიკური ურ- 

თიერთობების უძველეს და უმნიშვნელოვანეს სფეროს წარმოადღ- 

გენს, რომლის ფარგლებშიც კომერციული გარიგებების ფორმები 
მუდმივ განვითარებასა და სრულყოფას განიცდიდნენ. კომერციუ- 

ლი გარიგებების ძირითად ფორმებს, რომლებიც. ყიდვა-გაყიდვის 
კონტრაქტით ფორმღდება, მიეკუთნებათ: საექსპორტო, საიმპორტო, 

რეექსპორტული და რეიმპორტული გარიგებები. 
საექსპორტო გარიგებები – ესაა კომერციული საქმიანობა, 

რომელიც დაკავშირებულია ეროვნული წარმოების საქონლის 

უცხოეთში გატანასა და გაყიდვასთან. გარიგების განხორციელე- 

ბისათვის ექსპორტიორმა უნდა შეისწავლოს უცხო ქვეყნის 

ბაზრის კონიუნქტურა, შეარჩიოს ბაზარზე მოქმედების სტრატე- 

გია, შეისწავლოს ქვეყანა-იმპორტიორის საბაჟო რეჟიმი, განა– 

ხორციელოს სარეალიზაციო საქონლის რეკლამა, დადოს ხელ- 

შეკრულება პოტენციურ მყიდველებთან და შემდგომ, კონტრო- 
ლი გაუწიოს კონტრაქტის შესრულებას. 

საიმპორტო გარიგებები დაკავშირებულია ქვეყანაში უცხო–- 
ური საქონლის შემოტანასთან, მისი შემდგომი რეალიზაციის 

მიზნით. ამ სახის გარიგებების განხორციელებისათვის, როგორც 

წესი ინიციატივას იმპორტიორი იჩენს. იგი სწავლობს მისთვის 

საინტერესო საქონელზე ფასს, შეარჩევს პოტენციურ ექსპორ- 

ტიორებს, მართავს მათთან მოლაპარაკებებს და დებს ხელშეკ- 

რელებას, რომლის საფუძველზეც ხორციელდება საქონლის იმ- 

პორტი და მისი ანაზღაურება. 

რეექსპორტული გარიგებები – ესაა კომერციული საქმია- 
ნობა, რომელიც დაკავშირებულია ქვეყანაში ადრე შემოტანილი 

საქონლის უცხოეთში გაყიდვასთან, მისი ყოველგვარი გადამუ- 

შავების გარეშე. გარკვეული თვალსაზრისით ასეთი ქვეყანა შუ- 
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ამავლის როლს ასრულებს. რეექსპორტი ძირითადად იმ შემ- 

თხვევაში ხდება, როდესაც ქვეყანას იმპორტირებული საქონლის 

სარფიანი რეალიზაციის შესაძლებობები გაჩნია. 

რეიმპორტული გარიგებები – ესაა განუხორციელებელი 
საექსპორტო გარიგება, როდესაც ქვეყანაში ბრუნდება უცხოურ 

ბაზარზე გატანილი, მაგრამ გაუყიდავი საქონელი. 

საერთაშორისო საქონელბრუნვა ქვეყნისთვის ეკონომიუ- 

რად მიზანშეწონილია მაშინ, როდესაც ექსპორტისა და იმპორ- 

ტის სტრუქტურა სწორადაა ფორმირებული. ამასთან, ექ- 

სპორტს პირველადი მნიშვნელობა ენიჭება, რადგანაც მისი Lსა- 

შუალებით ქვეყანამ უნდა მიიღოს უცხოური ვალუტა, რომელიც 
შესაძლებლობას მისცემს მას გარკვეული მოცულობის იმპორტი 

განახორციელოს. 

შრომის საერთაშორისო დანაწილებისაგან მაქსიმალურად 

მაღალი ეკონომიკური ეფექტის მისაღებად ქვეყანას მართებს 
ხელი შეუწყოს საექსპორტო საქონლის წარმოებას, რომელიც 

დახარჯული საზოგადოებრივი შრომის ყოველ ერთეულზე სავა- 

ლუტო შემოსავლის მაქსიმალურად მაღალ დონეს უზრუნველ- 
ყოფს. მსოფლიო გამოცდილება გვიჩვენებს, რომ შედარებით მა- 

ღალი ეკონომიკური ეფექტი მიიღება მეცნიერებატევადი საქონ- 

ლის ექსპორტისას. ასე მაგალითად: სართაშორისო საქონელ- 

ბრუნვის 40% მოდის სანედლეულო საქონელზე, ხოლო 60% 

– მზა სამრეწველო პროდუქციაზე. 

ბაზარზე სარეალიზაციოდ განკუთვნილ საქონელს უნდა 

გააჩნდეს: პირველი, სამომხმარებლო თვისება ე”. უნდა იყოს 
სასარგებლო პირადი და საზოგადოებრივი მოხმარებისათვის. მე- 

ორე, იყოს კონკურენტუნარიანი ანუ მეტად აკმაყოფილებდეს 
მომხმარებლის მოთხოვნას, სხვა მსგავს საქონელთან შედარე- 

ბით და იყოს ფასის თვალსაზრისით უფრო ხელმისაწვდომი. 
საქონლის სამომხმარებლო თვისებასთან და მის კონკურენტუნა- 
რიანობას შორის არსებობს კანონზომიერი კავშირი: ნებისმიერი 

კონკურენტუნარიანი საქონელი ფლობს სამომხმარებლო უნარს, 

მაგრამ ყოველი საქონელი, რომელსაც სამომხმარებლო თვისება 

გააჩნია, ყოველთვის არ არის კონკურენტუნარიანი. “საქონლის 
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კონკურენტუნარიანობა” არის ინტეგრალური და შეფარდებითი 
ცნება. ინტეგრალური იმიტომ, რომ იგი შეიძლება დავყოთ 

ცალკეულ შემადგენლებაღდ, ხოლო შეფარდებითი იმიტომ, რომ 
საქონლის კონკურენტუნარიანოა “შეიძლება განვსაზღვროთ 
მხოლოდ სხვა საქონელთან შედარებით კონკრეტულ ბაზარზე. 

ზოგადად, საქონელი შეიძლება დავყოთ პირადი მოხმარე- 

ბის და საწარმოო მოხმარების საგნებად. 

პირადი მოხმარების საგნები იყოფ სამ ჯგუფად; 

1)- გრძელვადიანი მოხმარების საგნები, რომელთა შეძენაც 

შედარებით დროის გრძელ მონაკვეთში ხდება; 

2). ყოველდღიური მოხმარების საგნები, რომელთა შეძე- 

ნაც სისტემატურად, დროის მოკლე მონაკვეთზე ხდება; 

3). მომსახურება – რომლის შედეგსაც გარკვეული სა- 

სარგებლო ეფექტს ვღებულობთ. 
სამრეწველო დანიშნულების საქონლის კლასიფიკაცია 

ზხდება შემდეგ კატეგორიებად: ძირითადი მოწყობილობები, დამ- 
ხმარე მოწყობილობები, კვანძები და აგრეგატები, ძირითადი მა- 

სალები, დამხმარე მასალები და ნედლეული. სამრეწელო დანიშ–- 

ნულების საქონლის მსგავსი დაყოფა ეფუძვნება მათ მიმართ 

მომხმარებელთა განსხვავებულ დამოკიდებულებას. 

§ 2. საქონლით შემხვედრი ვაჭრობა 

შემხვედრი ვაჭრობა – საერთაშორისო ვაჭრობის უძვე- 
ლეს სახეს წარმოადგენს, რომელიც ადრე საქონელთა ნატურა- 
ლურ გაცვლაში აისახებოდა. თანამედროვე პირობებში მან მნიშ– 

გნელოვანი სახეცვლილება განიცადა. ამჟამად მას მიეკუთნება 

ისეთი საგარეო-სავაჭრო ოპერაციები, რომელთა განხორციელე- 

ბისას ერთიან კონტრაქტში ფიქსირდება კონტრაგენტების მყარი 

ვალდებულებები. ამგვარად, შემხვედრი ვაჭრობის არსი მდგომა– 
რეობს იმპორტის სრულ ან ნაწილობრივ დაფარვაში შემხვედრი 
ექსპორტით. მის ერთ-ერთ თავისებურებას წარმოადგენს ექ- 
სპორტიორების მიერ ისეთი საქონლის შეძენის პრაქტიკა, რო– 
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მელიც თავიდანვე არაა განკუთვნილი საკუთარ ქვეყანაში მოხ- 

მარებისათვის, არამედ მიზნად ისახავს მის რეალიზაციას სხვა 

ქვეყანაში. 

ეკონომიკური თვალსაზრისით შემხვედრი ვაჭრობა მოი- 

ცავს გაცვლის ორ სტადიას: პირველზე – ადგილი აქვს საექ- 

სპორტო ოპერაციას, ხოლო მეორეზე – შემხვედრ საიმპორტო 

ოპერაციას. ამის შემდეგ კი დგება შიდა ბაზარზე საქონლის 
რეალიზაციის ან დამატებითი საექსპორტო ოპერაციის სტადია. 

შემხვედრი ვაჭრობის მრავალოპერაციულობა ექსპორტის ეფექ- 

ტიანობას ამცირებს, რაც შეიძლება გამოწვეული იქნას საქონ- 
ლის მიმოქცევის პროცესის დამატებითი დაფინანსებით – შუა- 

მავლების საშუალებით. გარდა ამისა, საექსპორტო ოპერაციის 
ციკლის გახანგრძლივება, ფულადი საშუალებების ბრუნვის სიჩ- 

ქარეს ამცირებს, რაც ზრდის მიმოქცევის ხარჯებს. მიუხედავად 

ამისა, ბოლო წლეებში შემხვედრი ვაჭრობის ინტენსიობა საკმა- 

ოდ სწრაფად იზრდება. იგი მსოფლიო საქონელბრუნვის 40%-ს 

შეადგენს და მასში 100-ზე მეტი ქვეყანა მონაწილეობს. 
ბარტერული ოპერაციები – ეს შემხვედრი ვაჭრობის შედა- 

რებით ტრადიციული ნაირსახეობაა, რომლის დროსაც საქონელი 

იცველბა პირდაპირ საქონელზე, ვალუტის მონაწილეობის გარეშე. 
ამ შემთხვევაში ექვივალენტურობის გარანტი “შეიძლება იყოს 

მსოფლიო ფასები. სახელშეკრულებო ფასების გამოყენებამ შეიძ- 
ლება დააკმაყოფილოს ცალკეული საწარმოების სამეურნეო ინტე- 
რესები, მაგრამ ისინი არ პასუხობებ სახელმწიფო ინტერესებს. 

საბარტერო კონტრაქტი – ესაა ყიდვა-გაყიდვის ორი კონ- 

ტრაქტი. ორივე კონტრაქტის პირობები აბსოლუტურად იდენ- 
ტური უნდა იყოს. ამასთან, ბარტერული ოპერაციებისას ურთი- 

ერთპრეტენზიები შეიძლება დაძლეული იქნას საქონლის დამა- 
ტებითი მიწოდებით ან საქონლის მიწოდების ნაწილობრივი 

შემცირებით. ასე მაგალითად, თუ ძირითაღმა ექსპორტიორმა 

დააგვიანა მიწოდება, მაშინ იგი ვალდებულია ჯარიმის სახით 
მეორე მხარეს მიაწოდოს დამატებითი მოცულობის საქონელი. 

ამასთან, თუ რომელი საქონელი უნდა მიეწოდოს დაგვიანების 

შემთხვევაში წინასწარ უნდა იყოს კონტრაქტში მითითებული, 
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რადგანაც საქონლები ერთმანეთისაგან განსხვავდებიან როგორც 
ღირებულების, ასევე დეფიციტის თვალსაზრისით. 

ბარტერულ ოპერაციებში მონაწილეობენ ბანკებიც, მაგრამ 

ისინი ჩვეულებრივ კრედიტორების როლს ასრულებენ შემხვედ- 

რი საქონლის მიწოდებიდან მის რეალიზაციამდე. ბარტერული 

კონტრაქტი, როგორც წესი ერთჯერადი ხასიათისაა. 

შემხვედრი შესყიდვები. ხშირ შემთხვევაში, იმპორტიორე- 

ბის გავლენით, ექსპორტიორები საკუთარ თავზე იღებენ შემ- 

ხვედრ ვალდებულებებს საქონლის შესყიდვის შესახებ, მაგრამ 

შემხვედრი საქონლის შესყიდვა არ ხდება ექსპორტის სრული 

ფასით. შემხვედრი შესყიდვების სიდიდე დამოკიდებულია ექ- 
სპორტიორებს შორის კონკურენციის დონეზე და მერყეობს სა- 

ექსპორტო კონტრაქტის თანხის 5%-დან 100%-მდე. დანაკარგე- 
ბის დაფარვის მიზნით ექსპორტიორები ცდილობენ საექსპორტო 

საქონელი გაზრდილ ფასებში გაყიდონ. გეო-ს მონაცემების მი–- 

ხედვით ისინი (ფასების ნაზრდი) არ აღემატებიან შემდეგ მაჩ- 
გენებლებს: 3% – როცა შემხვედრი ვალდებულებები ძირითადი 

საექსპორტო კონტრაქტის 10% არ აღემატება; 6% – 20%-მდე 
ვალდებულებისას; 10% – 30%-მდე; 20% – 50%-მდე. 

მოძველებული პროდუქციის შესყიდვა. ახალი საქონლის 

მიწოდებისას ექსპორტიორები ცდილობენ შეისყიდონ მოძველები 

საქონელი, რომელთა ნარჩენი ღირებულება გაითვალისწინება 
ახალი საქონლის ღირებულებაში. მოძველებული “საქონლის 

შესყიდვა, მკაცრი კონკურენციის პირობებში, პროდუქციის რეა- 

ლიზაციის მაჩვენებლის გადიდების ერთ-ერთ ეფექტიან საშუა- 

ლებას წარმოადგენს. ეს ხერხი შედარებით ხშირად გამოიყენება 

მსუბუქი ავტომობილების, სასოფლო-სამეურნეო ტექნიკის, ეგმ- 

ის რეალიზაციისას. კერძოდ, გასული საუკუნის 80-იან წლეებ- 
ში, დასავლეთ ევროპაში ახალი მსუბუქი ავტომობილების რეა–- 
ლიზაციის 70% შესაძლებელი გახდა მხოლოდ მოძველებული 

მოდელების შესყიდვის საშუალებით. 
მოძველებული გრძელვადიანი მოხმარების საქონლის შეს- 

ყიდვით მწარმოებელი ფირმები ამ საქონლის განახლებას 
ახორციელებენ და შემდგომ მას იმავე ბაზარზე ყიდიან მოსახ– 
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ლეობის შედარებით ღარიბ ფენებზე. მსგავსი საქონლის უმეტე- 

სობის შეძენა ზდება განვითარებადი ქვეყნების მიერ. 

საკომპენსაციო ოპერაციები. საკომპენსაციო გარიგებები 
ბარტერულისაგან შემდეგი ნიშნებით განსხვავდება: 

1). ბარტერული გარიგებისას საქონელი იცვლება საქო- 

ნელზე, ხოლო საკომპენსაციო გარიგებისას საქონელთა ჩამო– 

ნათვალი – საქონელთა ჩამონათვალზე; 

2). ბარტერული ოპერაცია მკაცრად დაბალანსებულია, 

ხოლო საკომპენსაციო გარიგებისას შეიძლება ადგილი ჰქონდეს 

განსხვავებსს ურთიერთმიწოდებულ საქონელთა ჩამონათვალის 

ღირებულებას შორის. 

საკომპენსაციო გარიგებების განხორციელების ჯტეძქნიკა 
შემდეგში მდგომარეობს: 

– თითოეული კონტრაგენტი ამზადებს საქონელთა ორ ჩა- 

მონათვალს; პირველში ის საქონელია ჩამოთვლილი, რომლის 

შეძენაც მას სურს, ხოლო მეორეში – ის, რისი შეთავაზებაც 

მას შეუძლია; 

– მოლაპარაკებებზე კონტრაგენტები განიხილავენ მისაწო- 

დებელი საქონლის ნომენკლატურას და შედეგად ასევე შეჯერ- 
დებიან ორ ჩამონათვალზე; 

– კონტრაქტი დგება საქონელთა ორ ჩამონათვალზე, 

რომლის მიწოდება და რომლის შესყიდვაც ხდება, ფასების მი- 

თითებით. 

§ 3. მზა პროდუქციით ვაჭრობა 

მზა პროდუქციის ვაჭრობა, რომელიც საბოლოო მოხმარე- 

ბისათვისაა განკუთვნილი, ხორციელდება როგორც პირდაპირ, 

ასევე შუამავლების საშუალებით. იგი შეიძლება ოთხ ჯგუფად 
დავყოთ: 

1. მანქანები, მოწყობილობები, ხელსაწყოები; 

2. სანედლეულო საქონელი; 
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3. სასურსათო საქონელი; 

4. სამომხმარებლო საქონელი. 

მანქანებითა და მოწყობილობებით ვაჭრობას თავისი "სპე- 

ციფიკურობა გააჩნია, რომელიც შემდეგში მდგომარეობს: 

– მყიდველებსა და გამყიდველებს შორის ურთიერთობები, 

როგორც წესი საქონლის მიწოდებით არ სრულდება; 

– თითქმის ყველა სახის მანქანა და მოწყობილობა, გა- 

ყიდვამდე გადის გარკვეულ პროცედურებს, რომელიც დაკავში- 
რებულია მონტაჟთან, გამოცდასთან და სხვა სახის შემოწმებას– 

თან, რომელიც მიმწოდებლის მიერ და მის ხარჯზე ხდება. 

– მანქანა-მოწყობილობები გაყიდვის შემდეგაც საჭიროებენ 

გარკვეულ სერვისს, რომელიც აუცილებელია მათი გამართული 

მუშაობისათვის. 

აღნიშნულიდან გამომდინარე, მანქანა-მოწყობილობები იმ- 

პორტის შესახებ კონტრაქტის დადებისას, იმპორტიორი ვალდე– 

ბულია გააფორმოს ·ასევე ხელშეკრულებები მოწყობილობების 

მონტაჟზე, ადგილობრივი პერსონალის მომზადებასა და გადამ- 

ზადებაზე, მოწყობილობის რემონტზე საგარანტიო და შემდგომი 

პერიოდისათვის. 

სანედლეულო საქონელთან დაკავშირებული საექსპორტ-სა- 
იმპორტო ოპერაციების თავისებურებები შემდეგში მდგომარეობს: 

– კონტრაქტები ნედლეულის მიწოდების შესხებ, რო– 

გორც წესი დრძელვადიანი ხასიათისაა, რადგანაც იმპორტიორი 

დაინტერესებულია იმ საწარმოო პროცესის უწყვეტობაში, რო- 
-ნ. რიო. მელიც შემოტანილი ნედლეულის ბაზაზე მიმდისარეობს; 

– კონტრაქტების გრძელვადიანი ხასიათი წარმოშობს ფა- 

სების ინდექსაციის აუცილებლობას ყოველწლიურად; 
– საწარმოო პროცესის უწყვეტად წარმოებისათვის აუცი- 

ლებელია ნედლეულის მიწოდების გრაფიკის მკაცრად დაცვა. 
სასურსათო საქონლით ვაჭრობის თავისებურები იმაში 

მდგომარეობს, რომ მომხმარებელი ამ სახის საქონელს დამოუ- 

კიდებლად არ ყიდულობს. შესყიდვის პროცესი ხორციელდება 
საშუამავლო ფირმების დახმარებით, რომლების საჭირო საქო- 
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ნელს შეიძენენ საბითუმო ფასებში, რომელიც როგორც წესი 

სარეალიზაციო ფასებზე დაბალია. 

სამომხმარებლო საქონელთან დაკავშირებული ოპერაციები 

ასევე ხორციელდება შუამავლების საშუალებით. ამასთან, დიდი 
მნიშვნელობა ენიჭება სარეალიზაციო საქონლის რეკლამასა და 

საცდელ გაყიდვებს. 
საერთაშორისო ვაჭრობაში საკმაოდ ფართოდაა გავრცე- 

ლებული მანქანების, მოწყობილობების, სამშენებლო კონსტრუქ- 
ციების, ავეჯისა და სხვ. დაშლილი სახით ექსპორტი. განვითა- 
რებადი ქვეყნები, როგორც წესი ასეთი სახის პროდუქციის იმ- 

პორტისას შეღავათიან საბაჟო ტარიფებს აწესებენ, რადგანაც 

ეს ხელს უწყობს ეროვნული წარმოების განვითარებასა და და- 

საქმების დონის ამაღლებას. მომწოდებლები, მრეწველურად გან- 
ვითარებული ქვეყნებიდან, სადაც მომუშავეთა ხელფასის დონე 
მაღალია, ასევე დაინტერესებულნი არიან იაფი სამუშაო ძალის 

ქვეყნებში განახორციელონ საკუთარი პროდუქციისათვის საბო- 

ლო სახის მინიჭება. ასე მაგალითად, ზლვით „ტრაქტორების 

დაშლილი ფორმით ტრანსპორტირება 2-3-ჯერ უფრო იაფია, 

ვიდრე მზა სახით. 

მიუხედავად ამისა, საერთაშორისო ბაზრებზე გასვლის ამ 

მეთოდის გამოყენებას თან სდევს დამატებითი პირობების შეს- 

რულება ექსპორტიორების -მხრიდან. კერძოდ: 

– ნაწარმი ისეთნაირად უნდა იყოს დაშლილი, რომ მისი 

აწყობა არ მოითხოვდეს მომუშავეთა მაღალ კვალიფიკაციას; 

– ცალკეული კვანძები და აგრეგატები იმდენად ზუსტად 
უნდა იყოს დამზადებული, რომ არ საჭიროებდეს დამატებით 

დამუშავებას; 
– ცალკეული ნაწილებისა და კვანძების ექსპორტირება 

მაქსიმალურად ეკონომიური უნდა იყოს; 

– ნაწილების მიწოდების გრაფიკი უნდა უზრუნველყოფ- 
დეს ნაწარმის აწყობის უწყვეტობასა და რიტმულობას. 

მსგავსი სახის ოპერაციების განხორციელებისას განსა- 

კუთრებული ყურადღება უნდა მიექცეს პასუხისმგებლობის განა- 
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წილებას მომწოდებლებსა და იმ ფირმებს შორის, რომლებიც 

პროდუქციის აწყობის სამუშაოებს აწარმოებენ. 

§ 4. სააუქციონო ვაჭრობა 

საერთაშორისო სავაჭრო აუქციონები წარმოადგენენ გარ- 

კვეულ ადგილებში, სპეციალურად ორგანიზებულ, პერიოდულად 
მოქმედ ბაზრებს, სადაც საჯარო ვაჭრობის საშუალებით, წი- 

ნასწარ დანიშნულ დროსა და ამისათვის გამოყოფილ ადგილას 

მომდინარეობს გასაყიდი საქონლის გასინჯვა, რომელიც მათ სა- 

კუთრებაში გადადის, ვინც მეტს გადაიხდის. აუქციონებზე ისე- 

თი საქონლით ვაჭრობა მიმდინარეობს, რომლებიც ინდივიდუა- 

ლურ თვისებებს ფლობენ. ეს გამორიცხავს ერთნაირი დასახე- 

ლების საქონლის პარტიის შეცვლის შესაძლებლობას, რამეთუ 

მათ შეიძლება გააჩნდეთ განსხვავებული თვისებები: ხარისხი, 

გემო, გარეგანი სახე და სხვ. ამიტომ, აუქციონზე წარმოდგენი- 
ლი საქონელი, მყიდველის მზხრიდან განიცდის შემოწმებას და 
დეგუსტირებას. წინასწარი შემოწმება – სააუქციო ვაჭრობის 

აუცილებელი პირობაა, რადგანაც არც აუქციონის ორგანიზატო- 
რები, არც საქონლის გამყიდველები, აუქციონის დასრულებისა 

და საქონლის რეალიზაციის შემდეგ არანაირ პრეტენზიებს არ 

ღებულობენ (გარდა დაფარული დეფექტების შემთხვევისა). 
საერთაშორისო აუქციონებზე ვაჭრობის საგნებს წარმოად- 

გენს ბეწვეული, გაურეცხავი მატყლი, ჩაი, თამბაქო, ხილი, 

ბოსტნეული, ყვავილები, თევზეული, ტროპიკული ჯიშის ხეები, 

პირუტყვი (განსაკუთრებით ცხენები). ამასთან, ბევრი მათგანი- 

სათვის აუქციონი, საერთაშორისო ბაზრებზე რეალიზაციის ძი- 
რითად ფორმას წარმოადგენს. 

თანამედროვე პერიოდში მსოფლიოში არსებობენ ისტორი- 

ულად ჩამოყალიბებული სააუქციონერო ვაჭრობის ცენტრები, 
რომლებიც ამა თუ იმ საქონელზე სპეციალიზირდებიან. ასე მა- 

გალითად, ბეწვეულით ვაჭრობა მსოფლიოს 150-ზე მეტ აუქცი- 
ონზე მიმდინარეობს, მისი ძირითადი ცენტრებია: ნიუ-იორკი, 
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მონრეალი, ლონდონი, კოპენგაგენი, ოსლო, სტოკჰოლმი, სანკტ- 

პეტერბურგი. 
ჩაით სააუქციონერო ვაჭრობისათვის დამახასიათებელია 

ის, რომ ამ საქონლი წარმოების ადგილი ყოველთვის არ ემ- 

თხვევა – ვაჭრობის ადგილებს. კერძოდ, ინდოეთი საკუთარი 

წარმოების ჩაის 70% ყიდის კალკუტის აუქციონზე, ხოლო 

30%-ს ლონდონში, შრი-ლანკა – 70%-ს კოლომბოში, ხოლო 

30% – ლონდონში, ინდონეზია საკუთარი წარმოების ჩაის ექ- 

სპორტს ლონდონის, ჰამბურგისა და ანტვერპენის აუქციონებზე 

ახორციელებს და ა.შ. 

თამბაქოთი სააუქციონერო ვაჭრობები რეგულარულად მიმ- 

დინარეობს ნიუ-იორკში, ამსტერდამში, ბრემენშიიყი ლუსაკში 

(ზამბია). ყვავილებით სააუქციონერო ვაჭრობის მსოფლიო ცენ- 

ტრია ამსტერდამი. 

სააუქციონერო ვაჭრობის ჩატარების ტექნიკა დამოკიდე- 

ბულია აუქციონზე გასატანი საქონლის თვისებებზე, რაც შეეხე- 

ბა უშუალოდ აუქციონების ჩატარების წესს იგი თითქმის ერ- 

თნაირია ყველა შემთხვევაში. მასში ოთხ სტადიას გამოყოფენ, 

ესენია: აუქციონის მომზადება, საქონლის დათვალიერება, სააუქ- 

ციონო ვაჭრობა, სააუქციონო გარიგების გაფორმება და გან- 

ზხორციელება. 

აუქციონების მომზადება მიზნად ისახავს მასში პოტენციუ- 

რი მონაწილების წინასწარ გაფრთხილებას აუქციონის ჩატარე- 

ბის ადგილისა და დროის შესახებ. მყიდველების მიერ გასაყიდი 

საქონლის დათვალიერება – ეს აუქციონის ჩატარების მეორე 

ეტაპია, რომელიც უშუალოდ აუქციონის ჩატარებამდე ერთი 

კვირით ან ათი დღით ადრე იწყება. 

აუქციონზე გარიგებების განხორციელების ტექნიკა შემ- 

დეგში მდგომარეობს: აუქციონატორი აცხადებს საქონლის პარ- 
ტიის ნომერს, აცხადებს მის საწყის გასაყიდ ფასს, რომელიც 

თითქმის საქონლის საბაზრო ფასის ტოლია. იმ შემთხვევაში. 

როცა არავინ გამოთქვამს სურვილს შეიძინოს წარმოდგენილი 

საქონელი აღნიშნულ ფასად, მაშინ აუქციონატორი დაბლა 

სწევს ფასს. იმ შემთხვევაში, როცა ვინმეს სურს შეიძინოს აღ- 
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ნიშნული საქონელი წარმოდგენილ ფასად, იწყება ვაჭრობა. სა- 
ქონელს იძენს ის, ვინც მეტს გადაიხდის მასში. 

აუქციონის დამამთავრებელ სტადიაზე ადგილი აქვს გარი- 

გებების გაფორმებას და მყიდველებისათვის კონტრაქტების გა- 

დაცემას, რომელიც შეიძლება აუქციონის ჩატარების ან მომდევ- 

ნო დღეს შედგეს; კონტრაქტზე ხელს აწერს მყიდველი და მის- 
თვის მასში მოცემული პირობების შესრულება სავალდებულოა. 

კონტრაქტის ორიგინალი უბრუნდება აუქციონს, ხოლო ასლი 

გადაეცემა მყიდველს. 
საქონლის მყიდველი ფირმა გარიგების ღირებულებას ბან- 

კში გადარიცხავს ორ ნაწილად 30%-ს აუქციონის ანგარიშზე, 

ხოლო 70% გადაერიცხება საქონლის მიმწოდებელს. იმ შემ- 
თხვევაში, თუ 2) დღის მანძილზე გარიგება არ “ შედგა ანუ 
70% არ გადაირიცხა მიმწოდებლის ანგარიშზე, გარიგება გაუქ- 

მებულად ითვლება, ხოლო "ზარალის ანაზღაურებას ახდენს 

აუქციონი, მყიდველისაგან ავანსის სახით მიღებული 30%-დან. 

§ 5. საერთაშორისო ვაჭრობები 

თანამედროვე პირობებში, საერთაშორისო ვაჭრობებმა მე- 

ტად ფართო გავრცელება ჰპოვეს. ესაა შეჯიბრებითი ტიპის 

კომერციული ოპერაცია რომელიც სპეციფიკური საქონლით 

ვაჭრობის განსაკუთრებულ მეთოდს წარმოადგენს, სადაც ლიმი- 

ტირებულია მყიდველის პირობები. საერთაშორისო ვაჭრობები 

უდიდეს როლს ასრულებენ იმ კონტრაგენტების მოქძებნასა და 

შერჩევაში, რომლებიც ახორციელებენ მანქანა-მოწყობილობების 
მიწოდებას, ასრულებენ საპროექტო და საცდელ სამუშაოებს, 

გზებისა და ხიდების მშენებლობას, სხვადასხვა სახის სამრეწვე- 

ლო და სოციალური ობიექტების მშენებლობას. აღსანიშნავია, 

რომ საერთაშორისო ბაზრობებში მონაწილეობას სულ უფრო 

ინტენსიურად ღებულობენ განვითარებადი ქვეყნების წარმომად- 
გენლები. 
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ვაჭრობები, როგორც წესი იმართება მისი ორგანიზატორი 

ორგანიზაციის მიერ გამოცხადებულ ადგილებში, რომელიც შე- 
იძლება იყოს, როგორც მის ქვეყანაში, ასევე უცხოეთში. ვაჭ- 

რობის ორგანიზაცკიული პროცედურა გულისხმობს სატენდერო 

კომისიების შექმნას, რომელთა შემადგენლობაში შედიან: ტექნი- 

კური და კომერციული ექსპერტები, ადმინისტრაციის წარმო- 

მადგენლები. სატენდერო კომიტეტის წევრები, როგორც წესი 
არიან ვაჭრობაში მონაწილე მხარეების წარმომადგენლები. გარ– 

და ამისა, საერთაშორისო ვაჭრობების ჩატარებისას შეიძლება 

გამოვყოთ შემდეგი ეტაპები: მოსამზადებელი სამუშაოების შეს- 

რულება; ვაჭრობაში მონაწილე მხარეებისათვის შესაბამისი წი– 

ნადადებების გაცნობა; იმ ფირმებთან კონტრაქტების ხელმოწე- 

რა, რომლებმაც გაიმარჯვეს ვაჭრობაში. 

ვაჭრობის განხორციელების პირველ ეტაპზე, იმპორტიორი 

გვევლინება, როგორც ორგანიზატორი და შემკვეთი. საკუთარი 

ქვეყნის სატენდერო კანონმდებლობის შესაბამისად იგი განსაზ- 

ღვრავს სატენდერო დოკუმენტების ფორმებსა და სახეებს, რომ- 

ლების ვაჭრობის მონაწილეებს წარედგინებათ. 

ვაჭრობის ჩატარების სახის მიხედვით ტენდერი შეიძლება 

იყოს ღია და დახურული. ლია ტენდერში მონაწილეობის მიღე- 

ბა შეუძლია ყველა მსურველ ფირმასა და ორგანიზაციას, დახუ- 

რულ ტენდერში მონაწილეობის უფლება ეძლევათ მხოლოდ წი- 

ნასწარ შერჩეულ და დაშვებულ ფირმებს, რომლებსაც სპეცია- 

ლური მოსაწვევები ურიგდებათ. 

სატენდერო პირობებში მიეთითება: 

– იმ მოწყობილობის ან საქონლის დასახელება და რაო- 
დენობა, რომელიც გასაყიდადაა გამოტანილი; 

– ყველა ძირითადი ტექნიკური პირობები; 

– ძირითადი კომერციული პირობები. მათ შორის მიწოდე- 

ბის ვადები, ფასების დაწესების წესი, მიწოდების საბაზისო პი- 

რობები, გადახდის პირობები და სხვა. 
სატენდერო პირობებში ცალკეა გამოყოფილი არბიტრაჟის 

პირობები: ჯარიმები, გარანტიები, მოთხოვნები, მოწყობილობის 

ტექნიკურ მომსახურებასთან და ა. შ. 
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ვაჭრობის მონაწილეს ანუ ოფერენტს მოეთხოვება სატენ- 

დერო პირობების მკაცრი დაცვა ორგანიზატორებს უფლება 
აქვთ არა მარტო არ განიხილონ მათი წინადადებები, ვინც არ 

აკმაყოფილებს სატენდერო მოთხოვნებს, არამედ საერთოდ არ 

დაუშვან ისინი ტენდერზე. 

სატენდერო ვაჭრობის მეორე ეტაპზე მის მონაწილებს სა- 

შუალება ეძლევათ გაეცნონ სხვადასხვა წინადადებებს და შემო– 
თავაზებებს. ასევე, ფასებს. 

მესამე ეტაპზე ადგილი აქვს უშუალოდ ვაჭრობის ჩატა- 
რებას. ორგანიზაციის მიერ დანიშნულ დღესა და საათს, იხსნე- 

ბა ყველა შემოსული კონვერტი, სადაც დაფიქსირებულია საქო– 
ნელთა მიწოდების პირობები, მას ეცნობიან ტენდერის მონაწი– 

ლები. შემდგომ ხდება შემოსული წინადადებების შესწავლა კო- 
მერციული პირობების მიხედვით. “ვაჭრობაში გამარჯებული 

ოფერენტების საკონკურსო შერჩევა, ტენდერის სახეებისაგან 

(ღია, დახურული), ყოველთვის დახურულად მიმდინარეობს. 

საკონკურსო შერჩევაში უდიდეს როლს ასრულებს არა 

მარტო ფასი და სხვა კომერციული პირობები, არამედ ოფერენ- 

ტის მიერ წარმოებული პროდუქცის ხარისხი, რომელიც ყველა– 

ზე მეტადაა მისაღები შემკვეთისათვის, სამუშაოების შესრულე- 
ბის წესი. 

სატენდერო ვაჭრობის ბოლო ეტაპი, როგორც წესი ითვა- 

ლისწინებს კონტრაქტების ხელმოწერას, რომელიც თითქმის არ 

განსხვავდება ჩვეულებრივი ყიდვა-გაყიდვის კონტრაქტებისაგან. 

დასკვნა: 

1 საერთაშორისო ვაჭრობა საერთაშორისო ეკონომიკური ურ- 

თიერთობების უძველეს და უმნიშვნელოვანეს სფეროს წარ–- 

მოადგენს, რომლის ფარგლებშიც კომერციული გარიგებების 
ფორმები მუდმივ განვითარებასა დღა სრულყოფას განიცდიდ- 

ნენ. კომერციული გარიგებების ძირითად ფორმებს, რომლე- 
ბიც ყიდვა-გაყიდვის კონტრქტით ფორმდება, მიეკუთნებათ: 
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საექსპორტო, საიმპორტო, რეექსპორტული და რეიმპორტუ- 

ლი გარიგებები. 
საექსპორტო გარიგებები – ესაა კომერციული საქმიანობა, 

რომელიც დაკავშირებულია ეროვნული წარმოების საქონ- 
ლის უცხოეთში გატანასა და გაყიდვასთან. 

საიმპორტო გარიგებები დაკავშირებულია ქვეყანაში უცხოუ- 
რი საქონლის შემოტანასთან, მისი შემდგომი რეალიზაციის 

მიზნით. 

რეექსპორტული გარიგებები – ესაა კომერციული საქმიანო– 

ბა, რომელიც დაკავშირებულია ქვეყანაში ადრე შემოტანილი 
საქონლის უცხოეთში გაყიდვასთან, მისი ყოველგვარი გადა- 

მუშავების გარეშე. 

რეიმპორტული გარიგებები – ესაა განუხორციელებელი სა- 
ექსპორტო გარიგება, როდესაც ქვეყანაში ბრუნდება უცხო- 

ურ ბაზარზე გატანილი, მაგრამ გაუყიდავი საქონელი. 

საერთაშორისო ვაჭრობის პრქტიკაში ფართოდაა გამოყენე- 

ბული: საქონლით შემხვედრი ვაჭრობა, ბარტერული ოპერა- 

ციები, მზა პროდუქციით ვაჭრობა, სააუქციონო ვაჭრობა, 

საერთაშორისო ვაჭრობები. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. 

ხა 
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რატომაა ქვეყნისათვის ეკონომიკურად მიზანშეწონილი სა- 

ერთაშორისო ვაჭრობაში მონაწილეობა? 
რა ძირითადი განმასხვავებელი ნიშნები ახასიათებთ გარიგე- 

ბებს შემხვედრი ვაჭრობისას? 

რა თავისებურებებით გამოირჩევიან ბარტერული გარიგებები? 

რაში მდგომარეობს მზა პროდუქციით, ნედლეულით, სასურ- 

სათო და სამომხმარებლო საქონლებით ვაჭრობის თავისებუ- 

რებები? 

რა სარგებელს ღებულობენ იმპორტიორები და ექსპორტიო- 
რები საქონლის დაშლილი სახით ვაჭრობისას? 

რა სახის აუქციონები არსებობენ და როგორ ტარდება ისი- 

ნი?



თემა 6. საგარეო ვა#რობის რეგულირების 
ინსრრ უმენტები: 

თეორია ღა პრაქრიპა 

ეკონომიკურ ლიტერატურაში საგარეო ვაჭრობის რეგუ- 

ლირების ინსტრუმენტები ძირითადად ორ ჯგუფად იყოფა: 1) 

რეგულირების სატარიფო მეთოდები და 2) ადმინისტრაციული 

მეთოდები. მათ სხვანაირად საგარეო ვაჭრობის სატარიფო და 

არასატარიფო შეზღუდვას უწოდებენ. სატარიფო რეგულირების 

მეთოდებს მიეკუთვნება საბაჟო ტარიფები და აქციზი, ხოლო 
არასატარიფო შეზღუდვის სახეებია საგარეო ვაჭრობაზე სა- 

ხელმწიფშოთ მონოპოლია, ადმინისტრაციულ-ბიუროკრატიული 

დაბრკოლებები, რთული სავალუტო კონტროლი და ა. შ. ზოგა- 

დად, საგარეო ვაჭრობის შეზლუდვის 50-მდე სხვადასხვა საშუ- 
ალება არსებობს, რომელთა შორის ზოგიერთი შეიძლება მივა– 

კუთვნოთ სახელმწიფოს კანონიერ მარეგულირებელ ფუნქციებს, 

მაშინ როცა ბევრი მათგანი მიმართულია საგარეო ვაჭრობის 

აშკარა დისკრიმინაციისკენ. 

მეორე მსოფლიო ომის შემდეგ არასატარიფო ბარიერების 

მნიშვნელობა გაიზარდა. XX “საუკუნის 40-იანი წლების ბოლოს 
და 50-იანი წლების დასაწყისში ბევრი ქვეყანა იყენებდა მათ სა- 

ერთაშორისო გარიგებათა მიხედვით გადახდაზე მკაცრი კონტრო- 

ლის შენარჩუნების მიზნით ომის შემდგომი ეკონომიკის აღდგენის 

ან საერთო ეკონომიკური ჩამორჩენილობის მდგომარეობიდან გა- 

მოსვლის პროცესში. 50-იანი წლებიდან დაწყებული, მრავალმხრივ 

მოლაპარაკებათა შედეგად მოხერხდა ტარიფების დონეთა მნიშვნე- 
ლოვანი დაწევა, მაგრამ არასატარიფო ბარიერები თითქმის ხე- 

ლუხლებელი დარჩა. 1967 წელს, კენედის რაუნდის დასრულები- 
სას საერთაშორისო ვაჭრობის შემდგომი გაფართოების გზაზე 

მთავარი წინააღმდეგობად არასატარიფო ბარიერები იქცა. 
ზოგიერთი ბარიერის მიზანია იმპორტის საერთო შეზღუდვა. 

სხვები მიმართულია გარკვეული ქვეყნების სავაჭრო დისკრიმინა– 

ციისკენ სხვა სახელმწიფოებიდან იმპორტის წახალისების გზით, 

ზოგიერთი ზღუდავს ექსპორტს ან მის სუბსიდირებას ახდენს. 
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§ 1. საიმპორტო ტარიფები 

საიმპორტო ტარიფები წარმოადგენს იმპორტის შეზღუდ- 

ვის ყველაზე გავრცელებულ ფორმას. საიმპორტო ტარიფი სა- 

ხელმწიფო ბიუჯეტის შემოსავლის წყაროა და იგი იმ საქონ- 

ლიდან ამოიღება, რომელიც სახელმწიფო საზღვარს გადმოკ- 

ვეთს. ჩვეულებრივ ორი სახის საიმპორტო ტარიფი არსებობს: 

სპეციფიკური და ადვალორული. სპეციფიკური ტარიფი გულის- 
ხმობს საქონლის ყოველ ფიზიკურ ერთეულზე (მაგ. ლარი ტო- 

ნაზე) ფიქსირებული ფასნამატის დაწესებას. ადვალორული ტა- 
რიფი გაიანგარიშება საქონლის ღირებულების გარკვეული პრო- 

ცენტის სახით. 

ცალკეული ქვეყნის ეკონომიკაზე ტარიფის ზემოქმედების 
ხარისხი დამოკიდებულია თვით ქვეყნის ეკონომიკის მოცულობა- 

ზე. ეკონომიკურ ლიტერატურაში მათ ყოფენ “დიდ“ და “მცირე“ 
ეკონომიკებად. აღსანიშნავია, რომ ეკონომიკების ამ სახით კლა- 

სიფიკაციისას ქვეყნის ტერიტორიის მოცულობას არავითარი 

მნიშვნელობა არ ენიჭება: მაგ>X)ლითად, აღნიშნული ტიპოლოგიით 

რუსეთის ეკონომიკა წარმოადგენს “მცირე ეკონომიკას“, რადგან 
ამ ქვეყნის მიერ იმპორტირებულ საქონელზე მოთხოვნის ცვლი- 

ლება საქონლის მსოფლიო ფასზე მნიშვნელოვან ზეგავლენას 

ვერ ახდენს. ამ კრიტერიუმის მიხედვით ქვეყნების უმრავლესობა 
“მცირე“ ეკონომიკის კატეგორიას მიეკუთვნება. ამიტომ, განვიხი- 

ლოთ მცირე“ ეკონომიკაზე ტარიფის ზეგავლენა. 
ვთქვათ, ქვეყანაში გარკვეული საქონლის (მაგ: ავტომობი- 

ლების) მწარმოებლების ძლიერი ზეწოლის გამო, რომლებმაც 

მთავრობა დაარწმუნეს იმაში, რომ ავტომობილების იმპორტის 

შემდგომი ზრდა გამოიწვევს ამ საქონლის ეროვნული მწარმო- 
ებლების გაკოტრებას, უმუშევრობის ზრდას და ემუქრება ეროვ- 

ნულ უსაფრთხოებას, მთავრობა იღებს გადაწყვეტილებას სა- 

ქონლის იმპორტზე ტარიფის დაწესების შესახებ. რამდენადაც 

განსახილველი ქვეყნის ეკონომიკა მიეკუთვნება “მცირე“ ეკონო- 
მიკის კატეგორიას, ტარიფი ვერ შეცვლის საქონლის (ამ შემ- 

თხვევაში ავტომობილის) მსოფლიო ფასს და მთელი მისი სიმ–- 
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ძიმე აისახება საქონლის შიდა ფასზე, რომელიც გაიზრდება 

მსოფლიო ფასის დონიდან MჩV/ ტარიფის სიდიდის ტოლი მოცუ- 

ლობით და გახდება IV+ს ტარიფის შემოღებით გამოწვეულ 

ცვლილებებს ასახავს ნახ. 6.1. 

  

  

            

ფასი, L 4 

წV+-I 

#4 

ხ C ძ 

წ M 

ლუ" C1 ღპ C4 რაოდენობა, 0 

იმპორტი ტარიფის 

შ ს ემოღების შემდეგ ” 
'წსგა–_ აყ“ 

იმპორტი ტარიფის 

შემოღებადე 

ნახ. 6.1. 

იმპორტზე ტარიფის დაწესება ნიშნავს მოგების და ზარალის 
სფეროების წარმოქმნას. ზარალის სფერო (ხ და ძ ფართობი) 

აღნიშნავს წმინდა დანაკარგებს მოხმარების და წარმოების 
დეფორმაციის შედეგად. 

ვ9



ფასის აღნიშნული ცვლილება ზეგავლენას ახდენს რო- 

გორც მომხმარებლების, ისე მწარმოებლების მოქმედებაზე. მომ- 

ხმარებელთა ნაწილი, ფასის ზრდის გამო თავს შეიკავებს სა- 

ქონლის ყიდვისაგან. მწარმოებელთა ნაწილსთვის კი, ფასების 

ზრდა იქნება საქონლის გამოშვების გაფართოების დამატებითი 

შესაძლებლობა. ამ შემთხვევაში მომხმარებლის დანაკარგი ტო- 

ლი იქნება მ+ხ+ი-+ძ ფართობის. მწარმოებლებს საბაჟო ტარი- 

ფის შემოღება აძლევს პროდუქციის გამოშვების ზრდის შესაძ- 

ლებლობა C41-დან C2-მდე. მწარმოებლები ღებულობენ მოგებას, 

რომელიც წარმოების ხ ფართობის ტოლი სიდიდითაა განპირო- 
ბებული. ამრიგად, საბაჟო ტარიფის შემოღების შედეგად შემ- 

ცირდა მოხმარება (14-დან C13-მდე, გამოშვება გაიზრდა C01-დან 
C02-მდე, რამაც თავის მხრივ გამოიწვია იმპორტის შემცირება 

0203 სიდიდემდე. 
ტარიფი - ეს არის სახელმწიფოს შემოსავალი. ამ შემ- 

თხვევაში არე C. საბაჟო ტარიფის შემოღება იწვევს შემოსავ- 

ლების გადანაწილებას. მომხმარებელთა დანაკარგიდან 2+ხ+0C+ძ 
მწარმოებელთა მიერ მიღებული მოგების შედეგად კომპენსირდება 

2 ფართობი, სახელმწიფოს მიერ მიღებული შემოსავლის შედე- 

გად კი არე C. რაც შეეხება ხძ ფართობს, ეს არის საბაჟო ჯტა- 

რიფის შემოღებით გამოწვეული წმინდა დანაკარგების ფართობი. 

ძ არის სამომხმარებლო დანაკარგების ამსახველი ფართობი, 

რომელიც ამცირებს მომხმარებლის კეთილდღეობას, ფასის 

ზრდის და მოხმარების შემცირების გამო, ხოლო ხ არე არის 

საწარმოო დანაკარგები იაფი იმპორტული წარმოების ნაკლებად 

ეფექტიანი სამამულო წარმოებით ჩანაცვლების გამო. 

შეიძლება ითქვას, რომ ეს დანაკარგი წარმოიქმნება წარ- 

მოებისა და მოხმარების დეფორმირების შედეგად. სივრცე ხ და 

ძ არ კომპენსირდება არავის მოგებით და კეთილდღეობის შემ- 

ცირებას აღნიშნავს. ეს დანაკარგები წარმოადგენს საზხელმწი- 

ფოს გადაწყვეტილების შედეგს, რომელიც მიღებულია ეროვნუ- 
ლი წარმოების დაცვის მიზნით ლობისტების მოთხოვნების შე- 

დეგად და ითვალისწინებს აღნიშნული საქონლის მწარმოებლე- 
ბის საერთაშორისო კონკურენციის არეალიდან გამოყვანას. რაც 
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მეტი საქონელი იქნება დაცული საბაჟო ტარიფებით და რაც 
უფრო მაღალია ტარიფის სიდიდე, მით უფრო მეტია გადასახა- 

დი არაეფექტიანი წარმოებისათვის, რომლის აბსურდულობა ად- 
რე თუ გვიან ვლინდება. ამიტომ, საიმპორტო ბაჟი, როგორც 

ეროვნულ მწარმოებელთა ინტერესების დამცველი საშუალება, 
გამოყენებულ უნდა იქნას წარმოების ეფექტიანობის ამაღლების 

ღონისძიებებთან ერთად. 

განსხავებულია სიტუაცია იქმნება “დიდი ეკონომიკის“ 
მქონე ქვეყნის (ქვეყნის რომლის მხრიდანაც საქონელზე მოთ- 

ხოვნის შემცირება გამოიწვევს მსოფლიო ფასის დაწევას) მიერ 

საიმპორტო ბაჟის შემოღებისას. ასეთი ქვეყნის მომხმარებელთა 

მხრიდან იმპორტირებული საქონლის შეძენაზე უარის თქმა აი- 

ძულებს უცხოელ მეწარმეებს შეამცირონ საქონლის წარმოების 

მოცულობა. მცირე ეკონომიკის პირობებში წარმოების მოცუ- 

ლობის შემცირების სიდიდე უმნიშვნელოა და იმყოფება მუდმივი 
კონიუნქტურული რხევის საზღვრებში და ამ უკანასკნელით 

კომპენსირდება მოთხოვნის მნიშვნელოვანი შემცირების შემ- 

თხვევაში, რომელიც გამოწვეულია დიდი ეკონომიკის ქვეყნის 
მიერ ბაჟის შემოღებით, წარმოების შემცირება უფრო მნიშვნე- 

ლოვანია და არ კომპენსირდება კონიუნქტურული რხევებით. ეს 

იწვევს ნაკლებად ეფექტიანი უცხოური მწარმოებლების ბაზრი– 
დან განდევნას, ზოგადად მეწარმის ზღვრული დანახარჯების 

დონე მყარდება უფრო დაბალ დონეზე, რაც საშუალებას აძ- 
ლევს ბაზარზე დარჩენილ მიმწოდებლებს შეამცირონ მსოფლიო 

გასაყიდი ფასები. მაშასადამე, ტარიფის სიმძიმე ნაწილობრივ 

დააწვება უცხოურ მომწოდებლებს და ნაწილობრივ ქვევანა-იმ- 
პორტიორის მომხმარებლებს უფრო მაღალი ახალი შიდა ფასი- 

დან გამომდინარე. სხვა სიტყვებით რომ ვთქვათ, ტარიფი ნაწი- 

ლობრივ ამცირებს მსოფლიო ფასს. ამ სიტუაციას ასახავს ნახ. 
6.2. 
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ნახ. 6.2 

დიდი ეკონომიკის მქონე ქვეყნის მიერ ტარიფის 

შემოღების ეფექტი. 

მოცემულ შემთხვევაში ვღებულობთ მომხმარებლის დანა- 

კარგის იგივე ეფექტს (მ+ხ+C+ძ), რომელიც ნაწილობრივ კომ- 

პენსირდება მწარმოებელთა მოგებით (არე -მ), სახელმწიფოს 

შემოსავლებით (არე -C) და არაკომპენსირებადი დანაკარგების 

არე (ხ+ძ). მათ ემეტებათ არე 6, რომელიც ასევე წარმოადგენს 

სახელმწიფო შემოსავალს, რომელიც გადახდილია უცხოელ 

მომწოდებელთა მიერ. ეს არის ვაჭრობის პირობების გაუმჯობე- 

სების შედეგად მიღებული სარგებელი. ამრიგად, ტარიფის და- 
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წესების ეფექტიანობაზე უნდა ვიმსჯელოთ დამატებით მიღებუ- 
ლი 6 არეს და ხ+ძ დანაკარგების არეების შედარებით. თუ არე 

6 აღემატება დანაკარგების მოცულობას (ხ+ძ), ტარიფი აღმოჩ- 
ნდება ეფექტიანი, ხოლო თუ ის აღმოჩნდება ნაკლები, ვიდრე 
ხ+ძ დანაკარგები, მაშინ ტარიფი არაეფექტიანია. 

ასეთ შემთხვევაში ქვეყნისათვის მაქსიმალური ეფექტი მიი– 

ღება ეწ. ოპტიმალური ტარიფის დაწესების შემთხვევაში, რომე- 
ლიც ახდენს C და ხ+ძ არეებს შორის სხვაობის მაქსიმიზაციას. 
ტარიფის ოპტიმალური განაკვეთი, როგორც უცხოელი მიმწოდებ- 

ლების მიერ გადახდილი ფასის წილი, იმპორტის მიწოდების 

ელასტიურობის შებრუნებული სიდიდის ტოლია. ოპტიმალური 

ტარიფი წესდება ნულოვან და ამკრძალავ ტარიფებს შორის. ასე- 
ვე, ტარიფი მხოლოდ მაშინ არის ოპტიმალური, თუ სხვა ქვეყნე- 

ბი საპასუხო ზომებს არ იყენებენ ჩვენი ექსპორტის მიმართ. 

§ 2. საიმპორტო კვოტები და მათი გამოყენების მიზეზები 

არასატარიფო ბარიერების სახეებს შორის ფართო გავ- 

რცელება ჰპოვა იმპორტულმა კვოტამ ანუ ქვეყანაში შემოსატა– 

ნად ნებადართული საზღვარგარეთული პროდუქციის რაოდენობ- 

რივმა შეზღუდვამ “სახელმწიფო, შეზლუდული რაოდენობით 

გასცემს შემოტანის ნებართვის შემცველ ლიცენზიებს და კრძა- 

ლავს ულიცენზიო იმპორტს. თუ ლიცენზირებული იმპორტის 

მოცულობა შიდა ბაზრის მოთხოვნაზე ნაკლებია, მაშინ კვოტა 

არა მარტო ამცირებს იმპორტის მოცულობას, არამედ იწვევს 

შიდა ფასების გადამეტებას მსოფლიო ბაზარზე არსებულ ფა- 

სებთან შედარებით, რომლითაც ლიცენზიის მფლობელები საზ- 

ღვარგარეთ საქონელს ყიდულობენ. ამდენად, საიმპორტო კვო- 

ტები სატარიფო შეზღუდვის ანალოგიურია. 

სახელმწიფოს შეუძლია რამდენიმე მიზეზით ამჯობინოს 

საიმპორტო კვოტები სატარიფო შეზღუდვას, როდესაც ადგილი 

აქვს უცხოური კონკურენციის გამძაფრებას. მეორე მსოფლიო 

ომის დასაწყისში მრავალი ქვეყნის კონკურენტული პოზიციები 
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გაუარესდა არსებული ოფიციალური სავალუტო კურსის პირო- 

ბებში, რამაც აიძულა ქვეყნები, მკაცრი ზომები მიეღოთ საგა– 

დამხდელო ბალანსის გამოსასწორებლად. ამ “საქმეში საიმპორ- 

ტო კვოტა იმის გარანტიაა, რომ იმპორტის მოცულობა მკაც- 

რად არის ფიქსირებული. თუ იმპორტული საქონლის გაზრდი- 

ლი კონკურენტუნარიანობა მათ გაიაფებას გამოიწვევს, ეს მხო- 

ლოდ დააჩქარებს საიმპორტო გადახდის შემცირებას. ტარიფი 

კი, პირიქით ფასების შემცირების შემთხვევაში შეიძლება იწვევ- 

დეს იმპორტის მოცულობისა და მისი საერთო ღირებულების 

ზრდას, თუ იმპორტული საქონელზე შიდა მოთხოვნა ელასტიუ- 

რია. ამრიგად, ტარიფის შემოლება ართულებს საგადამხდელო 

ბალანსის რეგულირების პროცესს. 

კვოტები იმიტომაა ზელსაყრელი, რომ მთავრობას ეკონო- 

მიკური პოლიტიკის განხორციელებისას მეტ ძალაუფლებასა და 
უფრო მოქნილი მოქმედების საშუალებას აძლევს, ტარიფის გა- 
ნაკვეთის გადიდება კი რეგლამენტირებულია საერთაშორისო 

ვაჭრობის შეთანხმებით. თუ იმპორტის მიმართ კონკურენტული 

დარგები დაცვის მაღალ დონეს მოითხოვს, მთავრობას, („ალკე- 

ული შემთხვევების გამოკლებით, არ შეუძლია ტარიფის დამოუ- 

კიდებლად გაზრდა. უფრო მარტივია, შედარებით მკაცრი საიმ- 

პორტო კვოტების დადგენა. სახელმწიფო ხელისუფალნი თვლი- 

ან, რომ კვოტები მათ უადვილებს მარეგულირებელი ფუნქციის 
განხორციელებას სამამულო ფირმების მიმართაც. ყველა ქვეყა- 

ნაში სპეციალური ორგანო განაგებს საიმპორტო ლიცენზიების 

განაწილებას, რომლებიც შეიძლება ეკონომიკური პოლიტიკის 
გატარებისათვის გამოიყენონ. თავის მხრივ დარგები, რომლებ- 

საც დაცვა სჭირდებათ, უპირატესობას იმპორტის კვოტირებას 

ანიჭებენ რადგან სპეციალური სალიცენზიო პრივილეგიების 

მოპოვება უფრო იოლია, ვიდრე ტარიფების შემოღება, რაც სა- 

ხელმწიფო შემოსავლის წყაროა. 

ამრიგად, არსებობს არაერთი მიზეზი, რომლის გამოც 

მთავრობები და დარგები უპირატესობას საიმპორტო კვოტებს 
ანიჭებენ. მაგრამ შევნიშნავთ, რომ მათგან არც ერთი არ არის 

დაკავშირებული მთლიანად ქვეყნის ინტერესებთან. 
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§ 3. იმპორტის რეგულირების სხვა მეთოდები 

იმპორტის რეგულირების თანამედროვე პრაქტიკაში ფარ- 

თო გავრცელება ჰპოვა საგარეო-სავაჭრო პოლიტიკის ისეთმა 

ინსტრუმენტმა, როგორიცაა ექსპორტის ნებაყოფილებითი შეზ- 

ღუდვა. ამ ინსტრუმენტის გამოყენების შესახებ გადაწყვეტილე- 
ბას იღებს ექსპორტიორი სახელმწიფო იმპორტიორი ქვეყნისა- 

გან გარკვეული ზეწოლის ან საპასუხო ზომების თავიდან აცი- 
ლების მიზნით. ექსპორტის ნებაყოფილებითი შეზღუდვის პრაქ- 

ტიკა ფართოდაა გავრცელებული განვითარებულ ქვეყნებს შო- 
რის და ის მოიცავს ისეთ საქონლების ბაზრს, როგორიცაა ავ- 

ტომობილები, ტელევიზორები, ქსოვილები და სხვა. ზოგიერთ 

შემთხვევაში ექსპორტის ნებაყოფილებითი შეზღუდვა არის არა 
ორმხრივი, არამედ მრავალმხრივი შეთანხმება, რომელსაც “ბაზ- 

რის მოწესრიგების შესახებ“ შეთანხმებასაც უწოდებენ. 

სავაჭრო პროტექციონიზმის პრაქტიკა ფრიად გამომგონებ- 

ლურია და ამიტომაც ვაჭრობის შეზლუდვა ხშირ შემთხვევაში 
ფარულ ხასიათს ატარებს. იმპორტის შეზღუდვის რაოდენობრი- 
ვი მეთოდების ზემოთაღნიშნული სახეების გარდა, ფართოდ გა- 
მოიყენება იმპორტის შეზღუდვის სხვა მეთოდებიც. ამ მეთოდე- 
ბიდან აღსანიშნავია: 

> ადგილობრივი კომპონენტების გამოყენების პირობა: პროტექ- 

ციონიზმის საშუალება რომელიც აწესებს ადგილობრივი 
მწარმოებლების მიერ წარმოებული პროდუქციის წილს ში- 

და ბაზარზე გაყიდული საბოლოო საქონლის რაოდენობაში. 

შეიძლება წილი გამოხატული იყოს როგორც საქონლის 

გარკვეული რაოდენობით, ასევე ფასში ან ღირებულებაში 

წილით. აღნიშნული მეთოდი განსაკუთრებით პოპულარული 

იყო განვითარებადი ქვეყნების დამოუკიდებლობის პირველ 
წლებში, როდესაც ეს ქვეყნები ამ მეთოდით ცდილობდნენ 
ეროვნული წარმოების დივერსიფიცირებას და დასაქმების 

ზრდას. მისი გამოყენების ეკონომიკური ეფექტი ორგვარია: 

ერთის მხრივ, იზრდება ადგილობრივი მწარმოებლების მო–- 
გების სფერო, მეორეს მხრივ წარმოიქმნება საწარმოო და 
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მომხმარებელთა დანაკარგების სფეროები. ეს დანაკარგები 
არის იმ პოლიტიკური გადაწყვეტილების ფასი, რომელიც 

ორიენტირებულია ეკონომიკური და სოციალური პრობლემე- 
ბის სწრაფ გადაწყვეტაზე და რომელთა ეკონომიკური ეფექ- 
ტიანობა უფრო გვიანდელ ეტაპზე გამოჩნდება. ამავე დროს, 

აღნიშნული მეთოდი წარმოადგენს მოქნილ პროტექციონის- 

ტულ ღონისძიებას, რამდენადაც იმპორტის აბსოლუტური 

მოცულობა არაა განსაზღვრული. 

სახელმწიფო შესყიდვები: პროტექციონიზმის მეთოდი, რომე- 

ლიც ავალებს სახელმწიფო ორგანოებს თუ ცალკეულ ფირ- 
მებს შეიძინოს საქონელი მხოლოდ ეროვნული მწარმოებლე- 

ბისაგან, იმ შემთხვევაშიც კი თუ საქონელი იმპორტულზე 

ძვირია. ეს მეთოდი გამოიყენებ უპირატესად ეროვნულ 
თავდაცვასთან და საერთოდ ეროვნულ უსფრთოებასთან და- 

კავშირებულ საქონელზე. ამ მეთოდის გამოყენება ამცირებს 

ეროვნული მწარმოებლების მოტივაციას და მათ კონკურენ- 

ტუნარიანობას. 

შიდა გადასახადები: მათი მიზანია იმპორტირებული საქონ- 

ლის შიდა ფასის ამაღლება და შესაბამისად მათი კონკუ- 

რენტუნარიანობის შემცირება. გადასახადები შესაძლებელია 
იყოს როგორც პირდაპირი (აქციზები, დღგ), ისე ირიბი (სა- 

პორტო, საბაჟო მოსკრებლები, მოსაკრებლები საწყობში შე- 

ნახვაზე, დოკუმენტაციის გაფორმებაზე და ა. შ.) და შეიძ- 
ლება შემოღებულ იქნას როგორც ადგილობრივი, ისე ცენ- 

ტრალური ხელისუფლების მიერ. ამ გადასახადებს გააჩნიათ 

მნიშვნელოვანი ფისკალური დატვირთვა. 

ანტიდემპინგური კვლევები: მათ შედეგად ანტიტემპინგური 
დღა საკომპენსაციო ტარიფების შემოღება არის წმინდა პრო- 
ტექციონისტული ღონისძიებები საკუთრივ დემპინგთან შედა- 
რებით, რომელიც არ წარმოადგენს სახელმწიფოს საგარეო- 

სავაჭრო რეგულირების საშუალებას (თუ სახელმწიფო არ 

ფლობს საგარეო ვაჭრობის მონოპოლიას) და არის ფირმის 

ჩვეულებრივი პრაქტიკა მონოპოლიური კონკურენციის პი- 
რობებში ანტიდემპინგური კვლევები თვეობით, ზოგჯერ



წლობითაც გრძელდება და თან ახლავს იმპორტის შეჩერება 
ან ამკრძალავი ტარიფების დაწესება. აღნიშნული ღონისძიე- 
ბის გატარებას ხშირ შემთხვევაში თან ახლავს სახელმწი- 
ფოთაშორისი ურთიერთობების მკვეთრი გაუარესება. ხშირად 

გამოიყენება სხვა ისეთ არგუმენტებთან ერთად, როგორიცაა 

დაუმტკიცებელი არგუმენტი საბაზრო ეკონომიკის არარსე- 

ბობის შესახებ. 
> ტექნიკური ბარიერები: მათ მიეკუთვნება მოთხოვნები ხარის– 

ხის, სერთიფიცირების და ეროვნული სტანდარტების, სანი- 

ტარული, ეკოლოგიური და სხვა ნორმების დაცვის, შეფუთ- 

ვასთან და მარკირებასთან დაკავშირებული მოთხოვნები. 

მომხმარებელთა უფლებების დაცვის მოთხოვნები კიდევ უფ- 
რო ამკაცრებენ ამ მოთხოვნებს. საქონელთა უსაფრთხოების 

შემოწმების ნორმალური პროცედურები ხშირ შემთხვევაში 

შეიძლება გამოყენებულ იქნას პროტექციონისტული ფუნ- 
ქციის გასაძლიერებლად და იმპორტის შესამცირებლად. 

§ 4. ექსპორტის რეგულირების ინსტრუმენტები 

საგარეო–-სავაჭრო რეგულირება მოიცავს როგორც იმპორ- 

ტის, ისე ექსპორტის რეგულირებას, რაც გამოიხატება ექსპორ– 

ტის შეზღუდვა-წახალისებაში. ექსპორტის შეზღუდვას უფრო 

ხშირად განვითარებადი და გარდამავალი ეკონომიკის ქვეყნები 

მიმართავენ, მათთვის დამახასიათებელი ტრადიციული სპეცია- 

ლიზაციის საქონლის გატანის შეზღუდვის მიზნით. ექსპორტის 

რეგულირების პრაქტიკას ნაკლებად მიმართავენ განვითარებული 

ქვეყნები. ექსპორტის რეგულირების უმთავრეს მიზანს წარმოად– 

გენს სახელმწიფო ბიუჯეტის შემოსავლების ზრდა და მსოფ- 

ლიო ბაზრის ფასთან შედარებით ეროვნულ: ბაზარზე საქონელ- 
ზე უფრო დაბალი ფასის უზრუნველყოფა. ამ მიზნის მიღწევის 

ძირითად ინსტრუმენტს წარმოადგენს საექსპორტო ტარიფი და 

საექსპორტო ქვოტა. 
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საექსპორტო ტარიფი: საექსპორტო ტარიფი წარმოადგენს 

გადასახადს ექსპორტზე. მოვაჭრე მხარეებზე საექსპორტო ტარი- 

ფის ზეგავლენა, იმპორტზე ტარიფის სარკისებრ ანარეკლს წარ- 

მოადგენ. განვიხილოთ ექსპორტის დაბეგვრის მაგალითი. 

ვთქვათ, ქვეყანა, რომელშიც ისტორიულად ნავთობზე უფრო და- 

ბალი ფასები ჩამოყალიბდა, სახელმწიფო ბიუჯეტის შემოსავლე- 
ბის გაზრდის მიზნით აწესებს გადასახადს ექსპორტზე. ქვეყნის 

მიერ ასეთ გადაწყვეტილებას ასახავს ქვემოთმოცემული გრაფიკი. 

?. ფასი 

+ 

5 

«– 
  მსოფ 

  

            
ლი 0, თ C, შაროლრა 

ეკსპორტი ტარიფის 
ს შემოღების შემდეგ 7 
  

ექსპორტი ტარიფის 
შემოღებამდე 

ნახ. 6.3 
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მსოფლიო ფასის ტოლი შიდა ფასის შემთხვევაში ექ- 
სპორტის მოცულობა იქნებოდა C)1C4, მაგრამ ექსპორტის და- 

ბეგვრა,„ ნავთობის ნაწილის ექსპორტს, რომელიც მაღალი 

ზღვრული დანახარჯებით მოიპოვება, აქცევს არამომგებიანად, 

რაც ნავთობმომპოვებელ კომპანიებს უბიძგებს გაზარდონ შიდა 

ბაზარზე გაყიდვები უფრო ნაკლებ ფასად (შიდა) და შეამცი- 
რონ ნავთობის მოპოვება C(1403-მდე. შიდა მოხმარება იზრდება 
0102; ხოლო ექსპორტი C1C4 – დან მცირდება C(22C03-მდე. 

ამრიგად, ექსპორტის ტარიფით დაბეგვრამ გამოიწვია მწარმოე- 

ბელთა დანაკარგები (მ0+ხ+ძ+იC ფართობი). მომხმარებლებმა ფა- 

სის დაწევის შედეგად მიიღეს მ+ ფართობის ტოლი მოგება, სა- 

ხელმწიფომ კი C მონაკვეთის ტოლი მოგება. მწარმოებელთა და–- 

ნაკარგის ნაწილი (ხ+ძ) არავის მიერ არ კომპენსირდება და 
წარმოადგენს სახელმწიფოს წმინდა დანაკარგს. 

როგორც იმპორტის ტარიფის შემთხვევაში, ქვეყნისათვის, 

რომელსაც აქვს დიდი ეკონომიკა და მსოფლიო ბაზარზე ალ- 

ნიშნული საქონლის ექსპორტის მონოპოლიური მდგომარეობა, 

ექსპორტის დაბეგვრას შეიძლება ჰქონდეს ოპტიმალური ტარი- 

ფის ეფექტი, რომელიც გამოიწვევს ექსპორტიორი ქვეყნის კე- 
თილდღეობის ამაღლებას იმპორტიორი ქვეყნის საზიანოდ. ამ 

შემთხვევაში, ეროვნული ექსპორტიორები გადაიხდიან ტარიფის 

ნაწილს, ხოლო დანარჩენი ნაწილი უფრო მაღალი მსოფლიო 

ფასიდან გამომდინარე გადახდილი იქნება იმპორტიორების მიერ. 

ამავე დროს, ოპტიმალური ტარიფი გულისხმობს, რომ მსოფ- 

ლიო ფასის ზრდიდან გამომდინარე, ექსპორტიორთა შემოსავ–- 

ლებმა უნდა გადაფაროს მათი დანაკარგები, რომელიც მიღებუ- 

ლია წარმოების და ექსპორტის შეკვეცის შედეგად. 

საექსპორტო ქვოტა: საექსპორტო ქვოტა წარმოადგენს 

ექსპორტის მოცულობის პირდაპირ რაოდენობრივ შეზღუდვას, 

მომხმარებელთა და მწარმოებლთათვის იგივე შედეგებით, რო- 

გორც საექსპორტო „ტარიფის შემთხვევაში. საექს,სორტო ქვო- 

ტას იყენებენ: 1) შიდა ბაზარზე საექსპორტო საქონლის დეფი– 

ციტის და ინფლაციის ტემპის დაჩქარების აღმოფხვრის, 2) სა– 
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ერთაშორისო შეთანხმების შედეგად მსოფლიო ბაზარზე მიწო- 

დების და ფასების დონის სტაბილიზაციის მიზნით. 

ექსპორტის შეზღუდვის მიზნით გამოიყენება არასატარიფო 

შეზღუდვის სხვა ინსტრუმენტებიც: ლიცენზირება, ტრანსპორ- 

ტირების შესაძლებლობის შეზღუდვა (ნავთობის შემთხვევაში 

“მილთან” მიღწევადობა), შიდა ბაზარზე გაყიდვების მოცულო- 

ბის დაწესება, როგორც ამ საქონლის ექსპორტირების წინაპი- 

რობა, ბანკებში რეზერვების გახსნა (რომელიც ექვივალენტურია 

საექსპორტო შემოსავლების), აქციზების დაწესება და სხვა მე- 
თოდები. 

ექსპორტის რეგულირების პოლიტიკაში ასევ ხშირად გა- 

მოიყენება ექსპორტის წახალისების მრავალფეროვანი ინსტრუ- 

მენტები. ექსპორტის წახალისების მეთოდებს ხშირად იყენებენ 

განვითარებული ქვეყნები, რომელთა საგარეო-სავაჭრო ბრუნვის 

მნიშვნელოვან ნაწილს შიდადარგობრივი გაცვლა წარმოადგენს, 
რომელიც თავის მხრივ დაკავშირებულია მასშტაბზე ეკონომიის 

ეფექტის გამოყენებასთან. ეს ეფექტი განვითარებულ ქვეყნებს 
დამატებით ფინანსურ და სხვა რესურსებს აძლევს, რომელსაც 

იყენებენ ექსპორტის სუბსიდირების, რეკლამაზე დანახარჯების 
დაფარვის, გამოფენების მოწყობის, საქონლის ექსპორტირების 

დაზღვევის თუ დაკრედიტების მიზნით. ასეთ საქმიანობას ეწვი- 

ან საექსპორტო-საიმპორტო ბანკები, სავაჭრო-სამრეწველო პა- 
ლატები, დიპლომატიური წარმომადგენლობები და სხვა სტრუქ- 

ტურები, რომლებიც ხშირ შემთხვევაში ატარებენ ზეეროვნულ 

ხასიათს. ისეთ ინდუსტრიულ ქვეყნებში, როგორიცაა ტაივანი 

და სამხრეთ კორეა, სადაც სამრეწველო პოლიტიკა საექსპორ- 
ტო ექსპანსიითაა გაჟღენთილი, ექსპორტის ხელშეწყობისთვის 

სპეციალურადაა შექმნილია სამთავრობო ორგანოები სამინის- 

ტროს რანგში, რომლებსაც ფართო მაკოორდინირებელი უფლე- 

ბები გააჩნიათ. 

ასეთი ლონისძიებების გატარება ნიშნავს საქონლის ექ- 

სპორტირებისათვის საჭირო მწარმოებლის დანახარჯების ნაწი- 

ლის გადაფარვას სახელმწიფო ბიუჯეტიდან ანუ ექსპორტის 
ირიბ სუბსიდირებას. ამ შემთხვევაში ის ნაკლებად განსხვავდება 
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ექსპორტის პირდაპირი სუბსიდირებისაგან რაც განიხილება 

როგორც არაკეთილსინდისიერი კონკურენციის მეთოდი და აკ- 

რძალულია ვაჭრობის მსოფლიო ორგანიზაციის წესებით. 

საექსპორტო სუბსიდია: საექსპორტო სუბსიდია – ესაა სა- 

ხელმწიფო ბიუჯეტიდან საქონლის მწარმოებლისათვის დოტა- 

ციის გაცემა ან შეღავათის გაწევა საქონლის წარმოების და მი– 
სი ექსპორტის გაფართოებისათვის. ამის შედეგად საქონლის 

მწარმოებელი შესაძლებლობას იღებს საქონელი მსოფლიო ბა- 

ზარზე გაყიდოს უფრო დაბალ ფასად, ვიდრე შიდა ბაზარზე. 

განვიხილოთ მაგალითი: ვთქვათ, მთავრობა მწარმოებელს სა- 

ქონლის ექსპორტის გაფართოების მიზნით სახელმწიფო ბიუჯე- 

ტიდან გამოუყოფს სახსრებს საქონლის მსოფლიო ფასის 15%- 
ის ოდენობით. საექსპორტო სუბსიდიის გამოყოფას აქვს საექ- 

სპორტო ტარიფის შემოღების საწინააღმდეგო ეფექტი. თუ სა- 

ექსპორტო ტარიფის დაწესების შემთხვევაში, შიდა ბაზარზე 

საქონლის ფასი მცირდება, რაც თავის მხრივ ზრდის მომხმარე- 

ბელთა მოგებას და პირიქით, ამცირებს მწარმოებელთა მოგებას, 

საექსსორტო სუბსიდიის შემთხვევაში ხდება ექსპორტის ხე- 

ლოვნური გაფართოება, რაც იწვევს შიდა ბაზარზე საქონლის 

მიწოდების შემცირებას და შესაბამისად, შიდა ფასის (Lშიდა) 
ზრდას. იმპორტიორ ქვეყანაში კი პირიქით მყარდება საქონლის 

მსოფლიო ფასზე (წმსოფ) დაბალი ფასი (L"). ექსპორტიორ ქვე- 

ყანაში საქონელზე ჩამოყალიბებული ფასის (წშიდა) ზრდა გა- 
ცილებით ნაკლებია, ვიდრე სახელმწიფო ბიუჯეტიდან აღნიშნუ- 

ლი საქონლის ექსპორტის ხელშეწყობისათვის“ გამოყოფილი 

სუბსიდიის მოცულობა. ამრიგად, საექსპორტო სუბსიდიის გამო- 

ყოფა წარმოადგენს საჩუქარს იმპორტიორი ქვეყნის მომხმარებ- 
ლებისათვის, ექსპორტიორი ქვეყნის სახელმწიფო ბიუჯეტის 

ხარჯზე. თუმცა, შესაძლებელია საქონლის კონკურენტი-მიმწო- 

დებლების ზეგავლენით იმპორტიორი ქვეყნის მთავრობამ დააწე- 
სოს საიმპორტო-საკომპენსაციო ტარიფი და ამის შედეგად, ზე- 

მოთხსენებული საჩუქრის ნაწილი იქცევა იმპორტიორი-ქვეყნის 

სახელმწიფო ბიუჯეტის შემოსავლის წყაროდ. 
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ამავე დროს, საჭირო განვასხვავოთ ექსპორტის სუბსიდი- 

რება და წარმოების სუბსიდირება. თანამედროვე ეტაპზე განვი- 

თარებული ქვეყნები სახელმწიფო ბიუჯეტიდან ხარჯავენ მნიშ- 

ვნელოვან სახსრებს, ვთქვათ, სოფლის მეურნეობის პროდუქცი- 

ის მწარმოებლების მხარდასაჭერად. ასეთი პოლიტიკის შედეგია 

სუბსიდირებული წარმოების მოცულობის ზრდა და საქონლის 

მსოფლიო ფასთან შედარებით შიდა ფასების გაცილებით მაღა- 

ლი დონე. აღნიშნული პოლიტიკის მაგალითს წარმოადგენს ია- 

პონიის მთავრობის მხრიდან ბრინჯის ეროვნული მწარმოებლე- 

ბის სუბსიდირება, აზიის სხვა ქვეყნებიდან იაფი ბრინჯის იმ- 
პორტირებისგან დაცვის მიზნით. თუმცა სუბსიდირების მნიშვნე- 

ლოვანი მასშტაბები იწვევს ქვეყანაში პროდუქციის ჭარბწარმო- 

ებას (როგორც იყო ევროკავშირის ქვეყნებში XX "საუკუნის 

70-იან წლებში). ასეთ შემთხვევაში ხდება ჭარბი პროდუქციის 
გატანა საგარეო ბაზარზე, რაც თავისი არსით საქონლის ექ- 

სპორტის სუბსიდირების ეფექტის მატარებელია. ყოველივე ზე- 
მოთაღნიშნულიდან გამომდინარე, სოფლის მეურნეობის და სხვა 

პროდუქციის წარმოების სუბსიდირების დასაშვები ნორმის გან- 

საზღვრის საკითხი ვმო-ს ერთ-ერთი ყველაზე პრობლემატური 

საკითხია. 

საექსპორტო კრედიტი: საექსპორტო კრედიტი ექსპორტის 

ფინანსური სტიმულირების სახესხვაობაა. საექსპორტო სუბსი- 

დიისაგან განსხვავებით საექსპორტო კრედიტის შემთხვევაში 

ექსპორტის სტიმულირებისათვის გამოყოფილი სახსრები დაბ- 

რუნებას ექვემდებარება. საექსპორტო კრედიტი შეიძლება გამო- 

ეყოს როგორც ეროვნულ მწარმოებლებს, ისე უშუალოდ უცხო- 
ელ იმპორტიორებს და ქვეყნებსაც კი საგარეო დახმარების თა- 

ვისებური არხის სახით. კრედიტების გამოყოფით ექსპორტის 

სტიმულირებას ეწევიან სპეციალური სამთავრობო ორგანიზაცი- 

ები. საექსპორტო კრედიტის გაცემის საშუალებით ექსპორტის 

სტიმულირების სახესხვაოობაა მანქანა-მოწყობილობების ლი- 

ზინგი რომელთა შესყიდვა გართულებულია ერთდროულად 
მნიშვნელოვან მოცულობის კაპიტალდაბანდებების აუცილებ- 

ლობის გამო. 
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საგარეო-სავაჭრო რეგულირების ზემოთგანხილულ ინ- 

სტრუმენტებს აქვთ ერთი საერთო ნიშანი: აღნიშნული ინსტრუ- 

მენტები ურთიერთდაკავშირებულია როგორც გამოყენების, ისე 

მიღებული შედეგების თვალსაზრისით, იმ შემთხვევაშიც კი რო- 

ცა ეს ინსტრუმენტები ცალმხრივადაა გამოყენებული ამა თუ იმ 

ქვეყნის მიერ. შეუძლებელია, მაგალითად, ექსპორტის ლიმიტი- 
რება, იმპორტზე შემზღუდველი ზეგავლენის გარეშე და პირი- 

ქით, იმპორტის ყოველგვარი შეზღუდვა იწვევს საექსორტო 
პოტენციალის შემცირებას. ნათელია, რომ ერთი ქვეყნის მხრი– 

დან პროტექციონისტული მეთოდების გამოყენება იწვევს პარ- 
ტნიორი ქვეყნების საპასუხო რეაქციას. აღსანიშნავია, რომ სა- 

გარეო-სავაჭრო ინსტრუმენტები განსაკუთრებულ ხასიათს იძე- 

ნენ რამდენიმე ქვეყნის მხრიდან მათი შეთანხმებული გამოყენე- 

ბის შემთხვევაში. 

§ 5. დემპინგი 

სახელემწიფო სავაჭრო პოლიტიკის შემდეგი მიმართულე- 

ბა ძალიან ჰგავს ექსპორტის სუბსიდირების პოლიტიკას. დემ- 

პინგი არის საერთაშორისო ბაზარზე ფასების დისკრიმინაცია, 

რომლის დროსაც ექსპორტიორი ფირმა თავის საქონელს ერთი 

რომელიმე ქვეყნის ბაზარზე უფრო იაფად ყიდის, ვიდრე სხვა- 

გან (ჩვეულებრივ სამამულო ბაზარზე). ყაჩაღური დემპინგი 

(6+09ძ2(0IV ძსიილ1იზ) ეწოდება დაბალი ფასების დროებით და- 
წესებას, მოცემული ბაზრიდან კონკურენტების გასაძევებლად 

და ფასების დონის აღდგენას მიზნის მიღწევის შემდეგ. მუდმივი 
დემპინგი (00L55(0L ძსი1იIი8) თავისი სახელწოდების შესაბა- 

მისად განუსაზღვრელი დროით გრძელდება. 

დემპინგს განსაკუთრებით ხშირად მიმართავენ საერთაშო- 

რისო ეკონომიკური რყევების პერიოდებში. XX "საუკუნის 20- 

იან და 30-იან წლებში დემპინგში ხშირად ადანაშაულებდნენ 
როგორც გადამამუშავებელი, ისე მომპოვებელი დარგების პრო- 

დუქციით საერთაშორისო ვაჭრობას. 
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XX საუკუნის 70-იან წლებში დემპინგმა კვლავ მიიპყრო 

საზოგადეობის ყურადლება. 1975 წელს აშშ-ის სახელმწიფო 

ხაზინამ დაიწყო ისტორიაში უდიდესი ანტიდეპინგური გამოძიე- 

ბა საზღვარგარეთის რვა ქვეყნის მიმართ, რომლებიც ამერიკის 

ბაზარზე ჰყიდდნენ თავიანთ პროდუქციას. აშშ მათ დაემუქრა, 

რომ თუ ფასებს შიდა დონემდე არ გაზრდიდნენ, მაშინ ამ ქვეყ- 

ნებიდან ავტომობილების იმპორტზე საბაჟო ტარიფს დააწესებ- 

და. შეიძლება ამანაც განაპირობა, რომ ფირმებმა “სონიმ” და 
“'ფოლკსვაგენმს” ამერიკული ბაზრისათვის პროდუქციის წარმო- 

ება უშუალოდ ამერიკის ტერიტორიაზე დაიწყეს (“სონიმ” სან- 
დიეგოში, “ფოლკსვაგენმა” ნიუ-სტენტონში, პენსილვანიაში). 

დასკვნა: 

1 საგარეო ვაჭრობის რეგულირების ინსტრუმენტები იყოფა 

ორ ნაწილად: საგარეო ვაჭრობის სატარიფო და არასატა- 

რიფო ანუ ადმინისტრაციული ინსტრუმენტებად. ორივე ზე- 

მოთაღნიშნული ინსტრუმენტი გამოიყენება, როგორც იმპორ- 

ტის, ისე ექსპორტის რეგულირების მიზნით. 

2. საგარეო ვაჭრობის რეგულირება ინიცირებულია უპირატე- 

სად ეროვნული მწარმოებლების მიერ და ემსახურება მათი 

ინტერესების დაცვას. საგარეო ვაჭრობის რეგულირებაში კი 
მთავრ ინსტრუმენტს იმპორტის სატარიფო შეზღუდვა 

წარმოადგენს. 
3. არასატარიფო ბარიერებს მიეკუთვნება: საგარეო ვაჭრობაზე 

სახელმწიფო მონოპოლია, სახელმწიფო მოხმარების უზრუნ- 

ველყოფა მხოლოდ სამამულო წარმოების საქონლით, ადღმი- 

ნისტრაციულ-ბიუროკრატიული დაბრკოლებები, რთული სა- 

ვალუტო კონტროლი და ა. შ. არასატარიფო ბარიერების 

სახეებს შორის ყველაზე ფართო გავრცელება ჰპოვა იმპორ- 

ტულმა კვოტამ ანუ ქვეყანაში შემოსატანად ნებადართული 
საზღვარგარეთული პროდუქციის რაოდენობრივმა შეზღუდ- 

ვამ. იმპორტის შეზღუდვის რაოდენობრივი მეთოდების გარ- 
და ფართოდ გამოიყენება: ადგილობრივი კომპონენტების გა- 
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მოყენების პირობა, სახელმწიფო შესყიდვები, შიდა გადასა- 

ხადები, ანტიდემპინგური კვლევები, ტექნიკური ბარიერები. 
.· იმპორტის რეგულირების თანამედროვე პრაქტიკაში ფართო 

გავრცელება ჰპოვა საგარეო-სავაჭრო პოლიტიკის ისეთმა 

ინსტრუმენტმა როგორიცაა ექსპორტის ნებაყოფილებითი 

შეზღუდვა რომელიც გამოიყენება იმპორტიორი-ქვეყნის 

ძლიერი ზეწოლის შედეგად. 
· ექსპორტის შეზღუდვას უფრო ხშირად განვითარებადი და 

გარდამავალი ეკონომიკის ქვეყნები მიმართავენ, ამ ქვეყნე- 

ბისთვის დამახასიათებელი ტრადიციული სპეციალიზაციის 

საქონლის გატანის შეზღუდვის მიზნით. ექსპორტის რეგუ- 

ლირების პრაქტიკას ნაკლებად მიმართავენ განვითარებული 

ქვეყნები. 
.· ექს,სორტის რეგულირების უმთავრეს მიზანს წარმოადგენს 

სახელმწიფო ბიუჯეტის შემოსავლების ზრდა და მსოფლიო 

ბაზრის ფასთან შედარებით ეროვნულ ბაზარზე საქონლის 

უფრო დაბალი ფასის უზრუნველყოფა. ამ მიზნის მიღწევის 

ძირითად ინსტრუმენტს წარმოადგენს საექსპორტო ტარიფი 

და საექსპორტო ქვოტა. გამოიყენება ასევე საექსპორტო 
სუბსიდია და საექსპორტო კრედიტი. საექსსორტო ტარიფი 
წარმოადგენს გადასახადს ექსპორტზე. საექსპორტო ქვოტა 
წარმოადგენს ექსპორტის მოცულობის პირდაპირ რაოდენობ- 

რივ შეზლუდვას. ექსპორტის რეგულირების პოლიტიკაში 

ასევე ხშირად გამოიყენება ექსპორტის წახალისების ინ- 

სტრუმენტები: საექსპორტო სუბსიდია და საექსპორტო კრე- 

დიტი. საექსპორტო სუბსიდია არის სახელმწიფო ბიუჯეტი- 

დან საქონლის მწარმოებლისათვის დოტაციის გაცემა ან 

შეღავათის გაწევა, საქონლის წარმოების და მისი ექსპორ–- 

ტის გაფრთოების მიზნით. საექსპორტო კრედიტი ექსპორ- 

ტის ფინანსური სტიმულირების სახესხვაობაა. საექსპორტო 

სუბსიდიისაგან განსხვავებით საექსპორტო კრედიტის შემ- 

თხვევაში ექსპორტის სტიმულირებისათვის გამოყოფილი 

სახსრები დაბრუნებას ექვემდებარება. 
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შ. დემპინგი არის საერთაშორისო ბაზარზე ფასების დისკრიმი- 

ნაცია, რომლის დროსაც ექსპორტიორი ფირმა თავის საქო- 

ნელს ერთი რომელიმე ქვეყნის ბაზარზე უფრო იაფად ყიდის, 

ვიდრე სხვაზე (ჩვეულებრივ სამამულო ბაზარზე). დემპინგის 

სახეებია ყაჩაღური დემპინგი და მუდმივი დემპინგი. ყაჩაღური 

დემპინგი ეწოდება დაბალი ფასების დროებით დაწესებას, მო- 
ცემული ბაზრიდან კონკურენტების გასაძევებლად და ფასების 
დონის აღდგენას მიზნის მიღწევის შემდეგ. მუდმივი დემპინგი 

თავისი სახელწოდების შესაბამისად განუსაზღვრელი დროით 

გრძელდება. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. 

სა
 ჯ

ა 

რა მიზანს ემსახურება იმპორტის შეზღუდვა? დაახასიათეთ 
იმპორტის შეზღუდვის შედეგები. 

დაახასიათეთ იმპორტის არასატარიფო ბარიერები. 
დაახასიათეთ იმპორტის შეზღუდვის არარაოდენობრივი მე- 

თოდები. 

რა მიზანს ემსახურება ექსპორტის შეზღუდვა? 

აღწერეთ საექსპორტო შეზღუდვის შედეგები მომხმარებელ- 

თათვის და მწარმოებელთათვის. 

რა განსხვავებაა საექსპორტო სუბსიდიას და საექსპორტო 

კრედიტს შორის? 

რა არის დემპინგი? 
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თემა 7. საერთაშორისო ვაჭრობის მრავალ- 
მხრივი რეგულირება 

საერთაშორისო ვაჭრობის რეგულირების, საერთო პრინცი- 

პების. და წესების შემუშავებაში ძირითად როლს რამდენიმე სა- 

ვაჭრო-ეკონომიკური ორგანიზაცია ასრულებს, მათ შორის უმ- 

თავრესია მსოფლიო სავაჭრო ორგანიზაცია და გაეროს კონფე- 

რენცია ვაჭრობის და განვითარების შესახებ. 

§ 1. მსოფლიო სავაჭრო ორგანიზაცია (VVI90) 

ვაჭრობის და ტარიფების შესახებ ძირითადი შეთანხმება 

(C#/II) 1948 წელს დაიდო, ეს იყო ომის შემდგომი სავაჭრო 

მოლაპარაკებების ერთგვარი საფუძველი. VVII0C-ს წინამორბედი 

C#II არის მრავალმხრივი შეთანხმება, რომელშიც ჩამოყალი- 

ბებულია ორგანიზაციის წევრ-ქვეყნებს შორის ვაჭრობის წარ- 

მართვის პრინციპები, სამართლებრივი ნორმები და წესები. იგი 

ხელმოწერილ იქნა 1947 წლის 30 ოქტომბერს, ჟენევაში, ხო- 
ლო ძალაში შევიდა 1948 წლის 1 იანვრიდან. მასში მონაწი- 
ლეობდა 23 ქვეყანა. ეს შეთანხმება 40 წლის განმავლობაში 
საერთაშორისო ორგანიზაციის ფუნქციებს ასრულებდა და იყო 

ცენტრალური ორგანო, რომელიც აკონტროლებდა ხელშეკრუ- 

ლების შესრულებას, ატარებდა მრავალმხრივ სავაჭრო მოლაპა- 

რაკებებს, განიხილავდა სადაო საკითხებს, მსოფლიო ვაჭრობის 

უმთავრეს პრობლემებს, იღებდა გადაწყვეტილებებს საერთაშო- 

რისო ვაჭრობის სამართლებრივი საფუძვლების ჩამოსაყალიბებ- 

ლად. შეთანხმების უმთავრესი მიზანი გახლდათ “უფრო თავი- 

სუფალი და უფრო სამართლიანი ვაჭრობა” (“წ6C გიძ L81:C 
სმძC) ტარიფების შემცირების და სავაჭრო ბარიერების მოხ- 

სნის გზით. ვაჭრობის და ტარიფების შესახებ შეთანხმების 

(C#II) ძირითადი მიზანი იყო სავაჭრო პოლიტიკაში ერთიანი 

საერთაშორისო წესების შექმნა და მათ საფუძველზე საერთაშო- 
რისო ვაჭრობის მრავალმხრივი რეგულირების, ქვეყნებს შორის 
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ურთიერთშეთანხმებული საგარეო სავაჭრო პოლიტიკის გატარე- 

ბა. 

VI0-ს სამართლებრივ საფუძველს წარმოადგენს 1994 
წელს რედაქტირებული C#II. იგი 1995 წლის 1 იანვრიდან 
მოქმედებს. V I1I0/C4I I-ის გარდა მოიცავს გენერალურ შეთან- 

ხმებას მომსახურებით ვაჭრობაზე (C/#1I5), შეთანხმებას ინტე- 

ლექტუალური საკუთრებით ვაჭრობის შესახებ და ა. შ. მასში 

რამდენიმე ათეული შეთანხმება, ოქმი, დეკლარაცია, გადაწყვე- 
ტილება და მოლაპარაკება შედის, რომელთაც წევრი-ქვეყნების- 

თვის ერთნაირი მალა აქვთ VVIC-ს ზოგიერთი დოკუმენტი 

C6#II-ის მუხლებს ავსებს და სრულყოფს, თუმცა ის უმთავ- 

რესია VIC-ს სხვა დოკუმენტებს შორის. ამ დოკუმენტების 

უმეტესი ნაწილი VIC-ს წევრი ქვეყნებისთვის სავალდებულოა, 
ხოლო ორგანიზაციაში გაწევრიანების მსურველი ქვეყნისთვის 

მხოლოდ ოთხი მათგანის შესრულებაა აუცილებელი. მათ შო- 

რის: 

ს
 შეთანხმება სამოქალაქო საავიაციო ტექნიკით ვაჭრობის შე- 

სახებ; 

შეთანხმება სახელმწიფო შესყიდვების შესახებ; 

საერთაშორისო შეთანხმება რძის პროდუქტების შესახებ; 

საერთაშორისო შეთანხმება საქონლის ხორცის შესახებ. ჯა 
(ა

 
ჯა 

VI I0-ს შტაბ-ბინა ჟენევაში (შვეიცარია) მდებარეობს. ამ- 

ჟამად მასში 148 სახელმწიფოა გაწევრიანებული. 30-ზე მეტი 

ქვეყაანა, მათ შორის რუსეთი დამკვირვებლის სტატუსით სარ- 

გებლობს და მოლაპარაკებებს აწარმოებს გაწევრიანების მიზ- 
ნით. 

აღსანიშნავია, რომ საერთაშორისო ვაჭრობის რეგულირე- 

ბის აღნიშნულ უნივერსალურ შეთანხმებას (CI) არ შეუერ- 

თდნენ ყოფილი სოციალისტური ქვეყნები და ზოგიერთი განვი- 
თარებადი ქვეყანაც, თუმცა ამ შეთანხმების გაფორმებით შეიქ- 
მნა საგარეო ვაჭრობის ლიბერალიზაციის სამართლებრივი Lსა- 

ფუძველი. 
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გაა. უროვების და გაშრობის შესახებ გენყრალური, შეთანსიე- ული ყველა მოლაპარაკებების შედეგი 
სწორედ საგარეო ვაჭრობის შემდგომი ლიბერალიზაცია და 
ვაჭრობაში არასატარიფო ბარიერების შემცირება იყო. მეორე 
მსოფლიო ომის შემდეგ წარმატებულმა სავაჭრო მოლაპარაკე- 
ბებმა შეამცირეს სატარიფო ბარიერები და გამოიწვიეს საერთა- 

შორისო ვაჭრობის ზრდა. 

C#4II-ის მთავარი თავისებურება მდგომარეობს იმაში, 

რომ საგარეო ეკონომიკური კავშირების პირობების ცვლილებე- 

ბის შესაბამისად ვითარდებოდა შეთანხმების სამართლებრივი 

ნორმები და ორგანიზაციული ფორმები. სწორედ ამან განაპირო- 

ბა C#II-ის ასეთი ხანგრძლივვადიანი ფუნქციონირება. 
შეთანხმების ამოცანაა ზეგავლენა მოახდინოს საერთაშო- 

რისო სავაჭრო ურთიერთობების ლიბერალიზაციაზე საბაჟო 

შეზღუდვების მოხსნის, საერთაშორისო ვაჭრობაში დისკრმინა- 

ციის ყველა ფორმის გაუქმების, რეალური შემოსავლებისა და 

მოთხოვნის ამაღლების, ნედლეულის ეფექტიანი მოხმარების, 

წარმოების და საქონელბრუნვის ზრდის საშუალებით. 

C/#II-ის საქმიანობა შემდეგ პრინციპებს ეყრდნობა: 

1 ვაჭრობა დისკრიმინაციის გარეშე, ურთიერთხელსაყრელი 

რეჟიმის პირობებში; 

2. სამამულო მწარმოებელთა დაცვა საბაჟო ტარიფების, რე- 

გულირების არასატარიფო საშუალების თანდათანობით 

მოხსნით; 

3. საბაჟო ტარიფის განაკვეთის შემცირება მრავალმხრივი 

მოლაპარაკებების საფუძველზე და პარტნიორ ქვეყანასთან 

შეთანხმების გარეშე მისი თვითნებური ამაღლების გამო– 

რიცხვა; 

4. ვაჭრობაში არსებული პრობლემების მოგვარების მიზნით 

წევრი ქვეყნებისათვის კონსულტაციების გაწევა; 
5. სამართლიანი კონკურენციის საფუძველზე საერთაშორისო 

ვაჭრობის განვითარება; 

6. სავითარებადი ქვეყნებისთვის შეღავათიანი რეჟიმის დაწე- 
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რეგიონული სავაჭრო შეთნხმებების გაფორმება; 

საფეიქრო ნაწარმით და ტანსაცმლით საერთაშორისო ვაჭ- 

რობის რეგულირების განსაკუთრებული ნორმების შემოღე- 

ბა. 

641 1-ის ორგანიზაცკიულ სტრუქტურაში მნიშვნელოვანი 

ადგილი ეკავა მისი ეგიდით პერიოდულად გამართულ კონფე- 
რენციებს, რომელთა მუშაობაც მიმართული იყო ვაჭრობაში სა- 
ტარიფო და არასტრიფო ბარიერების შემცირების შესახებ შე- 

თანხმებების შემუშავებისკენ C4#II-ის არსებობის მანძილზე 

კონფერენციების პერიოდმა მთლიანად 25 წელი შეადგინა. 

1994 წლამდე მოლაპარაკებების 8 რაუნდი გაიმართა. განსა- 
კუთრებით აღსანიშნავია ტოკიოს რაუნდი (1973-1979 წ) და 

ურუგვაის რაუნდი (1983-1994). 

მოლაპარაკებების ტოკიოს რაუნდის უმთავრესი მიზანი 

განვითარებულ ქვეყნეს შორის ვაჭრობის სტაბილიზაციის 

ხელშეწყობა იყო, რაც თავის მხრივ გულისხმობდა საკომპენსა- 

ციო ბაჟის და სახელმწიფო შესყიდვების რეგულირებას და 

არასატარიფო ბარიერების თანდათანობით გაუქმებას. მე- 20 სა- 
უკუნის 70-იან წლებში აშშ-მ და სხვა განვითარებულმა ქვეყ- 
ნებპმა შემოიღეს პრეფერენციათ. განზოგადებული ბსისტემა 

(65) რომელიც გარკვეულ შეღავათებს ანიჭებდა განვითარება- 

დი ქვეყნებიდან იმპორტირებულ საქონელს. 

ტოკიოს რაუნდის უმთავრესი წარმატება მდგომარეობდა 

განვითარებულ. ქვეყნებს შორის სამრეწველო პროდუქციაზე ტა- 
რიფების შემდგომი შემცირებაში. 

თუმცა აღსანიშნავია, რომ ტოკიოს რაუნდმა ვერ შეძლო 

იმ ურთულესი პრობლემების მთელი კომპლექსის მოგვარება, 

როგორიცაა სოფლის მეურნეობა, მომსახურების სფერო და ა. 

შ. 

თ 
2) 

1986 სექტემბერში ურუგვაის ქალაქ პუნტა დელ ესტეში 

დაიწყო სავაჭრო მოლაპარაკებების ე.ფწ. “ურუგვაის რაუნდი”, 

რომელშიც უმთავრესი ყურადღება დაეთმო სოფლის მეურნეო- 

ბის პროდუქციის და მომსახურების ვაჭრობის საკითხებს. 
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ურუგვაის რაუნდის მიღწევაა სამრეწველო იმპორტზე ტა- 

რიფების დაწევა. 
განვითარებად ქვეყნებს ადაპტაციის გრძელი პერიოდი მიე– 

ცათ. ურუგვაის რაუნდი წარმოადგენს ერთგვარ დათმობებს გან- 

ვითარებადი ქვეყნებისთვის, რაც მიჩნეული იყო ამ ქვეყნების 

განვითარების ხელშეწყობის უმთვარეს მექნიზმად. 

VIC0C-ს მთავარი მიზანია სავაჭრო წესების სრულყოფის 
გზით საქონლითა და მომსახურებით ვაჭრობის შემდგომი ლიბე- 

რალიზაცია. საგარეო ვაჭრობასთან დაკავშირებული ინვესტიცი- 

ების რეგულირების სფეროში მთავარი ამოცანაა ვაჭრობაში სა- 

ინვესტიციო ღონისძიებების შეთანხმების ფარგლებში მრავალ- 

მხრივი წესების შემუშავება. 

VII0-ს უმაღლესი ორგანოა მინისტრთა კონფერენცია, 

რომელიც წევრი-ქვეყნების წარმომადგენლებისაგან შედგება. იგი 

2 წელიწადში ერთხელ იწვევს სესიას. გენერალური საბჭო, 

რომელიც წელიწადში 8-10-ჯერ მართავს სხდომას, პასუხს 

აგებს მიმდინარე სამუშაოების შესრულებაზე. იგი კომისიის სა–- 

ხით იწვევს სხდომას დავების გადაჭრის და სავაჭრო პოლიტი- 
კაზე კონტროლის საკითხების გადაწყვეტისას. MVI0C-ს ოთხი 

ძირითადი შეთანხმების არსებობამ (რომელიც სავალდებულოა 

გაწევრიანების მსურველი ქვეყნისათვის) საჭირო გახადა გენე- 

რალურ საბჭოს დაქვემდებარებული მართვის სპეციალური ორ- 
განოების შექმნა. 

გენერალური საბჭო თავისი ფუნქციების დალეგირებას 

ახორციელებს სამ ძირითად ორგანოზე: საქონლით ვაჭრობის 

საბჭოზე, მომსახურებით ვაჭრობის საბჭოსა და ინტელექტუა- 

ლური საკუთრებით ვაჭრობის სამართლებრივი ასპექტების საბ- 

ჭოზე. 

საქონლით ვაჭრობის საბჭო თვალყურს ადევნებს შეთან- 

ხმების შესრულებას, რომელიც საქონლით ვაჭრობას ეხება. მას 

ეხმარება რიგი სხვა კომიტეტები და ორგანოები, რომლებიც 
სწავლობენ სასაქონლო ბაზრებზე შეღწევის საკითხებს, სანიტა- 

რულ და ვეტერინარულ ღონისძიებებს, ვაჭრობასთან დაკავში– 
რებული ინვესტიციების ასპექტებს, სუბსიდიებისა და კომპენსა- 
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ციების, სატარიფო ბაჟების შეფასების, ვაჭრობაში არსებული 

ტექნიკური ბარიერების, ანტიდემპინგური პრაქტიკის, იმპორტის 

ლიცენზირების, საფეიქრო საქონლით ვაჭრობის და მონიტორინ- 

გის პრობლემებს. 

მომსახურებით ვაჭრობის საბჭოს ძალისხმევა მიმართულია 

სატელეკომუნიკაციო საშუალებების, ფიზიკური პირების მოძრა- 

ობის, საზღვაო გადაზიდვების მომსახურების "საკითხებისკენ. 

მასთან მჭიდროდ თანამშრომლობს საფინანსო მომსახურებით 

ვაჭრობის კომიტეტი და პროფესიული მომსახურების სამუშაო 

ჯგუფი. ინტელექტუალური საკუთრებით ვაჭრობის სამართლებ- 

რივი ასპექტების საბჭო განიხილავს “შესაბამის “საკითხებს 

ა19ს ფარგლებში დადებული ხელშეკრულებების შესაბამი- 

– V IC0C-ს სამდივნოს ხელმძღვანელობს გენერალური დირექ- 

ტორი და მისი ოთხი მოადგილე. ისინი პასუხს აგებენ VIC-ს 
ორგანოების საქმიანობაზე, რომელიც მოლაპარაკებების წარმარ- 

თვის, ხელშეკრულებების დადების, განვითარებადი ქვეყნებისათ- 
ვის ტექნიკური დახმარების წარდგენას უკავშირდება. 

VIC-ს საქმიანობის შინაარსი და მიმართულებები განი- 

საზღვრება მისი წევრი-ქვეყნების მუდმივი წარმომადგენლების 

მიერ. V L0-ს წევრებისათვის დადგენილია კვოტა, რომლის სი- 

დიდეს გენერალური საბჭო ადგენს. გადაწყვეტილება მიიღება 
კონსენსუსის წესით. დავების გადაჭრისას საჭიროა ხმების 3/4, 
ხოლო შესწორებისას-2/3. 

ყოფილი საბჭოთა რესპუბლიკებიდან VI I0C-ში პირველად 

გაწევრიანდა ლატვია, ყირგიზეთი (1998 წ) "საქართველო 

(1999 წ... VIC-ში საქართველოს გაწევრიანებამ ხელი უნდა 
შეუწყოს მსოფლიო ვაჭრობაში საქართველოს სრულუფლებიან 

მონაწილეობას, შრომის საერთაშორისო დანაწილების და კოო- 
პერაციის უპირატესობების რეალიზაციას, მსოფლიოს ყველა 

ქვეყანასთან ეკონომიკური თანამშრომლობის გაღრმავებას. 
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§ 2. გაეროს კონფერენცია ვაჭრობისა 

და განვითარების შესახებ 

(MC 4L) 

გაეროს კონფერენცია ვაჭრობისა და განვითარების შესა- 

ხებ ჩამოყალიბდა 1964 წელს გენერალური ასამბლეის ორგა- 
ნოს სახით. იგი მრავალმხრივი სავაჭრო-ეკონომიკური ორგანი- 
ზაციაა, რომელშიც 192 სახელმწიფოა წარმოდგენილი. მისი 

შტაბ-ბინა მდებარეობს ჟენევში (შვეიცარია). 
VMCI#0-ის წევრი შეიძლება გახდეს გაეროს, გაეროს 

სპეციალიზებული დაწესებულებების და ატომური ენერგიის სა–- 

ერთაშორისო სააგენტოს წევრი ნებისმიერი სახელმწიფო. კონ- 

ფერენციის ძირითადი ამოცანებია: საერათაშორისო ეკონომიკუ- 

რი ურთიერთობების განვითარების საკითხებზე რეკომენდაციე- 

ბის შემუშავება; მთავრობებსა და რეგიონულ ეკონომიკურ დაჯ- 

გუფებებს შორის პოლიტიკის შეთანხმება ვაჭრობის ასპექტებ- 

ზე, საერთაშორისო ვაჭრობის პრობლემებზე მომუშავე გაეროს 

სხვა დაწესებულებების საქმიანობის კოორდინაცია. 

VI I0-ს შექმნის შემდეგ დღის წესრიგში დადგა საკითხი 

CVMCI #06 -ის არსებობის შესახებ, თუმცა აღსანიშნავია, რომ 

ხყMCI ტს საერთო სავაჭრო-პოლიტიკურ პრინციპების შემუშა- 

ვებას ახორციელებს. VI0C-ს ძირითადად წმინდა სავაჭრო სა- 

კითხები რჩება განსახილველი. 

VMCI#0-ის სესიებზე კონსენსუსით მიღებული გადაწყვე- 

ტილებები ქვეყნებს იურიდიულ ვალდებულებებს არ აკისრებს, 
ამიტომაც დოკუმენტებს ფორმალურად ნაკლებ სავალდებულო 
ხასიათი აქვს. ამგვარი დოკუმენტებია: საერთაშორისო სავაჭრო 

ურთიერთობების და სავაჭრო პოლიტიკის პრინციპები; სახელ- 

მწიფოების ეკონომიკური უფლებების და ვალდებულებების ქარ- 
ტია. 

მსოფლიო საქონელბრუნვის 3/4 მზა პროდუქციით და ნა- 

ხევარფაბრიკატებით ვაჭრობას მოიცავს. აქედან გამომდინარე, 

VMCI#4ხ-ის მიერ შემოღებულ იქნა პრეფერენციების ერთიანი 

სისტემა იგი 1971 წლიდან მოქმედებს და ითვალისწინებს 
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ცალმხრივად, ინდუსტრიულად განვითარებული ქვეყნების მხრი- 
დან განვითარებად ქვეყნებთან ვაჭრობაში საბაჟო „ტარიფების 

შემცირებას და მოხსნას პრეფერენციების ერთიანი სისტემა 

მნიშვნელოვან როლს თამაშობს განვითარებადი ქვეყნებიდან გა- 

დამამუშავებელი მრეწველობის პროდუქციის ექსპორტის გაფარ- 
თოებაში. 

VMCI40-ის უმაღლესი ხელმძღვანელი ორგანოა კონფე- 

რენცია, რომელიც იწვევს წევრი სახელმწიფოების წარმომად- 

გენლებს. სესია 4 წელიწადში ერთხელ მინისტრების დონეზე 

ტარდება, პოლიტიკის მთავარი მიმართულებების და “სამუშაო 
პროგრამის განსაზღვრის მიზნით. 

სMXCI#ს-ის აღმასრულებელი ორგანოა ვაჭრობისა და 
განვითარების საბჭო, რომელიც უზრუნველყოფს ორგანიზაციის 

უწყვეტ მუშაობას კონფერენციის სესიებს შორის პერიოდში. 

სიCI40-ი განიხილავს მაკროეკონომიკური პოლიტიკის საერ- 

თაშორისო შედეგებს, ქვეყნების ეკონომიკური ურთიერთდამოკი- 

დებულების საკითხებს, სავაჭრო, სავალუტო-საფინასო ურთირ- 

თობების პრობლემებს, სავაჭრო პოლიტიკას, სტრუქტურულ 

გარდაქმნებს და ეკონომიკურ რეფორმებს. საბჭო წელიწადში 
ორ სესიას მართავს (გაზაფხულზე და შემოდგომით). საბჭო 

გენერალურ ასამბლეას ეკონომიკური და სოციალური საბჭოს 

მეშვეობით წარუდგენს MCI/#Lხ-ის ანგარიშს. 

VXCI#ს-ს ხელმძღვანელობს გენერალური "სამდივნო, 

რომელიც გაეროს სამდივნოში შედის. მის შემადგენლობაში სა- 

გარეო ურთიერთობების და პოლიტიკის კოორდინაციის სამსა- 

ხური და ცხრა განყოფილებაა (ნედლეულის, განვითრებად ქვეყ- 
ნებს შორის ეკონომიკური თანამშრომლობის და სოციალური 

პროგრამების, ურთიერთდამოკიდებულების, ტრანსნაციონალური 
კორპორაციების და ინვესტიციების, მეცნიერებისა და ტექნიკის, 

ნაკლებად განვითარებული ქვეყნების, მართვის დარგში მომსა- 
ხურების და პროგრამების ოპერატიულ-ფუნქციონალური უზ- 

რუნველყოფის განყოფილებები). სამდივნო გაეროს სოციალურ 
და ეკონომიკურ საბჭოს ორ დამხმარე ორგანოს ემსახურება – 

საერათაშორისო ინვესტიციების და ტრანსეროვნული კორპორა- 
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ციების კომისიას და განვითარებაში მეცნიერებისა და ტექნიკის 
ასპექტების შემსწავლელ კომისიას. 

§ 3. ეკონომიკური დიპლომატიის არსი და მიზნები 

გლობალიზაციის პირობებში 

მე-20 საუკუნის უკანასკნელ ათწლეულში გეოეკონომიკურ 

და გეოპოლიტიკურ ფაქტორთა შორის თანაფარდობის ცვლი- 

ლება გეოეკონომიკური ფაქტორის სასარგებლოდ ნათლად ავ–- 

ლენს გლობალიზაციის ყოვლისმომცველ პროცესში ეკონომიკუ- 

რი კომპონენტის დომინირებად როლს. 

თანამედროვე საერთაშორისო ურთიერთობებში მიმდინარე– 

ობს და მზარდი ტენდენციით ხასიათდება საგარეო პოლიტიკის 

ეკონომიზაციისა და “საგარეო ეკონომიკური ურთიერთობების 

პოლიტიზაციის პროცესი, რაც განსაკუთრებულად გამოკვეთი– 

ლია განვითარებადი და გარდამავალი ეკონომიკის ქვეყნებში. სა– 

გარეო პოლიტიკის ეკონომიზაციის პროცესი მნიშვნელოვნად 

ამაღლებს დიპლომატიის ეკონომიკური კომპონენტის ანუ ეკო- 

ნომიკური დიპლომატიის ადგილს და როლს ქვეყნის განვითა- 

რების პროცესში. 

ცნობილი რუსი მეცნიერ-ეკონომისტის რ. ხასბულატოვის 

განმარტებით “ეკონომიკური დიპლომატიის ცნება აღნიშნავს, 

ჩვეულებრივი დიპლომატიის ტრადიციული არსენალიდან სა–- 

ხელმწიფოს მიერ მრავალმხრივი მეთოდების და საშუალებების 

გამოყენებას, მათ გაფართოებას ეკონომიკური ღონისძიებებით 

(სავაჭრო პოლიტიკა, დახმარების, სესხის, ტექნოლოგიის გადა–- 
ცემა ან მიღება და ა.შ.), რომელიც გააფართოებს სახელმწიფოს 

დიპლომატიურ საქმიანობას. საუბარი მიდის როგორც ორმხრივ, 

ისე მრავალმხრივ ურთიერთობებზე გაერო-ს, საერთაშორისო 

კონფერენციების და ა.შ. ჩარჩოებში, როგორც ეროვნული, ისე 

გლობალური პრობლემების გადასაჭრელად“ 0, ნათელია, რომ 
  

M X866VX8108 L., MV2060899 3M0ც0MწIთ. M., II8CიM., 1994. C. 721 
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ეკონომიკური დიპლომატია დიპლომატიის ტრადიციულ მეთო- 

დებთან ერთად განმსაზღვრელ როლს თამაშობს ქვეყნის საგა- 

რეო ურთიერთობებში. 

ამრიგად, ეკონომიკური დიპლომატია არის საგარეო პო- 

ლიტიკის, ზოგადად საერთაშორისო პოლიტიკური და ეკონომი- 

კური ურთიერთობების სრული სპექტრის სინთეზი და წარმო- 

ადგენს მსოფლიო ეკონომიკის განვითარების თანამედროვე 

ეტაპზე ცალკეული ქვეყნის ეროვნული ეკონომიკის განვითარე- 
ბის მიზნების დიპლომატიური მეთოდების გამოყენებით განხორ- 

ციელების უმთავრეს ინსტრუმენტს. 

ეკონომიკური დიპლომატიის რეალური პოტენციალის თან- 

მიმდევრული, მიზანმიმართული განხორციელების “ კლასიკურ“ 

ნიმუშს წარმოადგენს ევროკავშირის მიღწევები პოლიტიკურ, 

ეკონომიკურ, სავალუტო, ჰუმანიტარულ და სხვა სფეროებში. 

სწორედ ევროკავშირის წევრი ქვეყნების, განსაკუთრებით კი 

გერმანიის და საფრანგეთის ეკონომიკური დიპლომატიის დამსა- 

ზურებაა მსოფლიოში უდიდესი, ანალოგის არმქონე ინტეგრაცი- 

ი და ების შექმნა), ული დაჭჯგუფ ე 
ეკონომიკური დიპლომატიის შინაარსი, ფორმები და რეა- 

ლიზაციის მექნიზმები ძირითადად დამოკიდებულია ქვეყნის სა- 

გარეო-პოლიტიკურ პრიორიტეტებზე და მის შიდა ეკონომიკურ 

პოლიტიკაზე. ეკონომიკურ დიპლომატიას გააჩნია როგორც Lსა- 

ერთო, ისე სპეციფიკური ნიშნები, როგორც ცალკეული სახელ- 

მწიფოსათვის, აგრეთვე რეგიონული ინტეგრაციული ბლოკების 

მიხედვით აქედან გამომდინარე, განსხვავებულია "სხვდასხვა 
ქვეყნის ეკონომიკური დიპლომატიის მიზნები. სახელმწიფოთა 

ეკონომიკური განვითარების დონეების მიხედვით ეკონომიკური 
დიპლომატიის მიზნები ზოგადად შეიძლება დაიყოს ორ ჯგუ- 
ფად: 

1. განვითარებული ქვეყნებსს ეკონომიკური დიპლომატიის 
მიზნები. 

  

 IIICMთVC08 8., C8ი0: 8C CI0იCIILI 0/M09 M08CI MI, 3M0ც0MMIMი, 1998 
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2. განვითარებადი და გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნების 

ეკონომიკური დიპლომატიის მიზნები. 

განვითარებული ქვეყნების ეკონომიკური დიპლომატიის მი- 

ზანია არსებული ეკონომიკური განვითარების დონის შენარჩუნე- 

ბა-განვითარებ და ეროვნული ეკონომიკური უსაფრთხოების 

უზრუნველყოფა მთლიანად მსოფლიო მასშტაბით. აშშ-ის დიპ– 

ლომატიაში “უკანასკნელ წლებში პირველ ადგილზე დგას სა- 

ერთაშორისო ეკონომიკის ისეთი პრობლემები, როგორიცაა ნავ– 

თობი, ფინანსები, ვგაჭრობა.“2 

განვითარებადი და გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნებში 

ეკონომიკური დიპლომატიის მიზანია ეკონომიკური განვითარე- 

ბის დონის ამაღლება მსოფლიო ეკონომიკაში სრულყოფილი 

ინტეგრაციის გზით. თუმცა აღსანიშნავია, რომ გლობალიზაციის 

პირობებში კონკურენციის გამწვავება და აქედან გამომდინარე, 

ეროვნული მწარმოებლების ინტერესების დაცვა და საერთოდ, 

ეროვნული ეკონომიკის მიზნების განხორციელების მნიშვნელო- 

ვანი გართულება წარმოაჩენს და განსაზღვრავს ეკონომიკური 

დიპლომატიის მზარდ აუცილებლობას მსოფლიოს ყველა ქვეყ- 

ნისათვის. 

ეკონომიკური დიპლომატია ხორციელდება სამ დონეზე: 

1 მიკრო დონე – ცალკეულ კომპანიებს შორის ურთიერთო- 

ბები, ე.წ. “კორპორაციული დიპლომატია“, რომლის ნათე- 

ლი დადასტურებაა მსოფლიო ეკონომიკაში ტრანსნაციონა- 

ლურ კომპანიებს შორის გავრცელებული ეწ.  სტრატეგი- 

ული ალიანსები“. 

2. მაკრო დონე – ცალკეულ ქვეყნებს შორის ეკონომიკური 

ურთიერთობები – ზოგადად, ეროვნული სახელმწიფოს 

ეკონომიკური დიპლომატია, ქვეყნებს შორის ორმხრივი 

ეკონომიკური ურთიერთობები. 

  

(1 იიის 8., CიიიCMიIIII89 MM CIICM87MVM: 2609 M I იმრით. ,სმისსM81XM - #83, 

M #CIC/CC780. M., MCცი9ი00ე9616 0II0I0CMI9. 2004. C. 449 
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3. შეგა „ონე – საერთაშორისო ეკონომიკურ ორგანიზაციებში 

ცალკე-ლი ქვეყნის ეკონომიკური დიპლომატია ან ქვეყნე- 
ბის “კილექტიური ეკონომიკური დიპლომატია“. 

მსოფლიი ეკონომიკის და საერთაშორისო ურთიერთობე- 

ბის სისტემაში ბოქმედი სუბიექტების (ეროვნული სახელმწიფო- 

ები, საერთაშორისო ორგანიზაცაები, ტრანსნაციონალური კორ- 

პორაციები, არასამათავრობო ორგანიზაციები, ცალკეული პირე- 

ბი) ზრდა აფართოებს ეკონომიკური დიპლომატიის მოქმედების 
არეალს. თუმცა ნათელია, რომ მრავალ განვითარებად და გარ- 

დამავალი ეკონომიკის ქვეყანაში ტნკ-ების არარსებობიდან გა- 

მომდინარე ეს ქვეყნები ეკონომიკურ დიპლომატიას ანხორციე- 

ლებენ უპირატესად მაკრო და მეგა დონეზე. 

გლობალური ეკონომიკური სისტემის ფორმირებაში მონა- 

წილეობის დონე განისაზღვრება ქვეყნის შესაძლებლობით აქტი- 

ურად იმოქმედოს საერთაშორისო ურთიერთობების სამივე გან- 

ზომილებაში: ეროვნულ სახელმწიფოებს შორის ურთიერთობები, 

ეროვნული სახელმწიფოს ურთიერთობები საერთაშორისო ორ- 

განიზაციებთან და ტნკ-ებთან, ტნკ-ებს შორის ურთიერთობები. 

გლობალურ ეკონომიკაში მონაწილეობა განისაზღვრება არა 
მარტო კაპიტალის მოძრაობაში მონაწილეობით და ტექნოლო- 

გიური განვითარების დონით, არამედ, არსებული ტექნოლოგიე- 

ბის გამოყენების უნარით, რაც თავის მხრივ, სამუშაო ძალის 

კვალიფიკაციაზეა დამოკიდებული. ეს ორი კრიტერიუმია გლო- 
ბალურ ეკონომიკაში მონაწილეობის განმსაზღვრელი, ხოლო კა- 

პიტალის მოძრაობის პროცესსა და ახალი ტექნოლოგიების 

შექმნაში ლიდერობა განსაზლვრავს ცალკეული ქვეყნის წონას 
გლობალურ ეკონომიკაში. ამრიგად, იკვეთება განვითარებადი და 
გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნების ეკონომიკური დიპლომა- 

ტიის უმთავრესი მიზნები: 

1 კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობაში ქვეყნის მონაწი- 
ლეობის ხარისხის ამაღლება. კერძოდ, უცხოური ინვეს- 

ტიციების მოზიდვის, ქვეყნის საინვესტიციო პოტენციალის 

რეალიზაციის, ეროვნული კაპიტალის საზღვარგარეთ და- 
ბანდების, ერთობლივი საწარმოების ფორმირების და სა- 
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ერთოდ, სახელმწიფოთაშორისი ეკონომიკური ურთიერთო- 

ბების განვითარების ხელშეწყობა და ა. შ. 

2. უახლესი ტექნოლოგიების დანერგვა-განვითარების ზელ- 

შეწყობა. 

3. საერთაშორისო ეკონომიკურ ორგანიზაციებში კოლექტიუ- 

რი ეკონომიკური დიპლომატიის გამოყენებ ეროვნული 

ეკონომიკის განვითარების მიზნების გათვალისწინებით. 

4. რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების ხელშეწყობა. 

ეკონომიკურ დიპლომატიის მოკლევადიანი მიზანია ეკონო- 

მიკური ზრდის უზრუნველყოფა განვითარების საგარეო ფაქტო- 

რის გამოყენების მეშვეობით ხოლო გრძელვადიანი მიზანს 

ქვეყნის მსოფლიო ეკონომიკაში სრულყოფილი მონაწილეობის 

უზრუნველყოფა წარმოადგენს. 

ცალკეული ქვეყნის მხრიდან მსოფლიო ეკონომიკაში 

სრულყოფილი მონაწილეობის ერთერთი უმთავრესი გზაა ინ- 

ტეგრაციული პროცესების გაღმავება. აქედან გამომდინარე, 

მსოფლიო ეკონომიკის განვითარების თანამედროვე ეტაპზე ეკო- 

ნომიკური დიპლომატიის მიზნებიდან განსაკუთრებულ მნიშვნე- 

ლობას იძენს რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების ხელ- 

შეწყობა, რამდენადაც გლობალიზაციის, გლობალური ეკონომი- 
კის ფორმირების პირობებში ღია ეკონომიკის პრინციპის უალ- 

ტერნატივობა გამოხატულებას პოულობს რეგიონულ ინტეგრა- 
ციულ პროცესების გაღმავებაში-ი გლობალური ეკონომიკის 

ფორმირების პირობებში აღნიშნულ პროცესში ჩართვა, წარმო- 

ადგენს მსოფლიო მეურნეობის შემადგენელი ყველა ეროვნული 
ეკონომიკის საერთო მახასიათებელ ნიშანს, მიუხედავად მათი 

განვითარების დონეებისა. აღნიშნულიდან გამომდინარე რეგიო- 

ნული ინტეგრაციის პროცესები ღებულობს მსოფლიო მასშტა- 

ბებს. თანამედროვე ეტაპზე მიმდინარე რეგიონალიზმის პროცე- 

სები შეიძლება განვიხილოთ როგორც გლობალიზაციის ყოვ- 

ლისმომცველი პროცესის ევოლუციური განვითარება. რეგიონა- 

ლიხაცია გლობალიზაციის წინა ეტაპს წარმოადგენს. 

გარადამავალი და განვითარებადი ეკონომიკების ქვეყნების 

მხრიდან რეგიონულ ინტეგრაციულ პროცებში აქტიური ჩარ- 
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თვის და მათი მონაწილეობით არსებული დაჯგუფებების ინტეგ- 

რაციის უფრო მაღალ საფეხურზე გადასვლის დადებითი ეფექ- 

ტი იქნება: 1. მოცემული ქვეყნები აქტიურად იქნებიან ჩართული 

საერთაშორისო კვლავწარმოებით პროცესში. 2. ამ ქვეყნების 

განვითარებულ ქვეყნებზე დამოკიდებულების ხარისხი შემცირ- 

დება. 3. აღნიშნული ურთიერთობები ხელს შეუწყობს ინტეგრა- 

ციულ პროცესში მონაწილე ქვეყნების ეკონომიკურ განვითარე- 
ბას. 4. ამ ქვეყნებს შორის ეკონომიკური ურთიერთობების გაღ- 

რმავების თანმდევი, დადებითი პოლიტიკური, სოციალური ეფექ- 

ტი საკმაოდ მაღალია. 5. აღნიშნული პროცესი ხელს შეუწყობს 

გლობალური, კომპლექსურად ურთიერთდამოკიდებული ეკონო- 
მიკური სისტემის ჩამოყალიბებას, რაც თავის მხრივ უფრო 

მშვიდობიანი მსოფლიოს საწინდარია. ამ ქვეყნების ფარგლებში 

რეგიონული ინტეგრაციის პროცესების გაღრმავება ხელს შეუწ- 

ყობს მათ შორის ეკონომიკური ურთიერთობების ინტენსიფიკა- 

ციას, მათ საექსპორტო დარგებს მჭიდროდ დააკავშირებს ეკო- 

ნომიკის სხვა დარგებთან, რაც აღნიშნულ ქვეყნებს ნაკლებად 

დამოკიდებულს გახდის განვითარებული ქვეყნების ეკონომიკური 
პოლიტიკისაგან. ინტეგრაციის პროცესის გაღრმავების შედეგად 

მათ ეძლევათ შესაძლებლობა, კოლექტიური დიპლომატიის ინ- 

სტრუმენტების ეფექტიანი გამოყენებით უფრო აქტიურად იმოქ- 
მედონ და დაიცვან თავიანთი ინტერესები საერთაშორისო ორგა- 

ნიზაციებში. რეგიონული ინტეგრაციის დადებითი შედეგი იქნება 

ისიც, რომ ამ ქვეყნებს ძალისხმევის კონსოლიდაციის შედეგად 
ეძლევათ შესაძლებლობა, მიაღწიონ მათი საქონლისათვის გან- 
ვითარებული ქვეყნების ბაზრის გახსნას, რომელშიც ამ ქვეყნე- 
ბის საქონლისათვის შესვლა შეზლუდულია სხვადასხვა არასა- 

ტარიფო ბარიერებით (ეკოლოგიური, ტექნიკური და ა.შ), ასევე 
მიაღწიონ განვითარებული ქვეყნების მხრიდან სოფლის მეურნე- 

ობის პროდუქციის სუბსიდირების შემცირებას, რომელიც განვი- 

თარებადი და გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნების პროდუქცი- 

ას არაკონკურენტუნარიანს ხდის მსოფლიო ბაზარზე. 

ყოველივე აღნიშნულიდან ნათელია, რომ სწორედ რეგიო- 

ნული ინტეგრაციის გარღმავებისკენ (როგორც თვით ამ ქვეყნე- 
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ბის ფარგლებში, ასევე განვითარებული ქვეყნების მონაწილეო- 

ბით არსებული ინტეგრაციული ბლოკებთან მიერთების თვალ- 

საზრისით) უნდა იყოს მიმართული განვითრებადი და გარდამა- 

ვალი ეკონომიკების ქვეყნების ეკონომიკური დიპლომატიის ვექ- 

ტორი, რაც შეამცირებს მათი განვითარების პროცესზე გლობა- 

ლიზაციის ნეგატიური ზემოქმედების ხარისხს. 

დასკვნა: 

1 ვაჭრობის და ტარიფების შესახებ შეთანხმების (C#ILL) ძი– 
რითადი მიზანი იყო სავაჭრო პოლიტიკაში ერთიანი საერ- 

თაშორისო წესების შექმნა და მათ საფუძველზე საერთაშო–- 

რისო ვაჭრობის მრავალმხრივი რეგულირების, ქვეყნებს შო- 

რის ურთიერთშეთანხმებული საგარეო სავაჭრო პოლიტიკის 

გატარება. 

2. ტარიფების და ვაჭრობის შესახებ გენერალური შეთანხმების 

ფარგლებში ჩატარებული ყველა მოლაპარაკებების შედეგი 

სწორედ საგარეო ვაჭრობის შემდგომი ლიბერალიზაცია და 

ვაჭრობაში არასატარიფო ბარიერების შემცირება იყო. მეო- 

რე მსოფლიო ომის შემდეგ წარმატებულმა სავაჭრო მოლა- 

პარაკებებმა შეამცირეს სატარიფო ბარიერები და გამოიწვი- 

ეს საერთაშორისო ვაჭრობის ზრდა. 
3. VI0-ს უმაღლესი ორგანოა მინისტრთა კონფერენცია, რო- 

მელიც წევრი-ქვეყნების წარმომადგენლებისაგან შედგება. 
იგი 2 წელიწადში ერთხელ იწვევს სესიას. 

4. VIC-ს შექმნის შემდეგ დღის წესრიგში დადგა საკითხი 

CVXCIL#6-ის არსებობის შესახებ, თუმცა დღეს მიგებულისა 

აზრი მსოფლიო საზოგადოებრიობისათვის მისი აუცილებ- 

ლობის შესახებ, რადგანაც ეს ორგანიზაცია მსოფლიო ეკო- 

ნომიკის განვითარების კონტექსტიდან გამომდინარე, საერთო 

სავაჭრო-პოლიტიკურ პრინციპების შემუშავებას აზორციე- 

ლებს. V IC-ს კი ძირითადად წმინდა სავაჭრო საკითხები 

რჩება განსახილველი. 
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ეკონომიკური დიპლომატია არის საგარეო პოლიტიკის, ზო- 

გადად საერთაშორისო პოლიტიკური და ეკონომიკური ურ- 

თიერთობების სრული სპექტრის სინთეზი და წარმოადგენს 

მსოფლიო ეკონომიკის განვითარების თანამედროვე ეტაპზე 

ცალკეული ქვეყნის ეროვნული ეკონომიკის განვითარების 

მიზნების დიპლომატიური მეთოდების გამოყენებით განხორ- 

ციელების უმთავრეს ინსტრუმენტს. 
გლობალური ეკონომიკის შემდგომი განვითარების ინსტიტუ- 

ციურ საფუძველს წარმოადგენს ეროვნული ეკონომიკა და 

ეროვნული სახელმწიფო. 

განვითარებადი და გარდამავალი ეკონომიკების ქვეყნების 

ეკონომიკურ დიპლომატიის მოკლევადიანი მიზანია ეკონომი- 

კური ზრდის უზრუნველყოფა განვითარების საგარეო ფაქ- 

ტორის გამოყენების მეშვეობით, ხოლო გრძელვადიანი მი- 

ზანს ქვეყნის მსოფლიო ეკონომიკაში სრულყოფილი მონა- 

წილეობის უზრუნველყოფა წარმოადგენს. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. 

სა 

რა არის ვაჭრობის მსოფლიო ორგანიზაციის ძირითადი 

პრინციპები; 

რა იყო ტოკიოს და ურიგვაის რაუნდის ძირითადი მიღწევე- 

ბი 

როგორია V”IIL0C- ს ორგანიზაციული სტრუქტურა; 

თქვენი მოსაზრებით, არის თუა არა VIIC.C ღარიბი ქვეყნების 

განვითარების ხელშემწყობი ორგანიზაცია; 

ჩამოაყალიბეთ ვაჭრობის და განვითარების კონფერენციის 
საქმიანობის ძირითადი მიზნები და განასხვავეთ ის ვაჭრო- 

ბის მსოფლიო ორგანიზაციისაგან; 
რა არის ეკონომიკური დიპლომატია და ჩამოაყალიბეთ ეკო- 

ნომიკური დიპლომატიის განხორციელების დონეები; 

თქვენი აზრით, რა არის განვითარებადი და გარდამავალი 

ეკონომიკების ქვეყნების ეკონომიკური დიპლომატიის ძირი- 

თადი მიზნები. 
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თემა ვ. კაპირალის სამრთაშორისო 

გადაადგილება 

§ 1. კაპიტალის საერთაშორისო გადაადგილების არსი 

წინა თავებში ჩვენ განვიხილეთ საერთაშორისო ვაჭრობის 

თეორიები, რომლებიც გვიხსნიდნენ ქვეყნებს შორის საქონლითა 

და მომსახურებით ვაჭრობის კანონზომიერებებს, მის გამომწვევ 

მიზეზებსა და თანამედროვე ტენდენციებს. ამასთან, იგულისხმე- 

ბოდა, რომ წარმოების ფაქტორები, მიწა, შრომა, კაპიტალი, 

რომელთა გამოყენების საფუძველზეც აღნიშნული სახის საქო–- 

ნელი და მომსახურება იწარმოებოდა, ფლობდნენ მხოლოდ შიგა 

მობილურობას და ამდენად, არ შეიძლებოდა მათი ექსპორტირე- 

ბა ან იმპორტირება. მიუხედავად ამისა, რეალურ ცხოვრებაში 

წარმოების ფაქტორებს (მიწის გარდა), თავისუფლად შეუძლი- 

ათ გადაადგილდნენ ქვეყნებს შორის. კერძოდ, კაპიტალის აქტი- 

ური ინვესტირება ხდება უცხოეთში, ადამიანები მიგრირებენ 

ქვეყნიდან ქვეყანაში საკუთარი შრომის უნარის უფრო სარგებ- 

ლიანი გამოყენების მიზნით. ამასთან, ადგილი აქვს მეცნიერულ- 

ტექნიკური პროგრესის მიღწევების იმპორტსა და ექსპორტს. 

ზოგადად, საქონლითა და მომსახურებით საერთაშორისო ვაჭ- 
რობასა და წარმოების ფაქტორების სართაშორისო გადაადგი- 

ლებას შორის არსებობს მეტად მჭიდრო კავშირი, ისინი ან ავ- 

სებენ ან ჩაენაცვლებიან ერთმანეთს. 

თანამედროვე ეტაპზე კაპიტალის საერთაშორისო გადაად- 

გილებამ იმდენად დიდი მასშტაბები მიიღო, რომ შეიძლება ვი- 

საუბროთ კაპიტალის საერთაშორისო ბაზრის ფორმირებაზე. 

გლობალიზაციის პროცესმა ამ მოვლენას გლობალური საფინან- 

სო ბაზრის სახე მიანიჭა, რომელშიც ჩამოყალიბდა ნათლად გა- 

მოხატული სეგმენტები – სავალუტო, საკრედიტო, საფონდო, 
სადაზღვევო და ა.შ. ჩვენ შემოვიფარგლებით მხოლოდ კაპიტა- 
ლის საერთაშორისო გადაადგილების შედარებით ტიპიური სა- 

ბაზრო ფორმების ანალიზით, როგორიცაა კაპიტალის გადაადგი- 
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ლება საერთაშორისო კრედიტისა და პირდაპირი უცხოური ინ- 

ვესტიციების სახით. კაპიტალის საერთაშორისო გადაადგილების 

ამ ორი ფორმისათვის საერთოა იმ სარგებლის ხასიათი, რო- 

მელსაც ღებულობს, კაპიტალის, როგორც ექსპორტიორი, ასევე 

იმპორტიორი ქვეყანა. ამასთან, აქვე შევნიშნავთ, რომ კაპიტა- 

ლი, როგორც წარმოების ფაქტორი, მოიცავს სახსრებს არა 

მარტო ფულად ფორმაში, არამედ წარმოების საშუალებებში, 

მას სასაქონლო ფორმაც გააჩნია, როგორიცაა ცოდნის დაგრო- 

ვილი მარაგი, ტექნოლოგიები, მმართველობითი გამოცდილება 

და სხვა. მიუხედავად ამისა, მის ყველა ფორმას შორის ფულა- 

დი ფორმა ყველაზე უნივერსალურია. 

ამგვარად, შეიძლება შევნიშნოთ, რომ კაპიტალის საერთა- 

შორისო გადაადგილება – ესაა სხვადასხვა ქეყნებს შორის კა- 
პიტალის ურთიერთშემხვედრი ნაკადების მოძრაობა. კაპიტალის 
საერთაშორისო გადაადგილება შეიძლება ასევე განვმარტოთ, 

როგორც ერთი ქვეყნის ეკონომიკის ფუნქციონირებიდან კაპიტა- 

ლური რესურსების გარკვეული ნაწილის ამოღება და მისი გა- 

დაცემა სხვა ქვეყნისათვის გარკვეული საფასურის საფუძველზე. 

კაპიტალი უცხოეთში გატანის ერთ-ერთ პირობას მოცემულ 

ქვეყანაში კაპიტალის სიჭარბე წამოადგენს. 

კაპიტალის საერთაშორისო მობილურობაზე უდიდეს გავ- 
ლენას ახდენენ ის ფაქტორები, რომლებიც განაპირობებენ ქვეყ- 

ნის მიმხიდველობას უცხოური კაპიტალისათვის (მოგების გადა- 

სახადი, საგარეო ვალის მოცულობა, ხელსაყრელი ბიზნეს გა- 

რემო, კორუფციის დონე და ა.შ.), ანუ ის, რასაც ზოგადად სა- 

ინვესტიციო კლიმატს უწოდებენ. 

§ 2. ურთიერთკავშირი საერთაშორისო ვაჭრობასა 

და კაპიტალის საერთაშორისო გადაადგილებას შორის 

საქონლითა და მომსახურებით ვაჭრობა – საერთაშორისო 
სამეურნეო კავშირების ერთადერთ ფორმას არ წარმოადგენს. 

რეალურ სინამდვილეში მეტად ფართოდაა გავრცელებული მისი 
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ისეთი ფორმა, როგორიცაა წარმოების ფაქტორების საერთაშო- 

რისო გადაადგილება ანუ მარტივად, ფაქტორების გადა>დგილე- 

ბა. ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილების პრინციპები, 

თავისი არსით არ განსხვავდებიან საქონლით საერთაშორისო 

ვაჭრობის პრინციპებისაგან. 

მართალია, რომ ვაჭრობისა და ფაქტორების გადაადგილე- 

ბის ფუნდამენტალური ეკონომიკური არსი თითქმის ემთხვევა 

ერთმანეთს, მაგრამ პოლიტიკურ ასპექტში მათ შორის სერიო- 

ზული განსხვავებები შეიძლება იყოს. კერძოდ, ფაქტორების სა- 

ერთაშორისო გადაადგილება ამა თუ იმ ქვეყანაში გაცოლებით 

მეტ პოლიტიკურ პრობლემას წარმოშობს, ვიდრე სართაშორისო 

ვაჭრობა. სწორედ ამიტომაც, მისი რეგულირება სახელმწიფოე- 

ბის განსაკუთრებული ზრუნვის საგანს წარმოადგენს. მოუხედა– 

ვად ამისა, საერთაშორისო ვაჭრობა და ფაქტორების საერთაშო- 

რისო გადაადგილება შეიძლება ჩაენაცვლოს ერთმანეთს. ასე მა- 

გალითად, კაპიტალტევად ქვეყანას შეუძლია განახორციელოს 

კაპიტალტევადი საქონლის ექსპორტი ან უშუალოდ კაპიტალის 
ექსპორტი. შრომატევადი ქვეყანას კი შრომატევადი საქონლის 

ექსპორტი ან მისი მოქალაქები წავიდნენ სხვა ქვეყნებში სამუ- 

შაოდ. 

იმ შემთხვევაში, როცა ადგილი აქვს ქვეყნებს შორის 

წარმოების ფაქტორებით უზრუნველყოვის დონეებს შოროს გან- 

სხვავებას, წარმოიშობა საერთაშორისო ვაჭრობის ფაქტორების 

გადაადგილებით ჩანაცვლების აუცილებლობა. დავუშვათ, რომ 

ჭარბი კაპიტალის მქონე ქვეყანა ახორციელებს კაპიტალტევადი 

საქონლი ექსპორტს. ამავდროულად მას კაპიტალი გააქვს იმ 

ქვეყნებში, სადაც საპროცენტო განაკვეთი კაპიტალით სარგებ- 
ლობაზე მაღალია. საექსპორტოდ განკუთვნილი საქონლის წარ- 

მოების გადიდება ზრდის მოთხოვნას კაპიტალზე, რაც თავის 
მხრივ ზრდის მასზე ფასს ანუ იზრდება საპროცენტო განაკვე- 

თი მოცემულ ქვეყანაშიც. ეს კი, ხელს უშლის მის ექსპორტს 

საზღვარგარეთ, რადგანაც მისი ფასი ქვეყნის შიგნით უტოლდე- 
ბა მსოფლიო ფასს. 
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იმ შემთხვევაში, როცა საერთაშორისო ვაჭრობას საფუძ- 

ვლად უდევს სხვა მიზეზები, ვიდრე ესაა – განსხვავება წარმო- 

ების ფაქტორებით უზრუნველყოფის დონეების მიხედვით (შე- 
ფარდებითი უპირატესობა, მასშტაბის ეფექტი, ტექნოლოგიური 

განსხვავებები და ა.შ.), ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგი- 

ლება ავსებს საქონლით და მომსახურებით საერთაშორისო ვაჭ- 

რობას. 

წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილება 

ჩაენაცვლება საერთაშორისო ვაჭრობას და ავსებს შიდადარგობ- 

რივ ვაჭრობას იმ შემთხვევაში, როცა აგილი აქვს მნიშვნელო- 

ვან განსხვავებას ქვეყნებს შორის წარმოების ფაქტორებით უზ- 
რუნველყოფის დონეში. იმ შემთხვევაში, როცა, წარმოების ფაქ- 

ტორების უზრუნველყოფის დონე ქვეყნების მიხედვით მკვეთრად 
განსხავდება და თითოეული ქვეყანა სპციალიზირდება განსხვა- 

ვებული საქონლების წარმოებაზე წარმოების ფაქტორების Lა- 

ერთაშორისო გადაადგილება ფაქტიურად არ არსებობს და ასეთ 

შემთხვევაში ქვეყნებს შორის შესაძლებელია მხოლოდ დარგთა- 
შორისი ვაჭრობა. წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გა- 

დაადგილების დაწყებისთანავე ქვეყნები დაიწყებენ ერთი და იგი- 
ვე დანიშნულების საქონლის წარმოებას, რაც “უკვე შიდადარ- 

გობრივი ვაჭრობის განვითარების შესაძლებლობას იძლევა. შე6- 

დეგად, მსოფლიო წარმოების მოცულობა და მასშტაბები, წარ- 

მოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილების საფუძველ- 

ზე უფრო მეტად შეიძლება გაიზარდოს, ვიდრე საერთაშორისო 

ვაჭრობით, რადგანაც არა საქონლები, არამედ წარმოების ფაქ- 

ტორები გადაადგილდებიან იმ ქვეყნებში, სადაც მათი გამოყენე- 
ბა უფრო ეფექტიანად არის შესაძლებელი. ამიტომაც, უმეტეს 

შემთხვევაში წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო მობილუ- 

რობა ეკონომიკური ზრდის უფრო მძლავრი წყაროა, ვიდრე სა- 

ერთაშორისო ვაჭრობა. 

წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილებასა 
და საერთაშორისო ვაჭრობას შორის ძირითადი განსხვავება 

იმაში მდგომარეობს, რომ ამ უკანასკნელის დროს ადგილი აქვს 

წარმოების საბოლოო პროდუქტების საერთაშორისო გადაადგი- 
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ლებას, რომლებიც წარმოების ფაქტორების გამოყენების შედეგს 

წარმოადგენენ, ხოლო წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო 

გადაადგილებისას – ერთი ქვეყნიდან მეორეში გადაედინებიან 
უშუალოდ ის ფაქტორები, რომელთა გამოყენებითაც ხდება სა- 

ბოლო პროდუქტების წარმოება. 

წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილება, 

უმეტეს შემთხვევაში იმავე კანონებს ექვემდებრება, რასაც საერ–- 

თაშორისო ვაჭრობა. ამიტომაც, სავსებით გასაგებია, რომ ისინი 

ანალოგიურ გავლენას ახდენენ ქვეყნის შიგნით შემოსავლების 

განაწილებაზე. ცნობილია, რომ ჰეკშერ-ოლინის თეორიის თა– 

ნახმად, თითოეული ქვეყანა იმ საქონლის ექსპორტს ახორციე- 

ლებს, რომლის წარმოებისათვის საჭირო ფაქტორებს შეფარდე- 

ბით ჭარბად ფლობს, ხოლო იმ საქონლის იმპორტს ეწევა, 

რომლის წარმოებისათვის საჭირო ფაქტორების შეფარდებით 

სიმცირეს განიცდის. შედარებით ჭარბი ფაქტორების მფლობე- 

ლები საერთაშორისო ვაჭრობიდან სარგებელს ღებულობენ, ხო- 

ლო შეფარდებით მწირი ფაქტორების მფლობელები ზარალობენ. 

§ 3. კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობის ფორმები 

კაპიტალის, როგორც წარმოების ფაქტორის საერთაშორი- 

სო მოძრაობა შეიძლება სხვადასხვა ფორმით განხორციელდეს. 

წარმოშობის წყაროების მიხედვით, კაპიტალი, რომელიც 

მსოფლიო ბაზარზე იმყოფება მოძრაობაში შეიძლება იყოს: 

ოფიციალური და კერძო კაპიტალი. 
ოფიციალური კაპიტალი – ესაა სახელმწიფო ბიუჯეტის 

სახსრები, რომელიც გაედინება უცხოეთში ან შემოდის უცხოე- 

თიდან, მთავრობის ან სამთავრობოთაშორისი ორგანიზაციების 

გადაწყვეტილებით. კაპიტალის მოძრაობის ამ კატეგორიას მიე- 

კუთნება ყველა სახის სახელმწიფო სესხი, გრანტი, დახმარება 

და სხვ. რომელიც გადაეცემა ქვეყანას სხვა რომელიმე ქვეყნის 

მიერ სამთავრობოთაშორისი შეთანხმების საფუძველზე. ოფიცია- 

ლურად ითვლება ასევე საერთაშორისო, სამთავრობოთაშორისო 
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ორგანიზაციების განკარგულებაში არსებული კაპიტალი (მსოფ- 

ლიო სავალუტო ფონდის კრედიტები, გაერო-ს ხარჯები მსოფ- 

ლიოში მშვიდობის შენარჩუნებისათვის და სხვ.) ოფიციალური 

კაპიტალის წყაროს სახელმწიფო ბიუჯეტის სახსრები წარმო- 

ადგენენ ანუ ესაა გადასახადის გადამხდელთა ფული. ამიტომაც, 

მსგავსი კაპიტალის გადაადგილების შესახებ გადაწყვეტილებას 
მთავრობა ილებს წარმომადგენლობით ორგანოსთან (პარლამენ- 
ტთან) შეთანხმების საფუძველზე. 

კერძო (არასახელმწიფო) კაპიტალი – ესაა კერძო (არა- 

სახელმწიფო) ფირმების, ბანკებისა და სხვა არასახელმწიფო 

ორგანიზაციების სახსრები რომლებიც გაედინებიან ქვეყნიდან 
ან შემოდიან ქვეყანაში უცხოეთიდან აღნიშნული ორგანიზაციე- 

ბის ან მათი გაერთიანებების ხელმძღვანელობის გადაწყვეტილე- 

ბით. ამ სახის კაპიტალის წარმოშობის წყაროს წარმოადგენს 

კერძო ფირმების სახსრები, საკუთარი თუ მოზიდული, რომე- 

ლიც არაა დაკავშირებული სახელმწიფო ბიუჯეტთან. მიუხედა- 

ვად ამ ფირმების ავტონომიურობისა და მათ მიერ მიღებული 

გადაწყვეტილებების დამოუკიდებლობისა, მათ განკარგულებაში 
არსებული კაპიტალის საერთაშორისო გადაადგილებას გარკვეუ- 
ლი ზომით აკონტროლებს და არეგულირებს სახელმწიფო. 

გამოყენების ხასიათის მიხედვით კაპიტალი იყოფა: 

– სამეწარშეო კაპიტალი – ესაა სახსრები, რომელიც და- 

ბანდებაც პირდაპირ ან ირიბად ხდება წარმოებაში მოგების მი- 

ღების მიზნით. სამეწარმეო კაპიტალის სახით უმეტეს შემთხვე- 

ვაში გვევლინება კერძო კაპიტალი, თუმცა სახელმწიფო ან მას- 

ზე დაქვემდებარებული ორგანიზაციები აბანდებენ კაპიტალს უც- 
ხოეთში. 

– სასესხო კაპიტალი – ესაა ის სახსრები, რომელიც გა- 

იცემა სესხად პროცენტის მიღების მიზნით. საერთაშორისო მას- 
შტაბით სასესხო კაპიტალის სახით ძირითადად ოფიციალური 

კაპიტალი გვევლინება. თუმცა, საერთაშორისო დაკრედიტებაში 

კერძო კაპიტალის მონაწილეობის მასშტაბები საკმაოდ მნიშვნე- 

ლოვანია. 

კაპიტალი გამოყენების ვადების მიხედვით იყოფა: 

128



– საშუალო და გრძელვადიანი კაპიტალი – ესაა ერთი 

წლითა და უფრო მეტი ხნით ჩადღებული კაპიტალი. ამასთან, 

ყველა სახის სამეწარმეო კაპიტალი პირდაპირი და პორტფე- 

ლური ინვესტიციების სახით, ასევე სასესხო კაპიტალი სახელ- 

მწიფო კრედიტების სახით როგორც წესი მიეკუთნებათ 

გრძელვადინ კრედიტებს. 
– მოკლევადიანი კაპიტალი –ესაა ერთი წლითა და ნაკ- 

ლები ვადით ჩადებული კაპიტალი. უპირატესად სასესხო კაპი- 

ტალი სავაჭრო კრედიტების ფორმით. 

კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობის ანალიზისათვის 

დიდი პრაქტიკული მნიშვნელობა გააჩნია მის ფუნქციონალურ 

დაყოფას. 

კაპიტალი დაბანდების მიზნების მიხედვით იყოფა: 

– პირდაპირი ინვესტიციები – გრძელვადიანი ეკონომიკუ- 

რი ინტერესებიდან გამომდინარე, ქვეყნის ეკონომიკაში კაპიტა– 

ლის ისეთი დაბანდებაა, რომელიც უზრუნველყოფს ინვესტორის 

კონტროლს კაპიტალის ჩადების ობიექტზე. 

– პორტფელური ინვესტიციები – უცხოური ფასიანი ქა- 

ღალდების შეძენა, რომელიც ინვესტორს არ აძლევს კაპიტალის 
ჩადების ობიექტზე კონტროლის განხორციელების უფლებას. 

კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობის ფორმები, რომლებ– 

საც ქვეყანა აღიარებს, როგორც წესი მითითებულია საინვესტი- 

ციო და საბანკო კანონმდებლობაში. 

§ 4. პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების 

განხორციელების მიზეზები და ეკონომიკური შედეგები 

კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობის ფორმებს შორის 

განსაკუთრებული ადგილი უკავია პირდაპირ ინვესტიციებს. ზე- 

მოთ აღნიშნული განმარტებიდან გამომდინარე, პირდაპირ ინვეს– 

ტიციებს შეიძლება მივაკუთნოთ, როგორც ინვესტორის მიერ 

უცხოეთში კაპიტალის თავდაპირველი დაბანდება, ასევე ყოველი 
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შემდგომი გარიგება ინვესტორს და საწარმოს შორის. ამიტომ, 

პირდაპირი ინვესტიციების შემადგენლობაში შედის: 

– კომპანიების მიერ უცხოეთში საკუთარი კაპიტალის და- 

ბანდება: ფილიალების კაპიტალი და ასევე ქალიშვილ და ასო- 
ცირებულ კომპანიების აქციებში არსებული წილი; 

– მოგების რეინვესტირება: პირდაპირი ინვესტორის წილი 

საწარმოს მოგებაში რომელიც არ ნაწილდება დივიდენდების 

სახით და არ გადაერიცხება პირდაპირი ინვესტორის ანგარიშ- 

ზე; 

– კაპიტალის შიდაკორპორაციული გადარიცხვები: იგი, 

როგორც წესი ხორციელდება, ერთის მხრივ პირდაპირ ინვეს- 

ტორსა და მეორეს მხრივ, ქალიშვილ ან ასოცირებულ კომპანი- 

ებს შორის ან ფილიალებს შორის. 

მიუხედავად ამისა, ყველა ქვეყანა როდი იზიარებს პირდა- 

პირი ინვესტიციების მსგავს განმარტებას. ასე მაგალითად, ია–- 

პონია რეინვესტირებულ მოგებას არ განიხილავს როგორც პირ- 
დაპირ ინვესტიციას. პირდაპირი უცხოური ინვესტირების მთა- 

ვარ ნიშანს წარმოადგენს ის, რომ ამ დროს წარმოიშობა 

გრძელვადიანი საქმიანი ურთიერთობები საწარმოებს შორის, 

ხოლო ინვესტორი ღებულობს უფლებას სერიოზული გავლენა 

იქონიოს იმ საწარმოში მიღებულ გადაწყვეტილებებზე, რომელ- 
შიც ხდება ინვესტირება. 

პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების ექსპორტისა და იმ- 

პორტის მიზეზები მეტად მრავალფეროვანია, მაგრამ მათ შორის 

უმთავრესი – ესაა მაქსიმალურად მაღალი მოგების მიღება. 
მრავალრიცხოვანმა ეკონომეტრიკულმა გამოკვლევებმა, რომლე- 

ბიც გაერთიანებული ერების ორგანიზაციის ეგიდით ჩატარდა, 

გვიჩვენეს, რომ პირდაპირი უცხოური ინვესტიციები ექსპორტი- 

სა და იმპორტის მიზეზები მართალია განსხვავდებიან ერთმანე- 
თისაგან, მაგრამ მათ შორის ბევრი მსგავსებაცაა. კაპიტალის 

ექსპორტისა და იმპორტზე გავლენას ახდენენ ისეთი ფაქტორე- 

ბი, როგორიცაა: 

– ტექნოლოგიური ლიდერობა; 
– უპირატესობა მომუშავეთა კვალიფიკაციაში; 
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– უოქუპირატესობა რეკლამაში„ რომელიც საერთაშორისო 

მარკეტინგის სფეროში დაგროვილ გამოცდილებას ასახავს; 

– მასშტაბის ეკონომია; 

– კორპორაციის ზომები; 

– წარმოების კონცენტრაციის ხარისხი; 

თითოეული მათგანი განსხვავებულ გავლენას ახდენენ იმ- 
პორტისა და ექსპორტის მასშტაბებზე, მაგრამ ამ ფაქტორთა 

ერთიანობა იწვეს შემხვედრ ინვესტიციებს. ამდენად, ისევე რო–- 

გორც საქონლისა და მომსახურების საერთაშორისო გადაადგი–- 
ლება, კაპიტალის საერთაშორისო მიგრაციაც იწვევს ერთობლი- 

ვი მსოფლიო წარმოების ზრდას, წარმოების ფაქტორების უფ- 

რო ეფექტიანი გადანაწილებისა და გამოყენების საფუძველზე. 

ამასთან, კაპიტალის ექსპორტიორ ქვეყანაში კაპიტალის მფლო- 
ბელთა შემოსავალი იზრდება, ხოლო წარმოების სხვა ფაქტო- 
რების (მიწა, შრომა) მფლობელთა შემოსავალი მცირდება. მა– 

შინ როდესაც კაპიტალის იმპორტიორ ქვეყნებში. საპირისპირო 

ტენდენციას აქვს ადგილი. 

მიუხედავად იმისა, რომ პირდაპირი ინვესტიციები უდიდეს 

როლს ასრულებენ ქვეყნების ეკონომიკურ განვითარებაში და 
ამიტომაც იგი ეკონომისტთა კვლევის უდიდეს ინტერესს იწვე- 

ვენ, ისტორიულ რეტროსპექტივაში პირდაპირი ინვესტიციების 

მასშტაბების შეფასება მეტად გაძნელებულია. ეს უპირველეს 

ყოვლისა დაკავშირებულია პირდაპირი ინვესტიციების სტატის- 

ტიკური აღრიცხვის არსრულყოფილად წარმართვაში, ასევე მის 
განსხვავებულ გაგებაში სხვადასხვა ქვეყანაში. 

თანამედროვე პერიოდში პირდაპირი უცხოური ინვესტიცი- 

ების შეფასება ხდება მიმდინარე ფასებში. ეს ნიშნავს პასივები–- 

სა დღა აქტივების პერიოდულ გადაფასებას შეძენის მომენტში, 
მის თავდაპირველ ღირებულებასთან შედარებით. აღნიშნულიდან 

გამომდინარე, მრავალი სტატისტიკური მონაცემი პირდაპირი 

ინვესტიციების შესახებ მოიცავენ ცნობებს მის, როგორც თავ–- 

დაპირველ, ასევე მიმდინარე ფასებში. ამისათვის გამოიყენება 

მსხვილ საფონდო ბირჟებზე საწარმოს აქციების უცხოურ ინ- 

ვესტიციებთან კოტირების მეთოდი. 
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შედარებით სრული მონაცემები, ყოველწლიური პირდაპი- 

რი უცხოური ინვესტიციების მოცულობის შესახებ მოცემულია 

მსოფლიოს ყველა ქვეყნის კრებსით საგადამხდელო ბალანსში, 

რომელიც ქვეყნდება მსოფლიო სავალუტო ფონდის მიერ. იმის 

გამო, რომ მსოფლიო სავალუტო ფონდის მანდატში თავდაპირ- 

ველად არ შედიოდა კაპიტალის საერთაშორისო მოძრაობაზე 

დაკვირვება, ეს სტატისტიკა ხელმისაწვდომი გახდა მხოლოდ 

მე-20 საუკუნის 70-იანი წლებიდან. 

ცხრილი 1 

ყოველწილური პირდაპირი უცხოური ინვესტიციები 

(მილიარდ დოლარში)13 

  

  

  

  

  

  

            

1987 1990 1993 

სულ გატანა 137.0 238.5 188.0 

შემოტანა 126.9 206.3 173.3 

განვითარებული ქვეყ- | გატანა 133.9 228.3 179.9 

ნები შემოტანა 113.2 174.6 103.2 

განვითარებადი ქვეყ- | გატანა 3.1 10.2 8.1 

ნები "შემოტანა 13.7 31.7 70.1 
  

პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების უდიდესი ნაწილი 

განვითარებულ ქვეყნებს შორის ხორციელდება. პირდაპირ ინ- 

ვესტიციებს ძირითადად ახორციელებენ წამყვანი ინდუსტრიული 

ქვეყნები – აშშ-ი, იაპონია, გერმანია, დიდი ბრიტანეთი, საფ- 

რანგეთი. ბოლო წლებში აშშ-ს დაახლოებით იმ მოცულობის 

კაპიტალი გააქვს უცხოეთში, რამდენიც შემოაქვს საზღვარგარე- 

თიდან. რაც შეეხება განვითარებად ქვეყნებს, ყველაზე მსხვილ 

ინვესტორთა რიცხვს მიეკუთნებათ ნავთობმომპოვებელი ქვეყნები 

(საუდის არაბეთი, არაბთა გაერთიანებული საემიროები) და ახა–- 

  

ს IMI 881იიილC ი/ იმაოთლიზ 5(89%8C8 V68;ხი0L- 1994. – 08 2. – ჩნ. 21. 
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ლი ინდუსტრიული ქვეყნები (სამხრეთ კორეა, სინგაპური). 

გარდამავალი ეკონომიკის ქვეყნებში პირდაპირი ინვესტიციების 
გატანისა და შემოტანის მასშტაბები უმნიშვნელოა. 

პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების ეკონომიკური და 

პოლიტიკური მნიშვნელობის ზრდიდან გამომდინარე, პირდაპირი 

ინვესტორები ყოველთვის განსაკუთრებული ყურადღებით სარ- 
გებლობენ კაპიტალის, როგორც იმპორტიორ, ასევე ექსპორტი- 

ორ ქვეყნებში. ეს უპირველს ყოვლისა გამოიხატება: 

1 "სახელმწიფო გარანტიებით სარგებლობაში. მრავალი 
ქვეყნის კანონმდებლობიდან გამომდინარე, ინვესტორები სარგებ- 

ლობენ გარანტიებით, როგორც იმპორტიორ, ასევე ექსპორტიორ 

ქვეყნებში. მთავრობა, რომელიც დაინტერესებულია კაპიტალის 
ექსპორტის გადიდებით, ეროვნულ კორპორაციებს ანიჭებს იმის 

გარანტიებს, რომ ინვესტირებული კაპიტალი მთლიანად ან ნა- 
წილობრივ ანაზღაურებული იქნება სახელმწიფო დაფინანსების 

წყაროებიდან სტიქიური უბედურების ან სხვა გაუთვალისწინე- 

ბული შემთხვევებისას. ინვესტიციების გარანტიები მოცემულია 

ასევე ორმხრივ და რეგიონულ ხელშეკრულებებში მსოფლიო 

ქვეყნების უმრავლესობის მიერ. 

2. უცხოური ინვესტიციების დაზღვევა. უცხოური ინვეს- 

ტიციებს დაზღვევა წარმოადგენს დაზღვევის სპეციფიკურ 
ფორმას და შეიძლება განხორციელებული იქნას, როგორც კერ– 
ძო, ასევე სახელმწიფო სადაზღვევო კომპანიების მიერ. მსგავსი 

დაზღვევის არსი იმაში მდგომარეობს, რომ პირდაპირი ინვეს- 

ტორი ღებულობს გარანტიებს წინასწარ გათვალიწინებული 

რისკის სახეების დაზღვევაზე, რომლისთვისაც იგი ინვესტირე- 

ბული კაპიტალის 1%-ს იხდის. როდესაც დადგება სადაზღვევო 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული შემთხვევა, სადაზღვევო 
კომპანია ვალდებულია პირდაპირ ინვესტორს აუნაზღაუროს მი- 

ღებული ზარალი. ეროვნული სააგენტოები და “სადაზღვევო 
კომპანიები აზღვევენ მხოლოდ საკუთარ პირდაპირ ინვესტო- 

რებს. ასე მაგალითად, აშშ-ში პირდაპირი ინვესტირების დაზ- 

ღვევას ახორციელებს ინვესტიციების დაზღვევისა და გარანტიე- 
ბის სახელმწიფო კორპორაცია. 
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3. საინვესტიციო დავის რეგულირება. თეორიულად საინ- 

ვესტიციო დავების მოგვარება შესაძლებელია კაპიტალის იმ- 

პორტიორი ქვეყნის კანონმდებლობით, მაგრამ ხშირ შემთხვევა- 

ში დავის გადაწყვეტა ხორციელდება საერთაშორისო არბიტრჯ- 

ჟის საშუალებით. 

4. ორმაგი დაბეგვრის აცილება სახელმწიფო, რომლის 

კორპორაციები აქტიურად მონაწილეობენ პირდაპირ ინვესტიცი- 

ების განხორციელებაში, ხშირად დებენ ხელშეკრულებებს, რო- 

მელიც საშუალებას იძლევა თავიდან იქნას აცილებული ორმაგი 

დაბეგვრის პრაქტიკა რომელიც ეხება კორპორაციების მიერ 
პირდაპირი უცხოური ინვესტიციებიდან მიღებულ მოგებას. იმ 

შემთხვევაში, როცა კორპორაცია რამდენიმე ქვეყანაში ახორცი- 
ელებს პირდაპირ ინვესტიციებს, თითოეული ამ ქვეყნის მთავ- 

რობამ შეიძლება მოითხოვოს მიღებული მოგების დაბეგვრა, ეს 

რომ თავიდან იქნას აცილებული, სწორედ ამიტომაც არსებული 

ხელშეკრულებების საფუძველზე კორპორაციები კაპიტალის და- 
ბანდების ქვეყნებში მოგების მხოლოდ იმ ნაწილზე იხდიან გა- 

დასახადს, რომელიც არ დაბეგრილა კაპიტალის ექსპორტიორ 

ქვეყანაში. 

ამგვარად, პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების განხორ- 

ციელების უმთავრეს მიზეზს წარმოადგენს მაქსიმალურად მაღა- 

ლი მოგების მიღება კაპიტალის უფრო რაციონალური გადანა- 

წილებითა და გამოყენებით. 

§ 4. პორტფელური ინვესტიციები 

პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების პარალელურად არ- 

სებობს ასევე პორტფელური ინვესტიციები რომლის არსსაც 

ისევე, როგორც პირდაპირი ინვესტიციებისას, ფასიანი ქალალ- 

დების შეძენა წარმოადგენს, მაგრამ ამ შემთხვევაში ინვესტორს 
წარმოების მართვაში მონაწილეობის უფლება არ გააჩნია. 

ფასიანი ქაღალდებით ვაჭრობა – მთელი ასწლეულების 
მანძილზე, უშუალოდ შიდაეკონომიკურ ფენომენს წარმოადგენ- 
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და. მხოლოდ უახლოესი ათწლეულების წინ გახდა ფასიანი ქა–- 

ღალდები უცხოელების დაინტერესების ობიექტი. მე-20 საუკუ- 

ნის 90-იანი წლებში საერთაშორისო პორტფელური ინვესტი- 

ციების მოცულობა მკვეთრად გაიზარდა. 

პორტფელური ინვესტიციები ძირითადად ემყარება კერძო 

სამეწარმეო კაპიტალს, თუმცა სახელმწიფოც ხშირად ახორცი- 

ელებს უცხოური ფასიანი ქაღალდების შეძენას. საერთაშორისო 

ეკონომიკის ფარგლებში შეისწავლიან მხოლოდ საერთაშორისო 

პორტფელურ ინვესტიციებს. ინვესტიციები – ეროვნულ ფასიან 

ქაღალდებში შეისწავლება ფინანსური მენეჯმენტის თეორიაში. 

ამიტომ ფასიანი ქაღალდების კლასიფიკაცია, რომელიც მიღებუ- 

ლია საერთაშორისო ეკონომიკაში, გარკვეულწილად განსხვავ- 

დება შიდა ფინანსური მართვის თეორიებისაგან. 

საერთაშორისო პორტფელური ინვესტიციების კლასიფიკა- 

ცია იმ სახით ხდება, რა სახითაც იგი პოულობს ასახვას საგა- 

დამხდელო ბალანსში. ამ თვალსაზრისით იგი იყოფა: სააქციო- 

ნერო ფასიან ქაღალდებად და სავალო ფასიან ქაღალდებად. 
პირველი ბაზარზე მიმოიქცევა როგორც ფასიანი დოკუმენტი, 

რომელიც გამოხატავს მისი მფლობელის ქონებრივ დამოკიდე- 

ბულებას ამ დოკუმენტის გამომშვები პირის მიმართ; მეორე – 

ბაზარზე მიმოიქცევა, როგორც ფასიანი დოკუმენტი, რომელიც 

გამოხატავს მისი მფლობელის სავალო დამოკიდებულებას ამ 

დოკუმენტის გამომშვები პირის მიმართ. 

საერთაშორისო პორტფელური ინვესტიციების მიზეზები 

მრავალ ასპექტში ემთხვევა პირდაპირ ინვესტიციებს. განსხვავე- 

ბა მხოლოდ იმაშია, რომ პორტფელური ინვესტიციების შემ- 

თხვევაში, ინვესტორი არ ღებულობს იმ ფირმის მართვაში მო– 

ნაწილეობის უფლებას, რომელშიც კაპიტალი ჩადო. მიუხედავად 

ამისა პორტფელური ინვესტიციების ლიკვიდურობა გაცილებით 

უფრო მაღალია, პირდაპირ ინვესტიციებთან შედარებით. პორ- 

ტფელური ინვესტიციების განხორციელების ძირითადი მიზეზიც 

კაპიტალის იმ ქვეყანაში განთავსება გახლავთ, სადაც რისკის 

დასაშვები დონის პირობებში მაქსიმალურად მაღალი მოგების 

მიღება იქნება შესაძლებელი. გარკვეული თვალსაზრისით, პორ- 
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ტფელური ინვესტიციები შეიძლება განვიხილოთ, როგორც ინ- 

ფლაციისაგან ფულის დაცვის ერთ-ერთი საუკეთესო საშუალება 

და ასევე, სპეკულაციური შემოსავლის მიღების წყარო. ამასთან 

არანაირი მნიშვნელობა არ გააჩნია არც დარგს და არც ფასიანი 

ქაღალდების ტიპებს, რომლებშიც ხორციელდება პორტფელური 
ინვესტიციები. 

საერთაშორისო პორტფელური ინვესტიციების შემხვედრი 

ნაკადები შესაძლებლობას იძლევიან მოვახდინოთ რისკის დი- 
ვერსიფიკაცია. როგორც წესი, რაც უფრო მაღალია ფასიანი ქა- 

ღალდების შემოსავლიანობა, მით უფრო მეტია რისკი, რომე- 

ლიც მათ შეძენასთანაა დაკავშირებული. პორტფელური ინვეს- 

ტიციების რისკის დონის შემცირებისათვის საუკეთესო საშუა- 

ლებას საერთაშორისო ინვესტირება წარმოადგენს. დავუშვათ, 

რომ # კომპანიის აქცია I ქვეყანაში და 8 კომპანიის აქცია II 

ქვეყანაში საშუალოდ 30%-იან მოგებას იძლევიან. ერთნაირი 

ალბათობის მიუხედავად #4 კომპანიის აქციებმა I ქვეყანაში შე- 
იძლება მოგვცენ შემოსავალი 20-დან 40%-მდე, ხოლო 8 კომ- 

პანიის აქციებმა II ქვეყანაში – 10-დან 50%-მდე შემოსავალი. 

აქედან ჩანს, რომ 8 კომპანიის აქციებიდან მისაღები შესაძლო 

შემოსავალის მერყეობის დიაპაზონი უფრო ფართოა, ვიდრე # 

კომპანიის აქციისა I ქვეყანაში. ამიტომ, მასში ინვესტიციების 

განხორციელება უფრო მაღალ რისკთან არის დაკავშირებული. 
პორტფელური ინვესტიციებს“ მოცულობა იანგარიშება 

მიმდინარე საბაზრო ფასებში, საერთაშორისო გარიგების მომენ- 

ტში. ამასთან, ფასიან ქაღალდებზე ფასების რყევა, მაშინ რო- 

დესაც ისინი ინვესტორთან ინახებიან, საგადასახდელო ბალან–- 

სში არ გაითვალისწინება. 
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ცხრილი 71 

ყოველწილური პორტფელური უცხოური ინვესტიციები 
(მილიარდ დოლარში)! 

  

  

  

  

  

  

  

  

              

1987 1990 1993 

სულ გატანა 120.7 187.4 506.4 

შემოტანა 133.8 189.1 669.1 

განვითარებული ატანა 123.4 170.1 495.3 

ქვეყნები შემოტანა 124.9 154.6 573.1 

განვითარებადი გატანა -1.8 17.1 3.2 

ქვეყნები შემოტანა 0.5 20..3 80.7 

საერთაშორისო გატანა 0.9 0.2 7.9 
ორგანიზაციები შემოტანა გ.4 14.2 15.3 
  

პორტფელური უცხოური ინვესტიციების უდიდესი ნაწი- 

ლი, ისევე როგორც პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების, ძი–- 

რითადად ზორციელდება განვითარებულ ქვეყნებს შორის და ეს 
პროცესი მზარდი ტემპებით ხასიათდება. რაც შეეხება განვითა–- 

რებად ქვეყნებს, აქ პორტფელური უცხოური ინვესტიციების 
განხორციელების პროცესი მეტად არასტაბილურია. აქვე უნდა 

შევნიშნოთ ისიც, რომ საერთაშორისო ეკონომიკური ორგანიზა- 

ციები სულ უფრო აქტიურად ერევიან პირდაპირ პორტფელურ 
ინვესტიციების განხორციელებაში. 

ამგვარად, უცხოური პორტფელური ინვესტიციები წარმო- 

ადგენენ კაპიტალის ჩადებას უცხოურ ფასიან ქაღალდებში, რო–- 

მელიც ინვესტორს არ აძლევს ინვესტირების ობიექტზე რეა- 

ლური კონტროლის უფლებას. ამ სახის ინვესტიციების გან- 

ხორციელების მთავარი მიზეზია იმ ქვეყანასა და იმ დარგში კა- 

პიტალის დაბანდება, სადაც და რომელშიც რისკის დასაშვები 

დონის პირობებში მაქსიმალურად მაღალი მოგების მიღებაა შე- 
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საძლებელი. ამასთან, უცხოური პორტფელური ინვესტიციების 

90% განვითარებულ ქვეყნებს შორის ხორციელდება. 

დასკვნა: 

1. 

სა
 

წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილება ერ- 

თობლივი წარმოების უფრო სწრაფ ზრდას იწვევს, ვიდრე 

საქონლით საერთაშორისო ვაჭრობა. იგი ამავე დროს ხელს 

უწყობს იმ საქონლებზე ფასების გათანაბრებას, რომლებიც 

აღნიშნული ფაქტორების გამოყენებით იწარმოებიან. 

წარმოების ფაქტორების საერთაშორისო გადაადგილება ავ- 

სებს საქონლით საერთაშორისო ვაჭრობას იმ შემთხვევაში, 

როდესაც ეს უკანასკნელი განპირობებულია არა წარმოების 

ფაქტორებით უზრუნველყოფას შორის არსებული განსხვავე- 

ბით, არამედ სხვა მიზეზებით. 

პირდაპირი უცხოური ინვესტიციები წარმოადგენს უცხო 

ქვეყნის საწარმოების ფასიანი ქაღალდების შეძენას იმ მას- 

შტაბით, რომელიც უცხოელ ინვესტორს საშუალებას მის- 

ცემს მონაწილეობა მიიღოს წარმოების მართვაში. 
პირდაპირი უცხოური ინვესტიციების განხორციელების მი- 

ზეზებს წარმოადგენს მაქსიმალური მოგების მიღების მიზ- 

ნით კაპიტალის დაბანდება უცხოური ქვეყნის ეკონომიკის 

იმ დარგებში, სადაც იგი მაქსიმალურ მოგებას იძლევა. ასე- 
ვე, რისკის დივერსიფიკაცია. 

უცხოური პორტფელური ინვესტიციები წარმოადგენს კაპი- 

ტალის ჩადებას სხვა ქვეყნის ფასიან ქაღალდებში. ამ შემ- 

თხვევაში, პირდაპირი უცხოური ინვესტიციებთან შედარე- 

ბით, ინვესტორი არ ფლობს ინვესტირების ობიექტზე რეა- 

ლური კონტროლის საშუალებას. 

უცხოური პორტფელური ინვესტიციების განხორციელების 

მიზეზებია: კაპიტალის განთავსება იმ ქვეყანასა და ისეთ 

ფასიან ქაღალდებში, რომლების მაქსიმალურ შემოსავალს 

იძლევიან, რისკის დასაშვები დონის პირობებში. 
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7. უცხოური პორტფელური ინვესტიციების 90% განვითარე- 

ბულ ქვეყნებს შორის ხორციელდება და მზარდი ტენდენცი- 
ით ხასიათდება. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. შესაძლებელია თუ არა საქონლით საერთაშორისო ვაჭრობამ 
და კაპიტალის საერთაშორისო გადაადგილებამ შეავსონ ერ–- 

თმანეთი; 

როგორ შეიძლება ავხსნათ წარმოების ფაქტორების საერთა- 
შორისო გადაადგილება: 

ა) შეფარდებითი უპირატესობის თეორიით; 

ბ) ფაქტორული თანაფარდობის თეორიით. 

რა იგულისხმება პირდაპირ უცხოურ ინვესტიციებში და 

რით განსხვვდება იგი პორტფელური ინვესტიციებისაგან; 

რა უდევს საფუძვლად უცხოური ინვესტიციების განხორცი- 
ელებას. 
რა გავლენას ახდენენ უცხოური ინვესტიციები ქვეყნის ეკო- 
ნომიკური განვითარებაზე. 
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თემა 9. სამუშაო ძალის სამრთაშორისო 
მიგრაცია 

§ 1. სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის არსი 

და ფაქტორები 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია საზოგადოებრი- 

ვი ცხოვრების ურთულესი მოვლენაა, რომელშიც ქვეყნებისა და 
რეგიონების სოციალურ-ეკონომიკური და პოლიტიკური განვი- 

თარების სხვადასხვა ასპექტები აისახება. მისი შესწავლის აქ- 

ტუალობა იმითაა განპირობებული, რომ იგი მჭიდროდაა დაკავ- 

შირებული საზოგადოებრივი ცხოვრების სხავადასხვა მხარეს- 

თან, გააჩნია მრავალმხრივი და მნიშვნელოვანი შედეგები. 

მიგრაცია როგორც მოვლენა, ადამიანთა საზოგადოების 
განვითარების გარკვეულ საფეხურზე წარმოიშვა და განვითარე- 
ბის ამა თუ იმ ეტაპზე, დამახასიათებელი იყო თითქმის ყველა 
სახელმწიფოსთვის. დაწყებული უძველესი დროიდან მიგრაცია 

უდიდეს როლს ასრულებდა მსოფლიოში მოსახლეობის განსახ- 

ლების პროცესზე, ხელს უწყობდა რა დიდ გეოგრაფიულ აღმო- 
ჩენებს, ვაჭრობის, მრეწველობისა და სხვა დარგების განვითა- 

რებას. 

თანამედროვე პერიოდში სამუშაო ძალის საერთაშორისო 

მიგრაცია - ესაა მრავალმხრივი საზოგადოებრივი პროცესი, რო- 
მელიც განპირობებულია ეკონომიკის სტრუქტურული ძვრებითა 
და წარმოების განლაგების ცვლილებით, ასევე სხვადასხვა ქვეყ- 

ნის მოქალაქეთა სოციალური და ტერიტორიული მობილურო- 

ბის ამაღლებით. მიგრაციის სხადასხვა სახეების (ეკონომიკური, 

ეთნიკური და ა.შ.) ინტენსიობის ამაღლება თანამედროვე გლო–- 
ბალური პროცესების განვითარებისათვის დამახასიათებელი თვი- 
სებაა, ხოლო მიგრანტთა ხვედრითი წილი ქვეყნის მუდმივ მო- 

სახლეობაში ასახავს გლობალიზაციის პროცესში ჩართვის ხა- 
რისხს. იგი ხელს უწყობს შრომის ბაზრის რაოდენობრივ და 
ხარისხობრივი პარამეტრების ფორმირებას ყველა დონეზე. იქნე- 
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ბა ეს რეგიონული, ეროვნული თუ საერთაშორისო, რამდენადაც 

შრომითი რესურსების ნაკადების შემოსვლა ან გასვლა ქვეყნი- 

დან ყოველთვის ახდენს გავლენას როგორც მთლიანად მოსახ- 

ლეობის კვლავწარმოებაზე, ასევე ეკონომიკური განვითარების 

ტენდენციებზე. აქვე უნდა შევნიშნოთ ის გარემოება, რომ სამუ- 

შაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის სოციალურ-ეკონომიკური 

და დემოგრაფიული შედეგები, მიგრანტების პროფესიულ-კვალი- 
ფიციური შემადგენლობა, მიმართულებები და მასშტაბები მნიშ- 

ვნელოვნად განსხვავდებიან ქვეყნების მიხედვით, მათი სოცია– 
ლურ-ეკონომიკური განვითარების დონიდან გამომდინარე. 

ამგვარად, სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია – 
ესაა ადამიანების სივრცობრივი გადაადგილება სხვადასხვა სა–- 

ხელმწიფოებს შორის, რომელიც დაკავშირებულია მუდმივი 

საცხოვრებელი ადგილის “შეცვლასთან, რასაც საფუძვლად 

უძევს: 

– მსოფლიოს სხვადასხვა ქვეყნებში დემოგრაფიული 

კვლავწარმოების რეჟიმში არსებული განსხვავებები, რომლებიც 

განაპირობებენ ზოგ ქვეყანაში მოსახლეობის დემოგრაფიულ და- 

ბერებას ხოლო სხვაგან მოსახლეობის შედარებით ახალგაზ- 

რდული სტრუქტურის ფორმირებას. | 
– მსოფლიოს სხვადასხვა ქვეყნებს შორის ცხოვრების 

დონეებს მიხედვით არსებული განსხვავებების გაღრმავება; 

– მსოფლიოს შედარებით ჩამორჩენილ ქვეყნებში„ “უპირა- 

ტესად განვითარებად ქვეყნებში ჭარბმოსახლეობის ფორმირება; 

– სატრანსპორტო საშუალებების განვითარების მაღალი 

დონე; 
– სხვადასხვა ქვეყნების მიხედვით შრომისუნარიანი მო–- 

სახლეობის დასაქმების და უმუშევრობის დონეებს შორის არსე- 

ბული განსხვავებები, რომლებიც ასტიმულირებენ შრომითი მიგ- 

რაციას. 

თანამედროვე პერიოდში მიგრაციის ტრადიციულ ფაქტო- 

რებს შორის, როგორიცაა ეკონომიკური, სოციალური, ბუნებრი- 

ვი, დემოგრაფიული, მოსახლეობის ტერიტორიულ გადაადგილე- 

ბაზე ასევე უდიდეს გავლენას ახდენენ იმ ჯგუფის ფაქტორები, 
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რომლებიც დაკავშირებულია გეოპოლიტიკურ, ეთნიკურ და მო- 
რალურ-ფსიქოლოგიურ მომენტებთან. 

ყველა ის ფაქტორი რომელიც გავლენას ახდენს სამუშაო 
ძალის მიგრაციაზე პირობითად შეიძლება დავყოთ: 

1). ფაქტორები რომლებიც ქმნიან პირობებს სამუშაო ძა- 

ლის ტერიტორიული გადაადგილებისათვის. მათ მიეკუთნება: 
მიგრაციის ბუნებრივ-კლიმატური და დემოგრაფიული ფაქტორე- 

ბი. მიუხედავად იმ სირთულეებისა, რომელიც თან ახლავს ამ 

ფაქტორთა ჯგუფის პროგნოზირებას, არავითარ შემთხვევაში არ 

უნდა ვუარყოთ მათი დეტალური შესწავლის აუცილებლობა სა- 
მუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის ანალიზში. 

ბუნებრივ-კლიმატური ფაქტორების მოქმედება ვლინდება 
ქვეყნის ან მისი რეგიონების გეოგრაფიულ მდებარეობაში, კლი– 

მატში, ლანდშაფტში და ა.შ. რომლებიც უბრალოდ ზემოქმედე- 

ბენ ადამიანის საქმიანობის სხვადასხვა მზარეებზე. ამ ფაქტო- 
რის ზემოქმედება ადამიანებზე განსხვავებულია. ისეთი მოვლენე- 

ბი, როგორიცაა წყალდიდობები, მიწისძვრები, ცუნამი და სხვა 

ფსიქოლოგიურად ზემოქმედებენ ადამიანებზე და ძალზე ხშირად 

ხელს უწყობენ საცხოვრებელი ადგილის შეცვლას. 
მიგრაციის დემოგრაფიულ ფაქტორებს შეიძლება მივაკუთ- 

ნოთ ტერიტორიული განსხვავება მოსახლეობის რიცხოვნობაში, 

მათ სქესობრივ-ასაკობრივ სტრუქტურაში, ოჯახური მდგომარე- 

ობაში, რომელიც არსებით გავლენას ახდენს სამუშაო ძალის 

კვლავწარმოების რეჟიმზე და ხელს უწყობს მის ტერიტორიულ 

მოძრაობას. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციაზე მოქმედ ფაქ- 

ტორებს შორის უდიდესი მნიშვნელობა ენიჭება მსოფლიო მო- 
სახლეობის ზრდის ტემპებს. ასე მაგალითად, 1900 წლს მსოფ- 

ლიოს მოსახლეობა 1.6 მილიარდს შეადგენდა, ხოლო მე-20 ჯა- 
უკუნის ბოლოს მან 6.0 მილიარდს გადააჭარბა. ამასთან, თუ 
1959 წლიდან მსოფლიო მოსახლეობის ერთი მილიარდით გა- 
დიდებას 20 წელი დასჭირდა, შემდგომ პერიოდში ასეთი მატე- 
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ბისათვის სულ რაღაც 8 წელი აღმოჩნდა საკმარისი19. ამჟამად, 

მსოფლიო მოსახლეობა ყოველწლიურად 83 მილიონი ადამიანით 

იზრდება, მათ შორის 82 მილიონი განვითარებად ქვეყნებზე მო- 

დის. 

2) ფაქტორები, რომლებიც შეიძლება გამოვიყენოთ სამუ- 
შაო ძალის ტერიტორიული მოძრაობის რეგულირებისათვის. 

მიგრაციული პროცესების მარეგულირებელ ფაქტორებად 

შეიძლება განვიხილოთ მხოლოდ ის ფაქტორები, რომელთა 

პროგნოზირება შესაძლებელია. მათ შეიძლება მივაკუთნოთ ეკო- 

ნომიკური და სოციალური ფაქტორები. ამასთან, მსგავს დაყო- 

ფას პირობით ხასიათი გააჩნია და ეს მათ შორის არსებულ 

მჭიდრო ურთიერთკავშირზე მიუთითებს. მაგალითად, რეგიონუ- 

ლი განსხვავება სოციალური ინფრასტრუქტურის განვითარების 

დონეში, შეიძლება მივაკუთნოთ, როგორც სოციალურ ფაქტო- 

რებს, როცა საქმე ეხება სამუშაო ძალის კვლავწარმოებას, რო–- 

გორც ინდივიდების პიროვნული მახასიათებლების განვითარების 

პროცესს, ასევე ეკონომიკურსაც – პიროვნული კაპიტალის უფ- 

რო ეფექტიანი გამოყენების თვალსაზრისით, რომელიც როგორც 

ეროვნული, ასევე რეგიონულ დონეზე ეკონომიკური ზრდის მა–- 

ტერიალურ წინამძღვარს წარმოადგენს. ამგვარად ეს ფაქტორე- 

ბი ერთმანეთს ავსებენ და მჭიდროდ ურთიერთქმედებენ. საბო- 

ლოოდ, ეკონომიკური ფაქტორები ყოველთვის “სოციალურია” 

თავისი ბუნებით. 

აღნიშნული ჯგუფის ფაქტორები თავის მხრივ იყოფიან 

ოპერატიულ და გრძელვადიან ფაქტორებად. ოპერატიულს მიე- 

კუთნება: 

- რეგიონული განსხვავებები ადმინისტრაციულ-სამარ–- 

თლებრივ ნორმებში; 

  

1? სეგყყ 068630: + ი”სისIC 801I00Cნ! C080CMი0ი0 0838MMV. M: ტიხიი88 
IIინი#MI0Cდ. 2003. გე. 292 
# I'068MM38ILVM9, ნ0CL # 60780C. IICი C 8II-I, M.: M3ი-80 «3066 MM0. 2004. 

ბე.6 
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- ინდივიდუალური და კერძო ბიზნესით დასაქმების პირო- 

ბებს შორის არსებული განსხვავებები სხავდასხვა ქვეყნების ან 

რეგიონების მიხედვით. 

ნომინალურ და რეალურ ხელფასების დონეებს შორის 

არსებული განსხვავება; 

- სამუშაო დროის ხანგრძლივობის, შრომის რეჟიმის და 

პირობების მიხედვით არსებული განსხვავება; 

- ინფორმაცია სხვადასხვა ქვეყნებში მოსახლეობის ცხოვ- 

რების პირობების, მიგრანტებისათვის შელავათიანი პირობების 

შესახებ; 

მიგრაციის გრძელვადიან ფაქტორებს მიეკუთნება: 

- სამუშაო ადგილების სტრუქტურაში არსებული განსხვა- 

ვებები; 
სოციალური ინფრასტრუქტურის განვითარების დონესა 

და მომსახურების ღირებულებებს შორის არსებული განსხვავე- 

ბები; 

ეკოლოგიური მდგომარეობის მიხედვით არსებული გან- 

სხვავებები; 

3) საგარეო ფაქტორები. ამ ჯგუფის ფაქტორები, მხო- 

ლოდ არაპირდაპირ რეგულირებას ექვემდებარებიან, ისიც სა- 

ხელმწიფოთაშორისო შეთანხმებების საფუძველზე. თითოეული 
ქვეყნის მთავრობა დამოუკიდებლად განსაზლვრავს მიგრაციული 

პოლიტიკის მიზნებსა და მიმართულებებს, თუმცა სამუშაო ძა- 
ლის საერთაშორისო მიგრაციის რეგულირებისათვის ღონისძიე- 

ბათა კომპლექსის შემუშავებისას ვალდებულია გაითვალისწინოს 

და ანგარიში გაუწიოს გარკვეულ ნორმებსა და სტანდარტებს, 

რომლებიც მოცემულია და განმტკიცებულია საერთაშორისო 
ორგანიზაციების შესაბამის დოკუმენტებში; 

შრომითი მიგრაცია წარმოდგენილია შრომისუნარიანი ასა- 

კის ადამიანებით, რომლებიც ტოვებენ სამშობლოს და გარკვეუ- 

ლი ვადით უფრო მაღალი ანაზღაურების საძებრად მიემართები- 

ან სხვა ქვეყნებში. უკეთესი სამუშაოს პოვნა და უფრო მაღალი 

შრომის ანაზღაურების მიღება ესაა უცხოეთში სამუშაოდ წას- 

ვლის უმთავრესი მოტივი. სწორედ, დასაქმების უფრო მეტი შე- 
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საძლებლობებისა და მეტი ანაზღაურების ფაქტორი განაპირო– 
ბებს მიგრაციული ნაკადების მასშტაბებსა და მიმართულებებს. 

ამიტომაა, რომ საერთაშორისო მიგრანტები განვითარებული 

ქვეყნების მოსახლეობის 4.5%, ხოლო განვითარებადი ქვეყნების 

1.6%-ს შეადგენენ. 

გაერთიანებული ერებისს ორგანიზაცის მონაცემებით, 

2000 წელს მიგრანტების საერთო რაოდენობა, რომლებიც სა- 
კუთარი ქვეყნების ფარგლებს გარეთ ცხოვრობდნენ 175 მლნ. 

კაცს აღწევდა, რაც 1970 წლის მონაცემებს დაახლოებით ორ- 
ჯერ აღემატებოდა და მსოფლიო მოსახლეობის თითქმის 3%-ს 

შეადგენდა. აღსანიშნავია, რომ მსოფლიოში არსებული მიგრან- 

ტების 59.8% განვითარებულ ქვეყნებში ცხოვრობს, მათ შორის 

ევროპაში ცხოვრობს 32%, ჩრდილოეთ ამერიკაში 23.4%, აზია- 

ში – 28.5%. ამასთან, 1990-2000 წლებში, მსოფლიოში მიგ- 

რანტთა რაოდენობა 13.5%-ით გაიზარდა. მათ შორის ზრდის 
შედარებით მაღალი მაჩვენებელია ჩრდილოეთ ამერიკაში 48%, 

ევროპაში – 15.8% ავსტრალიასა და ოკეანეთში – 22,8%. გან–- 

ვითარებულ ქვეყნებში საერთაშორისო მიგრანტების თავმოყრის 

მაღალი დონე იმასთანაა დაკავშირებული, რომ ისინი უზრუნ- 

ველყოფენ რიგ დარგებს, ინფრასტრუქტურის სამსახურებს აუ- 

ცილებელი მომუშავეებით რომელთა გარეშეც სამრეწველო 

პროცესის ნორმალური წარმართვა შეუძლებელი იქნებოდა. მა- 
გალითად, საფრანგეთში მშენებლობაზე დასაქმებულთა 25% 

უცხოელია, ხოლო ავტომობილების წარმოებაში მათი წილი 

30%-ზე მეტია, ბელგიაში უცხოელი მომუშავეები მეშახტეების 

50%-ს შეადგენს, შვეიცარიაში მშენებელთა 40% ასევე უხცოე- 

ლია. 

მიგრაციული ნაკადების ასეთი მაღალი მაჩვენებლების სა– 

ფუძველზე შესაძლებელი გახდა მრეწველურად განგითარებული 
ქვეყნების ნაწილში, მოსახლეობის შემცირებული ბუნებრივი 

კვლავწარმოების უარყოფითი შედეგების ნიველირება. ასე მაგა– 

ლითად მე-19 საუკუნის 80-იან წლებში გარე მიგრაციის წილ– 

მა მოსახლეობის საერთო მატებაში კანადაში და ავსტრალიაში 
25% შეადგინა, ხოლო აშშ-ში 50%. მაშინ როდესაც რიგ 
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ქვეყნებში როგორიცაა ირლანდია, საბერძნეთი, პორტუგალია 

ბუნებრივი მატების შედარებით მაღალი მაჩვენებლებისა, მიგრა- 

ციულმა პროცესებმა მოსახლეობის დეპოპულაცია გამოიწვიეს. 

მოსახლეობის საერთაშორისო მიგრაციაში არსებულმა 

ტენდენციებმა, რომელსაც ადგილი ჰქონდა მე-19 საუკუნის ბო- 

ლოს, თავისი გაგრძელება ჰპოვეს მთელი მე-20 საუკუნის მან- 

ძილზე. კერძოდ, 90-იანი წლების მანძილზე მსოფლიოს განვი- 

თარებული რეგიონების დემოგრაფიული მატების 56% იმიგრა- 

ციის ხარჯზე მიიღწეოდა. ევროპაში ეს მაჩვენებელი 89%-ს 

შეადგენდა. მოსახლეობის საერთაშორისო მიგრაციის არსებული 

მასშტაბების პირობებში, ეს მოვლენა მრავალი განვითარებული 

ქვეყნისათვის სამუშაო ძალის ფორმირების მნიშვნელოვან წყა- 

როს წარმოადგენს, განსაკუთრებით ეკონომიკური აღმავლობისა 

და სამუშაო ძალის დეფიციტის პირობებში. ასე მაგალითად, ავ- 

სტრალიაში უცხოური სამუშაო ძალის ხვედრითი წილი მთელს 

სამუშაო ძალაში შეადგენს 24,5%, კანადაში – 19.1%, შვეიცა- 

რიაში – 18,3%, აშშ-ში –12.4%. 

იმ ქვეყნებში, სადაც იმიგრანტთა შრომითი მოწყობის შე- 

საძლებლობები მკაცრად რეგულირდება, უცხოური სამუშაო ძა- 

ლის ხვედრითი წილი მკვეთრად ჩამორჩება იმიგრანტთა ხვედ- 

რით წილს მოსახლეობის საერთო რაოდენობაში. ასე მაგალი- 

თად, ნიდერლანდებში იმიგრანტების ხვედრითი წილი მოსახლე- 

ობის საერთო რაოდენობაში 10.1%-ია, მაშინ როდესაც ამ ქვეყა- 

ნაში უცხოური სამუშაო ძალის წილი მთელს სამუშაო ძალაში 

3,7%-ს შეადგენს. ანალოგიური მდგომარეობაა შვეციაში, სადაც 
აღნიშნული მაჩვენებლები შესაბამისად 11.23% და 5% შეადგენს 
და საფრანგეთში შესაბამისად 10% და 6.1%. 

აღსანიშნავია, რომ იმიგრანტებს შორის სჭარბობს შედა- 

რებით შრომისუნარიანი და ეკონომიკურად პროდუქტიული ასა- 

კის მოსახლეობა. ეს ტენდენცია განსაკუთრებით თვალშისაცემია 

დასავლეთ ევროპაში, სადაც უცხოური სამუშაო ძალის დიდი 

ნაწილი 15-44 წლის ასაკობრივ ჯგუფს მიეკუთვნება. ყოველივე 

ეს ბუნებრივია უდიდეს გავლენას ახდენს მიმღები ქვეყნების 
შრომითი რესურსების ფორმირების პროცესზე. ასე მაგალითად, 
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ევროკავშირის ქვეყნებში გასული საუკუნის 60-იან წლებში 

შობადობა თითქმის ორჯერ შემცირდა, რაც ძირითაღი მოსახ- 

ლეობის კვლავწარმოების შემცირებული რეჟიმის განვითარების 

საფუძველი გახდა. ამან, მოსახლეობის დემოგრაფიული დაბე- 

რება ანუ მოსახლეობის საერთო რაოდენობაში უფროსი ასაკის 

პირთა ხვედრითი წილის გადიდება გამოიწვია. ეს პროცესი კი- 

დევ უფრო გაღრმავდება უახლოესი 30-40 წლის მანძილზე, 

რაც უეჭველად გამოიწვევს სამუშაო ძალის დეფიციტს ამ ქვეყ- 
ნებში "ზოგიერთი გაანგარიშებით, უახლოეს მომავალში –- 

2015 წლისათვის, მოვლენების ასეთი მიმართულებით განვითა- 

რებამ იაპონიასა და ევროკავშირის ქვეყნებში დასაქმებულებსა 

და პენსიონერებს შორის თანაფარდობა 3:1-მდე შეიძლება შეამ- 

ციროს (ამჟამად იგი შეადგენს 5:1))7, 

საქართველოდან სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცი- 

ის ინტენსიობა არსებითად გაიზარდა საბჭოთა კავშირის დაშ- 

ლის შემდგომ პერიოდში და შეიძლება ითქვას, რომ იგი 1990- 

იან წლებში ქვეყნის ერთ-ერთი უმნიშვნელოვანესი პრობლემა 

გახდა. იგი ძირითადად ისეთი ფაქტორების მოქმედებით იყო 

განპირობებული, როგორიცაა წარმოების და დასაქმების დონის 

მკვეთრი დაცემა. ასევე, პოლიტიკური დესტაბილიზაცია, შეია- 

რაღებული კონფლიქტები ქვეყნის სხვადასხვა რეგიონში. 

1990-2000 წლებში საქართველოში გარე მიგრაციის 

უარყოფითმა სალდომ 1228.7 ათასი კაცი შეადგინა. შეფასებითი 

მონაცემებით გარე მიგრაციის უარყოფითმა სალდომ პიკს 1992 

წელს მიაღწია. თუმცა, მისი საკმაოდ მაღალი დონე შეინიშნე- 

ბოდა 1996 წლამდე!ზ. სწორედ გარე მიგრაციის განვითარების 
მიმართულებებმა განაპირობეს საქართველოში მოსახლეობის 

რიცხოვნობის არც თუ უმნიშვნელო სიდიდით შემცირება. ასე 

  

7 I”0ნ8139IIV%, 00CX # 66700, 1I0თ0C9C8M6 86006LICM MV90080M% 5M0II0CMMIIL. 
LI6ი 6 89. –M.: «30ინ MMი». 2004 

” მიგრაციის სტატისტიკა, საქართველოს სტატისტიკის სახელმწიფო დეპარ- 
ტამენტი- თბილისი 2002წ გვ. 8 

147



მაგალითად, 1990-2003 წლებში“? საქართველოს მოსახლეობა 
15.7%-ით ანუ 857 ათასი კაცით შემცირდა. მათ შორის შრომი- 

თი ასაკის მამაკაცების რიცხოვნობა 20.4, ხოლო ქალების –– 

18.7%-ით შემცირდა. ეს კიდევ ერთხელ ადასტურებს იმას, რომ 
გარე მიგრაციულ პროცესებში მამაკაცები უფრო მეტად მონა- 

წილეობენ ქალებთან შედარებით. გარე მიგრაციის გავლენა კი- 

დევ უფრო შესამჩნევია ცალკეული ასაკობრივი ჯგუფების შემ- 

თხვევაში. კერძოდ, საკვლევი პერიოდი მანძილზე 15-40 წლის 

ასაკობრივი ჯგუფის მამაკაცების რიცხვი 22.6, ხოლო ქალების 

რიცხვი 21.9%-ით შემცირდა. როგორც ვხედავთ, საქართველო- 

დან ძირითადად იმ ასაკობრივი ჯგუფის ადამიანები გადიან, 

რომლებიც, როგორც ეკონომიკური, ასევე დემოგრაფიული აქ- 
ტიურობის თვალსაზრისით ყველაზე პროდუქტიულია. ეს მომა- 
ვალში უდიდეს უარყოფით გავლენას იქონიებს საქართველოში 

მოსახლეობის აღწარმოების რეჟიმზე, რომლის არასასურველი 

მიმართულებით განვითარების ტენდენციები უკვე სახეზეა. კერ- 

მოდ, 15 წლამდე ასაკის მოზარდების რიცხოვნობა საკვლევ პე- 

რიოდში 33.2%-ით, ხოლო 5 წლამდე ასაკი ბავშვთა რიცხვი 

1.9-ჯერ შემცირდა. დემოგრაფიული პროცესების მსგავსი მიმარ- 

თულებებით განვითარება 2013-2015 წლებისათვის მნიშვნელოვ- 

ნად შეამცირებს შრომით ასაკში შემავალი პირების რაოდენობას 

და მაშინაც კი, თუ ამ დროისათვის ემიგრირებული მოსახლეო- 

ბის მნიშვნელოვანი ნაწილი დაბრუნდება საქართველოში, ქვეყ- 

ნის შრომისუნარიანი ასაკისს მოსახლეობა, ისევე როგორც 
მთლიანი მოსახლეობა შესამჩნევად დაბერებული იქნება. ეს არა 

მარტო ქვეყნის ეკონომიკური ზრდის შემაფერხებელი ფაქტორი 

იქნება, არამედ იგი სერიოზულ გავლენას იქონიებს მთლიანად 

სახელმწიფოს ეროვნულ უსაფრთხოებაზე. 

  

» სოციალური ტენდენციები საქართელოში 2004, საქართელოს ეკონომიკური 
განვითარების სამინისტრო, სტატისტიკის დეპარტამენტი, თბ. 2004, გვ. 7 
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§ 2. სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის 

სოციალურ-ეკონომიკური შედეგები 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის გავლენა გან- 

სხვავებულად ვლინდება ცალკეული ქვეყნებისა და რეგიონების 
სოციალურ-ეკონომიკური და დემოგრაფიული განვითარებაზე. 

კონკრეტული ქვეყნისათვის მიგრაციის შედეგები გამომდინარეო– 

ბენ მისი მასშტაბებიდან და ეკონომიკის სტრუქტურიდან. ასევე 

მიმღები ქვეყნის შესაძლებლობებიდან დაასაქმონ ან სოციალური 

დახმარება გაუწიონ იმიგრანტებს. 

განვითარებულ ქვეყნებში მოსახლეობის კვლავწარმოების 

ტემპების შემცირების პირობებში, შრომაზე მოთხოვნის დაკმა- 

ყოფილების ერთ-ერთ საშუალებას უცხოური სამუშაო ძალის 

გამოყენება წარმოადგენს. მიუხედავად ამისა, ბოლო წლებში, 

მსოფლიოს რიგ ქვეყნებში ნათლად გამოიკვეთა მოსახლეობის 

იმიგრაცის უარყოფითი სოციალურ-პოლიტიკური შედეგები. 

პირველ რიგში ეს ეხება ტერორიზმის საშიშროების, ეროვნება– 

თაშორისი კონფლიქტების და პოლიტიკური ექსტრემიზმის 

ზრდას. ყოველივე ამან, გარკვეული ეჭვები წარმოშვა სამუშაო 

ძალის საერთაშორისო მიგრაციის, როგორც პოზიტიური მოვ– 

ლენის შეფასებაში. 

განვითარებულ ქვეყნებში სამუშაო ძალის საერთაშორისო 

მიგრაცია არაერთგვაროვანი ნაკადებისგან შედგება, რაც ბუნებ- 

რივია განაპირობებს კიდეც მათ დიფერენცირებულ გავლენას 

იმიგრანტთა მიმღები ქვეყნის სოციალურ-ეკონომიკურ ' განვითა- 

რებაზე. ინდუსტრიული ქვეყნების ეკონომიკურ განვითარებაზე 

განსაკუთრებულ გავლენას ახდენენ იმიგრანტი მეცნიერ-მუშაკე- 

ბი, ინჟინრები, ექიმები. მე-20 საუკუნის 50-60-იან წლებიდან 

ამ კატეგორიის მომუშავეები ძირითადად აშშ-კენ მიემართებოდ– 

ნენ. საექსპერტო შეფასებით აშშ-ის სარგებელმა ერთი “საშუა- 

ლო” დონის მეცნიერ-ჰუმანიტარის შრომის გამოყენების შედე- 

გად შეადგინა 230 ათასი დოლარი, საზოგადოებრივ მეცნიერე- 

ბის სფეროში – 235 ათასი დოლარი, ინჟინრისა – 253 ათასი 

დოლარი, ექიმისა – 646 ათასი დოლარი. საბოლოოდ, აშშ-ის 
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სარგებელმა უცხოური სამუშაო ძალის გამოყენების შედეგად 

ათეულობით მილიარდ დოლარს გადააჭარბა. უცხოური სამუშაო 

ძალის მიზიდვის ისეთი მსოფლიო ცენტრები, როგორიცაა კანა- 

და და დიდი ბრიტანეთი, უცხოელი სამუშაო ძალის გამოყენე- 
ბით, შესაბამისად შვიდჯერ და სამჯერ უფრო მეტ მოგებას ნა- 

ზხულობს, ვიდრე ისინი ხარჯავენ განვითარებადი ქვეყნების დახ- 

მარებისათვის. 

ცალკეული ქვეყნების სარგებელი უცხოური სამუშაო ძა- 

ლის გამოყენებისაგან დამოკიდებულია მიგრანტთა განათლების 

დონესა და პროფესიულ-კვალიფიციურ სტრუქტურზე. აშკარაა, 

რომ იმიგრანტების განათლების დონესა და პროფესიულ-კვალი- 

ფიციურ შემადგენლობას ზრდის ტენდენცია გააჩნია. ასე მაგა- 

ლითად, კანადაში 2000-2001) წლებში 25-44 წლის ასაკობრი- 
ვი ჯგუფის იმიგრანტებში 23%-ს უმაღლესი განათლება ჰქონ- 

და, მაშინ როცა ამ ასაკობრივი ჯგუფის ადგილობრივ მოსახ- 
ლეობაში ამ მაჩვენებელმა 17% შეადგინა. დიფერენციაციის ასე- 

თი ხარისხი განაპირობებს მაღალკვალიფიციურ უცხოური სა- 

მუშაო ძალაზე მოთხოვნის სიდიდეს. შედეგად, განვითარებულ 

ქვეყნებში თითქმის 1.5 მლნ. მაღალკვალიფიციური სამუშაო ძა- 

ლა მოლღვაწეობს, რომლებიც განვითარებადი ქვეყნებიდან არიან 
წამოსულები. ავსტრალიაში, კანადაში და ახალ "ზელანდიაში 
ე.წ. მიღების რეიტინგული სისტემით ხდება მაღალკვალიფიციუ- 

რი და ეკონომიკურად მისაღები იმიგრანტების დასაქმება. საფ- 
რანგეთსა და დიდ ბრიტანეთში მოქმედებს მაღალკვალიფიციური 

იმიგრანტებისათვის სამუშაოს დაწყებისათვის უფლების გაცემის 

დაჩქარებული პროცედურა. 

იმიგრანტებს შორის მაღალია დაქირავებული მომუშავეე- 
ბის ხვედრითი წილი, მაგრამ მათ შორის გვხვდება, ასევე მე- 

წარმეები, ინვესტორები, რომელთა ჩამოსვლა ქვეყანაში უტოლ- 

დება მაღალკვალიფიციური, დეფიციტური სპეციალისტების ჩა- 
მოსვლას, რომელიც ზოგიერთ ქვეყანაში სტიმულირდება კიდეც. 

ასე მაგალითად, კანადაში ხორციელდება პროგრამა, რომელიც 
კომერციულ და საინვესტიციო იმიგრაციას ასტიმულირებს. შე- 
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დეგად 20-ე საუკუნის 80-იან 90-იან წლებში ქვეყანაში ათასო- 
ბით ინვესტორი ჩამოვიდა. 

ზემოთ აღნიშნულის მიუხედავად, განვითარებულ. ქვეყნებ- 
ში ხორციელდება ასევე დროებითი, სეზონური, არაკვალიფიცი- 

ური მომუშავე იმიგრანტების მოზიდვის პროგრამებიც. განსა– 

კუთრებით მშენებლობაში, სოფლის მეურნეობაში, ტურიზმში, 

რომელთა შორის მაღალია არალეგალური იმიგრანტების წილი. 

შრომითი მიგრაცია, ცხადია სამუშაო ძალის შევსების 

ერთ-ერთი წყაროა, მაგრამ სამუშაო ძალის იმიგრაციას ამავ- 
დროულად თან სდევს იმ ადამიანების რიცხვის გადიდება, რომ- 

ლებიც მომუშავე იმიგრანტების სარჩენები არიან. ასე მაგალი– 

თად, გერმანიის ფედერაციულ რესპუბლიკაში 1972 წელს, რო- 

დესაც შრომითმა იმიგრაციამ ამ ქვეყანაში პიკს მიაღწია, უც- 
ხოელებს შორის დასაქმების დონემ 65% შეადგინა, მაგრამ 

1981 წლისათვის, როდესაც გარედან უცხოელი სამუშაო ძალის 

მასიური შემოსვლა შეიზღუდა, ეს მაჩვენებელი 1I7%-მდე შემ- 

ცირდა, მაშინ როცა გერმანელებს შორის ეს მაჩვენებელი საშუ- 

ალოდ 44% იყო. 

ამგვარად, ზრდის რა ამა თუ იმ ქვეყნის სამუშაო ძალის 

რაოდენობას, ახორციელებს შრომის ბაზარზე წარმოშობილი 
დისპროპორციების დაბალანსებას, იმიგრაცია მიმღებ ქვეყნებში 

მნიშვნელოვან სოციალურ-ეკონომიკურ ფუნქციებს ასრულებს, 

მაგრამ მისი ზემოქმედება ეკონომიკური ზრდის დინამიკაზე არ 

არის ცალსახა. მიღებულია, რომ მაღალკვალიფიციური სამუშაო 

ძალა პოზიტიურ გავლენას ახდენს ქვეყნის ეკონომიკურ განვი- 

თარებაზე, მაშინ როდესაც არაკვალიფიციური სამუშაო ძალის 

გამოყენებას არაერთმნიშვნელოვანი შედეგები გააჩნია. ეს იმითაა 
განპირობებული, რომ დაბალკვალიფიციური სამუშაო ძალის გა- 

მოყენებამ შეიძლება რიგ დარგში შრომის მწარმოებლურობის 

დაქვეითება გამოიწვიოს. მეორეს მხრივ, ადგილობრივი მომუშა- 

ვეების დეფიციტისას უცხოელი ემიგრანტების გამოუყენებლობა 

შეიძლება წარმოების დაცემის მიზეზი გახდეს. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო გადაადგილებაში, იმიგრა- 
ცია როგორც საინვესტიციო პროცესის ერთ-ერთი უმნიშვნელო- 
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ვანესი ფაქტორი, შედარებით ნაკლებად შესწავლილ პრობლემას 

წარმოადგენს, მაშინ როდესაც ბოლო წლებში მას განსაკუთრე- 

ბული მნიშვნელობა ენიჭება. მკვლევართა დიდი უმრავლესიობა 

ამ პროცესში ორ ძირითად მიმართულებას გამოყოფს: ერთია 
კაპიტალდაბანდებები უშუალოდ იმიგრანტებში, რაც პირდაპირ 

თუ ირიბად იწვევს დამსაქმებელთა მოგების მიღებას. მეორე, იმ 

შემთხვევაში, როდესაც დამსაქმებლები შედარებით იაფ სამუშაო 

ძალას გამოიყენებენ, ეს ასევე ამცირებს საწარმოების დანახარ– 

ჯებს და შესაბამისად ზრდის მწარმოებელთა მოგებას. 

მთლიანობაში იმიგრაცია პოზიტიურ როლს ასრულებს 

წარმოების განვითარებაზე, უზრუნველყოფს რა მას არა მარტო 
აუცილებელი პიროვნული კაპიტალით, არამედ საინვესტიციო 

რესურსებითაც. ამით, იმიგრაცია არამარტო ტრადიციული დარ- 

გების განვითარებას უწყობს ხელს, არამედ ბოლო პერიოდში 

სულ უფრო მეტად ამარაგებს მაღალკვალიფიციური სპეცია- 
ლისტებით ეკონომიკის მაღალტექნოლოგიურ სექტორს, რითაც 

მთელი ეკონომიკის განვითარების ლოკომოტივს წარმოადგენს. 

ამგვარად, იმ ქვეყნებისათვის, რომლებიც ახორციელებენ 

სამუშაო ძალის იმპორტს, მთელი ამ პროცესის დადებითი მხა- 

რეები შემდეგში მდგომარეობს: 

– შედარებით იაფი უცხოური სამუშაო ძალის გამოყენე- 

ბის შედეგად, მცირდება პროდუქციის წარმოებისათვის საჭირო 
დანახარჯები, რაც თავის მხრივ ზრდის მოცემული პროდუქცი- 

ის კონკურენტუნარიანობას, როგორც შიგა, ასევე საერთაშორი- 

სო ბაზრებზე; 

– უცხოელი მომუშავეები, რომლებიც ქვეყანაში შემოდიან, 

წარმოშობენ დამატებით მოთხოვნას საქონელსა და მომსახურე- 

ბაზე, რაც ასტიმულირებს წარმოების და დასაქმების ზრდას 

მიმღებ. ქვეყნებში; 
– კვალიფიციური სამუშაო ძალის იმპორტისას, ქვეყანა 

მნიშვნელოვან მატერიალურ, ფინანსურ და სხვა სახის ეკონო- 

მიას ახდენს კადრების პროფესიული მომზადების სფეროში. 

– უცხოელი მომუშავეები ხშირად განიხილებიან, როგორც 

ეკონომიკური განვითარების კატალიზატორები ე კონომიკური 
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კრიზისის და უმუშევრობის დროს, რადგანაც სწორედ ისინი 

ქმნიან იმ კონტიგენტს, რომლებსაც პირველებს ათავისუფლებენ 

დაკავებული სამუშაო ადგილებიდან. 
– უცხოელ მომუშავეებს არ ეძლევათ პენსიები და არ გა- 

ითვალისწინებიან სხვადასხვა სახის სოციალური პროგრამების 

განხორციელებისას. 

ზემოთ აღნიშნულის მიუხედავად სამუშაო ძალის იმიგრა- 

ციას გარკვეული უარყოფითი მხარეებიც გააჩნია, რაც უპირვე- 

ლეს ყოვლისა ვლინდება საზოგადოებაში სოციალური დაძაბუ- 

ლობის გაძლიერებაში, განსაკუთრებით სამუშაო ადგილის უკმა- 

რისობისას, როცა მათზე მოთხოვნას ადგილობრივი მომუშავეები 

აცხადებენ. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია ასევე სერიო- 

ზულ გავლენას ახდენს ქვეყანა ექსპორტიორებზე. გასული საუ- 
კუნის 80-იან წლებში ამ საკითხებზე განხორციელებულმა გა- 

მოკვლევებმა აჩვენეს, რომ მოსახლეობის გარკვეული ნაწილის 

საზღვარგარეთ გამგზავრება ხელს უწყობდა შრომის ეროვნული 

ბაზარზე მდგომარეობის სტაბილიზაციას. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცის “უმთავრეს 

ეკონომიკურ მიზეზს წარმოადგენს ის, რომ ერთსა და იმავე სა- 

მუშაოზე შრომის ანაზღაურება მდიდარ და ღარიბ ქვეყნებში 

მკვეთრად განსხვავებულია. ასე მაგალითად, გერმანიაში შრომის 
საათობრივი ანაზღაურება თითქმის 30 დოლარს შეადგენს, მა- 

შინ როდესაც ჩინეთსა და ინდოეთში იგი მხოლოდ მისი მეასე- 

დი ანუ 30 ცენტია.2მ სწორედ ამის გამო სამუშაო ძალის ექ- 
სპორტიორი ქვეყნები, ემიგრაციის შედეგად მართალია გარკვეუ- 

ლი დროით კარგავენ შედარებით მაღალი კვალიფიციკაციის მო–- 

მუშავეებს, მაგრამ ამ პროცესის განვითარების შედეგად ისინი 

საკმაოდ დიდი მოცულობის სავალუტო ნაკადებს ღებულობენ 

ფულადი გზავნილების სახით. 1999 წელს ფულადმა გზავნი- 

ლებმა მსოფლიო მასშტაბით 63 მილიარდი დოლარი შეადგინა, 

  

2მ ს ულრვ)IM38IIM#%, 00CI # 6CM001V. IIC C გყი. M.: I3ჟ-80 «820ს MMC». 2004. 
გვ.57 
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რომელიც მრავალი ქვეყნისთვის მთლიანი ეროვნული შემოსავ- 

ლის მნიშვნელოვან ნაწილს წარმოადგენდა. ასე მაგალითად, იე- 

მენსა და იორდანიაში იგი 14%-ზე მეტია. ინდოეთმა 1991- 

1999 წლებში 60.2 მლრდ. დოლარი მიიღო ფულადი გზავნი- 
ლების სახით. ეს მაჩვენებელი ასევე მაღალია ისეთი ქვეყნები- 

სათვის როგორიცაა მექსიკა თურქეთი, ეგვიპტე, საბერძნეთი, 

ესპანეთი. 

ფულადი გზავნილების საერთაშორისო მასშტაბები მე-20 

საუკუნის ბოლოსათვის იმდენად დიდი იყო, რომ მნიშვნელოვან- 

წილად განაპირობებდა ზოგიერთი ქვეყნის მოსახლეობის გარ- 

კვეული ფენების ფიზიკურ არსებობას. ასე მაგალითად, ლესო- 

ტოში საოჯახო მეურნეობის 42%-ი აცხადებდა, რომ მათი შე- 

მოსავლის ძირითად წყაროს წარმოადგენდა სამხრეთ აფრიკაში 
მომუშავე მეშახტეების ფულადი გზავნილები. სამშობლოში დაბ- 

რუნებული ადამიანები ცდილობენ დაგროვილი თანხა დააბანდონ 

შედარებით ნაკლებად პროდუქტიულ, მაგრამ უსაფრთხო სფე- 

როში. ეს იმითაცაა განპირობებული, რომ ყოფილი მიგრანტები 

თავს არიდებენ ეკონომიკის ისეთ სფეროებში ფულის დაბანდე- 
ბას, სადაც რისკის დონე მაღალია. მიუხედავად ამისა, არის 

შემთხვევები: როცა სამშობლოში დაბრუნებული მიგრანტები 

დაგროვილ კაპიტალს აბანდებენ მცირე ბიზნესში, როგორიცაა 
მაღაზიები, რესტორნები, სახელოსნოები, რომლებიც დიდ ფი- 

ნანსურ დაბანდებებს არ მოითხოვენ. მთლიანობაში, ეს ყველაფე- 

რი ხელს უწყობს ეკონომიკურ აღმავლობას. 

ამგვარად, შრომითი მიგრაცია, ხელფასისა და მოსახლეო- 

ბის შემოსავლების გათანაბრების ერთ-ერთი საშუალებაა. მიუხე- 

დავად იმისა, რომ განსხვავება ხელფასის დონეებს შორის მე- 

ტად დიდია მდიდარ და ღარიბ ქვეყნებს შორის, ამის ფონზე 

მსგავსი გათანაბრების პროცესი შეიძლება ნაკლებად შესამჩნევი 

იყოს, მაგრამ იგი საკმაოდ მყარ ტენდენციას წარმოადგენს. 
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§ 3. სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის მიზიდვის 

ცენტრები და მისი რეგულირების მექანიზმები 

მიგრაციული პროცესები ყოველთვის როდი მიმდინარეობენ 

ოპტიმალურად და უღიდეს გავლენას ახდენენ, როგორც მთლია– 

ნად ქვეყნის, ასევე საზოგადოების ამა თუ იმ ფენების ცხოვრე- 

ბის დონეზე. ამიტომ, მისი ეფექტიანი მართვისათვის აუცილე- 

ბებლია იმ მექანიზმებში გარკვევა, რომლებიც განაპირობებენ 

მიგრაციის წარმოშობის მიზეზებს, მის მიმართულებებს, ინტენ– 

სიობას. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის მასშტაბების 
ზრდაზე, უდიდეს გავლენას ახდენს მსოფლიოში წარმოების ინ–- 

ტერნაციონალიზაციის, გლობალიზაციის და ქვეყნებს შორის 

ეკონომიკური ინტეგრაციის პროცესები. ეს წარმოშობს სამუშაო 

ძალის საერთაშორისო მიგრაციის პროცესის სისტემატიზაციისა 

და რეგულირების აუცილებლობას. სწორედ ამ მიზნით შრომის 

საერთაშორისო ორგანიზაციის მიერ შემუშავებულ იქნა სამუ–- 

შაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის სახეების კლასიფიკაცია, 

რომელიც ხუთ ძირითად ტიპს მოიცავს, ესენია: 

1) კონტრაქტით მომუშავენი, სადაც ნათლად არის მითითე- 
ბული თუ რა ვადით აქვს მუშას მიმღებ ქვეყანაში დარჩე- 
ნის უფლება. ძირითადად ესენი არიან სეზონური მუშები, 

რომლებიც დასაქმებული არიან მოსავლის აღებაში, ასევე 

არაკვალიფიციური და დაბალკვალიფიციური მომუშავეები, 

რომლებიც ძირითადად დამხმარე სამუშაოებსა და ტურიზ- 

მის სფეროში არიან დასაქმებულნი; 

2) პროფესიონალები რომლებიც გამოირჩევიან მომზადების 

მაღალი დონით, შესაბამისი განათლებითა და მუშაობის 

პრაქტიკული გამოცდილებით. ამავე ჯგუფს მიეკუთნება 
პროფესორ-მა სწავლებელთა წარმომადგენლები და “სტუ- 

დენტები. 
3) არალეგალური მიგრანტები, რომელთა რიგებში შედიან ის 

უცხოელები, რომლებიც ქვეყანაში იმყოფებიან ტურისტუ- 
ლი ვიზებით, მაგრამ ეწევიან შრომით საქმიანობას. ამ 
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ჯგუფის მილიონობით წარმომადგენელი მუდმივად იმყოფე- 
ბიან აშშ-ში, ევროპის ქვეყნებში, იაპონიაში, სამხრეთ ამე- 

რიკაში და თვით აფრიკაშიც კი, რომელიც ტრადიციუ- 

ლად შრომითი რესურსების ექსპორტიორ კონტინენტს 
წარმოადგენდა. 

4) მიგრანტები, რომლებიც იცვლიან მუდმივ საცხოვრებელ 

ადგილს. მიგრანტთა ეს ჯგუფი უპირველეს ყოვლისა 
ორიენტირებულია მრეწველურად განვითარებული ქვეყნე- 
ბისკენ; 

5) ლტოლვილები – პირები, რომლებიც იძულებულნი გახ- 

დნენ დაეტოვებინათ მუდმივი საცხოვრებელი ადგილები 

იმის გამო, რომ მათ სიცოცხლეს ან საქმიანობას საშიშ- 

როება ემუქრებოდა; 
სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის მსოფლიოში 

არსებული და მოქმედი კლასიფიკაცია, საშუალებას გვაძლევს 
მოვახდინოთ ამ მეტად რთული და მრავალფეროვანი პროცესის 

ყოველმხრივი ანალიზი. 

საერთაშორისო კონვენციების რატიფიცირებისას, ქვეყნები, 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის რეგულირებისას, 

აღიარებენ საერთაშორისო სამართლის ნორმების უპირატესობას 

ეროვნულ კანონმდებლობასთან შედარებით, რომელსაც უდიდესი 

მნიშვნელობა გააჩნია, როგორც თვით ქვეყნისათვის მსოფლიო 

თანამეგობრობაში ინტეგრაციის თვალსაზრისით, ასევე მიგრან- 

ტებისთვისაც, რომელთა უფლებები უცხოეთში აუცილებლად 
საჭიროებენ დაცვას. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის თავისებურებე- 

ბი იმაში მდგომარეობს, რომ მოცემული პროცესის რეგულირება 

ხორციელდება ორი ან მეტი სუბიექტის საშუალებით, რომლე- 

ბიც ზემოქმედებენ მოსახლეობის გადაადგილების "სხვადასხვა 

სტადიებზე და როგორც წესი მათი ინტერესებიც ერთმანეთის- 

გან განსხვავდება თუ “სამუშაო ძალის იმპორტიორი ქვეყანა 

უპირატესად ინტერესდება მიგრანტთა შემოსავლებით და მათი 

გამოყენებით, ქვეყანა ექსპორტიორის ფუნქციები ძირითადად შე- 
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მოიფარგლება ქვეყნიდან გამავალი მიგრაციული ნაკადების რე- 

გულირებით და უცხოეთში საკუთარი მოქალაქეების დაცვით. 
უცხოური სამუშაო ძალის გამოყენებ მნიშვნელოვანი 

ფაქტორი გახდა ევროკავშირის ქვეყნების ეკონომიკურ განვითა–- 

რებაში. მიუხედავად ამისა, 1993 წელს ევროკავშირის სტატის- 

ტიკური უწყების მიერ გამოქვეყნებული მონაცემების თანახმად 

ევროპა ნაკლებად მიმზიდველი ხდება უცხოელი მომუშავეთათ- 
ვის. მრავალი იმიგრანტი ტოვებს ევროპულ სახელმწიფოებს. ეს 

უპირველეს ყოვლისა ევროპული ქვეყნების მიერ მიგრაციის რე- 
გულირების პოლიტიკის გამკაცრების შედეგია, რომელიც სულ 
უფრო მეტად იძენს სელექციურ ხასიათს. 

საერთაშორისო შრომითი მიგრანტების მიზიდვის ტრადი- 

ციულ ცენტრებთან ერთად (დასავლეთ ევროპა, ჩრდილო ამერი- 
კა) წარმოიშვნენ მიგრანტთა მიზიდვის ახალი ცენტრები. პირ- 

გელი ასეთი ცენტრი ზემოაღნიშნული ქვეყნების გარდა გახდა 

ახლო აღმოსავლეთის ნავთობის მომპოვებელი და ნავთობგადა- 

მამუშავებელი ქვეყნები რომლებისკენაც უცხოელი მომუშავეე- 

ბის მიგრაციის ინტენსიობა საკმაოდ გაიზარდა. ამ ქვეყნების 

ეროვნული ეკონომიკების განვითარების უმნიშვნელოვანესი ფაქ- 

ტორი უცხოური სამუშაო ძალა ხდება. ნავთობგადამამუშავებე- 

ლი არაბული ქვეყნები (საუდის არაბეთი, ლიბია, არაბეთის გა- 

ერთიანებული საემიროები, კატარი და ბაჰრეინი) სხვა აზიურ 

თუ არაბულ სახელმწიფოებიდან იზიდავენ მომუშავეებს. სამუ- 

შაო ძალის მიმწოდებლები ძირითადად უფრო ღარიბი არაბული 

(ეგვიპტე, იემენი, იორდანია, სუდანი) და აზიური (ინდოეთი, პა- 

კისტანი, ბანგლადეში, შრილანკა) ქვეყნები იყო. 

უცხოური სამუშაო ძალის მიზიდვის მეორე ცენტრი ჩამო- 

ყალიბდა ტრანსნაციონალური კორპორაციების აქტიური საქმია- 

ნობის შედეგად სამხრეთ აფრიკაში. ოფიციალური მონაცემები 

ადასატურებენ, რომ სამხრეთ აფრიკის რესპუბლიკაში ყოველ- 

წლიურად 250 ათასი ადამიანი ჩამოდის სამუშაოდ, ამ ქვეყნის 
მაღაროებში და საბადოებში. 

ტრანსნაციონალური კორპორაციების გავლენით სამუშარ 

ძალის საერთაშორისო მიგრაციის კიდევ ერთი ცენტრი ჩამოყა- 
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ლიბდა ავსტრალიისა და სამხრეთ-აღმოსავლეთი აზიის ქვეყნებ- 

ში. 

ამგვარად, სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციაში შე- 

იძლება 5 შემდეგ – მიმართულების გამოყოფა: 

1) 

2) 

3) 

4) 

5) 

განვითარებადი ქვეყნებიდან “სამუშაო ძალის მიგრაცია 

მრეწველურად განვითარებულ ქვეყნებში; 
სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია მრეწველურად 

განვითარებული ქვეყნების ფარგლებში; 
სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია განვითარებულ 

ქვეყნებს შორის; 
სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია ყოფილი სოცი- 
ალისტური ბანაკისა და ყოფილი საბჭოთა კავშირის რეს- 

პუბლიკებიდან; 

მაღალკვალიფიციური “სამეცნიერო კადრების მიგრაცია, 
ანუ ე.წ. “ტვინის გადინება”. 
ამგვარად, 20-ე საუკუნის 90-იან წლებში მსოფლიოში 

ჩამოყალიბდა რამდენიმე გეოგრაფიული ცენტრი, რომლებიც 
განსაკუთრებით იზიდავდა უცხო ქვეყნის სამუშაო ძალას, ესე- 
ნია: 

1. 
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აშშ, კანადა და ავსტრალია. ეს ქვეყნები უპირველესად 
კვალიფიციურ სპეციალისტებს ღებულობენ. საკმარისია 

ითქვას, რომ ამერიკაში მოლვაწე მათემატიკოსების ნახე- 

ვარზე მეტი ყოფილ საბჭოთა კავშირიდანაა, ხოლო ნობე- 

ლის პრემიის ლაურეატთა მნიშვნელოვანი ნაწილი ემიგ- 

რანტია. 

დასავლეთ ევროპის ქვეყნები, აქ უცხოელი მომუშავეები 

ძირითადად არაპრესტიჟულ, მძიმე და მავნე სამუშაოებზე 

გამოიყენებიან; 

ახლო აღმოსავლეთის ნავთობმომმარაგებელი ქვეყნები. 

ისინი დიდი ენთუზიაზმით ღებულობენ სამუშაოზე უცხო- 

ელ სპეციალისტებს, ასევე დაბალკვალიფიციურ მომუშავე- 
ებს მეზობელი არაბული ქვეყნიდან. 

სამხრეთ-აღმოსავლეთ აზიის ახალი ინდუსტრიული ქვეყ- 

ნები;



სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის მასშტაბების 

ზრდის კვალობაზე, იქმნებოდა და იხვეწებოდა მიგრაციული ნა- 

კადების სახელმწიფო მართვის მექანიზმები. განვითარებული 

ქვეყნების უმრავლესობა ზღუდავს არაკვალიფიციური სამუშაო 

ძალის მოძრაობას სხვადასხვა ბარიერების საშუალებით, მაგრამ 

ისიც ფაქტია, რომ ამავე ქვეყნების რიგი სამრეწველო საწარ- 
მოები მნიშვნელოვნად არიან დამოკიდებულნი უცხოურ სამუშაო 

ძალაზე. ეს აიძულებს სამუშაო ძალის იმპორტიორ ქვეყნებს 

გარკვეული პოლიტიკა აწარმოონ იმიგრანტების მიმართ მათი 

ნაკადების რეგულირების მიზნით. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის თანმდევი 
პრობლემების სიმწვავემ განაპირობა მისი სახელმწიფო და სა- 

ხელმწიფოთაშორისი რეგულირების მექანიზმების წარმოშობა. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციაში სახელმწიფოს ჩა- 

რევის პროცესი გაცილებით უფრო აღრე დაიწყო, ვიდრე 
ვთქვათ საერთაშორისო ვაჭრობის რეგულირება. ჯერ კიდევ 

XVIII საუკუნეში, ინგლისში მიღებული იქნა კანონი, რომლის 

თანახმადაც სამრეწველო წარმოების მუშებს ეკრძალებოდათ 

უცხოეთში ემიგრირება. მთელი მე-19 საუკუნის მანძილზე მრა– 

ვალმა ევროპულმა სახელმწიფომ მიიღო კანონი, რომელიც 

ზღუდავდა ქვეყანაში არასასურველი პირების შემოსვლას. ამავე 

პერიოდში დაიწყო მიგრაციის მარეგულირებელი ორმხრივი 

კონვენციების მიღება, რომელთა ნაწილიც დღემდე მოქმედებს. 

საერთაშორისო მიგრაციის სახელმწიფო რეგულირება 

ხორციელდება ბიუჯეტიდან დაფინანსებული პროგრამებით, რო- 

მელიც მიმართულია უცხოური სამუშაო ძალის შემოსვლის 

შეზღუდგისაკენ ან მიგრანტების სამშობლოში დაბრუნების (რეე- 

მიგრაციის) სტიმულირებისაკენ. სამუშაო ძალის იმპორტიორი 

ქვეყნები თავიანთ იმიგრაციულ პოლიტიკას აგებენ ქვეყანაში 
შემომავალი, შრომითი მიგრანტების რაოდენობისა და ხარის- 

ხობრივი შემადგენლობის რეგულირებაზე მიმღები ქვეყნების 

უმრავლესობა, იმიგრაციის რეგულირებისას ფართოდ გამოიყე- 

ნებს სელექციურ მიდგომას. მისი არსი იმაში მდგომარეობს, 
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რომ სახელმწიფო არ აფერხებს იმ კატეგორიის მომუშავეების 

შემოსვლას, რომელსაც ქვეყანა საჭიროებს. 

შრომითი იმიგრაციის პრობლემებზე სამუშაო ძალის იმ- 
პორტიორი ქვეყნების სამი სახელმწიფო უწყება მაინც მუშაობს, 

რომლებიც ქვეყნის კანონმდებლობის, აგრეთვე ორმხრივი ან 

მრავალმხრივი შეთანხმებების საფუძველზე მოქმედებენ. ესენია 

საგარეო საქმეთა სამინისტრო, რომელიც საკონსულოების Lსა- 

შუალებით გასცემს ვიზებს; იუსტიციის სამინისტრო, რომელიც 

უშუალო ზედამხედველობას ახორციელებს უცხოელი მოქალაქე- 

ების ქვეყანაში შემოსვლის კანონიერებაზე; შრომის სამინის- 

ტრო, რომელიც ზედამხედველობას ახორციელებს უცხოური 

სამუშაო ძალის გამოყენებაზე. ასე მაგალითად, აშშ-ში კანონის 

თანახმად, იმიგრაციის პრობლემებზე მუშაობენ: სახელმწიფო 

დეპარტამენტი, რომლის ფარგლებშიც მოქმედებს, საკონსულო 

საკითხების ბიურო, რომელიც სავიზო რეჟიმს განსაზღვრავს; 

იუსტიციის სამინისტრო, თავისი წარმომადგენლის – იმიგრაცი- 

ისა და ნატურალიზაციის სამსახურის სახით, რომლის უმთავ- 

რესი ამოცანაა – ცზხოვრებაში პრაქტიკულად იქნას გატარებუ- 

ლი საიმიგრაციო კანონმდებლობით გათვალისწინებული ყველა 
მოთხოვნა; შრომის სამინისტრო, რომელიც განსაზღვრავს ხომ 

არ იწვევს იმიგრანტების შრომითი მოწყობა, ადგილობრივ მო- 

სახლეობაში უმუშევრობის დონის ამაღლებას. 

ამგვარად, სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის რე- 

გულირება ზორციელდება, როგორც ექსპორტიორი, ასევე იმ- 

პორტიორი ქვეყნების ეროვნული კანონმდებლობის საშუალებით. 

ამავე დროს, უდიდესი მნიშვნელობა ენიჭება საერთაშორისო სა- 

ხელმწიფოთაშორის, უწყებათაშორის შეთანხმებებს. რეგულირე- 

ბა ხორციელდება ფინანსური და საბიუჯეტო პროგრამების სა- 
შუალებით, რომელიც მიმართულია იმიგრაციის მასშტაბების 

შეზღუდვისაკენ ან რეემიგრაციის სტიმულირებისაკენ. 

160



დასკენა: 

1. სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია – ესაა ადამიანე- 
ბის სივრცობრივი გადაადგილება სხვადასხვა სახელმწიფო- 
ებს შორის, რომელიც დაკავშირებულია მუდმივი საცხოვრე- 

ბელი ადგილის შეცვლასთან; 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციაზე მოქმედებენ 

შემდეგი ფაქტორები: ეკონომიკური, სოციალური, ბუნებრი- 

ვი, დემოგრაფიული. მოსახლეობის ტერიტორიულ გადაად- 
გილებაზე ასევე უდიდეს გავლენას ახდენენ იმ ჯგუფის 
ფაქტორები, რომლებიც დაკავშირებულია გეოპოლიტიკურ, 
ეთნიკურ და მორალურ-ფსიქოლოგიურ მომენტებთან. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის გავლენა გან- 

სხვავებულად ვლინდება ცალკეული ქვეყნების და რეგიონე- 
ბის სოციალურ-ეკონომიკურ და დემოგრაფიულ განვითარე- 
ბაზე. კონკრეტული ქვეყანისათვის მიგრაციის შედეგები გა- 

მომდინარეობენ მისი მასშტაბებიდან და სტრუქტურიდან. 

ასევე მიმღები ქვეყნის შესაძლებლობებიდან დაასაქმონ ან 

სოციალური დახმარება გაუწიონ იმიგრანტებს. 

სამუშაო ძალის “საერთაშორისო მიგრაციის მასშტაბების 

ზრდაზე, უდიდეს გავლენას ახდენს მსოფლიოში წარმოების 

ინტერნაციონალიზაციის, გლობალიზაციის და ქვეყნებს შო- 

რის ეკონომიკური ინტეგრაციის პროცესები. 

სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაციის თავისებურებები 

იმაში მდგომარეობს, რომ მოცემული პროცესის რეგულირე- 

ბა ხორციელდება ორი ან მეტი სუბიექტის საშუალებით, 

რომლებიც ზემოქმედებნ მოსახლეობის გადაადგილების 
სხვადასხვა სტადიებზე და როგორც წესი მათი ინტერესე- 

ბიც ერთმანეთისგან განსხვავდება. 

კითხვები თვითშემოწმებისათვის: 

1. რა იგულისხმება სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრაცია- 
ში? 
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· რა ფაქტორები მოქმედებენ სამუშაო ძალის საერთაშორისო 
მიგრაციაზე? 
რა გავლენას ახდენს სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგ- 

რაცია მიმლები ქვეყნის ეკონომიკაზე და როგორ აისახება 

იგი ამ ქვეყნის შრომის ბაზარზე? 

· რა გავლენას ახდენს სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგ- 

რაცია ქვეყანა-ექსპორტიორის ეკონომიკურ განვითარებაზე? 

რით არის განპირობებული სამუშაო ძალის საერთაშორისო 

მიგრაციის რეგულირების აუცილებლობა? 

· რაში მდგომარეობს სამუშაო ძალის საერთაშორისო მიგრა- 

ციის თავისებურებები პოსტსაბჭოთა საქართველოში? 

162



თემა 10. საერთაშორისო ეპონომიპური 
ინტეგრაცია: 

თეორია და პოლიტიკა 

§ 1. ინტეგრაციის პოლიტიკურ-ეკონომიკური 

თეორიები და საფეხურები 

თანამედროვე ეტაპზე მსოფლიო ეკონომიკის განვითარების 

უმთავრესი დამახასიათებელი თავისებურებაა რეგიონული ეკო- 

ნომიკური ინტეგრაციის პროცესების გაძლიერება. რეგიონული 

ინტეგრაცია შეიძლება განვიხილოთ როგორც რეგიონული ეკო- 

ნომიკის განვითარების და მსოფლიო ბაზარზე ინტეგრაციული 

დაჯგუფების წევრი-ქვეყნების კონკურენტუნარიანობის ამაღლე- 

ბის მძლავრი ინსტრუმენტი. სიტყვა ინტეგრაცია ლათინური 
წარმოშობისაა –I6ფმV0- და ნიშნავს გამთლიანებას, ან 1I90(69- 
მთლიანს, ერთიანს. რეგიონული ეკონომიკური ინტეგრაცია არის 

მეზობელი ქვეყნების ეკონომიკების ერთიან სამეურნეო მექანიზ–- 

მად ჩამოყალიბების პროცესი, რასაც განაპირობებს ვაჭრობის, 

კაპიტალის და წარმოების ინტერნაციონალიზაცია. რეგიონული 

ეკონომიკური ინტეგრაცია ცალკეული ქვეყნის მხრიდან განიხი–- 
ლება, როგორც გლობალიზაციის ნეგატიური შედეგების შესუს–- 

ტება-აღმოფხვრის და ამავე დროს, გლობალურ ეკონომიკურ 

პროცესებში ჩართვის უმთავრესი ინსტრუმენტი. აღნიშნული 

თავისებურება წარმოადგენს გლობალიზაციის პროცესში ცალ- 
კეული ეროვნული ეკონომიკის საერთო მახასიათებელს. ეს უკა- 

ნასკნელი მიუთითებს ეროვნული ეკონომიკების სწრაფვაზე შეა- 

თანხმონ რეგიონალიზაციის და გლობალიზაციის პროცესები, 

რომლებიც კი არ გამორიცხავენ, არამედ ავსებენ ერთმანეთს, 

საგარეო ურთიერთობების დივერსიფიკაციის უფრო მაღალი ხა- 

რისხით. თანამედროვე ეტაპზე გლობალიზაცია უპირატესად რე- 

გიონალიზმის მეშვეობით ხორციელდება, თუმცა ეს არ გამო- 

რიცხავს იმ გარემოებას, რომ (კალკეული ქვეყანა გლობალიზა- 

ციის პროცესში ჩაერთოს პირდაპირ, ანუ რეგიონულ ინტეგრა- 
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ციულ პროცესებში მონაწილეობის გარეშე, რაც დამოკიდებუ- 

ლია ცალკეული ქვეყნის სტრატეგიაზე, მის პოლიტიკურ-ეკო- 

ნომიკური კურსზე, თუ რა ფორმით ჩაერთოს ის გლობალიზა- 

ციის ობიექტურ პროცესში. 

საერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაციის პოლიტიკური 

თეორიებია: 

1. 
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ფედერალიზმი: ამ მიმართულების წარმომადგენლები ხაზს 

უსვამენ. ფედერაციული მოწყობის უპირატესობას. მათი 

აზრით, ფედერალიზმი თავისი ბუნებით ცენტრალურ და 

ადგილობრივ ინსტიტუტებს შორის ძალაუფლების გადანა- 

წილების ყველაზე ოპტიმალური ვარიანტია. ამ მიმართუ- 

ლების წარმომადგენლები ასაბუთებენ ზეეროვნული მარე- 

გულირებელი ორგანოებისს არსებობის აუცილებლობას, 

რომელთაც უკეთესად შეუძლიათ ზოგიერთი პრობლემის 

გადაწყვეტა, ვიდრე ეროვნულ სახელმწიფოებს. 
ფუნქციონალიზმი. ფუნქციონალისტების აზრით (დ. მიტ- 

რანი) არა საჭირო საერთაშორისო თანამეგობრობის იდეა- 

ლური ფორმის ძიება, არამედ საჭიროა იმ ფუნქციების 

გარკვევა, რაც შესასრულებელია. ფუნქციონალიზმი, თავი- 
სი არსით უფრო გარკვეული მიდგომაა სახელმწიფოთაშო- 
რისი ურთიერთობების დარეგულირების საკითხში, ვიდრე 

მეცნიერული თეორია. ფუნქციონალისტები ეწინააღმდეგე- 
ბიან ფედერალიზმის და “მსოფლიო მთავრობის“ შექმნის 

იდეას, რასაც მხარს უჭერდნენ მე-20 საუკუნის ცნობილი 
მოღვაწეები ბ. რასელი, ჰ. უელსი და სხვა. აღსანიშნავია, 

რომ ფუნქციონალისტების ბევრი იდეა გამართლდა, მათ 

შორის მრავალი სპეციალიზებული საერთაშორისო ორგა- 

ნიზაციების წარმოქმნა, რომლებიც კონკრეტული პრობლე- 

მების გადასაწყვეტადაა მიმართული. ორივე თეორიის (ფე- 
დერალიზმის და ფუნქციონალიზმის) საერთო დამახასია- 
თებელი თავისებურებაა ეროვნული სახელმწიფოს როლის 

შემცირება. 

კომუნიკაციის თეორიის წარმომადგენლები ხაზს უსვამენ 

ერებს შორის ურთიერთობების უპირატეს მნიშვნელობა.



4. ნეოფუნქციონალიზმის მიმართულების წარმოადგენლები (ე. 
ჰაასი) ინტეგრაციის პროცესში განსაკუთრებულ მნიშვნე– 

ლობა ანიჭებენ პოლიტიკურ ფაქტორს. მათი აზრით ინ- 

ტეგრაცია არის სპონტანური პოლიტიკური ურთიერთქმე- 

დების შედეგი და ხაზს უსვამენ ზეეროვნული- რეგულირე- 
ბის აუცილებლობას. 

ახალი ინსტიტუციონალიზმის და ისტორიული ინსტიტუ- 

ციონალიზმის წარმომადგენლები განსაკუთრებულ მნიშვნე– 

ლობას ანიჭებენ ეროვნული სახელმწიფოების როლს ინ- 

ტეგრაციულ პროცესებში. ორივე მიმართულების . წარმო- 

მადგენლების აზრით “ინსტიტუტებს აქვთ მნიშვნელობა“, 

თუმცა განსხვავებულია მათი შეხედულებები ინსტიტუტე- 
ბის ფუნქციონირების მიმართულებებზე. ახალი ინსტიტუ- 

ციონალისტების აზრით, რომელიც რაციონალური არჩევა- 

ნის თეორიას ეფუძნება, ზეეროვნული ინსტიტუტები სა- 

სარგებლოა ეროვნული სახელმწიფოებისათვის და ეს თე- 

ორია სახელმწიფოთაშორისი ურთიერთობების პრიმატზე 

მიუთითებს, ხოლო ისტორიული ინსტიტუციონალისტები 

ხაზს უსვამენ ინსტიტუტების შედარებით დამოუკიდებლო– 

ბას და აქტიურ პოლიტიკურ როლს. 

საერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაციის ეკონომიკური 

თეორიებია: 

1 ეკონომიკური თეორიის კლასიკოსები (ა. სმითი, დ. რი- 

კარდო, ჯ. ს. მილი) თავისუფალი ვაჭრობის (ფრიტრეი- 

დობის) განვითარების მომხრეები იყვნენ. ეს მიდგომა სა- 

ერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაციის უმთავრესი, მაგ- 

რამ არა ერთადერთი წანამძღვარია. . 

ადრეული ნეოლიბერალიზმის მომხრეები (ვ. რეპკე, 

მ. ალე) სრულ ინტეგრაციას ერთიანი საბასრო სივრცის 

სახით განიხილავენ, რომელიც რამდენიმე ქვეყანას მოი- 

ცავს და რომელშიც სახელმწიფო პოლიტიკის ეროვნული 
და საერთაშორისო საკანონმდებლო აქტების მიუხედავად 

სტიქიური საბაზრო ძალები მოქმედებენ 
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3. გვიანი ნეოლიბერალიზმის წარმომადგენლები (ბ. ბალასა 
და ა.შ) დიდ მნიშვნელობას ანიჭებენ ინტეგრაციული 

პროცესების ეტაპობრივ განვითარებას, რომელიც თავის 

მხრივ დაფუძნებულია ცალკეულ ქვეყანაში მიმდინარე პო- 
ლიტიკურ-ეკონომიკურ პროცესებზე. 

4. კორპორაციონლიზმის მომხრენი (ს, როლფი, უ. როს- 

ტოუ) თვლიდნენ, რომ საერთაშორისო ეკონომიკის ინტეგ- 

რირებას საბაზრო მექანიზმი და სახელმწიფო რეგულირე- 

ბა ვერ უზრუნველყოფს. ამ ფ-ენქციასს საერთაშორისო 

კორპორაციები ასრულებენ. 
5. სტრუქტურალიზმის წარმომადგენლები (გ. მიურდალი) 

ეკონომიკურ ინტეგრაციას ქვეყნის ეკონომიკაში სტრუქ- 

ტურული გარდაქმნების' პროცესის სახით განიხილაედნენ, 

ხოლო ინტეგრაციის მამოძრავებელ ძალად უდიდეს კომპა- 
ნიებს და ეკონომიკის დარგებს მიიჩნევდნენ. 

6. ნეოკეინსიანელები (რ. კუპერი) ხაზს უსვამენ ინტეგრაცი- 

ული დაჯგუფების ქვეყნების შიდა და საგარეო პოლიტი- 
კის შეთანაწყობას. 

7. დირიჟიზმის წარმომადგენლების აზრით (ი. ტინბერგენი, 

ი. შტოლერი) უარყოფენ ინტეგრაციულ პროცესში საბა- 
ზარო ძალების გადამწყვეტ როლს და წარმატებული ინ- 

ტეგრაციის აუცილებელ ფაქტორად ერთიანი ეკონომიკური 
პოლიტიკის გატარებას და კანონმდებლობის ჰარმონიზაცი- 

ას მიიჩნევენ. 

ცნობილი ჰოლანდიელი ეკონომისტი ი. ტინბერგენი ან- 

სხვავებს “პოზიტიურ“ და “ნეგატიურ“ ინტეგრაციას. ნეგატიუ- 
რი ინტეგრაცია გულისხმობს საქონლის, მომსახურების, კაპი- 

ტალის და სამუშაო ძალის მოძრაობის გზაზე ბარიერების უბ- 

რალო გაუქმებას, რასაც როგორც ეკონომიკური თეორიიდანაა 

ცნობილი თან ახლავს კონკურენციის ზრდა, ფასების შემცირე- 

ბა, ზარისხის ზრდა და საბოლოო შედეგით ეკონომიკის ეფექ- 
ტიანობის ზრდა. პოზიტიური ინტეგრაცია კი გულისმობს იმ 

წესების და ინსტიტუტების შექმნას, რომლებიც კიდევ უფრო 
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ზრდიან საქონლის, მომსახურების და წარმოების ფაქტორების 

მობილურობას. 

ასევე აღსანიშნავია, რომ არსებობს ინტეგრაციის სტატი- 

კური და დინამიკური ეფექტები. სტატიკური ეფექტები ვლინდე- 
ბა ინტეგრაციული პროცესის დაწყებისთანავე, რაც გამოიხატე- 

ბა კონკურენციის გამწვავებაში, ფასების შემცირებაში და ა.შ. 

ინტეგრაციის ეკონომიკურ თეორიაში პირველად ბ. ბალასამ მო– 

ახდინა ეკონომიკური ინტეგრაციის დინამიკური ეფექტების სის- 

ტემატიზაცია და ინტეგრაციული დაჯგუფების წევ2ი-ქვეყნების 
მშპ-ს ზრდაზე ინტეგრაციის ზეგავლენის შეფასება. ბ. ბალასას 

მიხედვით ინტეგრაციის დინამიკური ეფექტებია: 

ჰ) წარმოების გაფართოების შედეგად მასშტაბის ეკონომია, 

რომელიც წარმოიქმნება იმ შემთხვევაში, თუ ბაზრის გა- 

ფართოება აძლევს ფირმებს და ცალკეულ დარგებს იმ სა- 

წარმოო სიმძლავრეეის გამოყენეის შესაძლებლობას, 

რომლებიც არ იყო გამოყენებული ინტეგრაციული პროცე- 

სების დაწყებამდე; 
2. საგარეო ეკონომია, რომელიც გამოიხატება მთლიანად 

ეკონომიკაში სპეციფიკური დანახარჯების შემცირებით; 

3. პოლიარიზაციის ეფექტი, რომელიც გამოიხატება ბაზრე- 

ბის გახსნის შედეგად „ცალკეული ქვეყნის არაკონკურენ- 

ტუნარიანი დარგებიდან წარმოების ფაქტორების გამოთა- 

ვისუფლებაში; 

4. რეალური ინვესტიციების განთავსებაზე ზემოქმედება; 

5. საერთო ეკონომიკურ ეფექტიანობაზე ზემოქმედება. 

ბ. ბალასას უმთავრესი დამსახურებაა ეკონომიკური ინ- 

ტეგრაციის სტადიების მდგრაღი კონცეფციის ჩამოყალიბება. 

ეკონომიკური ინტეგრაციის საფეხურებია: 

თავისუფალი ვაჭრობის ზონა; 

საბაჟო კავშირი; 

საერთო ბაზარი; 
ეკონომიკური კავშირი; 

სრული ეკონომიკური ინტეგრაცია. ლთ
ა 
ა
ლ
ა
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რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების პირველი ეტაპია 

თავისუფალი ვაჭრობის ზონა. თავისუფალი ვაჭრობის ზონის 

შემთხვევაში ინტეგრაციული დაჯგუფების წევრ-ქვეყნებს შორის 

საბაჟო ბარიერები მცირდება ან უქმდება. ამავე დროს, ინტეგრა- 

ციის პირველ საფეხურზე, ინტეგრაციული დაჯგუფების წევრი 
ქვეყნები შესამე ქვეყნების მიმართ ავტონომიურად აწესებენ სა- 
ბაჟო გადასახადებს. თავისუფალი ვაჭრობის ზონის შესახებ შე- 
თანხმებს მთლიანად შეესაბამება ვაჭრობის მსოფლიო ორგანი- 
ზაციის კონცეფციას, რომელიც მიმართულია ქვეყნებს შორის 

ვაჭრობის ლიბერალიზაციისაკენ. აღსანიშნავია, რომ თავისუფა- 
ლი ვაჭრობის ზონის შემთხვევაში არ ხდება ზეეროვნული მა- 

რეგულირებელი ორგანიზაციების ჩამოყალიბება ანუ არ მიმდი- 
ნარეობს პოზიტიური ინტეგრაცია. ამავე დროს, მსოფლიოში 

არსებული ინტეგრაციული დაჯგუფებების უმრავლესობა სწო- 
რედ თავისუფალი ვაჭრობის ზონის საფეხურზე იმყოფება, რაც 

განპირობებულია სახელმწიფოთა სწრაფვით, შეინარჩუნონ ავ- 
ტონომიური ეკონომიკური პოლიტიკის გატარების უფლება, ანუ 

ადგილი აქვს ნეგატიურ ინტეგრაციულ პროცესებს. 

რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების შედარებით მა- 

ღალი საფეხურია – საბაჟო კავშირი. ინტეგრაციული გაერთია– 

ნების შიგნით სავაჭრო შეზლუდვები უქმდება. მესამე ქვეყნების 

მიმართ ტარდება ურთიერთშეთანხმებული სავაჭრო პოლიტიკა 
და წესდება ერთიანი საბაჟო გადასახადები. აღსანიშნავია, რომ 

ზოგიერთ შემთხვევაში საბაჟო კავშირი შესაძლებელია შეივსოს 

საანგარიშსწორებო კავშირით, რაც ვალუტათა ურტიერთკონ- 

ვერტირებადობას და ერთიანი საანგარიშსწორებო ფულადი სის- 

ტემის ამოქმედებას ითვალისწინებს. საბაჟო კავშირიც ასევე 

ვმო-ს წესების ფარგლებში მოქმედებს და ადგილი არა აქვს 
პოზიტიურ ინტეგრაციას. 

რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების განვითარების 

შემდგომი საფეხურია საერთო ბაზარი, რაც უპირველეს ყოვ- 

ლის გულისხმობს ინტეგრაციული დაჯგუფების შიგნით საქონ- 

ლის, მომსახურების, კაპიტალის და სამუშაო ძალის თავისუ- 

ფალ გადაადგილებას. საერთო ბაზრის შემთხვევაში გარკვეულ- 
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წილად ადგილი აქვს საგარეო-ეკონომიკური პოლიტიკის კოორ- 

დინაციას. საერთო ბაზრის ჩამოყალიბება მრავალი სამართლებ- 

რივი ნორმის ჰარმონიზაციას გულისხმობს. ამ შეთხვევაში კავ–- 

შირი გადის ვმო-ს კონცეფციის ფარგლებს გარეთ, მაგრამ პო- 

ზიტიურ ინტეგრაციას ჯერ კიდევ არა აქვს ადგილი. 

რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების შემდეგი საფე- 

ხურია ეკონომიკური კავშირის ჩამოყალიბება, რომელიც გუ- 

ლისხმობს გარკვეული მიზნების მისაღწევად მაკროეკონომიკური 

პოლიტიკის შეზღუდულ კოორდინაციას. სწორედ ამ საფეხურ- 

ზე იწყება პოზიტიური ეკონომიკური ინტეგრაცია. 

რეგიონული ინტეგრაციული პროცესების უმაღლესი საფე- 
ხურია სრული ეკონომიკური ინტეგრაცია, რომელიც გულის- 

ხმობს ფულად-საკრედიტო, საგადასახადო, სოაციალური, ან- 

ტიკრიზისული პოლიტიკის უნიფიკაციას, ერთიანი ვალუტის 

შემოღებას, ერთიანი ცენტრალური ბანკის არსებობას და ა.შ. ამ 

შემთხვევაში უკვე სახეზეა პოზიტიური ინტეგრაცია. 

ასევე არსებობს “ბაზრების ინტეგრაცია“ და “პოლიტიკის 

ინტეგრაცია“ ანუ ინტეგრაცია “ხემოდან“ პოლიტიკური ფაქტო- 

რების პრიმატით და ინტეგრაცია “ქვემოდან“ ანუ ეკონომიკური . 

ფაქტორების პრიმატით. ინტეგრაციული პროცესების ისტორია 

სწორედ “ბაზრების ინტეგრაციის“ ანუ “ქვემოდან“ ინტეგრაცი- 

ის უპირატესობას ადასტურებს. 

აღსანიშნავია, რომ მსოფლიოში არსებული ინტეგრაციუ- 

ლი გაერთიანებებიდან მხოლოდ ევროკავშირმა შეძლო თანმიმ- 

დევრულად გაევლო ინტეგრაციული პროცესების ყველა ზემო- 
თაღნიშნული საფეხური, რაც იძლევა შესაძლებლობას ევროკავ- 
შირს ინტეგრაციული პროცესების კლასიკური მაგალითი ვუწო–- 

დოთ. 

თანამედროვე ეტაპზე თანამშრომლობის გაღმავება მიმდი– 

ნარეობს არამარტო ცალკეულ ეროვნულ ეკონომიკებს (რეგიო- 

ნულ ინტეგრაციულ პროცესებში ჩართვით), არამედ თვით რე- 
გიონულ ინტეგრაციულ ბლოკებს შორის. როგორც ცნობილია, 

1995 წელს დაიდო თანამშრომლობის შეთანხმება “მერკოსურს“ 
და ევროკავშირს შორის. ასევე, ნაფტას და ევროკავშირის ეკო- 
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ნომიკური პოტენციალის გაერთიანების საფუძველზე გადაწყვე- 
ტილია ახალი ტრანსატლანტიკური ეკონომიკის წარმოქმნა. აღ- 

სანიშნავია, რომ 1996 წელს შეიქმნა კიდევ ერთი საერთაშო- 
რისო ორგანიზაცია – ასემი, რომელიც აერთიანებს ევროკავში–- 
რის და ასეანის ქვეყნებს, იაპონიას, ჩინეთს, სამხრეთ კორეას. 
ეს ადასტურებს იმ მოსაზრებას, რომ რეგიონული ინტეგრაციუ- 

ლი დაჯგუფებები არ წარმოადგენენ ჩაკეტილ ციხესიმაგრეებს 
და მათ შორის თანამშრომლობის გაღრმავება კი არ ეწინააღ- 
მდეგება, არამედ პირიქით ეთანხმება გლობალიზაციის პროცე- 

სებს. გლობალიზაცია თანამედროვე ეტაპზე რეგიონალიზაციის 
და ღია რეგიონალიზმის პრინციპის მეშვეობით ხორციელდება. 

§ 2. ევროკავშირი და ოპტიმალური სავალუტო 

ზონების თეორია 

ევროკავშირი, როგორც ინტეგრაციის კლასიკური ნიმუშის 

საწყისი წერტილია 1950 წლის 9 მაისი, როცა საფრანგეთის 
საგარეო საქმეთა მინისტრმა რ. შუმანმა წამოაყენა იდეა საფ- 
რანგეთის და გერმანიის ფოლადისა და ქვანახშირის წარმოების 

გაერთიანების შესახებ. 1952 წელს ძალაში შევიდა შეთანხმება 
ქვანახშირისა და ფოლადის ევროპული გაერთიანების შესახებ. 

ევროპის ეკონომიკური თანამეგობრობის საწყისი წერტილია 

1957 წელი, როცა დასვლეთ ევროპის ექვსმა სახელმწიფომ 
(საფრანგეთი, გერმანიის ფედერაციული რსპუბლიკა, იტალია, 

ნიდერლანდები, ბელგია, ლუქსემბურგი) ხელი მოაწერა ე.წ. 
„რომის ხელშეკრულებას“ ევროპის ეკონომიკური თანამეგობრო- 

ბის შექმნის და ატომური ენერგიის ევროპული კავშირის შესა- 

ხებ. 

ევროპის კავშირის შექმნის პოლიტიკურ-ეკონომიკური ში- 
ზეზები და მიზნები: ტერმინ “ევროპას” დიდი ისტორია აქვს. 

მსოფლიოს დაყოფა ცალკეულ კონტინენეტებად მოდის ძველი 
ეგვიპტიდან, მაგრამ არა თანამედროვე სახელწოდებებით. ბიბ- 

ლიაში არ არის ტერმინი ევროპა. პატრიარქებმა, მოციქულებმა 
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არ იციან ევროპის კონცეფცია. ჰეროდეტეს მოცემული აქვს 

მსოფლიოს დაყოფა 3 ნაწილად: ევროპად, აზიად და ლიბიად, 

რომლის ქვეშ გულისხმობდა აფრიკას. ცნობილია მითი, რომ- 

ლის მიხედვითაც ზევსმა მოიტაცა ფინიკიის მეფის ქალიშვილი 

ევროპა და მისი სახელი დაერქვა კონტინენეტს. არსებობს აზრი 

იმის შესახებ, რომ ბერძნული სიტყვა “ევროპა” ნასესხებია ფი- 

ნიკიური ენიდან და შეიძლება “საღამოს ქვეყანას“ ნიშნავდეს. 

ცნება ევროპა მოიცავს არა მხოლოდ გეოგრაფიულ გაგებას, 

არამედ ისტორიულ, სოციოკულტურულ, რელიგიურ და ბოლოს 
პოლიტიკურ აზრს. ეს ცნება არსებობს რამდენიმე ათასწლელი 

და ყოველთვის აღნიშნავდა უფრო მეტს, ვიდრე ამ ტერმინის 

გეოგრაფიული გაგება. ეს ცნება გამოყენებ ული იყო როგორც 
გეოგრაფიული კონცეფცია და ანტიკურ ეპოქაში ასოცირდებოდა 

თავისუფლების იდეასთან, XV საუკუნეში ქრისტიანული მსოფ- 

ლიოს იდეასთან, XVI საუკუნეში ძალთა წონასწორობის პო- 

ლიტიკასთან, XVIII საუკუნიდან ცივილიზაციასთან. 

აზრი ევროპის ერთიანობის შესახებ მწიფდებოდა მრავალი 

საუკუნის განმავლობაში. თანდათან მკვიდრდებოდა იდეა ევრო- 

პის იდენტურობის შესახებ, რაც გამოიხატა ტერმინ “ევროპე- 

ლობის” დამკვიდრებაში. ევროპის იდენტიფიკაცია ატლანტის 

ოკეანიდან აღმოსავლეთ ევროპამდე ემყარებოდა ორ უნივერსა- 

ლურ საყრდენს: რომის კათოლიკურ ეკლესიას და წმინდა რო- 

მის იმპერიას, რომელთაც ალტერნატივა არ გააჩნდათ. 

პირველად ცნება “ევროპული ცივილიზაცია” გამოიყენა 
ფრანგმა ფიზიოკრატმა ბოდომ 1766 წელს ნაშრომში, რომე- 

ლიც ეძღვნებოდა ჩრდილოეთ ამერიკაში ფრანგულ კოლონიებს. 

XIX საუკუნეში მოხდა სრული გაიგივება ევროპის და ცივილი– 

ზაციის. ამრიგად, ტერმინ ევროპას აქვს ხანგრძლივი ისტორია, 
მაგრამ ევროპის იდეა წარმოადგენს შედარებით ახალ ფენომენს. 

ევროპაში ერთიანი ვალუტის აუცილებლობის იდეა პირვე- 

ლად წამოაყენა გერმანელმა ემერიხ კრიუსემ, XVII საუკუნეში. 
ე- კრიუსეს აზრით ვაჭრობა დამოკიდებულია ფულზე, ამიტომაც 
საჭიროა ერთიანი ვალუტა, რომელიც არასოდეს არ შეიცვლე- 

ბა, რადგანაც ფულის კურსთან ერთად იცვლება საერთაშორისო 
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ურთიერთობები. ემერიხ კრიუსეს ეს გენიალური აზრი იმ დრო- 

ისთვის უტოპიას წარმოადგენდა. XVII საუკუნის ბოლოს გა- 

მოჩნდა პირველი „ტრაქტატი ევროპის ერთიანობის შესახებ, 

რომლის საფუძველს პროტესტანტიზმი და მისთვის დამახასია- 

თებელი პრაგმატიზმი წარმოადგენდა. (ინგლისელი პოლიტიკუ- 

რი მოლვაწე უილიამ პენი, ინგლისელი მწერალი ჯონ ბელ- 

ლერსი და სხვა). 

“ევროპის იდეის” განვითარებაში ოქროს საუკუნეს განმა- 

ნათლებელთა ეპოქა წარმოადგენს. მათ ეჩვენებოდათ რომ ერთი- 

ანი ევროპა – ეს არის რეალობა და არა ოცნების საგანი. 

“ევროპის იდეა”, რომელიც მრავალი საუკუნის განმავლო- 

ბაში ვითარდებოდა, ავლენს ევროპული ინტეგრაციის ერთ-ერთ 
უმთავრეს წყაროს. მაგრამ ჩნდება შეკითხვა: რატომ არ მივიდა 

ევროპა ინტეგრაციამდე მე-20 საუკუნის ნახევრამდე და რა 

ფაქტორები უშლიდა ხელს ამ პროცესს? ასეთი ფაქტორები 

არსებობდა საზოგადოებრივ-ეკონომიკურ ურთიერთობებში. მათმა 

ხანგრძლივმა და თანმიმდევრულმა ევოლუციამ გახადა აუცილე- 
ბელი “ევროპის ოცნების” განხორციელება, თანაც ზუსტად იმ 

ფორმებში, რომელსაც ვხვდებით თანამედროვე დასაგელთ ევრო- 

პაში. ეს ფაქტორებია: ინდივიდუალიზმი და იერარქია, ინტენსი- 

ური ეკონომიკა და ექსტენსიური პოლიტიკა, ერთიანობა და 

მრავალფეროვნება. 

ევროპის კავშირის განვითარების ეტაპები: XX “საუკუნის 

50-იან წლებში დასავლეთ ევროპის ფუნდამენტურმა თავისებუ- 

რებებმა სამხედრო სფეროში, საერთაშორისო ურთიერთობებში, 

ეროვნულ პოლიტიკურ სისტემაში, ეკონომიკასა და სოციალურ 
ინსტიტუტებში “ევროპული იდეის" განხორციელებისათვის შექ- 

მნა უფრო ხელსაყრელი პირობები, ვიდრე ოდესმე იყო ისტო- 

რიაში. მე-2 მსოფლიო ომის შემდეგ ევროპის ქვეყნები მოექ- 

ცნენ უპრეცედენტო ეკონომიკურ კრიზისში. ომის შემდეგი ინ- 

ტეგრაციული პროცესები ევროპაში განისაზღვრა პოლიტიკური 

გადაწყვეტილებებით, რომლებიც მიღებული იყო ევროპის უდი- 
დესი სახელმწიფოების მეთაურების მიერ. დიდი როლი ითამაშა 

ეწ. ”მარშალის გეგმამ, რომლის ფარგლებშიც დასავლეთ ევ- 
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როპამ აშშ-საგან მნიშვნელოვანი მატერიალური დახმარება შიი– 

ღო. ამის გარდა კოლონიური იმპერიების რღვევის შედეგად, 

ყოფილი მეტროპოლიები იძულებულნი გახდნენ გადაეხედათ სა- 
გარეო პოლიტიკური სტრატეგიისათვის და გაცილებით მეტი 

ყურადღება დაეთმოთ მეზობელ ქვეყნებთან «ურთიერთობების 

გაღრმავებაზე. 

დასავლეთ ევროპის წინააღმდეგობის დროს (მე-2 მსოფ- 

ლიო ომი) მომზადდა რეალური პროექტები დასავლეთ ევროპის 

გაერთიანებისათვის რომელთაც განვითარების ფართო შესაძ- 

ლებლობა ომის შემდეგ მიეცათ. ამ პროექტების განხორციელე- 

ბისათვის საჭირო სახელმწიფოთა პოლიტიკური ნების ფორმი- 

რება დაკავშირებულია სამ ქრისტიან-დემოკრატიული პოლიტი- 

კოსის რობერტ შუმანის (საფრანგეთის პრემიერ-მინისტრი და 

საგარეო საქმეთა მინისტრი), ალჩიდე დე გასპერის (იტალიის 

პრემიერ-მინისტრი) და კონრად ადენაუერის (გფრ-ს პირველი 

კანცლერი) სახელებთან. “ევროპის ერთიანობა - ამბობდა 19 54 

წელს კ. ადენაუური იყო ცოტას ოცნება, მაგრამ ის გახდა 
იმედი ბევრისათვის. დღეს იგი აუცილებებლია ყველა ჩვენთაგა- 

ნისათვის, ის აუცილებელია ჩვენი უსაფრთხოებისათვის, ჩვენი 

თავისუფლებისათვის, ჩვენი, როგორც ერის არსებობისათვის და 

როგორც ხალხთა სულიერ-შემოქმედებითი თანამეგობრობისათ– 

ვის”. 

ინტეგრაციიული პროცესების განვითარებისათვის ეკონო- 

მიკური წანამძღვრები დასავლეთ ევროპაში ძალიან ხელსაყრე- 
ლია. მათ მიეკუთვნება: ქვეყნების შედარებით პატარა ტერიტო- 
რია, მათი მეზობლური მდებარეობა, მოსახლეობის დიდი სიმ- 

ჭიდროვე (დაახლოებით 100 კაცი 1 კვ.კმ-ზე), ეკონომიკური 

განვითარების მაღალი დონე, სატრანსპორტო ქსელის სიხშირე, 

საგარეო-ეკონომიკურ კავშირურთიერთობათა ტრადიციები. 

კონკრეტული გეგმა, რომლის მიხედვითაც განხორციელდა 

დასავლეთ ევროპის ინტეგრაციის პირველი ეტაპი, შეიმუშავა 

ჟან მონემ 1950 წელს, პოლ როიტერის, ეტიენ ჰირშის და პი- 
ერ იურის მონაწილეობით. გეგმას საფუძვლად დაედო ბევრი 
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გენიალური მოსაზრება, რომლებმაც განაპირობეს მისი წარმა- 

ტება. 
ეს გეგმა სისტემაში მოიყვანა რ. შუმანმა და ისტორიაში 

ცნობილია როგორც “შუმანის გეგმა”. გეგმის მთავარ იდეას 

საფრანგეთის და გფრ-ის ფოლადისა და ქვანახშირის მრეწვე- 

ლობის გაერთიანებას მხარი დაუჭირა კ. ადენაუერმა. ამ გეგმამ 

მოწონება დაიმსახურა აშშ-ის და დიდი ბრიტანეთის მთავრო- 
ბებშიც. გეგმის მთავარი იდეები შევიდა ეწ “შუმანის დეკლარა–- 

ციაში“, რომალმაც იდეა ინტგრაციული დაჯგუფების შექმნის 

შესახებ გადააქცია ფართო საზოგადოების მონაპოვრად. 

დასავლეთ ევროპის სხვა სახელმწიფოებთან კონსულტა- 

ციების შემდეგ, რ. შუმანის წინადადებას ევროპის ქვანახშირისა 

და ფოლადის გაერთიანების შექმნის შესახებ შეუერთდა 6 1ა- 

ხელმწიფო: გფრ, საფრანგეთი, იტალია, ბენელუქსის ქვეყნები 
(ბელგია, ლუქსემბურგი, ჰოლანდია). რა მიზნები და მიზეზები 

ამოძრავებდა თითოეულ ქვეყანას? საფრანგეთისათვის გაერთია- 
ნებაში შესვლა ეროვნული ფოლადის მრეწველობის გადარჩენის 

საშუალება და გერმანიის სამრეწველო პოტენციალის გარდაუ- 
გალ ზრდაზე კონტროლის უზრუნველყოფა იყო. გერმანიისათ- 

ვის, წამყვანი ევროპული სახელმწიფოს პოზიციის აღდგენა და 

მეზობელ სახელმწიფოებთან კეთილმეზობლური ურთიერთობე- 

ბის დამყარების შესაძლებლობა. ბენელუქსის ქვეყნებისათვის კი 

ძლიერი და დიდი მეზობლებისაგან დაცვის საშუალება. 

ხელშეკრულებას ევროპის ფოლადისა და ქვანახშიერის 

გაერთიანების შექმნის შესახებ ხელი მოეწერა 1951 წლის 18 

აპრილს, ძალაში შევიდა 1952 წლის 10 აგვისტოს, ეროვნული 

პარლამენტების მიერ რატიფიკაცის შემდეგ. 
1957 წლის 25 მარტს ევროპის ქვანახშირისა და ფოლა- 

დის გაერთიანების 6 წევრმა-ქვეყანამ ზელი მოაწერა ხელშეკ- 
რულებას ევროპის ეკონომიკური თანამეგობრობის შექმნის შე- 

სახებ. ხელშეკრულება ძალაში 1958 წლის 1 იანვრიდან შევი- 
და. 

ეს ხელშეკრულება არის და იქნება “ევროდიპლომატიის” 
მწვერვალი -– შესაძლებლის მიღწევის ხელოვნება და იმ საკით- 
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ხებს “უკონფლიქტო გადატანა უფრო გვიანდელ პერიოდში, 

რომელზედაც არსებობს უთანხმოება. რომის ხელშეკრულებაში 

ხაზგასმული იყო გაერთიანების ეკონომიკური მიზნები. რომის 

ხელშეკრულებამ გააერთიანა ევროპის ფოლადისა და ქვანახში– 
რის გაერთიანება, ევროპის ეკონომიკური თანამეგობრობა და ევ– 
როპის ატომური ენერგიის კომისია რომის ხელშეკრულებით 

გათვალისწინებული პირველი ნაბიჯი იყო საბაჟო კავშირის 

შექმნა. საბაჟო კავშირი მოიცავდა წევრ-ქვეყნებს შორის ურთი- 

ერთვაჭრობის სრულ ლიბერალიზაციას, ერთიანი საგარეო-სა- 

ვაჭრო ტარიფის დაწესებას, კავშირს შიგნით საბაჟო ტარიფე- 

ბის გაუქმებას, ერთიანი სავაჭრო პოლიტიკის განხორციელების 

უფლებამოსილების თანამეგობრობისთვის გადაცემას. საერთაშო– 

რისო ვაჭრობის ლიბერალიზაციით უნდა დამთავრებულიყო სა- 

ერთო ბაზრის შექმნა, რაც უზრუნველყოფდა თანამეგობრობის 

ფარგლებში არა მარტო საქონლის, არამედ ფიზიკური პირების, 

მომსახურებისა . და კაპიტალის თავისუფალ გადაადგილებასაც. 

საერთო ბაზრის მშენებლობის სპეციფიკური ასპექტი იყო 

სოფლის მეურნეობა. ამ სფეროში უბრალო ლიბერალიზაცია არ 
იყო საკმარისი, იმის გათვალისწინებით, რომ დასავლეთ ევრო– 

პის აგრარული სექტორი ქრონიკულად არარენტაბელური იყო 

და ყველა მწევრ-ქვეყანაში არსებობდა სოფლის მეურნეობის 

სუბსიდირების ეროვნული სისტემა. ამ შემთხვევაში უნდა მომ- 

ხდარიყო სოფლის მეურნეობის სფეროში ეროვნული წესების 

უნიფიკაცია, სხვადასხვა ქვეყნის ფერმერებისათვის თანაბარი 

შესაძლებლობების მიცემა, მათი დაცვა დამანგრეველი საერთა- 
შორისო კონკურენციისაგან. ამ მიზნით რომის ზელშეკრულება- 

ში ჩადებული იყო აგრარული ინტეგრაციის სამი ძირითადი 

პრინციპი: საერთო ბაზარი, წევრი-ქვეყნების ფერმერებისათვის 

პრეფერენციები და წევრ-სახელმწიფოთა ფინანსური პასუხის–- 

მგებლობა. რომის ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ ღონის–- 

ძიებების განხორციელებისათვის დადგენილ იქნა გარდამავალი 

პერიოდი 10-12 წლის ვადით. 
1973 წლიდან რომის ხელშეკრულებას შეუერთდნენ, ე.ი. 

ევროპის ეკონომიკურ თანამეგობრობაში გაწევრიანდნენ დიდი 
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ბრიტანეთი, დანია, ირლანდია. 1981 წლიდან საბერძნეთი. 1986 

წლიდან პორტუგალია და ესპანეთი. 1995 წლიდან ფინეთი, 

შვეცია, ავსტრია. 2004 წლის პირველი მაისიდან კი აღმოსავ- 
ლეთ ევროპის 10 სახელმწიფო. აღსანიშნავია, რომ 1993 წლი- 
დან ევროპის ეკონომიკურ თანამეგობრობას ევროკავშირი ეწო- 

დება. 
ევროპის ეკონომიკურ თანამეგობრობასთან (ევროპის კავ- 

შირთან) განვითარებადი, განვითარებული ქვეყნების ასოცირების 
(შეერთების) შესახებ 1984 წელს დადებული ლომეის (სახელ–- 

მწიფო ტოგოს დედაქალაქი) III კონვენციას ხელი მოაწერა აფ- 
რიკის, კარიბის ზღვისა და წყნარი ოკეანის აუზის 66 სახელ– 

მწიფომ. გარდა ამისა, ევროპის კავშირთან ორმხრივი შეთანხმე- 

ბის საფუძველზე ასოცირებულნი არიან ხმელთაშუაზღვის ქვეყ- 

ნები: ალჟირი, ტუნისი, მაროკო, ლიბია, ეგვიპტე, იორდანია, 

სირია. 

ევროკავშირის ძირითადი მიზნები იყო: 1) სამეურნეო 

ცხოვრების სახელმწიფოთაშორისი რეგულირების ბაზაზე ეკო- 

ნომიკური და პოლიტიკური კავშირის შექმნა. 2) რეგიონში 

კონკურენციის თანაბარი პირობებისა და კანონმდებლობის უწნი- 

ფიკაცია. 3) მონაწილე ქვეყნებს შორის სავაჭრო შეზღუდვების 
თანდათანობით მოხსნა. 4) კავშირსგარე ქვეყანასთან ვაჭრობის 

ერთიანი საბაჟო ტარიფების დაწესება. 5) სამუშაო ძალის, კა- 

პიტალის, საქონლისა და მომსახურების თავისუფალი გადაად- 

გილებისათვის შეზღუდვების ლიკვიდაცია. 6) ტრანსპორტისა 

და სოფლის მეურნეობის სფეროში ერთიანი პოლიტიკის შემუ- 

შავება და განხორციელება. 7) სავალუტო კავშირის შექმნა. 8) 

საგადასახადო სისტემის უნიფიცირება. 9) ეკონომიკური პოლი- 
ტიკის ზოგადი პრინციპების შემუშავება და სხვა. 

ევროინტეგრაციის პროცესი, უპირველეს ყოვლისა გუ- 
ლისხმობს: საქონლის, კაპიტალის, სამუშაო ძალისა და მომსა– 
ხურების თავისუფალ გადაადგილებას და შესაბამისად, მათი 

ეროვნული ბაზრების შერწყმას, მიმდინარე და სტრუქტურული 

პოლიტიკის ურთიერთშეთანხმებას, სავალუტო ინტეგრაციას, 

ბანკებისა და ბირჟების საქმიანობათა უნიფიკაციას და ა.შ 
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ევროკავშირის ინსტიტუციონალური სტრუქტურა ემსგავ- 

სება დასავლეთის ქვეყნეის “სახელმწიფო მმართველობის 

სტრუქტურებს და მოიცავს: ევროპარლამენტს, ევროკავშირის 

საბჭოს, ევროკომისიას, ევროსასამართლოს, ევროპულ საბჭოს. 

განვიხილოთ ისინი ცალცალკე. 

ევროპარლამენტი: გაერთიანების საკანონმდებლო ორგანოა. 

პირველ ეტაპზე ევროპარლამენტი მხოლოდ საკონსულტაციო 

ფუნქციით სარგებლობდა. ევროპარლამენტი 1971 წლიდან 518 

წევრისაგან შედგება. პარლამენტს ირჩევენ პირდაპირი არჩევნე- 

ბით ევროკავშირის მთელ ტერიტორიაზე, 5 წლის ვადით. ევ- 

როპარლამენტის კომპეტენციას მიეკუთვნება: 

ა) ბიუჯეტის მიღება; 

ბ) დადგენილებების, დირექტივების და გადაწყვეტილებე- 
ბის მილებაში მონაწილეობა; 

გ) კონტროლი ევროკომისიის საქმიანობის მიმართ. საჭი- 

როების შემთხვევაში პარლამენტს შეუძლია ხმათა 2/3-ით უნ- 

დობლობა გამოუცხადოს კომისიას; 

დ) პოლიტიკური ფორუმების მოწვევა; 

ევროპარლამენტის შტაბ-ბინაა ქ. ლუქსემბურგში. 

ევროკავშირის საბჭო: კავშირის ღონისძიებათა ჩატარების 

თაობაზე საბოლოო გადაწყვეტილების მიღების ორგანოა. მას 

ეკუთვნის საბოლოო სიტყვა კანონების მიღების სფეროში. 

ევროკავშირის შტაბ-ბინაა ქ. ბრიუსელში. 

ევროკომისია: ამუშავებს გაერთიანების ღონისძიებებს და 

ატარებს მათ (ცხოვრებაში. კომისია არის კანონმდებლობის მთა– 

ვარი ინიციატორი. აღმასრულებელი ფუნქციიდან გამომდინარე 

კომისია კონტროლს უწევს ქვანახშირისა და ფოლადის ფასებს, 

ებრძვის მონოპოლიზმს და ისეთ სუბსიდირებას რომელიც 

ვნებს კონკურენციას, თვალყურს ადევნებს ბირთვულ (ენერგე- 
ტიკულ) დანადგარებს და სხვ. 

ევროკომისია ამუშავებს კავშირის ეკონომიურ პოლიტიკას 

და ევროკავშირის საბჭოს მოწონების. შემდეგ პრაქტიკულად ან- 

ზხორციელებს მას. 

ევროკომისიის შტაბ-ბინა არის ქ. ბრიუსელში.. 
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ევროპის სასამართლო: შედგება 13 მოსამართლისაგან და 
6 გენერალური ვექილისაგან, რომლებსაც ნიშნავენ 6 წლის ვა– 
დით ყველა წევრი-სახელმწიფოს თანხმობით. 

სასამართლოს ევალება გაერთიანების ყველა ქვეყანაში კა- 

ნონის ერთნაირი გამოყენების უზრუნველყოფა შემდეგ საკით- 

ხებზე საბოლოო გადაწყვეტილების მიღებით: 

ა) დავები კომისიასა და წევრ-სახელმწიფოს შორის, 

ბ) დავები წევრ-სახელმწიფოთა შორის; 
გ) აქტები მიმართული კავშირის წინააღმდეგ; 

დ) წევრ-სახელმწიფოთა სასამართლოს მიერ გადმოცემუ- 
ლი საკითხები ევროპის კანონმდებლობის ინტერპრეტაციის შე- 

სახებ. 

ევროსასამართლოს გადაწყვეტილებებისა და წევრი-სახელ- 

მწიფოს სასამართლოს კოლიზიის შემთხვევაში უპირატესობა 

ეძლევა ევროსასამართლოს აქტს. 

ევროსასამართლოს შტაბ-ბინა არის ქ. ლუქსემბურგში. 

ევროპული საბჭო: შედგება წევრი-ქვეყნების (სახელმწი- 
ფოების) მეთაურების და ევროკომისიის პრეზიდენტისაგან. იკ- 

რიბება წელიწადში ოთხჯერ და ყველაზე მნიშვნელოვან საერ- 
თო პოლიტიკურ და ეკონომიკურ საკითხებს განიხილავს. 

ევროკავშირის ინტეგრაციული პროცესების მატერიალურ 

საფუძველს წარმოადგენს მრავალრიცხოვანი ერთობლივი ფონ- 

დები, რომელთა ნაწილი შექმნილია ევროკავშირის საერთო ბი–- 

უჯეტის ხარჯზე. ეს უკანასკნელი კი, თავის მხრივ აერთიანებს 

წევრი- ქვეყნების ეროვნული ბიუჯეტების 2,5-3%-ს. 

მე-20 საუკუნის 60-იანი წლების დამლევს ევროკაგშირში 

ძირითადად დასრულდა საქონლისა და სამუშაო ძალის “საერ- 
თო ბაზრის“ შექმნა. 1966 წელს შეიქმნა საბაჟო კავშირი, უც- 
ხოური კონკურენციისაგან ევროკავშირის დასაცავად მოიხსნა 

ურთიერთშეზღუდვები ვაჭრობის სფეროში და იმპორტზე ერთი- 

ანი ტარიფი დააწესდა. 1967 წელს ჩამოყალიბდა აგრარული 
და სამრეწველო საქონლის “საერთო ბაზარი” ძირითადად ერ- 
თიანი ფასებით. სამრეწველო და აგრარული საქონლის რეგიო- 

ნალური “საერთო ბაზრის” ჩამოყალიბებამ და კაპიტალის მოძ- 
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რაობის ლიბერალიზაციამ მოითხოვა სავალუტო-ეკონომიკური 
კავშირის შექმნა სავალუტო-ეკონომიკური კავშირი გულის- 

ხმობს სავალუტო რეგულირების ზესახელმწიფოებრივი მექანიზ– 

მის ჩამოყალიბებას, სახელმწიფოთაშორისი რეგიონალური სავა- 

ლუტო-საკრედიტო და ფინანსური ორგანიზაციების დაარსებას. 

აღნიშნული ფონდების და ორგანიზაციებისაგან აღსანიშნავია: 

1) ევროპის საინვესტიციო ბანკი. დაარსდა 1958 წელს 
რომის ხელშეკრულების საფუძველზე. საინვესტიციო ბანკის 

ამოცანაა სესხისა და გარანტიების გაცემა ჩამორჩენილი რაიო- 
ნების განვითარების სტიმულირებისათვის, სხვადასხვა პროექ- 

ტების განხორციელება ევროკავშირის ფარგლებში. იგი აფინან- 

სებს გაერთიანების დახმარებას განვითარებადი ქვეყნებისადმი. 

ბოლო დროს ამ ქვეყნების რიცხვს მიემატა ყოფილი სსრკ-ის 

რესპუბლიკები, მათ შორის საქართველოც. ბანკის სათავეში 

დგას მმართველთა საბჭო, რომელშიც შედიან წევრი ქვეყნების 

ფინანსთა მინისტრები. 

ბანკის შტაბ-ბინა არის ქ. ბრიუსელში. 

2) გაერთიანების ევროპული ფონდი – ეს არის ევროკავ- 
შირის ფინანსური ორგანიზაცია. ფონდის სახსრები ფორმირე- 

ბულია კავშირის წევრი ქვეყნების შენატანების მიხედვით და 

გამიზნულია ევროკავშირთან ასოცირებული, ყოფილი კოლონი- 

ური, განთავისუფლებული ქვეყნების დახმარებისა და დაკრედი–- 
ტებისათვის. ფონდის სახსრები გამოიყენება ეროვნული მნიშვნე- 

ლობის ობიექტების (გზები, აეროპორტები) და სხვა ინფრას- 

ტრუქტურის დაფინანსებისათვის,ს განვითარებისს ევროპულმა 

ფონდმა ოპერაციები 1959 წელს დაიწყო. 

3). ევროპის. სოფლის მეურნეობის ორიენტაციისა. და. გა- 
რანტიების ფონდი - დაარსდა 1962 წელს. ფონდი სოფლის მე- 

ურნეობის სფეროში საბაზრო ურთიერთობათა დაფინანსების 

მიზნითაა შექმანილი. 

4) ევროპის სოციალური ფონდი - ევროკავშირის ფინან- 
სური ორგანიზაციაა. ფუნქციონირებს 1960 წლიდან. დადგენი- 
ლებით ფონდის სახსრები იმ ღონისძიებების დასაფინანსებლა– 

დაა მიმართული, რომელიც ხელს უწყობს დასაქმებას დონის 
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ამაღლებას და სამუშაო ძალის თავისუფალ გადაადგილებას კავ- 
შირის ქვეყნებში. 

9) ევროპის სავალუტო შეთანხმება – არის შეთანხმება, 
რომელიც დაიდო კავშირის წევრ-ქვეყნებს შორის 1955 წლის 

აგვისტოს. ძალაში შევიდა 1958 წლის დეკემბერში. შეთანხმე- 
ბის ამოცანას წარმოადგენს საერთაშორისო ეკონომიკური ურ- 

თიერთობების განვითარება მრავალმხრივი ანგარიშსწორების გა- 

ფართოების, ვაჭრობის ლიბერალიზაციის და კაპიტალის მოძრა- 

ობის გზით. შეთანხმება სტიმულირდება წევრ-სახელმწიფოთა 

შორის ანგარიშსწორებისათვის თავისუფალი სავალუტო ბაზრის 

გამოყენებით და არა მრავალმხრივი კლირინგული ოპერაციების 

მექანიზმით. 

ფონდის ოპერაციების დარგში ტექნიკური აგენტის როლს 

ასრულებს საერთაშორისო ანგარიშსწორების ბანკი ბაზელში 

(შვეიცარია). 

ევროპის სავალუტო შეთანხმების როლი წევრი ქვეყნების 

სავალუტო პოლიტიკაში უმნიშვნელოა, რადგანაც ამ მხრივ ის 

დუბლირებას უწევს საერთაშორისი სავალუტო ფონდს. 

აღსანიშნავია, რომ ერთიანი სავალუტო-საკრედიტო სის- 

ტემის პროექტის დამუშავება დაიწყო ქ. ბარში (1969-70) ე.წ. 
“ბარის გეგმის” შექმნით. 1969 წელს ჰააგაში ევროკავშირის 

ქვეყნების მთავრობათა მეთაურების გადაწყვეტილებით პარალე- 
ლურად შეიქმნა როგორც ეკონომიკური, ისე სავალუტო კავში- 

რი ეწ “ვერნერის გეგმა”“- რომელიც კავშირის მინისტრთა 

საბჭომ მიიღო 1971 წლის 22 მარტს. ეს გეგმა ითვალისწინებ- 

და ეტაპობრივი პროცესებსს განხორციელებას 10 წლის 
(1971-80 წ) მანძილზე. მიჩნეულია, რომ ნაწილობრივ განხორ- 

ციელებული “ვერნერის გეგმის” ლოგიკურ გაგრძელებად საერ- 
თო ევროპული ინტეგრაციის გზაზე იქცა 1979 წლის I1I3 
მარტს შექმნილი ევროპის სავალუტო სისტემა. ევროპის სავა- 
ლუტო სისტემა განიხილებოდა მექანიზმად, რომელმაც უნდა 
უზრუნველყოს ეკონომიკური ინტეგრაცია, შექმნას ”ევროპის 

სტაბილურობის” ზონა საერთაშორისო სავალუტო ფონდის ეგი- 
დით შექმნილ იამაიკის სავალუტო სისტემასთან (1978 წ). 
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სწორე ევროპის სავალუტო სისტემა განსაზღვრავს დასავლეთ 

ევროპის ინტეგრაციული პროცესის თავისებურებებს, იმავე ია- 

მაიკის სავალუტო სისტემასთან შედარებით. 

ევროპული ეკიუ – ეგრეთწოდებული “საერთო ბაზრის” 

ქვეყნების სავალუტო სახსარი იყო და ამ გაერთიანების ინგლი- 

სური სახელწოდების (სთიი6მი Cსო6ილV/ სიII) პირველი ასოე- 

ბის აბრევიატურას ნიშნავდა. 

“ეკიუს”-როგორც ევროპის ფულადი სისტემის სავალუტო 

ერთეული 1979 წლის 1 იანვარს იქნა შემოლებული. ძველ 

ფრანგულ რკინის ფულსაც (მონეტას) ეკიუ ეწოდებოდა, ის 
ხმარებაში 1266-70 წლებში შემოვიდა, როდესაც საფრანგეთში 

ფულადი სისტემა ყალიბდებოდა. 
ეკიუს პირობითი ღირებულება განისაზღვრებოდა “სავა- 

ლუტო ყუთის” მეთოდის საშუალებით, რომელიც შეიცავდა 15 

ვალუტას. ეკიუს სავალუტო ყუთში ამა თუ იმ ვალუტის ხვედ- 

რითი წილი დამოკიდებული იყო შესაბამისი ქვეყნების ხვედრით 

წილზე წევრი-ქვენების საერთო საშინაო პროდუქტსა და მათ 

საქონელბრუნვაში. 

ევროკავშირის ქვეყნების სრული ინტეგრაციის პროგრამა 

გამოქვეყნდა 1985 წელს ე.წ “თეთრ წიგნში”. მასში განსაზ- 

ღვრული იყო ვადები იმ ღონისძიებათა გატარებისათვის, რომ- 

ლებიც ხელს შეუწყობდნენ კაპიტალის, მომსახურების, საქონ– 

ლისა და ადამიანების თავისუფალ გადაადგილებას. “თეთრი 

წიგნის” დამატებაა ერთიანი ევროპული აქტი, მიღებული 1986 

წელს. 
1987 წელს რატიფიცირებულ იქნა ერთიანი ევროპული 

აქტი. იგი მონაწილეთა ეკონომიკურ-პოლიტიკური ალიანსია და 

როგორც ეკონომიკურ, სავალუტო-საფინანსო და ჰუმანიტარულ 
თანამშრომლობას, ისე შეთანხმებულ საგარეო პოლიტიკას (ასე- 
ვე უშიშროებას) ითვალისწინებს. 90-იანი წლების დასაწყისში 
ევროკავშირის წევრმა-ქვეყნებმა ერთიანი ბაზრის შექმნა პრაქ- 

ტიკულად დაასრულეს და სავალუტო-ეკონომიკური და პოლი- 
ტიკური კავშირის საბოლოოდ ფორმირებას შესამჩნევლად მიუ- 

ახლოვდნენ. ყურადღებას იმსახურებს ორი მომენტი, რომელთაც 
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დააჩქარეს დღის წესრიგში ერთიანი სავალუტო და ეკონომიკუ- 
რი კავშირის შექმნის იდეის დასმა. ეს მომენტებია: 

I. 1987-1983 წელს ევროპის თავისუფალი ვაჭრობის 

ასოციაციის ქვეყნებმა მოითხოვეს ევროკავშირთან მათი ურთი- 

ერთობების გადახედვა, რამაც მოლაპარაკებები მიიყვანა ერთიანი 

ევროპული ეკონომიკური ჭზონის შექმნამდე, რომლის შემადგენ- 

ლობაში შედიან როგორც ევროკავშირის, ასევე ასოციაციის 

ქვეყნები. 

II 1989 წლის აპრილში შეიქმნა ”დელორის” კომიტეტი 
სავალუტო და ეკონომიკური კავშირის შესახებ, რომელმაც 10 

თვის განმავლობაში მოამზადა ევროკავშირის განვითარების შემ- 

დგომი სამი ეტაპის პროექტი. “დელორის კომიტეტის“ მიერ 

გამოთქმულმა იდეებმა დიდი რეზონანსი გამოიწვიეს. ამ იდეებმა 

გაიტაცა არა მარტო დასავლეთ ევროპის ქვეყნების მმართველ- 
თა მნიშვნელოვანი ნაწილი, არამედ მილიონობით უბრალო მო- 

ქალაქე. ეკონომიკურმა და სავალუტო კავშირმა მიიღო მასობ- 

რივი ინფორმაციის საშუალებების მხარდაჭერა. 1989 წლის მე- 

2 ნახევარში დასავლეთ ევროპის მრავალი მოქალაქის გონებაში 

ეს იდეები გახდა ევროპული ინტეგრაციის ახალი აღმაფრენის 
სიმბოლო. 

1992 წელს მოხდა გარდატეხა ევროპის თანამეგობრობის 
სისტემაში რომელიც ცნობილია მაასტრიხტის (ქალაქი ჰოლან- 
დიაში) ხელშეკრულებით. რა იქნა მიღწეული მაასტრიხტში? 

1) ხელშეკრულებამ ევროკავშირის შექმნის შესახებ დაუ- 

დო მყარი სამართლებრივი საფუძველი ევროპის სავალუტო- 

ეკონომიკურ კავშირს და ერთიან ვალუტას; 

2) განსაზღვრულ იქნა ევროპის სავალუტო სისტემის ინ- 

სტიტუციონალური სტრუქტურა; 
3) მაასტრიხტის ხელშეკრულებით განისაზღვრა ეკონომი- 

კურ და სავალუტო კავშირზე გადასვლის 3 ეტაპის ზუსტი 

გრაფიკი; 
4) შეთანხმებულ და დამტკიცებულ იქნა კონვერგენციის 

5 კრიტერიუმი რომელიც მოეთხოვება ევროკავშირის წევრ- 
ქვეყნებს ე კონომიკურ და სავალუტო კავშირში შესასვლელად; 
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5) მაასტრიხტის ხელშეკრულებამ დაამტკიცა ფულად- 

საკრედიტო პოლიტიკის პრიორიტეტულობა ეკონომიკური და 

სავალუტო კავშირის ჩარჩოებში. კავშირის და მისი უმაღლესი 

ორგანოს ცენტრალური ბანკების ევროპული სისტემის მთავარი 

მიზანი არის ფასების სტაბილურობა. დაქვემდებარებული ხასია–- 

თი გააჩნია მე-2 ამოცანას - თანამეგობრობის და წევრი-ქვეყნე–- 

ბის ეკონომიკური პოლიტიკის სხვა მიმართულებების ხელშეწ- 

ყობას. 

მაასტრიხტის ხელშეკრულებით (თებერვალი 1992) ევრო–- 

გაერთიანება 1994 წლის იანვრიდან ევროკავშირად გარდაიქმნა. 

ამ ხელშეკრულებამ ევროკავშირს დააკისრა შემდეგი უმთავრესი 

ფუნქციები: 
ერთიანი ვალუტის შემოღება და მართვა; 

> ერთიანი ეკონომიკური პოლიტიკის კოორდინაცია და კონ- 

ტროლი, განსაკუთრებით საბიუჯეტო საკოთხებში; 

3. ერთიანი ბაზრის დაცვა, რომლის საფუძველს წარმოად- 

გენს თავისუფალი და სამართლიანი კონკურენცია; 

4. მდიდარ და ღარიბ რეგიონებს შორის სახსრების გადაად- 

გილების გათანაბრება; 

5. კანონიერების და სამართლიანობის დაცვა; 

6. ერთიანი საგარეო პოლიტიკის მართვა; 

მაასტრიხტის ხელშეკრულებამ წარმოაჩინა 3 ძირითადი 

პრობლემა: 

I. აჩვენეს მიმდინარე ინტეგრაციული პროცესის სირთულე; 

II. ფინანსურ ბაზრებზე გავლენით, მათ აჩვენეს პოლიტიკური 

კურსის გაუანგარიშებლობა, რომლის საფუძველს წარმო- 

ადგენს ფინანსურ-ეკონომიკური საფუძველი; 

III. გამოჩნდა წინააღმდეგობა თანამეგობრობის მთავარ ქვეყ- 
ნებს შორის (დიდი ბრიტანეთი, გფრ, საფრანგეთი, იტა- 

ლია); 
1995 წლის ივნისში ევროკავშირის კომისიამ გამოაქვეყნა 

ეწ “მწვანე წიგნი” ერთიანი ვალუტის შემოღების პრაქტიკული 

ღონისძიებების შესახებ, სახელწოდებით “ერთი ვალუტა ევრო- 
პისათვის”. მასში წამოჭრილი იყო 3 ამოცანა: 
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ს სავალუტო კავშირზე გადასვლის ყველა შესაძლო სცენა- 

რიდან ერთის ამორჩევა, რომელიც გააქრობდა განუსაზ–- 

ღვრელობას და შეამცირებდა გარდამავალი პერიოდის და- 

ნახარჯებს; 

II. სავალუტო კავშირზე გადასვლის პროცესის ყველა მონა- 

წილისათვის კონკრეტული ამოცანის განსაზღვრა; 

II. საზოგადოებრივი აზრის მხარდაჭერისათვის პროექტის 

ფართო გაშუქების სხვადასხვა მიმართულებების შემუშავე- 

ბა; 

1995 წელს ევროკავშირმა მადრიდში მიიღო ევროკომისი- 

ის მიერ შემუშავებული გადასვლის სცენარი და გადაწყვეტილე- 
ბა იმის შესახებ, რომ ერთიანი ვალუტის სახელწოდება იქნება 
3 ” 

· რო 

ი ფულისა და ვალუტის ისტორიაში დაიწყო ახალი ერა 

რამდენიმე ქვეყნის ვალუტის გაერთიანებით ევროპის სავალუტო 

(მონეტარული) კავშირის (ესკ) “სასMს”» -სა (სს”თიგი 

M006(მLV LIII0I) და მისი ფულადი ერთეულის “ევროს” (8VIL0) 
შემოღება. 

ევროკავშირის ქვეყნებისა და განსაკუთრებით კომპანიები- 

სათვის ერთიან ფულად პოლიტიკასა და ვალუტაზე გადასვლას 
გარკვეული მიზეზები და უპირატესობები ჰქონდა. სახელდობრ: 

1 ევროკავშირის ერთიანი ეკონომიკური ბაზარი სრულყოფი- 

ლი ვერ იქნებოდა მანამ, სანამ კავშირის ქვეყნებში ეროვ- 

ნული ფულადი სისტემები მოქმედებდა. 
2. ვარაუდობდნენ, რომ “ევრო” წარმატებით იბრძოლებდა ინ- 

ფლაციის წინააღმდეგ, სტიმულირებას მიანიჭებდა ინვეს- 

ტიციებს, წარმოებას, დასაქმებას და სახელმწიფო ფინან- 

სების სტაბილიზაციას. 

3. პოლიტიკური თვალსაზრისით, ერთიანი ვალუტა დასავ- 

ლეთ ევროპას საშუალებას მისცემდა ჰქონოდა ისეთი 

ძლიერი ფულადი ერთეული, რომელიც ეფექტიანად დაუ- 
პირისპირდებოდა დოლარს და იენას, ხელს შეუწყობდა 
ევროკავშირის პოტენციალის გაძლიერებას. 
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4. მეურნეობის სუბიექტებისათვის ევრო ხელს შეუწყობლღა 

ევროკავშირის ტერიტორიაზე ფულად საკრედიტო და სა- 

ვალუტო რეგულირებას. 
5. ტექნიკურად, ერთი ვალუტა მრავალვალუტიან გარემოს- 

თან შედარებით შეამცირებდა სავალუტო რისკს, გააიაფებ- 

და სავალუტო გზავნილებს. 
6. ევროკავშრის ქვეყნის მოქალაქეები “ევრო”-საგან მოე- 

ლოდნენ შრომის ბაზარზე კონიუნქტურის გაუმჯობესებას, 

შემოსავლების ზრდას და ხარჯების შეფარდებით შემცი- 

რებას. 

პირველ ეტაპზე ევროკავშირის ქვეყნებმა მოხსნეს ურთი- 

ერთ შეზღუდვები კაპიტალისა და გადასახადების მოძრაობაში 
და დაიწყეს სახელმწიფო ფინანსების სტაბილიზაცია, იმ კრი- 

ტერიუმების შესაბამისად, რომლებიც ევროკავშირმა “ევროსსა- 

ვალუტო კავშირში” შესასვლელად დაადგინა. ეს კრიტერიუმე- 
ბია: 

) სახელმწიფო ბიუჯეტის დეფიციტი მთლიანი შიდა პრო- 

დუქტის (მშპ) არა უმეტეს 3%-ისა. (2000 წლიდან უდე- 

ფიციტო ბიუჯეტი ან დადებითი სალდოთი); 

სახელმწიფო ვალი მშპ-ის არა უმეტეს 60%-ისა; 

წლიური ინფლაციის 3-3,3%-ის დონე; 

გრძელვადიანი საპროცენტო განაკვეთის საშუალო ნომინა- 

ლური სიდიდე (დაახლოებით 9%); 
5. ევროკავშირის მიერ დადგენილი საცვლელი სავალუტო 

კურსების სტაბილიზაციის მექანიზმის დაცვა. 

ევროკავშირის სამმა ქვეყანამ (დიდი ბრიტანეთი, დანია, 

შვედეთი) ერთიან სავალუტო კავშირში გაერთიანებაზე თავი 

შეიკავა, ამასთან, ეს ქვეყნები “ევროსავალუტო” კავშირში შეს- 

გლის პრინციპული წინააღმდეგები არ არიან, მაგრამ შვედეთის 

მთავრობა მოცდას მიიჩნევს საჭიროდ, დანიას ერთიანი ვალუ- 

ტის სამართლებრივი ასპექტები არ აკმაყოფილებდა, ხოლო დი- 
დი ბრიტანეთი დაყოვნების პოლიტიკას ამჯობინებს და პრაქტი- 

კაში “ევროს” აღიარებას დაელოდა. 

2 
აა
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2002 წლის პირველი ინვრიდან ევროკავშირის 12 ქვეყა- 

ნაში ევრომ დაიწყო ფუნქციონირება. ეს 12 სახელმწიფო ერ- 

თად ქმნის “ევროს მოქმედების ზონას“, ხოლო მათი ცენტრა- 

ლური ბანკები, ევროპის ცენტრალურ ბანკთან ერთად შეადგე- 

ნენ ე.წ. “ევროსისტემას“. 

ცენტრალური ევროპული ბანკი დაარსდა 1998 წელს. ევ- 

როპის ცენტრალური ბანკის ერთერთი ძირითადი ამოცანაა ევ- 

როს მოქმედების ზონაში ფასების სტაბილურობის შენარჩუნება 

და ევროს მსყიდველობითუნარიანობის დაცვა. გარდა ამისა, ევ- 

როპის ცენტრალური ბანკი პასუხისმგებელია ევროკავშირის 

ეკონომიკური და მონეტარული პოლიტიკის შემუშავებასა და 

განხორციელებაზე. 

ცენტრალური ბანკის მიერ ევროს მოქმედების ზონაში ფა- 

სების სტაბილურობის შენარჩუნება გულისხმობს ინფლაციის 

მკაცრ კონტროლს. ცენტრალური ბანკი მიზნად ისახავს უზ- 

რუნველყოს, რომ "სამომხმარებლო ფასების ყოველწლიური 

ზრდა არ აღემატებოდეს 2%-ს. ბანკი ამას ორი გზით ანხორ- 

ციელებს: 
I. პირველ რიგში, აკონტროლებს ფულად მარაგებს. თუ ფუ- 

ლადი მარაგი აღემატება საქონლის და მომსახურების მა- 

რაგს, ამას შედეგად ინფლაცია მოჰყვება; 

II. თვალყურს ადევნებს ფასების მხრივ არსებულ ტენდენცი- 

ებს და აფასებს იმ საშიშროებას, რომლითაც ისინი ემუქ- 

რება ევროს მოქმედების ზონაში ფასების სტაბილურობას. 

იმ ზღვრამდე, სანამდეც შესაძლებებლია ევროპის ცენტრა- 
ლური ბანკი იყენებს ეროვნული ცენტრალური ბანკების შესაძ- 

ლებლობებს. ევროპული ცენტრალური ბანკების სისტემის მთა- 

ვარი მიზანი არის ფასების სტაბილურობის ხელშეწყობა. მისი 

მიღწევისათვის ეცბს წყვეტს შემდეგ ამოცანებს. 

|. შეიმუშავებს და ახორციელებს ევროპის სავალუტო სის- 

ტემის ფულად-საკრედიტო პოლიტიკას; 
II. ასრულებს სავალუტო ოპერაციებს მესამე ქვეყნებთან ურ- 

თიერთობებში; 
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III. ინახავს და მართავს წევრი-ქვეყნების ოფიციალურ საერ- 
თაშორისო ლიკვიდურ რეზერვებს (თავდაპირველად ეცბ- 

ის განკარგულებაშია 50 მლრდ. ევრო) 

IV. საგადასახადო სისტემის ფუნქციონირების ხელშეწყობა. 

ევროპის ცენტრალური ბანკი მოწოდებულია ხელი შეუწ- 

ყოს საერთო ეკონომიკურ პოლიტიკას ევროკავშირის შიგნით, 

ყველა თავის მოქმედებაში ეცბ ხელმძღვანელობს ღია საბაზრო 

ეკონომიკის და თავისუფალი კონკურენციის პრინციპებით. 

ეროვნული ცენტრალური ბანკები არის ეცბ-ის ერთადერ- 

თი აქციონირები, მათი წილი კაპიტალში და მოგებაში პრო- 

პორციულია ამ ქვეყნების წილისა მოსახლეობის მთლიან რაო–- 

დენობაში და თანამეგობრობის წევრი სახელმწიფოების მთლიან 

მშპ-ში. 

ევროპის ცენტრალური ბანკი ატარებს გერმანული მოდე–- 
ლის მთავარ ხაზს – ფასების სტაბიულური დონის შენარჩუნება. 

ევროს შემოღება არის ეკონომიკური ინტეგრაციის ლოგი- 

კური ეტაპი და მსოფლიო ეკონომიკის გლობალიზაციაზე ადექ- 

ვატური პასუხი. მისდევს რა შიდა მიზნებს, ევროს შემოღება 

არ ეხება არავის ინტერესებს და საბოლოო ანგარიშით, საერ- 

თაშორისო სავალუტო ურთიერთობების განვითარებას ემსახუ- 

რება. 

ოპტიმალური სავალუტო ზონის თეორია და ევროს ზონა: 

ოპტიმალური სავალუტო ზონის თეორიის ავტორია ცნობილი 
მეცნიერ-ეკონომისტი, ნობელის პრემიის ლაურეატი რობერტ 

მანდელი. 

ოპტიმალური სავალუტო ზონის ძირითადი პრინციპებია: 
1 “სავალუტო ზონის წევრ-ქვეყნებს შორის ვაჭრობა უნდა 

აღემატებოდეს მესამე ქვეყნებთან ვაჭრობის მოცულობას; 
2. წევრ-ქვეყნებს შორის ეკონომიკური ციკლის სინქრონიზა- 

ციის მაღალი დონე, 
3. შრომის და კაპიტალის მობილურობის მაღალი ხარისხი. 

რ. მანდელი ოპტიმალურ სავალუტო ზონას განიხილავდა, 

როგორც ცალკეული ქვეყნების მიერ შექმნილ სავალუტო კავ- 
შირს, რომლებსაც შრომის და კაპიტალის მობილურობის მაღა- 
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ლი ხარისხი ახასიათებთ ე.წ. “ასიმეტრიული შოკების“ დროს 
ცალკეულ ქვეყნებში დასაქმების მაღალი დონის მხარდაჭერის 
მიზნით. 

რ. მანდელის “ოპტიმალური სავალუტო ზონების“ თეორი- 
ის მიხედვით “ევროს ზონა“ არ წარმოადგენს ასეთ ზონას, ზო- 
ლო გადაწყვეტილებას მისი შექმნის შესახებ ჰქონდა არა ეკო- 

ნომიკური, არამედ პოლიტიკური ხასიათი. ევროკავშირის ბევრი 
ქვეყნისათვის (მაგ. საფრანგეთი, იტალია, ესპანეთი, პორტუგა- 

ლია, ფინეთი) უკანასკნელ პერიოდამდე დამახასითებელი იყო 
ეკონომიკური ციკლის ასინქრონულობა, აქედან გამომდინარე არ 

იყო გამორიცხული ე.წ. “ასიმეტრიული შოკების“ წარმოქმნა, 

ანუ ისეთი შოკების, რომლებიც მხოლოდ ცალკეულ ქვეყნებს 

შეეხებოდა. 

როგორც აღვნიშნეთ, საგარეო შოკების კორელაცია და- 

სავლეთ ევროპის სხვადასხვა რეგიონებში სხვადასხვაა, ხოლო 

შოკებთან შეგუება ევროკავშირის ფისკალური სისტემით არ 

არის მნიშვნელოვანი. შეგუების მთავარი ელემენტებია შეფარდე- 

ბითი ფასების მოძრაობა და შიდა საგადასახადო პოლიტიკა. 

ერთიანმა ვალუტამ გააქრო შეფარდებითი ფასების მოძრაობის 
კომპონენტი (საცვლელი კურსი, ხოლო ევროპის სავალუტო 

სისტემა ზღუდავს დამოუკიდებელ სფეროს - შიდა საგადასახა- 
დო პოლიტიკას). 

სტაბილიზაციის მიღწევის საშუალებების ფულად-საკრე- 

დიტო პოლიტიკის და საგადასახადო პოლიტიკის ეფექტიანობა 

ევროკავშირის სხვადასხვა ქვეყნებში სხვადასხვანაირია. საგადა- 

სახადო პოლიტიკა ეფექტიანია ევროკავშირის ყველა ქვეყანაში 
გერმანიის გარდა, ხოლო ფულად-საკრედიტო პოლიტიკა ეფექ- 

ტიანი მხოლოდ გერმანიასა და დიდ ბრიტანეთშია, ეი. ეს ქვეყ- 

ნები კარგავენ ყველაზე მეტს ეკონომიკური პოლიტიკის აღნიშ- 

ნულ ინსტრუმენტზე უარის თქმით. 

ეროვნული სახელმწიფოების ხელში რჩება სტაბილიზაცი- 

ის მიღწევის ორი სხვა საშუალება – ხელფასის რეგულირება 

დღა სამუშაო ძალის მობილურობის გაფართოება რეალური 

ხელფასის შემცირება დევალვაციის ექვივალენტურია. ეროვნუ- 
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ლი ვალუტის პარიტეტის კლება და ფასების ზრდა ნიშნავს 
რეალური ხელფასის შემცირებას. იგივე ეფექტი არის როცა 

რეალური ხელფასი კლებულობს უცვლელი ფასებისა და საც- 
ვლელი კურსის დროს, ხელფასი (რეალურიც და ნომინალუ- 
რიც) უფრო ინერციულია, ვიდრე ფასი და საცვლელი კურსი, 

განსაკუთრებით დასავლეთ ევროპაში. მოთხოვნის შემცირება და 

ამით გამოწვეული წარმოების შემცირება იწვევს უმუშევრობის 

ზრდას და არა ნომინალური ხელფასის შემცირებას. ეს კი თა- 

ვისთავად მოქმედებს მშრომელთა სოციალურ მდგომარეობაზე. 

ხელფასის რეგულირება არის დაკავშირეული დიდ დანახარჯებ- 
თან და არაპრაქტიკულია. საცვლელი კურსების ლიკვიდაციის 

გამო ევროკავშირს მოუწევს დიდი დანახარჯების გაწევა საგა- 

რეო შოკებთან შესაგუებლად. 

ეკონომიკური კონიუქტურის გაუარესების შემთხვევაში სა- 

მუშაო ძალა არ წავა იქითკენ, სადაც მასზე მოთხოვნა იზრდე- 

ბა. ენაში, ტრადიციაში, კულტურაში განსხვავება დასავლეთ ევ–- 

როპაში სამუშაო ძალის გადაადგილებას პრობლემატურს ხდის. 

ამავე დროს მიგრანტებად ხდებიან განათლებული და კვალიფი–- 
ციური მუშები, რაც ხელს არ უწყობს დეპრესიული ეკონომი- 
კის ალმავლობას, არამედ პირიქით, აცლის მას ეკონომიკური 

ზრდის მნიშვნელოვან რეზერვს. აშშ-ში სამუშაო ძალის მობი- 

ლურობა 3-ჯერ მაღალია, ვიდრე გერმანიასა და საფრანგეთში. 
საგარეო შოკებთან შეგუების მექანიზმის ერთ-ერთი მნიშ- 

ვნელოვანი ელემენტია კაპიტალის მობილურობა და მისი მიღ- 
წევადობა კრიზისის დროს. კაპიტალის მობილურობა აშშ-ს რე- 
გიონებს შორის უფრო მაღალია, ვიდრე დასავლეთ ევროპის 

ქვეყნებს შორის, სადაც კაპიტალის კერძო ბაზარი უზრუნველ- 

ყოფს რეგიონალური შოკებისაგან დაზღვევის დაბალ ხარისხს. 
ეკონომიკური და სავალუტო კავშირის შექმნით ეროვნულ 

სახელმწიფოებს რჩებათ დამოუკიდებლობა ფისკალური პოლი- 
ტიკის გატარებაში. ანტიკრიზისული რეგულირების ამ მეთოდის 

მნიშვნელობა იზრდება, რადგანაც წევრი სახელმწიფოები ამ 
მიზნისათვის ვერ გამოიყენებენ ფულად-საკრედიტო და სავალუ- 

ტო პოლიტიკას. საგარეო შოკების წინააღმდეგ ბრძოლაში ფის- 
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კალური ფაქტორი შემოიფარგლება ეროვნული სახელმწიფოს 

ბიუჯეტის ჩარჩოებით, განსხვავებით აშშ-საგან სადაც ყველა 

შოკის 40%-მდე ფედერალური საგადასახადო სისტემის მიერ 

იფარება. 

აღსანიშნავია, რომ ევროს გარეშე საერთო ბაზარი არ იქ- 

ნებოდა სრულყოფილი და ვერ შეძლებდა თავისი მიზნების მიღ- 

წევას, დასავლეთ ევროპის კონკურენტუნარიანობის გაზრდას 
სამხრეთ-აღმოსავლეთ აზიის ქვეყნებთან; რომელთაც გააჩნიათ 
წარმოების დაბალი დანახარჯები და აშშ-ს მაღალტექნოლოგი- 

ურ ეკონომიკასთან შედარებით. 

ერთიანი ვალუტის უპირატესობებია: 

1. მას შეუძლია შეამციროს სავალუტო გაცვლის დანახარ- 
ჯები, ევროპის კომისიის ექსპერტთა გაანგარიშებით სავა- 
ლუტო გაცვლის დანახარჯები ევროკავშირის ქვეყნებში 

1986-I995 წლებში შეადგენდა წლიური მშპ-ს 1%-ს. 
2. ეკონომიკური და სავალუტო კავშირის ჩამოყალიბებამ გა- 

აქრო სავალუტო არასტაბილურობასთან და რყევასთან 
დაკავშირებულ რისკი. 

3. ევრო უფრო მეტია, ვიდრე ეროვნულ ვალუტათა ნაკრები, 
რომლებიც მან შეცვალა. 

4. ერთიანი ვალუტის “შემოღებით ფასები წევრ-ქვეყნებში 

ერთ ვალუტაშია გამოხატული, გაქრა სავალუტო რყევებ- 

თან დაკავშირებული ფასთა პროპორციების „ცვლილებები. 

ევროკავშირში ვაჭრობის ლიბერალიზაციის შედეგად გაზ- 

რდილი კონკურენცია არის სტიმული ტექნიკის და ტექ- 
ნოლოგიეის სრულყოფის წარმოების ეფექტიანობის 

ზრდის, რაც საბოლოოდ წევრ-ქვეყნებში ეკონომიკური 

ზრდის დაჩქარების საფუძველია. 

ევროკავშირი არის ძლიერი, დემოკრატიული და განათლე- 

ბული ერი-სახელმწიფოების პირმშო. სწორედ ისინი აღმოჩნდე- 

ნენ უზრუნველმყოფნი სამოქალაქო საზოგადოების, კანონიერე- 

ბის და წესრიგის, ეფექტიანი სახელმწიფო პოლიტიკის მშენებ- 

ლები, რომელმაც ომის შემდგომ ევროპას მშვიდობა და ალღორ- 

ძინება მოუტანა. ევროკავშირზე ეროვნული სახელმწიფოების 
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მხრიდან ზოგიერთი უფლებების გადაცემამ კი არ შეასუსტა, 
არამედ პირიქით, გააძლიერა ისინი. ზეეროვნული ორგანოები 

გამოიყენება მხოლოდ იმ სფეროებში, სადაც მათ შეუძლიათ 

უფრო ეფექტიანი გადაწყვეტილებების მიღება და ცხოვრებაში 
განხორციელება, ვიდრე ეროვნულ “სახელმწიფოებს. ძლიერი 

ეროვნული სახელმწიფოების გარეშე არ იყო და არც იქნება 

მყარი ინტეგრაცია. 

დასავლეთ ევროპამ გააკეთა დიდი ნაბიჯი ეკონომიკური 

და პოლიტიკური ინტეგრაციისაკენ. დასავლეთ ევროპა არის სა- 

ხელმწიფოთა კონფედერაციული თანამეგობრობა, რომელსაც 

აქვს ერთიანი პარლამენტი, ერთიანი მთავრობა და არაფორმა- 

ლურად ერთიანი მოქალაქეობა, ეროვნულის გვერდით, ერთიანი 

ეკონომიკური და სოციალური პოლიტიკა, საგარეო პოლიტიკუ- 

რი საქმიანობის კოორდინაცია. 

დასკვნა: 

ს), საერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაციის პოლიტიკური 

თეორიებია: ფედერალიზმი, ფუნქციონალიზმი, ნეოფუნქციო- 

ნალიზმი, კომუნიკაციის თეორია, ახალი ინსტიტუციონა- 

ლიზმი და ისტორიული ინსტიტუციონალიზმი. 

2. საერთაშორისო ეკონომიკური ინტეგრაციის ეკონომიკური 

თეორიებია: ნეოლიბერალური, კორპორაციონისტული, დირი- 

ჟისტული, ნეოკეინსიანური და სხვა. 

3. ნეგატიური ინტეგრაცია გულისხმობს საქონლის, მოსახურე- 

ბის, კაპიტალის და სამუშაო ძალის მოძრაობის გზაზე ბა- 

რიერების უბრალო გაუქმებას, რასაც როგორც ეკონომიკუ- 

რი თეორიიდანა ცნობილი თან ახლავს კონკურენციის 
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სახურების და წარმოების ფაქტორების მობილურობას. 
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