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ნინო იაშვილი, ეკა მაღალაშვილი, გაურ ნაჭყებია; სახელშეკ- 

რულებო ურთიერთობების პრაქტიკა. გვ 528. თბ, 2006. 

წინამდებარე კრებული უნივერსალური გამოცემაა. აქ ამომწ ე- 

რავადაა წარმოდგენილი როგორც წინასახელშეკრ ულები მოლა- 

პარაკებების ჰერი პეტიები, ასევე ტიპიური ხელშეკრულებებიც. 

ავტორები სათანადო ადგილს უთმობენ სასელშეკრულებო უერ- 

თიერთობის სამართლებრიც საფუძვლებს. კვალიფიცი ურად. გეის- 

სნიან, როგორ ავიცილოთ თავიდან მოსალოდნელი შეცდომები და 

როგორ შევარჩიოთ საქმიანი პარტსიორები. განხილულია ხელ- 

შეკრულების პროექტის მომბადების საერთო მეთოდიკა. 
დარწმუნებული ვართ, კრებული საიმედო დასაყრდენი იქნება 

საქმიანი წრეებისათვის და არა მარტო მათთვის. 

გამომცემლები: საგამომცემლო სახლი „ინოვაცია“, 

შპს „ლამპარი-99“.



ყოგაღი ნაწილი 

შესავალი 

დღეინათვის სამეწარმეთრ ერთხერთობების ძირითად ბაზისს 

ხელშეკრულება წარმოადგენს. ამასიას. რიულ, მრავყალმსრივ და 
წინააღმდეგობებით საყსე ურთიერთობებში წამოჭრილი სკონფლიქ- 

ტების მიზები ძალზე ხშირად არასწორად, თუ უყურადღებოდ შედ- 

გენილი ხელშეკრულებაა. რაც ცხადყოფს, რომ წარმატებელი ბიზ- 

ნესისიოვის საკმარისი როდია იყოთ ენერგიული, მიზანდასახული. 
გამბედავი, ას ინიციატიყიანი, ერთი სიტყეიის, „საქმიანი“ ადამიანი. 

ამავე დროს. აუცილებელია კარგად ყიცნობდეთ და ეფექტერად 
ვიყენებდეთ იმ სამართლებრიე წესებსა და სორმებს, რომლებიც 

არეგულირებს ადამიასების ქცეეას საბაბრო ურთიერთობების ჰი- 
რობებში. ამ შემთხვევაშიც. არ შევცდებით, თუ ეიტყეიის, რომ ყეე- 

ლაფერი ხელშეკრულებით იწყება. ნებისმიერი საწარმოს კომერ- 
ციული გეგმის რეალიზაცია შეუძლებელია გარიგებისა და ხელ- 
შეკრულების გარეშე - იყო მეწარმე, განახორციელო სამეწარ- 
მეო საქმიანობა და არ განახორციელო გარიგება, არ დადო ხელ- 
შეკრულება - უბრალოდ წარმოუდგენელია. 

ხელშეკრულება არ არის მარტო ის დოკუმენტი, რომელიც საჭი- 
როა თქვენი საწარმოს სალაროში ფულის შემოსავალში ასაღე- 

ბად, ხელშეკრულება - პირველ რიგში მხარეებს შორის ნებაყოფ- 
ლობითი შეთანხმებაა, იურიდიული აქტია, რომელშიც გამოხატუ- 
ლია ურთიერთხელსაყრელი თანამშრომლობის თანხმობა. 

ცხობილია, რომ ყველა საქმიანი ურთიერთობა სამეურნეო სუ- 

ბიექტთა შორის რეგულირდება კანონმჯტებლობითა და იმ პირო- 
ბებიი,. რომლებსაც ისინი ითვალისწინებენ შესაბამის ხელშეკრუ- 
ლებებში. ცალკეული ოპერაციისა თუ საერთოდ. კომერციული საქ- 
მიასობის წარმატება მსიშვნელოვნადაა განპირობებული იმიის. რამ- 

დესად სწორადაა შედგენილი და გაფორმებული ყოველი ცალყეუ- 
ლი ხელშეკრულება. ეს არცაა გასაკეირი. რადგან, სწორედ ხელ- 
შეკრულება განსაზღერავს მხარეთა ვალდებულებებს, მათ პასუ- 
ხისმგებლობას, პროდუქციის ფასებს, მიწოდების ვადებს, ანგარიშ- 
სწორების წესებს და სხვა. 

ხელშეკრულებების შესრელების ანალიზი გვიჩვენებს, რომ მე- 
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წარმეები სერიოზბელ შეცდომებს უშვებენ სახელშეკრელებო ურ- 
თხერთობების უკვლებლიე ყველა ეტაპზე. ეს ეტაპებია: 

- პარტნიორის შერჩევა; 

- წინასახელშეკრულებო მოლაპარაკებები; 

- ხელშეკრულების მომზადება, განხილვა, ხელმოწერა; 

- ხელშეკრულების შესრულება; 
- ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული დავების 

წარმოება. 

შემოთავაზებული ცნობარის ყურადღებით გაცნობა მკითხველს 
საშუალებას მისცემს თავიდან აიცილოს დღეისათეყის გავრცელე- 

ბული ისეთი შეცდომები. როგორებიცაა: 

- ხელშეკრულების დადება პირთან, რომლის შესახებ პრაქტი- 
კულად არაფერი ვიცით; 

- ხელმოწერა ხელშეკრულების ტიპიურ ბლანკებზე, რომლებ- 
შიც მხოლოდ მხარეთა მისამართები და ხელმოწერებია შეცვლი- 

ლი; 
- ბუნდოვანი მითითებები ხელშეკრულების საგანზე თუ მიზან- 

ზე; დაუკონკრეტებელი ვადები; 
- არაფრისმთქმელი მუხლები მხარეთა უფლებებისა თუ ვალ- 

დებულებათა შესახებ; 

- მხარეთა მიერ ნაკისრი ვალდებულებების შესრულების უზრუნ- 
ველყოფის რეალური წყაროებისა და მექანიზმების არარსებობა. 

აქედან გამომდინარე. აუცილებელი ხდება პარტნიორთას მო- 

ლააარაკებისას გათვალისწინებული იქნეს ყველა შესაძლო ას- 

პექტი, რათა ხელშეკრულება თქვენთეის საიმედო და იურიდიუ- 

ლად გარანტირებული იყოს და ამით თავიდან აიცილოთ არასწო- 

რად გაფორმებული, ან იურიდიულად გაუმართავი ხელშეკრულე- 

ბის შედეგად გამოწყეული ზიანი. 
ბუნებრიყია, ჩნდება კითხვაც: 

როგორი უნდა იყოს „საიმედო“ ხელშეკრულება? 
ამგვარი ხელშეკრულება ცალსახად განსაბღვრავს მხარეთა ისტე- 

რესებს და უეფჟლება-მოვალეობებს, ამასთან იგი არ უნდა შეიცავდეს 
ე.წ. „იურიდიულ წყალქვეშა ქვებს“, იუ „იურიდიულ ნაღმებს“, რო- 
მელთა არსებობაც საშიშროებას უქმნის მთლიანად გარიგებას და 

შესაძლოა მინიმუმამდე დაიყვანოს ნებისმიერი ტექსიკურად და ეკო- 
ნომიკურად ყოველმხრივ გააზრებული და დამუშავებული პროექტი.



წინასახელშეკრულებო მოლაპარაკება 

ხელშეკრულება მოლაპარაკებით იწყება 

ადამიანები ცხოვრებისეულ სიტუაციებში (მათ მორის მოლასა- 

რაკებების დროსაც) განსსყაყებელად იქცევიან. ერთხი სისწ რაფედს- 

ას ფულისაკეს, მეორესი სელისუფლებისაკენ. მესამეთCათვის მიავა- 

რია მხოლოდ გამარჯვება. ყველაფერი დამოკიღებულია ადამია- 

ნის პირაღ თეისებებზე და ცხოვრებისეული ყასყულობებისადმი 

მის დამოკიდებულებაზე. 

ამავე დროს არსებობს ორი უდავო ჭეშმარიტება: 

- თქვენ ვერასოდეს ვერ მიიღებთ იმას, რაც თქვენ გსურთ - თუ 
არ იცით, რა გინდათ; 

- წარმატების შანსი არა გაქვთ, როდესაც ოპონენტი უკეთ გიც- 
ნობთ, ვიდრე თქვენ იცნობთ საკუთარ თავს; 

იმისათვის, რომ დარწმუნდეთ, თუ როგორ შეუძლია სხვას ამო- 

იცნოს თქვენი ზრახვები, აიღეთ ფურცელი და ჩამოწერეთ თქვენთ- 
ეის ყველაზე მნიშენელოვასი ხუთი სურვილი. შემდეგ სთხოვეთ 
რომელიმე თქეესს მეგობარს ასეეე ჩამოწეროს მისი აზრით თქვე- 
ნი ყველაზე მნიშვნელოვანი ხუთი მისწრაფება. შედეგი ალბათ გა- 

გაოცებთ, როცა ტესტები ერთმანეთს დაემთსვევა. წარმოიდგინეთ 
როგორ შეიძლება გამოიყენოს ეს გარემიება თქვენმა ოპონენტ- 

მა. თუ იგი შესძლებს გამოიცნოს, რა გამოძრავებთ თქვენ. 
შეიცანით თქვენი ოპონენტი. როგორც წესი, ადამიანები ადვი- 

ლად ამოსაცნობნი არიან. მათი პერსონალური სტილი ყლინდება 
ყველაფერში, რასაც ისინი აკეთებენ (მოლაპარაკებების ჩათვლით). 
ამიტომ, ოპონენტთან შეხვედრამდე (ისუ მას არ იცნობთ და პირეე- 

ლად ხყდებითძ!)), ესაუბრეი! მის ნაცნობებსა და ახლობლებს, ადამია- 

ნებს, რომლებსაც უკვეე ჰქონდათ ურთიერთობა მასთან. ყური მიუგ- 

დეის ჭორებსაც. ეცადეთ, ესაუბროთ ტელეფონით შესაძლოა ამო- 

იცნოთ მისი მიზნები: შემღეგ გაანალიზეი, მოპოვებული ინფორმა- 

ცია და დაგეგმეთ, თუ როგორ შეიძლება იმოქმედოთ მოლამარა- 

კების შედეგებზე. 
ამასთან, საჭიროა გვახსოვდეს რამდენიმე „ოქროს წესი“: 
- ეცადე, წინასწარ არ იფიქრო მოლაპარაკების შედეგზე; ნე- 

ბისმიერი მოლაპარაკება ი,ამაშია. თამაშის დროს კი მუდმივი და 
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უეჭეელი გამარჯვების იმედი არც თუ კარგი დამხმარყა. გადაჭარ- 

ბებული მღელეარება ადეილად გადადის ჩერი ულოთბაში. რაც მნიმ- 

ვხჩელთოყნად ამცირყბს გამარჯვებისა და მოლამარაკების წარმა- 

ტებით დასრულების შანსებს; 

- ნუ დაწვრილმანდებით და მთელი ენერგია წარმართეთ სა- 
ბოლოო გამარჯვებისათვის; 

- მზად იყავით რისკისათვის. 
მოლაპარაკების ფსიქოლოგია. ოპონენტი მზად არის მილამა- 

რაკებისათვის. როდესაც მას რაღაც აქვს განზრახული, ას რაღაცის 

ეშინია. არსებობს ოპონესტისათვის წინადადების შეთავაზების ორი 

გზა. შეიძლება უთხრათ), „ჩვენი შეთანხმების შედეგად თქვენ მიი- 
ღებთ..“ ან „თუ ვერ შევთანხმდით, თქვენ ვერ მიიღებთ...“ ეს ორი 

მიდგომა ურთიერთშემავსებელია და რა კომბინაციით იქნება ისინი 

გამოყყნებული, დამოკიდებულია თქვენს მიერ ოპოსესტის შეფასე- 

ბასა და მისი ქცევის მოტივებზე. 
ეცადეთ მოეწონოთ ოპონენტს. ბევრად უფრო სასურველია ურ- 

თიერთობა იმ ადამიანებთან, რომლებიც ჩვენ მოგეწონს. ბევრად 

მეტი შანსი გაქვთ ელოდოთ დათმობასა თუ შეღავათს ოპონენტი- 

საგან, თუ იგი თქვენში დაინახავს სასიამოვნო, პატიოსან, ღია და 

კეთილმოსურნე ადამიანს. 

სიცრუე, გადაჭარბება, თაეის მოკატუნება – თამაშის აღიარებუ- 

ლი ელემენტებია. თუმცა, ესეც საჭიროებს გარკვეულ გულწრფე- 
ლობასა და კეთილმოსურნეობას. აშკარად არაბუნებრივი გამო- 

მეტყველება და ქმედება აუცილებლად გამოიწვეეს ადექვატურ ქმე- 
დებას ოპონენტის მხრიდან და პირიქით, კეთილმოსურნე, თახნამშ- 

რომლობისაითვის განწყობილი ტონი აუცილებლად გამოიწვევს 

ოპონენტის კეთილმოსურნე განწყობასაც. 

იყავით თავდაჯერებული. არასდროს მოიხადო ბოდიში შეკიოთსხ- 

ვისათვის. შესაძლოა ამან კარგი შთაბეჭდილება დატოვოს ოპო- 

ნენტზე, მაგრამ. იგი აუცილებლად ჩაგთვლით რბილ ადამიანად და 

აუცილებლად ეცდება გამოიყენოს ი'ქვენი გაევთავებელი ბოდიში 

თავის სასარგებლოდ. იყავით თავაზიანი, მაგრამ, ნუ იქნებით ად- 

ვილად დამჯერე. ეცადეთ, არ დაიმსახუროთ ორაზროვანი შენიშე- 

ნები და უადგილო ხუმრობები. როდესაც რაიმეს გეკითხებიან, პა- 

სუხისათვის ნუ დაიწყებთ თვალების ცეცებას., ტუჩების ლოკვასა 

და ხენეშას. 
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განსოედეი!, არ არ“ საკმარისი მოეწონოი ომოხნეჩტს, თქვენ 

უნდა მოიმჰოეოროთ მისი პატივისცემა. 

ყურადღებით ადევნეთ თვალი და უსმინეთ. სმირადც ბევრად 
უყრის მსიშესელოყვანია “ი. რაც არ ითქვა. ყიდრე თს. რაზეც მრავა- 

ლი საათი სა უბრთბდითს. არ მოექცეთ მაღალფარდოყასი ფრაბე- 

ბის გავლენის ქვეშ. 0Iე შეამჩხევის, რომ ოპოსენტის პასუხები ი'ქვენს 

კითხვებზე ძალხე წააგავს ტელეკამერის წინ მიცემულ ინტერეიუს. 
დაფიქრდით) - სიმ არ არის ამის მიგები იქყენი კითხყა. მყისიე- 

რას შეაფასეი, რა აღელეებს ომონენტს, რატომ გრძნობს თავს 

უხერხულად, მიაქციეთ ყერადდღება მის სელებს, თეალებს; არ გა- 

მოგრჩეთ თუნდაც მცირე წინააღმდეგობა ოპონენტის ლამარაკსა 

და აზრების მსვლელობას შორის. 

თავი დაიჭირეთ ისე. თითქოს ბევრად საკლები იციძთს, ვიდრე ეს 

სინამდვილეშია, ოპონენტი აუცილებლად გაგიმსელი მეტს, ვიდრე 

თქვენ ელოდებით. 
იყავით აქტიური მსმესელი, აგრძსობინეთ ოპონენტს, რომ თქვეენ 

გესმით მისი და პატივს სცემის მას. 
დასვით რაც შეიძლება მეტი შეკითხვა, ყურადღებით მოისმისეთ, 

რას გპასუსობენ და როგორ პასუხობენ. 

დააყენეთ თქვენი თავი ოპონენტის ადგილზე. მოლაპარაკე- 

ბებში წარმატებისათეის აუცილებელია გახსოვდეთ: მიაღწიოთ გა- 

რიგებას, არ ნიშნავს აიძულოთ ოპონენტი ისე ხედავდეს და აფა- 

სებდეს საგნებსა და მოვლენებს, როგორც თქვენ. მოლაჰარაკე- 
ბის დაწყების წის გააანალიზეთ რისი მიღწევა სურს ოპონენტს, სუ 

დაამახისჯებთ მის მიზნებსა და მისწრაფებებს საკუთარი ჰპრობ- 

ლემების სასარგებლოდ. წყლის ნაყვად დარჩება ყველა მცდელო- 

ბა, Vწ უწ ურაქი გადააქციოთ ფილანტროპად. 

ნუ ილაპარაკებთ ზედმეტს. არ არის ა'ეუცილებელი დი პლომა- 
ტობა, რომ სიჩუმე საკუთარი მიგნის მისაღწევად გამოიყენო. თქვენი 

დუმილი აფიქრებს, აბსევს. აფორიაქებს ოპოსესტს, იგი ცდილობს 

გაერკვეს დუმილის მიზებში. იქმჩება თქვენი თავდაჯერებულო- 

ბის შიაბეჭდილება, რაც უბიძგებს ომონენტს დათმობებისაკენ. აში- 

ტომ, ეცადეთ დაარღვიოთ მოლაქმარაკების რიტმი.



ხანმოკლე მოლაპარაკებები 

გადადით პირდაპირ საქმეზე. თუ საქმის არსი ნათელია, ს.ე შე- 
იწ უსებთ იაეს სტრატეგიისა ღა ტაქტიკის ჩამოყალიბებაზე. გამ“ი- 

ტოვეი გრძელი შესავალი თქვენი ვიბიტის მიზებებზე. პირდაპირ 

და შეძლებისდაგვარად მოკლედ ჩამოაყალიბეთ რა გსური!. 

თუ შყამჩნევის. რ." ოპონენტი სმირად სელმძღვანელობს მტკი- 

ცე პრინცი პებით, სუ იფიქრებთ.რომ ეს პრინცი პები ურყეყია. 

შეახსენეთ ოპონენტს კონკურენტები. ატრძნობინეით ომონენტს. 
რომ თქვეს გაქვთ ფართო არჩევანი და არ არსებობს საკითხის 

დაუყოვსნებლიე გადაწყვეტის მკაცრი აუცილებლობა. როგორც წე- 

სი. კონკურენციის ფაქტორი ზემოქმეღებას ასდენს რამჯენიმე მი- 

მართულებით: რადგან არსებობს ალტერნატივა, წინადადება უნ- 
და იყოს აუცილებლად მიმზიდველი; თუ არ ვიყიდი (არ გავყიდი) 

მე, ამას გააკეთებს სხვა; კონკურენცია აჩქარებს მოლაპარაკე- 
ბებს და ამცირებს მისი ხანგრძლივობის დიაპაზონს; ნუ ეცდებით 
კონკურენციის ფაქტორის ბოროტად გამოყენებას, ოპონენტი სიც- 
რუეს არ გაპატიებთ; ეცადეთ აიძულოთ ოპონენტი, შემოგთავა- 

ზოთ მაქსიმალურად ხელსაყრელი პირობები. 
გამოავლინეთ კომპეტენტურობა. თუ ოპონენტი თქვენში შეიც- 

ნობს ექსპერტს, რომელიც ჩინებულად ერკეევა განსასილველი სა- 
კითხის ყველა წვრილმასში, იგი აღარ ეცდება თქვენს გაბრუებასა 

და თვალში ნაცრის შეყრას. გამოიყენეთ თქვენი გამოცდილება. 

მაქსიმალურად ზუსტი იყავით დეტალებში და განმარტებებში, ნუ 
გაუშვებთ ხელიდან შესაძლებლობას გამოავლინოთ! თქვენი პრო- 

ფესიონალიზმი. 

იყავით ფრთხილად. ოპონენტი აუცილებლად ეცდება დარწმუნ- 

დეს ი ქქვენს კვალიფიკაციასა და კომპეტესნტურობაში. ელოდეთ მო- 

ულოდნელ და ერთი შეხეღეით უმნიშენელო შენიშვნებსა და შე- 

კითხვებს მოლაპარაკების მსვლელობისას. ნუ ეცდებით გამოიყუ- 

რებოდეთ იმაზე ჭკვიანად, ვიდრე ნამდვილად ხართ. 
აიძულეი თმონენტი. დაიჯეროს თქვენს პროფესიონალიზმი და 

იგი კიდევ უფრო გამორჩეული პატივისცემით მოგექცევათ. 

ნუ უფრთხილდებით ოპონენტის დროს. აიძულე ოპონენტი, და- 
გითმოს რიც შეიძლება მეტი დრო და ენერგია. მიეცი რაც შეიძლე- 

ბა მეტი შეკითხვა, მოითხოვე სრული განმარტება თუნდაც საკლე- 
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ბად მჩიმვნელოყან საკითხზე. რაც მთავარია. სუ დაისშერებ საკუ- 

თარ დროს. ეცადე გააგრძელო მოლაპარაკება მეორე, მესამე დღი- 

სათვის. 

რაც მეტ დროს დი ენერგიას გაიღებს ომონენტი. მიი მეტად 

იქსება იგი დაინტერესებ ული მოლაპარაკებიის, უფრო თამამად წა- 

ყა დათმობებზე ღადებითი შედეგის მისაღწევად. 

მოერიდეთ სატელეფონო მოლაპარაკებებს. ვინც ტელეფონი“ 

მოლამარაკებას იწყებს. უკვე ყლობს უძირატესობას, მახ შეირჩია 

მოხერხებული დროთ, ხელო აქვს აუცილებელი ისფორმაცია, შედგე- 

ხალი აქვს მოლაპარაკების გეგმა. მეორე მსარე კი ამაჟყე მოტივე- 

ბიი) სავსებით მოუმზადებელია მოლაპარაკებისათვის, მაქსიმალე- 

რად თავაზიანად ეცადეთ გადადოთ საებარი. არ აჰყეეთ სატელე- 

ფოსო მოლაპარაკებას, თუ დეტალურად არ მომბადებულხართ სა- 

უბრისაითვის. სატელეფონო მოლაპარაკებისას მგად იყავით შეუ- 

ფერხებლად გასცეთ პასუხი ყველა კითხვას, თუნდაც ამისათვის 

მოგიწიოთ უკვე თქმულის გასმეორებამ. 

გაჭიანურებული მოლაპარაკებები 

ცვალე მოლაპარაკების სტილი. პერიოდულად ცვალე მოლაპჰა- 
რაკების სტილი, როდესაც რეგულარულად ხედები ერთი და იგივე 

ოპონენტს. 
თუ ოპონენტი გაარკვევს თქვენს სტილს, თქვენი აბრებისა და 

მისწრაფებების მსვლელობას, მას უჩნდება სერიოზული უპირატე- 

სობა. ნუ მისცემთ მას ამის შესაძლებლობას - იყაეით არათანმიმ- 

დევრული. ეცადეთ შეცეალოთ შეხვედრის ადგილი: დღეს ოფისში, 
ხვალ რესტორანში; სუ მისცემთ საშუალებას ოპონენტს თ.აეს 

მოგახვიოთ საკუთარი მიდგომები. ასეთ პირობებში იგი იძულე- 

ბული იქსება ილაჭმარაკოს საქმეზე, მოგვკიდოთს მეტი სიფრთხილი- 

თა და პატივისცემიის. 

დაიწყეთ მოლაპარაკება განცხადებით, რომელიც ხაზს უსეამს 
თქვენს სურვილს, მიაღწიოთ ერთიერთხელსაყრელ შეთანხმებას. 

იფიქრეთ ხისტად, იმოქმედეთ რბილად. ხშირად ჩნდება ცდე- 
ნება, დათმოთ, რათა არ გაართ-ეულოთ სიტუაცია. გახსოვდეთ. 

რომ მოლაპარაკების მიზანია თქვენი პრობლემების გადაწყ- 

ვეტა და არაპოპულარობის კონკურსში გამარჯვება. ყცადეი. 

9



არ დატოევრი უნებისყოფო ადამიანის შიაბეჭტილება, ამავე 

დროს სუ გამოხჩენი უმიზეზო აგრესიულობას. იყავიის კეთილ- 

განწყობილი ოქჭოსეჩტის მიმართ და იგივეს მიიღებთ «რპონეს- 

ტის მხრიდანაც. 

თუ ოპონესტი თქვენზე გამოცდილია, ააგეთ მოლამარაკება კოსნ- 
კრეტულ ფაქტებზე. ციფრებზე. პროცენტებზე. ინფორმაციის სგაჟოსნ- 

ყას“ კარგი სამსახურის გაწეყა შეუძლია.? ნუ მოგერიდებაის აღი- 

აროთ ის. რაც ყველასათვის ნათელია. 

გამოიყენეთ დროის ფაქტორი 

ეცადეთ მოლაპარაკება დაასრულოთ! მანამდე, სანამ მისი შეღე- 

გი კრიტიკული გახდება თქეენთვის. 

დროულად გაიგეთ, როდის დგება კრიტიკული ვადა ოპოსენტი- 

სათვის. გააკეთეთ ყველაფერი იმისათვის, რომ ოპონენტმა ვერ 
შეიტყოს თქვენი კრიტიკული თარიღი. 

გახსოვდეთ, კრიტიკული ვადის მიღწევისას თქვენ იძულებული 

ხდებით დათანხმდეთ არახელსაყრელ პირობებზე; 
შეგნებულად გადადეთ მოლაპარაკება, რათა დარწმუნდეთ), რამ- 

დენად არის დაინტერესებული ოპონენტი გარიგებით. 

ერიდეთ უუფლებო შემსრულებელს 

შრომა წყალში იქნება გადაყრილი, თუ დადებითად ღამთავრე- 

ბული მოლაპარაკების ბოლოს მოისმენთ: „ახლა უნდა შევათანხ- 

მოთ ხელმძღვანელობასთან“. 

იმ შემთხვევაში, იუ იძულებული ხართ მოლაპარაკება აწარმო- 

ოთ ხელმძღვანელობის წარმომადგენელთან: ნუ დათმობთ ნურა- 

ფერს; განუცხადეთ ოპონენტს, რომ იტოვებთ უფლებას, გადასინ- 
ჯოთ მიღწეული შეთანხმება. 

აქ საისტერესოა საწინააღმდეგო სიტუაცია, როდესაც თავად შე- 

გიძლიათ მოიმიბებოთ გამოგონილი „უფროსი“, რათა გადადოის 

საბოლოო გადაწყვეტილების მიღება, ან. საერთოდ უარი თქვათ! 

მოლაპარაკების გაგრძელებაზე - როდესაც დაგვიანებით აღმოა- 

ჩინეთ მოლაპარაკების არაპერსპექტიულობა. 
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ნურაფერს გასცემთ, 

თუ სანაცვლოდ არაფერს იღებთ 

ყოყელი დათმობის შემდეგ გარიგება საყლებად ხელსაყრელი 

ხდება. ამდენად. ყოველი დათმობის სანაცვლოდ უნდა ეცადოთ 

მიიღოთ რაიმე. არ იფყიქრიოის. რიმ თქვენი მორჩილება სწორად 

იქსება გაგებული და მომაყალში ანაზღაურდება. როდესაც ოპო- 

ნენტი რაიმეს ითხოეს, აუცილებელია პკითხოთ, რას იძლევა სა- 
ნაცვლოდ. 

ეცადეთ, რაც შეიძლება საკლები დათმო“, დაარწმუნეთ ოჰპო- 

ნესტი თქვენი დათმობების სერიოზულობაში და შემხეედჯრი დათ»- 

მობის აუცილებლობაში, ამ პროცესში ნუ იქნებით ბედმეტად კატე- 

გორიული. 

პროფესიონალები და ბიუროკრატები 

როგორც წესი, მცირე ფირმები და კერძო პრაქტიკით დაკაევებუ- 

ლი იურისტები სარგებლობენ სტანდარტული ტიპიური კონტრაქ- 

ტების ბლანკებით. ის, რომ კონტრაქტი ლამაზად არის დაბეჭღილი 

და ტოვებს იურიდიულაღ სწორად შესრულებული დოკუმენტის სა- 

სეს - სულაც არ ნიშნავს, რომ არ შეიძლება მისი შეცვლა, ასუ, მასში 

ცვლილებებისა და დამატებების შეტანა. თუ აღმოჩნდება, რომ კონ- 

ტრაქტში რაიმე არ მოგწონთ, ახ არ გაწყობთ, დაუყოვნებლივ 

გადახაზეთ, ან ჩაასწორეთ. ძალზე ყურადღებით! წაიკითხეთ კონტ- 

რაქტი, არ მოუსმინოთ და მით უმეტეს არ მიიღოთ განმარტებები: 

„როლს არ თამაშობს“. „უმნიშვნელო იურიდიული დეტალებია“, 

„მერე ვნახოთ“ და სხვა. 

გახსოევდეის: კონტრაქტის ნებისმიერი ცვლილება დაიშვ–ება მის 
ხელმოწერამდე. 

კარგად გაერკვიეთ, რა დგას 

რესპექტაბელურობის უკან 

არ შეუშინდეთ პროფესიონალებს. ით.უ რაიმეს ვერ იგებთ. არა 
გაქვთ იურიდიული განათლება და დოქტორის ტიტული - ამან არ 
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უნდა შეგიშალოი! ხელი იკითსხოის, გაარკესოი), ან დაარუსტოის. რაც 

თქვენ გაფიქრებთ და ი'ქვენთვის აუცილებელია. გახსოედეთ. „პრო- 

ფესიონალებს“ სჩვევიათ - გელაპარაკონ ისე, როგორც უსუსურ 

ბავშვს, თავგზა აგიბნიონ უცხო ტერმინთა კორიანტელით. ყაღია- 
როთ ისიც. რომ ადამიანები მიჯტრეკილი არიან ადვილად დაუჯე- 

რონ კარგად ჩაცმულ ღა ლამაზად მოლაქარაკე ადამიანებს. იმი- 

სათეის, რომ ადეილად დააღწიოთ თავი მსგავს შემთხევევებს: შე- 

ადგინეთ ითქვესთვის საინტერესო და სადავო საკითხების ზუსტი 

ჩამონათვალი. დააზუსტეთ, ჰონორარისა და დამატებითი სარჯე- 

ბის საკითსი. ეცაღეთ, არ ცატოვოთ გაურკეეველი არც ერთი სა- 

კითხი. 

ყველა წესს აქვს გამონაკლისი 

ნუ დაუშვებთ, რომ „ოფიციალური ნორმები“ ან ვიღაცის მიერ 

დადგენილი „წესები“ ბარიერად იქცეს თქვენი საქმიანობისათვის. 

თუ როდესმე წააწყდებით გადაულახავ ბარიერს დადგენილი წე- 

სებისა და ნორმების სახით, ნუ დაჰყრით ფარ-ხმალს. გაიხსენეთ, 

რომ სადღაც იმავე სართულის დერეფნის ბოლოში ზის ჩინოვნიკი, 

რომელსაც შეუძლია ამ წესს გადააბიჯოს. მოითხოვეთ მასთან 

შეხვედრა. თუ მოლაპარაკებით არაფერი გამოვიდა, მოითხოეეთ 

აუცილებელი დოკუმენტი. ბოლოს აღმოჩნდება, რომ არავითარი 

ოფიციალური შემზღუდველი დოკუმესტი არ არსებობს, ან, თქვენი 

შემთხვევა დასაშვებ გამონაკლისთა რიგს მიეკუთენება. გახსოვ- 

დეთ, ძალზე სასარგებლო ინფორმაციის მიღება შეიძლება ბიუ- 
როკრატიული სამსახურის რიგითი მოხელისაგან. 

როგორ გამოვიდეთ ჩიხიდან 

არასდროს ჩათვალოის, რომ გამოცხადებული უარი საბოლოთა. 

პრაქტიკა გვიჩვენებს, რომ მოლაპარაკების პროცესში ნაითქვა- 

მი „არა“ სიშსავს „ჯერ არა“-ს, ან, შეიძლება „ოღონდ ჯერ არა“-ს. 

გახსოვდეთ: 

ოპონენტი რომ მართლა თვლიდეს საკითხს ამოწურულად, უბ- 
რალოდ მოტრიალდებოდა და წავიდოდა; 

გამოუვალი მდგომარეობა არ არსებობს; 
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თე მართლაც წააწყდებით ჟარყოფის გადაულასაყ კედელს, 4ირ- 

დაჰირ ჰეითხეი ოძჰონენტს - რამ შეიძლება აიძულოს. შეცვალოს 

გადაწყვეტილება; 
ჩე დაიწყები ერთ ადგილზე ტყეძნას და რიული საკითხის უშე- 

დეგო რჩევას - ასეთ საკითხს დაებრუსნდიი მოგვიანებიი). 

ხაზი გაუსვით საერთო მიზნებს 

როგორც კი აღმოჩნდებით ჩიხურ მდგომარეთბაში, დაუბრუსნ- 

დით საერთო ინტერესებს და თავიდან დაიწყეთ მოლაპარაკება. 

აუცილებლად დააზუსტეთ და გაანალიზეთ მიღწეული შედეგები, 

შემდეგ ჩამოაყალიბეთ საკითხები, რომლებმაც გამოიწეიეს აზრ- 

თა სსვაობა, გაარკვიეთ, რა უშლის ხელს მოლაპარაკების წისსე- 

ლას. 

რთული მოლაპარაკება დაყავით ცალკეულ მუხლებად და შეუ- 

დექით მათ ნაბიჯ-ნაბიჯ გადაწყეეტას. ნუ მოერიდებით ოპონესტ- 

თან ერთად ჩიხიდას გამოსავლის ძებნას, წინასწარ გააფრისსი- 

ლეთ იგი, რომ მსჯელობის პროცესში გამოთქმული იდვა ჯერ კი- 

დეე არ არის წინადადება. 

გახსოვდეთ: ხომ არ აფასებთ თქვენც და ოპონენტიც სადავო 

საკითსს დიამეტრალურად განსხვავებული პოზიციებიდან, რომელ- 

თა უკან შესაძლოა იმალებოდეს საერთო ინტერესები, ეცადეთ 

შეაფასოთ პრობლემა ახლებურად, გამოძებნეთ მისი ისეთი სა- 

ხით წამოყენების ხერხი, რომ იგი აღარ წარმოადგენდეს გადაუ- 

ლახავ პრობლემას. 

თუ შეამჩნევთ, რომ მოვლენებზე 

კონტროლს კარგავთ, აიღეთ ტაიმ-აუტი 

სუ დაუშვებთ. რომ მოლაპარაკების პროცესი გამოყიდეს თქვე- 

სი კოსტროლიდან, თ.ე დაიღალეთ, გრძნობის მნიშენელოვას ფიბი- 

კურ თუ ფსიქოლოგიურ დაძაბულობას, თვლით, რომ მოლაპარაკე- 

ბა განწირულია უშედეგოდ დასრულებისათვის - შეისეენეთ. სა- 
სარგებლოდ გამოიყენეთ შესვენება, მოიხსენით დაძაბ-ელობა. გა- 

დასინჯეთ შემდგომი მოქმედების გეგმა, დაიმორჩილეთ საკუთარი 
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თავი. ხშირად ხანმოევლე შესყენებაც კი სავსებით საკმარისია და- 

ძაბული ატმოსფეროს განსამუხტავად. იე აღმოჩნდება, რომ ხან- 
მოკლე შესვენებამ სასურველი შედეგი არ მოიტანა, მოლაჭმარაკე- 

ბა გადადეთ მეორე დღისაითყინ. ამგეარი ნაბიჯი უდაყოდ ჩრდილს 

აყენებს თქვენს ავტორიტეტს. ამიტომ. მას უნდა მიმარი)ოი) გამო- 

საყკლის შემოხვევაში. 

თუ მოლამარაკებას აწარმოებთ ორ ომონენტთან. ეცადეთ გაჰ- 

ყლოთ ისინი. ამისათვის გამოიყენეთ ნებისმიერი უთანხმოება ომო- 

ნენტთა ჯგუფში. 

გახსოვდეთ: თანამოაზრე ოპონენტების ბანაკში თქვენი წარ- 
მატების ძალზე სერიოზული პირობაა. 

როგორ აღვუდგეთ თაღლითობას 

თუ გაქვთ სერიოზული მოტივები, არ ენდოთ ოპონენტს, ნუ ეს- 

დობით მას, არ დაივიწყოთ სიფრთხილე. მოლაპარაკებების ფუს- 

დამენტური წესის თასახმად: თუ არ შეიძლება შემოწმება, არც 
დაიჯეროთ. მოითხოვეთ აუცილებელი ინფორმაცია, ყველა საჭი- 

რო დოკუმენტი, დარწმუნდით, რამდენად ემთხვევა ოპონენტის 

სიტყვები თქვენს დასკვნებს. ნუ გაგიკეირდებათ, თუ გარკვეულ 
ეტაპზე აუცილებლად დაიწყება თქვენი დანამუსება: „როგორ არ 

მენდობით“, „ეჭვი როგორ გეპარებათ ჩემს პატიოსნებაში“, „ტყუ- 

ილად კარგავთ დროს“ და სხვა. ნუ იქნებით უპრინციპო - მო- 
ითხოეეთ ყველა დოკუმენტი წერილობით. თუ აღმოჩნდება, რომ 

ოპონენტის განცხადებათა უმრავლესობის შემოწმება შეუძლებე- 

ლია, გადადევით მოლაპარაკება ან საერთოდ უარი თქეით მასზე. 

გამოაშკარავეთ ოჰპონესტის თაღლითობა. 

თუ მოლამარაკებების პროცესში შეამჩნევთ თაღლითობას. ან 

თამაშის წესების დარღვევას, გამოაშკარავეთ ოპონენტის მოქმე- 
დება. ასეთი მოქმედების შედეგად: 

ოპონენტი შეცვლის ტაქტიკას, შეეცდება აღარ დაარღვიოს თა- 
მაშის წესები. 

შეურაცხყოფად მიიღებს თაღლითობაში მხილებას და გაცხარდება. 
გახსოვდეთ: 

ნუ შეუტევთ ოპონენტს პირადად, რათა არ გამოიწვიოთ დამ- 
ცავი აგრესია; 
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შესთავაზეთ ინციდენტის დავიწყება და მოლაპარაკების გაგ- 
რძელება კონსტრუქციულ ჩარჩოებში. 

მიატოვეთ მოლაპარაკება და დაელოდეთ ოპონენტის სატე- 
ლეფონო ზარს. 

არ მისცეთ საშუალება არაკეთილსინდისიერ ოპონენტს გარე- 

მომცველი გარემო გამოიყენოს თქვენზე გავლენის მოსახდენად. 
განსაკუთრებით ურთხილად იყავით ით ქვენთეის უცხო გარე- 

მოში (ოპონენტის ოფისში). უცხო გარემოცვაში (ოპონენტის თანა- 

შემწყვები, კონსულტანტები, ექსპერტები და სხეა): ეცადეთ. მოლა ჰა- 
რაკების პროცესში უარი თქვათ შემოთავაზებულ ტებილე ულზე. 

ჩაიზე, ყავაზე თუ მაგარ სასმელებზე. 

კრიტიკულად მოეკიდეთ შემოთავაზებას, მოლაპარაკება შეზღუ- 

დული დღის წესრიგით აწარმოოთ, გასსოვდეთ, როდესაც ოპოსეს- 

ტი განსაზღვრავს მოლაპარაკების დიაძაზონს, ფაქტიურად იტი გან- 

საზღვრავს მოლაპარაკების შედეგსაც. 

როდესაც თქვენს წინ არაკეთილმოსურნეა 

ეჭვის, უნღობლობის, საუბრისა თუ მოლააარაკების საგნისადმი 

არაკეთილგანწყობილი დამოკიდებულების გამოვლინების სტან- 
დარტული ფორმაა ხელების მკერღზე გადაჭდობა ცერა თითების 

აქტივიზაციის გარეშე. თუ შეამჩნიეთ, რომ თქვენ ოპონესტმა მკერ- 

დზე ხელები ასეთი სასით გადაიჭდო, ძალზე სავარაუდოა, მას არ 

მოეწონა თქვენს მიერ დასმული საკითსი, რომ იგი მას თქეენგან 

არ მოელოდა, იგი აღგიქვამთ კონკურენტად, ყეყლა გამომღინარე 

შედეგით. 
კიდევ უფრო დამაფიქრებელია პოზა, როდესაც ოჰპონესტს თავი 

დახრილი აქვს და ასეი, მდგომარებაში ცდილობს თვალი თვალ- 

ში გაგიყაროთ; დარწმუსებული იყავით ომონენტის უარყოფით და- 

მოკიდებ ულებაში, უფრო მეტიც, ენდა ივიქროის, რომ იგი ესიტყვოდ 

ჰკიცხავს თქვენს მოქმედებას. თქვენ აუცილებლად გექნებათ სე- 
რიოთობზული პრობლემები ასეთ ოპონესტთან 'ერთიერთობისას. თუ 

თქვენ ხშირად ხვდებით ოპონენტის ასეთ პოზასა და გამომეტყვე- 
ლებას, აუცილებლად იფიქრეთ საუბრისა და მოლაპარაკებების ტაქ- 

ტიკის დახეეწაზბე. 
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ნუ იქნებით ჯიუტი საკუთარი პოზიციის დაცვაში 

ჩებისმიერი მოლამარაკებები ფასდება სამი კრიტერიუმიის: მო- 

ლაპარაკება უნდა დასრულდეს მიზანშეწონილი შეთანხმებით, თუ 

ასეთი საერთოდაა შესაძლებელი. მოლაპარაკება უნდა იყოს ეფექ- 

ტური. მოლაპარაკებამ უნდა გააუმჯობესოს, ყოველ შემთხვევა- 

ში არ უნდა გააუარესოს ურთიერთობა მხარეებს შორის. 
წინასახელშეკრულებო მოლაპარაკებების გავრცელებული ფორ- 

მაა. როდესაც მხარეები იკავებენ გარკვეულ, როგორც წესი. საკმა- 

ოდ ხისტ პოზიციას და ყეელაფერს აკეთებეს ასეთი პობიციის რე- 

ალიზაციისათვის. პოზიციის შერჩევა მოლაპარაკებებში რამდესი- 

მე მიზანს ისახავს. მაი, შორის, იგი აჩვენებს მეორე მხარეს. თუ რა 

გსურთ. რის მიღწევას აპირებთ თქვენ; გიქმნით საყრღენს რთულ 
და გაურკვეულ სიტუაციაში; იძლევა მისაღები შეთანხმების პირო- 

ბების შემუშავების საშუალებას. 

იგივე მიზნების მიღწეეა შეიძლება სხვა, უფრო ეფექტური გზი- 

თაც. მიიჩნევა, რომ პობიციური გარიგებები ხელს არ უწყობენ ძი- 

რითადი მიზნის, მიზანშეწონილი, ეფექტური და ურთიერთმისაღები 

გარიგების მიღწევას. 

როდესაც მოლაპარაკების მხარეები იკავებენ ხისტ პოზიციას, 

არც თუ იშვიათად, ისინი ექცევიან ასეთი პოზიციის ტყვეობაში. 

რაც უფრო ზბუსტად აყალიბებთ თქეენს პოზიციას, რაც უფრო გააუ- 

თრებით იცავთ მას მეორე მხარეს კრიტიკისაგან, რაც უფრო ენერ- 

გიულად ცდილობთ დაარწმუნოთ მეორე მხარე თქვენი პოზიციის 

ურყევობაში, მით უფრო ძნელი ხდება ასეთი პოზიციის დაცეა და 

რეალიზაცია. 

რაც უფრო მეტი ყურადღება ეთმობა მხარეების პოზიციებს, მით 

უფრო ნაკლებია მხარეთა ინტერესების შეთანხმების პერსჰექტი- 

ქა. შეთანხმების მიღწევის შემთხვევაში, იგი შეიძლება აღმოჩნდეს 

საკლებად ეფექტური. ეიდრე შეიძლება ყოფილიყო მხარეთა ჰოზი- 

ციერი დაპირისპირების თავიდან აცილების პირობებში. 
მოლაპარაკების წარმოების სტანდარტული მეთოდი. როგორც 

წესი, სრულდება შეოთასხმებით, ან მხარეთა ურთიერთობების შეწყ- 

ვეტით. შერჩეული პოზიციის ხისტი დაცვა აგრძელებს მოლაპარა- 

კების პროცესს და ამცირებს შეთანსმების მიღწევის ალბათობას. 

როდესაც მხარე დაჟინებით იცავს საკუთარ პოზიციას. იგი ცდი- 
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ლობს მიაღწიოს მისიის ყეიხლსას ურველ შეთანხმებას. ზესტად 

სგივეს ცდილთბს მეორე მხარეც. რაც უფრო მკაცრი დღა ექსტრემა- 

ლეურია მხარეთა პოზიციები. მიის საკლები დართმობებია მოსალოდ- 

ხელი მათი მხრიდას და მიი მეტი დრო და ძალისსმევა ნჭირდება 

მეთასხმების მიღწეყის შესაძლებლობის გარკვევას. 

მხარეთა პოზიციების ასეი'ი დამირისპირება. ხშირად მთაერდე- 

ბა თავმოყვარყობათა. შემდეგ კი პატიემოყეარეობათა დაპირის- 

პირებიი!. მხარეყბი ცდილობეს ახძულოს მეორ; მხარე. მათის ჰო 

გიციის გაზიარებაში. ასეიი „მოლაპარაკების შედეგად ადეკვა- 

ტურია. გარიცება არათასასწ-ორია, არ ასახავს სამეურნეო გარიგე- 

ბის უპირველეს პრინცი ჰს.მსარეთა სების თავისუფალ გამოვლე- 

სას. კიდეე უფრო რთუელდება სიტუაცია. როდესაც მოლაპარაკე- 

ბებში მოსაწილეობს რამდსესიმე მსარე. 

როდესაც ვაღიარებთ მსარეთა ხისტი პობიციების დაპირისპი- 

რების უარყოფით გავლენას გარიგების პირობებსა და მხარეებს 

შორის ურთიერთობებზე, უნდა გეახსოედეს, რომ არც ყველაფერზე 

დათანხმებაა უკეთესი გამოსავალი. გაუმართლებულია, როდესაც 

მხარე ზედმიწეენით დელიკატური გზით ცდილიბს მოლაპარაკე- 

ბების წარმოებას. ნაცელად იმისა, რომ მხარე განიხილოს რო- 

გორც მოწინააღმღეტე,. ცდილობს მასთან დაამყაროს მეგობრული 

ურთიერთობები და იმის ნაცელად, რომ მიზანს მიაღწიოს მოლა- 

პარაკებებში, კმაყოფილდება შეთასხმების მიღწევით. ადამიანების 
ნაწილი მიიჩნევს, რომ მოლაპარაკებები მხოლოდ ამ გბითაა მისა- 

ღები და გამართლებული, რადგან იგი ხელს უწყობს მხარეებს შო- 

რის ურთიერთობების შენარჩუნებასა და გაძლიერებას. 

დელიკატური მოლამარაკებების ტექნიკა, მეტნაკლებად ეფექ- 

ტურია ნათესავებსა და მეგობრებს შორის. როდესაც ორივე მსა- 

რე ერთმანეთს ეჯიბრება გელუსეობასა და ხელგამლილობაში, შე- 

თანხმება მიიღწევა შედარებით სწრაფად, იო,უმცა, ასეთი გზით მიღ- 

წეული შეთანხმება. შეიძლება ყოველთვის არ აღმოჩნდეს გააზრე- 

ბული და მიზანშეწონილი. უფრო მეტიც, მოლამარაკების ასეთი მა- 

ხერა შყიძლება აღმოჩნდეს ძალზე არახელსაყრელი ერთი მხარი- 

სათვის, როდესაც მეორე მსარე ინარჩუნებს ხისტ მოზიციას და 

არც ისე ხელგაშლილი და გულუსვია. როგორც ეს მის კონტრა- 
გეჩტს მიაჩნია. 

თუ თქვენთეის მიუღებელია არჩევანი მოლაქარაკების დელი- 
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კატური და სისტ სისტემებს შორის, შეგიძლიათ ოამაში. 

ოუ ი'ქყვენ მაიჩც გადაწყვეტთ მიიღო პასუხი კითხვაზე, მოლა- 

ჰპარაკების რთმელი ტაქტიკაა უკეთესი – დელიკატური თუ ხისტი. 

დაბეჯითებით შეიძლება იი'ქყას. რომ არცერიი მაისცანი. სხყა სიტყ- 

ვებით იუ ვიტყვით, შეცვალეთ თამაშის წესი. 

ვხედავი სუ ვგრძნობი ამას, მოალაქარაკება ყოველთეის მიჭ- 

დინარეობს ორ დონეზე. პირველ დონეზე მოლაპარაკების სა- 

გახია გარიგების მიზანი. მეორე დონეზე სდება ამ მიზნის მიდ- 

წევა. 
ბოლო ხანებში ფართო გაერცელება ჰპოვა მოლაპარაკების 

პრინცი პული წარმოების მეთოდმა,რომელიც მიმართულია ეფექ- 

ტური შედეგების დაჩქარებულ მიღებაზე, მოლაპარაკების მხარყე- 

ბის ინტერესებისათვის ზიანის მიყენების გარეშე. 

ასეთი მოლაპარაკების ტექნიკა ეფუძნება ოთხ პრინცი პს,რო- 

მელთა გამოყენება შეიძლება პრაქტიკულად ნებისმიერ პირიიბებ- 

ში. თითოეულ ეს პრინციპი დაკავშირებულია მოლაპარაკების სა- 

ბაზო ელემენტთან და სრულად განსაზღერავს იმას, თუ რა უნდა 

გაკეთდეს. 
პირველი პრინციპი – ასახავს იმ გარემოებას,რომ ადამიახე- 

ბი მანქანები არ არიან. ყოველ მათგანს აქვს ძლიერი და სუსტი 

მხარეები, ემოციები, რომლებიც დაკავშირებულია პრობლემის ობი- 

ექტურ ღირებულებასთან, ხშირად ართულებენ მოყლენების აღქ- 

მას, აძნელებენ ურთიერთობას. ამიტომ, სანამ პრობლემის გადაწყ- 

ვეტას შევუდგებოდეთ, აუცილებლად უნდა გამოვაცალკეეოთ, გა- 
მოეყოთ ადამიანები ამ პრობლემისაგან. სხეა სიტყვებით თუ ვიტყ- 

ვით, მოლაპარაკების მონაწილეებმა კარგად უნდა შეიგნონ, რომ 

ისინი ერთ მიზანს ემსახურებიან, ისინი ებრძეიან პრობლემას და 

არა ერთმანეთს. აქედან პირველი პრინციპი – გამოაცალკევე 

ადამიანები პრობლემისაგან. 
მეორე პრინციპი – მოწოდებულია მინიმუმამდე დაიყვანოს სა- 

კუთარი პოზიციის დაჟინებული დაცვის შესაძლო უარყოფითი შე- 

დეგები. მოლა„არაკების ამოცანაა ყველა მხარის ინტერესების დაკ- 
მაყოფილება. ხშირად, მხარეების პოზიცია მოლაპარაკების პრო- 

ცესში, არსებითად განსხვავდებიან მათი მიბნებისაგან, იმისგან, რაც 

მაი, რეალურად სურთ სისამდევილეში. 

როგორც წესი, კომპრომისი პოზიციებს შორის ყოველთეის არ 
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სრულდება მეთანხმებით. რომელიც აკმაყოფილებს იმ ადამიანე- 

ბის ისტერესყას, ვინც ამ პოგიციებს წარმოადგენს. 

აქედან მოლაპარაკების მყორე პრი! (1() +160 – აუცილებელია კონ- 

ცენტრაცია ინტერესებზე და არა პოზიციებზე. 
მესამე პრინციპი – ასასაეს გადაწყვეტილების მიღების სირ- 

ი,ულეს ზეწოლის მირობებში, მძილამარაკების პროცესი. მოVწი- 

სააღმდეგე მხარის არსებიბას, რთული, ჩმირად საწინააღმდეგო 

მიზნებით, მნიშვნელოვნად ამცირებს თქვენს შესაძლებლობებს, 

რაც უჟრო მაღალია მისაღები გადაწყვეტილების ფასი, მიის მე- 

ტი მეზღუდვების დაძლევა ხდება აუცილებელი, მიი უჟყრიოი ძსე- 

ლი ხდება ერთადერთი და სწორი გადაწყვეტილების მიღყბა, სსეა- 

დასსეა ინტერესების გათეალისწინებიი. მესამე პრინციჰი ასე 

შეიძლება ჩამოვაყალიბოთ – სანამ შეეცდებით შეთანხმების 
მიღწევას, მოიძიეთ ასეთი შეთანხმების ურთიერთხელსაყრე- 
ლი ვარიანტები. 

მეოთხე პრინციპი – როდესაც მხარეების ინტერესები მკეეთ- 
რად განსხვავდებიან ერთმანეთისგან, არ არის გამორიცხული. წარ- 

მატების მიღწევა დაჟინებითა და სიჯიუტით. რომელსაც მიეყავართ 

ნაძალადევ შედეგებამდე. ასეთ სიტუაციაში, მხარეს უნდა განემარ- 

ტოს, რომ მისი წინადადებები არ არის საკმარისი შეთანხმება უხ- 

და ასასაედეს სამართლიან სტანდარტებს. ეს სულაც არ სიშსავს, 

რომ მხარემ მოითსოვოს მის მიერ შეთავაზებული სტასდარტების 

მიღება. მოლაპჰარაკებებსა და შესაბამისად, შეთანხმებას საფუძე- 

ლად უნდა დაედოს ისეთი ნეიტრალური სტანდარტები. როგორე- 

ბიცაა: საბაზრო ღირებულება, სამართლებრივი ნორმები, აღიარე- 

ბული სავაჭრო პრაქტიკა და ჩვეულებები, ექსპერტების დასკვნე- 

ბი, საბაჟო და საგადასახადო კანონმდებლობა, კონკრეტული ბაზ- 

რისა და ეკონომიკური სივრცის რეალური პირობები. ასეის) სტას- 

დარტებზე დაფუძსებული შეთასხმება. სამართლიანი და მისაღები 

იქნება ყვ·ელა მხარისათვის. აქედას მეოთხე პრინცი ჰი – ეცადეთ 

გამოიყენოთ ობიექტური კრიტერიუმები. 
სახელშეკრულებო მოლაპარაკების მოყვანილი ოისსის პრინცი- 

პის გამოყენება აუცილებელია, მოლაპარაკების თაობაზე ფიქრის 
დაწყებისთასავე იმ წუთამდე, სანამ მიღწეული იქნება შეთანხმება. 

ას შეწყეეტთ ყოველგეაბრ ძალისხმევას ასეთი შეთანხმების მიღ- 
წევისათვის. 
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ემოცია იწვევს საპასუხო ემოციას 

მოლაპარაკებების პროცესში გრძჩობები შესაძლოა, აღმო ჩს- 

ღეს მეტაღ მნიშენელოვანი. ყიდრე სიტყვები. ასეი, შემთხვე/ყაში 

მხარეები შეიძლება უფრო მზად აღმოჩსდნენ ბრძოლისათვის, ვიდრე. 

ეფექტური თასამშრომლთბისა და ურითიერთმისაღები გადაწყეე- 

ტილების მიღებისათვის. როგორც Vწ ესი. ემოცია იწვევს საპასუხო 

ემოციას, რასაც მოლაპარაკება შეჰყავს ჩისში, ხშირად კი უშედე- 
გო მოლაპარაკებამდე. 

მიუხედავად ამისა, ემოციის გამორიცხვა შეუძლებელია, იგი ადა- 

მიაჩის ქცევის, აჯამიანური ურთიერთობების ბუნებრივი ელემეს- 

ტია. როგორც ამბობენ, გრძნობებს ეერ უბრძანებ. ამიტომ აუცი- 

ლებელია ვაღიაროთ ემოციების არსებობა ადამიანების, მათ შო- 

რის. მოლაპარაკების მხარეთა ურთიერთობაში და გავიგოთ მისი 

ბუნება. ძალზე მნიშვნელოვანია, მსარეებმა აკონტროლონ თავისი 

და ერთმანეთის ემოციები. ჰკითხეთ საკუთარ თავს, რატომ ბრაზ- 

დებით? რა აღიზიანებს თქვენს კონტრაგენტს? ხომ არ გამოძრა- 
ვებთ თქვენ და თქვენს პარტნიორებს რევანშის გრძნობა წარ- 
სულში განცდილი მარცხისათვის? ხომ არ სჭარბობს საქმიან 
პრობლემებს პირადი ინტერესები? 

შესაძლოა არსებობდეს ემოციების მრავალი სხვა მოტივი, თუ 

მიზები. ეცადეთ გამოავლინოთ ისინი, მათი კანონიერება და სა- 

მართლიანობა. გახადეთ საკუთარი და კონტრაგენტის ემოციე- 

ბი ერთობლივი განსჯის საგანი. გარწმუნებთ, ეს სულაც არ შე- 
ამცირებს განსახილველი პრობლემის მნიშენელობასა თუ არ- 

სებითობას და მოლაპარაკების რეაქციული ფაზიდან გაღაიყ- 
ვანს პრორეაქციულ ფაზაში. ემოციებისგან განთავისუფლებუ- 
ლი ადამიანები უფრო მეტი მზადყოფნით ერთვებიან უშუალოდ 
პრობლემის გადაწყვეტაში. 

მოლაპარაკებებისა და ემოციების კონტექსტში, განსაკუთრე- 

ბით საშიშია ემოციური მეხტის ამოფრქვევა, განსაკუთრებით 

მაშინ. როდესაც იწვევს ემოციების ამოფრქვევას კონტრაგენტის 

მხრიდან. ყველაფერი გააკეთეთ, რათა აკონტროლოთ საკუთა- 

რი ემოციები. არ დაუშვათ მოლაპარაკების გადასვლა უმართავ 

პროცესში. 
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როდესაც ურთიერთობა არ გამაღლებს, 

იგი ქვევით გექაჩება 
ურთხერთობების გარემე არ არსებოის მოლამარაკებები. ეფ- 

რო მეტიც, მოლაპარაკება არის ურთხერთობა ერიიბლიეი გა- 

დაწყვეტილებების მიღებინათეის მსარეთა შორის თ ასსმობის მი- 

საღწევად. ადამიანების ური'სერთ(ხბა ადვილი არ არის. განსა- 

კუხრებული სირისულით გამოირჩევა 'ურისსერთღობები წიჩასასელ- 

შეკრულებო მოლაპარაკებების წარმოებისას. ამ ძროცესში ურ- 

ოხერთბა უჭირთ იმ ადამიანებსაც. რომლებიც კარგასანია იცნო- 

ბენ ერთმასეთს და საერთოც ბეყრი აქვთ. მიუხედავად ყველაყრი- 

სა, მგზაღ იყავით იმისათვის, რამ მოწინააღმდეგე მხარე ვერ გაგი- 

გებთ, ან, საერთოდ არ ეცდება გაიგოს თქვენი მოტივები და. მით'უ- 

მეტეს, ინტერესები. 
ურთიერთობებთას დაკავშირებული სიძნელეებიდან გამოყო- 

ფენ სამ პრობლემას: 
პირველი, არც თუ იშვიათად მოლაპარაკების მონაწილეები სა- 

ერთოდ არ საუბრობენ ერთმანეთთან, ან არ საუბრობენ ისე, რომ 

ერთმანეთს გაუგონ. ხშირად, ერთი მხარე მხოლოდ გამოთქვამს 

თავის აბრს, ისე რომ, არ ცდილობს რაიმე ურთიერთობის დამყა- 

რებას მეორე მხარესთან. 
განსაკუთრებით რთულდება ურთიერთობა, როდესაც მოლაპჰა- 

რაკების მონაწილეები ურთიერთობების დამყარების ხაცვლად, ცდი- 

ლობენ შთაბეჭდილების მოხდენას ხელმძღვანელობაზე და მაყუ- 

რებელზე. 
მეორე, ზოგ შემთხევევაში შესაძლებელია, რომ მეორე მხარემ 

ვერ გაგიგოთ მაშისაც კი, როდესაც თქეეს უშუალოდ და ჰირდა- 

პირ მას მიმართაეთ. სწორედ აქ იჩენს თავს, ური'იერთობების 

მეორე სერიოზული პრობლემა. 

შეამჩნევდით, რომ ზოგჯერ ადამიანები ყურადღებას არ აქცე- 

ეენ თქვენს სიტყვებს. შესაძლოა. ვერც თქყენ შეძლოის იმის გამეო- 

რება, რაც ეს-ესაა გითხრათ თანამოსაუბრყმ. არც იე იშვიათად. 

მოლამარაკების მსარყები მეტს უსმენენ თავის უფროსებს, კიღრე 
კონტრაგენტის არგუმენტებს. ბშუსებრიეია, რომ თქვენ ანგარიშს 

უწევთ ხელმძღვანელების აზრს. ცდილობის დააკმაყოფილოთ მათი 
მოთხოვნები და შეასრულთოთი! მათი დავალებები. მაგრამ, თ·უ თქვენ 

არ მოუსმენთ მეორე მხარეს. არ შედგება ურთიერთობა თქვენს 

21



მორის. ვერ მიიღწევა მოლამარაკების მიზანი. ყერ მიიღწეყა ქვე- 

სი ხელმძღვასელების დავალებების შესრულება. 

ურთიერიობის მესამე პრობლემაა – გაუგებრთია. ასუ იხ. რა- 

საც ლაპარაკობს ერთი მხარე, ნებსიის იე უნებლიედ. ს ულ სხყაგვა- 

რად ესმის მეორე მსარეს, მაშინაც კი. როდესაც მსარეები ერისშა- 

ნეთის პირდაძირ სსედან. გაჩსაკუთრებით იზრდება გაუგებრობის 

წამოქმჩის ალბათიიბა, როდესაც მხარყები ლამარაკობენ სსყადის- 

სვა ენაზე. ამ მცნების პირდაპირი მნიშესელობიი!. 

როგორ შეიძლება გავართვათ თავი. ურთიერთობასთას დაკაე- 

შირებულ, მოყვანილ პრობლემებს? 
აქტიურად უსმინეთ თანამოსაუბრეს და დაადასტურეთ ყვე- 

ლაფერი გაგონილი. მოწინააღმდეგის მოსმენა აუცილებელია, ძხნე- 

ლია აქტიური მოსმესა, განსაკუთრებით ძნელია ეს სტრესულ სი- 

ტუაციაში, რაც სავსებით ბუსებრივია მოლაპარაკების პროცვსი- 

სათვის. 

აქტიური მოსმენის სტანდარტული ფორმა იმაში მდგომარეობს, 

რომ ყურადღებით უსმინოთ მოსაუბრეს, თხოვოთ მას განმარტოს 

გამოთქმული აზრი ყოველგვარი გაუგებრობისა და ორაზროვნე- 

ბის თავიდან ასაცილებლად. ეცადეთ, არა მხოლოდ რეაგირება მო- 

ახდინოთ მოსაუბრის განცხადებებზე, ზუსტად გაიგეთ, რის თქმას 

ცდილობს იგი. ჩააყენეთ თქვენი თავი მის ადგილზე, გაიაზრეთ მი- 

სი მოთხოვნები და შეზღუდეები. 

ბევრი მოლაპარაკების იდეალურ ტექნიკად მიიჩხევს, როდესაც 

მეორე მხარის პოზიციას, საერთოდ არ აქცევს ყურადღებას. სპეცი- 

ალისტები კი სულ სხვაგვარად ფიქრობენ. სანამ თქვენ არ დაუ- 
დასტურებთ მეორე მხარეს, რომ თქვენ გაიგეთ მისი ნათქვამი და 
არ მოახდენთ ასეთი გაგების დემონსტრირებას, თქვენი პარტნი- 
ორი დარწმუნებული იქნება, რომ თქვენ მას არ უსმენდით. ასეთი 
დემოსსტრაციის შემდეგ. იზრდება თქვენი შანსი, ეჟყექტურ დიალოგზე. 

შესაძლო გაუგებრობის შემცირებაზე და სასურველი მატერიალუ- 

რი შედეგების მიღწევაზე. 
ისაუბრეთ ისე, რომ გაგიგონ. ელაპარაკეთ უშუალოდ მოლაპმა- 

რაკების მონაწილეს. სუ დაგავიწყდებათ, რომ მოლაპარაკება არ 

არის არც დებატები და არც სასამართლო პროცესი. თქვენი ამო- 
ცანა არ არის მესამე მხარის დარწმუნება. ის, ვინც თქვენ “ენდა 

დაარწმუნოთ, თქვენს პირისპირ ზის. ურთიერთობა შეიძლება გა- 
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უმჯობესდეს მოლაპარაკების მონაწილეთა რისხვის შემცირებით. 
არა აქყ;/ს მსიშ/ნელობა რამდენი პირი მონაწილეობს მოლამარა- 

კებებში. ყველა მნიშენელოვანი გადაწყვეტილების მიღება ხდება 

მაშინ, როდესაც მოლაპარაკების ოთახში რჩება არაუმეტეს ორი 

ადამიანისა. 

ილაპარაკეთ საკუთარ თავზე და არა კონტრაგენტზე. არც «ე 
იშვიათად. მოლამარაკების პროცესში. ზედმეტად ბეერი დრო ეი!- 

მობა ერთმანეთის გასბრახნყებისა და მოტივაციის კრიტიკას. ზოგ- 

ჯერ ასეიი კრიტიკა, სცდება აღიარებული საქმიანი ეი'სკის ელე- 

მენტარულ ნორმებს. 

სუ ალამარაკებთ მოწინააღმდეგეზე. ისაუბრეთ საკუთარ თიაე- 

ზე, პრობლემები შეაფასეთ საკეთარი თვალთახედვიდან. ნაცელად 

იმისა, რომ თქვათ! „თქვენ გატესეი სიტყეა“, უმჯობესია თქვათ: „მე 

გაოცებული ვარ“. 
თუ თქვენს ხმამაღლა მოახდენთ მეორე მხარის შეყჟასებას, რო- 

მელსაც მოწინააღმდეგე არ ეთასხმება, იგი ან ყურებში გაატარებს 

მას, ას ეცდება გააკეთოს იგივე, ოდნავ უფრო „უკეთესად“. ამავე 

დროს, პირადი შეგრძნებების გამოელესის იგნორირება, პრაქტიკუ- 

ლად შეუძლებელია. ამ გზით თქვეენ შეძლებთ, კვლავ ადვილად 

მიიტანოთ მოწინააღმღეგემდე აუცილებელი ინფორმაცია და არ 

გამოიწეიოთ მათი მხრიდან არასასურველი თავდაცეითი უკურე- 

აქცია. 

როგორ მოვიქცეთ, როდესაც 

ისინი უფრო ძლიერები არიან 

არც ერთი წიგნი თე მეთოდი არ იძლევა წარმატების გარანტი- 

ას. როდესაც ყველა უპირატესობა მოწინააღმდეგის მხარეზეა. რა 

ინტერესებზე, ყარიასტებზე, ობიექტურ კრიტერიუმებზე შეიძლება 

საუბარი. როდესაც მოწინააღმდეგე მხარე მთელი ძალით იცავს 

თავის ერთადერის პოზიციას? რა შეიძლება იღონო, როდესაც მეთ- 

რე მხარე უფრო მდიდარია. აქვს მეტი კაყშირები, ჰყავს უკეთესი 

პერსონალი და მეტი გამოცდილება აქ8ვს? 

ნებისმიერი მოლაპარაკების პროცესში შეიძლება დაედგეი! რე- 

ალობის წისაშე, რომელთა შეცვლა ძსელია, ან საერი,ოდ შეუძლე- 

ბელია. 
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მოლაპარაკების ნებისმიერი მეისოდია უსდა გაძლევდეთ სულ 

ცოტა ორ შესაძლებლობას: 

ა. იგი უნდა გიცავდეთ არახელსაყრელი გარიგების დადებისა- 

გან; 

ბ. იგი უნდა გაძლევდეთ მაქსიმალური სარგებლის მიღებისა 

და თქვენი ინტერესების უზრუნველყოფის საშუალებას. 
მოკლედ გაჩვიხილოთ ორივე ასჰექტი. 

დაიცავი თავი 

მოლაქარაკების მოსაწილეები ცდილობენ თავი დაიცვან არა- 

ხელსაყრელი შედეგებისაგან. მათთვის მინიმალურად მისაღები შე- 

დეგის დადგენით. თუ თქვენ ყიდით, ქვედა ზღვარი იქნება ყველა- 
ზე დაბალი ფასი, თუ ყიდულობთ – ყველაზე მაღალი ფასი. 

სწორად განსაბღვრული მინიმალური ზღვარი დაგეხმარებათ 

ადვილად დააღწიოთ თავი ბეწოლას უთანაბრო მოლაპარაკებე- 

ბის პირობებში. 

ამავე დროს, ქვედა ზღვრის დაწესება, ყოველთვის არ არის საუ- 

კეთესო გადაწყეეტილება. ასეთი სტრატეგია გზღუდავთ გამოიყე- 

ნოთ მოლაპარაკების პროცესში მოპოვებული ინფორმაცია საკუ- 

თარი ინტერესებისათვის. ქვედა ზღვარი, ისეთი პოზიციაა, რომლის 

შეცელა არ შეიძლება. ასეთი ზღვრის პირობებში, მხარის გადაწყ- 

ვეტილებაზე გაეგლენას ვერ მოახდენს მეორე მხარის ვერავითარი 

სიტყვა და მოქმედება. დაბალი ზღეარი ზღუდავს მხარის მოტიეა- 

ციას, ახალი გადაწყეეტილების მიღებაში და მხარეების ინტერესე- 

ბის შეთანხმებაში. 

როგორც კი სავარაუდო გარიგების მინიმალურ ზღვარს და- 

ვადგენთ, ისმება კითხვა: რა უნდა ვიღონოთ, თუ მინიმალური 
ზღვრით გარიგებას ვერ მოვაღწევთ? 

როდესაც მოლაპარაკებას ვიწყებთ, ეცდილობთ მივაღწიოთ უკე- 

თეს შედეგებს, ეიდრე. ამას მივაღწევდით მოლაპარაკების გარეშე. 

როგორი უნდა იყოს ასეთი შედეგი? როგორია მოლაპარაკების 

შედეგის საუკეთესო ალტერსატიეა? სწორედ ასეთი ალტერსატივა 

უნდა გახდეს მოლაპარაკების შედეგის შეფასების ობიექტური კრი- 

ტერიუმი. 

საუკეთესო ალტერჩატივა, არამარტო გადაწყვეტილების შეფა- 
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სების საუკეთესო სახომიია, იგი იძლეყა ეფექტური გადაწყვეტილე- 

ბის მიღების რეალერ საშ ყალების. ნაცელად იმისა, რომ ჟარი ი'ქყ/ათ 

ნებისმიერ გადაწყვეტილებაზე. რომელიც არ აკმაყოფილებს VXი- 

სასწარ განსაზღვრელ დაბალ ბღვარს, ქვეს მეგიძლიაი მიღებ უ- 

ლი წინადადება შეადაროი საუკეთესო ალტერნატივას და შეაფა- 

სოი. რამდენად პას ესობს იგი ი'ქვეს სსტერესებს. 

სუ კარგად არ მოიფიქრების. რას მოხმოქმედები წარუმატებე- 

ლი მოლაძარაკებების მემისვევაში, ჩათ,ვალეი!. რ“იმ ითყვალასვეჟ- 

ლი აწარმთების მოლამარაკებას. ამავე დრ“ას, მაშისაც სი. როდე- 

საც ალტერსატივა განსაბღერული გაქეთ, შეიძლება ზედმეტად თო„- 

ტიმალურად იყოს შეფასებული გადაწყყეტილების მიუღებლობის 

შესაძლო შედეგები. 

ყველაზე გავრცელებული შეცდომაა – ალტერნატივების სიმ- 
რავლე, ანუ, შესაძლო ალტერნატივების სიმრავლის აღქმა ერ- 
თობლიობაში. მთელი სიძნელე იმაშია, რომ ალტერნატივების რე- 

ალიზაცია არასდროს არ ხდება ერთდღროუელად. მოლაპჰარაკებე- 

ბის წარუმეტებლობის შემთხვევაში მოგიწევთ რომელიმე ერთზე 

შეაჩეროთ არჩევანი. 
არანაკლებ სახიფათოა. როდესაც მხარე ცღილობს რადაც არ 

უნდა დაუჯდეს, მიაღწიოს შეთანხმებას. როდესაც არ არის შემუ- 

შაეებული არავითარი ალტერნატივა მოლაპარაკების საგნის ირ- 

გვლიე, მოსალოდნელია სერიოზული იმედგაცრუება და ამასთან 

დაკავშირებული პესიმიზმი. 

ეცადე, სრულად გამოიყენო შესაძლებლობები 

თავის დაცვა არახელსაყრელი შეთანხმებისაგან, მხოლოდ პრო- 
ცესის ერთი მხარეა. ისქვენ ყველაფერი უნდა გააკეთოთ, რათა მაქ- 

სიმალური შედეგები მიიღოთს ი'ქვენს ხელით არსებული შესაძლებ- 

ლთბებისაგან. 
მიიჩნევა. რომ პერსპექტივას მოლაპარაკებებში განსაზღვრაეს 

სიმდიდრე და კავშირები მაღალ სახელისუჟყლებო ეშელონებში. 
სინამდვილეში. მხარყების სიძლიერე მოლაპარა#კების პრთცესში 

მთლიანადაა დამოკიდებული იმაზე. თუე რამდენად მისაღები და 
მიმბზიდველია მხარეებისათყის შეთანსმების მიღწევის შეუძლებ- 
ლობა. 
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იი ქმედებათა დეტალური გეგმის შემუშავება. რომლის განხორ- 

ციელებასაც ამირების. მოლაჭარაკებების უმშედეტოდ დასრულების 

შემთხვევაში. მსიშვნელოვნად აძლიერებს ი,ქვენს პოზიციას. რ»- 
გორც წესი. მომზადებული ალტერნატივა ყოველთვის ნათელი არ 

არის. სშირად აუცილებელი სდება მისი განეითარება და დაზესტე- 

ბა. წარუმატებელი მოლაპარაკებების შემთხვევაში, წარმატებ ული 

ალტერნატიული სტრატეგიის შემუშავებისათვის აუცილებელია: 

"· იმ ქმედებათა ჩამონათვლის შედგენა, რომლის განხორციე- 
ლებასაც აპირებთ, მოლაპარაკების წარუმატებლად დასრულე- 
ბის შემთხვევაში; 

" პერსპექტიული იდეების დეტალური დამუშავება და მათი 

პრაქტიკულ ალტერნატივად ქცევა; 
2 საუკეთესო ალტერნატივის შერჩევა. 
მოლა„არაკების შედეგი, მსიშვნელოეანწილადაა დამოკიდებუ- 

ლი მოწინააღმდეგის ალტერნატივაზე. შეისწავლეთ კონტრაგეს- 

ტის ალტერნატივები. არ არის გამორიცხული, რომ მოწინააღმდე- 

გე ზედმეტ ოპტიმიზმს იჩენს საკუთარი შესაძლებლობების მიმარი), 

წარუმატებელი მოლაძარაკებების შემთხვევაში, შესაძლოა მას მრა- 

ვალი ალტერნატივა აქვს და განიცდის მათ გავლენას. გახსოედეთ. 
რაც მეტი იცით მოწინააღმღეგის ალტერნატიეების შესახებ, მით 

მეტი შანსი გაქვთ წარმატებით დაასრულოთ მოლაპარაკებები. 

არ არის გამორიცხული, რომ მოწინააღმდეგე მხარისათვის, სა- 

უკეთესო ალტერნატივა უფრო მისაღები აღმოჩნდეს. ვიდრე, თქვენს 

მიერ შეთავაზებული სებისმიერი გადაწყვეტილება. 

თუ ორივე მსარეს აქვს საკმაოდ მიმზიდველი ალტერნატიეა, 

მოლაპარაკების საუკეთესო შედეგი იქნება – შეთანსხმებისგან თა- 

ვის შეკავება. სხვა სიტყვებით თ-უ ვიტყვით, უარის თქმა შეთანხმე- 

ბაზე და მშვიდობიანი დაშორება. 

როდესაც მოწინააღმდეგე თამაშის 

სხვა წესს ირჩევს 

საუბრები ინტერესების, ვარიანტების, სტანდარტების შესახებ. 
მცდელობა გადაწყვეტილების მიღებისათვის, მანამდეა მიზასშეწო- 

ხილი, სანამ არ აღმოჩნდება, რთმ მოწინააღმდეგეს იამაშის სხეა 

წესები აქვს არჩეული. ასეთი მდგომარეობის ნიშნები სახეზეა. რო- 
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დესაც კონტრაგენტი დაბეჯითებით მოითხოვს მისი წინადადებე- 
ბის მიღებას, იფარგლება თავისი პოზიციით, ფიქრობს მხოლოდ 

საკუთარ ინტერესებზე და გამორიცხავს ნებისმიერ კომპრომისს 
სამართლიანი გადაწყვეტილების მიღწევისათვის. ასეი, შემთხვეე- 

ყაში, შეიძლებოდა შეგვეწყყიტა მოლამარაკება და თავაზიასადღ დამ- 

წყიდობებოდიი გაჯიეტებულ კრონტრაგენტს. #Iუმცა, აჩქარებას არ 

ტგტირჩეედით!). 

სმისათ ეის. რიმ მოწინააღმდეგე მხარის ყურადღება გადახტა- 

ხოი) პრობლემის არსებით", მატერიალურ მსარეებზე. შეიძლება რამ- 

დესიმე საშუალების გამოყესება. მათ შორის: 

"· მოახდინეთ კონცენტრირება პრობლემაზე და არა მოლაპა- 

რაკების მონაწილეთა პოზიციაზე; 
· თუ ამ მიდგომამ არ გაჭრა და მოწინააღმდეგე მხარე არ 

ფიქრობს პოზიციის შეცვლას, ეცადეთ, გავლენა მოახდინოთ მისი 
აზროვნების წესზე ისე, რომ პირდაპირ ნუ გადააქცევთ მის პოზი- 
ციას კრიტიკის ობიექტად; 

« თუ არც ეს მიდგომა მოიტანს შედეგს, იფიქრეთ შუამავლის 

მოწეევაზე. 
თუ მოწინააღმდეგე მხარე ფეხს არ იცელის თავისი ბედმიწევ- 

ნით ხისტი პოზიციიდან, თქვენ გიჩნდებათ ასეთი პოზიციის გაკრი- 

ტიკების სურვილი. როდესაც აკრიტიკებენ თქვენს პოზიციას, თქვენ 

გიჩნდებათ მისი დაცეის კანონიერი სურვილი. როდესაც მოწინა- 

აღმდეგე მხარე გიტევი!, თქვენ ღაიცავთ თავს და გადახვალთ! შე- 

ტევაზე. მოლაპარაკება გადადის დაძაბელი პირადი ურთიერთო- 

ბების ჭრილში. როგორც წესი, ურთიერთობების ასეთი განვითა- 

რება აუცილებლად შეიყვანს ჩიხში, ნულამდე დაიყეანს. რამდენიმე 

მისაღები შეთანხმების მიღწევის შესაძლებლობას. 
ისმება კითხვა: როგორ დავაღწიოთ თავი ასეთ სიტუაციას? პირ- 

ველ რიგში, სუ ეცდებით სიტუაციის დრამატიბებას, ნუ მოჰყვებით 

იქქვესი უპირატესობების დეკლარირებას. მოხმენისთანაყე ნუ უარ- 
ყოფთ მოწინააღმდეგის პოზიციას, რამდენადაც მიუღებლადაც არ 

მოგეჩვენოთ იგი. როდესაც იგი დაიწყებს თქვენი პობგიციის შტურმს, 

სუ დაიწყები! მის აქტიურ დაცვას. ეცადეი!, მისი რისხვა მიმართოთ 
გადასაჭრელი პრობლემის წინააღმდეგ. გამოიყენეთ მოწინააღმ- 
დეგის ძალა საერთო ამოცანის მისაღწევად. 

ბუნებრივია კითხვები, როგორ შეიძლება ყოველიცე ამის გაკე- 
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თება მოლაპარაკების პროცესში? შეიძლება კი, მოწინააღმდეგის 

შეტევაზე მიერთება და მისი წარმართყა პრობლემის მოსაგვა- 

რებლად? 

როგორც წესი. მოწინააღმდეგე მხარის შეტევა მოიცავს ხამ ძი- 

რითად ელემენტს: 

1. საკუთარი პოზიციის ენერგიული დაცვა; 

2. თავდასხმა თქვენს იდეებზე და წინადადებებზე; 
3. თავდასხმა პირადად თქვენზე. 

ვნახოთ, როგორ შეიძლება მოლასარაკების მონაწილემ თაეიხ 

გაართვას ასეთ სიტუაციებს. 

ნუ შეუტევთ მოწინააღმდეგის პოზიციას, ეცადეთ გაარკვიოთ 
რა დგას მის უკან. როდესაც კონტრაგესტი აყალიბებს თავის ჰო- 

ზიციას, იქვენ ნურც მიიღებთ და ნურც უარყოფთ მას, განიხილეთ 

იგი, მხოლოდ როგორც ერთ-ერთი შესაძლო ვარიანტი, ეძიეთ მის 

უკან მდგარი ინტერესები,შეაფასეთ პრინცი პჰები,რომლებსაც იგი 

ეფუძნება, იფიქრეთ იმაზე, როგორ შეიძლება მისი გაუმჯობესება 

და თქვენი ინტერესების სფეროში მოქცევა. 

ნუ ეცდებით თქვენი იდეებისა და წინადადებების აქტიურ 
(მითუმეტეს, გააფთრებულ) დაცვას, გულდასმით მოისმინეთ კრი- 
ტიკა და რჩევები. მოლაპარაკების პროცესში ბევრი დრო მი- 

აქვს კრიტიკას. ნაცვლად იმისა, რომ ყეელა საშუალებებით წის 

აღუდგეთ კრიტიკას. ეცადეთ მის სტიმულირებას. ჰკითხეთ მო- 

წინააღმდეგეს, რა არ მოსწონს თქვენს წინადადებაში. გადაამუ- 

შავეთ თქვენი წინადადებები, ოპონენტისაგან მიღებული ინფორ- 

მაციის გათვალისწინებით. ასეთი მიდგომა საშუალებას მოგ- 

ცემთ კრიტიკა, დაპირისპირების საშუალებიდან გადააქციოთ, გა- 

დაწყვეტილების მიღების პროცესის განუყოფელ და ძალზე ეფექ- 

ტურ ელემენტად. 
არსებობს კრიტიკის ეფექტურ ელემენტად ქცევის კიდეე ერთი 

საშუალება. თხოეეთ რჩევა მოწინააღმდეგეს. რაც უდავოდ შეცვ- 
ლის მოლაპარაკების ატმოსფეროს, შეამცირებს დაპირისპირების 

მუხტს. 

თქვენს პიროვნებაზე თავდასხმა განიხილეთ, როგორც შეტევა 

საერთო პრობლემის გადაწყვეტისათვის. როდესაც ოპონენტი პჰი- 

რადად თქვენზე ცდილობს თაედასხმას, ნუ აყვებით თაედაცვის, ან 

კონტრშეტევის ცდუნებას. მოუსმინეთ ოპონენტს, ეცადეთ გააახნა- 
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ლიტრით მოტივები. დაყიქრდითს. ხომ არ არის იიავდასსმა თქვენს 

მხერ პროვოცირებ ყელი. ეცადეი გამოთქმელი შენიშეჩებს წარ- 

მარიხი საყრთო პრობლემის გაღდასაწყყეტად. 

დაუსვით კითხვები და ისწავლეთ დუმილი. გართულებული მო- 

ლამარაკების პროცესში, შესაძლოა წარმატებ ელი გამოდგეს ისე- 

«CV ხერსები. როგორებიცაა: 

M" თქვენი მტკიცებულებები შეცვალეთ შეკითხეებით. როგორც 
VII, მტკიცებულებები იწვევეს წინააღმდეგობებს. კიოსსვები კი ჰა- 

სუხებს. დასმულ კითხვაზე პასუხი, მხარეს საშუალებას აძლევს სრუ- 

ლად და თქვენთვის გასაგებად ჩამოაყალიბოს იავისი შეხედულე- 

ბები და მოსაზრებები. კითხეები აფართოებენ მხარეთა 'ურთიერ- 

თობის სფეროს და 'ურთიხერითმისაღები გადაწყვეტილების მიღე- 

ბის შესაძლებლობას. 

# დუმილი თქვენი საუკეთესო იარაღია. ისწაელეი: დუმილი და 
გამოიყენეთ იგი. როდესაც მეორე მსარე გთავაზობის მიუღებელ 

წინადადებას, ან გაუმართლებლად გესსმით თავს, უკეთესია მიი- 

ღოთ სასე. თითქოს ისინი არ გაგიგონიათ. 

"წ დუმილი ხშირად ქმნის ჩისური სიტუაციის შთაბეჭდილებას 
და მეორე მხარე ცდილობს ასეთი სიტუაციიდან გამოსვლის მო- 

ძებნას – ახალი წინადადებების შემოთავაზებით, ახ თქვენს კითხ- 

ეებზე პასუხის გაცემით. ყოველი კითხვის შემღეგ დაიცავით პაუზა, 

მიეცით ახალი კითხვები, დააზუსტეთ აღრე მიცემული კითხვები. 

მოლაპარაკების წარმოების უკეთესი ტაქტიკაა დუმილი, ვიდრე გა- 

უთავებელი ლაპარაკი, რომელსაც მხარეები ერთმანეის არ აცლი- 

ან. 

გამოიყენეთ შუამავლის დახმარება. როგორც წესი, შუამავლის 

მომსახურების აუცილებლობა ჩნდება მაშინ, როდესაც უშედეგოდ 

მთავრდება მხარეთა ჰიზიციების დაახლოების ყველა მცდელობა. 

ვინ შეიძლება იყოს შუამავალი მოლაპარაკებებში. ამ მიგხით 

შეიძლება მოიწეიოთ მესამე მხარე. მრავალმხრიე მიილააარაკე- 

ბებში, შუამავლის როლი შეიძლება დაეკისროს მხარეს. რომელიც 

ყველაზე უფროა დაინტერესებული შეთასსმების მიღწყვიის და მასში 
რომელიმე განსაკუთრებული პირობის შეტანიია". 
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როდესაც მოწინააღმდეგე აშკარად 

არღვევს თამაშის წესებს 

პრინციძული მოლაპარაკებები – შეიასხმების მიღწევის ძალ- 
ზე ეფექტური გაა. მაგრამ. როგორ მოვიქცეთ, როდესაც თქვენი 

კონტრაგენტი ცდილობს თქვენს მოტყუებას, ას წონასწორობიდას 

გამოყვანას? რა ვიღოსოის, როდესაც ყველა ძირითადი საკითხის 

შეთანხმების შემდეგ მსარე ზრდის თავის მოთხოვნებს? 

არსებობს კიდევ მრავალი არაკეთილსისდისიერი ხერხი, რომ- 
ლითაც მოწინააღმდეგე მსარე ცდილობს უპირატესობების მიღწე- 
ვას მოლაჰარაკების პროცესში. ასეთ ხერხებს მიეკუთვნება ტყ ეი- 

ლი, ფსიქოლოგიური ზეწოლა და სსვეა მსგაესი მეთოდები, რომ- 
ლებსაც პატიოსანს ბიზნესთან და სამეწარმეო ურთიერთობების 

ეთიკასიან არაფერი აქვთ საერთო. ასეთი მეთოდები, როგორც 

წესი, შეიძლება იყოს მართლსაწინააღმდეგო, არაეთიკური, ან უბ- 
რალოდ არასასიამოვნო. ასეთი ხერხების ძირითადი მიზანია მო- 
წინააღმდეგეზე გარკვეული უპირატესობისა და სარგებლის მიღე- 
ბა, საკუთარი ღირსებისა და თავმოყეარეობის ჩრდილის მიყენე- 
ბის ფასად. ასეთი ტაქტიკა მოლაპარაკებების პრაქტიკაში ცნობი- 
ლია ბინძური ხერხების სახელით. 

როდესაც ადამიანები ხვდებიან, რომ მას ატყუებენ, მის წინააღ- 
მდეგ ბინძურ ხერსებს იყენებენ, ისინი რეაგირებენ განსხვავებუ- 

ლად. ერთნი წყეეტეს მოლაპარაკებებს ღა სიტყვას აძლეეენ საკუ- 
თარ თავს. რომ არასოდეს დაიჭერენ საქმეს მატყუარა, თუ თაღ- 
ლით კონტრაგენტთან. მეორენი ურიგდებიან სიტუაციას იმის იმე- 
დით, რომ მხარე დაკმაყოფილდება ბინძური გზით მიღწეულით და 
მეტს აღარ მოითხოვეს. შესაძლოა ასეთმა ტაქტიკამ გაამართლოს. 
თუმცა, მეგ წილ შემთხეევებში სახებეა არასასურეელი შედეგები. 

როდესაც მხარე იქეენზე ახორციელებს ზეწოლას, იგივეს იზამის 

თქეენც; «თუ იგი იწყებს მუქარას, დაემუქრებით თქვენც; თუ იგი 
ჯიუტად იცავს თავის პოზიციას, თქვენც ირჩევთ ხისტი პობიციის 
გგას. ბოლოს და ბთლოს, შესაძლოა ერთმა მხარემ დათმოს, მეტ- 

წილ შემთხვევებში კი მოლაპარაკება განწირულია ჩაშლისათვის. 
ასეთი ხერხები, როგორც წესი, მართლსაწინააღმდეგოა, რადგან 

ითვალისწისებს მხოლოღ ერთი მხარის ისტერესებს, მეორე მხა- 
რის საზიაჩოდ. მეორე მხარემ არ იცის ასეთი ხერხის შესახებ, ან 

იძულებულია ითმინოს იგი. 
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მოლამარაკების დაწყების Vის მხარე აანალიზებს მემოდთავა- 

ტებულ წინადადებას, ასეის ანალიზი მოიცაეს წინაღადებისა და იმ 

პრისცი ყბის კანიინიერებისს შეფასებას.რომელსაც ეს წინადადება 

ეუუძსება. 

როგორ მოვიქცეს. როდესაც მოწინააღმდეგე მხარე ცდილობს 
თავს მოგტვახვირს თამაშის ბინძური წესები? 

წინასწარ შეთანხმდით თამაშის წესებზე. როგორც კი შეამიჩ- 
სეყი, CM მხარე ხყენებს თამაშის ბისძ- ერ Vესებს. ა უცილებლად 

ეცადეთ მიაღწიოთ შეთანსსმებას ი ამაშის წესებზე, რომელიც სა- 

ფუძელად დაედება მოლაპარაკების პროცესს. ასეთი შეთანსმების 

მიღწეყის პროცესში გამოყოფენ სამ ეტაპს: ბინძური თამაშის ტაქ- 

ტიკის გამომჟღავნება, ასეთი ტაქტიკის კანონიერებისა და ეთი- 
კურობის გულახდილი განხილვა, ასეთი ტაქტიკის დასაშვებობის 

შეფასება. 
აუცილებელია იცოდეთ, რა ხდება. ეონკრეტულად რაში მდგო- 

მარეობს ბინძური თამაში. რა დგას მის უკან. რა მიგანს ისახავს 
იგი, ეცადეთ აითვისოთ ის ნიშნები, რომლებიც აშკარად მიუთითე- 

ბენ ტყუილზე. განსაკუთრებით საგულისხმოა ამ მხრიე სმის, სასის 

ნაკვთების, სსეულის ნაწილების თავისებურებები. მოწინააღმდეგე 

მხარის მიერ არჩეული ბინძური ტაქტიკის დროული გამოელეწნის 

შემთხეეყვაში. ბევრად მაღალია მისი ეფექტური ნეიტრალიზაციის 

შესაძლებლობა. 
როგორც კი გამოაევლენი! ბინძურ ტაქტიკას, დაიწყეთ მისი გან- 

სილვა მეორე მხარესთან. ასეთი მიდგომა მნიშვნელოესად ამცი- 

რებს მხარის შანსს. უპირატესობა მოიპოვოს ბინძური ტაქტიკის 

გამოყენებით. 

გამიჯნეთ პიროვნება პრობლემისაგან. ერიდეთ იმ ადამიანებ- 
თან კონფლიქტს, რომლებიც. ი,ქვესი აზრით, იყენებენ მართლსაწი- 

სააღმდეგო ტაქტიკას. ეცადეთ განხილვის ობიექტად აქციოთ მხა- 

რის მიერ არჩეული ტაქტიკა და არა იქვენი მოწინააღმდეგის ჰი- 

რადი თვისებები. 

გასსოვდეთ, ბერად უფრო აღვილია მოლაპარაკების პროცე- 

სის კორექტირება, ეიდრე, თქვენი მოწინააღმდეგის პირთვნული თვი- 
სებების შეცვლა. ნუ ეცდებით გადაუხვიოთ მოლაპარაკების პრო- 

ცესიდან იმიტომ. რომ დასამახსოვრებელი გაკყეთილი მისცეთ 
ი,ქვენს მოწინააღმდეგეს. 
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ეძიეთ ინტერესების თანხვედრის გზები. წარმატებელი მოლა- 

პარაკვების აუცილებელი მირობაა მხარეთა ინტერესების თანხვედ- 

რა, ასეთის მიღწევა შეიძლება განსხვაყებული პოზიციების პირთო- 
ბებშიეც. მხარეების ჰპომიციის მიზანია ინტერესების რეალიზაცია, 

დასახული მიზნის მიღწეყა. როდესაც მიიღწევა ინტერესების თასხ- 

ხყვედრა, აჯვილდება პოზიციების დაახლოებაც. 

ეძიეთ ურთიერთმისაღები ვარიანტები. შესთაყაზეის მსარეს ალ- 
ტერნატიული ვარიასტუბი, რომლებიც გამორიცხავენ თამაშის წე- 

სების დარღვევას და რეალურს გასდიან. თამაშის წესების დარდ- 

ვევის გარეშე ურთიხერთმისაღები გადაწყვეტილების მიღებას. 

მოითხოვეთ ობიექტური კრიტერიუმების გამოყენება. პირველ 
ადგილზე დააყეჩეთ პრინცი ჩჰები. ეცადეთ გარკვევით ჩამოაყალი- 

ბოთ კონკრეტული ტაქტიკის უკან მდგარი პრინცი მები. ნუ მოერი- 

დებით უკიდურესი საშუალების, მოლაპარაკების დატოვებას. 

თუ თქვენ დატოვებთ მოლაპარაკებას კანონიერ საფუძველზე 

(მაგალითად აშკარა მოტყუების გამოელენის შემთხვეეაში), და მე- 

ორე მსარე ნამდვილადაა დაინტერესებული მოლაპარაკებების გაგ- 

რძელებასა და შეთანხმების მიღწევაში, იგი აუუჟილებლად გთხოვთ 

მოლაპარაკების მაგიდასთან დაბრუნებას. 

ისეთი უკიდურესი ალტერნატივის გამოყენებისას, როგორიცაა 

მოლაპარაკების დატოვება, ნუ გადაიტანთ უთანხმოებას პიროვ- 

ნულ ჭრილში. ეს გაუადვილებს მოწინაარმდეგე მხარეს, გთხოვოთ 

მოლაპარაკების განახლება, თქვენ კი მოლაპარაკების მაგიდას- 

თან დაბრუნებას. 

ზოგიერთი გავრცელებული მოლაპარაკების 

ბინძური ხერხი 

მოლაპარაკების ბისძური ხერხები შეიძლება დაყყოთ სამ კა- 

ტეგორიად: შეგნებული მოტყუება; ფსიქოლოგიური ომი და პოზი- 

ციური ზეწოლა. თქვენ მზად უნდა იყოთ წინ აღუდგეთ სამივე 

მათგანს. 

შეგნებული მოტყუება. განსაკუთრებით გავრცელებულია შეგ- 
ნებული. წინასწარგანგრახული მოტყუება – არასწორი განცხადე- 

ბები მოპირდაპირე მხარის შეცდომაში შეყვანის მიზნით. 

გამოაცალკევეთ პიროვნება პრობლემისაგან. სანამ არ გაგიჩნ- 
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დებათ ძალზე არსებითი საფ ეძველი ეისმეს ესდოის, არ ესდოის არა- 

ეის. ეს სულაც არ გულისხმობს იმას, რომ მოწინააღმდეგეს მატყე- 
არა. ან იაღლითი ეწოდოის, ეცადეის უბრალოდ, მოლაპარა#ყება გა- 

დაიხყვანოთ სხეა ჭრილში, რომელიც არ იქსება დაკაემირებელი 

სდობის საკითსებთან. სე მისცემთ მოწინააღმდეგე მხარეს ი ქვესი 

ეჭვები შეაფასოს. როგორც თავდასხმა მის პიროვნებაზე. 

არა მგონია, ვინმემ მოგყიდოთ მანქანა კრედიტიის, მსილოდ 

სქვენს განცხადების სანაცვლოდ იმის თაობაზე, როე ბანკში ბეე- 

რი ფული გაქვთ. გამყიდველი აეცილებლად შეამოწმებს თქვენს 

გადანდისუნარიანობას. თქვეენ სრული უფლება გაქეთ გააკეთო 

იგივე. მსარეების მიერ გაკეთებელი განცხადებების შემოწმება, არ- 

სებითად ამცირებს მოტყუების შესაძლებლობას. 

ორაზროვანი უფლებამოსილებები. შესაძლოა მოწინააღმდეგე 

მხარემ განაცხადოს უფლებამოსილებების შესახებ, როდესაც მას 

ასეთი უფლებამოსილებები მინიჭებული არა აქვს. ასეიIი უფლება- 

მოსილებების დაჯერების შედეგი შესაძლოა, საეალალო აღმოჩნ- 

დეს გულუბრყვილო მხარისათვის, როდესაც ხანგრძლივი მოლა- 

პარაკებების შემდეგ გგონიათ, რომ ბოლოს და ბოლოს შეთანხმე- 

ბა მიღწეულია. ასეთი „უფლებამოსილი“ მხარე განგიცხადებთ, რომ 

მან მიღებული გადაწყვეტილება უნდა შეათასხმოს პირთან, რომ- 

ლის არსებობის შესახებ კი არაფერია ცსობილი. 

ნუ იფიქრებთ, რომ თქვენი მოწინააღმდეგე მხარე აღჭურვილია 

სრული უფლებამოსილებებით, მხოლოდ «მიტომ. რომ იგი იწყებს 

თქვენთან მოლაპარაკებას. სულ ცოტა ხანში შეიძლება აღმოაჩი- 

ხოთ, რომ მიღწეული გადაწყვეტილება, რომელიც თქვენ საბოლო- 

ოდ მიგაჩნიათ, მეორე მხარე მას განიხილავს როგორც მხოლოღ 

საწყის პირობას შემდგომი მოლაპარაკებებისათვის. სანამ შვუდ- 

გებოდეთ მოლაპარაკებას, ჯარწმუნდით მხარის უფლებამოსილე- 

ბებში. ასეთი მოთხოვნა სა/სებით კანონიერი და სამარი,ლიანია 

და ოდნავაც არ სცილდება ბიზნესის ეთიკის აღიარებ ელ ნორმებს. 
თუ თქვენ გაგიჩნდებათ დასაბუთებული ეჭეი კონტრაგენტის ეფ- 

ლებამოსილებების სისრულესა და კანონიერებაში, იქქვენ უფლება 

გაქვთ ესაუბროთ პირს რეალური უფლებამოსილებებით), ას თქევნს 
მოწისააღმდეგე მსარეს არაღრაზროვნად განუმარტოთ, რომ იჩარ- 
ჩუნები უფლებას, გაღასინჯოთ მიღწეული გადაწყეეტილებების ნე- 
ბისმიერი პუნქტი. 
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საეჭვო განზრახულობები. თუ თქვეს გაგიჩნდებათ ეჭვი იმის 
ოათბაზე. რომ შესაძლოა მოჭქირდაჰირე მხარემ არასწორად ჯგან- 

მარტოს მიღწეული შეთანხმებებით ნაკისრი ყალდებულებები, ი'ქვენ 

უფლება გაქვთ უშუალოდ მეთასხმებებში გაითეალისწინოი ჰი- 

რობები. რომლებიც გამორიცსავენ შეთასხმების კოსცკრეტული პი- 

რობის ორაზროვან განმარტებას. 

მხარის არასრული გულწრფელობა, არ უნდა შეფასდეს რო- 
გორც მოტყუება. ფაქტებთან და განზრახულობებთას დაკავშირე- 

ბული წისასწარგანბრასული მოტყუება, სერიოზულად განსხვავდე- 

ბა მოლაპარაკების მოსაწილე მხარის არასრული გულწრფელო- 

ბისა თუ გულახჯილობისაგან. მოლაპარაკებები იშეიათად მოითხო- 

ვეს მხარეებისაგან აბსოლუტურ გულახდილობას. არ უნდა გქოს- 

დეთ იმის ილუზია. რომ მოწინააღმდეგე მსარე გულუბრყვილოდ 

გულწრფელი იქსება მოლაპარაკებებში, უპირველესად, გაგიმსელთ 

თაეის განზრახვებს, მიზნებსა და კონფიდენციალურ კომერციულ 
ინფორმაციას. 

ფსიქოლოგიური ომი. ასეთი ტაქტიკის მიზანია, მოლაპარაკე- 

ბის პროცესში თქვენთვის დისკომფორტის შექმნა და მოლაპჰარა- 

კების სწრაფად დასრულების შინაგანი სურვილის გაღვივება. 

სტრესული სიტუაცია. განსაკუთრებით ყურადღებით მოეჰყა- 

რით მოლაპარაკებების ადგილის შერჩევას. შესაძლოა პარადოქ- 

სალურად მოგეჩვენოთ, მაგრამ. ზოგჯერ შესაძლოა სჯობდეს მო- 

ლაპარაკების წარმართვა მოწინააღმღეგის ტერიტორიაზე. ასეთ 

პირობებში იგი უფრო ნაკლებად კონცენტრირებულია, უფრო ღია 

იქნება თქვენი წინადადებებისათვის. აუცილებლობის შემთსვევა- 

ში თქვენთვის ადვილი იქნება მოლაპარაკებების მიტოვება. ნე- 

ბისმიერ შემთხვევაში. ძალზე ყურადღებით შეაფასეთ ამ ფაქტო- 

რის შესაძლო გავლენა მოლაპარაკებების შედეგებზე. 

მოლაპარაკებების ყოველი მორიგი ეტაპის წინ ყურადღებით 

გაანალიზეთ, ხომ არ არის ოთახში ზეღმეტი ხმაური, სომ არ ცხელა. 

არის თუ არა პირობები კონფიდენციალური მოლაჰარაკებებისაი»- 

ვის კოლეგებთას. ასეთი ფაქტორების გამოვლეწხის შემთსვეეაში 

დარწმუნდით, ხომ არ არის ისინი შექმნილი საგანგებოდ, თქეესზე 

ფსიქოლოგიური ბემოქმედების მიზნით. 

თუ მოლაპარაკებების ფიზიკური გარემო გავლენას ახდენს 

თქვენზე. ნუ მოგერიდებათ ამის თაობაზე განცხადების გაკეთება 
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და მოთხოენა. მოლამარაკვებებისაიყის სირმალური პირთბების 

შწყექმსის შყსახებ. 

პიროვნული თაედასხმები. ყიჩიკ6ერი პირიბების გაყლენასთან 

ერთად უნდა განთვალისწისიოის რიტი ყერბალური და არავერბა- 

ლური ფაქტორები. მათ შორის: შესიშყ;ნები თქვენი გარეგნობის. 

საცმიუელოთბის. სტატ უსის. უულებამოსილებების შესახები. 

შესაძლებელია, მოწინააღმდეგემ გაცდევინოის, ისე დაიჭიროს «ა 

ვი, იიიი ქოს არ გისმენის. მოითხოვოს ქვყსი ნათქვამის გამეორე- 

ბა. ტარიდები ივალს და სხვა. ასეთი ფაქტორების გამოელენა, სე- 

ბისმიერ შემთხვევაში, შეამცირებს მათ გაყლენას და გაგიადვი- 

ლებთ დასახული მიზნის მიღწევას. 
საშიში თამაში – „კარგი ბიჭი – ცუდი ბიჭი“: ეს, მოწისააღმდე- 

გე მხარეზე ფსიქოლოგიური ზემოქმედების ძალზე საშიში ფორმაა, 

რომელიც მთლიასად მოტყუებაბეა დაფუძნებული. უსიქოლოგიუ- 

რი გბემოქმედების ამ ფორმის სქემა კარგად არის ცნობილი ძველი 

პოლიტიკური ფილმებიდან. მოლაპარაკებებზე შეიძლება ჩამოყა- 

ლიბდეს ანალოგიური სიტუაცია. ერთი მხარის ორი წარმომადგე- 

ნელი იწყებს გაცხარებულ კამათს, თქვენთვის მოულოდნელად ერთი 

მათგანი გაცხარებით იწყებს თქვენი ისტერესების დაცვას. თუ ასეთ 

სიტუაციას დროულად შეამჩნევთ. მოტყუებული არ დარჩებით. 

მუქარა – ყველაზე არასასიამოვნო ტაქტიკაა მოლაპარაკებე- 
ბის პრაქტიკაში. მუქარა, ერთი შეხედვით. ძალზე ადვილია. საკმა- 

რისია მხოლოდ რამდენიმე სიტყვა. თუ ამ ტაქტიკამ გაჭრა, მეტი 

ბრძოლა აღარ დაგჭირდებათ. მაგრამ. როგორც წესი, მუქარას აუცი- 

ლებლად მოყვება მუქარა, დაძაბულობის ზრდა, დარღვეული მო- 

ლაპარაკებები და გაუარესებული ურთიერთობები მხარეთა შო- 

რის. 
მუქარა მოლაპარაკების პროცესში ფსიქოლოგიური ზემოქმე- 

ღების ერი-ერთი ყველაზე ჟარესი და უსეში ჟორმაა, რომელიც 

ჩვეულებრივად იწვევს საწინააღმდეგო შედეგს: შესთსანსმების მიღ- 

წევა ვერ ხერხდება, დაძაბულობა იზრდება. ნაცვლად იმისა, რომ 

ოპონენტს გაუადვილდეს გადაწყვეტილების მიღება, მუქარა ქმნის 

დამატებით, ხშირად დაუძლეველ სიძნელყებს. 
გამოცდილი მოლაპარაკებების მონაწილეები იშყიათადღ მიმარ- 

თავენ მუქარას, იგი მათ არ სჭირდებათ. ყოველთვის შეიძლება 

მოიძებნოს უფრო მისაღები, კასონიერი და ეფექტური გზა, მოწინა- 
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აღმდეგე მსარინათყვის აუცილებელი ინფორმაციის გადასაცემად. 

მაგალითად, გაუჟრთხილება, რომელიც ბეერად უფრო ეფექტურად 

მოქმედებს. ვიდრე მექარა. რაც ძალზე მსიშვნელოვანია. იგი არ 

იწეყეს საპასუხო მუქარას. ყველა არასასურველი შედეგიი!. 
მიუხედავად ყოველივე ზემოაღნიშსულისა, მუქარა დღემდე რჩება 

მოლაპარაკების პრაქტიკის ერი-ერთ ტაქტიკურ ინსტრუმენტად. 

ამდენად, სასურეყლია მგად იყოთ) მისი გამოყენებისთვინსაც და 

შესახეედრადაც. იმისათყის. რიე მუქარა ეფექტური გახდეს. იგი 

გარკეყევით უნდა იყოს ფორმულირებული და დასაბუთებული. რა- 

ზეც სრულადაა დამიყკყიდებული მუქარის ადრესატი მხარის რეაქ- 

ცია. შეიძლება მუქარის იგნორირება, მისი მიჩნევა გაცხარებულ 

გულზე წამოსროლილ სიტყვებად, საკმაო უფლებამოსილებების გა- 

რეშე, ან საერთოდ, შემთხვევით. შეიძლება გარკვეული რისკის ფა- 

სად მუქარის მიღებაც. ზოგჯერ მუქარაც შეიძლება საკუთარი მიგ- 

ნებისათვისაც გამოიყენოთ. 

სახელშეკრულებო ურთიერთობებისა და მოლაპარაკების პრაქ- 

ტიკა გვიჩვენებს, რომ მუქარაზე საუკეთესო რეაქცია – მშვიღი 

პრისცი პიალობაა. ასეთი რეაქციის მაგალითებია.მშვიდი და დამა- 

ჯერებელი ტონით წარმოთქმული პასუხები მუქარაზე: „ჩვენ მომ- 

ზადებული გვაქვს რამდენიმე საპასუხო ნაბიჯი, რომლებიც საშუ- 
ალებას მოგვცემენ წინ აღვუდგეთ თქვენს მუქარას, თუმცა დრო- 
ებით გადავდეთ საპასუხო ქმედებები, რადგან იმედი გვქონდა 
კონსტრუქციული მიდგომისა და ურთიერთგაგებისა თქვენი მხრი- 
დან“. 

„მე ვაწარმოებ მოლაპარაკებას კონკრეტულ საკითხზე. ჩემი 

რეპუტაცია უფლებას არ მაძლევს ვუპასუხო მუქარას“. 

პოზიციური ზეწოლა. ზემოქმედების ვს ფორმა გამიგნულია ისე- 
თი სიტუაციის ფორმირებისათვის, რომელშიც დათმობაზე მხოლოდ 

ერთი მხარე მოდის. 

უარის თქმა მოლაპარაკებაზე. როგორ უნდა მოვიქცეთ. როდე- 
საც მეორე მხარე უარს ამბობს მოლაპარაკების გაგრძელებაზე? 

პირველ რიგში. ასეთი ტაქტიკა განიხილეთ, როგორც შესაძლო 

ხერხი, მოლაპარაკებებში უპირატესობის მოსაპოვებლად. ყურადდღე- 

ბით გაანალიზეთ მხარის უარი მოლაპარაკებებში მონაწილეობა- 
ზე. ეცადეთ მიიღოი! განმარტებები უშუალოდ მხარის წარმომად- 

გენლისგას. ან შუამავლის მეშვეობით. სუ დაესხმებით თავს მოწი- 
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ნააღმდეგეს. ეცადეთ გავერკვეთ რა მიზნითა და მოტიყიის ამბობს 

მსარე უარს მოლამპარა%კებაზე. 

განიხილეთ სიტუაციიდან გამოსელის რამდენიმე ყარიასტი – 

მოლაძარაკვების გაგრძელება მესამე მხარის მეშვეობიია; წერ- 

ლების გაცვლა: დაბეჯითებით მოითხოეეის როი მხარემ ობიექტ ე- 

რი პრისცი ჰებიი, იხელმძღვანელოს. 

გადაჭარბებული მოთხოვნები. ასეთი ტაქტიკა ძალზე გაგრცე- 

ლებელი, თუმცა. ხავლებად ეფექტურია. მოწინააღმდეგე მხარე ად- 

ყილად ხეყდება ბლეფს, რის შემდეგაც იგი აუცილებლად მ“'იითხოვს 

დათმობებზე წასვლას. თავისი არსით, ასეთი ტაქტიკა ახლოსაა 

მეექარასთან. შედეგიც ხშირად ადეკვატ ყრია. 

მსარის მიერ გადაჭარბებული, არარეალური მოთხსოვნების წა- 

მოყენების შემთხვევაში, იქვენ მზად უნდა იყოთ მოლაპარაკების 

შესაწყვეტად. ასეთი ნაბიჯი შეასუსტებს მოწინააღმდეგე მხარის 

პოზიციას. თუ მის მიერ წამოყენებული მოთხოვნა მართლაც გა- 

დაჭარბებულია, იგი აუცილებლად შეცელის მოთხოენას და გადად- 

გამს ნაბიჯებს მოლაპარაკების გასანახლებლად. 

ხისტი პარტნიორი. გავრცელებული ტაქტიკაა, რომელიც გამოი«- 

ყენება მოლაპარაკების პროცესში მოწინააღმდეგე მხარის მოთხოვ- 

ნის იგნორირებისათვის. ტაქტიკის სქემა ასეთია, მსარე აცხადებს, 
რომ მას არაფერი აქვს საწინააღმდეგო, რომ არა მისი ხისტი პჰარ- 

ტნიორი, რომელიც არ აძლევს მას დათმობაზე წასვლის უფლებას. 

ასეთი ტაქტიკის გამოცსობა არ არის რთული. იმის ნაცელად. 

შეუდგეთ საკითხის გასხილვას ასეთ მონაწილესთან, ეცადეთ მიი- 

ღოთ თანხმობა მისგან, სასურველია წერილობით), შემდეგ კი მო- 

თიხოვეთ შეხეედრა „ხისტ პარტნიორთას“. 

შეგნებული გაჭიანურება. სშირად ერთი მხარე შეგნებულად 
აჭიანურებს გადაწყვეტილების მიღებას, მისთვის ხელსაყრელი მL"- 

მენტის დადგომამდე. დაეყოვნებლიე უსდა გააანალიზოთ ყოველ- 

გვარი დაუსაბუთებული გაჭიანურების მიგებები. ეცადეთ მიიღოთ! 

ახსნა-განმარტება შეგნებული გაჭიანურების შესახებ მეორე მხა- 

რისაგას. ასეთი ტაქტიკის ეფექტურ კონტრაქტად მიიჩნევა, მილა- 

პარაკების დაწყება მესამე პირთან. ასეთი ნაბიჯი უბიძგებს მხა- 

რეს, რომელიც შეგნებულად აჭიანურებს მოლაპარაკებისა და გა- 

დაწყვეტილების მიღებას, უარი თქეას ასეთ ტაქტიკაზე და უფრო 

აქტიურად წარმართოს მოლამარაკებები. 
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იუ თქვენ გადაწყვეტი ახეთი ტაქტიკის გამოყენებას გასსოე- 

დეის. იგი საკმაოდ ძეირადღირებული და სარისკო თამაშია. 

დათანხმდი, ან, წადი. კინფრონტიაცია მხარეებს შორის არ არის 

გამორიცხ ული, ამაში არაფერია არც დასაძრახი და არც აბსიოლუ- 

ტურად მიუღებელი. პრაქტიკულად ასე სრულდება მოლაპარაკე- 

ბების უდიდესი ნაწილი. შესაძლოა, ეს წესი მისაღები იყოს ბიტჩე- 

სის. კერძოდ. სავაჭრო ურისსერთობებისაი ვის. მაგრამ, ძალზე არა- 

ეფექტერია მოლაპარაკებინათვის. ხანგრძლივი გაჭიანურებელი 

და უშედეგო მოლაქარაკების შემდეგ, მხარეს არაფერი რჩება, გარდა 

იმისა. რომ მეორე მხარეს განუცხადოს „ან დათანხმდი ან წადი“- 

თ, რაც უნღა გაკეთდეს თავაზიანი ფორმით. ამავე დროს ასეთი 

ტაქტიკა, ხშირად გამოიყენება მოწინააღმდეგეზე ფსიქოლოგიური 

ზეწოლისათვის. 

ასეთი ტაქტიკის გამოცნობისა და ნეიტრალიზაციისათვის, რე- 

კომენდებულია პირველ ეტაპზე მისი იგნორირება. გააგრძელეთ 

მოლაპარაკებები ისე, თითქოს არაფერი მოგისმენიათ, შეცვალეთ 
თემა და შესთავაზეთ მეორე მხარეს სხეა გადაწყვეტილება. 

თუ ამ ტაქტიკის გამოყენებას თქვენ გადაწყვეტთ, ეცაღეთ აგრ- 

ძნობინოთ მსარეს, თუ რას დაკარგავს იგი, თუ არ იქნება მიღწეუ- 

ლი შეთანხმება. რის შემდეგაც ისე შეცეალეთ სიტუაცია, რომ მოწი- 

ნააღმდეგეს მიეცეს საშუალება გააგრძელოს მოლაპარაკება. 

ნუ იქნები მსხვერპლი. ყოველთვის როდია ადეილი მოლაპა- 

რაკების ტაქტიკის განსაზღვრა. ადამიანები სხვადასხვაგვარად გან- 

საზღვრაეენ ტაქტიკას. მოლაპარაკების ტაქტიკის არჩევისას, ეცა- 
დეთ პასუხი გასცეთ კითხვებს: 

? როგორ წარმართავდით მოლაპარაკებას, თქვენი მოწინააღ- 
მდეგე თქვენი ძმა ან ახლო მეგობარი რომ ყოფილიყო? 

· ხომ არ განიცდიდით უხერხულობას, თქვენს მიერ წარმოე- 
ბული მოლაპარაკების სტენოგრამა გაზეთში რომ გამოექვეყნე- 
ბინათ? 

“ რომელი ლიტერატურული პერსონაჟის ქმედებას უფრო უახ- 
ლოვდება მოლაპარაკების პროცესში თქვენს მიერ არჩეული ტაქ- 
ტიკა, გმირის თუ წამებულის? 

ეს კითხვები და მათზე თქვენი პასუხები, დაგესმარებათ უკეთე- 

სად შეაფასოთ საკუთარი შინაგანი ფასეულობები. ძნელი გასა- 

მართლებელი იქნება ისეთი ტაქტიკის შერჩევა, რომლის გამოყე- 
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ჩებას თქვენს წინააღმდეგ მიიჩხეედიის დაეშვ;ებლად და მიუღებ- 

ლიდ,. 

ამავე დრ". რასაც არ უნდა აკეთებდეს, იაყიის მგად ბინძური 

თამამისათეის. ნუ იქნებით მსხვერპლი. 

ამ თაეის წაკითხვის შემდეგ. ზოგის თქვენთაგანი იფიქრებს – ეხ- 

ლა მე ვიცი, რას ვაკეთებ და რატომ არ მოაქვს ზოგჯერ სას ერყელი 

შედეგი. ზოგი ყი დაასკეჩის – მე ვიცი. რომ თქვეს აბსოლეტერად 

მართალი სართ რადგან. ყველაფერი ეს ჟკვე დიდი სანია ვიცი. 

განსოვდეის ვერავის ვერ გაგხდით ეფრო გამოცდილს და ჭყეი- 

ანს, გარდა. ს ქვენი თაჟყისა. ამავე დროს, წიგნის კითსეა ფიზკ6ულტუ- 

რისა და კარატეს შესასებ, ყერ გაგხდიის უფრო ძლიერს. ვერც ჩოგ- 

ბურთის შესასებ წიგნების კითხვა გაგხდით ჩოგბურთელად. იგი- 

ეე შეიძლება ითქვას მოლაძარაკების ხელთვსებაზეცტ. 

კითხვები, რომლებსაც გამოცდილი ადამიანები 

სვამენ მოლაპარაკების დაწყების წინ, 

გამოუცდელები – ჩაშლილი მოლაპარაკების შემდეგ 

კითხვა პირველი. საჭიროა თუ არა ბრძოლა საწყისი პოზიცი- 

ის შენარჩუნებისათვის? 
არჩეული პოზიციის შენარჩუნება ადეილია. სულაც არ არის გა- 

საკვირი, რომ უმეტეს შემთხვევაში ადამიანები სწორედ ამ გზას 

ირჩევენ. იგი არ მოითს“ივს მომზადებას. იგი შეიძლება თითები- 
თაც განისაზღვროს, თუ მხარეები სხეადასხვა ენაზე ლაპარაკო- 

ბენ. ზოგჯერ სწორედ ამას ელიან და მოითხოვენ თქვენგან. 

მსარეების ინტერესების ანალიზი. ურთიერთმისაღები გადაწყ- 

ეეტილების ჩამოყალიბება, ობიექტური კრიტერიუმების ძიება და 
გამოყენება. ბევრად უფრო ძჩელი სამუშათა. რომელიც მოითხოვს: 

ცოდნას, გამოცდილებას, ემოციონალურ თავშეკავებასა და ფსი- 

ქოლოგიურ სიმწიფეს. 
პრინციპული მოლაპარაკებების ტაქტიკას, პრაქტიკულად. ყო- 

ველთვის მოაქვს დადებიიი შედეგი ორივე მხარისათვის, 0Iე მხა- 
რეებს ასეთი შედეგის მიღწევა სურთ. პრობლემა მხოლოდ იმაშია, 
რომ ღირს თუ არა ასეთი შედეგის მისაღწევად დამატებითი ძა- 

ლისხმეეა, ამ კითხვაზე სრული პასუხის გასაცემად, უნდა გავითვა- 
ლისწისოთ რიგი გარემოებები და გავერკვეძ!: 
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რამდენად მნიშვნელოვანია თქეენთვის არასასურველი შე- 

დეგისგან თავის დაღწევა; 
. რამდენად რთულია მოლაპარაკების თემა და საგანი; 

· რამდენად მნიშვნელოვანია კარგი ურთიერთობის შენარ- 
ჩუნება კონტრაგენტთან; 

· როგორია მოწინააღმდეგე მხარის იმედები მოლაპარაკე- 
ბის შესაძლო შედეგების ირგვლივ და რამდენად რთული იქნება 
მათი შეცვლა; 

· როგორია თქვენი ადგილი მოლაპარაკების პროცესში. თუ 
საკითხებს ოდნავ განვაზოგადებთ, მივიღებთ ძალზე საგულისხ- 
მო რჩევას მოლაპარაკების მხარეებისათვის – ბატონებო, ნუ და- 
ტოვებთ ოქროს მოლაპარაკების მაგიდაზე. 

კითხვა მერრე. როგორ მოვიქცეთ, თუ მეორე მხარეს ძალზე 
ბუნდოვანი წარმოდგენა აქეს სამართლიანობაზე? 

მოლაპარაკების მაგიდა არ არის ის ადგილი, სადაც ადეილია 

ერთადერთი სწორი და სამართლიანი პასუსის მიღება დასმულ 
კითხვაზე. ადამიანებს ძალზე განსხვავებული შეხედულებები აქვთ 

სამართლიანობაზე. ასეთ პირობებში, აღიარებული სტანდარტების 

გამოყენება საშუალებას აძლევს მხარეებს, თავისი შეხედულებები 

სამართლიანობაზე დაუახლოვონ საყოველთაოდ აღიარებულ გან- 

გოგადებულ შეხედულებას. სამართლიანობისა და მოლაპარაკე- 

ბების აღიარებული პრაქტიკის სტანდარტების გამოყენება ამცი- 

რებს უკან დახევის, დათმობისა თუ კომპრომისის ფასს – ბევრად 

უფრო ადვილია დაეთანხმო აღიარებულ პრისციჰპს,თუ დამოუკი- 

დებელ სტანდარტს, ვიდრე, დაუთმო მხარის პოზიციურ მოთხოენას. 

სტანდარტები ყოველთვის უფრო დამაჯერებლად გამოიყურებიან, 

ვიდრე, მოწინააღმდეგე მხარის დაუსაბუთებელი პოზიცია. 

ნუ ეცდებით. რადაც უნღა დაგიჯდეთ, მიაღწიოთ შეთასხმებას 

საუკეთესო სტანჯარტის ირგელივ სხეადასხვა ობიექტური თუ სუ- 

ბიექტური ფაქტორების გავლენით. შესაძლოა მხარეები გასსხვავე- 

ბელად აღიქვამდნენ ცალკეული სტანდარტის დადებით და საკ- 

ლოვან მხარეებს. აუცილებელი რომ ყოფილიყო მხარეების აბსო- 

ლუეტური ურთიერთგაგება „საუკეთესო სტანდარტის“ ირგელიე, შე- 
უძლებელი იქნებოდა შეთანხმების მიღწევა. სტანდარტი მსოლოღ 

ინსტრუმენტია უთანხმოებათა დიაპაზონის შესაძლებლად და პო- 

ტეჩციური თანხმობის სფეროს გასაფართოებლად. 
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კითხვა მესამე. რამდენად აუცილებელია ვიყო სამართლიანი, 

როდესაც უსამართლოდ მექცევიან? 
მოყვანილ რჩევებს არა აქვს იმის პრეტენტია. რომ ისინი ზ-უს- 

ტად განსაზღვრავეს რა არის კარგი და რა ცუდი. თქვენს წისაშყა 

მსილოდ რჩყყების მოკლე კრებული. რომელიც განაზოგადებს სძე- 

ციალისტია მოსაზრებებსა და ამ სფეროში არსებელ გამოცდი- 

ლებას. არავის აქვს უვლება მოგიწოდოის სყოი „კარგი“ მხო- 

ლოდ იმისაი ვის, ასეთად გამოჩხნდეი ეიღაცის თვალში (თუმცა. არც 

ასეი! ქმედებაა განკიცხყის ღირსი). ან უარი თქყათ საკუთარ ინტე- 

რესებზე და დათ ანხმდეი, პირველივე შემოთავატებას, მხოლოდ იმი- 

ტომ. რომ იგი აკმაყოფილებს სამართლიანობის სტანდარტს. არც 

ის მოგეთხოვებათ, რომ დღაკმაყოფილდეძ! იმიის, რასაც მოსამართ- 

ლეები, თუ არბიტრები მიიჩნევენ სამართლიანად და არ მოითხო- 

ვოთ მეტი. 

ჩვენ მიგვაჩნია, რომ სამართლიასობის აღიარებული სტასდარ- 

ტები დაგეხმარებათ იმის მიღებაში, რაც თქეეს გეკუთენით, რასაც 

იმსახურებთ, დაგიცავთ მოყრუებისაგან და მოწინააღმდეგე მხა- 

რესთან კარგი ურთიერთობების საშუალებას მოგცემი. 

ამავე დროს, არის შემთხვევები, როდესაც გიჩნდებათ შანსი, მი- 

იღოთ მეტი. ვიდრე თქვენ იმსახურებთ. უნდა გამოიყენოთ თუ არა 

იგი? ჩეენის აზრით, ასეთი შესაძლებლობა და მისი რეალიბაციის 

პერსპექტიეა ძალზე ყურადღებით უნდა იქნეს გაანალიზებული და 

არა მხოლოდ მორალური და ბიზნესის ეთიკის თავისებურებების 

გათვალიწინებით. იმის გადასაწყვეტად, ღირს თუ არა იმაზე მეტის 

მიღება, ვიდრე თქვეენ იმსახურებთ, ყოველმხრივ უნდა შეფასდეს 

ასეთი ნაბიჯის შესაძლო ყველა დადებითი და უარყოფითი შედე- 

ტი- 
ამისთვის ეცადეთ პასუხი გასცეთ კითხვებს: 

.· რა დაგიჯდებათ ასეთი მიდგომა; 

· რამდენად ხანგრძლივი და მყარი აღმოჩნდება ასეთი შე- 

თანხმება; 

·. რა ზიანი შეიძლება მოუტანოს ახალმა შეთანხმებამ თქვენს 
ურთიერთობებს მოწინააღმდეგე მხარესთან და საქმიან წრეებ- 

ში მთლიანად; 

“7 სომ არ შეგაწუხებთ სინდისის ქენჯნა. 
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კითხვა მეოთხე. როგორ მოვიქცეთ, როდესაც ძირითადი პრობ- 

ლემა უშუალოდ ადამიანებშია? 
როდესაც ვსაუბრობი პრობლემის ადამიანებისგან გამიჯენაზე. 

ეს სულაც არ სიშსაეს, რომ ადამიანები მილიანად უნდა დაეჟი- 

ვიწყოთ და მთელი ძალისხმევა პრობლემისცეს უნდა მიყმართოი!. 
როგორც წესი. ადამიასური ფაქტორი ბევრად უფრო შეტ დროსა 

და ეჩერგიას მოითხოვს, ვიჯრე პრობლემის მატერიალური მსარე 

– ამ პრობლემას სომ ადამიანები წყვეტენ. 

ჩვენი რჩყვა პრობლემის ადამიანებისგან გამიჯვნის შესახებ 

ძალაში რჩება მაშინაც. როდესაც ძირითადი პრობლემა სწორედ 

აჯამიანებშია. კერძოდ: 

· მოწინააღმდეგე მხარესთან ურთიერთობა წარმართეთ იმის- 
და მიუხედავად, თუ როგორი იქნება მოლაპარაკების შედეგები; 

. მხარეებს შორის ურთიერთობა გახადეთ განხილვის საგა- 

ნი მოლაპარაკების პირველივე ეტაპზე; 
· მხარის მიმართ ურთიერთობას საფუძვლად დაუდეთ მისი 

დამოკიდებულება თქვენს მიმართ; 
. რაციონალური რეაგირება მოახდინეთ მხარის მიერ ირა- 

ციონალობის ნებისმიერ გამოვლინებაზე. 
კითხვა მეხუწე. უნდა ვაწარმოო თუ არა მოლაპარაკება ნე- 

ბისმიერთან, ანუ როდის არ შეიძლება მოლაპარაკება? 

როდესაც არა გაქვთ მეტნაკლებად მიმზიდველი ალტერნატივა, 

რამდენადაც საეჭვოდ და არაპერსპექტიულადაც არ უნღა გამოი- 

ყურებოდეს თქეენი ჰიტენციალური კონტრაგენტი, საკითხის ასე- 

თი დაყენება არ იქჩება გამართლებული. 

ასეთი მიდგომის სამართლიასობის ნათელი მაგალითებია მო- 

ლაპარაკებები ტერორისტებთან. განსხვავებული სარწმუნოების 

წარმომადგენლებიიან. გახსოედეთ, მოლაპარაკება სულაც არ ნიშ- 

ნავს დათმობასა იე დათმობისათვის მზბადყოუჟნას. 

.·შ როდის შეიძლება უარის თქმა მოლაპარაკებაზე? 
ამ კითხეაზე პასუხი მთლიანას არის დამოკიდებული თქვესს 

ხელი არსებული ალტერნატივების მიმგზიდველობაზე და იმის ალ- 
ბათლოიბის შეფასებაზე, რომ წარმატებული მოლაპარაკება მოგეი- 

ტასს უფრო ხელსაყრელ შედეგებს. ასეთი ანალიზისთვის გარკეე- 

ვით უნდა გქონდეთ წარმოდგენილი თქვენი და თქვენი მოწინაალ- 

მდეგის საუკეთესო ალტერნატივები. ეცადეთ. არ დაუშვათ შეცდო- 
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მა. სე იფიქრების. რომ იქვენი საუკეთესო ალტერნატივა უფრო 

ეყექტურია, ვიდრე, მოლამარაკება. ყყელაფერი გელდახმიი მეა- 

ფასეთ და მხოლოდ შემდეგ მიიღეთ გადაწყვეტილება მოლამარა- 
კების გაგრძელებისა თუ შეწყვეტის შესახებ. 

კითხვა მქექვსე როგორ გავითვალისწინოთ მოლაპარაკების 

მხარეებს შორის არსებული პიროვნული, კულტურული და სხვა 

სასის განსხვავებები? 
ერთის მსრივ. ყველა ადამიანი ერთმანეისს ჰგავს. მეორეს მხრივ. 

არ არსებობს ორი ერისაირი ადამიანი. როგორ გაყისყალისწი- 

ნოთ ადამიანებს შორის არსებელი მსგავსებები და განსხვავებები: 

“ი გამოავლინეთ და გაითეალისწინეთ ყველა ფაქტორი; 
· თქვენი მიდგომები მიუსადაგეთ კონკრეტულ სიტუაციას; 

· ყურადღება დაუთმეთ განსხვავებებს შეხედულებებში, ჩვეუ- 
ლებებში, ტრადიციებში; 

· კრიტიკულად შეაფასეთ თქვენი შეხედულებები და დაშვე- 
ბები, ნუ იქნებით მიკერძოებული. 

კითხვა მეშვიდე. როგორ შევარჩიოთ ადგილი, ვინ უნდა გააკეთოს 

პირველი განცხადება? მოკლედ მოლაპარაკების ტაქტიკის შესახებ. 

არ არსებობს ტაქტიკა, რომელიც ერთნაირად მისაღები და ეფექ- 
ტური იქნებოდა ნებისმიერი მოლაჰარაკებისათვის. ასეთი ტაქტი- 

კის შერჩევისათვის აუცილებელია კონკრეტულ მოლაპჰარაკებას- 

თან დაკავშირებული გარემოებების ცოდსა და შეფასება. 

სად სჯობია მოლაპარაკების წარმართვა. მოლაპარაკება შე- 
იძლება წარმართოთ ნეიტრალურ ტერიტორიაზე, თქვენს, ას მოწი- 

სააღმდეგე მხარის ოფისში. მთაეარია იზრუნოთ მოლაპარაკების 

ნორმალურ პირობებზე (განათება, ხმაური. ორგტექნიკა, კავშირ- 

გაბმულობის საშუალებები). თუ გჭირდებათ ექსპერტთა. სპეცია- 

ლისტთა, კონსულტანტთა დახმარება მოლაპარაკების პროცესში, 

გირჩევნიათ მოლაპარაკება აწარმოოთ საკუთარ ოფისში. თუ ფიქ- 

რობთ, რომ შესაძლოა მოგიწიოთ მოლაპარაკებების მიტოვება, 
აირჩიეთ მოწინააღმდეგის ოფისი, თუ მოლაპარაკებებისათვის 

აუცილებელი იქნება ტექნიკური საშუალებები და ივარაუდება 

მონაწილეთა სიმრავლე, აირჩიეთ საკონფერენციო დარბაზი. 

ვინ უნდა გააკეთოს პირველი წინადადება. მიავარია წისადა- 

დება სრულად იქნეს გააზრებული. ასეთ შემითსყევაში წინადადე- 
ბის გაცსადების რიგითობას რაიმე არსებითი მნიშენელობა არა 
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აქვს. თ'უ ი'ქვენ არ ხარი მზად, არ ფლობის საკმარის ისფორმაციას. 

სჯობს არ აჩქარდეი. დაუთმეთ პარველი წინადადების უფლება 

შეორე მხარეს. 

იყავით წინდახედული, მხარის პირველი წისადადების ღირებუ- 

ლების შესახებ, მოეკიდეთ, სიფრთხილით. გასსოვდეთს, შეთანსმებუ- 

ლი ფასი არის სადღაც ი, ქვენი ღა მოწინააღმდეგე მსარის მიერ 

დასახელებულ ფასებს შორის. 

რამდენად მაღალი უნდა იყოს პირველი შეთავაზება. სშირად 
მოლაპარაკების მონაწილე, მოლამარაკების შედეგს იმის მიხედ- 

ვით აფასებს, თუ რამდენად დააკლო მოწისააღმდეგე მსარემ. მის 

მიერ პირველად შემოთავაზებულ ყასს. 

ხშირად მყიდველი ვერ აანალიზებს ბაბარს. მას არა აქვს გას- 
საზღვრული თაეისი საუკეთესო ალტერნატიეა. ამდენად, იგი ძალ- 
ზე კმაყოფილია, როდესაც იხდის იმაზე ნაკლებს, გიღრე მოითხოვს. 

ასეთ პირობებში, გამყიდეელმა უნდა დაასახელოს ისეთი მაქსიმა- 

ლური ფასი, რომელიც არ გააქცევს მყიდველს. ძალზე ეფექტურია 
ასეთ შემთხვევაში დამოუკიდებელ ექსპერტზე მითითება, ხაზგასმა 

მის კვალიფიკაციასა და კომპეტენციაზე. როდესაც ასახელებთ მაქ- 

სიმალურ ფასს, ეცაღეთ დაასაბუთოთ იგი, განმარტოთ მისი გას- 

საზღვრის პრინციპები. იცოდეთ,თუ მყიდველი მოისმენს მისთვის 

ცალსახად მიუღებელ ფასს, ძალზე საეჭვოა ამის შემდეგ მან მოის- 

მიხოს თქვენი განმარტებები. 

ძალზე მნიშვნელოვანია. პირველი წინადადება არ გამოიყურე- 

ბოდეს, როგორც საბოლოო ფასი. რაც უფრო დაჟინებით იცავთ 

თქვენს მიერ გაცხადებულ პირველ ფასს. მით მეტ ჩრდილს აყე- 
ნებთ თქვენს რეპუტაციას. 

სტრატეგია დამოკიდებულია მომზადებაზე. პრაქტიკა გვიჩვე- 
ნებს, რომ მოლაპარაკების ბედს წყვეტს სწორედ შერჩეული სტრა- 

ტეგია. ეფექტური სტრატეგია კი სრელადაა დამოკიდებული მომ- 

გზადებაზე, ასეთი მომგადების ხარისხზე. 

გახსოვდეთ! სტრატეგიული გეგმა არ არის თქვენი სურვილების 
ჩამონათვალი. იგი უჩღა იყოს რეალურ ეკონომიკურ სიერცეში. 

რეალურ მოწინააღმდეგესთან ოპტიმალური გადაწყვეტილების 
მიღწევის პროგრამა. თუ თქვენს მიერ დეტალური სტრატეგიული 

გეგმის შემუშავების შემდეგ, რომლებმაც უნდა აიძულოს მოწინა- 

აღმდეგე. მიიღოს თქვენი წინადადება, აღმოჩნდება, რომ იგი სხვა 
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სკრიტერსუმებსა და სტანდარტებს აღიარებს და არც ეფიქრია 

თქვენს მიერ შეთავაზებული თამაშის წესების მიდება, აუვცილებ- 

ლად აღმოჩნდებით ძალზე უხერხულ მდგომარეთბა?ი. 

ვყისაიდან, არასდროს არ შეიძლება მოწინააღმდეგის სტრატე- 

გაის მუსტი გასსაბღყრა, მად ეხნდა იყოი თქვენი სტრატეგი ელი 

გეგმის კორექტირებისაის ვის. 

კითხვა მერქე. როგორ გადავიდეთ გადაწყვეტილების ცალკე- 

ული ვარიანტებიდან კონკრეტულ ვალდებულებებზე? 
მოლაპარაკების ერი ადერიი მიზასია ურისიერი!მისადები შეისახ- 

სმების მიღწეყა მსარეებს შირის. პირდაპირ გეტყყით, რომ არც ასეთი 

გადაწყვეტილების მიღწევის უებარი რეცეპტი არავის მოუგონია 

დღემდე, ქვემოთ მოყვანილია რამდენიმე ზოგადი პრინცი პი: 

იფიქრეთ საბოლოო შეთანსმებაზე მოლაპარაკების პირველი- 

ვე წუთებიდან. ჯერ კიდეე მოლაპარაკების დაწყებამდე საიილლად 

უსდა გქონდეთ წარმოდგენილი, თუ როგორი უნდა იყოს წარმატე- 
ბული შეთასხმება. ეს საშუალებას მოგცემთ აჯვილად გაართეათ 

თავი წამოჭრილ პრობლემებს. 

შეადგინეთ ხელშეკრულების თქვენთვის მისაღები ვარიანტის 

პროექტი. ასეთ პროექტს ზოგჯერ შეთანხმების ჩარჩოსაც უწო- 

დებენ, რადგან, მასში გამოტოყებულია ის პირობები, რომლებიც წარ- 

მოადგენენ მოლაპარაკების საგანს. ასეთი ჩარჩო შეთანხმების 

ტიპიური მაგალითია, ყიდეა-გაყიდვის ტიპიური ხელშეკრულება, 

რომელიც საშუალებას აძლევს მხარეს, დროულად დააზუსტოს იგი, 

შეიტანოს მასში ცვლილებები და დამატებები უშუალოდ მოლაპა- 

რაკების პროცესში. 

ეცადეთ შეთანხმების მიღწევას აუჩქარებლად და ნაბიჯ-ნა- 
ბიჯ. შეადგინეთ და შეათანხმეთ მოწინააღმდეგე მხარესთან გახ- 

სახილველი საკითხების თანმიმღევრობა. ეს შეიძლება შედგესი- 

ლი იყოს ჩარჩო შეთანსმების მუხლების თანმიმდევრობის, საკითხე- 

ბის სირთულის ზრდის, ან შემცირების მისედეით. მეტად მიზასშე- 

წონილად მიიჩნევა, პირველ. რიგში, შეთანხმების მიღწევა ყველაზე 
რთულ საკითხზე. ასეთი მიდგომის ლოგიკა მარტივია. თუე რიგი 

საკლებად მნიშვნელოვანი საკითხების განხილეისა და შეთანხმე- 
ბის შემდეგ, მხარეები ყერ მიაღწევენ შეთანხმებას მთავარ სა- 
კითხზე, წყალში გადაყრილი აღმოჩნდება გაწვული სამუშაო და 
დახარჯული დრო. 
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მოლამარაკების პროცესი არასდროს არის სწორსაზოვანი. მჩად 

სყავით იმისათვის, რომ რამდენჯერმე დაუბრუნდეთ ერის ღა იმა- 

ვე საკითსს, შესაძლოა აღმოჩნდეს. რომ არაფერი იქსება საერის 

მიღწეული შეთანხმებისა და თქვესს მიერ საგულდაგულოდ მომ- 

გადებულ ჩარჩო შეთანხმებას შორის. 

ბასსოვლდეთ! მიუხედავად მოლაპარაკებების წარმატებული მიმ- 
დინარეობისა, არასდროს აიღოთ ვალდებულება და პასუხისმგებ- 
ლობა, სანამ არ დარწმუნდებით, რომ პრობლემა ერთხელ და სა- 
მუდამოდაა გადაწყვეტილი. ჩარჩო შეთანხმების თავფურცელზე 

დიღი ასოებით დააწერეთ – წინასწარი ვარიანტი, ყოველგვარი 
ვალდებულებებისა და პასუხისმგებლობის გარეშე. 

როდესაც უსიტყვოდაც ყველაფერი ნათელია 

ვის არ მოუსმენია მორიგი საქმიანი შეხვედრისა თუ მოლაპა- 

რაკების შემდეგ გამოთქმა: „ვიცოდი, რომ ყველაფერი კარგად 

დამთავრდებოდა“ ან „ნათელი იყო, რომ არაფერი გამოვიდო- 
და“. ასეთ გამოთქმებს, როგორც წესი, აქეს სერიოზული საფუძვე- 
ლი, უფრო მეტიც, ხშირად არც თუ ისე ძნელია, მოლაპარაკების დაწყე- 

ბისთანავე ან დაწყებამდეც, ზუსტად განსაზღვრო მისი ბედი თუ 

შედეგი. ყველაფერი დამოკიდებულია იმაზე, თუ რამდენად დროუ- 

ლად, სრულად შეგიძლიათ განსაზღვროთ პარტნიორის დამოკიდე- 

ბულება თქეენი წინადადების. შეთაეაზებისა და საერთოდ თქვესს 

მიმართ. თქვენს უნარზე, ზუსტად შეაფასოთ არავერბალური საშუა- 

ლებით გადმოცემული ინფორმაცია. 

გამოკვლევებით დადგენილია, რომ ადამიანებს შორის ურთი- 

ერთობის პროცესში ინფორმაციის 55-65%-ის გადაცემა ხდება არა- 

ქერბალური გზით. 

როდესაც ვამტკიცებთ, რომ ადამიანს აქვს ინტუიცია, ვგულისხ- 

მობთ, მას აქეს უსარი, გაშიფროს მეორე ადამიანის არავერბალუ- 

რი სიგნალები და შეადაროს ისინი ბევრად უფრო ადვილად აღ- 

საქმელ ვერბალურ სიგნალებს. 

არავერბალური სიგნალების ასუ სხეულის მოძრაობის ენის 
სრულყოფილ ცოდნას განსაკუთრებული მსიშენელობა აქვს ბიმ- 

ნესის, საქმიანი ურთიერთობების სფეროში. 
ერთ-ერთი ყველაზე სერიოზული შეცდომა. რომელიც შესაძლოა 
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დაუშვას ახალბედამ სხე ელის მოძრაობის ერნიხ შესწავლისას. არის 

ცალყეული არავერბალერი სიგნალის – ქესტის. იზოლირებული 

გაჩხილვა სხვა ჟესტუბისა და ი ანმხლეის გარემოებების გა ეთყა- 

ლისწისებლად. ცნობილია ეს. უესეყრხულიბები და გაჟგებრთბები. 

რომლებიც სშირად თას სდეყს ჟესტების ინსტრუქციას მოსაუბრის 

ნაციონალური თიაყისებურებების გა ვთვალისწისნებლად. 

სსეულის მოძრათბის ესა, ისევე როგორც ყველი სხყა ენა. შედ- 
გება სიტყვების, წისადადებებისა და პუნქტუბციის ნიმ სებისაგან. 

ყოველი ქესტი წარმიადგენს ცალკეულ სიტყვას, რომელსაც მე- 

საძლოა ჰქონდეს რამდენიმე მსიშვნელობა. ამ სიტყეის მსიშვჩე- 

ლობის სრულად გაგება შეიძლება მხოლოდ იმ შემთხვევაში, თუ 

მას ჩავსეამთ წინადადებაში. სტყა სიტყეებს შორის. შესაფერ ადეი- 

ლას. ჟესტების თანმიმდევრობა ქმნის თავისებურ წისადადებებს, 
რომლებიც ზუსტად მიუთითებენ მოსაუბრის განწყობაზე, მის და- 

მოკიდებულებაზე მოსაუბრეთა მიმართ. 
ქვემოთ მოყვანილია ჟესტების ჯგუფი, რომელთა აიცვისება კარგ 

სამსახურს გაგიწევთ მოლაპარაკებების წარმოების პროცესში. 

ხელის თითების გადაჭდობა მიუთითებს იმედგაცრუებაზე – ადა- 
მიანის სურვილზე, დაფაროს თავისი უარყოფითი დამოკიდებულება. 

როდესაც მოსაუბრეს სახე დაყრდნობილი აქეს თითებზე, საჩვე- 

სებელი თითი საფეთქელზე აქვს მიბჯენილი; როდესაც თავი დახ- 

რილია და ასეთ მდგომარეობაში გრძელდება საუბარი – მიუთი- 

თებს მის უარყოფით დამოკიდებულებაზე საუბრის თემისა და მო- 

საუბრის მიმართ (ნახ. 23: ნახ. 4): 

აშკარა ნეგატიურ დამოკიდებულებაზე მიუთითებს მკერდზე გა- 

დაჯეარედინებული მკლავები მაღლა მიმართული ცერა თითებით, 

იგივე ჟესტები გამოიყენება დაცინვისა და უპატივცემულო დამო- 

სიდებულების გამოსახატავად. 

სხეულის მოძრაობის ენა 

თითქმის ყველა ენაშია გამოთქმა: „რამდენი ენაც იცი, იმდენი 

ადამიანი ხარ“! ადამიანები სწავლობენ უცხო ენებს. პროგრამირე- 

ბის ენებს (ალგოლი, ფობული, პორტმანი და სხვა), ტექნიკის ენას 

(საზვა, მსაზველობითი გეომეტრია), ბიზნყსის ენას (ბუღალტრული 

აღრიცხვა. ფინანსური ახსალი8ი) და სხვა. 

47



არსებობს კიდეე ერისი საერთაშორისო, ძალზე გასაგები და ყველა- 

სათავის მისაწყდომი ესა – ქესტების, მიმიკის. სსეულის მოძრათბინს ეხა. 

მეცნიერებმა დაადგინეს. რომ ადამიანებს შორის ისფორმაციის 

გადაცემა ხდება: 

– სიტყვებიი) – 7%; 

– სმოვანი სიგნალებით (სმის ტოსი. იჩტონაცია) – 30%; 

– არავერბალური გზით – მიმიეიის, ჟესტებით, სხეულის მოძრა- 

ობით – 58%%. 

ამ ენის ცოდნა აუცილებელია ბიზნესმენისაივის. განსაკუთრებული 

სარგებლობის მოტანა შეუძლია სხეულის მოძრაობის ესას ბიბზნესმე- 

ნისათვის მოლაძარაკების პროცესში და მოლაპარაკების დაწყებამ- 

დე. იგი საშუალებას მოგცემთ შეუფერხებლად გამოიცნოთ, როდესაც: 

– ცრუობენ; 

– არ გენდობიან; 

– ცდილობენ შეაფასონ თქვენი მიზნები და განწყობილებები; 
– ასეთი შეფასების შედეგები დადებითი ან უარყოფითია; 
– თქვენს წინ არაკეთილგანწყობილი ოპონენტია; 

– მგად არიან თანამშრომლობისათვის; 

– თქვენი პარტნიორი ძალზე თავდაჯერებული და თვითკმა- 

ყოფილია; 

– გაგიჭირდებათ ურთიერთობა კონტრაგენტთან. 
ეს კი, თავის მსრიე საშუალებას მისცემს მეწარმეს, სწორად გან- 

საზღვროს მოლაპარაკების ტაქტიკა, დროულად შეიტანოს დირექ- 

ტივები მოლაპარაკების მსვლელობაში, მიიღოს გადაწყვეტილება 

მოლაპარაკების დროებით, ან საერთოდ შეწყვეტისათვის და და- 

ბზოგოს დრო და სახსრები ფუჭი მოლაპარაკებებისაგან. 

სხეულის მოძრაობის ენის კიდევ ერთი უპირატესობა იმაში 

მდგომარყობს, მისი გამოყენება მოლაპარაკებების პროცესის გარდა 

წარმატებით გამოიყენება პირადი ურთიერთობების სფეროში – 

რომელიც წარმატებული საქმიანი ურთიერთობების საფუძველია. 

განსაკუთრებული წარმატებით გამოიყენება სხეულის მოპრა- 

ობის ენა ისეთ პროცედურებში, როგორებიცაა: პარტნიორის დაის- 
ტერესება. კვალიფიციურად წარადგინოთ პროექტი, გადაჭრათ მიო- 

ულოდნელად წამოჭრილი წინააღმდეგობები. 
ქვემოთ მოყვასილი რეკომენდაციები გაგიადვილებთ გამოიყენოი) 

სხეულის მოძრაობის ენა ადამიანებთან ურთიერთობაში – განაწყოთ 

48



ისინი თქვენს მიმართ ნდობითა და სიმჰპათიიი), იქქვენს მხარეზე გად- 

მოიბიროთ ოპონენტები და გაიხადოთ ისისი თანამოაბრეებად. 

ტყული, სიცრუე 

როგორ შევიტყოთ, რომ პარტნიორი ცრუობს. იმ სიშსების გა- 

მოცნობას, რომლებიც ტყუილსა და სიცრუეზე მიუთითებეს, განსა- 

კუთრებული მნიშვნელობა აქვთ ადამიანების ურთიერთობაში, მათ 

შორის, მოლაპარაკების წარმოების პროცესში. 

საუკუნოვანი პრაქტიკა და მეცნიერების დაკვირვება გვიჩვე- 

სებს, რომ ასეთი ჟესტებია – ხელით სახის შეხება. სსეადასხეა 

ცალკეულ შემთხვევაში ეს მოძრაობები შესაძლოა მიუთითებდ- 
ნენ: ეჭვს, ტყუილს, რეალური ფაქტების გადაჭარბებულ შეფასებას. 

როდესაც ადამიანი სელით სახეს ეხება, სულაც არ ნიშნაეს, რომ 

იგი ცრუობს, თუმცა, შესაძლოა ეს იყოს ტყუილის პირველი ნიშანი, 

რომელიც, როგორც წესი, დასტურდება შემდგომი ურთიერთობე- 

ბის პროცესში. 

ცდილობენ შეგაშასონ 
პარტნიორისა და ოპონენტის სურვილზე, შეაფასოს თქვენი მის- 

წრაფებები და სურვილები, გამოიცნოს თქვენი მიზნები, მიუთითებს: 
სახის მუჭზე დაყრდნობა, საჩვენებელი თითის საფეთქელთან მიტა- 
ნა, როდესაც მოსაუბრე კარგაეს ინტერესს, მაგრამ თავაზიანობის 

გამო ინარჩუნებს დაინტერესებას, მისი პოზა ოდნავ იცელება; სე- 

რიოზული ინტერესის გამომხატველია, როდესაც ლოყის ქვეშ მო- 

თავსებული ხელი არ წარმოადგენს თავის საყრდენს. 
ხშირად შეფასების მანიშნებელ ჟესტს აიგივებენ ინტერესის გა- 

მომხატველ მოძრაობებთან. არ არის გამორიცხული, რომ შეფასე- 

ბის მცდელობა მოულოდნელად გადაიზარდოს ოპონენტის დაინ- 

ტერესებაში, შესაძლოა უნდობლობაშიც, სასურველია, რომ ყოვე- 

ლივე ამას თქვენის მხრიდან ღაუყოენებლიე მოჰყვეს სიტუაციის 

ადეკვატური შეფასება და საუბრისა თუ მოლაპარაკების გეგმის 

შესაბამისი კორექტირება 

არ გენლობიან 
უნდობლობისა და უარყოფითი დამოკიდებულების მიმანიშნებელია 

მკერდზე ხელების გადაჯვარედინება და ცერა თითებზე აქცენტირება. 
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მაგალითად, მკერდზე გადაჯეარედინებული ხელები, იღლიებში დამა- 
ლული ხელის გულებითა და ვერტიკალ ერად მიმართული ცერა ისიისე- 

ბით. ასყი" მიდგომა ყალიბდება საუკუნეების განმაელობაში. რთდე- 

საც მამაკაცები ფარიი, იცავდნენ თავს მოწინააღმდეგის შუბისა. ი»ე 

ისრებისაგან. დღეს ციყილიზებული ადამიანი სწორედ ასეთი სიმბო- 

ლური ფარიის იცავს თავს თძონენტის სიტყვიერი თაედასხმისაგან. 

როდესაც ადამიანი მკერდზე ხელებს გადაიჯყარყდინებს შე- 

კუმშული მეშტცებით – ჩათვალეთ, რომ იგი არა მსოლთოღ არ გეჩ- 

დობაის, თქვენ მისი მტრული დამოკიდებულებაც დაიმსასურეთ), და- 

უყოვნებლივ გააანალიზეთ ასეთი ღამოკიდებულების მიზებები. 

შეშასება შარყოშითია 
ძალზე არასასურველია, თუ თქვეს ოპონესტის უარყოფით შეყა- 

სებას დაიმსახურებთ. მიუხედავად ასეთი შეფასების ობიექტურო- 

ბისა და მისდამი თქვენი დამოკიდებულებისა,პრინცი პული მნიშე- 

ნელობა აქვს ასეთი შეფასების დროულ გამოელენას. 
უარყოფით შეფასებაზე მიუთითებს იდაყვებზე დაყრდნობილი მკლა- 

ვები გადაჭდობილი თითებით. საბოლოოდ მიღებულ უარყოფით შეფა- 

სებაზე მიუთითებს თითებგადაჭდომილი ხელები დადებული მაგიდაზე. 

როდესაც საჩეენებელი თითი ვერტიკალურად არის მიმართუ- 

ლი საფეთქლისაკეს და ცერა თითბე ნიკაპია დაყრდნობილი, მიუ- 

თითებს თქვენი წინადადების, ინფორმაციისა და ხშირად მთლია- 

ნად თქეენი ვიზიტის საგნის ნეგატიურ შეფასებაბე. რაც უფრო დიღ 

ხანს ინარჩუნებს ოპონენტი ასეთ პობას, მით უფრო სერიოზული 
ხდება მისი ნეგატიური განწყობილება და მცირდება თქვენი შანსი 

წარმატებით დაასრულოთ მოლაპარაკება – მიაღწიოთ შეთანსმე- 

ბას; ასეთ სიტუაციაში როგორმე უნდა ეცადოთ ისეთი აზრი მია- 

წოდოთ ოპონენტს. რომელსაც იგი დადებითად მოეკიდება, დაა- 

დასტურებს, ან დაეთანხმება მას და შეიცვლის ამ თქვენთვის არა- 

სასიამოგსო და რაც მთავარია, არახელსაყრელ პოზას. 

თქვენს წინ არაკეთილმოსურნეა 

ეჭვის, უნდობლობის, საუბრისა თუ მოლაპარაკების საგნისადმი 
არაკეთილგანწყობილი დამოკიდებულების გამოყლინების სტასნ- 

დარტული ფორმაა ხელების მკერდზე გადაჭდობა ცერა თითების 
აქტივიზაციის გარეშე. როდესაც დაინახავთ. რომ თქეენმა ოჰო- 
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სეჩტმა მკერდზე ხელები ასეიი სახით გადაიჭდო, ძალზე საყარაუ- 

დოა. როი მას არ მოეწონა თქვენს მიერ დასმ ელი საკითხი. ან იგი 

მას თქვენგანს არ მოელოდა. თვეს იგი აღგიქვამთ კონკურესტად. 

ყველა გამომდინარე შედეგიი!. 

კიდევ უფრო დამაფიქრებელია პოზა. როდესაც რმჰონენტს თავი 

დახრილი აქეს და ასეი) მჯგომარეთბაში ცდილობს თვალი ი ყალში 

გაგიყაროი: დარწმუნებული იყავით ოჰიინენტის უარყოფიის დამ(ი- 

კიდებულებაში, უფრო მეტიც. უხდი იფიქროის, რომ იგი უსიტყვოდ კიცხავს 

თქვენს შოქმედებას. თქვენ აუცილებლად გექნებათ სერიოზული პრთობ- 

ლემები ასეთ (იპონენტთან ურთიხერთობაში. იუ თქვენ ხშირად ჩედე- 

ბით ოპონენტის ასეთ მობასა და გამომეტყველებას, აუცილებლად 

იფიქრეთ საუბრისა და მოლამარაკებების ტაქტიკის დახვეწაზე. 

თქვენი ოპონენტი ძალზე თავღაჯერებულია 

ცნობილია, რომ გასსაკუთრებით ძნელია საქმიანი ურთიერთო- 

ბა გედმეტად თავდაჯერებულ ადამიანებთან, განსაკუთრებით კი 

მოლაპარაკებების წარმართვა და წარმატებით ღასრულება ასეთ 

ოპონენტებთან. 

თაედაჯერებულობის ყველაზე გავრცელებული ნიშანია თითე- 

ბის გუმბათისმაგვარი შეერთება ვერტიკალურ მდგომარეობაში. 

ასეთი ჟესტით ხშირად სარგებლობენ ადამიანები, რომლებმაც 

ყველაფერი ყველაზე კარგად იციან, ყველაფერში ერკვყეიან და 
არასოდეს არაფერი არ ეშლებათ. სწორედ ასეთი ჟესტის საშუა- 

ლებით ცდილობენ ისინი გადმოსცენ თავისი შეუვალი კომპეტენ- 

ცია და უსაზღერო ავტორიტეტი. 

ოდნავ ნაკლებად კატეგორიული ფორმით იგივეს მიუთითებს ჩა- 

მოშვებული ხელები ერთმანეთბგე გადადებული მტევნებიი.. თვით- 

დაჯერებულობის გამომჟღავნებას ცდილობს ოპონენტი, რომელიც 

თქვენთან საუბრისას, ფეხი-ფეხზე გადადებ-ელი ათვალიერებს დო- 

კუმენტს. რომელიც საუბრისა თუ მოლაპარაკების საგანს არ ესება. 

გაგიჯირდებათ შეთანხმების მიღწევა 

რამდენადმე გულდასმით დაკეირვებიის, ადვილად შეიძლება გა- 

მოარჩიოთ ოქონენტები. რომლებთანაც ძალზე გაგიჭირდებათ შე- 

თანხმების მიღწევა. 

ასეთი შედეგის საიმედო საფუძველს იძლევა ოპონენტის პოზა, 
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როდესაც თავი ხელის გულზე აქეს დაყრდნობილი და საუბრის 

დროს სადღაც შორს ისედება. 
დარწმუნებული იყავით. რომ ოპოსესტს, რთმელსაც ფეხი-ფეხზე 

აქვს გადადებული და წელში უკან გადაზნექილს თითები თაეს უკან 

აქეს გადაჭდობილი, თქვენი წინადადება არ აინტერესებს. იგივე ღას- 

კვნა უნდა გაავკეთოის. როდესაც თქვენი ოპონენტი საკუთარ ფესს 

ორივე ხელით იჭერს. რომ მოლაპარაკებიდან არ გაიქცეს. 

როცა სავარძლის სახელურზე ფეხგადადებული ომონენტი სახე- 

ზე არ იშორებს ღიმილს, როცა გასაღიმებელი არაფერია, საფიქრე- 

ბელია. რომ დროზე უნღა შეწყვიტოთ ვიზიტი და მოლაპარაკება. 

მზაღყოშნა თანამშრომლობისათვის 

ყველაზე უფრო საინტერესო და სასარგებლო ჟესტები, რომელ- 

თა გამოცნობის და'ეფლებას, პირველ რიგში, უნდა ესწრაფოდეთ,, ეს 

არის მზადყოფნის გამოვლენა თანამშრომლობისათევის. 

ისეთი ჟესტების გამოცხობის უნარი, რომლებიც მიუთითებენ 

ოპონენტის მზადყოფნაზე ითანამშრომლონ და მიიღონ ურთიერ- 

თხელსაყრელი გადაწყვეტილება, არა მარტო გეხმარებათ მოლა- 

პარაკების დადებითად დამთავრებაში, იგი საშუალებას მოგცემთ 

უფრო მეტი ადამიანი მიიზიდოთ და დააინტერესოთ თქვენი საქმი- 

ანობით. 

თანამშრომლობისა და მიზანსწრაფულობისაკენ მიუთითებს 
პოზა, როდესაც თავაწეულ პარტნიორს დოიჩწჯი აქვს შემოკრული 

– ხელები წელზე აქვს შემოდებული. ასეთი პოზა გარკვეულ აგრე- 

სიულობაზეც მიუთითებს, თუმცა ეს აგრესიულობა არ არის მიმარ- 

თული ურთიერთობისა და მოლაპარაკებების წინააღმდეგ, იგი მი- 

უთითებს ოპონესტის მტკიცე განზრახულობაზე, რაც უნდა დაუჯ- 
დეს, მიაღწიოს შეთასხმებას. 

კეთილგანწყობისა და თანამშრომლობის სურვილზე მიუთითებს, 

როდესაც ოპონენტი იდაყვით ეყრდნობა წინ წამოწეულ ფეხს, ახ წინ 

წამოწეული კორპუსით ხელის გულებით მუხლებზეა დაყრდნობილი. 

სასურველია გვახსოვდეს. რომ ადამიანის ჟესტები მიმიკა. სხე'უ- 

ლის მდგომარეობა უწყვეტი და ძალბე ცეალებადი პროცესია. მა- 

თი სწორი შეფასებისათვის აუცილებელია ყურადღება, დაკვირვე- 

ბა და სისტემატური ვარჯიში, რაც აუცილებლად მოიტანს დადე- 

ბით შედეგს. 
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ეერ მალავს უარყოფით დამოკიდებულებას 
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დაინტერესება არის, თუმცა, დამოკიდებულება არამეგობრულია 
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გაფასებენ. დამოკიდებულება კრიტიკულია 
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თანამოსაუბრე ორჭოფობს. არ არის დარწმუნებული წინადადებისა 
და გამონათქვამის სისწორეში 

   



 



  

საუბარი დასრულებულია მოსაუბრე იღებს გადაწყვეტილებას 

4        

გადაწყვეტილება მიღებულია, სახეზეა მზადყოფნა მოქმედებისა და 

თანამშრომლობისათვის 
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მოსაუბრე გამოხატავს 

დაინტერესებას 

      
/, 
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ადამიანი ვერ გარკვეულა, მოსაუბრე ცდილობს 

რას თხოულობენ მისგან დროის გაყვანას



სახელშეკრულებო ურთიუერთობუბის 

ობიექტები 

სამეურსეო ურთიხერთობების განვითარებასთან ერთად, ფარ- 

თოვდება სამეურნეო ხელშეკრულების ობიექტების სუსხაც. არც 

თუ ისე ღიდი ხნის წის. გარიგების ძირითად ობიექტად რსებოლა 

მატერიალური სამყაროს საგნები. ანუ საქონელი კოსცრეტელი მო- 

ცულობით. წოსიის, სხვა ფიზიკური მასასიათებლებით. მოგვიანებით 

ხელშყერულებების ობიექტების სესხა შეივსო არამატერიალური 

ფასეულობებით, პირველ რიგში, ქონებრივი უფლებებით ისტელექ- 

ტუალური საქმიანობის შეღეგებზე. 

ამავე დროს, სამეურნეო ურთიერთობებში ჭარბობს ყიდეა-გა- 

ყიდვის ოპერაციები. ამდენად, სახელშეკრულებო ურთიერთობე- 

ბის ძირითად ობიექტად დღემდე რჩება – საქონელი. 

საქონელი 
საქონლის განმარტება და შესაბამისი კრიტერიუმები გახნსაზღ- 

ვრულია ნაციონალური კანონმდებლობით. ზოგადი განმარტების 

თანახმად, საქონელი არის მატერიალური საგნები ბუნებრივი ან 

გადამუშავებული სახით. რომლებიც წარმოადგენენ სავაჭრო გა- 

რიგებების ობიექტს. მოცემულ კონტექსტში სავაჭრო გარიგება 

გულისხმობს ყიდვა-გაყიდვის, ან საქოსელგაცელის ხელშეკრულე- 

ბას. 
საქონელი, როგორც სამეურნეო ურთიერთობების ობიექტი. 

შეიძლება გამოირჩეოდეს სხვადასხვა კრიტერიუმებით. საქონ- 

ლის გვაროენული ნიშნებიდან ესენია: ზომა, წონა და თვისობ- 

რიობა. ძალზე მნიშენელოვანია ცალკეული კრიტერიუმის გან- 

საბღერისა და შეფასების თავისებურებები. მაგალითად, ზოტი- 

ერთი საქონლის რაოდენობრივი მახასიათებელია წონა, ბოგის 

მოცულობა, ბოგის სიგრძე. ზოგი ითელება ცალობით, კილოვყოლ- 
ტებით და სხვა. 

არც თუ იშვიათად, ხელშეკრულების მხარეების დამოკიდებუ- 
ლება საქონელთან დაკავშირებით ხასიათდება პირადი შეხედუ- 

ლებებით, მაგალითად, ფერი, წარმოშობის ქვეყანა და სხვა. 
საგულისხმოა საქონლის, როგორც სახელშეკრულებო ურთიერ- 
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თობების ტრადიციული ობიექტის კიდევ ერთი თავისებურება, კერ- 

ძოდ, ყოეელი სახელმწიფო ადგენს გარკვეულ მოთხოვნებს, რო- 

გორც საკუთარი წარმოების, ისე იმპორტირებული საქონლის ისე- 

თი მახასიათებლების მიმართ, როგორებიცაა: უსაფრთხოება სი- 

ცოცხლისა და ჯანმრთელობისათვის, მავნე ნივთიერებების შემც- 

ველობა, უტილიზაციის შესაძლებლობა და სხვა. 
მატერიალური საგნები მხოლოდ მაშინ შეიძლება მიჩნეული იქ- 

ნეს საქონლად, სამეურნეო ხელშეკრულების ობიექტად, როდესაც 

მისი ღირებულება საიმედოდაა შეფასებული, ან მითითებულია ასეთი 

ღირებულების განსაბღერის წესი. 

ფული 
ფული, ისევე როგორც საქონელი, რჩება სახელშეკრულებო ურ- 

თიერთობების ერთ-ერთი ძირითად ობიექტად. ფული, გარდა იმისა, 
რომ წარმოადგენს გაცელითი ღირებულების საყოველთაო ექვი- 

ვალენტს და ანგარიშსწორების უალტერნატივო საშუალებას, ხში- 

რად არის გარიგების უშუალო ობიექტი, მაგალითად, სავალუტო 

და საკრედიტო-სასესხო ოპერაციებში. 

ფულის გავრცელება აიხსნება მისი მაღალი ბრუნვადობითა და 
აბსოლუტური ლიკეიდურობით. იგი წარმოადგენს ანგარიშსწო- 

რების უნივერსალურ საშუალებას, რომლის არსიც იმაში მდგომა- 

რეობს, რომ მისი გამოყენების შემთხვევაში არ არის აუცილებელი 

ანგარიშსწორების ნატურალური საშუალებები. 

როდესაც ფულს განვიხილავთ, როგორც სამეურნეო ხელშეკ- 

რულების ობიექტს, უნდა გვახსოვდეს რამდენიმე გარემოება: 

« არსებობს თავისუფლად კონვერტირებადი ვალუტა, რომელიც 

თავისუფლად იცვლება ნებისმიერ სხვა შეზღუდულად კონვენტი- 
რებად ვალუტაზე; არაკონვენტირებადი ვალუტა, რომლის გადაც- 

ვლა ძნელია ან საერთოდ შეუძლებელია ნებისმიერ სხვა ვალუ- 
ტაზე. 

+ ვალუტის ღირებულება მუდმივად იცვლება, ანუ, ვალუტის 
მსყიდღდველობითუნარიანობა შეიძლება შეიცვალოს სხვა ვალუ- 

ტასთან შედარებით. 
“ ზოგიერთ სამართლებრივ სისტემაში დაწესებულია გარკვე- 

ული შეზღუდვები ნაციონალური ვალუტისაგან განსხვავებული 
ვალუტის გამოყენებაზე. 
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ფასიანი ქაღალდები 
ფასიან ქაღალდებს განსაკუთრებული ადგილი უკავია სამეურ- 

ნეო ურთიერთობებში. ისინი ხელს უწყობენ საინვესტიციო საქმი- 

ანობას, ამყარებენ საქონელბრუჩვას, ფულადი სესხების სწრაფ და 
ადვილ გადაადგილებას. 

ფასიანი ქაღალდები – ინგლისურ-ამერიკული სამართლებრი- 
ვი სისტემების ქვეყნებში ცნობილია საბრუნავი დოკუმენტების სა- 
ხელით. ასეთი განმარტება დაკავშირებულია ფასიანი ქაღალდის 
ტრადიციულ დოკუმენტურ ფორმასთან. ბოლო დროს, განსაკუთ- 

რებით კომპიუტერული ტექნიკის განვითარებასთან ერთად, ბრუნ- 

ვაში გამოჩნდა ფასიანი ქაღალდები, პირველ რიგში, ობლიგაციები 
და აქციები არადოკუმენტური ფორმით. 

ფასიანი ქაღალდი გულისხმობს დოკუმენტს, რომელიც ადასტუ- 

რებს გარკვეული ქონებრივი უფლებების არსებობას და შექმნი- 

ლია ისე, რომ ამ უფლების გამოყენება შეიძლება მხოლოდ ამ დო- 

კუმენტის ფლობის შემთხვევაში. ასეთი უფლების გადაცემა შეიძ- 

ლება მხოლოდ ამ დოკუმენტის – ფასიანი ქაღალდის განკარგვის 
ზით. 

ე საგულისხმოა ფასიანი ქაღალდის ორმაგი სამართლებრივი ბუ- 

ნება, ერთის მხრიე, ფასიანი ქაღალდი ადასტურებს გარკვეულ ქო- 

ნებრიე უფლებას, რაშიც მდგომარეობს ფასიანი ქაღალდის ძირი- 

თადი არსი და დანიშნულება; მეორეს მხრივ, დოკუმენტი, რომე- 

ლიც ადასტურებს მისი მფლობელის ქონებრივ უფლებას, თვითონ 

არის ნივთი – მოძრავი ქონება, ასეთი ქონების ყველა დამახასია- 

თებელი ნიშნით, შეიძლება მისი გაყიდვა, ანგარიშსწორების, დაგ- 

როვების, ვალდებულების უზრუნველყოფის, ინვესტიციების საშუა- 

ლებად. 

ინტელექტუალური საქმიანობის შედეგები 
სამეცნიერო-ტექნიკურმა პროგრესმა, რომელმაც მეცნიერება და 

ტექნიკა ეკონომიკის უმნიშვნელოვანეს დარგად აქცია, საფუძეელი 

დაუდო ინტელექტუალური საქმიანობის შედეგებისა და სახელშეკ- 

რულებო ურთიერთობების გადაქცევას საკმაოდ გავრცელებულ 

ობიექტად. 

ფიზიკური და იურიდიული პირის ერთპიროვნული უფლება მი- 

სი ინტელექტუალური საქმიანობის შედეგებზე. შესრულებულ სამუ- 
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მაოებზე, განხორციელებულ მომსახურებაზე და ინდივიდუალიზა- 

ციის საშუალებებზე იმაში მდგომარეობს, რომ მესამე პირს ყოვე- 

ლიეე ამის გამოყენების უფლება აქვს მხოლოდ შესაბამისი უფლე- 

ბების მფლობელის ნებართვით. 

პრაქტიკულად, ყველა ქვეყნის ნაციონალური კანონმდებლობით, 
ინტელექტუალური საქმიანობის შედეგს მიეკუთენება: მეცნიერე- 

ბის, ლიტერატურის, ხელოვნების ნაწარმოები, გამოგონებები და ფო- 

ნოგრამები, სასარგებლო მოდელები და სამრეწველო ნიმუშები; 

ნოუ-ჰაუ და სხვა. ინდივიდუალიზაციის საშუალებებს განეკუთნე- 

ბა: საფირმო და სასაქონლო წიშნები, საქონლის წარმოშობის ად- 

გილის დასახელება და სხეა. 

უნდა აღინიშნოს, რომ უფლება ინტელექტუალური საქმიანობის 

შედეგებზე, შეიძლება იყოს როგორც პირადი ქონებრივი, ისე ქო- 

ნებრივი უფლება. 
პირადი ქონებრივი უფლების მაგალითია საავტორო უფლება, 

რომლის გასხვისება არ შეიძლება. ქონებრივი უფლების რეალი- 

ზაცია კი შეიძლება ინტელექტუალური საქმიანობის შედეგის მარ- 

თლზომიერი გამოყენებით, ისევე, როგორც ასეთი შედეგის გამოყე- 

ნების უფლების მართლზომიერი გადაცემის გზით მესამე პირზე. 

სამუშაოები და მომსახურება 
სამეურნეო ურთიერთობებში მნიშვნელოვანი ადგილი უკავია 

ასეთ გარიგებებს, როგორებიცაა: იჯარა და ლიზინგი, კომისია და 
დავალება, და სხვა. ამდენად, სამეურნეო ხელშეკრულების ობიექ- 

ტად მატერიალურ საგნებთან და ინტელექტუალური საქმიანობის 

შედეგებთან ერთად, სულ უფრო ხშირად გვეელინება სამუშაოების 

შესრულება და მომსახურების გაწევა. 
მიუხედავად იმისა, რომ ნარდობის ხელშეკრულების შედეგია 

დასრულებული ობიექტი, ნარდობის ხელშეკრულების ობიექტს ეს 

ობიექტი კი არა, მონარდეს მიერ შესრულებული სამუშაო წარმო- 

ადგენს. იგივე შეიძლება ითქვას კომისიის, დავალებისა და სხვა 

ხელშეკრულებებზე, რომლებშიც გამოიყენება მატერიალური ობი- 

ექტები. ზემოაღნიშნულ ობიექტად ითელება ერთი პირის მიერ მე- 
ორე პირისათვის გაწეული მომსახურება და არამატერიალური 

ობიექტი, რომელიც წარმოადგენს ასეთი მომსახურების საგანს ახ 

შედეგს. 
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ცალკეულ შემთხყევებში, ერთი პირის საქმიანობა მეორე პირის 
სასარგებლოდ, ყოველივის არ არის დაკაეშირებული მატერიალური 

საგნების შეცვლაზე. იგი შეიძლება ითვალისწინებდეს ქმედებას, რომ- 

ლის შედეგი არაა ახალი საგანი, რომელიც არ იქნება გამოხატუ- 
ლი მატერიალური ფორმით, მიუხედავად იმისა. რომ ისახავს აშკა- 

რად მატერიალურ მიზნებს. 

ინფორმაცია 
ხელშეკრულების დამოუკიდებელი ობიექტი ასევე შეიძლება იყოს 

ინფორმაცია. სსვა სიტყეებით ისუ ვიტყვით, ცოდნა ადამიანის საქმი- 

ახობის სხვადასხვა სფეროსა და მთლიანად სამყაროს შესახებ. კარგა 

ხანია განიხილება, როგორც სამეურნეო ხელშეკრულების ობიექტი. 
თავისი ბუნებით, ინფორმაცია არ წარმოადგესს მატერიალურ 

სუბსტანციას, თუმცა, იმისათვის, რომ იგი გახდეს სამეურნეო ხელ- 
შეკრულების ობიექტი, იგი აუცილებლად უნდა იყოს მატერიალიზე- 
ბული მისაღები ფორმით ქაღალდზე, მაგნიტურ მატარებელზე და სსეა. 

რეგიონალური 

„საერთაშორისო კანონმდებლობა“ 

უნიეერსალურ საერთაშორისო კანონმდებლობასთან ერთად, 
არსებობს „რეგიონალური საერთაშორისო კანონმდებლობაც“. 
ასეთი კანონმდებლობის მიზანია ცალკეული ეკონომიკურ-გეოგ- 
რაფიული რეგიოსის ქვეყნების სამართლებრივი სისტემის, პირველ 

რიგში, სამეურნეო ურთიერთობის მარეგულირებელი ნორმების 
ჰარმონიზაცია. 

შესაძლოა ცნება „რეგიონალური საერთაშორისო კანონმდებ- 
ლობა“ მთლად დამაჯერებლად არ გამოიყურებოდეს „საერთა- 

შორისო“ და „რეგიონალური“ ცნებების კონტექსტში, მაგრამ. ეს 

მხოლოდ ერთი შეხედვით. როდესაც იქმნება ევროგაერთიანების 
დოკუმენტები, ქვეყნებს შორის საქონლის, მომსახურების, კაპიტა- 

ლის გადასაადგილებლად, სახეზეა ასეთი ნორმატიული აქტების. რი 
გორც საერთაშორისო, ისე რეგიონალური ხასიათი, საერთაშორი- 

სო რეგიონალური ურთიერთობებისა და შესაბამისი სამართლებ- 
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რიყი პრაქტიკის მაგალითები მრაყალია. მათ შორისაა შეთანხმე- 

ბები თავისუფალი ვაჭრობისა და საბაჟო კაჟშირების შესახებ: ეე- 
როჰის თავისუფალი ვაჭრობის ასოციაცია (MსLIL#ტ) კანადის. მექ- 

სიკინა და აშშ-ს ფავისუფალი ვაჭრობის შეთანხმება (M#LIV). 

სამხრეის ამერიკის ქვეყსების: არგენტინის, ბრაზილიის, პჰარაგყაი- 

სა და ურუგვაის საერთო ბაზარი (MLLC05VIL) და სხეა. 

განსავ ეთრებულ ყურადფდებას იმსახურებს საციონალური სა- 

მარილის ჰარმონიზაციისა და უჩიფიკაციის სამუშაოები, რომელიც 

ხორციელდება ევროგაერთიანების ფარგლებში. ამ გაერთიანების 

ერთიასი სამართლებრივი სისტემის შექმნა მიმდინარეობს ორი 

მიმართ, ულებიიძ!: 

.· კლასიკური საერთაშორისო ხელშეკრულებების (კონვერ- 
ტირების) მეშვეობით; და 

“ ევროგაერთიანების ორგანოების აქტების მიღებით. ცნობი- 
ლია ევროგაერთიანების სამი სახის ნორმატიული აქტი: 

დებულებები, ღირექტივები ლა გადაწყქეტილებები. 

დებულებები – ადგენენ სამართლებრიე ნორმებს, რომლებიც 

მოქმედებენ ევროგაერთიანების ყეელა ქვეყანაში; 

დირექტივები – აყალიბებენ ნორმებს, რომლებიც მოქმედებენ 

ექროგაერთიანების ფარგლებში, თუმცა. უტოეებენ სახელმწიფო- 

ებს უფლებას, დამოუკიდებლად შეიტანონ ასეთი ნორმები თავისი 

ქეეყნის ნაციონალურ სამართლებრივ აქტებში. ამრიგად, დირექ- 

ტივა კასონად იქცევა, მხოლოდ მისი საციონალურ კანონმდებლო- 

ბაში ჩართეის შემდეგ. 

გადაწყვეტილება – წარმოადგენს უფრო ადმინისტრაციულ, ეიდ- 

რე სამართლებრივ აქტს ცალკეული საკითხის დასარეგულირებ- 

ლად და შესაბამისად, არ განიხილება მთელი გაერთიანებისათვის 

სავალდებულო ნორმად. 

რეგიონალური საერთაშორისო სამართლის ტიპიური მაგალი- 

თია დსთ-ს სისტემაში შექმნილი მრავალმხრივი და ორმხრივი ხელ- 

შეკრულებები დსთ-ს წევრ ქვეყნებს შორის. 

ხელშეკრულებების გარდა. რომლებიც ატარებენ საერთამო- 

რისო ხასიათს, დსთ. როგორც ორგანიზაცია, თავისი აღმასრულებე- 

ლი ორგანოების სახით, იღებს გადაწყვეტილებებს საოქმო გადაწყ- 

ვეტილებებისა და ოქმების სახით. მაგრამ ასეთი გადაწყვეტილებე- 
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ბი უყრო სარეკომენდაციო ხასიათისაა და სავალდებული მნი ყ- 

სელთბა არა აქვთ მონაწილე ქვეყნებისათვის. 

დსი-ს ფარგლებში შეძენილი და მიღებულია სამეურჩელი ურისი- 

ერთობების მარეგულირებელი რიგი დოკუმენტები, მაის) შორის: შე- 

თანხმება თავისუფალი სავაჭრო ზონის შექმნის შესახებ; წარმო- 
შობის ქვეყნის განსაზღვრის წესები; შეთანხმება საერთაშორი- 
სო სავაჭრო ურთიერთობებში თანამშრომლობის შესახებ; შე- 
თანხმება რეექსპორტის შესახებ. 

დსი-ს ფარგლებში მიღებული ერთადერთი აქტი, საერთაშორი- 

სო საეაჭრო ურთიერთობების საკითხებზე. რომელიც შეიძლება 

მიეკუთვნოს როგორც საერთაშორისო ეკონომიკური სამართლის, 

ისე საერთაშორისო სავაჭრო სამართლის ნორმებს, არის შეთასხ- 

მება დსთ-ს ქვეყნებს შორის მიწოდების საერთო პირობების შე- 

სახებ (კიევი, 20.03.1992წ.). ამ შეთანხმებით, მსარეებმა დაადგინეს 

ურთიერთშორის მიწოდების შესახებ ხელშეკრულების დადების, 

შეცვლისა და გაუქმების წესი. 

რამდენადაც ჩვენთვის ცნობილია, შეთანხმება ხელმოწერილია: 

აზერბაიჯანის, სომხეთის, ბელორუსის ყაზახეთის, ყირგიზეთის, მოლ- 

დოვას, რუსეთის, ტაჯიკეთის, თურქმენეთის, უზბეკეთისა და უკრა- 

ინის მიერ. 

დსთ ძალზე არამდგრადი პოლიტიკური გაერთიანებაა, არც მი- 

სი ეკონომიკური კავშირურთიერთობები გამოირჩევა განსაკუთ- 

რებული ურთიერთხნდობითა და ეფექტურობით, დაბალია ამ გაერ- 

თიანების ნორმატიული აქტების ფაქტიური სტატუსი. ამდენად, შე- 

იძლება არ მოეწეროს ხელი შეთანხმებას მიწოდების საერთო პი- 

რობების შესახებ, თუმცა, ძნელი იქნება ასეთი გადაწყვეტილების 

გამართლება და დასაბუთება. როდესაც აღნიშნული პირობები დე- 

ტალურად განსაბღვრავენ საქონლის, მომსახურების. სამუშაოების 
მიწოდების ყველა ძირითად, მათ შორის, პრეტენზიების რეგ.ული- 

რებისა და დავების გადაწყყეტის საკითხებს. 

სახელშეკრულებო ურთიერთობების 

სამართლებრივი საფუძვლები 
განასხვავებენ საერთაშორისო და ნაციონალურ სამეურსეო 

ხელშეკრულებებს. საერთაშორისო ხელშეკრულება – გამოხატავს 
გარიგებას, რომლის მხარეების ადგილმდებარეობა განსხვავებულ 
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სახელიმწიფყოებშია. თავის მხრიე. გარიგება, რჯომლის მხარყები ურ- 

თი სახელმწიფოს რებიდენტები არიას, წარმოადგენს ნაციონალურ 

გარიგებას. 
საერთაშორისო ხელშეკრულების სამართლებრიეყი რეყიმი 

განსხვავდება ნაციონალური ხელშეყ)რულების სამარილებრი- 

ვი რეჟიმისაგან. როგორც წესი, საციონალური ხელშეკრულების 

სამართლებრიეი რეჟიმი რეგულირდება, საცითხნალური კანსონე- 

დებლობითი). 

ცალყეულ შემთხვევაში შესაძლებელია. რომ საერთაშორისო გა- 

რიგება ყმორჩილებოდეს მხოლოდ იმ ერთი ქვეყსის სამართალს. 

რომელსაც ეხება, ან რომელშიც პრაქტიკულად ხორცილდება გა- 

რიგება. ცალკეული ქვეყნის კანონმდებლობა ითეალისწინებს სა- 

ერთაშორისო ხელშეკრულებების მხარეების მიერ სამართლის არ- 

ჩევის შესაძლებლობას, მსოლოდ გარიგებათა გარკვეული ჯგუეფი- 

სათვის, ან, საერიოდ გამორიცხავს კონკრეტული გარიგების მი- 

მართ უცხო ქვეყნის სამართლებრივი ნორმების გამოყესებას, მა- 

გალითად, გარიგებების მიმართ. რომლებიც ეხება უძრავ ქონებას, 

მაშინ, როდესაც ზოგი საერთაშორისო გარიგება შეიძლება დაექ- 

ვემდებაროს ნებისმიერი ქეეყნის სამართალს. 
ნაციონალური და საერთაშორისო ხელშეკრულებების სამარ- 

თლებრიე რეჟიმებს შორის განსხეაეება არ შემოიფარგლება კო- 

ლიზიურ-სამართლებრივი და იურისდიქციული საკითხებით და სულ 
უფრო ხშირად ვლინდება, ერთის მხრიე, მატერიალური სამარი”- 

ლის ნორმების განეითარებით, რომლებიც არეგულირებენ საერ- 

თაშორისო სახელშეკრულებო ურთიერთობებსა და მეორეს მხრიე. 
იმ სპეციალური ნორმების შექმსით ნაციონალური სამართლის ფარ- 

გლებში, რომლებიც არეგულირებენ საერთაშორისო სახელშეკრუ- 

ლებო ურთიერთობებს. 
სახელშეკრულებო ურთიხერთობების მარეგულირებელი საერ- 

თაშორისო აქტებიღდან აღსანიშნავია I964 წლის ჰააგის ერთგვა- 

როვანხი კანონები მოძრავი ნივთის საერთაშორისო ყიდყვა-გაყიდ- 

ვისა და ასეთი ყიდეა-გაყიდეის ხელშეკრულების დადების შესა- 
სებ. ეს კანონები გამოიყენება იმ ხელშეკრულებების მიმარის. რო- 

მელთა მხარეების კომერციული საწარმოები მდებარეობენ სსვა- 

დასხვა სახელმწიფოებში და სასეზე იყო ერი+-ერთი ქვემოთ მოყ- 

ვახილი გარემოებებიდან: 
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« სელშეკრულება ეხება ჩიყთს. რომელიც სელშეკრულების და- 

დების მომენტში გადაადგილდებოდა, ას უნდა გადაადგილებული- 

ყო ხელშეკრუეულების ურის მხარის სახელმწიყოს ტერიტორიიდან 

მეორე სასელმწიფოს ტერიტორიაზე: 

« როდესაც ოფერტისა და აქცეპტის გამომსატველი ქმედება გახ- 

სორციხელდა სხვადასსეა სახელმწიფოში: 

ი როდესაც ნივთის გადაცემა ხდება არა იმ სასელმწიფოს ტე- 

რიტორიაზე. რომელზეც განხორციელდა ოფერტი და აქცეპტი. 

პააგის ერთგვართოვანმა კანონებმა განსაბღვრეს საერთაშო- 

რისო სამეურნეო ხელშეკრულების ძირითადი კრიტერი უმები, რომ- 

ლებიც ეფუძხებოდნეს სუბიექტის კრიტერიუმებს, ასუ მოთხოესას 

იმის თაობაზე, რომ ხელშეკრულების მხარეების კომერციული სა- 

წარმოები უნდა ყოფილიყესენ სხვადასხვა სახელმწიფოთა ტერი- 

ტორიაზე. 

ჰააგის 1964 წლის ერთგვაროვანი კანონებით განსაზღვრულმა 

საერთაშორისო სამეურნეო ხელშეკრულების კრიტერიუმებმა, თე- 

ორეტიკოსებსა და პრაქტიკოსებს შორის გარიგების კრიტერიუ- 

მებთან მიმართებაში გარკვეული აზრთა სხვაობა გამოიწვია, ამი- 

ტომ საერთაშორისო სავაჭრო ხელშეკრულებების მარეგულირე- 

ბელ მომდევნო კონეენციებში გამოიყენება მხოლოდ ერთი – სუ- 

ბიექტის კრიტერიუმი ნიუ-იორკის 1974 წლის კონვენცია ყიდვა- 

გაყიდვის საერთაშორისო ხელშეკრულებების შესახებ, ვენის 1980 
წლის რედაქციით და 1980 წლის ვენის კონვენცია საერთაშორი- 
სო ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებების შესახებ, ვრცელდება ისეთ 
მხარეებს შორის დადებულ სამეურნეო ხელშეკრულებებზე, რო- 
მელთა კომერციული საწარმოები მდებარეობენ სხვადასხვა სა- 
ხელმწიფოში. 

ვენის კონვენციის თანახმად, თუ მხარეს აქვს თავისი კომერცი- 

ული საწარმოების არაერთი ადგილმდებარეობა, მსხედეელობაში 

მიიღება იმ საწარმოს ადგილმდებარეობა. რომელიც ყველაზე უჟ- 
რო მჭიდროდაა დაკავშირებული კონკრეტული ხელშეკრულების 

მიზანთან და საგანთან, გამომდინარე იმ გარემოებებიდან. რომლე- 

ბიც ცნობილი იყო მხარეებისათვის ხელშეკრულების დადების წინ 

ან ხელშეკრულების დადების მომესტში. 

კონკრეტული სახელმწიფოს მატერიალური სამართლის სპეცი- 
ალური ნორმები საერთაშორისო სამეურნეო ხელშეკრულების მი- 
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მარი გამოიყენება მხოლოდ იმ შემთხყევაში, როდესაც ხელშეკ- 

რეულებების მიმართ უსდა გამოიყენებოდეს მოცემ'ელი სახელმწი- 

ფოს სამაროალი. 

ჩოგი სახელმწიფოს კანონმდებლობა ითეალისწინებს საერთა- 
მორისო სამართლის ცალკეული ნორმების უპირატესობას საციო- 

სალური სამართლის ჩორმებზე. 

არის შემთხვევები. როდესაც საცხთნალური სამართლის ცალ- 

ჰველი ნორმები გამოიყენება საერთაშორისო ხელშეკრულების 

მიმართ მაშინაც. როდესაც ხელშეკრულება რეგულირდება უცხო 

ქვეყნის კანონმდებლობიი!. 

ზემოთ აღსიშსული ნიუ-იორკისა და ჰააგის კონეენციების გარ- 

და, საერთაშორისო სახელშეკრულებო ურთიერთთობებში ფართოდ 

გამოყენება ისეთი საერთაშორისო კინყენციები დღა დოკუმენტები. 

როგორებიცაა: 1974 წლის კონვენცია ხანდაზმულობის ვადის შე- 
სახებ საერთაშორისო სახელშეკრულებო ურთიერთობებში. კონ- 
ვენცია განსაზღერაევს პირობებს, რომელთა არსებობის შემთხვე- 
ვაში, მყიდველისა და გამყიდველის, ხელშეკრულების მხარეების 

ურთიერთმოთხოესები, გამომდინარე მაი: შორის დადებული ხელ- 

შეკრულებიდან ან ამ ხელშეკრულების დარღვევიდან. შეწყეეტი- 
დან, ან ბათილობიდან, აღარ შეიძლება განხორციელდეს დროის 

გარკვეული პერიოდის ხანდაზმულობის ვადის ამოწურვის გამო. 

1955 წლის კონვენცია საერთაშორისო ყიდვა-გაყიდვის ხელ- 
შეკრულებების მიმართ გამოყენებული სამართლის შესახებ. ამ 
კონვესციის თანახმად, ყიდვა-გაყიდვა და შესაბამისი ხელშეკრულე- 

ბიდან გამომდინარე ურთიერთობები რეგულირდება იმ ქვეყნის ნა- 

ციონალური სამართლით, რომელზეც მხარეები შეთანხმდნენ და რო- 

მელიც მითითებულია მათ შორის დადებულ ხელშეკრულებაში. 
ასეთი მითითება პირდაპირ უნდა იყოს აღნიშნული ხელშეკრუ- 

ლებაში ან არაორაზრთვნად უნდა გამომდინარეობდეს მისი შისა- 

არსიდას. 

თუ მსარეების მიერ არ არის განსაზღყრ-ული სამართალი, რო- 

მელიც უნდა იქნეს გამოყენებული მხარეებს შორის დადებულ ხელ- 
შეკრულებაში, გაყიდვა რეგულირდება იმ სახელმწიფოს სამარი»- 

ლით, სადაც არის გამყიდველის საცხოვრებელი ადგილი, ან მისი 
კომერციული საწარმოს ადგილმდებარეობა მის მიერ დაკეეთის 

მიღების მომენტში: თუ შეკვეთა მიღებული აქეს გამყიდეელის სა- 
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ფარმოს, გაყიდვა რეგელირდება იმ ქვეყნის კანონმდებლიბითის, სა- 

ლი მდებარეობს ეს საწარმ». 

მიუსედავად ამისა, გაყიდყა რეგულირდება იმ ქვეყნის ნაციოსა- 

ლური კანონმდებლობიის, სადაც მუდმივად ცსოვრობს მყიდველი. 

ან გასთავისუფყლებულია დამკვეთი საწარმო, თუ შეკვეთა მიღებ უ- 

ლია ამავე სახელმწიფოში გამყიდველის, მისი აგენტის. ას წარი“- 

მადგენლის მიერ. 

სავაჭრო ტერმინების საერთაშორისო განმარტების წესები (ინ- 
კოტერმსი). ინკოტერმსის მიზანია საერთაშორისო სავაჭრო პრაქ- 

ტიკაში გამოყეხსებული ტერმინების გასმარტების ერთიანი წესის 

შექმნა. რაც მნიშ.;ნელოვნად ამცირებს უნდობლობას ამ ტერმისე- 

ბის განმარტებისადმი სხვადასხვა ქვეყანაში. არც თუ იშეიათად, 

ხელშეკრულების მხარეებისათვის უცნობია კონტრაგესტის მხარის 

სავაჭრო პრაქტიკა, ჩვევები და ტერმინოლოგია. ეს ხშირად ხდება 

მხარეებს შორის უნდობლობის, გაუგებრობისა და სასამართლო 

თუ საარბიტრაჟო დაეების მიზები. ამ პრობლემების თავიდას აცი- 

ლებას ისახავს მიზნად ინკოტერმსი – სავაჭრო ტერმინების სა- 

ერთაშორისო განმარტებების წესები. 

მიწოდების საერთო პირობები – მიწოდების საერთო პირობე- 

ბი მოიცავენ ხელშეკრულების ძირითად პირობებს და წარმოად- 

გენენ ხელშეკრულების განუყოფელ ხნაწილს. ასეთი სასის საერ- 

თაშორისო დოკუმენტების მაგალითებია: ევროპის ეკონომიკური 

კომისიის მიერ შემუშავებული მიწოდების საერთო პირობები სა- 

ინვესტიციო საქონლისათვის, მიწოდების საერთო პირობები სა- 
მომხმარებლო საქონლის იმპორტ-ექსპორტისათვის, ასევე მეთო- 

დური მითითებები განსაკუთრებით რთული გარიგებების დასა- 
დებად და სხვა. 
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გაერთიანებული ერების ორგანიჭჯაციის 

კონვუნცია საქონლის ყიდლვა–გაყილდვის 

საერთაშორისო ხელშეკრულების შესახებ 

(ვენის კონვენცია. მიღებულია 1980 წელს) 

ეენის კონვესციის შექმნის ძირითადი მიზანი იყო «რი დაპჰი- 

რისპირებული ტენდენციის შერიგება, რომლებიც სერიოზულად 

აფერხებენ საერთაშორისო ვაჭრობისა და მთლიანად საერთაშო- 

რისო ეკოსომიკური ურთიერთობების განეითარებას. ეს ტენდენ- 

ციები იყო: ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებების რეგულირების ნა- 
ციონალური სამართლებრივი სისტემები და თანამედროეე სავაჭ- 
რო ურთიერთობების უნივერსალური და გამოკვეთილი საერთა- 

შორისო ბუნება. 
თანამედროვე საერთაშორისო საქონელგაცვლის პროცესების 

ძირითადი დამახასიათებელი ტენდენციაა სამართლებრივი ნორ- 

მების უნიფიკაცია, პირველ რიგში იმ ნორმებისა, რომლებიც არე- 

გულირებენ ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებასთან დაკავშირებულ 
პროცედურებს. 

საერთაშორისო ვაჭრობაში მიმდინარე სამართლებრივი უნი- 

ფიკაციის პროცესების გარეშე წარმოუდგენელია საერთაშორისო 

ეკონომიკური ურთიერთობების შემდგომი განვითარება და გალ- 

რმავება, პირველ რიგში, თანამშრომლობის ახალი ფორმების და- 

ნერგვა იმ საწარმოების ურთიერთობაში, რომლებიც მოქმედებენ 

სახელმწიფოებში განსხვავებული სამართლებრივი სისტემებიი!. 

გადაუჭარბებლად შეიძლება ითქვას, რომ ეეხის კონეესცია ძალზე 

მნიშენელოეანი მიღწევაა საერთაშორისო ყაჭრობის სამართლებ- 
რივი საფუძვლების კოდიფიკაციისა და უნიფიკაციის სფეროში. იგი 

წარმოადგენს იმ მატერიალ ერ-სამართლებრივი ნორმების საერ- 

თაშორისო უნიფიკაციას. რომლებიც არეგულირებეს საცრთაშო- 

რისო სავაჭრო კოსტრაქტების დადების, შესრულებისა და მხარე- 
თა პასუხისმგებლობის საკითხებს. 

ყენის კონვენციის მოთხოვსების შესრულება აუცილებელია კონ- 
ვენციის მონაწილე სახელმწიფოების ტერიტორიებზე, მიუხედავად 

იმისა. არის თუ არა კონტრაქტში ამაზე საუბარი. 
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ამდენად. კოჩვენცია განისილება. როგორც მონაწილე სახელიე- 

წიფოების სამართლებრივი სისტემების ნაწილი, რაც მნიშენელოე- 

ხსნად აფართოებს მისი გამოყენების სფეროს. 

კონვენციის ძირითადი დებულებები. 
კონვენცია გამოიყენება იმ მხარეებს შორის, რომელთა კომერ- 

ციული საწარმოები მდებარყობენ სხვადასხვა ქვეყნებში და CრXი- 

დესაც ეს ქეეყნები წარმოადგენენ კონეენციის მონაწილეებს (მუს- 

ლი I). 

კონეენცია არ გამოიყენება ისეთი საქოჩლის მიმართ, როგო- 

რებიცაა: 

პირადი ან საოჯახო მოხმარებისათვის შეძენილი, გარდა იმ შემ- 

თხვევებისა, როდესაც გამყიდველმა არ იცოდა და არც უნდა სცოდ- 

ნოდა, რომ საქონელის შესყიდეა ხდებოდა ასეთი მიზნებისათეის. 

შეძენილი ან გაყიდული აუქციონზე, ასევე სააღმასრულებლო 

წარმოების წესით; ფასიანი ქაღალდები და ფული; საზღვაო და 

საჰაერო ტრანსპორტის ობიექტები; ელექტროენერგია (მუხლი 2). 

ხელშეკრულებები პროდუქციის წარმოებაზე და მიწოდებაზე მი- 

ეკუთვნება ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებებს, თუ დამკვეთი მხა- 
რე არ იღებს ეალდებულებას, გამყიდველს მიაწოდოს პროდუქცი- 

ის დამზადებისათვის აუცილებელი მასალების მნიშვნელოვანი ნა- 

წილი. “ 

კონვენცია არ გამოიყენება იმ ხელშეკრულებების მიმართ, რომ- 
ლებითაც მიმწოდებელი მხარის ვალდებულებები შემოიფარგლე- 

ბა ძირითადად სამუშაოების შესრულებითა და მომსახურების გა- 

წევით (მუხლი 3); 

კონეენციით რეგულირდება მხოლოდ ყიცეა-გაყიდვის ხელშეკ- 

რულების დადება და მხარეების უფლებები და მოვალეობები წარ- 

მოქმნილი ასეთი ხელშეკრულებიდან. კონვენცია არ ეხება უშუა- 

ლოდ ხელშეკრულების, ას მისი რომელიმე ნაწილის ნამდეილო- 

ბას; იმ შედეგებს. რომელიც შესაძლოა დადგეს, გაყიდულ საქო- 

ნელზე ქონებრივ უფლებებთან დაკავშირებით (მუხლი 4); 

თუ მხარეებს შორის არ არსებობს სხვა შეთანხმება, კონეესცია 

არ მოითხოვს კონტრაქტის წერილობით გაფორმებას და არ აწე- 

სებს რაიმე შეზღუდვას კონტრაქტის ფორმაზე. არაწერილობიისი 
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ფორმით დაღებული გარიგების სამჯეილთბა შესაძლოა დადას- 

ტურდეს ხებისმივრი სამუეალებიის. მათ შორის მოწმეთა ჩვენებე- 

ბიის (მუხლი 11, 12. 29. 96); 

კონეენციის მიზნებისათვის წერილობით ფორმად იფელება აგ- 

რეთვე შეტყობინება ტელეგრაფითა და ფაქსიი:, 

ხელშეკრულების დადება 
წინადადება ხელშეკრულების დადების შესახებ. მიმარის)ული ერ- 

ი, ას რამდენიმე კონყრეტული პირისადმი. რომელიც შეიცავს გარ- 

კვეულ მონაცემებს და მიუთითებს წისადადების წარმომდგენის 

„გარკვეულ ვალდებუყლებებზე - წარმოადგენს „ოფერტას“. 

ითვლება, რომ წინადადება შეიცავს გარკვეულ მონაცემებს, თუ 

მასში მითითებულია საქონელი, საქოსლის მოცულობა, ფასი, ან მი- 

თითებულია ასეთი პარამეტრების გასსაბზღერის წესი. 

წინადადება, მიმართული პირთა გაურკვეველი ჯგუფისადმი, გა- 

ნიხილება, როგორც მოწეევა ოფერტის გასაკეთებლად (მუხლი 14). 

ოფერტა ძალაში შედის ადრესატის მიერ მისი მიღების მომენტში. 

ოფერტა შეიძლება გამოწვეულ იქნეს ოფერტის წარმომდგენის 

(ოფერენტის) მიერ, თუ შეტყობინებას ოფერტის გამოწეევის შესა- 
სებ ადრესატი მიიღებს ოფერტის მიღებამდე ან მასთან ერთად 

(მუხლი 15); 

ოფერტის გამოწვევა შესაძლებელია ოფერენტის, მიერ, ხელშეკ- 
რულების დადების მომენტამდე, თუ შეტყობინება ოფერტის გამიწ- 

ვეეის შესახებ ადრესატმა მიიღო ოფერენტისათვის აქცეპტის გაგ- 

ზავნამდე (მუხლი 16). 
ოფერტის გამოწეევა დაუშვებელია თუ: 
ა) ოფერტზე მითითებულია, რომ იგი არ ექვემდებარება გამოწ- 

ვევას; 
ბ) ოფერტის ადრესატს ჰქოსდა საბაბი, ოფერტა განეხილა ისე. 

რომ იგი არ ექვემდებარება გამოწვევას და მოქმედებდა შესაბა- 

მისად (მუხლი 16): 

ოფერტა ძალადაკარგულად ითვლება. თფერენტის მიერ ოფერ- 

ტაზე უარის თქმის შესახებ შეტყობინების მიღებისას. იმ შემთხ- 

ვევებშიც, როდესაც ოფერტა არ ექვემდებარება გამოწვევას (მუხ- 

ლი 17); ოფერტის ადრესატის განცხადება ან ოფერტაზე თახხ- 
მობის ნებისმიერი სხვა სახით გამოხატეა წარმოადგენს „აქ- 
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ცეჰტს“. ადრესატის დუმილი, ან უმოქმედობა აქცეპტად არ გახი- 

ხილება. 

აქცეპტი ძალაში შედის: როდესაც ოფერესნტი იღებს ოფერტის 

ადრესატის დადებით პასუხს (მუხლი I8). პასუსი ოფერტზე. რომე- 

ლიც შეიცავს დამატებებს, შეზღუდვებს. ას სხეა სახის ცელილებებს, 

ნიშნავს ოფერტაზე უარის ი,ქმას და განიხილება, როგორც შემს- 

ეედრი ოფერტა: მათ შორის ცელილებები ყასში, გადაიხდის წესში. 

საქონლის რაოდენობასა და ხარისხში. მიწოდების პირთბებში გა- 

ნიხილება როგორც დამატებები, რომლებსაც არსებითი ცვლილე- 

ბები შეაქვთ ოფერტის პირობებში (მუსლი 19); 

ოფერტიი დადგენილი აქცეპტის ვადის ათვლა იწყება ტელე- 
ფონოგრამის ფოსტაში ჩაბარების მომენტიდან, ას პერიოდში აღ- 

ნიშნული თარიღიდან, თუ ასეთი არ არის მითითებული. მაშინ, კოს- 

ვერტზე მითითებული თარიღიდან. ტელეფონით, ფაქსით ან კავ- 

შირგაბმულობის სხეა საშუალებებით ოფერტის გაგზავნისას, აქ- 

ცეპტის ეადის ათელა იწყება ადრესატის მიერ ოფერტის მიღების 

მომენტიდან. 

სახელმწიფო დღესასწაულები და უქმე დღეები, რომლებიც 

გვხვდება აქცეჰტის ვადის განმავლობაში, არ გამოიქვითება აქცეპ- 

ტის ვადიდან. იმ შემთხვევებში, როდესაც აქცეპტის ჩაბარების ვა- 

დის ბოლო დღე ემთხეევა სახელმწიფო დღესასწაულს ან უქმე 

დღეს, აქტეპტის ჩაბარების ვადა გრძელდება მომდევნო პირველ 
სამუშაო დღემდე (მუხლი 20): 

მიუხედავად ამისა, დაგვიანებული აქცეპტი ინარჩუნებს აქცე«- 

ტის ძალას, თუ ოფერენტი დაუყოვნებლივ გაუგზავნის აქცეპტანტს 

შესაბამის შეტყობინებას (მუხლი 2)); 

აქცეპტი შესაძლოა გაუქმდეს, თუ შეტყობინებას აქცეპტის გაუქ- 
მებაზე ოფერენტი მიიღებს აქცეპტის ძალაში შესვლამდე (მუხლი 

22); 
ხელშეკრულება ითელება დადებულად, როდესაც ძალაში შე- 

დის ოფერტის აქცეძტი წინამდებარე კონეესციის დებულებების შე- 

საბამისად (მუხლი 23); 

კოსეენციის მიზნებისათვის ოფერტა განცხადება აქცეპტის შე- 
სახებ ან ხელშეკრულების დადების შესახებ, ნებისმიერი სხვა სა- 
ხიი, გამოხატული თანხმობა ითვლება „მიღებულად“, როდესაც ალ- 

ნიშნულის შესახებ ადრესატს ეცნობა სიტყვიერად ან გადაეცა მას 
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ჰირადად, ნებისმიერი სამვალებიი:, მის კომერციელ საწარმო“, აჩ 

საწარმოს ი ვრიდიულ მისამართზე თუ მსარეს არა აქვს კომერცი- 

ული საწარმო ან იურიდიული მისამარისი. მამის მის მუდმივ საცხოვ- 

რებელ ადგილზე (მუხლი 24); 

საქონლის ყიდვა-გაყიდვა 
ერი-ერთი მსარის მიერ ხელშეკრულების დარდღეეყა ითელება 

არსებითად, იუ იგი მეორე მხარეს აყენებს ზიანს, რომლის შედეგა- 

დაც იგი მნიშვნელოეაბნწილად კარგავს იმას, რასაც მიიღებდა ხელ- 

შეკრულების შესრულების შემთხეევაში: 

განცხადებას, ხელშეკრულების ბათილად ცჩობის შესასებ, ძალა 

აქვს მხოლოდ იმ შემიხვევაში, თუ იგი გაკეთებულია ერთ-ერთი 

მხარის მიერ წერილობით (მუხლი 26); 
ხელშეკრულება შეიძლება შეიცვალოს ახ შეწყდეს მხარეების 

უბრალო შეთანხმებით, სიტყეიერი, სატელეფონო, ან ნებისმიერი სსეა 

სახის შეტყობინებით. 
წერილობითი ხელშეკრულება, რომელიც ითვალისწინებს მის 

შეცვლას, ან შეწყვეტას მხარეების მხოლოდ წერილობითი შეთან- 

ხმებით - არ შეიძლება შეიცეალოს სხვა ფორმით (მუხლი 29); 

გამყიდველის ვალდებულებები 
გამყიდველი ვალდებულია მიაწოდოს საქონელი. გადასცეს მას- 

თან დაკავშირებული დოკუმენტები და საქონელზე საკუთრების 

უფლება სელშეკრულებისა და წინამდებარე კონვენციის მოთხოვ- 

ნების შესაბამისად (მუხლი 30). 

თუ მხარემ არ ივალდებულა საქონლის მიწოდება. რომელიმე 

კონკრეტულ ადგილზე, მიწოდების საკითხში მისი ვალდებულება 

შემოიფარგლება: 

ა. თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს საქონლის გადაზიდვას, 
მისი გადაცემით მყიდველის, ან გადამზიდავისათვის; 

ბ. თუ საქონლის ინდივიდუალური ნიშნების, ან მისი მარაგე- 
ბის განთავსების ადგილის მიხედვით მხარეებისათვის წინასწარ 
იყო ცნობილი საქონლის გადაცემის ადგილი, მყიდველს საქონე- 

ლი გადასცეს ამ ადგილზე; 

გ. ყველა სხვა შემთხვევაში გადასცეს საქონელი მყიდველს იმ 

ადგილზე, სადაც ხელშეკრულების დადების მომენტში განთავსე- 

75



ბული იყო გამყიდველის საწარმო (მუხლი 31); თუ გამყიდეელი 
სელშეკრელებისა და წინამდებარე კონვენციის თანახმად. საქო- 

ხელს გადასცემს გადამგიდავს, იგი ვალდებულია შეატყობისოს მყიდ- 

ველს გაგზავნის შესახებ საქონლის მითითებიი). 

თუ გამყიდველს ნაკისრი აქეს საქოსლის გადაბიდეის უზრუნ- 

ველყოფა. იგი ყალდებულია დადოს გადამბიდავთან ისეთი ხელ- 

შეკრულება. რთმელიც უზრუნეელყოფს მოცემულ კონკრეტულ +ი- 

რობებში საქონლის ტრანსპორტირების სათანადო ძირთბებს. 

თუ გამყიდეელი არ არის ვალდებული, დააზღვიოს საქონელი 

გადაზიდეისას, იგი ჟალდებულია მყიდეელის მოთხოენით გაღას- 

ცეს მის ხელთ არსებული ყველა ინფორმაცია, რომელიც აუცილე- 

ბელია ტეირთის დასაბღეევად მყიდველის მიერ (მუხლი 32). 

გამყიდველი ვალდებულია მიაწოდოს საქონელი: 
ა) თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს თარიღს, ახ, იძლევა თა- 

რიღის განსაზღვრის საშუალებას - ამ თარიღში; 

ბ) თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს პერიოდს, ან, იძლევა სა- 

შუალებას პერიოდის განსაზღვრისას - ამ პერიოდის ნებისმიერ 
მომენტში; 

გ) ყველა სხვა შემთსვევაში - გონიერული ხელშეკრულების და- 

დების შემდეგ (მუხლი 33); 

თუ გამყიდველი ვალდებულია მყიდველს გადასცეს დოკუმენ- 
ტები, მან ეს უნდა გააკეთოს ხელშეკრულებით განსაზღერული ფორ- 

მით, წესითა და ადგილზე. თუ ეს მოთხოვნა არ იქნება შესრულე- 

ბული, ახ შესრულდება არასრულად, მყიდველი ინარჩუნებს უფლე- 

ბას, მოითხოვოს მიყენებული ზარალის ანაზღაურება წინამდება- 

რე კონვენციის თანახმად (მუხლი 34); 

საქონლის შესაბამისობა ხელშეკრულების პირობებთან 
გამყიდველის მიერ მყიდველისათვის მიწოდებული საქონელი: 

ხარისხით, რაოდენობით, შეუუთვითა და ტარით უნდა შევგსაბამე- 

ბოდეს ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ მოთხოვნებს. 

თუ მხარეებს შორის არ არსებობს სხეა შეთანხმება. მიწოდებუ- 
ღიი საქონელი არ შეესაბამება ხელშეკრულების მოთხოვნებს თუ: 

ა. არ გამოდგება იმ მიზნებისათვის, რომლისთვისაც, ჩვეულებ- 

რივ, გამოიყენება მოცემული სახის საქონელი; 
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ბ. არ გამოიყენება ნებისმიერი იმ კონკრეტული მიზნისათვის, 

რომელთა შესახებ გამყიდველი პირდაპირ ან ირიბად იყო ინ- 

ფორმირებული მყიდველის მიერ; 

გ. არა აქვს ის ხარისხობრივი მაჩვენებლები, რომლებიც ჰქონ- 

და გამყიდველის მიერ წარმოდგენილ ნიმუშსა და მოდელს; 
დ. დარღვეულია ტარისა და შეფუთვის ხელშეკრულებით გათ- 

ვალისწინებული მოთხოვნები, რომლებიც აუცილებელია საქონ- 
ლის საიმედოდ დაცვისა და შენახვის უზრუნველსაყოფად; გამ- 

ყიდველი არ აგებს პასუხს იმ შეუსაბამობაზე, რომლებიც მოყვა- 

ნილია ა-დ ქვეპუნქტებში, თუ ხელშეკრულების დადების მომენტ- 

ში მყიდველმა არ იცოდა ან არ შეიძლებოდა ცოდნოდა ასეთი 
შეუსაბამობების შესახებ (მუხლი 35). 

კონყესციის მოცემული მუხლი ძალზე ფართო და ნაკლებად კონ- 

კრეტულ გასმარტებას აძლევს საქონლის შეესაბამობას ხელშეკ- 

რულების მოთხოვნებისადმი. მასში არ არის მითითება საქონლი- 

სა და ტარის მარკირებაზე, საგარანტიო და სასარგებლო გამოყე- 
ნების ვადებზე, ნორმატიულ ტექნიკურ დოკუმენტებზე და საქოს- 

ლის იდენტიფიკაციის სხვა აუცილებელ მხარეებზე. ასეთი მიდგო- 

მის შედეგად, მოსალოდნელია მყიდველის მხრიდან სერიოზული 

პრობლემები ისეთი საქონლის მიღებისას, რომელიც არ აკმაყოვფი- 

ლებს მის მოთხოვნებს. ამისათვის მიზასშეწოსილად მიგეაჩნია, ხელ- 

შეკრულებაში მაქსიმალურად ნათლად იქსეს ჩამოყალიბებული 

და შეთანხმებული პირობები. რომლებიც უბზრ'ენველყოფენს საქონ- 

ლის ცალსახა და სრულ იდენტიფიკაციას (შემდგომში მოყვანილია 

კონვესციის წარმოდგენილი მუხლის მოკლე კომენტარი). 

გამყიღველი პასუხს აგებს ხელშეკრულებისა და წინადებარე 

კონეესციის მიხედყით, საქონლის ნებისმიერ შეუსაბამობაზე, რო- 

მელიც არსებობს რისკის მყიდველზე გადასვლის მომენტში. მაში- 

ნაც კი. როდესაც ეს შეუსაბამობა ნათელი სდება მოგვიასნებიი!. 

გამყიდველი ასევე პასუხისმგებელია ნებისმიერი შყუსაბამო- 

ბისათვის, რომლებიც წარმოიშობა მყიდველზე რისკის გადასუ- 

ლის შემდეგ და წარმოადგენს მის მიერ ნაკისრი ნებისმიერი. 

მათ შორის, საგარასტიო ვალდებულების დარღვევის შედეგს (მ უხ- 

ლი 36); 
საქონლის ვადამდე მიწოდების შემთხვევაში, გამყიდველი იჩარ- 

ჩუნებს უფლებას, ხელშეკრულებით განსაზღვრული მიწოდების ვა- 
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დის დადგომამდე მოახდინოს საქონლის დარჩენილი ნაწილის მი- 

წოდება. ას ახლიი, შეცვალოს საქონლის ის ნაწილი. რომელიც რა- 

იმე კონკრეტული მაჩვენებლებით არ შეესაბამება ხელშეკრულე- 

ბის მოთხ(იყნებს, ასევე გამოასწოროს ჩებისმიერი გამოვლენილი 

შეუსაბამობა ისე. რომ ასეთმა ქმედებამ არ მიაყესოს მყიდველს 

არსებიიი ტიანი ან გამოიწვიოს მისი მხრიდან რაიმე ხარჯები. 

ამავე დროს, მყიდველი ინარჩუჩებს უფლებას, მოითხოვოს მიყესე- 

ბული ზიანის ანაზღა ურება წინამდებარე კონვენციის შესაბამისად 

(მუხლი 37). 

მიზანშეწონილია. ხელშეკრულებაში გარკვევით იყოს მითითე- 

ბული ვადაზე ადრე მიწოდების პირობები. კერძოდ ღროის კოსკ- 

რეტული დიაპაზონი. ვადაზე ადრე მიწოდებული საქონლის მაქსი- 

მალური მოცულობა და სხეა. წინააღმდეგ შემთხვევაში, ვადამდე 

მიწოდებულმა საქონელმა შესაძლოა სერიოზული პრობლემები 

შეუქმნას მყიდველს; მათ შორის: გადმოტეირთვის, სასაწყობო მე- 
ურნეობის, შენახვის, დაცვისა და სხვა. 

მყიდველი ვალდებულია დაათვალიეროს საქონელი ან უზრუს- 

ველყოს ასეთი დათვალიერება ისეთ მოკლე დროში, რაც პრაქტი- 

კულადაა შესაძლებელი მოცემულ კონკრეტულ პირობებში: 

თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს საქონლის გადაზიდვას, შე- 

საძლოა დათვალიერებების გადადება საქონლის დახნიშსულ ად- 

გილზე მისვლამდე (მუსლი 38). ამ მუხლში მკაფიოდ არ ჩანს, რას 
გულისხმობს ტერმინი „დათვალიერება“. სასურველია ხელშეკრუ- 

ლებაში გარკვევით იქნეს მითითებული საქონლის გამყიდველის- 

გან მყიდველისთვის გადაცემის პირობები, მისაღები საქონლის შე- 

მოწმების მოცულობები და წესები. 

ცალკეულ შემთხეეეებში შესაძლოა, გაუმართლებლად იქნეს მიჩ- 
ნეული საქონლის დათვალიერება-შემოწმების გადადება მისი და- 

ნიშნულების ადგილზე მისვლამდე. ასეთ შემთხვევებში რაიმე არ- 

სებითი შეუსაბამობის გამოელენა აუცილებლად გამოიწვევს მი- 

წოდების ვადების ღარღვეევეას და შესაძლოა, სერიოზული პრობ- 

ლემები შეუქმნას მყიდველს, 
მყიდველი კარგავს უფლებას დასვას საკითხი მიღებული სა- 

ქონლის ხელშეკრულებასთან შეუსაბამობაზე, თუ იგი შეუსაბამო- 
ბის გამოვლენის შემღეგ დროულად არ შეატყობინებს გამყიდველს 

გამოვლენილი შეუსაბამობების შესახებ. 
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ყველა შემთხვევაში მყიჯველი კარგავს უფლებას. დასყას სა- 

კითხი საქონლის სელშეკრულებასთას შეუსაბამობის შესასებ. თ.ე 

იგი გამოვლესილი შეუსაბამობების შესახებ არ შეატყობინებს გამ- 

ყიდველს ორი წლის განმავლობაში - მისი'ვის საქონელზე საკ უი"- 

რების უფლების გადაცემის მომენტიდას, უეს ვადა არ ეწინააღმ- 

დეგება ხელშეკრულებიი გათვალისწინებულ საგარანტიო ვადას 

(მუხლი 39); 

სასურველია სელშეკრულებაში გარკვევით იქნეს მითიდთებ ე- 

ლი საგარანტიო, გამოელენილი შეუსაბამობების შეტყობინების ვა- 

დები და ფორმები, შეუსაბამობის გამოვლესის შესასებ გამყიდვე- 

ლისათეის შეტყობინების გაჭიანურებამ შესაძლოა გააძნელოს შე- 

უსაბამობის მიზეზებისა და მასშტაბების დადგენა. 

გამყიდველი პასუხისმგებელია იმაზე, რომ მის მიერ მყიდველი- 

სათვის მიწოდებული საქონელი უფლებრივად თავისუფალი იყოს 

მესამე პირების ნებისმიერი მოთხოენისაგას, მათ შორის, სამრეწ- 

ველო და ინტელექტუალურ საკითხებზე, გარდა იმ შემთხეევებისა. 
როდესაც მყიდველი თანახმაა, მიიღოს ასეთი მოთხოენებით დატ- 

ვირთული საქონელი (მუხლი 4)); 
ამ მუხლით გათვალისწინებული პასუსისმგებლობისაგან გამ- 

ყიდველი თავისუფლდება, თუ: 
ა) მყიდველმა იცოდა, ან უნდა სცოდნოდა მესამე პირის ასეთი 

უფლებების შესახებ, ან 
ბ) ასეთი უფლებები წარმოიშვა მყიდველის მიერ მოწოდებუ- 

ლი ნახაზების, ტექნოლოგიების, ან ინტელექტუალური საკუთრე- 
ბის სხვა ფორმების გამოყენებით (მუხლი 42). მყიდველი კარგავს 
უფლებას, დასვას საკიიხი 41-ე და 42-ე მუხლებით განსაზღერულ 

გამყიდველის ვალდებულებებზე, თუ იგი დროულად არ შეატყობი- 

ნებს გამყიდველს მისთვის გადატყირთული საქოხლისადმი მესამე 
პირის მოთხოვნების გამოვლენის თაობაზე, მას შემდეგ, რაც მახ 

შეიტყო, ან უნდა შეეტყო ამის შესახებ (მუხლი 43). 

სამართლებრივი დაცვის საშუალებები 
გამყიდველის მიერ ხელშეკრულების დარღვევის შემთხეევებში. 

თუ გამყიდველი არ ასრულებს ხელშეკრულებათა და წინამდება- 

რე კონვენციით განსაზღვრულ რომელიმე ვალდებულებას, მყიდ- 

ეელს უფლება აქეს: 
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ა. განახორციელოს სელშეკრულებითს, ან კონვენციის 46-ე და 

52-ე მეხლებით მინიჭებული უფლებები; 

ბ. მოითხოვოს მიყენებული ზიანის ანაზღაურება ხელშეკრულე- 

ბით ან კოსეეჩციის 74-77-ე მუხლებით გათეალისწინებ ული წესიი!. 

მყიდეელის მიერ სამართლებრივი დაცვის სსვა საშუალებების 

გამოყენება არ არიმევს მას უფლებას, მოითხოვოს მიყენებული 

ჩიანის ანაჩღაურება. 

სასამართლოს არა აქეს ეუფლება, მისცეს გამყიდველს რაიმე 

გაღავადება, თუ მყიდველი მიმართავს სამართლებრივი დაცვის რო- 

მელიმე საშუალებას. გამყიდეელის მიერ ხელშეკრულებით ნაკის- 
რი ვალდებულების დარღვევის შემთხვევაში (მუსლი 46); 

მყიდველს უფლება აქვს, მოითხოვოს გამყიდველის მიერ ნაკის- 

რი ვალდებულებების შესრულება. გარდა იმ შემთხყევებისა, როდე- 

საც მყიდველი არ მიმართაეს სამართლებრივი დაცვის ისეთ საშუ- 

ალებას, რომელიც არ შეესაბამება მყიდეელის მოთხოენებს. 

თუ საქონელი არ შეესაბამება ხელშეკრულებას, მყიდველს მისი 
შეცვლის მოთხოვნა შეუძლია მხოლოდ იმ შემთხვევებში თუ: გა- 

მოვლენილი შეუსაბამობა წარმოადგენს ხელშეკრულების არსებით 

დარღვევას და მოთხოვნა, საქონლის შეცელის შესახებ გამყიდეელს 

წარედგინა, შეუსაბამობის შესახებ შეტყობინებასთან ერთად ან გო- 

ნივრულ ვადაში ასეთი შეტყობინების წარდგენის შემდეგ. 

მყიდველს შეუძლია მოსთხოეოს გამყიდველს, გამოასწოროს გა- 

მოელენილი შეუსაბამობები, გარდა ამ შემთხეევებისა, როდესაც 

ასეთი გამოსწორება მიუღებელია მყიდველისათვის რიგი გარე- 

მოებების გათვალისწინებით. მოთხოვნა გამოსწორების შესახებ 

გამყიდველს უნდა წარედგინოს, საქონლის ხელშეკრულებასთან 

შეუსაბამობის შესახებ მისთვის წარდგენილ შეტყობისებასთან ერ- 

თად, ან გამართლებულ დროში ასეთი შეტყობინების წარდგენის 
შემდეგ (მუხლი 46). 

ხელშეკრულების მომზადების პროცესში განსაკეთრებული ყუ- 
რადღება უსდა დაეთმოს იმ გარემოებების ჩამოყალიბებას, რომ- 

ლებიც განსაბღვრავენ საქონლის ხელშეკრულებასთან შესაბამი- 

სობას. წინააღმდეგ შემთხეევაში, კონვენციის დებულებყბმა „ხელ- 
შეკრულების არსებითი დარღვევა“ და „გონივრულ ვადაში გა- 

მოვლენილი შეუსაბამობების გამოსწორება“, შესაძლოა, სერიო- 

ბული პრობლემები გაუჩინოს მყიდველს. 
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მყიდველს უფლება აქვს მოხთხოყოს ხელშეკრულების გაუქმება: 

ა. თუ გამყიდველის მიერ ხელშეკრულების მოთხოვნებისა და 

კონვენციის შეუსრულებლობა წარმოადგენს ხელშეკრულების არ- 

სებით დარღვევას, ან 

ბ. თუ გამყიდველი არ მიაწოდებს მყიდველს დათქმულ დამა- 
ტებით დროში ან თუ იგი უარს იტყვის საქონლის მიწოდებაზე; 

იუ გამყიდტევ:ლმა მყიდველს მიაწოდა საქონელი, მყიდჯყელი კარ- 

გავს უფლებას განაცხადოს ხელშეკრულების გაუქმების შესახებ. 

გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც არსებითად არის დარღყეული 

მიწოდების ვადები (მუხლი 49), 

თუ მოწოდებული საქონელი არ შეესაბამება ხელშეკრულების 

მოთხოვნებს, მყიდველს შეუძლია მოითხოვოს ფასდაკლება. თუ გამ- 

ყიდველი დროულად გამოასწორებს გამოყლენილ შეუსაბამობებს 

ისე, რომ ასეთი გამოსწორება ზიანს არ მოუტანს მყიდეელს, ამ უკა- 

სასკნელს არა აქეს უფლება მოითხოეოს ფასდათმობა (მუხლი 50). 

თუ გამოვლენილი შეუსაბამობები ეხება მხოლოღ საქონლის 

ნაწილს, ან გამფყიდველი მყიდველს მიაწოდებს შეთანხმებული რა- 
ოდესობის მხოლოდ ნაწილს, კონვენციის 46-50 მუხლების დებუ- 

ლებები გამოიყენება საქონლის მიუწოდებელი და ხელშეკრულე- 

ბის მოთხოვნებისადმი შეუსაბამო ნაწილის მიმართ.“ 

მყიდველს უფლება აქეს განაცხადოს ხელშეკრულების მთლია- 

ნად გაუქმების შესახებ მხოლოდ იმ შემთხეყეაში, როდესაც ხელ- 

შეკრულების ნაწილობრივი შესრულება ას მიწოდებული საქონ- 

ლის საწილის შეუსაბამობა ხელშეკრულების მოთხოვნებისადმი 

წარმოადგენს ხელშეკრულების არსებით დარღეევას (მუხლი 5I). 

თუ გამყიდველი მიაწოდებს საქონელს დათქმულ ეადამდე. მყიდ- 

ველს შეუძლია უარი თქვას მის მიღებაზე; თუ გამყიდველი მიაწო- 

დებს საქონლის დათქმულზე მეტ რაოდენობას, მყიდველს შეუძ- 
ლია არ მიიღოს ზედმეტი საქონელი. თუ მყიდველი მიიღებს ზედ- 

მეტად მიწოდებულ საქონელს მთლიანად, ან ნაწილობრიე, იგი ვალ- 

დებულია გადაიხადოს სახელშეკრულებო ფასი (მუხლი 52). 

მყიდველის ვალდებულებები 
მყიდველი ვალდებულია, მიიღოს მიწოდებული საქონელი და 

გადაიხადოს მისი ფასი ხელშეკრულებით და წინამდჯებარე კოს- 

ეენციით განსაზღვრული წესით! (მუხლი 53). 
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იმ შემთხვევებში. როდესაც სამართლებრივი თეალსაზრისიი 

სწორად გაჟყორმებელ ხელშეკრულებაში არც პირდაპირ და არც 

ირიბად არ არის მითითებული საქონლის ფასი და ანგარიშსVო- 

რების წესი, ასევე არ არის მსთითებული მათი გასსაზღვრის წესი 

და თუ სხვა რამ არ არის მითითებული, იგულისხმება ფასები ახა- 

ლოგიურ საქონელზე, ხელშეკრულების დადების მომენტში, მსგავს 

გარემოებებში და ბაზრის შესაბამის სფეროში (მუხლი 55). 

თუ ფასი დადგენილია საქონლის წოსის მიხედვით), სადაო სიტ ჟ- 

აციებში ფასი განისაზღვრება სუფთა (სეტო) წონის მიხედეით! (მ'უს- 

ლი 50); თუ მყიდყელი არ არის ეალდებული, ფასი გადაიხადოს 

რომელიმე გარკვეულ მითითებულ აღგილზე, ვალდებულია გამ- 

ყიდველთას ანგარისწორება მოახდინოს: 

ა) გამყიდველის საწარმოში; 
ბ) თუ ანგარიშსწორება უნდა მოხდეს საქონლის გადაცემისას, 

მაშინ საქონლის გადაცემის ადგილზე; 
დამატებითი ხარჯები, გამოწვეული გამყიდველის მიერ ანგა- 

რიშსწორების წესის შეცვლით ხელშეკრულების დადების შემდეგ, 

მიეკუთენება გამყიდველს (მუხლი 57). 
თუ მყიდველი არ არის ვალდებული, ანგარიშსწორება მოახდი- 

ნოს რომელიმე სხვა ვადაში, მან ფული უნდა გადაიხადოს იმ მო- 

მენტში, როდესაც გამყიდველი მას გადასცემს საქონელს, ან სათა- 

ნადო სასაქონლო დოკუმენტაციას. გამყიდველს უფლება აქვს სა- 

ქონლის გადაცემა განაპირობოს მყიდველის მიერ ხელშეკრულე- 

ბით გათვალისწინებული თანხის გადახდით. 

თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს საქონლის გადატვირთვას, 

გამყიდველს უფლება აქვს, მყიდველს გადაუტვირთოს საქონელი 
იმ პირობით, რომ იგი საქონელსა და სასაქონლო-სატრანსპორტო 

დოკუმენტაციას მიიღებს მხოლოდ გადახდის შემთხეევაში. 

მყიდველი არ არის ვალდებული, გადაიხადოს საქონლის ღირებულება, 

სანამ მას არ მიეცემა საშუალება, დაათვალიეროს საქონელი. გარდა იმ 

შემთხვევებისა, როდესაც მხარეებს შორის შეთანხმებული მიწოდების 

პირობები არ ითვალისწინებს ასეთ დათვალიერებას (მუხლი 58). 
მყიდველი ვალდებულია ანგარიშსწორება მოახდინოს ხელშეკ- 

რულებით განსაზღვრულ ვადაში, გამყიდველისათვის დამატებითი 
შეკითხვების, ან მისი მხრიდან რაიმე დამატებითი ფორმალობების 

გარეშე (მუხლი 59); 
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საქონლის მიღება 
მყიდველის ვალდებულება, მიიღოს საქონელი გულისხმობს: 

ა) ყველა იმ პროცედურების შესრულებას, რომელიც საშუალე- 
ბას მისცემს გამყიდეელს, დაასრულოს მიწოდება; 

ბ) მყიდველის მიერ საქონლის მიღებას (მუხლი 60): 

საქონლის მიღებისას მყიჯეელმა ყურადღებით უხდა შეამოწ- 

მოხ: 

ა) რამდენად შეესაბამება მიღებული საქონლის მოცულობა. შე- 

ფუთეა, მარკირება ხელშეცრულების მოთხოენებს: 

ბ) საქონლის ის სარისხობრივი მაჩვენებლები. რომელია შე- 

მოწმება და განსაზღვრა შესაძლებელია საქონლის მიღების პრო- 

ცესში; 

გ) თანმხლები სასაქონლო და სატრანსპორტო დოკუმენტაცია. 

ამ პროცედურების შედეგად შესაძლოა გამოვლისდეს ხელშეკრუ- 

ლების დარღვევის ისეთი გარემოებები, რომელთა გამოვლენა შემ- 

დგომ ეტაპებზე გაართულებს მყიდველის მდგომარყობას. 

სასურველია მიღებული საქონლის შემოწმების ფორმები. წესები 

და მოცულობა გარკვევით იყოს მითითებული ხელშეკრულებაში. 

სამართლებრივი დაცვის საშუალებები მყიდველის 

მიერ ხელშეკრულების დარღვევის შემთხვევაში 
როდესაც მყიდველი არ ასრულებს ხელშეკრულებითა და კონ- 

ქვენციით განსაზღვრულ ვალდებულებებს, გამყიდეელს უფლება აქეს: 
ა) განახორციელოს კონეენციის 62-ე და 65-ე მუხლებით მისთ- 

ვის მინიჭებული უფლებამოსილებები; 

ბ) მოითხოვოს მიყენებული ზიანის ანაზღაურება; 

გამყიდველის მიერ სამართლეებრივი დაცეის სხვა საშუალებე- 
ბის გამოყენება არ ართმევს მას უფლებას, მოითხოვოს მიყენებუ- 

ლი ზიანის ანაზღაურება. 

სასამართლოს ან არბიტრაჟს არა აქვს რაიმე გადავადების უფ- 

ლება მყიდველისათვის, თუ გამყიდველი მიმართავს სამართლებ- 
რივი დაცვის რომელიმე საშუალებას მყიდველის მიერ ხელშეკ- 

რულების დარღეევისათვის (მ-ეხლი 61); 

გამყიდველს უფლება აქვს, მოსთხოყოს მყიდველს საქონლის 
მიღება, საფასურის გადახდა და ხელშეკრულებით განსაზღვრელი 
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სხვა ვალდებულებების შესრულება. გარდი იმ შემთხეევებისა. რთო- 

დესაც გამყიდველი მიმართავს ასეთი მოთხოვნებისათვის შეუთაე- 

სებელ სამართლებრივი დაცვის საშუალებებს (მუხლი 62). 

გამყიდველს შეუძლია დაადგინოს მყიდველის მიერ ვალდებუ- 

ლებების შესრულების ასალი ვადები. ამავე დროს, გამყიჯველი 

ინარჩუნებს უფლებას მოხთხოვოს დროულად გადაუხდელობის შე- 

დეგად მისი,ვის მიყენებული გიანის ანაბღაურება (მუსლი 63). 

გამყიდველს ეუფლება აქვს მოითხოვოს ხელშეკრ ელების გაუქმება: 

ა) იუ მყიდეელის მიერ ხელშეკრულებიდ!, ან წინამდებარე კონ- 

ვენციით გათვალისწინებული მოთხოესნების შეუსრულებლობა წარ- 

მოადგენს ხელშეკრულების არსებით დარღვევას. 

ბ) თუ მყიდველი დამატებით ვადაში არ მოახდენს საქონლის 

მიღებასა და საფასურის გადახდას, ან განაცხადებს, რომ იგი დად- 

გენილ ვადაში არ მიიღებს საქონელს და არ მოახდენს ანგარიშს- 

წორებას (მუხლი 64). 

თუ ხელშეკრულების პირობების მიხედვით მყიდველი ვალდებუ- 

ლია, შეადგინოს საქონლის ისეთი მახასიათებლები, როგორებიცაა: 

ფორმა, მასა, ხარისხობრივი პარამეტრები და იგი არ შეადგენს და 
არ წარუდგენს გამყიდველს ასეთ სპეციფიკაციას ხელშეკრულებით 

განსაზღვრულ ვადაში, გამყიდველი უფლებას იტოვებს, თვითონ შე- 

ადგინოს ასეთი სპეციფიკაცია მყიდველის ისეთი მოთხოენების მი- 

ხედვით, რომლებიც შესაძლოა ცნობილი იყოს გამყიდველისათვის. 

იმ შემთხეევაში, როდესაც გამყიდველი თვითონ ადგენს სჰეცი- 

ფიკაციას, იგი ვალდებულია მყიდველს შეატყობინოს სპეციფიკაცი- 

ის შინაარსის შესახებ, დაუთქვას ვადა სპეციფიკაციაში ცვლილე- 

ბებისა და დამატებების შეტანისათვის. თუ ასეთი შეტყობინების 

შემდეგ გამყიდველი არ დააზუსტებს სპეციფიკაციას და დათქმულ 

დროში არ წარუდგენს გამყიდველს, გამყიდველის მიერ შედგენი- 

ლი სპეციფიკაცია იძენს სავალდებულო ძალას (მუხლი 65). 

რისკის გადასვლა 
საქონლის გაფუჭება ან დაკარგვა, მას შემდეგ რაც რისკი გადა- 

ვიდა მყიდველზე, არ ათავისუფლებს მას ფასის გადახდის ვალდე- 

ბულებისაგან, გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც საქონლის გაფუ- 

ჭება, ან დაკარგვა გამოწვეული იყო გამყიდველის ქმეღობით), ახ 

უმოქმედობით (მუხლი 67). 
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თუ ხელშეკრულება ითყალისწინებს საქონლის ტრასსპორტი- 

რებას და გამყიდველი არ არის ყალდებული, საქონელი გადასცეს 
მყიდველს სელშეკრულებიი განსაზღვრელ. პუნქტში. რისკი გადა- 

დის ყიდყველზე (ი მომენტში. როდესაც საქონელი გადაყცემა ჰირ- 

ქელ გადამბიდავს მყიდეელინათის გადასაცემად. თუ ხელშეკრუ- 

ლება ითვალისწინებს გამყიდველის ვალდებულებას. საქონელი გა- 

დასცეს მყიდეელს განსაზღვრულ. პუსქტში. რისკი მყიდეელზე გა- 

დადის მხოლოდ მისივინ საქონლის გადაცემის მომენტში. 

მიუხედავად ამისა, რისკი მყიდველზე არ გადაღის, სანამ არ მოხ- 

დება საქონლის სრული იდენტიფიკაცია სელშეკრულების მოთსოე- 

ნების შესაბამისად შემოწმებისა და სასაქონლო სატრანსპორტო 

დოკუმენტების მეშვეობით (მუხლი 68). 

მყიდველისა და გამყიდველის საერთო ვალდებულებები 
მხარეს უფლება აქვს. შეაჩეროს თავისი ვალდებულებების შეს- 

რულება, თუ სელშეკრულების დადების შემდეგ ცნობილი გახდება, 
რომ მეორე მხარე არ შეასრულებს მის მიერ ხელშეკრულებით 

ნაკისრი ვალდებულებების მნიშვნელოვანს ნაწილს: 

ამის მიზეგი შესაძლოა იყოს: 
ა) საწარმოს უუნარობა შეასრულოს ვალდებულებები (პრობ- 

ლემები გადახდისუნარიანობაში); 
ბ) მის მიერ განხორციელებული არასაკმარისი საქმიანობა ხელ- 

შეკრულების შესრულების პირველ ეტაპზე; 

თუ გამყიდველმა მყიდველს საქონელი გადაუტეირთა იმ სა- 

ფუძვლის გამოვლენამდე, რომლებიც ეჭვის ქვეშ აყენებს მყიდვე- 
ლის მიერ ხელშეკრულების შესრულებას. გამყიდველს შეუძლია 

წინ აღუდგეს მყიდველისათვის საქონლის გადაცემას მაშინაც. რო- 

დესაც მყიდველს უკვე მიღებული აქვს სასაქონლო-სატრასსპორ- 

ტო დოკუმენტები. 

მხარე, რომელიც იღებს გადაწყვეტილებას ხელშეკრულების შეს- 

რელებას შეჩერების შესასებ, მიუხედავად იმისა, ეს მოხდება სა- 
ქონლის მყიდეელისათევის გაგზავნამდე ით,უ ამის შემდეგ. იგი ეალ- 

დებულია მიღებული გადაწყვეტილების შესახებ შეატყობინოს მე- 

ორე მხარეს და განაგრძოს ხელშეკრულების შესრულება, თუ მეო- 
რე მხარე წარმოადგენს დასაბუთებულ გარანტიებს თავისი ცალ- 
დებულებების შესასრულებლად (მუხლი 71). 
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თუ ხელშეკრულებით ნაკისრი ეალდებულების შესრულების იაა- 

რიღამდე მხარისათეის ცხობილი გახდება, რომ მეორე მხარე არსე- 

ბითად დაარღვევს ხელშეკრულებას, უფლება აქვს განაცხადოს ხელ- 

შეკრულების შეწყვეტის შესახებ. თუ დრო ამის საშუალებას იძლევა, 

მხარემ. რომელიც იღებს გადაწყვეტილებას ხელშეკრულების შეწყვე- 
ტის შესახებ, უნდა გაუგზავნოს მეორე მხარეს დასაბუთებული შეტყო- 

ბინება, რაია ამ უკანასკნელმა შეძლოს უზრუსველყოს მის მიერ სელ- 

შეკრულების შესრულების საკმარისი გარასტიები (მუსლი 72): 

ეს. ერთი შეხედვით. ზოგადი მუხლი, უფლებას აძლევს ხელშეკ- 

რულების მონაწილე მსარეს, პრაქტიკულად ყოველგვარი დასაბუ- 

თების გარეშე გააუქმოს ხელშეკრულება იმ მოტივით, რომ მისთ- 

ვის ცნობილი გახდა მეორე მხარის მიერ ხელშეკრულების შესაძ- 

ლო არსებითი დარღვევის შესახებ. თუ წინა 71-ე მუხლში აღნიშ- 

ნული იყო ხელშეკრულება შესრულების შეწყვეტის შესახებ პრაქ- 

ტიკულად ანალოგიურ პირობებში, მოცემული მუხლი მხარეს უფ- 

ლებას აძლევს შეწყეიტოს ხელშეკრულება. არანაკლებ ფართო 

და ზოგადი ცნებაა – „თუ დრო ამის საშუალებას იძლევა“. ამ 

მუხლის გამოყენებამ შესაძლოა სერიოზული სირთულეები შეუქმ- 

ნას ორივე მხარეს, განსაკუთრებით კი მას, რომლის მიმართაც 

აღიძვრება ეჭვი ხელშეკრულების შესაძლო შეუსრულებლობის შე- 

სახებ. აღნიშნულის გათვალისწინებით, ხელშეკრულებაში კონკრე- 

ტულად უნდა იქნეს მითითებული ხელშეკრულების შეჩერებისა და 

შეწყვეტის პირობების შესახებ. ასევე ასეთი პირობების გამოვლე- 

ნის შემთხვევაში – მეორე მხარის დროული შეტყობინების შესახებ. 

თუ ხელშეკრულება ითეალისწინებს მიწოდებას ცალკეული პარ- 

ტიებით, ნებისმიერი მხარის მიერ ხელშეკრულების შეუსრულებ- 

ლობა ნებისმიერ პარტიასთან მიმართებაში ჩაითვლება ხელშეკ- 

რულების დარღეევად ამ პარტიასთან მიმართებაში. შესაბამისად, 

მეორე მხარეს შეუეძლია განაცხადოს სელშეკრულების მოშლის 

შესახებ კონკრეტულად ამ პარტიასთან მიმართებაში. 

თუ ერთი მხარის მიერ მისი რომელიმე ვალდებულების შეუს- 
რულებლობა ნებისმიერი პარტიის მიმართ მეორე მხარეს აძლეეს 
საფუძეელს ჩათვალოს, რომ იგივე გამეორდება დანარჩენი პარ- 
ტიების მიმართაც. მას უფლება აქეს განაცხადოს ხელშეკრულების 

მოშლის შესახებ, იმ პირობით, რომ იგი დროულად გააკეთებს ასეთ 
განცხადებას. 
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მყიდეელს, რომელიც აცხადებს ხელშეკრულების მოშლის შესა- 
ხებ, რომელიმე ერთ პარტიასთან მიმართებაში, უფლება აქეს იმაე- 

დროულად განაცხადოს ხელშეკრულების მოშლის შესასებ უკვე 

მიწოდებული და მისაწოდებელი პარტიების მიმართაც. მათი ურ- 

თიერთდამოკიდებულებისა და ურთიერთგაპირობებულობის მი- 

ზებით, ისინი არ შეიძლება გამოყენებ·ელი იქნან ხელშეკრულებით 

განსაზღვრული მიზნებისათვის (მუხლი 73). 

ეს მუსლი კიდევ ერთხელ მიუთითებს იმ შესაძლო სიძნელეებ- 

ზე, რომლებიც შესაძლოა წარმოექმნას მხარეს, თუ იგი ხელშეკრუ- 
ლებაში ცალსახად არ მიუთითებს: პროდუქციის ხარისხობრივ მაჩ- 

ვეხნებლებს, ტრანსპორტირების, შეფუთვისა და მარკირების პჰირო- 

ბებს, ანგარიშსწორების წესებსა და რაც არა ნაკლებ არსებითია, 

სელშეკრულების შეჩერების, შეწყვეტისა თუ მოშლის შესაძლო მი- 

ზებებსა და მოტივებს. 

ზარალი 
მხარის მიერ ხელშეკრულების დარღეევის შედეგად გამოწვეეუ- 

ლი ზარალი არის იმ ზიანის თანხა მიუღებელი სარგებლის ჩათვ- 

ლით, რომელიც მიადგა მეორე მხარეს ხელშეკრულების დარღვე- 

ვის შედეგად. 
ასეთი ზარალი არ უნდა აღემატებოდეს იმ ზიანს, რომელიც ხელ- 

შეკრულების დამრღვევ მხარეს უნდა გაეთვალისწინებინა, ან შე- 

ეძლო გაეთვალისწინებინა ხელშეკრულების დადების მომენტში, 
როგორც ამ ხელშეკრულების დადების შესაძლო შედეგები, იმ გა- 

რემოებების გათვალისწინებით, რომლებიც ამ მომენტში მისთვის 
იყო ცნობილი, ან უნდა ყოფილიყო ცნობილი (მუხლი 74). 

თუ ხელშეკრულება მოიშალა და ასეთი მოშლის შემდეგ გამ- 
ყიდველმა გაყიდა, ან მყიდველმა იყიდა შემცვლელი საქონელი, მხა- 
რეს, რომელიც მოითხოვს ზიანის ანაზღაურებას, უფლება აქვს მიი- 

ღოს სხვაობა სახელშეკრულებო ფასსა და სანაცელოდ შესრულე- 

ბული გარიგების ფასს შორის და ასევე ნებისმიერი სხეა ზიანის 

ანაგღაურება კონვენციის 74-ე მუხლის მიხედეით (მუხლი 75). 

თუ ხელშეკრულების მოშლის შემთხვევაში, ხელშეკრულებით 

გათვალისწინებულ საქონელზე არსებობს მიმდინარე ფასი, მხა- 
რეს, რომელსაც არ განუხორციელებია 75-ე მუხლით გათევალისწი- 

ნებული შესყიდვა, ან გაყიდვა, უფლება აქვს მოითხოვოს სხვაობა 
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ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ფასსა და საქონლის მიმდინარე 
ფასს შორის ხელშეკრულების მოშლის მომენტში, ასევე ყველა სხეა 

ბარალის ანაზღაურება 74-ე მუხლის საფუძველზე. იმ შემთხეევაში, 

თუ მხარემ ხელშეკრულება მოშალა საქონლის მიღების შემდეგ 

და მოითხოვს ზიანის ანაზღაურებას, ხელშეკრულების მოშლის მო- 

მენტში მოქმედი მიმდინარე ფასის ნაცვლად გამოიყენება მიმღი- 

ნარე ფასი საქონლის მიღების მომესტში. 

წინა პუნქტის მიზნებისათვის მიმდინარედ მიიჩნევა ფასი, რომე- 

ლიც მოქმედებს იმ ეკონომიკურ გარემოში, რომელშიც ხდება სა- 

ქონლის მიწოდება. თუ ამ გარემოში არ არსებობს მიმდინარე ფასი, 
მიმდინარე ფასად მიიღება ფასი, რომელიმე სხვა ადგილზე (რომე- 

ლიც შეიძლება მიჩნეულ იქნეს გამართლებულ შემცვლელად), სატ- 
რანსპორტო ხარჯებში განსსვავების გათვალისწინებით (მუხლი 706). 

მხარე, რომელიც აცხადებს ხელშეკრულების დარღვევის შესა- 

ხებ, ვალდებულია მიიღოს სათანადო ზომები, მოცემულ ვითარება- 
ში ზარალის შესამცირებლად, მიუღებელი სარგებლის დარღეევის 
შედეგად. თუ მხარე ასეთ ზომებს არ მიიღებს, მხარეს, რომლებმაც 
დაარღვია ხელშეკრულება, უფლება აქვს მოითხოვოს ასანაბღაუ- 

რებელი ზარალის იმ თანხით შემცირება, რომლითაც იგი შეიძლე- 

ბა შემცირებულიყო მეორე მხარის მიერ სათანადო ზომების მი- 

ღების შემთხვევაში (მუხლი 17); 

პროცენტები 
თუ მხარე დაარღვევს საქონლის ფასის, ან ნებისმიერი სხვა გა- 

დასახდელის გადახდის ვადას, მეორე მხარეს უფლება აქეს, მო- 

ითხოვოს პროცენტი დროულად გადაუხდელი თანხიდან. პროცენ- 

ტის მოთხოვნა არ ამცირებს მხარის უფლებას, მოითხოვოს მიყე- 
ნებული ზიანის ანაზღაურება 74-ე მუხლის საფუძველზე. 

პასუხისმგებლობისგან განთავისუფლება 
მხარე არ აგებს პასუხს ნებისმიერი მისი ვალდებულების შეუს- 

რულებლობაზე, თუ დაამტკიცებს, რომ ასეთი შეუსრულებლობა გა- 
მოწვეული იყო დაუძლეველი ძალის გარემობებით, და რომ მას 
არ შეეძლო ასეთი გარემოებების პროგნოზირება და გათვალის- 
წინება ხელშეკრულების დადების მომენტში, მისი თავიდან აცილე- 

ბა, ან დაძლევა (მუხლი 79). 
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თუ მხარის მიერ ვალდებულებების შეუსრულებლობა გამოწეე- 

ულია მესამე ჰირის მიზებით. რომელიც მხარემ მოიწვია ხელშეკ- 

რულების ან მისი ნაწილის შესასრულებლად, მხარე პასუხისმგებ- 

ლობისაგან თავისუფლდები მხოლთდ იმ შემთხვევაში. თუ იგი ჰა- 

სუხსისმგებლობისაგას განთავისუფლებას ექვემდებარება კონვესნ- 

ციის 78-ე მუხლის საფუძველზე: 

მასუხისმგებლობისაგან განთავის უჟყლება, გათვალისწინებული 

წინამდებარე მუხლის საფუძველზე, ერცელდება მსოლოდ იმ ჰერი- 

ოღიის. რომლის განმავლობაშიც გრძელდება დაუძლეველი ძალის 

გარემოებები. 

მხარე, რომელიც განიცდის დაუძლეველი ძალის გარემთებების 

ზემოქმედებას, ვალდებულია მეორე მხარეს დროულად შეატყობი- 

ხოს ასეთი გარემოებების მოქმედებასა და მათი გაელესის შესა- 

ხებ მსარის მიერ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეს- 

რულებაზე. თუ მეორე მხარე დროულად არ მიიღებს შეტყობინე- 

ბას მას შემდეგ, რაც დაუძლეველი ძალის გარემოებების შესახებ 
ცნობილი გახდა, ან უნდა გამხდარიყო ცნობილი მხარისათვის, რო- 

მელიც ევერ ასრულებს ხელშეკრულებას, ეს უკანასკნელი მხარე 

პასუხს აგებს იმ ზარალისათვის (ზიანით), რომელიც გამოიწეია 

შეტყობინების მიუღებლობამ. 
მოცემული მუხლი არ ეწინააღმდეგება მხარეების მიერ მათი 

ნებისმიერი უფლების განხორციელებას, გარდა ზარალის (ზიანის) 

ანაღზაურების მოთხოვნისა. წინამდებარე კონვენციის საფუძველ- 

ზე (მუხლი 79). 

ხელშეკრულების მოშლის შედეგები 
ხელშეკრულების მოშლა ათავისუფლებს მხარეებს ხელშეკრუ- 

ლებიი! ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან, თუმცა. ისინი 

მოიპოვებენ უფლებას, მოითხოვოს ზარალის (ზიანის) ანაზღაუ- 

რება. ხელშეკრულების მოშლა არ ვრცელდება ხელშეკრულების 

იმ დებულებებზე, რომლებიც არეგულირებენ დავების გადაVყყეტი- 
სა და მხარეების ვალდებულებების საკითხებს ხელშეკრულების 

მოშლის შემთხვევაში. 
მხარე, რომელმაც შეასრულა ხელშეკრულება მთლიანად, ახ სა- 

წილობრივ, უფლებამოსილია მოსთხოვოს მეორე მხარეს მოწო- 

დებული საქოილის, ან გადახდილი თანხის დაბრუნება. თუ ორივე 
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მხარეა ვალდებული, დააბრუნოს მიღებული საქონელი და ფული. 

მათ ეს უნდა შეასრულოს ერთდროულად (მუხლი 81). 

მყიდველი კარგავს სელშეკრულების მოშლის ან მიღებ ელი ჩა- 

ქონლის შეცელის მოთხოენის უფლებას, თუ მას არა აქვს საშ უა- 

ლება დაუბრუნოს გამიდველს მიღებული საქოსელი იმ სასი). რ«ი- 

გორითაც მან იგი მიიღო, 

ეს პუნქტი არ გამოიყენება. თუ: 

ა. საქონლის პირვანდელი სახით ან საერთოდ, საქონლის დაბ- 
რუნების შეუსრულებლობა არ არის გამოწვეული მისი ქმედე- 
ბით ან დაუდევრობით; 

ბ. თუ საქონლის ნაწილი გაყიდული, გამოყენებული ან გადა- 
მუშავებულ იქნა ნორმალური საქმიანობის პროცესში, მანამდე, 
სანამ გამოვლინდა საქონლის ხელშეკრულებასთან შეუსაბამო- 
ბა (მხლი 82). 

მხარე, რომელმაც დაკარგა უფლება, განაცხადოს ხელშეკრულე- 

ბის მოშლაზე, ან მოითხოვოს გამყიდველისაგან საქონლის შეცე- 

ლა კონვენციის 82-ე მუხლის შესაბამისად, ინარჩუნებს უფლებებს 

სამართლებრივი დაცვის ყველა სხვა საშუალებაზე, რომლებიც გათ- 

ვალისწინებულია ხელშეკრულებითა და წინამდებარე კონვესცი- 
ით (მუხლი 83). 

საქონლის შენახვა 
თუ მყიდველი აჭიანურებს საქონლის მიღებას, ან ანგარიშსწო- 

რებას. ხოლო გამყიდველი ჯერ კიდევ ფლობს და აკონტროლებს 

მისაწოდებელ საქონელს. იგი ვალღებულია მიიღოს მოცემული გა- 

რემოებების შესაბამისი ზომები საქონლის შენახვისა და დაცეი- 

სათვის. მას უფლება აქვს შეინარჩუნოს საქონელი, სანამ მისი ხარ- 

ჯები არ იქნება კომპენსირებული მყიდველის მიერ (მუხლი 85). 

იუ მყიდველმა მიიდო საქონელი, მაგრამ აპირებს განახორციე- 

ლოს მისი უფლება, უარი თქვას მიღებულ საქონელზე ხელშეკრუ- 

ლების ან წინამდებარე კონეენციის საფუძველზე, იგი ეალდებუ- 
ლია მიიღოს ზომები მიღებული საქონლის შენასვისა და დაცვეისა- 

თის. 
თუ მყიდველისათვის გაგზავნილი საქონელი გადაეცა მას და- 

ნიშნულების ადგილზე, მაგრამ, იგი ახორციელებს მის უფლებას, უარი 

თქ3ვას მიღებულ საქონელზე, იგი ვალდებულია მიიღოს საქონელი 
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მყლთბელობაში და უზრუნველყოს მისი შენახვა და დაცყა გამ- 

ყიდეელის ხარჯზე, იმ პირთბიის. რომ იგი არ გადაიხღის საქონლის 

ღირებულებას და ასეთი ქმედება მას არ შეუქმნის გაუმართლე- 

ბელ 'ეხერხულობებსა და გაუმართლებელ სარჯებს (მუხლი 26). 
მხარეს, რთმელიც ეალდებულია მიიღოს ზომები საქონლის შე- 

ნახვისა და დაცვისათვის, უფლება აქეს საქონელი შესანახად გა- 

დასცეს მესამე მხარეს. იუ ამისაი,ყის გასაწევი სარჯები არ აჭარ- 

ბებს მისაღებ საზღვრებს (მ'უხლი 87). 

მხარეს, რომელიც ეალდებულია საქონლის შენახვაზე და დაც- 

ვაზე, უყლება აქვს გაყიდოს საქონელი წებისმიერი მისაღები ფორ- 

მითი», იუ მეორე მხარე გაუმართლებლად აჭიანურებს საქონლის 

უკან მიღებას, ღირებულების, ან შენახვის ხარჯების გადახდას იმ 

პირობიის, რომ მეორე მხარეს დროულად გაეგზავნა შეტყობიჩება 

საქონლის გაყიდვის განზრახვის შესასებ. 

თუ საქონელი მიეკუთენება „მალფუჭებადი“ საქოსლის კატე- 
გორიას ან მისი შენახვა დაკავშირებულია გაუმართლებელ ხარ- 

ჯებთან, მხარემ, რომელიც ვალდებულია შეინახოს და დაიცეას სა- 
ქონელი კონვენციის 85-ე და 86-ე მუხლების შესაბამისად, უნდა 

მიიღოს ზომები საქონლის გაყიდვისათვის. შესაძლებლობის ფარ- 

გლებში, მან უნდა შეატყობინოს მეორე მხარეს საქონლის გაყიდ- 

ეის გასზრახვის შესახებ. 

მხარეს, რომელმაც მოახდინა საქონლის რეალიზაცია, უფლე- 
ბა აქვს ამონაგებიდან დატოყოს თანხა იმ ხარჯების დასაფარა- 

ეად, რომელიც მან გასწია საქოსლის შენახვის, დაცვისა და გა- 

ყიდღვისათვის. დანარჩენი თანხა მას უნდა გადასცეს გამყიდველს 

(მუხლი 88). 
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კონვენცია სასარჩელო ვალის 

სანღასმულობის შესახებ 

საერთაშორისო ვაჭრობაში 
(მიღებულია 1974 წელს) 

განსხვავებები ნაციონალური კანონმდებლობების იმ ნორმებს 

შორის. რომლებიც არეგულირებენ ხანდაზმულობის ვადებს. წარ- 

მოქმნსიას სერიოზულ სიძნელეებს საერთაშორისო სავაჭრო ურ- 

თიერთობებში. პირველ რიგში, აღსასიშნავია არსებითი გასსხეა- 

ვებები ხანდაზმულობის ვადების სანგრძლივობაში, რომლებსაც 

ადგენენ სხვა ქვეყსის ნაციონალური კანონმდებლობები, ზოგი- 
ერთი მათგანი ძალზე მცირეა და ვერ პასუხობენ სარჩელის წარ- 

დგენის იმ პრაქტიკულ მოთხოვნებს, რომლებიც გამომდინარეთო- 

ბენ საერთაშორისო სავაჭრო ხელშეკრულებებიდან; ეს პრობ- 

ლემა განსაკუთრებული სიმწვავით იჩენს თავს დავების განსილ- 

ვისას იმ საწარმოებს შორის, რომლებიც მდებარეობენ ტერიტო- 

რიულად დაშორებულ სახელმწიფოებში, განსხვავებული სამარ- 

თლებრივი სისტემებით. ზოგიერთ შემთხვევაში ხანდაზმულობის 
ვადები შედღმიწევნით ხანგრძლივია, ვიდრე ეს საჭიროა სამეურ- 

ნეო დავებიდან წარმოქმნილი სარჩელების განსახილველად და 

ეერ უზრუნველყოფეს მხარეების საიმედო დაცვას, ქმნიან ხანგრ- 

ძლივ გაურკვეველ სიტუაციებსა და ხელშეკრულებით შეძენილი 
უფლებების არამდგრადობასა და დაბალ საიმედოობას. ხანგრძ- 

ლივი ხანდაზმულობის ვადები ასევე ხელს უწყობენ იმ მტკიცებუ- 

ლებების მოძველებას, ან მათი მნიშვნელობას სრულად დაკარგ- 

ვას, რომლებიც ადასტურებენ სასარჩელო მოთხოვნებს, როდესაც 

მათი წარდგენა ხდება გაუმართლებლად ხანგრძლივი პერი” 

დის გასელის შემდეგ. 
გარდა იმისა, რომ ნაციონალური კანონმდებლობები არსები- 

თად განსხვავდებიან ერთმანეთისაგან, ხშირად მაისი გამოყენება 
საერთოდ შეუძლებელია საერთაშორისო ყიდვა-გაყიდვის ხელშეე- 
რულებებთან მიმართებაში. აღნიშნულ სიძნელეს კიდევ უფრო ალ- 

რმავებს ის გარემოება. რომ გამყიდველები და მყიდველები, ასევე 

მათი მომსახურე ადვოკატები ხშირად არ იცნობენ იმ ნორმებსა 
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და სამართლებრიე პრაქტიკას. რთმლებიც გამოიყენება ეცხო ქვეყ- 

ჩების სამარი,ლებრიე სისტემებში. 
არსებიი მა განსხყავებებმა ნაციონალურ სამართლებრივ სის- 

ტემებს შორის ხანდაზმულობის ყადის საკითხებში. აეცილებელი 

გახადა საერთაშორისო კიოსვენციის მიღება, რომელშიც მაქსიმა- 

ლურად კონკრეტულიდ დსა ცალსასად იქნებოდა ფორმულირებე- 

ლი ხანდაზმულობის ვადის მარეგულირებელი სორმები. კონყეს- 

ციის რეგელირების ობიექტს შეადგენს საერთაშორის“ სავაჭ- 
რო) ურთიერთობების მხოლოდ ერთი სფერო, კერძოდ. საერია- 

შორისო ყიღდეა-გაყიდვის ხელშეკრულება. ამდენად. კონვესციის 

დებულებებს ჩამოყალიბებულია მაქსიმალურად კონკრეტულად 

და დეტალურად. შესაბამისად. კონვენცია მინიმუმამდე ამცირებს 
სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადის მარეგულირებელი ნაციონა- 

ლური ნორმების გამოყენების აუცილებლობასა და შესაძლებ- 

ლობას. 

განვიხილოთ კონვენციის უმთავრესი დებულებები. 

ძირითადი დებულებები 
კონვენცია განსაზღვრავს პირობებს, როდესაც მყიდველისა და 

გამყიდეელის ურთიერთმოთხოვნები, გამომდინარე საერთაშორი- 

სო ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებიდან, ხელშეკრულების დარლ- 
ქევიდან, მისი შეჩერებიდან, შეწყვეტიდან ას ბათილად ცნობიდან, 
არ შეიძლება იქნეს განხორციელებული იმ საფუძველზე, რომ გა- 

სული დროის გარკვეული პერიოდი. რომელსაც ეწოდება „სასარ- 

ჩელო ხანდაზმულობის ვადა“ კონვენციის მიზნებისათვის: 

ა) „გამყიდველი“ და „მყიდველი“ ან „მხარეები“ - არიან პირე- 
ბი, რომლებიც ყიდულობეს, ან ყიდიან, ან თანხმდებიან იყიდონ ან 

გაყიდონ საქონელი, ასევე პირები. რომლებზეც გადაეიდა ხელშეკ- 

რულებიდას გამომდინარე უფლებები და ყალდებულებები; 

ბ) „ხელშეკრულების დარღვევა“ - ხელშეკრულების შეუსრუ- 
ლებლობა ან არასათანადოდ შესრულება: 

გ) „დავების განხილვა“ - სასამართლო, საარბიტრაჟო ან ადმი- 

ნისტრაციული განხილვა. 
დ) „პირი“ - ფიზიკური და იურიდიული პირი, რომელსაც უფლე- 

ბა აქვს გამოვიდეს მოსარჩელად, ან მოპასუხედ, განურჩევლად იმისა. 

კერძო თუ საერთო სამართლის. პირებს წარმოადგენენ ისინი. 
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ე) წერილობით ფორმა ასევე გულისხმობს შეტყობინებას ტე- 

ლეგრაფითა დღა ფაქსიი!. 

ვ) „წელი“ სიშსავს წელს, გამოთვლილს გრიგორისანეელი კალენ- 

დრიი!. 

8) ყიდღვა-გაყიდეის ხელშეკრულება ითელება საერთაშორისო 

ხელშევცრულებად, იუ ხელშეკრულების დადების მომენტში მყიდ- 

ქელისა და გამყიდველის კომერციული საწარმოები იმყოფებოდ- 

ხენ სხვადასხვა ქეეყანაში. (მუხლი )). 

უნდა აღინიშნოს. რომ კონვენციის მუხლის თანახმად, იმისათ- 

ვის, რომ პირი გახდეს „მყიდველი“, ან „გამყიდველი“ მან უნდა 

ყიდოს, ას გაყიდოს ან დათანხმდეს საქონლის ყიდვაზე ახ გაყიდ- 

ვაზე. ამდენად პირი, რომელიც მხოლოდ ამეღავნებს სურვილს. 
განზრახულობას, იყიღოს, ან გაყიდოს საქონელი ან დადოს ყიდ- 

ვა-გაყიდვის ხელშეკრულება, არ განიხილება როგორც მყიდველი, 

ან გამყიდველი, რადგან ხელშეკრულება, ფაქტიურად. დადებული 
არ არის. ამრიგად, უფლებები, რომლებიც წარმოიშობა განზრასუ- 

ლობის შესახებ შეთანხმებიდან, წინამდებარე კონვენციით არ რე- 

გულირდება. 
წინამდებარე კონვენცია გამოიყენება მხოლოდ იმ შემთხვეეა- 

ში, როდესაც: 

ა) ხელშეკრულების დადების მომენტში საერთაშორისო სავაჭ- 

რო ხელშეკრულების მხარეები იმყოფებიან კონვენციას მიერთე- 
ბულ სახელმწიფოებში, ან 

ბ) საერთაშორისო კერძო სამართლის ნორმების თანახმად ყიდ- 

ვა-გაყიდვის ხელშეკრულების მიმართ გამოიყენება კონვენციას 

მიერთებული სახელმწიფოს სამართალი 
კონეენცია არ გამოიყენება. თუ მხარეებმა გარკვევით აღნიშ- 

ნეს ხელშეკრულებაში უარი კონვენციის გამოყენებაზე (მუხლი 3). 

იმ შესთხეევაში, როდესაც მხარეები გარკვევით აღნიშნავენ ხელ- 

შეკრულებაში. არ გამოიყენონ კონვენციის დებულებები, მათი 

მოთხოვნები, გამომჯსინარე დადებული ხელშეკრულებიდან, ექვემ- 

დებარება რეგულირებას საერთაშორისო კერძო სამართლის ნორ- 

მების შესაბამისად. 

კოსეენცია არ გამოიყენება იმ ხელშეკრულებების მიმართ, რომ- 

ლებითაც გამიდველის უფლებები და ვალდებულეებები განისაზღე- 

94



რება ძირითადად სამუშაოს შესრელებითი და მომსახურების გა- 

წევიი!. 

ხელშეკრულება იმ საქონლის მიწოდებაზე. რიმელიც ექვემდე- 

ბარება დამზადებას. ახ წარმოებას, მიიჩსეყა ყიდვა-გაყიდეის ხელ- 

შეკყრულებად. თუ დამკვეთი მხარე არ იღებს ყალდებულებას,. მია- 

წოდოს შემსრულებელს დაკვეიილი პროდ ექციის დასამწადებლად 

აუცილებელი მასალების მნიშვნელოვანი საწილი (მეხლი 6). 

კონვენციის გამოყენების სყეროში შედის მსოლოდ ის ხელშეკ- 

რულებები, რომლის ძირითად საგანს წარმოადგენს საქონლის ყიდ- 

გა-გაყიდვა. ეს დებულება გასსაკუთრებელ მსიშვნელთბას იძენს 

იმ ხელშეკრულებებისათვის, რომლებიც დანადგარ-მოწყობილო- 

ბების კომპლექსების მიწოდებასთას ერისად ითვალისწისებეს სა- 

მონტაჟო ღა გამშეებ-გამმართველი სამუშაოების შესრულებას. 

მოცემული დებულება არსებით სივრცეს ტოვებს იმ ფაქტის კეა- 

ლიფიკაციისათვის, თუ ვალდებულებების რომელი ნაწილია ძირი- 

თადი, რადგან, კრიტერიუმების ასეთ კვალიფიკაციას კონვენცია არ 

იძლევა. აღნიშნულთან დაკავშირებით, გაუგებრობების თავიდან 

აცილების მიზნით, ხელშეკრულებაში გარკეეყით უნდა გასისაზღე- 

როს საქონლის მიწოდებისა ღა შესასრულებელი სამუშაოების მო- 

ცულობები, საჭიროების შემთხვევაში შესასრულებელი სამუშათე- 

ბის მოცულობა გაფორმდეს ცალკე ხელშეკრულებით. 

კონვენციის დებულებების განმარტებისა და გამოყესებისას გათ- 

ვალისწინებული უნდა იქნეს მისი საერთაშორისო ხასიათი და ერ- 
თგეაროყვყნობის მიღწევისათვის ხელშეწყობის აუცილებლობა (მუხ- 

ლიი 7). 

მოცემულ მუსლში მოყვანილია ორი კრიტერიუმი, რომლებიც 

აეცილებლად უნდა იქსას გათვალისწინებული კონვენციისა და მისი 

ცალეეული მუსლების განმარტებისას. კერძოდ, მისი საერთაშორი- 

სი ხასიათი და მისი ერთგეაროვანი გამოყენების მიღწევის ა'ეცი- 

ლებლობა. ამ კრიტურიუმების გათვალისწინება გულისხმობს ჰირ- 

ყელ რიგში, კონვენციის დებულებების გამოყენებას, უარის («V-მას 

სმ კონცეჟციებზე, რომლებიც ჩამოყალიბდნეს ნაციონალური სა- 

მართლებრივი სისტემების ჩარჩოებში, თუ ისინი არ შეესაბამები- 

ან კონცეფციის საერთაშორისო ხასიათსა და ხელს არ ეწყობენ 

ერთგვაროენების მიღწევას. 
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სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადა, 
მისი დაწყება და მიმდინარეობა 

სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადა განსაზღვრება 4 წლით (მეს- 

ლი 8). 

სასარჩელო სანდაზმულობის ეადის ერთიანი ვაღის დადგენა 

მიღწეული იქნა მიელი რიგი ღაპირისპირებული მიდგომების შე- 

თანხმებისა და გარკვეული კომპრომისების შედეგად. შეთასხმე- 

ბის პროცესში გათვალისწინებულ იქნა კონცეფციის ისეთი დებუ- 

ლებები, როგორებიცაა: სანდაგმულობის ვადის დაწყება. სასარჩე- 

ლო ვადის შეჩერება და გაგრძელება, ხანდაზმულობის ყადის წყეე- 

ტილობა და სხვა. 

სასასარჩელო ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეობა იწყება 
მოთხოვნებზე უფლების წარმოქმსის დღიდან, გარდა იმ შემთხვე- 

ვებისა, რომლებიც გათვალისწინებულია კონვენციის მე-10, მე-11 და 

მე-12 მუხლებით. 

სასარჩელო ხასდაბმულობის ვადის მიმდინარეობის დაწყება 

არ გადაიდება იმისათვის, რომ: 

ა) ერთ მხარეს სჭირდება მეორე მხარისათვის შეტყობინების 

გაგზავნა კონვენციის პირველი მუხლის თანახმად. 
ბ) საარბიტრაჟო შეთანხმებებში მითითებულია, რომ არბიტრა- 

ჟის მიერ გადაწყვეტილების მიღებამდე მოთხოენის უფლებები არ 

წარმოიქმნება (მუხლი 9). 

მოთხოვნის უფლება, გამომდინარე ხელშეკრულების დარღეე- 

ვიდან, ითელება წარმოქმნილად იმ დღეს, როდესაც ადგილი ჰქოს- 

და ხელშეკრულების დარღვევას. 
მოთხოვნის უფლება, რომელიც გამომდინარეობს გამოელენი- 

ლი დეფექტის, ან საქონლის ხელშეკრულების პირობებთან სხვა 

შეუსაბამობის გამო. წარმოიქმნება საქონლის მყიდველისათეის ფაქ- 

ტიურად გადაცემის, ას მის მიერ საქონლის მიღებაზე უარის თქმის 

დღეს. 
მოთხოვნის უფლება. დაფუძნებული მოტყუებაზე. რომელსაც ად- 

გილი ჰქონდა ხელშეკრ ელების დადებამდე, დადებისას ან მისი შეს- 

რულების პროცესში, ითვლება წარმოქმნილად იმ ღღეს, როდესაც 
გამომჟღავნდა, ან უნდა გამომჟღავნებულიყო მოტყუება (მუხლი 

10). 
გამოთქმა „საქონლის მყიდველისათვის ფაქტიური გადაცემა" 
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გულისხმობს საქონლის გადაცემას მყიდველის კონტროლის დაქ- 
ყემდებარებაში, მი ეხედავად იმისა. მოხდა თ.ე არა ეს ხელშეკრუ- 

ლებით. გათვალისწიენბულ. აჯგილზე და დრიში თუ სებისმიერ 
სხყა აღგილზე და სხყა დღეს. საქონლის მიღებისას მყიტეელს სა- 

შუალება უნდა ჰქონდეს მიღებამდე დაათვალიეროს საქოსელი: 
წისააღმდეგ მემთხყევაში საქონელი არ განიხილება მყიდველი- 

სათვის ფაქტიურად გადაცემულად. 

თუ გამყიჯვეელს წარმოდგენილი აქვს საქონელზე პირდაპირი 

გარანტია. რომლის მოქმედების ყადა შებდუდულია ღრთის გარ,- 

ვეული პერიოდიის ახ სხყეა წესიი". სასარჩელიი ეაღის ხანდამმ-ე- 

ლთბის მიმდინარეობა, ასეთი გარანტიიდან გამომდინარე. ნებისმი- 

ერი მოთხოვსის მიხედვით იწყება მყიდველის მიერ გამყიდველის 

შეტყობინების დღიდან იმ ფაქტის შესახებ. რომელიც გახდა მოთხოე- 

სის წარმოქმნის საფუძველი, მაგრამ, არაუგვიანეს საგარანტიო ვა- 

დის დასრულებისა (მუხლი II). 
იმ გარემოებების არსებობისას. რომლებიც მსარეებს უფლებას 

აძლევენ განაცხადონ ხელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ მისი 

შესრულების ვადის დადგომამდე და ისისი ახორციელებენ ასეთ 

უფლებას, სასარჩელო ვადის ხანღაზმულობის ათვლა იწყება მეო- 
რე მხარისათვის ხელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ განცხადე- 

ბის გაკეთების დღიდან. თუ განცხადება სელშეკრულების შეწყეე- 

ტის შესახებ არ გაკეთებულა მისი შესრულების ვადის დადგომამ- 

დე, ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეობა იწყება ხელშეკრულე- 
ბის შესრულების ვადის დადგომის დღიდან, სასარჩელო ხანდაზ- 

მულობა ვადის მოთხოენებზე, წარმოქმნილი ხელშეკრულების დარ- 

ღვევიდან, რომლებიც ითვალისწინებენ ეტაჰობრიე მიწოდებასა და 

ეტაპობრივ ანაზღაურებას, იწყება ყოველი ცალკეული ეტაპის მი- 

ხედეით იმ დღიდან, როდესაც მოხდა კონკრეტული დარღვევა. თუ 

გამოყენებული კანონმდებლობის მიხედეით მსარეს უელება აქვს 

განაცხადოს სელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ ასეთი ღარღეე- 

ეის საფუძველზე და ასორციელებს ასეთ უფლებას, სასარჩელო ხას- 

დაზმულობის ვადის ათვლა იწყება ყველა შესაბამისი ეტაპისაი»"- 
ვის იმ დღიდან, როდესაც მხარემ გააკეთა გასცხადება სელშეკრუ- 

ლების შეწყეეტის შესახებ ( მუხლი I2) 

ამ პუნქტისათვის ცნება „ყველა შესაბამისი ეტაპი“ მოიცავს გა- 
რიგების ყველა ეტაპს, დამოუკიდებლად იმისა, ისინი წის უსწრებდ- 
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სენ. ი:უ მოსდეყდნენ იმ მოვლენის, რთომელიც გახდა ხელშეკცრულე- 

ბის შეწყვეტაზე განცხადების გაკეთების საფუძველი. 

სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადის წყვეტილობა 

და გაგრძელება 
სასარჩელე ხასდაშმ ელობის ვადის მიმღინარეთბა Vყდება. რო- 

დესაც კრედიტორის ქმედება განიხილება როგორც სასამართლო 

საქმისწარმოების აღძვრა (იმ სასელმწიფყოს სამართლის მისედ- 

ქით, სადაც სდება სარჩელის წარდგესა) მოვალის მიმართ, ახ 

მოთ'ხოენის წაყენება მოეალის წინააღმდეგ ადრე დაწყებულ სა- 

სამართლო გარჩევის პროცესში, მოთხოვნის დაკმაყოფილების, ან 

ამ მოთხოესის აღიარების მიზნით (მუხლი I3). 

იმის გამო, რომ განსხვავდებიან ის განმარტებები, თუ რა შეიძ- 

ლება იქნეს კვალიფიცირებული, როგორც სასამართლო საქმის- 

წარმოების აღძვრა, მუხლში მითითებულია - როდესაც კრედიტო- 

რის მოქმედება, იმ ქვეყნის კანონმდებლობის თანახმად, სადაც სდება 

სარჩელის წაყენება, განიხილება, როგორც სასამართლო საქმის- 

წარმოების აღძვრა. ეს მუხლი გამოიყენება იმ შემთხვევაშიც, რო- 

დესაც უკვე დაწყებული სასამართლო გარჩევის ფარგლებში მხა- 
რე წამოაყენებს დამატებით მოთხოვნებს. 

თუ მხარეების შეთანხმებით მათ შორის წარმოქმნილი დავა 

ექვემდებარება განხილვას საარბიტრაჟო სასამართლოში, სასარ- 

ჩელო ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეობა ჩერდება, როდესაც 

ერთერთი მხარე აღძრავს საარბიტრაჟო საქმისწარმოების, საარ- 

ბიტრაჟო შეთანხმების ან საარბიტრაჟო კანონმდებლობის საფუძ- 

ველზე. 
საარბიტრაჟო საქმისგარჩევა დაწყებულად ითელება იმ დღი- 

დან. როდესაც განცხადება დავის არბიტრაჟისათვის გადაცემის შე- 

სახებ გადაეცა მეორე მხარეს მისი კომერციული საწარმოს ად- 

გილმდებარეობის მიხედვით, თუ ასეთი უცნობია, მაშინ მის უკანას- 

კჩელად ცნობილ საცხოვრებელ ადგილზე ან მისი კომერციული 

საწარმოს უკანასკნელად ცნობილ იურიდიულ მისამართზე (მუხ- 
ლი I4). 

რისეს, რომ შეტყობისება არ იქსება გაგზავნილი, ან დაშვებული 

იქნება შეცდომები მისი ადრესატისათვის გადაცემაში, იღებს შეტყო- 

ბინების გამგზავნი მხარე. 
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იმ შემთხვევებში როდესაც დაგის განხილყა ხდება წესით», რM)- 

მელიც განხსვავდება მე-13 და მე-14 მუხლებში მოყეასილი წესები- 

საგან. სასარჩელო ხანდაშმულობის ვადის მიმდისარეობა ჩერდება. 

როდენაც კრედიტორი თაეის მოთსოვნებს წამოაყენებს აღნიშსუ- 

ლი გასსილესს პროცესში მოთხოვნის დაკმაყოფილების, ან მოთხოე- 

სის აღიარების მიზხი“ს იმ კანონმტდებლობის საფუძველზე, რთმე- 

ლიც ბრეგულირებს დაყის განხილეის პროცედურას. უმეტესი ქვეყ- 

ნების კანონმდებლობა, რთმელიც არეგცელირებს გაკოტრების საქ- 

მისწარმოების საკითხებს, ითვალისწინებს სასარჩელე ხასდაზბმუ- 

ლიხბის ვადის მიმდინარყობის შეჩერებას ყ.ყ;ელა იმ მოთსთოენები- 

სათვის რომლებიც შესაძლოა წარმოიშვას საქმის განხილვის პრო- 

ცესში. 

კოსვენციის მე-13, მე-I4 და მე-15 მუსლებისათვის ნებისმიერი 

ქმედება, შესრულებული, როგორც შემხვედრი მოთსთევნა, ითვლება 

შესრულებულად იმავე დღეს, როდესაც შესრულდა ქმედება იმ 

მოთხოვნის მიმართ", რომლის წინააღმდეგაც აღიძრა შემხეედრი 

მოთხოვნა, იმ პირობიი, რომ როგორც ძირიისადი, ისე შემხვედრი 
მოთხოენა ეხება ერთი და იგივე ხელშეკრულებას ან ერთი გარი- 

გების შედეგად დადებულ რამდენიმე ხელშეკრულებას. 
თუ მოთხოენა წარდგენილია სხვა გარიგების საფუძველზე, 

მოთსოვნის განმცხადებელმა მხარემ იგი უსდა წარადგინოს ამ 

მოთხოვნის სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადის გასელამდე. 

თუ მოთხოენა წარდგენილი იქნა დავის განხილვის პროცესში 

კონვენციის მე-13, მე-14, მე-15 ან მე-16 მუხლების შესაბამისად, მაგ- 

რამ დავის განხილვა მოთხოვნაზე არსებითი გადაწყეეტილების 

გამოტანის გარეშე, სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადის მიმდინა- 

რეობა არ ჩაითვლება შეჩერებულად. 

თუ ასეთი განხილყის დასრულების მომენტისათვის სასარჩე- 

ლე ხანდაზმულობა ვადა ამოიწურა, ან იწურება ერთ წელზე საკ- 

ლები ვადის განმავლობაში, კრედიტორს აქვს მოთხოენის წაყენე- 

ბის უფლება ერის წლის განმავლობაში, დავის განხილყის დასრუ- 

ლების დღიდან (მუსლი I7). 

მოთხოვნაზე არსებითი გადაწყვეტილების მიუღებლიბის მიზე- 

ზი შესაძლოა იყოს: მოსარჩელეს უარი სარჩელზე; თუ სასამართ- 
ლომ საარბიტრაჟო სასამართლო ჩათვალა არაკომპეტენტურად 

და სხვა: 
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თუ წარმოება დაეის განხილვის ისობაზე აღძრულია ერისი მოყა- 

ლის მიმართ. სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეთბა შე- 
ჩერდება ნებისმიერი სხყა მხარის მიმარის. რომლებსაც ღაკისრებული 

აქეთ სოლიდარ ელი მასუსისმგებლთობა მექალესთან ერთად, იმ პჰირო- 

ბიის. რომ კრედიტორი გონებრივი ვადის ფარგლებში წერილობით) შე- 

ატყობინებს მეორე მხარეს საქმისწარმოების აღძერის შესახებ. 

თუ საქმისწარმოება დავის განსილეის თაობაზე აღძრუელია 

მყიდეელის წისააღმდეგ სუბმყიდველის მიერ, სასარჩელო ხანდაჩ- 

მულობის ვადის მიმდინარეობა შეჩერდება საქონლის გამყიდეე- 

ლის მიმართ წაყენებული მოთხოვსისაივის, თ'.უ მყიდველი გონებ- 

რივი ვადის ფარგლებში წერილობით შეატყობინებს გამყიდეელს 

საქმისწარმოების აღძერის შესახებ. 

მოცემულ მუხლში მითითებული საქმისწარმოების ღასრულე- 

ბის შემღეგ, სასარჩელო ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეთიბა კრე- 

დიტორის მოთხოენაზე სოლიდარული მოვალეობის მიმართ, ან 

მყიდეელის მოთხოვნაზე გამყიდველის მიმართ, არ ჩაითელება შე- 

ჩერებულად, მაგრამ კრედიტორს ან მყიდველს ექნებათ მოთხოვ- 

ნის წაყენების უფლება კიდევ ერთი წლის განმაელობაში, საქმის- 

წარმოების დასრულების დღიდან, თუ ამ დროისათვის სასარჩელო 
ხანდაზმულობა ამოიწურა, ან იწურება ერთ წელზე ნაკლები ვა- 

დის განმავლობაში (მუხლი 18). 

განხილული მუხლის მეორე ნაწილი ეხება სიტუაციას, როდესაც 

გამყიდეელმა საქონელი მიჰყიდა მყიდველს, ამ უკანასკნელმა სა- 

ქონელი მიჰყიდა მესამე პირს (სუბმყიდველს), სუბმყიდველის მო- 

ტივით. ასეთ შემთხვევაში სუბმყიდველის მოთხოვნის დაკმაყოფი- 

ლება გამოიწვევს მყიდველის მოთხოვსას გამყიღველის მიმართ 

– რეგრესულ სარჩელს. 
თუ კრედიტორი სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადის გასელამ- 

დე იმ სახელმწიფოში. რომელშიც მოვალეს აქვს თავისი კომერცი- 

ული საწარმო, შეასრულებს რაიმე ქმედებას, რომელიც არ არის 

გათვალისწინებული კოსეენციის მე-13. მე-14, მე-15 და მე-16 მოუსლე- 

ბით, მაგრამ, ამ სახელმწიფოს სამართლის საფუძველზე იწეეეს სა- 

სარჩელე ხანდაზმულობის ვადის მიმდინარეობის განახლებას, იწყე- 
ბა ახალი ორთხწლიანი ვადის ათელა, დაწყებული იმ დღიდან. რო- 

მელიც განისაზღვრება ამ სახელმწიფოს კანონმდებლობით დად- 
გენილი წესით (მუხლი 19). 
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თუ მოვალე სასარჩყლე ხანდაზმულობის ყადის განმავლობაში 

წყრილიობით აღიარყის ავის ვალდებულებას კრედიტორის მი- 

მარის. ასეთი აღიარების დღიდან იწყება სასარჩელე ვადის ხან- 

დაბმელობის ახალი ოთხწზლიანი ყაღის ათვლა. მოვალის მიერ 

პროცენტების გადახდა, ას ეალდებულებების ნაწილობრივ შესრუე- 

ლება იწვევს იგივე შედეგებს, როგორსაც მოვალის მიერ. ყალის 

აღიარება. იმ პირთობიია. რომ ასეთი გადასდა,. ან ასეთი შესრულება 

იძლევა გონებრივ საფუძველს იმისათვის, რომ აღიარებ ული იქნეს 

მოვალის მიერ ვალის ანაზღაურება (მუსლი 20). 

საკითხი იმის თაობაზე, ჰქონდა თ.ე არა ადგილი (ირიბ) საგუ- 

ლისხეე აღიარებას, თუ ჰქონდა, რა მნიშვნელობა შეიძლება ჰქონ- 

დეს ამ გზით აღიარებულ ვადასა და ჟალდებულებას, უნდა გადაწყ- 

დეს მთელი რიგი გარემობების გათეალისწინებით. ამდესად, ამ 

დებულების გამოყენებისას საკმაოდ დიდია სასამართლოს აზრის 

მნიშენელობა. 
თუ სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადის შეჩერებას კრედიტო- 

რი ვერ მოახერხებს მისგან დამოუკიდებელი მიზეზების გამო, რო- 

მელთა აცილება ან დაძლევა მან ვერ შეძლო, სასარჩელე ხან- 
ღაზმულობის ვადის მიმდინარეობა არ ჩაითვლება ამოწურულად 

ერთი წლის გასელამდე აღნიშნული გარემოებების შეწყექტის 

დღიდან (მუხლი 21). 
ეს პრობლემა ხშირად ფიგურირებს „ფორს-მაჟორის“ ანუ შეს- 

რულების შეუძლებლობის ცნობის ფარგლებში. ტერმინი „ფორს- 

მაჟორი“ არ არის გამოყენებული, რადგან იგი სხეადასხვა მხიშე- 
ხელობით იხმარება განსხვავებულ სამართლებრიყ სისტემებში. 

დაუშვებელია სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადის შეცელა მხა- 

რეების შეთანხმებით, ას მათი განცხადების საფუძველზე.მოვალეს 

შეუძლია ნებისმიერ დროს, ხანდაზმულობის ყადის მოქმედების გახ- 

მაელობაში წერილობით განუცხადოს კრედიტორს ხანდაბმ ელო- 

ბის გადის გაგრძელების შესახებ (მუხლი 22). 

იმის გამო, რომ ხანდაზმულობის ეადის გაგრძელება ხელსაყ- 

რელია კრედიტორებისათვის და მათ არ აკისრები, რასმე ჰასუ- 

ხისმგებლობას, ამდენად მოვალის უფლება, ცალმსრივად გაახასეგ- 
რძლივოს ხანდაზმულობის ვადა, გამართლებ-ელია. 

მიუხედავად კონვენციის დებულებებისა, სასარჩელო ხანდაზმუ- 

ლობის ვადა ყეელა შემთხევევაში იწურება არა უგვიანეს 10 წლი- 
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სა მისი მიმდიჩარეობის დაწყების დღიდან, კონვენციის მე-9, მე-10. 

მე-I1 და მე-I2 მესხლების შესაბამისად. 

მუხლი აწესებს საერი,ო ზღვრულ ვადას. რომლის გასყლის შემ- 

დეგ დაუშვებელია საქმისწარმოების აღძვრა რაგინდ სერიოზული 

მიზებებიც უნდა არსებობდეს ამისათვის. ეს ეადა შეადგენს 10 წელს 

ხაჩნდაგზმულთბის ვადის ათელის დაწყების დღიდან. 

სასარჩელო. ვადის სანდაბმულობის გასვლა მხედველითბაში 

მიიღება დავის განხილყისას მხოლოდ იმ მსარის განცხადების 

საფუძველზე. რომელიც მონაწილეობს განხილვის პროცესში (მ'უხ- 

ლი 24). 

სასამართლო მხედველობაში იღებს მხარეების განცხადებას იმ 

დროის მონაკვეთის შესახებ, რომელიც გავიდა მოთხოესის წარ- 

მოქმნიდან საქმისწარმოების დაწყებამდე. არის შემთხვევები. რო- 

დესაც მთელი რიგი მიზებების გამო არ აწყობს საქმისწარმოების 

შეწყვეტა ხანდაზმულობის ვადის გასვლის მოტივით და არჩევს, 

ბოლომდე მიიყვანოს გარჩევა. მოთხოვნა არ ექვემდებარება აღი- 

არებას და იძულებით შესრულებას დავების ნებისმიერი განხილ- 

ვისას, რომელიც დაწყებულია სასარჩელე ვადის ხანდაზმულობის 
ამოწურვის შემდეგ (მუხლი 25). 

პუნქტი ხაბს უსვამს კონვენციის ერთადერთ მიზანს, დაადგინოს 

სასარჩელე ხანდაზმულობის ვადა, რომლის განმავლობაში მხარე- 

ებმა უნდა აღძრან სადავო საქმისწარმოება თავისი მოთხოვნების 

სარეალიზაციოდ. აღნიშნული ვადის გასვლის შემდეგ მოთხოვნა 

არ ექვემდებარება განხილვას და იძულებით შესრულებას. 
იმ შემთხვევაში, თუ მოვალე დაფარავს თავის დავალიანებას 

კრედიტორის მიმართ, სასარჩელე ვადის ხანდაზმულობის გასვლის 

შემდეგ, ამ საფუძველზე მას არა აქვს უფლება მოითხოვოს რესტი- 

ტუცია, მაშინაც. როდესაც თავისი ვალდებულების შესრულების მო- 

მენტში მას არ იცოდა სანდაზმულობის ვადის გასვლის შესახებ 

(მუხლი 26). 

მუხლი ხელს უწყობს მხარეებს შორის დავის საბოლო მოწე- 

რიგებას და ამ პრიორიტეტზე დაყრდნობით გამორიცხავს მოვა- 

ლის უფლებას, მოითხოვოს შესრულებული ვალდებულების უკან 

დაბრუნება იმ მოტივით რომ შესრულება მოხდა ხანდაზმულობის 

ვადის გასვლის შემდეგ. 

ძირითადი ვალის ხანდაზმულობის ვადის გასვლასთან ერთად. 
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ამოწ ურულად მიიჩნევა სანდაზმულიობის ვადა ძირითადი ყალის 

პროცეჩტების გადახდის შესასებ ყალდებულების შესრულების 

მოთხოენის თადთბაზე (მუხლი 27). 

მოცემული მუხლი არეგულირებს დავის იმის ი აობაზე. როი პრო- 

ცენტების გადასდა არ არის დაკავშირებული ძირითადი ვალის 

დაფარვასთან და განსაჩღვრაყს განუყრელ კავშირს მაის შორის - 

სახარჩელე ყადის სანდაზმულიობასთან მიმართებაში. 

სანჯაზმულიობის ვადა იწ ურება იმ დღის ბოლოს, რომელიც ემ- 
თხვევა მისი აიხვლის დაწყების კალენჯარულ თარიდს. იე სასარ- 

ჩელე სასდაზე ულობის ყადის გასვლა ემთხვევა თვეს. რომელშიც 

არ არის სათანადო კალენდარული თარიღი, ვადა იწურება ამ ისვის 

ბოლი დღეს (მ.ესლი 28). 
თუ სასდაზმელობის ვადის ათვლა იწყება 29 ისებერვალს. ხან- 

ღაგმ- ელობის ვადა იწურება 4 წლის შემდეგ 29 თებერვალს. თუ 

მოცემულ წელიწადს თებერვლის თვეში 29 რიცხეი არ აღმოაჩს- 

ღება, სანდაზმულობის ვადა დასრულებულად ჩაითვლება თვის ბო- 

ლო დღეს ანუ 28 თებერვალს. თუ ხანდაზმულობის ვადის ბოლო 

დღე ემთხვევა სახელმწიფო დღესასწაულს ან უქმე დღეს, ხასდაზ- 

მულობის ვადა გრძელდება იმ დღის ბოლომდე, რომელიც მოს- 

დევს სადღესასწაულო, ან უქმე დღეს. 
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საერთაშორისო კომერციული 

სელშეპრულებების პრინცი პები 

(უნხიდრჟუა-2 პრინცი ჰები) 

პრინციპების მიზნები 
წინამდებარე პრინცი პები აღგეჩენ საერთო ნორმებს საცრისა- 

შორისო კომერციული ხელშეკრულებებისათ ვის. 

იგი გამოყენებული უნდა იქნეს იმ შემთხვევებში, როდესაც მხა- 

რეებს შორის არსებობს შეთასხმება იმის თაობაზე, რომ მათი ხელ- 

შეკრულება დარეგულირდება ამ პრინცი პებიიი!. 

იგი ასევე შეიძლება გამოყენებულ იქნეს: 
.· როდესაც მხარეები თანახმა არიან, რომ მათ შორის დადე- 

ბული ხელშეკრულება რეგულირდებოდეს „სამართლის საერთო 

პრინცი ჰებით“, „00X Iთ6IC8(01მ“, ან ანალოგიური დებულებე- 
ბით. 

· საკითხის გადასაწყვეტად იმ შემთხვევაში, როდესაც შეუძ- 

ლებელი ხდება გამოყენებული სამართლის შესაბამისი ნორმის 

დადგენა. 
“ საერთაშორისო უნიფიცირებული სამართლებრიეი ნორმე- 

ბის განმარტებისათვის. 
პრინციპების გამოყენება შეიძლება სავაჭრო ხელშეკრულების 

მარეგულირებელი ეროენული და საერთაშორისო ნორმატიული 
აქტების შესამუშავებლად. 

თავი IL. საერთო დებულებები 
მუხლი 1.1. ხელშეკრულების თავისუფლება 
მხარეები თავისუფალი არიან ხელშეკრულების დადებასა და 

ხელშეკრულების შინაარსის განსაზღვრაში. 

მუხლი 1.2. ფორმის თავისუფლება. 
პრინციპი არ ადგენს რაიმე მოთხოვნას იმის შესახებ. რომ 

ხელშეკრულება აუცილებლად უნდა იყოს დადებული ან დადასტუ- 
რებული წერილობითი ფორმით. მისი არსებობა შეიძლება დამტ- 

კიცდეს ნებისმიერი საშუალებით, მათ შორის მოწმეთა ჩვენებით. 
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მუხლი 1.3. ხელშეკრულების აუცილებლობა 
საიასადოი წესიის დადებული ხელშეკრულება აუცილებყლია მხა- 

რეცათვის. სელშეკრელება შეიძლება შეიცვალოს ან შეწყდეს მხო- 

ლოდ მისი მირთბების შესაბამისად, ან მხარეყბის შესთსანხმებიით ან 

სხყა გიით. წისამდებარე პრისცი მების შესაბამისად. 

მუხლი 14. სავალდებულო (იმპერატიული) დებულებები 
V სნამდებარე პრისცი ჰების არც ერისი სორმა არ ზღუდავს ერთე- 

სული. საერთამორისო ას რეტიონალური წარმოშობის აყცილე- 

ბელ (იმპერატიულ) სორმებს, რომლებიც გამოყენებული უნდა ი«ქ- 

სყს საერთაშორისო კერძო სამართლის შესაბამისად. 

მუხლი 1.5. პრინციპების შეცვლა მხარეების მიერ 
მსარეებს უფლება აქეთ. უარი თქვან პრისცი პების გამოყენება- 

ზე. გადაუხვიონ მის მოთხოვნებს ან შეცვალოს მისი ნებისმიერი 
დებულების შინაარსი, თუ სხვა რამ არ არის გათეალისწისებელი 

პრინცი პებში. 

მუხლი 1.6. განმარტება და დამატება 
1. პრინცი პების განმარტებისას გათვალისწინებული უნდა ი«ქ- 

სეს მისი საერთაშორისო ხასიათი, მიზნები, მის გამოყენებაში ერ- 

თიანობის მიღწევისათვის აუცილებელი ძალისხმევის ჩათელიი!. 

2. პრინცი პების სფეროში შემავალი საკითხები, რომლებიც მასში 

პირდაპირ არ რეგულირდება, უნდა გადაწყდეს საერთო სადამ- 

ფუძნებლო პრინციპების საფუძველზე. 

მუხლი 1.7. კეთილსინდისიერება და კერძო საქმიანი პრაქტიკა 

1. ყოველი მხარე ვალდებულია იმოქმედოს საერთაშორისთ ყაჭ- 
რობაში მიღებული კეთილსინდისიერებითა და პატიოსანი საქმია- 

ჩი პრაქტიკის მოთხოენების შესაბამისად. 

2. მხარეებს არა აქეთ უფლება გააუქმონ, ას შეგღუდონ ასეთი 

ეალდებულება. 
მუხლი 1.8. ჩვეულება და პრაქტიკა 

1, მსარეები ვალდებულნი არიან გაითვალისწინონ და დახცვან 

ნებისმიერი ჩვეულება, რომელთა თაობაზეც მათ მიაღწიეს შეთ,ან- 

სმებას და პრაქტიკა, რომელსაც ისისი ადგენენ თაეის ურისერ- 
თობაში. 

2. მსარეები ასევე ყვალდებეყლი არიან დაიცვას ჩვეულებები, რთმ- 
ლებიც ფართოდაა ცჩობილი და მუდმივად გამოიყენება მხარყე- 

ბის მიერ საერთაშორისო ვაჭრობის შესაბამის სფეროში, გარდა 
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იმ შემთსხვევებისა. როდესაც ასეთი ჩვეულებების გამოყეჩება სცდება 

გონებრივი განსჯის ფარგლებს. 

მუხლი 1.9. შეტყობინება 
1. როდესაც აუცილებელი ხდება მხარის შეტყობინება, იგი შეიძლე- 

ბა გაიგზავნოს გარემოებების შესაბამისი ნებისმიერი საშუალებიი!. 

2. შეტყობინება მიიჩჩევა ნამდვილად, როდესაც იგი დროულაღ 

მიაღწევს პირამდე, რომელსაც იგი გაეგზავნა. 

3. მე-2 პუნქტის მიზნებისაისვის – „მიაღწევს“ გულისხმობს. რო- 

დესაც შეტყობინება პირს გადაეცა სიტყვიერად, ახ გადაეცა მისი 

კომერციული საწარმოს ადგილმდებარეობის მისედეით), ას მის სა- 

ფოსტო მისამარი»ბე. 

4. მოცემული მუხლის მიზნებისათვის – „შეტყობინება“ მოი- 
ცავს გასცხადებას, მოთხოენსას, შეკითხვას ან გასზრასულობის შე- 

სახებ ინფორმაციის გადაცემას. 

მუხლი 1.10. განმარტებები 
წინამდებარე პრინციპებში: 

„სასამართლო“ მოიცავს საარბიტრაჟო სასამართლოს (არბიტ- 
რაჟს, ტრიბუნალს); 

თუ მხარეს აქვს რამდენიმე კომერციული საწარმო, იმ გარემო- 

ებების გათვალისწინებით, რომლებიც ცნობილი იყო ან ცნობილი 

უნდა ყოფილიყო მხარეთათვის, ნებისმიერ დროს ხელშეკრულე- 

ბის დადებამდე ან დადების მომენტში, „კომერციულ საწარმოდ“ 

მიიჩნევა ის, რომელიც ყველაზე მეტადაა დაკავშირებული ხელშეკ- 

რულებასთან და მის შესრულებასთან. 

„მოვალე“ გულისხმობს მხარეს, რომელმაც უნდა შეასრულოს 
ვალდებულება; „კრედიტორაღდ“ მიიჩნევა მხარე, რომელსაც აქვს 

უფლება მოითხოვოს ასეთი ეალდებულების შესრულება. 

„წერილობითი ფორმა“ გულისხმობს შეტყობინების ნებისმიერ 
ფორმას, რომელიც იძლევა ინფორმაციის ჩაწერისა და ასეთ მღგო- 

მარეობაში შენახვის. წარმოდგენის საშუალებას. 

თავი 2. ხელშეპრულების დადება 
მუხლი 2.1. ხელშეკრულების დადების მეთოდი 
ხელშეკრულება შეიძლება დაიდოს ოფერტის, აქცეპტის გზით, ახ 

მხარის ისეთი ქმედებების საფუძველზე. რომელიც ადასტურებს მის 

თანხმობას. 
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მუხლი 22. ოფერტის განმარტება 
წინადადებას ხელშეკრულების დადებაზე ეწოდება „ოფერტა“. 

თუთია" გარკყევითი! გამოხატავს ოფერესტს, იკისროს თოფერტიი) გახნ- 

საზღვრული ყალდებ ულებები, აქცეძუის შემთხვევაში. 
მუხლი 2.3. ოფერტის გაუქმება 

1 ოფერტი ძალაში შედის, როდესაც მას იღებს ოფერტის ადრესატი. 

2, ოაფერტა. მაშინაც I“. როდესაც იტი არის გამოისსთესნის გარემე. 

შეიძლება გაუქმდეს, იე შეტყობინებას ოფერტის გაუქმების შესა- 

ხებ. ოფერტის ადრესატი იღებს ოფერტაზე ადრე ას მასთან ერად. 

მუხლი 24. ოფერტის მოთხოვნა 
1. ხელშეკრელების დადებამდე ოფერტა შეიპქლება გამოთხთვ- 

სილი იქნეს. თუ შეტყობინებას ოფერტის გამოთხთოენის შესახებ 

ადრესატი მიიღებს მის მიერ მიღებულ ოფერტაზე აქცეპტის გაგ- 

გავსამდე. 

2. ოფერტა არ შეიძლება გამოთხოვილ იქნეს, თუ: 

ა. ოფერტაში მითითებულია აქცეძტის გარკეეული ვადა ახ სხვა 

ფორმით არის მითითებული იმის თაობაზე, რომ ოფერტა არის 

გამოთხოვნის გარეშე; 

ბ. ადრესატს ჰქონდა საფუძველი ეფიქრა, რომ ოფერტა არის 

გამოთხოენის გარეშე და მოქმედებდა ამ ფაქტზე დაყრდნობით. 

მუსლი 2.5. უარის თქმა ოფერტაზე 

ოფერტა კარგაეს ძალას. როდესაც ოფერენტი ღებულობს უარს 

ოფერახნტზე. 

მუხლი 2.6. აქცეპტის სახეები 
1. ოფერტის ადრესატის განცხადება ან სხვა ქმედება. რომელიც 

გამოხატავს მის თანხმობას ოფერტაზე. წარმოადგენს აქცეპტს. დუ- 

მილი და უმოქმედობა, თავისთავად აქცეპტი არ არის. 

2. აქცეპტი ოფერტაზე ძალაში შედის. როდესაც თანხმობას იღებს 

ოფერჟყჩტი. 
3. მხარეებს შორის არსებული ურთიერთობების ან ოფერტის 

ძალიის, ან ჩვეულების თანახმად, ოფერტის ადრესატს შეუძლია რა- 

იმე ქმედების გზითს, შეტყობინების გარყშმე. გამოხატოს თანხმობა 

ოფერტაზე. აქცეპტი ძალაში შედის შესაბამისი ქმედების შესრუ- 

ლების მომესტში. 

მუხლი 2.7. აქცეპტის მომენტი 
ოფერტაზე აქცეპტის მიცემა შეიძლება ოფერტაში მითითებულ 
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ვადაში. თუ ასეთი ვადა მითითებული არ არის, მაშინ გარკვეულ 

დროში (კონკრეტული გარემოებების გათვალისწიხნებიის, გამოყე- 

ხებული კავშირის საშუალებებით, ისფორმაციის გადაცემის სიჩქა- 

რის ჩათვლიი)). ჩეპირი ოფერტის აქცეპტირება უნდა მოხდეს დაუ- 

ყოვნებლივ. თუ გარემოებები სხვა რამეს არ მოითხოვეს. 

მუხლი 2.8. აქცეპტი დადგენილ ვადაში 
I. ოფერენტის წერილობით შეტყობინებაში მითითებელი აქცემ- 

ტის ვადა იწყება შეტყობიჩების გასაგზავნად ჩაბარების მომეჩტში 

ას წერილზე მითითებული თარიღიდას, ასეთი თარიღის არარსე- 

ბობის შემთხვევაში, იმ თარიღიდან, რომელიც მითითებულია კონ- 

ეერტზე. 
აქცეპტის ვადა, გადაცილებული ოფერენტის მიერ მყისიერი კაე- 

შირის საშუალებებით (ფაქსი, ტელეტაიპი, ელ. ფოსტა), დინებას 

იწყებს ადრესატის მიერ ოფერტის მიღების მომენტიდან. 

2. აქცეპტის ვადაში მოხვედრილი სადღესასწაულო და უქმე დღე- 

ები არ გამოირიცხება აქცეპტის ვადიდან. თუ შეუძლებელია შეტყო- 
ბინების ჩაბარება ოფერენტისათვის ბოლო სადღესასწაულო ან 

უქმე დღეს. ოფერენტის საწარმოში აქცეპტის ვადა გრძელდება 

მომდევნო პირველ სამუშაო დღემდე. 

მუხლი 2.9. დაგვიანებული აქცეპტი, შეყოვნება გადაგზავნისას 
1. დაგვიანებული აქცეპტი ინარჩუნებს ძალას, თუ ოფერენტი გა- 

უმართლებელი დაგვიანების გარეშე შეატყობინებს ოფერტის ად- 

რესატს და გაუგზავნის მას შესაბამის შეტყობინებას. 

2. როდესაც წერილიდან ან სხვა წერილობითი შეტყობინები- 

დან, რომელიც შეიცავს დაგვიანებულ აქცეპტს, ჩანს, რომ იგი გაგ- 

გზავნილი იყო გარემოებებში, რომ მისი ნორმალურ პირობებში გაგ- 

ზავნის შემთხვევაში, ოფერენტი დროულად მიიღებდა მას, დაგვია- 

ნებული აქცეპტი ინარჩუნებს ძალას. თუ ოფერენტი გაუმართლებე- 

ლი გაჭიანურების გარეშე არ შეატყობისებს ოფერტის ადრესატს, 

იმის შესახებ, რომ იგი თავის ოფერტას არ მიიჩნევს ძალიდაკარ- 

გულად. 
მუხლი 2.10. აქცეპტის გაუქმება 

აქცეპტი შეიძლება გაუქმდეს, თუ შეტყობინებას აქცეპტის გაუქ- 
მების შესახებ, ოფერენტი მიიღებს აქცეპტის ძალაში შესვლის მო- 
მენტამდე ან ამ მომენტში. 

მუხლი 2.11. აქცეპტი შენიშვნებით 
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L მასესი თფერტაზე, რიმელიც წარმოდგენილია აქცეატის სა- 
სით და შეიცაყს დამატებებს, მებღედყებსა და სხვა ცვლილებებს. 
წარმოადგენს უარის თქმას აქცეპტბე და განიხილება. რიიგორც 

შემხყედრი ოფერტა. 

2. პასუხი ოფერტაზე. რომელიც წარმოდგენილია აქცემტის სა- 

სი“. მაგრამ შეიცავს დამატებითი: და განსხვავებულ პირობებს. რჯიმ- 

ლებსე არ ცელიას ოფერტის არსებით პირობებს, წარმოადგენს 

ოფერტას, თსუ ოფერენტის გა ემართლებელი გაჭიანურების გარე!) 

არ გამოთქვამს უთანხმოებას ასეთი ცელილებების მიმარი!. ი!უე 

იგი ამას არ გააკეთებს, სელშეკრულების პირობებად იქცევა აქ- 

ცეეტში მოყვანილი, ოფერტის შეცვლილი პირობები. 

მუხლი 2.12. წერილობითი დადასტურება 

ხელშეკრულების დადების შემდეგ გაგზავნილი წერილობითი 

მეტყობინება, რომლის მიზანია ხელშეკრულების დადასტურება, რ(ი- 

მელიც შეიცაეს დამატებით და განსხეავებულ პირობებს, ასეთი პი- 

რობები ხდება ხელშეკრულების ნაწილი, თუ ისინი არსებითად არ 

ცელიან სელშეკრულებას, დადასტურების მიმღები მსარე დაუსაბუ- 

თებელი გაჭიანურების გარეშე არ გამოთქეამს უთანხმოებას გან- 

სხვავებათა მიმართ. 
მუხლი 2.13. ხელშეკრულების დადება, რომელიც დამოკიდებუ- 

ლია კონკრეტული საკითხების შეთანხმებაზე ან განსაკუთრებუ- 
ლი ფორმის დაცვაზე 

თუ მოლაპარაკების პროცესში ერთ-ერთი მხარე დაბეჯითე- 
ბით მოითხოვს, რომ ხელშეკრულება არ დაიდება მანამ, სასამ არ 

იქნება მიღწეული შეთანხმება კონკრეტულ საკითხებზე ან არ «ქ- 
ნება დაცული ხელშეკრულების განსაკუთრებული ფორმა, ხელშეკ- 

რულება ჩაითელება დადებულად, სანამ მიღწეული არ იქნება შე- 

თანსმება ამ საკითხების ირგელივ ან იგი არ იქნება გაფორმებუ- 

ლი შესაბამისი ფორმიი!. 

მუხლი 2.14. ხელშეკრულება შეგნებულად, ღიად დატოვებული 
პირობებით 

I. იუ მსარეებს გასგრახული აქვთ ხელშეკრულების დადება, მაშინ 

ის გარემოებები, რომ მათ შეგნებულად დატოვეს რომელიმე პირობა 

მომავალში შესათასხმებლად, შეთანხმდნენ. რომ სელშეკრულების რი+ 
მელიმე მუხლს მომავალში განსაზღვრაეს მესამე პირი, არ წარმიოად- 
გენენ წინააღმდეგობას ხელშეკრულების დადებისათვის. 
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2. ხელშეკრულებაზე გაყლენას არ ახდენს ის. რომ მომავალში: 
ა. მხარეებმა ყერ მიაღწიეს თანსმობას ასეის პირობებში; ას 

ა. მესამე პირმა არ განსაზღვრა ასეთი პირჯ“ოიბა. გარდა MI) ყშემ- 

თხვევისა, როდესაც არსებობს ამ პირობის განსაბღვერის სხეა გზა. 

რომელიც მისაღებად მიიჩნევა მოცემულ. გარემოებებში. მსარეე- 

ბის განზრახვათა გათვალისწინებით. 

მუხლი 2.15. არაკეთილსინდისიერი მოლაპარაკებები 
I. მხარეები ეყლებამოსილი არიან აწარმოოს მოლაპარაკებე- 

ბი ღა ჰასუხს არ აგებენ იასნსმობის მიუღწევლობისათეის. 

2. როდესაც მხარე არაკეთილსინდისიერადს აწარმოებს ან 

წყვეტს მოლაყარაკებებს, პასუხისმგებელია მეორე მსარისათვის 

მიყენებული ბიანისათვის. 

3. კერძოდ, არაკეთილსინდისიერად მიიჩნევა მხარის მოლაპჰა- 

რაკებაში ჩართვა ან მისი წინადადება, მეორე მხარის თასხმ“იბის 

მიღების განზრახულობის გარეშე. 

მუხლი 2.16. კონფიდენციალურობის ვალდებულება 
როდესაც ერთი მხარის მიერ მოლაპარაკების პროცესში, მის 

მიერ წარმოდგენილი ინფორმაცია მიიჩნევა კონფიდენციალურად, 

მეორე მხარე ვალდებულია არ გააცხადოს ასეთი ინფორმაცია ან 

არ გამოიყენოს იგი საკუთარი მიზნებისათვის დაუშვებელი ფორ- 

მით, მიუხედავად იმისა, დასრულდა თუ არა მოლაპარაკება ხელ- 

შეკრულების დადებით. შესაბამის შემთხვევებში, პასუხისმგებლო- 

ბა ასეთი ვალდებულების დარღეეეისათვის, შესაძლოა შეიცავდეს 

კომპენსაციას, რომელიც ეფუძნება ასეთი ქმედებით მეორე მხარის 

მიერ მიღებული სარგებლის სიდიდეს. 

მუხლი 2.17. შენიშვნა ხელშეკრულების სისრულის შესახებ 
წერილობითი ფორმით შედგენილი ხელშეკრულება, რომელიც 

შეიცავს შენიშენას იმის თაობაზე, რომ ხელშეკრულება სრულად 

შეიცავს მხარეთა შორის შეთანხმებელ პირობებს, არ შეიძლება 

გახდეს სადავო, ან შეტანილი იქნეს დამატებები წისა განცხადებე- 

ბისა და შეთანხმებების წარმოდგენით. ასეთი განცხადებები და 

შეთანხმებები, შესაძლოა გამოყენებულ იქნეს წერილობითი ხელ- 

შეკრულების განმარტებისათვის. 

მუხლი 2.18. შენიშვნა წერილობითი ცვლილებების შესახებ 
წერილობითი ფორმით დადებული ხელშეკრულება, რომელიც 

შეიცავს შენიშვნას იმის თაობაზე, რომ ხებისმიერი შეთანხმება 
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ხელშეკრულების შეცვლის ან შეწყეეტის შესახებ უნდა განსორცი- 
ელდეს წერილობიის ფორმიის, არ შეიძლება მეიცეალოს ახ შეწყ- 

დეს სხყა წესით. 

მუხლი 2.19. შეთანხმება სტანდარტული პირობების შესახებ 
1. იუ ხელშეკრულების დადებისას ერიი ას ორიყე მხარე იყე- 

ნებენ სტანტჯარტულ პირობებს, გამოიყენება ხელშეკრულების ღა- 

დების საერთო პირობები 2.20-222 მუხლების მოიიხოენების გაი» 

ეალისწინებით!. 

2. სტანდარტულ პირობებს განეკუთვნება დებულებები. წისას- 

წარ მომზადებული ერთი მსარის მიერ, გათვალისწინებული მრა- 

ვალჯერადი გამოყენებისათვის. რომლის გამოყენებაც ფაქტიურად 

შეიძლება მეორე მსარესთან შეთასხმების გარეშე. 

მუხლი 2.20. მოულოდნელი პირობები 
I. პირობა, რომელიც ჩართულია სტანდარტული პირობების შე- 

მადგენლობაში და რომელთა ხასიათი ჩეეულებრივ პირობებში 

შესაძლოა, მოულოდნელი აღმოჩნდეს, მიიჩნევა ბათილად, გარდა 

იმ შემთხვევებისა, როდესაც ეს პირობა ცალსახად იყო მიღებული 

ამ მსარის მიერ. 
2. იმის გადასაწყვეტად, არის თუ არა ხელშეკრულების პირობა 

მოულოდნელი, გათვალისწინებულ უნდა იქნეს მისი შისაარსი, ფორ- 

მა და გამოსახვის წესი. 
მუხლი 221. წინააღმდეგობა სტანდარტულ და არასტანდარ- 

ტულ პირობებს შორის 
როდესაც გამოვლინდება წინააღმდეგობა ხელშეკრულების სტას- 

დარტულ და არასტანდარტულ ჰირობებს შორის, უპირატესობა ენი- 

ჭება არასტანდარტულ პირობებს. 

მუხლი 222. პროფორმების კონფლიქტი 
თუ ორივე მხარე იყენებს სტანდარტულ პირობებს და აღწევენ 

შეთანხმებას ასეთი სტანდარტული პირთბების ჩარჩოებს მიღმა, 

ხელშეკრულება დადებულად ითელება შეთანხმებული პირიიბები- 

სა და არსებითად თასმხვედრი სტასდჯარტული პირობების საფუძ- 

ეელზე. გარდა იმ შემთხვევებისა. როცა ერთი მხარე წინასწარ ნაი» 

ლად მიუთითებს იმაზე. რომ მას არ სურს ასეთ ხელშეკრულებაში 

მონაწილეობა, ან შემდგომში გაუმართლებელი გაჭიანურების გა- 

რეშე შეატყობინებს მეორე მხარეს ამის შესახებ. 

”



თავი 3. ქმედითობა 

მუხლი 3.1. საკითხები,რომლებსაც არ ეხება პრინციპები 
წინამდებარე არ ეხება საკითხებს. რიმლებიც წარმოქმნილია: 

1. სამართალ ეუნარობიია: 

2. უფლებამოსილებათა უქონლობიი!:: 

3. ეთიკის ხნორმებთას და მარილწესრიგთას დაპირისირებიი!. 

მუხლი 32. უბრალო შეთანხმების ბათილობა 
ხელშეკრულების დადება, შეცვლა და შეწყვეტა ხდება მსარეთა 

შეთასხსმების საფუძველზე. რაიმე დამატებითი მოთხოენების გარეშე. 

მუხლი 3.3. პირველადი შესრულების შეუძლებლობა 
I. ის ფაქტი. რომ ხელშეკრულების დადების მომენტში შეუძლე- 

ბელი იყო ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალდებულებე- 

ბის შესრულება. გავლენას არ ახდენს ხელშეკრულების სნამდეი- 

ლობაზე. 
2. ის ფაქტი. რომ ხელშეკრულების დადების მომენტში მხარეს 

არ ჰქონდა იმ ქონების განკარგვის უფლება, რომელიც წარმოად: 

გენდა ხელშეკრულების საგანს, გავლენას არ ახდენს სელშეკრუ- 

ლების ნამდვილობაზე. 

მუხლი 34. შეცდომის ცნება 
შეცდომად მიიჩნევა მცდარი შეხედულებები იმ ფაქტებისა და 

სამართლებრივი ნორმების შესახებ, რომლებიც არსებობდეს სელ- 

შეკრულების დადების მომენტში. 

მუხლი 3.5. არსებითი შეცდომა 
I. მხარეს უფლება აქვს, უარი თქვას ხელშეკრულებაზე შეცდო- 

მის მიზეზით. თუ ხელშეკრულების დადების მომენტში შეცდომა იმ- 

დენად ნათელი იყო, რომ საკმარისად ინფორმირებული პირი, ანა- 

ლოგიურ სიტუაციაში ხელშეკრულების დადების არსებითად განს- 

ხვავებულ პირთბებზე ან საერთოდ უარს იტყოღა ხელშეკრულე- 

ბის დადებაზე თუ მისთვის ცნობილი იქნებოდა რეალური გარემო- 

ებები. და: 

ა) მეორე მხარე ასეეე ცდებოდა, ხელს უწყობდა შეცდომას. ან 
იცოდა ან უნდა სცოდნოდა შეცდომის შესახებ და ასეთ მდგომარე- 

ობაში შეცდომაში შეყვანილი მხარის დატოვება ეწინააღმდეგებო- 
და კერძო საქმიანი ურთიერთობების აღიარებულ სტანდარტებს. 

ბ) მეორე მხარე ხელშეკრულებაზე უარის თქმის მომენტში არ 
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მოქმედებდა სელშეკრუელებაზე დაყრდნობიი!. 
2. ამავე დროს. მხარეს უფლება არა აქეს უარი თქვას ხელშეკ- 

რულებაზე. თუ: 

ა. შეცდომა გამოწყე ულია მისი უხეში დაედევრობიი!: 
ბ. შეცდომა ეხება საკითხს. რომელთან დაკავშირებით შეცდო- 

მაში შეყვანილ მხარეს გათვალისწინებული ჰქონდა შეცდომის რის- 

კს. ან კონკრეტული გარემოებების გათეალისწინებიის, შეცდომის 

რისყი მას ეკისრება. 

მუხლი 3.6. გამოთქმის და გადაცემის შეცდომა 
შეცდომა. გამოწვეული განცხადების გამოთქმაში ას გადაცემა- 

წი. მიეკუთვნება იმ პირის შეცდომას. რომლისგანაც მოდის განცხა- 

დება. 
მუხლი 3.7. შეუსრულებლობასთან დაკავშირებული დაცვის სა- 

მართლებრივი საშუალებები 
მსარეს არა აქვს უფლება, უარი თქვას ხელშეკრულებაზე შეც- 

დომის მიბებით, თუ ის გარემოებები, რომლებსაც იგი ეყრდნობა, 

უშეებს, ან შეეძლო დაეშვა შეუსრულებლობის სამართლებრივი 

დაცვა. 
მუხლი 3. 8. მოტყუება 
მხარეს უფლება აქვს. უარი თქვას ხელშეკრულებაზე, თუ ხელ- 

შეკრულების დადება მოხდა მეორე მხარის ცრუ განცსადებების 

საფუძველზე, გამოხატვის ენისა და ქმედების ფორმით, ან ფაქტების 

არაკეთილსინდისიერი დამალვით, რომელიც პატიოსანი, კერძო საქ- 

მიანი პრაქტიკის ქონებრივი კომერციული სტანდარტების შესაბა- 

მისად, უნდა ვაცნობოთ მეორე მხარეს. 

მუხლი 3.9. მუქარა 
მხარეს უფლება აქვს, უარი თქეას ხელშეკრულებაზე, თუ იგი 

დაიდო მეორე მხარის გაუმართლებელი მუქარის საფუძველზე, რო- 

მელიც კონერეტელ გარემოებათა გათეალისწინებით, იმდენად რე- 

ალური და სერიოზული იყო, რომ მეორე მხარეს არ უტოვებდა 

გონებრივ ალტერნატივას. 

კერძოდ, მუქარა მიიჩნევა გაუმარი,ლებლად, თუ მუქარით გა- 

მოხატული ქმედება ან უმოქმედობა თავისთაყად ითვლება მარი» 

ლსაწისნააღმდეგოდ, ას მართლსაწისააღმდეგოდ მიიჩხევა მისი გა- 

მოყენება ხელშეკრულების დადების საშუალებად. 

მუხლი 3.10. არსებითი უთანასწორობა 
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1, მხარეს შეუძლია უარი თქეას სელშეკრულებაზე ას მის ცალ- 

კეულ პირთბაზე. თუ ხელშეკრულების დადების მომენტში ხელშეკ- 

რულება ახ მისს რომელიმე პირობა ქმსიღა მეორე მხარისათვის 
გაუმართლებელ უპირატესობას. მათ, შორის გათეალისწინებული 

უნდა იყოს: 

ა. მსარის მიერ ისეიი გარემოებების არაკეთილსიჩდისიყრი 

გამოყენება. როგორებიცაა: მასზე მყორე მხარის დამოკიდებ ელე- 

ბა, ეკონომიკური სისუსტე, უკიდურესი გაჭირყეება, წინდა ეხედათბა, 

არაინფორმირებულობა და მოლაპარაკებების წარმოების ჩევვე- 

ბის უქონლთბა და ასეეე: 

ბ. ხელშეკრულების ხასიათი და მიზანი. 

2. ხელშეკრულების შეწყვეტის ისიციატორი მხარის მოთხოვ- 

სით, სასამართლოს შეუძლია შეცვალოს ხელშეკრულება ან მისი 

ერთი ან რამდენიმე პირობა, რათა იგი მოყეანილი იქნეს კერძო 

საქმიანი პრაქტიკის გონებრივი სტანდარტების მოთხოვნების შე- 

საბამისობაში. 

3. სასამართლოს შეუძლია შეცვალოს ხელშეკრულება ან მისი 

პირობა, იმ მხარის მოთხოენით, რომელმაც მიიღო შეტყობინება 

ხელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ, იმ პირობით, რომ ეს მხარე 
მეორე მხარეს დაუყოვნებლივ შეატყობინებს თავისი თხოვნის შე- 

სახებ, ასეთი შეტყობინების მიღებისთანავე და სანამ მეორე მხა- 

რემ დაასრულა რაიმე ქმედება მასზე დაყრდნობით, შესაბამისად 
გამოიყენება 3.132. პუნქტის მოთხოვნები. 

მუხლი 3.11. მესამე პირები 
1. თუ მხარის მოტყუება, არსებითი უთანასწორობა ან შეცდომა 

გამოწვეულია მესამე პირის მიერ, რომელზეც პასუხისმგებელი იყო 
მეორე მხარე, ან ამ მესამე პირმა იცოდა ან უხდა სცოდნოდა ამის 

შესახებ. ხელშეკრულებაზე უარის თქმა შეიძლება იმავე პირობით), 

თუ შესაბამისი ქმედება ან ინფორმაცია იქნებოდა უშუალოდ მსა- 

რის მხრიდან. 

2. თუ მოტყუება, მუქარა, არსებითი უთანასწორობა. გამოწვეუ- 
ლია მესამე პირის მიერ, რომელზეც პასუხს არ აგებს მეორე მხარე. 

ხელშეკრულებაზე უარის თქმა დაიშვება, თუ ამ მხარემ იცოდა აჩ 
უნდა სცოდნოდა მოტყუების, მუქარის, არსებითი უთანასწორობის 

შესახებ ან ხელშეკრულებაზე უარის თქმისას მას არ განუხორცი- 

ელებია ქმედება ხელშეკრულებაზე დაყრდნობით. 
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მუხლი 3.12. დადასტურება 
თუ მსარე. რომელსაც ეყლება აქვს ჟარი ისქვას ხ; ელშერულ; )- 

ბაზე, პირდაპირ ახ გასაგები სახიი ადასტურებს ხელშეკრულებას 

მას შემდეგ. რაც დაიწყო დროის დისება. რომელიც საჭირთა ხელ- 

მეკყრულებაზე უარის თქმაზე შეტყობინებისათვის, ხელმშეკრულე- 

ბაზე უარის იქმა დაუშვებელია. 

მუხლი 3.13. ხელშეკრულებაზე უარის თქმის უფლების დაკარგვა 
L თუ მხარეს უფლება აქეს. უარი ისქეას სელშეკრულებაზე. შეც- 

დომასთან დაკავშირებით და მეორე მხარე განაცხადებს მბად- 

ყოფნას. შეასრულოს ხელშეკრელება ას რეალურად ასრულებს მას 

ისე, როგორც ეს ესმოღა მსარეს. რომელსაც აქეს ხელშეკრულება- 

ზე უარის თქმის უფლება, ხელშეკრულება ითელება დადებულად, 

ისე. როგორც ეს გაგებული ჰქონდა ამ მხარეს. მეორემ ასეთი გან- 
ცხადება უნდა გააკეთოს, ან უსდა გასახორციელოს ასეოი შესრუ- 

ლება, დაუყოვნებლივ მას შემდეგ, რაც მისთვის ცნობილი გახდა 
იმის შესახებ, თუ როგორ ესმის ხელშეკრულება მხარეს, რომელ- 

საც აქვს ხელშეკრულების შეწყვეტის უფლება..ეს უნდა მოხდეს 

მანამდე, სანამ ამ მხარემ განახორციელა რაიმე ქმედება ხელშეკ- 

რულების შეწყვეტაზე მითითებით. 
2. ასეთი განცხადების ან შესრულების შემდეგ, მხარე კარგავს უჟფ- 

ლებას, უარი თქვას ხელშეკრულებაზე და ძალაში არ არის არცერთი 

შემდგომი შეტყობინება ხელშეკრულების შეწყეეტის შესახებ. 

მუხლი 3.14. შეტყობინება ხელშეკრულებაზე უარის თქმის შესახებ 
ხელშეკრულებაზე უარის თქმის უფლების რეალიზაცია მხარის 

მიერ ხდება ამის შესახებ მეორე მხარის შეტყობინებით. 

მუხლი 3.15. შეზღუდვა ვადებში 
1. შეტყობინება ხელშეკრულებაზე უარის თქმის შესახებ უნდა 

გაკეთდეს გონივრულ ვადებში, იმ გარემოებათა გათვალისწინე- 

ბით, რომელია შემდეგ მხარემ, რომელიც უარს ამბობს ხელშეკრუ- 

ლებაზე, გაიგო. ან არ შეეძლო გაეგო სათანადო ფაქტების შესახებ 

და მიიღო რა გადაწყვეტილება, ამოქმედდა საკუთარი შეხედულე- 

ბების მიხედვიი!. 
2. თუ მსარეს შეუძლია უარი თქვას ხელშეკრულების ცალკეულ 

პირობაზე 3.10 მუხლის შესაბამისად, ხელშეკრელებაზე უარის თქმის 

ვადის დადება იწყება მომენტიდან, როდესაც მყორე მხარემ წამო- 
აყენა ეს პირობა. 
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მუხლი 3.16. წერილობითი უარის თქმა 
თუ უარის იქმის საფუძველი ეხება ხელშეკრულების რომელი- 

მე ერი დებულებას. სხელშეკრუელებაზე უარის თქმის შედეგები მე- 

მოიფარგლება ამ პირი«იბიი!ს, თუ არსებული გარემოებების გაიყა- 

ლისწისებით საცკრთოდ არის მიზანშეწონილი დასარჩენი ხელმეკ- 

რულების შენარჩუნება. 

მუხლი 3.17. უარის თქმის უკუძალა 
1. ხელშეკრულებაზე უარის თქმას არა აქეს უკუძალა: 

2. ხელშეკრულებაზე უარის თქმის შემთხვევაში, ნებისმიერ მხსა- 

რეს უფლება აქვს მოითხოვოს ყველაფერი. რაც მას გადასცა მეო- 

რე მსარეს სელშეკრულების ახ მისი ნაწილის შესაბამისად, რო- 

მელზეც მოხდა უარის თქმა იმ პირობით. რომ ისიც ასევე დაუბრუ- 

ნებს მეორე მხარეს, რაც მან მიიღო ხელშეკრულებით ან მისი სა- 
წილით, რომელზეც მოხდა უარის თქმა ან თუ არ ხერხდება ღაბ- 

რუნება ნატურით, მხარე ახდენს ყეელაფერის კომპენსაციას, რაც 

მიიღო ხელშეკრულების საფუძველბე, რომელზეც ითქვა უარი. 
მუხლი 3.18. ზიანი 
მიუხედავად იმისა, მოხდა თუ არა ხელშეკრულებაზე უარის თქმა, 

მხარე, რომელმაც იცოდა ან უნდა სცოდნოდა ხელშეკრულებაზე 
უარის თქმის საფუძვლის შესახებ, პასუხისმგებელია იმ ზიანზე, რომ- 

ლის ანაზღაურების შემთხვევაში, მეორე მხარე ჩადგება მდგომა- 
რეობაში, რომელშიც იგი აღმოჩნდებოდა, მას ხელშეკრულება რომ 

არ დაედო. 

მუხლი 3.19. იმპერატიული დებულება. 
ამ თავის დებულებები არის იმპერატიული, გარდა იმისა, რომ- 

ლებიც ეხება უბრალო შეთანხმებებს, საწყის შეუსრულებლობას 

და შეცდომას. 

მუხლი 3.20. ცალმხრივი განცხადება 
მოცემული თავის დებულებები გამოიყენება განგრახულობის 

ნებისმიერი შეტყობინების მიმართ, რომელსაც ერთაი მხარე წა- 

რუდგესს მეორე მხარეს. 

თავი 4. განმარტება 

მუხლი 4.1. მხარეთა განზრახულობა 
I. ხელშეკრულების განმარტება უნდა მოხდეს მხარეთა საერ- 

თო განზრახულობათა შესაბამისად. 
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2. იუ ასეთი განზრასულიბის გამოელენა ყერ ხერხდება, ხელ- 
შეკრულების განმარტება უნდა მოხდეს იმ მსიშენელობათა შესა- 

ბამისად. რომლითაც ხელშეყრულებას მიანიჭებდენ მსარყების ანა- 

ლოგიური კომპეტენტური პირები, ასეთიხვე გარემთებებში. 

მუხლი 42. განცხადებების და სხვა ქმედებათა განმარტება 
IL. განცხადებების და სხყა ქმედებების გასმარტება უჩდა მთხ- 

დეს მის განზრახულობათა შესაბამისად. თუ მეორე მსარემ იც("- 

ღა ან არ შეიძლება არ სცოდნოდა ასეიის განზრასულობების შე- 

სახებ. 

2. თუ წისა პუნქტის გამოყენება არ შეიძლება, მხარის გასცხა- 

დებების და ქმედებების გასმარტება უნღა მოხდეს იმ მნიშვნელო- 

ბათა შესაბამისად. რომელსაც მეორე მხარის ახალოგიური კომპე- 

ტენტური პირი მიანიჭებდა მათ ასეთ გარემოებებში. 

მუხლი 4.33. მხედველობაში მისაღები გარემოებები 

4.| და 4.2 მუხლების გამოყენებისას, მხედველობაში უნდა იქსეს 

მიღებული ყველა გარემოება, მათ შორის: 

ა. წინასწარი მოლაპარაკებები მხარეთა შორის; 

ბ, მსარეებს შორის ურთიერთობაში ჩამოყალიბებული პრაქ- 

ტიკა; 

გ. მხარეების ქცევა ხელშეკრულების დადების შემდეგ; 
დ. ხელშეკრულების სასიათი და მიზანი; 
ე. სამეწარმეო საქმიანობის მოცემულ სფეროში მიღებული პჰი- 

რობებისა და გამოთქმების მნიშვნელობები; 

ე. ჩვეულებები. 
მუხლი 44. საერთო მითითებები ხელშეკრულებასა და გან- 

ცხადებებზე 
პირობებისა და გამოთქმების განმარტება უნდა ხდებოდეს მთე- 

ლი ხელშეკრულების ან განცხადების შესაბამისად. 

მუხლი 4.5. სისტემატური განმარტება 
სელშეკრულების პირობების განმარტება ეხსდა მოხდეს ისე, რომ 

განიმარტოს ყველა და არა მარტო მისი რომელიმე პირიიბის მხიშ- 

ეხელობა. 

მუხლი 4.6. წესი “CიიLმ8 სჯიL0”6ისიაი“ 
თუ ხელშეკრულებიო წამოყენებულია პირობა ერთი მხარის 

მიერ და იგი ბუნდოვანია. უპირატესობა ენიჭება განმარტებას. რო- 

მელიც ეწინააღდეგება ამ მხარის ინტერესებს. 
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მუხლი 4.7. ლინგვისტური განსხვავებები 
თუ ხელშეკრულება შედგესილია ორ ან მეტ ენაზე და ყოველ 

მათგანს აქვს თანაბარი ძალა. მაშინ ტექსტებს შორის გასსხყავე- 

ბის გამოელეხის შემთხეევაში, უპირატესობა ენიჭება და გასმარ- 

ტება მოხდება ხელშეკრულების იმ ვარიანტის ტექსტის მიხედვით. 

რომელიც პირველად იქნა შედგენილი. 

მუხლი 4.8. 

1. იუ მხარეებმა არ შეათანსმეს პირობა. რომელიც მნიშვნელო- 

ვანია მაი'ი უფლებებისა და ვალდებულებების განსაზღვრისა და 

განმარტებისათეის, ხელშეკრულება მიიღება იმ პირობით. რთმე- 

ლიც მიიჩნევა შესაბამისად მოცემულ გარემოებებში. 

2. იმის განსასაზღვრად, თუ რომელი პირობა მიიჩნევა შესაბა- 

მისად მოცემულ გარემოებებში, სხვა ფაქტებთან ერთად, მხედვე- 

ლობაში უნდა იქნეს მიღებული: 

ა. მხარეთა განზრახულობები; 

ბ. ხელშეკრულების ხასიათი და მიზანი; 

გ- კეთილსინდისიერი საქმიანი პრაქტიკა; 

დ. საღი აზრი. 

თაჭმი 5. შინაარსი 
მუხლი 5.1. პირდაპირი და სავარაუდო ვალდებულებები 
სახელშეკრულებო ვალდებულებები შეიძლება იყოს პირდაპი- 

რი და სავარაუდო. 

მუხლი 52. სავარაუდო ვალდებულებები 
სავარაუდო ვალდებულებები გამომდინარეობენ: 

ა. ხელშეკრულების ხასიათიდან და მიზნიდან; 

ბ. მსარეებს შორის დადგენილი (ჩამოყალიბებული) ურთიერ- 
თობების პრაქტიკიდან; 

გ. კეთილსინდისიერი საქმიანი პრაქტიკიდას; 
დ. საღი აზრიდან. 

მუხლი 5.3. მხარეებს შორის თანამშრომლობა 
ყოველი მხარე უნდა თანამშრომლობდეს მეორე მხარესთან. თუ 

ასეთი თანამშრომლობა მიზანშეწონილია ამ მხარის მიერ ხელშეკ- 
რულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრ·ელებასთან დაკავშირებით. 

მუხლი 54. განსაზღვრული მიზნის მიღწევის აუცილებლობა. 
მაქსიმალური ძალისხმევის გამოვლენის აუცილებლობა 
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1. მხარე ეალდებულია მიაღწიოს ითი შწედეგს. რიხმლის მიღწევაც 

მან დაისახა მოცემული ხელშევრულებიი!. 

2. როდესაც მხარე კისრელობს ვალღებულებას, განახორციე- 

ლის მაქსიმალური ძალისხმყყა ცალკეული ქმედების შესასრუელებ- 

ლად, ეს მსარე ვალდებულია გამოიჩინოს ისეთი ძალისხმევა. რ“)- 

გორნაც გამოიყენებდა მისი ანალოგიური საღი აზრის მქონე ჰი- 

რი ასეთიეე გარემოებებში. 

მუხლი 5.5. აღებული ვალდებულებების შინაარსის განსაზღვრა 
იმის განსასაზღვრად, თუ რა ზომით იი, ყალისწისებს მხარის მი- 

ერ ნაკისრი ვალდებულებები, მის ვალდებულებას გამოაჩინოს მაქ- 

სიმალური ძალისხმევა ცალკეული ქმედების შესრ-ელებისას, ან ყალ- 

დებულებას, მიაღწიოს გარკვეულ შედეგს. მსედველობაში მიიდება: 

ა. ფორმა. რომლითაც ყალდებულებაა ჩამოყალიბებული ხელ- 

შეკრულებაში; 
ბ. ხელშეკრულების ფასი და ხელშეკრულების სხვა პირობები; 

გ- რისკის ხარისხი. დაკავშირებული გარკეეული შედეგის მიაღ- 

წევასთას; 
დ. მცორე მხარის უნარი, იკისროს და შეასრულოს ვალდებულე- 

ბები. 

მუხლი 5.6. შესრულების ხარისხის განსაზღვრა 

თუ ხელშეკრულებით არ არის განსაზღერული შესრულების ხა- 
რისხი ან ხელშეკრულების საფუძველზე არ შეიძლება მისი გას- 

საზღვრა. მხარემ უნდა უზრუნყელყოს ხელშეკრულების შესრულე- 

ბის სათანადო ხარისხი, რომელიც არ უნდა იყოს იმ საშუალო დო- 

ხეზე დაბალი, კონკრეტული გარემოებების გათვალისწინებით. 

მუხლი 5.7. ფასის განსაზღვრა 
I. თუ სელშეკრულებაში არ არის დადგენილი ფასი, ან მისი გახ- 

საგღვრის წესი, სხვა მითითების არსებობის პირობებში მიიჩნევა. 

რომ მსარეები გულისხმობდნენ ფასს. რომელიც არსებობდა აჩა- 

ლოგიურ საქონელზე და მომსასურებაზე ხელშეკრელების დადე- 

ბის მომენტში. სამეურნეო საქმიანობის შესაბამის სფეროში ან. თე 

ასეიი ფასი არ არსებობს, მაშის, მითითებას ფასზე, საღი აზრის ფარ- 

გლებში. 
2. თუ ხელშეკრულების თასახმად, ფასი უნდა გასსაზღეროს ერ- 

თმა მხარემ და მის მიერ განსაზღვრული ფასი აშკარად არარყა- 

ლურია, ხელშეკრულების ნებისმიერი პირობის მიუხედავად, ფასი 
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უხდა დაზუსტდეს საღი აზრის ფარგლებში. 

3. თუ ფასი უნდა დაადგინოს მესამე პირმა და იგი ამას ვერ 

აკეიებს, ან არ სერს გააკეთოს, სახელშეკრულებო ფასი უნდა გა- 

ნისაზღეროს საღი აზრის ფარგლებში. 

4. თუ ფასი უნდა განისაბღეროს ფაქტორების მისედვიის. რჯიმ- 

ლებიც აღარ არსებობეს, ახ შეწყვიტეს არსებობა. არ ხერსდება 

მათი დადგენა, მათ ნაცვლად გათვალისწინებული უნდა იქნეს ასე- 

იი ფაქტორების ყველაზე უფრო მიახლოებული ექეივალენტები. 

მუხლი. 5.8. ხელშეკრულება განუსაზღვრელი ვადით 
განუსაზღვრელი ვადით დადებული ხელშეკრულება შეიძლება 

შეწყდეს ნებისმიერის მხარის მიერ, წინასწარი შეტყობინებიის. წი- 

ნასწარ შეტყობინების ვადა არ უნდა გამოდიოდეს გონებრივი გას- 

სჯის ფარგლებიდან. 

თავი 6. შესრულება 

ნაწილი 1. საერთო ღებულებები შესრულების შესახებ 

მუხლი 6.1.1. შესრულების ვადები 
მხარეები ვალდებული არიან თავისი ვალდებულებები შეას- 

რულონ: 

ა. ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვადებში, ან ვადებში, რომ- 

ლებიც შეიძლება განისაზღვროს ხელშეკრულებიდას. 
ბ. თუ შესრულების ვადა განსაზღვრულია ხელშეკრულებით. ან 

შეიძლება ხელშეკრულებიდას ასეთი ვადის განსაზღვრა, ამ ვადის 

ნებისმიერ მომენტში, გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც ხელშეკ- 

რულების ან გარემოებათა თანახმად, მეორე მხარეს არა აქვს უფ- 
ლება, აირჩიოს შესრულების კონკრეტული ვადა. 

გ. ყველა სხვა შემთხვეეაში. გონებრივი განსჯის ფარგლებში 

არსებულ დროში. ხელშეკრულების დადების შემდეგ. 

მუხლი 6.12. ერთდროული ან ნაწილობრივი შესრულება 
მხარეები ვალღებული არიან ერთდროულად შეასრულოს თა- 

ვისი ვალდებულებები, თუ შესაძლებელია ასეთი შესრულება დღა 

გარემოებები სხყა რამეზე არ მიუთითებენ. 

მუხლი. 6.13. ნაწილობრივი შესრულება 
1. კრედიტორს უფლება აქეს, უარი თქვას ვალდებულების ნაწი- 

ლობრივ შესრულებაზე, შესრულების ვადის დადგომისას, მიუხედა- 
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ვად იმისა. მიიჩნევა თუ არა ასეთი შესრელება, ყალდებულების 

დარჩენილი საწილის შესრულებად, იუ კრედიტორს არა აქეს „ა- 

ხონიერი ინტერესები ასეთ შესრ-ელებაში. 

2. კრედიტორის დამატებითი ხარჯები. გამოწყე ული საწილობ- 
რიეყი მიწოდების განხორციელებასთან. ყრეელგყარი დადებითი სა- 

მართლებრივი დაცეის საშუალებების გამოყენების გარეშე. ეკის- 

რება მოეალე მსარყს. 

მუხლი 6.15. შესრულების წესი 
L როდესაც მხარე ვალდებულია ვალდებულება შეასრულოს 

ერთდროულად, იგი ვალდებულია შესრ·ელება გასახორციელოს ერ- 

თდროულად, თუე გარემოებები სხვაზე არ მიუთითებენ. 

2. როდესაც მხოლოდ ერთი მხარის მიერ შესრულება მოითხოვს 

გარკვეულ პერიოდს, ეს მხარე ვალდებულია პირველმა განახორ- 

ციელოს შესრულება, თუ გარემოებები სხყაზე არ მიუთითებეს. 

მუხლი 6.15. ვადამდე შესრულება 
1, კრედიტორს უფლება აქვს უარი თქვას ვადამდე შესრულება- 

ზე, გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც მას კანონიერი ინტერესი 

აქვს ასეთი მოქცევისათვის. 
2. მხარას მიერ ვადამდე შესრულების მიღება გავლენას არ 

ახდენს მის მიერ ნაკისრი ვალდებულებების ვადებზე, თუ ასეთი 

ვადები დადგენილი იყო მეორე მხარის მიერ ·ალდებულებების 

შესრულებისგან დამოუკიდებლად. 
3. როდესაც ვადამდე მიწოდება ხდება მოვალის თხოენით, ასეთ 

მიწოდებასთან დაკავშირებული ხარჯები ეკისრება მოვალეს, და- 

მატებითი სამართლებრივი დაცვის საშულებების გამოყენების გა- 
რეშე (მოვალეს უფლება აქეს უარი თქვას ვადამდე მიწოღებაზე. 

ასეთი მიწოდებით გამოწვეული მოვალის სარჯები მთლიანად ეკის- 

რება კრედიტორს). 

მუხლი 6.1.6. შესრულების ადგილი 
1. თუ შესრულების ადგილი განსაზღვრული არ არის ხელშეე- 

რულებაში ან მისი განსაზღვრა შეუძლებელია, მხარემ უნდა შეას- 

რულოს: 

ა. ფულადი ვალდებულებები კრედიტორის კომერციული საწარ- 

მოს ადგილმდებარეობის მიხედვიი:: 

ბ. ნებისმიერი სხყა ეალდებულება – მისი კომერციული საწარ- 
მოს ადგილმდებარყობის მიხედვით. 
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2. მხარეს ეკისრება ხარჯების ტვირთი, გამოწვეული მისი ,ო- 

მერციული საწარმოს ადგილმდებარეობის შეცელისთ. ხელშეკრე- 

ლების დადების შემდეტ. 

მუხლი 6.1.7. ანგარიშსწორება ჩეკით ან სხვა ანგარიშსწორე- 

ბის საშუალებით 
I. ანგარიშსწორება შეიძლება განხორციელდეს ნებისმიერი 

ფორმით, რომელიც გამოიყენება ჩვეულებრივი საქმიანი ურისსერ- 

ითობების პრაქტიკაში ანგარიშსწორების ადგილზე. 

2. როდესაც კრედიტორი წინა მუხლის თანახმად, ან ნებაყოფ- 

ლობით იღებს ჩეკს ან ანგარიშსწორების სხეა საშუალებას ან 

გადახდის ვალდებულებას მოვალის მხრიდან, იგულისხმება, რიმ 

ეს გაკეთდა მხოლოდ იმ პირობით, რომ აუცილებლად მოხდება 

ანგარიშსწორება. 

მუხლი 6.1.8. ანგარიშსწორება გადარიცხვით 
1. თუ კრედიტორმა არ მიუთითა კონკრეტული საბანკო ანგარი- 

ში, ანგარიშსწორება შეიძლება განხორციელდეს თანხის გადარიცს- 
ვით ნებისმიერ საფინანსო დაწესებულებაში, სადაც კრედიტორს გახ- 

სნილი აქვს ანგარიში და რის შესახებაც მან აცნობა მოვალეს. 

2. გადარიცხვის მეშვეობით ვალდებულება შესრულებულად ით- 
ვლება, როდესაც თანხა მოხედება კრედიტორის ანგარიშზე. 

მუხლი 6.19. ანგარიშსწორების ვალუტა 
1. როდესაც ფულაღი ვალდებულება წარმოდგენილია შესრუ- 

ლების ადგილზე მოქმედი ვალუტისგან განსხვავებული ვალუტით, 

ასეთი ვალდებულების შესრულება შეიძლება მოხდეს შესრულე- 

ბის ადგილზე მოქმედი ვალუტით, გარდა შემთხვევებისა, როდესაც: 
ა. ეს ვალუტა არ განეკუთვნება თავისუფლად კონვერტირებად 

ვალუტას; 
ბ. მხარეები შეთანხმდენ. რომ ანგარიშსწორება მოხდება იმ ეა- 

ლუტით, რომელშიც ვალდებულებაა გამოსახული. 

2. თუ მოვალეს არა აქვს საშუალება, ანგარიშსწორება მოახდი- 

ნოს იმ ვალუტაში, რომელშიც ვალდებულებაა გამოსახული. კრე- 

დიტორს უფლება აქეს მოითხოვოს ანგარიშსწორება გადახღის 

ადგილზე მოქმედი ვალუტით. 

3. ანგარიშსწორების ადგილზე მოქმედი ვალუტით ანგარიშსწო- 
რებისას, გადახდა უნდა მოხდეს იმ გაცვლითი კურსით, რომელიც 
ძალაშია ანგარიშსწორების ადგილზე, გადახდის თარიღისათვის. 
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4. იმ შემთხვევაში, იუ მოყალემ არ მოახდინა ანგარისწორება 

ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ან სხვა შეთანხმებულ ვადაში, კრე- 

დიტორს უფლება აქვნ მოთხოვოს მოყალეს, ანგარიშსწ:ირების მოხ- 

დენა სავალუტო კურსით, რომელიც მოქმედებდა დადგენილი ანგა- 

რიმსწორების თარიღისათეის ან საეალუტიო კურსით ფაქტიური 

ანგარიშსწორების თარიღისათვის. 

მუხლი 6.1.10. როდესაც გაურკვეველია ვალუტა 
სუ ფულადი ეალდებულება არ არის გამოსახული რთმელიმე 

კონვრეტულ ეალუტაში, ანგარიშსწორება უნდა მოხდეს იმ ადგი- 

ლის ვალუტიის, სადაც უნდა განხორციელდეს აჩგარიმშსწორება. 

მუხლი 6.1.11. შესრულების ღირებულება 

ყოველმა მხარემ უნდა გასწიოს ხარჯები, დაკავშირებული მისი 

ვალდებულების შესრულებასთან. 
მუხლი 6.1.12 ანგარიშსწორების რიგითობა 
1. როდესაც მოვალეს აქვს ერთი კრედიტორის რამდენიმე და- 

ვალიანება, მას შეუძლია ანგარიშსწორებისას მიუთითოს ის დავა- 
ლიანება, რომლის დაფარეაც ხდება მოცემული გადასდით;; ამავე 

დროს გადასდა, პირველ რიგში, ყარავს ნებისმიერ სარჯს, შემდეგ 

საპროცენტო სარგებელს და შემდეგ ძირითად თანხას. 
2. თუ მოვალე არ იძლევა რაიმე მითითებას გადახდის რიგითო- 

ბის შესახებ. გადახდიდას სათანადო დროის გასელის შემდეგ. კრე- 
დიტორს უფლება აქვს განუცხადოს მოვალეს იმის თაობაზე. თუ რო- 
მელ ვალს მიაკუთენა მან მორიგი გადასდა, იმის გათვალისწისებით, 

რომ ამ ვალის დაფარეის ვადა დამდგარია, რაც უდავოა. 

3. როდესაც არ არის დადგენილი ანგარიშსწორების რიგითობა, 

გადასდა მიეკუთენება იმ ვალდებულებას, რომელიც აკმაყოფილებს 

ქვემოთ მოყეახილ ერთ-ერთ კრიტერიუმებს: 

ა. ეალდებელება, რომლის დაფარეის ვადა ღადგა პირეელად; 

ბ. ეალდებულება, რომლისთვისაც კრედიტორს აქ8ვს ყველაზე 

მცირე უზრუნველყოვა; 
გ. ვალდებულება. რომელიც უფრო მძიმეა კრედიტორისათეის: 

დ. ვალდებულება, რომელიც წარმოიქმნა ყველა სხვაზე ადრე. 
თუ არცერთი ეს კრიტერიუმი არ გამოიყენება. გადახდილი ისან- 

ხა პროპორციულად საწილდება ყველა ვალდებულებაზე. 

მუხლი 6.L. არაფულადი ვალდებულებების შესრულების რიგითობა 
ფულადი დავალიანებების დაფარვის რიგითობა გამოყენება არა- 
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ფულადი ვყალდებულებებისთვისაც. 

მუხლი 6.1.14. სახელმწიფოს ნებართვის მიღება 
თუ რომელიმე ქვეყნის საკანონმდებლო ნორმა მოითხოვს სა- 

ხელმწიფო ნებართვას. რომელიც გაელენას ახდენს მის ნამღდვი- 

ლობაზე ან შესრულებაზე და თუ ნორმა და არც ეალდებელება 

სხვას არ იი ვალისწინებს. მაშინ: 

ა. თუ მხოლოდ ერთ მხარეს აქვს კომერციული საწარმო ამ 

ქეეყანაში, მაშინ ეს საწარმო ვალდებულია მიიღოს ყველა ზომა 

შესაბამისი სებართვის მოთხოვნისა და მიღებისათვის: 

ბ. ყველა სხვა შემთხეევაში, მხარე, რომლის შესრულებაც მო- 

ითხოვს ჩებართვას, ვალდებულია მიიღოს შესაბამისი ზომები ასე- 

თი ნებართვის დროულად მისაღებად. 
მუხლი 6.1.15. ნებართვის მიღებისათვის მიმართვის პროცედურა 
1. მხარე,რომელმაც უნდა მოიპოვოს ნებართვა, ვალდებულია 

ეს გააკეთოს გაუმართლებელი გაჭიანურების გარეშე და გასწი- 
ოს ამ პროცედურასთან დაკავშირებული ყველა ხარჯი. 

2. ეს მხარე ვალდებულია, სათანადო შემთხვევაში დაუსაბუთე- 

ბელი გაჭიანურების გარეშე შეატყობინოს მეორე მხარეს ნებარ- 

თვის მიღების ან ნებართვის მიღებაზე უარის თქმის შესახებ. 
მუხლი 6.1.16. ნებართვის გაცემაზე უარის თქმა და გაცემაზე 

უარის თქმის არ არსებობა 

1. თუ მიუხედავად იმისა, რომ შესაბამისმა მხარემ ყველაფერი 

გააკეთა სათანადო ნებართვის დროულად მისაღებად, მაგრამ ნე- 

ბართვა ვერ იქნა მიღებული ან არ არის მიღებული, ან უარი ნე- 

ბართვის გაცემაზე, შეთანხმებულ ვადაში, ხოლო თუ ასეთი ვადა 
არ ყოფილა შეთანხმებული, სათანადო ვადის გასვლის შემდეგ ხელ- 

შეკრულების დადებიდან. ნებისმიერ მხარეს უფლება აქეს შეწყვი- 

ტოს ხელშეკრულება. 
2. თუ ხებართვა ეხება მხოლოდ ხელშეკრულების რომელიმე პჰი- 

რობას, წინა პუნქტი არ გამოიყენება, თუ გარემოებათა გათვალისწი- 

ნებით, მიზანშეწონილად მიიჩნევა ხელშეკრულების ძალაში დატოვე- 

ბა, მაშინაც კი, თუ უარი იქსა მიღებული ნებართვის გაცემაზე. 

მუხლი 6.117. უარის თქმა ნებართვის გაცემაზე 
I. უარის თქმა იმ სებართვის გაცემაზე, რომელიც განაპირობებს 

ხელშეკრულების ნამდვილობას, ამ ხელშეკრულებას არარაობად 

აქცევს. თუ პასუხი ეხება ხელშეკრულების მხოლოდ ცალკეულ შჰი- 
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რჯყბებას, მსოლოდ ეს პირთბები იქცევა ძალადაკარგულად, იე გა- 

რემთებების გათვალისწინებიი,, შესაძლოდ მიიჩნეყა ხელშეკრუ- 

ლების დანარჩენი ნაწილის ძალაში დატოცება. 

2. სუ უარი ნებართეის გაცემაზე შეევძლებელს სდის ხელშეკ- 

რულების მსითლიანად ას ნაწილობრივ შესრულებას. გამოყესებუ- 

ლი უნდა იქნეს შეუსრულებლობის მარეგულირებელი ნორმები. 

ნაწილი 2. სიძნელეები 

მუხლი 62.1. სახელშეკრულებო ვალდებულებების დაცვა 
მაშინაც კი, როდესაც ხელშეკრელების შესრულება ერთი მხა- 

რისათვის ხღება განსაკუთრებით ძნელი, იგი ვალდებელია შეას- 

რულოს ხელშეკრულებიი! ნაკისრი ვალდებულებები, სიძნელეებ- 

თან დაკავშირებული, ქეემოთ მოყეანილი დებულებების გაი,ყალის- 

წანებით. 

მუხლი 6.22. სიძნელეების განმარტება 

სიძნელეებად მიიჩნევა შემთხვევები, რომლებიც არსებითაღ არ- 

ღვევენ სასელშეკრულებო ვალდებულებების წონასწორობას, იმის 

გამო, რომ იზრდება ერთი მხარის ხარჯები დაკავშირებული ხელ- 

შეკრულების შესრულებასთან, ან მცირდება ხელშეკრულების შე- 

დეგად მხარის მიერ მიღებული სარტებელი (ღირებულება) როდე- 

საც: 

ა, მოვლენები ჩნდება ან მათ შესახებ ცნობილი სდება ხელშეკ- 

რულების დადების შემდეგ: 

ბ. დაზარალებულ მხარეს არ შეეძლო გონებრიეი განსჯის ფარ- 

გლებში გაეთვალისწინებინა ასეთი მოვლენების წარმოშობა და 

განვითარება; 

გ. მოვლენა არ არის დამოკიდებელი დაზარალებულ მხარეზე; 

დ. ასეთი მოელეხების წარმოქმნის რისკი არ აუღია დაზარა- 

ლებულ მსარეს. 

მუხლი 6.2.3. სიძნელეების შედეგები 

I. სიძნელეების წარმოქმნის შემთხვევაში დაზარალებულ მხა- 

რეს უფლება აქეს მიმართოს მეორე მსარეს ხელშეკრუეულების ახ 

მისი რომელიმე პირობის გადასინჯვის თაობაზე. 

2. თხოენა ხელშეკრულების გადასინჯეის შესახებ. დაზარალე- 

ბულ მხარეს არ აძლევს უფლებას, შეაჩეროს შესრულება. 
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3. მისაღებ ეადაში შეთანხმების მიღწევის შემთხვევაში, ორივე 

მხარეს უფლება აქეს მიმარი,ოს სასამართლოს. 
4. თუ სასამართლო დაადგენს რეალური სიძნელყების არსებო- 

ბას, მან შეიძლება მიიღოს გადაწყვეტილება: 
ა. შეწყვიტოს სელშეკრულება გარკეეული თარიღიდან და გარ- 

ჰვეელი პირობებიი!; 

ბ. შეცვალოს ხელშეკრულება წონასწორობის აღღგესის მიზ- 

სიო". 

თავი 7. შეუსრულებლობა 

ნაწილი 1. საერთო დებულებები 

მუხლი 7.1.1. შეუსრულებლობის განმარტება 
შეუსრულებლობად მიიჩნევა მხარის მიერ ხელშეკრულებიის ნა- 

კისრი ნებისმიერი ვალდებულების შეუსრულებლობა, არასათანა- 

დო შესრულებისა და შესრულების დადგენილი ვადების დარღეე- 

ვის ჩათელით. 

მუხლი 7.12. მეორე მხარის ჩარევა 
მხარე არ უნდა დაეყრდნოს მეორე მხარის მიერ დაშეებულ 

შეუსრულებლობას იმ ფარგლებში, რამდენადაც ასეთი შეუსრულებ- 

ლობა გამოწვეული იყო მისი ქმედების ან უყურადღებობის, ან იმ 

მოვლენის შედეგად, რომლის რისკი მას ეკისრებოდა. 
მუხლი 7.1.3. შესრულების შეჩერება 
1. თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს მხარეების მიერ ვალდე- 

ბულებების ერთდროულ შესრულებას, ნებისმიერ მხარეს უფლება 
აქვს შეაჩეროს ვალდებულების შესრულება, სანამ მეორე მხარე 

არ გააგრძელებს თავისი ვალდებულებების შესრულებას. 
2. თუ მხარეებმა თავისი ვალდებულებები უნდა შეასრულონ 

თანმიმდევრობით, მხარეს, რომელმაც თავისი უფლებები უნდა შე- 

ასრულოს მოგეიანებით, უფლება აქვს შეაჩეროს ეალდებულებე- 

ბის შესრულება. სანამ მეორე მხარე სრულად არ შეასრულებს ისა- 

ვის ვალდებულებებს. 
მუხლი 7.14. შესწორება 
I. მხარეს, რომელმაც არ შეასრულა თავისი ვალდებულებები, 

შეუძლია გამოასწოროს ნებისმიერი შეუსრულებლობა, იმ პირო- 

ბით, რომ: 
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ა. იგი დაუყოვნებლივ აცნთბებს მეორე მხარეს შეესრულებ- 

ლითობის გასწორების წესისა და დროის შესასებ. 

ბ. შესწორება შეესაბამება მოცემულ გარემთებებს. 

გ. ღაზარალებულ მხარეს არა აქვს კასონიერი იჩტერესი. უარი 

თქვან მეაუსრელებლობის გასწორებაზე. 

დ. გასწორება ხლება დაუყოვნებლივ. 

2. გასწორების უფლება არ არის გამორიცხული მეტყლიბინყბიის 

სელშეკრულების შეწყვეტის შესასებ. 

3. დაზარალებულმა მსარემ შეუძლია შეაჩეროს თავისი ყალ- 

დებულებების შესრულება შესწორების მოლოდღისში. 

4. მიუხედავად გასწორებისა, დაბარალებული მხარე ისარჩუ- 

სებს უფლებას, მოსთხოვოს მეორე მსარეს შეუსრულებლითბით! გა- 

მოწვეული ზიანის ანაზღაურება. 
მუხლი 7.1.5. დამატებითი ვადა შესრულებისათვის 
1. როდესაც სახეზეა ერთი მხარის მიერ ეალდებულებების შე- 

უსრულებლობა, მეორე მხარეს უფლება აქვს შეატყობინოს შესრუ- 

ლებისათვის დამატებითი ვადის მიცემის შესახებ. 
2. დაზარალებულ მხარეს უფლება აქეს, შეაჩეროს თავისი ვალ- 

ღებულებების შესრულება დამატებითი ვადის განმავლობაში და 
მოითხოვოს მიყენებული ზიანის ანაზღაურება. ამავე დროს, მას 

არა აქვს სამართლებრივი დაცეის სხვა ნებისმიერი ფორმის გა- 

მოყენების საშუალება. თუ დაზარალებული მხარე მეორე მხარი- 

საგან მიიღებს შეტყობინებას იმის თაობაზე, რომ მოცემულ ყადა- 

ში იგი ევერ მოახერხებს შეუსრულებლობის გასწორებას, ან დად- 

გენილი ვადის შემდეგ შესწორება არ აღმოჩსდება დაზარალებუ- 

ლი მხარისათვის მისაღები, მას შეუძლია მიმართოს სამართლებ- 

რივი დაცვის ნებისმიერ საშუალებას. 

3. შესრულების უმნიშვნელო დაგვიანების შემთხვევაში, დაზა- 

რალებულ მსარეს უფლება აქვს, მეორე მხარეს მისცეს საკმარისი 

დრო გამოსწორებისათვის, რომლის გასელის შემდეგაც. დაბზარა- 

ლებულ მხარეს უფლება აქეს შეწყვიტოს სელშეკრულება, თე ასე- 
თა გზით მიცემული ვადა გამოსწორებისათვის არ იქნება საკმა- 

რისი გონებრივი განსჯის ფარგლებში, იგი უნდა გაგრძელდეს გა- 

მოსწორებისათეის აუცილებელ რეალურ ყადამდე, დაზარალებულ 

მსარეს უფლება აქეს თავის შეტყობინებაში ვადის გაგრძელების 

თათბაზე, მიუთითოს იმის შესახებ. რომ თუ დათქმულ ვადაში არ 
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იქნება ვალდებულება შესრულებული. იგი შეწყვეტს ხელშეკრულე- 
ბას. 

4. მე-3 პეენქტი არ გამოიყესება. თუ შეუსრულებელი ვალდებუ- 

ლება წარმოადგესს დავალებას არშემსრულებელი მხარის ეალ- 

დებულებების უმსიშყ;ნელო ნაწილის მოცემული ხელშეკრულების 
მიხედვიი!. 

მუხლი 7.1.6. გამონაკლისის დაუშვებლობა 
მითითება. რომელიც ზღუღავს ას გამორიცსაეს ერთის მხარის 

პასუხისმგებლობას შეუსრულებლობისათევის, ან უშვებს, რომ ერთ- 

მა მხარემ განახორციელოს იმისგან განსხვავებული შესრულება, 

რომლის მიღებისა და მოთხოვნის ·ჭეფლებაც აქეს მეორე მხარეს, 

არ გამოიყენება იმ შემთხვევაში, როდესაც შესრულების მიდება 

გამოიწვევს აშკარა უსამართლობას, ხელშეკრულების მიგნის გათ- 
ვალისწინებიი!. 

მუხლი 7.17. დაუძლეველი ძალის გარემოებები (ფორსმაჟორი) 
1. მხარე თავისუფლდება პასუხისმგებლობისაგან შეუსრულებ- 

ლობისათვის, თუ იგი დაამტკიცებს, რომ შეუსრულებლობა გამოწ- 

ვეული იყო მისგან დამოუკიდებელი და დაუძლეველი ძალის გა- 
რემოებებით, რომელთა გათვალისწინება შეუძლებელი იყო სელ- 

შეკრულების დადების მომენტში. 

2. თუ დაუძლეველი ძალის გარემოებები დროებითია, ასევე დრო- 

ებითია პასუხისმგებლობისაგან გათავისუფლებაც, იმის გათვალის- 

წინებით, რომელსაც დაუძლეველი ძალის გარემოებები ახდენენ 

ხელშეკრულების შესრულებაზე. 

ნაწილი 2. შესრულების უფლება 

მუხლი 72.1. ფულადი ვალდებულებების შესრულება 
თუ მხარე ვალდებულია გადაიხადოს ფული და ამას არ აკე- 

თებს. მეორე მხარეს შეუძლია მოსთხოვოს მას ამის გაკეთება. 

მუხლი 722. არაფულადი ვალდებულებების შესრულება 
როდესაც მხარე ვალდებულია ვალდებულება შეასრულოს არა- 

ფულადი სახით და არ ასრულებს ამას, მეორე მხარეს შეუძლია 

მოითხოვოს ვალდებულების შესრულება. თუ: 

ა. შესრულება შესაძლებელია იურიდიულად და ფაქტიურად; 
ბ, შესრულება შეუძლებელია ან იძულებით შესრულება იქნება 

გაუმართლებლად ძნელი და ძვირი; 
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გ. მხარეს. რომელსაც აქვს შესრულების მიი ხსოვნის უფლება, 

შყუეძლია მიიღოს შესრულება სხყა უფრო ხელსაყრელი პირაბ;ე- 

ბიდას: 

დ. შესრულება ატარებს უაღრესად პირად სასიათს. ას 

ე. მსარე, რომელსაც ეფლება აქვს მოითხოვოს შესრ-ელება. არ 

გააკყოებს ამას გონივრულ ყადებში. მას შემდეგ. რაც მან გაიგო. ან 

უხღა გაეგო შეუსრულებლიბის შესახებ. 

მუხლი 723. შესწორება ან არასათანადო შესრულების შეცელა 
შესრულების მოთხოვსის უფლება. ცალკეულ შემისხვევებში, მო- 

იცაეს შესწორების. შეცვლის ან შესრულების სარვებების აღმოფს- 

ერის მოთხოენის უფლებას. 

მუხლი 724. სასამართლო ჯარიმა 
I. იუ სასამართლო აკისრებს მხარეს შესრულების გამოსწო- 

რებას, ასევე შეუძლია დააკისროს მას ჯარიმის გადახდაც, იუ იგი 

არ შეასრულებს მის გადაწყვეტილებას. 

2. ჯარიმის გადახდა უნდა მოხდეს დაზარალებული მჩარისათ- 

ეის. თუ იმ ქვეყნის კანონმდებლობა, სადაც მოქმედებს სასამართ- 
ლო, სხვა რამეს არ აწესებს. 

მუხლი 7:25. სამართლებრივი დაცეის საშუალებების გამოყენება 
1. დაზარალებული მხარე, რომელმაც მოითხოვა და ვერ მიიღო 

არაფელადი ეალდებულების შესრულება დადგენილ ვადაში, უფ- 
ლება აქეს მიმართოს სამართლებრიეი დაცვის ნებისმიერ საშუა- 

ლებას. 

2. თუ სასამართლოს გადაწყვეტილება არაფულადი ვალდებუ- 

ლებების შესრულების შესახებ, არ შეიძლება აღსრულდეს იძულე- 
ბით, დაზარალებულ მხარეს უფლება აქეს, გამოიყენოს სამარი”+ 

ლებრივი დაცვის ნებისმიერი საშუალება. 

ნაწილი 3. შეწყვეტა 

მუხლი 7.3.1. ხელშეკრულების შეწყვეტის უფლება 
I, მხარეს უფლება აქეს შეწყვიტოს ხელშეკრულება. თუ მეორე 

მხარის მიერ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებელებების შეუს- 

რულებლობა მიიჩნევა არსებითად. 

2. იმის დასადგენად, თუ რამდენად არსებითია ხელშეკრულების 

ას მისი ნაწილის შეუსრულებლობა. გათვალისწინებულ უნდა იქ- 

ჩეს: 
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ა. რამდენად კარგაყ/ს ღაზარალებული მსარე იმას, რის მიღება- 

საც იგი ელოდებოდა ხელშეკრულების სათანადოდ შესრულების 

შემთხვევაში. 

ბ. რამღენად პრინცი პული იყო ხელშეკრულების შეუსრულებე- 

ლი პირობის პრინცი პული დაცვა. 
გ. შეუსრულებლობა არის შეგნებული დღა უხეში უყურადღებო- 

ბის შედეგი. 

დ. იძლევა თუე არა შეუსრულებლობის გარემოებები იმის სა- 

ფუძველს, რომ შესრულება არ იქნება განხორციელებული უასლო- 

ეს მომავალში. 

ე. ხომ არ მიაყენებს ხელშეკრულების შეუსრულებლობის გას- 

წორება დაზარალებულ მხარეს მეტ ზიანს, ყიდრე ხელშეკრულე- 

ბის შეუსრულებლობის გასწორებით. 

მუხლი 732. შეტყობინება ხელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ 
მხარის უფლება, შეწყვიტოს ხელშეკრულება, ხორციელდება ამის 

შესახებ მეორე მხარის შეტყობინებით. 

მუხლი 73.3. ნავარაუდევი შეუსრულებლობა 
თუ შესრულების ვადის დადგომამდე. ერთი მხარისათეის ნათე- 

ლი ხდება, რომ მეორე მხარე ვერ შეასრულებს თავის ვალდებუ- 

ლებებს, ამ მხარეს შეუძლია შეწყვიტოს ხელშეკრულება. 

მუხლი 734. სათანადო შესრულების დადასტურება 

მხარეს, რომელსაც აქვს საკმაო საფუძველი, ივარაუდოს მეორე 

მხარის მიერ ხელშეკრულების შეუსრულებლობა. უფლება აქეს მოს- 

თხოვოს მეორე მხარეს იმის დადასტურება, რომ იგი სათანადოდ 

შეასრულებს თავის ვალდებულებებს. 

თუ ასეთი დადასტურება ვერ იქნება მიღებული, მხარეს უფლება 

აქვს შეწყვიტოს ხელშეკრულება. 
მუხლი 73.5. ხელშეკრულების უწყვეტი შედეგები 
1. ხელშეკრ ელების შეწყვეტა არ ათავისუფლებს ორივე მხარეს 

ხელშეკრულებით განსაზღვრული ვალდებულებების შესრულები- 
სა და ასეთი შესრულების მიღებისაგან. 

2. ხელშეკრ-ელების შეწყვეტა არ ართმევს მხარეებს უფლებას, 

მოითხოვონ ხელშეკრულების შეუსრულებლთბითა თუ შეწყვეტით! 

მიყენებული ზიანის ანაზღაურება. 

3. ხელშეკრულების შეწყვეტა არ ვრცელდება ხელშეკრულების 
იმ მუხლებზე. რომლითაც რეგულირდება პრეტენზიებისა და დავე- 
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ბის გადაწყვეტა ღა რომლებიც ძალაში რჩება ხელშეკრულების 

შეVყყეტის შემდეგაც. 
მუხლი 713.6. მიღებულის დაბრუნება (რესტიტუცია) 
I. ხელშეკრულების შეწყვეტისას მხარეს უფლება აქეს, მოითხო- 

ქოს ყყქელაყერი იმის დაბრ-ენება, რაც ამ ხელშეკრულებით მაჩ 
მეორე მსარეს გადასცა. იმ პირობით. რომ ისიც დაუბრუნებს მეო- 
რე მხარეს ყეელაფერს. რაც მან მიიღო მისგან. თუ დაბრჟენება ვერ 

მოხერსდება. ენდა მოხდეს ფულადი სახის, როცა ეს შესაძლებე- 

ლარა. 

თავი 4. გიანი 
მუხლი 74.1. ზიანის ანაზღაურების მოთხოვნის უფლება 
ხელშეკრელების ნებისმიერი შეუსრულებლობა უფლებას აძ- 

ლეეს მეორე მსარეს, მოითხოვოს მხოლოდ შეუსრულებლობით მი- 
ყენებული ზიანის ანაზღაურება ახ სამართლებრივი დაცვის სხვა 

საშუალებებთან ერთად, გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც წინამ- 

დებარე პრინციპების თანახმად,მხარეები არ აგებენ პასუხს ვალ- 

დებულებების შეუსრულებლობისათვის. 

მუხლი 742. სრული კომპენსაცია 
I. დაზარალებულ მხარეს უფლება აქეს მიიღოს მისთვის ხელ- 

შეკრულების შეუსრულებლობით მიყენებული ზიანის კომპენსაცია, 

მიუღებელი შემოსაელების ჩათვლით. 
2. მიყენებული და ასანაზღაურებელი ზარალი შეიძლება იყოს 

არამატერიალური, მათ შორის ბიანი, მიყენებული ჯანმრთელობი- 

სათვის, ან მორალური ზიანი. 

მუხლი 743. მიყენებული ზიანის ნამდვილობა 
1. კომპენსაციას ექვემდებარება მხოლოდ ის ზიანი, რომელიც 

სათასადოდაა დადასტურებული. 

2. კომძენსაციას ექვემდებარება სელსაყრელი პირობების და- 

კარგვით გამოწვეული ბიანი, ასეთი პირობების რეალიზაციის ალ- 

ბათობის პროპორციულად. 

მუხლი 744. ზიანის ვარაუდი 
იუ დაზარალებულმა მსარემ შეწყვიტა ხელშეკრულება და გო- 

ნებრივ ვადაში დადო ახალი, შემცვლელი ხელშეკრულება, მას უფ- 

ლება აქვს მოითხოვოს სხეაობის ანაბღაურება ძველი და ახალი 

ხელშეკრულებების ფასებს შორის. 
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მუხლი 7.45. ზიანის დადასტურება მიმდინარე ფასების საფუძ- 

ველზე 
თუ დაბარალებულმა მხარემ შეწყვიტა ხელშეკრულება. არ და- 

დო შემცელელი ხელშეკრულება და ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებული შესრულებისათვის მოქმედებს მიმღისარე ფასები. მხა- 

რეს უფლება აქეს მოსთხოვოს სხვაობის ანაზღაურება მიმდინარე 

და სახელშეკროელებო ყასებს შორის, ისევე როგორც სებისმიერი 

სსვა ზიანის ანაზღაურება, გამოწვეული ხელშეკრულების შე უსრუ- 

ლებლობითა და შეწყყეტიი!. 
მუხლი 74.6. ზიანი, მიყენებული ნაწილობრივ დაზარალებული 

მხარის მიერ 
თუ მიყენებული ზიანი საწილობრივ გამოწვეულია დაზარალე- 

ბული მხარის მიერ, ან სხვა გარემოებათა გამო, რომელთა რისკი 

ეკისრებოდა დაზარალებულ მხარეს, მის მიერ ასანაზღაურებელი 

ზიანის მოცულობა უნდა შემცირდეს იმდენით, რამდენადაც ასეთმა 
ფაქტებმა ხელი შეუწყვეს ზიანის წარმოქმნას, ორივე მხარის ქცე- 
ვის გათვალისწინებით. 

მუხლი 747. ზიანის შემცირება 
1. მხარე, რომელმაც არ შეასრულა ვალდებულებები, პასუხს არ 

აგებს იმ ზიანზე, რომელიც მიიღო დაზარალებულმა მხარემ და 
რომლის შემცირებაც შეეძლო მას მისი მხრიდან სათანადო ნაბი- 

ჯების გადადგმის შემთხვევაში. 

2. დაზარალებულ მხარეს უფლება აქვს მოითხოვოს ყველა იმ 
ხარჯების ანაზღაურება. რომლის გაწევაც მას მოუხდა შეუსრუ- 
ლებლობის მიზეზით გამოწვეული ხარჯების შემცირებისათვის. 

მუხლი 74.8. პროცენტები გადახდის დაგვიანებისათვის 
თუ მხარე დროულად არ იხდის თანხას, დაზარალებულ. მხარეს 

უფლება აქვს მოსთხოვოს მეორე მხარეს ამ თანხაზე პროცენტის 

გადახდა წლიური განაკვეთის მიხეღვით, გადახდის ეალდებულე- 

ბის წარმოქმნის მომენტიდან, ფაქტიურ გადახდამდე. მიუხედავად 
იმისა, იყო თუ არა მხარე განთავისუფლებული პასუხისმგებლობი- 

საგან არგადახდებისათვის. 

მუხლი 749. პროცენტები ასანაზღაურებელ ზიანზე 
თუ სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული ხელშეკრულებით, 

დაბარალებულ მხარეს უფლება აქვს, მოითხოვოს პროცენტების 

გადახდა. შეუსრულებლობით გამოწვეული, გადაუხდელი ზიანის 
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ანაზღაურების თანხაზე იმ მომენტიდან. რიიდესაც მოხდა შეუსრუ- 

ლებლითბა. 

მუხლი 74.10. არაფულადი ანაზღაურების წესი. 
1. ზიანის ანაგღა ურება უნდა მისდეს მიაელი თანხით. ერთდრიი- 

ულად. ანაზღაურება შეიძლება მოსდეს ნაწილ-საწილ, თე ზიანის 
სასიათი ამის შესაძლებლობას იძლევა. 

2. ზიასის ჩაწილ-საწილ ანაზღაჟრების შემთხვევაში. დაზარა- 

ლებულმა მხარემ შეიძლება მოითხოვოს გადა ესჯელი თანხის ის- 

დექსირება. 

მუხლი 74.11. გარალის ვალუტა 
ზარალის გამოთვლა უნდა მოხდეს იმ ვალუტით, რომელშიც იყო 

შეფასებული ყალდებულება, ან ვალუტით, რომელშიც არის შეფასე- 
ბული ზარალი, იმის მიხედვით, რომელი უფრო გამართლებულია 

მოცემულ გარემოებებში. 

მუხლი 74.12. შეთანხმებული გადასახადი შეუსრულებლობი- 
სათვის 

I. თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს ფიქსირებული თანხის 

გადახდას ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალდებულების 

შეუსრულებლობისათვის, დაზარალებულ მხარეს უფლება აქეს სრუ- 

ლად მოითხოეოს ამ თანხის გადახდა, მიუხედავად მიყენებული 

ზიანის ფაქტიური სიდიდისა. 

2. ამავე დროს, მიუხედავად რაიმე შეთასხმებისა, სხვაზე შეუს- 

რულებლობისათვის დადგენილი ფიქსირებული თანხა შეიძლება 

შემცირდეს გონებრივ სიდიდემდე, შეუსრულებლობის შედეგად გა- 

მოწვეული ზიანის სიდიდისა და სხეა გარემოებების გათვალისწი- 

ნებით. 
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მიწოდების საერთო პირობები 

თავი I. მიწოდების საერთო პირობების გამოყენება 

მუხლი 1. 
I.I. წინამდებარე მიწოდების საერიო პირობები გამოიყენება 

სამეურნეო ხელშეკრულებებში იერიდიულ და ფიზიკურ პირებს 

შორის. როდესაც მხარეებს შორის არსებობს შეთანხმება მისი გა- 

მოყენების შესახებ. 

12. სახელშეკრულებო ურთიერთობაში მხარეებმა უნდა გამო- 

იყენონ საერთო პირობების ყველა დებულება, გარდა იმ შემთხვე- 

ვებისა. როდესაც მხარეები წერილობით შეთანხმდებიას, ამოიღოს 
საერთო პირობების ერთი ახ რამდენიმე დებულება და ასევე წე- 
რილობით შეათანხმებენ საერთო პირობებიდან განსხეავებულ დე- 
ბულებებს. 

თავი I. ხელშეპრულების დადება 
მუხლი 2. 
2.1. ხელშეკრულება ითელება დადებულად: 
ა) მხარეების მიერ ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან; 

ბ) ოფერენტის მიერ აქცეპტის მიღების მომენტიდან, შესწორე- 
ბებისა და დამატებების გარეშე, ოფერტში მითითებულ ვადაში. თუ 
ოფერტში ვადა მითითებული არ არის, 20 დღის განმავლობაში 
ოფერტის გაგზავნის დღიდან. 

22. თუ ოფერენტმა აქცეპტი მიიღო შესწორებებით ან ოფერტში 
მითითებული ვადის შემდეგ, ასეთი აქცეპტი განიხილება, როგორც 
ახალი ოფერტი. 

თუ დაგვიანებით მიღებული აქცეპტიდან ჩანს, რომ იგი გამოგ- 

ზავნილია ოფერტში მითითებულ ვადაში, ასეთი აქცეპტი მიიჩნევა 

დაგეიანებულად მხოლოდ იმ შემთხვევაში, თუ ოფერესტი ღაუყოვ- 
წებლივ შეატყობინებს აქცეპტანტს, აქცეპტის დაგვიანებით მიღე- 

ბის შესახებ. 
2.3. ოფერტი პასუხისმგებლიბას ასიჭებს ოფერენტს, იუ სხეა 

პირდაპირ არ არის მითითებული მასში, ოფერტის გამოისხოევნაზე 
არ მიუღია მეორე მხარეს ან ოფერტი და შეტყობინება მისი გა- 

მოთხოვნის შესახებ ოფერტის ადრესატმა მიიღო ერთდროულად. 
2.4, სიტყვა „ოფერტი“ გულისხმობს „დაკვეთასაც“ და „.საქმი- 
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ასი წინადადების მიცემასაც“: „აქცეპტი“ კი – „თანხმობას საქ- 

მიანი წინადადების მიღებაზე“ და „თანხმობას დაკვეთის მიღე- 

ბატე”. 

მუხლი 3. 
3.1. იფერტი და აქცეპტი ძალაშია. როდესაც ისინი შესრულებე- 

ლია წერილობიიი ფორმიი. წერილობით ფორმად ასევე მიიჩხე- 

ყა სათანადოდ გაფორმებული შეტყობიჩებები ფაქსით, ტელეტაი- 

პიი. ტელეგრაყიის, ელ. ფოსტიი!, 

3.2. სელშეკრულყბის ყველა დანარისი, ცვლილება და დამატება 

ასევე უსდა გაფორმდეს წერილობიის, წინა პუნქტის მოთხოვნების 

შესაბამისაღ. 

მუხლი 4. 
ხელშეკრულების ყყელა დანართი: სტანდარტები. სპეციფიკაცი- 

ები, განსაკუთრებული პირთბები, გამოცდების, აწონეისა და გაბომ- 

ვის აქტები და სხვა, რომლებიც მითითებულია სელშეკრულებაში, 

ან რომლებშიც არის მითითება შესაბამის ხელშეკრულებაზე, წარ- 

მოადგენენ ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს. 

მუხლი 5. 
ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან მხარეებს შორის 

ყეელა წინა მოლაპარაკება და მიმოწერა, დაკავშირებული ხელ- 

შეკრულებასთან, კარგავს ძალას. 

წავი II. ნებართვები 

მუხლი 6. 
თუ ხელშეკრულების მონაწილე თუნდაც ერთი მხარის ან ძა- 

ლაში შესვლისათვის ქვეყნის კანონმდებლობა მოითსოეს ხელ- 

შეკრულების დადებაზე მისი ქვეყნის კომპეტენტური ორგანოს ნე- 

ბართვას, მხარე, რომელიც ვალდებულია მიიღოს ასეთი სებართეა. 

ვალდებულია ამის შესახებ აღნიშნოს ხელშეკრულებაში და დაუ- 

ყოენებლივ მიიღოს ზომები ასეთი ნებართვების მისაღებად. 

თუ ხელშეკრულებაში არ არის მითითებული მხარის მიერ სა- 
თანადო ნებარისვების მიღების ვადები, ასეთი მოპოყებ-ელი უნდა 

იქნეს ხელშეკრულების სელმოწერის დღიდან 30 დღის განმაე- 

ლობაში. 

მხარე, რომელიც ვალდებულია მიიღოს სებართვა, ვალდებულია, 
ნებართვის მიღების აჩ ნებართეის მიღებაზე უარის თქმის შესახებ 
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შეატყობინოს მეორე მხარეს სებართვის მიღებისათვის დადგენილ 

ვადებში. 

მუხლი 7. 
თუ ხელშეკრულება ითეალისწინებს მსარის ვალდებელებას, მი- 

იღოს ნებართვა ხელშეკრულების დადებაზე. ან მის ძალაში შესც- 

ლაზე და ასეთი ნებართვა არ იქჩება მიღებული წინა მუხლით” 

განსაგბღერეულ ვადებში, ხელშეკრულების ორივე მხარეს უფლება 

აქვს. უარი თქვას ხელშეკრულებაზე, რის შესახებაც წერილობიის 

უნდა შეატყობინოს მეორე მხარეს. ასეი, შემთხვევაში მხარეებს 

არა აქეთ უფლება. მოსთხოვოს ერთმასეთს ზიანის ანაზღაურება. 
მუხლი 8. 
8.1. თუ მხარე ხელშეკრულებაში არ მიუთითებს იმ ნებარისეე- 

ბის შესასებ. რომელიც მან უნდა მიიღოს ხელშეკრულების დადე- 

ბაზე, ან მის ძალაში შესვლაზე, ან ამ ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულებაზე, ასეთი ნებართვის მიუღებლობის 

შემთხვევაში, მეორე მხარეს შეუძლია უარი თქვას ხელშეკრულე- 
ბაზე და მოსთხოვოს მოწინააღმდეგე მხარეს მიყენებული ზიანის 

ანაზღაურება, რის შესახებაც წერილობით უნდა აცნობოს ხელშეკ- 
რულების მხარეს, რომელსაც დროულად უნდა მიეღო სათანადო 
ნებართვა. 

8.2. თუ სათანადო ნებართვა ხელშეკრულების დადებაზე ან ხელ- 
შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებაზე არ იქნება 
მიღებული მხარის მიერ იმ მიზეზით, რომ დროულად და სათანადო 

წესით არ იმოქმედა მის მისაღებად, მეორე მხარეს უფლება აქვს 

შეწყვიტოს ხელშეკრულება და მოსთხოეოს მხარეს (რომელმაც 
არ შეასრულა ვალდებულება), მიყენებული ზიანის ანაზღაურება, 
რის შესახებაც წერილობით უნდა შეატყობინოს მეორე მხარეს. 

თავი IV. მიწოდების საბაზისო პირობები 
მუხლი 9. 
9.) მხარეები გადაზიდეის პირობებს ირჩევენ და ათანხმებენ 

ინკოტერმს 2000-ის მიხედვით. 
9.2. თუ მხარეები მიიჩნევენ, რომ მიწოდების პირობებში ჩარ- 

თული უნდა იყოს ინკოტერმს 2000-ის შესაბამისი ტერმინის 
მოთხოვნებიდან განსხვავებული პირობა, ამის შესახებ გარკვევით 
უნდა იყოს მითითებული ხელშეკრულებაში. 
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თავი V, მიწოდების მადები 

მუხლი 10. 
(0.1. საქონლის მიწოდება უნა განხორცხელდეს ხელშეკრე- 

ლებით გასსაბღერულ ვადებში. 

10.2. იე ხელშეკრულებაში სხვა არ არის მითითებული, დიდი 
რაოდენობის ერიიგვართვანი საქონლის პძარტიებად მიწოდებისას. 

მაწოდება შეძლებისდაგეარად უსდა მოსღეს თანაბრად, ხელმეკ- 

რულების განსაზღერული მიწოდების ეადის ფარგლებში. 

10.3 სწრაფფუჭებადი, სეზონური სასოფლო-სამეურსეო და ცხო- 

ველური საქონლის მიწოდების ვადები უნდა გასნისაბდღყროს ხელ- 

შეკრულებაში. 
104. კომპლექტური საწარმთების ას დაჩადგარების მიწოდების 

ვადები განისაზღვრება მხარეებს შორის შეთასხმებული გრაფიკე- 
ბით, რომელიც წარმოადგენს ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს. 

მუხლი 11. 
II.1. ვადიან ხელშეკრულებად მიიჩნევა ისეთი ხელშეკრულება. 

რომელშიც პირდაპირაა მითითებული ან მისი შინაარსიდან პირ- 

დაპირ გამომდინარეობს, რომ ხელშეკრულებით განსაზღერული 

მიწოდების ვადის დარღვევის შემთხვევაში მყიდველს უფლება აქვს, 
დაუყოვნებლივ თქვას უარი ხელშეკრულებაზე. 

I1.2. წინა პუნქტში მითითებული მიწოდების ვადის დარღვევის 

შემთხვევაში, მიწოდების ვადის გასელის შემდეგ, გამყიდველს უფ- 

ლება აქვს საქონელი მიაწოდოს მყიდველს, მხოლოდ ამ უკანასკ- 

ხელის წერილობითი თანხმობის შემთხვევაში. 

მუხლი 12. 
L2.I. გამყიდველს უფლება აქვს განახორციელოს ვადაზე ადრე 

ან ნაწილობრივი მიწოდება, მსოლოდ მყიდველის თანხმობის შემ- 

თსვევაში. 
12.2. იე საქონლის ყადაზე ადრე ან ნაწილობრივი მიწოდების 

შემთხეევყაში, მყიდველი არ მოითხოეს და მხარეები არ შეათასხ- 

მებეს დამატებით პირობებს, მიწოდება განხორციელდება ხელშეკ- 

რულებით განსაზღვრ ული მიწოდების პირობების შესაბამისად. 

მუხლი 13. 
13.1. ი”„უ მყიდველი არ შეასრულებს ხელშეკრულებით გასსაზღ- 

ვრულ ვადაში ხელშე,,რულებიის ნაკისრ ვალდებულებას, გამყიდ- 

ველის წარმოების უზრუნველყოფის შესახებ ან მან შეცეალა ამ 
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საკითხთან დაკავშირებული ხელშეკრულების პირობები. რამაც არ- 

სებიიი სიძნელეები შეუქმნა გამყიდველს სელშეკრულებით საკისრი 

ვალდებულებების შესრულებისაივის. გამყიტველს უფლება აქვს 

შესაბამისი ვადით გააგრძელოს ხელშეკრულების შესრულება. მაგ- 

რამ არაუმეტეს მყიჯეელის მიზეზით გამოწვეული შეყერსების სახ- 

გრძლივობისა,. ან მოითხოვოს მისთვის მიყენებული ფაქტიური 4ი- 

ანის ასაზღაურება. 

13.2. გამყიდველი ვალდებულია, მიწოდების ვადის გადაწევის 

შესახებ დროულად და სათანადო წესით შეატყობინოს მყიდველს. 

13.3. გამონაკლის შემთხვევებში, ტექნიკურად ღასაბუეთებულ შემ- 

თხვევაში, მხარეთა შეთასხმებით შესაძლოა დადგინდეს მოცემუ- 

ლი მუხლის პირველი პუნქტით განსაბღვრ-ელი მიწოდების ვაღი"- 

საგან განსხვავებული ვადა. თუ მხარეები ასეთ შეთანხმებას ვერ 

მიაღწევენ, ძალაში რჩება მუხლის პირველი პუნქტის მოთხოვნები. 

მუხლი 14. 
14.1. თუ ხელშეკრულებაში დანადგარებისა და მოწყობილობე- 

ბის მიწოდებაზე, არ არის მითითებული მისი ნაწილების მიწოდე- 

ბის ვადები, მიწოდების ვადად ითვლება ხელშეკრულებით გათვა- 

ლისწინებული დანადგარის/მოწყობილობის იმ ბოლო ნაწილის მი- 

წოდების დღე, რომლის გარეშეც შეუძლებელი იქნება მოცემული 
მანქანის/დანადგარის ექსპლუატაციაში გაშვება. 

142. წინა პუნქტის დებულებები არ ართმევენ მყიდველს ხელ- 

შეკრულებით გათვალისწინებული ნაწილების მოთხოვნის უფლე- 

ბას, მათი მიწოდების ვადაგადაცილების შემთხვევაში. 

თავი VI. საქონლის ხარისხი 

მუხლი 15. 
თუ ხელშეკრულებით დადგენილი არ არის, რომ საქონლის ხა- 

რისხი უნდა შეესაბამებოდეს განსაზღვრულ ხარისხობრივ მაჩვე- 

ნებლებს, სტანდარტებს, ან მხარეებს შორის შეთანხმებულ ნიმუ- 

შებს, გამყიდველი ვალდებულია მიაწოდოს მყიდეელს ჩვეულებ- 
რივი ხარისხის საქონელი, როგორც ეს მიღებულია გამყიდველის 

ქვეყანაში. ანალოგიური საქონლის მიწოდებისათვის, კონტრაქტით 

გათვალისწინებული მიგნების ანალოგიური მიზნებისათვის. 
თუ ხელშეკრულებაში არ არის მითითებული საქონლის დანიშ- 

ნულება, ენდა მოხდეს ჩვეულებრიეი ხარისხის საქონლის მიწოღე- 
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ბა, ამ საქონლის ჩვეულებრიყი გამოყენების შესაბამისად. გამყილ- 

ყელი მხარის ქვეყანაში. 

მუხლი 16. 
16.1. ხელშეკრულების რეალიზაციის პერიდში. გამყიდველი ყალ– 

დებულია შეატყობინოს მეორე მხარეს ყველა ცელილებისა ღა გ- 
უმჯობესების შესასებ. რომელიც განიცადა სელმე,რელებიის გაი· 

ყალისVწ ისებულმა საქლდნელმა. 

16.2. ცოსსტრუქციულ ცელილებასთას დაკავშირებ ელი საერ 

ერი გაუმჯობესება, ხელშეკრულების ხელმოწერის შემდეგ. ღაიშ- 

ვება მხოლოდ მხარეყბის წერილობითი შეთანხმებიი!. 

მუხლი 17. 
დეფექტური დეტალების სანაცელოდ მიწოდებული დეტალების 

ხარისხი უნდა შეესაბამებოდეს ხელშეკრულებით გათვალისწინე- 

ბული იმ საქონლის ხარისხობრივ მოთხოვნებს, რჯიმლის შემაღგე- 

სელი საწილიც ის არის. 

თავი VI. საქონლის ხარისხის შემოწმება 

მუხლი 18. 

I8.1. საქონლის გადატეირთევის წინ გამყიდველი ვალდებულია 
თავისი ხარჯით შეამოწმოს საქონლის ხარისხი, მისი შესაბამისო- 

ბა ხელშეკრულებით განსაზღვრულ და მხარეებს შორის შეთანხ- 

მებულ მოთხოვნებთან. 

|8.2. ასეთი მოთხოვნების არარსებობის შემთხეეყვაში, შემოწმე- 

ბა უჩდა მოხდეს ჩვეულებრივი შემოწმების პირობების შესაბამი- 

სად, რომელიც მოქმედებს მოცემული საქონლის მიმართ, გამყიდ- 

ველი მხარის ქეეყანაში. 
18.3. საქონლის გადატვირთვა უნდა მოხდეს მხოლოდ იმ შემიახ- 

ვევაში, თუ შემოწმებული საქონელი სრულად შეესაბამება სელ- 

შეკრ ულებით განსაგღერულ მოთხთვნებს. 

184. მასიური წარმოების სამრეწველო და სასფოხლიო-სამე ურ- 

ნეო პროდუქციის მიწოდების შემთხვევაში, სახალხო მოხმარებისა 

და კვების პროდუქტების ჩათ-ვლიის, ხელშეკრულებაში ხარსსხიობ- 

რივი მაჩვენებლების არარსებობის პირობებში, შემპოVმება მოხდე- 

ბა შერჩევით. გამყიდველი მსარის ქვეყანაში არსებელის ზუხების 

შესაბამისად. 
18.5. მისაწოდებელი საქონლის გადატესრთვამდე. გამყადყელას 

ჯა .



მიერ ახ მისი დავალებითა და მისი ხარჯიი!: 

ა. დანადგარებზე და მანქანა-მოწყობილთობებზე უნდა შედგეს 

გამოცდის ოქმი. გამოცდის თანმიმდევრობისა და მიღებული შედე- 

გების მითითებიი:; 

ბ. სხვა საქონლისათვის ხარისხის შესაბამისობის სერტიფიკატი. 
რომელიც დაადასტურებს საქონლის შესაბამისობას ხელშეკრუ- 

ლებით განსაზღვრულ პირთბასთან. 

18.6. გამყიდველი ვალდებულია. მყიდველს გადასცეს საქონლის 

ხარისხის დამადასტურებელი შესაბამისი დოკუმენტი. გამოცდის 

აქტს გამყიდველი გადასცემს მყიდველს, მხოლოდ ამ უკანასკსე- 

ლის მოთხოესის შემთხვევაში. 

18.7. თუ მოწყობილობის თავისებურებიდან ან სხვა ვალდებუ- 

ლებებიდან გამომდინარე, აუცილებელია მწარმოებლობის შემოწ- 

მება ექსპლუატაციის ადგილზე, ასეთი შემოწმება უნდა ჩატარდეს 

მოწყობილობის ექსპლუატაციის ადგილზე, ხელშეკრულებით გტან- 
საზღვრული წესითა და ვადაში. 

18.89 დიდი მოცულობის კომპლექსური მოწყობილობების მიწო- 

დების შემთხვევაში, ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს 
მყიდველის მონაწილეობას მოწყობილობის ცალკეული კვანძები- 
სა და აგრეგატების შემოწმებასა და გამოცდებში მათი დამზადე- 

ბის ადგილზე. ასეთი გამოცდები და შემოწმება ფორმდება სათა- 

ნადო ოქმით, რომელსაც ხელს აწერს ორივე მხარე. 

მუხლი I9. 
19.1. როდესაც ხელშეკრულება ითვალისწინებს მყიდველის მო- 

ნაწილეობას მოწყობილობის გამოცდაში დამზადების ადგილზე, გამ- 

ყიდველი ვალდებულია მყიდველს დროულად შეატყობინოს მოწყო- 
ბილობის გამოცდისათვის მზადყოფნის შესახებ. 

19.2. გამყიდველი ვალდებულია, უზრუნველყოს მყიდველის შეუ- 
ფერხებული მონაწილეობა მოწყობილობის გამოცდასა და ხარის- 

ხობრივი მაჩვენებლების შემოწმებაში, ხელშეკრულებით გათეა- 

ლისწინებული მოცულობით ახ ანალოგიური მოწყობილობებისათ- 

ვის დადგენილი წესით! ასეთი სამუშაოების ჩატარების ხარჯებს 

მთლიანად გასწევს გამყიდველი, გარდა მყიდველის წარმომად- 

გეხლის ხარჯებისა. 

193. მოწყობილობის გამოცდა მყიდველის წარმომადგენლის გა- 

რეშე. როდესაც ამას ითვალისწინებს ხელშეკრულება, არ შეიძლე- 
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ია გახდეს მიწოდების შემავყერსებელი მიზები. რთუ არსებიბ!!: 

ა. იმის დამადასტურებელი დოკუმესტი. CM. მყიდველი დრთეუ- 

ლად იყო შეტყობინებული მიწყობილობის გამოცდის ით,არისღის 

შესახებ; 

ბ. მოწყობილობამ წარმატებით გაიარა გამოცდა. ხელშეკრუ- 

ლებიი, გათეალისწისებული მოცულობით და არსებობს ხარისხის 

დამადასტურებელი დოკუმენტი. 

19.4. მოწყობილობის გამოცდაში მყიტეელის წარმომადგენლის 
მონაწილეობა არ ათავისუფლებს გამყიდველს პასუხისმგებლო- 

ბისაგან მოწყობილობის სარისხისათვის. 

19.5. ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს მოწყობილო- 

ბის. პროდუქციის გამოცდაში მონაწილეობის განსხყაყებელ წეს- 
აც. მათ შორის მონაწილეთბას შეფუთვაში, მარკირებაში, რაოდე- 

სობის განსაზღერაში. 

თავი VIL. საქონლის რაოლენობა 

მუხლი 20. 
საქონლის რაოდენობა (ადგილები, წონა, მოცულობა) განისაზღ- 

ერება: 

1. რკინიგზით გადაზიდვისას: 
ა. თუ რაოდენობის განსაზღვრა მოხდა გამყიდველი ქვეყნის 

რკინიგზის სადგურზე. რაც დადასტურებული უნდა იყოს რკინიგზის 

წარმომადგენლის ხელმოწერით, სატრანსპორტო ზედდებულის შე- 

საბამის გრაფაში – შესაბამისი სარკინიგზო სატრანსპორტო ზედ- 

დებულით; 
ბ. როდესაც საქონლის რაოდენობის განსაზღყრა ხდება გამგ- 

ზაყხის ქვეყნის რკინიგზის სადგურზე, გამგზავნის მიერ რკინიგზის 

წარმომადგენლის მონაწილეობის გარეშე: 

– პირდაპირი გადატვირთვის შემთხვევაში სარკისიგზო სატ- 

რანსპორტო ზედდებულის საფუძველზე: 

– როდესაც რაოდენობის განსაზღვრა სდება ტრასსპორტირე- 

ბისას საშუალედო პუსქტებში, რაოდენობის განსაზღვრის ადგილ- 

ზე შედგენილი შესაბამისი დოკუმენტის საფუძველბ;ე: 

გ. როდესაც საქონლის რაოდენობის განსაზღვრა ხდება გამგ- 

ზაენის ქვეყნის რკინიგბის სადგურბე. რკინიგბის წარმომადგენ- 

ლის მონაწილეობის გარეშე: 
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– სამუალედო გადატვირთვის შემიხეევაში გამყიდველის, მი“მ- 

ღების ან სატრანზიტო ქვეყსის სასაზღვრო პუნქტში, საქოხლის რა- 

ოდენობა განისაზღვრება შესაბამისი სარკინიგზო სატრანსჰორ- 

ტო მედდღებეულითი: 

– როდესაც საშუალედო გადატეირთვის შემთხვევაში ხდება სა- 

ქონლის რაოდენობის განსაბღვრა გადატვირთვის ადგილზე. რკი- 

ნიგბის მიერ შედგენილი კომერციული აქტის საფუძველზე. 

2. საავტომობილო გადაზიდვების შემთხვევაში: 

ა. თუ საქონლის ტრანსპორტირება ხდება მყიდეელის სატრანს- 

პორტო საშუალებით – სატრანსპორტო დოკუმენტის საფუძველზე: 

ბ. თუ მიწოდება ხდება გამყიდველის სატრანსპორტო საშუა- 

ლებებით, დოკუმენტის საფუძველზე, რომელიც ადასტურებს გადამ- 

ზიტავის მიერ ტვირთის მიმღებისათვის გადაცემული საქონლის 

რაოდენობას. 

3. წყლით გადაზიდვის შემთხეევაში, შესაბამისი კონოსამენტის 

საფუძვლზე; 
4. საჰაერო გადაზიდვისას, საჰაერო გადაზიდვის სატვირთო ზედ- 

დებულის საფუძველზე; 
5. ფოსტით გაგზავნის შემთხვევაში – ფოსტის ქვითრის საფუძ- 

ველზე; 
6. საქონლის საწყობში გადაცემის შემთხვევაში – სასაწყობო 

ზედდებულის ან შენახვის ხელწერილის საფუძველზე. 

მუხლი 21. 

იმ საქონლის რაოდენობის შემოწმება, რომლის მიწოდება ხდე- 

ბა სპეციფიკური ერთეულებით (მეტრებით, ცალობით, წყეილებით. 

ნეტო წონით)), ხდება მყიდველის მიერ გამყიდველის სჰპეციფიკაცი- 

ების საფუძველზე. 

თავი IX. შეფუთვა და მარპირება 

მუხლი 22. 
I. თე ხელშეკრულებაში არ არის მითითებული საქონლის შე- 

ფუთვის წესი, გამყიდველი ვალდებულია საქონელი გადატვირთოს 

ისეთი შეფუთვით, რომელიც უზრუნველყოფს მის დაცვას ტრანს- 

პორტირების, შუალედური გადატვირიყყვების, დასაწყობებისა და შე- 

ნახვის პრთცესებში – ტვირთისადღმი სათანადო მოპყრობის პი- 

რობებში. 
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2. ხელშეკვკრელებიი ას შესაბამისი ნორმატიული დოკუმესტიი, 

გათვალისწინებულ შემითხყევებში, შეფუთვის წის ეხდა მოხდეს სა- 
ქონლის ან მისი ნაწილების სათანადოდ კინსვრყირება მათი შე- 

სახვისა და კოროშზიისაგაჩ დაცვის მიჩსიი!. 

მუხლი 23. 

I ყოველ სატვირთო ადგილში ჩადებული უნდა იყოს შეფუთვის 
ფურცელი. 

2. მოწყობილობების მიწოდებისას შეფუთვის ფურცელში უნდა 

აღინიშნოს: დასახელება, ტი პი, მარკა, საქარხნო ნომერი, სახაზის 

სომერი, საერთო და ნეტო V(Iინა. 

3. შეფუთვის ფურცლის ერთი ეგზემპლარი. წყალგაუმტარ კონ- 

ვერტში იდება ყუთში (მანქანაში) ას გარედან მაგრდება ყუთზე. 

მუხლი 24. 
I. გამყიდველი ვალდებულია სასაქონლო სატრანსპორტო დო- 

კუმენტებთან ერთად მყიდველს გადასცეს რაოდენობის, ხარისხი- 

სა ღა შეფუთეის დამადასტურებელი დოკუმენტები. 

2. ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს წინა პუნქტში 
მითითებული და სხვა დოკუმენტების უშუალოდ გაგზაენას მყიდ- 
ეელისათვის, გაგზავნის ვადასა და ეგზემპლარების რაოდენობას. 

მუხლი 25. 
I. საქონლის ყველა ყუთზე, ყველა სატრანსპორტო ადგილზე სა- 

ღებავით უნდა იყოს აღნიშსული; 

– ხელშეკრულების სომერი და თარიღი; 

– ადგილის ნომერი; 

– საქონლის მიმღები; 

– საერთო და ნეტო წონა; 

– საქონლის დასახელება; 

– დამამბადებლის სასაქონლო ნიშანი; 

– ყუთის ზომები სასტიმეტრებში. 
2. აუცილებლობის შემიხეევაში მარკირება ესდა ით ვალისწი- 

ხებდეს სპეციალურ აღნიშვხსებს. 

3. მარკირება ხდება როგორც გამყიდველის, ისე მყიდვეელის ენაზე. 

4. რთული მოწყობილობის სატრანსპორტო ადგილების მარკი- 

რება ხდება ჩვეულებრივი წილადის სახით, რომლის მრიცსველია 
სატრანსპორტო ადგილის რიგითი ნომერი, მსიშენელი – ადგილე- 

ბის საერთო რაოდესობა. 
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თამი X. ტექნიკური დოკუმენტაცია 

მუხლი 26. 
I. კონტრაქტში გარკვევით უნდა იყოს განსაზღვრული იმ დო- 

კუმესტების ჩამონათვალი, ეგზემპლარების რაოდენობა და გადა: 
ცემის თარიღი. რომელიც გამყიდველმა უნდა გადასცეს მყიდველს. 

2. თუ ხელშეკრულება ამ საკითხს არ არეგულირებს, გამყიდ- 

ველმა მყიდველს უნდა გადასცეს იმ მოცულობის დოკუმენტაცია. 

რომელიც მიღებულია ანალოგიური საქონლის მიწოდებისათვის 

გამყიდველის ქვეყანაში. 
3. ტექნიკური დოკუმენტაცია ისე უსდა იყოს შესრულებული, რომ 

უზრუნველყოფდეს საქონლის, მოწყობილობის შეუფერხებელ გა- 

მოყენებას. 

4. ტექნიკური დოკუმენტაცია შესრულებული უნდა იყოს ხელ- 

შეკრულებაში მითითებულ მხარეებს შორის შეთასხმებულ ენაზე. 

5. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ტექნიკური დოკუმენ- 

ტაცია მყიდველს ეგზავნება საქონელთან ერთად, თუ ხელშეკრუ- 
ლებით სხვა რამ არარის გათვალისწინებული. 

თავი XL ინსტრუქცია გაღატეირთვის თაობაზე ლა 
შეტყობინება მიწოდების შესახებ 

მუხლი 27. 
1. სატრანსპორტო საშუალება თანხმდება მხარეებს შორის და 

აღინიშნება ხელშეკრულებაში. 

2. თუ ხელშეკრულებით სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული, 

მყიდველმა, ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ ვადამდე 30 დღით 
ადრე უნდა შეატყობინოს გამყიდველს გადატვირთვის მონაცემე- 
ბი – საქონლის დასახელება. დანიშნულების პუნქტი, რაოდენობა. 

მუხლი 28. , 

1. ხელშეკრულება შეიძლება შეიცავდეს მყიდველის უფლებას. 
აირჩიოს სარკინიგზო გადატვირთვის მიმართულება. 

2. სარკინიგზო მიწოდებისას, გაღატვირთვის ინსტრუქცია უნდა 

შეიცავდეს: ინფორმაციას ტარიფების, სასაზღვრო პუნქტის შესახებ 

და ხელშეკრულებით განსაზღვრულ სხვა მონაცემებს. 

3. გამყიდველი ვალდებულია დაიცვას გადატვირთვის ინსტრუქ- 

ცია. ინსტრუქციის დარღვევის შემთხვევაში, გამყიდველი ვალდე- 

ბულია აუნაზღაუროს მყიდველს მიყენებული ზიანი. 
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4. თუ გამყიდტეელი, ხელშეკრულებით განსაზღერელ ვყადაში არ 

მიიღებს მყიდველისაგან გადაბიდყის ინსტრუქციას, მას უფლება 
აქვს. საქონელი მყიდველის ხარჯზე და რისკზე გაღასცეს საჰასუ- 

სისმგებლო მენახსეაზე. ასე“ შემთხევვაში. მყიდეელი გამყიდველს 

ესაზბღაურებს საქონლის სამას უეხისმგებლო შესახ;აზე გადაცემის 

სარჯებს. 

5. საწყობში საპასუხისმგებლო შესახეაზე მიღების დამადასტუ- 

რებელი დოკუმენტის თარიღი მიიჩნევა მიწოდების თარიღად, 

6. საპასუხისმგებლო შენახვაზე საქონელი შეიძლება გადაეცეს 

მსოლოდ იმ საწყობს, რომელსაც აქვს შესაბამისი ტეირთის მიღე- 

ბის. შენახვისა და დაცვის საშუალება და სასაწყობო დოკუმესტის 

გაცემის უფლება. 

მუხლი 29. 

გამყიდველი, გადამზიდავი ვალდებულია ტრანსპორტირების 
დაწყებისთანავე შეატყობინოს მყიდეელს ამის შესახებ და სატ- 

რანსპორტო საშუალების დანიშნულების პუნქტში მისვლის სავა- 

რაუდო თარიღი. 

მუხლი 30. 
ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მყიდველის ყოველგვა- 

რი შეტყობინების ხარჯებს გასწეეს გამყიდეელი. 

თავი XII გარანტიები 

მუხლი 31. 

1. თუ ხელშეკრულება ითვალისწინებს გამყიდველის გარანტი- 

ას საქონლის ხარისხზბე გარკვეული ვადის განმავლობაში, გამყიდ- 
ექლი პასუხისმგებელია საქონლის ხარისხზე ხელშეკრულებით გათ- 

ყალისწინებული მომენტიდან, საგარანტიო ვადის ბოლომდე. 

2. სარისხის გარანტია ყრცელდება, როგორც საქოსლის დასამზა- 

დებლად გამოყენებულ მასალებზე, დეტალებზე, კეანძებზე და ნაკე- 
თობებზე (რომელიც გამოყენებულია საქონლის დასამზადებლად, მაგ- 

რამ არ არის დამზადებული გამყიდველის მიერ), ისე ხელშეკრულე- 
ბით განსაზღერულ საქონლის ყველა ხარისხობრივ მაჩვენებელზე. 

მუხლი 32. 
საქონლის სამომხმარებლო. ტექნიკერი და ეკონომიკური მაჩ- 

ქენებლების გარანტიის მოცულობები და პირობები უნდა გახი- 

საზღვროს ხელშეკრულებაში. 
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მუხლი 33. 
საგარანტიო ვადის განმაელობაში, საქონლის დეფექტის გამოე- 

ლენისას, მყიჯველს უფლება აქვს მოითხოვოს დეფექტების გამოხ- 

წორება. დაწუნებული საქონლის შეცელა, ფასდათ'მობა ახ საქოს- 

ლის უკან დაბრუსება. 

მუხლი 34. 

საგარანტიო ვადის განმაყლობაში გამოვლენილი დეჟექტები 

გამყიდველმა დაუყოენებლივ უნდა გაასწორთს საკუთარი სასს- 

რებით. 

მუხლი 35. 
როდესაც მყიდველი მოითხოვს ფისდათმობას უსარისხო საქო- 

ნელზე. გამყიდველს უფლება აქვს: გამოასწოროს გამოვლენილი 

დეფექტი, შეცვალოს საქონელი ან მისცეს მყიდველს ფასდათმობა 

შეთანხმებული მოცულობით. 

მუხლი 36. 
გამყიდველს ეკისრება დეფექტური საქონლის დაბრუნებასთან 

და შეცვლასთან დაკავშირებული ყეელა ხარჯი. 

მუხლი 37. 

მყიდველი ვალდებულია, გამყიდველის მოთხოევნის შემთხვევა- 

ში დაუბრუნოს მას შეცვლილი დეფექტური ნაწილები, შეცელიდან 3 
თვის განმავლობაში, გამყიდველის ხარჯითა და რისკით. 

მუხლი 38. 
გამყიდველი პასუხისმგებელი არ არის გარანტიაზე, თუ საქონ- 

ლის დეფექტი გამოწვეულია მისი არასწორი შენახეის, ტრანსპორ- 

ტირების, ექსპლუატაციის, ტექნიკური მომსახურების მიზეზებით. 

მუხლი 39. 
გამოვლენილი დეფექტების გასწორების, დეფექტერი ნაწილების 

შეცვლის შემთხეყვაში, საგარანტიო ვადა გრძელდება დროის იმ მო- 

ნაკვეთით, რომლის განმავლობაშიც საქონელი არ გამოიყენებოდა 

დანიშსულების მიხედვით, გამოვლენილი დეფექტების მიზებითს. 

თავი XII. ანგარიშსწორება 
მუხლი 40. 
ანგარიშსწორება შეიძლება მოხდეს მხარეებს შორის შეისანხ- 

მებული ვალუტით, ექვივალენტურ ეროვნულ ვალუტაში გადაანგა- 
რიშებით, როგორც უნაღდო, ისე ნაღდი ანგარიშსწორებიი:: მაი» 
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შორის. ჩეკებიის, სამას უქებიი". აკრედიტივებიის, საგადამხდელო და- 

ყალებებითა და ინკასოს წესით. 

მუხლი 41. 
ასგარიშსწორების პირიიბებს ათანსმებენ მხარყები და ცალსა- 

ხად აღნიმსაყეს ხელშეკრულებაში, 

მუხლი 42. 

სელშეკრელებით განსაზღვრული, მსარეყბს შორის შეთანხმე- 
ბული ანგარი?სწ ისრების წესებისა და ყადების დარდყევა შესაძ- 

ლოა გასდეს გამყიდველის მიერ მიწოდების შეჩერების, ასყყე ხელ- 

შეკრულებაზე უარის თქმის მიბები. 

წყავი XIV. პრეტენგიები ხარისხზე ღა რაოდენობაზე 

მუხლი 43. 
ხელშეკრულებაში გარკვევით უსდა იქნეს მითითებული ჰირო- 

ბები და ვადები, რთმლის გასმავლობაშიც მყიდველი უფლებამოსი- 
ლია, პრეტენზია წაუყენოს გამყიდველს მიწოდებული საქონლის 
რაოდენობაზე და ხარისხზე. 

მუხლი 44. 

1. საპრეტენბიო განცხადებაში მითითებული უხნდა იყოს: 

ა. საქონლის დასახელება, ტი ჰი, მარკა; 

ბ. კონტრაქტის ნომერი; 

გ. საქონლის რაოდენობა, რომელსაც წაეყენა პრეტენზია; 

დ. სასაქონლო და სატრანსპორტო დოკუმენტები, რომლითაც 

მოსდა საქონლის მიწოდება; 

ე. პრეტენბიის არსი (დანაკლისები, კონკრეტული დეფექტები); 

ვ. მყიდველის მოთხოვნები. 

2. თუ სამრეტენზიო განცხადება არ შეიცავს წინა პუნქტში მითითსე- 

ბულ რომელიმე მონაცემს, გამყიდველი ვალდებულია განცხადების მი- 

ღებისთანავე აცნობოს მყიდველს დამატებითი ინფორმაციის მიწოდე- 

ბის აუცილებლთბის შესახებ, კონკრეტული ინფორმაციის მითითებით). 

მუხლი 45. 
რაოდენობაზე პრეტენზიის წაყენების შემთხვევაში, მყიდველს 

უფლება აქვს მოითხოვოს დასაკლისი საქონლის მიწოდება ან შე- 

საბამისი თასხის დაბრუნება. 

მუხლი 46. 

ხარისხზე პრეტენზიის წაყენების შემთხევეაში, მყიდველს უფ- 
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ლება აქეს მოითხოვთს: დაწუნებული საქონლის შეცვლა, გასწო- 

რება, უკაჩ დაბრენება ან ფასდათმობა. 

მუხლი 47. 
ხელშეკრულებაში შეიძლება გათვალისწინებულ იქნეს პირიო- 

ბები, რომლებიც უფლებას აძლევენ მხარეებს, უარი თქეან ხელშეკ- 

რულებაზე. მეორე მხარის მიერ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალ- 

დებულებების შეუსრულებლობის ან არასრულად შესრულების შემ- 

თხვევაში. 

მუხლი 48. 
1. გამყიდველი ვალდებულია, დაუყოვნებლივ განისილოს მიღე- 

ბული პრეტესზბია, მაგრამ არაუგვიანეს ხელშეკრულებიის განსაზლ- 

ვრული ვადისა. 

2. თუ ასეთი ვადა არ არის მითითებული ხელშეკრულებაში, პრე- 

ტენზიის განხილვა უნდა მოხდეს დაუყოვნებლიე, მაგრამ არაუგვი- 

ანეს 30 დღისა საპრეტენზიო განცხადების მიღების დღიდან. 
მუხლი 49. 
მყიდველს არა აქეს უფლება, გამყიდველს დაუბრუნოს საქონე- 

ლი, რომელბეც წაყენებული აქეს პრეტენზია, გამყიდველთან შე- 

თანხმების გარეშე. 

მუხლი 50. 
ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს შემთხვევებს, რო- 

დესაც მყიდველს უფლება ექნება შეთანხმების გარეშე დაუბრუ- 

ნოს დაწუნებული საქონელი ან გადასცეს მის განკარგულებაში. 
მუხლი 51. 
1. საქონლის რომელიმე პარტიაზე პრეტენზიის წაყენება უფლე- 

ბას არ აძლევს მყიდველს, უარი თქვას საქონლის მომდევნო პარ- 
ტიების მიღებაზე. 

2. დეფექტური საქონლის განმეორებით მიღების შემთხვეეაში. 

მყიდველს უფლება აქეს მოითხოვოს მიწოდების შეჩერება, გამოე- 

ლენილი დეფექტების აღმოფხვრამდე. 

თავი XV. პასუხისმგებლობა ხელშეპრულების 
შეუსრულებლობის, არასრულად ან არასათანაღოდ 

შესრულებისათვის 
მუხლი 52. 
მხარეებს ეკისრებათ მატერიალური პასუხისმგებლობა ხელშეკ- 
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რულებით გათვალისწინებული ყალდებულებების შეუსრელებლო- 
ბის, არასრულად ან არასათანაჯოდ შესრულებისათვის. 

მუხლი 53. 
მხარე, რომელმაც მესამე პირი მიიწვია ხელშეკრელებიის სა- 

კისრის ყალდებულებების შესრულებაში მონაწილეობისთვის, პას'ე- 

ხისმგებელია მეორე მხარის წისამე. მის მიერ მოწვეული ჰირის 

მიერ ვალდებულებების შეუსრულებლთბაზე ახ არასათსაჩადოდ შეს- 

რულებაზე. 

მუხლი 54. 
1. მსარე, რომელმაც დაარღვია სელშეკრულება, ვალდებელია 

მეორე მხარეს გადაუხადოს ხელშეკრულებით გათვალისწინებუ- 
ლი ჯარიმა (პირგასამტეხლო). 

2. ჯარიმის გადახდის მოთხოვნის უფლება წარმოიქმსება ვალ- 

ცებულებების შეუსრულებლობის ას არასათანადოდ შესრულების 

ფაქტთან ერთად. 

მუხლი 55. 
1. თუ ხელშეკრულება არ ითვალისწინებს ჯარიმას ვალდებუ- 

ლებების შეუსრულებლობის, ან არასათასადოდ შესრულებისათ- 
ვის, დამრღვევი მხარე ვალდებულია ზიანი აუნაზღაუროს მეორე 

მხარეს; 

2. ჯარიმის გადახდა არ ანთავისუფლებს მხარეს მიყენებული 

შბიანის ანაზღაურებისაგან; 

3. დეფექტური საქოსლის გასწორება, შეცვლა, ფასდათმობა არ 

ანთავისუფლებს მხარეს ჯარიმის გადასდისაგან, ხელშეკრულებით 

ნაკისრი ვალდებულების შეუსრულებლობის, არასათანადოდ შეს- 
რულებისათვის და ასეთი შეუსრულებლობით მიყენებული ზიანის 
ასაბღაურების ვალდებულებისაგან. 

4. ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს პირობას. რომ- 
ლის თანახმად ჯარიმის თანხა უნდა აღემატებოდეს მიყენებ-ელი 

ზიანის თანხას. 

მუხლი 56. 

მხარეს უფლება აქეს მოთხოვოს მეორე მხარეს ყალდებულე- 

ბების შეუსრულებლობით, ან არასათანადოდ შესრულების შედე- 

გად გამოწევული ზიახის ანაზღაურება. მხოლოდ ქვემოთ მოყეანი- 

ლი გარემოებების ერთობლივად არსებობის შემთხყევაში: 

ა. სახეზბეა ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუს- 
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რულებლოთბა, არასრყლად ან არასათანადოდ შესრულება; 

ბ. როდესაც ხელშეკრულების ერთი მხარის მიერ ყალღებულე- 

ბების შესრულებლობამ. მეორე მხარეს მიაყენა მიანი: 
გ. როდესაც ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალდებუ- 

ლებების შეუსრულებლობას, არასრულად ან არასათანადოდ შეს- 

რულებას შორის არსებობს პირდაპირი კავშირი. 
დ. როდესაც არსებობს მხარის ბრალი ვალდებულებების შეუს- 

რულებლობამი. არასრულად ან არასათანადოდ შესრულებაში. 

მუხლი 57. 
მხარეებს არა აქვთ უფლება, მეორე მხარეს მოსთხოვონ იმ ჯა- 

რიმების თანხების ანაზღაურება, რომლებიც მათ გადაუხადეს კოჩ- 

ტრაგენტებს ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებით. 

მუხლი 58. 
ანაზღაურებას ექვემდებარება, როგორც პირდაპირი ზიანი, ისე 

მიუღებელი სარგებელი, გამოწვეული მეორე მხარის მიერ ხელ- 
შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობით ან 

არასათანადოდ შესრულებით. 

მუხლი 59. 
მოთხოენა ჯარიმის გადახდის შესახებ მხარეს უნდა წარედგი- 

ნოს არაუგვიანეს 3 თვისა, იმ მომენტიდან, როდესაც: 
ა. წარმოიშვა ასეთი ჯარიმის მოთხოვნის უფლება, და 

ბ. როდესაც ჯარიმამ მიაღწია მაქსიმალურ მნიშენელობას. 
მუხლი 60. 
ჯარიმის დასაბუთებული გაანგარიშება მოყვანილი უნდა იყოს პრე- 

ტენზიის საფუძველზე დართულ ანგარიშში ან უშუალოდ პრეტენზიაში. 
მუხლი 6ჰ). 
პრეტენბიებთან და ჯარიმებთან დაკავშირებული ანგარიშსწო- 

რება ხდება უნაღდო ანგარიშსწორების წესით. 

თავი XVI. პასუხისმგებლობისაგან განთავისუფლება 
მუხლი 62. 
მხარეები იავისუფლდებიან ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდე- 

ბულებების შეუსრულებლობის ან არასათანადოდ შესრულებისათ- 
ვის პასუხისმგებლობისაგან, როდესაც ასეთი შეუსრულებლობა მოხ- 

და დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედების შედეგად. რო- 

მელიც წარმოიქმნა ხელშეკრულების ხელმოწერის შემდეგ. 
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მუხლი 63. , 
დაუძლეველი ძალის გარემთებების არსებობის მტკიცების ტეირ- 

ის ეკისრება მხარეს. რომელიც მი ესითებს ასყიი გარემოებების 

არსებობაზე. 

მუხლი 64. 
მხარეს არა აქვს უფლება. მიეთიხიხოს დაუძლეველი ძალის გა- 

რემთებებზე, რომელიც წარმოექმსა ხელშეკრულების მოქმედების 

ყადის ამოწურვის შემდეგ. 

მუხლი 65. 
IL. მხარეს. რთმელსაც წარმოექმნა დაუძლეველი ძალის გარე- 

მოებები, ვალდებულია ამის შესახებ დაუყოენებლიე წერილობით 

აცნობოს მეორე მხარეს; 

2. დაუძლეველი ძალის გარემოებები და ასეთი გარემოებების მთქ- 

მედების ხანგრძლივობა, დადასტურებული უნდა იყოს კომპეტენტური 

ორგანოს, მაგალითად, ავტორიტეტული სავაჭრო პალატის მიერ. 

მუხლი 66. 
თუ დაუძლეველი ძალის გარემოებები გრძელდება ხელშეკრუ- 

ლებით განსაზღვრულზე მეტ ხანს, მხარეს უფლება აქვს შეწყვიტოს 

სელშეკრულება. ასეთ შემთხვევაში, მხარეებს არა აქვთ უფლება. 
მოსთხოვონ მეორე მხარეს ჯარიმის გადასდა, ზიანის ანაზღაურე- 

ბა ან უკვე განხორციელებეელი შესრულების დაბრუნება. 

მუხლი 67. 
ხელშეკრულებაში დეტალურად უხდა იყოს მითითებული ის მოევ- 

ლენები, რომელსაც მხარეები მიიჩნევენ დაუძლეველი ძალის გა- 

რემოებებად, ასეთი გარემოებების დადგომისა და შეწყვეტის შე- 

სახებ შეტყობინების ვგადები და წესი. 

თავი XVII. საარბიტრაქო შეთანხმებები 

მუხლი 68. 
I. ხელშეკრულების შესრელებიდან წარმოქმნილი დავების გა- 

დაწყვეტას მხარეები ეცდებიან მოლაქმარაკების გზით. 

2. თუ ასეთი ვერ იქნება მიღწეული, მხარეები დავას გადაჭრიან 

არბიტრაჟის მეშვეობით. 

მუხლი 69. 
1. ხელშეკრულებაში მოყვანილ საარბიტრაჟო შეთანხმებაში 

გარკვევით უჩდა იყოს მითითებული: 
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ა. არბიტრაჟის სრ ული დასახელება; 
ბ. დავის განხილეის ადგილი; 
გ არბიტრების რაოდენობა, მათი დანიშვნის. შეცვლის, აცილების წეMI: 
დ. განხილეის ენა: 

ე. მატერიალ ური სამართალი, რომლის საფუძველზეც მოხდება 
დავის განსილეყა. 

2. საარბიტრაჟო შეთანხმებაში მითითებული უნდა იყოს: 
„არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებულო 

იქნება მხარეებისათვის“. 

თავი XVIII. სხვა დებულებები 
მუხლი 70. 
I. პრეტენზიების წარდგენა უნდა მოხდეს წერილობითი ფორმიი»; 
2. პრეტენზია რაოდენობაზე შეიძლება გაგზავნილ იქნას ტელე- 

ფონით, რაც უმოკლეს ვადაში უნდა დადასტურდეს წერილით, ფაქ- 
სით, ელტ ფოსტის საშუალებით. 

3. პრეტენზიას უნდა დაერთოს, დეფექტის მოცულობის, მიზებე- 

ბის დამადასტურებელი დოკუმენტი, სასურეელია კომპეტენტური 
ექსპერტების მონაწილეობით. 

4. პრეტენზიის თარიღად ითელება მისი გაგზავნის თარიღი. 

5. მხარეებს არა აქვთ უფლება, ხელშეკრულებით გათვალისწი- 
ნებული უფლებები და მოვალეობები გადასცენ მესამე მხარეს, მე- 
ორე მხარის წერილობითი თანხმობის გარეშე. 

6. ხელშეკრულებაში ცვლილებებისა და დამატებების შეტანა 
დაიშვება მხოლოდ მხარეთა წერილობითი თანხმობით. 

7. ხელშეკრულება არ უნდა შეიცავდეს სიტყვიერ შეთანხმებებ- 
სა და დაპირებებს. 

8. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად იი+ 
ელება ყველა წინა მიმოწერა, სიტყვიერი და წერილობითი შეთანხმება. 

მუხლი 71. 
ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული ყველა სა- 

კითხი. რომელიც არ რეგულირდება მხარეებს შორის დადებული 

ხელშეკრულებით, მოგვარდება: 
ა. წამოჭრილი გამყიდველის ქვეყნის ტერიტორიაზე. გამყიდეე- 

ლის ქვეყნის მატერიალური სამართლის საფუძველბე; 

ბ. წამოჭრილი მყიდეელი ქვეყნის ტერიტორიაზე. მყიდველის ქეეყ- 

ხნის მატერიალური სამართლის საფუძველზე. 
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საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობებში 

გამოყენებული სამართლის შესახებ 
დღეს. როდესაც საერთაშორის“ი სამეურსეთ. ურთიერთობების 

გარემე წარმოუდგენელია ყველაზე მცირე საწარმოს ეფექტური 

საქმიანიბა, ხშირად ისმება კითსვა: რომელი ქვეყნის სამართალს 

უნდა დაექვემდებაროს სხვადასხვა სახელმწიფოს რეზიდენტებს 
შორის დადებული სამეურნეო ხელშეკრულება, ანუ ხელშეკრუ- 
ლება საქონლის, პროდუქციის, სამუშაოებისა და მომსახურების 
მიწოდებაზე? 

სახელშეკრულებო ურთიერთობების მარეგულირებელ საერთა- 

მორისო და ნაციონალურ ნორმებში არის ამ საკითხთან დაკავში- 

რებული ცალკეული ნორმები. მაგალითად: ხელშეკრულების შეს- 

რულებასთან წამოჭრილი საკითხები გამყიდველის სახელმწიფოს 

ტერიტორიაზე, რეგულირდება გამყიდველის სახელმწიფოს მატე- 

რიალური სამართლით), მყიდველის სასელმწიფოს ტერიტორიაზე 

– მყიდველის სახელმწიფოს მატერიალური სამართლის საფუძველ- 
ზე. საკითსის ასეთ გადაწყვეტას აქეს აშკარად უხერხ-ელი მხარე- 

ები. არც თუ იშვიათად, მხარეები სათანადოდ ვერ ერკეევიას მეო- 

რე მხარის სახელმწიფოს მატერიალურ სამართალში; ზოგჯერ ძნე- 

ლია იმის გარკვევა, რომელი მხარის სახელმწიფოს ტერიტორიაზე 

და რომელი ქვეყნის სამართლის საფუძველზე უნდა მოხდეს სა- 

კითხის განხილვა და დავის გადაწყვეტა. 

სხვადასხვა სახელმწიფოების ეკონომიკურ სუბიექტებს შორის 
სახელშეკრულებო ურთიერთობების სრულყოფის, საერთაშორი- 

სო ყაჭრობის გაადვილების მიზნით. 1955 წლის 15 ივნისს ჰააგაში 

სელმოწერილ იქნა კონვენცია – საერთაშორისო ყიდვა-გაყიდეის 

ომერაციებში გამოყენებული სამართლის შესახებ. 

ქვემოთ მოყვანილია ეს კონვენცია მცირე შემოკლებიი!. 

კონვენცია საერთაშორისო ყიდვა-გაყიდვის 

ოპერაციებში გამოყენებული სამართლის შესახებ 
მუხლი 1. წინამდებარე კონეენცია გამოიყენება საერთაშორი- 

სო სავაჭრო -ერთიერთობებში. 

კონეენცია არ გამოიყენება ფასიანი ქაღალდების, დარეგისტრი- 
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რებული საზღვაო და საჰაერო ხომალდებისა და იმ გაყიდვების 

მიმართ. რიიმლებიც ხორციელდება სასამართლოს გადაწ ყყეტილე- 

ბით ან იძულების სხვა რომელიმე ფორმიია!. იგი გამოიყენება დო- 

სუმენტებზე დაფეძნებელი გაყიდვების მიმარიი!. 

წინამდღებარე კონვენციის მიზნებისათვის ყიდეა-გაყიდვის ხელ- 

მეკრულებას უთაჩაბრდება დასამზადებელი ანუ საწარმოებელი 

პროდუქციის მიწოდება იმ პირობით. რომ მხარე. რომელიც იღებს 

პროდუქციის მიწოდების ეალდებულებას, თვიიონ უზრუნველყოფს 

დასამზადებელ თუ საწარმოებელ პროდუქციას აუცილებელი სედ- 

ლეულითა და მასალებიი!. 

წინადადება კონვენციის პირველი მუხლის მოთხროენების გაი” 

ვალისწინებით, კოსეენციის პირველი მუხლის მხარეების განცხა- 

ღება კანონის გამოყენებასთან. მოსამართლის ან არბიტრის კომ- 

პეტენციასთან დაკავშირებით, არ არის საკმარისი ყიდვა-გაყიღვის 

ხელშეკრულებისათვის საერთაშორისო სტატუსის მისანიჭებლად. 

მუხლი 2. ყიდვა-გაყიღვა რეგულირდება ხელშეკრულების მხა- 

რეების მიერ მითითებული ქვეყნის ნაციონალური სამართლით. 

ასეთი მითითება პირდაპირ უნდა იყოს ჩაწერილი ან ცალსა- 

ხად უნდა გამომდინარეობდეს ხელშეკრულების პირობებიდან. 

მხარეების შეთანხმების პირობები, ხელშეკრულებისათვის გა- 

მოსაყენებელი სამართლის შესახებ. განისაზღვრება ამ სამართ- 
ლით. 

მუხლი 3. თუ მხარეების მიერ არ არის განსაზღვრული ხელშეკ- 
რულებისთვევის გამოსაყენებული სამართალი წინა მუხლის პირო- 

ბების შესაბამისად, გაყიდვა რეგულირდება იმ ქვეყნის ნაციონა- 

ლური სამართლის საფუძველზე. სადაც მდებარეობს გამყიდველი 

დაკვეთის მიღების მომენტში. 

მიუხედავაღ ამისა, გაყიდეა რეგულირდება მყიდველის სახელმ- 
წიფოს ნაციონალური კანონმდებლობით, თუ დაკეეთა ამ ქეეყანა- 

ში მიღებული იქნა დამკვეთის, მისი წარმომადგენლის ას აგენტის 

მიერ. 

როდესაც გაყიდვა ხდება ბირჟაზე ან აუქციონზე, გაყიდვა რეტუ- 

ლირდება იმ ქვეყნის ჩაციონალური კანონმდებლობიი,, სადაც მჯე- 
ბარეობს ბირჟა ან აუქციონი. 

მუხლი 4. როდესაც ხელშეკრულებაში ნათლად არ არის ჩამო- 

ყალიბებული პირობები, იმ ქვეყნის ნაციონალური სამართალი. სა- 
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დაც უხდა მოხდეს ყიდეა-გაყიდეის ხელშეკრ ელების საყუძველზე 

მიწოდებული საქონლის დათვალიერება, გამოიყენება ისეთი სა- 

კითხების დასარეგულირებლად, როგორებიცაა: როგორ და რა ყვა- 

დები უნდა მოხდეს საქონლის დათვალიყრება და რა ზომები უს- 

და იქნეს მიღებული საქონლის მიღებაზე ყარის თქმის შემიხვევა- 

ში. 

მუხლი 5. წისამდებარე კონვენცია არ გამოხყენება ისეთი სა- 

კითხების მიმარი). როგორებიცაა: 

ა. მხარეების სამარიოალუნარიაჩიბა; 

ბ. სელშეკრულებების ფორმები: 

გ. საკუთრების გადაცემა. საკუთრების უფლებისა და რისკის 

გადაცემის საკითხები რეგულირდება წისამჯებარე კონვყნციის სა- 

ფუძველზე. მხარეების მიერ შეთანხმებული, ერი-ერთი მხარის სა- 

ციონალური სამართლის საფუძეელზე; 

დ. ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულების იურიდიული ძალა იმ პი- 

რების მიმართ, რომლებიც არ წარმოადგენენ ხელშეკრულების მხა- 

რეებს. 

მუხლი 6. წინამდებარე კონვენციის საფუძველზე, მხარეების მი- 

ერ განსაზღერული გამოსაყენებელი სამართალი შეიძლება უარ- 

ყოფილ იქნეს კონვენციის მონაწილე ნებისმიერ ქვეყანაში, საჯა- 

რო წესრიგთან დაკავშირებული მოტიეებიი!. 

ე. კონვენციის მხარეები შეთასხმდნენ, წინამდებარე კონვენცი- 

ის 1-6 მუხლები გაითვალისწინონ თავისი ქვეყნების ნაციონალურ 

კანონმდებლობაში.



ინკოტჯერმსი და ყიდვა–გაყიღვის 

ხელშეპრულება 

ინკოტერმსის მიზანი და გამოყენების სფერო. ისკოტერმსის 
მიზანია საერთაშორისო წესების ჩამოყალიბება ეკონომიკურ ურ- 

ისსერთობებში (მათ შორის საერთაშორისო სავაჭრო გაცელაში) 

გამოყენებული ტერმინების განმარტებისათვის, რაც საშუალებას 

იძლევა ავიცილოთ, ან უკიდურეს შემთხვევაში, მინიმუმამდე შევამ- 

ციროთ, სხვადასხვა ქეეყანაში ამ ტერმინების განმარტებასთას და- 
კავშირებული გაუგებრობები. 

არც თუ იშვიათად, მხარეები ხელს აწერენ კონტრაქტზე. ისე, რომ 

არ იცნობენ კონტრაგენტი მხარის ქვეყნის კანონმდებლობასა და 

სავაჭრო ჩვეულებებს, რაც ხშირად სდება დასანანი გაუგებრობე- 

ბის, უთანხმოებებისა და სამართლებრივი დავების მიზეზი, ყველა 

გამომდინარე შედეგებით. 

ყველა ამ პრობლემის მოგვარების მიზნით, საერთაშორისო სა- 
ვაჭრო პალატამ 193) წელს მიიღო სავაჭრო ტერმინების განმარ- 
ტების დაზუსტებული წესები. ასეთი წესები ცნობილია „ინკოტერმს- 
36“-ის სახელით. საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობების თა- 

ნამედროვე პრაქტიკასთან შესაბამისობაში მოყვანის მიზნით, წე- 
სებში შეტახილი იქნა ცვლილებები და დამატებები 1953, 1967, 1976, 
1980, 1990 წლებში და 2000 წელს. 

აღსანიშნავია, რომ ინკოტერმსის მოქმედება ვრცელდება მხო- 

ლოდ ხელშეკრულების მხარეთა უფლებებსა და ვალდებულებებზე, 
საქონლის მიწოდებასთან დაკავშირებულ საკითხებში. ისკოტერ- 
მსის მიზნებისათვის „საქონელი“ გულისხმობს მხოლოდ ,,მატერი- 

ალურ საქონელს“, „მატერიალურ აქტივებს“, განსხვავებით „არამა- 

ტერიალური საქონლის". ,,არამატერიალური აქტივებისაგინ“. 

მიუხედავად იმისა, რომ ინკოტერმსი ძალაშია 1936 წლიდან და 

როგორც უკვე აღვნიშნეთ „არაერთხელ არის დაზუსტებული და 

კორექტირებული, პრაქტიკაში დღემდე გვხვდება ინკოტერმსის ტერ- 

მინების განსხვავებული გაგება. განსაკუთრებით ხშირია, ინკოტერ- 

მსის არასწორი გაგების სამი ვარიანტი: 

ა. ისკოტერმსი უფრო მეტად უკავშირდება ყიდვა-გაყიდვის ხელ- 

შეკრულებას ვიდრე გადაზიდვის ხელშეკრულებას: 
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ბ. მცდარად მიიჩხნეყა. რომ ინკიიტერმჩის ტერმინები უხდა მოი- 

ცივდეს ხელშეკრულებასთან დაკავშირებულ ყყელი საკითხს: 
გ. ისკოტერმსის ტყრმინები მიიჩნევა გადამზიდეის ხელშყ,კრუ- 

ლყიად. 

საზგასმით, უნდა ითქეას, რომ ინკოტერმსი დაკავშირებულია 
მხარეების უფლება-მოევალეობებიან, მაი, შიოსრის დადებული ყიდ- 

ყა-გაყიდვის ხელშეკრელების ფარგლებში და ისიც მხოლოდ მი- 

წიდების საწილიი. 

იმპორტითრებმა და ექსპორტიორებმა, ყსდა გაითვალისწინონ 

ერთის მხრიე, განსხყავებები და მეორეს მხრიე კავშირები სსეა- 

დასხვა სახის ხელშეკრულებებს შორის, რაც აუცილებელია სავაჭ- 

რო გარიგების შესრულებისათეის, განსაკუთრებით მაშის. როდე- 

საც ყიდეა-გაყიდვის ხელშეკრულებასთან ერთად აუცილებელია 

ფინანსირების, გადაზიდვის, დაზღეევის ხელშეკრულებები. ყველა 

ასეთი ხელშეკრულების არსებობისას, ინკოტერმსის ტერმინები და- 
კავშირებულია მხოლოდ ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებასთან, ამა- 

ვე დროს, მსარეების შეთასხმება ინკოტერმსის კონკრეტული ტერ- 

მისის გამოყენებაზე, ძალაშია ყველა სხვა ხელშეკრულებისათვი- 

საც. მაგალითად, როდესაც მხარეები შეთანხმდნენ Cჩ ან CIL 
პირობაზე, გამყიდველს არა აქეს უფლება, მიწოდება განახორციე- 

ლოს ნებისმიერი სატრანსპორტო საშუალებით, გარდა საბღეაო 

ტრანსპორტისა, რადგან. ამ პირობების თანახმად, გამყიღველმა, მყიდ- 

ეელს უნდა გადასცეს კონოსამენტი ან სხვა საბღვაო სატრანს- 

პორტო დოკუმენტი, რაც უბრალოდ, შეუსრულებელი იქნება ნების- 

მიერი სხეა სატრანსპორტო საშუალებით გადაზიდვისას. 

მიუხედავად იმისა, რომ ინკოტერმსის მიზანია ყიდვა-გაყიდვის 

სელშეკრულების შესრულების უზრუნველყოფა, მასში საერთოდ არ 
შედის ამ ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული მთე- 

ლი რიგი საკითხები. უფრო მეტიც. ინკიტერმსი საერთოდ არ ეხება 

ხელშეკრულების დარღვევასა და ასეთი დარღვევებისათვის ჰასუ- 

ხისმგებლობისაგან განთავისუფლების საკითხებს. ეს საკითხები 

რეგულირდება ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულების შესაბამისი და- 

ბულებებითა და მოქმედი კანონმდებლობით განსაზღვრული წე- 
სით. 

ინკოტერმსი თავიდახვე გათვალისწინებული იყო იმ ხელმეკ- 

რულებებისათვის, რომლებიც გათვალისწინებული იყო საქონ- 
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ლის ნაციხსალერ სამღვრებზე გადაადგილებისათვის. ამდენად 

იჩკოტერისი განეკუთვნება საერთამორისო ტერმისების ,,ატყ- 
გორიას. ეს არ გამორიცხავს ამ ტერმინების შეუზღუდავ გამო- 
ყენებას ყიდვა-გაყიდეის ხელშეკროელებებისათვის ქვეყნის ფარ- 

გლებშიც. 
სავაჭრო გერმიჩები, მაი, შორის ინკოტერმსი, შეადგენს ყიდყა- 

გაყიდვის ხელშეკრულების მხოლოდ ნაწილს. თუ ხელშეკრულება 

განსაგღერავს საქონლის სარისხს, რაოდენთბას და ფასს. სავაჭრო 

ტერმინები მოიცავენ საკითხებს. რომლებიც არეგულირებენ მხო- 

ლოდ საქონლის მიწოდებას – გადაცემას გამყიდველიდას მყიდვე- 
ლისათვის. 

ხელშეკრულებაში ისეთი ტერმინების მითითება, როგორიცაა 
08 ან CI, ყოველთვის არ არის საკმარისი, რადგან ეს ტერმი- 

ნები თავისთავად მიუთითებენ მხოლოდ იმაზე, რომ საქონლის მი- 

წოდება უნდა მოხდეს განსაზღვრული ტრადიციული წესით და ამა 

თუ იმ ხარჯის ანაზღაურება ხდება მყიდველის, ან გამყიდველის 
მიერ. 

ხელშეკრულების მხარეებს, როგორც წესი, სჭირდებათ მეტი იხ- 

ფორმაცია. მაგალითად, ვინ მოახდენს განბაჟებას საქონლის გა- 
ტანის ან შეტანისას, ვინ კისრულობს საქონლის დატვირთვა-გად- 

მოტვირთვის ხარჯებს, როგორ ნაწილდება მხარეებს შორის სა- 

ქონლის გაფუჭების ან დაკარგვის რისკი, ვინ ახორციელებს ასე- 

თი რისკების დაცვას დაზღვევის ხელშეკრულების დადების გბით 

და სხვა. 
ყველა ამ კითხვაზე პასუხის მისაღებად აუცილებელია კონკრე- 

ტული სავაჭრო ტერმინის უფრო სრული განმარტება: ყიდვა-გა- 

ყიდვის ხელშეკრულების კონკრეტული მუხლის, გამოყენებული სა- 

მართლის ნორმების, ახ სავაჭრო ჩვეულებების გათვალისწინებით. 
ნაციონალური სამართლისა და საერთაშორისო კოსვენციის 

ნორმებისგან განსხეავებით, „ინკოტერმსის” ტერმინების ავტომა- 

ტური ჩართვა ხელშეკრულებებში მნიშვნელოენად შეზღუდულია. 

იმისათვის. რომ ასეთი ტერმინები სრულად იქსეს გამოყენებული 

და გათვალისწინებული, ხელშეკრულების შესრულებებიდან გამომ- 
დინარე პრობლემების მოსაგვარებლად, აუცილებელია, რთმ პირ- 

დაპირ იყოს მითითებული ხელშეკრულებაში „ინკოტერმს-2000''. 

ხელშეკრულების მომზადებისას მხარეებს აქვთ ალტერნატივა: 
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,. ან ხელმეკრულებამი განთყალისწინოის კონკრეტული ჩაყაჭ- 

(9, ტერმისთაჩს დაკაყშმირყბული ყყელა არსყბიის,ი ასჰექტი, ან 

2. გამოიყენოს უფრი პრაქტიკული გშია. შესაბამის ფერმინთას 

ერთად მიუთითოს ს„ისკოტერმს-2000”. 

საგულისხმოა ინკოტერმსის ტერმინების გამოყენებანთას და- 

კბემირებული კიდევ ერთი გარემდორება. კერძოდ. იჩკოტერმსის წე- 
სები განსაზღყრავეს გამყსდველსა და მყიდეელს შორის საქონ- 

ლის დაკარგეისა და გაფუჭების პას უსისმგებლობის განაწილების 

საკითხებს. ამავე.დროს, ისინი არ არეგულირებენ საქოჩელზე სა- 

კუთრების უფლების გადაცემის წესს. ამ პროცედურის ერთიასი 

წესების შეთანხმება ვერ მოხერხდა ვერც გაეროს კონვენციით 

„საერთაშორისო სავაჭრო ხელშეკრულების მესახებ“. ამდყსად, 

ხელშეკრულების მხარყებმა, თვითონ უხდა განიხილოს და შეა- 
ოასხმონ ეს საკითხები ხელშეკრულებაში და მკაცრად დაიცეან 
ყამოყენებული სამართლის ნორმები, დაკავშირებული საქონლის 

საკუთრების უფლების გადასელასა და საკუთრების სსეა უფლე- 

ბეითან დაკავშირებით. 

ინკოტერმსი არ ეხება ხელშეკრულების შეუსრულებლობასა და 

ასეთი შეუსრულებლობის შედეგებს. ამიტომ ასეთი საკითხები უნ- 

ღა მოგვარდეს ან ხელშეკრულებაში გათეალისწინებული სპჰეცია- 

ლური დებულებებით, ან გამოყენებული სამართლის სორმებით. 

ინკოტერმსის ტერმინების ჯგუფები და მათი კომპონენტები. 
სავაჭრო ტერმინებს შორის არსებული განსხვავებები განსაკუთ- 

რებით ნათლად ვლინდება ამ ტერმინების კლასიფიკაციაში. ტერ- 

მისები დაჯგუფებულია ოთხ კატეგორიად, მათი დასახელების ჰირ- 

ველი ასოების გამოყენებით. 

პირველი ჯგუფი შეიცავს მხოლოდ ერის! ტერმინს CXVV, ასუ 

ქარხნიდან. დანარჩენი სამი ჯგუფიდან, სამი ტერმინია L ჯგუფში 

(CC#;: (#5 და CC8), ოთხი ტერმინია მესამე ჯგუფში (CL; CIL; 

CჩI და CI8) და სუთი ტერმინი C ჯგუფში (0#,(;065;: 060; ჩხხს 

და 00ჩ). 

ასო ჩნ გულისხმობს. რომ გიმყიდყელი ვალდებულია რისკისა- 

გას თავისუფალი საქონელი გადასცყს გარკვეულ გადამზმიდავს, 

მყიდყელის ხარჯზე. 

ასო C მიუთითებს იმაზე, რომ გამყიდველი ვალდებულია გას- 

წიოს გარკვეული ხარჯები, რისკების გადაცემის საკვანძო მომეხ- 
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ტის შემდეგაც. 
ასო 0 მიუთითებს. რომ საქონელი უნდა მივიდეს დანიმიულე- 

იის ადგილჩე. 

ტერმინების ასეთი კლასიფიკაცია უმარტივებს ბიზსესმენებს ტერ 

მინების გაგებას ღა სწორ ორიენტაციას შესაბამისი ტერმისის არ- 
ჩევაში. ქვემოთ მოტაჩილია ინკოტერმს-2000-ის სრული კლასიფი- 

კაცია: 

ჯგუფი C. გაგზავნა 
ნწXVV- ფრანკო ქარხანა (.. შეთანსმებული ადგილი): 

ჯგუფი . ძირითადი გადაზიდვა არ არის გადახდილი: 
ჩC/#- ფრასკო გადამზიდავი (.. დანიშნულების ადგილი): 
”Mს§5- თავისუფალია ხომალდის ბორტის გასწერივ (... შეთახსხ- 

მებული გადატვირთვის პორტი); 

C8- თავისუფალია ხომალდის ბორტზე (... შეთანხმებულია გა- 
დატვირთვის პორტი); 

ჯგუფი C. ძირითადი გადაზიდვა ანაზღაურებულია 
CწL- ღირებულება და ფრახტი (... დანიშნულების პორტი); 
CIC- ღირებულება, დაზღვევა და ფრახტი (.. დანიშნულების პორ- 

ი); 
ე CჩI - ფრახტი და გადაზიდვა გადახდილია –მდე (... დანიშნულე- 

ბის ადგილი); 

CI - ფრახტი, გადაზიდვა და დაზღვევა გადახდილია –მდე (.. 
დანიშნულების ადგილი); 

ჯგუფი ს. მიწოდება 
ნს/L- მიწოდება საზღვარზე (.. შეთანხმებული მიწოდების ად- 

გილი); 
065- მიწოდება ხომალდიდან (... დანიშნულების პორტი); 
ხნC- მიწოდება ნავმისადგომიდან (.. დანიშნულების პორტი): 
ხის - მიწოდება განბაჟების გარეშე (.. დანიშნულების ადგი- 

ლ»!); 
ნ0ნ6–- მიწოდება განბაჟებით (.. დანიშნულების ადგილი): 

რატომ ხდება ინკოტერმსის ტერმინების გადასინჯვა. ინკო- 
ტერმსის პერიოდული გადასინჯვისა და მისი ცალკეული დებულე- 
ბების დაბესტების ძირითად მიზებად დღემდე რჩება მათი თახსა- 
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მესრთვე საეყაჭრო პრაქტიკანთან ადაპტირების ა უცილყბლიოიბა. 

მაგალითად. )198ი წლის რედაქციაში შეტასილი იქნა ტერმინი 

„ფრანკო გადამზიდავი“ (წC/ბ), «I ცალეყეელი შემსთსევვებისათვის,. 

როდესაც საქონლის მიღების პუნქტი, საზღყაო გადაზიდვყების შემ- 
თხეევები არ წარმოადგენს წC8- იი, განსაზღვრულ ტრადიციულ 

მუსქტს – გადახნელა. ხომალდის მოაჯირზე. 

1990 წელს შეტანილმა ცვლილებებმა შესაძლო გასადა მიწო- 

დების დამადასტურებელი წერილობითი დოკუმენტების შეცელა, შე- 
საბამისი ელექტრონული შეტყობინებებით, იმ პირობიის. რომ მხა- 

რეები შეთანხმებული არიან კავშირურთიხერთობაბე ელექტრო- 

ხელი საშუალებების გამოყენებით, ზოგადად იუ ვიტყეითს, ინკო- 

ტერმსის პერიოდული გადასინჯეისა და დაზუსტების უპირეელესი 

ამოცანაა მისი პრაქტიკული გამოყენების გაადეილება. 

„მინპოტერმს-2000”. ისკოტერმსის მორიგი რედაქტირებისადთვის, 

რომელიც ორ წელზე მეტ სანს გრძელდებოდა, საერთაშორისო 

სავაჭრო პალატამ ჩართო მსოფლიო ვაჭრობის სხვადასხვა სფე- 

როს სპეციალისტთა ფართო წრე, შედეგად მიღებულია „ინკოტერმს- 
2000“. ინკოტერმსის 1990 და 2000 წლების რედაქციების შედარე- 

ბისას შესაძლოა დარჩეს შთაბეჭდილება, რომ ცვლილებები მცი- 

რერიცსოვანი და არც თუ ისე მნიშვნელოეანია. შესაძლოა ეს ასეც 

არის. საქმე იმაში გახლავთ, რომ ბოლო რედაქციების ძირითადი 

მიზანი იყო ინკოტერმსის. როგორც აღიარებული საერთაშორისო 

ტერმინების სტატუსის განმტკიცება და საერთაშორისო სავაჭრო 

პალატამ უარი თქვა შესწორებებზე მხოლოდ შესწორებებისათ- 

ვის, რაც გარკვეულწილად შეიმჩნეოდა წინა რედაქტირების შედე- 

გებში. ამავე დროს, მთელი ძალისხმევა მიმართული იყო იმისაკენ, 

რომ ტერმინების ფორმულირებებში სრულად ყოფილიყო ასახუ- 

ლი საერთაშირისო სავაჭრო პრაქტიკაში ბოლო წლებში მომხ- 

დარი ცვლილებები. 

განსაკუთრებით მნიშვნელოვანი ცვლილებები იქსა შეტანილი 

(ირ საკითხში: 

% განბაჟება და საბაჟო გადასახტელების გადახდა #45 და 060 
ტერმინების მიხედვიი;; 

% დატვირთვისა და გადმიიტვირთევისათვის ყალდებულება ჩC4 

ტერმინის მიხედვით). 

ყეელა არსებითი და ფორმალური ცვლილება შეტანილი იქნა 
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ინცოტერმსის მომხმარებელთა მრავალწლიანი პრაქტიკის დეტა- 

ლური შესწავლისა ღა ანალიზის საფუძველზე. 

ინკოტერმსის ჩართვა ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებაში. ის 
ფაქტი. რომ არსებობს ინკოტერმსის არაერთი რედაქცია, შეიძლე- 

ბა გასდეს გაუგებრობისა და უთანხმოების მიზები. თუ ყიღდვა-გა- 
ყიდვის ხელშეკრულებაში გარკეყვით არ იქნა მითითებელი ინეო- 

ტერმსის სრული დასახელება. სხვა სიტყვებიის ი'უ ვიტყეიის. როდე- 

საც მხარეები შეთანხმდებიან მიწოდების განხორციელებაზე „ის- 

კოტერმს-2000“-ის კონკრეტული ტერმინის საფუძყელზე, ყიდვა-გა- 

ყიღვის ხელშეკრულებაში გარკვევით უნდა იყოს მითითებული, რთმ 

მხარეები ხელმძღვანელობენ „ინკოტერმს-2000“-ით. 

ისკოტერმსის ყველა ტერმინში, მხარეების ვალდებულებები თავ- 

მოყრილია ცალკეულ მუხლებში, სადაც ყოველ ცალკეულ მუხლში 
მოყვანილია გამყიდველისა და მყიდველის ვ·ალდებულებები. 

ტერმინოლოგია. „ინკოტერმს-200-“-ის შემუშავების პროცესში, 
საკმაო ძალისხმევა დასჭირდა ტერმინებში გამოყენებული ცნებე- 
ბისა და გამოთქმების შეთანხმებას. ამ გზით თავიდან იქნა აცილე- 
ბული ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულების გაეროს კონვენციაში გა- 

მოყენებული მნიშვნელობების გადმოსაცემად განსხვავებული ცნე- 
ბების გამოყენება. 

ტვირთის გამგზავ3ვნ0. ზოგჯერ საჭირო ხდება ერთი და იგივე 

ტერმინის გამოყენება, ორი განსხვავებული მოვლენის გადმოსაცე- 
მად, მხოლოდ იმიტომ, რომ ძნელი მოსაძებნია მისაღები ალტერნა- 
ტივა. მაგალითად „ტვირთის გამგზავნი“ გულისხმობს, როგორც 
პირს, რომელიც საქონელს გადასცემს გადასაზიდად, იმ პირსაც, რო- 
მელიც გადამზიდავთან დებს გადაზიდვის ხელშეკრულებას. არ არის 
გამორიცხული. რომ ტვირთის გამგზავნი აღმოჩნდეს სხვადასხვა 
პირი. მაგალითად, წ08 ტერმინის პირობებში, როდესაც გამყიდვე- 
ლი საქონელს გადასცემს გაღამზიდავს, ამ უკანასკნელთან კი გა- 

დამზიდყის ხელშეკრულებას დებს მყიდველი. 

მიწოლება. ასევე ორი მნიშენელობით გამოიყენება ინკოტერმ- 

სის მიზნებისათვის ტერმინი „მიწოდება“. იგი გამოიყენება იმ მო- 
მენტის აღსანიშჩნავად, როდესაც გამყიდველმა შეასრულა თავისი 
ეალდებულება #4. პუნქტის შესაბამისად. იგიყე ტერმინი გამოი- 
ყენება მყიდველის ვალდებულების აღსანიშნავად #4. პუნქტის მი- 

ხედვით, რომლის თანახმად, მყიდველი ვალდებულია მიიღოს სა- 
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ქონელი, როდესაც იგი მიწოდებულია #.4, პუნქტის მოთხოყნების 

დაცვიი!". 

ისკიხიტერმსის ტერმისებში ასევე გამოიყენება ცხებები სსაქიოს- 

ლის გაღაცემა მყიდყელის განკარგუელებაში“ და „გადახსცყს ჩაქო- 
ჩელი“. რომლებიც პრაქტივკელად „მიV-ოიდების იდესტერი სც სებე- 

ბია. 

ჩვეულებრინვი. ეს ტერმინი გამოიყენება იმ დოკუმენტების მი- 
მართ, რომლებიც გამყიდეელმა ეჩდა გადასცეს მყიდეელს და იმ 

გადაზიდყის ხელშეკრულების მიმარის. რომელიც გამყიდყელმა უსნ- 

ღა ეზრუსეელყის. ზუსტად ძსელია იმის გასმარტება, თუ რას წიშ- 

საეს „ჩეეულებრივი“ ინკოტერმსის მიბნებისათვის, თუმცა, ცალკე- 

ულ შემთხვევაში არ არის ძნელი იმის განსაზღვრა, თუ რას აკეძსე- 

ბენ სავაჭრო ოპერაციების მონაწილეები კოსკრეტულ შემიახვე- 

ვებში და როდის შეიძლება გახდეს ასეთი პრაქტიკა სავალდებუ- 

ლო, ან გასათვალისწინებელი მხარეებისათვის. მიიჩნევა, რომ ტერ- 

მისი „ჩვეულებრივი“ მეტად მისაღები და სასარგებლოა. ვიდრე 

ტერმინი „გონებრივი“, რომელიც მოითხოვს შეფასებას ისეთი რთუ- 

ლი კატეგორიების პოზიცებიდან, როგორებიცაა პატიოსნება, კეთსილ- 

სინდისიერება და პოზიტიური ცოდნა. ამდენად, ინკოტერმსში, უჰი- 

რატესობა ენიჭება ტერმინს „ჩვეულებრივი“. 

მოსაპრებლები. საქონლის საბაჟო გაწმენდასთან და მთლია- 
ნაღდ საბაჟო ფორმალობებთან მიმართებაში „მოსაკრებელი“ გუ- 
ლისხმობს იმ თანხებს, რომელიც უნდა იქნეს გაღახდილი საქონ- 

ლის იმაორტთას თუ ექსპორტთან დაკაეშირებული ფორმალთბე- 

ბის შესასრულებლად, რომელთა გადახდა სავალდებულოა მოქმე- 

დი კანონმდებლობის ფარგლებში, საქონლის საბაჟო საზღვარზე 
გადაადგილებისათვის. 

სებისმიერი დამატებითი გადასასჯელები, რომლებიც გადაიხ- 

დება კერძო ფირმების მიყრ გაწეული მომსახურებისათვის შესახ- 

ეაზყ, დატ ეირისვა-გადმოტვირთვაზე და სხვა, არ მიეკუთვნება საბა- 

ყო ყორმალთბებთან დაკავშირებულ მოსაკრებლებს, თუმცა. ჩსაყ- 

სებით, შესაძლებელია ისინი შევიდნენ მხარის მიერ გაწეული ხარ- 

ჯების შემაჯგენლობაში. 

„პორტი“, „,,აღგილი“, ,,პუნქტი“, ,შენობა“ – გამოიყენება იმ 

ტერიტორიის აღსანიშნავად, სადაც ენდა მოხდეს საქონლის მიწო- 

დება. ცალკეულ შემთხვევაში აუცილებელი ხდება მიწოდების ად- 
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გილის აღნიშვნა პორტის ტერიტორიაზე, სადაც უხლია მოსდეს სა- 

ქონლის გადაცემა მყიდველის განკარგულებაში. 

„ხომალდი“, „გემი“. ეს ტერმისები გამოიყენება სატრაჩსპორ- 

ტო საშუალების აღსანიშნავად, როდესაც საქონლის მიწოდება ხორ- 

ციელდება საზღეაო ახ სამდინარო გბებით. ტერმინები „გემი“ და 

„ხომალდი“ სინონიმებია ინკოტერმსის მიზნებისათვის. 

„შესწორება“, „დათვალიერება“, „ნნსპექტირება“, ეს გერმი- 

ნები სისონიმები არ არიან. „დათვალიერება“ მოიცავს საქონლის 

მღგომარეობისა და რაოდენობის უფრო ეიზუალურ შეფასებას „შე- 

მოწმება“ და „ინსპექტირება“ კი კონკრეტული საქოხლის ერიისი, ახ 

რამდენიმე პარამეტრის შესაბამისობის დადგენას ხელშეკრულე- 

ბის. ას ხელშეკრულებით განსაზღვრული ნორმატიული დოკუმეს- 

ტის მოთხოვნებთან. 

გამყიდველის ვალდებულება. შეიძლება ითქვას, რომ ინკოტერმ- 

სის ტერმინების შინაარსი კონცენტრირებულია მიწოდებაზე გამ- 

ყიდველის ვალდებულებების ირგვლიე. როდესაც მხარეებს შორის 

არსებობს ხანგრძლივი და ნაყოფიერი სავაჭრო-სახელშეკრულებო 

პრაქტიკა, მათ შორის ასეთი ვალდებულებების, პასუხისმგებლობისა 

და ხარჯების განაწილება რაიმე სირთულეებს არ იწვევს. ასეთი 

ურთიერთობების არარსებობის პირობებში განსაკუთრებული რო- 

ლი ენიჭება ინკოტერმსის ტერმინებს, რომლებიც საკმაოდ ზუსტად 

და დეტალურად განსაზღერავენ მიწოდებასთან დაკავშირებული მხა- 

რეების, პირველ რიგში გამყიდველის ვალდებულებებს. 

რისკების გადასვლა. საქონლის გაფუჭების, დაკარგვის, აუცი- 

ლებელი ხარჯების გაწევის რისკი გამყიდველიდან მყიდველზე გა- 
დადის, როდესაც გამყიდველი სრულად ასრულებს თავის ვ:ალდე- 

ბულებებს საქონლის მიწოდებაზე. 

მყიდველს არა აქვს უფლება, გააჭიახუროს საქონლისა და შე- 

საბამისად, საქონელთან დაკავშირებული რისკების ხარჯების გა- 

წევის ვალდებულებების შესრულება მას შემდეგ, რაც გამყიდველი 

სრულად შეასრულებს მიწოდებას, ანუ მიწოდების პირობებიი გან- 

საზღვრულ ყველა ვალდებულებას. 
ამდენად, საქონელზე რისკებისა და ხარჯების გაწევის ვალდებუ- 

ლების გადასვლა მყიდველზე შეიძლება მოხდეს მის მიერ საქონ- 

ლის ფაქტიურად მიღებამდე - თუ იგი უარის იტყვის. ან აჭიანურებს 

მისთვის მიწოდებული საქონლის დროულ მიღებას. გამყიღყელი- 
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დან მყიდველზე რისკების გადასვლის აუცილებელი ძირთბაა. რომ 

საქონელი სათანადოდ და საიმედოდ იყრის იდესტიფიცირებ ელი მყყიდ- 

ვქელისათვის, როგორც ხელშეკრულებიი! განსაზღვრელი საქონელი. 

პორტის, პონპრეტული ქვეყნის სავაჭრო ჩვეულებები. ვისა«- 
დან ისკოტერმსი გამოიყენება სხვადასხვა სავაჭრო გარიგებებში 
და მრავალ ქვეყანაში, ყოველთვის არ არის ადეილი, სრელად გას- 
ესაბღვროთ მსარეების ყალდებ ულებები. აღჩიმნ ულის გათვალის- 

წინებიის, ხშირადც აუცილებელი ხდება კონკრეტული მორტის. ან კოს- 

კრეტელი საქონლით ვაჭრობაში დროთა განმავლობაში. ან მხა- 

რეთა შორის ჩამოყალიბებულ ჩვეელებებზე მითითება. 
სასურველია, რომ მსარეებმა დროულად ჩააყენონ ერი'მახნეთი 

საქმის კურსში ასეთი ჩვეულებების შესასებ, წინასახელშეკრელებო 

მოლაპარაკებებისა და სელშეკრულების პროექტის განხილყისა და 

შეთანხმების პროცესში. გაუგებრობებისა და უთანხმოებების წარ- 

მოქმნის პროცესში კი თავისი კანონიერი პოზიცია დაადასტურონ 

ხელშეკრულების შესაბამისი მუხლის სპეციალური დებულებებით. 
ასეთმა სპეციალურმა ღებულებებმა, რომლებიც შეტანილია მხარე- 

ებს შორის დადებულ ხელშეკრულებაში, პრაქტიკულად შეიძლება 

შეცვალოს ინკოტერმსში მოყეანილი ფორმულირებები. 
მყიდველის უფლება, შეარჩიოს საქონლის გადატვირთვის აC- 

გილი. ზოგ შემთხვევაში, სელშეკრულების დადების მომენტში. შე- 

უძლებელია იმ ადგილის, ან დანიშნულების იმ პუნქტის მითითება, 

სადაც უნდა მიიტანოს საქონელი გამყიდველმა გადამბიდველი- 

სათვის გადასაცემად. ცალკეულ შემთხეევებში შესაძლოა ასეთ ად- 

გილად მითითებული იქნეს საკმაოდ დიდი ტერიტორია, მაგალი- 

თად საზღვაო პორტი. ასეთ შემთხვევებში, ხელშეკრულება ითვა- 

ლისწინებს მყიდველის უფლებას, მოგვიანებით დააზუსტოს მიწო- 

ღების ადგილი და მის ეალდებულებას, დროულად შეატყობინოს 

გამყიდველს ასეთი გადაწყვეტილების შესახებ. 

თუ მყიდველი დრთულად არ შეასრულებს თავის ვალდებულე- 

ბას, დაზუსტებული მიწოდების ადგილის გამყიდველისათვის შეტყო- 

ბინების შესახებ, მას ეკისრება საქონლის გაფუჭებისა და დაკარგ- 

ვის ყველა რისკი და ხარჯი ასეთი ვალდებულების შეუსრულებ- 

ლობით გამოწვეული ზიანისათვის. 

მყიღველის უარი, მიუთითოს მიწოდების კონკრეტული ადგი- 

ლი მიწოდების შეთანხმებული პუნქტის ფარგლებში, უფლებას ანი- 
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ჭებს გამყიდველს, ამავე სუსქტის ფარგლებში შვარჩილს მისივის 

ხელსაყრელი და მოხერხებული ადგილი. 

განბაქება. ამ ტერმინიას ერთად იხმარება „საბაჟო გაწმენდა“, 

„საბაჟო გასუფთავება“, საუცილებელი საბაჟო ფორმალთბები”. ტერ- 

მიხი განბაჟება, ასუ იი ფორმალობებისა და ხარჯების ერისობლი- 

ობა. რომელიც მოქმედი კანონმდებლობით აუცილებელია საქონ- 

ლის საბაჟო საზღერის გადაკვეთისათვის ექსპორტის და იმპორ- 

ტის ქვეყნებში. შეიძლება გასდეს გაუგებრთობისა და უთანსმოების 

მიზები ხელშეკრულების შესრულების პროცესში. 

აღნიშნულის გათვალისწინებით, აუცილებელია, რომ სელშეკრუ- 

ლებაში განმარტებულ იქსეს განბაჟებასთან დაკავშირებული აუცი- 

ლებელი პროცედურები საქონლის საზღვარზე გადაადგილებისათ- 

ვის: ბაჟის გადახდა, მოსაკრებლების გადახდა, ყველა სხეა ფორმა- 

ლობისა და ადმინისტრაციულ ქმედებათა შესრულება და გადახღა. 

რიგ ქვეყნებში, საქონლის ექსპორტისა და იმპორტისას. არ მო- 

ითხოვება საბაჟო ფორმალობების შესრულება. ან ასეთი ფორმა- 
ლობები სრულდება გამარტივებული წესით. აღნიშნულის გათვა- 

ლისწინებით განბაჟებასთან დაკავშირებით შეტანილია დამატება 

„თუ ასეთი აუცილებელია“. რა თქმა უნდა, შეიძლებოდა ასეთი 
დამატება არ შეეტანათ, რადგან, თუ კანონმდებლობა არ მოითხოვს 

საბაჟო ფორმალობების შესრულებას, ბაჟისა და სსეა მოსაკრებ- 

ლების გადახდას, ექსპორტიორს/იმპორტიორს ძალიანაც რომ უნ- 

დოდეს, ასეთ ფორმალობებს ვერ შეასრულებს. 

შევუთჭა. ხშირად გამყიდველმა წინასწარ იცის, როგორ უნდა 

იქნას შეფუთული მისაწოდებელი საქონელი. შეფუთვის პირობები, 

როგორც წესი, გარკვევითაა მითითებული ხელშეკრულებაში. 

ამავე დროს, საქონლის შეფუთვის პირობები შეიძლება არსები- 

თად შეიცვალოს ტრანსპორტირების პირობების გათვალისწინე- 

ბიის. ასეთ სიტუაციებში. გაუგებრობის თავიდან აცილების მიზნით, 

ხელშეკრულება უნდა ითვალისწინებდეს გამყიდველის ვალდებუ- 

ლებას, ისე შეფუთოს საქონელი, რომ შეფუთვა იძლეოდეს მისი დაც- 

ვის. შენახვის, დატვირთეა-გადმოტეირთეის შესაძლებლობას ტრან- 
სპორტირების პროცესში, ვიდრე მიწოდების დასრულებამა)ე. 

საქონლის დათვალიერება. ხშირად მიზანშეწონილია, მყიდველმა 

საქონელი დაათვალიეროს (შეამოწმოს, მოახდინოს საქონლის ინ- 

სპექტირება), მის შეფუთვამდე და გადასაზიდად გადაცემამღე. 
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როგორც წესი, საქონლის გადატყირივისწისა ინსპექტირება (წარ - 

თულია გამყიდველის ეალდებულებებში. თუ სელშეკრულება გამ- 

ყიდეელის ვალდებულებები ასეთ საირ”(სბას არ ითვალისწინებს, 

ისსპექტირება ხსორცხელდება მყიდველის ხარჯიის, გარდა იმ ძემ- 

თფსეეყებისა, როდესაც საქონლის ისსპექტირებას მოითხოვეს ექს- 

პორტიორი ქყეყსის კანონმდებლიიბა. 

სხყა სიტყყებით თუ ეიტყეიი. როდესიც გადატვირთვისწინა სა- 

ქონლის შემოწმება აუცილებელია გამყიდყელისაისვის. მინი ქვეყ- 

ნის კანოსმდებლობით გათვალისწინებული რომელიმე ერით ას 

რამდენიმე ფორმალობის შესასრულებლად, ასეთი შემოწმება ეხ- 

და განსორციელდეს გამყიდველის ხარჯიი!. 

„ინპოტერმს-2000“ და ტრანსპორტირების შორმა. ინკოტერე- 
სის ტერმინებში, როგორც წესი მითითებულია ტრანსპორტირების 

ის ფორმა, რომლისთვისაც გამოიყენება ესა თუ ის ტერმისი. 

ნებისმიერი სატრანსპორტო საშუალებით და შემოტანილი გა- 

დაზიდეებისათვის გამოიყენება ტერმინები: 

CXVV; C/#; CნI; CI; 0#L; 00ს; ხნ. 
მსოლოდ საზღვაო და შიდა სამდინარო გადაზიდვებისათვის 

გამოიყენება ტერმინები: 

0.5; 08; CL; CIC;065 და 0860. 
რეპჰომენდაციები გამოყენებაზე. როგორც წესი, ინკოტერმსის 

ყოველ ტერმინს დართული აქეს მოკლე შესავალი განმარტება. 

ასეთი გასმარტება საშუალებას აძლეეს ხელშეკრულების მხარე- 
ებს, სწორად შეარჩიონ საჭირო ტერმინი. განსაკუთრებული მხიმ- 

ვნელობა ენიჭება შესა;ალ განმარტებას, როდესაც აუცილებელი 

ხდება არჩევანის გაკეთება ორ ტერმინს შორის, მაგალითად წC# 

და ნ08-ს შორის. არის შემთხეევები, როდესაც მსარეები იყენე- 
ბეს ტერმინს 08, როდესაც ამისი აუცილებლობა და საჭიროება 

არ არსებობს. ტერმინი LC8 გამოიყენება მხოლოდ მაშინ. როჯსე- 

საც გამყიჯველის ყალდებელება შესრულებულად ითვლება, საქ+(ინ- 

ლის ხომალდის მოაჯირის გადაკვეთის მომენტში. 

აღნიშნულის გათვალისწინებით, 08-ის შესავალ განმარტება- 

ში საზგასმითაა მითითებული, რომ ამ ტერმინის გამოყენება არ 

არის რეკომენდებული. როდესაც მხარეების შეთანხმება არ ითვა- 

ლისწინებს გამყიდველის ეალდებულებას, საქონელი გადაიტანოს 

ხომალდის მოაჯირზე. 
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კონკრეტული ტერმისის შესავალი განმარტება, ასევე გამო- 

რიცხავს საზღვაო გადაბიდეებისათვის განკუთენილი ტერმისების 

გამოყენებას სხეა სახის ტრანსპორტით) გადაბზიდესსიათ ვის. ასეთ 

შემთხვევაში გამყიდველს უჩნდება სიძნელეები მყიდეელისათვის 

ისკოტერმსის შესაბამისი ტერმინით განსაზღვრული დოკუმენსტე- 
ბის გადაცემაში. 

კონოსამენტი და ელექტრონული კავშირი. ცრადიციულად, სა- 

ბორტო კონოსამენტი არის ერთადერიი მისაღები დოკ უმენტი. რო- 

მელიც გამყიდველმა უნღა გადასცეს მყიდველს საქონლის მიწო- 

დების შემთხევევაში Cნნ და CI პირობით. 
კონოსამენტი ასრულებს სამ ძირითად ფუნქციას: 

9. აჯასტურებს საქონლის დატვირთვას ხომალდზე; 

92 ადასტურებს გადაზიდვის ხელშეკრულებას; 

· უფლებას და საშუალებას აძლევს მხარეს, საქონელი „გაღას- 

ცეს მყიდველს, ან მესამე მხარეს კონოსამენტის გადაცემის გბით. 

საგღვაო გადაზიდვებისას, ნებისმიერმა სხვა დოკუმენტმა შეიძ- 

ლება შეასრულოს კონოსამენტის პირველი ორი ფუნქცია, მაგრამ 

იგი არ გამოდგება საქონლის მყიდველისათვის გადაცემის დამა- 

დასტურებლად და რაც მთავარია, არ აძლევს უფლებას მყიდველს 

საქონელი გადასცეს მესამე მხარეს ტრანსპორტირების პროცესში. 
ის ფაქტი, რომ კონოსამენტი ადასტურებს საქონლის მყიდველი- 

სათვის გადაცემას, ანუ მიწოდების დასრულების ფაქტს, ართულებს 

მისი ელექტრონული შეტყობინებით შეცვლას. 

სატრანსპორტო დოკუმესტი უნდა ადასტურებდეს როგორც სა- 

ქონლის გადაცემას გადამბიდველისათვის, ისე იმასაც, რომ გადამ- 

ზიდავმა ტვირთი მიიღო ყოველგვარი ხარვებების გარეშე. სების- 

მიერი ჩანაწერი იმის თაობაზე. რომ გადამზიდავმა საქონელი მი- 

იღო ცალკეული დაზიანებებით, სატრანსპორტო დოკუმენტს აქცეეს 

„არასუფთა დოკუმენტად“. რაც ართულებს ასეთი დოკუმენტით ან- 

გარიშსწორების პროცესს, პირველ რიგში აკრედიტივით ანგარიშ- 

სწორების პირობებში. 

მიუხედავად კონოსამენტის სპეციფიკური იურიდიული თავისე- 
ბურებებისა, რომლებიც ართულებენ მას შეცვლილი ექვივალენტუ- 

რი ელექტრონული შეტყობინებით, სერიოზული მუშაობა მიმდინა- 

რეობს კონოსამენტის ელექტრონული ვერსიის შექმნაზე. 

ინკოტერმსის #.8 მუხლის თანახმად, წერილობითი დოკუმენტე- 
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ბი შეიძლება შეიცვალოს ექვიყბლენტური ელექტრონული ინფორ- 

მაციით, თუ მსარეებს შორის არსებობს შეთასსმება ელექტროსუ- 
ლის კავშირის შესახებ. 

ბილო წლებში საყაჭრო ერიიხერთდთბებიან დაკავშირებული 

დოკუმენტების ბრუნვა მნიშვსელოენად გამარტივდა. საზღვაო კო- 
სოსამენტი სშირად იცელება „დოკუმენტით გადაცემის გარეშე“. 

ეს დოკუმენტი ანალოგიურია სხვა სასის ტრასსპიირტიის გადაზიდ- 

ვისას გამოყენებული სატრანსპორტო დოკუმენტებისა, ასეთი დო- 

კუმენტები სავსებით მისაღები და საკმარისია, გარდა იმ შემთსვე- 

ვებისა. როდესაც მყიდველს სურს, საქონელი გადასცეს მესამე მხა- 

რეს, ჯერ კიდევ ტრანსპორტირების პროცესში. მისივის რომ ასე- 

თი გადაცემა შესაძლებელი იყოს, აუცილებელია შესარჩუსებულ 

იქსეს გამყიდველის ვალდებულება, გადასცეს მყიდველს საბღვაო 
კოხოსამენტი CLL და CI ტერმინების შესაბამისად. 

საერთაშორისო სამაჭრო ტერმინების განმარტების წესები. 

სავაჭრო ტერმინები წარმოადგენენ სავაჭრო ხელშეკრულებების 

საკვანძო ელემენტებს, რამდენადაც ისინი მიუთითებენ მხარეებს. თუ 

რა უნდა გააკეთონ საქოსლის გადაზიდვისას გამყიდველიდან მყიდ- 

ველამდე და ხარჯებისა და რისკების განაწილებაზე მათ შორის. 
უკვე დიდი ხანია, ბიზნესმენები იყენებენ შემოკლებულ ტერმი- 

ჩებს 08, 51” და სხვას,მხარეებს შორის ეალდებულებების, ხარ- 
ჯებისა და რისკების განაწილების აღსანიშნავად. მიუხედავად ამისა, 

ეს ტერმინები და მათი გახმარტებები დღემდე იწეეყენ ცალკეულ 

გაუგებრობებსა და უნდობლობას მხარეებს შორის, როგორც სა- 

ერთაშორისო, ისე ქვეყნის შიდა სავაჭრო ურთიერთობებში. შე- 

მოკლებული ტერმინები ძალზე მოხერხებულია, თუმცა ისინი მო- 

ითხოვენ დეტალურ გასმარტებებს, რათა ისინი ერთხაირად გასა- 

გები იყვენენ სახელშეკრულებლო ურთიერთობების ყველა მონა- 

წილისათვის. არასწორად შერჩეულმა ტერმინმა, ას შერჩეული ტერ- 

მინის არაადექვატურმა განმარტებამ. შესაძლოა გაუთეალისწინე- 

ბელი სიძნელეები და გაზრდილი რისკი შეუქმნას ხელშეკრულე- 

ბის შესრულებას და მხარეებს შორის ურთიერთობას. 

„ინკოტერმსი“ 2000 წლის რედაქციით, ჩამოყალიბებულია ლო- 

გიკური თანმიმდევრობით. თითოეულ ტერმინში გამოყოფილია ძი- 

რითადი საკითხები, რომლებიც განლაგებულია ერთიანი ჩუმერა- 

ციის ფარგლებში, რაც საშუალებას იძლევა უფრო ნათლად იქნას 
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წარმოდგენილი მხარეთა ვალდებულებები, სხვა სიტყყებიი, თუ 

ვიტყვით „ინკოტერმსი“ 200ი წლის რედაქციაში გამყიდვეელისა და 

მყიდველის ყალდებულებები სარკისებურად არის წარმო დჯესი- 
ლი, რაც მსარეებს საშუალებას აძლევს შეადაროს თავისი ყალდე- 

ბულებები კოსკრეტული ტერმინის ფარგლებში. 

თითოეული ტერმინით განსაზღვრული მსარეების ვალდებულე- 

ბები, დაჯგუფებულია ორი სათაურის ქვეშ: „გამყიდველი ვალდე- 

ბულია“ და „მყიდველი ვალდებულია“. ამ ეალდებულებათა 10 სა- 
ხე ღალაგებეულია შემდეგი თაჩმიმდევრობიი:: 

გამყიდველი ვალდებულია 
#1 საქონლის წარდგენა ხელშეკრულების პირთბების შესაბამისად 

#22 ლიცენზიები. ნებართეები და სხეა ფორმალობები 
#3 გადაზიღვის ხელშეკრულება და დაზღვევა 
#4 მიწოდება 

#5 რისკების გადასვლა 
#.6 ხარჯების განაწილება 
#7 მყიდველის შეტყობინება 
#8 მიწოდების მტკიცებულება სატრანსპორტო დოკუმენტები ან 

ელექტრონული კავშირის სხეა ექვივალენტური შეტყობინებები 

#9 შემოწმება, შეფუთვა, მარკირება 

#10 სხვა ვალდებულებები 

მყიღველი ვალღებულია 

81 ფასის გადახდა 
82 ლიცენზიები ნებართვები და სხვა ფორმალობები 

83 გადაზიდვის ხელშეკრულება და დაზღვევა 
84 მიწოდების მიღება 
85 რისკების გადასელა 

86 ხარჯების განაწილება 

87 გამყიდეელის შეტყობინება 

88 მიწოდების მტკიცებულება, სატრანსპორტო დოკუმენტები ან 
ელექტროჩულის კავშირის სხყა ექვივ: ალესტ ური შეტყობინებები 

89 საქონლის ინსპექტირება 
810 სხვა კალდებულებები. 
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სავაჭრო ჩვეულებები 

უნიფიცირებული დოკუმენტები 
ჩვეულებებს. რომლებიც არეგელირებეს ურთიერიიბებს ხელ- 

შეკრულების მხარეებს შორის, სასტრძლივი დროის განმავლობაში 

ყალიბდებოდა განსაკუთრებითი: მნიშენელთოვანია ჩვეულებების რო- 

ლი სავაჭრო ურთიერთობების პრაქტიკაში. ასეთი პრაქტიკის სა- 

მართლებრიეის საფუძველია მრავალი ქეეყნის სამართლებრივ სის- 

ტემებში აღიარებული მხარეთა ნების ავტონომიურობის ჰრისცი ჰი. 

ამ პრინცი ჰამა თავისი ასახვა ჰპოვა, როგორც სამართლის კოლი- 

ზიურ ნორმებში (8 IV09IIIIM3M0IIIIსIX I10))MმX) (საერთამორისო კერძო 

სამართლის სორმები, რომლებიც არეგელირებენ მხარეთა შესაძ- 

ლებლობებს, შეარჩიონ მათი ურთიერთობების მარეგულირებელი 

სამართალი), ისე სამოქალაქო საეაჭრო სამართლის ნორმებში. იგუ- 

ლისხმება მსარეთა უფლება და შესაძლებლობა, განსაზღერონ თა- 

ვისი სახელშეკრულებო ვალდებულებები და პროცესის იურისდიქ- 

ციის სფერო – არბიტრაჟის დავის განხილვის პროცედურის არჩევა. 

ჩვეულებების ფართო გავრცელებას სახელშეკრულებო ურთი- 

ერთობებში საფუძვლად უდევს ორი ძირითადი გარემოება: 

მხარეთა ნება. მხარეებს შეუძლიათ გადაწყვიტონ, რომელი ჩვე- 

ულება მიიჩსევა მათთვის სავალდებულოდ, რომელი უსდა შეიტა- 

ნონ სელშეკრულებაში. სსყა სიტყვებით თუ ვიტყვიი), სახელშეკრუ- 

ლებო ურთიერთობებში ჩვეულებების გამოყენების მთავარი სა- 

ფუძველია მხარის ნება. 
ჩვეულებების აღიარება და გათვალისწინება სახელმწიფო სა- 

სამართლოებისა და არბიტრაჟების მიერ – როდესაც მხარეებს 

ასეთი ჩეეულება არ მიუთითებიათ ხელშეკრულებაში, მაგრამ სა- 

სამართლომ და არბიტრაჟმა აღიარეს იგი და გამოიყენეს. რო- 

გორც ხელშეკრულების მხარეთა შორის ურთიერთობათა რეგუ- 

ლირების წყარო. ბევრი სამართლებრივი სისტემა შეიცაეს ნორ- 

მას, რომელიც ითვალისწინებს ჩვეულებების გამოყენებას. 

საერთაშორისო სახელშეკრულებო ურთიერთობებში სერითბუ- 

ლი ყურადღება ეთმობა სავაჭრო ჩვეულებების უნიფიკაციას. ასეთი 

ძალისხმევის შედეგებია: ინკოტერმსი, ტი პიური ხელშეკრულებები, 

ხელშეკრულების საქრთო პირობები, სანიმუშო ხელშეკრულება და 
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სხყა. რომლებიც მაქსიმალურად ითვალისწინებენ ორივე მხარის – 

როტორც მყიდველის, ისე გამყიდველთა ინტერესებს. 

მიუხედავად იმისა. რომ ასეი,ი ესიფიცირებული დოკუმენტები 

გარკვეულწილად ზღუდავენ მსარის ნებას ხელშეკრულების ჰი- 

რობების შერჩევაში. სწორედ მსარეთა ნების თავისუფალი გამთ- 

ხატეა რჩება ხელშეკრულების დადების ერიადერთ საფუძელად. 

ტიპიური ხელშეკრულება 
როგორც წესი, ტიპიურ კონტრაქტებს ამუშავებენ საერთაშო- 

რისო სავაჭრო ურთიერთობების მონაწილე მსხვილი მონაწილე- 

ები, რომლებიც ვაჭრობენ ისეთი სტანდარტული საბირჟო საქოხ- 

ლით, როგორებიცაა: ნავთობი, ხორბალი და ზოგიერთი სსხვყა. ასე- 

თი ხელშეკრულებები წარმოდგენილია სტანდჯარტული ფორმულა- 

რის სახით, რომელიც მოიცავს ხელშეკრულების ყველა ძირითად 

პირობას, მის შესავსებაღ საკმარისია ჩაიწეროს მხარეების რეკ- 

ვიზიტები, საქონლის რაოდენობა, დასახელება და ფასი. 

მიწოდების საერთო პირობები 
ასეთი დოკუმენტი მოიცავს ხელშეკრულების ყველა ძირითად 

პირობას. მხარეების თასხმობის შემთხეევაში, იგი ხდება ხელშეკ- 

რულების განუყოფელი შემადგენელი ნაწილი, რის შესახებაც კეთ- 

დება შესაბამისი მითითება ხელშეკრულებაში. ასეთი მიდგომის 

შემთხვევაში, არ არის აუცილებელი მორიგ ხელშეკრულებაში მრა- 
ვალგვერდიანი პირობის შეტანა. 

სანიმუშო ხელშეკრულება 
ასეთი ხელშეკრულებები, ერთი შეხედეით, წააგავს სტანდარტულ 

ხელშეკრულებას, იმ განსხვავებით, რომ იგი იძლევა მასში ცელი- 

ლებებისა და დამატებების შეტანის უფლებას გარიგების ცალკეუ- 
ლი პირობისა და მხარეთა ნების გათვალისწისებით. 

ასეთი ხელშეკრულების ტი პჰიური მაგალითია შრომის ხელშეკ- 

რულება, რომელიც იდება დამქირავებელსა და დაქირავებულს შო- 

რის მოქმედი შრომის კანონმდებლობის ბაზაზე. მიუხედავად ასეთი 

ხელშეკრულების საკმაოდ მკაცრი ფინანსური სტრუქტურისა, იგი 

განსხვავებული იქნება ერთის მხრივ, კონკრეტული საწარმოს ორ- 
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განიზაციულ-სამართლებრივი ფორმის. მასშტაბების. ეყოჩომიკური 

გარემოს თავისებურებებისა და ფინანსური მდგომარეობის გათყა- 

ლისწინებით! მეორეს მხრიყ. დაქირავებულის პროფესიის. კეალიფი- 
კბციის, ავტორიტეტის. რიგი სსვა მაჩვესებლების გათვალისწინებით. 

მიუხედავად ამისა, სახიმ ემო სელშეკცრელება. სელშეკრულების ი»ა- 
ყეხსებური მაკეტი. ამარტივებს ხელშეკრულების გაფორმებას. ცალ- 

კეულ შემთხვევებში შესაძლებელს ხდის ამის გაკეთებას აპროფესი- 

თხალი იურისტის დასმარების გარეშე. რაც განსაკუთრებით მხიმე- 

ხელოვანია მცირე და საშუალო საწარმოებისაისვის. 

ხელშეკრულების საფინანსო 

და სავალუჯო პირობები 
საფინანსო ღა სავალუტო პირობები წარმოადგენს ნებისმიერი 

სელშეკრულების უმნიშვსელოვანეს ნაწილს. მისი მიზანია უზრეს- 

ველყოს სავაჭრო ოპერაციების მაქსიმალური ეფექტურობა. 

ამ პირობების სათანადოდ განსაზღერასა და შესრულებაზე სრუ- 

ლად არის დამოკიდებული მხარეებს შორის ანგარიშსწორების 

ვადებისა და წესების დაცვა, სავალუტო კურსების ცვალებადობას- 

თან დაკავშირებული დანაკარგების თავიდან აცილება, ან, უკიდუ- 

რეს შემთხვევაში, მინიმუმამდე დაყეანა. 
განსაკუთრებით მაღალია სავალუტო-საფინანსო პირობების 

მნიშვნელობა გრძელვადიანი სამეურნეო ზჩზელშეკრულებებისათ- 

ვის, რაც აიხსნება სავალუტო კურსების ძნელად პროგნოზირებადი 

ცეალებადობით. 

ხელშეკრულებების სავალუტო პირობები გუელისხმობს: 

IL გარიგების ვალუტა და სახელშეკრულებო ღირებულების გაჩნ- 

საზღვრის წესს: 

2. ანგარიშს! წორების ქალუტას; 

3. გადაანგარიშების წესს, როდესაც ხელშეკრულების ვალეტა 

და ასგარიშსწირების ვალუტა განსხვავებულია: 

4. სხვადასხვა სახის მითითებებს. რომელთა მიშასია სავალუტო 
კურსის ცვალებადობასთან დაკავშირებული დანაკარგების ითავი- 

დას აცილება. 

ხელშეკრულების ფინანსური ჰირობები გულისხმობს: 

I. ანგარიშსწორების სახეებსა და პირობების: 
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2. ანგარიშსწორების პირობებს: 

1 დროული ასგარიძსწორების უზრუნველყოფის პირიიბებს: 

4. ანგარიმსწორების საშუალებებს. 

ხელშეკრულების საფიჩასსო და სავალუტო პირობები თიასხმ- 

დება უშუალოდ მსარეებს შორის. რიგი ობიექტური და სუბიექტუ- 

რი პირობების გათვალისწინებით. მათ შორის: 

ი რეგითხსალური სავალუტო სისტემისა და ხელშეკრულებაში 

დაფიქსირყბული საანგარიშსწორები ყალუტის მდგომარეობა და 

უახლოვსი პროგხომები. 

. მხარეყბის. იმპორტიორისა და ყქსპორტიორის მდგომარეო- 

ბა ბაზარზე. ერთი პირის ძლიერი მდგომარე«ბა უპირატესობას 

ანიჭებს მას. მოითხოვოს მისთვის უფრო მისაღები ვალუტის მიღე- 

ბა საანგარიშსწორებო ვალუტად; 
.“ ბაზბარბე დამკვიდრებული, ხელშეკრულებით გათვალისწინე- 

ბული პროდუქციის რეალიზაციის წესები და ჩეეულებები; 
“ საბირჟო საქონელი (ხავთობი, ხორბალი, ხე-ტყე, ლითონი და 

სხვა), როგორც წესი, იყიდება სტანდარტული პირობებით. 
ხელშეკრულების დადებისას საფინანსო-სავალუტო პირობების 

ხასიათზე გავლენას ახდენს რიგი სხეა ფაქტორები: მხარეების ფი- 
ნანსური მდგომარეობა, საქმიანი ავტორიტეტი, მსარეებს შორის 

ჩამოყალიბებული პრაქტიკა და სხვა. 

ხელშეკრულების სავალუტო პირობები 
საქართველოში ანგარიშსწორება დაიშვება მხოლოდ ეროვ- 

ნული ვალუტით. კანონმდებლობა არ კრძალავს უცხო ქვეყნის კონ- 

ტრაგენტებთან უცხოური ეალუტით ანგარიშსწორებას და ხელ- 
შეკრულებაში შესაბამისი პირობის შეტანას. 

თანამედროვე ეკონომიკის არამდგრადობა განაპირობებს რი- 
გი ქვეყნების ვალუტის ცეალებადობას და ასეთი ცეალებადობის 

დინამიკის არაპროგნობირებადობას. მიუხედავად წამყვანი კაპი- 

ტალისტური ქეეყნების ვალუტების გარკვეული სტაბილიზაციისა. არც 

ამ ქვეყნების ეალუტაა დაზღვეული ცვალებადობისაგან. 
პარტნიორი ქვეყნების ვალუტის კურსის ცვალებადობა სერიო- 

ზულ გავლენას ახდენს როგორც ქართული ფირმების საერთაშო- 

რისო სავაჭრო გარიტცებების ეფექტურობაზე, ისე მათ მიერ გახნ- 

ხორციელებული ვალუტის გაცვლის ოპერაციებზე. როდესაც მათ 
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უხდებათ ერიი 'ეცხოური ვალუტის გადაცელა სხვა ვალუტაზე. 

როგორც Vწესი. საყრთაშორისო სავაჭრო გარიგებებში საასგა- 

რიმსწიორები ყალუტად ფიქსირდება მყარი, თავისუფლად სოხყენ- 

ტირებადი ვალუტა. 
როგორც უკვე აღყნიშნეის. ხელშეკრულების სავალუტო პირო- 

ბები თანხმდება მხარეებს შორის. ამდესად, ხელშეკრულების მხა- 

რეები განსაკუთრებული ყურადღებით უნდა მოემბადოს ასეისი მო- 

ლაპარაკებისათვის. მხოლოდ ასეთი მომზადების შედეგად შეიძ- 

ლება მხარემ მიიღოს მისთეის ხელსაყრელი, ას, სულ ცოტა. მისაღე- 

ბი სავალუტო პირობები დადებულ სელშეკრულებაში. 

საქონლის ფასის ვალუტა. მხარეების შეთანსმებიის, ხელშეკრუ- 

ლებაში საქონლის (მომსახურების) ყალუტა შეიძლება დაფიქსირ- 

დეს, როგორც სებისმიერი მსარის, ისე. მესამე ქვეყნის ეალუტაში. 

ყოველგვარი გაუგებრობის თავიდან აცილების მიგნით, მიზანშე- 

წოსილად ითვლება ხელშეკრელების ვალუტად, კოსვერტირებადი 

ეალუტის დაფიქსირება. 
ჩამოყალიბებული სავაჭრო პრაქტიკის თანახმად, საერთაშო- 

რისო ყიდვა-გაყიდვის კონტრაქტებში, რიგი საქონლის ყიდეა-გა- 

ყიდვის ხელშეკრულებაში ხელშეკრულების ვალუტა ფიქსირდება 
განსაზღვრულ ვალუტაში. მაგალითად, ნავთობზე, შაქარზე, ძვირ- 

ფას ქვებზე – აშშ დოლარებში; ხე-ტყეზე, კაკაოზე. მატყლბე, ყავაზე 
– ფრანგულ ფუნტებში და სხვა. 

როგორც წესი, საერთაშორისო სავაჭრო ხელშეკრულებებში და- 

ფიქსირებული საქონლის ფასის ვალუტა და ანგარიშსწორების ვა- 

ლუტა ემთხვევა ერთმანეთს. ამ მიზნებისათეის განსხვავებული ვა- 

ლუტის გამოყენების შემთხეევაში, ხელშეკრულებაში უნდა მიეთი- 

თოს ასეთი ვალუტების საანგარიშსწორებო ვალუტაში გადაასგა- 

რიშების წესი და კურსი. მაგალითად. ანგარიშსწორება ენდა მოხ- 
დეს (საანგარიშსწორებო ეალუტის დასახელება) ასგარიშსწორე- 

ბის თარიღისათვის მოქმედი (საქონლის ფასის ეალუტა) ახ ამ 

პერიოდის საშუალო კურსით. სავალუტო კურსების ცვალებადობა 

გავლენას ახდენს როგორც იმპორტიორის, ისე ექსპორტიორის ფი- 

ნანსურ შედეგებზე. ეს ჩღდღება პერიოდში, როდესაც სავალუტო კურ- 

სი იცელება ხელშეკრულების დადებისა და ანგარიშსწორების თა- 
რიღებს შორის. 

ღამცავი მითითებები – რომელიც ითეალისწინებს სახელშეკ- 
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რულებო თასხის გადაანგარიშებას მისი კურსის ცეალებადობის 

შემიხვევაში, სხვა შერჩეელ ვალუტაში. ემსახურებიან პარტსი.- 
რის დაცვას ასეთი ცვალებადობის შყდეგად გამოწვეული ზარა- 

ლისაგახს. 

სავაჭრო პრაქტიკაში გამოიყენება რამდესიმე სახის დამცავი 
მითიისება. 

სავალუტო მითითება – გულისხმობს საანგარიშსწორებო ჟა- 

ლუტის „მიბმას“ რომელიმე უფრო მყარ ვალუტასიოთან. მაგალითად. 

ანგარიშსწორება მოხდება დოლარებში, ექვივალენტური ეროესუ- 

ლი ყალუტით, ანგარიშსწორების მიიმესტისათვის მოქმედი ერთვ- 

ნული ბანკის ოფიციალური გაცვლითი კურსით. 

სავალუტო მითითება შეიძლება იყოს როგორც პირდაპირი. ისე 
ირიბი. 

პირდაპირი სავალუტო მითითების პირობებში – ფასისა და ან- 

გარიშსწორების ვალუტა ემთხვევა ერთმანეთს (მაგალითად, პო- 
ლონური ზლოტი), მაგრამ ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტ- 

ში, ამ ვალუტის კურსი ფიქსირდება უფრო მყარი ვალუტის კურ- 

სით. თუ ანგარიშსწორების მომენტისათვის ფასისა და ანგარიშს- 
წორების ვალუტების კურსი შეიცვლება, შესაბამისად, შეიცვლება 
კონტრაქტის საანგარიშგებო თანხაც. 

ირიბი სავალუტო მითითება – ასეთი მითითება უფრო ხშირად 

გამოიყენება. ასეთ შემთხვევაში, საქონლის ფასი და ხელშეკრუ- 
ლების ღირებულება ფიქსირდება ერთ რომელიმე მყარ ვალუტაში; 
ანგარიშსწორება კი ხორციელდება მეორე, როგორც წესი, ეროვ- 

ნულ ვალუტაში. 
მულტივალუტიანი მითითება – გულისხმობს რომელიმე ერთ 

ვალუტაში გამოხატული ფასისა და ხელშეკრულების მთლიანი თან- 
ხის გადაანგარიშებას. რამდენიმე წინასწარ შეთანხმებული ვალუ- 

ტის საშუალო არითმეტიკული კურსით შეცვლისას, ხელშეკრულე- 
ბაში აღნიშსული საქონლის ფასთან მიმართებით!. 

მითითება შასების გადასინჯვის უფლებით (მცოცავი ფასე- 
ბი) – ასეთი სავალუტო მითითება საკმაოდ გავრცელებულია სა- 

ერთაშორისო სავაჭრო პრაქტიკაში და ითვალისწინებს სელშეკ- 
რულებით გათვალისწინებული ფასების ცვალებადობას კრედიტით 
გაყიდვის შემთხეევაში, ბაზარზე ფასების ცვალებადობასა და წარ- 
მოებაზე გაწეული ხარჯების ცვალებადობის შესაბამისად. როგორც 
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წესი, ხელშეკრულების ეს პირობა ძალაში შედის მომენტიდან, რო- 

დესაც ფასის ცვალებადობა აჭარბებს მსარეებს შორის წინაწარ 
გასსაზღვრულ სიდიდეს. გაცვლითი-ბარტერული ოპერაციების პჰი- 
რობები ითვალისწინებს ექსპორტიორის მიერ ექსპორტირებული 

თანსის ექვიეყალენტური თახსის საქოსლის შეძენას იმპორტიორი- 
საგან. 

საქონელგაცვლის ამ ფორმამ განსაკუთრებული გაერცელება 

პპოვა პოსტსოციალისტურ ქვეყნებში რეფორმების პირველ ეტაა- 

ზე, რაც გამოწვეული იყო საფინანსო-სავალუტო სისტემის არამდგ- 

რადობით. 

გაცელის ექვივალენტურობის შესანარჩუნებლად, ასეთი ოჰერა- 
ციების მხარეები საქონლის ღირებულებას განსაზღვრავქენ მსოფ- 

ლიო ფასებში. 

ხელშეკრულების ფინანსური პირობები 
ხელშეკრულების ფინანსური პირობების მიზანია, უზრუნველყოს 

ამონაგების დროული მიღება და ანგარიშსწორების მაღალი საი- 

მედოობა ხელშერულების საფუძველზე განხორციელებული სამე- 

ურნეო ოპერაციებიდან. 
ხელშეკრულების ფინანსური პირობები, მათი ხასიათი და მო- 

ცულობა დამოკიდებულია არაერთ ფაქტორზე, მათ შორის, პირველ 

რიგში, მსოფლიო ბაზარზე ანალოგიური საქონლით ვაჭრობაში ჩა- 

მოყალიბებულ პრაქტიკაზე და ხელშეკრულების მხარეებს შორის 
არსებულ ურთიერთობებზე. 

ხელშეკრულების ფინანსური პირობები, როგორც წესი, მოიცა- 

ვენ შემდეგ საკითხებს: 

I, ანგარიშსწორების სახეები და ჰირობები; 

2. ანგარიშსწორების გამოყენებული ფორმები: 
3. მსარეთა ვალდებულებების შესრულების უზრუნველყოფის 

ფორმები. 

ანგარიშსწორების ფორმას მხარეები ათანხმებენ მოლაპარა- 

კების პროცესში, რაც ცალსახად აღინიშნება მათ შორის დადებულ 

სელშეკრულებაში. სწორად დადებული ხელშეკრულება, მასში და- 
ფიქსირებული ანგარიშსწორების პირობები, უნდა უბრუნველყოფ- 

დეს ექსპორტიორის მიერ ხელშეკრულებით განსაზღვრული თან- 

ხის სრულად და დროულად მიღების მაღალ საიმედოობას. 
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ანგარიშსწორების სახეები და პირობები 
სავაჭრო პრაქტიკაში გამოყენება ანგარიშსწორების სამი ფორმა 

(ჰირობა): 

– ნაღდი ანგარიშსწორება; 

– ანგარიშსწორება კრედიტით; 
– შერეული ანგარიშსწორება, რომელიც, როგორც წესი, მოი- 

ცავს ნაღდ ანგარიშსწორებას, ისე მყიდველის დაკრედიტებას. 
ნაღღი ანგარიშსწორება. ანგარიშსწორების ეს ფორმა გულისს- 

მობს თანხის გადახდას მიწოდების, საქონელზე საკუთრების უფლე- 
ბისა და რისკების გადასვლის მომენტში, როდესაც მყიდველი იღებს 
საქონელზე საკუთრების დამადასტურებელ ყველა დოკუმენტს. 

უნდა აღინიშნოს, რომ მიუხედავად „ნაღდი ანგარიშსწორები- 
სა“, ანგარიშსწორება ხორციელდება გადარიცხვით, ანუ უნაღდო 
ანგარიშსწორებით. კუპიურებით ანგარიშსწორება, როგორდც წესი, 
ხორციელდება გამონაკლის შემთხვევებში. 

პრაქტიკაში ნაღდი ანგარიშსწორება ხორციელდება რამდენი- 

მე ფორმით (გადარიცხვა, აკრედიტივი, ინკასოს წესით და სხეა). 

საერთაშორისო სავაჭრო პრაქტიკაში მხარეები ხშირად დიდი მან- 
ძილებით არიან ერთმანეთისაგან დაშორებული, შესაბამისად, ერ- 
თი მხარის მიერ გადახდილი თანხა, გარკვეული დროის გავლის 

შემდეგ აღწევს თანხის მიმღებამდე, რაც „ნაღდ ანგარიშსწორე- 
ბას“ გარკვეულწილად პირობით ხასიათს აძლევს. 

ნაღდი ანგარიშსწორება მყიდველის მიერ შეიძლება განხორ- 

ციელდეს: 
– ხელშეკრულებით გათვალისწინებული სასაქონლო და სხვა 

დოკუმენტების წარმოდგენით ექსპორტიორის მომსახურე ბანკში, 
მისივე ქვეყანაში; 

– მყიდველის მიერ გამყიდველისაგან ინფორმაციის მიღების 

მომენტში, საქონლის მიწოდებისათვის მზადყოფნის შესახებ; 
– საქონლის მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომენტში; 

– სასაქონლო და ხელშეკრულებით გათვალისწინებული სხვა 

დოკუმენტების წარდგენით ბანკში, იმპორტიორის ქეეყანაში. 
ექსპორტიორისათვის ყველაზე სასურველია ანგარიშსწორება 

ხელშეკრულების ხელმოწერისთანავე. 
იმპორტიორისათვის საუკეთესო ჰირობაა, ანგარიშსწორება სა- 

ქონლის მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომენტში. 
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სათელია. რიე ანგარიშსწორების ირიყე ძირთბა. ცალსახად მი- 

საღებია მსოლოდ ერთი მხარისათვის. 

პირველ შემთხვევაში, იბრდება იმის ალბათობა, რომ ხელშე#კ- 

რულების ხელმოწერის მომესტში ასგარიმსწორების შემდეგ გაჩ- 

სდეს პრობლემები გამყიდველის მიერ საქონლის მიწოდყბაში: 

მეორე შემთხვევაში, იბრდება იმის ალბათობა. რომ მყიდყელს 
გაუჩნდეს პრობლემები ანგარიშსწორებაში. საქონლის მიწოდე- 

ბისა და შესაბამისი მიღებ-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის შემდეგ. 

გამყიდველის ანგარიშსწორების საუკეთესო პირობაა – წინა- 

წარი გადახდა. 

მყიდველისათვის – საქონლის მიღებისა და შესაბამისი მიდებ- 

ჩაბარების აქტის სელმოწერის შემდეგ. 
ანგარიშსწორება პრედიტით. კრედიტით ანგარიშსწორება გუ- 

ლისხმობს ანგარიშსწორებას საქონლისა და საქონელზე საკუთ- 

რების უფლების მიღებამდე ან ასეთის მიღების შემდეგ. 
პირველ შემთხვევაში კრედიტორაღ ითელება მყიდველი. მას 

ფული გადახდილი აქვს, მაგრამ, საქონელი და შესაბამისი დოკუ- 

მენტები მიღებული არა აქვს. 
მეორე შემთხვევაში, კრედიტორია გამყიდველი. მას საქოსელი 

და შესაბამისი დოკუმენტები გადაცემული აქვს მყიდველისათეის, 

მაგრამ ფული არა აქეს მიღებული. 
საკრედიტო ოპერაციები ძალზე გავრცელებულია სავაჭრო. მათ 

შორის, საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობებში. პრაქტიკულად 

შეუძლებელია სერიოზული სამეურნეო ოპერაციის განხორციელება 

კრედიტის ამა თუ იმ ფორმის გამოყენების გარეშე. 

არსებობს სამეურნეო ურთიერთობებში გამოყენებული კრე- 

დიტების რამდენიმე კლასიფიკაცია: 

ღანიშნულების მიხედვით: 

· საწარმოო – საწარმოო დანიშსულების აქტივების შესაძენად: 

· არასაწარმოო – კვების, საყოფაცხოვრებო, პირველადი მოხ- 

მარების საქონლის შესაძენად. 

სახეების მიხელღვით: 

· სასაქონლო – როგორც წესი. ექსპორტიორები აძლევენ იმ- 

პორტიორებს: 

“ სავალუტო – როგორც წესი, იძლევიან ბანკები, თავისუფლად 

კონვენტირებადი ვალუტით!. 
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უგრუნველყოფის მიხელღვით: 

· უზრუნველყოფილი – გაიცემა კონკრეტული ფასეულობებით 
უბრ უხნეელყოფის ჰპირ“ტი!)): 

« არაუზრუნველყოფილი – ანე საბლანკო კრედიტი, რომელიც 
გელისხმობს მოვალის ვალდებულებას, დაფაროს კრედიტი შეთაჩ- 

ხმებულ ვადაში. 

ვადების მიხედვით: 

“ მოკლევადიანი – | წლამდე ეადით»; 
· საშუალოვადიანი – |I-5 წლამდე ვადიი); 

· გრძელვადიანი – 5 წელზე მეტი ვადით. 
პრელიტის ხასიათის მიხედვით: 

.·ჭ კომერციული; 

. საბანკო: 

საბროკერო; 

სამთავრობო; 

საერთაშორისო საფინანსო – სავალუტო ორგანიზაციის. 

კრედიტის პირობების შეფასებისას, უნდა გაანალიზდეს შემდე- 

გი მაჩვენებლები: 

·. ვადები – დროის პერიოდი, რომლის განმავლობაშიც უნდა 

მოხდეს კრედიტის გამოყენება; 

“ი დაფარვის ვადა – დროის პერიოდი, რომლის განმავლობა- 

შიც ხდება კრედიტის ძირითადი თანხის დაფარეა; 

· შეღავათიანი ვადა – კრედიტით სარგებლობის ვადის ამო- 

წურეიდან ძირითადი თასხის დაფარვის მომენტამდე. შეღავათია- 

ნი პერიოდის განმავლობაში ხდება მხოლოდ კრედიტზე პროცენ- 

ტის გადახდა; 

·“ სრული ვადა – დროის მონაკეეთი კრედიტით სარგებლობის 

დაწყებიდან, მის სრულ დაფარვამდე; 
·“ საშუალო ვადა – ღროის მონაკვეთი, რომლის განმავლობაშიც 

კრედიტის მიმღები სარგებლობს კრედიტის სრ-ელი თანხით, ეს ვადა 

გამოიყენება აღებული კრედიტის ღირებულების განსაზღერისათვის. 

ანგარიშსწორების შერეული სახეები 
ანგარიშსწორების შერეული, კომბინირებული სახეები ფართოდ 

გამოიყენება სავაჭრო პრაქტიკაში, ძირითადად მანქანებისა და 

მოწყობილობების ექსპორტისა და იმპორტის ოპერაციებში. ამ კა- 
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ტეგორიის ძეირადღირებელი აქტივების გაყიდეისას, მყიდეელი Vწი- 

სასწარ უჩდის გამყიდეველს სახელშეკრულებო თანხის ჩაწილს. და- 

სარჩენ თანხაზე ფორმდება კრედიტი. 

მსხეილი სამშენებლო პროექტების რეალიზაციისას, ჩელშეკრუ- 

ლებები შესაძლოა ითეალისწინებდეს „კრედიტის სხეადასხყა ფორ- 

მას: პროექტის ნაწილი შესაძლოა დაფინანსდეს კომერციული კრე- 

დიტიის, საწილი უფრო იაფი ბანკის კრედიტიის, დანარჩენი – რთმე- 

ლიმე საერთაშორისო საფჟინანსო-საკრედიტო კომძანიის ან სამ- 

თავრობო კრედიტით. ფინანსირების ასეიი გა საკმაოდ ეფექტუ- 

რია ეკონომიკურად არც ისე ძლიერი ქვეყნებისათვის. 

სახელვეკრულებო პოლიტდტიპა 

და გადასახადები 
მიმდინარე საგადასახადო დაგეგმვა მოიცავს სამეურნეო სუბი- 

ექტის მიერ ცალკეული გადასახადების დაგეგმვას, ასევე სააღრიცხ- 
ეო და სახელშეკრულებო პოლიტიკის შემუშავებას. 

ცალკეულ შემთხვევებში, სამეურნეო სუბიექტს შეუძლია ისე გა- 
მოიყენოს მოქმედი კანონმდებლობა, მათ მორის, საგადასახადო 
კოდექსი, რომ მიაღწიოს მისთეის ხელსაყრელ საგადასახადო და- 
ბეგერის რეჟიმს. 

სამეურნეო ხელშეკრულების დადებისა და შეცელისას აუცილე- 
ბელია კომპლექსურად შეფასდეს ყეელა მისი საგადასახადო შე- 

დეგი და გავლენა ცალკეულ გადასახადზე. გამომდინარე სამეურ- 

ნეო სუბიექტის ინტერესებიდან. 
სახელშეკრულებო პოლიტიკა გულისხმობს პირის მიერ ხელ- 

შეკრულების ტიპის, პარტნიორის, ხელშეკრულების პირობების 
შერჩევას კონსენსუსის საფუძველზე. დასახული ფინანსური შელე- 
გების ან აქტივების სასურეელი სტრუქტურის მისაღებად. 

სახელშეკრულებო პოლიტიკის რეალიზაციის პროცესში, ყოველ 

კონკრეტულ ხელშეკრულებას უნდა ჩაუტარდეს სამართლებრივ- 
ეკონომიკური ექსპერტიზა, რომელიც მოიცავს: 

. სამოქალაქო ექსპერტიზას – ხელშეკრულების პირობების 

შეფასებას სამოქალაქო კოდექსის თვალსაზრისით: 
“ საბუღალტრო ექსჰერტიზას – ხელშეკრულების დადების, რე- 

ალიზაციისა და შედეგების ბუღალტრული გაფორმების შესაძლო 
ეარიანტებს; 

“ი საგადასახადო ექსპერტიზას – ხელშეკრულების განხილვას საგა- 
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დასახაღო ვალდებულების წარმოქმნის მიზხით, მოქმეღი საგადასახადო 
და საბაჟო კასთხმჯებლიობის მოთხოვნების შესაბამისად. ამ პროცესში 
კომპლექსურად უნდა შყყასდეს დადებული ხელშეკრულების ყყყლი შე- 
საძლო საგადასახადო შედეგი, ცალკეული გადასახადის მიხედვით). 

ყურადღებით უნდა გაანალიზდეს ხელშეკრულება იურიდიულ 
და ფიზიკურ პირს შორის, ე.წ. სამოქალაქო-სამართლებრივი სელ- 

შეკრულება. უნდა დაზუსტდეს ხელშეკრულების თანხა ითყვალის- 
წისებს თუ არა დაბეგვრას გადასახადის წყაროსისან. მათ შორის. 
სოციალური გადასახადიი!. 

“ ფინანსურ ექსპერტიზას – იგი საწარმოს ფინანსური მდგო- 
იმარეობის შეცვლის მაჩვენებლებს განსაგღვრავს, რომლებიც იეა- 
რაუდება სამეურნეო ხელშეკრულების დადების შედეგად (მათ შო- 
რის, ისეთი მაჩვენებლების შეცვლა, როგორებიცაა: ფინანსური და- 
მოუკიდებლობა, რენტაბელობა და კრედიტუნარიანობა). 

ხელშეკრულებას სამართლებრივ-ეკონომიკური ექსპერტიზის ძი- 
რითადი და საბოლოო მიზანია ისეთი ხელშეკრულების დადება, 
რომელიც უზრუნველყოფს საწარმოს განკარგულებაში არსებუ- 
ლი რესურსების ეფექტურ გამოყენებას და საგადასახადო ვალდე- 
ბულებების ოპტიმიზაციას. 

ამდენად, ერთი და იგივე სამეურნეო ოპერაციები, ანუ მსგავსი 
მატერიალური და ფინანსური ნაკადები, იურიდიულად სრულიად 
სხვადასხვაგვარად შეიძლება გაფორმდეს, რაც არსებითად შეცე- 
ლის მათ შედეგებს, როგორც ბუღალტრული აღრიცხვის, ისე საგა- 
დასახადო მიზნებისათვის და საწარმოს ფინანსური მდგომარეო- 
ბისათვის მთლიანად. 

სამეურნეო სუბიექტის სახელშეკრულებო პოლიტიკის საგადასა- 
ხადო ასპექტები კარგად ჩანს არჩევანის გაკეთებისას: ყიდვა-გა- 
ყიდვისა და კომისიის (კონსიგნაციის) ხელშეკრულებებს შორის; ყიდ- 
ვისა და იჯარის, ყიდვისა და ლიზინგის ხელშეკრულებებს შორის. 

ხელშეკრულების სახის შერჩევა საგადასახადო ვალდებულე- 
ბების ოპტიმიზაციისათვის. ზედმიწევნით ინდივიდუალურია ყოველ 
კონკრეტულ სიტუაციისათვის და მოითხოვს დეტალურ ახალიბს, 
როგორც სამართლებრივი რეგულირებისა და დაბეგვრის, ისე სა- 
წარმოს საქმიანობის ფინანსურ შედეგებზე და საწარმოს ჟფისან- 
სურ მდგომარეობაზე მისი გავლენის დადგენის მიზნით. 

უნდა აღინიშნოს ისიც, რომ სახელშეკრულებო პოლიტიკის ეფექ- 
ტური გამოყენება საგადასახაღო ვალდებულებების ომტიმიზაციისათ- 
ვის, მნიშვნელოვანწილადა არის დამოკიდებული კონკრეტეული სა- 
წარმოს სამეურნეო საქმიანობის ხასიათსა და თავისებურებებზე. 
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ხელშეკრულების პროექტის 

მომზადების საერთო მეთოდიპა 

ბესებრივია, ჩნდება კიისყაც: როგორი უჩნდა იყოს „საიმედი“ი” 

ხელმყკრულება? 

ამგვარი სელშეკრულება აუცილებლად მასუხობს ჩვენს მიგნებს, 

არ არღვევს მოქმედ კანონმდებლითბის და ჩვესი ინტერესები საი- 

მედოდ არის დიცული სამართლებრივი ი,ყალსაზისითაც. ხოლო ჩვე- 

სი კოსტრაგენტის პასუხისმგებლობა მკაცრად რეგლამესტირებუ- 

ლია მისი ვალდებულებებითის. დასასრულ. იგი არ შეიცაყს ეგრეთ- 

წოდებულ „იურიდიულ წყალქეეშა ქვებს“ და „იურიდიულ საღ- 

მებს”, რაც სერიოზულ საშიშროებას უქმნის მთლიანად გარიგების 

შესრულებას და შესაძლთა. ნულამდე დაიყეასოს ნებისმიერი ტექ- 

ნიკურად და ეკონომიკურად ყოველმხრიე გააზრებული და დამუ- 

შავებული პროექტი. 

პარტნიორის კომპლექსური შეფასება 
როგორც წესი, ნებისმიერ გარიგებას და შესაბამისად, ხელშეკ- 

რულებას, წინ უძღვის სერიოზული სამუშაო სათანადო პარტნიო- 
რის მოსაძიებლად, ხელშეკრულების ძირითადი პარამეტრების შე- 

სათანსხმებლად და სხვა. ამდენად, მეწარმისათვის, რომელიც აპი- 
რებს მომავალი ხელშეკრულების კონკრეტული პირობების შეთან- 

ხმებას, საინტერესო და სასარგებლო იქნება ქვემოთ მოტახილი 

რეკომენდაციები. 

მოცემული თავი შეიცავს ინფორმაციას პარტნიორის კომ„ლექ- 
სური შეფასების შესახებ, თუმცა, არ წარმოადგენს ასეთი პროცე- 

დურის ჩატარების ამომწურავ სახელმძღყანელოს. მიუხედავად ამი- 
სა, შემოთავაზებული რეკომენდაციები კარგ დახმარებას გაგიწევთ 

რეალური და პოტენციური საქმიანი პარტნიორის კომპლექსური 

შეფასების მომზადებასა და ჩატარებაში. 

რა არის კომპლექსური შეფასება? 
ორ კომპანიას (პარტნიორს) შორის საქმიანი ურთიერთობების 

დამყარებისას ყოველი მათგანი ცდილობს, ასეთი ურთიერთობა 

თანასწორ პირობებში ჩამოყალიბდეს და განეითარდეს, რათა თა- 
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ვიდას იქნეს აცილებული კონფლიქტები და გაუგებრობები. რასაც 

შეუძლია დაარღეისთს საქმიანობის ნორმალური მსვლელობა. ამას- 

თან, როგორც წესი. კოსფლიქტების უმრავლესობა წარმოიშობა «არ- 

ტსიორების მიერ ერთმანეთის მიგნების, მისწრაფებებისა და შე- 

საძლებლობების არასწორი გაგების შედეგალ. 
ამდენად, ყოველი ხელმძღვანელის ამოცანაა. დროულად და სრუ- 

ლად შეაგროეოს ინფორმაცია მეორე მხარის შესახებ. მაი შო- 

რის ურთიეროთობის დაწყებამდე ას ამ ურისიერთობების ასალ 

ფაზაში გადასვლამდე. რის შემდეგაც მნიშენელოვნად იზრდება 

მხარეების მიერ სერიობული დანაკარგებისა და გარიგების ჩა- 
ვარდსის რისკი. 

ისფორმაციის ასეთი შეგროვების პროცედურას ეწოდება „კომ- 

პლექსური შეფასება“, რაც გულისხმობს „მთელი გულისხმიერე- 

ბის გამოყენებით“ პარტნიორის შესწაელას იმ მიზნით, რომ თავი- 

დან იქნეს აცილებული იურიდიული და საქმიანი პრობლემები. 

ოპონენტის კომპლექსური შეფასების სათანადოდ მომზადე- 

ბული და გულისხმიერად ჩატარებული სამუშაოები საშუალე- 

ბას აძლევს საწარმოს ადმინისტრაციას, თავიდან აიცილოს 

დროისა და სახსრების არამწარმოებლური ხარჯვა და უზრუნ- 

ველყოფს დადებითი შედეგების მიღებას ორმხრივი თანამშრომ- 
ლობისაგან. 

კონფლიქტების თავიდან აცილება 

ბევრად უფრო ძნელია კონფლიქტის შედეგად გამოწეეული ზა- 
რალის ლიკვიდაცია, ვიდრე კონფლიქტისთვის გვერდის აელა. 

მიუხედავად იმისა, რომ შესაძლო გართულების სრულად აცი- 

ლება პრაქტიკულად შეუძლებელია, საწარმოს ადმინისტრაციის ჰრი- 

ორიტეტული ამოცანა უნდა იყოს სრული და საიმედო ინფორმაცი- 

ის შეგროვება იმ მიზნით. რთმ მინიმუმამდე იქნეს დაყეანილი გაუ- 

გებრობის წარმოქმნის შესაძლებლობა. 

კომპლექსურ შეფასებას განსაკუთრებული მნიშენელობა აქეს 

პირობებში, როდესაც მხარეები არ იცნობენ ერთმანეთის პრაქტი- 

კას საქმიანი ურთიერთობების წარმართვის სფეროში, განსაკუთ- 

რებიის კი მაშინ, როდესაც ისისი ლაპარაკობენ განსხვავებულ ენებ- 

ზე. როდესაც ორი კოპანია ცდილობს აქტიურად ითანამშრომლოს 
ერთმანეთთას, არ არის გამორიცხული, რომ ერთ-ერთი პარტხიო- 
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რი აღმონწდეს შედარების ახალბედა. რომელიც ადექვატურად ყერ 

შეაფასებს თანამშრომლობის ასმექტებს. შეთანხმების პროცესში 
გასხილულ კონცეფციებს, მიზნებს, ტერმინებსა და განიბრასულიიბებს. 

ამდენად. კომპლექს ერი შეფასების პროცედურას მირყელივე საბით- 

ჯებიდან განსაკუთრებული მნიშვჩელთბა აქვს მხარეებს შორის 

ურთიერთობების მ.სწ ესრიცებისაი!ვის. 

რისთვის გყჭირდები კომპლექსური შეჟყასები? ეს კითსვა შეიძ- 

ლება დაისყას უურო კონკრეტულად - რა მყიშლება დაკარგოს 

კომპანიამ, თუ საქმე მთლად კარგად ყერ წავა? დასაკარგი კი 

ბევრია: ფული, საკუთრება, ავტორიტეტი, სამუშაო, კონფიდენციალ უ- 

რობა ღა ა.შ. 

როგორ აღიქვამენ გარიგების მხარეები 

კომპლექსურ შეფასებას? 
როგორც წესი, კომპანია, რომელიც აპირებს ისეესტიციის ჩადებას 

რომელიმე პროექტში, უწინარესად ასორციელებს პარტნიორი კომ- 

პანიის კომპლექსურ შეფასებას. რა თქმა უნდა, ამ შემთხვევაში 

უმჯობესია ასეთი სამუშაო ჩაატაროს ორივე კომჰანიამ. 

კომპანიას, რომლის კომპლექსური შეფასებაც ხდება (ასეთ კომ- 

პანიას ხშირად უწოდებენ „შეფასების ობიექტს“), შესაძლოა მოეჩ- 

ვენოს, რომ კომპლექსური შეფასება სამრეწველო შპიონაჟს უფ- 

რო წააგავს, ვიდრე კანონიერ პროცედურას. 

ნებისმიერი კომპანიისათვის არ არის ადეილი. გაამჟღაენოს ინ- 

ფორმაცია მისი ბიზნესის მღგომარეობასა და განვითარების პერ- 

სპექტივებზე, ასევე ნება დართოს მეორე მხარეს ისეთი მნიშენე- 

ლოვანი სამსახურების დასათვალიერებლად, როგორებიცაა: ძი- 

რითადი წარმოება, მომარაგებისა და გასაღების სამსახურები, ბუ- 

ღალტერია და სხვა. მიუხედავად ამისა. კომპლექსური შეფასების 

პროცესი გაგებული უნდა იქნეს, როგორც გარკეყული კანონიერი. 

კომერციული გარიგებისა და საქმიანი პარტნსორობის განუეყოჟფე- 

ლი საწილი. 
კომპლექსური შეფასების საფუძველი არ არის ეხნდობლობა ან 

ეჭვი. მისი მიზანია ყურადღების კონცენტრირება „შეფასების ობი- 

ექტის“ იმ მიმდინარე პრიბლემებზე, რომლებიც შესაძლოა მოგ- 
ვარდეს პოტენციური ინვესტორის დახმარებით. 
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რა შემთხვევებშია აუცილებელი 

კომპლექსური შეფასება 
პარტსიორ კომპანიასთან საქმიანი ურთიერთობების დამყარე- 

ბამდე ყოველთვის მიზანშეწონილია ჩატარლეს ამ კომპანიის კომ- 

პლექსური შეფასება. რიგ ქეეყჩებში არსებული საქმიანი ურიიი- 

ერთობების პრაქტიკა ითეალისწინებს კომპლექსური შეფასების 

ჩატარებას კანონმჯებლობით გათვალისწინებული აუცილებელი 

მოცულობიი!. 

არსებობს რამდენიმე ორგანიზაცია, რომლებსაც შეუძლიაის მთს- 

თხოვონ კომ„ასიას, პარტჩიორის კომპლექსური შეფასება მასთან 

საქმიანი ურთიერთობის დაწყებამდე. მათ შორის: 
საქმიანი პარტნიორები. ხელშეკრულება საქმიან პარტნსიორებ- 

თან შესაძლოა შეიცავდეს პირობას, რომ კომპანიამ გარკეეული 

მოცულობით შეასრულოს მისი პარტსიორების - პირეელ რიგში, 

ნედლეულისა და მასალების მიმწოდებლების, სტრატეგიული გა- 

დამზიდველების კომპლექსური შეფასება. ხშირად მწარმოებელი 

ფირმის კლიენტებს სურთ ღარწმუნებული იყენენ, რომ მწარმოე- 

ბელს საიმედო ურთიერთობები აქვს მის კონტრაგენტებთას და 
არ ელის სერიოზული პრობლემები ნედლეულისა და მასალების 

მიწოდების მოულოდნელი შეწყვეტის პირობებში. 

აქციონერები. სააქციო საზოგადოების სადამფუძნებლო დოკუ- 

მენტაცია შესაძლოა ითვალისწინებდეს სააქციო საზოგადოების 

ვალდებულებას, მოითხოეოს და შეასრულოს მისი ხებისმიერი კონ- 

ტრაგენტის კომპლექსური შეფასება. ეს იცავს აქციონერებს დანა- 

კარგებისაგან მმართველობითი შეცდომებისა და დანაშაულებრი- 
ვი ქმედების შეთხვევებში. 

ბანკები და პრეღიტორები. ბანკები და კრედიტორები დაინტე- 

რესებული არიას იმ კომპანიის წარმატებული საქმიანობით, რო- 

ლებშიც ისინი ინვესტიციებს ახორციელებენ. ამიტომ. სრულიად ბუ- 

ნებრივია კრედიტორების სურვილი, დარწმუნდნენ. რომ მათი ჰარ- 

ტნიორი ფირმის მდგომარეობა სტაბილური იქნება თუნდაც უახ- 

ლიიესი მომავლისათვის. 
საინვესტიციო ფონლები. ჩვეულებრიე. საინვესტიციო ფონდების 

წესდებები ითვალისწინებს ფონდის სახსრების ინეესტირების წე- 
სებსა და გარკვეულ შეზღუდეებს. იმავე ნორმებით შესაძლოა გათ- 

ვალისწინებული იყოს პარტნიორების კომპლექსური შეფასება. თუ 
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საინვესტიციო ფონდის გარიგების პირდაპირი ახ არაძირდაირი 

მოსაწილეა. 

სახელმწიშუო ორგანოები. სახელმწიფოს მსრიდას კომალექ- 

სური შეყასების აუცილებლთბის საკითხი წამოიჭრება მაშინ. რი- 

დესაც განიხილება უცსოური პირის მონაწილეობა სტრატეგი ელ 

პროექტებში. სახელმწიფოსათვის მსიშვნელოვანსი საწარმოების 

პრივატიბაციაში და სხყა. 

კომპლექსური შეფასების მეთოდები 
კომპლექსური შეფასება გარკვეულ დანახარჯებს მოითხოვს. 

თუმცა ეს დასასარჯები მრავალჯერ საკლებია იმ დასასარჯებ- 

თას შედარებით. კომერციულ ჩაეარდსებს რომ მოსდეეს. კომჰასი- 

ამ. რომელიც აპირებს კომპლექსური შეფასების ჩატარებას, აუცი- 

ლებლად უნდა გაანალიზოს ის პირდაპირი და არაპირდაპირი და- 
ნაკარგები. რაც მოჰყვება გარიგების შესაძლო ჩავარდნას - რის 
მიხედვითაც უნდა მოახდინოს კომპლექსური შეჟასების სამუშაო- 

ების მოცულობის კორექტირება. ფაქტიურად, უმნიშენელო დანა- 

ხარჯებით კომპანიას შეუძლია უფრო მეტად საიმედო გახადოს 
გარიგება, განსაკუთრებით მაშინ, როდესაც საქმე ეხება ერთჯე- 

რად გარიგებას მხარეებს შორის; ეს პროცესი ცნობილია „პირვე- 

ლი დონის“ კომპლექსური შეფასების სახელიი!. 
რაც შეეხება დიდმასშტაბიან ოპერაციებს (ერთობლიეი საწარ- 

მოს შექმნა, ერთობლივი საქმიანობის განხორციელება, მსხვილი 

ინვესტიციები, საწარმოს აქციების პაკეტების შეძენა და სხვა), აუ- 
ცილებელი ხდება საწარმოს ყოვლისმომცეელი ანალიზი - რაც 

სასურეელია ჩატარდეს პროფესიონალების, კვალიფიციური ბუღალ- 

ტრებისა და იურისტების მონაწილეობით. 

ასეთი შეფასება, როგორც წესი, ხორციელდება ორ ეტაპად: 

პირველი ეტაპი – შეზღესული კომერციული ურთიერთობები; 

მეორე ეტაპი – გრძელეადიანი კომერციული ურთიერთობები. 

პირველი დონის კომპლექსური შეფასება 
ასეთ სამუშაოს საწარმო, ჩვეულებრიე, ასრულებს დამოუკიდებ- 

ლად. ურთიერთობების პირველიეე ეტაპზე დაინტერესებულმა სა- 

წარმომ პასუხი უსდა მიიღოს პოტენციური პარტხიორისაგან შემ- 

დეგ კითხვებზე: 
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რატომ აირჩია პოტენციურმა საწარმომ თქვენი საწარმო? 

როგორ და ვისგან მოიმოვა ინფორმაცია თქვენი საწარმოს 

შესახებ? 
მიმართა თუ არა თქვესმა მომავალმა პარტნიორმა სხეა ფირ- 

მებს ანალოგიური წინადადებით საქართველოში და მის ფარგლებს 

გარეი)? 
თუ ურთიერთობებში ჩარყულია მყსამე ფირმა. რი არის ცნობი- 

ლი ამ ფირმის ძმესასყა და ურთიერთობებზე ამ ფირმასა და ,MM- 

ტენციურ პარტნიორს შორის? 

რამდენად უფლებამოსილია პირი, რომელიც წარმოადგყსს ჰო- 

ტენციურ პარტნიორს? 

ხომ არ გეჩვენებათ პოტენციური პარტხიორის წინადადება მე- 

ტისმეტად მიმზიდყელად, რომ იგი დამაჯერებელი იყოს? 

ამ ეტაპზე უნდა გაანალიზდეს შემოთავაზებული ოპერაცია და 

შემუშავდეს მოელენების ყველაზე არასასურველი განეითარების 

სცენარი. ამის მიხედვით უნდა განისაზღვროს იურიდიული ძალის 

მქოსე შეთანხმების დადებამდე შესასრულებელი კომპლექსური 

სამუშაოების მოცულობა. 
პირველი დონის კომპლექსური შეფასების პროცესში, როგორც 

წესი, ხდება ისეთი ინფორმაციის მოპოვება და ანალიზი, როგორე- 

ბიცაა: 
ძირითადი მოხაცემები პოტენციური პარტნიორის შესახებ, კერ- 

ძოდ: 

- იურიდიული მისამართი და ფაქტიური ადგილმდებარეობა; 

- რეგისტრაციის თარიღი და ადგილი: 

- დირექტორების, სამეთვალყურყო საბჭოს. სტრატეგიული დამ- 

ფუძნებლებისა და აქციონერების სახელები და მისამართები; 

- ბუღალტრული ანგარიმგების ასლები აუდიტორული დასკვნე- 

ბით; 

- საწარმოს წყსდება და მასში შეტახილი ყველა ცელილება. 

საბანპო რეკომენლაციები. კლიენტის შესახებ ბანკები ისნფორ- 

მაციას ან საერთოდ არ იძლევიან, ან იძლევიან უშუალოდ კლიეჩნ- 
ტის მოთხოვნის საფუძველზე. უკეთეს შემთხვევაში ბანკისაგან შე- 

იძლება მიიღოთ რეკომენდაციები იმის თაობაზე, თუ რამდენად 

საიმედოა მისი კლიენტი, რამდენად მყარია მისი რეპუტაცია და 
ფინანსური მდგომარეობა, ბანკის რეკომენდაციის განხილვისას 
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სასურველია ყურადღება მიაქციოთ ორ გარემოებას. რიმ: , 

ა) ბანკის რეკომენდაცია ჩუსტად ისეთივე საიმყღოა, როგორც) 

თვითოს ბანკი: ამდენად. აუცილებლად დაინტყრესდით)ს იმ ბასკის 

მდგომარყობითა და რეპუტაციით. რომელიც რეკომესდაციას ა«- 

ლყვეს ი ქქვენს პოტესციურ პარტნიორს. 
ბ) ბანკის რეკომენდაცია არ წარმოადგენს გარანტიას და სა- 

მართლებრიყადაც ყერ შყყღივებიის, თუ ყერ მოახერხებთ, ღიამ- 

ტყკიცოთ). რომ ბანკმა წინასწარი განზრასვით მოგაწოდათ არას- 

წორი ინფორმაცია მისი კლიენტის შესახებ - ეჩ კი ძალზე ძხელი 

ამოცანაა. 

ინფორმაცია პრედღიტუნარიანობის შესახებ. ამ ეტაპგე აუცი- 

ლებელია გამოვარკყითის, ხომ არა აქეს საწარმოს პრობლემები 

ანგარიშების გადახდისა და ფინანსური ყალდებულებების შესრუ- 
ლებაში და რამდენად ხშირად და რა მოცულობებით სარგებ- 

ლობს კრედიტებით ბასკებისა და მომწოდებლებისაგან. ღაყრაე 

ბელია გაანალიზდეს უიმედო და საეჭეო ვალების მოკლობების 
დინამიკა, გადაუხდელი ვალების თაობაზე სასამ- თლო დავები 
განხილეის სიხშირე და ასეთი განხილვის შეთყგები. _ 

საქმიან პარტნიორთა რეპომენდაციე»+. საინტერესო ინფორ- 
მაციის მიღება შეიძლება შეფასების ოპიექტის შესასებ მისი საქმი- 

ანი პარტნიორებისაგან. საწარმო თავად დაასახელებს იმ პარ- 
ტხიორებს, რომლებიც მზად არიაან მისცენ მას რეკომენდაციები. 

სასურველია რეკომენდაცივაი მიიღოთ შეფასების ობიექტის ჰარ- 

ტსიორი იმ საწარმოებისაგას. რომლებიც არ მოხვდნენ მის მიერ 

წარმოდგენილ ჩამონათვალში. 
პონტაქტები აღგილობრივ სავაჯრო პალატებთან ლა სახელ- 

მწიშო ორგანიზაციებთან. როგორც წესი, სოლიდური და რესპექ- 

ტაბელური ფირმები გაწევრიანებული არიან სავაჭრო პალატებსა 

თუ სავაჭრო ასოციაციებში, თუმცა ამ ორგანიზაციათა წექერობა 

არ იძლევა მათი წესიერებისა და პატიოსნების რაიმე გარანტიას. 

სერიოზული ინფორმაციის მიღება შეიძლება ისეთი სახელმწი- 

ფო სამსახურებისაგან, როგორიცაა: საგადასახადო, საბაჟო, სალი- 
ვენზიო ორგანოები. გადასახადების დამალეასა და კოსტრაბას- 
დაში მხილების, ლიცენზიების შეჩერების ან ჩამორთმევის ფაქტები 

საკმაოდ ნათლად მიუთითებს პოტენციური პარტნიორის „ავტო- 
რიტეტზე“ და მასთან საქმიანი ურთიერთობების მოსალოდნელ 
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შედეგებზე. 
კომპლექს ერი შეფასების პირველ დონეზე ინფორმაციის შეჯ- 

როყებისა და ანალიზისას ყურადღება უნდა მივაქციოთ ორ გარე- 
მოებას: 

I. ამ სტაღიაზე შეგროვილი ინყორმაცია საფუძველს უყრის შყ- 

ფასების მყორე დონის სამუშაოებს და შემოიფარგლება ძირიისა- 

დად შეფასების რბიექტის საქმიანი ავტორიტეტისა და კრედიტ უჩი- 

რიანობის დადგყსიი!. 

II. სასურველია ამ ეტაპზე აუცილებელი ინფორმაცია მიდებული 

იქნას უშუალოდ შეფახების ობიექტისაგან. ერთდროულად აჩალო- 

გიური ინფორმაცია უნდა მიიღოთ პარალელური წყაროებიდასაც. 
ასეთი წესით მიღებულ მონაცემებს შორის გასსხვავების გამოვე- 

ლეხისას და მათი მოცულობის მიხედვით შემფასებელმა საწარ- 

მომ უნდა გააკეთოს ადექვატური დასკვნები. 

მეორე დონის კომპლექსური შეფასება 
შეფასების სამუშაოები, რომელიც ამ დონეზე უნდა განხორცი- 

ელდეს,. პირველ დონესთან შედარებით გაცილებით რთულია და 

როგორც ზემოთ აღვნიშნეთ, სასურველია შესრულდეს პროფესიო- 

ნალების მონაწილეობით. რა თქმა უნდა, ამ სამუშაოების შესრუ- 

ლება შეუძლიათ უშუალოდ იმ საწარმოს სპეციალისტებს, რომლე- 

ბიც ახორციელებენ კომპლექსურ შეფასებას და უშუალოდ არიან 

დაინტერესებული ასეთი შეფასების შედეგებით. მით უმეტეს, რომ 

დღეს საქართველოში მრავლადაა ფირმები, რომელთა იურიდიულ 

და ფინანსურ სამსახურებს ბეერად მეტი ავტორიტეტი და შესაძ- 

ლებლობები აქვთ, ვიდრე ზოგიერთ აუდიტურ თუ საადვოკატო ფირ- 

მას. 

შეფასების მეორე დონის სამუშაოები ხორციელდება მხოლოდ 

მას შემდეგ. თუ შეფასების პირეელი დონის სამუშაოების შეღეგები 

დააკმაყოფილებს შეფასების ჩამტარებელ საწარმოს. როგორც წესი. 

შეფასების ჩამტარებელი და შეფასების ობიექტი საწაროები ერ- 
თობლივად განიხილავენ და აანალიზებენ პირველი დონის სამუ- 

შაოების შედეგებს. თუ მხარეები შეთანხმდებიან, რომ გარიგებას 
აქვს რეალური პერსპექტივები ორივე მხარისათვის, ისისი გადა- 

დიას შეფასების შედარებით ძვირადღირებულ და ხანგრძლივ სტა- 

დიაზე - კომპლექსური შეფასების მეორე დონეზე. 
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უმეტეს შემთხვევებში კომპლექს ური შეფასების მეორე დოჩის 

სამუშათრებს ასრულებენ სპეციალიზებული კომპანიები, კერძოდ: 

აუდიტური და საბუღალტრო ფირმები, ამომწურავი ფისანს-ერი 

ანალიზის საუშარების შესრულების გამოცდილებიი:; 

იურიდიული ფირმები – სადამფუძნებლო დოკუმენტებისა და 

სახელშეკრულებო ურთიერთობების ახალიზის გამოცდილებიის: 

საშემფასებლო ფირმები, უძრავი ქონების შეფასების გამოცდი- 

ლებიი!": 

მარკეტინგის, ტრანსპორტირების, ტექნიკური კონსულტატები და 
ექსპერტები – ეკოლოგიის საკითხთა შეყასების გამოცდილებიძ!. 

გბასსვდეთ!: არ დაინანოი, დრო იმ აუდიტური, ბუღალტრ ელი. 
იურიდიული, საშემფასებლო ფირმებისა და ექსპერტების კომპე- 

ტენციისა და კვალიფიკაციის დასაზუსტებლად, ვისაც ავალებთ კომ- 

პლექსური შეფასების ჩატარებას. ქვემოთ მოყვანილია შეფასების 

მეორე დოსეზე შესასრულებელი სამუშაოების ჩამონათვალი მოკ- 

ლე განმარტებებით. 

საკუთრების უფლებები 

შეფასების პროცესში განსაკუთრებული ყურაღღება უნდა და- 
ეთმოს პოტენციური პარტნიორის საკუთრების უფლებებს უძრავ 

ქონებაზე, კერძოდ: 

რა უძრავ ქონებას ფლობს შეფასების ობიექტი? კონკრეტულად 

რა უფლებებს ფლობს იგი? 

ხელშეკრულებები ქონების იჯარით აღებაზე და გაცემაზე; 

ჩანაწერები სახელმწიფო რეესტრში და მიწის კადასტრში; 

მონაცემები ობიექტით კონკრეტული მოსარგებლის შესახებ: 
სრული ინფორმაცია ობიექტის ირგელიე დაურეგულირებელი 

დავებისა და ასეთი დავების წარმოქმნის რეალური შესაძლებ- 

ლობის შესახებ და სხვა. 

ინტელექტუალური საკუთრების უფლებები 
განსაკუთრებული მსიშვნელობა აქვს საწარმოს საკეთრების 

ისეთ ობიექტს, როგორიცაა ინტელექტუალური საკუთრება, კერ- 

ძოდ: პატენტები, ლიცენზიები, საავტორო უფლებები, სასაქონლო 

ნიშნები, ნოუ-ჰაუ და სხვა. შეფასების პროცესში შესწავლილი 
უნდა იქნეს: 
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რამდენად სწორად და სრულად არის რეგისტრირებული ისტყ- 

ლექტუალური საკუთრების უფლებები მოქმედი კანონმდებლობის 
გათვალისწინებიი!ს: 

რამდენად სწორად და სრულად არის წამოჭრილი სადავო სა- 

კითხები. რომელიც დაკაეშსრებულია ინტელექტუალურ საკუთრე- 

ბის უფლებებისან: 

რამდენად არის დაცული ინტელექტუალური საკუთრების უფლებები. 

საწარმოს სტრუქტურა, 

ორგანიზაციულ-სამართლებრივი ფორმა 
შეფასების ობიექტის ორგანიზაციულ - სამართლებრივი ფორმა 

შეფასების ერთ-ერთი უმნიშვნელოვანესი საკითხია. ამ ეტაჰზე გა- 

ანალიზებული უნდა იქნეს: 

«რგანიზაციულ - სამართლებრივი ფორმის კონკრეტული სახე; 

დამფუძნებელთა შემადგენლობა, აქციონერთა რაოდენობა; 

აქციების რაოდენობა, ღირებულება, მათი განაწილება აქციების 

სახეების მიხედვით; 

სახელმწიფოს წილი და უფლებები საწარმოში; 
მართვის სქემა და გადაწყეეტილების მიღების წესი; 
თუ შეფასების ობიექტი პრივატიზებულია, ყურადღებით უნდა 

გაანლიზდეს: 
საპრიეატიზებო ხელშეკრულება; 

ხელშეკრულებით ან სხვა ნორმატიული აქტებით დაწესებული 

შეზღუდვები; 
პრივატიზებულ ქონებაზე ბიუჯეტთან ანგარიშსწორების ჰირო- 

ბები; 
პრივატიზაციასთან დაკავშირებული ჰრეტენზიები, დავები დი ასე- 

თი დაჟების განხილვის შედეგები; 
ურთიერთობა სხვა საწარმოებითან. 

აუცილებლად უხდა დაზუსტდეს შეფასების ობიექტის ურთიერ- 

თიობა სხეა საწარმოებთან, კერძოდ: 
ხომ არ წარმოადგენს იგი პოლდინგურ კომპანიას? 

ხომ არ შედის საწარმო ჰოლდინგურ კომპანიაში? 
ხომ არ არის იგი შყილობილი საწარმო, ფილიალი და სხვა? 

ხომ არ არის ფირმა ერთობლივი საწარმოს ან ერთობლივი 

საქმიანობის ხელშეკრულების მონაწილე? 
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მარკეტინგი და რეალიზაცია 
შემფასებელი საწარმოსათვის განსაკუთრებული იხსტერესის სა- 

განს წარმიადგენს შეფასების ობიექტის არიდუქცია. მისი სომენ- 

კქლატურა და ხარისხი. რეალიზაციის მოცულობები. შიდა და გარე 

ბაზარზე პროდუქციისა და მილიანად ფირმის მდგომარეობა. რაც 

მოიცავს შემდეგ ასმექტებს: 

საბაზრო პირიიბები: 

მოთჩოვსა და მიწოდება: 

კოსკურყნტები: 

ბაგრის შესწაყლის სამუშაოების სიღრმყ. მოცულობა, პერიოდუ- 

ლიბა: 

ფასების პოლიტიკა; 

პროდუქციის რეალიზაციის არხები: 

პროდუქციის სამომხმარებლო თვისებები; 

ჰოტესციური ვალდებულებები. 
შემფასებელმა საწარმომ ყოველმხრიე უნდა შეისწავლოს და 

გააანალიზოს არსებული და ის პოტენციური სამომაელო ვალდე- 
ბულებები, რომლებიც შესაძლოა გაუჩსდეს შეფასების ობიექტს, ანუ 

პოტესციურ პარტნიორს, მათ შორის: 
მიმდინარე და პოტენციური სასამართლო განხილვები; 

გარემოსდაცვითი ვალდებულები; 

გარანტიები; 

შრომითი ხელშეკრულებები, პერსოჩალი. 

სხვა სახელშეკრულებო ვალდებულებები 
შეფასების ობიექტის მიერ დადებეელი ყეელა ხელშეკრულება 

ავტომატურად იწვევს ი-ოერიდიული ძალის მქონე ყალდებულებე- 

ბის წარმოქმნას, რომლებიც აუცილებლადს უნდა იქსეს შესრულე- 

ბული. ხელშეკრულებით საკისრი ვალდებულებების შეუსრულებ- 

ლობა, როგორც წესი, ხდება სასამართლო განხილყის საგანი. 

ამდენად. მოქმედი ხელშეკრულებები გავლენას ახდენს (ხან მსიშ- 

ვნელოესნად, ზოგჯერ კი უმნიშვნელოდ) საწარმოს მჯგიომარეთობა- 

ზე. რადგას ხელშეკრულებების როგორც შესრულება, ისე შეუსრუ- 

ლებლობა დაკავშირებულია ხარჯებთან. 

კომპლექსური შეფასების ამ ეტაპზე უნდა გაანალიზდეს საწარ- 

მოს რესურსებისა და მი,ლიანად ფინანს ერი მდგომარეობის შემ- 
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ზღუდეელი ისეთი ფაქტორები. როგორებიცაა: 

სესხები და კრედიტები; 

კონტრაქტები დამკვეთებთანს: 
კონტრაქტები მომწოდებლებთან; 

სხვა , კონტრაქტები. 

კომპლექსური შეფასება ურთიერთობების 

მხოლოდ დასაწყისია 
დღეისათვის არავის უკვირს ხელშეკრულების შეუსრულებლო- 

ბა. გადახდილი ფულის სანაცვლოდ მიღებული უვარგისი ან საერ- 

თოდ მიუღებელი პროდუქცია, გადატვირთული პროდუქციის შემ- 

დეგ მიუღებელი ანაზღაურება, გადაუხდელი ვალები და დაუფარა- 

ვი სესხები, არაკეთილსინდისიერი უცხოელი ინვესტორები და მა- 

თი საქმენი საგმიროხი, უამრავი და გაუთავებელი სასამართლო 

დავები და კიდევ მრავალი უსიამოვნება, რომელთა თავიდან აცი- 

ლება შეიძლება, თუ დროულად დავინტერესდებით ჩვენი მომავა- 

ლი პარტნიორის ვინაობით, მისი გამოცდილებით, მიზნებით, მის- 

წრაფებებით, საქმიან წრეებში რეპუტაციითა და რაც მთავარია, 
კრედიტუნარიანობით. 

აქვე უნდა გაგაფრთხილოთ, რომ პარტნიორის შეფასება მხო- 

ლოდ აუცილებელი ნაბიჯია, მაგრამ, არასაკმარისი. 

ნებისმიერი გარიგების ოთხი ძირითადი წესი 

L აუცილებელია გარკვევით გქონდეთ წარმოდგენილი, რა გაქვთ 
ჩაფიქრებული, რა გინდათ გააკეთოთ, რის მიღებას აპირებთ. 

სამწუხაროდ, ყველა არ იზიარებს მიდგომას „იცოდე რა გინ- 

და“. ამ წესის მიმდევარ მეწარმეს შევახსენებთ, რომ ვერავინ და 
ვერასდროს ვერ დაგეხმარებათ, თუ თქვენ გადაწყვეტთ, ხელი მო- 
აწეროთ ხელშეკრულებას და ბოლომდე არ გექნებათ გარკეეუ- 
ლი არა მარტო გარიგების ყველაზე მნიშენელოვანი მომენტები. 

არამედ მისი ცალკეული დეტალებიც. ბუნებრივია, იფიქრებთ, რომ 

ეს წესი უფრო ფსიქოლოგიის სფეროს განეკუთვნება, ვიდრე სა- 
მართლისას, თუმცა ამით მისი მნიშვნელობა არ მცირდება. შეე- 
ცადეთ წარმოიდგინოთ მომავალი ოპერაციის იდეალური მოდე- 
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ლი. ომერაციებისა და მოვლენების თანმიმდევრთბა. რა ყხნდა გა- 

აკეთოთ თქვენ. რა უხდი გააკეთოს თქვენმა კონტრაგესტმა და 

ა.შ. დასახზეი მომავალი გარიგების საყარაუდო სქემა. დაყაყიი 

იგი ეტაპებად და ეადებად - დაწყებული სელშეკრელების დაღე- 

ბიდას მის შესრულებამდე; მინიშსეთ ეინ ღა რა უნდა გააკეთოს 

ცალკეულ კოსკრეტულ ეტაპზე; რა არის ამისათვის აეცილებელი. 

გამოთვალეთ შესაძლო რისკი. ამის შემდეგ თქვენ გარკვევით 

და სრულად გექსებაი, წარმოდგენილი მომავალი ღონისძიების 

ყველა დეტალი, საშუალება გექსებათ ფლობდეთ და აკონტრო- 

ლებდეი სიტუაციას. 

ახლა შეგიძლიათ შეუდგეთ მომავალი ხელშეკრულების პირო- 

ბების ცილკეული ფორმულირებების ჩამოყალიბებას, დახმარები- 

სათეის მიმართოთ სპეციალისტებს, ეძიოთ და მოამზაღოთ აუცი- 

ლებელი დოკუმენტები და სსეა. 
II. მომავალი ხელშეკრულების პროექტი უმჯობესია, თავად მო- 

ამზადოთ, ვიდრე ეს გადააბაროთ კონტრაგენტს. 
როდესაც გთავაზობენ პრინციპს „უმჯობესია ხელშეკრულება 

თქვენ მოამზადოთ“, როგორც წესი, არ გულისხმობენ, რომ ხელ- 

შეკრულების პროექტი პირადად თქვენ უნდა მოამზადოთ; ეს ნიშ- 

ხავს, რომ ხელშეკრულების პროექტი უნდა მოამზადოს თქვენმა 

მხარემ. ხელშეკრულების პროექტი შეიძლება მოამზადოს თქვენ- 

მა ადვოკატმა, პირადაღ თქეენ ან ამისათვის მიმართოთ შესაბამი- 

სი პროფილის სპეციალისტებს. 

შეგიძლიათ არ იდარდოის. თქეენი კოსტრაგენტი გასსაკეთრე- 
ბით არ შეიწუხებს თავს თქვენი მოგებისათვის და „დიდი შრო- 

მის“ შემდეგ შემოგთავაზებთ ტიპიური თუ სტანდარტული ხელ- 

შეკრულების ერთ-ერთ ვარიანტს, რომელშიც ბუნდოვნად იქნება 
გათვალისწინებული თქვენი ინტერესები. ეს სრულიად ბუნებრი- 

ვია და ასეთი პროცედურის მექანიზმს აღეილად გასგიმარტაეი 

ნებისმიერი ფსიქოლოგი. ამდეჩად, თქვეს მოგიწევთ „სხვისი ხელ- 

შეკრულება“ თქვენს პრობლემებს მოარგოის, ინიციატივა კი უკვე 

ხელიდან გექნებათ გაშვებ-ელი. 
ასეთი დიდი „ფორის“ მიცემა თქეესი ყველაზე პატიოსანი და 

საიმედო პარტნიორისათვისაც კი გაუმართლებელია. 

II, არასდროს არ მოაწეროთ ხელი იმ დოკუმენტს, რომელსაც 

არ გაცნობიხართ და არ არის ვიზირებული თქვენი იურისტის მიერ. 
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ეს ერი+ერთი ყველაზე მნიშვნელოყანი წესია, რომელსაც მკაც- 

რად უნდა მისდევდეს ყველა ბიზნესმენი. შემთხსეეევითი არ არის. 
რომ ამ წესს „ბიზნესმენის ოქროს წესს“ უწოდებენ. 

სებისმიერი ხელშეკრულება, პირყელ რიგში, იურიდიული დოკუ- 

მენტია და ჩალის ფასადაც არ ღირს, ისუ მისი შემდგენელი პირები 

არაკომჭ“ეტენტურები არიან. იურისტი შემოგთავაბებთ ფორძიეელი- 

რების შეცელას. განგიმარტავთ ხელშეკრულების ამა თუ იმ პირ“"- 

ბის სამართლებრივ შედეგებს. დააზუსტებს კონკრეტული მუხლის 

ცალკეულ დეტალს და სხეა. 

უცხსოყლი მეწარმე ერთ) ნაბიჯსაც არ გადადგამს თავისი ადეო- 

კატის გარეშე მოლაპარაკების, ხელშეკრულების მომზადების. მე- 

თახხმებისა და ხელმოწერის პროცესში, რადგან მან ჩინებუელად 
იცის, რომ იურისტის რჩევა მას თავიდან ააცილებს დიდ უსიამოვ- 

ნებას, ზარალს, ზოგჯერ კი გაკოტრებასაც. 

მრავალი მეწარმე პრაქტიკაში ფართოდ იყენებს სხვადასსვა 

სახის ხელშეკრულების ტიპიურ ფორმებს. ისინი საკმაოდ დაწ- 

ვრილებითაა აღწერილი მომდევნო თავებშიც. მათი გამოყენება 

მნიშვნელოვნად ამარტივებს და ამოკლებს ხელშეკრულების პრო- 

ექტის მომზადების პროცესს და საშუალებას აძლევს ადამიანებს, 

რომლებსაც არა აქვთ სპეციალური განათლება, ადვილად გაერ- 

კენენ რთული იურიდიული ურთიერთობების ლაბირინთებში. 

აუცილებელია გვახსოვდეს, რომ უნივერსალური სტანდარტუ- 

ლი ხელშეკრულება, რომელიც საიმედოდ დაიცავს თქვენს ბიზნესს, 

არ არსებობს. ხელშეკრულება ზედმიწევნით ინდივიდუალური აქ- 

ტია მის უკლებლივ ყველა ასპექტში და ტიპიური ფორმა ვერას- 
დროს ვერ შეცვლის ცოცხალ, ადამიანურ მიდგომას. 

IV. ხელშეკრულებაში დაუშვებელია ორაზროვნება და ბუნ- 
დოვანება. 

ხელშეკრულების პირობების ფორმულირებისას არ დაუშვათ 

ორაზროვანი და უაზრო დებულებები, ბუნდოვანი ფრაზები, არას- 

რული განმარტებები. ხელშეკრულებაში მნიშვნელოვანია ყველა- 
ფერი, მათ შორის მძიმეც და წერტილიც. თუ რაიმე გაუგებარია. 
მიმართეთ სპეციალისტს; ნუ დატოვებთ გაურკვევლად სიტყვებს. 
ფრაზებს. ტერმინებს, ხელშეკრულების კონკრეტულ მოთხოენებსა 

თუ დებულებებს. გახსოვდეთ, რომ თქვენი ხელშეკრულების ნების- 
მიერი ბუნდოვანი თუ ორაზროვანი ფრაზა ახ მუხლი. ნებისმიერი 

196



არასწორად დასმული წერტილი ღა მძიმე აუცილყებლიდ იქნები 

გამიყყხებული იქვენი იჩტყრესების წინააღმდეგ პირყყლიყე სა- 
დავო სიტუაციის წარმომობისის. ეფრო მეტიც, შესაძლოა სქვენმა 

პარტნიორმა შეგნებულად შეიტანოს ხელშეკრულებაში თქვენ- 

თივის ბუნდოვანი” და მისთვის კარგად ცნობილი სიტყვა თუ 

დებულება. რომლითაც იქქვენი ინტერესი იქნება შეზდედელი ყვე- 

ლაზე მოულოდნელი მოტიცგებიი!. 

ხელშეკრულების ტექსტის გაფორმების წესი 
ხელშეკრულება დადებულად ითვლება. როდესაც მხარეები მი- 

აღწევეს შეთანხმებას ხელშეკრულების უკლებლივ ყველა პირო- 

ბის ირგელიე. ხელშეკრულების დადების მომენტად ითელება ხელ- 

შეკრულებისათვის დადგენილი ფორმის მიცემის მომენტი. 

ხელშეკრულების დადების რამდენიმე ფორმა არსებობს: ორ- 

მხრივი, ცალმხრივი, მრავალმხრივი, სიტყვიერი, წერილობითი. 

სელშეკრულების დადების წერილობითი ფორმა წარმოადგენს 

ყეელაზე ოპტიმალურ ეარიანტს. ერთიან დოკუმენტში სათაურით 

„ხელშეკრულება“, „შეთანხმება“, „კონტრაქტი“, მხარეები განსაბღ- 
ვრავენ მომავალი კომერციული ოპერაციისა თუ საქმიანი ურთი- 

ერთობების ყველა არსებით პირობას. სიტყვიერი შეთანხმებისა 

თუ ხელშეკრულებისგან განსხვავებით, ხელშეკრულების ასეთ ჟორ- 

მას აქვს ერთი უდავო უპირატესობა, იგი გამორიცხავს დავას ხელ- 

შეკრულების დადების ფაქტის შესახებ. ასეთი ფორმით, შეიძლება 

დაიდოს ნებისმიერი სამეურნეო ხელშეკრულება. 

ხელშეკრულების შესრულების 

ტექნიკურ-იურიდიული სტადია 
ამ სტადიაზე ხდება ხელშეკრულების შესრულების შემოწმება 

რაოდენობრივად თუ ხარისხობრიყად და ხელშეკრულების შეს- 

რულების დოკუმენტური დადასტურება. 

უსდა გეახსოედეს, რომ მხოლოდ ნაკისრი ქალდებულებების სრჟ- 

ლად შესრულება წყვეტს ხელშეკრულების მოქმედებას შესრულე- 

ბაზე პასუხისმგებელი მხარისათვის. ამასთანავე, სანამ ყალდებულ 

მხარეს არა აქეს მიღებული ნაკისრი ვალდებულებების შესრულე- 

ბის დადასტურება შესრულების მიმღები მხარისაგან. ფორმალუ- 
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რად და იურიდიულად იგი რჩება ვალდებულად, მაშინაც კი როდე- 

საც ეალდებულებები შესრულებულია. 
ერის სიტყეიის, ი'ქყყნს მიერ ყალდებულების ხსყიისმიერი შეჩ- 

რულება უხდა გაფორმდეს დოკუმესტურად, წინააღმდეგ შემთხვყ- 

ვაში. ყს ნიშნავს, რიმ ი'ქვენ ყალდებულებები არ შეტისრულებიიაი!. 

ამდენად. მიზანშეწონილია შესრულების შესახებ მეორე მხარის 

დოკუმენტური დასტური აღჩიშნსული იყოს ხელშეკრულებაში, მი- 

თითებული იყოს ასეთი დადასტურების ფორმა და საშუალება. 

ხელშეკრულების პირობებში ცვლილებებისა 
და დამატებების შეტანა 

როგორც უკვე აღენიშნეთ, ხელმოწერილ ხელშეკრულებაში 

ცელილებებისა და დამატებების შეტანა ცალმხრივი წესით დაუუშ- 

ვებელია; კორექტივების შეტანა შეიძლება მოხდეს მხოლოდ მხა- 

რეთა ურთიერთშეთანხმებით. 

როდესაც მსარე იღებს გადაწყვეტილებას ხელშეკრულებაში 

ცვლილების შეტანის ან გაუქმების შესახებ, იგი ვალდებულია ამის 

შესახებ აუცილებლად შეატყობინოს მეორე მხარეს. შეტყობინება- 

ში განმარტებული უნდა იყოს გადაწყვეტილების მოტივები და მი- 

თითებული ვადა, რომლის განმაელობაშიაც შეტყობინების მიმღებმა 

მხარემ უნდა განისილოს და უპასუხოს შეტყობინებას. 

როგორც წესი, მოქმედ ხელშეკრულებაში ცვლილებებისა და 
დამატებების შეტანა ხდება იგივე წესით, როგორც თვით ხელშეკ- 
რულების გაფორმება. 

პასუხისმგებლობა ხელშეკრულების 

პირობების დარღვევისათვის 
მხარეების ეალდებულება ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდე- 

ბულებების სრულად და ღროულად შესრულებისათვის გარანტი- 

რებულია ქოჩებრივი პასუსისმგებლობის ნორმებიის, რომელიც ეკის- 

რება იმ მხარეს, რომელიც არ ასრულებს, ან, არაჯეროვნად ასრუ- 
ლებს ხელშეკრულებით ნაკისრ ვალდებულებებს. 

მოქმედი კანონმდებლობოთ რეგულირდება ისეთი საკითხები, 
როგორებიცაა: 

კრედიტორის მიერ ვადის გადაცილება; 
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მიყალის მიერ ყადის გიდაცილებია: 

ქალდებულების დარდყყყა ორმხრივი ხელმეკრულების დროს: 

ჩიასნის ანაზღაურები! მიიყალყობა. 

რა არის ზარალი 
გარალში იგულისხმება სელშმეკრუელების მხარის მიერ გაწეუ- 

ლი გაუთვალისწისებელი ხარჯები, მისი კუთენილი ქონების და- 

კარგვა ან დიზიანება, ასევე მიუღებელი შემოსავლები. რომელსაც 

იგი მიიღებადა ხელშეკრულების ჯეროვნად შესრულების შემთსვე- 

ყაში - მეორე მხარის მიერ. 

ამდენად, ზარალის ცსება ყალიბდება შემდეგი ელემენტებისა- 

გან: 

” - ქონების დაკარგვა. განადგურება ას სამეურნეო სარგებლობი- 

დან ამოღება; 

- საქოსლის სასაქონლო სახის გაურესება, სამომხმარებლო თვი- 

სებების შეცელა ან დაკარგეა; 

- კრედიტორის დამატებითი ხარჯები. საწარმოს მოცდენა, გა- 

დახდილი ჯარიმები და სხვა; 

პრეღიტორის მიერ მიუღებელი შემოსავლები. აქ იგულისხმე- 

ბა ყველა სახის მიუღებელი შემოსავალი, რომლის მიღებაც შეეძ- 

ლო მას მეორე მხარის მხრიდან ხელშეკრულების სრულად შეს- 

რულების შემთხვევაში. 

კონტრაქტების ფორმები 
საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობები განაპირობებს კონ- 

ტრაქტების ფორმების მრავალფეროვნებას. ცნობილია სავაჭრო 

კონტრაქტის მომზადების სამი ძირითადი გჩა: 

პირველი. სტანდარტული კონტრაქტის გამოჭენება. ასეთი სტან- 

დარტები გამოყენება ხდება ერთი სახის პროდუქციის მსხვილი 

მიმწოდებლების მიერ. მაგალითად: მარცყლეულის, ნაყთობის, მად- 

ჩის და სხვა. ასეთი კოსტრაქტები წლების განმავლობაში არ იც- 

ელება; ისისი ერთმანეთისაგას განსხვავდებიან მხოლოდ მყიდვე- 

ლის დასახელებით, საქონლის რაოდენობითა და მთლიანი საკონ- 
ტრაქტო ღირებულებით. 

მეორე. ტიპიური კონტრაქტები, ისისი წარმოადგენენ კონტრაქ- 

ტის საჩიმ-ეეშო ფორმას, რიგი უნიფიცირებული პირობებიის, რომლე- 
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ბიც ჩამოყალიბდა მსარეებს შორის ხანტცრძლიეი სახელშეკრულე- 

ბო ურთიერთობების სავაჭრო პრაქტიკისა და ტრადიციების სა- 

ფუძველზე. მხარყებს მორის კონკრეტული გარიგების შემთსყევა- 

ში ტიპიური კონტრაქტის დეტალები გუსტდება, ყალიბდება მხარე- 

ებისათვის მისაღები და მათ შორის შეთასნსმებული ფორმიის. ასე- 

იი კონტრაქტები გამოიყენება საქონლის გარკვეული ჯგუფისა 

და ვაჭრთბის გარკვეული სფერთსათვის. მაგალითად: ტანსაცმე- 

ლი. ფესსაცმელი. საყოფაცხოვრებო ტექნიკა, საკვები პროდუქტების 

ცალკეული ჯგუფები და სხვა. 
მესამე. ორიგინალური პონტრაქტები. ასეთი კონტრაქტები მზად- 

დება გარიგების კონკრეტული ობიექტისათვის, როგორც წესი, რისუ- 

ლი ტექნოლოგიური სისტემებისა და კომპლექსების, საზღვაო და 

საჰაერო ტრანსპორტის, ინდუსტრიული საწარმოების. ნავთობსა- 
დენებისა და სხვა ძვირადღირებული და მსხვილმასშტაბიანი პრო- 

ექტებისათთ ვის. 

ორიგინალური კონტრაქტი - კონტრაქტის ყველაზე ძვირადღი- 
რებული სახეა - მის მომზადებაში მონაწილეობას იღებენ მრა- 
ვალრიცხოვანი ექსპერტები, ადეოკატები, საკმაოდ რთული და ხან- 

გრძლივია მათი მომზგადებისა და შეთანხმების პროცედურები. რო- 

გორც წესი, დიდია მათი მოცულობაც. 
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სამეურნეო ხელშეკრულების 

ძირითადი ელემენტები 

მხარეებს შორის დადებული სამეურჩეო ხელშეკრულება ეხდა 

მოიცავდეს აუცილებელ მუხლებს. სადაც სრულად იქსება ჩამოყა- 

ლიბებული ყველა საკითხი. რომლებიც უზრენველყოფენ ხელშეკ- 

რულების მიგხის შესრ ელებას, მსარეების ინტრესებისა და მოთასიე- 

სების დაკმაყოფილებას. ქვემოთ მოყვანილია ასეთი მეხლების სა- 

«ირიენტაციო ჩამონათვალი: 

1. პრეამბულა. მსარეების უფლებამოსილებები; 

2. სელშეკრულების საგახნი; 

3. მსარეების ვალდებულებები და უფლებები; 

4. საქონლის რაოდენობა და ხარისხი: 

5. მიწოდების თარიღი და ვადები; 
6. მიწოდების საბაზისო პირობები; 

7. ფასი: 

8. საქონლის მიღება-ჩაბარება; 

9. ტრანსპორტირება; 

თ დაზღვევა; 
1. საკუთრების უფლების გადასვლა; 

თ შეფუთვა და მარკირება; 

13. გარანტიები; 

14. ტექნიკური მომსახურება. ტექნიკური დოკუმენტაცია; 

15. ანტარიშსწორების პირობები; 

16. მხარეების პასუხისმგებლობა, სანქციები: 

I7. პრეტენზიები; 

18. ფორსმაჟორი: 

12. დავების გადVყვეტა; 
20. ლიცენზიების მიღება; 
21. გადასახადები და მოსაკრებლები; 

22. ხელშეკრელების ძალაში შესელა და მოქმედების ვადა 

23. დასართები და დამატებები: 
24. დამატებითი პირობები; 

24. მსარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები; 

მკითხველს, შესაძლოა. დაებადოს ერთობ ლოგიკური კითხვა. ნუ- 
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თუ ყველა ეს მუხლი აუცილებელია ხელშეკრულებაში. პასუხი ას- 

თია: 

9 იქვენს მომავალ პრაქტიკვულ საქმიასობაში აუცილებლად შეგ; 

სვდებაით ხელშეკრულებები, რომლებშიც ბევრად მეტი კარი, თავი. 

მუსლი და მრავალი ტომი იქნება. 

92 შეგხვდებათ ძალზე საიმედო და მხოლოდ ერთგვერდიანი ხელ- 

შეკრულებებიც. 
– უფრთ მეტიც, მოგისდებათ გარიგებების დადება, სიტყვიერი შე- 

თანხმებიის. ყოველგვარი წერილობითი ხელშეკრულების გარეშე, 

მიღებულ ოფერტზე ჟაქსით გადაცემული პასუხით. ახ 'უბრალოდ. 

კონტრაგენტისათვის სელის ჩამორთმევით. 

ყველაფერი დამოკიდებულია ხელშეკრულების საგახზე და სირ- 

თულეზე, გარიგების ფასზე, შესრულებასთან დაკავშირებულ რისკე- 

ბის ხარისხბე, მხარეებს შორის ჩამოყალიბებულ ურთიერთობებზე. 

მხარეთა სახელმწიფოების კანონმდებლობებზე, რიგ სხვა გარემო- 

ებებზე. 

ნებისმიერი გარიგების. ბეპირი თუ წერილობითი ხელშეკრუ- 

ლების უკან დგას ერთადერთი ამოცანა – კანონიერების ფარგლებ- 

ში უზრუნველყოს გარიგების პირობის შესრულება, მხარეების უფ- 

ლებებისა და ინტერესების საიმედოდ დაცვა. სწორედ ეს ამოცანა, 

ამოცანის სირთულე განსაზღვრავს ხელშეკრულების ფორმას, სტრუქ- 

ტურას, მოცულობას, მასში თავებისა თუ მუხლების რაოდენობას. 

პრეამბულა, ხელშეკრულების მხარეები 
პრეამბულა წინ უძღვის ხელშეკრულების ტექსტს და იწყება სიტყ- 

ვით „ხელშეკრულება“ ან „კონტრაქტი“, რომელიც თავსდება ფურ- 

ცლის შუა ნაწილში. იქვე იწერება ხელშეკრულების ნომერი. ქეე- 

მოთ, მარცხნივ, აღინიშნება ხელშეკრულების დადების ადგილი, მარ- 

ჯენივ – ხელშეკრულების დადების თარიღი, შემდეგ პრეამბულა- 

ში იწერება: 
ა) მსარეების საფირმო დასახელებები, ანუ ის სრული დასახე- 

ლება. რომლითაც ისინი რეგისტრირებულნი არიან საკუთარ ქვე- 

ყანაში, სარეგისტრაციო მონაცემებით); 

ბ) მხარეების ადგილმდებარეობა და მისამართები; 
გ) კონტრაგენტების დასახელება. სრული გვარი და სახელი, და- 

კაბვებული თანამდებობა, აღნიშენები „გამყიდველი“ და „მყიდვე- 
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ლი“. „მხარეები“. პირველად. როგორც Vესი. იVერება ის მსარე. (CV")- 

მელიც წარმოადგენს გამყიდველს; 

დ) მსარეების უფლებამოსილებები. ანუ ის დოკვუმეჩტები, რთმ- 

ლებიც ადასტურებენ მათ ეყლებამოსილებებს. აწარმოონ მოლა- 

პარაკებები. მოაწეროს სელი ხელშეკრულებასა და მის თანმხლებ 

დოკუმენტებს. მაგალითად, „ყესარგებლობ რა წვენი კომპანიის წეს- 

დებით მონიჭებული უყლებამოსილებიი". „ვსარგებლიბ რა კომ- 

მანიის «რეზიდენტის მიერ გაცემული მინდობილობით ჩემიეის მო- 

ნიჭებული უფლებამოსილებებიი". 

მაგალითი: 

ფირმა „სტარტი“, რეგისტრირებული საფრასგეთის კანონმდებ- 

ლობით. პარიზში მესამე ოლქის სასამართლოში. 
  

რეგისტრაციის ნომერი და იარიღი – –“––, იურიდიული მისა- 
მართი. 

პარიზი, ჟორესის ბულვარი 16, მე-5 სართული, ფირმის პრეზიდესნ- 

ტის სახით, შემდგომში „გამყიდველი“ ყსარგებლობ რა ჩემი 

ყირმის წესდებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით ერთის მხრივ 
და 

შაჰს „შატილი“, რეგისტრირებული საქართველოს კანონმდებლო- 

ბით თბილისში, დიდუბის რაიონის სასამართლოში, რეგისტრაციის 

ნომერი და თარილი –––––, მისამართი, ყახუშტი ბაგრატიონის ქ. 

6I, მე-3 სართული, ფირმის გეხერალური დირექტორის 

სახით, შემდგომში „მყიდველი“, ვსარგებლობ რა ჩემი საზოგადოე- 

ბის წესდებით მონიჭებული უფლებამოსილებით, მეორეს მხრიე: 

შევთანხმდით: 

  

ცალკეულ შემთხყევებში. როდესაც მსარეებს შორის არსებობს 

ჩამოყალიბებული ხასგრძლივი საქმიანი ურთიერთობები, დასაშ- 

ეებია პრეამბულის გამარტივებული ფორმა. 

ჩამოყალიბებელი პრაქტიკის თანახმად. ხელშეკრულების ნომ- 

რის მინიჭება ხდება იმ მხარის საქმისწარმოების წესების მიხედ- 

ეით, რომელიც ამზადებს ხელშეკრულების პროექტს. შესაძლოა ხელ- 

შეკრულებას საბოლოო შეთასხმებისა და ხელმოწერის პროცეს- 

ში მიენიჭოს ნომერი, რომელიც შედგება ორი ნაწილისაგან, რო- 

203



მელშიც გათყალისწისებული იქსება როგორც გამყიდველის, ისე 

მყიდეელის საქმისწარმოების ნორმებით გათვალისწისებ ული ხელი 

მეკრულების საიდენტიფიკაციო მონაცემები. 

ხელშეკრულების საგანი. 

მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 
პრეამბელის შემდეგ უნდა ჩამოყალიბდეს სელშეკრულების სა- 

განი; იგი ცალსახად გასაგები უნღა იყოს მსარეებისაივის, ასევე. 

იმ რეგიონში, სადაც სდება საქოსლის მიწოდება და სადაც იმყოფე- 

ბა და ფუნქციონირებს მყიდეელის ფირმა. ხელშეკრულების საგ- 

ნის ფორმულირება უსდა შეიცავდეს საქონლის მარკას. ტიპს. მო- 

დელსა და მისი იღესტიფიკაციისათეის აუცილებელ სხვა მახასია- 

თებლებს. თუ საქონელი მოითხოეს უფრო სრულ დახასიათებას, ახ 

საქონლის ასორტიმესტის დასახელებები ერცელია, ისინი შეიტანე- 

ბა სპეციალურ დანართში - სპეციფიკაციაში, რომელიც წარმოად- 

გენს ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს, რის შესახებაც სელ- 

შეკრულების ტექსტში კეთდება შესაბამისი მითითება. 

ამავე თაეში აღინიშნება მხარეების ძირითადი ეალდებულებე- 

ბი და უფლებები. მათ შორის: საქონლის მიღება-ჩაბარების, ტრან- 

სპორტირების, დაზღვევის, ტექნიკური მომსახურების, სპეციალისტე- 

ბის მომზადების, სათადარიგო ნაწილების მიწოდების საკითხებში 

და სხვა. 
მხარეების ვალდებულებებში გარკვევეით უნდა იყოს მითითე- 

ბული ხელშეკრულების ისეთი არსებითი პირობები, როგორებიცაა: 

I. პირველი მხარის ვალდებულებები და უფლებები; 

2, მეორე მხარის ცყალდებულებები და უფლებები; 

3. მხარეების მიერ ჩაკისრი ვალდებლებების შესრულების შეს- 
რულების ყადები; 

4. ყოველი მხარის მიერ ნაკისრი ვალდებულებების შესრულე- 

ბის ადგილი: 

5. მხარეების მიერ ნაკისრი ვალდებულებების შესრეელების ფორ- 

მა; 
მხარეების სურვილის, ხელშეკრულების საგნის და გარიგების მას- 

შტაბების გათვალისწინებით „მხარეების ვალდებულებები”, შეიძლება 

ცალკე თავად (მუხლად) გამოიყოს ხელშეკრულების ტექსტში. 
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მაგალითი: 

გამყიდყელი ყიდის, ხოლი მყიდყელი ყიდულიის საბურღ და- 

ხნადგარს სათადარიგო ნაწილყბითა და ჩაბუერდი ინსტრუმენტე- 

ბიის) თანდართული სძეციფი,კაციების თ ანახშად. დანართი I-5. რომ- 

ლებიც წარმოადგენენ კონტრაქტის განუყოფელ ნაწილს. 

მხარეების ვალდებულებები 
გამყიდველი ვალდებულებას კისრულიის: 

ა) ჩაატარიის სისტყმის პყრიოდული ტექნიკური მომსახურება 

ყოველკვარტალურიდ. კყარტლის ბოლო თყის 20-25 რიცხვებში; 

ბ) ჩაატაროს რიგგარემე ტექნიკური მ“იმსახურება მყიტეელის 

წერილობითი შეტყობინების მიღებიდან 10 დღის ვადაში; 

გ) მიაწოდოს მყიდველს სათადარიგო საწილები სძეციფიკაციე- 

ბის მიღებიდან ! თვის ჟადაში: 

დ) საგარანტიო ყადის განმავლობაში უსასყიდლოდ გამოასწო- 

როს ყველა გამოვლენილი სარეეზი. დაუყოვნებლიე შეცვალოს დე- 

ფექტური დყტალები, კვასძები და აგრეგატები. 
მყიდველის ვალდებულებები: 
ა) მკაცრად დაიცვას სისტემის ექსპლუატაციისა და მიმდინარე 

ტექნიკური მომსახურების წესები; 

ბ) არ გამოიყენოს მასალები და ნედლეული, რომელიც არ აკმა- 

ყოფილებს ნორმატიული დოკუმენტების მოთხოვნებს; 

გ) 24 საათის განმავლობაში წერილობით შეატყობინოს გამ- 

ყიდველს ყველა გამოყლეხილი ხარეებზი (დეჰეშით, ფაქსიის, ყლ. ფიის- 
ტით); 

დ) შეუქმნას ნორმალური საქმიანობის ჰირობები გამყიდველის 

პერსონალს სისტემის ტექმომსახურების სამუშაოების განხორცი- 

ყლების პერიოდში. 

საქონლის რაოდენობა 
ხელშეკრულებაში განსაზღყრული უნდა იყოს განზომილების 

ერთეული, ხელშეკრულების საგნის რაოდენიბა და მისი გასსაზღ- 
ყრის წესი. 

საქონლის რაოდენობა აღინიშნება ამ საქონლისათვის დამახა- 
სიათებელ ერთეულებში (მოც ულობის, მასის, სიგრძის. ფართის პი- 

რობით ერთეულებში. ვაგონებით, ცალობით, კომპლექტებით! და სხვა) 
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განზომილების ერთეულის შერჩევა დამოკიდებულია საქონლის 

სახეზე და ამ საქონლით ვაჭრობის ჩამოყალიბებულ პრაქტიკაზე. 

რაოდესთბა, შესაძლოა, მითითებული იყოს როგორც ფიქსირე- 

ბული ციფრით, ისე გარკვეულ პირობით საზღყრებში. ისეიი სა- 

ქონლისათეის, როგორიცაა მისერალური ნედლეული, ინერტული 

მასალები, ჩავთობი დღა სხვა, რომელია მიწოდება სდება საყარი 

და ჩასასხმელი ფორმით). რაოდენობის მაჩვენებელ ციფრებს, რ(ი- 

გორც წესი. ყმატება მისთსითება იმის თაობაზე, რომ გარკვეულ ფარ- 

გლებში დასაშვებია გადახრა მიწოდებული საქონლის ფაქტიურ 

და ხელშეკრულებით, მითითებულ რაოდენობებს შორის. ასეთი 

მითითება შესაძლოა გამოხატული იყოს სიტყვით „ღაახლოებიი“, 

რომელიც აღინიშნება რაოდენობის მაჩვენებელი ციფრის წინ; იგივე 

შესაძლოა გამოხატული იყოს ციფრებით ან პროცენტებით, დასაშ- 

ქვები გადახრების სახით, მაგალითად: „დაახლოებიი! 20-21 ტონა“; 

„პლიუს-მინუს 0,1 ტონა“, „პლიუს-მინუს 5%“; დანადგარ-მოწყობი- 

ლობებისა და სხვა ხანგრძლივი გამოყენების საგნების რაოდენო- 

ბა განისაზღვრება ცალობით ან კომპლექტებით. 

ხელშეკრულებაში უსდა მიეთითოს, შედის თუ არა ტარის წონა სა- 

ქონლის რაოდენობაში. შესაბამისად არჩეეენ ბრუტო და ნეტო წონებს. 

საქონლის ნაწილი ტრანსპორტირებისას განიცდის ბუნებრივ 

დანაკარგებს. იკარგება ნახშირი, ინერტული მასალები, მინერალუ- 
რი მარილები და მადხები; შრება ხორცი, ბოსტნეული და ხილი. 

იღვრება ნავთობპროდუქტები. ასეთ შემთხეევებში მხარეები კონ- 

ტრაქტის პირობებში მიუთითებენ ასეთი დანაკარგების მაქსიმა- 

ლურ მაჩვენებლებს და მხარეებს შორის დანაკარგების განაწი- 

ლების წესს. 

მაგალითი: 

გამყიდყელი მყიდყელს მიაწვდის 24000ცტ. საქონელს. 2000ცტ. ყო- 

ქელთვიურად, არანაკლებ 500ტ. ყოველკვირეულად. დასაშვებია ყო- 

ქეელკვირეული მიწოდების შეთანხმებული რაოდენობიდან გადახ- 

რა არაუმეტეს 5%-ისა. სატრანსპორტო ნორმა თითოეული მოწო- 
დებისათვის შეადგენს არანაკლებ 900ტ. ყოველ კონკრეტულ მო- 
წოდებას თან უნდა ახლდეს აწონხვისა და შესაბამისობის სერტი- 

ფიკატი. დანაკარგები ტრანსპორტირებისას არ უნდა აღემატებო- 

დეს საერთო წონის 0,5%. . 
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შეფუთვა და მარკირება 
შეფუთვის დანიშნულებაა გრანსპორტირებისას დახცეას საქო- 

ჩელი დაზიანებისაგან, ასევე. ატმოსფერული ჩემოქმედებისაგას. 

დასავლეთ ეერთაისა და ბევრ სხეა ქვეყანაში შემ უშავებ ელია 

შეფუთეის ერთიანი ნორმები. სტანდარტიბაციის საერთაშორისო 

და ევროპის ორგანიზაციებს შემუშავებული აქვი, ნორმატიული 

დოკუმენტები, რომლებიც არეგელირებენ საექსშორტო ტყირთხე- 

ბის შეფუეთეის საკითხებს. შეფუთვის სახე დამოკიდებულია საქოს- 

ლის დანიშნულებასა და რიგ სამომსმარებლო თვისებებშზე. 

არჩევენ გარე შეყუთეას - ტარას (ყვთები, მუყაოს კოლოფები, 

კასრები, კონტეინერები და სხვა) და შიდა შეფუთვას, რომელიც 

განუყოფელია საქონლისაგან. ტარისა თუ შიდა შეფუთვის ხარის- 

ხი დამოკიდებულია იმ მოთსოვნებზე, რომლებსაც ისინი უნდა აკ- 

მაყოფილებდნენ. თუ არსებობს შეფუთვის საკითხის მარეგული- 

რებელი სტანდარტები, ტექნიკური პირობები ას სხვა ნორმატიული 

დოკუმენტები, შეფუთვის ხარისხის მოთხოვნების განსაზღერა შე- 

საძლებელია ამ დოკუმენტების მითითებით. 

შეფუთვის მოთხოვსები პირობითად იყოფა ორ ჯგუფად: საერ- 

თო და სპეციალურ მოთხოევნებად. საერთო მოთხოევნების დანიშ- 
ხულებაა უზრუნველყოს ტვირთის დაცეა ტრანსპორტირების, დატ- 

ეირთვა-გადმოტვირთვის, შენახვის პროცესებში, სპეციალური 
მოთხოვნების დანიშნულებაა საქონლის სასაქონლო სახის გაუმ- 

ჯობესება და კონკურესტუნარიანობის გაზრდა. 

გამყიდველის მიერ საქონლის მყიდველისათვის გადაცემისა და 
ანგარიშსწორების მომენტში მყიდველი საქონლის ფასთან ერთად 

ანაზღაურებს ტარისა და შეფუთვის ღირებულებას. ასაზღაურების 

პირობები აღინიშნება კონტრაქტში, ტარისა და შეფუთვის დირებუ- 

ლება შედის საქონლის ღირებულებაში, შეფუთვის ღირებულება გა- 

სისაზღვრება პროცენტულად საქონლის ღირებულების მიხედვით. 
შეფუთვის ღირებულება კი - გამოცალკევებულად. შესაძლოა, ხელ- 
შეკრულება ით'ვალისწინებდეს ტარის დაბრუნებას. 

მაგალითი: 

ხელშეკრულების თანახმად მიწოდებული საქონყლი დაფასოჟ- 

ბული უნდა იყოს ლითოსის კასრებში. მასა, ნეტო 752 კგ. შეფუთვა 

უნდა უზრუნველყოფდეს საზღვაო, სარკინიგშიი და სააჟტომობილო 
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საშუალებყბიი ტრანსპორტირებას. შეჟუთვის ღირებულება შეტა- 

ნილია საქონლის ჟანს ში. 

მარკირებას განსაკუთრებული როლი ენიჭება საერთაშორისო 

საქონელგაცელაშმი. იგი ასრულებს რამდენიმე ფუნქციას, მაის) შო- 

რი!ს: 

#წარმოადგენს ისეთ სასაქონლო-სატრანსპორტო ისფორმაცი- 

ას, როგორიცაა: ხელშეკრულების ნომერი, წონისა და გაბარიტების 

პარამეტრები, სატრანსპორტო ადგილების ნომრები და სხვა; 

სათანადო ინფორმაციას აძლეეს სატრანსპორტო ფირმებსა და 

საქონლის მიმღებს („დაიცავით სინესტისაგან“, „დაიცავით ცეცხ- 

ლისაგან“, „დაიცავით, დარტყმისაგან“ და სხეა). 

ეს ფუჩქციები განსაზღვრავენ მარკირების აუცილებელ რეკვი- 

ზიტებს, რომლებიც ექსპორტიორმა უნდა აღნიშნოს სატრანსპორ- 

ტო ტარის ორ მხარეზე - მხარეებს შორის შეთანხმებულ ენაზე 

(ენებზე); ტრანსის ნომერი, როგორც წესი, აღინიშნება იმპორტიო- 

რის მოთხოვნით, როდესაც მიწოდება ხდება ერთდროულად მრა- 

ვალი მიმღებისათვის, დიდი მოცულობის საქოსლის პარტიებისა 

და დროის ხანგრძლივი პერიოდის განმავლობაში. 

მაგალითი: 

შეფუთვა უნდა უბზრუნეელყოფდეს საქონლის შეუფერხებელ 
ტრანსპორტირებას ტრანსპორტის ყველა სახეობით, გადატეირთ- 

ვის ჩათვლით. საკყთობები შეფუთული უნდა იყოს მუყაოს ყუთებ- 

ში, მაქსიმალური წონით 20 კგ. ყუთებში ჩაფენილი უხდა იყოს წყალ- 

გაუმტარი ქაღალდის ორი ფენა. ყუთები უნდა შემოისალტოს ოთხი 

ლითონის ან პლასტმასის ლენტით, რომელთა ბოლითები უნდა და- 
ი პლომბოს. თითოეულ ყუთზე უნდა აღინიშნოს: 

- დანიშნულების ქვეყანა და დანიშნულების ჰუხსქტი: 

- ხელშეკრულების ნომერი; 

- ადგილის ნომყრი: მოცულობა, წონა. ადგილების რაოდენობა: 

– ბრუტო და ნეტო წონი: 
- გამგიავნისა და მიმღების მოკლე დასახელებები. 

ყოყელ ყუთში უნდა იყოს შეფუთვის ფურცელი სელშეკრულე- 
ბისა და ყუთის ნომრებით, ნაკეთობის დასახელებით, რაოდენობი- 

თა და ზომებით. 
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საქონლის მეყუფთვის ტყქხიიკური პჰირიიები მიიყყასილიი ხელ- 

შეკრულების M. 2 დაჩნარი)ძVი. 

საქონლის ხარისხი 

ხელშეკრულების საქონლის ხარისხის (ივვისობრიჯიიბის) გახნსაგღ- 

ერა ნიძსავს ამ საქონლის ხარისსობრივი მაჩეენებლების მიისი- 

თებას ანე ამ პარამეტრების დადგენას. რომელთა შესწთორებიიაც 

შესაძლო იქნება დადგინდეს. თუ რამდენად შეესაბამება მოწოდე- 

ბული საქონელი ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ მოთსთე- 

ნებს. რამდენად შესაძლებელია ამ საქოსლის გამოყენება მყიდვე- 

ლის მიზნებისათვის. პროდუქციის ხარისხის განსაზღვრა შეიძლე- 

ბა სტანდარტების. ტექნიკური პირობების. მოღელებისა და სასა- 

ქონლო ნიმუშების მიხედეიიი. 

კონკრეტული პარამეტრების დადგენის აღიარებული საშყალებებია: 

ა) ორგანოლეპტიკური შემოწმება, მისი გემოს, ფერის, სუნის, გე- 
ომეტრიული ზომების განსაზღვრა და შედარება; 

ბ) ისსტრუმენტალური ანუ ლაბორატორიული მეთოდები - ქი- 

მიური, ფიზიკური, ბიოლოგიური ანალიზები და გამოცდები. 

დანადგარ-მოწყობილიბებისა და სატრასსპორტო საშუალებე- 

ბის გაყიდვისას ძირითადი ყურადღება ექცევა მათ სიმძლაერეს. 
ენერგომოსმარებას, მწარმოებლობას, საიმედობას, სასარგებლო ექ- 

სპლუატაციის ვადას და სხვა. 

სასურველია, ხელშეკრულებაში მითითებული იყოს ყველა მხწიშ- 

ვნელოვასი ხარისხობრივი მაჩვენებელი, მათი რიცხობრივი მხიშ- 

ენელობები და დასაშვები გადახრები, მითითებული მაჩვენებლე- 

ბის კონტროლის მეთოდები. 

თუ ხელშეკრულებაში დაფიქსირებული არ არის ხარისხობრი- 

ეი მაჩვენებლები, იგულისხმება, რომ მიწოდებული საქონლის ხა- 

რისხი ენდა პასუხობღეს მსგავსი საქონლის საშუალო ხარისხს. 

რომელიც მიღებულია გამყიდეელის ას საქონლის წარმოშობის 
ქვეყანაში. 

მისაწოდებელი ნაკეთობების ხარისხი უსდა შეესაბამებოდეს 

სტანდარტს (ტექნიკურ პირობებს), რომელიც მითითებულია დასარ- 

თში და ნიმუშებს, რომლებაც წარმოადგენენ ეტალონებს, რომელ- 

თაგან ორი ნიმუში ინახება მყიდველთან, ერთი გამყიდველიიაან. 
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მაგალითი: 

გამყიტყელი მყიდყელს მია წედის სიობიუმის თქსიდს, სარის ჩხ(იიო- 

რივი მაჩვენებლებიი!: 

ქიმიური შემადგენლობის კონტროლი განხორციელდება მახ. 2/ 

0I-I52 რეგლამესტის მიხედვიი!. 

საქონლის ხარისხი უნდა აკმაყოფილებდეს ღანართში მითითე- 

ბულ ტექნიკურ ჰირობებსა და ნიმუშ-ეტალონებს, რომლებიც შმე- 

თასხმებულია მხარეთა მორის. პროდუქციის ხარისხი დადასტუ- 

რებული უნდა იყოს ხარისხისა და წარმოშობის სერთიფიკატე- 

ბიი). 

პროდუქციის ხარისხი უხდა შეესაბამებოდეს მხარეებს შორის 

შეთანხმებულ და დამტკიცებულ ნიმუშ-ეტალონებს, ასევე დანართ- 
ში მითითებული ტექნიკური ჰირობების მოთხოვნებს. 

ეტალონების ორი ეგზემპლარი ინახება მყიდველთან, ერთი ეგ- 

ზემპლარი გამყიდველთან – 8 თვის განმავლობაში მიწოცების დას- 

რულებიდან და წარმოადგენენ საარბიტრაჟო ნიმუშებს იმ შემთს- 

ვევაში, თუ მხარეებს შორის წამოიჭრება დავა წინამღებარე ხელ- 

შეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებით. 

პროდუქციის ხარისხი დადასტურებული უხდა იყოს ხარისხისა 
და წარმოშობის სერთიფიკატებით. 

გამყიდველი ვალდებულია, საქონლის ჰირველ პარტიასთან ერ- 

თად, ტვირთის ყოველ მიმღებს გაუგზავნოს ეტალონის ორი დუბ- 

ლიკატი წარწერით „ყტალონის დუბლიკატი“. დუბლიკატის შესა- 

ბამისობა ეტალოხისადმი დადასტურებული უნდა იყოს კომპეტენ- 

ტური ნეიტრალური ორგანიზაციის მიერ სათანადო აქტით. რის შე- 

სახებაც კეთდება წარწერა ეტალონის დუბლიკატის ეტიკეტზე. 

მიწოდებული საქონლის სპეციფიკაციაში და ასგარიშ-ჟფაქტურაში 

უნდა იყოს აღნიშნული, რომ მოცემულ პარტიასთან ერთად იგზავ- 

ნება ეტალონის დუბლიკატები. ეტალონების ღირებულებას ანაზღა- 

ურებს მყიდველი. 
პროდუქციის ხარისხი დადასტურებული უნდა იყოს შესაბამი- 

სობის სერთიფიკატით (ორიგინალი), რომელიც გაფორმებულია მოქ- 

მედი კანონმდებლობის შესაბამისად. 
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ასყიი სერიიფიკატის უქონლობის შემთხყყვაში. გამყიდყელი 

ყალდებულიი მყიდეყლს გადასცეს ყველა აუცილებელი დოკემეს- 
ტაცია ნხყელშმყკრულებიი, გათვალის წისყიულ პროდექციამე მისი 

სყრიიფიკაციისათვის კანონმდებლიიბიის დადგენილი წყხი“!. 

მიწოდების საბაზისო პირობები და ვადები 
მიწოდების საბაზისო პირთბები ანაწილებენ პასეხნისმგებლთბას 

მხარეებს შორის საქონლის მიწოდებისათვის და ადგესეს: მომენტს, 

რთდესაც ნაქონლის შემთხვეყით დაღეძვის, დაკარტეის ახ დაზიაჩე- 

ბის რისკი გამყიდველიდას გადადის მყიდველზე (ექსპორტიორი- 

დან იმპორტიორზე); ვინ აგვარებს საბაჟო ფორმალიბებს, ყის იხ- 

დის საბაჟო გადასახადებს. ტრასსპორტირების ხარჯებს და სხვა. 

სხვადასხვა ქვეყნის კანსონმდებლობები თავისებურად განმარ- 

ტაყეს ცალკეულ სავაჭრო ტერმინებს, რომლებიც განსაზღერავეს გამ- 

ყიდველისაგან მყიდველზე (ექსპორტიორიდას იმპორტიორზე) რის- 

კის გადასელის მომენტს. ამ მომენტის განსაზღვრის მნიშენელობა 

ნათელი გახდება, თუ გავიი,კვალისწინებთ, რომ გამყიდეელიდან მყიდ- 

ველზე რისკის გადასვლის შემდეგ, მყიდეელზე გადადის მთელი ჰა- 

სუსისმგებლობა საქონლის დაკარგეის ან დაბიანებისათვის. 

ცალკეული სავაჭრო ტერმინების განმარტება მოყყანილია სა- 

ერთაშორისო სავაჭრო ტერმინების განმარტებებში „ინკოტერმს- 

2000“, რომელიც დამუშავებულია საერთამორისო საეაჭრო პალა- 

ტის მიერ. 

მიწოდების საბაბისო პირობები ფართოდ არის გავრცელებუ- 

ლი საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობებში. 

მიუხედავად იმისა, რომ საბაზისო პირობები დამუშავებულია 

საერთაშორისო ორგანიზაციის მიერ და უკვე მრავალი წელია გა- 

მოიყენება საერთაშორისო სავაჭრო პრაქტიკაში. არის შემთხვე- 

ვები, როდესაც მათ განსსვავებულად განმარტავენ სხვადასხეა ქვეყ- 

სის ბიზნესმესები. იმისათეის, რომ თავიდან იქსეს აცილებეელი 

არასასურველი გაუგებრობები, ხელშეკრულებაში გარკვევიი! უნ- 

და მიეთიიოოს: „მიწოდების პირობები რეგულირდება „ინკოტერმს- 

2000“ დებულებებით“. 
იმ შემთხეეეებში, როდესაც მხარეებს შორის დადებული ხელ- 

შეკრულება არ მიეკუთვნება ტიპიური ხელშეკრულებების ჯგუჟს. 

ან მხარეებს შორის არ არის ჩამოყალიბებული აპრობირებული 
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სასხელშეკრ-ელებო პრაქტიკა. სასურველია ხელშეკრ ლებაში: 

– სრულად იქნას მოყვანილი საქონლის მიწოდების პირობები. 

ან „იჩკოტერმს-2000“ დებულებებთან ერთად, დამატებით იქნეს გას- 

მარტებული მიწოდების პირობების ისეიი საკეანძო საკითხები, რი" 

გორიცაა: გადაზიდეის ხელშეკრულება, დაზღვევა, გადაზიდვისა და 

დაზღვევის ხარჯები. რისკის გადაცემის მომესტი. 

მიწოდების ვადები ხელშეერულებაში შესაძლოა მითითებული 

იყოს რამდენიმე სახიის, მათ შორის: 

ა) კონკრეტული თარიღი - 2006 წლის 15 თებერვალი: 

ბ) დროის გარკყეული მოსაკეეთი - 2006 წლის 15-25 ი სჰებერეალი. 
გ) დაკავშირებული იყოს გარკვეულ თ'არიღთას - 21) თებერე- 

ლამდე, 2I თებერელის შემდეგ. 
დ) დაკავშირებული იყოს გარკვეულ მოვლენასთან - შეტყობი- 

ნების შემდეგ; მოსაელის მიღების შემდეგ; სამდინარო მიმოსელის 

გახსნის შემდეგ (მდისარეებისათვის, რომლებიც იყიჩება) და სხეა. 

იმის გამო, რომ მიწოდების ვადების დარღვევა ხშირად ხდება მხა- 

რეებს შორის არსებითი პრეტენბიებისა და დავების საფუძველი. ხელ- 

შეკრულებაში/კონტრაქტში მაქსიმალურად გარკვევით უნდა აღინიშ- 

ნოს მიწოდების თარიღი თუ ვადები, ამ ვადების ათვლის წესი. 

მაგალითი: 

საქოხლის მიწოდება მოხდება საბაზისო პირობებით #XVV ,,ინ- 

კოტერმს-2000“-ის პირობების თანახმად. მიწოდების თარიღად ით- 

ევლება საქონლის მყიდველისათვის გადაცემის თარიღი გამყიდეე- 

ლის საწარმოში. გამყიდველი ვალდებულია საქონლის გადასატ- 

ვირთად მზადყოფხის შესაჩებ მყიდველს აცნობოს ფაქსით. მყიდ- 

ველი ვალდებულია შეტყობინების მიღებიდან 48 საათის განმავ- 

ლობაში უზრუნველყოს საქონლის დატვირთვა ავტომანქანებზე. 

მიწოდების დროის დარღყევის შემთხვევაში, მყიდველი ჯარიმის 

სახით გადაიხდის 200 ლარს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული 

საათისათვის. 

საქონლის ფასი 
საერთაშორისო სავაჭრო ხელშეკრულებაში საქონლის ფასის 

განსაზღვრას განსაკუთრებული ყურადღება ენიჭება. რადგან ძი- 
რითადად იგი განსაბღვრავს გარიგების ეფექტურობას. 
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ხელშეკრულებებში ყასების დადგენა ხდება: 

« საქონლის ერთე ულზე - კილოგრამზე, ტონაზე, ლიტრზე, მეტრ- 

სუბზე და სხეა. 
#” გამსხესლებულ ერთეულებზე - ას ტონაზე, ათას დეკალიტრჩე. 

ყაგოსზე და სხყა. 

« წონითი ერიცეულზე საბაზისო შემადგენლობის მიხედვიის - მად- 

სეული ნეჯლეულის, სან უქების, ქიმიური სიეფთიერებების მიწოდე- 

ბისას - ყოყელ ას ტონა მადახზე 8%-იანი შემადგენლიიბიი:: 3%-იან 

ტესიანობაზე გადაანგარიშებით და სხვა. 

როდესაც ერთი ხელშეკრულებით სდება განსხვავებული საქიოს- 

ლის ას ერიი საქონლის განსხეავებული ტი პჰების მიწოდება, ფასი 

განისაზღვრება ყოველი ცალკეული დასასელებისათვის. კომპლექ- 

ტური მოწყობილობების მიწოდებისას სპეციფიკაციაში უსდა მიე- 

თითოს კომპლექტის ცალკეული ნაწილების ფასი. 

იმისათვის, რომ საქონელგაცვლა განხორციელდეს ექვივალენს- 

ტურ საფუძველზე, აუცილებელია ფასები განისაზღვროს მსოფლიო 

ბაზრის ფასებით. მსოფლიო ბაზრის ფასები გულისხმობს იმ ფასებს, 

რომელიც ყალიბდება ძირითად გამყიდველებსა და მყიდეელებს შო- 

რის, ან საერთაშორისო ვაჭრობის ძირითად ცენტრებში მსხვილი 

და რეგულარული გარიგებების შედეგად. მსოფლიო ბაზარზე არსე- 

ბობს ერთი საქონლის მრავალი სახის ფასი, სშირად ისისი არსები- 

თად განსხვავდებიან ერთმანეთისაგან. საქონლის მსოფლიო ფა- 

სებზე გავლენას ახდენს: ანგარიშსწორების ვალუტა, ანგარიშსწო- 

რების წესი, მიწოდების პირობები, გაყიდეის ადგილი და დრო და 

კიდევ მრავალი ეკონომიკური და არაეკონომიკური ფაქტორი. 

სელშეკრულებაში ფასის დაფიქსირებისას აუცილებლად და სრუ- 

ლად უსდა იქსეს გათეალისწისებული მიწოდების საბაბისო პირო- 

ბები, რომელსაც წისა თავში გავეცანით. სხვადასხვა პირობებით 

მიწოდებული საქონლის ღირებულებები არსებითად იქსება განს- 

სვავებელი, რაც პირველ რიგში განპირობებულია გამყიდველსა 

ღა მყიდველს შორის ტერიტორიული დაშორებითა და მიწოდები- 

სათვის გამოყენებული ტრანსპორტის სახეობიი), მხარყია ყალდე- 

ბულებების მოცულობებიი!. 

მხარეების შეთანსმების საფუძველზე საქოწლის სასელშეკრუ- 

ლებო ფასი ფიქსირდება ერთი მხარის სახელმწიფო ვალუტაში ას 

მესამე ქვეყნის ვალუტაში. მაგალითად, კაუჩუკზე და ფერად ლი“- 
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თონებზე ხშირად ყასებს მიუთითებენ ბრიტანულ სტერლინგებმი. 

სავოობაროდქტებზე და ბეწეეულზე კი. როგორც წესი, ა99 დოლა- 

რებში. 

საერთაშორისო საყაჭრო პრაქტიკაში ფასის დაფიქსირების რამ- 

ღესიმე მიდგომაა გავრცელებული: მყარი. მოძრავი. მცურავი და 

შემდგომი ფიქსაციიი!. 

მყარი ფასი ფიქსირდება ხელშეკრულების ხელმოწერისას და 

შემდგომ ცელილებას აღარ ექვემდებარება. მაგალითად. „კხელშევ- 

რულებით განსაზღვრული საქოჩლის ღირებულება განისაზღერა 

1000 აშშ. ჯოლარი I მეტრიული ტონისათვის CL ფოთი შეფეი!- 

ვის ღირებულების ჩაიავლით"“. ან „ხელშეკრულებით განსაზღერე- 

ლი საქოსლის ფასი განსაზღვრულია 2500 ფუნტი სტერლ. ოდენო- 
ბით 1 მეტრიული ტონისათვის LC8 ფოთის პორტი, შეფუთვის ჩათ- 
ელით, გარდა ფრახტის ღირებულებისა. ურახტის ღირებულება გა- 

ნისაზღვრება საქონლის მიწოდების მომენტში, ბაზარზე მოქმედი 

საფრახტო განაკეეთების შესაბამისად“. 

მაგალითი: 

IL. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საქონლის საერთო სა- 

ხელშეკრულებო ღირებულება შეადგესს 320 000 აშშ დოლარს; 
2..ფასები ნომენკლატურის მიხედვით ნაჩვენებია დანართში; 

3. ფასები მყარია და კორექტირებას არ ექვემდებარება; 

4. ფასები განსაზღვრულია CI» ფოთს პორტი, საზღყაო შეფუთ- 

ვის, მარკირებისა და მიწოდების სხეა ხარჯების ჩათვლით. 

5. ყველა გადასახადი და საბაჟო მოსაკრებელი, რომლებიც და- 

კავშირებულია საქოხლის მიწოდებასთან. გადაიხდება გამყიდეე- 

ლის მიერ მყიდველის ტერიტორიამდე, ხოლო მყიდველის ტერი- 

ტორიაზე, მყიდველის მიერ. 

მოძრავი ფასი - სელშეკრულების ხელმოწერის დროს მასში 

დაფიქსირებული ფასი, რომელიც შეიძლება შეიცვალოს მიწოდე- 

ბის მომენტისათვის ბაზარზე საქონლის ფასების ცვალებადობის 
გათეალისწინებით. როგორც წესი. ასეთ ხელშეკრულებებში ალი- 

ნიშნება ფასების შესაძლო ცვალებადობის დასაშვები ფარგლები, 
მაგალითად 5-10%, რომლის იქით ფასების შეცვლა დაუშვებელია. 

ხელშეკრულებიაში აუცილებლად უნდა იყოს მითიისებული ინ- 
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ფორმაციის ის წყარო, რომელზე დაყრდსიობიაც მოხდება, ფასე- 

ბის კორექტირება. 

მაგალითად. 

საბაზისო ჰირიიი“) მიწოდებული ნაყი,იბის ფასია I(X) აშშ დი- 

ლარი ერთი მყეტრიული ტოსისათყის. ყაჩი იცვლება ყიქსირებული 

ხელშეკრულების ხყლმოწყრის მომესტისათყის და მესაძლოა, მყ- 

იცვალოს მიწოდების თაარიდღისათ,ყის, არაბულ ან ყრაყის ნაყისლრიბ- 

ზე ფასების გამოცხადებული ცელილებების მიხედვიი). „018CC იII9–- 

სმ)ე-ში“ გამოქვეყნებული მონაცემების საფუძველზე. 

მცურავი ფასი - საქონლის ფასი, რომელიც განისაზღვრება სა- 

ქონლის მიწოდების მომეჩტში. გამოიყენება ისეთი საქონლისათ- 

ეის, რომელისა დამზადება მოითხოეს ხანგრძლიე ეადებს. მაგალი- 

თად, დიდგაბარიტიანი ჩარსები, საზღვაო და საჰაერო ლაინერები, 

სამშენებლო ობიექტები, ან სოფლის მე-ერნეობის პროდუქტები, რომ- 

ლებიც მომავალში იქსება მოწეული და რომელთა ფასის განსაზღ- 

ვრა ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტისათვის განსაზღვრუ- 

ლი არ არის. მხარეებს ხელშეკრულებაში მიუთითებეს საწყის 

ფასსა და მის სტრუქტურას. მათ შორის, ისეთი ელემენტის პროცენ- 

ტულ წილს, როგორებიცაა: ძირითადი მასალები, ენერგომატარებ- 

ლები, ხელფასი, გეგმური მოგება ღა სხვა. სწორედ ეს პარამეტრები 

განაპირობებენ ფასების ცვალებადობას, რომელიც განისაზღვრე- 

ბა ჩამოთვლილი კონკრეტული ელემენტის ცვალებადობისა და ფას- 

ში მისი ხვედრითი წილის პროპორციულად. 

ხელშეკრულებაში, როგორც წესი, აღინიშნება ფასების ფიქსაცი- 

ის საერთო წესი. 

მაგალიფად. 

„იუ საქონლის მიწოდების მომენტისათვის მეიცელება გამყიდ- 

ვყლის ფაქტიური დანახარჯები. რის შესახებაც იგი დასაბუთყბულ 

წერილობით ინფორმაციას მიაწვდის მყიდყელს, მხარეები განიხი- 

ლავენ ფასების კორექტირების საკითხს“. ხელშეკრულებაში აუცი- 
ლებლად უნდა იყოს მითითებული ფასების შესაძლო ცვალყბადტო- 

ბის მზღერული ფარგლები, მაგალითად, არაუმეტეს I0%-ისა. 
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ფასები შემდგომი ფიქსაციით - გამოიყენება ისეთ საქონელზე, 
რომელთა ფასი დამოკიდებულია მათ ხარისხზე ან საქონელზე, რო- 
მელთა საბაზრო ფასები განიცდიან ხშირ და არსებით კონიუნქტუ- 

რულ ცვალებადობას. მაგალითად, შავი და ფერადი ლითოსის ნაგ- 

ლისი, ფერადი ლითონების მადანი, სხვა მინერალური ნედლეული. 

ასეთ ხელშეკრულებებში მითითებული უნდა იყოს, რომ საქონ- 

ლის კონკრეტული პარტიის მიწოდების მომენტში ან მიწოდების 

შემდეგ დასაშვებია ფასების კორექტირება იმ წყაროს აუცილებე- 
ლი მითითებით, რომელიც ადასტურებს მოცემულ კონკრეტულ სა- 

ქონელზე ფასების ცვლილებას. ასეთი მითითება ხელშეკრულებაში 
შესაძლოა აისახოს სამი სახით: 

1) მითითება „II80ს556“ (აწევა) გულისხმობს, რომ საქონელზე 

საბაზრო ფასის ნებისმიერი გაზრდა იწვევს სახელშეკრულებო ფა- 
სის გაბრდას. 

2) მითითება ,0ხ81550“ (შემცირება), რომლის თანახმად საქო- 

ნელზე საბაზრო ფასის ნებისმიერი შემცირება იწვევს სახელშეკ- 
რულებო ღირებულების შემცირებას. 

3) მითითება „ 80556-ხ21556“ ნიშნავს, რომ სახელშეკრულებო 

ღირებულების ცვლილება დამოკიდებულია საბაზრო ღირებულე- 
ბის ცვალებადობაზე. 

როგორც წესი, მხარეები ცდილობენ ხელშეკრულებაში მიუთი- 

თონ ის ფარგლები, რომლის ბედა ზღვარს არ უნდა გადასცდეს შეს- 

ყიდული საქონლისა და ქვედა ზღვარს - გაყიდული საქონლის ფასი. 

არანაკლებ მნიშენელოვანია ხელშეკრულებაში ჩადებული სა- 

ვალუტო პირობები. იმ ვალუტის შერჩევაზე, რომლითაც ფასდება 

საქონელი და ხდება მხარეებს შორის ანგარიშსწორება, მნიშვნე- 

ლოვნად არის დამოკიდებული გარიგების ეფექტურობა. არასწო- 

რად შერჩეულმა ვალუტამ, შესაძლოა მომგებიანი გარიგება ზა- 
რალით დაასრულოს. 

ექსპორტიორისა და იმპორტიორის ლოგიკა, ვალუტის შერჩე- 

ვის პროცესში, განსხვავდება ერთმანეთისაგან; თუმცა რომელიმე 

მხარისათვის ეს უნდა იქცეს თვითმიბნად, სარგებელი მიიღოს მე- 
ორე მხარისათეის მიყენებული ზიანის შედეგად. 

მაგალითად; 

ფასები ფიქსირებულია და არ ექვემდებარება შეცელას, თუ თან- 
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ხა მიღებული იქნება გამყიღდყყელის მიერ 3 იყის განმაყლობაში 

სელშეკყრულების ხყლმოწყრის დღიდან. გამყიდველი უფლებას 
იტოყებს, ამ ვადის ტისვლის შემდეგ მოასდინოს ფასყიის გაღაჩინ- 

ჯყა ბაბარზე ჟასების გათყალის წინებიი!. 

ანგარიშსწორების პირობები. დოკუმენტები 
სელშეკრულების ამ მუსლში უნდა განისაზღერთოს გადახდის ჟა- 

ლუტა. გადასდის ყადები და წესები. მსარეების მიერ ანგარიშსწო- 

რების გარანტიები. 

ანგარიშსწორების პირთბების ჩამოყალიბებისას ყალუტის შერ- 

ჩევას განსაკუთრებ ყლი ყურადღება უსდა მიექცეს. ყალუტა ყველა 

ერთხსაირი არ არის, არჩევენ: ძლიერ, მყარ და სუსტ ეალუტას, ანუ 

თავისუფლად კონვერტირებად და არაკონეერტირებად ვალუტას. 

როდესაც საიმპორტო ხელშეკრულების ვალუტა განისაზღერე- 

ბა მყარ ვალუტაში, როგორც წესი, დანაკარგების კომპენსაციის 

მიზნით მყიდველი ექსპორტიორისაგან მოითხოვს საეაჭრო ფას- 

დათმობას ან სხვა შეღავათს. საექსპორტო ხელშეკრულებებში, იმ- 

პორტიორის ინტერესებიდან გამომდინარე, ხელშეკრულების ფასი 

განსაზღვრულია სუსტ ვალუტაში, ამიტომ გამყიდველი უნდა ეცა- 

დოს, მოსალოდნელი დანაკარგების საკომპენსაციოდ გაბარდოს 

საქონლის ფასი. 

შესაძლოა, ანგარიშსწორების ვალუტა არ დაემთხეეს საქონ- 

ლის ფასის ვალუტას. ასეთ შემთხეევაში ხელშეკრულებაში მითი- 

თებული უნდა იყოს გაცვლითი კურსი, რომლითაც მოხდება ფასის 

ეალუტის ანგარიშსწორების ვალუტაზე გადაყეანა. ჩვეულებრიე, გა- 

მოიყენება იმ ქვეყნის გაცვლითი კურსი. რომელიც მოქმედებს ქყე- 

ყანაში, სადაც უნდა მოხდეს ანგარიშსწორება. მაგალითად, ანგა- 

რიშსწორება საქონლისათვის მოხდება შვეიცარულ ფრანკებში. 

კონტრაქტის ფასის (აშშ დოლარების) გადაყვანა შვეიცარ.ელ ფრას- 

კებში მოხდება ანგარიშსწორების დღისათვის არსებული შვეიცა- 

რიის ბანკის საშუალო კურსის მიხელდვიი!. 
როგორც წესი, მხარეები ხელშეკრულებაში აფიქსირებენ გადახ- 

დის ვადას. თუ ეადა დაუდგენელია, ანგარიშსწორება ხდება გამ- 

ყიდველის მიერ მყიდველისათვის საქონლის მიწოდების შესახებ 

შეტყობინების მომენტიდას რამდენიმე დღის განმავლობაში. 

თუ იმპორტი სორციელდება განვითარებადი ქვეყნებიდან, ფასები 
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განისაზღერება განეყითარებული ქვეყნების თავისუფლად კონვენტი- 

რებად ვალუტაში. საერთაშორისო ვაჭრობაში ხშირად გამოიყენება 

აში დოლარი (60%): გერმანული მარკა (15%); ფენტი სტერლინგი (7-5%): 

ფრანგული ფრასვი (6%): შეეიცარული ფრასეი და იაჰოს ური იეყხი. 

ასგარიშსწორების პირობები განსაზღყრაეს ანგარიშსწორების 

მომენტს საქონლის მიწოდებასთან მიმართებაში. ანგარიშსწორე- 

ბის ძირითადი პირობებია: წისასწარი გადახდა, ანგარიშსწორება 

დაუყოვნებლივ გადასდით!. ანგარიშსწორება კრედიტით გაყიდეი- 

სათვის. ანგარიშსწორების საიმედობის თეალსაზრისით, როგორც 

ექსპორტიორის, ისე იმპორტიორისათეის ყველაზე სელსაყრელია 

ანგარიშსწორება აკრედიტიეით!. 

მაგალიდი: 

ანგარიშსწორება მოხდება სრული სახელშეკრულებო ღირებუ- 

ლების გადახდით ნაღდ ანგარიშზე ხელშეკრულებაში მითითებულ 

ბანკში დოკუმენტების კომპლექტის წარდგენისთანავე. 

ანგარიშსწორება მოხდება აკრედიტივის ფორმით. მყიდველი 

ვალდებულებას კისრულობს, საქოხლის გადატვირთვისათვის მზად- 

ყოფნის შესახებ, გამყიდველის შეტყობინების მომენტიდან I0 დღის 

განმავლობაში, თბილისის „კრედიტბანკში“ გახსნას აკრედიტივი 

გამყიდველის სასარგებლოდ საქონლის სრულ საკონტრაქტო ღი- 

რებულებაზე. ანაზღაურება ხდება ბანკში დოკუმენტების წარდგე- 
ნის საფუძველმე. 

თუ ხელშეკრულებაში სხეა რამ არ არის მითითებული, ბანკში 

დოკუმენტების კომპლექტის წარდგენა უნდა მოხდეს არაუგვიახეს 

2! დღისა, გადატეირთვის მომესტიდან. ყადის გადაცილების შემთხ- 
ვევაში, ბანკს უფლება აქვს უარი თქვას გადახდაზე, რაც გაართუ- 

ლებს ანგარიშსწორებას. 

ბახკი ამოწმებს წარდგენილი დოკუმენტების შესაბამისობას აკ- 

რედიტიეში მითითებულ დოკუმენტებთან. რაიმე შეუსაბამობის შემ- 
თხვეყაში, ბანკი, არაუგვიანეს მეორე დღისა, დოკუმენტებს უბრუ- 

ხებს ექსპორტიორს დასაზუსტებლად. 

გაღახდის პირობები 
საქონლის ფასის გადახდა მოხდება დადასტურებული, გაუყოფე- 

ლი, დოკუმენტირებული აკრედიტივიის, რომელსაც მყიდველი გახს- 
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ჩის იაბილისის .,)ომიან,კში" საქონლის გადატვირთყვამდე I0 დღით 

ადრე. გამყიდყელის სასარგებლოდ. 

გიდანდა მოხდება დოკუმენტების კიომპლეყქტის საფუემეელზე. რო- 

მელჩხაც გამყიდველი წარადგყის ბაჩკში, არაუგვიანეს 2! დღისა 

საქონლის გადატვირთვის მომენტციდანს. 

დოკუმენტები შედგება: 
IL ასგარიი-ფტაქტური ოთხ ეგზემპლარად, ყოყელ გადატყირთულ 

ძარტიაზე; 

2. სუფთა საბორტო კრონოსამენტის სრული კომპლექტი. გაცემუ- 

ლი მყიდყელის სახელზე: 

3. წარმოშობის სერთიფიკატის ორიგინალი: 
4. შეფუთვის ფურცელი საე ეგზემპლარად; 

5. ხარისხის სერთიფიკატი. გაცემული დამამზადებლის მიერ სამ 

ორიგინალურ ეგზემპლარად; 

6. სადაზღვევო პოლისის ორიგინალი: 

7. საინსპექციო შემოწმების სერთიფიკატი; 

8. აწონვის სერთიფიკატი. 

ყველა ჩამოთვლილი დოკუმენტი უხდა გამოიწეროს თიისოე- 

ულ ცალკეულ კონტეინერზე. 

საქონლის მიღება-ჩაბარება 
მიწოდების პროცესში საქოხლის დაცეისა და მისი ხარისხობრი- 

ვი მაჩვენებლების შესანარჩუნებლად გამყიდეელი ვალდებულია: 

- დაიცვას საქონლის შეფუთვის, მარკირების, პლომბირების წე- 
სები; 

- სრულად და გარკვევით შეადგინოს დოკუმენტები, რომლებიც 

ადასტურებენ პროდუქციის ხარისხს; 

- დროულად შიაწოდოს (გადაუგზავნოს) მყიდეელს საქონლის 
სარისხის დამადასტურებელი დოკუმენტები: 

- დაიცვას ტესრთის ჩაბარების, დატვირთვისა და დამაგრების 

დადგენილი წესები. 
საქონლის გადაცემა გულისხმობს მის გადაცემას მყიდველის 

საკუთრებაში - სარგებლობის, მფლობელობასა და განკარგვაში 
ხელშეკრულების პირობების შესაბამისად. გადაცემა არის პროცე- 

დურა, რომლის შემდეგ მყიდველს შეუზღუდავი საშუალება აქეს 

გასასორციელოს კონტროლი შეძენილ საქონელზე. საქონლის გა- 
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დაცემას ექსპორტიორის მიერ იმპორტირორისათვის ანუ მიწოდე- 

ბას ასორციელყბს ექსპორტიორი. მიწოდება და საქონლის ჩაბა- 

რება გულისხმობს მყიდველის - იმპორტიორისაისვის საქონელთან 

ერთად ხელმეკრულებიი გათვალისწინებული ყველა აუცილებე- 
ლი დოკუმესტის გადაცემას, ასევე ხელშეკრულებით გათვალისწი- 

სებული ფორმითა ღა რაოდენობითი. 

საქონლის მიღება – მიწოდებ ელი საქონლის შემოწმება, რაო- 

დენობითა დღა სარისსით, კონტრაქტთან მისი შესაბამისობის დადგე- 

ნის მიზნით. ტექნიკური პირობების, სტანდარტების. ნიმუშ-ეტალონე- 

ბის საფუძველზე. 

მიღება-ჩაბარება – ერთიანი აქტია, რომელიც ხელშეკრულება- 

ში აღინიშნება ფორმულირებით: „საქონელი ითელება მიწოდებუ- 

ლად გამყიდველის მიერ და მიღებული მყიდველის მიერ...“ 

მიღება-ჩაბარების წესი გულისხმობს მიღება-ჩაბარების ფორ- 

მას (წინასწარი თუ საბოლოო); მიღება-ჩაბარების ვადებს; მიღე- 

ბა-ჩაბარების ფაქტიურ ადგილს; ხარისხის მიხედვით მიღებისა და 

რაოდენობის გასსაბზღერის წესებს; მიღება-ჩაბარების განმასორ- 
ციელებელ ორგანოებს და მათ კომპეტენციას. 

ხელშეკრულებაში გათვალისწინებული უნდა იყოს გამყიდეე- 

ლის მიერ მიწოდებული საქონლის ფაქტიური რაოდენობის გან- 

საზღერის წესი - წონით (აწონის სიზუსტისა და მეთოდის მითითე- 

ბით), მოცულობით, თელით. თუ რაოდენობა მოცემულია წონის ან 

მოცულობის ერთეულებში, უნდა აღინიშნოს, რომელი რაოდენობა 
უნდა შემოწმდეს - მოწოდებული თუ გადატვირთული. 

ხელშეკრუელებაში გათვალისწინებული უნდა იყოს კომერციუ- 

ლი აქტის შედგენის წესები (მათ შორის, ის კომპეტენტური ორგა- 

ნოები, რომლებიც მიიღებენ მონაწილეობას მიწოდებული საქონ- 

ლის ექსპერტიბაში), დაზიანებული საქონლის გამოვლენის შემთხ- 

ვეეაში - გამყიდველის შეტყობინების ეადები და წესი. ასევე მყიდ- 

ველს უფლება აქვს მიავლისოს თავისი ინსპექტორები გამყიდყე- 

ლის საწარმოში და საქონლის მიღება აწარმოოს ადგილზე. მის 

ტრანსპორტირებისათვის შეფუთვამდე. ასეთ შემთხვევაში გამყიდ- 

ველი მყიდველს ატყობინებს საქონლის მზადყოფნას ფაქსით, სა- 

ქონლის მიღების დაწყებამდე 10 დღით ადრე. თუ ამ ვადაში გამ- 

ყიდველი მიიღებს შეტყობინებას, რომ მყიდველის ინსპექტორები 

ვერ მონაწილეობენ საქონლის მიღებაში ან გამყიდველი საერ- 
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თოდ ყერ მიიღებს რაიმე მას უხნს. მას უფლება აქვს, საქონელი მიი- 

ღოს მყიტვყელის ინსპექტორების მონაწილეობის გარეშე. 

საქონლის მიღების შედეგები ფორმდება ოქმიი!, რომელსაც გამ- 

ყხდველი წარ უდგენს მყიდეელს და იგი იას უნდა დაერთოს გამ- 

ყიხდეელის შეტყობინებას, რომ საქონელი მზადაა გადასატყირისად. 
თუე მყიტველის მონაწილეობით ჩატარებულ მიღების პრიოცეს- 

ში გამოელინდება ხელშეკრულების მოთსოყნებთან შეუსაბამო. სა- 

ქონელი, გამყიდველი ვალდებულია საკუთარი ხარჯებით), და ეყრე- 

ხებლივ შეცვალოს დეფექტური ნაწილები. მყიდეელის მოთხიოე- 

ნით, შესაძლოა, შეცვლის შემდეგ საქონლის მიღება მოხდეს განმე- 

ორებით. გამოვლენილი დეფექტური საქონლის საწილის შეცელა 

არ აძლეეს უფლებას გამყიდველს, დაარღვიოს ხელშეკრულებით 

გათვალისწისებული მიწიოდების ვადები. 

იმ შემთხვევაში, როდესაც საქონლის მიწოდება მყიდველისაი»"- 

ვის ხდება მიღება-ჩაბარებისა და შესაბამისი შემოწმების პროცე- 

დურების გარეშე, გამყიდველი მყიდველს წარუდგენს სათანადო 

გარანტიას, შესაბამისობის სერთიფიკატებს, გამოცდის ოქმებს. 

საქონელი ითელება ხარისხის მიხედვით ჩაბარებულად - გამ- 

ყიდველის მიერ წარმოდგენილი ხარისხის სერთიფიკატის შესაბა- 

მისად, ხოლო რაოდენობის მიხედვით - ანგარიშ-ფაქტურაში მითი- 

თებული საერთო წონისა და სატრანსპორტო ადგილების რაოდე- 

ნობის მიხედვით. საქონლის მიღება უსდა გაფორმდეს დამოუკი- 

დებელი ექსპერტის მიერ, მყიდეელის ხარჯზე. 

მაგალითი: 

საქონელი ითვლება ჩაბარებულად გამყიდველის მიერ და მი- 

ღებულად მყიდველის მიერ, კიინოსამყხტში მითითებული წონის მი- 

ხედვით, რომელიც გაიანგარიშება დატვირთვის პორტის სახაპი- 

რო რეზერვუარების აზომვის შეღეგყბის საფუძველზე. სარისხის 

მიხედვით კი, ღატვირთვის პორტის ლაბორატორიის მიერ ტგაცყმუ- 

ლი ხარისხის სერთიფიკატის მიხედვიი!. 

კონოსამენტში მითითებული წონა საჟყალდებულო და საბო- 

ლოოა ორივე მხარისათვის. დატეირთვის დაწყებამდე აღებული 

უხდა იქნეს ოთხი ლაბორატორიული სისჯი, რომელიც ილუქება 

გამყიდველისა და ტანკყრის კაპიტნის (იუ დატვირთვას ყსწრყბა 

მყიდველის წარმომადგყხელი, მაშინ მისი ლუქიძ)) ლუქით. ორივე 
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მხარე ნიმუშებს ინახაყს თირი თვის განმა/ლობამი, დაწყებული მი- 

წოდების თარიღიდან და გამოიყენებეს პრეტეჩჩიების ღასარეგუ- 

ლირებლად, თუ კი ასეთი წარმოიქმნება: 

თუ გამოვლინდება გამყიდველისა და მყიდვყლის ლიბ“ირატო- 

რიების მიერ ჩატარყბული საარბიტრაჟო სინჯების ანალიზის შე- 

ღეგებს შორის გინჩხყავებები. პროდუქციის ხარისსთანს და,კაყში- 

რებული დავის შემთხყყ/ყ/აში. საბოლოით ახალიზი ცტცარდყია დამოუ- 

კიდებელ და ნეიტრალურ ლაბორატორიაში. რიმელიც მეირჩევა 

მხარეთა შეთსახხსმებიი!. 

მიწოდებული საქონლის რაოღყსობისა და ხარისხის შემო წმე- 

ბა დაიშვება მხოლოდ გამყიდველის წარმომადგეჩლის თახნღდასწ- 

რებით, მიღება-ჩაბარების აქტი ძალაშია მსოლოდ გტამყიდველისა 

და მყიდველის ხელმოწერის შემდეგ. 

ტრანსპორტირების პირობები 

საქონლის მიწოდების თაობაზე სახელშეკრულებო პირობების 
შესრულების პროცესში მხარეები სახელშეკრულებო ურთიერთო- 

ბებს ამყარებენ სატრანსპორტო ორგანიზაციებთან როგორც თა- 

ვის ქეეყანაში, ისე მის ფარგლებს გარეთ. გადაზიღვისათვის ტრანს- 

პორტის სახისა და გადამზიდავი კომპანიის შერჩევისათვის გათვა- 

ლისწინებული უნდა იქნეს: ტვირთის სახე, მანძილი, მარშრუტი, დრო- 

ის ფაქტორი, გადაზიდვის ღირებულება. საერთაშორისო გადაზიდ- 

ვები გამყიდველის პოზიციიდან იყოფა ორ ძირითად ეტაპად: 

« ტრანსპორტირება ქვეყნიდან გასასვლელ სატრანსპორტო კეან- 
ძამდე; 

· ტრანსპორტირება სახელმწიფოს ტერიტორიის გარეთ. 

პირველ ეტაპზე გამოიყენება სარკინიგზო, საავტომობილო, სამ- 
დინარო ტრანსპორტი; მეორე ეტაპზე - საზღვაო. როგორც ყველა- 

სე ეფექტური ტრანსპორტირების სხეა საშუალებებთან შედჯარე- 
თი). 

უცხოელ პარტნიორთან ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულების და- 
დებამდე უნდა დაზუსტღეს საექსპორტო პროდუქციის ტრანსპორ- 

ტირების ფასები, ასუ ხარჯები ტვირთის ექსპორტიორის საწარმო- 

დან, იმპორტიორის მიერ მითითებულ დანიშნულების პუნქტამდე, 

სატრანსპორტო მომსახურების ხარისხი და საიმედობა, მარშრუ- 

ტის მთელ მანძილზე. ასეთი მაჩვენებლები საერთაშორისო საქო- 
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ნელბრუნეამი იყოფა სარისსობრი: და რაოდენობრიე მაჩყესებ- 

ლებად. რახდესობრივი მაჩვენებლებიდას აღსანიშნავია: გადა- 

გბიდეის გეოგრაფია. საქონლის სატრანსპორტო მასასიათ,ყბლები. 

დატვეირთვა-გადმოტვირივის ტექნოლოგია. სარისსობრიეი მაჩვე- 

ნებლებია: ტრანსპორტირების სიჩქარე. ტვირთების დაცვის საიმე- 

დობა. ტრანსპორტის მიმოსელის პერიოდულობა და სხყა. 

საქონლის ფასი მსიშენელოესად არის დამოკიდებული ისეთ სატ- 

რანსპორტო ფაქტორებზე. როგორიცაა გეოგრაფიული დაშორება. 

მარმრუტის სირი'ულე, არსებული სატრანსპორტო და საბაჟო ტა- 

რიფები. 

ექნპორტიორსა და იმპორტიორს შორის არსებობს სატრასს- 

პორტო ხარჯების განაწილების ორი ძირითადი მიდგომა. პირვე- 

ლი, ურთიერთსხელსაყრელი, როდესაც მსარეები მზად არიას ია- 

ნაბრად გაასაწილონ გადაზიდეის პრობლემები ღა მეორე, როდე- 

საც გადამწყყეტ როლს თამაშობს კონკურენტულობის პრინცი პი; 
თუ მიწოდება ჭარბობს საქონელზე მოთხოვნას, ტრანსპორტირე- 

ბის ხარჯების ძირითადი ტვირთი აწვება გამყიდველს და, თუ 

მოთხოენა აჭარბებს მიწოდებას, ხდება პირიქით. 

არსებობს საქონლის ფასის სატრანსპორტო შემადგენელის გახ- 
საზღვრის კიდევ ერთი მიდგომა, კერძოდ, როდესაც ტრანსპორტი- 

რების ხარჯები ექსპორტიორის ან იმპორტიორის ტერიტორიაზე 

არ ახდენს გავლენას საქონლის საექსპორტო თუ საიმპორტო ფა- 

სებზე, საკონტრაქტო ფასი განისაზღვრება პირობით - ფრანკო ექ- 

სპორტიორის ან იმპორტიორის საზღეარი. 

საერთაშორისო ვაჭრობაში ყველაზე უფრო გაყრცელებულია 

მხარეებს შორის სატრანსპორტო ხარჯების განაწილების კონკუ- 

რენტული პრინციპი. 

ხშირად სატრანსპორტო ხარჯები საკმაოდ მაღალია. როგორც 

აბსოლუტურად, ისე საქონლის ფასში მისი ხვეტრითი წილის მი- 

ხედვიის, ამიტომ ჯერ კიდეე ხელშეკრულების სელმ“იწერამდე, რაც 

შეიძლება ზუსტად უნდა იქნეს გაანგარიშებული მოსალოდსელი 

დანახარჯები, ტეირთის გადაადგილების სატრანსპორტო ოჰპერა- 

ციის ყველა რგოლში, 

ტრანსპორტირებასთან დაკავშირებული ასაბღაურებადი თოჰპე- 

რაციებია: 

«2 ტვირთის მომზადება ტრანსპორტირებისათვის (წონის, ხარის- 
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სის, ტარისა და შეფუთვის შემოწმება): 

« დატვირთვა-გადმოტეირთვის ოპერაციები ქვეყნის შიგნით: 

. დასაწყობება და შეჩნახყა გადატვირთვის პუნქტებში; 

«ი ცრანსპორტირება ქვეყნის ბოლო სატრანსპორტო პუნქტამდე; 

2 დაზღვევა. საბაჟო დეკლარირება: 

? ტეირთის ტრანსპორტირება მყიდველის საწყობამდე. 

გღვით ტრანსპორტირების შემთხვევაში ხელშეკრულების გა- 

დაზიდევის პირობებში აღისიშსება: დატვირთვა-გადმოტეირთვის 

პორტები, გაღატეირთვის ჰუსქტები, გადამზიდავი. შეტყობისების წე- 

სი გემების დატვირთვისა და პორტიდან გასელის შესასებ; 

ხელშეკრულებაში ასევე შეიძლება განისაზღვროს დატეირისვა- 

გადმოტვირთვის სორმები., ასეთი ოპერაციების შესრულების ვა- 

დები, სტიეიდორებისა და აგენტების დანიშესის, დისპაჩებისა და 

დემერჯების განაკვეთები ღა გადასდის წესი. 

მაგალიდი: 

გამყიდველი ან მისი სახელით გადამზიდაჟქი, დატვირთვის დამ- 

თავრებიდან 24 საათის განმავლობაში ფაქსით ატყობინებს მყიდ- 

ველს (ტვირთის მიმღებს) გემის დასახელებას, კონტრაქტის ხო- 

მერს, კონოსამენტის თარიღს, საქონლის დასახელებასა და რაო- 

დეხობას. 

მყიდველი ან მისი აგენტი ვალდებულია არაუგვიანეს 15 დღისა, 

ყოყელი მომდევნო თვის დაწყებამე ფაქსით ან ტელეგრაფით!) შე- 

ატყობინოს გამყიდეელს მომავალი თვის მიწოდების გრაფიკი. მყიდ- 

ველი ვალდებულია ასეთი შეტყობინება დაადასტუროს 72 საათის 

განმავლობაში. მყიდყელი გამყიდველს ან მის აგენტს დატვირთ- 

ვის პორტში გადასცყმს I2 დღიან წინასწარ და 7 დღიან საბი»- 

ლოო „ნოტისს“ გემის დასახელებითა და დროშის მითითებით), და- 

სატვირთი საქონლის მოცულოთობის, დატვირთვის პორტში გემის მოს- 

ელის თარიღის შესახებ. 

მყიდველი აყალდებულებს ხომალდის კაპიტანს, გადასცეს ხო- 

მალდის ან გამყიდველის აგენტს „ნოტისი“ დატვირთვის პორტში 
ტელეგრაფით ახ ფაქსით) არა უგვიანეს 72, 48, 24 საათისა დატვირ- 
თვის პორტში გემის მისვლამდე. დატვირთვის ჰორტში დატყირთ- 

ვეის დროის ათელა იწყება 6 საათის გასვლის შემდეგ, კაპიტნის 
მიერ გემის დატვირთვის ოძერაციებისათვის მზადყოფნის შესახებ 
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სსიიტიჩის“ გაცყმიდან. რსმყლი) მყიძლება ჟგიიცეს ღღიჩა დი დია- 

ის სყბისმიყრ მომენტ ში. მიუხედაყად“იმისა. გყმი დგის სავმისად- 

გომთაიჩ თუ არა. 

გამყიდველს ეძლყვა 
ჩსასატყირთად, ხელსაყრელი ამინდის პირიიიყბში, სადღესასწაულო 

  საათი. ––– მეტრული ტოჩის გემში 

დი უქმე დღყების ჩათვლიის. დატვირთვის ოპერაციის ჩებისშიერი 

მყყყერხება გემის მიზეზით, არ ჩაითვლება დატვირი/ყის ყადამი. 

დატყირთვის ყადის გადაჭარბების მემიხყეყაში ––- საათზე მყ- 

ტი ხიჩიძ), გამყიდველი ყალდებულია გადაუხადოს მყიდყყლს „დე- 

მყრჯი“ (ჯარიმა დატყირთვის ვადის გადამყტებისათვის) აშშ 

ოლარი ყოყელი სრული 24 საათიჩათეის. ხოლო ვადაზე ადრე 

დატვირთვისათვის მიიღოს ღისპაჩი –– აშშ სოლარის ოდენობით 

ვაჯაზე ადრე ჩატვირთვის ყოველი სრული 24 საათისათვის. 

გემის დატვირთვა-გადმოტვირთვის ოძერაციები პორტში რე- 

გულირდება პორტის წესებითა და ჩვეულებებით!. 

დაზღვევა 
ხელშეკრულების ამ მუხლში ყალიბდება დაზღვევის ოოხი ძი- 

რითადი დებულება: რისი დაზღეევა ხდება, ეინ აბღვეეს, ვის სასარ- 

გებლოდ ხდება დაზღვევა და რომელი სახის რისკებისაგან ხდება 
დაზღვევა. როგორც წესი, საერთაშორისო ეაჭრობაში ტვირთები 

ეზღვევა ტრანსპორტირების პროცესში ტეირთის დაზიანებისა და 

დაკარგვისაგან. როდესაც საქონელი გადაადგილდება გამყიდვე- 

ლიდან (ექსპორტიორიდან) მყიდველამდე (იმპორტიორამდე), არ- 

სებობს მისი მთლიანად ან ნაწილობრივ დაზიანების ან დაკარგ- 
ვის რისკი, რაც ზარალს აყენებს საქონლის გამყიდველს. ასეთი 

რისკისაგან ღაცვისა და შესაძლო ზარალის თავიდან აცილების 

მიზნით ხდება ტვირთების დაზღვევა შერჩეულ სადაზღყევო კომ- 

პანიაში, რისთვისაც დამზღვევი (პირი. რომელიც აბღვევს ტეირთს 

და შესაბამისად, რისკს გადასცემს მეორე პირ-სადაბღვევო კომპა- 

სიას) გარკეეულ თანხას უხდის მზღვეველს (პირს, რომელიც ვალ- 

დებულებას იღებს აუნაზღაუროს დამბღყევს სადაბღვეყო შემოთხ- 

ქვევით (მიყენებული ზარალი) გაწეული მომსახურებისაითეის. თან- 

ხა გამოითვლება პროცენტებში საქონლის საკონტაქტო ღირებუ- 

ლებიდან. 
გადასაზიდი ტვირთების დაზღვევა, როგორც წესი. ნებაყოფლო- 
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ბითი აქტია, მისი პირობები კონკრეტულად ყალიბდება კოსტრაქ- 

ტის შესაბამის მუხლში. კერძოდ: 

9? გამყიდყელისა და. მყიდყელის უფლებები და მოვალეთბები 

ტყირითის დაბღეევის საკითხში; 

9 სადაზღვევო გარანტიების მოცულობა და ხანგრძლივობა; 

9 დაზღვევის პირთბები, 

დაზღვევის ოპერაცია შეიძლება განახორციელოს ნებისმიერმა 

პარტნიორმა. როგორც გამყიდველმა, ისე მყიდველმა; დამზბღევემა 

ტვყირიი შესაძლოა დააზღვიოს თავის სასარგებლოდ, ასევე მყორე 

მხარის ან მესამე პირის სასარგებლოდ. როგორც წესი. ტვირთის 

დაზღვევა ხდება ტვირთის მიმღების სასარგებლოდ, იმისდა მიხედ- 

ეით - ვისზეა ტეირთის დაკარგვისა და დაზიანების რისკი. 

„ისკოტერმს–-2000“-ს კოსცრეტული საბაზისო პირობა გაჩსაზღე- 

რავს დაზღეევაზე პასუხისმგებელ მსარეს. როგორც წესი საქონ- 

ლის მიწოდებისას, დაზღვევა ექსპორტიორის ვალდებულებაა. არის 

ისეთი პირობაც, რომელიც არ ითვალისწინებს დაზღვევეის, ანუ ღაზლ- 

ვევის ხელშეკრულების დადების ეალდებულებას ერთი, ას ორივე 

მხარისათვის. დაზღვევის ხელშეკრულება-სადაზღვევო პოლისი ან 

სერთიფიკატი შედის იმ დოკუმენტების კომპლექტში, რომელთა სა- 

ფუძველზე ხდება მხარეთა შორის ანგარიშსწორება. წინასასხელ- 

შეკრულებო მოლაპარაკებების პროცესში მხარეები უნდა შეთანხ- 

მდნეს სადაბღეევო კომპანიის შერჩევაზე. სასურველია სადაზღვე- 

ვო ხელშეკრულება დაიდოს ავტორიტეტულ და საიმედო კომჰანი- 

ასთას. კონტრაქტის ვალუტაში, დანიშნულების პორტამდე (ან დანიშ- 

ნულების პუნქტამდე) ოპტიმალურ სადაზღვევო პირობებზე. 

' მიუხედვად იმისა, ითვალისწინებს თუ არა მიწოდების ჰპირობე- 

ბი დაზღვევაზე მხარეების ვალდებულებას, ნებისმიერ მხარეს უფ- 

ლება აქეს განახორციელოს დაბღქეეეა (შეარჩიოს სადაზღეევო ხელ- 

შეკრულება და დადოს ღაბღვევის ხელშეკრულება) საკუთარი ისი- 

ციატივყით, ხარჯითა და რისკით, მისთვის მისაღები მოცულობითა 

და საიმედობით!. 

სადაზღვევო გარასტიის ხანგრძლიეობა, რომელიც კონტრაქტის 

ა-ეუცილებელი და არსებითი პარამეტრია, დამოკიდებულია იმ მაქ- 

სიმალურ დროზე, რაც საჭირო იქნება გამყიდვეელიდან მსარეებს 

შორის შეთანხმებული დანიშნულების პუნქტამდე ტვირთვის მისა- 
ტანად და რომელზეც ვრცელდება გარანტია. 
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ჩვეულებრივ. დაზღვევის მოცულოთაა შეადგენს II0%-ს. მაის 9C)- 

რის. I0% წარმოადგენს “I მოგების საწილს, რომელიც ესდა მიიღოს 

მყიდველმა (იმპორტიორმა) შეძენილი საქონლის გამოყენებიი!. 

სადაზღყევო, პოლისები (სადაზღეევო სელწყვრულებები) იყო- 

ფა სამ ძირითად კატეგორიად; რეისი, ყადა და მერეული. 

სარეისო პოლისით საცება საქონლის (ტეირიის) დარღვევა გა- 

დაზიდფვის პროცესში ერის ა უსქტიდან მეორე სუნქტამდე. 

ყადიანი ძთლისიი ტეირთის ებღეყყა დროის გარკვეულ მონაკ- 

ქეთში. 

შერეული პოლისით ტეირთი დაბღვეულია მოცემულ რეყისისა 

და განსაზღვრ ელი დროის მონაკვეთზე. 

პრაქტიკაში გავრცელებულია ტეირთების დაზღვევის სამი სასე: 

„ჰასუხისმგებლთბით ყველა რისკებისათვის” - როდესაც სადაზლ- 

ეეყო ხელშეკრულება ითვალისწინებს ნებისმიერი მიზეზით მიყე- 

ნებული ზიანის ანაზღაურებას; 

„პასუხისმგებლობით კერძო ავარიისათვის“ - რომელიც ითIვა- 
ლისწინებს ზიანის ანაზღაურებას, თუ იგი გამოწვეულია სტიქიური 

მოელენებითა და ავარიებით - დატეირთვა-გადმოტვირთვის ხო- 

მალდზე საწვავის მიღებისას და სხვა. 

„პასუხისმგებლობის გარეშე, გარდა შეჯახების შემთხვყვებისა“ 

- როდესაც ზიანის ანაზღაურება ხდება მხოლოდ ხომალდის სრუ- 

ლი ან ნაწილობრიე დაღუპვის, ასევე დაზიანებისათვის ხომალდე- 

ბის შეჯახების, მეჩეჩზე დაჯდომის, აფეთქებისა და ხანძრის შედე- 

გად. 

მხარეების ინტერესს მაქსიმალურად იცავს დაზღეევა პირობით 
„პასუხისმგებლობა ყველა რისკებისათვის“. მინიმალურ პირობებს 

ითვალისწინებს პირობა „პასუხისმგებლობა კერძო ავარიებისათ- 

ვის“. > 

თუ დაზღვევა ხდება მინიმალური პირობით „პასუხისმგებლობა 

კერძო ავარიისათვის“, მყიდველის მოთხოვნით და მის ხარჯზე 

გამყიდველს შეუძლია შეასრულოს დამატებითი სადაბღვეეო პრო- 

ცედურები, კერძოდ: დაზღეევა საომარი მოქმედებისაგან, გაფიცვე- 

ბისაგან, სამოქალაქო მღელვარებისაგას და სხვა რისკებისაგან. 

როგორც უკვე აღვნიშნეთ, მყიდველს შეუძლია მოითხოვოს ტყირ- 

თის ღირებულების I00%-ზე მეტი მოცულობით დაზღვეყა საკ უთა- 
რი ხარჯებით. 
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სადაზღყეყო პირობების შეთანხმებისას გეახსოვდეს. რომ ყვე- 

ლაზე საიმედო სადაბღვეყო პოლისიც ყი არ ითვალისწინებს ტია- 

სის ანაზღაურებას ტვირთის შეგნებ ელად ან აშკარა დაუდეერო- 

ბით დაგიასების ან დაკარგვის შემოხყევაში. აქედან გამომდინარე. 

კონტრაქტში კონკრეტულად უნდა იქნეს მითითებული ყველია რის- 

კი. რომლებისგანაც ტეირთი უნდა იქნეს დაზღვეული. 

მაგალითი: 

გამყიტჯვყლი აზღვყვს საქონელს ყეყლა სატრანსპორტო რისკე- 

ბისაგან სრული საფაქტურო ღირებულებით. ხელშეკრულების ვი- 

ლუტაში, სადაზღვეყო კომჰანია „შატილში“, საღაზღვ/ვო პოლისი 

გამოიწერება მყიდველის სახელზე. 

საკუთრების უფლების გადასვლა 
სავაჭრო ურთიერთობებისა და მათ შორის, საერთაშორისო 

საეაჭრო გაცვლის ოპერაციების ძირითადი შედეგია საქონლის მე- 

საკუთრის შეცვლა - საკუთრების უფლების გადასვლა გამყიდვე- 

ლისაგან მყიდველზე, მიმწოდებლისაგან მიმღებზე, ექსპორტიორი- 

საგან იმპორტიორზე. ამ პროცესში დაშვებული შეცდომა სერიო- 

ზულ პრობლემებს უქმნის პირველ რიგში, მყიდველს როგორც არას- 

წორად შეძენილი ქოსების (საქონლის), ისე ასეთი ქონების გამო- 

ყენებით ახალი პროდუქციის წარმოებისას. 

ამასთან ღაკავშირებით, მიზანშეწონილია მოკლედ განემარტოთ 

საკუთრების ცხება და საკუთრების უფლების შინაარსი. საკუთრე- 

ბა ნიშნავს პირის უფლებას, ფლობდეს, სარგებლობდეს და გასკარ- 

გავდეს ნივთს - მატერიალურ ან არამატერიალურ ქონებას. 

მესაკუთრეს შეუძლია კანონისმიერი ან სხეაგეარი, კერძოდ, სა- 

ხელშეკრულებო შებოჭვის ფარგლებში თავისუფლად ფლობდეს და 

სარგებლობდეს ქონებით (ნივთიი)), არ დაუშვას სხეა პირისა მიერ 

ამ ქონების სარგებლობა, განკარგოს იგი, თუკი ამით არ ილახება 

სხვა პირთა უფლებები, ანდა თუ ეს ქმედება არ წარმოადგენს უჟფ- 

ლების ბოროტად გამოყენებას. სარგებლობის უფლება მოიცავს 

ასევე შესაძლებლობას, პირმა არ ისარგებლოს თავისი ნივთით. 

საქონელზე საკუთრების უფლების გადასვლასთან პირდაპირაა 

დაკავშირებული საქონლის დაკარგვისა და გაფუჭების რისკის მყიდ- 

ეელზე გადასვლის მომენტი. მყიდველზე საკუთრების უფლების გა- 
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დანყვლამდე საქონელი იმმორტიორს რჩება საკუთრებაში და იგი 

საკუიარი სებით გასკარგაყს მას. 

საკუთრების უყლების გადასელა ერთი პირისაგან მეორე ჰირ- 

ზე. ექსპორტიორიდას იმპორტითორზე, სშირად არ ემთხვევა უშ ეა- 

ლოდ საქონლის გადაცემის მომენტს და როგორც წესი. განისაბდ- 
ერება მხარვებს შორის დადებული სელმეკრ უულებიი!. 

მაგალითად: 
საქონელზე საკუთრების უფლება და დაკარგვისა და გიუუჭე- 

ბის რისკი გამყიდველიდას მყიჯველზე გადიდის და საქონლის მი- 

წოდება ითვლება განსორციელებულად, თუ ტვირთი პორტში გე- 

მის ბორტზეა ატახილი. 

საქონელზე საკუთრების უფლება და საქონლის დაკარგვისა და 

გაყუჭების რისკი ექსპორტიორისაგან იმპორტიორზე გადადის მხა- 

რეთა მიერ მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომესტში, ტვირ- 

თის მიღების პუნქტში. 

საქონელზე საკუთრების უფლება ჩაითვლება მყიდეჟლზე გადა- 

სულად, როდესაც ხელშეკრულებით გათყალისწინებული თანხა მოხ- 

ედება გამყიდველის საბახკო ანგარიმზე. 

თუ მყიდველი ვერ შეასრულებს სახელშეკრულებო პირობას, 

გამყიდველი უფლებას იტოყებს მიჰყიდოს საქონელი სხვა პირს, 

მყიდველთან შეთანსმების გარეშე. საქონლის სხვა პირისათვის 

მიყიდვით გამყიდველისათვის მიღებულ ზარალს ანაზღაურებს 

მყიდეყლი. 

გარანტია 
თუ გარიგების ობიექტს წარმოადგენს დანადგარები, მოწყობი- 

ლობები და რთული საყოფაცხოერები ტექნიკა, ხელშეკრულებაში 
გათეალისწინებული უსდა იყოს პირობები. რომელთა თანახმადაც 

გამყიდველი კისრულობს მასუხისმგებლობას საქონლის ხარისხობ– 

რიე მაჩვენებლებზე: მწარმოებლურობაზე, ხანგამძლეობაზე, საიმე- 

დობაზე, უსაფრთხოებაზე, ენერგომოხმარებაზე და სხვა. როგორც 

წესი, გამყიდველი აღნიშნულ მახასიათებლებზე პასუხისმგებლო- 
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ბას იღებს, ანუ გარანტიას იძლეეა გარკვეული დროიის. რასაც სა- 

გარანტიო ვადა ეწოდება. საგარანტიო ეადა დამოკიდებულია 

მოწყობილიიბის სირთულეზე. ექსპლუატაციის პირობებზე და მხა- 

რეთა შეთანხმებაზე. მთელი რიგი მასიური წარმოების საქონელ- 

ზე საგარანტიო ვადები განსაბღერულია შესაბამისი სტანდარტე- 

ბითა და ტექსსკური რეგლამენტებიი,. ჩშირად საგარანტიო ვადე- 

ბის დადგენა ხდება საბაბრო კონიუნქტურული გარემთებების გაი"- 

ქალისწინებიი. საგარანტიო ვადის ათელა იწყება მოწყობილო- 

ბის ექსპლუატაციაში შესელის ან გაყიდვის მომეჩტიდან. ზოგჯერ 

ორივე ფაქტორი ერთდროულად გაითყალისწისება. 

საგარასტიო ვადის განმავლობაში გამყიღველი ეალდებულია: 

დაუყოვნებლიე აღმოფხერას გამოვლენილი ხარვეზები, მყიდველის 

დასაბუთებული მოთსოეცნის შემთხვევაში შეცვალოს დეფექტური 

დეტალი ას კვანძი, ხოლო ცალკეულ შემთხვევებში - დააბრუნოს 

გაყიდული საქონელი ან მთლიანად შეცვალოს იგი. საგარანტიო 

ვალდებულებით გამყიდველი პასუხისმგებელია გამოასწოროს სარ- 

ვეზები, რომლებიც წარმოიქმნა გამყიდველის მიზეზებით. თუ ხარ- 

ვეზები, ან დეფექტები გამოწეეულია ობიექტის არასწორი ექსპლუ- 

ატაციით, სამუშაო რეჟიმების უსეში დარღვევით, არაკვალიფიციუ- 

რი პერსონალის მომსახურებით, პასუხისმგებლობა ეკისრება მყიდ- 

ველს. ამდენად, საგარანტიო პირობებში ჩამოთვლილი უნდა იყოს 

ყეელა ის შემთსეევა., რომლებზეც გარანტია არ ვრცელდება. საგა- 

რანტიო ვადა რამდენიმე თვიღან რამდენიმე წლამდეა და რო- 

გორც აღვნიშნეთ, დამოკიდებულია საქონლის ბუნებაზე, ხარისხსა 

ღა მხარეთა შეთანხმებაზე. 

მაგალითა<: 

ა გამყიდველი იძლევა გამოყენებული მასალის მაღალი ხარის- 

ხისა და დამუშავების მაღალი სიზუსტის გარანტიას. 
98 საგარანტიით ვადაა - თყე გაყიღდვიდას, მაგრამ არაუმეტეს თეყ 

დამზადების თარიღიღან. 
· საგარანტიო ყადის განმავლობაში ხარვეზების გამოვლენის 

შემთხვევაში, გამყიდველი ყალდებულია დაუყოვნებლივ. სრულად 

და საკუთარი სახსრებით აღმოფხვრას ყველა დეფექტი შეკეთების. 

ნაწილობრიე ან მთლიანად შეცვლის გზით. 

« გამყიდველი პასუხს არ აგებს იმ დეფექტებზე, რომელიც გა- 
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მიიწყყულია ტრანსპორტირყბის. შენახვისა დი ექსპლუატაციის წყ- 

სყბის დარღყევით!. 

« მეეელილი საქირსელი გამყიდველის მისხოვჩის მყემთხვეყაში 

უბრუნდება გამყიდველი მის ჩარჯმე მყისანხსმებულ ყაღდყიმი. 

.· სარყვემყტის რადხბა დი მისცულიბა უნდა დადასტურდეს ღამიო- 

უკიდებელი კომჰეტეჩტური «ორგანიზაციის მიერ შედგენილი აქ- 

ტირი. 

2 რეკლამიციი (რფყიციალური საპრეტენშიი განცხადება) ჩარ- 

ეეზების შესახებ ეხტა წარყდგისოს გამყიტველს გამოვლყხის მო- 

მენტიდან არაუგყიანეს 30 დღისა ტელეგრამით ახ ფაქსიის, მაგრამ 

არაუგვიანეს ორი თვისა საგარანტიო ყადის გასვლიდან. 

გამყიდველის გარასტია არ ყრცელდები სათადარიგო და სწრაფყ- 
ცეეთად დეტალებზე, აგრეთვე იმ ხარვებებზე, რომლებიც გამოწყე- 

ულია არასწორი ტრანსპორტირებითა და ექსპლოატაციის წესე- 

ბის დარღეევიი!. 

ტექნიკური მომსახურება 

ხშირად გარიგების ობიექტს წარმოადგენს ურთულესი დახად- 

გარი, ტექსოლოგიური მოწყობილობა, სისტემები და კომპლექსები, 

რომლებიც ხასიათდებიან უმაღლესი სიზუსტით, უახლესი ტექნო- 

ლოგიების, მეცნიერებისა და ტექნიკის მიღწევების გამოყენების 
მაღალი ხარისხით. ასეთი მოწყობილობა საჭირთებს ტექნიკურ 

მომსასურებას, უფრო ზუსტად, ტექნიკური მომსახურების სამუშაო- 

ების კომპლექსურ სისტემას. რაც სერიული მოწყობილობის სირ- 

თულის ადექვატურია. 

არასრულ ან არასწორ ტექნიკურ მომსახურებას შესაძლთა მოპჰ- 

ყვეს ისეთი არასასურველი შედეგები, როგორიცაა: სიზუსტის, მწარ- 
მოებლიიბის, საიმედობის შემცირება: ენერგომატარებლების ხარჯ- 

ვის, უხარისხო პროდუქციისა და საექსპლოატაციო ხარჯების გრდა. 

გამომდინარე აქედან, რთული სამრეწველო დანიშნულების და- 

ნადგარ-მოწყიობილობებისა და სისტემების მიწოდების კონტრაქ- 

ტებში სრულად უნდა იყოს დაფიქსირებული მსარეების ყალდებუ- 
ლებები ტექნიკური დახმარების, ტექნიკური მომსახურების, ინსტ- 

რუქტაჟისა და აუცილებელი ტექდოკუმენტაციის მიწოდების სა- 

კითხებზე. 
ტექნიკური მომსახურების სამუშაოები, როგორც ტექნიკური, ისე 
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ეკონომიკური თვალსაზრისიის, იყოფა ორ ჯგუყად: 

ა) სამუშაოები. რომლებიც უნდა განსორციელდეს ტექსოლოგი- 

ური მოწყობილობების ექსპლოატაციის ადგილზე მყიდველის ჰერ- 

სოჩალის მიერ: 

ბ) სამუშაოები. რომლებიც უნდა შეასრყლონს გამყიდველის სჰე- 

ციალისტებმა. 

ხელშეკრულებაში, როგორც წესი, აღინიშნება ის სამუშაოები, რო- 

მელიც უხნდჯა შეასრულოს გამყიდველმა. მათ შორის: სამონტაჟო 

და გამშვებ-გამმართავი ოპერაციები, საიადარიგო საწილების მი- 

წოდება, სპეციალისტების მომზადება, პერიოდული პროფილაქტი- 

კური მომსახურება, დახმარება ავარიული სიტუაციების წარმოქმ- 

ნისას და აუცილებელი ტექსიკური დოკუმენტაციის მიწოდება. 

მაგალითები: 

IL გამყიდველი უზრუნველყოფს მყიდველის თანამშრომლების 

კონსულტირებასა და ინსტრუქტაჟს M. 4 დანართის თანახმად. ჰერ- 

სონალის შერჩევა ხდება ერთობლივად, გამყიდველისა და მყიდვე- 

ლის სპეციალისტების მიერ მხარეთა შორის შეთანხმებული პროგ- 

რამით. კონსულტაციებს გამყიდველი ჩაატარებს თბილისში, მოწყო- 

ბილობის ექსპლუატაციის ადგილზე. გამყიდველი პასუხისმგებელია 

მყიდეელის პერსონალის სწავლებაზე და ვალდებულია უზრუნველ- 

ყოს სწავლების სათანადო დონე მოწყობილობის მაქსიმალურად 

ეფექტური გამოყენებისათვის. 

2. მონტაჟს ახორციელებს გამყიდველი, მყიდველის მიერ მითი- 

თებულ შენობაში ქ. თბილისში. მყიდველი პასუხს აგებს შენობის 

შერჩევასა და საინჟინრო ქსელებით მის უზრუნველყოფაზე გამ- 

ყიდველის მიერ წარდგენილი სპეციფიკაციის თანახმად (დანართი 

M I) 

I, მინტაჟის სამუშაოები მოიცავს: 

ა) საძირკელებისათვის ადგილის შერჩევას; 

ბ) საძირკყლების მიწისა და ბეტოსხის სამუშაოებს; 
გ) კომუნიკაციების გამოყვანას: 
დ) სავენტილაციო სისტემის მოწყობას; 

ე) სამონტაჟო სამუშაოებს; 

ვ) საცდელ გაშვებას; 
გზ) ორკვირიან საცდელ ექსპლუატაციას. 
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3. მყიდეყელი ყალდებულია უზრუნყყლყოს გამყიდველის, ჩჰეცი- 

ალისტები ყარისიი. აუცილყიელი ამწყ-სატრანსპორტის ჩამუალყე- 

ბყრით!ს, დამხმარე პერსონალი“. 

4. სამონტაჟო სამუმალების საყრთო ღირებუელები შყადტენს – 
აძი დოლარს და შედის საკოსტრაქტო ღირებყლებაში. 

85. გამყიტველი მოწყობილობასთან ყრთად მყიდყელს მიაწო- 

დყას: 

საყქსპლუატაციი ინსტრექციის: 

ტექნიკური უსაფრთხოების ისსტრუქციის. 

6. გამყიდეელი მოწყობილიბის მონტაჟისა ღა გამართვის სა- 

მუშაოებს შყასრულებს – დღის ყადაში, მყიდველისაგას სამონტა- 

ჟო სამუშაოებისათვის მზაჯყოფნის შესახებ შეტყობინების მიღდე- 

ბის მომენტიდან. 

7. ტექნიკური მომსახურება გასხორციელდება როგორც საგა- 
რანტიო ვადის განმავქლობაში, ისე მისი ამოწურვის შემდეგ. ტექნი- 

კური მომსახურება განხორციელდება რეგლამენტის მიხედვით), რო- 

მელიც მოყვანილია M I! დანართში. 

8. ტექნიკური მომსახურების სამუშაოების ღირებულებას საგა- 

რასტიო ვადის განმავლობაში გადაიხდის გამყიდველი; საგარან- 

ტიო ყადის გასელის შემდეგ კი მყიდველი, გამყიდველის მიერ წარ- 

დგენილი ანგარიშის საფუძველზე. 

პრეტენზიები. რეკლამაციები 
რეკლამაცია არის მყიდეელის პრეტენზია, რომელიც მოწოდე- 

ბული საქონლის ხარისხისა და რაოდენობის, ხელშეკრულებაში 

მოცემული პირობების შეუსაბამობასთანაა დაკავშირებული. 

მხარეები ხელშეკრულებაში აფიქსირებენ რეკლამაციის წარდღ- 

გეჩის წესს: შეტყობინების ვადებს. მხარეების მოვალეობებსა და 

უყლებებს; რეკლამაციების დარეგულირების საკითხებსა და სხვა. 

რეკლამაცია წარედგინება წერილობითი ფორმით! (ი! ხელშეკ- 

რულებით სხვა რამ არ არის გათვალისწისებული) და შეიცავს 

შემდეგ მონაცემებს: ხელშეკრულებისა და შეკვეთის ნომერი; სა- 

ქონლის დასახელება და პარტია, რაოდენობა და ადგილმდებარეთო- 

ობა; რეკლამაციის საფუძველი; დაწუნებული პროდუქცისს რათო- 

დენობა და კონკრეტული მიბებები; იმპორტიორის კონკრეტული 

მოთხოვნები რეკლამაციის დარეგელირებისათყვის. რეკლამაციას 
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თან ერთვის ყეელა აუცილებელი დოკუმენტი. რომელიც ადასტუ- 

რებს იმპორტიორის პრეტენზიას. 
ხელშეკრულებით უნდა გაჩისაზღეროს: პრეტენზიის წარდჯვე- 

ხის ყადები. ფორმა, პრეტესზიაზე რეაგირების ვადები: პრეტენზიის 

განხილყის წესი: ასეთ, განხილვაში მოპასუხე მსარისა და კომმე- 

ტენტური საექსპერტო ორგანიზაციის მოსაწილეთბის წესი. 

ხარისხობრივ მაჩვენებლებზე პრეტენზიის წარდგენის შემის- 

ვეყაში ხელშეკრულებაში გათეალისწინებული უნდა იყოს საარ- 

ბიტრაჟო შემოწმების წესი, 

მაგალითად; 

გამოვლენილი ხარეეზებისა და დეყექტების შესახებ მყიდველ- 

მა წერილობით უხდა შეატყობინოს გამყიდველს დეფექტების გა- 

მოვლენიდას I0 დღის ვაღდაში.. 

გამყიდველი ყალდებულია, დაუდასტუროს მყიდველს ჰპრეტეს- 

ზიის მიღება, მიღებიდან 24 საათის განმავლობაში: 

პრეტენზია უნდა გაფორმდეს წერილობით და შეიცაედეს ინ- 

ფორმაციას: დეფექტების ხასიათისა და დეფექტური საქონლის მო- 

ცულობის შესახებ. 

«+ შესამოწმებლად ნიმუშების (სინჯების) აღება ხდება ტექნიკუ- 
რი პირობების ან სტანდარტის მისედვით; 

« საარბიტრაჟო შემოწმებას (ახალიგს, გამოცდას. ექსპერტიზას) 

ახდენს მხარეებს შორის შეთანხმებული კომპეტენტური ორგანიზა- 

ცია (ასეთი ორგანიზაციის ლაბორატორია, ექსპერტი. ექსპერტები); 

« საარბიტრაჟო შემოწმებაში მონაწილეობენ ექსპორტიორისა 

და იმპორტიორის წარმომადგენლები; 

« შემოწმების შედეგები გავრცელდება მხოლოდ შემოწმებულ 

პარტიაზე: 
« შემოწმების შედეგად უარყოფითი შედეგების მიღების შემისხ- 

ქევაში, მხარყების შეთანხმებით მოხდება განმყორებითი შემო წ- 

მება, რომლის შედეგები საბოლოო და სავალდებულო იქნება მხა- 

რეებისათვის. 
« შემოწმებით არ ღადასტურდა იმპორტიორის ჰპრეტენბია, საარ- 

ბიტრაჟო შემოწმების ხარჯებს გაიღებს იმპორტიორი. მაგალიიცები: 
« დაწუნებული საქონლის გამოვლენის შემთხეევაში, მყიდველის 

სურვილის მიხედვიის, გამყიდველი: 
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ა) მისცემს ფასდათმობის დაწუნებულ საქონელზე: 

ბ) შეუცვლის მას თაყის ჩარჯზე მეფანხნმებულ ვაღყბი". 

პასუხისმგებლობა ნაკისრი ვალდებულებების 

შეუსრულებლობისათვის 
სმისათეის. რომ მხარეებმა დროულად და მთლიანად შეასრ უ- 

ლონ ნაკისრი ყალდებულებყბი. ხელშეკრულებაში გათვალისწ სსე- 

ბული უნდა იყოს მსარეთა პასუსისმგებლობა, ეკონომიკური და ფი- 

ნანსური შემოქმედების ფორმები და ზომები, რომლებიც ; ამოყენე- 

ბული იქნება მსარეთა მიმარი, კოსტრაქტის პირობების დარდეყეა- 

შეუსრულებლობის ან ნაწილობრივ შეუსრულებლობისათვის. 

ეკონომიკური ზემოქმედების ფორმები ძირითადად გულისხმობს 

ისეი, პროცედ ურებს, როგორებიცაა: ჟარის თქმა კონტრაქტზე. სა- 

ქონლის უკან დაბრუნება, საქონლის შეცელა, ხარეების ადგილზე 

გამოსწორება და სხვა. 
ფინანსური სანქციებია: პირგასამტეხლოს, ჯარიმების, დაწუჩე- 

ბული საქონლის ღირებულების, ხელიდან გაშვებული სარგებლის 

ანაზღაურების მოთხოესა. 
მსარეების ყოველი კოსკრეტული ვალდებულება დაცული უნდა 

იყოს პასუხისმგებლობის ასევე კონკრეტული ფორმით. 

ხელშეკრულებაში შესაძლოა გათვალისწინებული იყიის ჰასუ- 

ხისმგებლობა ისეთი დარღვევებისათვის, როგორიცაა 

· მიწოდების ეადების დარღეევა; 

· შეთანხმებული მიწოდების რაოდენობისა და მიწოდების გრა- 

ფიკის დარღვევა;; 

« ანგარიშსწორების ვადების დარღვევა; 

7“ საქონლის გაყიდეა საგარანტიო ვადის გასვლის შემდეგ: 

«2 საქონლის გაყიდეა გაყიდეისწინა შემოწმების გარეშე: 

9? საქონლის ფორმის ან შეფუთვის შეცყლისათვის გამყიდეელის 

სებართვის გარეშე; 

" საქონლის რეექსპორტისათეის მესამე ქვეყნებში: 

« კოსტრაქტი ცალმხრივად უარის თქმისათვის და სსეა. 

მაგალითად: 

მიწოდების დაგვიანების შემთხვევაში. ყქსპორტიორი იმ#ირტ“- 
ორს ჯარიმის სახით უხღის მისაწოდებელი პარტიის სახელშეკრუ- 
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ლებო ღირებულების 0.5%-ს. ყოველი ჩრული 24 ჩაათიანი ყადის გა- 

დაცილების შემთხეყყაში (სრული ვადადგადაცილებული დღისათვის"): 
იუ იმპორტიორი დროულად არ მიიღებს საქოჩელს დანიწსუ- 

ლების ჰორტში. იტი: 

ა) სრულად აანაზღაურებს დაგეიანებით გამოწყყვყულ ხარჯებს 

(გყმიჩა თუ სხსყა ჩატრასსპორტო სამჟყალებების მოცღვევნის ხარ- 

ჯეტს): 

ბ) ჯარიმის სახით გადაუხდის გამყიჯველს მიუღებელი საქოს- 

ლის საკონტრაქტო ღირყბულების 0.5%-ს. ყოველი სრული ვადაგა- 

დაცილებული 6 საათისათვის. 

უხარისხო საქონლის ას დანაკლისიის საქონლის მიწოდების შემ- 

თხვეყაში: 

ა) მყიდველი გამყიდყელს ჯარიმის სასით უხდის დანაკლისით 

მიწოდებული ან უხარისხო საქონლის პარტიის საკონტრაქტო ღი- 
რებულების 2 %-ს; 

ბ) გამყიდველი ეალდებულია ჰრეტენზიის მიღებიდან –– დღის 

ეადაში გადაუტვირთოს მყიდველს საქონლის დანაკლისის რათო- 

დენობა და გადაუხადოს მყიდველს ჯარიმა დანაკლისის საკონტ- 
რაქტო ღირებულების –– I%-ის ოდენობით; 

გ) ისეთი წუნის გამოვლენის შემთხვევაში, რომელიც არ გამო- 

რიცხავს მყიჯეელის მიერ მიწოდებული საქონლის გამოყენებას, 

გამყიდველი მყიდველს მისცემს ფასდათმობას საქოხლის საკონტ- 
რაქტო ღირებულების 2%-ის ოდენობით. 

თუ ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ შემთხეყვებში მყიდეე- 
ლი გამყიდყელის მიერ ხელშეკრულების დარღვევის საფუძველზე უარს 
ამბობს კონტრაქტზე, გამყიდველს არ აუნაზღაურდყბა სყლშეკრულების 

შესრულებასთან დაკავშირებით!) უკვე გაწვული ხარჯები. 

ხელშეკრულებით გათეალისწინებული დოკუმენტების მიუწო- 

დებლობის ან არასრულად მიწოდების შემთხვევაში გამყიტველი 

აუნაზღაურებს მყიდყელს მიყენებულ ზიანს, ხელიდან გაშვებული 

სარგებლის ჩათვლით დღა გადაუხღის პირგასამტეხლოს საკოსნტ- 
რაქტო ღირებულების 3%-ის ოდენობით. 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ანგარიშსწორების ვა- 
დების დარღვეყვის შემთხვევაში, დამრღვევი მხარე მყორე მხარეს 

უხდის ჯარიმის სახით, ვადაზე გადაუხდელი თანხის 2%-ს. ყოველი 
სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 
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ხელმეკრულეყბით გათვალისწინებული მეტყობისების ვადების 

დარღვეყვის შემთხეყვაში (მათ, შორის: საქონლის გადასატყირისა- 

ვად მჩადყოფხის, საქონლის მისაღებად წარმომადგენლის მიო წვე- 

ყის, საქონლის მიღების. წუნის გამოყლყხის, ს.ეციფი, კაციების წარ- 

დგენის შესახებ და სხყა). ხელშეკრულების დამრღყყყი მხარე მე+(ი- 

რე მხარეს უნაზღაურებს მიყენებულ მარალი და პირგასამტეხლიის 

სახით უსდის I00 აში დიილარს ყრეელი ცალკეული დაგვიანსები- 

სათვის. 

თუ რყკლამაციის მიღების შემთხვევაში, გამყიდეელი 95 დღის 

ვადაში არ გაგზავნის წარმომადგენელს დაწუნებული საქონლის 

შემოწმებაში მონაწილეობის მისაღებად, რეკლამაცია ითვლება აღი- 

არებულად გამყიდყეელის მიერ და რეკლამაციის აქტი. შედგენილი 

მისი მონაწილყობის გარეშე, საბოლოო და სავალდებულოა ორი- 

ვე მხრისათევის. 
ჯარიმის, პირგასამტეხლოსა და სხვა საპრეტენზიო თანხები გა- 

დაიხდება მხარის მიერ მეორე მხარის წერილობითი მოთხოენის, 

ან არბიტრაჟის გადაწყვეტილების მიღებიდან 10 დღის ვადაში. 

თუ ანგარიშსწორება არ მოხდება მყიდველის მიერ საქონლის 

მიღებიდან I0 დღის ვადაში, გამყიდველს უფლება აქეს. უარი თქვას 
კოხტრაქტზე და: 

ა) მოითხოვოს მყიდველისაგან უკეე მიწოდებული საქოსლის 

დაბრუნება; 
ბ) მოითხოვოს მყიდველისაგან მიყენებული ზიანის ანაბღაუ- 

რება. 

ჯარიმებისა და პირგასამტეხლოების გადახდა მხარეებს არ ახ- 

თავისუფლებს ხელშეკრულებით ხაკისრი ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგან. 

მოყვანილ მაგალითში, სელშეკრულების დარღვევების ნუსხა 

არასრულია, პროცენტების სიდიდეები და ყადები პირობითია, თუმცა, 

დამაჯერებლად მიუთითებს იმ პასუხისმგებლობაზე, რომლიისაც 

მსარეები უნდა მოეკიდოს კონტრაქტის მომზადებას და პირველ 
რიგში, ეალდებულებებისა და პასუხისმგებლი«იბის ყოველი ცალკე- 

ული, კონკრეტული პირობის ჩამოყალიბებას. 
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ფორს-მაჟორი 
ხელშეკრულებების უმეტესი ნაწილი და პრაქტიკულად, ყყელა 

საყრიაშორის სავაჭრო ხელშეკრულების უმეტესი ნაწილი შეი- 

ცავს პირობებს. რომელთა დადგომის შემთსვევაში მხარეები თა- 

ვისუფლდებიან პასუსისმგებლობისაგან ჩაკისრი ვალდებულებების 

შეუსრულებლობის ან საწილობრიე შესრულებისათყის. 

მხარე არ აგებს პასუხს. მის მიერ ხელშეკრულებით საკისრი 

ნებისმიერი ვალდებულების შეუსრულებლობაზე, თუ დაამტკიცებს, 

რომ შეუსრულებლობა გამოწვეულია მისგან დამოუკიდებელი. მის 

კონტროლს დაუქვემდებარებელი, ანუ დაუძლეველი ძალის გარე- 

მოებების შედეგად, რომელთა წისასწარ გასსაბღერა. წინააღმდე- 
გობის გაწევა და დაძლეეა აღემატებოდა რეალურ შესაძლებლო- 

ბებს. 

დაუძლეველი ძალის გარემოებები მხედველობაში მიიღება მხო- 

ლოდ იმ შემთხვევაში, როდესაც: 

ა) ეს გარემოებები წარმოიშვა ხელშეკრულებების ხელმოწე- 

რის შემდეგ: 
ბ) შექმნილმა გარემოებებმა იმოქმედეს, გავლენა მოახდინეს 

მხარის მიერ ხელშეკრულების შესრულებაზე; 

გ) მხარე, რომელსაც წარმოექმნება დაუძლეველი ძალის გარე- 

მოება, შეატყობინებს მეორე მხარეს მისი სასიათის, მიმდისარეო- 

ბისა ღა ხელშეკრულების შესრულებაზე მისი გავლენის შესახებ. 

შეტყობინება დადასტურებული უნდა იყოს კომპეტენტური ორგა- 

ნოს მიერ. ეს ორგანო შესაძლოა იყოს იმ რეგიონის სავაჭრო- 

სამრეწველო პალატა, სადაც მოქმედებს მხარე, რომელსაც წამიი- 
ეჭრა დაუძლეველი ძალის გარემოება. 

მაგალითები: 

მხარისაგან დამოუკიდებელი ისეთი გარემოებების წარმოქმ- 

ნის შემთხვევაში, რაც გამორიცხავს რომელიმე მხარის მიერ ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებას: ხანძარი, 

სტიქიური მოვლენები, საომარი მოქმედებები, სოციალური მღელ- 

ეარებები და სხყა ვალდებულებების შესრულება გადაიწევს ამ 
გარემოებების მოქმედების ვადით, რა დროშიც მოქმედებდა ასეთი 
გარემოებები. 

თუ დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედება გაგრძელ- 
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დება 6 თყემყ მყტი ჩჩნის განმავლიიბიში. ასყი! შემთხვევაში არ, 

ერი! მხარეს არია აქყ! უფლება, „ომჰესსაცია მიოსისსოყოს მეორე 

იმხარყს. 

მსარყ. რისმელსაც წარმოექმნა დია უძლყყვლი ძალის გარყმიო ყბა. 

ქალდებულია დაუყოვნებლივ შყატყობინოს ამის შესახებ მეორე 

მხარეს. ამგვარი გარყმითების დადასტურების საკმარისი ჩაფეეძეყ- 

ლია გამყიდყყლის აჩ მყიდეყელის ქეყყინის საყაქრი-ჩსამრეწყელო 

ძალაიტის ცნობა. 

არცერთი მხარე არ ჩაითვლება წინამდებარე ხელშეკრ,ელე- 

ბის დამრღეყეად და არ აგებს პასუხს ხელშეკრულებით საკიჩრი 

ვალდებულებების სრულად ან ნაწილობრივ შეუსრულებლობისათ/- 
ვის. თუ ეს გამოწყეულია მხარყებისაგას დამოუკიდებელი გარე- 

მოებებით და ამდყხად, არ ექვემდებარება კონტროლს მათი მხრი- 

დან, მათ შორის, გამოყენებულ ნეჯლეულზე ფასების გაუთყალის- 
წინებელი მკვეთრი ზრდა, კლიმატური, გეოფიზიკური და ტექნოგე- 

ნური კატასტროფები, საომარი მოქმედებები, გაფიცეები, სოციალუ- 

რი მღელვარებები, სამთავრობო გადაწყვეტილებები, საყრთაში- 

რისო და სამთავრობათაშორისო გალაწყვეტილებები და სხეა. 

მხარე, რომელიც აცხადებს ყორს-მაჟორს, ვალდებულია ამის შე- 

სახებ დაზღვეული წერილით შეატყობინოს მეორე მსარეს 10 დღის 

განმავლობაში დაუძლეველი ძალის მოქმედების პირყელი სტაბი- 

ლური გამოვლენის მომენტიდან. შეტყობინებას თან უნდა ახლდეს 

გარემოებების სრული დახასიათება და მათი შესაძლო გავლყნა 

მხარის მიერ კონტრაქტის შესრულებაზე. 

ფორს-მაჟორული გარვქმოებების წარმოქმნისა და მოქმედების 

საიმედო დადასტურებად ჩაითვლება ადგილობრივი სავაჭრო-სამ- 

რეწყველო პალატის სერთიფიკატი. 

შეტყობინების დროული წარდგენის შემთხევევაში. ფორს-მაჟყო- 

რით, გამოწვეული ხელშეკრულებით განსაზღყრული ვალდებულე- 

ბების მთლიახად ას ნაწილიბრიევ შეუსრულყბლობა არ ჩაითვლყ- 

ბა ხელშეკრულების შეუსრულებლობად და მხარე, რომელიც გა- 
ნიცდის ფორს-მაჟორული გარემოებების მოქმედებას. თავისუფლ- 

დება ხელშეკრულებით საკისრი ვალდებულებების შესრულებისა- 
გან ასეთი გარემოებებისა და მათი შედეგების მოქმედების მთე- 

ლი პერიოდის გახმავლობაში. 
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მხარეები ყვ:ქელაფერს იღონებეს იმისათვის, რიმ მინიმუმამდე 

დაიყყანონ ფორს-მაჟორის მ'იქმედების შედეგები. 

ფორს-მაყჟორის განმცხადებელი მხარყ ყალდებულია. დაუყლოვ- 

ჩყილიყ შეატყობინოს მეორე მხარეს ასყთი გარყმოებების მთქმე- 

დების შეწყყეტა დი შედეგები. 

მუხლი, რთმელიც არეგულირებს მხარეების უფლებამოსილებებს 

დაუძლეველი ძალის გარემოებების წარმოქმისისა და მოქმედების 

პირობებში, ხელშეკრულების ძალზე მნიშვნელოვანი მუხლია. ხში- 

რად საკმაოდ რთულია ამ მუსლის დებულებების შეთანსმების პრო- 

ცედურაც. ეს განსაკუთრებული სიმწვავით იგრძნობა მპოსტკომუ- 

ნისტური სასელმწიფოების სოციალური, ეკონომიკური და პოლი- 
ტიკური არასტაბილურობის პირობებში. 

მუხლი „ფორს-მაჟორი“ შეიძლება არ იქნეს შეტანილი ისეთ 

ხელშეკრულებებში: 

ა) რომელთა სახელშეკრულებო თანხა უმნიშვნელოა; 

ბ) რომელთა მხარეებს შორის არსებობს აქტიური, წარმატებუ- 

ლი საქმიანი ურთიერთობების მრაეალწლიანი გამოცდილება და 
ნდობის მაღალი ხარისსი. 

დავების გადაწყვეტა. არბიტრაჟი 
სელშეჟრულების ეს მუხლი განსაზღვრავს იმ ღავების გადაწყ- 

ვეტის წესს, რომლებიც შესაძლოა წამოიჭრას ხელშეკრულების შეს- 

რულების პროცესში და ვერ მოგვარდება მხარეებს შორის მოლა- 

პარაკების გზით. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს არ- 

ბიტრაჟის სახე: მუდმიემოქმედი არბიტრაჟი ან კონკრეტული ლა- 

ვის გადასაჭრელად შექმსილი დროებითი არბიტრაჟი. თუ მხარეე- 

ბი შეთანხმდებიას დავები გადასაწყვეტად გადასცენ მუდმივმოქ- 

მედ არბიტრაჟს, კონტრაქტში უნდა მიეთითოს მისი დასახელება. 

არბიტრაჟისათვის დავის განსახილველად გადაცემის შემთსვე- 
ვაში. მოსალოდხელი გაუგებრობების თავიდან აცილების მიზნით, 

ხელშეკრულებაში გარკვევით უნდა იქნეს მითითებული, რომ: 
ა) მხარეები დაემორჩილებიან მუდმიემოქმედი არბიტრაჟის რეგ- 

ლამენტს; 
ბ) არბიტრაჟში დავის განხილვის პროცედურას განსაზღვრავენ 

მხარეები. 
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ასევე სასურველია მითითებუელი იქნეს: 

« არბიტრაჟის ღასახელები და მისამარიიი; 

« არბიტრების რაოდენობა და მათი დასიშესის წესი; 

« საარბიტრაჟიი განხილყის ღია თე დახურული ფორმა: 

საქმის გასხილვის ესა: 

« გასსილყის წესი (ზეპირი. წყრილობიისი); 

ი გადაწყვეტილების მოტივაციის აუცილებლობა, აჩ შეთანხმება 

არამოტივირებული გადაწყვეტილების შესახებ: 

” სარჯების დაფარვის წესი: 

9 გამოყენებული სამართალი, ანუ სამართლებრიყი სისტემა, რომ- 

ლის საფუძველზეც მოხდება საქმის განხილვა. 

იმ შემთხვევაში, თუ მხარყები შეისასხმდებიან დავა გასსახილ- 

ველად გადასცენ დროებით არბიტრაჟს, ხელშეკრულებაში გასსაგლ- 

ერული უნდა იყოს: არბიტრების შერჩევის, მათი აცილების წესი; 

საქმის განხილვის ვადები; განხილვის პროცედურა. 

აუცილებელია ხელშეკრულებაში აღინიშნოს: 

„არბიტრაჟის გადაწყვეტილება სავალდებულო და საბოლოოა 

ორივე მხარისათვის“. 

მაგალითი: 
ნებისმიერი დავა და უთასხმოება, დაკავშირებული კონტრაქ- 

ტის შესრულებასთან, რომელიც ეერ დარეგულირდება მხარეების 

მორიგებით, განსახილველად გადაეცემა „კომერციულ და ინდუსტ- 

რიულ საწარმოთა საერთაშორისო ასოციაციის არბიტრაჟს“ თბი- 
ლისში. დავის განსილვა მოხდება არბიტრაჟის რეგლამენტის სა- 

ფუძველზე. 
არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებულო იქ- 

სება მხარეებისათვის. 

მხარეები ყოველ ღონეს იხმარენ, წამოჭრილი დაყა მოაგვა- 

როს მეგობრული მოლაძარიკყების გზიის. თუ ეს ვერ მოხერხდება. 

დავა განსახილველად გადაჟყცემა „კომერციულ და ინდუსტრიულ 

საწარმოთა საერთაშორისო ასოციაციის არბიტრა,ჟს', თბილისში, 

რომელიც დავას განიხილაჟყს არბიტრაჟის რეგლამენტის. „კერძო 

არბიტრაჟის შესახებ“ საქართველიის კანონისა და საარბიტრაჟო 
განხილვის მარეგულირებელი საერთაშორისო კონეენციების სა- 

ფუძველზე. 
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არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და ჩავალდებულო იქ- 

ჩება მხარეებისათვის. 

ლიცენზიის მიღება 
ხშირად საექსპორტო მიწოდება დაკავშირებულია აუცილებე- 

ლი ლიცენშიების მიღების პროცედურებთან. როგორც ექსპორტი- 

თა”), ისე იმპორტიორის ქვეყნებში. ჩამოყალიბებული საერთაშო- 

რისო პრაქტიკის თანახმად. ლიცენზირების მიღების საკითსს ექს- 

პორტიორი და იმპორტიორი დამოუკიდებლად აგვარებს საკუთა- 

რი ქვეყნის ტერიტორიაზე. 

როგორც წესი, სახელშეკრულებო პრაქტიკა. სელშეკრულებები, 

ასევე იკოტერმსის ტერმინები, ითვალისწინებენ მხარეების ურთი- 

ერთდახმარებას მეორე მხარისათვის ლიცენზიების, ნებართვებისა 

და სხვა დოკუმენტების მიღებაში, რომლებიც აუცილებელია მიწო- 

დების განსახორციელებლად. 

მაგალითები: 

გამყიდველი ვალდებულია საკუთარი რისკითა და სახსრებით 

მიიღოს საექსპორტო ლიცენზია, მყიდველი კი ვალდებულია მიი- 

ღოს საიმპორტო ლიცენზია. გამყიდველი ვალდებულია, შეატყობი- 

ნოს მყიდველს საიმპორტო ლიცენზიის მიღების შესახებ, თუ ეს 

აუცილებელია, ლიცენზიის მიღებიდან 2 დღის ვადაში. 

გამყიდველი ვალდებულებას კისრულობს, საკუთარი ხარჯებით 

მიიღოს წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული სა- 

ქონლის მიწოდებისათვის აუცილებელი საექსპორტო ლიცენზია. 

თუ გამყიდველი ვერ მოახერხებს ლიცენზიის აღებას, ან აღებული 

ლიცენზია გამოთხოვილი იქჩება ლიცენზიის გამცემი ორგანოს მიყრ, ან 

ხელმეკრულების მოქმედების პერიოდში დაკარგავს ძალას (მიიჩნევა 

ძალადაკარგულად)–მყიდველს უფლება აქყს უარი თქვას ხელმეკრუ- 

ლების შეუსრულებელ საწილგე ან მთლიანად ხელშყკრულებაზე. 

ასეთ შემთხყევაში მყიდველი უბრუხებს გამყიდყელს მისგან ში- 

ღებულ საქონელსა და ტექდოკუმენტაციას. გამყიდველი ვალდე- 
ბულია, დაუბრუნოს მყიდველს ხელშეკრულების შესრულებასთან 
დაკაყშირებით მიღებული თანხები ღა ჯარიმის სახით სახელშეკ- 
რულებო თახხის 3%. 
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იი მემთხყეყაში, რიდესა,ც ხელშეკრულყიიი, გათვალის წინებუ- 

ლი საქონლის ექსპორტცისაიყვის აუცილყებელიი შესაბიმისი ჩახელ- 

მწიფო იირგანოს მიერ გაცემული საყქს. პორტია, ჩიილიი (მიირტი4M- 

რის ქყყყანამი–საიმპიირტიო ლიცყნმიის აღება, ექსპორტიორი ყალ- 

დებულია მშეასრულიის ყქ:ყლი აუცილებელი ფორმალიიბა საყქ"- 

პორტო ლიცენზიის დრიიულად მიღებისათყის, ასევყ მყიდეყლი ყალ- 

დებულია შყასრულიის ყყ;ყ9ქ:)ლი აუცილყბელი ფიხირმალობა ჩაიმჰორ- 

ტო ლიცენბიის ჯროულად მიღებისაივის. 

არაუგვიანეს 20 დღისა, კოჩტრაქტის ხელმოწერის დღიდან. მსა- 

რეები ერთმანყთს ატყ'იბინებენ შესაბამისი ლიცენჩიების მიღე- 

ბას. 

მხარეები ვალდებულებას კისრულობყს, დახმარება აღმო უჩი- 

ხონ ერთმანეთს საექსპორტო და საიმპორტო ლიცენზიების მიღე- 

ბის საქმყში. 

გადასახადები და მოსაკრებლები 
საქოსლის საბოლოო თვითღირებულებაში დიდია გადასახადე- 

ბისა და მოსაკრებლების ხვედრითი წილი. ხელშეკრულება ცალ- 

სახად უსდა ითვალისწინებდეს მხარეებს შორის მათი განაწილე- 

ბისა და გადახდის პირიიბებს. 

მაგალითად: 
მიწოდებასთან დაკავშირებული ყეელა ხარჯი, მათ შორის: გა- 

დასახადები, მოსკრებლები, საბაჟო გადასახადი - გამყიდველის ქვეე- 

ყანაში გადაიხდება გამყიდეყლის, ხოლო მყიდველის ქვეყანაში 

მყიდყყლის მიერ. 

ყეყლა გატასასადჯდი და მიისაკრებყლი გამყიდეყლის ქეეყნის სჩა- 

ხელმწიფო საზღყრის გადაკვეთის მომესტიდან - გადაიხდება მყიდ- 

ყელის მიერ. 

ყყყექ)ლა გადასახადსა და მოსაკრებელს დღგ-ის, აქციმის, საბაჟო 

გადასახადის ჩათვლიის, რომელიც დაკავშირებული იქჩსება წინამ- 
დებარე კონტრაქტის შესრულებასთან. გამყიდველისა და საქონ- 
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ლის წარმოშობის ქვე ყხის ტერიტორიაზე გადაისდის გამყიდეელი. 

მყიტყყელისა დი საქონლის მიმღების ტერიტორიაზე - მყიდველი. 

ყყელი სახის გიდანახადსა და მოსიკრებელს (საძორტის. საღო- 

კო დი საბანკოს ჩათ,ელიის), დაკავშირებულს კონტრაქტის შესრუ- 

ლებასთის. ტეირთის დასიშჩნულების ჰაენსქტამდე იჩდღის გამყიდვე- 

ლი საკუთარი სასჩრებიდის. 

უფლებების გადაცემა და შეზღუდვები 
მხარეებს არა აქვთ უფლება, ხელშეკრულებით მინიჭებული უფ- 

ლებები და ეალდებულებები დაუთმონ, მიჰყიდონ ან ნებისმიერი 

სხვა ფორმით გადასცენ მესამე პირს. მეორე მხარის წერილობითი 

თანსმობის გარეშე. ამის შესახებ გარკვევით უნდა იყოს მითითე- 
ბული ხელშეკრულებაში. 

მაგალითი: 
არც ერთ მხარეს არა აქვს უფლება, მეორე მხარის წერილობი- 

თი თანხმობის გარეშე, გადასცეს მესამე მხარეს ხელშეკრულებით 

გათვალისწინებული უფლებები და მოვალეობები. 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული უფლებებისა და მოვა- 
ლეობების მთლიანი ან ნაწილობრივი გადაცემა უნდა გაფორმდეს 
წერილობით, უფლებების გადამცემი მხარის განცხადება ხელმო- 
წერილი უხდა იყოს უფლებების მიმღები ჰირის (რომელმეც გადა- 

დის ხელშეკრულებით გათვალისწინებული უფლებები) მიერ. მხა- 
რე, რომელიც მესამე მხარეს გადასცემს თავის უფლებებს, ინიშნება 

უყლებების მიმღები პირის მიერ კონტრაქტით გათვალის წინებუ- 
ლი პირობების შესრულების გარანტორად, რასაც იგი ადასტურებს 

წერილობიი!. 

გამოყენებული კანონმდებლობა და 

კონტრაქტის განმარტება 

შესაძლო გაუგებრობების თავიდან აცილების მიზნით, ხელშეკ- 
რულებაში ცალსახად უნდა იყოს მითითებული ის კანონმდებლო- 
ბა..რომლის საფუძველზეც არის მომზადებული ხელშეკრულება და 
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რომლის საფუძველზეც მოხდება მისი ცალეეული პირობების იჩ- 

ტერპრეტირება და წარმოქმნილი დაყების გადაწყეეტა. 

ბუნებრივია, სყლიეკრელებაშის ყერ იქნება გათვალისწისებელი 

ყველა ის შესაძლო შემთხვეყა. რომელიც შეიძლება წარმოიქმნას 

მხარყთა შორის ხელშეკრულების შესრულების პროცესში, ამდენად. 
აუცხლებელია მიეთითოს ის კანონმდებლობა. რთმელია საფ უძ- 
ყელზეს მოხდება ასეთი საკითხების გადაწ ყყეტი. 

მაგალითი: 
ყველა სხყა საკითხი, რომელიც ჰირდაჰძირ არ რეგულირღება 

წიჩამდებარე ხელშეკრულებით), გადაწყდება გამყიდეყლის სახელ- 

მწიფლს კანონმდებლობით. 

ყველა სხვა საკითხი, რომელიც პირდაპირ არ რეგულირდება 

წინამდებარე ხელშეკრულების დებულებებიის. გადაწყდება საქარ- 
თველოს კანონმდებლობის საფუძველმე. 

ყეელა იმ საკითხების გადასაწყვეტად, რომლებიც პირდაჰირ არ 
რეგულირდება ხელშეკრულების პირობებით, მხარეები იხელმძღ- 
ვანელებენ ვენის I980 წლის კონვენციის დებულებებით საერთა- 
შორისო ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულების შესახებ. 

წინამდებარე კონტრაქტის პირობები და ხელშეკრულებიდან გა- 
მომდინარე მხარეთა შორის ურთიერთობების ნორმები ინტერპა- 
რეტირებული უნდა იქნეს საქართველოს მოქმედი კანონმდებლო- 

ბის საფუძველზე. 

საერთო პირობები 
ეს მუხლი ამთავრებს კონტრაქტის ტექსტის არსებით საწილს 

და მოითხოვს მხარეების მხრიდან სათანადო ყურადღებას. რად- 

გას მასში მოყვანილია მთელი რიგი გარემოებები, რომლებსაც აღი- 

არებენ მხარეები და კისრულობენ მაიი შესრულების ყალდებუ- 

ლებას და რომელთა შყუსრ ულებლობა დაკაყშირებულია როგორც 
მატერიალ.ვრ, ისე მორალურ პასუხისმგებლობასთან. 

მაგალითად: 

ხელშეკრულების ხელმოწერამდე ახდენენ ყეელა ორიგინალუ- 
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რი ეგზემპლარის ყველა გვერდის პარაფირებას. 
სოჩტრაქტი იდება ქართულ და ინგლისურ ენებზე. ორივე ენაზე 

მესრულებელ ეგშემპლარებს აქვს ერთნაირი ძალი. 

სხელშეკრყლების თაილბაზე მიმოწერა ხორციელდება იჩგლისურ ჟხნაზბე. 
ხელშეკრელება შედგყნილია 6 ორიგინალურ ყგზემპლარად;: 3 

ყგმემპლარი ქართულ ყჩიზე სელშეკრულებაში თავებისა და მ ეხ- 
ლების ნუმერაცია პირობითია და არ მიუთიიებს დი 3 ეგხემძლა- 

რი ინგლისურ ჟნებზე. ყყ;ველი ეგმემპლარს აქვჩ თანაბარი ძალია. 

ხელშეკრელება ხელმოწერილი უნდა იყოს თიისოვული მხარის 
ისრი წარმომადგენლის მიერ. 

დასაშვებია ხელშეკრულებაზე ხელი მოაწეროს ჰირმა. რომელ- 
საც ამის უფლებამოსილება მიღებული აქვს მინდობილობით. 

ფაქსით, ელ. ფოსტით მიღებულ მინდობილობებსა და ხელმოწე- 
რებს აქეს იურიდიული ძალა. 

ხელშეკრულების ხელმოწერის მომყნტიდან ძალადაკარგულად 
ითვლება კონტრაქტის საგანთან დაკავშირებული მხარეებს შო- 
რის ყოველგვარი მიმოწერა, ყველა სიტყვიერი თუ წერილობითი 
შეთანსმება. 

ხელშეკრულება წარმოადგენს ერთადერთ შეთანხმებას მხარე- 
ებს შორის ხელშეკრულების საგნის ირგვლიე. 

ხელშეკრულება არ შეიცავს საიდუმლო დანართებსა და სიტყ- 
ეიერ შეთანხმებებს. 

მხარეები ნიშნავენ ხელშეკრულების შესრულების მიმდინარე- 
ობაზე პასუხისმგებელ პირებს: 

გამყიდველის (გეარი, სახელი, თანამდებობა, ტელეფონი, ფაქსი): 
მყიდველის (გვარი, სახელი, თახამდებობა, ტელეფონი, ფაქსი); 

კონტრაქტის შესრულებასთან დაკავშირებული საკითხების ოჰე- 

რატიული კავშირის განხორციელებისათვის მხარეები ნიშნაეენ 
სრულუფლებიან წარმომადგენლებს: 

გამყიდყელის წარმომადგენელი 

მყიდეყლის წარმომადგენელი 

კონტრაქტში ცვლილებებისა და დამატებების 

შეტანა, ანულირება 

ხელშეკრულებაში ცელილებებისა და დამატებების შეტანა და- 

იშვება მხოლოდ მხარეთა წერილობითი თანხმობით. ცალკეულ 
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შწემთხვეყებში. ასეიი შეთანსმება შესაძლოა, ითვალისწინებდეს ხო- 

გარიალური წესიი დამოწმების აუცილებლობას. 

მხარის განცხადებას სელშევკრულების ასულირების შესახებ მხ.- 

ლოდ იმ შემთხვევაში აქვს ძალა. რყიდესაც ასეთი განცხადება წე- 

რილოთბით ჩაბარდება მეორე მხარეს. 

ხელშეყც;/რულების ანულირება მხარეებს აი,ავისუფლებს საკის- 

რ. ყალდებულებყიის შესრულებინაგას, გარდა ყალდფებულებისა – 

აუნაზღაუროს მეორე მსარეს ხელმეკრელების შეწყვეტის შედე- 

გად მიყენებული ბიახსი. 

იმ შემთხვევაში, როდესაც მყიდველს არ შეუძლია დაუბრუსოს 

გამყიდველს ხელშეკრ ულების სავუძეელზე შეძენილი საქონელი. 

ან საქონელი დაუბრუნოს იმ მდგომარეობაში, როგორიც მიიღო. 

მყიდველი კარგავს უფლებას მოითხოვოს კონტრაქტის ან ულირე- 

ბა ახ მიღებული საქონლის შეცელა. 

მაგალითი: 

ხელშეკრულებაში დამატებების, ცვლილებების შეტანა ან ხელ- 
შეკრულების ანულირება დაიშვება მხოლოდ მხარეთა წერილო- 

ბითი თანხმობით. 

ხელშეკრულებაში ცელილებების შეტანის ას ხელშეკრულების 

ანულირების ინიციატორი მხარე მყორე მხარეს ატყობინებს წე- 

რილობით), დასაბუთებული განცხადების საფუძეელზე; 

მეორე მხარე ვალდებულია წერილობითი შეტყობინების მიღე- 

ბის მომენტიდან I0 დღის ვადაში წერილობით მეატყობინოს პარ- 

ტხიორს მიღებული გადაწყვეტილება. 

ხელშეკრულებაში ერთი ან რამდენიმე მუხლის ბათილაღ ცხობა 

(თუ ბათილად ცხობის შესახებ გადაწყვეტილება არ არის მიღებული 

გამყიდყელის ან მყიდველის ქვეყნების სასამართლოების ახ მხარე- 

თა შეთანხმყიიი, შექმჩილი არბიტრაყის მიერ) არ გამოიწვევს ხელ- 

შეკრულების დანარჩენი მუხლებისა და მთლიანად ხელშეკრულების 

ბათილად ცხობის, თუ მხარეები სხვაზე არ შეთანხმდებიან. 

მხარეებს უფლება აქვთ, დააყენონ ხელშეკრულებაში ცელილე- 

ბებისა და დამატებების, ას ხელშე,/რულების ასულირების საკითხი 

მხოლოდ ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ერთი წლის 

გასელის შემდეგ. 
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მხარევბი შეთანხმდნეის. რომ არ დააყენებენ საკითხს კონტ- 

რაქტში ცყლილებებისა და დამატყბების შესახებ. კონტრაქტის ჩელ- 

მოწერიდან ერთი წლის განმაყლობაში. 

კონტრაქტის პირობები, რომლებიც არეგულირებენ საქოსლის 

ფასს, მიწოდებისა და გადახდის პირობებს, გადასინჯვას არ ექყემ- 

დებარები. 

კონტრაქტის ძალაში შესვლა და 

მოქმედების ვადები 
ხელშეკრულების ცალკეული მუხლებისა და მთლიანად კოს- 

ტრაქტის ძალაში შესელასა და მისი მოქმედების ვადის სანგრძ- 

ლიევობაზეა დამოკიდებული მხარეების პასუსისმგებლობა კონტ- 

რაქტით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებაზე. როგორც წესი. 

ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელმოწე- 

რის მომენტიდან, შესაძლოა, ხელშეკრულება ითვალისწინებდეს, 

ხელშეკრულების ძალაში შესვლის განსხვავებულ წესსაც. 

მაგალითები: 

ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელმიიწე- 

რის მომენტიდან და ძალაშია მსარეების მიერ ხელშეკრულებით 

ნაკისრი ვალდებულებების მთლიანად შესრულებამდე. 

კონტრაქტი ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელმოწერის. 

მხარეების ბეჭდით დამოწმებისა და ნოტარიუსის მიერ დამოწმე- 

ბის მომენტიდან და ძალაშია ერთი წლის განმავლობაში. 

თუ ამ ვადის გასვლამდე ერთი თვით, ადრე მხარეები წერილო- 

ბით არ დაადასტურებენ ხელშეკრულების გაუქმების მოთხოვნას, 

ხელშეკრულება ავტომატურად ითვლება გაგრძელებულად მორი- 

გი ერთი წლის ვადით). 

ხელშეკრულება ძალაში შედის მყიდველის მიერ გამყიდველის 

ანგარიშზე ჩაკონტრაქტო თახსხის 30%-ის გადარიცხვის მომენტი- 
დან და ძალაშია მხარეების მიერ კონტრაქტით ნაკისრი ყალდებუ- 
ლებების სრულად შესრულებამდე. 
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ხელმეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის დღიღიჩს ერთი 

ისყის გასვლის შემდეგ და ძალაშია ყრიი წლის განმაყლიიბაში. 

კონტრაქტის დანართები და დამატებები 
ხელშეკრულებაში სრულად უნდა იყოს მოყეანილი დასარ!სე- 

ბის სრული დასახელება. დოკუმენტის სამართლებრივი სტატუსი 

(««რიგინალი, ასლი, დამოწმებელი ასლი. ყაქნი და სხვა). დანართე- 

ბი თანმიმდევრობით უნდა იყოს დანომრილი. ხელშეკრულების 

დასკვნით საწილში უნდა იყოს მიყვანილი დანართების სრული 

ნესსა დასახელების, სარეგისტრაციო ნომრისა და სხვა აუცილებე- 

ლი რეკვიზიტის მითითებით. ასევე, აუცილებლად უნდა მიეთითოს, 

რომ “სელშეკრულების ყველა დანართი წარმოადგენს ხელშეკ- 

რულების განუყოფელ საწილს. ნებისმიერი ცალკეული დანართის 

გარეშე ხელშეკრულება ბათილია" და დანართის ფურცლების სა- 

ერთო რაოდენობა. 

მაგალითი: 

„მხარეების ხელმოწერილი ყეელა დანართი ღა დამატება, და- 

კავშირებული წინამდებარე კონტრაქტთან, წარმოადგენს ხელმეკ- 

რულების განუყოფელ ნაწილს. ნებისმიერი ცალკეული დანართის 

გარეშე ხელშეკრულება ბათილია.” 

მომავალეში, მხარეებს შორის შეთანხმებული ყველა წერილო- 

ბითი დანართი ასევე გახდება ხელშეკრულების განუყოფელი ნა- 

წილი. 

სულ დანართები 25 ფურცელბე. 

ხელშეკრულების დადებისას დაშვებული 
ტიპიური შეცდომები 

სანამ სელშეკრულების პროექტის მომბადტების თანმიმდევრო- 

ბას ჩამოვაყალიბებდეთ. განეიხილოთ ის ტიპიური შეცდომები. 

რომლებსაც ხშირად უშვებენ მეწარმეები უცხოელ პარტსიორთან 
ხელშეკრულების დადებისას. 
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საკმაოდ ხშირად მეწარმე არ ინტერესდება პარტნიორის სამარ- 

თლებრივი სტატუსიის (რას წარმოადგესს იგი სამართლებრიყად 

როგორც საქართველოში, ისე მის ქვეყანაში; მისი და მისი წარმიო- 

მადგენლების სამართალუნარიანობითა და უფულებამოსილებებიი!). 

კრედიტ უენარიანობითა და ავტორიტეტით საქმიას წრეებში. ამის გამი 

სშირად შეუძლებელი ხდება გადატვირთული საქონლისა იუ შე 

რულებული მომსახურების ღირებულების მიღება, 

ამავე დროს, არ ექცევა სათანადო ყურადღება საწარმოს იურიდი- 

ული დასახელებისა და იურიდიუელი მისამართის ბუსტ ფორმულირ- 

ბას, ხელშეკრულების ხელმოწერის აღგილსა და თარიღს. სელშეკრეუ- 

ლების ხელმოწერის ადგილი ხშირად განაპირთბებს გარიცების მოსა- 

წილეითა სამართალუსარიანობას; გარიგებისა თუ ხელშეკრულების 

ფორმას; მხარეების პასუხისმგებლობის ფარგლებს; სასარჩელე საჩ- 

დაზმულობის ვადას და მისი ათვლის წესებს. არასრულად ჩამოყალი- 

ბებული იურიდიული მისამართი კი პრაქტიკულად გამორიცსავს მხა- 

რესთან საქმიან მიმოწერას, ხოლო დავის წარმოქმნის შემთხვევაში - 

მისთვის სასარჩელე მასალების ჩაბარებას. შეცდომები, დაშვებული ხელ- 

შეკრულების მონაწილე პირის იურიდიულ დასახელებაში (სშირად თუს- 

დაც უმნიშენელო) ხშირად ხდება მოპასუხის მსრიდან სარჩელზე უარის 

თქმის საფუძველი და როგორც წესი, იგი საერთოდ უარყოფს მოსარ- 
ჩელესთან სელშეკრულების დადების ფაქტს. 

ასევე ხშირად არ ითვალისწინებენ, რომ მხარეთა ურთიერთო- 

ბა და უფლება-მოეალეობები სელშეკრულებების პირობების გარ- 
და, რეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობით, მიუხედავად იმისა, 

მითითებულია თუ არა ეს ხელშეკრულებაში. არის შემთხვეეები, 

როდესაც მოქმედი კანონმდებლობა გამორიცხავს ხელშეკრულე- 
ბაში ჩადებული ნორმისა თუ დებულების გამოყენებას. 

ხელშეკრულების პროექტის მომზადებისას არცთუ იშეათ.ად ას- 

გარიშს არ უწევენ განსხვავებებს მთელი რიგი ქვეყნების სამარ- 

თლებრიე სისტემებს შორის და შესაბამისად, განსსვავებულ მიდ- 

გომებს ცალკეული საკითხებისადმი. 

ხმირად და'იბენ საერთაშორისო სავაჭრო ურთიერთობებში ჩა- 

მოყალიბებული ტერმინების გამოყენების გამოც. ეს უთასხმოებე- 
ბი ართულებენ ისეიი საკვანძო მომენტების ადექვატურ დადგენას, 
როგორიცაა საქონლის მიწოდება, გამყიდველიდან მყიდეელზე რის- 
კის გადასყლა და სხვა. 
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გეხვდება წინააღმდეგობები ხელშეკრელების ცალკყულ. მუხ- 
ლებსა და დებულებებს შორი! ბოტგჯერ ხელშე,კრუელების ჰირო- 

ბები ჩამოყალიბებულია ბესდოვნად. ზოგჯერ კი აშკარად ორაზ- 

რიიყესად,. რაც იწეყეს სუერი“ისტულ საყას მათი გამოყენებისა თუ 

გასმარტებისას. 

სათანადო ყურადღება არ ექცევა იმ პირჯიიბების ყიორიულირე- 

ბასაც. რიიმლებიც მხარეს ათაყინუფყლებს მასუხისმგებლობისაგას 

ხელშეკრულების შეუსრელებლიბის ახ საწილობრიე შესრულე 

ბისათყის (ეტრეიწოდებელი „ჟოორს-მაჟორული გარემდებები“): არ 

სდება ფორმულირების ცალკეული ნაწილების შესაძლო შედეგე- 

ბის გაი„ყალისწისება. 

ძალზე სშირად ბენდოვასია წამოჭრილი დავის გადაწყეყტის 

წესი. მაგალითად. “ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკ- 

ავშირებული დავა გასსახილყელად გადაეცემა სასამართლოს ას 

არბიტრაჟს მათი კომპეტენციის მისედეით“. ამ ორხაზიან ფორმუ- 

ლირებაში დაშვებულია ორი არსებითი უზუსტობა: საერთო სასა- 

მართლოს კომპეტენციას განეკუთვნება სებისმიერი დავის გაღდაჭ- 

რის საკითხი; რაც შეეხება „არბიტრაჟს“, კონკრეტულად უნდა იქ- 

ნეს მითითებული ინსტიტეეციონალური თუ ერთჯერადი არბიტრა- 

ქი, რომელიც გასიხილავს კოსკრეტული ხელშეკრულების შესრუ- 

ლებასთან დაკავშირებულ დაეას. 

ძალზე მოკლე ხელშეკრულებებთან ერთად, რომლებიც შეიცა- 

ვენ მინიმალურ ინფორმაციასა და პირობებს (იურიდიული მისა- 

მართები, საქონლის დასასელება, ფასი, მიწოდებისა და ასგარიშს- 

წორების პირობები), გეხვდება მრავალგვერდიანი და ძალზე დე- 

ტალური ხელშეკრულებებიც. ცალსახად უნდა ითქვას, რომ ხელ- 

შეკრულების მოცულობასა და მის საიმედობას შორის რაიმე ძი- 

რეული კავშირი არ არსებობს. მოკლე ხელშეკრულებების დადება 

მსარეებისაგას მოსთხოეს მეტ ყურადღებასა და დაფიქრებას; მაი 

სათლად უნდა ჰქონდეთ წარმოდგენილი. იუ რით და როგრ იქ- 

ნება შევსებული მოკლე კონტრაქტში გამოტოვებული დებულებე- 
ბი და პირობები, სასამართლო და საარბიტრაჟო პრაქტიკა ადას- 

ტურებს. რომ ჩვენი მეწარმეების ჩაწილს ეს პრობლემა არ აფიქ- 

რებს. არც მრაეალყერცლიანი ხელშეკრულებების ანალიზი იძ- 

ლევა დამაიმედებელ შედეგებს. ასეთი ხელშეკრულებების აბსო- 

ლუტერი უმრავლესთბა დგება ხელში მოხყერილ პირველიეე ტრა- 
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ფარეტიის, რომელიც, როგორც წესი, არ ითეალისწინებს საქონლის 

სახესა და ბუნებას: პრაქტიკულად, ერთხაირი ჰირთბებია ჩადებ უ- 

ლი უამრავი დასაჩელებისა და დანიშნულების კვების პროდუქტე- 

ბის, ტანსაცმლის, ფეხსაცმლის. რთული და ძალზე რთული საყო- 

ფაცსოვრებო ტექნიკის, სამრეწყელო დანიშნულების თანამედჯრი»- 

ვე ღანადგარებისა და კომალექჩებისათვის გაფორმებულ ხელშეკ- 

რულებებში და არ გაითეალისწინება. თ უ რომელი ქვეყნის რეტი- 

დენტია უცხოელი კონტრაგენტი, ან რომელი ქვეყნის სამართალი 

იქნება გამოყენებული ხელშეკრულების პირობების მიმარის. და- 

მაფიქრებელია ბიზნესმენების მისწრაფებაც. ხელშეკრულებაში გა- 

ითვალისწინონ ყველა შესაძლო მოვლენის პირობები, რომელიც 

შესაძლოა წარმოიშვას ხელშეკრულების შესრულების პროცესში. 

ასეთი მიდგომა ართულებს მოლაპარაკებებს, იწვევს სელშეკრუ- 

ლების გადატეირთეას დებულებებით), რომლებიც უფრო გარკვე- 

ვით არის ჩამოყალიბებული მოქმედ კანონმდებლობაში. სახელ- 

შეკრულებო ურთიერთობების მრავალსაუკუნოვანი პრაქტიკა ადას- 

ტურებს, რომ ხელშეკრულებაში ყველაფრის გათვალისწინება შე- 

უძლებელია. 
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კერიო ნაწილი 

ტნაწური ხელშეკრულებუბი 

ოფერტი და აქცეპტი 

გარიგება არის ცალმსრივი, ორქსრივი, ახ მრავალმსრივყი სების 

გამოვლესა, რთმელიც მიმართ ელია სამართლებრიეს ურთიხერიი- 

ბების წარმოშობის, შეცყლის, ახ შეწყვეტისაკენ. ნებისმიერი გამო- 

სატვა გარიგება ვერ იქნება. გარიგება მსოლოდ ისეთი ნების გა- 

მოელესაა, რომელიც იწეყეს სამართლებრივ შედეგებს. კერძოდ, სა- 

მართლებრივი ურთიერთობების წარმოშობას, შეცყლას, ან შეწყ- 

ქეტას. როგორც წესი, გარიგება სამართლებრიე სანქციასთან არის 
დაკავშირებული, რაც მხარეებს საშუალებას აძლევს დაიცვან დარ- 

ღვეული უფლებები და ასეთი უფლებების დაცეაში დაეყრდნონ სა- 

მართლებრივ იძულებასაც. 

გარიგების ყველაზე გავრცელებული ფორმაა ხელშეკრულება, 
მათ შორის, პირველ რიგში, სამეურნეო ხელშეკრულება. 

სამეურნეო ხელშეკრულება წარმოადგენს გარიგებას ორ სა- 

მართალსუბიექტს შორის, ეკონომიკურ საქმიანობასთას დაკავში- 
რებულ საკითხებზე. ანსსვავებეს საერთაშორისო და საციონალურ 

სამეურნეო ხელშეკრულებებს. საერთაშორისო ხელშეკრულებად 
– გარიგებად ჩაითვლება ნებისმიერი გარიგება, რომელიც გამო- 

ხატავს კავშირს სულ ცოტა. ორ სახელმწიფოს სამართალსუბიექ- 

ტებს შორის. ხელშეკრულება, რომელიც იდება ერთი სახელმწი- 

ფოს სამართალსუბიექტებს შორის, მიიჩხევა ნაციონალურ ხელ- 

შეკრულებად. საერთაშორისო სამეურნეო ხელშეკრულებების სა- 

მართლებრივი რეჟიმი სხეადასხეა მიზეზების გამო გასსხვავდება 

ნაციონალური ხელშეკრულებების სამართლებრივი რეჟიმისაგან. 

ხელშეკრულების დადება ხდება ორი გზით: 

ა. ოფერტისა და აქცეპტის მეშვეობითს: და 

ბ. მხარეებს შორის წარმოებული მოლაპარაკებების შედეგად. 
როგორც წესი, მოლაპარაკებებიც ხშირად იწყება ერი+-ერთი მხა- 

რის ოფერტის საფუძველზე, რომლის თანდათანობითი დეტალური 
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განხილვის შედეგად, მიიღწევა გარიგება. იგი ფორმდება ხელშეკ- 

რულებვის სახით. ოფერტისა და აქცეპტის საკითხები რეგულირდე- 

ბა საქართველოს სამოქალაქო კოდექსის 327-341) მუსლებიია!. 

ოშერტი – არის წინადადება. მიმართული გარკვეული პირის ახ 

პირის განუსაზღვრელი ჯგეყისადმი, ხელშეკრულების დადების თაო- 

ბაზე, რომელიც შეიცავს შეთავაზებული სავარაუდო ხელშეკრულების 

არსებითის პირთბებს. ოფერტი ასეყე შეიძლება შეიცაედეს სხვა პირობებ- 

საც, რომლებიც წარმოადგენენ ოფერტის განუყოფელ საწილს და რ“»- 

მელია გათვალისწინება აუცილებელია ხელშეკრულების დასადებად. 

სელშეკრულების დადების შესახებ წინადადება – ოფერტი ით- 

ვლება შეთავაზებულად, თუ იმ წინადადებაში, რომელიც მიმართუ- 

ლია ერთი ან რამდენიმე პირისადმი, გამოხატულია. რომ წისადა- 

დების მიმცემი (ოფერენტი) თასხმობის (აქცეპტის) შემთხვევაში, მზა- 

დაა შეასრულოს თავისი წინადადება. 

წინადადება, რომელიც მიმართულია პირთა განუსაბღვრელი 

წრისადმი, წარმოადგენს მოწეეეას ოფერტაზე, თუ ამ წინადადება- 

ში სხვა რამ არ არის პირდაპირ მითითებული. 

თანმყოფი პირისათვის გაკეთებულ ოფერტაზე პასუხი მაშინვე 

უნდა იქნეს მიღებული. არათანმყოფი პირისათვის გაკეთებული 

ოფერტი შეიძლება მხოლოდ იმ დრომდე იქნეს მიღებული, რა დრო- 

შიც ოფერტის მიმცემს ჩვეულებრივ, შეუძლია დაელოდოს პასუხს. 

აქცეპტი – არის დადებითი პასუხი ოფერტზე. იგი წარმოადგენს 

ოფერტის ადრესატის ნების გამოვლენას, რომელიც გამოხატავს 

თანხმობას ხელშეკრულების დადებაზე, ოფერტში განსაზღერული 

პირობებით. 

თუ ოფერენტმა (ჰირი რომელიც აკეთებს ოფერტს) აქცეპტი- 

სათვის განსაზღვრა ვადა, მაშინ აქცეპტი შეიძლება განხორციელ- 
დეს მხოლოდ ამ ვადაში. 

აქცეპტად მიიჩნეყა ოფერტის ადრესატის ნებისმიერი ქმედება, რი” 

მელიც საკმარისად გამოხატავს მის ნებას შეთავაბებული ხელშეკრეე- 

ლების დადებაზე. ამავე დროს. ადრესატის პასიური ქცევა, სსვა სიტყეე- 

ბით თუ ვიტყვით, მისი დ ემილი, აქცეპტადღ არ ითვლება. მეტწილ სამარ- 

თლებრივ სისტემებში ოფერტა მიღებულად ითელება. როდესაც ადრე- 

სატის თანხმობა მიღებულია ოფერენტის მიერ დადგენილ ვადაში. 
თუ ოფერენჯტს აქცეპტი დაგვიანებით მიუვა, აქცეპტიდან კი ირკ- 

ვევა, რომ იგი დრთულად არის გამოგზავნილი, აქცეპტი მხოლოდ 
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მაშინ ჩახითყვლება დაგვიანებულად, იუ ოყერენტმა მეთრე მხარეს 

დაუყრენებლიე აცნობა ამის შესახებ. 

ოფერტზე ღაგეხანებით გაკეიყიული აქცეპტი მიიჩნევა ახალ 

(იყერტად. როცა პასუხში გამოთქმულია თანხმობა ხელშეკრულე- 

ბის დადებაზე. ოღონდ სხყა პირო ბიის, ციდრ;ე) ამას ოფერტი იისყა- 
ლისწ ინყბდა, ასეთი ჰასუსი ჩაით ელება ჟარად ოფერტზე ღა ამავე 

დროს. ახალა ოფერტად, უკვე პირველი ფერენტისადმი. 

ვინაიდან სელშეკრულების დადება შეიძლება მხოლოდ ოფერ- 

ტის აქცეპტის შემთხვევაში. ისმება ორი საკითხი: 

9 საკითხი რა სსის განმაყლობაშია იფერენტი პასუხისმგებელი 

თავის ოფერტზე. ვინაიდან, გასაგები მიზყმგების გამო აჩეთი „ას;უ- 

ხისმგებლთობა არ შეიძლება გაგრძელდეს უსასრულოდ; და 

« შეიძლება თუ არა უკვე გაკეთებული ოფერტის გამითხოყვა ან 

მისი ანულირება. ოფერტი გაკეთებულად ითელება, როდესაც მას 
მიიღებს ადრესატი. ამდენად, მიიჩნევა რომ ოფერტის გამოთხოვნა 
შეიძლება, თუ შეტყობინება ოფერტის გამოთხოვნის შესახებ, ოფერ- 
ტის ადრესატს მიუვა ოფერტის მიღებამდე ან მასთან ერთად. რიგი 

სამართლებრივი სისტემები ითვალისწინებენ ნორმებს, რომლის 
თანახმად ოფერტი, რომელიც შეიცავს გარკვეულ ვადას აქცეპტი- 

სათვის, ძალაშია ამ ვადის ამოწურვამდე. 
როგორც წესი, ოფერენტის მიერ განსაზღვრული ოფერტის ვა- 

დის განმაელობაში არ შეიძლება მისი გამოთხოვნა და თუ ადრე- 
სატი მოახდენს მის აქცეპტირებას, ხელშეკრულება ითვლება და- 

დებულად. ოფერტი ყოველთვის ითვლება შეწყვეტილად, როდესაც: 

« მასზე უარს ამბობს ოფერტის ადრესატი; 

? ოფერტის ადრესატი კონტროფერტს უგზავნის ოფერენტს. 

« ოფერტით. ან კანონით დადგენილი აქცეპტის ვადის ამოწურ- 

ვის შემდეგ. 
როგორც უკეე აღვნიშნეთ ხელშეკრულება შეიძლება დაიდოს: 

ა. ოფერტისა და აქცეჰტის გზით). ამ პროცედურებთან დაკავში- 

რებულია ოფერტისა და აქცეპტის გამოწვყვა, აქცეპტი ოფერტის 

შეცვლილი პირობებიი). 
ბ. მხარეებს შორის მოლაჰარაკებების გმიი”. 

მოლაპარაკების პროცესი შეიძლება შეიცავდეს ისეთ ეტაპებს. რ- 
გორებიცაა: შეთანსმება განზრახულობათა შესახებ: წინასწარი ხელ- 

შეკრულება; ოქმი უთასხმოებათა შესახებ: ოქმი უთანხმოებათა შე- 

თანხმების შესახებ. 
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ოფერტი 

(წინაღადება ხელშეკრულების ღალებაზე) 

გესერალურ დირექტორს ლელ 

(თორგანირაციის დასახელება) 

ბატონს» დირე)ტორო, 

გთავაზობთ ხელშეკრულების დადებას –––ა–-– ლ ი 

(ხელშეკრულების საგახი) 

შემდეგი პირობებითა: 

  

    

  

თქვენს პასუხს ჟელოდებით -– ლიბ ლალები საა – მღე, 

დუმილი. ან ქმედება, მიმართული ხელშეკრულების პირობების 

შესრულებისათვის აქცეპტად არ მიიჩხევა. 

ხელმოწერა –- > 
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შეტყობინება 

ოშერტის გამოთხოვნის შესახებ 

გენერალურ დირექტორს - 

(ორგანიტაციის დასახყლება) 

ჩვენი '- _----"“" ო. .9.ა წერილით გამოგიგზავსეი! 

წინადადება სელშეკრულების დადების თარბაზე უელ თო კოტტულებორლი 

(ხელშეკრულების საგანი) 

იმის გამო, რომ ----ი –ფულაო ლ ფატუ როტორი თობ ლროო –რარორ ფარით – 

(ოფერტის გამოწეეეის მიზყგებია) 

გთხოვთ, ჩეენი შემოთავაზება სელშეკრულების დადების შესახებ 

ჩათვალოი) გამოწვეულად. 

ხელმოწერა -------. – 
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საჯარო ოშერბი 

(ოფშერტი პირთა განუსაბგღზჭრელი Xგუშისაღმი) 

საწარმო –თლ= ა 
8 

(საწარ! სრ-ეელი დასახელება) 

(საწარმოს მისამართი დი საკონტაქტო ტელეფონები) 

სთავაზობს ჩებისმიერ დაინტერესებულ ძირს ლილ ლეელ ლეღლ 

(სელშეკრულების საგანი) 

ქვემოთმოყყანილი პირობებით: 

თქეენ ჰასუხს ველოდებით _–_ _  _  _ მდე. 

დუმილი. აჩ სხეა ქმეღება, მიმართული ხელშეკრულების პირობების 

შესრულებისათეის, აქცეპტად არ მიიჩნევა. 

ხელმოწერა – ე – –ოიიელაუბობიბლი 

ბ. ა. 
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აქცეპტი 
(წერილი, რომელიც შეიცავს თანხმობას 

ხელშეკრულების დადებაგე ოფერტში მითითებული 
პირობებით) 

გენერალურ დირექტორს 

(ორგანიზაციის დასახელება) 

ბატონო ღირექტორო, 

წინამდებარე წერილით ეადასტურებთ ჩვენს თანხმობას ხელშეკ- 

რულების დადებაზე 

(ხელშეკრულების საგანი) 

„ი.ლ 2006 წ M -––– ––. წერილში თქვენი ---.----- 

ჩამოყალიბებული პირობებით). 

მგად ვართ შევუდგეთ ხელშეკრულების შესრ ელებას. 

სელმოწერა სავალი. 
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შეტყობინება 

აქცეპტის გამოთხოვნის თაობაზე 

გენერალურ ღირექტორს 

(ორგანიზაციის დასახელება) 

ბატონო დირექტორო. 

ჩეენი “ -” თრთოლა ფით" 2006 წ-. M -–––. –– წერილით 

გამოვხატეთ თანხმობა სელშეკრულების ღადებაზე ი –ოიეეეუელოი 

(სელშეკრულების საგანი) 

თქვენი ებ ეე აეეე 2006წ. M –-- ––---–-– წერილში 

მითითებულ პირობებზე. 

  იმის გამო რომ –– –_ 

(აქცეპტის გამოწეევის მიზეზები) 

ჩვენი თანხმობა ზემოაღნიშნული ხელშეკრ"ელების დადებაზე გთხოვთ 

ჩათვალოთ გამოთხოენილად, 

ხელმოწერა --.. - აუფ ლოტოვულლლლლ 
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აქცეპტი 
ოფერტის შეცვლილი პირობებით 

(ახალი ოფერტი) 

გენერალ ურ დირე) ტორს 

(«არგანიზაციხის დასახსელყბა) 

ბატონო დირექტორი, 

წინამდებარე წერილით ეადასტურები, ჩვესს თანხმობას ხელშე,კ- 

რულების დადებაზე 

  

(ხელშეკრულების საგანი) 

სემეეალეეეეელელთი 2006წ. საა წერილის   თქვენი “ 
თანახმად, იმ პირობით რომ სელშეკრულებაში შევა შემდეგი დებულებები: 

მე ფალ აეეე ას სააასსავავავაააა–ა მლ 

იიმმ–ი–?მმ___ე_აა-_ა__3ა_--–- 

3. –- - სავი = _ .. 8 

ხელმოწერა ---- 

ბ. ა. 
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შეთანხმება 

განზრახულობათა შესახებ 

თბილი!" – - ” ბიირნწ. 

საწარმო საწარმოს დირექტრის 

სახით. ერთის მხრიე და საწარმო -- ფანოღი 

საწარმოს დირექტორის .-.--– თოლი – –- –. == 

სახით მეორეს მხრივ. შემდგომში “მსარეები”. ესარგებლთობი! რა ჩვენი 

საწარმოების წესტებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით 

შეეთანხმდით: 

1. მხარეები ითვალისწინებენ, რომ მათ ინტერესებში შედის 

  ხელშეკრულების დადება -– 

  

(ხელშეკრულების საგასი) 

2. მხარეები ითანამშრომლებენ ხელშეკრულების საგანთან 

დაკავშირებულ საკითხებზე თანხმობის მიღწევისათვის. 

3. აღნიშნულთან დაკავშირებით მხარეები მოამზადებენ შემდეგ 

დოკუმენტებს: 

ს ილ... –-- 

2.– =–:..იიიიიიიიიიიი ალალ 

3.– საგევაააეაეააააავ–ა–ევლვეეთიალილვილიბიი 

4. მხარეები პერიოჯულად შეხვდებიან ერთმანეთს ხელშეკრულების 
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პროექტის განსახილველად. 
5. წინამდებარე შეთანხმება და მასთან დაკაეშირყბული და 

მოლაპარაკებები მხარებს არ აკისრებს რაიმე სამართლებრიე. ახ 
მატერიალურ ჰასუხისმგებლობას. 

ი, მხარეების მინამართები და რე,კვისნიტ;)ბი. 

საწარმო საწარმო 

ხელმოწერა ხელმოწერა 

ბ. ა. ბ.ა 
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ო ქმი 

უთანხმოებათა შესახებ 

თბილი! “ 200იწ. 

“ პაცი6წ. M ლიი წერილი“ 

–ოეუაეეეეეეულ –-- დას 

(ორგანიზაციის დასახელება) 

მიყიღეთ ხელშეკრულების პროექტი ლეი –_ მაფოოლლ– 

(ხელშეკრულების დასახელება) 

ჩვენს მიერ განხილული იქნა პროექტი. გიგზავნით შენიშენებს 

ხელშეკრულების ქვემოთმოყვანილ პუნქტებზე: 

საწარმო საწარმო 

სელმოწერა ხელმოწერა 

ბ. ა. ბა 
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ოქმი 

უთანხმოებათა შეთანხმების შესახებ 

«სბილისი “ 2იინწ. 

საწარმიიმ საწარმოს სხრულ ეჟლებიანი 

წარმომადგენლის სახით 

შემდგომში „პირველი მხარე“, ერთის მსრიე და საწარმო - -..- ბილლ 

5 თლე – სრულუყლებიანი წარმომადგენლის 

ღეუთოაოროორლერ უფო თლო სასის შემდგომში „მეორე 

მხარე“, ესარგებლობი რა მონიჭებული უფლებამოსილებებით შევა- 

თასხმეთ სელშეკრულების პროექტთან -– ---––-.– ლ. 

(პროექტის დასახელება და საგანი) 

დაკავშირებული უთანსხმოებანი: 

მხარეების მისამართები, რეკვიზიტები და ხელმოწერები. 

პირველი მხარე მეორე მხარე 
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წინასწარი ხელშეკრულება 

იაბილის“' “' 2006 წ. 

საწარ!" საწარმოს სრულუჟყლებიასი 

წარმომადგენლის - - -- ___ საჩი» 

შემდგომში „პირველი მხარე”, ერის მსრივ და საწარმო –- - 

––. სრელ ეჟლებიანი წარმომადგესლის -- – -–- - 

ღვე ––- სახით შემდგომში „მეორე მხარე”. ესარცებლობის 

რა მონიჭებული უფლებამოსილებებიის შეეთანსხმდიი!: 

I. მხარეები ეალდებულებას ეკისრელობთ მომავალში დავდოთ 

ხელშეკრულება 

  

(ხელშეკრულების საგანი) 

2. ხელშეკრულება უნდა შეიცავდეს: 

I ლილ –_-_-_-__-_______-___-_ 

2 == 

_ –იიიიიიიი 

3. ხელშეკრულების პროექტს ამზადებს „პირველი მსარე“. 
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4. „პირველი მხარე“ ამზადებს შემდეგ დოქკემენტებს: 

5. „მეორე მსარე“ ამჭადებს შემღეგ დოკუმენტებს: 

–3–_””"""".შ7ჟშ7წე” 

ღღ__--"”"”''''””'' 

  

6. „პირველი მხარე“ ვალდებულებას იღებს ხელშეკრულების პროექტი 

გაუგზაენოს მეორე მხარეს -- ლოი ლ მდე. 

7. „მეორე მხარე“ ეალდებულებას იღებს „პირველ მხარეს“ 

შეატყობინოს ხელშეკრულებაზე თანხმობის შესახებ ახ გაუგზავნოს ოქმი 

უთანხმოებათა შესახებ – დღეში ხელშეკრულების პროექტის მიღების 

დღიდან. 

8. „პირველი მხარე“ ვალღებულია ეთანხმოებათა შესახებ ოქმის 

მიღების დღიდან დღის ვადაში შეატყობინოს „მეორე მხარეს“ 

თანხმობის შესახებ, უთანსმოებათა შესახებ ოქმზე აჩ გამოთქმულ 

შენიშვნებზე უარის თქმის შესახებ 
9. თუ „პირველი მხარე“ უარს იტყეის „მეორე მხარის“ მიერ 
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გამოთქმულ შენიშვნებზე. მსარეები შეხედებიან ერთმანეთს და შეადგენენ 

უთანსმოებათა შეთანხმების ოქმს. 

Iი. მხარეები ჟალდებეულებას. ,ისრ ყლობენ. ხელშეკრულებას ხელი 

მოაწერონ " 2006 წლამდე, 

I). თე რომელიმე მხარე ეცდება თავი აარიდოს ხელშეკრულების 
დადებას, მეორე მსარეს უფლება აქეს მიმართოს არბიტრა7/!ს. მხარის 

ხელშეკრულების დადებაზე იძულების მიზნით. 

12. მხარე. რომელიც დაუსაბუთებლად ეცდება თავი აარიდოს 

ხელშეკრულების დადებას, მეორე მხარეს აუნაზღაურებს მიყენებულ ტიანს. 

13. მხარე, რომელიც დაუსაბუთებლად გააჭიანურებს წინამღებარე 

ხელშეკრულებით ნაკისრი ეალდებულებების შესრულებას, მეორე მსარეს 

გადაუხდის პირგასამტესლოს ყოველი სრული ვადაგაღაცილებული 

დღისათვის, 

I4. გადაუხდის პირგასამტეხლოს ––“–“– ლარის ოდენობით. 

15. მხარეების მისამართები, რეკვიზიტები და ხელმოწერები. 

პირველი მხარე მეორე მხარე 
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ნასყიღობის 

სულმეპრულება 

სამეურხეთ ურთხერითობების ბაზისს წარმოადგენს ხელშეკრე- 

ლება. რიელ. მრავალემსრივყ და წისააღმდეგობებიის სავსე სამეურ- 

სეო ურთიერთობებში წამოჭრილი კონფლიქტების მიზები, ხშირად 

ხდება არასწორად იე ჟყყურადღებოდ შედგენილი ხელშმეკრულე- 

ბა. პრაქტიკა გეიჩვენებს. რC)9) წარმატებული ბიტნესისათეის საკ- 

მარისი როდია იყოთ ენერგიული, მიზანდასასელი, გამბედავი და 

ინიციატივიანი, ერთი სიტყვით, „საქმიანი“ ადამიანი. ამავე დროს, 

აუცილებელია კარგად ვიცნობდეთ და ეფექტურად ეიყესებდეთ იმ 
სამართლებრიე წესებსა ღა ნორმებს, რომლებიც არეგულირებს 

ადამიანების ქცევას საბაზრო ურთიერთობების პირობებში. ამ შემ- 

თხვევაშიც, არ შეეცდებით, თუ ვიტყვით. რომ ყველაფერი ხელშეკ- 
რულებით იყყება. ნებისმიერი საწარმოს კომერციული გეგმის რე- 
ალიზბაცია შეუძლებელია გარიგებისა და ხელშეკრულების გარეშე 
- იყო მეწარმე, განახორციელო სამეწარმეო საქმიანობა და არ 

განახორციელო გარიგება, არ დადო ხელშეკრულება - უბრალოდ 

წარმოუდგენელია. 
ხელშეკრულება არის მსარეებს შორის ნებაყოფლობითი შე- 

თახნსმება, იურიდიული აქტი. რომელშიც გამოხატულია თანხმობა 
ურთიერთხელსაყრელ თანამშრომლობაზე. ცნობილია, რომ ყვე- 
ლა საქმიანი ურთიერთობა სამეურნეო სუბიექტთა შორის რეგუ- 

ლირდება კანონმდებლობითა და იმ პირობებით, რომლებსაც ისი- 
ნი ითვალისწინებენ შესაბამის სელშეკრულებებში. ცალკეული ოპჰე- 
რაციისა თუ საერთოდ სამეურჩეო საქმიანობის წარმატება, მჩიშე- 

ხელოვნსადაა გაპირობებული იმით, თ.უ რამდენად სწორად არის 

შედგენილი და გაფორმებული ყოველი ცალკეული ხელშეკრულე- 
ბა. ეს არცაა გასაკვირი. რადგან სწორედ ხელშეკრულება გიხსამდ- 

ვრივს მხარეთა ვალდებულებებს, მათ პასუხისმგებლობას. პროდუქ- 

ციხისა და მომსაურების ფასებს, ხარისხს, მიწოდების ყადებს, ანგა- 

რიმსწორების წესებს და სხვა. 

სამეურნეო სელშეკრულებების ყველაზე გავრცელებილი და 

ერთ-ერთი ყველაზე რთული ფორმაა ყიდვა–გაყიდვის, ასუ სასყი- 

დობის ხელშეკრულება. საქართველოში ყიდეა–გაყიდეის ხელ- 
შეკრულება, ასეთი ხელშეკრულების მხარეების უფლებები და მო- 
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ეალეობები რეგულირდება საქართველოს სამოქალაქო კოდექ- 
სის 477-520 მუხლებით. 

ნასყიდობის ხელშეკრულებით გამყიდველი მოვალეა გადასცეს 

მყიდველს საკუთრების უფლება ქონებაზე, მასთას დაკავშირებ უ- 

ლი საბუთები და მიაწოდოს საქონელი. 

მყიჯეყლი მოვალეა გადაუხადოს გამყიდველს მეთანხმებული 

ყასი ღა მიიღოს საყიდი ქოსება. 

გაყიდული ნიეთის გადაცემასიას ერთად მყიდველზე გადადის 

ნივიის შემთხვევითი დაკარგვის ან გაფუჭების რისკი, იე მსარეე- 
ბი სხეა რამეზე არ შეთანხმებულან. 

თუ გამყიდველი გაყიდულ ნიეთს მყიდველის მოთხოვჩნითის გზავ- 

ნის სხეა ადგილას, ვიდრე ეს ხელშეკრულებით იყო გათვალისწი- 

სებული, მაშინ, ნივთის შემთხვევით ღაღუპეის ას გაფუჭების რისკი 
გადადის მყიდველზე იმ მომენტიდან. როცა გამყიღველმა ნივთი 

ჩააბარა გადამბიდველს, ან ამის შესრულებისათვის პასუხისმგე- 
ბელ პირს. 

საქონელი მიღებულად ჩაითვლება, თუ მყიდველი შეასრ ულებს 

ისეთ მოქმედებას, რომელიც მოწმობს მის მიღებას. 
ხელშეკრულების ყოველ მხარეს შეუძლია უარი თქვას თავისი 

ვალდებულებების შესრულებაზე, თუ ხელშეკრულების დადების შემ- 
დეგ აღმოჩნდება, რომ არსებობს რეალური საშიშროება იმისა, მე- 

ორე მხარე თავის მოვალეობათა მნიშვნელოვას ნაწილს არ შეას- 
რულებს. 

გაყიდული საქონლის ნაწილ-ნაწილ მიწოდებისას, თუ ერთი მხა- 
რის მიერ მიწოდების მხოლოდ ერთი ვალდებულების შეუსრულებ- 
ლობის გამო შეიქმნა რეალური საშიშროება იმისა, რომ მომაეა- 
ლი მიწოდების ეალდებულებებიც არ შესრულდება, მაშინ, მეორე 
მხარეს შეუძლია უარი თქვას ხელშეკრულებაზე. 

გამყიდველმა მყიდველს უნდა გადასცეს ნივთობრივი და უფ- 
ლებრივი ნაკლისაგან თავისუფალი ნიეთი. 

ნიჭქთი ნივთობრივად უნაკლოა, თუ იგი შეთანხმებული ხარის- 

ხისაა. თუ ხარისხი არ არის წინასწარ შეთანხმებული, მაშის სიეთი 
უნაკლოდ ჩაითვლება, თუ იგი ვარგისია ხელშეკრ-ელებიი! გათვა- 
ლისწინებულ ან ჩეეულებრივი სარგებლობისათვის. ნაკლს უთა- 
ნაბრდება, თუ გამყიდველი გადასცემს ნიეთის მხოლოდ ერთ ნა- 
წილს, სულ სხეა ნივთს, მცირე რაოდენობით, ან. თუ ნიეთის ერთი 
ნაწილი ნაკლის მქონეა, გარდა იმ შემთხვევისა, როცა ნაკლი არსე- 
ბით გავლენას ვერ მოახდენს შესრულებაზე. 
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ნივთი უშლებრივა< უნაკლოა, თუ მესამე პირს არ შეუძლია 

გას უცხადოს მყიდველს პრეტესტია თავისი უფლებების გამო. “ეუ- 

ლებრიე საეყლს უთანაბრდება, თუ საჯარო რეესტრში რეგისტრი- 

რებულია არარსებული უფლება. 

სუ გაყიტული ნიეთი საკლის მქონეა. გამყიდველმა ან უნდა 

გამოასწოროს ეს ნაკლი, ახ. თუ საქმე ეხება გყაროვნულ ნივისს. 
მწეცვალოს სივთი საამისოდ აუცილებელ ყადაში. გამყიდველს ეკის- 
რება ნაკლის გამოსწორებისათეის აუცილებელი ხარჯების ანაზდღა- 
ურება, მათ შორის, ტრასსპარტირების, გიის, სამუშაოს შესრულე- 

ბის და მასალის ღირებულების ხარჯები. გამყიდველს შეუძლია 
უარი თქვას როგორც ნაკლის გამოსწორებაზე, ასევე ნივთის შეც- 
ელაზე, თუ ეს მოითხოვს შეუსაბამოდ დიდ ხარჯებს. თუ გამყიდვე- 
ლი ნაკლის გამოსწორების მიზნიი, მყიდველს გადასცემს უნაკლო 
ნიეთს, მაშის, მას შეუძლია მყიდველს მოსთხოვოს ნაკლის მქონე 
სივთის უკან დაბრუნება. 

მყიდველს შეუძლია ნივთის ნაკლის გამო მოითხოყოს ხელშეკ- 
რულების მოშლა. გამყიღველმა უნდა აუნაზღაუროს მყიდყელს გა- 
წეული დანახარჯები. 

თუ მყიდეელი არ ითსხოეს ნივთის საკლის გამოსწორებას, ან 
ახლით მის შეცელას გამყიდველისათვის საამისოდ მიცემული ვა- 
დის გასვლის შემდეგ და არც სელშეკრულების მოშლას, მას შეუძ- 
ლია მოითხოვოს ფასის შემცირება იმ ოდენობით, რაც საჭიროა 
ნაკლის გამოსასწორებლად. მხედველობაში მიიღება ხელშეკრუ- 
ლების დადების მომენტისათვის არსებული ფასი. 

მყიდეელს უფლება აქეს, უარი თქვას საქონლის მიღებაზე, თუ 

გამყიდველმა მას მიაწოდა საქონელი იმაზე ნაკლები რაოდენო- 
ბით, ეირე ეს ხელშეკრულებით იყო გათვალისწინებული. თუ 
მყიდველი მიიღებს ასეთ საქონელს, მაშინ ფასს გადაიხდის სახელ- 
შეკრულებო ფასის პროპორციულად. თუ საქოჩლის რაოდენობა 
აღემატება ხელშეკრულებიი გათეალისწინებულს,. მაშინ, მყიტეელს 
შეუძლია მიიღოს ეს რაოდეჩობა და მოვალეა გადაიხადოს სა- 
ხელშეკრულებო ფასის პროპორციულად, ან მიიღოს მხოლოდ ის 
რაოდენობა, რაც ხელშეცრულებიიჯსაა გათვალისწინებული, ხოლო 
ზედმეტი დააბრუნოს უკანვე გამყიდველის ხარჯზე. 

სივთის ნაკლით ან ხელშეკრულებით განსაზღვრული სხვა პირობე- 
ბის დარღვევით მიყენებული ზიანი ანაზღაურდება ბოგადი წესების 
მიხედვით. მყიდველს არ წარმოეშობა უფლებები ნიეთის ნაკლის გამო, 
თუ ხელშეკრულების დადების მომენტში მან იცოდა ამის შესახებ. 
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იუ მყიდველი მეწარმეა, ის ვალდებულია დაუყოვნებლივ შეა- 
მოწმოს ნიეიოი: თუკი იგი ნაკლის აღმოჩენიდას შესაბამის ვადაში 

ან იმ ეაღაში, რომლის განმაელობაშიც ცნობილი უნდა ყოფილიყიი 
მისთვის ხა ყლის არსებობა, არ წარუდგესს გამყიდველს პრეტენბი- 

ას, მას ერთმევა ნიყთის ნაკლის გამო მოთხოვსის უფლება. ისუ 

გამყიდველი შეგნებელად დუმდა ნიეთის საკლზე, მაშის მას არ 

შეუძლია დაეყრდნოს ამ მუხლით გათვალისწინებულ უყლებას. 

თუ გამყიდყელი ნიეთის ვარგისიანობის ვადას განსაზღყრავს. 

მაშის ივარაუდება. რომ ამ ვადის განმავლობაში გამოვლენილი 

ნაკლი მყიდველს აძლევს მოთხოვნის ჟეფლებას, 
ხელშეკრულებით შეიძლება შეიზღუდოს ას გამოირიცხოს გამ- 

ყიდველის პასუხისმგებლობა ხსაკლის მქონე ნიეთის გაყიდვისას. 

მაგრამ ასეთი შეთანხმება ბათილი იქნება, თუ გამყიდველი გახნზ- 
რახ დუმდა ნიეთის ნაკლის შესახებ. 

ნივთის სასყიდობის მომწესრიგებელი წესები შესაბამისად გა- 
მოიყენება უფლების ან სხეა ქონების ნასყიდობის მიმართაც. უფ- 
ლების გაყიდვის შემთხვევაში, გამყიდველი კისრულობს ამ უფლე- 
ბის ნამდვილობის დასაბუთებისა და გადაცემის ხარჯებს. თუ გა- 
ყიდულია უფლება, რომელიც იძლევა ნივთის ფლობის შესაძლებ- 
ლობას, მაშინ გამყიდველი ვალდებულია მყიდველს გადასცეს ნიე- 
თობრივად და უფლებრივად უნაკლო ნივთი. 

როდესაც ნასყიდობა ხორციელდება განეადებით ანუ კრედი- 
ტით, გამყიდველი ვალდებულია გადასცეს ნივთი მყიდველს ფასის 
გადახდამდე. ნივთის ფასის გადახდა მყიდველის მიერ ხდება ნა- 
წილ-ნაწილ, დროის განსაზღვრულ შუალედებში. 

განვადებით ნასყიდობის ხელშეკრულება უნდა დაიდოს წერი- 
ლობით. ხელშეკრულებაში უნდა აღინიშნოს: 

ა. ნაღდი გადახდის ოდეხობა; 
ბ. ნაწილ-ნაწილ გადასახადი თანხის ოდენობა და გადახდის დრო: 
გ- წლიური პროცენტის ოდენობა. 
3. გამყიჯველმა მყიდველს უნდა გადასცეს ნასყიდობის საბუ- 

თების ასლი. 
ნასყიდობის ხელშეკრულების მომზადებისა და დადების პრო- 

ცესში აუცილებლად უნდა იქსეს გათვალისწინებული ისეთი სა- 
კითხები, როგორებიცაა: მხარეების ქმედუნარიანობა, გამყიღველი 
მხარის საკუთრების უფლების კანონიერება გარიგების საგანზე 
კანონით გათვალისწინებულ შემთხვევაში გარიგების ნოტარია- 
ლური დამოწმების აუცილებლობა და სხეა. 
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ძიღვა-გაყიდვის 

ხელშეპრულება 

ქ. თბილისი “ 2006 V. 

–.- საწარმოს დირე)ტორის 

– სახიის. შემდგომში „გამყიდველი“ ერთის 

ჟ––_" –-–- საწარმოს დირექტორის 

ლეფევრი ურ თორობ ფლო თოუფღლლი სასით შემდგომში 

„მყიდველი“ მეორეს მხრიე, ესარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოების 

წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით!. 

შევთანხმდიი:: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1). „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს 

საკუთრებაში მყიდველს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საქონელი. 

„მყიდველი“ ეალდებულებას კისრულობს მიიღოს საქონელი და 

გადაიხადოს მისი ღირებულება წინამდებარე ხელშეკრულებით 

გათეალისწინებული წესით. 

12. საქონლის დასახელება ი –ალუფელბუებ ტოი ტლ თუთი ბ ლ თიბვის 

ტიპი, მარკა, ს სტანდარტი, · არტიკული 

13. საქონლის დამამზადებელი _ თობი ა ლი ლ 

სრული დასახელება და რეკვიზიტები 

14. საქონლის ადგიდმდ; )ბარეობა ი“ – ღღღ 

სრული დასახელება და რეკეისზიტები 

I.5. დიკუმენტები, რომლებიც გამყიდეელმა უნდა გადასცეს 

გადამგზიდეელს: 

თოფონ თლო ლუოი ურლთორვოუოი თობი ტღროლ ეგზ. 
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ბ. – ფეოოო ეგზ. 
3. აერო 00005 - ეგზ. 
I.6. დიკ6უმესტები, რომლებიც გამყიდველმა უხდა გადასცეს მყიდველს 

I. ლაუ ფუთონურო ს ოოეთორტრბთთით–-– ეგზ. 

2. ეგზ. 

3. ღოოურის მრა ტრაბოილი ეგზ. 

2. მხარეთა ეალდებულებები 

2.). „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულიბს: 

2.1.1. გადასცეს „მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

საქონელი (გადასცეს საქონელი გადამზიდაეს) ხელშეკრულების 

ხელმოწერიდან –––-–---- დღის ეადაში. 

2.L.2. საქონლის გადაცემა მოახდინოს მიღება-ჩაბარების აქტიი!. 

2.13. საქონელთან ერთად გადასცეს მყიდველს შემდეგი დოკუმენტები: 

  2.13.1. საი 

2.132, –- სარვევეაი --   

  2.1.3.3. 

2-2. „მყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს: 
22.1. დროულად მოახდინოს ანგარიშსწორება. 

222. დროულად მიიღოს საქონელი მიღება-ჩაბარების აქტით. 

223, ტრანსპორტირება განახორციელოს საკუთარი ხარჯებითა და 

რისკით. 

3. რაოდენობა 

3.). საქონლის განზომილების ერთეული – ილ ფოიე ბოოიი 

32. საქონლის საერთო რაოდენობა –––––– ლორე ეთთ სიოვთეალო 
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4. ასორტიმენტი 

4.1, საქონლის ჯ გეყები და ასორტიმენტი 

4.I.I. რათღდღენთბა 

4.I.2. –- რაოდენობა 

4.2. საქონლის სრული ასორტიმენტი, გასსაზღვრულია წინამდებარე 

სელშეკრულების MI დანართში. 

5. ხარისხი 

5.1. გამყიდველის მიერ მოწოდებული საქონელი უნდა აკმაყოფილებდეს 

ხელშეკრულება. სტანღარტი. სერტიფიკატი, სასაქონლო ჩიმუში 

მოთხოენებს 

5.2. გამყიდეელის მიერ მოწოდებული საქოსლის სარისხი 

დადასტურებული უნდა იყოს უელერი ლლელოლ .-ი 

თეთ რე რეეეოებობო თვლით ბრინი ფაალებბთს ბ იხილის -- რრიგინალებით. 

53. საქონლის შენახვის, ექსპლუატაციის, გამოყენების საგარანტიო ვადა 

  

დამზადების გადატეირთეის, მიღების, ექსპლუატაციის ღაწყების 

მომენტიდან 

54. საგარანტიო პჰერიოღის განმავლობაში გამოელეჩილი ხარყებების 

ან საქონლის შეცელის ვადა ლეტი უუფუუეუოოთობი – 

პოლო ფოლოლოლი –რღრ-ლ სარვებების გამოვლენის შესახებ 

გამყიცეელისათვის შეტყობინების მომენტიდან. 

6. კომპლექტურობა 

6.1. გამყიდველის მიერ მიწოდებელი საქონლის კომპლექტურობა 

განისაზღვრება. –ლ ე უუუ 

ხელშეკრულება, სტანდარტი, სხვა ნორმატიული დოკუმენტი 
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6.2. ნაყეი/იბები. რომლებიც არ შედის სტაჩნჯარტულ კიმპლექტში. 

მაგრამ მოწოდებული ენდა იქჩეს წიჩამღებარე ხელშეკრულების 

შესაბამისად: ” – 

6.3. იმ საკეთობათა ნუსხა, რომელიც ამოღებულ ენდა იქნეს 

სტანდარტული კომპლექტიდან: 

  

7. მიწოდების ვადები და წესი 

7.1. საქონელი სრულად უნდა მიეწოდოს „მყიდველს“ –-––ი–-––_ _ 

აეებსა–“–_–- – განმავლობაში (ხელშეკრულების ხელმოწერის, სრული 

ანგარიშსწორების მომენტიღან, თანდართული გრაფიკით. დანართი M2) 
7-2. „გამყიდველს“ (უფლება აქვს, არა აქვს უფლება) ვადამდე მიაწოდოს 

მყიდველს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საქონელი, რის შესახებაც 

მყიდველს ატყობინებს –––––– დღეში გადატეირთეამდე, გადატვირთვის 

მომენტიდან. 

8. ფასები 

  8.1. საქონლის ერთეულის ღირებულება 

– ლარი 

82. ფასები მითითებულია --- მოელოდა 

იესე ლეობ ლუუ უია ვების სეა ეა ეეევეიელ გადასახადების 

ჩათელით, ჩაუთვლელად. 

8.3. სულ საქონლის საერთო ღირებულებაა –. -–. ეეე 

  

  

როარ ლლ –– ლარი 

84, ფასები იი,ვალისწისებს საქონლის ღირებულების –-- - –- -– 

სეეელლი თ %-იან ფასტათმობას ––––-– – დღეში ანაზღაურების 

პირობებში, 

8.5. საქონლის ვადამდე მოწოდებისათვის ,,მყიდველი“ „გამყიდველს“ 

უხდის პრემიის სახით, მოწოდებული საქონლის ღირებულების – –- - 

% ყოველი დღისათეის. 
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ა.ი. „გამყიდველი“ პირგასამტესლოს სახით უსდის მყიდეელს 

შეთანსმებულ ყადაზე ადრე მიწოდებული საქოსლის ღირებელების 

“ი-ს ჯეელი ღლის. 

9. ანგარიშსწორების წესი 

9.1. საქონლის სახელშეკრულებო დირებულების %- 

ლარს. „მყიდველი“ წისასVწარ უხდი! „გამყიდველს“ უსაღღ“იი 
ანგარიშსწიორებიის, „გამყიდველის“ ანგარიშზე «ანხის გადარიცხვის 

ხელშეკრულებსს ხელმოწერის მომენტიდან ლილი დღის 

განმავლიიბაში. 

9-2. სახელშეკრულებო თანხის სრ ული გადახდის საბოლოთ ყადაა –- 

ხელშეკრულების ხელმოწერის, საქონლის გადატვირივის, საქონლის 

მიღების მომენტიდან 

9.3. ანგარიშსწორების წესი ო თ– ლ ფეი --- 
  

ფოსტით. ტელეგრაფიის. სხვა საშუალებით 

94. ანგარიშსწორების სასე –––-–- –ა–ელა– ალ ლელვევევბი ლე 
  

ნაღდი, უნაღდო, შერეული 

  9.5. ანგარიშსწორების ფორმა -–--- –. - _–_ _ 

საგადასახადო დავალება, ჩეკი, აკრედიტივი 

9.6. „მყიდველი“ ვალდებულია შეატყობინოს „გამყიდველს“ 
განხორციელებუელი ანგარიშსწორების შესახებ – ლოი თურლელი 

ვადაში. საგადასახადო დავალების წარდგენის მომენტიდას 

(ტელეფონით. ფაქსით). 

9.7. ხელშეკრულების 7.5. და 7.6. პუნქტებით გაისვალისწინებ ული 

თანხების გადახლა ხდება იმავე წესით, როგორც ძირითაღი თანხისა. 

9.89. სელშეკრულების 7.6. პუჩქტით გათეალისწინებელ ჯარიმას 

„გამყიდველი“ უხდის „მყიდველს“ მისგან პრეტენზიის მიღებიდან -- – 

დღის განმავლობაში, უნაღდო ასგარიშსწორებით ან ახდენს 

ურთიერთჩათელას. 
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9.9. ხელშმეკრელების 5.2. პუნქტით გაი ყალისწინებ ული საკეიობების 

მიწოღებისათვის, რომელიც არ შედის მიწოდების სტანდარტულ 

კომპლექტში, მხარეებს მაორის ანგარისწორება სდტება იმავე Vესით!. 

როგორც მირითადი მიწოდებისაივის. 

10. მიწოდების პირობები 

10.1. მიწოდება ხორციელდება ინპოტერმსის შესაბამისი ტერმინით 

განსაზღერული პირობებიი!. 

10.2. საქონელზე საკუთრების გადაცემა ხდება -–-– – რერო 

  

  10.3. ს საქონელზე რის კის გადაცემა სდ; სბა ღღოობმლერეთორ თით –ტღელ 
–უუუ–ი ს ხრერ ბიე მ4. ხელშეკრულების თანახმად 

საქონლის მიწოდების პუნქტად განსაბზღერულია –ლ–ი––ეიელიელლულბე 

  

  

11. ტარა და შეფუთვა 

11.1, საქონელი შეფუთული უნდა იქნეს (სტანდარტის, შეთანხმებული 
სასაქონლო ნიმუშის მიხედეით) ხელშეკრულების მოთხოვნებოს 
შესაბამისად. 

II.1.1. თუ ხელშეკრულებაში საქონლის შეფუთვის წესი მითითებული 
არ არის, საქონელი ისეთი წესით უნდა იქნეს შეფუთული „გამყიდველის“ 
მიერ, რომ შეფუთვა გამორიცხავდეს საქონლის გაფუჭებას, დაზიანებას ან 
განადგურებას მიწოდების (ტრანსპორტირების, შენახვის, დასაწყობების) 
პერიოდში – საქონლის მიღებამდე „მყიდველის“ მიერ. 

II.2. დამატებითი მოთხოენები შეფუთეაზე და ტარაზე ალლ –– 

113. ტარის დაბრუნების ვადები და წესი ლუი ირლ 

II.4. ანგარიშსწორების პირობები დაბრ უნებული ტარისათვის ----- – 

  

 



12. საქონლის მარკირება 

I2.1. საქონელი და ტარა მარკირებელი უხდი, იქნეს სელშეყრელების 

პირთტეიის (სტასდარტი, Mაონლო სიმუში, დამატებიი პირთბები!ა) შესაბამისად, 

13. გადატვირთვა და ტრანსპორტირება 

(3. ხელშეკრელება გადამზიდავთან (გადამზიდავის სრელი 

დასახელება, ძირსითადი რეკეიზიტები. გაღაზიდეის ხელშეკრულების 

რეკყიზიტები). 

I3.2. გაგზავნის პუნქტი 

  

13.3. გაღატეირთეის ვადები – –- – ""'''" 

უფელეებ –ი ტვირთის გაღაზიდეისათეის ჩაბარების მომენტიდან. 

(34. მინიმალური სატრასსპორტო სორმა ოოღვლეეი, 

საოუ–უ_-_--_– ი. ”  ” აი” 

13.6. გადატვირთვის განსაკუთრებული პირობები (მალფუჭებადი, 

ცეცხლსაშიში, სუნიანი, ნაყარი და სხვა). 

13.7. „გამყიდველი“ ვალდებულია, საქონლის გადაზიღეისათვის 

ჩაბარებიდან ლ –-– საათში. ფაქსით, ტელეფონით. დეპეშით 

შეატყობინოს მყიდველს: გადატეირთვის თარიღი, ტრანსპორტის სახე, 

დასახელება, ვაგონის ნომერი, ავტომანქანის ნომერი. თვითმფრინავის რეისი, 

ხელშეკრულების თარიღი და ნომერი, საქონლის დასახელება და 

რაოდენობა, სატრანსპორტო დოკუმენტების ნომრები. 

13.8. „გამყიდველი“ პასუხისმგებელია, გადამბიდავისათვის ყველა 

აუცილებელი დოკუმენტის სწორად და სრელად გაფორმებული საკმარისი 

ეგზემპლარების გადაცემაზე და სრულად აგებს ჰასეხს ამ მოთხოვნის 

შეუსრულებლობის აჩ არასრულად შესრულების შედეგებზე. 

14. საქონლის გადაცემა 

I4.1. საქონლის გადაცემა (მიღება-ჩაბარება) ხდება დანიშსულების 

ჰუნქტში. 

I4.2. საქონლის მიღება რაოდენობისა და ხარისხის მიხედვით ხდება 

მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად. 

(4.3. „მყიდველი ვალდებულია“ საქოხლის მიღების შესახებ შეტყობინოს 
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გამყიდველს საქონლის მიღებიდან---- ----- საათში. 

144. საქონლის მიღება-ჩაბარება. 

I4.4.I. საქონლის მირება-ჩაბარება მოსდჯება დანის ელების პიირტში 

ახ ტეირთის საბილოთო მიმღებიას. 

144.2. როგსსრც წესი, საქონლის მიღებას ახორციელებენ სათანადოდ 

უფლებამოსილი პირები, რომლებიც აფორმებენ შესაბამის აქტს სარისსისა 

და რაოდენობის მიხედვით საქონლის მიღებაზე. 

144.3. მიღება-ჩაბარების აქტის საფუძველზე „მყიდველი“ ახდესს 

საბილოო ანგარიშსწორებას „გამყიდეელთან“, მიღებული საქოს- 

ლისათვის. 

14.44. თუ მიღების პროცესში გამოელინდება, რომ საქონლის ახ მისი 

ჩაწილის ხარისხი. კომპლექტურობა, მარკირება, შეფუთვა არ აკმაყოფილებს 

სელშეკრულების მოთხოვნებს – რაც ასახული იქნება მიღება-ჩაბარების 

აქტში – მყიდველს უფლება აქვს: 
ა) მოითხოვოს და მიიღოს ფასდაკლება ფაქტიური სარისსის 

შესაბამისად; 

ბ წაუყენოს საჯარიმო სანქცია მომწოდებელს წინამდებარე 
სელშეკრულების I4.42. პუნქტის შესაბამისად შედგენილი აქტის 

საფუძველზე. 
გ) დაუბრუნოს უსარისხო და უკომპლექტო საქონელი „გამყიდველს“ 

მისიეე ხარჯზე. მთლიანად ან ნაწილობრიე. 

ჯარიმა და საქონლის უკან დაბრუნება არ ათავისუფლებს გამყიდეელს 

საქონლის მიწოდების შესახებ ნაკისრი ვალდებულებებისაგან. 
144.5რ. თუ მიღებული ხარისხის შემოწმების შედეგად აღმოჩნდება, რომ 

საქონლის –– –-–- %-ზე მეტი არ შეესაბამება ხარისხის შესასებ 
ხელშეკრულებით გათვალისწინებულ მოთხოენებს, მყიდველს უფლება აქვს: 

ა) ცალმხრივად შეწყვიტოს ხელშეკრულება „გამყიდველთან“; 
ბ) წაუყენოს მას ჯარიმა 16.4.2. ჰუნქტით განსაბღვრული წესიის; 
გ)შეიძინოს მოუწოდებელი საქონელი მოქმედი საბაზრო ფასებიის და 

ფასთა სხეაობა მიაკუთენოს გამყიდველს გადასახდელად, რომელიც 

ვალდებულია აუჩაბღაუროს „მყიდველს“ ფასთა სხეაობით მიღებული 

ზარალი, „მყიდველის“ მიერ ზარალის ანაზღაურების შესახებ მოთსოენის 

წაყენებიდან დღის ეადაში; 
დ) „გ“ პუნქტით განსაზღვრ-ელი ვადის გადაცილება უქმნის გამყიდეელს 

დამატებით ვალდებულებას, გადაუხადოს მყიდეელს ჯარიმის სახ 

გადაუხდელი თანხის -–- – % ყოველი ვადაგადაცილებუელი დღისათვის. 

14.4.6. „გამყიდველი“ შეუწყობს ხელს „მყიდველს“ შეამოწმიის 
ხელშეკრულებით გათვალისწინებული პროდუქციის ხარისხი. კომპლექ- 
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ტერთბა. შეფუთყა და მარკირება საწარმომივე ან პორტში (ა; (სლისს 

გადატეხრტეამდე. 
14.4.6.), თსუ ასეთია შემოწმების შედეგად „მყიდველი“ ან მისი 

სარ ულუყლებიანი წარმომადგენელი დაადგენს, (III) საქონლის ხარი!!!“ 

მეფუივა. მარკირება არ შეესაბამება სელშეკრელებით გათვალისწინებ ელ 

მოთხოყნებს. „მყიდველს“ ეფლება აქვს აკრძალოს ასყისი საქონლის 
გადატეირთვა. სადღა» „გამყიდველი“ ვალდებულია საყის“ ხარჯებიის 

შეცეალოს დაწუნებული საქონელი. 

15. ხელშეკრულების მოქმედების ეგადა 

15.1. ხელშეკრულები ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომენტიდას 

ღა ძალაშია მხარეთა მიერ მის სრულად და ჯეროვნად შესრელებამდე. 

16. მხარეთა პასუხისმგებლობა 
16.I. მსარეები ვალდებულებას კისრულობენ, აუნაბღაურონ მეორე 

მხარეს მათ მიერ წინამდებარე ხელშეკრულების შეუსრულებლობის ან 

არასრულად შესრულების შედეგად მიყენებული ზარალი, მათ შორის, 

სელიდან გაშვებული სარგებელი მოგება – მოქმედი კანონმდებლობით 

განსაზღერული წესით. 

16.2. „მყიდველი“ პასუსისმგებლობას კისრულობს: 

I6.2.1. ხელშეკრულებით გათეალისწინებული ანგარიშსწორების 

ეადების დარღვევისათეის გადაუხადოს პირგასამტეხლოს სახით 

„გამყიდველს“ ვადაგადაცილებული თანხის ---––---% ყოველი სრული 

ეადაგადაცილებული დღისათვის; 

16.2.2. ხელშეკრულების I4.3. პუნქტით გათვალისწინებული შეტყობი- 

ნების დაგვიანებისათვის გადაუსადოს „გამყიდველს“ ჯარიმის სახით, –– 

–––-“- ლარი. ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

16.23. ხელშეკრულებით განსაზღვრული საქონლის მთლიანად ან 

საწილობრიე მიღებაზე ცალმხრივად უარის თქმის შემიხყევაში (თუ ეს 

არ არის გამოწვეული გამყიდეელის მიზებით – უსარისხობა, არაკომ- 

პლექტურობა, მოწოდების ვადების დარღეევა, შესთსასხმების დარღეევა 
ფასების შესასებ) გადა ეხადოს გამყიდეელს: 

ა) მიუღებელი თახსსის -----.-- %; 

ბ ჯარიმა ხელშეკრულების ცალმხრივად დარღვევისათვის 

რეალ ლარი. 

გ) საკუთარი სახსრებით დაუბრუნოს გამყიდეელს საქონლის ნაწილი, 

რომლის მიღებაზეც უარი თქეა საქონლის მიღებიდან -- -– დღეში. 
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(6.3. მოწოდებული საქონლის ვკომპლექტობის. უხარისხობისა ას 

რათრდეჩობრივი დანაკლისის გამოელენისას, მხარეების პას უსისმგებლთბა 

განისაზღერება მოქმედი კანონმდებლობით, გამოვლენილ დარღვეყებმს 

გამყიდველის, გადამზიდველის, მყიდველის ბრალის შესაბამისად. 

16.4. „გამყიდველი“ მას ეხისმგებლიბას კისრულობს: 

16.4.). გადაუჩადის პირგასამტეხლოს სახიი „მყიდველს“ დაგვიანებით 

მიწოდებული საქონლის ღირებულების როს ყოველი სრელი 

გადაგადაცილებუელი დღისათყის. 

164.2. გადაუხადოს „მყიდველს“ ჯარიმის სასიიი, მიწოდებული უხარისს!ი, 

უკომლექტო, დასაკლისით და ხელშეკრულებით გაუთვალისწინებლი 

საქონლის ღირებულების –- -– -%. 

164.3. „გამყიდველის“ მიერ მიწოდებაზე ცალმხრივად უარის იIქმის 

შემთხვევაში, იგი ჯარიმის სახით უხღის „მყიდველს“ მიუწოდებელი 

საქონლის ღირებულების –––-––%. 

1644. ჯარიმებისა და პირგასამტეხლოების გადახდა არ ათავისუფლებს 

მხარეებს ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან. 

165. ხელშეკრულების პირობების დარღვევისათვის ბრალეული მხარე 

კისრულობს ასევე შემდეგ პასუხისმგებლობას: 

  

  

  

17. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის პირობები 

I7.I. „გამყიდველს“ უფლება აქვს, ცალმხრივად უარი თქვას 
ხელშეკრულებიი! ნაკისრ ვალდებულებებზე და პასუხისმგებლობაბე. თუ: 

I7.I.1. - –_ ალილო     

  17-12. თ – – –__-–--- 

  

17.2. „მყიდველს“ უფლება აქეს. ცალმხრივად უარი ისქვას 
ხელშეკრულებით ნაკისრ ეალდებულებებსა და პასუხისმგებლობის 

შესრულებაზე, თუ 
172.------ -- ღ––   

  

 



18. ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების უზრუნეელყოფა 

Iგ.1. ამ იაეში ეყიდა იქნენ მითხთებელი როგორიც „გამყიდველის“. ისე 

„მყიდველის“ მოთხოვნები ხელხეკრელებით ნაკისრი ყალდებელებების 

უზრეუნეელსაყოფად – თავდებობა. საბანვო. გარანტია, გირავნობა, სხვა 

შესაბამისი დოკუმენტების დანახელება. დიყემენტის სელმომწერის 

მხარეები, იმერი, თარიღი. 

19. ფორსმაჟორი 

19. არცერთი მხარე არ აგებს ჰასუსს ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ეალდებულებების მი,ლიანად, ას ნაწილობრივ შეუსრულებისათ;ვის. ისე ეს 

შეუსრულებლობა გამოწვეულია სტიქიური და ტექნოლოგიური კატა- 

სტროფებით. ხანძრით. საომარი მოქმედებებით. სამთაერ“იიბო გადაწ- 

ყვეტილებათ, სოციალური ავეთქებებით და ეს მოელესხები დაიწყო ახ 

განვითარდა ხელშეკრულების ხელმოწერის შემდეგ. 

19.2. თუ ჩამოთელილი გარემოებიდან, უშუალოდ რომელიმე მოქმედებს 

მსარის მიერ ნაკისრი ვალდებულების ხელშეკრულებით განსაბღვრული 

შესრულების ვადაზე, ეს ეაღა გაგრძელდება დაუძლეველი ძალის 

გარემოების მოქმედების სანგრძლივობის შესაბამისად. 

19.3. მსარე. რომელსაც წამოეჭრა დაუძლეველი ძალის გარემოება, 

ვალდებულია ასეთი გარემოების. მისი შესაძლო ხანგრძლივობის და 

შეწყვეტის შესახებ შეატყობინოს წერილობით მეორე მხარეს. 

194. შეტყობინებაში ასახული ფაქტები დადასტურებული უნდა იყოს 

შესაბამისი რეგიონის სავაჭრო, სამრეწველო პალატისა, ან სხვა 

კომპეტენტური ორგანოს მიერ. 

19.5. არშეტყობინება, ან დაგვიანებით შეტყობინება უფლებას ართმყეს 

მსარეს, გამოიყენოს ზემოი, მოყვანილი ღაუძლეველი ძალის მოელეხები 

პასუსისმგებლობიდან განთავისუფლების საფუძევლაღ. 

(96. ი-უ გარემოება. რომელიც შეუძლებელს ხდის მხარის მიერ ნაკისრი 

ეალღებულებების შესრულებას. თვეზე მეტს გაგრძელდება, 
მეორე მხარეს, უფლება აქვს მთლიანად. ან საწილობრიე უარი თქვას 

ხელშეკრულებით! ნაკისრ ეალდებულებებსა და პან უხისმგებლობაზე. 

მსარისთვის მიყენებული შესაძლო გარალის ანაზღაურების გარეშე. 

20. პრეტენზიები 

20.1. წინამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს უნდა წაუყენონ - თვის ვადაში 
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პრეტენზიის წაყენების საფუძელის წარმოქმნის დღიდან. 

20.2. პრეტეჩიიის წაყენების ოიოარიღად იფელება საფოსტო განყო- 

ფილების შტამპის თარიღი საპრეტენზიო წერილის მიღებაზე. 

20.3. პრეტენზიის მიმღები მხარე ყალდებ ელია. არსებითად განისილოს 

იგი (მოლიანად ას საწილობრივ აღიარიის, ას მთლიანად თე ჩაწილობრიყე 

უარყო“), მიიღოს გადაწყეეტილება პრეტენზიის მი,'ლიანიდ, ან ჩაწილიბრიე 

დაკმაყოფილების. ან ასეთ დაკმაყოფილებაზე უარის «ქმის შესახებ და 

წერილი ბის აცნობოს მეორე მხარეს, არა უგეიანეს ერთი ისვისა პრე- 

ტენგიის მიღებიდან. 

20.4. მსარეები შეთანხმდნენ. არ წაუყესონ ერთმანეთს პრეტენზიები, 

–--– ლარს.   რომლებიც თანხობრივად აღემატება 

21. დავის გადაწყვეტა 

2I.1. მხარეები ეცდებიან სელშეკრულების შესრულებასთან დაკაე- 

შირებული ყველა ღდაეა გადაჭრან მოლაპარაკების გზით!. 
2I2. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ან 

სასამართლოს საქართველოს კანონმდებლობით გათვალისწინებული 

წესით. 

221.3. ხელშეკრულებაში გარკვევით უნდა იყოს მთთითებული. 
არბიტრაჟის დასახელება, განხილვის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა 

და მათი დანიშენის წესი, განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

22. ხელშეკრულების შეცვლა 

22.1. ხელშეკრულებაში ცვლილებებისა და დამატებების შეტანა 

დაიშვება მხოლოდ მხარეთა წერილობითი შეთანხმებით. 
222. მხარეებს არა აქვთ უფლება, მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე, გადასცეს მესამე მხარეს წინამდებარე ხელშეკრულებიი, 

განსაზღვრული უფლებები და ეალდებულებები. 

23. მხარეთა შორის კავშირის პირობები 

23.1. ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებულ საკათხებში 

მხარეების სრულუფლებიანი წარმომადგენლები არიან 

გამყიდველის –-- -–   

  

გეარი, სახელი, თანამდებობა, ტელეფონი, ფაქსი 
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მყიდველის 

გვარი, სახელი, სანამდებობა, ტელეფორი. ფაქი 

24. ხელშეკრულების განსაკუთრებული პირობები 

24... უნდა აღინიშნოს მსარეყბის შეთანხმება ისეთ საკითხებზე. 

როგორებიცაა: 

ა) ხარისხობრიეი მაჩეყნებლები, მე4 უთვა. მარკირება. რაც აღემატება 

ს„ირმატიული დოკუმენტებით გათეალისწინებ ყლ პარამეტრებს: 

ბ მიიწყობილთბის მონტაჟი და პერიოდული ტექმომსახ ერება; 

ა სათადარიგო საწილების და სპეციალერი მასალების მიწოდება: 

დ) სპეციალისტების მომზადება და სხვა. 

25. საერთო პირობები 

25.1. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს. 

252. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 

ითვლება ყველა წინა შეთახმება და მიმოწერა; 

253. ხელშეკრულება შედგენილია ე ორიგინალურ 

ეგზემპლარად, ––––-- ი ლელე ლევევლლა ენაზე. ყველა ეგზემპლარს 
აქვს ერთნაირი ძალა. 

  

26. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

  26.1. ,,მყიდველი“ –- 

საფოსტო მისამართი –-–ეელოულ ლლ ღამევ ლლ- თღვლ- 

ტელეფონი, ფაქსი, ელ.ფოსტა -––– როღლ ღღებეაი 
ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკვიზიტები -- -8- 

სატრასსპორტო რეკვიზიტები: 

საეაგონო გადატეირიავისათვის –ლ–ი– ალია, 

სა კონტეინერო გადატვირთვისათვის თურუვფლუურიიი ს როღრლი 
  

_ საწყლო ტრანსპორტით გადატვირთვისათეის ოსია ი ოლი 
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საჰაერო გრანსპორტით- გადატყირთვისას:"; “ს 

  262. გამყიდველი 
  

საფოსტო ისამარ“სი -- –- – = 

ტელეყჟყონი. ფაქსი. ელ.ფოსტა · 

ანგარიშსწორყბის ანგარიში, ბას კის რეკვიზიტები --- - 

სატრანსპორტო რეკყიზიტები: 

სავაგონო გადატვირთვისათვის - ალ აღღ- 

საკონტ; )ასნერო გად. ატვირთვისათვის ე.“ 

საწყლო გრანსპორტით გადატეირ თვისათვის · –რრრევლეფლია– 

საპაერო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის ელლ ლოლო 
    

263. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M1 
დანართი M2 

მყიდველი გამყიდველი 

„ა. "აას. 2006 წ „– ავი აა ეა–---- 2006 წ 

286



ყძიდვა–გაქილდვის 

ხელშეპრულება 

(წინასწარი გადახდით) 

კ. თბილისი ი. პიიი წ. 

-– საწარმოს დირექტორის 

გვა სახი“. შემდგომში „გამყიდველი“ 

ერთის მხრიე. ღა საწარმოს 

ღირექტორის ----. ოლოლ 0. თროთოტ ოლ –ა- სახით 

მემდგომში „მყიდეელი“ მეორეს მხრიე. ესარგებლობთ რა ჩვეჩის 

საწარმოების წესდებებიით მონიჭებული უფლებამოსილებებიიის, 

შევთასხმდიი»: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს საკუთრებაში 

„მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საქონელი ხელშეკ- 

რულებას თანდართული სპეციჟიკაციის მიხედვით. 

2. მხარეთა ვალდებულებები 

2.1. „გამყიდეელი“ ქ·ალდებულებას კისრულიბს: 

2.I.1. გადასცეს „მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

საქონელი (გადასცეს საქონელი გადამგიდაეს) მის ანგარიშზე თანხის 

ჩარიცხეიღდღან დღის ყადაში. 

2.12. საქონლის გადაცემა მოახდისოს მიღება-ჩაბარების აქტიი!. 

2.13. საქონელთან ერთად გადასცეს „მყიდველს“ შემდეგი დოკუმენტები: 

– პლ თათალვალი 

2.1.3.2. – –_–



2.1.323. – 

2-2. „მყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს: 

2.2.1. დრთ ულად მიახღინოს ანგარიშსწიორება. 

2-222. დროელად მიიღოს საქონელი მიღება-ჩაბარების ა:ქტიი!. 

223. ტრანსპორტირება განახორციელიის საკ ეთ არი ხარჯებიდა და რის," 

3. რაოდენობა 

3.1. საქონლის განზომილების ერთეული ლ იე 
  

3.2. საქოჩლის საერთო რაოდენობა ––– ლელე ლლ _-.- 

4. ფასები 

4.1. საქონლის ერთეულის ღირებულება –-.– ალეა იალაფოულულითბ 

ლარი 

4-2. ფასები მითითებულია --- 

  

  

  

გადასახადების ჩათვლით, ჩაუთვლელად. 

43. სულ საქონლის საერთო ღირებულებაა აეეე ლარი 

44. ფასები ითვალისწინებს საქონლის ღირებულების ი -- 

ღყი ოო %-იან ფასდათმობის -–-– დღეში ასაზღაურების     

პირობებში. 

4.5. საქონლის ვადამდე მოწოდებისათვის „მყიდველი“ „გამყიდველს“ 

უხდის პრემიის სახით, მოწოდებული საქონლის ღირებულების – %ი-ს 

ყოველი დღისათვის. 

4.6. „გამყიდველი“ პირგასამტეხლოს სასით უხდის „მყიდველს“ 

შეთანხმებულ ვადაზე ადრე მიწოდებელი საქონლის ღირებულების --· %-ს 

ყოველი დღისათვის. 

5. ანგარიშსწორების წესი 

5.1. საქონლის სახელშეკრულებო ღირებულებას –––-–– ––--–-–-- ლარს, 
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„მყიდველი“ წინასწარ ესდის ..გამყიდველს“ უჩადდი ანგარისწოსრებით!. 

„გამყიდველის“ ანგარიშზე თანხის გადარიცხეით! სელშყ,;)რულების 

ხელმოწერის მომენტიდას დღის განმავლობაში. 

5.2. „მყიდველი“ ყალდებულია მეაბტყობინ“სს „გამყიდველს“ 

განსორციელებელი ანგარიშსწორების შესახებ 

ვადაში. საგადასახადო დაყალების წარდგენის მომენტიდან 

(ტელეყონიი!ს. ფაქსით”). 

53. ჩელშეკრეულებით გათვალისწინებ ული „გამყიდველის“ ყალდე- 

ბულებები ძალაში შედის მის ანგარიშზე „მყიდველის“ მიერ ხელშე,- 

რულების მთლიანი ღირებეელების ჩარიცხეის მომესტიდან. 

6. მიწოდების პირობები 

6.,. მიწოდება სორციელდება ინკოტერმსის შესაბამისი ტერმინით 

განსაზღვრული პირობებით. 

6.2. საქონელზე საკუთრების გადაცემა ხდება -----––. ლი ოლ –. 
  

63. საქონელზე რისკის გადაცემა ხდება –-–. თღარლეთბ უო თროძლლ 

6.4. ხელშეკრულების თანახმად ი საქონლის მიწოდების ჰუნქტად 

განსაზღვრულია ლა ლოლ როურონტოოროლ როი თლილ 
  

7. ხელშეკრულები მოქმედების ვადა 

7.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომენტიდან და 

ძალაშია მხარეთა მიერ მის სრულად და ჯეროენად შესრულებამდე. 

8. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

8.I. მხარყები პასუხს აგებენ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებ ულე- 

ბების შეუსრულებლობაზე, ნაწილობრიე ან არასათანადოდ შესრჟყლებაზე. 

მოქმედი კანონმდებლობის ფარგლებში. 

8.2. აჩგარიშსწორების ეადების დარღვევისათვის „მყიდველი“ 

„გამყიდველს“, პირგასამტეხლოს სახით უხდის ----- –-– ლარს ყოველი 
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სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის 

83. საქოსლის მიწიიდების, ხელშეკრულების განსაზღვრული ყადების 

ღარღყევისათ ეის „გამყიდველი“ „მყიდველს“ პირგასამტეხლოს სასიის 

გადაუხდის ლარს ყოყელი სრელი დაგვიანებელი დღისათვის. 

8.4. საქონლის მიწოდებისათვის. რომელიც არ შეყხაბამება 

ხელშეკრულების მოთხოვნებს „გამყიდველი“ „მყიდველს“ გაღა ესდის 

ჯარიმას „მყიდველის“ მიერ წაყესებული დასაბუიებლის პრეტენშიის 

ფარგლებში და აუნაზღაურებს მიყენებულ ტიან". 

8.5. ჯარიმისა და პირგასამტეხლოს გადახდა არ ანთავისუფლებს 

მხარეებს ხელშეკრულებით ნაკისრი ეალდებულებების შესრულე- 

ბისაგან. 

9. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის პირობები 

9.1. გამყიდველს უფლება აქეს, ცალმხრიეად უარი თქვას სელშეკრუ- 
ლებით ნაკისრ ეალღებულებებზე და პასუხისმგებლობაზე, თუ: 

9.11. -– = 

9.12. = საა აავალლევაა 

  

  

92. მყიდველს უფლება აქეს, ცალმხრიეად უარი თქვას ხელშეერულებით 

ნაკისრ ვალდებულებებსა და ჰასუხისმგებლობის შესრულებაზე, თუ 

92.1. ალია –ელეაა– 

922.------ 

  

    

  

10. პრეტენზიები 

10.1. წინამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს ენდა წაუყენოს ------ თვის ვადაში 

პრეტენზიის წაყენების საფუძელის წარმოქმნის დღიდან. 

102. პრეტენბიის წაყენების თარიღად ითელება საფოსტო განყო- 

ფილების შტამპის თარიღი საპრეტენბიო წერილის მიღებაზე 

I0.3. პრეტენზიის მიმღები მხარე ვალდებულია არსებითად განიხილოს 
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დტის (მილიანად ან ნაწილობრიყ აღიართხს. ან მიილიანად თე ნაწილობრიყ 

უარყოს). მიიღოს გადაწყეეტილება პრეტენზიის მიხლიანად ან საწილობრიე 

დაკმაყოფილების. ახ ასე დაკმაყოფილებაზე უარის “იქმის შესახებ და 

წერილიიბიი აცნობოს მყორე მხარეს. არა უგეხანეს ერთი თვისა. პრეტეს- 

მიის მიღებიდან. 

10.4 მხარეები შეთანსმჯნენ. არ წაჟყესოს ერთმანეთს პრეტენტიები. 

რომლებიც თანხობრივად აღემატება ლარს. 

11. დავის გადაწყვეტა 

II.1. პხარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავში- 

რებული ყველა ღავა გადაჭრან მოლასარაკების გბით. 

(1,2. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავეს არბიტრაჟს ას 

სასამართლოს საქართველოს კანონმღებლობიის გათვალისწინებული წესით). 

12. ხელშეკრულების შეცელა 

12.1. ხელშეკრულებაში ცელილებებისა ღა დამატებების შეტანა 

დაიშვება მხოლოდ მხარეთა წერილობითი შეთანხმებით. 

122. მხარეებს არა აქვთ უფლება, მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე გადასცენ მესამე მხარეს წინამდებარე სელშეკრულებით განსაზ8- 

ღერული უფლებები და ვალდებულებები. 

13. საერთო პირობები 

I3.1. სელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს. 

(3.2. სელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 

ითვლება ყველა წინა შეთანხმება და მიმოწერა; 

I3.3. ხელშეკრულება შედგენილია ორგინალურ ეგზემ- 

პლარად, ენაზე. ყველა ეგზემპლარს აქვს 
ერი'ნაირი ძალა. 
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14, მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

14.1. „მყიდველი“ · წაგეებიარეელეთუთეეთლოის ლ ფებთბ ბით 

საფოსტო მისამართი ლარები ბ ლლეეულო ალ 

ტელეფონი, ფაქსის. ელ.ფოსტა -– ითი – – 

ანგარიშსწორების ასგარიში, ბანკის რეკვიზიტები · – 

სატრანსპორტო რეკყიბიტები: 

სავაგონო გადატეირთვისათვის ღ–– --” . 

საკონტეინერო გადატვირთვისათვის ა თ 5 –ლლ ლიის – 

საწყლო ტრანსპორტით გადატეირთვისათვის ილ ლიე 

საჰაერო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის –-– ალეა აელეელ ი 

  14.2. „გამყიდველი“ 

  საფოსტო მისამართი 

ტელეფონი, ფაქსი, ელ.ფოსტა – 
ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკვიზიტები ლაა 

  

      

სატრანსპორტო რეკვიზიტები: 

  სავაგონო გადატეირთვისათვის 

საკონტეინერო გადატვირთვისათვის ილი აე–ლეალიეეაელ– 

საწყლო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის –- იაა ლოლეოეო 

საჰაერო ტრანსპორტით გადატეირთეისათე0ის ლიე აა 

143. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M1 

დანართი M2 

მყიდველი გამყიდველი 

–““'. .. აფ. რასაა აა 2006 წ. 
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ყიღვა–გაყიდვის 

ხელშეპრშულება 

(გაყიდვა კრედიტით) 

ე. ,იბილისი 2იიძი წ. 

–. თხილი საწარმოს დირექტორის –– 

_–__ სახიის. შემდგომში „გამყიდველი“ ერთის 

მსრივ და ---- - ლ---- საწარმოს ღირექტორის 

გალვვილლევვვევლეე ლელი ლართეი თ თუევლი– სახით შემდგომში 

„მყიდველი“ მეორეს მხრიე, ვსარგებლობთ, რა ჩვეჩი საწარმოების 

VეI! 'დებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიის, 

შეეთანსმდით!: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. გამყიდეელი ეალდებულებას კისრულობს მყიდეელს საკუთრებაში 

გადასცეს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საქონელი ხელშეკრუ- 

ლებაზე თანდართული სპეციფიკაციის მიხედვით. 

2. მხარეთა ვალდებულებები 

2.1. „გამყიდველი“ ყალდებულებას კისრულობს: 

2.1.1. გადასცეს „მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათეალისწინებული 

საქონელი (გადასცეს საქონელი გადამზიდავს) სელშეკრუეულების 

ხელმოწერის მომენტიდას --- დღის ვადაში. 

2.12. საქონლის გადაცემა მოახდინოს მილება-ჩაბარების აქტით). 

2.13. საქონელთან ერთად გადასცეს „მყიდველს“ შემდეგი დოკუმენტები: 
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2.1313. –_  --–--–- წლე 

22 „მყიდველი“ ყალდებულებას კისრულობს: 
2.2.1. დროულად მთაჩდინოს ანგარიშსწორება. 

2.22. ღროულად მიიღოს საქონელი მიღება-ჩაბარების აქტი“! 

2.23. ტრანსპორტირება გასახორციელოს საკუთარი ხარჯებითა და 

რისკით! 

3. რაოდენობა 

3.1, საქონლის განზომილების ერთეული ლალე ლებ ალლვულოითი 

3-2. საქონლის საერთო რაოდენობა –-- –– ლორ   

4. ფასები 

4.1. საქონლის ერთეულის ღირებულება იელის ოელილ 

  - – - ლარი 

  42. ფასები მითითებულია ი 

გადასახადების ჩათელით, ჩაუთვლელად. 

43. სულ საქონლის საერთო ღირებულებბაბ ლელო ლო უთოთი – 

პოფარუურილთს ლარი 

44. ფასები ითვალისწინებს საქონლის ღირებულების 

– %-იან ფასდაიმობას დღეში 

ანაზღაურების პირობებში. 

4.5. საქონლის ·ადამდე მოწოდებისათვის „მყიდველი“ „გამყიდველს“ 

უხდის პრემიის სასით, მოწოდებული საქონლის ღირებულების – –- – 

% ყოველი დღისათვის. 
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4.რ. „გამყიდველი“ მირგასამფესლოს სახ" უსდის „მყიღველს“ 

მეცანხმებ ელ ვადაში ადრე სიVხდებელი საქონლის ღირებულების - 

ი-ს (სველი დდიIVMII:წVIII. 

5. ანგარიშსწორების წესი 

5.1. საქონლის სახელშეკრელებო ღირყბელებას ლარ. 

„მყიდველი“ გადაისდის ხელშეკრულების ხელმიწერის მომენტიდან 

(საქონლის მიღების მომესტიდან) – – ღღის ყადღაში. 

5.2. „მყიდველი“ ვალდებულია შეატყობინოს „გამყიდველს“ 

განხორცხელებული ანგარიშსწორების შესახებ ვადაში. 

საგაღასახაღო დავალების წარღგენის მომენტიდან (ტელეფონიის. ფაქსით). 

6. მიწოდების პირობები 

6.1, მიწოღება ხორციელდება ინკოტერმსის შესაბამისი ტერმინით 

განსაზღვრული პირობებით. 

6.2. საქონელზე საკუთრების გადაცემა ხდება -- ---. ოუ ფულლოთის 

  

63. საქონელზე რისკის გადაცემა ხდება ---––- -– ––-–- – == 

6.4. ხელშეკრულების თანახმაღ საქონლის მიწოდების ჰუნქტად 

განსაზღვრულია --––– – ––-– პფ ონ ოქოლლერათოთბი აუ – 

7. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა 

7.1, ხელშეკრულები ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომესტიდან და 

ძალაშია მსარეთა მიერ მის სრულად და ჯერიენად შესრულებამდე. 

8. მსარეთა პასუხისმგებლობა 

8.I. მხარეები პასუხს აგებენ ხელშეკრულებიი, საკისრი ვალდებე- 

ლებების შეუსრულებლობაზე ჩაწილობრივ ას არასათანადჯოდ შესრე- 

ლებაზე მოქმედი კანონმდებლობის ფარგლებში. 
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82. ასგარიმსწორების ეადების დარღვევისაი'ყის მყიდველი გამყიდ- 

ყელს. პირგასამტეხლოს სახით უსდის –------ ლარს ყოველი სრული 

ყადაგადაცილებული დღისათვის 

8.3. საქონლის მიწოდების. სელშეკრულების განსაზღერული ეადების 

დარღყევისათვის გამყიდველი მყიტყელს პირგასამტეხლოს სახით 

გადაუხდის - –-–- ლარს ყოველი ცსრელი დაგვეიანებელი დღისათვის. 

8.4. საქონლის მაწოდებისაი ვეის, რომელიც არ შეესაბამება 

ხელშეკრელების მოთსოვნებს. „გამყიდველი“ „მყიდველს“ გადაეხდის 

ჯარიმას მყისველის მიერ წაყენებული დასაბუთებული პრეტენზიის 

ფარგლებში და აუნაზღაჟყრებს მიყენებულ ზიანს. 

§5. ჯარიმისა და პირგასამტეხლოს გადახდა არ ანთავისუფლებს 

მხარეებს ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან. 

9. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის პირობები 

9.1. „გამყიდველს“ უფლება აქვს, ცალმხრივად უარი თქვას ხელშეკრუ- 

ლებით ნაკისრ ვალდებულებებზე და პასუხისმგებლობაზე, თუ: 

9.1.1.   

  

9.12. – · აა 

92. „მყიდველს“ უფლება აქეს. ცალმხრივაღ უარი თქეას სელშეკ- 

რულებით ნაკისრ ეალდებულებებსა და პასუხისმგებლობის შესრულებაზე, 

თუ: 

92.1. ეეე აფი 

  

  

  

922. –---– მასსა ასსაავავეთავები ბე ვალა ბლეიბი როუ 

10. პრეტენზიები 

10.1. წინამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს უნდა წაუყენონ -- ·--- – ისეის ვადაში 

პრეტენზიის წაყენების საფუძვლის წარმოქმნის დღიდაი. 
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10.2. პრეტენტიის წაყენების ით,ხარიღდად იხყლება საფოისტ“ი განს. 

ფილების შტამპის თარიღი საპრეტენბი“ი წერილის მიღებაზე. 

I.3. პრეტენზიის მიმღები მხარე ყალდებ ელიი არსებითად განიხილოს 

იგი (მილიანად ან საწილობრიც აღიაროს, ან მიილიანად თუ საწისლობრიე 

უარყოს). მიიღოს გადაწყვეტილება პრეტენბრიის IMხლიანად ას ნაწილობრიე 

დაკმაყოფილების, ან ახეთ დაკმაყოფილებაზე ეარის «ქმის შესახებ და 

წერილობიი, აცნობოს მეორე მსარეს. არა ეგვიანეს ერთი თვისა 

პრეტენტიის მიღებიდან. 

(0.4. მსარყები შეთანხმდნენ. არ წაუყენოს ერთმანეის პრეფენზიები. 

რომლებიც ითანხობრიყად აღემატები ლარს. 

11. დავის გადაწყვეტა 

I1.I. მსარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავში- 

რებული ყველა დაეა გაღაჭრან მოლა„არაკების გზით. 

112. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ან 

სასამართლოს საქართველოს კანონმდებლობით გაი,„ავლისწინებული წესიი!. 

12. ხელშეკრულების შეცვლა 

12.1. ხელშეკრულებაში ცელილებებისა და დამატებების შეტანა 

დაიშვება მხოლოღ მხარეთა წერილობითი შეისანხმებით. 

122. მხარეებს არა აქეთ, უფლება მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე გადასცენ მესამე მხარეს წინამდებარე ხელშეკრულებით 

განსაზღვრული უფლებები ღა ვალდებულებები. 

13. საერთო პირობები 

13.1. სელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთასხმებებს. 

(3.2. ხელშეკრელების ხელმოწერის მომენტიდას ძალადაკარგელად 

ისით,ვლება ყველა წინა შეთახმება და მიმოწერა; 

13.3. ხელშეკრულება შედგენილია ლ თფი– ორგსსალურ 

ეგზემპლარად, –-–-– ლექოლოლ – ენაზე. ყველა ეგზემპლარს 

აქეს ერთნაირი ძალა. 
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14. მსარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

14.1. მყიდველი სფფ ლვავევთი– 

საფოსტო მისამართი რულ ლებ –– თეა 

ტელეფოჩი, ფაქსი. ელფოსტა იი. 

ანგარიშსწორების ანგარიში. ბანკის რეკვიზიტები 

სატრანსპორტო რეკვიზიტები: 

  საგაგოჩო გაღატეირისყისათყის - – 

საკონტეინერო გადატეირთვისათვის ი – –ა–––ი 

საწყლო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის –----––- . 

საჰაერო ტრანსპორტით გადატეირთვისათვის ––– – სა 

  142. გამყიდეელი 

      

  

  

საფოსტო მისამართი –=––“ 

ტელეფონი, ფაქსი, ელ.ფოსტა ლულა -- 

ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკვიზიტები ––- 5 აეე 

სატრანსპორტო რეკვიზიტები: 

სავაგონო გადატვირთვისათეის – –ოღლლი 

საკონტეინერო გადატვირთვისათვის – 

საწყლო ტრანსპორტით გადატეირთვისათვის ·. ო.ა ლ ოოფილლითლ– 

საპაერო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის ლია ლელლ 

  

  

14.3. ხელშეკრულების დანართები 

დანარიი MI 

დანარი“ი M2 

მყიდველი გამყიდველი 

–_-> ი» „ღა --9ბ –“ 2006 წ. 
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ყიდვა-გაყიდვის 

ხელშეპრულება 

(ფიზიკურ პირებს შორის) 

კ. იაჯბილისი “ 2006 წ. 

მოქალაქე – – – 
მცხოვრები _ 
შემჯგომში „გამყიდველი“ ერთის მჩრიე, და მოქალაქე –- - რულ 

მცხოვრები ეეე ეეე როოუროართტოეალია თლებ 

შემდგომში „მყიდველი“ მეორეს მსრიე. შევთანხმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „გამყიდველი“ ყალდებულებას კისრულობს ,,მყიდეელს“ გადასცეს 

საკუთრებაში სელშეკრულებით გათვევალისწიჩებული საქონელი. 

2. მხარეთა ვალდებულებები 

2.L. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრ ულობს: 
2.I.I. გაღასცეს „მყიდველს“ ხელშეკრულებით, გათვალისწინებული 

საქონელი (გადასცეს საქონელი გადამზიდავს) ხელშეკრულების ხელ- 

მოწერის მომენტიდან –- -- დღის ვაღაში. 

2.I1.2. საქონლის გადაცემა მოასჯინოს მიღება-ჩაბარების აქტით. 

2.1.3, საქონელთან ერთად გადასცეს მყიდველს შემდეგი დოკუმენტები: 

2.L.3.L. თთლოლ 

2.1.3.2, –აე-ე-- 

2.33. თაი 
  

22. მყიდეელი ვალდებულებას კისრ ელობს: 

22.1 დროულად მოასდინოს აჩგარიშსწორება. 
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22.2 დროულად მიიღოს საქონელი მიღება-ჩაბარების აქტიი!. 

2.23. ტრასსპისრტირება განახორციელოს საკუთარი ხარჯებითა და 

რისკი“ 

3. რაოდენობა 

4. ფასები 

4.1. საქონლის ერთეულის ღირებულება -– ეა ლ–-–--ლარი 
  42. ფასები მითითებულია ლ _–- == -- 

გადასახადების ჩათვლით, ჩაუთვლელად. 

  

  

4.3. სულ საქონლის საერთო ღირებულებაა –– ევე ეი-– ლარი 

5. ანგარიშსწორების წესი 

5.1. საქონლის სახელშეკრულებო ღირებულებას ესაა ლარს, 

„მყიდველი“ გადაიხდის ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან 

(საქონლის მიღების მომენტიდან) –- დღის ვადაში.   

6. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა 

6.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომენტიდან და 

ძალაშია მხარეთა მიერ მის სრელად და ჯეროენად შესრ-ელებამდე. 

7. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

7.1. მხარეები პასუხს აგებენ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდე- 

ბულებების შეუსრულებლობაზე, საწილობრივ ან არასათანადოდ შესრულე- 

ბაზე, მოქმედი კანონმდებლობის ფარგლებში, 
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7.2. ანეარიშსწორყბის ვადების დარღყევისაი ვის მყიღდლყელი გაშყი- 

დყელს. პირგასამტეხლოს სახით ესხღის ლარს ყოყელი სრული 

ყადაგადაცილებული დღისაიყის 

7.3 საქონლის მიწოდების. ხელშეკრულების გასსაბღერული ყადების 

დარღყყვისათვის „გამყიდველი“ „მყიდველს,, პირგასამტეხლოს. სასი 

გადაუხდის ლარს ყოყელი ხრული დაგვიანებული ღღისათყის. 

74. საქონლის მიწოდებისა ეის. რომელიც არ შეესაბამება ხელშეკ- 

რულების მოთხოვნებს „გამყიდველი“ „მყიდველს“ გადაუხდის ჯარიმას 

„მყიდველის“ მიერ წაყენებული დასაბუთებული პრეტენზიის ფარგლებში 

და აუნაზღაჟრებს მიყენებულ ზიანს. 

75. ჯარიმისა და პირგასამტესლოს. გადახდა არ ანიაყისევლებს 

მხარეებს ხელშეკრულებით საკისრი ყალდებულებების შესრულებისაგან. 

8. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყეეტის პირობები 

8.1. „გამყიდველს“ უფლება აქვს. ცალმხრივად უარი სთქვას ხელშეკ- 
რულებით ნაკისრ ვალდებულებებზე და პასუხისმგებლობაზე, თუ: 

8.11, ---–   

8.I.2. -–- -- ააიპ ეეივ ლევი   

8.2. „მყიდველს“ უფლება აქეს ცალმხრივად უარი თქვას 

სელშეკრულებით ნაკისრ ვალდებეყლებებსა და პასუხისმგებლობის 

შესრულებაზე, თუ 

„„”“”“”“”“ძ“ძწ“წ0მნმ0ძწმ?მმმმწეწეწმიი” 

9. პრეტენზიები 

9. წინამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშარებული 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს უნდა წაუყენონ იხყის ვადაში 

პრეტენზიის წაყენების საფუძვლის წარმოქმნის დღიდან. 

92. პრეტენზიის წაყენების თარიღად ითვლება საფოსტო განყოფილების 

მტამპის თარიღი საპრეტენბიო წერილის მიღებაზე. 
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9.1. პრეტენტიის მიმდები მხარე ყალდებულია არსებითად განიხილოს 

იტი (მყლიანად ან საწილობრიყ აღიაროს, ას მიხლიანად იე საწილობრიყ 

უარყიის), მიიღოს გადაწყვეტილება პრეტენრიის მილიანად ან საწილობრიცე 

დაკმაყოფილების. ან ასე“ დაკმაყოფილებაზე ვარის ქმის შესახებ და 

წუერილიობის აცსიობოს მერრუ მხარეს, არა ეგეიანეს ერთი იეისა 

პრეტესზიის მიღებიდან, 

9.4. მხარყები შეთანსმდნენ. არ წაუყენონ ერი მანეთს პრეტენტიები. 

რომლებიც თანხობრივად აღემატება ––--- ლარს. 

10. დავის გადაწყვეტა 

10.1. მხარეები ეცდებიან სელშეკრულების შესრულებასთან დაკაე- 

შირებული ყველა დავა გადაჭრან მოლაპარაკების გზითი!. 

10.2. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ან 

სასამართლოს საქართველოს კანონმდებლობით გათვალისწინებული 

წესით. 

11. ხელშეკრულების შეცვლა 

11.1. ხელშეკრულებაში ცვლილებებისა და დამატებების შეტანა დაიშვება 

მხოლოდ მხარეთა წერილობითი შეთანხმებით. 

112. მხარეებს არა აქეთ უფლება, მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე გადასცენ მესამე მხარეს წინამდებარე ხელშეკრულებით განსა- 

ზღვრული უფლებები და ვალდებულებები. 

12. საერთო პირობები 

12.1. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიღუმლო შეთანხმებებს. 

122. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულაღ 

ითვლება ყველა წისა შეთახმება და მიმოწერა: 

12.3. ხელშეკრულება შედგენილია –– თ ორიგინალურ 

–- ენაზე. ყველა ეგზემპლარს   ეგზემპლარად. სპივფლვლიფთი– 

აქვს ერთსაირი ძალა. 

13. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

13.1. მყიდველი +–---   
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საფოსტო მისამარ“ ”ის - 

ტელეფონი, ფაქსი. ელ.ფოსტა 

ანგარიმსწორების ანგარიში, ბანკის რეკეიხიტები 

სატრანსპორტო რეკყიზიტები: 

სავიგოხნო გადატეირიყისათეის 

საკონტეინერო გაღატეირისვისაი ვეის 

საწყლო ტრანსპორტიი გადატესრისეისაეის 

საჰაერო ტრანსპორტიი გადატესრთყისათვის 

  13.2. გამყიდველი 

საფოსტო მისამართი იე _–_--___ 

ტელეფონი, ფაქსი. ელ ფოსტა იიიათა - -– 
ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკვიზიტები - - – 

სატრანსპორტო რეკვიზიტები: 

სავაგონო გადატვირთვისათვის -- – ივო ლეეეუოუეთიოს ლაილტიილ- 

საკონტეინერო გადატეირთვისათვის ლლ ულოლოო იი 

საწყლო ტრანსპორტით გადატეირივისათვის იულ ლელ ეეე 

საჰაერო ტრანსჰპიირტით გადატეირთვისათვის ლოი ქლ 

133. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M1 

დანართი M2 

მყიდველი გამყიდველი 

-“ 2006 წ '' 2006 წ. 
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ყიღმა-გაქიღვის 

ხელშეპრულება 
(დანადგარ-მოწყობილობების შეძენაზე) 

ქ. ს'ბილისი ”“ –-' 2006 V. 

-- –ელლ საწარმოს დირექტორის - 

ლღვეევეიიი ს ოლივიე სახით, შემდგომში „გამყიდველი“ 

ერთის მსრივ, და ალეა ალეა საწარმოს 

დირექტორის ი – ალოე ქიეებელილაეაეეაიალევიაი ი სასით 

შემდგომში „მყიდველი“ მეორეს მხრიე. ესარგებლობი რა ჩვენი 

საწარმოების წესდჯებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიი!. 

შეეთანხმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1) „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს საკ-ე- 
თრებაში „მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათალისწინებული დანადგარ- 

მოწყობილობები. „მყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს მიიღოს 

დანადგარ-მოწყობილობები და გადაიხადოს მისი ღირებულება 

წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული წესით". 

2. მსარეთა ვალდებულებები 

2.1. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულიობს: 
2.1.I. გადასცეს „მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

დანადგარ–მოწყობილობები, თანჯართუელი სპეციფიკაციის მიხეღვიი!, 

ხელშეკრულების ხელმოწერიდან – –-–--– ––--- დღის ვადაში. 

2.1.2. გადასცეს „მყიდველს“ დამატებითი მოწყობილობები და 

სათადარიგო ნაწილები თანდართული სპეციფიკაციის მიხედეით!. 

2.13. დანადგარ–მოწყობილობების გადაცემა მოასდინოს მიღება- 

ჩაბარების აქტიი!. 

2.14. მოახდინოს მიწოდებული დანადგარ-მოწყბილობების მონტაჟისა 

და გაშეების სამუშოები. 
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2.15. სსაყის საწარმოში მიიამჩადოს „მყიდველის“ სპეციალისტები. 

2.I.6. გაუწიოს დანმარყბა „მყიდველს“ დანადგარ-მ“იწ აბილჯყიბების 

ექსპლუატიციაში. მაის დამ ონტაჟებიდას 3 თ/'ყის გასმაელობამი. 

2.1.7. დანადგარ-მიიწეობილიობებთას ერთად გადასცეს „მყიდველს“ 

შემდეგი დოკუმენტები: 

2.17... “–- – 

2.1.7.2. –- 

2.I.7.3. – 

2-2. მყიჯეელი ვალდებ ულებას კისრულობს: 

2.2.1. დროულად მოახდინოს ანგარიშსწორება. 

2.22. დროულად მიიღოს ღანაღგარ–მოწყობილობები მიღება-ჩა- 

ბარების აქტით. 

22.23. ტრანსპორტირება გასასორციელოს საკუთარი სარჯებითა და 

რისკით. 

3. ხარისხი 

3.1. „გამყიდველის“ მიერ მიწოდებული დანადგარ-მოწყობილობების 

ხარისხი უნდა აკმაყოფილებდეს მოქმედი სტანდარტის, საკონსტრუქტორო 

ღა ტექნოლოგიური დოკუმენტაციის მოთხოენებს. 

3.2. „გამყიდველის“ მიერ მოწოდებული საქოსლის ხარისხი 

დადასტურებული უნდა იყოს შესაბამისობის სერთიფიკატის და დადგენილი 

წესით გაუორმებული გამოცდის ოქმების ორიგინალებიი!. 

3.3. დანადგარ–მოწყობილობების საგარანტიო ვადა განსაზღერულია 

პღოურთი რორი წლის ვადით მათი ექსპლუბტაციაში გაშვების 

მომენტიდან. 

4. კომპლექტურობა 

4.I. „გამყიდველის“ მიერ მიწოდებელი დანადგარ–მოწყობილობების 

კომპლექტ ერობა განისაზღვრება ალ. 

ხელშყკრულება, სტანდარტი, სხვა სორმატიული ღოკუმენტი 
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42. ნაკეიიბები. რომლებიც არ შედის სტანდარტულ კომპლექტში. 

მაგრამ მიწიდებელ უნდა იქსეს ზისამდებარე ხელშეკრელებისს 

შესაბამისად; ლ–ქურუორი ლღღ ხარები 

4.3. იმ საკესოხბათა ნუსხა. რომელიც ამოღებულ უხდა იქსეს 

სტანდარტელი კომპლექტიდან: 

5. მიწოდების ვადები და წესი 

5.1. დანადგარ–მოწყობილობები სრულად უნდა მიეწოღოს მყიდეელს 

უეაგსვეეაეასა“ განმაულობაში (ხსელშეკრულების 

ხელმოწერის, სრული ანგარიშსწორების მომენტიდან, თანდართული 
გრაფიკით. დანართი M:2) 

5.2. „გამყიდველს“ (უფლება აქეს, არა აქეს უფლება) ვადამდე მიაწოდოს 
„მყიდველს“ ხელშეკრულებით გათეალისწინებული დანადგარ- 

მოწყობილობები, რის შესახებაც „მყიდველს“ ატყობინებს –-––“–-–– დღეში 

გადატეირთვამდე, გადატვირთვის მომენტიდან. 

6. ფასები 

6.1. ხელშეკრულების მთლიანი ღირებულება შეადგენს - -....- –. –- 

ურა ფოტი ლარს დღგ-ს ჩათვლით. 

62. დანადგარ–მოწყობილობების კონსტრუქცი ელი სრულყოფისა და 

მათში შეტანილი ტექნოლოგიური ცელილებების გათვალისწინებიი, 

დასაშვებია ფასის ცვალებადობა. არაუმეტეს სახელშეკრულებო ღირე- 

ბულების 5%-ისა. 

7. ანგარიშსწორების წესი 

7.1, საქონლის სახელშეკრულებო ღირებულების –-––--–- %-ს –ა– 
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ლეა ლარს. მყიდყელი წისასწარ უხდის გამყიდველს უხაღდიი» 

ანგარი სVIირები“ს. გამყიდეელის აჩგარიმზე თანსსიჩ გადარიცხყი“" 

ხელშეკრელების ხელისსწერის მომენტიდან დღის 

განმავლობაში, 

7-2. სახელშეკრულებო თანხის სრელი გადახდის საბოლოო ვადაა 

ხელმყკრ ულების ხელ! წერის. საქონლის გადატეირიიეწია, მაე (ხლიიშს (მაიღა:ბის!ს 

მომესტიდას. 

7.3. ასგაირიშსწორების წესი –- ლთ - 

  

ფოოსსტ"" ტელეგრაფი". სხვა საშუალებით 

74. ანგარიმსწორ; აა»LL-- –-_--. ააა 

საღდი, უნაღდო, შერეული 

7.5. ანგარიშსწორების ფორმა ლელე ოეეონ მფოფალეუბ ლოთტვლილი 

საგადასახადო დავალება, ჩეკი. აკრეღიტიევი 

7.6. „მყიდველი“ ვალდებულია, შეატყობინიის „გამყიდველს“ განხორ- 

ცხელებული ანგარისწორების შესახებ. –_-. – ვაღაში. 

საგადასახადო დავალების წარღგენის მომენტიდან (ტელეფონით! ფაქსით!). 

8. მიწოდების პირობები 

ი.I. მიწოდება სორციელდება ინკოტერმსის შესაბამისი ტერმინი“ 

განსაზღერული პირობებით. 

8.2. ჯანადგარ-მოV; (ობილობებზე საკუთრების გადაცემა ხდება – - 

გ.პ. დანადგარ-მოწყობადობებზე რისკის გადაცემა სდება 

84. ხელშეკრულების თანახმად, დანადგარ–მოწყობილობების მი- 

წოდების პუნქტად განსაზღვრულია –..-ი–ო- – 
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9. ტარა და შეფუთვა 

9.1. დასადღგარ-მოწყობილობები შეფუთული ჟნდა იქნეს (სტანდარტის. 

შეთანხმებელი სასაქონლო სიმუშსს მიხედეით) ხელშეკრელების 

მოთსოყნებოს შესაბამისად. 

9.I.I. ი,უ ხელშეკრულებაში დანადგარ–მოწყობილიბების შეფუთეის 

წესი მიიიიიებ ელი არ არის, იგი ისეთი წესით უნდა იქნეს ეყ ეთელი 

„გამყიდველის“ მიერ. რომ შეფეთეა გამორიცხაედეს მის გაყეჭებას. 

დაზიანებას ას განადგურებას მიწოდების (ტრასსპორტირების,. შენახვის. 

დასაწყობების) პერიოდში – დანადგარ–მოწყობილობების მიღებამდე 

„მყიდეელის“ მიერ. 

10. მარკირება 

10.1. დანადგარ–მოწყობილობები და ტარა მარკირებული "ენდა იქსეს 

ხელშეკრულების პირობების (სტანდარტი, სასაქონლო ნიმუში, დამატებიისი 

პირობების) შესაბამისად. 

11. დანადგარ–მოწყობილობების გადაცემა 

11.1. დანადგარ–მოწყობილობების გადაცემა (მიღება-ჩაბარება) ხდება 

დანიშნულების პუნქტში. 

11.2. დანადგარ–მოწყობილობების მიღება რაოდენობისა და ხარისხის 

მიხედეით ხდება მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად. 

11.3. „გამყიდველი“ შეუწყობს სელს „მყიდველს“ შეამოწმოს 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული დანადგარ-მოწყობილობების 

ხარისხი. კომპლექტურობა, შეფუთვა ღა მარკირება საწარმოშივე ან 

პორტში მის გადატვირთვამდე. 

11.4. თუ ასეთი შემოწმების შედეგად „მყიდველი“ ან მისი სრულუ- 

ფლებიანი წარმიმადგესელი დაადგენს, რომ დანადგარ-მოწყობილობების 

ხარისხი, შეფუთვა, მარკირება არ შეესაბამება ხელშეკრულებიი 

გათვალისწინებულ მოთხოენებს, „მყიდველს“ უფლება აქეს აკრძალოს 

ასეთი დანადგარ-მოწყობილობების გადატვირთვა. ხოლო „გამყიდველი“ 

ეალდებულია, თავისი ხარჯებიი, შეცვალოს დაწუნებული დასნადგარ- 

მოწყობილობები. 
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12. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა 

12.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომენტიდან 

და ძალაშია მხარეთა მიერ მის სრულად და ჯეროესად მესრულებამდუე. 

13. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

13.1. მხარეები ვალდებულებას კისრულობენ, აუნაზღაურონ მეორე 

მსარეს მათ მიერ წინამდებარე ხელმეკრუელების შეუსრულებლობის ან 

არასრულად შესრულების შედეგად მიყენებელი ზარალი, მათ შორის. 

სელიდან გაშვებული სარგებელი მოგება – მოქმედი კასონმღებლობიის 

განსაზღვრული წესიის. 
13.2. „მყიდველი“ პას უხისმგებლობას კისრ-ელთბს: 

13.2.I. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ანგარიშსწორების 

ეადების დარღვევისათეის გაღაუსადოს პირგასამტეხლოს სახიი 

„გამყიდველს“ ვადაგადაცილებული თანხის –“–- % ყოველი სრული 

ყაღაგადაცილებული დღისათვის; 

13.3. მოწოდებული დასადგარ–მოწყობილობების უკომჩლექტობის, 

უხარისხობის ან რაოდენობრივი დანაკლისის გამოვლენისას, მსარეების 

პასუსისმგებლობა განისაზღვრება მოქმედი კანონმდებლობით), გამოვ- 

ლენილ ღარღეევებში „გამყიდველი“, „გადამზიდველის“, „მყიდველის“ 
ბრალის შესაბამისად. 

134. „გამყიდეელი“ პასუხისმგებლობას კისრულობს: 

134.1. გადაუხადოს პირგასამტეხლოს სახით „მყიდველს“ დაგვიანებით 

მიწოდებული დანადგარ–მოწყობილობების ღირებულების ---– -–% 

ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

1342. გადაუხადოს „მყიდველს“ ჯარიმის სასიია. მიწოდებული უსარისხო, 

უკომლექტო, დანაკლისით და ხელშეკრულებით გაუთვალისწინებელი 

დანადგარ–მოწყობილობების ღირებყლების %. 

13.4.3. „გამყიდველის“ მიერ მიწოდებაზე ცალმხრივად უარის თქმის 

შემთხეეყაში იგი ჯარიმის სახით ეხდის „მყიდველს“ მიუწოდებელი 

საქონლის ღირებულების –.---- %. 

1344 ჯარიმებისა და მირგასამტესლოების გადახდა არ ათავისუფლებს 

მხარეებს. სელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგას. 
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14. ფორსმაჟორი 

14) არცერთი მსარე არ აგებს პასუხს ხელშეკრულებით საკისრი 

ყალღდებ ულებების მილიაჩად ას ნაწილობრივ შეუსრულებლობისათეის. 

თუ ეს შეუსრულებლობა გამოწყყ|ელია სტიქიური და ტექნოლოგიური 

კატასტროფები“!. ხანძრიი,, საომარი მოქმედებიი,. სამიაყრობი 

გადაწყეეტილებიის., სოცხალური აჟეთქებებით და ეს მოელენები დასVწყIი 

ან განყისსთსარდა სელშეკ6რულების ხელმოწერის შემდეგ. 

14.2. იუ ჩამოთვლილი გარემიებიდან უშუალოდ რომელიმე მოქმედებს 

მსარის მიერ ჩაკისრი ყალდებულების ხელშეკრყლებით განსაზღვრული 

შესრულების ვადაზე, ეს ეადა გაგრძელდება დაუძლეველი ძალის 

გარემოების მოქმედების ხანგრძლიეობის შესაბამისად. 

14.3. მხარე, რომელსაც წამოყჭრა დაუძლეველი ძალის გარემოება. 

ვალდებულია ასეთი გარემოების, მისი შესაძლო ხანგრძლიყობის და 

შეწყეეტის შესახებ წერილობით შეატყობინოს მეორე მხარეს. 

144. შეტყობინებაში ასახული ფაქტები დადასტურებული უნდა იყოს 

შესაბამისი რეგიონის სავაჭრო, სამრეწველო პალატის, ან სხეა კომპეტენ- 

ტური ორგანოს მიერ. 

145. არშეტყობინება ახ დაგეიანებით შეტყობინება უეფლებას ართმევს 

მხარეს, გამოიყენოს ზემოთ მოყვანილი დაუძლებველი ძალის მოვლენები 

პასუხისმგებლობიდან განთავისუფლების საფუძველად. 

14.6. თუ გარემოება, რომელიც შეუძლებელს ხდის მხარის მიერ ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულებას, –-––“–“––– თვეზე მეტს გაგრძელდება, 
მეორე მხარეს უფლება აქვს მთლიანად ან ნაწილობრივ უარი თქვას 

ხელშეკრულებით ნაკისრ ვალდებულებებსა და პასუხისმგებლობაზე, მხარი- 

სათვის მიყენებული შესაძლო ზარალის ანაზღაურების გარეშე. 

15. პრეტენზიები 

15.1. წისამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკაეშირებელი 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს უნდა წაუყენონ –––---– თეის ვადაში 

პრეტენზიის წაყენების საფუძელის წარმოქმნის დღიდან. 

152. პრეტენზიის წაყენების თარიღად ითვლება საფოსტო განყო- 

ფილების შტამპის თარიღი საპრეტენზიო წერილის მიღებაზე. 

153. პრეტენზიის მიმღები მხარე ვალდებულია არსებითად განიხილოს 

იგი (მთლიანად ან ნაწილობრივ აღიაროს, ან მთლიანად თუ საწილობრიე 

უარყოს), მიიღოს გადაწყვეტილება პრეტენზიის მთლიანად ან ნაწილობრიე 
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დაკმაყოფილების, ან ასე“ დაკმაყოფილებაზე ეარის თქმის შესახებ და 

V ერილობიი აცმლიბიოს მეორე მხარეს. არა უგყხანეს ერთი თივისა 

პრეტენბიის მიღებიდას, 

(54. მხარეების შეთანხმდსენ არ წაეყეის ერთმანეთს პრეტენშიები. 

რიმლებიც თანსობრივად აღემატება ლარს. 

16. დავის გადაწყვეტა 

I6.,. მხარეების ეცდებიას ხელშეკრულების შესრულებასიასჩ დაკაე- 

მირებული ყველა დაყა გადაჭრას (ილაარაკების ეგტიი!. 

162. თუ ეს არ მოხერსდება, მხარეები მიმართავეს არბიტრაჟს ახ 

სასამართლის, საქართველოს კანონმდებლობით გათეალისწინებ ული წესიი!. 

16.3. სელშეკრულებაში გარკევიი უნდა იყოს მითითებული, არბიტრაჟის 

დასახელება,- განხილეის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა და მაის 

დაჩიშენის წესი, განსილეის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

17. ხელშეკრულების შეცვლა 

(7.1. ხელშეკრულებაში ცვლილებებისა და დამატებების შეტანა 

დაიშვება მხოლოდ მხარეთა წერილობითი შეთანხმებით. 

I7.2. მხარეებს არა აქვთ უფლება. მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე გადასცენ მესამე მხარეს წინამდებარე ხელშეკრულებით! განსაზ- 

ღერული უფლებები და ეალდებულებები. 

18. ხელშეკრულების განსაკუთრებული პირობები 

(8... უნა აღინიშნოს მხარეების შეთანხმება ისეთი. საკითხებზე. 

როგორებიცაა: 

ა) ხარისსობრიეი მაჩვენებლები, შეფუთვა, მარკირება. რაც აღემატება 

ნორმატიული დოკუმენტებით გათვალისწინებულ პარამეტრებს: 

ბ მოწყობილობის მონტაჟი და პერიოდული ტექმომსახურება: 

გ) სათადარიგო ნაწილებისა და სპეციალური მასალების მოწოდება: 

დ) სპეციალისტების მომზადება და სხვა. 

19. საერთო პირობები 

I9.I. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს. 

(92 ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 
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იხიელება ყველა წინა შესთსCახმება და მიმოწერა; 

193 ხელშეკრულება მედგენილია, .-– -– ორიგინალურ ეგხემ- 

პლარად. –აო “ეჩაზე. ყველა ეგზემპლარს აქვს 

ერთნაირი ძალა. 

20. მსარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

20.1. მყიდველი => 

საფოსტო მისამართი ოი – 

ტელეფონი, ფაქსი. ელ.ფოსტა --––ა–ოლოოლთ ლიე ოოულრი ლტღო 

ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკვიზიტები –--- – - ლალლ > 

სატრანსპორტო რეკეიზიტები: 

სავაგონო გადატეირთვისათვის -- ე-ე ეელელთებებბთიეეალ 

საკონტეინერო გადატეირთვისათვის –ი–ი 

საწყლო ტრანსპორტით გადატეირთვისათეის ლალო ლლლლ 

საპაერო ტრანსპორტით გადატეირთვისათეის ლ ეას 

  

  202. გამყიდველი საა აა 

  საფოსტო მისამართი –_–_ 

ტელეფონი. ფაქსი, ელ.ფოსტა 

ანგარიშსწორების ანგარიში, ბანკის რეკეიზიტები ––-– ილ ––ლ–-- 

სატრანსპორტო რეკვიზიტები: 

სავაგონო გადატეირთვისათვის _–_–- 

საკონტეინერო გადატვირთვისათვის ლელე ლალეთლობ ლა-ლა 

საწყლო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის -– -– – სლვა. 

საჰაერო ტრანსპორტით გადატვირთვისათვის ილო ქვოლიბ 

  

  

203. ხელშეკრულების დანართები 

ღანართი M1 

დანართი M2 

მყიდველი გამყიდველი 

–... 2006 წ. აღი. –”“-–-––““““. 2006 წ 
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ხელშეპრ ულება 

ამტომანქჭქანის შესჭიღდვაგე 

  

  

  

  

ქ. თბილისის „ორე ბაიეაეასელ- აა 2006 წ. 

მოქალაქე ღღ უღუტუთეალა მცხოვრები 

ეუსებიო ეტოებიაიაიასსსაეაიაეაეაეეაა– პირადობის 

__-__ვე„–ღ„ჟ_––ა3აკას_-_ 

მიერ ,, რ“ '' 2006 წ. 

შემდგომში „გამყიდველი“ ერთის მხრიე, და მოქალაქე –––––– _ 

–-- ა მცხოვრები – 

რევ ჰირადობის მოწმობა M ეეე გაცემული 

_ _ მიერ „ეეე რეააა-“ 2006 წ. 

შემდგომში „მყიდველი“ მეორეს მხრიე, შევთანხმდით: 

  

1. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს, გადასცეს „მყიდველს“ 
საკუთრებაში. „მყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს მიიღოს და 

აანაზბღაუროს ავტომობილის ღირებულება: 

  ავტომობილის მარკა, მოდელი - 

  

  სარეგისტრაციო M 

  

  საიდენტიფიკაციო M 

  

  გამოშეების წელი -–- 

  

  ძრავის M 

შასის M 

ძარას M 

ფერი 
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2. „მყიდველი“ ეალდებულებას კისრულობს, წინამჯებარე ხელშეკ- 

რელების ხელმოწერის დღიდან –. -..-.-- დღის ვადაში გადა ესაჯოს 

„გამყიდეელს“ ლარი საღდი (უჩაღდიი) ანგარიშსწიირების!. 

3. გასაყიდი ავტომანქანა საკუთრების უფლების ეკუთვსის „გამყი- 

დველს“ რაც დასტურდება სატრანსპორტო საშვადების ტექსიკური 

მასპორტით სერია სქვექროლფეუფლესს ოოო – – 

M ----- გაცემული. ოილ –– ლ 
ლეღურლლი_ მიერ - არიელ უუუელოლიი 200 წ. 

4.: 4. შეფასების დო, სუმენტის ი თანახმად, რომელიც შედგენილია “-– –_ 

ეეღვეეეღ ი--- –” 200 წ. აეტომანქანის ღირებულება 

შეადგენს – «--.--–-– ––-–- ლარს. მხარეების მიერ ავტომანქანა 

შეფასებულია -- _––ი–– - ლარად. 

5. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს წისამდებარე 

ხელშეკრულებით გათეალისწინებული ავტომანქანა გადასცეს „მყიდველს“ 

ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან დლის ვადაში. 

6. წინამდებარე ხელშეკრულების ხელმოწერამდე. ხელშეკრულებით 

გათვალისწინებული ავტომანქანა არ არის გაყიდული, დაგირავებული, არ 

  

არის დატვირთული რაიმე ქონებრივი ან სხვა უფლებით. 

7. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ეგზემპლარად. ორივე ეგზემპლარს 

აქეს ერთნაირი ძალა. 

მყიდველი გამყიდველი 
  

მეილი იიი “ 2006 წ. ე––დ–დ-დდ--ღ>ღ>–ი 
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მიწოლების 

ხელშეპრულება 

ქ. თბილისი “ 2იიი წ. 

– საწარმოს დირექტორის 

სახითა, შემდგომ?ი „მიმწოდებელი“ 

ერთის მხრივ. და საწარმოს 

დირე)ტორის – სახით 

შემდგომში „დამკვეთი“ მეორეს მხრივ. ესარგებლობთ რა ჩეენი 

საწარმოების წესდებებიი მონიჭებული უფლებამთოსილებებით, შეგთანხ- 

ხმდიის": 

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. „მიმწოდებელი“ ეალდებულებას კისრულობს მიაწოდოს „დამკ- 

ვეთს“ დანაღგარ-მოწყობილობები თანღართული სპეციფიკაციის 

შესაბამისაღ (დანართი 1). დამკვეთი ეალდებულებას კისრ-ელობს მიიღიის 

დანაღგარ-მოწყობილობები და გადაიხადოს მისი ღირებულება 

განსაზღვრული სახელშეკრულებო ღირებულების შეთანხმების ოქმით 

(ღანარიიი 2). 

2. მიწოდების პირობები 

2.1. მიწოდება განხორციელდება CIL – შეთასხმებული პორტი, 

„ისკოტერმს – 2000“ -ის მოთხოენების შესაბამისად. 

2.2. მიწოდება ხორციელდება ყაღაში ხელშეკრუ- 

ლების ხელმოწერის დღიდან. 

2.3. მიწოდებული დანადგარ-მოწყობილობა უნდა შეესაბამებოდეს 

შეთანხმებული ტექნიკური დიიკუმენტაციის (სტანდარტი, საკონსტრ ექტორიი, 

ტექსოლოგიური დოკუმენტაცია) მოთხოყნებს. 

24. მოწყობილობის ყველა კომპლექტს თან უნდა ახლდეს შესაბამისი 

ტექნიკური დოკუმენტაცია (პასპორტი, ინსტრუქციები, შეფუთეის ფურცელი). 
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2.5. დანადგარ-მოწყობილთბების შეფუთეა უნდა უეზრუნველყოუდეს მის 

საისახადო დაცეას ტრანსპორტირების, დატყირთვა-გადმოტეირთეისა და 

შენახვის პროცესებში. დამკვეთისათვის ჩაბარების მომენტამდე. 

2.6. დასაღეარ-მოწყობილიბები და სატრანსპორტო ტარა მარკი- 

რებული უნდა იყოს ტექნიკური დოკუმენტაციის მოთხოენების შესაბამისად, 

3. ღირებულება და ანგარიშსწორების წესი 

3.1. წინამჯებარე ხელშეკრელების ღირებულება განსაზღვრ ელია 

–რქფლლი- ლარიი). (სელშეკრულების ფასის შეთანხმების ოქმი. 

დანართი M2) 

3.2. „დამკვეთი“ ანგარიშსწორებას მოახდენს უნაღდო ანგარიშ- 

სწორებით, მათ შორის სახელშეკრულებო ღირებულების 40%-ს მიმწო- 

დებლის ანგარიშზე გადარიცხავს ხელშეკრულების ხელმოწერიდან -––-– 

აე–-–- თვის განმავლობაში. დანარჩენ 60%-ს საქონლის პირეელი 

კომპლექტის მიწოდებიდან ––– ვადაში. 

33. დასაშვებია ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ფასის შეცელა 

ინფლაციის გათვალისწინებით. მაგრამ არა უმეტეს –-–– %-ისა. 

34. ტრანსპორტირების პროცესში დანადგარ-მოწყობილიბების 

დაზღვევას თავისი ხარჯით ანხორციელებს „დამკვეთი“. 

35. დანადგარ-მოწყობილობების გადატეირთვის წინ მის შემოწმებას 

და მიღებას ახორციელებს „დამკვეთი“. 

  

  

4. მხარეთა ვალდებულებები 

4.1. „მიმწოდებელი“ ვალდებულებას კისრ-ულობს: 

4.I.I. განახორციელოს მიწოდება ხელშეკრულებით გათვალისწინებელი 

პირობების დაცვიი:;: 

4.12. გადასცეს „დამკვეთს“ დამატებითი მოწყობილობები და სათადა- 

რიგო ნაწილები თანდართული სპეციფიკაციის მიხედეიის. 

4.13. დროულად შეატყობინოს „დამკვეთს“ დანადგარ-მოწყობი- 

ლობების მზადყოფნის შესახებ გადატვირთვისათ ვის. 

4.14. დანადგარ–მოწყობილობების გადაცემა მოახდისოს მიღება- 

ჩაბარების აქტით». 
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4.1.5. მოასდინის მიწოდებელი დანიდგარ-მოწებილობების მონტაჟისა 

და გაშვების სამუშოები. 

4.I.6. თაეის საწ არმიიში მსამრადოს „დამკვეთის“ სპეციალისტები. 

4.I.7. გაუწიოს დასმარება „დამკვეთს“ დასადგარ მოწყობილობების 

ექსპლუატაციაში, მაიი დამოსტაჟებიდან 3 თეის განმალობაში. 

4.8. დანადგარ–მოწყობილთობებთას ერთად გადასცეს „დამკვეთს“ 

შემდეგი დოკუმენტები: 
4.1.8.1. - ღფუღუ _ 

უეაეაეაე––--––_ მფოადეაე–– ალნაბაბლითლის– 

4.1).83, –---..- – == –   

  

4.1.9. უზრუნველყოს დანადგარ-მოწყობილობების შეუფერხებელი 

საგარანტიო მომსახურება საგარანტიო ეაღდის განმაელობაში. 

42. „დამკვეთი“ ვალდებულებას კისრულობს: 

42.1. დროულად მოახდინოს ანგარიშსწორება. 

422. ღროულად მიიღოს დანადღგარ–მოწყობილობები მიღება- 

ჩაბარების აქტიი!. 

42.3. დანიშნულების ადგილიდან ტრანსპორტირება განახორციელოს 

საკუთარი ხარჯებითა და რისკით). 

424. დანადგარ-მოწყობილობების გადატეირთვისათვის მგბადყოფნის 

შესახებ შეტყობინების მიღებიდან –---–-–-– დღის ვადაში მოახდინოს 

დანადგარ-მოწყობილობების საინსპექციო შემოწმება და მიღება. 

5. ხარისხი 

5.I. „მომწოდებლის“ მიერ მოწოდებული დანადგარ-მოწყობილიბები 

უნა აკმაყოფილებდეს შესაბამისი სტანდარტებისა და ტექსიკური 

დოკუმენტაციის მოთხოვნებს. 

52. მოწოდებელი დანადგარ-მოწყობილობების ხარისხი დადასტუ- 

რებული უსდა იყოს აეტორიტეტული საინსპექციო ორგანიზაციების 

მესაბამისობის სერთიფიკატებით. 

53. დანადგარ-მოწყობილობების შენახვი!. ექსპლუატაციი!!, გამოყენების 
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საგარანტიო ყადა წელი. დამზადების. გადატეირთვის. 

მიღების, ექსპლ ვატაციის დაწყების მომენტიდან 

6. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა 

6.1. სელმეკრელება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომესტიდან და 

ძალაშია მხარეთა მიერ მის სრელად და ჯეროენად შესრულებამდე 

7, მხარეთა პასუხისმგებლობა 

7.1. მხარეები ვალდებულებას კისრულობენ, აუნაბღაურონ შეორე 

მხარეს მათ მიერ წინამდებარე ხელშეკრულების შეუსრულებლობის ახ 

არასრულად შესრულების შედეგად მიყენებული ზარალი. მათ შორის. 

სელიდან გაშეებული სარგებელი მოგება – მოქმედი კანონმდებლობიის 

განსაზღვრელი წესით). 

7.2. „დამკვეთი“ პასუხისმგებლობას კისრულობს: 

72.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ანგარიშსწორების ვადების 

დარღეევისათვის გადაუსადოს პირგასამტეხლოს სახით მომწოდებელს 

დროულად გადაუხდელი თანხის –- ––--–- % ყოველი სრული ვადაგადა- 

ცილებული დღისათვის; 

73. მოწოდებული დანადგარ–მოწყობილობების უკომპლექტობის. 

უხარისხობისა, ან რაოდენობრიეი დასაკლისის გამოელენისას, მხარეების 

პასუხისმგებლობა განისაზღვრება მოქმედი კანონმდებლობით. გამოვ- 

ლენილ დარღევვებში მომწოდებლის, გადამზიდველის, დამკვეთის ბრალის 

შესაბამისად. 

74. „მომწოდებელი“ პასუხისმგებლობას კისრულობს: 

7:4.I. გადა ეხადოს პირგასამტეხლოს სახით „დამკვეთს“ დაგვიანებით 

მიწოდებული დანადგარ–მოწყობილობების ღირებულების ---–- % 

ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

742. გაღაუხადოს „დამკვეთს“ ჯარიმის სახიის, მიწოდებული უხარისხო, 

უკომლექტო, დანაკლისიი, და ხელშეკრ-ოელებით გიუთვალისწინებელი 

დანადგარ–მოწყობილობების ღირებულების <–- ---- - %. 

7.4.3. „მომწოდებლის“ მიერ მიწოდებაზე ცალმსრივად უარის თქმის 
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შემთხევევაში. იგი ჯარიმის სახით ესდის „დამკვეთს“ ძი ეწოდებელი 

საქონლის ღირებულების “%. 

744. ჯარიმებისა და მირგასამტენლოების გადახდა არ ათაყისუყფყლებს 

მხარეებს, ხელშეკრულებით ნაკისრი ყალდებეულებების შესრ ულებისნაგან. 

8. ფორსმაჟორი 

8.1, არცერიი მხარე არ აგებს პასუხს სელშეკრეელებიი) საკისრი 

ვალდებულებების მთლიანად ან საწილობრიე შეუსრულებლიბისათვის. 

თუ ეს შეუსრელებლობა გამოწვეულია სტიქიური და ტექსოლოგიური 

კატასტროფებით, ხანძრიის, საომარი მოქმედებიის. სამთავრობო გადაწყ- 

ქეტილებებით, სოციალური აფეთქებებით და ეს მოვლენები დაიწყო ახ 
განეითარდღა ხელშეკრულების ხელმოწერის შემდეგ. 

82 თუ ჩამოთელილი გარემთებიდან, უშუალოდ რომელიმე მოქმედებს 

მხარის მიერ ნაკისრი ვალდებულების სელშეკრულებით განსაბღერული 

შესრულების ვადაზე, ეს ვადა გაგრძედება ღაუძლეყელი ძალის გარემოების 

მოქმედების ხანგრძლივობის შესაბამისად. 

8.3. მსარე, რომელსაც წამოეჭრა დაუძლეველი ძალის გარემოება, 

ვალდებულია ასეთი გარემოების, მისი შესაძლო ხანგრძლივობისა და 

შეწყვეტის შესასებ შეატყობინოს წერილობით მეორე მხარეს. 

84. მეტყობინებაში ასახული ფაქტები დადასტურებული უნდა იყოს 

შესაბამისი რეგიონის სავაჭრო, სამრეწველო პალატის, ან სსვა კომჰე- 

ტეჩტური ორგანოს მიერ. 

8.5. არ შეტყობინება. ან დაგვიანებით შეტყობინება უფლებას ართმევს 

მხარეს, გამოიყენოს ზემოთ მოყვანილი დაუძლეეელი ძალის მოვლენები 

პასუსისმგებლობიდან განთავისუფლების საფუძვლად. 

85. თუ გარემოება, რომელიც შეუძლებელს ხდის მსარის მიერ ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულებას, -- –- -– – თვეზე მეტს გაგრძელდება, 
მეორე მსარეს ყფლება აქეს მთლიანად ან ნაწილობრიე უარი თქყას 

ხელშეკრულებით ნაკისრ ვალდებულებებსა და პასუხისმგებლობაზე. 

მსარისათეის მიყენებული შესაძლო ზარალის ანაზღაჟყრების გარეშე. 

9. პრეტენზიები 

9.1. წინამდებარე ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული 

პრეტენზიები მხარეებმა ერთმანეთს ეხდა წაუყენონ · - თეის ვადაში 
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პრეტენზიის წაყენების საფუძვლის წარმოქმსის დღიდან. 

92. პრეტესზიის წაყენების აიარიღად ითელება საფოსტო განყოფილების 

მტამჰის თარიღი საპრეტენბიო წერილის მიღებაზე. 

9.31. პრეტენიიის მიმღები მხარე ეალდებულია არსებითად განიხილოს 

იგი (მთლიანად ას ნაწილობრიე აღიაროს, ან მთლიანად თუ ნაწილობრიყ 

უარყოს), მიიღოს გადაწყვეტილება პრეტენტიის მიყლიანად ან საწილობრიყ 

დაკმაყოფილების. ან ასეთ დაკმაყოფილებაზე უარის თქმის შესახებ და 

წერილობით აცნობოს მეორე მხარეს. არა უგვიანეს ერთი თვისა 

პრეტენზიის მიღებიდან. 

94. მსარეები შეთანხმდნენ, არ წაუყენონ ერთმანეთს პრეტენბიები. 

რომლებიც თანხობრივად აღემატება -–- –--– ლარს. 

10. დავის გადაწყვეტა 

10.1. მხარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავ- 

შირებული ყეელა დავა გადაჭრან მოლაპარაკების გგით. 

102. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ან 

სასამართლოს საქართველოს კანონმდებლობით გათვალისწინებული წესით. 

103. ხელშეკრულებაში გარკევით უნდა იყოს მითითებული არბიტრაჟის 

დასახელება. განხილეის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა და მათი 

დანიშვნის წესი, განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

11. ხელშეკრულების შეცვლა 

11.1. ხელშეკრულებაში ცელილებებისა და დამატებების შეტანა დაიშვება 

მხოლოდ მხარეთა წერილობითი შეთანსმებიი!. 

112. მხარეებს არა აქვთ უფლება. მეორე მხარესთან შეთანხმების 

გარეშე გადასცენ მესამე მსარეს წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაჭ- 

დერული უჟულებები და ვალდებულებები. 

12. ხელშეკრულების განსაკუთრებული პირობები 

I2.1. უნდა აღინიშნოს მხარეების შეთანხმება ისეთ საკითხებზე. 

როგორებიცაა: 

ა) ხარისხობრივი მაჩვენებლები. შეყეთვა, მარკირება, რიც აღემატება 
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ნორმატიული დოცემენტებიი გათვალისწინებულ პარამეტრებს: 

ბ მოწყობილობის მონტაჟი და პერიოდული ტექმომსახურება: 
ფტ) სათადარიგო ნაწილებისა და სმძეციალერი მასალების მიწოდება: 

ლ) სპეციალისტების მომგადება და სხეა. 

13. საერთო პიროებები 

13.|. ხელშეკურლება არ შეიცავს სსტყეიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს. 

13.2. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომესტიდას ძალადაკარგელად 

სთელება ყველა წისა შეთახმება და მიმოწერა; 

13.3. სელშეკრულება შედგენილია ორიგინალურ ეგრემ- 

პლარად, –აილლლელელ ლ. თოულლ ენაზე. ყველა ეგზემალარს აქეს 

ერთნაირი ძალა. 

14. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

I4.1, „დამკეეთი“ აღ__  ჟ  – “4 “ - 4 - ამავე ბრს უე უსა. 

I4.2. „მომწოდებელი“ ი იულ ოოუებებოლოი ურ 

143. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M#1 

დანართი M#2 

მყიდველი გამყიდველი 

სა აა ნევის. » 2იი6 წ. " 20056 წ. 
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ხელშეკრულება 

უძრავი ქონების გაქიღვაზე 

ქ. თბილისი ღლანგელობ თათი 2006 წ. 

– –. საწარმოს დირექტორის 

–” თუარ სახით. შემდგომში „გამყიდველი“ 

ერთის მსრიე. და –--- თოფლთლოტლაფელთ ი ბესა“ საწარმოს 

დირექტორის –_–”ი იიი ა 'ასა–“.2...” 

შემჯგომში „მყიდველი“ მეორეს მხრიე, ვსარგებლობთ რა ჩვენი 

საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიი!, 

შეევთასსმდიი): 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „გამყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს „მყიდეელს“ 

საკუთრებაში =   

  

    ღღ. – – -- შემდგომში ობიექტი. 

(უპრავი ქონების სრული დასახელება, აღწერილობა) 

I.2. „მყიდველი“ ვალდებულებას კისრულობს, მიიღოს საკუთრებაში 

ობიექტი და გადაიხადოს ხელშერულებით გათვალისწინებული თანსა. 

1.3. ობიექტის აღწერილობა (საერთო და სასარგებლო ფართი, 

სარისულიანობა, კაპიტალურობის ჯგუფი, საინჟინრო კომუნიკაციები. მიწის 

ნაკვეთის ფარისი): 
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2. მხარეების ვალდებულებები 

2.1. „გამყიდველი“ ეალდებულებას ,ისრ ელობს: 

2.I.I. გადასცეს მყიდეელს ობიექტი ხელშეკრელების, ჩელმოწერის 
დღიდან. არა ეტყიანეს -· დღისა. 

2.2 თობხექტისან ერთად გადასცეს „მყიდველს“ MI დანართში 

მიყვანილი დოვუმენტები (დანართი წარმოადგენს ხელშეკრულების 

განუყოფელ საწილ!!). 

2.13. საეისი სარჯიის განასორციელოს „მყიდველისათვის“ (იინებისა 

და ქონებრიეს უყლების გადაცემასთან დაკავშირებელი ყველი აუცილე- 
ბელი ფორმალობა. 

2-2. „მყიდველი“ ყალდებელებას კისრულობს: 

22.1. შეფერხებლაღ გადასცეს „გამყიდველს“ ყველა აუცილებელი 
ინფორმაცია და გაუწიოს დასმარება ობიექტის „მყიდველზე“ გადაფო- 

რმებისათვის აუცილებელი პროცედურების შესასრულებლად. 

2.22. ღროულად გადაიხადოს კანონით გათვალისწინებული გადასა- 

სადები და სსეა მოსაკრებლები, რომელიც ექვემდებარება გადახდას 

„მყიდველის“ მიერ. 

223. დროულად და სრულად გადაისადოს უძრაეი ქონების ხელშეკ- 

რულებით გათეალისწისნებული ღირებულება. 

3. ღირებულება და ანგარიშსწორების წესი 

3... ობიექტის საბაზრო ღირებულება. შეფასებული ღამოუკიღებელი 

შემფასებლის მიერ, განისაზღერა -–--- ---- ლარით. (დამოუკიდებელი 

შემფასებლის ანგარიში, დანართი M#13). 

3.2. მხარეების შეთანსმებიის, ობიექტის ღდირებულები განისაზღერა 

გათა ლარიი!. 

3.3. უძრავი ქოჩების გაყიდვის სასელმწზიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული ხარჯები, რომელიც უნდა გადაიხადოს „გამყიდველმა“, 

შეადგენს « --– ----- ლარს. 

34 უძრავი ქონების გაყიდვის სასელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული ხარჯები რომელიც ეხდა გადაიხადოს „მყიდველმა“, 

შეადგენს ლი --–- ლარს. 
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3.5. „მყიდველი“ ანგარიშსწორებას ახდენს ნაღდი (უესადდო) 

ანგარიშსწორების უმრავი ქონების ყიდეა-გაყიდეის ოპერაციის 

სოტარიალურიად დამოწმების მომენტიდან ერიი ღღის ვადაში. 

4. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

4.). ანგარიშსწორების დაგვიანებისათვის მყიჯეელი გამყიდეელს 

პირგასამტეხლოს სახით, უხდის ვადაზე გადაუხდელი თანსის – 

%-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

4.2. ობიექტის „მყიდველისათვის“ გადაცემის შეყერხებისათეის 

გამყიდეელი „მყიდველს“ პირგასამტესლოს სახით გადაუხდის ობიექტის 

სახელშეკრულებო ღირებულების –-––––– %-ს ყოველის სრუელი 

ეადაგადაცილებული დღისათვის. 

43. პირგასამტეხლოს გადახდა არ ათავისუფლებს მსარეებს სელშეკ- 

რულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან. 

44. მხარეების პასუხისმგებლობა საკითხებზე, რომლებიც არ 

რეგულირდება წინამდებარე ხელშეკრულებით, გადაწყდება მოქმედი 
კანონმდებლობის საფუძველზე. 

5. დავის გადაწყვეტა 

5.1. მხარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავში- 

რებული ყველა დავა გადაჭრან მოლაპარაკების გზიი!. 

52. თუ ეს არ მოხერხდება. მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ან 

სასამართლოს, საქართველოს კანონმდებლობით გათეალისწიჩებული 

წესიის. 

53. ხელშეკრუელებაში გარკვეით უნდა იყოს მითითებული არბიტრაჟის 

დასახელება, გასხილვის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა და მათი 

დაჩიშენის წესი, განხილეის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

6. საერთო პირობები 

6.). «აბიექტი ყიდვა-გაყიდვის მომენტისათეის არ არის გაყიღ'ელი, არ 

არის დატვირთული იპოთეკიი). მასზე არ ერცელდება მესამე პირების 
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რასმე ქონებრიეი უფლება. 

6.2. სელმშეკრელება არ შეიცავს სიტყვიერ ღა საიდუმლოს შეთანხმებებს. 

ი. ხელშეკრულების ხელი(იV რის მოომესტიდას ძალადაკარგულად 

თიყელება ყეელა წისა შეთანხმება და მიმოწერა: 

6.4. ხელშეკრულება შედგენილია ორიგინალურ ეგზემ- 

აპლარად. ესაზე. ყველა ეგზემპლარს აქვს 
ერთხაირი ძალა. 

7. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

7.1. მყიდეელი - 

7.2. გამყიდველი ---- –-–.– 

73. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M | 

დანართი M2 

ღანართი M3 

მყიდველი გამყიდველი 

–_–_. თ.“ 2006 წ. 
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ხელშეპრელება 

არასაცხოვრებელი შართისა ღა მიწის ნაკვეთის 

ქიღვა-გაყიღვაზე 

ქ. თბილისი ლ.ო" 2006 წ. 

.--– – საწარმოს დირექტორი! 

სასით. შემცჯგომში „გამყიდველი“ 

ერიის მსრიე. და უელაეე აეე ვიფოვიაეეუვ თილი საწარმოს 

დირექტორის ლათწფუეოვოლი თალ ლევ ლიგა ევლუვთლ– სასთი!. 

შემჯგომში „მყიდველი“, მეორეს მხრივ. ესარგებლობთ რა ჩყენი 

საწარმოების წესღებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიის, შევისას- 

ხმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

II. გამყიდველი ყალდებულებას კისრულობს გადასცეს მყიდეელს 

”საკუთრებაში უძრავი ქონება – არასაცხოვრებელი ფართი –– 5 

ლ--– კემ. ღა მიწის ნაკვეთი ეეევეეალი კემ. 

12. უძრავი ქონების დახასიათება (მიწის ნაკვეთის ფართი, მდებარეობა. 
რელიეფის დახასიათება, არასაცხოვრებელი ფართის სართული, ოთახების 

რაოდენობა, საერთო და სასარგებლო ფართი, შენობის კაპიტალურობის 

კატეგჯირია, საინჟინრო კომუნიკაციების არსებობა): 

    

  

2. მხარეების ვალდებულებები 

2.1. გამყიეელი ეალდებულებას კისრულობს: 
2.1... გადასცეს მყიდველს ობიექტი ხელშეკრულების ხელმოწერის 

დღიდან არაუგვიანეს – დღისა. 

2.12. ობიექტთან ერთად გადასცეს მყიდველს M1 დანართში მოყეანილი 

დოკუმენტები (დანართი წარმოადგენს ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს), 
2.13. თავისი ხარჯით განახორციელოს მყიდველისათეის ქონებისა და 

ქონებრივი უფლების გადაცემასთან დაკავშირებული ყველა აუცილებელი 

ფორმალობა 
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22. მყიდეელი ყალდებ ელებას კისრელოთბს: 

_ 221, შუფერხებლად. გადასცეს. გამყიდეელს ყველი, აუცილებელი 
ისფორიაცია. და გაუწიოს დასმარები ობიექტის მყიღყელზე გადაჟყორ- 

მებისათვის აუცილებელი პროცედ ერების შესასრულებლად, 

222. დრთულად გადაიხადოს კანონით გაივალისწისებ ვლი გადასასადები 

და სსყა მოსაკრებლები, რომელიც ექვემდებარება გადინდის მყიდველის მიერ. 

22.3 დრიულად ღა სრელად გადაიხადოს უძრავი ქონების სელშე,)- 

რულებით გათყალისწ ინებული ღირებ ელება. 

3. ღირებულება და ანგარიშსწორების წესი 

3.1. ობიექტის საბაბრო ღირებულება. მეყასებული დამოუკიდებელი 

შემვასებლის მიერ. განისაბღერა -–-- – ლარი. (დამოუკიდებელი 

შემფასებლის ანგარიში. დანართი M3), 

3.2. მხარეების შეთანხმებით ობიექტის ღირებულება განისაზღვრა – 

უეღვეუები რ-ი ლარით. 

3.3. უძრავი ქონების გაყიდეის სასელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული სარჯები, რომელიც უხღა გადაიხადოს გამყიდველმა, 

შეადგენს აა ლარს. 

34. უძრავი ქონების გაყიდეის სახელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული ხარჯები, რომელიც უნდა გაღაიხადოს მყიღველმა, 

შეადგენს აეე ლარს. 

3.5, მყიდველი ანგარიშსწორებას ახდენს ნაღდი (ენაღდო) აჩნგარიშ- 

სწორებით, უძრავი ქონების ყიდვა-გაყიდვის ოპერაციის ნოტარიალურაღ 

დამოწმების მომენტიდან ერთი დღის ეაღაში. 

4. მსარეთა პასუხისმგებლობა 

4.1). ანგარიშსწორების დაგვიანებისათვის მყიდველი გამყიდველს 

პირგასამტესლოს სახით უხდის ვაღაზე გაღაუხდელი თანხის 

%-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

42 ობიექტის მყიდეელისათეის გადაცემის შეფერსებისათვის 

გამყიდველი მყიდველს პირგასამტეხლის სახით გადაუხდის ობიექტის 

სასელშეკრულებო ღირებულების -- %-ს ყოველი სრული 

ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

4.3. პირგასამტესლოს გადახდა არ ათავისუფლებს მხარეებს 

სელშეკრულებიი ნაკისრი ვალდებყლებების შესრულებისაგან. 

4.4. მსარეების პასუხისმგებლობა საკითხებზე. რომლებიც არ 

რეგულირდება წინამდებარე ხელშეკრულებით, გადაწყდება მოქმედი 
კაჩონმღებლობის საფუძველზე. 
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5. დავის გადაწყვეტა 

5.1. მსარყები ეცდებიან ხელშეკრ ელების შესრულებასთან დაკაყშირე- 

ბელი ყყელა ღაყა გაღაჭრან მილამარაკების გზით. 

5.2. თუ ეს არ მოხერსდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაჟს ახ 

სასამართლოს. საქარიველოს. კანონმდებლობით გათეალისწინებული 

წესით". 

53. ხელშეკრულებაში გარკვეეით უნდა იყოს მითითებული არბიტრაჟის 

დასაჩელება, განხსილეის ადგილი. არბიტრების რაოდენობა და მათი 

დანიშენის წესნი, განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

6, საერთო პირობები 

6.1. ობიექტი ყიდვა-გაყიდვის მომენტისათვის არ არის გაყიდული, არ 

არის დატეირთელი იპოთეკით, მასზე არ ვრცელდება მესამე პირების 

რაიმე ქონებრიეი უფლება. 

62. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანსმებებს. 

63. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 
ითვლება ყველა წინა შეთახმება და მიმოწერა; 

6.4. ხელშეკრულება შედგენილია ––––“–––– –– ორიგინალურ 

ეგზემალარად, უეხოველეეეიალ ენაზე. ყველა ეგზემპლარს აქეს 
ერთნაირი ძალა. 

  

7. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

-______იი 

  7.2. გამყიდველი –- სავი ეააასალებ 

73. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი M' I 

დანართი M2 

დანართი M3 

მყიდველი გამყიდველი 

ალეა ლლლ ალ ალა 1 2006 წ. ააღეუე ლავეი ვვლლვუეეებ 2006 წ. 
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ხელშეპრულება 

მიწის ნაკვეთის ყილდვა-გაყიდვაზე 

1. იიბილისი “ 2006 წ. 

საწ არის დირექტორის 

= სახიის. შემდგომში „გამყიდველი“ 

ერთის მხრივ, დღა საწარმოს 

დარექტორის –-- სასი". 

შემდგომში “მყიდეელი” მეორეს მსრიე. ესარგებლობთ რა ჩვენი 

საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით,, 

შევთანხმდიი!:: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. გამყიდველი ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს მყიდველს 
სასოფლო-სამეურნეო (არასასოფლო – სამერნეო) დანიშნულების მიწის 

ნაკვეთი, შემდგომში ობიექტი, ლეელ –ი.- –-- კემ. ფართის ოდენობით. 

12. მყიდველი ვალღებულებას კისრულობს, მიიღოს საკუთრებაში 

«ობიექტი და გადაიხადოს ხელშერულებით გათეალისწინებული თანხა. 

13. ობიექტის აღწერილობა (მდებარეთბა. საზღერები, ფარიაიი, რელიეფი 

და სსყა) 

2. მხარეების ვ·ალდებულებები 

2.1. გამყიდველი ვალდებულებას კისრ ულობს: 

2.11. გადასცეს მყიდველს ობიექტი ხელშეკრულების ხელმოწერის 
დღიდან არაუგვიანეს დღისა. 

2.I.2. ობიექტთან ერთად გადასცეს მყიდველს M1 დანართში მოყვასილი 

დოკუმენტები (დანარიი წარმოადგენს ხელშეკრულების განუყოფელ 

ნაწილ!!)). 

2.13. თავისი ხარჯით განახორციელოს მყიდველისათვის ქონებისა და 

ქონებრივი უფლების გადაცემასთან დაკავშირებული ყველა აუცილებელი 

ფორმალობა. 

329



2-2. შყიდი: ლი ყალდებულებას კისრულობს: 

2.2.I. შეფერხებლად გადასცეს. გამყიდველს ყველა აუცილებელი 
ისფორმაცია და გაუწიოს დასმარება, თბიექტის მყადტველზე გადაფორმე- 

ბისაის'ეის აუცილებელი პროცედურების შესასრულებლად, 

2.22. დროულად გადაიხადოს კანონით გათეალისწინებ ეული გადა- 

სახადები და სსყა მისაკრებლები. რომელიც ექვემდებარება გადახდას 

მყიდველის მიერ. 

223. დრიულად და სრულად გადაიხადოს უძრაეი ქონების ხელშე#- 

რულებით გათვალისწინებელის ღირებულება. 

3. ღირებულება და ანგარიშსწორების წესი 

3.1. ობიექტის საბაზრო ღირებულება, შეფასებული დამო ეკიდებელი 

შემფასებლის მიერ, განისაზღვრა ი ლარით) (დამოუკიდებელი 

შემფასებლის ანგარიში, დანართი M3). 

32. მსარეების შეთანხმებით ობიექტის ღირებელება განისაზბღყრა – 

გუვესეაააა--- ლარით. 

33. უძრავი ქონების გაყიდეის სახელმწიფო რეგისტრაციასთან 
დაკავშირებული ხარჯები, რომელიც უნდა გაღაიხადოს გამყიდველმა. 

შეადგენს –-–-–– –– ლარს. 

34. უძრავი ქონების გაყიდვის სახელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული ხარჯები, რომელიც უნდა გადაიხადოს მყიდველმა. 

შეადგენს –- –-––-– ლარს. 

35. მყიდველი ანგარიშსწორებას ახდენს ნაღდი (უნაღდო) ასგარიშ- 
სწორებით, უძრავი ქონების ყიდვა-გაყიდვის ოპერაციის ნოტარიალურად 

დამოწმების მომენტიდან ერთი დღის ვადაში, 

  

  

4. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

4.1). ანგარიშსწორების დაგვიანებისათეის მყიდეელი გამყიდველს 

პირგასამტეხლოს სახით უსდის ეადაზე გადაუხდელი თანხის – 

რ-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

4.2. ობიექტის მყიღდეელისათვის გადაცემის შეფერხებისათეის 

გამყიდველი მყიდველს პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის ობიექტის 

სახელშეკრელებო ღირებულების – -----–- %-ს ყოველი სრული 

ვადაგადაცილებ ული ღღისათეის. 

4.3. პირგასამტეხლოს გადახდა არ ათავისუფლებს მსარეებს 

ხელშეკრულებით, ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან. 
4.4. მხარეების პასუსისმგებლობა საკითხებზე. რომლებიც არ 
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რეგულირდება წისამდებარე სელშეკრელებიი!. გადაწყდება მოქმედი 

კანონმდებლობის საფუძველზე. 

5, დავის გადაწყვეტა 

5.1. მსარეები ეცდებიან ხელშეკრელების წმესრულებასითას დაკაყში- 

რებული ყველა დაიყა გადაჭრის მოლაპარაკების გმჩი“". 

5.2. თუ ეს არ მოხერხდება. მხარყები მიმართავეს არბიტრაჟს ას 

სასამართლოს. საკყართველოს კანოსმდებლიიბიი) გათყალისწისებ ელი 

წესიი). 

53. ხელშეკრელებაში გარკეევით უსდა იყოს მიი იიებ ული არბიტრაჟის 

დასახელება. განსილეის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა და მათი 

დანიშვნის წესი. განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი. 

6. საერთო პირობები 

6.). ობიექტი ყიდეა-გაყიღვყის მომენტისათვის არ არის გაყიღული, არ 

არის დატვეირთული იპოთეკით, მასზე არ ერცელდება მესამე პირების 
რაიმე ქონებრივი უფლება. 

62. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს. 

6.3. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 
ითვლება ყველა წინა შეთასმება და მიმოწერა; 

64. ხელშეკრულება შედგენილია აეეე ორიგინალურ ეგზემპა- 
ლარად, ––ო-ი თლ ფოთ ბულ ენაზე. ყველა ეგზემპლარს აქეს 
ერთნაირი ძალა. 

7. მხარეთა იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

___ -__ 

72. გამყიდველი –.-.- დევგეგილ–- უეს თეო ბი– 

73. ხელშეკრულების დანართები 

დანართი MI 

დასართი M2 

დანართი M3 

მყიდველი გამყიდველი 

–_–_–_––– ''“ გუარი 2006 წ. 
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ხელშეპრულება 

საწარმოს ქიღვა-გაჭილვის შესახებ 

ქ. იიბილისი ა–ლლ– ლი –---“ 200ი წ. 

– -- საწარმოს დირექტორის 

თუოხრი როორობი რი – ბუღუუვბის როლ ბლ-ი სახიი, შემდგომში „გამყიდეელი“ 

ერთის მხრიყ. და – –––” –-. -– საწარმის 

დირექტორის ოთო ალოლთლი ეა ეაეეეაეაიეებეეელლლი სახით. 

შემდგომში „მყიდველი“, მეორეს მხრივ, ვსარგებლობთ რა ჩვეჩი 

საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიის, 

შევთანხმდიი»: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. გამყიდეელი ვალდებულებას კისრულობს გადასცეს მყიდველს 

საკუთრებაში საწარმო - –_   

  

– შემდგომში ობიექტი.   

(უძრავი ქონების სრული დასახელება, აღწერილობა) 

12. მყიდველი ვალდებულებას კისრულობს, მიიღოს საკუთრებაში 

ობიექტი და გადაიხადოს ხელშეკრულებით) გათვალისწინებული თანსა. 

13. ობიექტის აღწერილობა (მიწის ნაკვეთის ფართი, მაი, შორის 

განაშენიანებული: შენობა-ნაგებობების დახასიათება. კაპიტალურობის 

ჯგუფი, სართელიანობა. საერთო ფაროი, საინჟინრო კომუნიკაციები, 

დანადგარ-მოწყობილობები. დანართი MI წარმოადგენს წისამდებარე 

ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს): 
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2. მხარეების ვალდებულებები 

2.1 გამყიდველი ვალდებელებას ვკისრულიბს: 
2.).). გადასცეს მყიდველს ობიექტი ხელშეგრელების ხელმოწერის 

დღიდან არაუგეიასეს დღისა. 

2.12. თბიექტთან ერიად გადასცეს მყიდეელს M2 დანარიიში მოყვანილი 

დოკუმენტები (დანართი წარმოადგენს სელშეკრელების განუყოფელ საწილი)). 

2 1.3. თავისი ხარჯით გასნასხორციელიის მყიღველისაიეის ქონებისა და 

1ოჩებრივი უფლების გადაცემასთას დაკავშირებელი ყეელა აუცილებელი 

ფორმალობა. 

2.2. მყიდველი ვალდებულებას კისრ ელობს: 

22.1. შუფერსებლად გადასცეს გამყიდველს ყველა აუცილებელი 
ისფორმაცია და გაუწიოს დახმარება ობიექტის მყიღველზე გადაფორ- 

მებისათვის აუცილებელი პროცედურების შესასრულებლად. 

22.2. დროულად გადაიხაღოს კანონით გათვალისწინებული გადასა- 

სადები და სხყა მოსაკრებლები, რომელიც ექეემდებარება გადახდას 

მყიდველის მიერ. 

2.23. დროულად და სრულად გაღაიხადოს უძრავი ქოსების 

ხელშეკრულებით გათეალისწინებული ღრებულება. 

3. ღირებულება და ანგარიშსწორების წესი 

3.1. ობიექტის საბაბრო ღირებულება, შეფასებული დამოუკიდებელი 

შემუასებლის მიერ. განისაბღვრა –––--–-–– ლარით. (დამოუკიდებელი 

შემფასებლის ანგარიში. დანართი M3). 

3.2. მხარეების შეთანხმებიის, ობიექტის ღირებულება განისაზღვრა -- 

ალო ლარით. 

3.3. უძრავი ქონების გაყიდეის სახელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული სარჯები, რომელიც ენდა გადაისადოს გამყიდველმა, 

შეადგენს --- -–-- ლარს. 

34. უძრავი ქონების გაყიდეის სახელმწიფო რეგისტრაციასთან 

დაკავშირებული სარჯები, რომელიც უხდა გადაიხადოს მყიდველმა, 

შეადგენს ------- ლარს. 

3.5. მყიდეელი ანგარიშსწორებას ახდენს ნაღდი (ვხაღდო) აჩგარიშ- 
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სწიორებიი!. უძრაყი ქონების ყიდვა-გაყიდვის ომერაციის ნოტარია ურად 

დამოწმების მომესტიღან ერთი დღის ვადაში. 

4. მსარეთა პასუხისმგებლობა 

4.1, ანგარიშსწორების დაგეიანებისათვის მყიღყელი გამყიდველს 

პირგასამტეხლოს სახით, უსდის ყადაზე გადაუხდელი თანხის 

%-ს ყოველი სრული ეადაგადაცილებული დღისათვის. 

4.2. ობიექტის მყიდეელისათევის გადაცემის შეფერხებისათ ეის გამყიდ- 

ქელი მყიდველს პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის «ბიექტის 

სახელშეკრულებო ღირებულების -–- ––––- %-ს ყოველი სრული 

ქაღაგადაცილებული დღისათვის. 

43. პირგასამტეხლოს გადახდა არ ათავის-ეფლებს მხარყებს სელშეკ- 

რულებით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან. 

44. მსარეების პასუხისმგებლობა საკითხებზე, რომლებიც არ რეგული- 

რდება წინამდებარე ხელშეკრულებით, გადაწყდება მოქმედი კანონმდე- 

ბლობის საფუძველზე. 

5. დავის გადაწყვეტა 

5.1. მსარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთას 

დაკავშირებული ყველა დავა გადაჭრან მოლაპარაკების გბით!. 

52. თუ ეს არ მოხერხდება, მხარეები მიმართავენ არბიტრაეს ას 

სასამართლოს საქართველოს კანონმდებლობით გათვალისწინებული წესით". 

53. ხელშეკრულებაში გარკვვით უნდა იყოს მითითებული არბიტრაჟის 

დასახელება, განხილეის ადგილი, არბიტრების რაოდენობა და მათი 

დანიშენის წესი, განხილეის ენა და გამოყეჩებული სამართალი. 

6. საერთო პირობები 

6.1. ობიექტი ყიდვა-გაყიდვის მომენტისათვის არ არის გაყიდ ელი, არ 

არის დატვირთული იპოთეკით, მასზე არ ვრცელდება მესამე პირების 

რაიმე ქონებრივი უფლება. 

6.2. ხელშეკრულება არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შეთანხმებებს 
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63. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგულად 

ითვლება ყეელა წინა შეთახმება და მიმოწერა; 

6.4. ხელშეკრულება შედგენილია –––-– -–– ორიგიჩალურ 

ეგზემპლარად. უღტრულებ-– ენაზე. ყველა ეგზემპლარს აქეს     

ერთნაირი ძალა. 

7. მხარეთა იურიდიული მისამართები ღა ხელმოწერები 

  7.1. მყიდეელი -.-– 

7.2. გამყიდეელი ==   

73. სელშეკრულების დანართები 

    

დანართი M#1 

დანართი M2 

დანართი M#3 

მყიდველი გამყიდველი 

ალეეეეკმეევეე------“ 2006 წ. „---“  –---“ 206წ. 
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შეტყობინება 
საწარმოს გაქიღვის შესახებ 

საწარმოს დასახელება 
მისამართი 
  

  

დირექტორი 
  

  ბატოსო · 

გატყობინებთ, რომ შპს „სტარტის“ დამფუძნებელთა საერთო 

  

კრების M –--––-––––––-– საოქმო გადაწყვეტილებით, ჩვენი 
საწარმო იყიდება, როგორც ერთიანი ქონებრივი კომპლექსი. 

ხელშეკრულება M = ““ 2006წ. 
აღნიშნულთან დაკავშირებით ყველა განცხადება, შეტყობინება 

და სხვა კორესპონდენცია, გთხოვთ გამოაგზავნოთ ქვემოთ მოკვა- 
ნილ მისამართებზე: 

  გამყიდველი 
  

  

  

  მყიდველი 
  

  

თარიღი 

ხელმოწერა 

ბ. ა. 
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შეტყობინება 

გბგაღატვირფთვისათვის საქონლის მგადყოფნის 

შესახებ 

მისამართი 

  ბატონო 

ხელშეკრულების თასახმად გატყობინებთ, რომ სელშეკრულებით 

გათვალისწინებული საქონელი მზადაა გადატვირთვისათვის. 

საქონელი იმყოფება ჩვენს საწყობში შემდეგ მისამართზე –– 

  

  

პატივისცემით, 

დირექტორი 

  

ბ. ა. 
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საქონლის მიღება-ჩაბარების 
აქტი 

  ქ. თბილისი ., " “ 200 V. 

ხელშეკრულების მხარეებმა მოვახდინეთ ამავე ხელშეკრულებითის 

გათვალისწინებული საქონლის მიღება-ჩაბარება. 

გამყიდველმა ჩააბარა. ხოლო მყიდველმა მიიღო: 
  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

საქონლის მიღება-ჩაბარების პროცესში საქონლის ხარისხთან, 

რაოდენობასთან, კომპლექტურობასთას, შეფუთვასა და 

მარკირებასთან დაკავშირებით მხარეებს რაიმე პრეტენზია არ 

გამოუთქვამთ. 
მიღება-ჩაბარების ფაქტს ვადასტურებთ 

გამყიდველი მყიდველი 

ბ.ა ბ.ა 
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საპრეტენზიო წერილი 

სელმეკრულების საფუძველზე მიმდინარ,ე, წლის – 

ბეე 200 წ. სელშეყკრულებიი! გათვალისწინებულ 

ყაღაში მივიღეთ საქონლის პირყელი პარტია. ამავე ღრთს. 

მიღებული საქონლის შემოწმებისას გამოვლინღა საქონლის 

დანაკლისი და ასევე მისი ნაწილის შეუსაბამობა ხელშეკრულების 

პირობებთან, კერძოდ, 

  

  

  

აღსიშნულთან დაკაეშირებით, გთსოვთ დაუყოენებლიე 

შეგვიცვალოთ დაწუნებული საქონელი. 

დირექტორი 

  

” – L 200 წ. 
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ჩექება 

ზოგადი ნაწილი 
ჩუქების ხელშეკრულებიის, მჩუქებელი უსასყიდლოდ გადასცემს 

დასაჩუქრებულს ქონებას საკუთრებად მისი თანხმობიის. ჩუქების 

ხელშეკრულება რეგულირდება სამოქალაქო კოდექსის 524–530-ე 

0 უხლებით!. 

ხელშეკრულება. ჩუქების სელშეკრულება დადებულად ითვლე- 
ბა ქონების გადაცემის მომენტიდან. თუ ჩუქების საგასს წარმოად- 

გენს ისეთი ქონება. რომელზედაც საკუთრების უფლება წარმოი- 

შობა მხოლოდ კანონით დადგენილი ფორმის დაცვით, ჩუქების ხელ- 

შეკრულებისათვის სავალდებულოა ამ ფორმის დაცეა. 

საჩუქრის დაპირება წარმოშობს ჩუქების ეალდებულებას მხო- 
ლოდ მაშინ, თუ იგი სანოტარო წესითაა დადასტურებული. 

პირს უფლება არა აქვს გააჩუქოს ქონება, თუ ქონების გაჩუქე- 
ბა საარსებო წყაროს უსპობს მჩუქებელს ან მის კმაყოფაზე მყოფ 

პირებს. 

თუ მჩუქებელი ბოროტი განზრახვით დამალავს გაჩუქებული 

ქონების ნაკლს, იგი ვალდებულია დასაჩუქრებულს აუნაზღაუროს 

ამით მიყენებული ზიანი. 

შეწირულობა. მხარეებს შეუძლიათ დაადგინონ, რომ ჩუქების 
ხელშეკრულების ნამდვილობა დამოკიდებულია ამა თუ იმ პირო- 

ბის შესრულებაზე ან განსაზღვრული მიზნის მიღწევაზე. ეს მიზანი 

შეიძლება იყოს საერთო-სასარგებლოც (შეწირულობა). ასეთი პჰი- 

რობის შესრულება, გარდა მჩუქებლისა, შეუძლია მოითხოვოს იმ 

პირმაც, ვის ინტერესებშიც იგი იქნა დათქმული. 

გაუქმება. თუ დასაჩუქრებული პირობას არ შეასრულებს, მაშინ 
მჩუქებელს შეუძლია უარი თქეას ხელშეკრულებაზე. ჩუქება შეიძ- 

ლება გაუქმდეს, თუ დასაჩუქრებული მძიმე შეურაცხყოფას მიაყე- 

ჩებს ან დიდ უმადურობას გამოიჩენს მჩუქებლის ან მისი ახლო 

ხათესავის მიმართ. თუ ჩუქება გაუქმდება, მაშინ გაჩუქებ ელი ქი- 

სება შეიძლება გამოთხოვილ იქნეს მჩუქებლის მიერ. ჩუქება შეიძ- 
ლება გაუქმდეს ერთი წლის განმავლობაში მას შემდეგ. რაც მჩე- 

ქებელი შეიტყობს იმ გარემოების შესახებ. რომელიც მას ჩუქების 

გაუქმების უფლებას აძლეეს. 
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გამოთხოვნა. თუ ჩექების შემდეგ მჩუქებელი მძიმე მდგომარე- 

ობაში აღმოჩსდა და არ შეუძლია საკუთარი თავის აჩ მის კმაყო- 
ფაზე მყოფი პირების რჩენა, მას ეფლები აქვს დასაჩუქრებ- ელს მოს- 

სთხოვოს გაჩუქებული ნიეთი. თე ეს უკანასკნელი რეალ ერად არ- 

სებობს ღა დაბრუნება დასაჩუქრებ ელს არ ჩააყენებს მძიმე მდღგო- 

მარედთბამი. გაჩუქებული ნიყიის გამოთხოვი არ შეიძლება. თე გამ- 
ჩ ექებელმა განზრახ ას უხეში გაუფრთხილებლთბიი ჩაიგდო იავი 

მძიმე მდგომარეობაში. 

ჩუქების 

ხელშეპრუეუელება 

  

  

ქ. თტბილისი “ # _-- -- ” 2006 წ. 

მოქალაქე _ –ათ–ე- –, მცხოვრები ო 

ლფეაენია აეეე, შემდგომში „მჩუქებელი“ ერთის 

მხრივ და მოქალაქე <=>5– ლ–2 ქ–აღოფლლლბლით თ-–-– , მცხოერები -- 
ს“ააიფალღლილ აეეე თბ თოი შემდგომში „დასაჩუქრებული   

მე“ირეს მხრივ. შემდგომში მხარეები. შეეთანხმღით 

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. მჩუქებელი ეალდებ'ულებას კისრულობს, ხელშეკრულების ხელმო- 

წერისთანავე უსასყიდლოდ საკუთრებაში გადასცეს (აჩუქოს) M | დანარ- 

თში მოყეასილი ქონება: 

I.2. M 1 დანართი წარმოადგენს ხელშეკრულების განუყოფყლ ნაწილს: 

2. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

2.1. დასაჩ ექრებულს უფლება აქეს. ხებისმიერ მომენტში დანართში მი- 

თითებული ქონების მისთვის გადაცემის მომენტამდე უარი ვას შიალი- 

აჩად ქოსების ან მისი ნაწილის მიღებაზე; ასეთი უარის თქმა დასაჩუქრე- 

ბულის მხრიდან უნდა გაფორმდეს წერილობიი:: 
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2.2. მჩუქებელს უფლება აქეს უარი თქვას წინამღებარე ხელშეკრ ე- 

ლების შესრულებაზე. თუე სელშეკრულებაზე ხელმოწერის შემდეგ ისე გა- 

უარესდა მისი ოჯასური მდგომარეთბა ან ჯანმრთელობა. რიე წარმოე 

მხილ პირობებში სელშეკრულების შესრელება სერიოზულად გააუარე- 

სებს მისი ცხოვრების დოსეს: 

2.3, მჩუქებელს უფლები აქვს, უარი თქვას ხელშეკრელებაზე და გააექ- 
მოს ჩუქების ხელშეკრულება, თე დასაჩუქრებული მძიმე შე ურაცსყოფას 

მიაყენებს ას დიღ უმადურობას გამოიჩენს მჩუქებლის ან მისი ახდის 

ნათესავის მიმარი»: 

3. საერთო პირობები 

3.I. სელშეკრულების შეცელა დაიშვება მხოლოდ მსარეთა წერილი- 

ბითი თანხმობით; 

32. საკითხები, რომლებიც არ არის განხილული წისამდებარე ხედ- 

შეკრულებაში, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობით; 

33. სელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელმოწე- 

რის მომენტიდან და წყდება მისი ჯეროვნად შესრულების მომენტში; 

34. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლარად, ორი- 

ვე ეგზემპლარს აქვს ერთნაირი ძალა; 

4. მხარეების მისამართები 

მჩუქებელი დასაჩუქრებული 

––>>).)Vმი!. თაღალების ' 2006 წ. 
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ქირავნობა 

ზოგადი დებულებები 
ქირავნობის ხელშეკრულებით გამქირავებელი მოყალეყა დაქ- 

ქირავებელს სარგებლობაში გადასცეს ნივთი განსაზღერელი ყა- 
დიის. დამქირავებელი მოვალეა გამქირავებელს გადავხადოს დათი» 

ქმელი ქირა. ქირავსობის სელშეკრულება რეგულირდება სამოქა- 

ლაქო კოდექსის 531-575-ე მუხლებიი!. 

ქირავნობის ნივთის გადაცემა. გამქირავებელი მოვალეა გა- 
დასცეს დამქირავებელს გაქირავებული სიეთი ხელშეკრულებით, 

გათვალისწინებული სარგებლობისათვის ეარგის მდგომარეობა- 

ში ღა ქირავნობის მთელი დროის განმავლობაში შეინარჩუნოს 
ნივთის ეს მდგომარეობა. 

გამქირავებელმა უნდა გადასცეს დამქირავებელს უფლებრივად 
ღა ნივთობრიეად უნაკლო ნივთი. 

ქირის შემცირება ნივთის ნაკლის გამო. თუ გაქირავებულ ნივთს 
აღმოაჩნდება ნაკლი, მაშინ დამქირავებელს ქირა შეუმცირდება იმ 

ოდენობით, რა ოდენობითაც შემცირდა ნივთის ვარგისიანობა ნაკ- 

ლის გამო. ნაკლის გამოსწორებისას ეს უფლება ძალას კარგავს. 
უმნიშვნელო ნაკლი მხედველობაში არ მიიღება. 

საცხოვრებელი სადგომის დამქირავებლისთვის აშკარად საზი- 
ანო ქირავნობის სელშეკრულება ბათილია. 

პასუხისმგებლობისაგან გათავისუფლების შესახებ შეთანხმე- 
ბის ბათილობა. ბათილია შეთანხმება, რომლითაც გამქირავებელი 
გაქირავებული ნივთის ნაკლისათეის პასუხისმგებლობისაგან თა- 

ვისუფლდება ან იგი ეზღუდება, თუკი გამქირავებელმა ნაკლი გან- 

გზრახ დამალა. 
ხელშეკრულებაზე უარის უფლება. თუ დაქირავებული ნივთი 

მთლიანად ან საწილობრივ გადაეცემა დამქირავებელს დაგვიანე- 

ბით, ან. თუ შემდგომში მას წაერთვა სარგებლობის უფლება. მაშინ 
ღამქირავებელს შეუძლია უარი თქვას ხელშეკრულებაზე იმ ვა- 

დის დაცეის გარეშე, რაც გათვალისწინებ ელია ხელშეკრულების 
მოშლისათეის. უარი ხელშეკრულებაზე დაიშვება მხოლოდ იმ 

შემთხვევაში, თუ გამქირავებელი დამქირაჟცებლის მიერ განსაზღე- 

რულ ვადაში არ აღკვეთს სარგებლობისათვის ხელშემშლელ გა- 

რემოებებს. 
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საცხოვრებელი სადგომის ქირაყნობისას შეთანხმება. რომელიც 

კრძალავს ან ბღუდავს ამ მუხლის პირველი საწილით გაი,ვალის- 

წინებულ ხელშეკრულების მოშლის უფლებას. ბათილია. 

საცხოვრებელი სადგომის ქირავნობის ხელშეკრულების მოშ- 
ლა დამქირავებლის მიერ. თუ საცხოვრებელი ან ადამიანთა სამ- 
ყოფლად გაივალისწიჩებული სხვა სადგომი ისეთ მდგომარეთაბა- 

შია, რომ მისი გამოყენება მნიშვნელთყან საჟრთხეს უქმსის მა«" 

ჯანმრთელთბას, დამქირავებელს შეუძლია მოშალოს ქირაენობის 

ხელშეკრულება ეადის დაცვის გარეშე. ეს უფლება დამქირავებელს 
აქვს მაშინაც. თუ სელშეკრულების ღდაღებისას მას იცოდა საფრ- 

ი)ხის თაობაზე, მაგრამ არ განუცხადებია პრეტესნბია. 

გამქირავებლის ვალდებულება. გამქირავებელი ვალდებულია დამ- 
ქირავებელს აუნაზღაუროს ნივთზე გაწეული აუცილებელი სარჯები. 

დამქირავებლის უფლება ქირავნობის ნივთისათვის მიმატე- 
ბულ ნივთებზე. დამქირავებელი უფლებამოსილია დაიტოეოს ის, 

რითაც მან დაქირავებული ნივთი აღჭურეა. 

პასუხისმგებლობა ნივთის ნორმალური ცვეთისათვის. გაქირა- 
ეებული ნივთის ცვლილებების ახ გაუარესებისათვის, რაც გამოწ- 

ვეულია ხელშეკრულებით გათვალისწინებული სარგებლობით, დამ- 

ქირავებელი პასუხს არ აგებს. 

მიმდინარე რემონტის ხარჯები. მიმდინარე რემონტის ჩატარე- 

ბა, ჩვეულებრიე, ევალება დამქირავებელს. მას არა აქვს საცხოვ- 

რებელი სადგომის გადაკეთების ან რეკონსტრუქციის უფლება გამ- 

ქირავებლის თანხმობის გარეშე. დამქირავებელი მოვალეა ეს სა- 

მუშაოები შეასრულოს საკუთარი ხარჯებით. 

გამქირავებლის თანხმობა ქვექირავნობაზე. დამქირავებელს 
არა აქვს უფლება, გაქირავებული ნივთი გამქირავებლის თანხმო- 

ბის გარეშე გადასცეს მესამე პირს (ქვექირავნობა). მესამე პირე- 

ბად არ მიიჩნევიან დამქირავებლის ოჯახის წევრები. 

გამქირავებლის უარის დაუშვებლობა ქვექირავნობაზე. გამ- 
ქირავებელს არ შეუძლია უარი თქვას საცხოვრებელი სადგომის 

ქვექირავნობაზე, თუ საპატიო მიზეზის არსებობისას დამქირავე- 

ბელს სურს მიაქირაოს მესამე პირს დაქირავებული საცსოვრებე- 
ლი სადგომი მთლიანად ან მისი ნაწილი. ეს წესი არ გამოიყესება 
მაშინ, თუ გამქირავებლისათვის ქვემოქირავნე წარმოადგენს მის- 

თეის არასასურველ პიროენებას, ან საცხოვრებელი სადგომი ზედ- 

344



მეტად გადაიტეირია. ახ ისე სხე, მიზებების გამო გამქირავებლი- 
საი,ვის მიუღებელია ქვექირაენ ; ბა. 

ქირის გადახდის წესი. ქირა ს„აღახდილ უსდა იქნეს ქირაენო- 

ბის ხელშეკრულების ებდის დაი აავრებისას, ით,უ ქასრის გადახდა 

დროის მონაკვეთებით გასისაზჯ ; რება. მაშინ იგი გადასდილ ეჩდა 
იქნეს დროის ამ მონაკვეთების სასელის შემდეგ. დამატებითი ხარ- 

ჯების გადახდა მსოლოდ მაშინ : რის სავალდებულო, თუ ამის თა- 

თობაზე მხარეთა შორის არსები (ს შეთანხმება. 

დამქირავებლის ბრალით ქ) ჩის გადაუხდელობის შედეგები. 
თუ დამქირავებელს ხელი ეშდ ; ბა სარგებლობაში თაყისი მიზე- 
ბით, იგი ქირის გადახდისაგან ა1. იავისუფლდება. 

ხელშეკრულების ვადამდე (1()შლა საცხოვრებელი სადგომის 
დამქირავებლის ინიციატივით. : აცხოერებელი სადგომის დამქი- 
რავებელი უფლებამოსილია ქი!ჩ ავნობის ხელშეკრულება ვადამ- 

დე მოშალოს, თუ იგი ერთი თეი:1 ადრე გააურთხილებს ამის შესა- 

ხებ გამქირავებელს და შესთა;. ზებს მას გადახდისუნარიან და 

მისაღებ დამქირავებელს, რომელ! სც თანახმაა ქირავნობის დარჩე- 
ნილ დროში იყოს დამქირაეებე! : ი. 

ხელშეკრულების Iმოშლა გამ;".რავებლის ინიციატივით. გამქი- 
რავებელს შეუძლია-·ხელშეკრუდ ; „ბა მოშალოს ვადამდე. თუ დამ- 

ქირავებელი, გამქირავებლის გაფ: ·თხილების მიუხედავად, გაქირა- 

ვებულ ნივთს მნიშვნელოევნად აზი ანებს ან ქმნის მნიშენელოვანი 
დაზიანების რეალურ საშიშროება V. 

ხელშეკრულების მოშლა ქირის გადაუხდელობის გამო. გამქი- 
რავებელს შეუძლია ხელშეკრულ 1)ა მოშალოს ვადამდე. თუ დამ- 

ქირავებელმა ქირა არ გადაიხად ა სამი თვის განმაელობაში. 

ხელშეკრულების შეწყვეტის ფV რმა. საცხოვრებელი სადგომის ქი- 

რაენობის ხელშეკრულების შეწყეე ტა წერილობით უნდა გაფორმდეს. 

დამქირავებლის მოვალეობანი ქირავნობის ხელშეკრულების 

შეწყვეტისას. ნივთის ქირავნობის“. ხელშეკრულების შეწყვეტისას 

დამქირავებელი მოვალეა დაუბრუჟეაოს გამქირავებელს ნიეთი იმ 

მდგომარეობაში, რომელშიც მისგა) მიიღო. ნორმალური ცეეთის 
გათვალისწინებით, ან იმ მდგომარ,კობაში, რაც ხელშეკროელებით 

იყო განსაზღვრული. 
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გირავნობის უფლება დამქირავებლი ს ნივთებზე. 
ქირაყსობის ურთიერთობებიდან გა: თ მდისარე მოთხოვნების 

უბზრუეუჩეელსაყოფად. მიწის საკვეთის, სა" 2 ის ან ბინის გამქირავე- 
ბელს აქვს გირავნობის უფლება დამქი” ვებლის მიერ იქ შეტა- 

ხალ ნიეთებზე. გირავნობის უფლება ძალ ა». კარგაეს დაქირავებე- 

ლი ფაროობიდას ნივი.ების მოცილებასი +) ერთად, ი'ჟკი ეს გან- 

ხორციელდება ჩვეულებრიეი ცხოვრები ული ურთიერთობების 
შესაბამისად. 

მიწის ნაკვეთის ქირავნობის ხელშეკ“ " („ლების ფორმა. მიწის 
ნაკეეთის ქირავნობის ხელშეკრ-ლება ე(ს · წელზე მეტი ვადი“ 

უნდა გაფორმდეს წერილობიი!. «|ორმის ლ : უცველობის შემთსეე- 

ვაში ივარაუდება, რომ ხელშეკრულება გ) )უსაზღვრელი ეადით 

არის დადებული. ხელშეკრულების შეწყვეტ » დასაშვებია მხოლოდ 

ქირავნობის პირველი წლის დამ თავრების 1 ემდეგ. 

ზიანის ანაზღაურების მოთხოვნის ხანდ : ზმულობა გაქირაყე- 
ბული ნიეთის შეცელის ან გაუარესების გამი.) გამქირავებელს უფ- 

ლება აქეს მოითხოვოს ზიანის ანაზღაურება ხოლო დამქირავე- 

ბელს უფლება აქეს წაუყენოს მ..'ს პრეტენზი » გაწეული ხარჯების 
ანაზღაურების თაობაზე ექესი ისვის განმავდ': იბაში. 

ზიანის ანაზღაურების გამო გ.,სმქირავებლი!. მოთხოენის ხანდაზ- 

მულობის ვადის ათვლა იწყება ცაქირავებულ(“ პივთის დაბრუნების 

მომენტიდან, ხოლო დამქირაევალის მოთხოვ ჯის ხანდაზმულობის 

ქადისა – ქირავნობის ხელშეკრულების შეწყე )ჰტის მომენტიდან. 

დამქირავებლის უფლებების დაცვა. დაჰქ არავებელს უფლება 
აქვს დაიცვას თავისი მფლობელ ობა ყოველ! დამროღვევისაგან, მათ 

შორის, მესაკუთრისაგანაც. 
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ხელშეპრშულება 

საცხოვრებელი შართის 

ქირავნობაზე 

ქ. იიბილისი " 2006 წ. 

.ოოლლი– – მცხოყრები ი 

პირადობის მოწმობა M 

შემდგომში გამქირავებელი ერთის მხრივ და ·- 

ურრრელალელბოთ ო–- მცხოვრები აეეე ახელ 

საღა პირადობის მოწმობა M –.–.–.–-–-–.–– 
შემღგომში დამქირავებელი. მეორეს მხრივ, შეეთანხმდით!: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. გამქირავებელი, დამქირავებელსა და მისი ოჯასის წევრებს წინამ- 

ღებარე ქირავნობის ხელშეკრულბით გადღასცემს ––- –– კემ. საცხოე- 

რებელ ფართს. რომელიც განთავსებულია მისამართზე –-–---. -–––-– 

  

–-. მდებარე შენობაში: 

L2. შენობის ხელშეკრულებით დამქირავებლისაივის გადაცემული 

საცხოვრებელი ფართის ტექნიკური მახასიათებლები და ტექნიკური მდგო- 

მარეობა მოყეანილია თანდართულ პასპორტში, რომელიც წარმოადგენს 

წინამდებარე ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს; 

2. დამქირავებლის უფლებები და ვალდებულებები 

2.1. დამქირავებლის ეფლებები: 

ა, დაქირავებულ ფართში შეასახლოს მისი ოჯახის წეერები მშობლე- 

ბისა და ნათესავების ჩათელიი!, იმ პირობით, რომ დაცული იქნება მოქმე- 

დი საცხოვრებელი ფართის დადგენილი ნორმები: 

ბ. შეუფერხებლად გამოიყენოს ნაქირავები ფართი საყოფაცხოვრებო 

მიზნებისათვის; 
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გ გამქირავებლის ნებართვის გარეშე განახორციელოს სარემოსტო 

სამუშაოები, რომლებიც არ ითეალისწისებეს ფართას კისსტრუქციულ 

ცელილებებსს; 
2.2. დამქირავებლის ვალდებელებები: 

ა. უზრუსნეელყოს მისი და მისი ოჯახის წევრების მიერ საცს-იერებე- 

ლი ჟარითის გამოყენების ნორმების დაცვა: 

ბ. საცსოყრებელი ფართი და დამხმარე სათავსოები გამოიყენოს თხე. 

რომ ზიანი არ მიაყენოს დასარჩენი მობინადრეყების ინტერესებს: 

გ- გაუფრთხილდეს საცხოვრებელ ფართზე არსებულ სანიტარულ-ტეე- 

სიკური. ელექტრო და სხვა საინჟინრო ქსელების ცალკეულ. ტექნიკურ 

ელემენტებს; 
დ. შეუფერხებლად მისცეს უფლება გამქირავებელს, დაათვალიეროს გა- 

ქირავებული ფართის როგორც საცხოერებელი. ისე დამხმარე სათავსოები: 

ე- დაიცვას სახანძრო უსაფრთხოებისა და ელექტროხელსაწყოების 

გამოყენების წესები; 

ე. ყაირათიანად გამოიყენოს ელექტროენერგია, ბუნებრივი აირი და წყალი: 

ზ. სულ ცოტა, სამ წელიწადში ერთხელ ჩაატაროს ნაქირავები ფართის 

მიმდინარე სარემონტო სამუშაოები: 

თ. თუ აუცილებელი გასდება ფართის ან საინჟინრო კვანძების კაძი- 

ტალური რემონტის ჩატარება, ასეთი სამუშაოები შეასრულოს გამქირა- 

ვებლის სარჯზე; 

ი. დროულად გადაიხადოს ქირა და ყველა აუცილებელი კომუნალუ- 

რი გადასახადები; 

კ. ქირავნობის ვადის ამოწურვისას დაქირავებული ფართი გამქირავებელს 
დაუბრუნოს ნორმალურ მდგომარეობაში, ბუნებრივი ცვეთის გათვალისწინებიი:: 

ლ. ქირით აღებული ფართის დაბრუნება მოახდინოს მიღება-ჩაბარე- 

ბის აქტიი!. 

2.3. დამქირავებლის ოჯახის წევრები სარგებლობენ დამქირავებლის 

ყველა უფლებებითა და ვალდებულებებით!. 

3. გამქირავებლის უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. გამქირავებელს უფლება აქვს: 

ა. მოთხოვოს დამქირავებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი ეალდებუ- 
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ლებების შესრულება: 
ბ. დამქირავებლის მიერ ხელშეკრულების დარდეევის შემთხვევაში. 

მიოითხოეოს მისი ბინიდან გამოსახლება კანონმდებლობით" დაღგენილი 

VII. “აუ: 

9 დამქირავებელი დაქსრავებულ ფარის იყეჩებს არასაცხოვრებელი 

მიტნისათეის; 

«თუ დამქირავებელი არ გადაიხდის ქირას ზედიზედ ექვსი იცის განჩ- 

მაელო ბაში, 

9 დამქირავებელი შეგნებულად აუარესებს ნაქირაყები ფართის ტექ- 

საკურ მდგომარეთბას; 

2 დამქირავებელი არღვევს დანარჩენი მობინადრეების უფლებებს და 

კანონმდებლობით გათეალისწისებულ სხეა შემთხვევებში: 

3.2. გამქირავებელი ყალდებულია: 

ა. ხელშეერულლბით გათვალისწ ინებული ფართი გადასცეს დამქირა- 

ვებელს სათანადო მდგომარეობაში; 

ბ. დროულად ჩაატაროს გაქირავებულ ფართზე ყველა აუცილებელი 

კაპიტალური შეკეთების სამუშაოები; 

გ. თუ აუცილებელი გახდება, კაპიტალური რემონტების ჩატარებისას 

უზრუნველყოს დამქირავებელი დროებითი საცხიყრებელი ფართით; 

დ. უზბრუჩველყოს შესასვლელის, კიბეების, კიბის უჯრედების, შენობის 

მიმდებარე ტერიტორიის დრო-“ელი დასუფთავება: 

4. ანგარიშსწორება 

4... ქირის ოდენობა წინამდებარე ხელშეკრულებით გაი,ვალისწინე- 

ბული ფართისათვის განისაზღვრება --–––იობლ-ი ლარის ოდე- 

ნობით ყოველთვიურად. 

42. დამქირავებელი გამქირავებელს ხელშეკრულების ხელმოწერის- 
თანავე წინასწარ უხდის --- -- – თვის ქირას: 

43. ყველა მომდევნო თვის ქირის გადახდა ხდება საანგარიშო თეის 

მომდღეენო თვის რიცხეამდე: 

44. ქირის ოდენობა უცვლელი დარჩება ხელშეკრულების ძალაში შეს- 

ვლიდან – ––“– – თვის განმავლობაში, რის შემდეგაც დასაშვებია ქირის 

კორექტირება. 
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5. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. წინამდებარე ჩელშეკრელებსთ საკისრი ყალდებუელებების შეუს- 

რულებლობის ან არასრულად შესრულებისათვის მხარეები პასუხს აგე- 

ბენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად: 

5.2. დამქირავებელი ვალდებყლია აუნაზღაჟრითს გამქირავებელს და- 

ქირავებული ფართისათვის მიყესებული ნებისმიერი ზიანი, რომელიც სცილ- 

დება ბუნებრივი ცვეთის ფარგლებს. 

6. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა და შეცვლა 

6.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარების მიერ მისი ხელმოწერის 

მომენტიდან და მოქმედებს ––-–- –––– მდე; 

62. თუ ხელშეკრულების ამოწურვამდე ორი თვით ადრე მხარეები 

არ შეთანხმდებიან ხელშეკრულების შეწყვეტაზე. იგი ითვლება გაგრძე- 

ლებულად მორიგი ერთი თვის ვადით; 

63. ხელშეკრულების ვადამდე შეწყვეტის შემთხვევაში მხარეები ყრ- 

თმანეთს შეატყობინებენ ––-––-––- თვით ადრე; 

64. სელშეკრულების შეცელა დაიშეება მხოლოდ მხარეთა წერილო- 

ბითი თანხმობით. 

7. დავის გადაწყვეტა 

7.1. ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული დავების გა- 

დაწყეეტას მხარეები ეცდებიან მოლაპარაკების გზით: 

72. თუ ასეთი არ იქნება მიღწეული, მხარეებს უფლება აქეთ, მიმარ- 

სინ სასამართლოს ას არბიტრაჟს. 

8. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

გამქირავებელი დამქირავებელი 
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ხელშეპრულება 

საცხოვრებელი შართის ქირავნობაზე 

კომერციული მიგნებისთვის 

ქ. თბილისი ლიე ხეაეეევეელლეელეა-” 2006 წ. 

  – მცხოვრები აია 

პირადობის მოწმობა M ილა 
შემდგომში გამქირავებელი ერთის მხრივ და შის –––––––––––_ 

დირექტორის სახით 

შემდგომში დამქირავებელი, მეორეს მხრიე, ესარგებლობ რა ჩემი საწარ- 

მოს წესდებით მონიჭებული უფლებამოსილებით, შევთანხმდით: 

  

  

  
    

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. გამქირავებელი, წინამდებარე ქირავნობის ხელშეკრულებით ქი- 

რით აძლევს დამქირავებელს -––– კემ. საცხოვრებელ ფართს ოფი- 

სისათვის შენობაში, რომელიც განთაესებულია მისამართზე 

  

  

  

12. შენობის ხელშეკრულებით დამქირავებლისათვის გადაცემული 

საცხოვრებელი ფართის ტექნიკური მახასიათებლები და ტექნიკური მდგო- 

მარეობა მოყვანილია თანდართულ პასპორტში, რომელიც წარმოადგენს 
წინამდებარე ხელშეკრულების განუყოფელ ნაწილს. 

2. დამქირავებლის უფლებები და ვალდებულებები 

2.1. დამქირავებლის უფლებები: 

ა. გამოიყენოს დაქირავებული ფართი ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებელი მიზნებისათეის; 

ბ. გამქირავებლის ნებართვის გარეშე გააქირაოს ქირით აღებული 

ფართის ნაწილი; 

გ. გამქირავებლის ნებართვის გარეშე განახორციელოს სარემონტო 
სამუშაოები, რომლებიც არ ითვალისწინებენ ფართის კონსტრუქციულ 
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ცელილებებს; 
2.2. დამქარავებლის ეალდებულებები: 

ა. უზრუნეელყოს მის მიერ ქირით აღებული საცხოვრებელი ფართის 

გამოყენების ნორმების დაცეა; 
ბ. მიიღოს მონაწილეობა მთლიანად სახლის ღა მიმდებარე ტერიტ“- 

რიის გამართულ ტექნიკურ მდგომარეობაში შენარჩუნებისათვის აუცი- 

ლებელ ხარჯებში; 

გ. საცხოვრებელი ფართი ღა დამხმარე სათავსოები გამოიყენოს ისე. 
რომ ზიანი არ მიაყენოს დანარჩენი მობინადრეების ინტერესებს; 

დ. გაუურთხილდეს საცხოვრებელ ფართზე არსებულ სანიტარული-ტექ- 

ნიკური, ელექტრო და სსეა საინჟინრო ქსელების ცალკეულ ტექნიკურ 

ელემენტებს; 
ე. შეუფერხებლად მისცეს უფლება გამქირავებელს, დაათეალიეროს 

გაქირავებული ფართის როგორც საცხოვრებელი, ისე დამხმარე სათაე- 

სოები; 

ე. დაიცვას სახანძრო უსაფრთხოებისა და ელექტროხელსაწყოების 

გამოყენების წესები; 
"+. 8. ყაირათიანად გამოიყენოს ელექტროენერგია, ბუნებრიეი აირი ღა 

წყალი; 
თ. სულ ცოტა, სამ წელიწადში ერთხელ, ჩაატაროს ნაქირავები ფარ- 

თის მიმდინარე სარემონტო სამუშაოები; 
ი. თუ აუცილებელი გახდება ფართის ან საინჟინრო კვანძების კაპიტა- 

ლური რემონტის ჩატარება, ასეთი სამუშაოები შეასრულოს გამქირავებ- 

ლის სარჯზე, 

კ. დროულად გადაიხადოს ქირა და ყველა აუცილებელი კომუნალუ- 
რი გადასახადები; 

ლ. ქირავნობის ვადის ამოწურვისას, დაქირავებული ფარიიი გამქირა- 

ვებელს დაუბრუნოს ნორმალურ მდგომარეობაში, ბუნებრივი ცვეთის გათ- 
ვეალისწინებით; 

მ. ქირით აღებული ფართი დააბრუნოს მიღება-ჩაბარების აქტით. 

3. გამქირავებლის უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. გამქირავებელი ვალდებულია: 

ა. ხელშეკრულების ხელმოწერიდან –-“–- დღის ვადაში მიღება- 

ჩაბარების აქტით გადასცეს დამქირავებელს ხელშკრულებით გათვალის- 

წინებული ფართი; 
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ბ. საკეიარი ხარჯებით შეასრულოს ფართის ექსპლ ყატაციასიან და- 

კავშირებული ყეელა კაპიტალური და ავარიული სამუშაოები: 

გ. სახანადო მდგომარეობაში იქოსისს შენობის საისჟისრის სიოიმუნი- 

კაცხები. საერთო სარგებლთბის ფარისი ღა მიმდებარე ტერიტორია; 

ღლ. ებრუნველყოს. გაქირავებელი ფართის სასაჩნძრო და სადარაჯი" 

დაცვა: 

ე. უზრუსეელყოს დამქირავებლის სტუმრების შეუყერხებელი შესვლი 

მეხნობაში. 

312. გამქირავებლის უფლებები: 

ა. შეუჟერსებლაღ დაათეალიყროს გაქირავებული ფარისი: 

ბ. მოითხოვოს ხელშეკრულების შეწყვეტა ხელშეკრელებიის გათვა- 

ლისწინებულ შემთხვევებში: 

გ. მოსთხოვოს დამქირავებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი ეალდებეუ- 

ლებების შესრულება. 

4. ანგარიშსწორება 

4... ქირის ოდენობა წინამდებარე ხელშეკრულებით გათ,ვალისწინე- 

ბული ფართისათვის განისაზღვრება –-––აიელ_ლიოთლი- ლარის ოდე- 

ნობით ყოველთვიურად. 
4-2. დამქირავებელი გამქირავებელს ხელშეკრულების ხელმოწერის- 

თანავე წინასწარ უხდის –- –- თეის ქირას: 

43. ყველა მომდევნო დეის ქირის გადახდა ხდება საასგარიშო თვის 

მომდევნო თვის –-–-––-––- რიცხვამდე; 

4.4. ქირის ოდენობა უცვლელი დარჩება ხელშეკრულების ძალაში შეს- 

ელიდან --–-– -––“–– თვის გაჩმაელობაში, რის შემდეგაც დასაშვებია ქირის 

კორექტირება. 

4.5. დამქირავებელი თავისი სახსრებით იხდის ყველა კომუნალურ (ტე- 

ლეფონი, წყალი, დასუფთავება, გათბობა და სხვა) გადასახადს წარმოდგე- 

ხილი ანგარიშების საფ ეძეელზე. 

  

§. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. წისამდებარე ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუს- 

რულებლობის ან არასრულად შესრულებისაიყის მხარეები ჰასეხს აჭე- 

ბენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად; 

52. ღამქარავებელი ვალდებულია აუნაზღაუროს გამქირა; ებელს და- 
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ქირავებელი ფართისათვის მიყენებული ნებისმიერი ზიანი. რომელიც სცილ- 

დება ბუნებრივი ცვეთის ფარგლებს. 

53. ხელშეკრულებით გაიყალისწინებული ფართის დამქირაყებლი- 

სათეის გადაცემის დაგეიანების შემთხეევაში, გამქირავებელი დამქირა- 

ვებელს მირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის თეიური ქირსს– – %-ს 

ყოროყელი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის: 

54. დამქირავებლის მიერ სელშეკრულებით) გათვალისწინებული ქი- 

რის გადახდის დაგვიანებისათეის, პირგასამტეხლოს სასით გადაუხდის 

გამქირავებელს ეადაზე გადაუხდელი თანხის -- -–––-- %-ს ყოველი სრე- 

ლი ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

5.56. პირგასამტეხლოს გადახდა არ ათავისუფლებს მხარეებს სელშეკ- 

რულებით განსაზღერული ეალდებულებების შესრულებისაგან. 

6. ხელშეკრულების ვადამდე შეწყვეტა 

6.1. ხელშეკრულების ეადამდე შეწყვეტა დაიშვება მსოლოდ მხარეთა 

წერილობითი შეთანსმებით; 

6.2. ხელშეკრულების ცალმხრიეი შეწყეეტა გამქირავებლის ინიციატი- 

ვით დაიშვება, თუ დამქირავებელი: 

62.1. დაქირავებულ ფართს იყენებს მიზნებისათეის, რომელიც არ არის 

გათეალისწინებული ხელშეკრულებით; 

622. მისი მუშაკების სახით სისტემატურად არღვევს დაქირავებული 

ფართის ექსპლუატაციის წესებს; 

6.2.3. არღვევს შენობის სხვა მობინადრეების უფლებებს; 
624. ზედიზედ –––-–– თვის განმავლობაში არ იხდის ხელშეკრულე- 

ბით გათვალისწინებულ ქირას. 

62. ორივე მხარეს აქეს უფლება, ვადამდე შეწყვიტოს ხელშეკრულება 

თ'უ დაქირავებული ფართი გამოუსადეგი გახდება ექსპლოატაციისათვეის; 

63. შეწყვეტილი ხელშეკრულების აღდგენა შეიძლება მხოლოდ ასა- 

ლი ხელშეკრულებიის, 

64. სელშეკრულების ეადამდე შეწყვეტის შემთხვევაში მხარეები ერ- 

თმანეთს შეატყობინებენ -------. თეით ადრე. 

7. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა და შეცვლა 

7.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელმოწე- 

რის მომენტიდან და მოქმედებს –-–-–––– მდე: 
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7.2. თუ ხელშეკრულების ამიწ ერყამდე ორი თყით აღრე მხარეები 

არ შეთანხმდებიან ხელშეკრულების შეწყვეტაზე. იგი ითელება გაგრძე- 
ლებულად მორიგი ყრის თვის ყადი"; 

73 ხელშეკრელების შეცვლა დაიწყება მსილოდ მხარვისა წერილი"- 

ბიის სსასსმობით!: 

7.4. დამქირავებელი. რომელიც ყეროილსინდისიერად ასრულებს ირაყ- 

სობის ხელშეკრულებით ნაკისრ ეალდებელებებს, სარგებლობს ფართის 

განმეორებითი დაქირავების ემირატესი უფლებიი!: 

8. დავის გადაწყვეტა 

8.1. ხელშეკრულების შესრულებასთან დაკავშირებული დავების გა- 

ღაწყვეტას მხარეები ეცდებიან მოლამარაკების გზით; 

8.2. თუ ასეთი არ იქნება მიღწეული, მსარეებს ეუფლება აქვთ, მიმარ- 

თონ სასამართლოს ან არბიტრაეს. 

9. განსაკუთრებული პირობები 

9.1. გაქირავებული ფართის შემი,ხვევითი განადგურების რისკი ეკის- 

რება გამქირავებელს. 

10. სხვა პირობები 

10.1. ხელშეკრულების ყველა ცვლილება და დამატება, შეთანხმებული 

და ხელმოწერილი მხარეების მიერ. აეტომატურად სდება წინამჯებარე 

ხელშეკრულების განუყოფელი ნაწილი; 

10.2. ყველა საკითხი, რომელიც არ რეგულირსება წინამდებარე ხელ- 

შეკრულებით, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის საფ ეძველზე. 

11. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

გამქირავებელი დამქირავებელი 
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საცხომრებელი შართის ღდამქირავებლისათვის 

გაღაცემის ა ქ.ტ.0 

––_-__.... 

  ლლ ––- ხელშეკრულების საფუძველზე. 
  გამქირავებელმა სახით. სელშეკრუ- 

ლებით გათვალისწინებული ფართი გადაყეცი, ხოლო დამქირავე- 

ბელმა ––-– -- სახით, ჩავიბარე   

საცხოვრებელი ფართი ოფისისათვის მისამართზე იე 

  

შენობის ტექნიკური და საექსპლუატაციო მაჩვენებლები მოყვა- 

“ნილია თანდართულ პასპორტში, რომელიც წარმოადგენს წინამ- 

დებარე აქტის განუყოფელ ნაწილს. 
ფართი, ყველა საინჟინრო კვანძი ნორმალურ მდგომარეობაშია. 

მხარეებს რაიმე შენიშვნა და პრეტენზია ფართის მიმართ არა აქეი!. 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ფართის გადაცემას ღა 

მიღებას ვადასტურებთ 

გამქირავებელი დამქირავებელი 
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საცნხოვრებელი შართის გამქირავებლისათვის 

ღაბრუნებიმს ა ქტი 

--“---_.-_-_-"! V. 

უგია ხელშეყრელების საჟ უძველზე. 
დამქირავებელმა მფლვვლვვვლვვლლეერლ,რრლთეიე)ი სელშეკ- 

რულებითის გათვალისწინებული ფართი დაყუბრუნე. ხოლო გამქი- 

  რავებელმა –– ლორ სახიის, ჩავიბა- 

რე საცხოვრებელი ფართი მისამართზე ეა 

  

ყეელა საინჟინრო კვანძი ნორმალურ მდგომარეობაშია. 

მხარეებს რაიმე შენიშვნა და პრეტენზია ფართის მიმართ არა აქვთ. 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ფართის გადაცემას და 

მიღებას ვადასტურებთ 

გამქირავებელი დამქირავებელი 
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საცნხომრებელიე შართის 

პვპასპორიტიი 

საცხოვრებელი ყართი განთავსებულია შესობაში, მისამართზე 

1 სახლის დახასიათება: 
1.1. კაპიტალურობის კატეგორია ენო იი 

  

  

  

  

    

  

  

  

1.2. აშენების წელი ალი რელევალას 

13. ეგოს ფართი ––– -- საველეალ- 

1.4. სართ'ელიანობა - ა ვავა – 

1.5. გათბობა – –- -- == 

1.6. წყალსადენი ლეილი – 

1.7. კანალიზაცია –– –.. საიგა ეევლი 

L.8. ნაგაეგამტარი – – – 

1.9. ლიფტი – => 

2. ფართის დახასიათება: 

2.1. სართული 

2-2. საერთო ფართი 

2.3. სასარგებლო ფართი 

  

  

  

  

  

  

  

24. ოთახების რაოდენობა _ 

2.5. დამხმარე ფართის რაოდენობა _-.იიიიიიი 

2.6. სანკვანძი სვავი აცლელ 

2.7. აბაზანა - - 

2.8. აიენები –.--–––– .-. საია ალია აე. 

  2.9. სატელეფონო ხაზი 
2.10. საკაბელო ტელევიზია –-–-- “ესეს ეს სასის სარო ტლო- 

3. ფართის და საინჟინრო კვანძ; )ბის ტექნიკ“ ური მდგომარეობა 

  

გამქირავებელი დამქირავებელი 
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იჯარის ხელშეპრულება 

ზოგადი ნაწილი 
იჯარის სელშეკრულება არის ორმჩრიცი, სასყიდლიანი და კოს- 

სენსუალური ხელშეკრულება, რიმლის საფუძველზეც სდება რ+"- 

გორც მოძრავი, ისე უძრავი ქონების იჯარიისა გადაცემა. იჯარის 

საკითხები რეგულირდება საქართველოს სამოქალაქო კოდექსის 

591I-606-ე მუსლებიი!. 

იჯარის ხელშეკრულებით მეიჯარე (იჯარის ობიექტის მესა- 
კეთრე, იჯარის გამცემი) მოეალეა გადასცეს მოიჯარეს (იჯარის 

ამღებს) გასსაზღვრ-ოელი ქონება დრთებით სარგებლობაში და საი- 

ჯარო დროის განმავლობაში უზრეხნველყოს ნაყოფის მიღების შე- 

საძლებლობა, თუ იგი მიღებულია მეურსეობის სწორი გაძღოლის 

შედეგად შემოსავლის სახით. მოიჯარე მოვალეა გადაუსადოს მე- 

იჯარეს დათქმული საიჯარო ქირა. საიჯარო ქირა შეიძლება გა- 

ნისაგღვროს როგორც ფულით, ისე ნატურით. მსარეებს შეუძლიათ 

შეთანხმდნენ საიჯარო ქირის განსაზღვრის სხვა საშუალებებზეც. 

იჯარის ხელშეკრულების მიმართ გამოიყენება ქირაენობის 

ხელშეკრულების წესები, თუ კანონით სხეა რამ არ არის გან- 

საზღვრული. 

საიჯარო ვადის ხანგრძლიეობის მიხედვით, არჩევენ: მოკლევა- 

ღიან, საშუალოვადიან და გრძელვადიან იჯარას. ფინახსური მე- 

ნეჯმენტის მიზნებისათვის არჩევენ: 

9? მოკლევადიან, ანუ საოპერაციო (მიმდინარე იჯარას); და 

9? ფინანსურ (კაპიტალურ) იჯარას ასუ ლიბინგს. 

ქვეიჯარა. მოიჯარეს არა აქვს ქყეიჯარის უფლება მეიჯარის 

ს,ანხმობის გარეშე. 

მეიჯარეს შეუძლია უარი განაცხადოს საიჯარო ქონების ცალ- 

კყული ნაწილების გაქირავებაზე. თუ ამითი მას მჩიშენელოვანი ზი- 

ასი მიადგება. 

მოიჯარე პასუხს აგებს მეიჯარის წინაშე იმისათვის, რომ ქეე- 

მოიჯარემ ან დამქირავებელმა ნივითი სხვანაირად გამოიყენა, ვიდრე 

ეს მეიჯარის მიერ იყო წებადჯართული. მეიჯარეს შეუძლია უშეუა- 

ჭამ



ლოდ შეაჩეროს ქვემოიჯარის ან დამქირავებლის მიერ ქოსების 

ამგეარად გამოყენება. 

საიჯარო ქონების უკან დაბრუნება ვადამდე. თუ მოიჯარე სა- 

იჯარო ურთიერთობის შეწყვეტამდე ქონებას უკან აბრუნებს, იგი 

საიჯარო ქირის გადახდისაგან მხოლოდ მაშინ თავისუფლდება. იუ 

სავის საჩაცვლოდ შესთავაგებს ახალ გაღახდისუნარიანს ღა მეი- 

ჯარისათვის მისაღებ მოიჯარეს. ასალის მოიჯარე თანახმა უნდა 

იყოს, იჯარის სელშეკრულება მიიღოს იმავე პირობებიი!. 

თუ მოიჯარე ვერ შესთავაზებს ასეთ მოიჯარეს, მან საიჯარო 

ქირა უნდა იხადოს საიჯარო ურთიერთობათა დასრყლებამდე. 

იჯარის უვადო ხელშეკრულების მოშლა. თუ მიწის ნაკვეთის 

ან უფლების იჯარისას არ არის განსაზღერული იჯარის ვადა, მა- 

შინ ხელშეკრულების მოშლა დასაშეებია მხოლოდ საიჯარო წლის 

ბოლოსათვის; იგი შეიძლება მოიშალოს საიჯარო წლის დამთაე- 

რებიდან არა უგვიანეს ერთი თეისა. 

ეს წესები გამოიყენება მაშინაც, როცა საიჯარო ურთიერთობა 

შეიძლება მოიშალოს კანონით დადგენილ ეადაზე ადრე. 

ზიანის ანაზღაურება საიჯარო ქონების დაუბრუნებლობისას. 

თუ მოიჯარე საიჯარო ურთიერთობის დამთავრების შემდეგ არ 

დააბრუნებს იჯარით აღებულ ქონებას, მაშინ მეიჯარეს შეუძლია 

მოითხოვოს დათქმული საიჯარო ქირის გადახდა ქონების დაბ- 

რუნების დაყოვნებისათვის; მეიჯარეს შეუძლია მოითხოვოს სხვა 

სახის ზიანის ანაზღაურებაც. 
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იჯარის 

ხელშეპრ ულება 

  

  

ქ. თაბილისი „ოთო“ 2006 V. 

_ ბუეარუალთბ ეეე საწარმოს დირ)ქეტორის 

ეეეეეიე თუაეღი– უოეეეაეფეალულლე სახი. შემჯგომიი 

„მეიჯარე“ ერთის მხრიე, და ლილ თ–ლაფეელ ლოთევ ფილა აელუია 

საწარმოს დირექტორის _- 

სახით შემდგომში „მოიჯარე“ მეორეს მსრიე, ვსარგებლობთ რა 

ჩვენი საწარმოების წესდებებიის მოჩიჭებული უფლებამოსილებებითს, 

შევთანხმდიი:: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. მეიჯარე ვალდებულებას კისრულობს. დროებიის: სარგებლო- 

ბაში გადასცეს მოიჯარეს წინამდებარე ხელშეკრულების M1 და- 

სართში აღნიშნული ქონება, შემდგომში ქონება; 

1.2. ქონების გადაცემა უნდა მოსდეს ხელშეკრულების ხელმო- 

წერის მომენტიდან –––-––– დღის ვადაში: 

1.3. საიჯარო ვაღის განმავლობაში ქონება რჩება მეიჯარის 

საკუთრებაში; 

14. იჯარით აღებული ქონება მოიჯარემ უნდა გამოიყენოს მხო- 

ლოდ ქვემოთ მოყვანილი მიზნებისაისვის; 

14.L. -– უვფოოუეუეთლლ ლლეეელის 

  

144.2. –ოულა ლოო ოოოვიბოლეთლობთელეთლ– 

1.5. ქონების გადაცემა მოიჯარესი,ვის და ქონების დაბრუნება 

მეიჯარესათეის უნდა მოხდეს მიღება ჩაბარების აქტით;



2. მხარეების ვალდებულებები 

2.1. მესჯარე ყალდებულია: 

2.11. სელშეკრულებით განსაზღვრულ ეადაში სრულად გადას- 

ცეს მოიჯარეს ხელმეკრულებით გათვალისწინებული ქონება: 

2.12. დროულად ჩაატაროს ქონების კაპიტალური რემონტის სა- 

მუშაოები: 

2.13. ებრუსველყოს მოიჯარის მიერ იჯარით აღებული ქოსე- 

ბის შეუფერსებელი გამოყენება; 

2.2. მოიჯარე ვალდებულია: 

2.2.). იჯარით აღებული ქონება გამოიყენოს მხოლოდ ხელშე,- 

რულებით გათეალისწინებული მიზნებისათვის: 

222. უზრუნველყოს იჯარით აღებული ქონების დაცვა, ექსპლუ- 

ატაციის წესების სრული დაცვა; 

223. დააზღვიოს იჯარით აღებული ქონება; 

224. უზრუნველყოს ქონების სადარაჯო და სასასძრო დაცვა; 

2.2.5. უზრუნველყოს იჯარით აღებული ქონების მიმღინარე და 

ავარიული რემონტების შესრულება; 

22.6. გასწიოს ყველა ხარჯი, დაკავშირებული იჯარით აღებუ- 

ლი ქონების ექსპლუატაციასთან, მათ შორის დროულად გადაიხა- 

დოს კომუნალური გადასახადები; დროულად გადაიხადოს საიჯა- 

რო ქირა; 

22.7. მისცეს მეიჯარეს საშუალება შეუფერხებლად დაათვალი- 

ეროს იჯარით გაცემული ქონება, მისი ხელშეკრულებით გათყა- 

ლისწინებული მიზზებისათვის გამოყენების წესების ღაცვის შე- 

მოწმების მიზნიი!:: 

3. ანგარიშსწორება 

3.1). მოიჯარე, იჯარის ქირის სახით, ყოველთვიურად გადაუხდის 

მეიჯარეს –-–--––––– –– ლარს; 

3.2. ანგარიშსწორება მოხდება ყოველი საასგარიშო თვის მომ- 
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ღეენო თვის --–- –– რიცხყამდე: 

33. ანგარიშსწორება დაიშვება როგორიც ნაღდი, ისე უსაღღო 

ანგარიშსწ ორები!": 

3.3.1. ნაღდი ანგარიშსწორების შემთხვევაში. ანგარიშსწორების 

ყადად ჩაითვლება იანჩინ გადახდაზე სალარიოს შემოსავლის ორ- 

ღდერისს გაცემის თარიღი: 

3.3.2. უჩაღდო ანგარიშსწორების შემთხვევაში. მეიჯარის ასგა- 

რიშზე იჯარის ქირის ჩარიცხვის დღე: 

34. იჯარის ქირა უცვლელი იქნება სელშეკ6რულების ხელმოწე- 

რის მომენტიდას 6 თეის განმაჟლობაში: ამ პერიოდის გასვლის 

შემდეგ დასაშვებია იჯარის ქირის გადახედვა მიმდინარე ინფლა- 

ციის გათვალისწინებიი!:; 

4. იჯარის ვადა 

    4.1. იჯარის ეადაა – ხელშეკრულების ხელმოწე- 

რის (საიჯარო ფართის აქტით მიღების) მომესტიდან. 

4.2. თუ ხელშეკრულების ვადის გასვლამდე ერთი თვით ადრე 

არც ერთი მსარე არ განაცხადებს ხელშეკრულების შეწყვეტის სურ- 

ვილს, იგი ავტომატურად ითელება გაგრძელებულად მორიგი 

ა-–- წლიი!. 

43. საიჯარო ვადა შეიძლება შეიცვალოს მხოლოდ მხარეების 

წერილობითი თანხმობით. 

  

  

5. საიჯარო ფართის და ქონების დაბრუნება 

5.1. ქონების დაბრუნება უნდა მოსდეს მიღება-ჩაბარების აქტი“. 

იჯარის ეადის გასვლიდან ---– დღის ვადაში, 

52. მეიჯარე საიჯარო ფართს და იჯარით გაცემულ. ქონებას 

უბრუნებს ისეთივე მდგომარეობაში. როგორიც საყო იჯარით გადა- 

ცემისას, ნორმალური ცვეთის გათვალისწინებით). 
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6. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

6.). მსარეები წინამდებარე ხელშეკრელებიით გათეალისწისე- 

ბული ყალდებულებების შეუსრულებლობის ან ნაწილობრივი მეს- 

რულებისაიეის მასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბა- 

მისად; 

6.2. მოიჯარის პასუხისმგებლობა: 

6.2.). საიჯარო ქირის გადახდის დაგვიასებისათვის მოიჯარე 

პირგასამტეხლოს სახიის უსდის მეიჯარეს ყადაგადაცილებული ისახ- 

სის ––––--%-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისათვის. 

62.2. ი«არით აღებული ქონების არამიზნობრიყად გამოყეჩები- 

სათვის ჯარიმის სახით უხდის მეიჯარეს, ფაქტიურად გადახდილი 

საიჯარო ქირის –--–-––%-ს. 

6.2.3. მეიჯარის ნებართვის გარეშე საიჯარო ქონების ქევიჯა- 

რით გადაცემისათვის ჯარიმის სახით უხდის მეიჯარეს, ფაქტიუ- 

რად გადახდილი საიჯარო ქირის -–-––––––%. 

6.3. მეიჯარის პასუხისმგებლობა: 

6.3.1. მოიჯარისათვის ქონების გადაცემის დაგვიანებისათვის მე- 

იჯარე მოიჯარეს ჯარიმის სახით უხდის · ლარს. 

6.4. მხარეებს უფლება აქვთ მოსთხოეონ მეორე მხარეს, ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობით გა- 

მოწვეული ზიანის ანაზღაურება; 

6.5. ჯარიმისა და პირგასამტეხლოს გადასდა არ ათავისუფლებს 

მხარეებს, ხელშეკრულებით განსაზღვრული ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგანს. 

  

7. ხელშეკრულების შეცვლა და ცალმხრივად შეწყეეტა 

7.1. ხელშეკრულების შეცელა დაიშვება მხოლოდ მხარეების წე- 

რილობითი თანხმობით. 

72. ხელშეკრულების შეწყვეტა შეიძლება მსოლოდ მსარეების 

წერილობითი შეთანსმებით; 
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7.3. მხარის მიერ წინამდებარე ხელშეკრულებით საკისრი ვალ- 

დებულებების არაერთების. ან უჩეშად დარღვევის შემისხყევაში, მე- 

«ირე მხარეს უფლება აქვს ცალმსრიყად შეწყყიტოს ხელშეცრულე- 

ბა. რის შესახებაც იგი ეალდებულია --- ·-- დღით ადრე წერი- 

ლირიბით შეატყობინოს მეორე მხარეს: 

74. ხელშეკრულების მსარის მიერ ხელშეკრულების ცალმხრი- 

ყა შეწყვეტის მიზეზი შეიძლება იყოს: 

7:4.I. მოიჯარის მიერ იჯარით აღებული ქონების გამოყენება 

სელშეკრულებით გაუთვალისწინებელი მიზნებისათვის; 

74.2. მოიჯარის მიერ იჯარით აღებული ქონების გამოყენების 

წესების უხეში დარღვევა; 
743. მოიჯარის მიერ საიჯარო ქირის გადაუხდელობა ზედი- 

ბიედ სამი თვის განმაელობაში; 

7.4.4.   

  

7.4.5.   

  

8. ფორსმაჟორი 

8.1, მხარეები პასუხს არ აგებენ წინამდებარე ხელშეკრულების 

დარღვევისათვის, თუ ეს გამოწვეული იყო დაუძლეველი ძალის 

გარემოებების მოქმეღების შედეგად; 

8.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებებად.მიიჩნევა კლიმატური, 

ტექტოგენური და ტექნოგენური კატასტროფები; საომარი მოქმე- 

დებები; სოციალური მღელვარებები; სამთავრობო და სამთავრო- 

ბათშორისო გადაწყვეტილებები; 

83. დაუძლეველი ძალის გარემოებების სტაბილური გამოელი- 

სებისთასავე მხარემ წერილობით) უნდა შეატყობინოს მყორე მხა- 

რეს. 

83.1. ასეთი შეტყობინება დადასტურებული უნდა იყოს კომპე- 

ტენტური ორგანოს მიერ; 
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84. მსარემ. ასევე დაუყოყნებლივ უნდა აცნობოს მეთრრე მხარეს 

დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედების შეწყვეტის შესასებ: 
8.5. 8.3. და 8.4. პესქტების მოისხოვნების შეუსრულებლობის შემ- 

თხეეყაში, მსარეები უფლებას კარგავენ დაეყრდნოს დაუძლეველი 

ძალის გარემოებების მოქმედებას; 

8.6. დაუძლეველი ძალის გარემოებები მსეჯეელობაში მიიღება 

მხოლოდ იმ შემისყევაში, თუ ისინი წარმოქმნილია წინამდებარე 

ხელშეკრულების ხელმოწერის შემდეგ და ასეიმმა გარემოებებმა 

უშუალოდ მოასდინეს გავლენა მხარის მიერ ხელშეკრულებით! სა- 

კისრი ყალდებულებების შესრულებაზე. 

9. დავების გადაწყვეტა 

9.1. მხარეები ეცდებიან წინამდებარე ხელშეკრულების შესრუ- 

ლებასთან დაკავშირებული დავები გადაწყვიტონ მოლაპარაკების 

"გზით; თუ ასეთი არ მოხერხდება, მხარეები დავას გადასაწყეეტად 

გადასცემენ არბიტრაჟს; 

92. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს არბიტრაჟის და- 

სახელება, მისამართი, დავის განხილვის ადგილი, არბიტრების რა- 

ოდენობა, გამოყენებული სამართალი და განხილვის ენა; 

9.3 არბიტრაჟის გადაწყვეტილება სავალდებულო და საბოლოო 

იქნება მხარეებისათვის. 

10. მხარეების მისამართები და ხელმოწერები 

მეიჯარე მოიჯარე 
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ხელშეპრ ულება 

არასა0ხოვრებელი 

შართის 0Xარაზე 

ქ. თბილისი ე„„__>...... I... 

ესსოსესეეეს ვაა საწარმოს დირექტორი -– –. 
ო. ოლი სახიი!, შემდგომში   

„მეიჯარე“ ერთის მხრიე, და ––––“–““–“– მშ" – 
საწარმოს დირექტორის 
სასით, შემდგომში „მოიჯარე“ მეორეს მსრივ, ესარგებლობთ რა 
ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებელი უფლებამოსილე- 
ბებით, 

შეეთანხმდით: 

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. მეიჯარე გადასცემს, ხოლო მოიჯარე იღებს ფართს დროე- 

  

  

  

  

ბით მფლობელობაში და სარგებლობაში ე. 

აეებსბ––“––– მისამართზე, სადაც განთავსებულია ფარისი. 
12. იჯარით გადასაცემი საერთო ფართი -––---–-–-–-––-– კემ. 

1.3. სართული –“–– –-––; ოთახების ნომრები ; ოთახების 
რაოდენობა ––- –--–-.: 

14. საიჯარო ფართის მდგომარეობა ხელშე, |რულების შედგე- 
ჩის მომენტისაიჯვის --- =- აალალლელა   

L.5. საიჯარო ფართის ნაკლოვანებები ალო ობლლა– 

1.6. მეიჯარე მოიჯარეს ხელშეკრულების მოქმედების პერიოდ- 

ში გადასცემს ტელეფოსს   
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L.7. მეიჯარეს გადაეცემა აგრეთვე საიჯარო ფართში გასთავ- 
სებული ქონება: 

L.7.1. - სავა ეეა   

17.2. -_ –   

  

  

  

2. იჯარის მიზანი 

  2.1. საიჯარო ფართი მოიჯარეს გადაეცემა 

  . (სამეურნეო დანიშნულებით, ოფასსი- 

სათვის, საწყობისათვის და სხვა). 

3. ფართის გადაცემის წესი 

3.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ფართი და ქონება 

უნდა გადაეცეს მოიჯარე არაუგეიანეს ––-–––< დღისა, ხელშე.–- 

რულების ხელმოწერის დღიდან. 

3.2. 33.1. პუნქტში მითითებულ ვადაში, მეიჯარე ვალდებ'ვლია 

გამოვიდეს შენობიდან, მოამბაღოს იგი მოიჯარისათვის გადასა- 

ცემად და გადასცეს მას. 

3.3. საიჯარო ფართისა და ქონების გადაცემა ხორციელდება 
მიღება-ჩაბარების აქტით. აქტზე მხარეების ხელმოწერა ადასტუ- 

რებს ფართის იჯარით გადაცემისა და მოიჯარის მიერ ფარისის 

იჯარით აღების ფაქტს. 
3.4. მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომენტიდან მოიჯა- 

რეს გადაეცემა ფართზე არსებული საკეტებისა და გასაღებების 
ყველა ეგზემპლარი, რის შემდეგაც მეიჯარე ვალდებუელია უბრეს- 

ქელყოს მოიჯარის პერსონალის, კლიენტებისა თუ სტუმრების შე- 

უფერხებელი შეშვება საიჯარ“ი ფართზე. 
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4. იჯარის ვადა 

4.1. იჯარის ვადაა –---- ეებ“––– ხელშეკრულების სელმოწე- 

რის (საიჯარო ფართის აქტით მიღების) მომენტიდან. 

4.2. თუ ხელშეკრულების ყადის გასელამდე. ერთი ისეი“) ადრე 

არც ერიი მსარე არ განაცხადებს ხელშეყრ ელების შეწყვეტის სურ- 

ყილს, იგი აყტომატურად იროყლება გაგრძელებულად მორიგი –_.- 

ბრუს Vლიი!. 

4.3. საიჯარო ვაღა შეიძლება შეიცვალოს მსოლოდ მსარეების 
წერილობითი თასხმობითი!. 

5. საიჯარო ქირა და ანგარიშსწორების წესი 

5.1. საიჯარო გადასახადი გასისაზღერება –----–“––– ლარით Iკე. 

მეტრზე ერთი სრული თეისათვის, დღჯ-ის ჩათვლით (დღგ-ის ჩაუთ- 

ელელად). 
  

  

სულ აებსა“–“–” < ლარი თვეში. 

5.2. საიჯარო ქირა გადაიხდება არაუგვიანეს ყოველი მომდეევ- 

ნო თეის რელ რიცხეისა. 

53. მოიჯარე ხელშეკრულების ხელმოწერის (მიღება-ჩავარე- 

ბის აქტის ხელმოწერის) მომენტიდას –--–- დღეში, ავანსის   

სახით უსდის მეიჯარეს ლ –– თვის საიჯარო ქირას. 

54. ანგარიშსწორება ხორციელდება უსაღდო წესით (ხაღდი ან- 

გარიშსწორებით). 

5.5. საიჯარო ქირა ფიქსირებულია და არ ექვემდებარება გადა- 

სინჯვას, გარდა ამ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული შემთს- 

ვევებისა. 
5.6. საიჯარო ქირის გადასინჯვა დაიშვება მხოლოდ მხარეების 

წერილობითი თანსმობით. 
5.7. საიჯარო ქირის გადასისჯეა მოხდება ყოველ ორ წელი- 

წადში. 
5.9. მოიჯარეს არ ეეალება ერთიანად გადაიხადოს იჯარის ქირა. 

5.9. მოიჯარის მიერ იჯარის მთლიანი ქირის გადახდა დაიშეე- 

ბა მხოლოდ მეიჯარის თანხმობით, ამ ხელშეკრულებით დადგენი- 

ლი წესით. 

369



5.10. მოიჯარეს უფლება აქვს წინასწარ სრულად, ან საწილიია- 

რიე გადაიხადოს იჯარის ქირა. ასეთ შემთსხეევაში არ მოქმედებს 

ხელშეკრულების 5.5. პუნქტის მოთსოვნები. 

5.11. კომუნალუერი გადასახადები შედის (არ შედის) იჯარის ქი- 

რაში. 

5.12. სატელეფონო სარჯებს მოიჯარე იხდის დამოუკიდებლად. 

წარმოდგენილი ანგარიშების შესაბამისად. 

5.13. სხვა სარჯ ები. რომლებიც არ არის დაფიქსირებელი წისამ- 

დებარე ხელშეკრულებაში, მოიჯარის მიერ არ ასაბღაურდება. 

6. მეიჯარის უფლებანი და ვალდებულებანი 

მეიჯარე ეალდებულია: 
6.1. ურუნველყოს მოიჯარის მიერ საიჯარო ფართის შეუფერ- 

ხებელი და სრული გამოყენება მთელი საიჯარო ვადის გაჩმაევ- 

ლობაში ხელშეკრულებით განსაზღვრული პირობებით. 

· 62. შეუფერხებლად გადასცეს მოიჯარეს საჭირო რაოდენობის 

მუდმიეი და ერთჯერადი საშვი შენობაში მოიჯარის პერსონალი- 

სა და მომსვლელების შეუფერსებლად შესვლისათეის. 

6.3. საკუთარი სასსრებით შეასრულოს საიჯარო ფართისა ღა 

მასთან დაკავშირებული საინჟინრო კომუნიკაციების ავარიული 
რემონტი. 

7. მოიჯარის უფლებები და ვალდებულებები 

7.1. მოიჯარე ვალდებულებას კისრულობს: 

L.I.1. საიჯარო ფართი გამოიყენოს მხოლოდ ხელშეკრულებით 
განსაზღვრული მიზსებისათვის. 

I.1.2. დროულად გადაიხადოს საიჯარო ქირა. 

7.1.3. ჯერ«“იყას წესრიგში იქონიოს საიჯარო ფართი, დაიცვას 

სახანძრო და ტექნიკური უსაფრთხოების წესები. 

7.14, საკუთარი ხარჯებით შეასრულოს საიჯარო ფარიაის მიმ- 

დინარე რემონტის სამუშაოები. 

7.1.95. არ დაუშყას მეიჯარის თანხმობის გარეშე საიჯარო ფარ- 

თზე კაპიტალური სამუშაოების წარმოება; გადასცეს ფართი და 
იჯარით აღებული სხვა ქონება ქვეიჯარით - მეიჯარის წერილო- 
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ბითი ი ასსძობის საფუძველზე. 

7.2. მოიჯარეს ეფლება აქვს: 

7.2.1. შეუფერხებლად ისარგებლოს შერბაში არსებული კომე- 

სიკაციყბისთ მოიჯარის თანხმობის შემდეგ. 

7.2.2. მოაწყოს და გააფორმოს საიჯარო ფართი საკეთარი 

მიითხოყნების შესაბამისად, 

7.2.3. მი'ურით ოს თავისი მჯებარეობა შესაბამისი ფირნსიმებისა 

თუ სარყვლამო სტენდების მეშვეობიის როგორც შენობაში. ისე შე- 
სობაზე ღა შენობის წინ. 

7.24. გამოცვალოს საიჯარო ფართში შესასვლელი კარის გასა- 
ღები. 

7.2.5. დააყენოს სიგნალიზაცია და დაიცვას სხვა საშუალებებიის. 

8. საიჯარო ფართის და ქონების დაბრუნება 

8.1. საიჯარო ვადის გასელისთანავე მოიჯარე ვალდებულია და- 

უბრუნოს მეიჯარეს საიჯარო ფართი და იჯარით აღებული სხეა 
ქონება. 

8.11. ქონების დაბრუნება უნდა მოხდეს მიღება-ჩაბარების აქ- 
ტით იჯარის ვადის გასვლიდან ––––- დღის ვადაში. 

8.12. წისა 8,1.1. მუხლში მითითებულ ვადაში მოიჯარე ვალდე- 
ბულია გამოვიდეს საიჯარო ფართიდან, მოამზადოს ფართი და იჯა- 

რით აღებული ქონება დასაბრუნებლად და დაუბრუნოს იგი მეი- 

ჯარეს. 

82. მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომენტში მოჯარე 
მეიჯარეს გადასცემს ფართის გასაღებების ყველა ეგზემპლარს. 

8.3. მეიჯარეს საიჯარო ფართი და იჯარით გაცემული ქონება 

უხდა დაუბრუნდეს ისეთივე მდგომარეობაში, როგორიც იყო იჯა- 

რით გადაცემისას, ნორმალური ცვეთის გათეალისწინებით!. 

9. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

91. მოიჯარის პასუსისმგებლობა: 
9.L.I. საიჯარო ქირის გადახდის დაგვიანებისათვის მოიჯარე 

პირგასამტეხლოს სახით უსდის მეიჯარეს ეადაგადაცილებული თან- 

ხის ––- –---–- %-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისაიჯვის. 

37!



9.1.2. იჯარით აღებული ჟყართის არამიზნობრივად გამოყენები- 

საივის ჯარიმის სასიით, ესდის მეიჯარეს, ფაქტიურად გადახდილი 

საიჯარო ქირის – ––-%-ს. 

9.1.3. მეიჯარის ჩებართეის გარეშე. საიჯარო ფარიის ქვეიჯა- 

რით გადაცემისაივის ჯარიმის სასით უხდის მეიჯარეს ფაქტიუ- 

რად გადახდილი საიჯარო ქირის –-. -–-–- –-%. 

9.3. მოიჯარე ჯარიმებსა და პირგასამტეხლოს ხელშეკრუელე- 

ბის დარღყევისაი ვის. იხდის მეიჯარის მსრიდან კონკრეტული პრე- 

ტენგიის მიღებიდან –-––-––- დღის განმავლობაში 

94. ჯარიმის და პირგასამტესლოს გადახდა არ ათავისუფლებს 

მხარეებს ხელშეკრულებით განსაზღვრული ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგან. 

9.2. მეიჯარის პასუხისმგებლობა: 

92.1. მოიჯარისათვის ფართის გადაცემის დაგვიასებისათვის მე- 

იჯარე მოიჯარეს ჯარიმის სახით უსდის ლარს.   

10. ხელშეკრულების შეცვლა და ცალმხრივად შეწყვეტა 

10.1. ხელშეკრულების შეცვლა და მასში პუნქტების დამატება 
დაიშეება მხოლოდ მხარეების წერილობითი თანხმობით. 

102. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტა დაუშვებელია. 

11, მხარეების მისამართები და ხელმოწერები 

მეიჯარე მოიჯარე 
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ხელშეპრულება 
ღანაღგარ-მოწყობილობის იჯარაზე 

ეეაეეიის უა“  – წ. 

პომრიბიიბიასა სისა აი საწარმოს დირექტორის –- -- 
ურრაიია სოსელია სასიი". შემჯგომში 
„მეიჯარე“ ერთის მხრიე, და. -–– ლოლ ელლლელეეთეაა იაეულლელების 
  საწარმოს დირექტორის 

სახიი, შემდგომში „მოიჯარე“ მეორეს მხრივ, ესარგებლობით რა 

ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილე- 
ბებიის, 

შევთანხმდიი!:: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

I.1. მეიჯარე გადასცემს, ხოლო მოიჯარე იღებს მფლობელობა- 
ში და სარგებლობაში –   

  

  

სატრანსპორტო საშუალების, დანადგარის დასახელება, მარკა, ტიპი. 

12. დანადგარის, სატრანსპორტო საშუალების ტექნიკური მდგო- 
მარეობა   

  

  1.3. დანადგარის საკლოვანებები 

I4. მეიჯარე მოიჯარეს ხელშეკრულების მოქმედების ჰერი«იდ- 

ში გადასცემს დანადგარის ექსპლუატაციისათვის აუცილებელ და- 

მატებიი, მოწყობილოთბებს   
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2. იჯარის მიზანი 

2.1. დანადგარი, სატრანსპორტო საშუალება მოიჯარეს გადაე- 
  ცემა ფოლ ოეე თ–ი 

(სამეურჩყრ დანიშნულებით, ოფისისაიყის. წყობისა ყის და სხ.ა). 

3. დანადგარის, სატრანსპორო საშუალების გადაცემის წესი 

3.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული დანადგარი უნდა გა- 
დაეცეს მოიჯარეს არაუგვიანეს აღეა– დღისა. ხელშეკრეულე- 

ბის ხელმოწერის დღიდან. 
3.2. 3.1. პუნქტში მითითებულ ვადაში, მეიჯარე ·ალდებულია მი- 

ამზად'ის დანადგარი იჯარით გადსაცემად და გადასცეს მოიჯარეს. 

3.3. დანადგარის იჯარით გადაცემა ხორციელდება მიღება-ჩა- 
ბარების აქტით. აქტზე მხარეების ხელმოწერა ადასტურებს და- 

"ნადგარის იჯარით გადაცემისა და მოიჯარის მიერ ფართის იჯა- 
რით აღების ფაქტს. 

  

4. იჯარის ვადა 

4.1). იჯარის ეადაა –-–.–-–-–--––– ხელშეკრულების ხელმოწე- 

რის (საიჯარო ფართის აქტით მიღების) მომენტიდან. 
42. თუ ხელშეკრულების ვადის გასელამდე, ერთი თვით ადრე 

არცერთი მხარე არ განაცხადებს ხელშეკრულების შეწყვეტის სურ- 
ვილს. იგი ავტომატურად ითვლება გაგრძელებულად მორიგი ––-– 

წლით. 

4.3. საიჯარო გადა შეიძლება შეიცვალოს მხოლოდ მხარეების 

წერილობითი თანხმობით. 

    

5. საიჯარო ქირა და ანგარიშსწორების წესი 

    5.1. საიჯარო გადასახადი განისაზღვრება –-– 
–-- ლარით სრული თვისათვის, დღგ-ის ჩათვლით (დღგ-ის 

ჩაუთვლელად), სულ ლარი თეეში. 
52. საიჯარო ქირა გადაიხდება არაუგვიანეს ყოველი მომდყე- 

  

  

374



სო თვის ––ელლელლი– –რიცხვისა. 

5.3. მოიჯარე ხელშეკრულების სელმოწერის (მიღება-ჩაბარე- 

ბის აქტის ხელმოწერის) მომენტიდას რორეეოოთ დღეში, ავანსის 

სახით! უხდის მეიჯარეს საე იცვის საიჯარო ქირას. 

54. ანგარიშსწორება სორციელდება უეხაღდო წესით (ნაღდი ას- 
გარიშსწორებიი!)). 

5ა. საიჯარო ქირა ფიქსირებულია და არ ექვემდებარება გადა- 

სინჯეას. გარდა ამ სელშეცკრულებით გათვალისწისებული შემთხ- 

ვეგებისა. 
5.6. საიჯარო ქირის გადასინჯეა დაიშეება მხოლოდ მსარეების 

წერილობითი თასსმობითი. 

5.7. საიჯარო ქირის გადასისჯვა მოხდება ყოველ ორ წელიწადში. 

5.8, მოიჯარეს არ ევალება ერთიანად გადაიხადოს იჯარის ქირა. 

5.9. მოიჯარეს მიერ იჯარის მთლიანი ქირის გადახდა დაიშვე- 

ბა მსოლოდ მეიჯარის თასსმობით ამ ხელშეკრულებიი! დადგენი- 

ლი წესით). 

5.10. მოიჯარეს უფლება აქვს წინასწარ სრულად, ან ნაწილობ- 

რიე გადაიხადოს იჯარის ქირა. ასეთ შემთხეევაში არ მოქმედებს 

სელშეკრულების 5.5. პუნქტის მოთხოენები. 

5.11. სხეა ხარჯები, რომლებიც არ არის დაფიქსირებული წინამ- 

დებარე ხელშეკრულებაში, მოიჯარის მიერ არ ასაზღაურდება. 

6. მეიჯარის უფლებანი და ვალდებულებანი 

მეიჯარე ვალდებულია: 
6.1. უზრუნველყოს მოიჯარის მიერ იჯარის ობიექტის შეუფერ- 

ხებელი და სრული გამოყენება მთელი საიჯარო ყვადის განმავ- 

ლობაში ხელშეკრულებით განსაზღვრული პირობებიი!. 

6.2. საკუთარი სახსრებით შეასრულოს დანადგარის აქარიული 

რემონტები, გარდა იმ შემთხვევებისა, როდესაც ავარია გამოწყეუ- 

ლია მოიჯარის მიზეზით, 

7. მოიჯარის უფლებები და ვალდებულებები 

7.1. მოიჯარე ვალდებულებას კისრულობს: 

7.1.1. დანადგარი გამოიყენოს მხოლოდ ხელშეკრულებით გან- 
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საზღერული მიგსებისათვის. 
7.I.2. დრთულად გადაიხადოს საიჯარო ქირა. 

7.13. ჯეროვან წესრიგში იქონიოს დანადგარი. დაიცვას მისი 

ტექსიკური მომსასურების წესები. 

7.14. საკუთარი ხარჯებიი, შეასრულოს დანადგარის მიმდისა- 

რე რემონტის სამუშაოები. 

7.1.5. არ გადასცეს დანადგარი ქვეიჯარით მეიჯარის წერილიო)- 

ბითი თანსმობის გარეშე. 

7-2. მოიჯარეს უფლება აქვს: 

72.I. შეუფერხებლად გამოიყენოს დანადგარი ხელშეკრეყლებიი 

განსაზღვრული მიზნებისათვის. 

8. ი»არით აღებული დანადგარ-მოწყობილობის დაბრუნება 
იჯარის ვადის გასვლის შემდეგ 

8.1. საიჯარო ვადის გასელისთანავე მოიჯარე ეალდებულია და- 

„უბრუნოს მეიჯარეს დანადგარი და იჯარით აღებული სხეა ქონება. 

8.1. ქონების დაბრუნება უნდა მოხდეს მიღება-ჩაბარების აქ- 

ტით იჯარის ეადის გასელიდან დღის ვადაში. 
8.1.2. წინა 8.1.1. მუხლში მითითებულ ვადაში მოიჯარე ვალჯდე- 

ბულია, მოამზადოს დანადგარი დასაბრუნებლად და დაუბრუსოს 

იგი მეიჯარეს. 

82. მეიჯარეს იჯარით გაცემული ქონება უნდა დაუბრუნდეს 
ისეთივე მდგომარეთობაში, როგორიც იყო იჯარით გადაცემისას, სორ- 

მალური ცვეთის გათვალისწინებით. 

  

9. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

9.1). მოიჯარის პასუხისმგებლობა: 

9.1.1. საიჯარო ქირის გადახდის დაგვიანებისაითვის მოიჯარე 

პირგასამტეხლოს სახით უხდის მეიჯარეს ვადაგადაცილებული თახ- 

ხის –– ---%-ს ყოველი ეადაგადაცილებული დღისათვის. 

9.12. იჯარით აღებული დანადგარის არამიზნობრივად გამოყე- 
ნებისათვის ჯარიმის სახით უსდის მეიჯარეს, ფაქტიურად გადახ- 

დილი საიჯარო ქირის ––-–––--%-ს. 

9.1.3. მეიჯარის ნებართეის გარეშე დანადგარის ქვეიჯარით 
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გადაცემისათვის ჯარიმის სახით უხდის მყიჯარეს. ფაქტიურად გა- 

დასდილი საიჯარო ქირის –--–--- –-%. 

9.2. მოიჯარე ჯარიმებსა და პირგასამტეხლოს ხელშეკრელე- 
ბის დარღვევისათვის, იხდის მეიჯარის მხრიდან კონკრეტული ჰრე- 
ტესტიის მიღებიდან -–-–“–– დღის გასმაყლობაში. 

94. ჯარიმის და პირგასამტეხლოს გადახდა არ აითავის ეფლებს 

მსარეებს ხელშეკრულებიი, განსაზღვრული ყალდებელებების შეს- 

რულებისაგას. 

9.2. მეიჯარის პას ეხისმგებლობა: 

9.2.1. მოიჯარისათვის დანადგარის გადაცემის დაგვიანებისაი!- 

ეის მეიჯარე მოიჯარე ჯარიმის სახიი) უხღის –––––– ლარს. 

10. ხელშეკრულების შეცვლა და ცალმხრივად შეწყვეტა 

10.1. ხელშეკრულების შეცვლა და მასში პუნქტების დამატება 

დაიშეება მხოლოდ მხარეების წერილობითი თანხმობით. 

10-22. ხელშეკრულების ცალმხრიეად შეწყვეტა დაუშვებელია. 

11. მხარეების მისამართები და ხელმოწერები 

მეიჯარე მოიჯარე 
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ლიზჯსინგი 

ზოგადი დებულებები 
ლიგისგის ხელშეკრულებით ლიზინგის გამცემი ვალდებ ულია 

ლიტინგის მიმღებს გადასცეს სარგებლობაში განსაზღვრული ქიო- 

სება ხელშეკრულებით დაი ქქმული ვადიის. ლიზინგის მიმღების ყალ 

დებულია გადაისადოს საზღაური დადგენილი პერითოდულოთიიი". 

ლიმისგის ხელშეკრულება რეგულირდება სამოქალაქო კოდე|- 

სის 576-580 მუხლებითა და სპეციალური კანონით „სალიზინგო 
საქმიანობის სელშეწყობის შესახებ”. 

ლიზინგის გამცემი ვალდებულია, დაამზადოს ან შეიძინოს ამ 

ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ქონება. 

ლიზინგის ხელშეკრულებით ლიზინგის მიმღებს შეიძლება დაე- 

კისროს ვალდებულება ან მიენიჭოს უფლება, ხელშეკრულების ევა- 

დის გასვლის შემღეგ იყიდოს ლიზინგის საგანი ან დაიქირავოს 

იგი, თუკი ხელშეკრულება საგნის სრული ამორტიზაციით არ მთაე- 

"რდება. საბოლოო ღირებულების გამოთვლისას ყველა შემთსეე- 

ვაში გათვალისწინებულ უნდა იქნეს ამორტიზაციის ფაქტი. თუ ხელ- 

შეკრულებაში არ არის შესაბამისი დებულება, მაშინ ლიზინგის მიმ- 

ღები უფლებამოსილია იყიდოს ლიზინგის საგანი. 

ლიზინგის ხელშეკრულების ფორმა. ლიზინგის ხელშეკრულება 

იდება წერილობით. ხელშეკრულება უნდა შეიცავდეს: 

ა. მთლიან ფასს; 

ბ. სალიზინგო საზღაურის თანხასა და მისი გადახდის ვადებს; 
გ. საბოლოო გადახდის თანსას, ხოლო ხელშეკრულების ვადამ- 

დე შესრულებისას – მისი გამოთვლის წესს. 

ლიზინგის გამცემის პასუხისმგებლობა. ლიზინგის გამცემი ქი- 

რავნობის ხელშეკრულების წესების მიხედვით პასუხს აგებს ლი- 

გინგის მიმღების წინაშე ქონების მიწოდების ვადის გადაცილების 
ან მიუწოდებლობისათვის, აგრეთვე ნაკლის მქონე ქონების მიწო- 

დებისათვის. 
მხარყები შეიძლება შეთანხმდსენ. რომ ლიზინგის მიმღებმა ლი- 

ზინგის გამცემისათვის პრეტესნბიის წაყენებამდე უნდა მოიითხიო- 
ვოს დაკმაყოფილება ქონების მიმწოდებლისაგან. 
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ლიზინგის მიმღების პასუხისმგებლობა. ლიზინგის მიმღების ბრა- 

ლით სელშეკრელების ვადამდე შეწყვეტისას ლიზინგის გამცემს 
არ შეუძლია წაუყენოს მას ისეთი მოთხოვნები. რომლებიც სცილ- 

დება შესრულებასთას დაკაეშირებულ მის ინტერესებს. მოთხოე- 

ნის განსაზღვრისას მხედველობაში მიიღება სალიზინგო ქონების 

დარჩენილი ღირებულება. სალიზისგო საზღაურის დარჩენილი პრო- 

ცესტები და სხყა დაბოგილი ხარჯები. 

ლიზინგის მიმართ გამოყენებული სხვა წესები. ლიზინგის მი- 
მარო გამოიყენება ქირავნობის ხელშეკრულების ის წესები, რომ- 

ლებიც არ ეწინააღმდეგებიან კანონის შესაბამის მოთხოვსებს. 

საქართველოს პანონი 

სალნგინგო საქმიანობის ხელშეწქჭობის შესახებ 

ამ კანონის მიზანია საქართველოს სამოქალაქო კოდექსით გათ- 

ვალისწინებული ლიზინგის ხელშეკრულებით წარმოშობილ ურთი- 
ერთობათა განეითარება და სალიზინგო საქმიანობის ხელშეწყობა. 

თამი L გოგადი ღებულებანი 

მუხლი 1. ტერმინთა განმარტება 
ამ კანონში გამოყენებულ ტერმინებს აქვთ შემდეგი მნიშვნე- 

ლობა: 

ა) ლიზინგი – ლიზინგის საგნის გამცემის მიერ (შემდგომში - 
გამცემი) ნასყიდობის ხელშეკრულების საფუძველზე ლიზინგის საგ- 

ნის მესაკუთრისაგან ან მწარმოებლისაგან ლიზინგის საგნის შე- 
ძენა (ან მისი დამბადება) ლიზინგის საგჩის მიმღებისათვის (შემდ- 

გომში - მიმღები) დროებით! ფასიან სარგებლობაში გადაცემის მიზგ- 

ნით, მისი გამოსყიდვის ·'უფლებით ან ·ალდებულებიი!: 
ბ) ლიზინგის საგანი – ამორტიზაციას დაქვემდებარებული სწე- 

ბისმიერი სახის ქონება; 

გ) ლიზინგის საგნის საწყისი ღირებულება – ლიჩინგის საგნის 
ღირებულება მისი გადაცემის მომენტისათვის: 

დ) ლიზინგის ხელშეკრულების მთლიანი ფასი – ლიზინგის 
საზღაურის მთლიანი თანხა; 
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ე) ლიზინგის საზღაური – მიმღების მიერ გამცემისათვის პერი- 
ოდულად გადასახდელი ლიზინგის ხელშეკრ·ელებით გასსაზღყრ ე- 

ლი თანხა (ან ამ თანხის ღირებულების პროდუქცია), რომლის გა- 

დასდიი! (ან მიწოდებით) მიმღები გამცემს თანდათანობით უსაზდი- 

ურებს ლიზინგის საგნის საწყის ღირებულებასა (ლიზინგის საგნის 

ნარჩესი ღირებულების გამოკლებიის) და ლიზინგის სარგებელს: 

ქ) ლიზინგის სარგებელი – ლიზინგის სელშეკრულების მისლი- 
ას ფასსა და ლიბისგის საგნის საწყის ღირებულებას (ლიზინგის 

საგნის ნარჩენი ღირებულების გამოკლებით) შორის სხვაობა: 

ზ) შეღავათიანი პერიოდი – ლიზისგის საწყისი პერიოდი, რაი- 
ლის განმავლობაშიც მიმღები არ ისდის ლიზინგის საბღა-ერს; 

9) ქველიზინგი – მიმღების მიერ მესამე პირისათვის ლიზინგის 
საგნით სარგებლობის უფლების გადაცემა ლიზინგის ხელშეკრუ- 

ლების საფუძველზე; 

ი) ლიზინგის საგნის გამყიდველი – ლიზინგის საგნის მესაკუ»- 
რე ან მწარმოებელი ფიზიკური ან იურიდიული პირი, რომელიც 

ლიზინგის საგანს ნასყიდობის ხელშეკრულების საფუძველზე გა- 

დასცემს გამცემს ან მიმღებს. 

მუხლი 2. ლიზინგის სახეები 
ლიზინგის სახეებია: 

ა) პირდაპირი ლიზინგი, როდესაც გამცემი თვითონ არის ლი- 

ზინგის საგნის მესაკუთრე ან მწარმოებელი; 
ბ) კომპენსაციური ლიზინგი, როდესაც მიმღები ლიზინგის საზღა- 

ურს იხდის პროდუქციით (საქონელი, სამუშაო, მომსახურება); 

გ) სერვისული ლიზინგი, როდესაც ლიზინგის ხელშეკრულება იიჯვა- 
ლისწინებს გამცემის ან მის მიერ მოწვეული პირის მიერ ლიზინგის საგ; 

ნის მართვას, დაზღყევას, საგარანტიო მომსახურებას, რემონტს და ა.შ: 
დ) სუფთა ლიზინგი, როდესაც ლიზინგის ხელშეკრულება არ იი+ 

ვალისწინებს გამცემის მიერ ლიზინგის საგნის რაიმე სახით მომ- 

სახურებას. 

თამი IL. ლიზინგის ხელშეკრულება 

მუხლი 3. ლიზინგის ხელშეკრულება 
I. ბუღალტრული აღრიცხვის მიზნებისათვის მხარეების მიერ 
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დადებული ხელშეკრულება ლიზინგის ხელშეკრულებად ჩაითვლება, 
ისუ იგი ითვალისწისებს ერი-ერით შემდეგ პირობას: 

ა) ლიზინგის ხელშეკრულების ვაღის გასვლისას მიმღები ხდება 

ლიზიჩგის საგნის მესაკუთრე ისე, რომარ ისდის დამატებით თას- 

ხას ახ ეს თასხა უმნიშვნელოა: 

ბ) ლიზინგის სელშეკრულების ვადა არსებითად უთანაბრდება 

ას მეტია ლიზინგის საგნის ეკონომიკური მომსახურების ვადაზე 

და მიმღები ხდება ლიზინგის საგნის მესაკუთრე უმსიშვნელო თაჩ- 

ხის გადახდიიძ);: 

გ) ლიბინგის ხელშეკრულების ვადა არსებითად უთასაბრდე- 

ბა ას მეტია ლიზისგის საგნის ეკონომიკური მომსახურების ვა- 

დაზე და მიმღებს არა აქვს უფლება. შეწყვიტოს ლიზინგის ხელ- 

შეკრულება, სულ ცოტა, ლიგბინგის საზღაურის სრულად გადახ- 

დის გარეშე; 

დ) ლიზინგის ხელშეკრულებით განსაზღვრული ერთი ან რამ- 

დენიმე საწყისი ვადის გასვლისას მიმღები ვალდებულია გააგ- 

რძელოს ლიზინგი, ლიზინგის საგნის ეკონომიკური მომსახურე- 

ბის სრული, ან არსებითად სრული ვადით, ან იყიდოს ლიზინგის 

საგანი; 

ე) ლიზინგის ხელშეკრულებით განსაზღვრული ერთი ან რამდე- 

ნიმე საწყისი ვადის გასვლისას მიმღებს უფლება აქეს გადაწყეი- 

ტოს, გააგრძელებს თუ არა ლიზინგს ლიზინგის საგნის ეკონომიკუ- 

რი მომსახურების სრული ან არსებითად სრული ვადით, დამატე- 

ბითი თანხის გადახდის გარეშე, ახ ლიზინგის გაგრძელების მომენ- 

ტისათვის ლიზინგის საგნის საბაზრო ფასზე მნიშვნელოენად ნაკ- 

ლები თანხის გადასდით; 

ვ) ლიზინგის ხელშეკრულებით განსაბღერული ერთი ან რამდე- 

ნიმე საწყისი ეადის გასვლისას მიმღებს უფლება აქვს გადაწყვი- 

ტოს, გახდება თუ არა ლიზინგის საგხის მესაკუთრე დამატებითი 

თანხის გადახდის გარეშე, ან მესაკუთრედ გახდომის მომენტისათ- 

ვის ლიზინგის საგნის საბაზრო ფასზე მნიშენელოვნად ნაკლები 

თანსის გადახდით. 

2. გარდა ამ მუსლის პირველი პუხქტით გათვალისწინებული 

ერთ-ერთი პირობისა. ლიზინგის ხელშეკრულებაში, როგორც წესი, 

აღნიშნული უნდა იყოს. რა შემთხეეეაში ითელება ლიზინგის საგა- 

ნი მიღებულად და ლიზინგის საგნის მიღების ვადა. 
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მუხლი 4. ქველიზინგის ხელშეკრულება 
1. ქველიზინგის ხელშეკრულება წარმოადგენს ლიზინგის ფორ- 

მის ხელშეკრულებას, რომლის საფუძველზედაც მიმღები ლიზინგის 

საგანს გაღასცემს მესამე პირს. 
2. გამცემის წერილობითი თანხმობის გარეშე ქეელიზინგი და- 

უშვებელია. 

მუხლი 5. ლიზინგის ხელშეკრულების რეგისტრაცია 
1, გამცემს შეუძლია ლიზისგის ხელშეკრელება რეგისტრაციაში 

გაატაროს შესაბამის საჯარო რეესტრში. 

2. თუ ლიზისგის ხელშეკრულება არ არის რეგისტრირებული 

შესაბამის საჯარო რეესტრში, ეს გარემოება არ წარმოადგესს მი- 

სი ბათილად ცნობის საფუძველს. 

თავი LL. ლიზინგის ხელშეპრულების 

მხარეთა უვლება-მოვალეობები 

მუხლი 6. გამცემის საკუთრების უფლების დაცვა 

ლიზინგის საგანი ცალკე უფლების ობიექტია და მიუხედავად 
იმისა, როგორ იქნება დაკავშირებული იგი სსეა უძრავ ან მოძრავ 

ნივთთან, გამცემის საკუთრების უფლება ლიზინგის საგანზე ძალა- 

ში რჩება ლიზინგის ხელშეკრულების შესაბამისად, მიმღების სა- 

კუთრებაში ლიზინგის საგნის გადასვლის მომენტამდე. 

მუხლი 7. გამცემის უფლება-მოვალეობები 
1. გამცემს შეუძლია ლიზინგის ხელშეკრულებიდან გამომდისა- 

რე, თაეისი უფლებები ან მათი ნაწილი გადასცეს მესამე პირს. ამას- 

თან, ამ უფლებების გადაცემა არ ათავისუფლებს გამცემს ლიზის- 

გის ხელშეკრულებით აღებული ეალდებულებისაგან და არ ცვლის 

ლიზინგის ხელშეკრულების არსს. 

2. მიმღების მიერ ლიზინგის ხელშეკრულებით აღებული ვალ- 

დებულების შეუსრულებლობის შემთხვევაში გამცემს უფლება აქვს 
მოშალოს ლიზინგის ხელშეკრულება. 

3. ლიზინგის ხელშეკრულების მოშლამლე გამცემი ვალდებულია 

თავის მიერ ხელმოწერილი წერილობითი შეტყობინება ლიზინგის 
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ხელშეკრულების მოშლის შესახებ გაუგზავნოს მიმღებს ლიზინგის 

სელშეკრულებაში მითითებულ მისამართზე, სოლი მისი არარსე- 

ბობის შემთხვევაში – მიმღების ბოლო, ცნობილ. მისამარიზე. ამ 

მეტყობინებაში აღნი ული 'ენდა იყოს ის ალდებულება. რომლის 

შეუსრვლებლობის გამოც გამცემი აპირებს ლიზინგის ხელშეკრე- 

ლების მოძლას. და ყადა. რომელიც მიმღებს ეძლევა ყალდებულე- 

ბის შესასრულებლად, ეს ჟადა არ უსღა იყოს 15 დღებე ნაკლები. 

თუ ვალდებულება შესრულდება გამცემის მიერ განსაზღვრულ დრო- 

ში. ლიზინგის სელშეკროულება არ მოიშლება. 

4. გამცემს უფლება აქვს არ განუსაზღეროს მიმღებს ამ მუხლის 

მე-3 პუნქტით გათვალისწინებული ვადა, თუ აშკარაა, რომ: 

ა) მიმღებს არ შეუძლია ვალდებულების შესრულება; 

ბ) ლიზინგის საგანს მნიშვნელოვნად დაზიანების საფრთხე ემუქ- 

რება; 

გ) ლიზინგის საგნის ადგილსამყოფელი შეიძლება შეიცვალოს 

გამცემის ნებართვის გარეშე. 

5. გამცემს უფლება აქეს, ლიზინგის ხელშეკრულების მოშლის- 

თასავე დაიბრუნოს ლიზინგის საგანი. 

6. მიმღების მიერ ლიზინგის ხელშეკრულებით აღებული ვალ- 

ღებულების შეუსრულებლობის შემთხვევაში, გამცემს უფლება აქეს 

მიმღებს მოსთხოეოს ლიზინგის საზღაურის მთლიანი თანხის გა- 

დასდა და გამცემის მფლობელობაში ლიზინგის საგნის გადასე- 
ლასთან დაკავშირებული ხარჯების ანაზღაურება ამ მუხლის შე- 

საბამისად, ლიზინგის საგანზე მფლობელობისა და სარგებლობის 

უფლებების მოპოეების მომენტისათვის ლიზინგის საგნის საბაზ- 
რო ფასისა ღა იმ თანხის გამოკლებით, რომელიც მიმღებმა უკვე 

გადაიხადა ლიზინგის საზღაურის სახით. თუ ასეთი გაანგარიშე- 

ბის შედეგად მიიღება დადებითი რიცხვი, მიმღები ვალდებულია 

გადაუხადოს გამცემს ამ რიცხეის შესაბამისი თანხა, ხოლო თუ 

მიიღება უარყოფითი რიცხვი, გამცემი კალდებულია გადაუხადოს 

მიმღებს ამ რიცხვის დადებითი ეკეივალენტის შესაბამისი თანხა. 

7. ამ მუხლის მე-6 პუნქტის მიზნებისათვის. ლიზინგის საგნის 

საბაბრო ფასის განსაზღვრისას სხვა ფაქტორებთან ერთად გაი" 

ვალისწინებული უნდა იყოს გამცემის მიერ ლიზინგით გადაცემუ- 

ლი ლიზინგის საგნის გაყიდვის ან ლიზინგის საგნის განმეორები- 

ითი ლიზინგით გადაცემის ფასი და პირობები. 
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მუხლი 8. მიმღების უფლება-მოვალეობები 
1. მიმღებს შეუძლია ლიზინგის ხელშეკრულებიდან გამ“იმდისა- 

რე, თავისი ეყლებები მესამე პირს გადასცეს მხოლოდ გამცემის 
წერილობითიი თანჩმობიი». 

2. მიმღების მიერ ლიზინგის საგნის მიღების მომენტიდან მიე- 

ლი პასუსისმგებლობა ლიბისგის საგნის დაზიანებაზე ან დაღუმეა- 
ზე, გადადის მიმდებზე. 

3. თუ მიმღების თანხმობის გარეშე ნასყიდობის ხელშეკრულე- 

ბაში შეტანილი ცვლილებით მიმღებს მიადგა ბიანი ახ მსარეების 
მიერ ნასყიდობის ხელშეკრულება ბათილად იქნა ცნობილი, მიმ- 
ღებს უფლება აქეს მოითხოვოს ზიანის ანაზღაურება. 

4. მიმღებს შეუძლია სასამართლოში შეიტანოს სარჩელი იმ ში- 
ანის ანაზღაურებისთვის, რომელიც მას მიადგა გამცემის მიერ სა- 
ქართველოს კანონმდებლობისა და ლიზინგის ხელშეკრულების პი- 
რობების დარღვევით ლიზინგის საგნის ღაბრუნებისას. ამასთან. 
მიმღებს არა აქვს უფლება, მოითხოვოს თავის მფლობელობაში 

ლიზინგის საგნის აღდგენა. 

მუხლი 9. მიმღების უფლებები ლიზინგის საგნის გამყიდველის მიმართ 
1. ლიზინგის საგნის გამყიდველის ყველა ვალდებულება, გას- 

საზღვრული გამცემსა და ლიზისგის საგნის გამყიდველს შორის 
დადებული ნასყიდობის ხელშეკრულებით, აგრეთვე ლიზინგის საგ- 
ნის გამყიდველის მიერ გამცემისათვის მიცემული ყველა სახის 
გარანტია სრულდება მიმღების სასარგებლოდ ისე, თითქოს მიმ- 

ღები იყოს ნასყიდობის ხელშეკრულების მხარე, თუ ლიზბისგის ხელ- 

შეკრულებით' სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული. 
2. გამცემი ლიზინგის საგნის გამყიდველთან დადებული სასყი- 

დობის ხელშეკრულების ასლს გადასცემს მიმღებს ახ სხყა ფორ- 

მით აცნობებს ამ ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვალდებ“ელე- 
ბებსა და გარანტიებს მანამ, სანამ მიმღები ვალდებული გასდება 

ლიზინგის ხელშეკრულებით!. 

თავი IV. პონტროლი 

მუხლი 10. მიმღების ვალდებულებები გამცემის მიერ კონტრო- 

ლის განხორციელებისას 
1. გამცემს უფლება აქეს განახორციელოს კონტროლი მიმღების 
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მიერ ლიზინგის ხელშეკრულებისა და სხვა თანმხლები ხელშეკ- 

რულებების პირთბების შესრულებაზე. 
2. მხარეები ლიზისგის ხელშეკრულებით ას სხეა იასმხლები 

ხელმეკრულებებიი, წინასწარ განსაზღერავენ ამავე ხელშეკრე- 

ლებების პირობების შესრულებაზე კონტროლის განხორციელე- 

ბის მიზაჩსა და წესს. 

3. მიმღები ვალდებულია უზრ უჩყელყოს გამცემის შეუფერჩებე- 
ლი დაშვება ლიზინგის საგანთან და მასთას დაკავშირებელ ტექ- 

ჩიკურ დოკუმენტაციასთან. 

4. გამცემს უფლება აქვს მიმღებს წერილობით მოსთსოეოს კოს- 

ტროლის განსახორციელებლად საჭირო ინფორმაციის მიწოდება. 

ხოლო მიმღები ვალდებულია დააკმაყოფილოს ეს მოთხოენა. 

თავი V. ანგარიშსწორების წესი 

მუხლი 11. ანგარიშსწორების წესი 
1. ლიზინგის საზღაურის მოცულობა, გადახდის წესი და პერიო- 

დულობა განისაზღვრება ლიზინგის ხელშეკრულებით. თუ მიმღები 
და გამცემი ანგარიშსწორებას ახორციელებენ პროდუქციის მეშ- 

ეეობით, ამ შემთხვევაში პროდუქტიის ფასი განისაზღვრება მხარე- 
თა შეთანსმებით ან მისი საბაზრო ფასით. 

2. მიმღების მიერ ლიზინგის საზღაურის გადახდის ვალდებულე- 

ბა ძალაშია ლიზინგის საგნის მიღების მომენტიდან, რომელიც გან- 

საზღერულია ლიზინგის ხელშეკრულებით, ხოლო შეღავათიანი პე- 

რიოდის არსებობის შემთხვევაში – ლიზინგის ხელშეკრულებით 

განსაზღვრული თარიღიდან. 

თავი VI. ბაპკოტრება 

მუხლი 12. მიმღების გაკოტრება 
მიმღების გაკოტრების შემთხეევაში ლიზინგის ხელშეკრულე- 

ბით მიღებული ლიზინგის საგასი არ წარმოადგენს გაკოტრების 
მასის ნაწილს. 

მუხლი 13. გამცემის გაკოტრება 
გამცემის გაკოტრების შემთხვევაში მის კრედიტორებს არა აქვთ 
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იმაზე მეტი ეფლება ლიზინგის საგანზე, ვიდრე გამცემს ექნებოდა 

ლიზინგის ხელშეკრულებიი!. 

თავი VI. დასკვნითი ღებულება 

მუხლი 14, კანონის ამოქმედება 

ეს კანონი ამოქმედდეს გამოქვეყნებისთანაყე. 

საქართველოს პრეზიდენტი 

ედუარდ შევარდნაძე 

თბილისი, 2002 წლის 7 მაისი. 
M#1392 - Iს. 

სალიჭინგო გარიგების მომზალება 

კლასიკურ სალიზინგო გარიგებაში მონაწილეობს სამი ძირი- 

თადი მხარე. ესენია: ლიზინგის გამცემი, ლიზინგის მიმღები და ლი- 

ზინგის ობიექტის მიმწოდებელი, როგორც წესი, მწარმოებელი. ცალ- 

კეულ კონკრეტულ შემთხეევებში, სალიზინგო გარიგების მასშტა- 

ბებიდან გამომდინარე, სალიზინგო ოპერაციის მონაწილეები შე- 

საძლოა გახდნენ: ბანკები ახ სხვა საფინანსო-საკრედიტო კომპა- 
ნიები და სადაზღვევო კომქანიები (დამფინანსებლები, თასადამყი- 

ნანსებლები, მზღვეველი და გადამზღვეეები). 
სალიზინგო გარიგების მომზადებისა და დასაბუთების პროცეს- 

ში. გარიგების ყოველ ცალკეულ მონაწილეს, საერთო მიზანთან ერ- 

თად აქეს განსხეავებული მიდგომები და ამოცანები, რომლებიც 

შესაძლოა არ ემოიოხვეოდეს. ზოგჯერ კი არსებითად განსსვყავდე- 

ბოდეს გარიგების სსა მონაწილეთა მიზნების, ამოცანებისა და 

მიდგომებისაგან. მხარეთა მიდგომებსა და მიზნებს შორის შესაძ- 
ლო განსხვავებების რეგ.ელირება, შეთანხმება და საიმედო კ+ის- 

სენსუსის მიღწევა არის სალიზისგო გარიგების მონაწილეთა ამო- 
ცანა გარიგების მომზადებისა და დასაბუთების პროცესში. მოკ- 
ლედ განვიხილოთ სალიზინგო გარიგების მომზადების თავისებუ- 
რებები ლიზინგის გამცემის პოზიციიდან. 
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სალიზინგო ოპერაციის განხორცხელებას. სალიზინგო ფირმე- 

ბის, ან ლირტინგის გამცემი ბანკების მიერ. წის უეძღეის საკმაოდ და- 
ძაბული და საპასუხისმგებლო სამუშაოები. სალიზისგო პრაქტი კა- 

წი განასხვავებეს ორ შემთხვევას, როდესაც სალიბინგო ოპერაცია 

იგეგმება და ხორციელდება ლიზინგის გამცემის ინიციატივით და 

პირიქიის. როდესაც სალიზისსგო გარისგების ისიციატივა მოდის ლი- 

ჩინგის მიმღებისაგა". 

პირველ შემთსვეყაში, ლიზინგის გამცემს უნდა გააჩხდეს საშ-უა- 

ლება. მოამზადოს და განახორცხელის მისი სალიზინგო შესაძლებ- 

ლთბების ფართო რეკლამირება, პოტენციალური ლიზისგის ამღებ- 

«ია სრულად ინფორმირების მიზსით. პარალელურად ხდება სალი- 

ზინგო ბაზრის შესწაელა და მისი განვითარების. ტენდენციების 

განსაზღერა, მოთხოესის დადგენა დანადგარ-მოწყობილობების 

ცალკეულ სახეებზე. განსაკუთრებული ყურადღება ეთმობა ისეთი 
ფაქტორების შესწავლას, როგორებიცაა: საბაზრო ფასების ცვალე- 

ბადობის დინამიკა დანადგარ-მოწყობილობებბე და სალიზინგო 

გარიგების ისეთ თანმხლებ პროცესებზე, როგორებიცაა: სამშენებ- 

ლო-სამონტაჟო და სარემონტო, საპროექტო სამუშაოები, სატრასს- 
პორტო გადაზიდვები, ენერგომომარაგება და სხვა. 

სალიბინგო კომპანია აუცილებლად უნდა ფლობდეს სრულ ინ- 

ფორმაციას ლიზინგის ობიექტების ფასების, მომწოდებლების; ტექ- 

ნიკური, ენერგეტიკული და საექსპლუატაციო მახასიათებლების; ჰო- 

ტენციური ლიზინგის მიმღებთა დამფინანსებელთა და თანადამფი- 

ნანსებელთა, მზღეეველი და გადამზღეევი კომპანიების შესასებ. 

ასეთი ინფორმაციის მოცულობა დამოკიდებულია ლიზინგის გამ- 

ცემი კომპანიის სპეციალიზაციაზე. ასეთი სპეციალიზაცია ვითარ- 

დება რამდენიმე მიმართულებით: 
%Xდანადგარ-მოწყობილობებისა და სამეურნეო საქმიანობის დარ- 

გების მიხეღეითს (მრეწველობის დარგები, მშენებლობა, ტრასსპორ- 

ტი, ენერგეტიკა, კავშირგაბმულობა, სოფლის მეურნეობა და სხვა). 

“საწარმოს მასშტაბებთა და ორგანიზაციულ-სამართლებრივი 

ფორმების მიხედეით (სახელმწიფო და კერძო საწარმოები: მსხვი- 

ლი, საშუალო და მცირე საწარმოები; კოოპერატივები და სხვა). 
“არსებობენ უნივერსალური სალიზინგო კომ“ანიები. 

სალირისნგო კომპანიის უმთავრესი ამოცანაა, პოტენციური ლი- 

ზინგის მიმღების, იმ საწარმოს მოძიება, რომელიც დაინტერესებეუ- 
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ლია სალიზინგო ოპერაციის განსორციელებაში, ასეთი მდგომა- 

რეობა არ გამორიცხავს სალიზინგო ოპერაციით დაინტერესებუჟ- 

ლი სამეურჩეო სუბიექტის ისიციატივას, როდესაც იტი ივვითოინ ახუხ- 

ტებს მისივის აუცილებელი დანადგარ-მოწ ყობილობების მომწ.ო- 

დებელს და მიმართავს სალიზინგო კომპანიას დახმარებისათვის. 

შერჩეული მოწყობილობის მისაღებად. 

ლიბინგის გამცემისა და ლიზინგის მიმღების ურთიერთობის ემ- 

დგომ ეტაძზე, ლიზინგის მიმღები, ლიზინგის გამცემს წარედგესს 

განაცხადს – ლიზინგის საგნის, ლიზინგით მისაღები მოწყობილიი- 

ბის სრულ სპეციფიკაციას. ასეთი განაცსადი დგება თავისუფალი 

ფორმით. მასში დეტალურად უჩდა იყოს მითითებული: ლიზინგის 

ობიექტის სრული დასახელება, ძირითადი და დამხმარე მოწყობი- 

ლობების ჩამონათვალი, ტექნიკური და საექსპლუატაციო პარამეტ- 

რები, დამამზადებელი საწარმო ან მომწოდებელი კომკანია, მიო- 

წოდების პირობები და ფასი. 

სალიზინგო განაცხადთან ერთად, პოტენციური ლიზინგის მიმღე- 

ბი, სალიზინგო კომპანიას წარუდგენს ინფორმაციას მისი საქმიანო- 

ბისა და ფინანსური მდგომარეობის შესახებ, რათა გამოირიცხოს 

(ან მინიმუმამდე შემცირდეს) იმის ალბათობა, რომ ლიზინგის მიმ- 

ღები ვერ შეასრულებს ლიზინგის ხელშეკრულებით ხაკისრ ეალდე- 

ბულებებს, დროულად ეერ გადაიხდის სალიზისგო გადასახდელებს, 

ლიზინგის გამცემი იწყებს ლიზინგის მიმღების ეკონომიკური საქმი- 
ანობისა და ფინანსური მდგომარეობის გადახდისუსნარიანობის ყო- 

ველმხრიე შემოწმებას. ერთდროულად ხდება სალიზისგო პროექ- 

ტის ახალიზი, რომლის პროცესში ზუსტდება ლიზინგის ობიექტის გან- 

მეორებით ლიზინგით გაცემის შესაძლებლობა, იმ შემთხეევაში, 0»ე 

მოხდება ლიზინგის მიმღების მიზეზით სალიზინგო ხელშეკრულე- 

ბის ვადამდე მოშლა, სალიზინგო ეადის სხვადასხვა ეტაპზე. 
ის მოსალოდნელი სირთულეები, რომლებიც დაკავშირებულია 

გადახდისუნარიანობის განსაბგღერასთან გრძელვადიანი დაკრე- 
დიტებისა და გრძელვადიანი იჯარის – ლიზინგის პირი«იბებში, გა- 

ნაპირობებს პოტენციური ლიზინგის მიმღების ფინანსური მდგო- 
მარეობისა და ფინანსურ მდგომარეობასთან დაკავშირებ-ელი მოკ- 

ლე, საშუალო და გრძელვადიანი პროგნოზების ყოველმსრივი ასა- 
ლიზის აუცილებლობას. ასეთი ახალიბის პროცესში, ძირითადი მაჩ- 
ვენებლების კოეფიციენტების (დაფარვის, ლიკვიდურთბის, ფადას- 
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დისუნჩარიანობის) ახსალიტთან ერთად, განსაკუთრებული ყურადღება 

ექცევა საწარმოს ეკონომიკური მდგრადობის, მისი განვითარების 

ჰპერსპექტიყის, ბაზარზე მდგომარეთბის სტაბილურობის. სკონკურეს- 

ტუსარიანობის მაჩვენებლებსა და ასეთი მაჩვენებლების ცვალე- 

ბაღობის დინამიკის საპროგნოზო მაჩვენებლებს. ასეთი სამეშაო- 
ების შედეგების მიხედეიის, სალიზისგო კომპანიის ანალიზური საქ- 

სასური ამზადებს დასკვნას, ლიზინგის მიმდების გადახდისუნარია- 

სობისა ღა მესაბამისად, სალიზინგო გარიგების მიზანშეწონილიო- 

ბის შესახებ. ცალკეულ შემთხვევებში შესაძლოა სალიზინგო კომ- 

ჰახიამ ლიტისგის მიმდებისაგან მოიიხოეოს დამატებითი გარას- 

ტიების წარდგენა, სალიზისგო ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდე- 

ბულებების შესრულების უზრუნველსაყოფად. 

ლიზინგის მიმღების განაცხადზე დადებითი გადაწყვეტილების 

მიღების შემთხვევაში, ლიზინგის გამცემი სალიზინგო კომპანია 

ატყობინებს ლიზინგის მიმღებს მზადყოფნის შესახებ, სალიზინგო 

ხელშეკრულების გაფორმებისათეის. ლიზინგთან დაკავშირებით. 
მხარეებს შორის მიღწეული შეთანხმება ფორმდება სალიზინგო 

ხელშეკრულებით ასეთი ხელშეკრულების ხელმოწერისთანაეე, სა- 
ლიზბინგო კომპანია დაკეეთას აძლეეს ლიზინგის ობიექტის მომ- 

წოდებელ (დამამზადებელ) კომპანიას. ამ დოკუმენტით ლიზინგის 
გამცემი ატყობინებს მომწოდებელს იმის თაობაზე, რომ მან დადო 

ხელშეკრულება ლიზინგის მიმღებთან მოწყობილობის ლიზინგის 
თაობაზე და შესაბამისად, მომწოდებელს აძლევს დაკვეთას აღ- 
ნიშნული მოწყობილობის მიწოდებაზე. როგორც წესი, ურთიერ- 

თობა მომწოდებელსა და ლიზინგის გამცემს შორის ფორმდება 

ყიდვა-გაყიდვის ხელშეკრულებით. ხელშეკრულებაში დეტალურად 
აღინიშნება ლიზინგის ობიექტის ყველა ტექნიკური და საექსპლუ- 
ატაციო მახასიათებელი, სამუშაოების შესრულების ვადები, შესრუ- 

ლებული სამუშათოების მიღება-ჩაბარების ფორმები, ხელშეკრულე- 

ბის სხვა დეტალები, მხარეების რეკვიზიტები, უფლებები, მოვალეო- 

ბები და პასუხისმგებლობის ფარგლები. ხელშეკრულებით განსაზლ- 

ერული ვალდებულებების შეუსრულებლობის, ნაწილობრიე ან არას- 

რულად შესრულებისათვის. 

დაკვეთის შესრულებისთანავე, მომწოდებელი შეტყობინებას უგ- 

ზაყნის ლიზინგის გამცემს დაკვეთის შესრულების შესახებ და უგ- 

გზავნის ასგარიშს ორ ეგზემპლარად, ლიზინგის მიმღების მიერ ხელ- 
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მოწერილი მიღება-ჩაბარების აქტიას ერთად. 

მომწოდებლისა და ლიზინგის გამცემს შორის დადებული ხელ- 

შეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს მომწოდებლის პასუესიჩ- 

მგებლობას ლიზისგის გამცემის მიმართ, მიწოდების შემდგომ გა- 

მოვლენილ ხარეებებბე და მიმწოდებელის საგარანტიო ვალდე- 

ბულებებს, ასყეე ვალდებულებებს სპეციალისტების მომზადებასა 

და ექსპლუატაციის პროცესში ტექნიკურ მომსას ერებაზე. 

მიღება-ჩაბარების აქტისა და ანგარიშის მიღების შემდეგ, ლიბინ- 

გის გამცემი ვალდებულია შეასრულოს მისი ძირითადი ფუსქცია 

სალიზინგო 'ვრთიერთობებში, მოახტისოს ასგარიშსწორება მ“იმ- 

წოდებელთან სალიზინგო გარიგების მთლიანი «თანხით. 'ურთიერი”- 

შეთასხმების შემთხვევაში, მომწოდებელსა და ლიბისტის გამცემს 

შორის დადებული ხელშეკრულება შეიძლება ითვალისწინებდეს სა- 

ავანსო გადახდას ლიზინგის ობიექტის სრული ღირებელების 10- 
30%-ის ფარგლებში. დასარჩენი თანხის გადასდა ხდება ლიზინგის 

გამცემის მიერ მიღება-ჩაბარების აქტის მიღებისთანავე. 

„ ლიზინგის ობიექტის ტექნიკური თავისებურებების გათვალისწი- 
ნებით, მიწოდება შესაძლოა ითვალისწინებდეს მიწოდებული მოწყიი- 

ბილობის მონტაჟსა და ექსპლუატაციაში გაშვებას. შესაბამისად, მი- 

ღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერა მოხდება მხოლოდ ასეთი სამუ- 

შაოების დასრულებისას ხელშეკრულებით განსაზღვრული ყველა ტექ- 

ხოლოგიური და საექსპლუატაციო პარამეტრის მიღწევის შემდეგ. 

სალიზინგო გარიგების სამართლებრივი გაფორმება 
სალიზინგო პროექტის განხორციელება დაკავშირებულია საკ- 

მაოდ რთულ სამართლებრივ პროცედურებთან. მათ შორისაა: 
· კონტრაქტი ლიზინგის ობიექტის მომწოდებელსა ღა ლიზის- 

გის გამცემს შორის; 

ი სალიზინგო ხელშეკრულება ლიზინგის ამღებსა და ლიბინგის 

გამცემს შორის; 

ი გირავნობის ან იპოთეკის ხელშეკრულება ლიზინგის გამცემ- 

სა და ლიზინგის ამღებს შორის: 
« საბანკო გარანტია; საგარანტიო შეთანხმება ლიზინგის მიმ- 

ღებსა და საკრედიტო ორგანიზაციას შორის; 
« თავდებობის ხელშეკრულება ლიზინგის ამღებსა და თ,ავმდებ 
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კომპანიას შორის: 
« გირავნობის, ი პოიეკის, საგარანტიო და იაეღებობის ხელ- 

მყეკრულებყების მომზადება და დადება. ასევე შესაძლებელია ა'ეცი- 

ლებელი გახდეს ნალიზინგო კომპანიასა და საკრედიტი ორგანი- 

ჩაცხას შორის, რომელიც მონაწილეობას იღებს სალიზინგო პრთ- 
ქქტის (ოძერაციის. გარიგების) დაფინანსებაში. 

ყიდვა-გაყიდვის კონტრაქტი ლიზინგის ობიექტის მომწოდებელ- 

სა და სალიზინგო კომპანიას შორის. კონტრაქტი შედგება შემდე- 

გს ძირითადი მუხლებისგას: 

კონტრაქტის მხარეები – ესდა მიეთითოს კოსტრაქტის მსარე- 
ების სრული დასახელება, იურიდიელი მისამართი, უფლებამოსილი 

პირების მონაცემები. ეფჟლებამოსილების საფუძველი; 

კონტრაქტის საგანი – ყიდვა-გაყიდეის ობიექტის სრული დასა- 
ხელება, ტიპი და მარკა; მიეთითოს სტანდარტი ან ტექნიკური 

პირობები; კომპლექტურობა, მიწოდების პირობები; 

ფასები და კონტრაქტის საერთო ღირებულება – უნდა მიეთი- 
თოს ლიზინგის ობიექტის ღირებულება; თუ ობიექტი შეიცავს და- 

მოუკიდებელ კვანძებსა და აგრეგატებს, ასეთი კვანძებისა და აგ- 
რეგატების ფასებიც, შეთანხმებულ ვალუტაში. ასევე კონტრაქტის 

საერთო ღირებულება დამატებითი ხარჯების გათვალისწინებით 

(დაზღვევა, ტრანსპორტირება, სათადარიგო ნაწილები, კადრების მომ- 

მზადება, კონსულტაციები და სხვა). 

ამავე მუხლში სასურველია მიეთითოს: „ფასები არის ფიქსირე- 

ბული და არ ექვემდებარებიან შეცელას კონტრაქტის მოქმედების 

მთელი ხანგრძლივობის განმავლობაში“. 
მიწოდების ვადები – უნდა აღინიშნოს მიწოდების დაწყებისა 

და დამთავრების ვადები, მიწოდების ადგილი; საჭიროების შემთხ- 
ვევაში მოწოდების გრაფიკი. კონკრეტულად უნდა იქნეს მითითე- 

ბული ვადების ათვლის წესი და ის, თუ რა ითელება მიწოდების 

ისსარიღად;: 

გადახდის პირობები – როდის. რა გრაფიკიის, რა ეალუტითს, რა 
ფორმით ხდება ანგარიშსწორება. აქ შესაძლოა, გათვალისწინებუ- 

ლი იქნეს გამყიდველის გარანტიები იმ შემთხეევაში, თუ გამყიდვე- 

ლი მყიდველს არ მიაწოდებს კოსტრაქტით გათვალისწინებულ 

მოწყობილობას, შეთანხმებულ ვადებში. 

ამავე მუხლში უნდა იქნეს მითითებული ყველა იმ დოკუმენტის 
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ჩამონათყალი, რომელთა წარმოდგენის შემთხვეყაშიც სღება აჩ- 

გარიშსწორება; მაი შორის: 

შ.შ კომერციული ანგარიშ-ფაქტურები; 

შეფუთვის ფურცელი: 
. სარისხისა და წარმოშობის სერთიფიკატები; 

ი გამოცდის ოქმი და სხეა. 

კონტრაქტი ასევე შეიძლება ითვალისწინებდეს გამყიდველის 

გარანტიას, თუ მიწოდებული მოწყობილობა ვერ მიაღწევს სა„- 

როექტო სიმძლაერეს. 

თუ გარიგება იდება უცხოელ კონტრაგენტთან, კონტრაქტში გაი” 

ეალისწინებული უნდა იქნეს დებულება: „ხარჯები, რომლებიც წარ- 

მოიქმნება კონტრაქტის შესრულებასთან დაკავშირებით, გამყიდ- 
ეელის ქვეყანაში ანაზღაურებს გამყიდველი, მყიდველის ქვეყანაში 

– მყიდველი“; 
მოწყობილობის ინსპექტირება და გამოცდა – უნდა მიეთითოს 

გამოცდის პროგრამა და ვადები, გამოცდისა და ისსპექტირების 

თარიღის შეტყობინების წესი; მონაწილეობს თუ არა გამოცდაში 

შყიდველის წარმომადგენელი. ინსპექტირებისა და გამოცდის პრო- 

ცესში გამოვლენილი ხარეეზების გამოსწორების წესები და ეაღდე- 

ბი; ამავე მუხლში სასურველია აღინიშნოს, რომ მოწყობილობის 

საბოლოო გამოცდა და მიღება-ჩაბარება მოხდება ადგილზე მოს- 

ტაჟისა და ექსპლუატაციაში გაშეების მომენტში; 

ხარისხის გარანტია – უნდა მიეთითოს: სტანდარტი ან ტექნი- 

კური პირობები, რომელთან შესაბამისობის გარასტიასაც იძლევა 

გამყიდველი; საგარანტიო ვადა, საგარანტიო ვადის დაწყების მო- 

მენტი; საგარანტიო ვადაში გამოვლენილი ხარვებების შესახებ 

შეტყობინებასა და გამყიდველის მსრიდან რეაგირების ვადები და 

წესი. 

' შეფუთვა – მოწყობილთბა შეფუთული უნდა იყოს ისეთი წესიის, 

რომელიც უზრუნველყოფს მის დაუბიანებელ ტრანსპორტირებას, 

დაცვას როგორც მექანიკური, ისე ატმოსფერული ზემოქმედებისა- 

გან. ასევე მის გადაადგილებას სტანდარტული ამწე-სატრანსპორ- 
ტო საშუალებებით; სასურველია მიეთითოს მოთსოენები დროე- 
ბითი ანტიკოროზიული დაფარვის მიმართ, შეფუთვის ფურცლებისა 

და დოკუმენტაციის ჩადების ადგილები; 
მარკირება – უნდა მიეთითოს ის ინფორმაცია, რომელიც უჩლა 
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სეს დატანილი ყოველ სატრანსპორტო ერთეულზე: ცალკეული 

სატრანსპორტო ერთყულების ნუმერაციის წესი: მარკირების ეხა. 

მრიფტის ზომები. სიმძიმის ცენტრის სიშსულეი. სხეა სპეციალური 

აღხიშენები. 

შეტყობინება გადატვირთვის შესახებ – უსდა აღინიშნოს გა- 
დატვირთვისათვის მზადყოფნის შესახებ მყიჯეელის შეტყობინე- 
ბის ყადა და წესი; შეტყობინებაში მიიითებული უნდა იყოს: საერ- 

VI) მასა: ადგილის რაოდენობა, წონების და გაბარიტები; სატრასს- 

ჰპიირტო საშუალების სახე: გადატვირივამდე 24 საათით ადრე. გაშ- 

ყხდველმა მყიდველს უსდა შეატყობისოს: გადატვირთვის დროთ, კონ- 

ტრაქტის ნომერი. სატრანსპორტო საშუალების საიმერი, სატრანს- 

პორტო დოკუმენტების მონაცემები, ტეირთის ადგილზე მისელის 

სავარაუდო თარილი: 
ლიცენზიები – უნდა მიეთითოს, ვის არის პასუხისმგებელი საექ- 

სასორტო და საიმპორტო ლიცენზიების აღებაზე; ლიცესზიების აღე- 
ბის ვადები. მხარეებმა ერთმანეთს უნდა შეატყობინონ ლიცესგიე- 

ბის აღების პროცესში წამოჭრილი სერიოზული პრობლემების შე- 

სახებ; ასევე იმ შემთხვევაშიც, თუ ლიცენზიის აღება საჭირო არ 

აღმოჩნდება; 
ობიექტის მიღება მყიდველის მიერ – კონტრაქტის ეს მუხლი 

უხდა ითვალისწინებდეს: ობიექტის მიღებას აქტით, მისი შენახვისა 
და დაცვის ვალდებულებას მყიდველის მიერ; გამყიდველის შეტყო- 
ბინების წესს, თუ მოწოდება აღმოჩნდება არაკომპლექტური. დარ- 

ღვეული შეფუთვით, დაზიანებული და სხეა. მიღების პროცესში გა- 

მოელენილი ხარვეზებისა და დანაკლისების კომპენსაციისა და გა- 
მოსწორების ვადები და წესები; 

ობიექტის წარმადობა და საექსპლოატაციო მონაცემები – კონ- 
ტრაქტში ცალსახად უსდა იქნეს აღნიშჩული მოწყობილობის წარ- 
მაღობა და ისეთი საექსპლუატაციო მონაცემები, როგორებიცაა: 

.·ჭ გამოშვება საათის, ცელის, დღის განმავლობაში; 

. (,II ხარისხის პროდუქციის ხეეჯრითი წილი გამოშვებულ 

პროდუქციაში; 

· წუნის, მაი, შორის გამოუსწორებელი წუნის სიდიდე; 

.·ჭ ენერგოტყვადობა; 

.· მასალებისა და ენერგიის არამწარმოებლური დანაკარგები: 

. მოცდენები მოწყობილობის გაუმართაობის მიზეზით»: 
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ყეოლოგიური მასასიათებლები და სხყა. 

კოსტრაქტში ჩადებ ელი ზემოთ აღნიშსული ყველა მონაცემი გა- 

რანტირებული უნდა იყოს გამყიდველის მიერ. 

მონტაჟი – ამე მეხლში მითითებული უნდა იყოს მოსტაყის ყა- 

დები; თუ მხარეყბი შეთანხმდებიან მონტაჟში გამყიდველის მონა- 

წილეობის შესახებ, კინტრაქტში უნდა აღინიშსთოს: 

.·? მონტაჟის სამუშაოებში გამყიდველის მოსაწილეთბის მოცუ- 

ლობა და ვალდებულებები; 
.·ჭ გამყიდეელისათვის მონტაჟის დაწყებისათეის მზაღყოფსის 

შესახებ შეტყობინების წესი; 

· ვინ უზრუნეელყოფს ფუნდამესტების მომზადებას, აუცილებე- 

ლი ამწე მოწყობილობების დროულ მობილიზებას; 

ბჭ როგორ ხდება მონტაჟში გამყიდველის მონაწილეობის 

ანაზღაურება; 
· რა წესით ფორმდება აქტი სამონტაჟო სამუშაოების დასრეუ- 

ლების შესახებ. 

მხარეების პასუხისმგებლობა – კონტრაქტი უნდა ითვალისწი- 
სებდეს მხარეების პასუსისმგებლობას კონტრაქტით ნაკისრი ვალ- 

დებულებების შეუსრულებლობის ახ არასრულად შესრულებისათ- 

ვის. კონტრაქტის ყველა მუხლი, რომელიც ითვალისწინებს ვალდე- 

ბულებას, უზრუნველყოფილ უნდა იყოს მუხლიის, რომელიც იძლეეა 
ამ მუხლის შესრულების გარანტიას. მუხლში გათვალისწინებული 

უნდა იყოს ჯარიმებისა და პირგასამტეხლოს განაკვეთები, ფინახ- 

სური სანქციების მაქსიმალური ზომა; ჯარიმების გადახდის წესე- 

ბი, ჯარიმების გადახდის გარანტია, რომელიც გაცემული უნდა იყოს 

მხარეებს შორის შეთანხმებული ბანკის მიერ. 

ფორსმაჟორი – აუცილებელია გარკვევით მიეთითოს ის და'უძ- 
ლეველი ძალის გარემოებები, რომელთა დადგომისას მხარეები 

თავისუფლდებიან ჰასუხისმტებლობისაგან კონტრაქტით ნაკისრი 

ვალდებულებების შეუსრულებლობისათვის; ასეთი გარემოებების 

დადგომისა და შეწყვეტის შესახებ მეორე მხარის შეტყობინების 
ფორმა და ვადები; მხარეების უფლებები ფორსმაჟორული გარე- 

მოებების ხანგრძლივად გაგრძელების შემთხეევაში; 

არბიტრაჟი – მხარეები უნდა შეთანხმდნენ, რომელ არბიტრაჟს 

უნდა გადაეცეს განსახილველად კონტრაქტის შესრულებასთან და- 
კავშირებით წამოჭრილი დავები. სასურველია საარბიტრაჟო შე- 
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სასხმებებში მიეთითოს: 

ი არბიტრაჟის დასასელყება: 

არბიტრების რაოდენობა და დანიშვნის წესი: 

საარბიტრაჟო განხილეის ადგილი; 

განსილვის ენა და სამართლებრივი ბაზა. 

კონტრაქტის ძალაში შესვლა – როგორც წესი, კონტრაქტით 
გათვალისწინებული ვალდებულებების შესრულება მხარეებისათ»- 

ყის საჟქალდებულოა მისი ხელმოწერის მომენტიდან. კოსტრაქტი 

შესაძლოა ასევე ითვალისწინებდეს მისი ძალაში შესელისაივის 

ისეთი ფორმალობების შესრულებას. როგორებიცაა: 

ა. კონტრაქტის შესრულებასთან დაკავშირებული ყველა აუცი- 

ლებელი ნებართვისა და ლიცენზიის მიღება; 
ბ. ავანსის მიღება გამყიდველის მიერ; 

გ. სალიზისგო კონტრაქტის ხელმოწერა და გამყიდველის მიერ 

კონტრაქტით გათვალისწისებული საბანკო გარანტიის მიღება. 

განსაკუთრებული პირობები. აქ შეიძლება აღინიშნოს: 

.” კონტრაქტში ცელილებებისა და დამატებების შეტანის წესი; 

.შ კონტრაქტით გათვალისწინებული უფლებების მესამე პირი- 
სათვის გადაცემის დაუშვებლობა; 

მჭ რომ კონტრაქტი არ შეიცავს სიტყვიერ და საიდუმლო შე- 
თანხმებებს; 

.·ჭ რომ კონტრაქტის ხელმოწერისთანავე ძალადაკარგულია 

კონტრაქტის საგანთან მხარეებს შორის ყველა ადრე მიღწეული 

სიტყვიერი და წერილობითი შეთანხმება, ასევე მიმოწერა და სხვა. 

ლიზინგის ხელშეკრულება 
როგორც ზემოთ უკეე აღენიშნეთ, სალიზინგო გარიგება მრა- 

ყალმხრივია და არსებითად განსხეავდება სტანდარტული ყიდვა- 

გაყიდვის გარიგებისაგას. დღეს ძალზე ძვირადღირებული საქოს- 

ლის მნიშვნელოვანი მოცულობების მოწოდებაზე შესაძლოა, სა- 
ერთოდ არ დაიდოს ხელშეკრულება და გარიგება გაფორმდეს დე- 

ჰეშით, ფაქსით ან უბრალოდ ტელეფოსის ზარიიი. რაც შეეხება სა- 

ლიზინგო გარიგებას, იგი მეტად რთულია და როგორც წესი, ხასი- 

ათდება რიგი ინდივიდუალური თავისებურებებით. ამდენად, საჭი- 

როა მეტი სიფრთხილე სალიზინგო კონტრაქტის ტი პიური ფორმის 
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გამოყყნებისას.რადგან ეთელით, რომ ტიპიური ფორმის პჰირდა- 

ჰირ გამოყენება. რაც საკმაოდ ხშირია დამწყები და გამოუცდელი 

მეწარმეყბისა და სურისტების მიერ. შესაძლოა გახდეს სერითობე- 

ლი პრობლემების მიზები სალიზინგო გარიგების სულ ცოტა ერისი 

მხარისათვის. სალიზისგო ურთიერისიბების პრაქტიკა გეიჩვენებს. 

რომ როგორც წესი. უყურადღებოდ გაფორმებული სალიზინგო კოს- 

ტრაქტების შედეგად პრობლემები ეჩსდებათ მსილოდ გამო უც- 

დელ ლიზისცგის ამღები, რადგან მოწყობილობების მწარმთებელი 

მსხვილი ფირმების. სალიზინგო კომპანიების, ოპერაციაში მონაწი- 

ლე ბასკებისა და სხვა საკრედიტო ორგანიზაციების იურიდი'ელი 

სამსახურები კოსტრაქტების გაფორმებაში ხარვებებს ძალზე იშ- 

ვიათად უშვებეს. 

ქვემოთ მოყვანილია ის ძირითადი რეკომენდაციები, რომლე- 

ბიც აუცილებლად უნდა იქნეს გათვალისწინებული სალიზისგო კოს- 

ტრაქტის მომზადების პროცესში. 

კიდევ ერთხელ განემარტოთ ლიზინგი – როგორც სამეწარმეო 

საქმიანობა. წარმართული დროებით თავისუფალი სახსრების ის- 

"ვესტირებისათვის სალიზინგო კონტრაქტის საფუძველზე, როდესაც 

ლიზინგის გამცემი (მეიჯარე) ვალდებულებას იღებს შეიძინოს ლი- 

ზინგის კონტრაქტით განსაზღვრული მოწყობილობა და გადასცეს 

იგი ლიზინგის ამღებს (მოიჯარეს) დროებით სარგებლობაში სა- 
მეწარმეო მიზნებისათვის, გარკვეული ანაზღაურების სანაცვლოდ. 

ამდენად, სალიზინგო კონტრაქტში მითითებული უნდა იყოს გა- 
რიგების საგანი, კერძოდ: ლიზინგის გამცემი ვალდებულია საკუ- 

თარი სახსრებით შეიძინოს და გადასცეს ლიზინგის ამღებს ამ უკა- 

ნასკნელის მიერ შერჩეული აქტივები. ლიზისგის მიმღებმა კოსტ- 
რაქტში აუცილებლად უხდა აღნიშნოს: აქტივების დასახელება. ტი- 

პი, მარკა, სასარგებლო გამოყენების ეადა, შემადგენელი ერთყუ- 
ლების რაოდენობა და მახასიათებლები; მომწოდებლის დასახე- 

ლება, მიწოდების კონტრაქტის ნომერი; მიწოდების ვადები, აქტი- 

ვების ფასი და კონტრაქტის საერთო ღირებულება: აქტივის სა- 
სარგებლო გამოყენების ვადა იანგარიშება მოქმედი საამორტ"- 
ზაციო სორმებიდან ან მხარეებს შორის შეთანხმებული დაჩქარე- 
ბული ამ'ირტიზაციის ნორმების მიხედვით. 

როგორც წესი. ლიბინგის კონტრაქტის საგანი შესაძლოა იყოს 
სხვადასხვა დასახელების მოწყობილობა; ამდენად, სასურველია 
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კონტრაქტში მითითებული იყოს: სულ ლიზისგში მიღებ ელი აქტი- 

ვების საერთო ღირებელება სატრანსპორტო ხარჯებისა და დამა- 

ტებული ღირებულების გადასახადის ჩათ,ვლიი». 

გაერცელებული სალიზინგო პრაქტიკის თანახმად. სალიზინგო 

გარიტების საერთო ღირებ ულებაში შედის: 
.·7 ტრანსპორტირების სარჯები აქტივის ექსაპლ უატაციის ადგი- 

ლამდე: 
. მონტაჟის სამუშაოების ხარჯები; 

. სპეციალისტების მომზადების ხარჯები. 

როგორც წესი. ლიზინგის გამცემი მოითხოვს, კონტრაქტში მი- 

თითებული იქნეს ლიზინგის ობიექტის ექსპლუატაციის ადგილი და 

გამოყენების სფერო. კონტრაქტში ასეთი ინფორმაციის არსებობა 

საშუალებას აძლებს ლიზინგის გამცემს: 

1. აკონტროლოს ლიზინგის ობიექტის მდგომარეობა და მიზ- 

ნობრივი გამოყენება. საქმე იმაში გახლავთ, რომ ლიზინგის გამცე- 

მი ლიზინგის მთელი ვადის განმაელობაში რჩება ლიზინგით გაცე- 

მული აქტივების მესაკუთრედ. 

2. აკონტროლოს ლიზინგის ობიექტის დაზღეევის პირობების 

დაცვა; დაზღვეული ობიექტის გადაადგილების,ან სადაზღვევო ხელ- 

შეკრულების დარღეევის შემთხვევაში, სადაზღვევო კომპანიას უფ- 

ლება აქეს უარი თქვას სადაზღვევო ხელშეკრულებით ნაკისრ ვალ- 

დებულებებზე. 
კონტრაქტში მითითებული უნდა იყოს მიწოდების ვადები. კერ- 

ძოდ: მიწოდება ითელება განხორციელებულად ლიზინგის მიმღე- 

ბის მიერ სასაქონლო-სატრანსპორტო დოკუმენტების მიღების მო- 
მენტიდან. კონტრაქტი შესაძლოა ითვალისწინებდეს პირობას, რომ- 

ლის თანახმად, სალიზინგო კოსტრაქტის ძალაში შესელის თარი- 
ღად. მოწყობილობების მიწოდების თარიღის ნაცელად ითვლება 
მოწყობილობის ექსპლუატაციაში გაშვების აქტის ხელმოწერის თა- 

რიღი. 

კოსტრაქტში ცალსახად უჩნდა იქნეს გაჩსაბღერული ლიზინგის 
ვადა, სალიზინგო გადასახდელების სიდიდე, პირველი გადასახდე- 

ლის გადახდის თარიღი და მომდევნო გადასახდელების პერიო- 

დუელობა. როგორც წინა თავებში აღენიშნეთ. სალიზინგო გადასახ- 

დელის ძირითადი ელემენტებია: ამორტიზაცია, გადასახდელები საკ- 
რედიტო რესურსებისათვის; სარგებელი ლიზინგისათვის (სალი- 
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ჩინგო მარჟა), სალიზინგო გადასასღელის სიდიდეზე გავლენას ას- 

დენეს: კყოსტრაქტის საერთო ღირებულება და ხანგრძლიყცობა; სა- 

ლიზინგო პროცენტის განაკვეთი: ავანსის სიტიდე და გადახდების 

პერითდულიბა; გადასახდელების გადახდის ყადა (პერიოდის და- 

საწყისში თუ პერიოდის ბოლოს); ობიექტის ნარჩენი ღირებელება 

საკონტრაქტო ვადის ბოლოს. ყველა ამ ფაქტორების გათვალის- გ 
წინებით განისაზღერება სალიზიჩგო გადასახჯელის საბოლოთ სი- 

ღიდე. 
ლიზინგის მიმღების მიერ ლიზინგის ობიექტის მიღება ფორმდე- 

ბა სათასაღო დოკუმენტით, რომლის ეგზემპლარი ეგზავნება ლი- 
ზინგის გამცემს. 

იმ შემთხვევაში, თუ ლიზინგის მიმღები უარს ამბობს მოწყობი- 

ლობის მიღებაზე იმ მოტივით, რომ იგი არ შეესაბამება დაკვეთის 

მოთხოვნებსა და ტექსიკურ პირობებს. იგი წერილობით ატყოსბი- 

ნებს ლიზინგის გამცემს კონკრეტული მიბეზების მითითებით. ასეთს 

შემთხვევაში, ლიზინგის გამცემი თავისუფლდება ყოველგვარი პრე- 

ტენზიებისა და გარანტიებისაგან ლიზინგის მიმღებისა და მომწო- 

”დებლის მხრიდან, ისევე როგორც ყოველგვარი პასუხისმგებლო- 

ბისაგან მიწოდების ვადების დარღვევის შემთხეევაში. როგორც 

წესი, ლიზინგის გამცემი მოითხოვს ასეთი მუხლების შეტანას კოსნ- 

ტრაქტში. ასეთი მოთხოენა არ არის საფუძველს მოკლებული, რად- 

გან ლიზინგის მიმღები დამოუკიდებლად ირჩეეს მოწყობილობას, 

აწარმოებს მოლაპარაკებას მომწოდებელიაან, აზუსტებს და ათან- 

ხმებს მოწყობილობის ტექნიკურ მახასიათებლებს და მოწოდების 

პირობებსა და ვადებს. ამდენად, ლიზინგის გამცემს არ შეიძლება 

მოეთხოვოს პასუსი ლიზინგის ამღებსა და მომწოდებელს შორის 

მიღწეული შეთასხმებისა და დადებული ხელშეკრულებისათვის. 

კონტრაქტში მითითებული უნდა იყოს ლიზინგის ამღების ეალ- 

დებულება: მოწყობილობა გამოიყენოს მხოლოდ კონტრაქტით გაი» 

ვალისწინებული მიზნებისათვის, მკაცრად დაიცეას მისი ექსპლუა- 

ტაციისა და ტექნიკური მომსახურების წესები. 

ლიბინგის გამცემები დაბეჯითებით მოითხოვენ კონტრაქტში 

ისეთი პირობების შეტანას, როგორებიცაა: 

« ლიგინგის მიმღებს არა აქვს უფლება. მოსთხოვოს ლიზინგის 

გამცემს ბარალის ანაზღაურება ან გადასახდელების შემცირება, 

ნებისმიერი მიზეზით ლიზისგის ობიექტის განადგურების შემთხეყე- 
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ეაში – ფორსმაჟყორული გარემთებების ჩათელიის, მოწყობილი»- 

ბის დაზიანების ახ ნაწილობრივი განადგურების შემთხვევაში, ლი- 

ბინგის ამღებმა დაეყოესებლივ უნდა შეატყობინოს ლიგინგის გამ- 

ცემს. ნებისმიერ შემითსყეყევაში ლიზინგის ამღებმა არ უჩნდა შეწყ8ვი- 

ტოს სალიზხსგო გადასახდელების გადახდა, იმ შემთხვეყაშიც კი. 
იუ ასეთის დაზიანება და განადგურება გამოწზეეულია ფორსმაჟო- 

რული გარემთებყებიის, ლიზინგის ობიექტის სრ-ელი გასადგურების 

შემთხევევაში, ლიზინგის ამდები დაუყოყნებლივ უხდის ლიზინგის 

გამცემს სალიზინგო გადასახდელების მთელ თანხას, სალიზინგო 

კოსტრაქტი მიიჩნევა დასრულებულად. 

ლიზინგის ამღების მიერ ლიზინგის ობიექტის მიღების მომენტი- 

დან, იგი სრულად აგებს პასუხს ნებისმიერ ზიასზე, რომელიც მიად- 

გება ლიზინგის ობიექტს. ან გამოწვეული იქნება ლიზინგის ობიექ- 
ტით. 

როგორც წესი, ლიზინგის გამცემი (სალიზინგო კომჰანია) დაბე- 

ჯითებით მოითხოეს კონტრაქტში მუხლის შეტანას, რომლის თა- 

სახმადაც ლიზინგის ამღები ვალდებულია სრულად დააზღვიოს ლი- 

ზინგის ობიექტი დაკარგვისა და განადგურებისაგან. 

კონტრაქტის იმ ნაწილის მომზადებისას, რომელიც არეგული- 

რებს ლიზისგის ობიექტის დაზღეევის წესებს, როგორც წესი, წამო- 

იჭრება ორი ძირითადი საკითხი, მათგან პირველი უნდა გადაწყ- 

ღეს სალიზინგო კონტრაქტის დადებამდე, მეორე კი ხდება აქტიუ- 

რი განხილვის საგანი კონტრაქტის დადების პროცესში. 

პირველი საკითხი – ლიზინგის გამცემ კომპანიას, რომელიც არ 

აგებს პასუსს დაზღვევაზე და სადაზღვევო ხარჯებზე, უფლება აქვს 
შესთავაზოს ლიზინგის ამღებ კომპანიას ავტორიტეტული, პირვე- 

ლი კლასის სადაზღვევო და გადამზღვეველი კომძანიები. 

მეორე საკითხი – ეხება ლიზინგის ობიექტის დაზღვევასთან 
ერთად სალიზინგო გადასახდელების გადახდის დაბღყევას. 

კონტრაქტი უნდა იივალისწისნებდეს ლიზინგის ამღების ვალ- 

დებულებას, კონტრაქტის ვადის გასვლამდე სულ ცოტა. 45 დღიის 

ადრე, შეატყობინოს ლიგინგის გამცემს მისი გადაწყვეტილების შე- 

სახებ: 

« შეისყიდოს ლიზისგის ობიექტი ნარჩენი ღირებულებით»; 

ი განაახლოს სალიზინგო კონტრაქტი შეთანხმებული (როგორც 
წესი, შემცირებული) სალიზინგო გადასახდელებით; 
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«ი დაუბრუჩოს ლიზინგის გამცემს ლიზინგის ობიექტი. 
კონტრაქტი, როგორც წესი. იივალისწისებს ლინინგის გამცემის 

უფლებას, ცალმხრივად შეწყვიტოს კონტრაქტი ლიზინგის ამდების 

მხრიდან კონტრაქტით ნაკისრი ყალდებ ულებების დარდღეყეის შემ- 

თსვევაში. ასეთ შემთხვევაში ლიზინგის გამცემი ყალდებელია 00 

დღით ადრე აცხობოს ლიზისგის ამღებს მიღებული გადაVწ)ყეტი- 

ლების შესახებ. 
სასურველია კონტრაქტში ცალსასად იყოს მითხიებ ული ის გა- 

რემთოებები. რომლებიც შესაძლოა გახდეს კონტრაქტის ცალმსრი- 

ვად შეწყვეტის მიზები. 
სალიზინგო კონტრაქტის აუცილებელი ნაწილია საარბიტრაჟო 

შეთანსმება, რომლის თანახმად მხარეები კონტრაქტის შესრულე- 

ბასთან დაკავშირებულ დავებს განსახილველად გადასცემენ არ- 

ბიტრაჟს, არბიტრაჟის სრული დასახელების მითითებიი!. 

სასურველია საარბიტრაჟო შეთანხმებებში მითითებული იყოს: 

« არბიტრების რაოდენობა და დანიშენის წესი; 
« კანონმდებლობა, რომლის საფუძველზეც მოხდება საარბიტ- 

რაჟო განხილვა; 

« განხილვის ეხა და ადგილი. 
როგორც უკვე აღვნიშნეთ, სალიზინგო კონტრაქტი შესაძლოა 

ითეალისწინებდეს: გირავნობის,ი პოთეკის,თავდებობის ხელშეკ- 

რულებებს, საბანკო გრანტებს, რომლებიც დგება მოქმედი კასონმ- 

დებლობის თანახმად, 
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ფინანსური იჯარის 
ხელშეპრულება 

(ლიგინგი) 

ააეგბ'”''' -____-____.”. 

–ღრთუბოლუობელიაბს ალ, საწარმოს გენერალური დირექტორის 

– სახით, შემდგომში „ლიზინგის გამცემი“, ერთის მსრივ და ––-– 

„ საწარმოს გენერალური დი-   

რექტორის   

  

სახით. შემდგომში “ლიზინგის მიმღები”, მეორეს მხრიე, ვმოქმე- 
დებთ რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლება- 

მოსილებებით, შევთანხმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

II. ლიზინგის მიმღების განცხადებისა და მის მიერ წარმოდეგნი- 

ლი ბიტსეს-გეგმის საფუძველზე, ლიზინგის გამცემი ყიდელობს და 

ლიზინგით გადასცემს ლიზინგის მიმღებს M1 დანართში აღნიშნულ 

ტექნოლოგიურ კომპლექსს, შემდგომში ლიზინგის ობიექტი; 

(2. ლიზინგის ობიექტი შერჩეულია ეშუალოდ ლიზინგის მიმღე- 

ბის მიერ; 

I.ჰ. წისამტებარე ხელშეკრულება არეგულირებს მხარეების ურ- 

თხერთობას ლიზინგის ობიექტის, ლიზინგის მიმღებისათვის გადა- 

ცკემასთან დაკავშირებული ურთიერთობების ფარგლებში: 
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1.4. ლიზინგის მიმღები ლიზინგის ობიექტს იღებს დროებითს, ყლიი- 

ბელობასა და სარგებლობაში და ვალდებულებას იდებს, გამოთ||ე- 

ხოს იგი მკაცრად დასიმსულების მიხედეიის, სალიზინგო სელშე- 

რულების მთელი ეადის გახმა; ლობაში; 

1.5. ლიზინგის ობიექტის ლიზინგის მიმღებისათვის გადაცემა უნდა 
  მოხდეს არა უგვიანეს – –ა == 

1.6. ლიტინგის გამცემმა ლიზინგის ობიექტი უნდა მიაწოდოს ლი- 
  ბინგის მიმღებს მისამ ართზე –– _–– -- =- 

  

2. ხელშეკრულებაში გამოყენებული ტერმინების განმარტებები 

2.1. ლიზინგის ობიექტი – MI დანართში აღნიშნული ტექნოლო- 

გიური კომპლექსი; 

2.2. გამყიდველი – იურიდიული პირი, რომელიც ლიზინგის გამ- 

ცემთან დადებული ხელშეკრულების საფუძველზე, ლიზინგის მიმ- 

ღების მიერ შერჩეულ ტექნოლოგიურ კომპლექსს მიაწოდებს ლი- 

ზინგის მიმღებს წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინე- 

ბულ ვადებში და ადგილზე; 
23. წინამდებარე ხელშეკრულება წარმოადგენს ლიზინგის ხელ-- 

შეკრულებას და არეგულირებს ურთიერთობებს ლიბინგის გამ- 

ცემსა და ლიზინგის მიმღებს შორის, იგი ითვალისწინებს ასევე 

ურთიერთობებს ლიზინგის გამცემსა და გამყიდველს შორის; 

24. საერთო თასხა – თანხა, რომელსაც ლიზბინგის მიმღები იხ- 

დის ლიზინგის ობიექტით სარგებლობისათვის ლიზინგის მთელი 

გადის განმავლობაში (ლიზინგის ობიექტის საბალასსო ღირებუე- 

ლება); 

3. მხარეთა უფლება-მოვალეობები 

3.1. ლიზინგის გამცემის უფლებები და ვალდებულებები: 

3.11. ლიზინგის გამცემი ვალდებულებას კისრულობს შეიძინოს 
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ლიზინგის ობიექტი გამყიდეელისაგანს და გადასცეს ლიზინგის მიმ- 

ღებს დროებიის სარგებლობასა და მფლობელობაში, წისამდებარე 

ხელშეკრულებიი, გათვალისწინებული პირობებით!, 

3.).2. ლიზინგის ობიექტის გადაცემა ლიტისგის მიმღებისათვის 

გააფორმოს მიღება-ჩაბარების აქტიი:: 

3.1.3. ლიზინგის გამცემს უფლება აქეს შეუფერხებლად გაეცნოს 

ლიზინგის ობიექტის ექსპლუატაციის პირობებს, შეამოწმოს თუ რამ- 

დენად სწორად ხდება ლიზინგის ობიექტის გამოყენება სელშეკ- 

რულებით გათვალისწინებული მიბხნებისათეის: 

3.2. ლიზინგის მიმღები ეალდებულია: 

3.2.1. მიიღოს ლიგიჩგის ობიექტი გამყიდველისაგან მიღება-ჩა- 

ბარების აქტით; 

32.2. ლიზინგის ობიექტის მიღებიდან არა ეგვიანეს დღისა 

შეატყობინოს გამყიდველს ლიზინგის ობიექტის მონტაჟისათვის 

მზადყოფნის შესახებ; 

3.23. ლიზინგის ობიექტის დასრულებისთანავე, სათანადო აქ- 

ტით გააფორმოს ლიზინგის ობიექტის ექსპლუატაციაში შესელა; 

324. ლიზინგის მიმღები ვალდებულია, დააზღვიოს ლიზინგის ობი- 

ექტი, სალიზინგო ხელშეკრულების მთელი ვადის განმავლობაში; 

3.2.5. ლიზინგის ობიექტი გამოიყენოს მხოლოდ ხელშეკრულე- 

ბით გათვალისიწნებული მიზნებისათეის; 

3.26. ლიზინგის მიმღები ვალდებულია, შეუფერხებლად მისცეს 

საშუალება ლიზინგის გამცემს დაათვალიეროს ლიზინგის ობიექ- 

ტი, შეამოწმოს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მიზნებისათ- 

  

ვის მისი გამოყენების მდგომარეობა; 

32.7. ლიზინგის მიმღები ვალდებულია ლიზინგის გამცემის ნე- 
ბართეის გარეშე არ გაასხვისოს. ასევე არ გასცეს ქვეიჯარით ლი- 

გიჩგის ობიექტი მთლიანად ან მისი ცალკეული შემადგენელი ნა- 

წილი; 

3.3. ლიზიჩგის მიმღებს უფლება აქვს: 
33.1. გამოიყენოს ლიზინგის ობიექტი ხელშეკრულებიი! გათვა- 

ლისწინებული სამეწარმეო მიზნებისათვის; 

332. ლიზინგის ვადის ბოლოს შეიძინოს ლიზინგის ობიექტი, იმ 
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მომენტისათვის ლიზინგის ობიექტის ნარჩენი ღირებ ულებიის: 

3.3.3. ამ უფლების გამოყენების შემთხვევაში. ლიზისგის მიმღები 

ყალდებულია ლიზინგის ვადის ამოწურვამდე –-––- თეისი ადრე 

მეატყობინოს ლიზინგის გამცემს ლიზინგის ობიექტის შეძენის შე- 

სახებ: 

4. ანგარიშსწორება 

4.1. ლიზინგის მიმღები ლიზინგის ქირის გადასდას ლიზინგის 

გამცემისათვის ახდენს M2 დანართში, მოყვანილი გრაფიკის მი- 

ხედვიი!; 

42. გადახდა ხდება უნაღდო ანგარიშსწორებით. ყოველთვიუ- 

რად ლიზინგის მიმღების ანგარიშზე თანხის გადარიცხვით; 

4.3. მხარეების შეთანხმებით დასაშვებია ლიზინგის ქირის გა- 

დახდის ვადის გადავადება არაუმეტეს 

44. იმ შემთხვევაში, თუ ლიზინგის მიმღები გადაწყვეტს ლიზინ- 

· გის ობიექტის შეძენას. ლიზინგის ეადის ბოლოს ობიექტის ნარჩენ 

ღირებულებას გადაუხდის ლიზინგის გამცემს ყიდვა-გაყიდეის ხელ- 

შეკრულების ხელმოწერიდან ხაზი დღის განმავლობაში; 

4.5. ლიზინგის მიმღებს უფლება აქვს, ვადამდე გადაიხადოს სა- 

ლიზინგო გადასახდელები, ასეთ შემთხვევაში, ლიზინგის ობიექტი 

ეადამდე ადრე გადავა ლიზინგის მიმღების საკუთრებაში, რაც გა- 

ფორმდება კანონმდებლობით დადგენილი წესით; 

  თვისა; 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, მოქმედება და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომესტი- 

დან და მოქმედებს მთელი სალიზინგო ვადის განმავლობაში; 

52. ლიზინგის მიმღები აღიარებს, რომ მთელი სალიზინგო ყვა- 

დის განმავლობაში ლიზინგის ობიექტი რჩება ლიზინგის გამცემის 

საკუთრებაში; 

53. ხელშეკრულების შეცვლა და შეწყვეტა დაიშვება მსოლოდ 

მხარეების წერილობითი თანხმობით; 

54. ლიზინგის გამცემს უფლება აქვს მოითხოეოს ხელშეკრუ- 

404



ლების ცალმხრივად შეწყვეტა, იუ: 
5.4.1. ლიზინგის მიმღების მიზეგით უარესდება ლირიჩგის ობიექ- 

ტის მდგომარეობა: 

54.2. ლიგინგის მიმღები ლიზინგის ობიექტს იყესებს ხელშეკ- 

რულებიი! გაუთვალისწინებელი მიბსებისათვის: 

54.3. აგვიანებს ლიზინგის ქირის გადახდას; 

544. არღვევს ლიზინგის ობიექტის ექსპლუატაციისა და ტექსი- 

სური მომსახურების წესებს; 

54.56. ლიზინგის მიმღები წყვეტს სამეწარმეო საქმიანობას; 

54.6. მკვეთრად უარესდება ლიზინგის მიმღების ფინანსური 

მდგომარეობა; 

55. ლიზინგის მიმღებს უფლება აქვს მოითხოვოს ლიზინგის ხელ- 

შეკრულების ვადამდე შეწყვეტა, თუ: 
5.5.1. ლიზინგის გამცემი დააგვიანებს ლიზინგის მიმღებისათვის 

ლიზისგის ობიექტის გადაცემას; 

5.52. ლიზინგის ობიექტი გადაცემული იქნება არაკომპლექტუ- 

რად; 
55.3. თუ ლიზინგის ობიექტის მონტაჟისა და ექსპლუატაციაში 

გაშვების პროცესში გამოვლინდება ლიზინგის ობიექტის სერიო- 

ბული დეფექტები; 

6. მხარეების პასუსისმგებლობა 

6.1. წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალ- 

დებულებების შეუსრულებლობის ან არასრულად შესრულებისათ- 

ვის მხარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბა- 
მისად; 

6.2. ლიზინგის ობიექტის ლიზინგის მიმღებისათვის გადაცემის 

დაგეიანების შემთხევევაში, ლიზინგის გამცემი პირგასამტეხლოს სა- 

ხით გადაუხდის ლიზინგის მიმღებს ლიზინგის ობიექტის სახელ- 

მეკრულებო ღირებულების -–––-––-– პროცენტს, ყოველი სრული ვა- 

დაგადაცილებული დღისათვის; 

63. ხელშეკრულებით გათეალისწინებეელი ასგარიშსწორების 
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გაღების დარღვევისათვის, ლიზინგის მიმღები ლიჩინგის გამცემს 

პირგასამტესლოს სახით გაღაუხდის ყადაზე გადაუხღელი თანსის 

სვე %-ს ყოველი სრული ყადაგადაცილებული დღისათეის: 

64. მხარეებს უფლება აქეთ მოსთხოვოს მეორე მხარეს. ხელ- 

შეკრულებით გათვალსწინებული ვალდებულებების შე უსრულებ- 

ლობით მიყენებული ზიანის ანაზღაურება; 

6.5. VI შემთსყევაში, თუ ლიზინგის მიმღები უარს იტყვის ლიგის- 

გის ობიექტის მიღებაზე. იგი ყალდებულია ჯარიმის სახით გადაუ- 

ხადოს ლიზინგის გამცემს ლიზისგის ობიექტის ღირებულების 
  %, ლიზინგის ობიექტის მიღებაზე უარის თქმიდას არა”ეგვია- 

ნეს ––“––– დღის ჟყადაში; 

6.6. თუ ლიბინტის მიმღები, სალიზინგო ეადის ამოწურვის შემ- 

დეგ დროულად არ დაუბრუნდებს ლიზინგის ობიექტს ლიზინგის 

გამცემს, იგი ვალდებულია ჯარიმის სახით გადაუხადოს ლიზინგის 

გამცემს ლიზინგის ობიექტის სახელშეკრულებო ღირებულების -– 

=– % ყოველი ეადაგადაცილებული დღისათვის; 

6.7. პირგასამტეხლოსა და ჯარიმების გადახდა არ ანთავისუფ- 

ლებს მხარეებს ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგან; 

7. ფორსმაჟორი 

7.I. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათეის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა გაპირობებული იქნება დაუძლეველი 

ძალის გარემოებებით; 

72. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 

რი. ტექტონიკური, ტექნოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ეარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიან 

დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თავიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს; 

73. დაუძლეველი ძალის გარემოებების სტაბილური გამოელე- 

ნისთანავე, მხარე, რომელიც დადგა ასეთი გარემოებების პირის- 
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პირ. ვალდებულიი დაუყოენებლიე აცნობოს მყორე მხარეს. ასეთი 

შეტყობინება დადასტურებული უნდა იყოს კომპეტეჩტური ორგა- 

სოს მიერ: 

74. მხარე ეალდებულია, ასევე დაუყოვნებლივ აცნობოს მეორე 

მსარყს დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედების ხანგრი- 

ლიყიბისა და შეწყვეტის თათობაზე: 

7.5. 7.3. და 74. პუნქტებით გათვალისწინებული ეალდებულებე- 

ბის დროელად შეუსრულებლობის შემთხეევაში მხარეები კარგა- 

ვენ უფლებას, მიუთიისონ დაუძლეველი ძალის გარემთებებზე; 

7.6. იმ შემთხვევაში. თუ დაუძლეეელი ძალის გარემოება გრძელ- 

ღება ––--–--––- თვეზე მეტს. მხარეებს უფლება აქვთ შეწყვიტონ ხელ- 

მეკრულება ყოველგეარი პასუხისმგებლობისა და ანაზღაურების 

გარეშე; 
7.7. დაუძლეველი ძალის გარემოებები მხედველობაში მიიღება 

მხოლოდ იმ შემთხვეეაში, როდესაც იგი წარმოიქმნა ხელშეკრუ- 

ლების ხელმოწერის შემდეგ და საიმედოდ იქნება დადასტურებუ- 

ლი ასეთი გარემოებების გავლენა ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალ- 

დებულებების შესრულებაზე. 

8. დავების გადაწყვეტა 

8.1. მხარეები ეცდებიან წინამდებარე ხელშეკრულების შესრუ- 

ლებასთან დაკავშირებით წარმოშობილი დავები გადაწყვიტონ 

მოლაპარაკების გზით; 

8.2. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება. დავა განსახილველად გადაეცე- 

მა არბიტრაჟს; 

83. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამარიოი, დაეის განხილეის ადგილი, არბიტრების 

რაოდენობა, მათი დაჩიშენისა და აცილების წესი, გამოყენებული 

სამართალი, განხილვის ესა. 

84. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარებისათვის. 
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9. დამატებითი პირობები 

9.I. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე სელ- 

მეკრულებისი. დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

ბამისად: 

9.2. სელშეკრულების სელმოწერის მომენტიდან, ძალადაკარგე- 

ლად ითყლება სელშეკრულების საგანზე მხარებს შორის ყველა 

მიმოწერა, სიტყვიერი და წერილობითი შეთანსმება; 

9.3. ხელშეკრულების ყველა დასართი ავტომატურად ხდება სელ- 

მეკრულების განუყოფელი ნაწილი; 

94. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლა- 

რად. ორივე ეგზემპლარს აქეს თანაბარი ძალა. 

10. შეტყობინება 

10.1. ხელშეკრულების პირობებთან და შესრულების მიმდინა- 

რეობასთან ხებისმიერი შეტყობინება იქნება ნამდვილი, თუ იგი 

წერილობითი ფორმით პირადად, დაზღვეული ფოსტით, ფაქსით ახ 

ელ. ფოსტით გადაეცემა ადრესატს; 

11. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

ლიზინგის გამცემი ლიზინგის მიმღები 

ბ. ა. ბ. ა. 
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შუამავლობა 

ზოგადი დებულებანი 
მირი, რომელიც სხეას ჰმირდება გასამრჯელოს ხელშეკრულე- 

ბის დასადებად გაწეული შუამაელობისათვის. ყალდებულია გადა- 

სხსაღოს ეს გასამრჯელო მხოლოდ მაშინ, თუ ხელშეყრულება ამ 

წეამავლობის შედეგად ღაიდო. თუ ხელშეკრულება იდება გადა- 

დების პირობის, გასამრჯელო შეიძლება მოთხოვილ სქსეს მხო- 

ლოდ ამ პირობის დადგომის შემდეგ. თუ გასამრჯელოს ოდენობა 

განსაზგღერული არ არის, შეთანხმებულად ითელება ჩვეულებრივ 
მოქმედი გასამრჯელო. შემკვეთის საზიანოდ ამ მუხლისაგან გახ- 

სსვავებულად დადებ-ელი შეთანხმება ბათილია. შუამავლობის ხელ- 

შეკრულება რეგულირდება საქართველოს სამოქალაქო კოდექ- 

სის 744-754 მუხლებიი!. 

საეყაჭრო მაკლერის მიმართ გამოიყენება კანონი მეწარმეთა 

შესახებ. 

მაკლერის მიერ გაწეული მომსახურების ანაზღაურება. მაკ- 

ლერის მიერ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული იმ მომსახუ- 

რებისათეის, რომელიც არ შედის საშუამავლო საქმიანობაში, გა- 

სამრჯელო შეიძლება შეთანხმებულ იქნეს იმისაგან დამოუკიდებ- 

ლად, დაიდება თუ არა ხელშეკრულება. 

მაკლერს ხარჯები აუნაზღაურდება მხოლოდ მაშინ. თუ ეს შე- 
თახნსმებული იყო. ეს წესი გამოიყენება მაშინაც. როცა ხელშეკრუ- 

ლება ვერ დაიდო. ბათილია შეთანხმება, რომლითაც გათვალისწი- 

ნებულია ანაზღაურება იმ ხარჯებისა, რომლებიც არ არის საჭირო 

საშუამავლო ხელშეკრულების განხორციელებისათვის. 

ექსკლუზიური დავალება. თუ შემკვეთმა განსაზღვრული დრო- 

ის განმავლობაში უარი უნღა თქვას სხვა მაკლერის გამოყენება- 

ზე (ექსკლ უზიური დავალება). მაშინ მაკლერი ჟალდებულია ამ დრო- 

ის მანძილზე ხელი შეუწყოს სელშეკრულების დადებას. თუ შემკ- 

ყეთი მოქმედებს პირყელ წინადადებაში აღჩიშნ ული ეალდებულე- 

ბის საწინააღმდეგოდ, მაშინ მაკლერს შეუძლია – თუ ხელშეკრუ- 

ლება დადებულია სხეა მაკლერის გამოყეჩებით – მოითხოვოს 

იიანის ანაზღაურება. ხელშეკრულებაში შეიძლება გათვალისწი- 

ნებულ იქნეს ზიანის ანაზღაურების ერთიანი თანხა ზიანის არსე- 

ბობის დამტკიცების მიხედვით. ეს თანსა არ უნჯა აღემატებოდეს 
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ხელშეკრულების ფასის ორ პროცენტს. თუ ხელშეკრულება მიხმარ- 

იული იყო სასყიდობის სელშეკრულების დადების შეამავლობაზე. 

შემკვეთი უყლებამოსილია სელშეკრულება დადოს მესამე ჰირ- 

თას მაყლერის გამოუყესებლადაც. ამავე დროს შეიძლები შეიასნ- 

ხმება, რომ შემკვეთი ყალდებულია გადაიხადოს შესაბამისი გა- 

სამრჯელო მაშინაც. როცა იგი ხელმე, ს)რულებას ღებს მაკლერის 

გამოუყენებლად, გასამრჯელო არ შეიძლება აღემატებოდეს ხელ- 

მყკრულების ფასის ორ პროცენტს, თუ სელშეკრულება მიმარიუ- 

ლი იყო ნასყიდობის ხელშეკრულების დადების შუამაელობაზე. 

შემკეეთის საზიანოდ დადებული ამ'წესებისაგას განსხეავებუ- 

ლი შეთასხმება ბათილია. 
შეთასხმება ექსკლუზიური დავალების შესახებ მოითხოეს წე- 

რილობით ფორმას. 

საშუამაელო ხელშეკრულების მოშლა. საშუამავლო სელშეკ- 
რულება შეიძლება ნებისმიერ დროს მოიშალოს რაიმე ყადის და- 
უცეელად, თუკი ხელშეკრულების ვადა არ იყო განსაზღერული. 

ექსკლუბიური დავალება შეიძლება მოიშალოს მხოლოდ მნხიშ- 

ენელოვანი საფუძელით. ექვსი თვის გასელის შემდეგ იგი შეიძლე- 

ბა ნებისმიერ დროს მოიშალოს. 
ხელშეკრულების მოშლის უფლება შეიძლება დაუშვებლად იქ- 

ნეს მიჩნეული მაშინაც, როცა გასულია ექვს თეეზე მეტი დრო, მაგ- 

რამ ამას მოითხოვს შუამავლობით დასადები ხელშეკრულების 
სახისა და საგსის თავისებურებანი. 

მაკლერისათვის გასამრჯელოს მიცემის დაუშვებლობა. დაუშ- 
ვებელია მაკლერისათვის გასამრჯელოს მიცემა ან ხარჯების 
ანაზღაურება, იუ მესამე პირთან დადებული ხელშეკრულება ეხე- 
ბა მაკლერის კუთენილ საგანს; იგივე წესი გამოიყენება, როცა გახს- 
საკუთრებული გარემოებების გამო შეიძლება წარმოიშვას საფრ- 

თხე, რაც ხელს შეუშლის მაკლერს შემკვეთის ინტერესების გას- 

ხორციელებაში. ეს შემთხვევებია, როცა: 

ა. მაკლერი ის იურიდიული პირი ან საზოგადოებაა, რომელშიც 

სამართლებრივად და ეკონომიკურად მონაწილეობს მესამე პირი: 

ბ. მესამე პირი ის იურიდიული პირი ან საზოგადოებაა. რომელ- 

შიც მაკლერი სამართლებრიყად და ეკონომიკურად მოსაწილეთბს: 

გ- მაკლერი მესამე პირთან სამსახურებრივ ან შრომითი! ურთი- 

ერთობაშია; 
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დ. მაკლერი მესამე პირის მეუღლეა. 

2. მაყლერს აქვს გასამრჯელოს მიღების ან სარჯების ანახღა- 

ურების უფლება. როცა იგი შემკევის მესამე მირიან ხელშეკრუ- 

ლების დადებამდე შეატყობინებს ამ გარემთებაია შესახებ. 

3. მაკლერი კარგავს გასამრჯელოს ან ხარჯების ასაზღაურე- 

ბის უფლებას. იუ იგი ხელშეკრულების შინაარსის საწინააღმდე- 

გოდ მოქმედებდა მესამე პირის სასარგებლოდ. 

შუამავლობა ბინის ქირავნობისას 
საბინაო მაკლერი. იმ ხელშეკრულებისათვის, რომლითაც პირს 

კისრულობს შუამავლობას ბინის ქირავნობის ხელშეკრულების და- 
სადებად (საბინაო მაკლერი), გამოიყენება შუამავლობის ზოგადი 
წესები, თუ ბინის ქირავნობის შუამაელობიღან სხეა რამ არ გა- 
მომდინარეობს. 

ბინის ქირავნობის შუამავლობის ნორმები არ გამოიყენება იმ 
ხელშეკრულებათა მიმართ, რომელთა საგანია საბინაო შუამავ- 
ლობა ტურიზმისა და საქმიანი მოგმაურობებისას, 

გასამრჯელოს მიღების დაუშვებლობა. საბინაო მაკლერის 
მოთხოვნა გასამრჯელოს მიღების ან დანახარჯების ანაზღაურე- 
ბის შესახებ დაუშვებელია მაშინ. როცა: 

ა. ქირაესობის ხელშეკრულებით იმავე ბინაზე გრძელდება უკვეე არსე- 
ბული ქირავნობის ურთიერთობა, ან იგი სხეაგყარად იქნება შეცელილი; 

ბ. იდება ქირავნობის ხელშეკრულება საბინაო ფართზე, რომ- 
ლის მართვასაც ახორციელებს საბინაო მაკლერი. 

შემკეეთის საზიანოდ ღადებული შეთანხმება ბათილია. 

შუამავლობა სესხებისას 
სასესხო მაკლერი. იმ ხელშეკრულების მიმართ, რომლითაც ჰპი- 

რი კისრულობს სხყა პირისათეის სესხის ხელშეკრულების დადე- 
ბის შუამაელობას (სასესხო მაკლერი), გამოიყენება შუამავლობის 

ბოგადი წესები. ი!უ 752-ე და 753-ე მუხლებიდან სპეციფიკური წესე- 
ბი არ გამომდინარეთბს. 

ხელშეკრულების ფორმა. I. ხელშეკრულება უნდა დაიდოს წყ- 
რილობიი». 

ხელშეკრულებაში უნდა აღინიშნოს სასესხო მაკლერის გასამ- 

რჯელოს ოდენობა სესხიდან განსაზღვრული პროცენტის მითითე- 
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ბიის; გარდა ამისა, ხელშეკრულებაში უნდა აღინიშნოს: სესსის ოდე- 

ჩობა, ეადა. პროცენტი. გადახდის დრო. გადახდის კურსი, პროცესტის 

ეადის ხანგრძლივიიბა, დამატებითი ხარჯები. შემყვეიის მიერ გა- 
დასასდელი მილიანი თანსა, სესხის მიმცემის სახელი და მისამარ- 

იი, ეს წესები არ გამოიყესება, როცა შეკვეთა ეხება მიწის გირაჟ- 

სობით უზრ ენეელყოფვილ სესხს ახ მიწის ნაკვეთის შესაძენად გა- 
ცემულ სესხს, ასევე სესხს, რომელიც შემკეეთმა უსდა გამოიყენოს 

იაეისი დამოუკიდებელი პროფესიული ან სამეწარმეთ. ანდა სა- 

უწყებო თუ სამსახურებრივი საქმიანობისათვის. 
სელშეკრულების ტექსტი არ უხნღა იყოს დაკავშირებული სეს- 

ხის გაცემის შუამდგომლობასთას. სასესხო მაკლერმა შემკვეისს 

უხდა გადასცეს ხელშეკრულების ასლი. 

გასამრჯელოს გადახდის მოვალეობა. შემკვეთი ვალდებ ელია 
გადაიხადოს გასამრჯელო მხოლოდ მაშინ, თუ მან შუამაელობის 

შედეგად მიიღო სესხი. შემკვეთის ინტერესების საწინააღმდეგოდ 

დადებული შეთანხმება ბათილია. 

სასესხო მაკლერს არ შეუძლია მოითხოვოს სხვა გასამრჯელო. 

გარდა ამ მუხლის პირველ ნაწილში გათვალისწინებულისა, იმ მოქ- 

მედებისათვის, რომელიც დაკავშირებულია სესხის აღების შუამაე- 
ლობასთან. 
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საშუამამლო მომსახურებაზე 

ყუეელოი-_--–ჟჟაა“! იი 2006 წ. 

  ოლა ღეეგბო_ შემდგომში 

„დამკვეთი“, საწარმოს გენერალური დირექტორის ელა 

უტაბ– თვლა -ი სახით. ერთის მსრივ და ეი 

ათონელ ლოლლოლოეოი –-- შემდგომში „შუამავალი“ საწარმოს 

გენერალური დირექტორის 
სახით, მეორეს მხრიე, ესარგებლობის რა ჩვესი საწარმოს წესდე- 

ბებით მონიჭებული უფლებამოსილებებიის, შეეთასხმდით: 

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. დამკვეთი ავალებს, ხოლო შუამავალი ეალდებულებას კისრუ- 
ლობს შეასრულოს ქეემოთ მოყვანილი საშუამავლო მომსახურება: 

  

  

  

  

  

2. დამკვეთის მოვალეობები 

2.1. მიიღოს შუამავლის მიერ განსორციელებელი საშუამავლო 

საქმიანობის შედეგები და დროულად აანაზღაუროს საშუამავლო 

წისამდებარე ხელშეკრულებით განსაბღვრული მოცულობით), წე- 

სითა ღა ვადებში; 

2.2. დროულად მიაწოდოს შუამავალს აუცილებელი ინფორმა- 

ცია ხელშეკრულებათ განსაზღვრული მომსახურების სრულად გა- 

საწევად, MI დანართში მოყვანილი მოცულობიი;; 

2.3. განიხილოს –-– დღის ვადაში შუამავლის წინადადებები   
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და მისცეს მას ამ წისადადებებზე წერილობითი დასკვნები: 

2.4. დამკვეთის სახელით მისცეს შუამავალს კანონმდებლობით 

დადგენილი წესიი, გაფორმებელი მინჯობილობა ხელშეკრულე- 

ბით გათვალისწიჩებული ოპერაციების შესრულებაზე: 

2.5. ხელშეკრულებიი, გათვალისწინებულ საშუამავლო მო მხა- 

სურებაზე უარის ი!ქმის შემისხვეეაში, დაუყოვნებლივ აცჩობოს ამის 

შესახებ შუამავალს. აუნაზღაუროს მას ხელშეკრულების შესაბამი- 

სად უკეე შესრულებული სამუშაოების სარჯები ღა გადაუხადოს 

პირგასამტეხლოს სასიის ხელშეკრულებით გათყალისწიჩებუელი გა- 

სამრჯელიის –-–-–-–– %. ხელშეკრულებაზე უარის თქმის მომენტი- 
დას ა. საბანკო დღის ვადაში. 

3. შუამავლის ვალდებულებები 

3.1. დროულად და სრულად შეასრულოს ხელშეკრულებიტ გათ- 

ეალისწინებული საშუამავლო მომსახურება; 
_. 32. იმ შემთხეევაში. თუ შეუძლებელი გახდება ხელშეკრუელ- 

ბით გათვალისწინებული საშუამავლო მომსახურების გაწევა. წე- 
რილობით აცნობოს დამკვეთს ასეთი შეუძლებლობის შესახებ მი- 

სი გამოელენის მომენტიდან დღის ვადაში; 
3.3. შეტყობინება ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საშუა- 

მავლო მომსახურების გაწევის შეუძლებლობის შესახებ განიხი- 

ლება როგორც ხელშეკრულების შეწყვეტა და არ იწვეეს რაიმე 

პასუხისმგებლობას ხელშეკრულების მხარეების მხრიდან. 

  

4. ანგარიშსწორება 

4.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული საშუამავლო მომსა- 
ხურებისათვის დამკვეთი შუამავალს გადაუხდის –-–-–------ 

ლარს –– -–-%-ს მიღებული მოგებიდან ას შესრულებელი სა- 

მუშაოების მილიანი მოცულობიდან); 

42. ანგარიშსწორება მოხდება მომსახურების დასრულებიდან 
არაუგვიანეს – საბანკო დღის ვადაში; 

4.3. გადახდა დაიშვება როგორც ხაღდი, ისე უნაღდო ასგარიშს- 
წორებით!. 
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5. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ყალ- 

დებულებების შეუსრულებლობის ან არასრულად შესრულებისაი"- 

ყხს მსარეები პასუხს აგებეს მოქმედი კანონმდებლობის «ფარგ- 

ლებში: 

5. ჯარიმებისა და პირგასამტეხლოს გადახდა მსარეყბს არ 

ანთაყისუფულებით ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგან. 

6. საერთო პირობები 

6.1. მსარეები იიავისუფლდებიას პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

მეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათეის, 
თუ ასეთი შეუსრულებლობა გამოწვეული იქნება დაუძლეველი ძა- 

ლის გარემოებების მოქმედებით; 

6.2. ხელშეკრულების შეცელა დაიშვება, მხოლოდ მხარეთაა წე- 

რილობითი თასხმობით. 

6.3. საკითხები, რომლებიც არ არის განხილული წინამდებარე 

ხელშეკრულებაში, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობიის; 

64. ხელშეკრულება ძალაში შედის მსარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან და მოქმედებს ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებული მომსახურების სრულად განხორციელებამდე; 

6.5. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლა- 

რად, ორივე ეგზემპლარს აქვს თანაბარი ძალა. 

7. მხარეების იურიდიული მისამართები 

  

  

  

დამკეეთი: – მერი 

შემსრულებელი: საეაეა 

დამკვეთი შემსრულებელი 

კის გ მევლო – 2006 წ. ი–-ი:-”” 
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ფრანშაისინგის ხელშეკრულება 

ზოგადი დებულებანი 
ფრასნშაიზინგის ხელშეკრ ელება გრძელეადიანი ვალდებულები- 

თის ურისსერთ(იბაა. რომლითაც დამოუკიღებელი საწარმოები ო რ- 
მხრივად კისრულობენ, საჭიროების მიხედვით. სმეციფივურ ვალ- 

დებულებათა შესრულების გბით სელი შეუწყოს საქონლის წარ- 

მოებას, გასაღებასა და მომსახურებათა განსორციელებას. «რას- 

შაიზინგის ხელშეკრულება რეგულირდება საქართვვლოს სამთქა- 

ლაქო. კოდექსის 607-614 მუხლებით. 

ფრანშაიზის მიმცემის ვალდებულებანი. ფრანშაიზის მიმცემი 
ვალდებულია ფრანშაიზის მიმღებს წარუდგინოს მის მიერ გამო- 

ყენებული ფორმით არამატერიალური ქონებრივი უფლებები. სასა- 
ქოსლო (სავაჭრო) ნიშნები, ნიმუშები, შეფუთვა, საქონლის წარმოე- 

ბის, შეძენის, გასაღებისა და საქმიანობის ორგანიზაციის კონცეჟ- 

ცია, ასევე სხვა ინფორმაცია, რომელიც საჭიროა გასაღებისთვის 

„სხსელშესაწყობად. 

ფრანშაიზის მიმცემი ვალდებულია დაიცვას ერთიანი მოქ- 
მედების სისტემა მესამე პირთა ჩარევებისაგან, განუწყვეტლივ გა- 
ნავითაროს იგი და საქმიანი ჩვევების გაზიარებით, ინფორმაციე- 
ბის მიწოდებითა და კეალიფიკაციის ამაღლებით მხარი დაუეჭი- 
როს ფრანშაიზის მიმღებს. 

ფრანშაიზის მიმღების ვალდებულებანი. ფრანშაიბის მიმღები 
ეალდებულია გადაიხადოს საზღაური, რომლის ოდენთობაც არსები- 
თად გამოითელება ფრანშაიზინგის სისტემის განხორციელებაში 
შეტანილი წვლილის გათვალისწინებით, კეთილსინდისიერი მეწარ- 
მის გულისხმიერებით აქტიურად განახორციელოს საქმიანობა, მი- 
იღოს მომსახურება და შეიძინოს საქონელი ფრანშაიზის მიმცემის 
ან მის მიერ დასახელებულ პირთა მეშვეობით. თუკი ეს უშუალო 
კავშირშია ხელშეკრულების მიგანთან. 

განდობილი ინფორმაციის შენახვის ვალდებულება. ხელშეკ- 
რულების დადებისას მხარეებმა დაუფარავად და სრულყოფილას 
უნდა გააცნონ ერთმანეთს ფრანშაიზინგთან დაკავშირებული საქ- 
მის გარემოებანი, განსაკუთრებით კი - ფრასნშაიზბინგის სისტემა, და 
ერთმანეთს კეთილსინდისიერად მისცენ ინფორმაცია. ისინი ვალ- 
დებულსი არიან არ გათქვან მათთვის განდობილი ინფორმაცია 
მაშინაც კი, როცა ხელშეკრულება არ დაიდება. 
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ხელშეკრულების ფორმა. ფრანმაიზინგის ხელშეკრულება ნამ- 

დყილობისათვის საჭიროებს წერილიიბი“ს უხრმას. გარდა მსარე- 

თა ორიმსრიეს ყალდებულებების. ხელშეკრულების ხანგრძლიყიი- 

ბრის, მიშლის აჩ ვადის გაგრძელებისა და ხელშეკრელების სხყა 

არსებიის ელემენტების თვალნათლივ აღნიშვნისა, მხარეებმა სელ- 
მეყრულების ტექსტში უნდა შეიტანონ ფრანშაიშინჩგის სისტემის 

სრულყოფილი აღწერა. 
ხელშეკრულების ხანგრძლივობა. ხელშეკრულების სანგრძლი- 

ყობა განისაზღერება მსარეთა მიერ იმ მოთხოვნილებათა გათყა- 
ლისწინებით, რომლებიც დაკავშირებულია მოცემული საქონლისა 

და მომსას ერების გასაღებასთას. 
თუ ხელშეკრულების ხანგრძლივობა აღემატება აი! წელს. ყC- 

ველი მხარე უფლებამოსილია, მომალოს ხელშეკრულება მოშლის- 
იხვის აეცილებელი ერთწლიანი ყადის დაცეით!. 

თუ არც ერთი მხარე არ იყენებს ხელშეკრულების მოშლის ამ 

უფლებას, ხელშეკრულება გაგრძელდება ორი წლიი!. ვადის გასე- 
ლის გამო ას მხარეთა ინიციატივით ხელშეკრულების მოშლის შემ- 

თსყევაში, მხარეები უნდა შეეცაღოს საქმიანი ურთიერთობების ჟფაქ- 
ტობრივ ღამთავრებამდე ურთიერთნდობის პრინციპების დაცვითი 

გააგრძელონ ხელშეკრულება იმავე ან შეცვლილი პირობებით!. 
ლოიალური კონკურენცია. სახელშეკრულებო ურთიერთობე- 

ბის დამთავრების შემდეგაც მხარეები ყალღებულნი არიან ერი” 

მანეთს გაუწიონ ლოიალური კ“ოინკურენცია. ამ ფარგლებში 

ფრასშაიზის მიმღების მიმართ შეიძლება დაწესდეს განსაზღვრუ- 

ლი ტერიტორიის ფარგლებში კონკურენციის აკრძალვა, რომელიც 

არ შეიძლება აღემატებოდეს ერის წელს. 
თუ კონკურენციის აკრძალვამ შეიძლება საფრთხე შეუქმნას 

პროფესიულ საქმიანობას, ფრასშაიზის მიმღებს უნდა მიეცეს შესა- 

ბამისი ფინანსური კომჰენსაცია. მიუხედაყაღ ხელშეკრულების ვა- 

ღის დამთავრებისა. 

ფრანშაიზის მიმცემის პასუხისმგებლობა. ფრანშაიბის მიმცემი 
პასუხს აგებს ფრანშაიზის სისტემიი, გათვალისწინებული უფლე- 

ბებისა და ინფორმაციისათვის. თუ იგი ბრალეულად არღვევს სა- 
ხელშეკრულებო ვალდებულებას. ფრანშაიზის მიმღები უფლებამო- 
სილია შეამციროს საზღაური. შემცირების ოდენობა საბოლოოდ 

უხსდა გასისაზღვროს დამოუკიდებელი ექსპერტის დასკენით. რომ- 

ლის ხარჯებიც ეკისრებათ მხარეებს. 
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შრანშაიზინგის 

ხელშეპრულება 

  ქ. იძბილისი ,. ი “ 2006 წ. 

ფრასშაიბტის მიმცემი   

  –“–-– გენერალური დირექტორის 

აეაბუ––ი სასით, შემდგომში „ლიცენზიარი“, ერთის მსრივ და 

ფრანშაიზის მიმღები 

“–– შემდგომში „ლიცენზიატი“ მეორეს მხრიე, ემოქმედების 

რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსი- 

ლებებიი!. შევთასხმდიი»: 

  

  

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. ლიცენზიარი გადასცემს, სოლო ლიცენზიატი იღებს M1 და- 

ნართში აღნიშნული პროდუქციის წარმოებისა და რეალიზაციის 

უფლებას, დანართში მითითებული წლიური მოცულობით, ლიცეს- 

ზიარის საფირმო და სასაქონლო ნიშნით; 

2. ლიცენზიატის ვალდებულებები 

ლიცენბიატი ვალდებულებას კისრულობს: 

2.1. მკაცრად დაისვას M1 დანართში მოყვანილი ფრანშაიზის- 
გის საგნის წარმოების ტექნიკური და ტექნოლოგიური პირობები; 

22. უპირობოდ და სრულად შეასრულოს ტექნოლოგიური დო- 

კუმენტაციით გათყალისწინებული: 

ა პროდუქციის წარმოებისათვის გამოყენებული ნედლეულისა 

და მასალების კონტროლი; 
ბ პროდუქციის წარმოების ტექსოლოგიური რეჟიმების კოს- 

ტროლი; 

გ. მბა პროდუქციის გამოცდები და კონტროლი. 
2.3. მკაცრად დაიცეას ლიცენზიარისაგან მიღებული კომერციუ- 

ლი და ტექნიკური ინფორმაციის კონფიდენციალურობა; 
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24. უზრუნველყოს პროდ უქციის რეკლამა ლიცეჩნიარიან შე- 
სანხმებული ფორმითა და მოცულობითი": 

2.5. წინამდებარე სელშეკრულებიი, განსაზღყრული პროდუქცი- 

ის რეალიზაცია მოახდინოს მსთოლოდ M2 დანართში აღნიშნელი 
ტერიტორიების ფარგლებში: 

3. ლიცენზიარის ვალდებულებები 

ლიცენგიარი ვალდებულებას კისრულობს: 

3.1. გადასცეს ლიცენზიატს წინამდებარე სელშეკრულებით გათ- 

ვალისწინებული პროდუქციის წარმოებისათეის ყეელა აუცილებ- 

ლი საკონსტრუქტორო და ტექსოლოგიური დოკუმესტაციის სრუ- 

ლი კომპლექტი; 

3.2. ღაეხმაროს ლიცენზიატს წარმოების მომზადებაში: 

3.3. დაეხმაროს ლიცენზიატს აუცილებელი დანადგარ-მოწყობი- 
ლობებისა და მასალების შეძენაში; 

34. დაეხმაროს ლიცენზიატს სპეციალისტების მომზადებაში; 

3.5. სისტემატურად გაუწიოს კონსულტაციები პროდუქციის წარ- 

მოებასთან დაკავშირებულ საკითხებზე; 
3.6. სისტემატურად გადასცეს ლიცენზიატს ინფორმაცია პრო- 

ღუქციის კონსტრუქციული და ტექნოლოგიური გაუმჯობესების 

შესახებ; 

37. ლოიალური კონკურენცია გაუწიოს ლიცენზიატს M2 და- 

სართში აღნიშნულ ტერიტორიებზე; 

4. ანგარიშსწორება 

4.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ფრანშაიბის გადა- 
ცემისათვის, წარმოების ათვისებაში გაწეული მომსახურებისათ- 

ყის ლიცენზიატი ლიცენზიარს გადაუხდის ––-––––– ლარს ხელ- 

მეკრულების ხელმოწერის მომესტიდან ------ – დღის გახმავ- 

ლიიბაში; 

42. ლიცენზიატი ლიცესზიარს ყოველწლიურად გაღაუხდის ხელ- 

შმეკრულებით გათვალისწინებული პროდუქციის წარმოებით მი- 

ღებული შემოსავლის –––––– %: 

4.3. ანგარიშსწორება მოხდება უნაღდო წესით, საანგარიშგებ“ს 

419



წლის მომდეენო წლის პირველ აპრილამდე: 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესელა, ხანგრძლივობა, 

შეცვლა და შეწყვეტა 

5.1. წინამჯებარე სელშეკრულება იდება -----–––- წლიი, და (ა- 

ლაში შედის მსარეების მიერ მისი ხელმოწერის მომენტიდან: 

5.2. იე სელშეკრულების ვადის ამოწ ურვამდე ––– –– თეიის ად- 

რე მხარეები არ განაცხადებენ ხელშეკრულების შეწყყეტის შესა- 

ხებ, იგი აცტომატურადღ ითვლება გაგრმელებულად მორიგი ერთი 

წლიი!: 

53. ხელშეკრულების ეადამდე შეწყვეტა, მასში ცვლილებებისა 

და დამატებების შეტანა დაიშვება მხოლოდ მხარეების წერილიი- 
ბითი თანხმობით!: 

54. მსარეებს უფლება აქვთ, მოითხოვონ სელშეკრულების ცალ- 

მსრივად შეწყვეტა, თუ მეორე მხარე უხეშად და არაერთგზის და- 

„არღვევს ხელშეკრულებით ნაკისრ ვალდებულებებს. ასეთ შემისხ- 

ვევაში ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის ინიციატორი მსა- 

რე თვით ადრე ატყობინებს მეორე მხარეს. შეტყობინება- 

ში ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის შესახებ სრულად უეს- 

და იყოს დასაბუთებული ასეთი გადაწყვეტილება; 

  

6. მხარეების პასუხისმგებლობა 

6.1. წინამდებარე ხელშეკრულების შეუსრულებლობის ან ნაწი- 

ლობრივ შესრულებისათვის მხარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კა- 

სონმდებლობის შესაბამისად; 

62. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული დოკუმენტაციის, ,,ოს- 

სულტაციების, სხვა ღასმარების გაწევის დაგვიანებისათვის ლ:ი- 

ცენზიარი ლიცენზიატს გადაუხდის პირგასამტეხლოს სახით –––– 

ლარს ყოველი სრული დაგვიანებული დღისათვის; 

6.3. ლიცენზიატი ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ანგა- 

რიშსწორების ვადების დარღვევისათვის პირგასამტეხლოს სახით 

გადაუხდის ლიცენზბიარს დროულად გადაუხდელი თანხის –-–-––-- 
%-ს ყოველი სრული ყადაგადაცილებული დღისათვის; 

64. იმ შემთხვევაში, თუ ლიცენზიატი წისამდებარე ხელშეკრუ 

  

420



ლებით გაითვალისწისებელი პროდუქციის რეალიზციას განახორ- 

ცხელებს M#2 დანართში აღნიშნული ტერიტორიების ფარგლებს 
გარეის. იგი ჯარიმის სახით გადაუხდის ლიცენბიარს ხელშეკრ.უ- 

ლების დარღვევით რეალიზებული პროდუქციის საბაზრო ღირე- 

ბულების ––“– %-ს: 

6.5. მხარეებს უფლება აქვი!. პირგასამტეხლოსა და ჯარიმების 
გადახდის მიუხედავად. მონიხოვონ მეორე მხარეს სელშეკრულე- 

ბის დარღყევით მიყენებ ელი ზიანის ანაზღაურება: 

6.6. ჯარიმებისა და პირგასამტეხლოს გაღახდა არ ანისავისუფ- 

ლებს მხარეებს ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეს- 

რულებისაგას; 

7. დაუძლეველი ძალის გარემოებები 

7.1. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ეალდებულებების შეუსრულებლობისათვის, 

თუ ასეთი გამოწვეული იქნება დაუძლეველი ძალის გარემოებე- 

ბით (ფორსმაჟორი); 

7.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებებად მიიჩნევა: კლიმატური. 
ტექტონიკური და ტექნოგენური კატასტროფები; საომარი მოქმე- 

დებები, სოციალური მღელვარება, სამთავრობო და სამთავრობათ- 

შორისო გადაწყეტილებები; 

7.3. მხარე, რომელსაც წარმოექმსება დაუძლეველი ძალის გა- 
რემოება, ეალდებულია, ასეთი გარემოების სტაბილური გამოვლე- 

ნისთანავე წერილობით შეატყობინოს მეორე მხარეს; 

7.4. დაუძლეველი ძალის გარემოებების არსებობა დადასტურე- 

ბული უნდა იყოს კომპეტენტური ორგანოს მიერ; 

7.5. მხარემ ასევე დაუყოვნებლივ უნდა აცნობოს მეორე მხა- 

რეს, დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედების შეწყვეტის 

მესახებ: 

7.6. 74. დღა 7.5. პუნქტების შეუსრულებლობის შემიხეეეაში, მხა- 

რე უფლებას კარგავს მიუთითოს დაუძლეველი ძალის გარემოე- 

ბებზე; 
7.7. მსარეს უფლება აქვს, დაეყრდნოს დაუძლეველი ძალის გა- 

რემოებებს. თუ ასეთი წარმოიქმნა წინამდებარე ხელშეკრულების 

ხელმოწერის შემდეგ და უშუალო გავლენა მოახდინა მხარის მი- 
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ერ სელშეკრელებით ნაკისრი ვალდებულებების შენრ-ელებაზე: 

7.8. თუ დაუძლეველი ძალის გარემოებები გაგრძელდება – 
– თვეზე მეტ სახის, მხარეებს უფლები აქვთ შეწყეიტოს ხელშე,კრუყ- 

ლება ყოველგყარი ჰასუხისმგებლთბის გარეშე: 

8, დავების გადაწყვეტა 

§.1. მსარეები ყედებიას წინამჯტებარე სხყლშეკრულების შესრუე- 

ლებასთასნ დაკავშირებული დავები გადაწყვიტონ მოლაპარაკების 

გზით; სუ ასეთი არ იქსება მიღწეული; დავა განსასილველად გა- 

დაეცემა არბიტრაყს;: 

82. წინამდებარე საარბიტრაჟო შეთასსმებაში გარკვევით უხ- 

და იყოს მითითებული: არბიტრაჟის სახე; არბიტრაჟის სრული და- 

სახელება და მისამართი; არბიტრების რაოდენობა, მათი დანიშე- 

ნისა და აცილების წესი; გამოყენებული სამართალი და განხილ- 
ვის ენა; 

83. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებულ- 

ლო იქნება მხარეებისათვის; 

9. სავრთო პირობები 

9.1. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე სელ- 

შეკრულებით, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობით; 

9.2. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგუ- 

ლად ითელება ხელშეკრულების საგანთან დაკავშირებული ყყე- 
ლა წინა მიმოწერა. სიტყვიერი და წერილობითი შეთანხმება: 

9.3. წინამდებარე ხელშეკრულების ყველა დანართი წარმოად- 

გენს მის განუყოფელ საწილს; 
94. ხელშეკრულება შედგენილი არის ორ ორიგინალურ ეგზე- 

პლარად, ორივე ეგზემპლარს აქვს თანაბარი ძალა; 

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

ლიცენზიარი ლიცენზიატი 

–_რ“-”დეეი”.. _–_-___– 
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ნარღობა 

ზოგადი ნაწილი 
ხარდობის ხელშეკრულება რეგულირდება საქართველოს სა- 

მოქალაქო კოდექსის მეთერიმეტე თაყის ჩირმებიი) ნარდობის 

ხელშეკრულება პრაქტიკულად მოიცავს სამუშაოებისა და მომსა- 

ხურების ხელშეკრუელებებს. 

ნარდობის ცნება 
1, ნარდობის ხელშეკრ·ულებიის მენარდე კისრულობს შეასრულოს 

ხელშეკრულებით გათ;ყალისწინებული სამუშაო. ხოლო შემკვეთი ვალ- 

ღებულია გადაუხადოს მენარდეს შეთანხმებული საზღაური. 

2. თუ ნარდობა ითვალისწისებს რაიმე ნაკეთობის დამზადებას 

ღა მენარდე მას ამზადებს თავის მიერ შეძენილი მასალით, მაშინ 

იგი შემკეეთს გადასცემს საკუთრებას დამბაღებულ ნაკეთობაზე. 

თუ დამზადებულია გვაროვნული ნივთი, მაშინ გამოიყენება ნასყი- 

დობის წესები. 

3. ნარდობასთან დაკავშირებული ხარჯთაღრიცხვის შედგენა 
არ ანაზღაურდება, თუ შეთანხმებით სხვა რამ არ არის გათვალის- 
წინებული. 

შეთანხმება ანაზღაურებაზე 
ანაზღაურება უსიტყვოდაც ითელება შეთანხმებულად. თუ გარე- 

მოებების მიხედვით ნარდობა მხოლოდ ანაბზღაურებითაა მოსა- 

ლოდნელი. 
თუ ანაზღაურების ოდენობა შეთანხმებული არ არის, ტარიფის 

არსებობისას შეთანხმებულად მიიჩნევა სატარიფო განაკვეთი, ხო- 

ლო, თუ ტარიფები არ არსებობს. მაშინ – ჩვეულებრივი ანაზღაუ- 

რება. 

მიახლოებითი ხარჯთაღრიცხვის გადაჭარბების შედეგები 
თუ მენარდე მიახლოებით, სარჯთაღრიცხეას მსიშვნელოვნად 

გადააჭარბებს, მას შეუძლია მოითხოვოს მხოლოდ შეისანხმებული 

საზღაური, გარდა იმ შემთხვევებისა, როცა გაღახარჯვების წინას- 

წარ გათვალისწინება შეუძლებელი იყო. 

მიახლოებითი ხარჯთაღრიცხვის ისეთი გაზრდის შესახებ, რომ- 

ლის გათვალისწინებაც შეუძლებელი იყო ხელშეკრულების დადე- 
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ბისას, მესხარდემ დაუყროენებლივ უნდა შეატყობინოს შემკვეთს. იე 

შემკვეიი წყვეტს ხელშეკრულებას სარჯისაღრიცხეის გაზრდის გამო. 

მაშინ იგი ეალდებელია აანაზღაუროს შესრულებული სამეშაო მი- 

ასლთებითი სარჯისაღრიცსვის მისედეცი!. 

სამუშაოს პირადად შესრულების ვალდებულება 
მენარდემ პირადად უნდა შეასრულოს სამუშაო მხოლოდ იმ 

შემთხევყებში, როცა ეს გამომდიჩარეთბს კონკრეტული გარემოე- 

ბებიდან ან სამუშაოს სასიათიდას. 

შემკვეთის მიერ ზიანის ანაზღაურების ვალდებულება 
მენარდეს შეუძლია მოითხოვოს ზიანის ანაზღაურება. თუ შემკ- 

ვეთი არ მიიღებს შესრულებულ სამუშაოს. შემკეეთი ეალდებუ- 

ლია აანაზღაუროს ბიანი მაშინაც. როცა იგი არ შეასრულებს სამუ- 
შაოს შესრულებისათვის აუცილებელ მოქმედებას. 

ზიანის ანაზღაურების ოდესთობა განისაზღერება, ერთი მსრივ. ეა- 

დის გადაცილების სასგრძლივობისა და საზღაურის ოდენობის შე- 
საბამისად, ხოლო მეორე მხრიე, – იმის მიხედეით, რასაც მენარღე 
მიიღებდა თაეისი სამუშაო ძალის სხეაგეარი გამოყენებით, შემკ- 
ეეთს რომ ეადისთვის არ გადაეცილებინა. 

გირავნობის უფლება მოძრავ ნივთებზე 
მენარდეს თავისი მოთხოვნების უზრუნეელსაყოფად შეუძლია 

გამოიყენოს გირაენობის უფლება მის მიერ დამზადებულ ან შეკე- 
თებულ მოძრავ ნივთზე, თუ ეს სივთი დამზადების ან შეკეთების 

მიზნით მენარდის მფლობელობაში იმყოფება. 
იპოთეკის უფლება სამშენებლო მიწის ნაკვეთზე 
თუ ხელშეკრულების საგანია საგებობა ან ამ ნაგებობის ცალ- 

კეული ნაწილები, მაშინ მენარდეს შეუძლია ხელშეკრულებიდან 

გამომდინარე,თავისი მოთხოენებისათვის მოითხოვოს იპოთეკა 
სამშენებლო მიწის ნაკვეთზე. 

ხელშეკრულების მოშლა 
შემკვეთს უფლება აქვს სამუშაოს დასრულებამდე ნებისმიერ 

დროს თქეას უარი ხელშეკრულებაზე, მაგრამ მან უჩდა აუნაზღაუ- 

როს მენარდეს შესრულებული სამუშაო და ხელშეკრულების მო?- 

ლით მიყენებული ზიასი. 

ხელშეკრულების მოშლა მენარდის ინიციატივით 
მენარდეს შეუძლია სამუშაოს დასრულებამდე მსოლოდ ისე 

შეწყვიტოს ხელშეკრულება, რომ შემკვეთმა შეძლოს მომსახურე- 
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ბის სსყაგვარად მიღება. გარდა იე შემთხვევებისა, როცა მეწყვერი- 

საივეის არსებობს რაიმე მსიშენელოვანი საჯ    უძეყლი, ამ შემისსეჟ- 

ყაში მიანის ანაზბდაურების მოვალეთბა გამოირიცხება. 

უნაკლო ნივთის წარდგენის ეალდებულება 
თუ მომსასურება მოიცაყს რაიმე საკეი ობის დამგადებას, მაშის 

მესარდემ შემკვეთს უნდა წარედგინოს ნიეთობრიყად და უფლებ- 

რიყად უსაელო ჩაკეთთბა. 

უფლებრივად უნაკლო ნაკეთობა 
ნაკეთობა უფლებრივად უნაკლოა, თუე მესამე პირებს არ შეუძ- 

ლიათ გამოიყენოს რაიმე უყლებები შემკეეთის წინააღმდეგ. 

ნიეთობრივად უნაკლო ნაკეთობა 
საკეთობა ნიეთობრივად უნაკლოა, თუ იგი შეესაბამება შეთას- 

სმებულ პირობებს; სოლო, თუ ეს პირობები შეთანხმებული არ არის, 

მაშინ ნაკეთობა ნივიIიბრივად უნაკლოდ მიიჩნევა, თუკი იგი ვარ- 
გისია ხელშეკრულებით გათეალისწინებული ან ჩვეულებრიეი გა- 
მოყენებისათვის. 

ნიეთობრიე ნაკლს უთანაბრდება, თუ მენარდე დაამზადებს შეკ- 
ქეოთილისაგან გასსხეავებულ ან უფრო ნაკლები რაოდენობის ნა- 

„სეთობას. 

დამატებითი შესრულების მოთხოვნა 
თუ ნაკეთობა ნაკლის მქონეა, შემკეეთს შეუძლია მოითხოვოს 

დამატებითი შესრულება. მენარდეს შეუძლია, თაეისი არჩევანით 
ას აღმოფხერას ნაკლი. ან დაამზადოს ახალი ნაკეთობა. 

დამატებითი შესრულების მიზნით, მენარდე ყალდებულია გას- 
წიოს აუცილებელი ხარჯები, მათ შორის, ტრანსპორტის, სამუშაოსა 
და მასალების ხარჯები. მენარდეს შეუძლია უარი თქვას დამატე- 
ბით შესრულებაზე, თუ იგი მოითხოეს არათანაზომიერ ხარჯებს. 

თუ მენარდე დაამზადებს ახალ ნაკეთობის, მას შეუძლია შემკ- 
ყეთს მოსთსოეოს ნაკლის მქონე ნაკეთობის უკან დაბრუნება. 

ხელშეკრულებაზე უარი ნაკეთობის ნაკლის გამო 
ნაკეთობის ნაკლის გამო შემკვეთს შეუძლია 405-ე მუხლის მი- 

ხედეიის, უარი ი'ქვას ხელშეკრულებაზე. ამ შემი'ხვევაში, მენარდე 
ვალდებულია აუნაზღაუროს შემკეეთს ხელშეკრულებასთან და- 

კაეშირებული ხარჯები. 
საზღაურის შემცირება ნაკეთობის ნაკლის გამო 
შემკვეთს, რომელიც არც ხელშეკრულების დამატებით შესრუ- 

ლებას მიიღებს საამისოდ განსაზღერული ეადის გასელის შემდეგ 
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და არც ჟარს განაცხადებს სელშეკრულებაზე, შეუძლია იი თანსის 

შეამცირთოს საზღა ერი. რა ისასხითაც ნაკლი ამცირებს საკეთობის 

ღირებულებას, 

სამუშაოს შესრულება მენარდის მასალით 
თუ მენარდე სამ ეშაოს ასრულებს თავისი მასალიის, იგი პასუხს 

აგებს ესარისხო მასალისათვის. 

მენარდე ჰმასუხს აგებს შემკვეთის მასალის არასწორი გამთყე- 

ჩებისაისვის. მესარდე მოეალყა, წარუდგინოს შემკვეთის მასალის 

ხარჯეის ანგარიში და დაუბრუნოს მას დარჩენილი მასალა. 

გაფრთხილების ვალდებულება 
მენარდე მოეალეა. ჯროულაღ გააფრთხილოს შემკევთი, რომ: 
ა. შემკვეთისგან მიღებული მასალა უხარისხო და გამოუსადე- 

გარია; 

ბ. თუ შემკეეთის მითითება შესრულდება, ნამუშეჟარი არამტ- 
კიცე ან გამოუსადეგარი იქნება; 

გ. არსებობს მუნარდისაგან დამოუკიდებელი სხვა რამ გარემო- 
„ება, რომელიც საფრთხეს უქმნის ნამუშეერის სიმტკიცესა და ვარ- 
გისიანობას. 

თუ შემკეეთი, მენარდის დროული გაფრთხილების მიუხედავად, 
შესაბამის ვადაში არ გამოცელის გამოუსადეგარ ან უხარისხო 
მასალას, არ შეცვლის მიცემულ მითითებას სამუშაოს შესრულე- 
ბის წესის შესახებ, ანდა არ აღმოფხვრის სხვა გარემოებას, რო- 

მელსაც შეუძლია ზიანი მიაყენოს ნამუშეერის ეარგისიახობას ას 
სიმტკიცეს, მენარდეს უფლება აქეს უარი განაცხადოს ხელშეკრუ- 
ლებაზე და მოითხოვოს ამით მიყენებული ზიანის ანაზღაურება. 

საზღაურის გადასდა შესრულებული სამუშაოსათვის 
შემკვეთი მოეალეა, მენარდეს გადაუხადოს საზღაური სამუშა- 

ოს შესრულების შემდეგ, თუ სელშეკრულება არ ითვალისწინებს 
ნაწილ-ნაწილ გადახდას. 

სამუშაოს მიღება 
თუ ხელშეკრულების თანახმად ან შესრულებული სამუშათოს ხა- 

სიათიდან გამომდინარე, საჭირთა მისი გადაცემა, მაშის შემყვეის 

მოვალეა. მიიღოს შესრულებული სამუშაო. შემკვეთი მიღების“ა- 

სავე ვალდებულია გადაიხადოს საზღაური. სამუშაო მიღებულად 
ჩაითვლება. თუ შემკვეთი მიიღებს შესრულებუულ სამუშაოს მესარ- 
დის მიერ დადგენილ ეადაში. 
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მენარდის პასუხისმგებლობა შემკვეთის ქონების დაღუპვისას 

მესარდე სასუ უსს აგებს მშ; ემყვეთის ქონების დაღყმეის ას დაზგი- 

ანებისათეის გაუურთხილებლოთბის დროსაც. 

მენარდის რისკი 

მეხარდეს ეკისრება შესრულებული სამუშაოს შემთხვევით და- 

ღუძეის აჩ დაზიანების რისკი შემკეეთისათეის შესრელების გადა- 

ცემამდე. გადაცემასთან ერთად, შემკვეთზე გადადის შემთ;სეე; ეი“ 

დაღუშჰვეის ან დაზიანების რისკი. გადაც; )მას უთანაბრდება ისიც, როცა 

შემკვეთი აყოვნებს მიღებას. 

მასალის შემთხევეით დაღეჰეის ან დაზიანების რისკი ეკისრე- 

ბა მასალის მიმცემ მხარეს. 

ხანდაზმულობის ვადა 
მოთხოენა შესრულების ნაკლის გამო შემკვეთმა შეიძლება წა- 

რადგინოს ერთი წლის მანძილზე, ხოლო ისეთი მოთხოესა, რომე- 

ლიც ნაგებობას შეეხება – ხუთი წლის განმავლობაში შესრულე- 
ბული სამუშაოს მიღების დღიდან. 

ხანდაზმულობის ვადის ათვლა სამუშაოს ნაწილ-ნაწილ მიღე- 
ბისას 

თუ ხელშეკრულების მიხედეით სამუშაო მიღებულია ნაწილ- 

ნაწილ, ნაკლის გამო მოთხოენის ხანდაზმულობის ეადა იწყება სა- 

მუშაოს მთლიანად მიღების დღიდან. 
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ნარღობის 

ხელშეკრულება 

ქ. ი'ბილისი. ცებ – ლეელულიიაეაეე ი 2006 წ. 

  “– –-. საწარმოს 

გენერალური დირექტორის –––––-– 
  

  – სახითა, შემდგომში „მენარდე“, 

ერთის მხრიე და ---. ალე ღი ებუეუეოოლ საწარმოს 

გენერალური დირექტორის - ლო 

სასით, შემდგომში „შემკვეთი“, მეორეს მსრიე. 

ვსარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მ'ინიჭებული 

უფლებამოსილებებით, შევთანსმდით: 

  

      

1. ხელშეკრულების საგანი 

LI. მეხარდე ვალდებულებას კისრულობს შემკვეთის დავალე- 

ბით შეასრულოს წინამდებარე ხელშეკრულების #1! დანართით 

განსაზღვრული სამუშაოები, დანართში აღნიშნულ ვადებში, სოლო 

შემკვეთი ვალდებულებას კისრულობს მიიღოს სამუშაო და გალა- 

იხადოს ხელშეკრულებით გათვალსწინებული სამუშაოს ღირებუ- 

ლება; 
12. წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაზღვრული სამუშაოე- 

ბი შესრულებული უხღა იქნეს ქვემოთმოყვანილი ნორმატიული 

დოკუმენტების მოთხოვნების მკაცრი დაცვით!: 

2.   

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. მენარდის მიერ სამეეშაოების ანაზღაურება ხდება M2 და- 

ნართში მოყვანილი გრაფიკით; 
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2.1.1. ხელშეკრულებით გაფვალისწინებ ელი სამუშათების მისლი- 

ანი ღირებულება შეადგენს ლარს ღღა-ს ჩათე- 

ლი“: საშუალების სრული სარჯ იიაღრიცხყა მოყვასილია M3 და- 

სარი!?ი: 

2.2. სამუშაოების სრული ანაზღა ერება განხორციელდება ტჩელ- 

მყეკრელებით გაივალისწისებ ული სამუშაოების დასრულებისა და 

მესაბამისი მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის მომენტიდან 

ღეღეეაეაბეა––– დღის ვადაში; 

23. შემკვეთი ავანსის სასით გადაუხდის მენარდეს სახელშეკ- 

რულებო ღირებულების –-–– %-ს წინამტებარე სელშეკრულების 

ხელმოწერის მომენტიდან –------ დღის ვადაში, 

24. ხელშეკრულების ღირებულება ფიქსირებულია და ხელშე,კ- 

რულების ვადის მოქმედების განმავლობაში შეცელას არ ექვეემ- 

დებარება; 

2.5. დასაშვებია სამუშაოების შესრულების ფაქტიური ხარჯე- 

ბის გადამეტება სამუშაოების სახარჯთაღრიცხვო ღირებულებას- 

თან, არაუმეტეს მთლიანი სახელშეკრულებო ღირებულების ––-– 

%-ისა; 

2.6. ანგარიშსწორება მოხდება უნდაღდო წესით, ეროვნულ ვა- 

ლუტაში. 

3. მხარეების უფლებები დღა ვალდებულებები 

3.I. შემკვეთს უფლება აქვს: 

3.1.1. შეასრულოს სამუშაოების საპროექტო და სახარჯისაღრიცხ- 

ყო დოკუმენტაციის დამოუკიდებელი ექპერტიზა საკუთარი ძალე- 

ბით ან მოწეეული ექსპერტების მეშვეობიი:; 

3.I.2. სებისმიერ ღროს შეამოწმოს ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებული სამუშაოების მიმდინარეობა. მენარდეს საქმიანობაში 

ჩარევის გარეშე და გამოთქვას შესიშვნები სამუშაოების მიმდინა- 

რეობის შესახებ; 

32. შემკვეთი ვალდებულია: 

32. მიიღოს წინამდებარე სელშეკრულებიი!ს შესრულებული სა- 
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მუშათები და დროულად მოახდინოს ანგარიშსწორება; 

3.3. მესარდჯდე ყალდებულია: 

3.3.1. სათანადოდ შვასრელოს ხელშეკრულებით გათვალისწი- 

ჩებული სამუშათები. ხელშეკრულებით გათვალისწისებ ული მოცუ- 

ლობითა და ყადებში: 

3.3.2. სამუშმათების შესრელების პროცესში მკაცრად დაიცვას 

სამუშაოების სარისსის მარეგულირებელი ნორმატი ელი დოკუმეს- 

ტების მოთსოყნები; 

33.3. ჯროულად შეატყობინოს შემკვეი,ს ქვემოიჯარადესთან 

დადებული ხელშეკრულებების შესახებ და უზრუნველყოს ქვემოი- 

ჯარადეების საქმიანობის ეფექტიანი კონტროლი: 

33.4. ხელშეკრულების ვადის განმავლობაში, გასწიოს სამუშაო- 

ების შესრულებისათვის გამოყენებული შენობა-ნაგებობების, ღა- 

ნადგარ-მოწყობილობების, ხედლეულისა და მასალების დაკარგ- 

ვისა ღა განადგურების ყველა რისკი; 

3.3.5. მისცეს შემკვეთს გარანტია შესრულებული სამუშაოების 

ხარისხზე, სამუშაოების მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის დღი- 

დან ––––-- -”" .   განმავლობაში; 

3.36. საგარანტიო ვადის განმავლობაში დაუყოვნებლივ გამო- 

ასწოროს შესრულებულ სამუშაოებში გამოელენილი ხარეეზი. 

34. მენარდის უფლებები: 

34.1). მოითხოვოს შემკვეთისაგან ანგარიშსწორების ვადების 

დაცვა- 

4. სამუშაოს მიღება-ჩაბარება 

4.1. მენარდე ვალდებულია წერილობით, აცნობოს შემკვეთს სა- 

მუშაოების დასრულებისა და მიღება-ჩაბარებისათვის მზადყოუ- 
სის შესახებ; 

42. სამუშათების მიღება-ჩაბარება ხდება მხარეების მიერ და- 

ნიშნული კომისიის მიერ; 

42.1. კომისია იქმნება სამუშაოების დასრულებიდან არაუგეია- 

ნეს ––––-–- დღისა. ––   პირის შემადგენლობით; 
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4.3, შესრულებელი სამ უეშმათების ხელშეკრელების მოთხოვნებ- 

თან შეუსაბამობის გამოელენის შესახებ. შემტკტვეთი დაუყოვნებლივ 

აცნობებს მენარდეს, ადგენს სათანად“ი აქტს გამოვლენილი ხარ– 

ვებების, შესახრ ულებელი სამუშაოების, შესრულების ყადების ში- 

თითებისი დღა წარუდგენს მესარდეს: 

44. მესარდე ყალდებულია, წინა 4 უნქტში აღნიშსული აქტის ი- 

ღებიდას ––––– დღის ვადაში აღმოფხერას ხარვებრები: 

4.5. სამუშაოების შესრულების თარიღად ითელება მსარეე- 

ბის მიერ სამუშაოების მიდება-ჩაბარების აქტზე ხელმოწერის 

ღღ 
4.6. მიღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერასთან ყრთად მენარდე 

შემკვეთს გადასცემს ყეელა აუცილებელ დოკუმენტს შესრულებუ- 
ლი სამუშაოს ექსპლუატაციის, ბალანსზე აყვანისა და კანონმდებ- 

ლობით დადგენილი წესით რეგისტრაციისათვის. 

5. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების დარღვევისათ- 

ვის მხარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბა- 

მისად; 

5.2. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული სამუშაოების შესრუ- 

ლების ვადების დარღვევისათეის, მეხარდე შემკვეი,ს პირგასამ- 

ტეხლოს სახით გადაუხდის დროულად შეუსრულებელი სამუშაოე- 

ბის მთლიანი ღირებულების -----–- %-ს ყოველი სრული ვადაგა- 

დაცილებული დღისათვის; 

53. შემკვეთის მიერ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ა'- 

გარიშსწორების ვადების დარღვევისათვის იგი მენარდეს პირტგა- 

სამტეხლოს სახით გადაუხდის დროულად გადაუხდელი თასხის –-. 

–_- %-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

5.4. მხარეებს უფლება აქვთ მოსთხოვოს მეორე მხარეს, ხელ- 

შეკრულების მოთხოენების დარღვევით მისთვის მიყესებული ზია- 

ხის ანაზღაურება; 

5.5. პირგასამტესლოს გადახდა და მიყენებ-ელი ზიანის ანაბდა- 
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ურება არ ანთავისუფლებს მხარეებს წინამდებარე ხელშევრულე- 

ბით საკისრი ყალდებულებების შესრულებისატას; 

6. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, შეცვლა და შეწყვეტა 

6.). ხელშეკრელება ძალაში შედის მსარეეყბის მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდას და გრძელდება მხარეების მიერ სელეე- 

რულებით ჩაკისრი ვალდებულებების სრულად შესრულებამდე: 

6.2. ხელშეკრულების შეცელა დაიშვება მსოლოდ მსარყების Vწე- 

რილობითი ისასხმობიი!; 

6.3. შემკვეთს „უფლება აქეს, სამუშაოს დასრულებამდე ნებისში- 

ერ დროს თქვას უარი ხელშეკრულებაზე. მაგრამ მან უნდა აუნაზღა- 

უროს მენარდეს შესრულებული სამუშაო და ხელშეკრულების მოშ- 

ლით მიყენებული მიანი; 

6.4. მენარდეს შეუძლია სამუშაოს დასრულებამდე მხოლოდ ისე 

·შეწყეიტოს ხელშეკრულება, რომ შემკვეთმა შეძლოს მომსასურე- 

ბის სხვაგვარად მიღება, გარდა იმ შემთხვევექებისა, როცა შეწყვეტი- 

სათვის არსებობს რაიმე მნიშვნელოვანი საფუძველი. 

7. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

7.1. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ყალდებულებების შეუსრულებლობისათვის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა განპირობებული იქნება დაუძლევეე- 

ლი ძალის გარემთებებით); 

7.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთესება კლიმატუ- 

რი. ტექტონიკური. ტექსოგესური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ვარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიან 

დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თავიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს; 

73. დაუძლეველი ძალის გარემოებების სტაბილური გამოვლე- 

ნისთანავე, მხარე, რომელიც დადგა ასეთი გარემოებების პირის- 

პირ, ვალდებულია დაუყოვნებლივ აცნობოს მეორე მსარეს. ასეთი 
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შეტყობინება დადასტ ურებელი უხსდა იყოს კომპეტენტური ორგა- 

სოს მიერ; 

74. მხარე ყალდებულია. ასევე დაუყოვნებლიე აცნობოს მეორე 

მხარეს დაუძლეველი ძალის გარემოებების მოქმედების ხაჩგრძ- 

ლიეთბისა და შეწყვეტის თაობაზე: 

7.5. 7.3. და 74. პუნქტებით გათვალისწინებული ეყალდებულებე- 

ბის დროულად შეუსრულებლიობის შემთხვევაში. მსარეები კარგა- 

ვენ უფლებას, მოიუთითონ დაუძლეველი ძალის გარემთებებზე; 

7-6. იმ შემთხვევაში, ი,უ დაუძლეველი ძალის გარემოება გრძელ- 

  დება თეეზე მეტს, მხარეებს უფლება აქვთ, შეწყვიტონ ხელ- 

მეკრულება ყოველგვარი პასუხისმგებლობისა და ანაზღაურების 

გარეშე; 

7.7. დაუძლეველი ძალის გარემოებები მიიღება მხედეელობაში 

მხოლოდ იმ შემთხვეეეაში, როდესაც იგი წარმოიქმნა ჩელშეკრუ- 

ლების ხელმოწერის. შემდეგ და საიმედოდ იქსება დადასტურებუ- 

ლი ასეთი გარემოებების გავლენა ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალ- 

დებულებების შესრულებაზე. 

8. დავების გადაწყვეტა 

8.1. მხარეები ეცდებიან წინამდებარე ხელშეკრულების შესრუ- 

ლებასთან დაკავშირებით წარმოშობილი დაყები გადაწყვიტონ 

მოლაპარაკების გზით; 

82. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება, დაყა განსახილყელად გადაეცე- 

მა არბიტრაჟს; 

8.3. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დავის გაჩხილეის ადგილი, არბიტრების 

რაოდენობა, მათი დასიშენის და აცილების წესი. გამოყენებული 

სამართალი, განხილვის ყნა. 

84. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარებისათვის. 
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9. საერთო პირობები 

9.I. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხელ- 

შეკრულებით!. დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

ბამისად; 

9.2. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან, მალადაკარტგე- 

ლად ითვლება ხელშეკრულების საგანზე მსარებს შორის ყყელა 

მიმოწერა, სიტყყქ;იერი და წერილობითი შეთანხმება; 

9.3. სელშეკრულების ყველა დანარიი ავტომატურად ხდება სელ- 

შეკრულების განეყოფელი საწილი: 

94. ხელშეკრეუელება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემალა- 

რად. ორივე ეგზემპლარს აქეს თანაბარი ძალა. 

10. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

  

  

  

11. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

მენარდე შემკვეთი 
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ხეეოშეკრულება 

მომსახურების გაწევაზე 

ქ. თბილისს „– .აა–. '' 2006 წ. 

სერელებობა თლილ ლეოელთბათთანობობი აასს ა. საწარმოს გე- 

ნერალური დირექტორის აუ ბეოტერო თუთი თოეული თთორბრ 

სახიის, შემდგომში „შემკვეთი“, 

ერთის მსრივ და ლ –-, საწარმოს გე- 

ხერალური დირექტორის 
აა სახით, შემდგომში „შემსრულებელი“, მეორეს 

მხრივ, ვსარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონი- 

ჭებული უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

  

  

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

L.1, შემსრულებელი ვალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემ- 

კვეთს წინამდებარე ხელშეკრულების M1 დანაროით განსაზღე- 

რული მომსახურება, შემდგომში „მომსახურება“, ხოლო შემკვეთი 

ეალდებულებას კისრულობს, მიიღოს შესრულებული მომსახურე- 

ბა და გადაიხადოს ხელშეკრულებით გათეალისწინებული მომსა- 

ხურების ღირებულება; 

1.2. წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაზღვრული მომსახუ- 

რება შესრულებული უნდა იქნეს მოქმედი სორმატიული დოკუმენ- 
ტების მოთხოვესების მკაცრი დაცვით: 

1.3. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსამხურება მიიჩ- 

ჩევა განხორციელებულად მხარეების მიერ მომსახურების მიღე- 

ბა-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის დღიდან. 

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების მთლი- 

ანი ღირებულება შეადგენს ა ლარს ღღგ-ს ჩათვლით; 
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მომსახურების სრული ხარჯთაღრიცხეა მოყვანილია M2 დასარ- 

ით: 
2.2. შემკვეთი ავანსის სასით გადაუსდის შემსრულებელს მოქ- 

სასურების სახელშეკრულებო ღირებულების –– – %-ს ხელშეკ- 
  რუელების ხელმოწერის მომესტიდან დღის ყადაში: 

2.3. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსასურების მი- 
ღება მოსდება ჩაბარების აქტის ხელმოწერიდის –--––-–-––– დღის 

ყადაში: 

24. გადახდა მოხდება როგორც ნაღდი, ისე უნაღდო ანგარიშს- 

Vორებით; 

2.5. უნაღდო ანგარიშსწორების შემთხვევაში, ანგარიშსწორე- 

ბის ვადად მიიჩსევა თანსის შემსრულებლის ასგარიშზე ჩარიცს- 

ვის დღე. 

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ეალდებულია: 
3.1.1. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მომსახურების გა- 

წევისათვის აუცილებელი ინფორმაცია; 

3.12. მიიღოს განხორციელებული მომსახურება და მოახდინოს 

ასგარიშსწორება ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვადებში; 

32. შემკეეთის უფლებები: 

32.1. შეამოწმოს მომსასურების გაწევის მიმდინარეობა; 

322. მოსთსოვოს შემსრულებელს სელშეკრულებით საკისრი 

ეალდებულებების შესრულება; 
3.3. შემსრულებელი ვალდებულია: 

33.1. სათანადო ხარისხით და დადგენილ ვადებში გასახორციე- 

ლოს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურება: 

332. მკაცრად დაიცვას ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

მომსასურების მარეგულირებელი სორმატიული აქტების მოთსოვ- 

სები; 

3.3.3. უსასყიდლოდ და დროულად გამოასწოროს შემკვეთის მი- 
ერ მომსახურების გაწევის პროცესში და მის შემდეგ ––––.–––– 
აე – ვადაში გამოვლენილი ხარეეზები: 

334. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათვალის- 
წინებული მომსახურება. 
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34.1. შემსრულებლს უფლება აქვს: 
3.4.1.1, მოსთხოვოს შემკვეთს მომსახურების გაწეყისათვის აუცი- 

ლებელი ინფორმაციის დროული მიღება: 

3.4.1.2. მოსთხოყეოს შემკვეთს წისამდებარე ხელშეკრულებით” 

საკისრი ვალდებულებების შესრულება: 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.1. წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების ღარღვევისაი!- 

ვის მსარეები პასუხს აგებეს მოქმედი კანონმჯტებლობის შესაბა- 

მისად: 

4.2. სელშეკრულებით გათვალისწინებული მ(იმსახურების გა- 

წყვის ეადების დარღყევისათვის, შემსრულებელი შემკვეთს პირ- 

გასამტეხლოს სახით გადაუხდის დროულად განუხორციელებლი 

სამუშაოების მთლიანი ღირებულების –– 

ლი ვადაგადაცილებული დღისათევის: 
4.3. შემკეეთის მიერ ხელშეკრულებით გათეალისწინებული ან- 

გარიშსწორების ვადების დარღვევისათეის იგი შემსრულებელს 

პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის ვადაზე გადაუხდელი თანხის 

აებსბ–.“–– %-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისათეის; 

44. მხარეებს უფლება აქეთ, მოსთხოეონ მეორე მხარეს, ხელ- 

შეკრულების მოთხოენების დარღყევით მისთვის მიყენებული ზია- 

ნის ანაზღაურება: 

4.5. პირგასამტეხლოს გადახდა და მიყენებული ზიანის ანაბღა- 

ურება არ ანთავისუფლებს მსარეებს, წინამდებარე ხელშეკრულე- 
ბით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან; 

4.6. დაუშვებელია შემსრულებლის მიერ ხელშეკრულებით გათ- 

ყალისწინებული ვალდებულებების მესამე პირისათვის გადაცემა; 

  %-ს ყოველი სრუ- 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესელა, შეცელა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელ- 
მოწერის მომესტიდანს; 

5.2. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშვება მხოლოდ მხარეების წე- 
რილობითი თანხმობიი:; 

5.3. შემკვეთს უფლება აქვს, მომსახურების განხორციელების 
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დასრულებამდე სებისმიერ დროს უარი თქვას ხელშეკრულებაზე. 

მაგრამ მახ უნდა აესაზღაუროს შემსრულებელს განსორციელე- 

ბული მომსახურებისა და სელშე,კრულების მოშლით მიყენებული 

ზიანი: 

54. შემსრულებელს შეუძლია მომსახურების ღასრულებამდე 

მხოლოდ ისე შეწყეიტოს ხელშეკრულება, რომ შემკვეთმა შეძლოს 

მომსახურების სხვაგვარად მიღება, გარდა იმ შემთსხვევებისა. რის- 

ცა შეწყვეტისათვის არსებობს რაიმე მნიშვნელოვანი საფუძველი. 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.) მსარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან სელ- 

შეკრულებით საკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათდეის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა გასპირობებული იქნება დაუძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით; 

62. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 

რი, ტექტონიკური, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ვარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიან 

დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თავიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს; 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.1. მხარეები ეცდებიან წინამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 

კავშირებით წარმოშობილი დავები გადაწყვიტონ მოლაპარაკე- 

ბის გზით; 

7-2. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება. დავა განსახილველად გადაეცცე- 

მა არბიტრაჟს; 

73. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დავის განხილვის ადგილი, არბიტრების 

რაოდენობა, მათი დანიშვნისა და აცილების წესი. გამოყენებული 

სამართალი, გასხილვის ენა. 

74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარებისათვის. 
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8. საერთო პირობები 

ბ.1. საკითხები. რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხელ- 

შყვრულებიის, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 
ბამისად: 

8.2. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგუ- 

ლად ითვლება ხელშეკრელების საგანზე მხარებს შორის ყ7:7ელა 

მიმოწერა. სიტყვიერი და წერილობითი შეთანხმება; 

8.3. სელშეკრულების ყ7:ელა დაჩართი ავტომატურად ხდება ხელ- 

მეკრულების განუყოფელი საწილი; 

84, ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგბემპლა- 
რად. ორივე ეგზემპლარს აქეს ერთნაირი ძალა. 

9. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

  

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

შემსრულებელი შემკვეთი 
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ხელშეპრულება 

აუღიტორულ მომსახურებაზე 

ქ. იბილისი „ღოლო ეე მეეე ილეეეელეეეეეეი 20006 წ. 

  საწარმოს გენერალური დირყქტორის 
ეფეეევლოელოთიაებ –ვვლოაბბისსსასსაასსა სახით. შემდგომში 
„შემკვეთი“, ერთის მხრივ და - 
საწარმოს გენერალური დირექტორის 

–- სახით, შემდგომში „აუდიტორი“, 

მეორეს მხრიე, შემდგომში „მხარეები“, ესარგებლობთ რა ჩვენი 
საწარმოების წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით, შევ- 

თანხმდით: 

  

  

  

1. ხელშეკრულების "საგანი 

1.1. აუდიტორი ეალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემკვეთს 

წინამდებარე ხელშეკრულების M1 დანართით განსაზღვრული მო- 

ცულობის აუდიტორული მომსახურება, შემდგომში „მომსახურე- 

ბა“, ხოლო შემკეეთი ვალდებულებას კისრულობს, მიიღოს შესრუ- 

ლებული მომსახურება და გადაიხადოს ხელშეკრულებით! გათვა- 

ლისწინებული მომსახურების ღირებულება; 

12. წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაბღვრული მომსახუ- 

რება შესრულებული უნდა იქნეს აუდიტის საერთაშორისო სტან- 

დარტების მოთხოევენების შესაბამისად. 

13. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურება მიიჩ- 

ნევა განხორციელებულად, მხარეების მიერ მომსახურების მიღე- 

ბა-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის დღიდან. 

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების მთლი- 

ანი ღირებულება შეადგენს –-–--–––––--< ლარს დლგ-ს ჩათელით: 
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მომსახურების სრული ხარჯთაღრიცხვა მოყვანილია M2 დანარ- 

თაში; 

22. შემკვეთი ავახსის სახით გადაუსდის აუდიტორს მომსახუ- 

რების სახელშეკრულებო ღირებულების %-ს ხელშეკრულე- 

ბის ხელმოწერის მომენტიდან -–--––- დღის ვადაში; 

23. ხელშეკრულებით გათეალისწინებული მომსახურების მი- 

ღება-ჩაბარების აქტის ხელმოწერიდან –----––- – დღის ვადაში; 

24. გადასდა მოხდება როგორც ხაღდი, ისე უნაღდო ასნგარიშს- 

წორებით; 

24.1. უნაღდო ანგარიშსწორების შემთხვევაში, ანგარიშსწორე- 

ბის ვადა მიიჩნევა თანხის შემსრულებლის ანგარიშზე ჩარიცხვის 

დლე. 
2.5. ანაზღაურება არ იქნება დაკავშირებული აუდიტის შედე- 

გებთან. 

  

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ეალდებულია: 
3.11. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მომსახურების გა- 

წეეისათვის აუცილებელი ინფორმაცია; 

3.12. მიიღოს განხორციელებული მომსახურება და მოახდინოს 

ანგარიშსწორება ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვადებში; 
32. შემკვეთის უფლებები: 

32.1. შეამოწმოს მომსახურების გაწევის მიმდინარეობა; 
322. მოსთსოვოს შემსრულებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულება; 
3.3. აუდიტორი ვალდებულია: 

3.3.1. სათანადო ხარისხით და დადგენილ ვადებში განახორციე- 

ლოს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურება; 
33.2. მკაცრად დაიცვას ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

მომსახურების მარეგულირებელი ნორმატიული აქტების მოთხოვ- 

ნები; 

3.3.3. უსასყიდლოდ და დროულად გამოასწოროს შემკვეთის მი- 

ერ მომსახურების გაწევის პროცესში და მის შემდეგ 
ვადაში გამოვლენილი ხარეეზები;   
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3.34. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებული მომსახურება. 

34.1. შემსრულებელს უფლება აქეს: 
3.4.1.1. მოსთხოვოს შემკვეთს მომსახურების გაწეეისათვის აუცი- 

ლებელი ისფორმაციის დროული მიღება; 

34.I2. მოსთსოვოს შემკვეთს წინამდებარე სელშეკრულებით 
ნაკისრი ვალდებულებების შესრულება. 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.1. წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების დარღეევისათ- 

ვის მხარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბა- 

მისად; 

42. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების გა- 

წევის ვადების დარღვევისათვის, შემსრულებელი შემკვეთს პირ- 

გასამტეხლოს სახით გადაუხდის დროულად განუხორციელებლი 

„სამუშაოების მთლიანი ღირებულების %-ს ყოველი სრუ- 

ლი ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

43. შემკეეთის მიერ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ას- 

გარიშსწორების ვადების დარღვევისათვის იგი შემსრულებელს 
პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის ვადაზეგადაუხდელი თანსის 

%-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

44. მხარეებს უფლება აქვთ მოთხოვონ მეორე მხარეს ხელშეკ- 
რულების მოთხოვნების დარღვევით მისთვის მიყენებული ზიანის 

ანაზღაურება; 

4-5. პირგასამტეხლოს გადახდა და მიყენებული ზიანის ანაზღა- 

ურება არ ანთავისუფლებს მხარეებს წინამდებარე ხელშეკრულ;- 

ბით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან; 
4.6. დაუშვებელია შემსრულებლის მიერ ხელშეკრულებით გათ- 

ვალისწინებული ვალდებულებების შესამე პირისათვის გადაცემა. 

  

  

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, შეცვლა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელ- 
მოწერის მომენტიდან; 

52. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშვება მხოლოდ მხარეების წე- 
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რილისრიი ოსამა რთთ!: 

53. შემყეეთს უფლება აქვს. მომსახურების განხორციელების 

დასრელებამდე ნებისმიერ დრი«ის ქვას უარი ხელშეკრულებაზე. 

მაგრამ მან უნდა აუნაზბღაურიის შემსრულებელს განხირციხელე- 

ბული მომსახურების და ხელშეკრულების მოშლით მიყესებული 

ბიანი: 

54. შემსრულებელს შეუძლია მომსახურების დასრულებამდე 

მსოლოდ ისე შეწყვიტოს სელშეკრ ულება. რომ შემკვეთმა შეძლოს 

მომსასურების სხეაგვარად მიღება, გარდა იმ შემოხვყეყებისა, რო- 

ცა შეწყვეტისათვის არსებობს რაიმე მნიშვნელოვანი საფუძველი. 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.I. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათვის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა გასპირობებული იქნება დაუძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით; 

62. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 
რი, ტექტონიკური, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ეარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიას 

დამოკიდებულები მხარეების სებაზე და მათი თაეიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს. 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.). მხარეები ეცდებიან, წინამდებარე ხელშეკრულებასისან და- 

კავშირებით წარმოშობილი დავყები გადაწყვიტონ მოლამარაკე- 

ბის გზით; 

7-2. ი”უ ასეთი ვერ მოხერხღება. დაყა განსახილყელად გადავცე- 

მა არბიტრაჟს; 

7.3. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დავის განხილვის ადგილი, არბიტრების 
რაოდენობა, მათი დასიშენისა და აცილების წესი, გამოყენებული 

სამართალი, განხილვის ენა. 

74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარებისათვის. 
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8. საერთო პირობები 

8.1, საკითხები. რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხსელ- 

შეკრულებით, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

ბამისად; 

82. ხელშეკრულების სელმოწერის მომესტიდან ძალადაკვარგე- 

ლად ითვლება ხელშეკრულების საგანზე მხარებს შორის ყეელი 

მიმოწერა, სიტყვიერი და წერასლობითი შეთანხმება; 

83. სელშეკრულების ყველა დღასართი ავტომატურად ხდება ხელ- 

შეკრულების განუყოფელი საწილი; 

84. სელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალეერ ეგზემპლა- 

რად. ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთნაირი ძალა. 

9. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

  

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

აუდიტორი შემკვეთი 
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ხელშეპ რულება 

მარკეტინგულ მომსახურებაზე 

ქ. თბილისს ლოუ ლლეხეეუითი ფულე ლ- 2006 წ. 

ლ –_ ა– ფანია, საწარმოს გენერა-   

  

ლური დირექტორის 
-.. ს _ 

უღუღოვოლბოორბორლბ იიი ის სახით, შემდგომში „შემკვეთი“, 
  ერთის მსრიევ და _–- · საწარმოს გე- 

ნერალური დირექტორის 

· სახით. შემდგომში „შემსრულებელი“, მეორეს 

მსრივ. ვსარგებლობთ) რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით) მოსი- 

ჭებული უფლებამოსილებებით, შეეთასხმდიი!:: 

  

  

I. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. შემსრულებელი ვალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემ- 

ჰეეთს საქონლის მყიდველების ბაზრის მარკეტინგული შესწავლა, 

განსაზღვრული წინამდებარე ხელშეკრულების M1 დანართში, შემ- 

დგომში „მომსახურება“, ხოლო შემკეეთი ვალდებულებას კისრუ- 

ლიიბს, მიიღოს შესრულებული მომსახურება და გადაიხადოს ხელ- 

შეკრულებით გათვალსწინებული მომსახურების ღირებულება; 

12. წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაზღვრული მომსახუ- 

რება შესრულებული უნდა იქნეს მოქმედი ნორმატიული დოკუმენ- 

ტების მოთხოვნების მკაცრი დაცეით!); 

1.3. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსამხურება მიიჩ- 

ჩეყა განხორციელებულად მხარეების მიერ მომსახურების მიღე- 

ბა-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის დღიდან. 

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. სელშეკრულებით გათეალისწიჩებული მომსახურების მთლია- 

ნი ღირებულება შეადგენს –----–---–– ლარს დღგ-ს ჩათვლიი:; მომ- 

სახურების სრული ხარჯთაღრიცხეა მოყეანილია M2 დანართში; 
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2.2. შემყეყთი აჟასსის სასიი, გადაუხდის შემსრულებელს მომ- 

სახურების სახელშეკროეელებო ღირებულების -–––– %-ს ხელშე,- 

რულების ხელმოწერის მომენტიდან -––- დღის ვადაში; 

2.3. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მთმსახურების მი- 
ღება – ჩაბარების აქტის სელმოწერიდას –––ი–––– დღის ყადა- 
ში; 

2.4. გადჯასდა მოხდება როგორც საღღი, ისე უჩაღდო ასგარიშს- 

წორებიის; 

2.4.1. უნაღღო ანგარიშსწორების შემთხვევაში, ანგარიშსწორე- 
ბის ვადად მიიჩნევა თანსის შემსრულებლის ანგარიშზე ჩარიცხ- 

ვის დღე. 

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ე·ალდებულია: 

3.1.1. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მომსახურების გა- 

წევისათვის აუცილებელი ინფორმაცია; 

3.12. მიიღოს განხორციელებული მომსახურება და მოახდინოს 

ანგარიშსწორება ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვადებში; 

32. შემკვეთის უფლებები: 

32.1. შეამოწმოს მომსახურების გაწევის მიმდინარეობა: 
322. მოსთხოვოს შემსრულებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულება; 
3.3. შემსრულებელი ვალდებულია: 
3.3.1. სათანადო ხარისხით და დადგენილ ვადებში განახორციე- 

ლოს ხელშეკრულ ბით გათვალისწინებული მომსახურება; 

3.32. მკაცრად დაიცეას ხელშეკრულებით გათვალისწინებული 

მომსახურების მარეგულირებელი ნორმატიული აქტების მოთხოვ- 
სები; 

3.3.3, უსასყისჯლოდ და დროულად გამოასწოროს შემკვეთის მი- 

ერ მომსახურების გაწევის პროცესში და მის შემდეგ –-––––––––_ 
ეეეეებსორა.–“–_ი ვადაში გამოვლენილი ხარეეზები; 

334. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათეალის- 

წინებული მომსახურება. 
3.4.L. შემსრულებელს უფლება აქეს: 

3.4.1.1. მოსთხოვოს შემკვეთს მომსახურების გაწევისათვის აუცი- 
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ლებელი ისფორმაციის დროული მიდება; 

3.4.1.2. მოსთხოეოს შემკვეთს წინამფჯებარე სელშეკრულებიის 

საკისრი ეალდებელებების შესრულებია: 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.I. წინამდებარე სელშეკრულების პირთბების დარღეყვეისა(- 

ყის მსარეები პასეხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლთბის შესაბამი- 

სად; 

4.2. ხელშეკრულების გათვალისწინებული მომსახურების გა- 

წყევის ვადების დარღყეყისათვის, შემსრულებელი შემკვეთს ჰირ- 

გასამტეხლოს სახით გადაუხდის დროულად განუსორციელებლი 

სამუშაოების მთლიანი ღირებულების – 

ლი ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

4.3. შემკვეთის მიერ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ან- 
გარიშსწორების ვადების დარღვევისათვის, იგი შემსრულებელს 

პირგასამტეხლოს სახით გადაუსდის ვადაზე გადაუხდელი თანხის 

%-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისათვის; 
44. მხარეებს უფლება აქვთ, მოსთხოვოს მეორე მხარეს ხელ- 

შეკრულების მოთხოვნების დარღეევით! მისთვის მიყენებული ზია- 

ჩის ანაზღაურება; 

4.5. პირგასამტეხლოს გადახდა და მიყენებული ზიანის ანაბღა- 
ურება არ ანთავისუფლებს მხარეებს წინამდებარე ხელშეკრულე- 

ბით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან; 

4.6. დაუშვებელია შემსრულებლის მიერ ხელშეკრულებით გათ- 
ეალისწინებული ვალდებულებების მესამე პირისათეის გადაცემა: 

  %-ს ყოველი სრუ- 

  

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, შეცვლა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შეღის მხარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან; 

52. ხელშეკრულების შეცყლა დაიშეება მხოლოდ მხარეების წე- 
რილობითი თანხმობიი:; 

5.3. შემკვეთს უფლება აქვს. მომსახურების განხორცივლების 

დასრულებამდე ნებისმიერ დროს უარი თქვას ხელშეკრულებაზე. 

მაგრამ მან უნდა აუნაზღაუროს შემსრულებელს განხორციელე- 
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ბელი მომსახურების და ხელშეკრულების მოშლით მიყენებ ული 

ბიასი; 

54. შემსრულებელს შეუძლია მომსახურების დასრულებამდე 

მსოლოდ ისე შეწყვიტოს ხელშეკრულება. რომ შემკვეთმა შეძლოს 

მომსახურების სხვაგვარად მიღება, გარდა იმ შემთხვევებისა. რჯ"- 

ცა შეწყვეტისათვის არსებობს რაიმე მსიშყ;ნელოვანი საფუძველი, 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.I. მხარეები თავის-ევლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათვის 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა განპირობებული იქნება დაუძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით; 

6.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებების მიეკუთვნება კლიმატუ- 

რი, ტექტონიკური, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ვარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არის 

დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თავიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს; 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.1. მხარეები ეცდებიან, წინამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 

კავშირებით წარმოშობილი დავები გადაწყვიტონ მოლაპარაკე- 

ბის გზით; 

7-2. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება, დაეა განსახილველად გადაეცე- 

მა არბიტრაჟს; 

73. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დავის განხილვის ადგილი, არბიტრების 

რაოდენობა, მათი დანიშვნისა და აცილების წესი, გამოყესებული 

სამართალი, გასხილვის ენა. 

74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარეებისათვის. 
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8. საერთო პირობები 

ა.I. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება Vწისამდტებარე ხელ- 

მეკრეულებით. დარეტცულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

ბამისად: 

§.2. სელმეკრულების ხელმოწერის მომესტიდინ ძალადაკარცუ- 

ლად ითელება ხელშეკრულების საგანზე მსარებს შორის ყველა 

მიმოწერა. სიტყვიერი და წერილობითი შეთანსმება; 

§.3. ხელშეკრულების ყველა დანარისი ავტომატ ურად სდება ხელ- 

მეკრჟლების განუყოფელი საწილი; 

84. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგბემპლა- 

რად. ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთ,საირი ძალა. 

9. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

  

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

შემსრულებელი შემკვეთი 

ელბა აეეე ეეე ლევ ვეა ეეეეე6-___ა__–– >-_- 
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ხელშეპროულება 

ორგტექნიკის ტექნიკურ მომსახურებაზე 

ქ. იბილის.. „ “. –-" 2000 ყწ.   

  –_–- საწარმოს 

  გენერალური დირექტორის _ 

>.“ სახითა, შემდგომში „შემკვეთი“, ერთის 

მხრივ და · საწარმოს გენერალე- 

რი დირექტორის 
_ 

  

  

    სახით, შემდგომში „შემსრულებელი“, მეორეს მხრიე. 
ესარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებული 

უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. შემსრულებელი ვალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემ- 

კვეთს წინამდებარე ხელშეკრულების #1 დანართით განსაზღე- 
რული ორგტექნიაკის ტექნიკური მომსახურება, შემდგომში ,მომსა- 

ხურება“, ხოლო შემკვეთი ეალდებულებას კისრულობს, მიიღოს შეს- 

რულებული მომსახურება და გადაიხადოს ხელშეკრულებით! გაი” 

ვალსწინებული მომსახურების ღირებულება; 

12. წინამდებარე ხელშეკრულებით განსაზღვრული მომსახუ- 

რება შესრულებული უნდა იქნეს მოქმედი ნორმატიული დოკუმენ- 

ტების მოთხოყნების მკაცრი დაცვით); 

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების 

მთლიანი საორიესტაციო ღირებულება შეადგესს –-–--––––“––< ლარს 

დღგ-ს ჩათვლიის; 

2.1. გაწეული მომსახურების ღირებულების ანაზღაურება მოხდე- 

ბა ყოველთვიურად, შემსრულებლის მიერ ფაქტიურად გაწეულ მთმ- 
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სანურებაზე წარმოდგენილი ანგარიშ-ფაქტ ურების შესაბამისად: 

2.2. შემკვეთი ავანსის სახით გადა უსდის შემსრ ელებელს მომ- 

სახურების სახელშეკრულებო ღირებულების – “ი-ს ხელე,- 

რულების სელმოწერის მომესტიდას დღის ყადაში: 

23. გადახდა მოსდება რიგორც საღდი, ისე უსაღდო ანგარიმს- 

VIსრებიი!; 

24.1. უნაღდო ანგარიშსწორების შემთხევევაში. ანგარი სწიორე- 

ბახს ყადად მიიჩჩევა თანსის შემსრელებლის ასგარიშზე ჩარიცხ- 

ქის ღღ. 

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ვალდებულია: 

3.I.1. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მომსახურების გა- 

წევისათვის აუცილებელი ინფორმაცია; 

3.I.2. მიიღოს განსორციელებული მომსახურება და მოასდინოს 

ანგარიშსწორება ხელშეკრულებით გასსაზღვრულ ეადებში; 

3.2. შემკეეთის უფლებები: 

3.2.1. შეამოწმოს მომსახურების გაწევის მიმდინარეობა: 
32.2. მოსთხოვოს შემსრულებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულება; 
3.3. შემსრულებელი ვალდებულია: 

33.1. სათანადო ხარისხით და დადგენილ ეადებში განახორციე- 

ლოს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურება; 

3.3.2. მკაცრად დაიცყას ორგტექნიკის ტექნიკური მომსახურები- 

სა ღა რემონტების მარეგულირებელი ნორმატიული დოკუმესტე- 

ბის მოთხოვნები; 

3.3.3. უსასყიდლოდ და სჯროულად გამოასწოროს შემკვეთის მი- 

ერ მომსახერების გაწევის პროცესში და მის შემღეგ –– ილ 

აავგვეალი ყადაში გამოყლესილი ხარვეზები: 

334. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათეალის- 

წისებული მომსახურება. 

34.1. შემსრულებელს უფლება აქვს: 
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3.4.I.I. მოსთხოვოს შემკვეთს მომსახურების გაწევინათყის აეცი- 

ლებელი ინფორმაციის დრითული მიღება; 

3.4.12. მოსთხოვოს შემკვეთს წინამდებარე სელშეკრულებით 

ნაკისრი ყალდებულებების შესრულება. 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.1. წინამდებარე ხელშეკრულების პირთბების დარღექეისაი!- 

ვის მხარეები ჰასეხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამი- 

სად; 

42. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების გა- 

წევის ვადების დარღყევისათვის, შემსრულებელი შემკვეთს პირ- 

გასამტეხლოს სახით გადაუხღის დროულად განუსორციელებელი 

  სამუშაოების მთლიანი ღირებულების 

ლი ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

43. შემკვეთის მიერ ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ას- 

გარიშსწორების ეადების დარღეევისათვის, იგი შემსრულებელს 

–- %-ს ყოველი სრუ- 

პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის ვადაზე გადაუხდელი თანხის 

%-ს ყოველი ვადაგადაცილებული დღისათევის; 

44. მხარეებს უფლება აქვთ, მოსთხოვონ მეორე მხარეს სელ- 

  

შეკრულების მოთხოეჩნების დარღეევით მისთვის მიყენებული ზია- 

ნის ანაზღაურება; 

4.56. პირგასამტეხლოს გადახდა და მიყენებული ზიანის ანაზღა- 

ურება არ ანთავისუფლებს მხარეებს წინამდებარე ხელშეკრულე- 

ბით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან; 

4.6. დაუშვებელია შემსრულებლის მიერ ხელშეკრულებიის გათ- 

ყალისწინებული ვალდებულებების მესამე პირისათეის გადაცემა. 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, შეცვლა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მიიმენტიდან; 
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5.2. სეყლშეკრულების წშეცელა დაიწყება მხოლოდ მსარყების წ;I- 

რილობიოთ ოსასხმ“ბი(): 

5.4. შმემკვეისს უჟლება აეს. მომსახურების გასსორცხელების დაწ- 

რულებამდე სებისმიერ დროს უარის ითქვას ხელშეკრ ულებაზე. მაგ- 

რამ მან უნდა აუნაბღაერთს შემსრულებელს განხორციელებელი 

მომსახურების და ხელშეკრელების მოშლით მიყენებ ელი მზიანი: 

54. შემსრულებელს შყუძლია მომსახურების დასრუელებამ- 

დე მხოლოდ ისე შეწყეიტოს ხელშეკრელება, რომ შემკვეთმა 

შმვძლოს მომსახურების სხეაგვარად მიღება. გარდა იმ შემთს- 

ეევებისა, როცა შეწყეეტისათვის არსებობს რაიმე მჩიშენელო- 

ვახი საფუძველი. 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.1. მხარეები თავისუფლდებიას პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათვის. 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა განპირობებული იქნება დაუძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით; 

6.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 

რი, ტექტონიკური, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ეარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიან 

დამოკიდებულები მხარეების, ნებაზე და მათი თაჟყიდან აცილება 

აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს. 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.1. მხარეები ეცდებიას წინამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 

კბეშირებით წარმოშობილი დავები გადაწყვიტოს მოლაჰარაკე- 

ბის გზით; 

7-2. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება, დავა განსახილველად გადაყცე- 

მა არბიტრაჟს; 

73. ხელშეკრულებაში მითითებული უსდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დავის განხილეის ადგილი, არბიტრების 
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რაოდენობა. მათი დანიშენისა და აცილების Vწესი. გამოყენებ ული 

სამართალი, განხილვის ენა. 

74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებჟ- 

ლო იქჩება მხარეებისაისვის. 

8. საერთო პირობები 

8.1. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე სელ- 

მეკრულებიის, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

ბამისად; 

82. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგუ- 

ლად ითელება ხელშეკრულების საგანზე მხარეებს შორის ყველა 

მიმოწერა, სიტყვიერი და წერილობიძიი შეთანხმება; 

83. ხელშეკრულების ყველა დახართი ავტომატურად ხდება ხელ- 

შეკრულების განუყოფელი ნაწილი; 

84. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემალა- 

რად. ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთხაირი ძალა. 

9. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

  

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

შემსრულებელი შემკვეთი 
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ხელშეპრ ულება 

ბულალტრულ მომსახურებაზე 

ქ. ლლლლ-'ზსჩუ-–.”. წ. 

  ოეეე ფოფუელელელ აა_ ეეე ი, საწარმოს MI 

  

ნყრალური დირექტორის – __ 

  – 5 - სახით), შემდგომში „შემკვეთი“, ერ- 

  ოის მხრივ და | საწარმოს გესნე- 

  რალური დირექტორის –– - 

ლალე სასით. შემდგომში „შემსრულებებლი“, მეორეს 

მსრივ, შემდგომში „მხარეები“, ესარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოე- 

ბის წესდებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით), შევთანხმღით!: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. შემსრულებელი ვალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემ- 

კვეთს წინამდებარე სელშეკრულების M#M1 დანართით განსაბღე- 

რული მოცულობის ბუღალტრული მთმსახურება, შემდგომში „,მომ- 

სახურება“, ხოლო შემკვეთი ეალდებულებას კისრულობს, მიიღოს 

შესრულებული მომსახურება და გადაიხადოს ხელშეკრულებით 

გათვალსწინებული მომსახურების ღირებულება; 

L2. წინამდებარე ხელშეკრულებიი! განსაზღვრული მომსახუ- 

რება შესრულებული უნდა იქნეს ბუღალტრული აღრიცხეისა და 

ასგარიშგების, საგადასასადო ურთერისიბების მარეგულირებე- 

ლი ნორმატიული აქტების მოთხოვნების მკაცრი დაცეითა და ბუ- 

ღალტრული საერთაშორისო სტანდარტების მოთხთენების გათვა- 

ლისწVწისებით!. 

1.3. ხელშეკრულებიის! გაივალისწინებული მომსამსურება მიიჩ- 

სევა განხორციელებულად მხარეების მიერ მომსახურების მიღე- 

ბა-ჩაბარების აქტის ხელმოწერის დღიდან. 
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2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. ხელშეკრ'ელებიი გათვალისწინებ ელი მომსახურების მისლი- 

ანს ღირებულება შეადგენს ლია ლარს დღგ-ს ჩათელიი!: 

მომსასურების სრული ხარჯთაღრიცსეა მოყვანილია M2 დანარ- 

თში: 

2.2. შემკვეთი ავანსის სახის, გადაუხდის შემსრულებელს მომ- 

სახურების სასელშეკრულებო ღირებულების --–-- %-ს ხელშეკ- 

რულების ხელმოწერის მომენტიდან ––“–– დღის ყადაში; 

2.3. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების მი- 

ღება ხდება ჩაბარების აქტის ხელმოწერიდან –-–-––-–––– დღის ვა- 

დაში; 

2.4. გადახდა მოხდება როგორც ნაღდი, ისე უსაღდო ანგარიშს- 

წორებით; 

2.4.1. უნაღდო ანგარიშსწორების შემთხვევაში, ანგარიშსწორე- 

ბის ვადად მიიჩნევა თანხის შემსრულებლის ანგარიშზე ჩარიცხ- 

„ვის დღე. 
2.5, ანაბღაურება არ იქნება დაკავშირებული მომსახურების პრო- 

ცესში მომზადებული ბუღალტრული ანგაროშგებისა და შემკეეთის 

საწარმოს სამეურნეო საქმიანობის ფინანსურ შედეგებთან. 

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ვალდებულია: 

3.1.1. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მომსახურების გა- 
წევისათვის აუცილებელი ინფორმაცია; 

3.12. მიიღოს განხორციელებული მომსახურება და მოასდინოს 

ანგარიშსწორება ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ვადებში; 

3.2. შემკვეთის უყლებები: 

3.2.1. შეამოწმის მომსასურების გაწევის მიმდინარე«იბა: 
322. მოსთხოვოს შემსრულებელს ხელშეკრულებით საკიხნრი 

ვალდებულებების შესრულება; 
3.3. შემსრულებელი ვალდებულია: 
3.3.1. მომსახურება განახორციელოს ბუღალტრული აღრიცხვი- 

სა და ანგარიშგების მარეგულირებელი ნორმატიული აქტების 
მოთხოვნების მკაცრი დაცვით, აღრიცხვის საერთაშორისო სტან- 
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დარტების მოთხოვნების გათეალისწინებიის: 
3.3.2. შემკვეთის მოთხოენითის, ისს ულტაცია ჩამოაყალიბოს წე- 

რილობიიის ფორმით და დაასაბუთოს სათანადო სამართლებრივი 

აქტებით": 

3.3.3. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათვალის- 

წისებული მომსახურება. 

34.1. შემსრ-ელებელს უფლება აქვს: 

3.4.1.1. მოსთხოვოს შემკვეთს მომნასურების გაწეეისათყის ა ეცი- 

ლებელი ინფორმაციის დროული მიღება, საჭიროების შემთხვევაში. 

წერილობითი ფორმიი!:; 

3.4.1.2. მოსთხოვოს შემკვეთს წინამდებარე ხელშეკრეულებიი 
საკისრი ყალდებულებების შესრულება, მაი! შაირის ასგარიშსწო- 

რების ნაწილში. 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.1. წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების დარღვევისათვის 

მხარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად; 

4.2. მხარეებს უფლება აქვთ, მოსთხოვონ მეორე მხარეს ხელ- 

შეკრულების მოთხოვნების დარღვევით მისთვის მიყენებული ბია- 

ხის ანაგღაურება; 

4.5. პირგასამტეხლოს გადახდა და მიყეჩებული ზიანის ანაბღა- 

ურება არ ანთავისუფლებს მხარეებს, წინამდებარე ხელშეკრულე- 

ბით ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისაგან; 

4.6. დაუშვებელია შემსრულებლის მიერ ხელშეკრულებით გათ- 

ვალისწინებული ვალდებულებების მესამე პირისათვის გადაცემა. 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესელა, შეცელა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება იდება ერთი წლით და ძალაში შედის მხა- 

რეების მიერ მისი ხელმოწერის მომენტიდან; 

5.2. ხელშეკრულების შეცელა დაიშვება მხოლოდ მხარეების წე- 
რილობითი ისანხმობით»); 

53. შემკვეთს უფლება აქვს. მომსახურების განხორციელების დას- 
რულებამდე ნებისმიერ დროს თქვას უარი ხელშეკრულებაზე. მაგ- 

რამ მან უნდა აუნაზღაუროს შემსრულებელს განხორციელებული 
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მომსახურებისა და ხელშეკრულების მოშლით მიყენებული ზიანი; 

54. შემსრულებელს შეუძლია მომსახურების დასრულებამდე 
მხოლოდ ისე შეწყვიტოს ხელშეკრულება, რომ შემკვეთმა შეძლოს 
მომსასურების სსვაგვარად მიღება, გარდა იმ შემთხეევებისა, რო- 

ცა შეწყეეტისათვის არსებობს რაიმე მსიშვსელოეანი საფუძველი. 

5.5. თუ ხელშეკრულების ვადის ამოწურვამდე მხარეები წერი- 

ლობით არ განაცხადებენ ხელშეკრულების შეწყვეტის შესახებ, სელ- 

შეკრულება ავტომატურად ითელება გაგრძელებულად მორიგი ერ- 

თი წლის ვადით. 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.1 მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 
შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათეის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა განპირობებული იქნება დაუძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით; 
6.2. დაუძლეველი ძალის გარემოებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 

რი, ტექტონიკური, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ვარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიან 

დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თავიდან აცილება 
აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს. 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.1. მხარეები ეცდებიან წინამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 

კავშირებით წარმოშობილი დავები გადაწყვიტონ მოლაპარაკე- 

ბის გბით; 

72. თუ ასეთი ვერ მოხერხდება, დავა განსახილველად გადაეცე- 

მა არბიტრაჟს; 

7.23. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 

დასახელება, მისამართი, დაეის განხილვის ადგილი, არბიტრების 
რაოდენობა. მათი დანიშვნისა და აცილების წესი, გამოყენებული 

სამართალი, განხილვის ესა. : 
74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოი«ი და სავალდებუ- 

ლო იქნება მხარებისათვის. 

8. საერთო პირობები 
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ბ.I. საკითხები, რომლებიც არ რეგულირდება წისამდებარე სელ- 

მეკრულებიის, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის შესა- 

რამისად; 

გ.2. სელშყვრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგუ- 

ლად ითვლება ხელშეკრულების საგანზე მხარებს შიირის ყველა 
სმ იწერა, სიტყვიერი და წერილოაიიისი შეთანხმება: 

ა 3. ხელშეკრელების ყეელა დანარისს ავტომატურად ხდება სელ- 
წეკრულების განუყოფელი ნაწილი; 

84. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგისალურ ეგნემალა- 

რად, ორივე ეგზემპლარს აქეს ერი,საირი ძალა, 

9. ხელშეკრულების დანართები 

  

  

  

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

შემსრულებელი შემკვეთი 

ემერი ერი ირი ეი. _ეეეე> 

459



ხელშეპროელება 

საკონსულტაციო მომსახურებაზე 

. 
ვი”  -––ესებსსბეგბგბაი”ა 

  ამელი „ საწარმიის 

გენერალური დირექტორის 

ღ- სახით, შემდგომში „შემკვეთი“, 

ერთის მსრივ და , საწარმოს გესერა- 

ლური დირექტორის 

–---- სახით, შემდგომში „კონსულტანტი“, მეორეს მხრიე. 
შემდგომში „მხარეები“, ესარგებლობთ რა ჩვენი საწარმოების წეს- 

დებებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

  

  

  

  

  

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. კონსულტანტი ვალდებულებას კისრულობს, გაუწიოს შემე- 
ვეთს წინამდებარე ხელშეკრულების M) დანართით განსაზღერუ- 
ლი მოცულობის აუდიტორული მომსახურება, შემდგომში ,,მომსა- 
ხურება“, ხოლო შემკვეთი ვალდებულებას კისრულობს, მიიღოს შეს- 
რულებული მომსახურება და გადაიხადოს ხელშეკრულებით გათ- 
ვალსწინებული მომსახურების ღირებულება. 

2. ხელშეკრულების თანხა და ანგარიშსწორება 

2.1. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული მომსახურების მთლი- 
ანი ღირებულება შეადგენს –- ლარს დღგ-ს ჩათვლიი);: 
მომსახურების სრული ხარჯთაღრიცხვა მოყვანილია M2 დანარ- 

ისში; 

22. ანგარიშსწორება მოხდება ყოველთვიურად, კონსულტანტის 

მიერ წარმოდგენილი ანგარიშ-ფაქტურის საფუძველზე: 
2.3. შემკვეთი ავანსის სახით გადაუხდის აუდიტორს მომსახუ- 

რების სახელშეკრულებო ღირებულების %-ს ხელშეკრულე- 
ბის ხელმოწერის მომენტიდან –––– დღის ვადაში; 

2.4. გადახდა მოხდება როგორც ნაღდი, ისე უნაღდო ანგარიშს- 
წორებით; 
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2.4.1. ეხაღდო ანგარიშსწორების შემთხვევაში. ასგარიშსწორების 

ყადად მიიჩნევა თანსის შემსრულებლის ანგარიშზე ჩარიცხვის დღე. 

2.5. ანაზღაურება არ იქნება დაკავშირებელი მიღებული კოს- 

სულტაციების გამოყენების შედეგებთან. 

3. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

3.1. შემკვეთი ვალდებულია: 
3.1.1. დროულად გადასცეს შემსრულებელს მიიმსას ერების გა- 

წევისათვის აუცილებელი ინფორმაცია: 

3.12. მიიღოს გაწეული საკონსულტაციო მომსასურება. აღრიცხოს 
იგი შესაბამის ქურსალში, დასმული კითხეის, პას ესის, კონს ელტა- 

ციის სავარაუდო გამოყენების სფეროს მითითებიი!:: 
3.1.3. მოახდინოს ანგარიშსწორება მიღებული საკონსულტაციო 

მომსახურებისათვის ხელშეკრულებით განსაზღვრულ ეადებში; 

32. შემკვეთის უფლებები: 
32.1. მოსთხოვოს შემსრულებელს ხელშეკრულებით ნაკისრი 

ვალდებულებების შესრულება; 

33. კონსულტანტი ვალდებულია: 
33.1. შემკვეთს გაუწიოს კვალიფიციური და კომპეტენტური სა- 

კონსულტაციო მომსახურება; 

3.3.2. შემკვეთის მოთხოვნით, წერილობით ჩამოაყალიბოს და- 
საბუთებული პასუხები დასმულ კითხვებზ; 

3.3.3. პირადად განახორციელოს ხელშეკრულებით გათვალის- 

წინებული მომსახურება. 
34.1. შემსრულებელს უფლება აქეს: 

3.4.1.1. მოსთხოვოს შემკვეთს მომსახურების გაწყეისათვის აუცი- 
ლებელი ინფორმაციის დროული მიღება; 

34.12. მოსთხოეოს შემკვეთს წინამდებარე ხელშეკრულებიის 
ჩაკისრი ვალდებულებების შესრულება. 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.|I. წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების დარღვევისათვის 
მსარეები პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად; 

4.2. მხარეებს ეეფლება აქვთ, მოსთხოეონ მეორე მხარეს ხელ- 

შეკრულების მოთხოვნების დარღვევით მისთვის მიყენებული ზია- 
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ჩის ანაზღაურება: 

4.5. პირგასამტესლოს გაღასდა და მიყენებული ბიანის ასატდღა- 

ურება არ ასისავისუფლებს მსარეყას. წინამდებარე ხელშეკცრელყ- 
ბით საკისრი ყალდებელებების შესრულებისაგან; 

4.6. დაუშვებელია შემსრელებლის მიერ სელშეკრულებიის გა(»- 
ეალისწინებული ყალდებ ულებების მესამე პირისათვის გადაცემა: 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა, შეცვლა და შეწყვეტა 

5.1. ხელშეკრულება იდება ერთი წლით და ძალაში შედის მხა- 

რეების მიერ მისი ხელმოწერის მომესტიდან; 

5.2. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშვება მხოლოდ მსარეების წე- 
რილობითი თანხმობით; 

53. შემკვეთს უფლება აქვს, მომსახურების განხორციელების დას- 
რულებამდე ნებისმიერ დროს თქვას უარი ხელშეკრულებაზე. მაგ- 
რამ მან უნდა აუნაზღაუროს შემსრულებელს განსორციელებული 
მომსახურების და ხელშეკრულების მოშლით მიყენებული ზიანი; 

54. კონსულტანტს შეუძლია მომსასურების დასრულებამდე მხო- 
ლოდ ისე შეწყვიტოს ხელშეკრულება, რომ შემკვეთმა შეძლოს მომ- 
სახურების სსვაგვარად მიღება, გარდა იმ შემთხვევებისა როცა 

შეწყვეტისათვის არსებობს რაიმე მნიშენელოეანი საფუძველი. 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოება 

6.1. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 
შეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების შეუსრულებლობისათვის, 

თუ ასეთი შეუსრულებლობა განპირობებული იქნება დაუძლევე- 
ლი ძალის გარემოებებით); 

6.2. დაუძლეველი ძალის გარემთებებს მიეკუთვნება კლიმატუ- 
რი. ტექტონიკერი, ტექტოგენური კატასტროფები, სოციალური მღელ- 

ვარება და სამთავრობო გადაწყვეტილებები, რომლებიც არ არიას 
დამოკიდებულები მხარეების ნებაზე და მათი თაეიდან აცილება 
აღემატება მხარეების შესაძლებლობებს; 

7. დავების გადაწყვეტა 

7.1. მხარეები ეცდებიან, წინამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 
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კაყმირებიი, წარმოშობილი დავები გადაწყეიტოს მოლაქარაკე- 

ბ" გმიი": 

7-2. იუ ასეისი ყერ მიისყრსდება, დაყა განსახაილეელად გადაეცე- 

მა არბიტრაყს: 

7.3. ხელშეკრულებაში მითითებული უნდა იყოს: არბიტრაჟის 
დასახელება. მისამართი. დავის განხილეის ადგილი, არბიტრების 
რაოდენობა. მათი დანიშენის და აცილების წესი, გამოყენებული 

სამართალი, გასხილ; ჯის ენა. 

74. არბიტრაჟის გადაწყვეტილება საბოლოო და სავალდებე- 

ლო იქნება მსარებისაითვის. 

8. საერთო პირობები 

8.1. საკითსები, რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხელ- 
შეკრელებით, დარეგულირდება მიქმედი კანოსმჯებლობის შესა- 
ბამისად; 

82. ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ძალადაკარგუ- 
ლად ითვლება ხელშეკრულების საგანზე მსარეებს შორის ყველა 
მიმოწერა, სიტყეიერი და წერილობითი შეთანხმება; 

8.3. ხელშეკრულების ყეელა დანართი ავტომატურად ხდება ხელ- 
შეკრულების განუყოფელი საწილი; 

8.4. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემაპლა- 
რად. ორივე ეგზემპლარს აქეს ერთნაირი ძალა. 

9. ხელშეკრულების დანართები 

1.   
  

2 აეეე   

10. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

კონსულტანტი შემკვეთი 

ბ. ა. ბ. ა. 
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დავალება 

ზოგადი ნაწილი 
დავალების ხელშეკრ-ელებიის „რწმუნებული“ ყალღებულიი შეას- 

რულოს. მისივის დაეალებული (მინდობილი) ერთი ან რამდენიმე 

მოქმედება მარწმუნებლის სახელითა და ხარჯზე. დავალების სელ- 
შეკრულების სამართელებრივი ისავისებურებები რეგულირდება Iა- 

ქართველოს სამოქალაქო კოდექსის 709–-723 მ-ეხლებით!. 
კანოსი არ ითვალისწინებს სპეციალურ მოთხოვნებს დაყალე- 

ბის ხელშეკრულების თაობაზე. ამიტომ. იგი შეიძლება დაიდოს რი- 
გორც წერილობითი ისე ზეპირი ფორმით. მაგრამ დაცული უსდა იქ- 
ნეს კანონის მოთხოვნა იმის თაობაზე, რომ „მარწმუნებელმა“ „რწმუ- 

ნებულს“ უნდა მისცეს მინდობილიბა. 
გასამრჯელო დავალებისათვის. „მარწმუნებელი“ ვალდებულია 

გადაუხადოს „რწმუნებულს“ გასამრჯელო მხოლოდ ხელშეკრულე- 
ბით, ან კანონით გათვალისწინებულ შემთხვევებში. 

გასამრჯელო ჩაითვლება უსიტყყოდ შეთანხმებულად, თუე გარე- 
მოებათა მიხედვით მოქმედების შესრულება მხოლოდ გასამრჯელოთის 
არის მოსალოდნელი. 

თუ გასამრჯელოს ოდენობა არ არის განსაბღვრული, მაშინ რაი- 
მე ნიხრის არსებობისას შეთანხმებულად მიიჩნევა სანიხრო გასამრ- 
ჯელო, ისევე, როგორც ნიხრის არარსებობისას – ჩვეულებრივი გა- 

სამრჯელო. 
დავალების გადანდობა მესამე პირისათვის. რწმუნებულმა დავა- 

ლება პირადად უნდა შეასრულოს, გარდა იმ შემთხეევისა, როცა მას 
ნება დართეს გადაენდო იგი მესამე პირისათვის, ასდა იძულებულია 
ასე მოიქცეს შექმნილი გარემოებების გამო. დაშვებულია დამხმარე 
პირთა ჩართვა. 

ი,უ ნებადარი!ულია დაჟყალების გადანდობა მესამე პირისათვის, 
მაშინ, რწმუნებული პასუსს აგებს მსოლოდ იმ ბრალისათვის. რთმე- 
ლიც მას მიუძღვის გადანდობისას და ამ პირის შერჩევაში. 

მარწმუნებლის მითითებიდან გადახვევა. რწმუსებული მოყალყა 
შეასრულოს მარწმუნებლის მითითებები. 

„რწმუნებულს“ შეუძლია გადაუხვიოს „მარწმუნებლის“ მითითე- 
ბებს, თუ, გარემოებებიდან გამომდინარე. მას შეუძლია ივარაუდოს, რომ 
„მარწმუნებელი“ საქმის ვითარების ცოდნის შემოთხეევაში მოიწო- 

ნებდა ასეთ გაღახვევას. „რწმუნებული“ მოვალეა მითითებებისაგან 
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გადახეყვამღე შეატყობინოს „მარწმუნებელს“ და დაელოდთოს მის 
გადაწყექ;ტილებას, თუკი დაყოენებიის „მარწმუნებელს“ არ შეექმნე- 
ბა მიანის მიყენების საფრისსე. 

სუ „რწმუნებულის“ მიერ მითითებების შესრულებამ შეიძლება 

„მარწმუნებელს“ მიაყენოს მნიშვნელოვანი იიხასი. მას შეეძლება მი- 
თიცებებინ შესრულება მხოლოდ მაშინ. როცა აცნობებს „მარწმუნე- 
ბელს“ ზიანის თაობაზე. სოლო ეს უკანასვნელი კი არ შეცელის თა- 
ყის მითითებას, 

ინფორმაციის მიწოდების ვალდებულება. „რწმუნებული“ მო- 
ეალეა მისცეს „მარწმუნებელს“ აუცილებელი ინფორმაცია, ხოლო 
მისი მოთსოენით – მიაწოდოს ცნობები დავალების შესრულების 
მიმდინარეობის შესასებ. შესრულების შემდეგ კი ჩააბაროს მას 
ასგარიში. 

შეთანსმება. რომლითაც მომავალში შეიზღუდება ან გამოირიცხე- 
ბა რწმუნებულის მოვალეობები ამ მუხლის პირველი ნაწილის მი- 
ხედვით, საჭიროებს წერილობით ფორმას. 

საიდუმლოების შენახვის ვალდებულება. „რწმუნებული“ მოეა- 
ლეა, არ გაახმაუროს თავისი საქმიანობის ფარგლებში მისთვის ცნო- 
ბილი ფაქტები, რომელთა საიდუმლოდ შენახვითაც „მარწმუნებელი“ 
მართლზომიერადაა დაინტერესებული, თუკი კანონის საფუძველზე არ 
არსებობს საიდუმლოების გამჟღავნების მოვალეობა, ან მარწმუნებე- 
ლი ნებას დართავს რწმუნებულს გაამჟღავნოს იგი. 

ფაქტების გაუხმაურებლობის მოვალეობა არსებობს სახელშეკ- 
რულებო ურთიერთობების დამთაერების შემდეგაც. 

დავალების შესასრულებლად გადაცემულის უკან დაბრუნების 
მოვალეობა 

„რწმუნებული“ მოვალეა დაუბრუნოს „მარწმუნებელს“ ყველა- 

ფერი, რაც მან მიიღო მინდობილი მოქმედების შესასრულებლად და 
არ გამოიყენა ამისათვის. აგრეთეე ისიც, რაც მან შეიძინა მინდობილი 
მოქმედების შესრულებასთან დაკაეშირებით. 

თუ „რწმუნებული“ თავისთვის იყენებს ფ-ელს, რომელიც მას უნდა 
დაებრუნებინა ,„მარწმუნებლისათვის“ ან გამოეყენებინა მის სასარ- 
გებლოდ, „რწმუნებული“ ვალდებულია დააბრუნოს ფული პროცენტ- 
თას ერთად. 

მარწმუნებლის ქონების პრეზუმფცია. ქონება. რომელიც „რწმუ- 

ნებულმა“ დავალებული მოქმედების შესრულებისას შეიძინა „მარწ- 
მუნებლის“ ხარჯზე და საკუთარი სახელითს, ან „მარწმუნებელმა“ 
გადასცა მას დავალებული მოქმედების შესასრულებლად, კრედიტო- 
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რებთან „რწმუნებულის“ ურთიერთობაში ჩაითვლება ,მარწმუნებ- 
ლის“ ქონებად. 

ხარჯების ანაზღაურების მოვალეობა. „მარწმუნებელმა“ უნდა 
აუნაზღაუროს „რწმუნებულს“ მინდობილი მოქმედების შესასრულებ- 

ლად გაწეული აუცილებელი ხარჯები. 
ამ მუხლის პირველი ნაწილის მიხედვით მოთსოენა არ არსებობს, 

თუ ხარჯები გასამრჯელოთი უნდა დაიფაროს. 
„რწმუნებულს“ შეუძლია მოსთხოვოს „მარწმუნებელს“ ავანსი იმ 

ხარჯებისათვის, რომლებიც მას უნდა აუნაზღაურდეს. 
ბრალის გარეშვ დამდგარი ზიანის ანაზღაურება. „მარწმუნებე- 

ლი“ მოვალეა აანაზღაუროს მისი ბრალის გარეშე დამდგარი ზიანიც, 
რომელიც წარმოეშვა რწმუნებულს დავალებული მოქმედების შეს- 
რულებისას, თუ ზიანი დადგა დავალებული მოქმედების შესრულე- 
ბასთან დაკავშირებული მნიშენელოვანი საფრთხის შედეგად „მარწ- 
მუნებლის“ მითითების გამო. 

პირველი ნაწილის მიხედვით მოთხოენა არ არსებობს, თუ დამდ- 
გარი ზიანი გასამრჯელოთი უნდა დაიფაროს, ას თუ ზიანი გამოწეე- 
„ულია „რწმუნებულის“ მოქმედებით. თუ სადავო გახდება გასამრჯე- 
ლოთი ზიანის დაფარვა, მაშინ მტკიცების მოვალეობა ეკისრება „რწმუ- 

ნებულს“. 
ბრალეული მოქმედებით გამოწვეული ზიანის ანაზღაურება 
თუ „რწმუნებული“ უსასყიდლოდ ასრულებს მისთვის დაეალე- 

ბულ მოქმედებებს, იგი პასუხს აგებს მხოლოდ განზრახ ან უხეში გა- 
უფრთხილებლობით გამოწვეული ზიანისათვის. 

დავალების ხელშეკრულების შეწყვეტა. დავალების ხელშეკრუ- 
ლების შეწყეეტა მხარეებს შეუძლიათ ნებისმიერ დროს. შეთანხმება 
ამ უფლებაზე უარის შესახებ ბათილია. 

თუ ხელშეკრულება „რწმუნებულმა“ მაშინ შეწყვიტა, როდესაც 
„მარწმუნებელი“ მოკლებული იყო შესაძლებლობას, სხვაგვარად უზ- 
რუნველეყო თაეისი ინტერესები, „რწმუნებულმა“ უნდა აანაზღაუროს 

ხელშეკრულების შეწყვეტით მიყენებული ზიანი, გარდა იმ შემთხვე- 
ეებისა, როცა რწმუნებულს ამისათვის მნიშენელოვანი საფუძველი 
ჰქონდა. 

ქ თუ ხელშეკრულება წყდება „მარწმუნებლის“ მიერ, მაშინ ის მო- 
ვალეა აუნაზღაუროს „რწმუნებულს“ მინდობილი მოქმედების შეს- 

რულებისას გაწეული ყველა აუცილებელი ხარჯი, ხოლო, თუ ხელ- 
შეკრულება სასყიდლიანი იყო, – გადაუხადოს გასამრჯელო შესრუ- 
ლებული სამუშაოს კვალობაზე. 
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ღამალების 

ხელშეპკპროულება 

  ქ. თბილისი ,, '' “ 2006 წ. 

  შემდგომში 

„მარწმუნებელი“ ერთის მსრივ და 
  „რწმუნებელი“ მეორეს 

მხრიე, შემდგომში მსარეები, შევთანხმდით 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „რწმუნებული“ ვალდებულებას კისრულობს „მარწმუნებ- 

ლის“ სახელით და მის ხარჯზე განახორციელოს ქვემოთ აღნიშ- 

ნული იურიდიული ქმედებანი: 
  

  

  

1.2. „რწმუნებულის“ მიერ, წინამდებარე ხელშეკრულების სა- 

ფუძველზე განხორციელებული გარიგებების შეღეგად წარმოქმნი- 

ლი უფლებები და ეალდებულებები მიეკუთენება უშუალოდ მარწ- 

მუნებელს. 

2. მხარეების ვალდებულებები 

2.1. „რწმუნებული“ ვალდებულია: 

2.1.1. პირადად შეასრულოს ხელშეკრულებით გათეალისწინე- 

ბული დავალება; 
2.1.2. სისტემატურად შეატყობინოს, მათ შორის მარწმუნებლის 

მოთხოენის შემთხვევაში – დაუყოვნებლივ მის მიერ ხელშეკრუ- 

ლებასთან დაკავშირებული ქმედებების შესახებ; 

2.1.3. დავალების შესრულებისთანავე აჩ ხელშეკრულების ვა- 

დამდე შეწყვეტის შემთხევევაში დაუყოვნებლივ დაუბრუნოს „მარ- 
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წმუნებელს“ ხელშეკრულება, რომლის მოქმედების ვადა ამოწუ- 
რული არ არის და წარუდგინოს სრული ანგარიში ხელშეკრულე- 
ბის საფუძველზე განხოციელებული სამუშაოების შესახებ; 

2.2. „მარწმუნებელი“ ვალდებულია: 
2.2.I. ხელშეკრულბის ხელმოწერიდან ––“–“– დღის ვადაში 

მისცეს რწმუნებულს დადგენილი წესიტ გაფორმებუელი მინდო- 

ბილობა; 

2.22. აუნაზღაუროს „რწმუნებულს“ ხელშეკრულბის შესრულე- 
ბასთან დაკავშირებით გაწეული დასაბუთებული ხარჯები; 

2.23. უზრუნველყოს „რწმუნებული“ სელშეკრულებით განსაზლ- 
ვრული დავალებების შესრულებისათეის აუცილებელი სახსრებით; 

2.24. დაუყოენებლიე მიიღოს „რწმუნებულისაგან“ მის მიერ გახ- 

ხორციელებული წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინე- 

ბული ყეელა შესრულება; 
2.2.5. გადაუხადოს „რწმუნებულს“ წინამდებარე ხელშეკრულე- 

ბით გათვალისწინებული გასამრჯელო შეთანხმებულ ვადაში; 

2.2.6. ,რწმუნებული“ ვალდებულია დავალება შეასრულოს „მარ- 
წმუნებლის“ მითითებების შესაბამისად; 

2.2.7. „რწმუნებულს“ უფლება აქეს, „მარწმუნებლის“ ინტერესე- 

ბიდან გამომდინარე, გადაუხვიოს მიღებულ მითითებებს ,,მარწმუ- 

ნებლის“ წინასწარი ნებართვის გარეშე, რის შესახებაც მან მისა- 

ღებ ვადებში უნდა შეატყობინოს „მარწმუნებელს“. 

3. რწმუნებულის გასამრჯელო 

3.1, „მარწმუნებელი“ „რწმუნებულს“ გასამრჯელოს სახით გა- 

დაუხდის –––.–“ ლარს; 
3.2. გასამრჯელოს გადახდა უნდა მოხდეს –- დღის ვადაში 

„რწმუნებული“ მიერ დავალების შესრულების თაობაზე სრული 

ანგარიშის წარმოდგენის მომენტიდან, 

3.3. ანაზღურების გადახდასთან ერთად ,„,მმარწმუნებელმა“ უს- 
და გადაიხადოს რწმუნებულის მიერ გაწეული ხარჯები წარმოდ- 
გენილი გამამართლებელი დოკუმენტების საფუძველზე; 

34. თუ ხელშეკრულება ვადამდე შეწყდება მარწმუნებლის ინი- 
ციატივით, მან უნდა გადაუხადოს რწმუნებულის მიერ ხელშეკრუ- 
ლების შეწყვეტამდე შესრულებული სამუშაოების შესაბამისი 
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ანაზღაურება და დაყაროს შესაბამისი ხარჯები წარმოდგენილი 

სარჯვის დამადასტურებელი დოკუმენტების შესაბამისად. 

4. ხელშეკრულების ძალაში შესელა და შეწყვეტა 

4.1. სელშეკრუელება ძალაში შედის მსარეების მიერ მისი ხელ- 

მდე: 
4.2. სელმეკრულების ვადამდე შეწყვეტა დაიშვება მხოლი“იდ მსა- 

რეების თანხმობით). 

მოწერის მომენტიდან და ძალაშია -–   

4.3. წინამდებარე ხელშეკრუეყლება შეიძლება შეVIIდეს: 

ა. ხელშეკრულების გადის ამო წ ურვით!; 

ბ. დაეალების შესრულებით"; 

გ. „მარწმუნებლის“ მიერ დავალების ანულირებით!; 

დ. „რწმუნებულის“ ინიციატიეიი:; 

44. ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყვეტის შესასებ, ხელშეკ- 
რულების შეწყვეტის ინიციატორი მხარე, მეორე მხარეს წერილო- 

ბით შეატყობინებს –- დღით ადრე.   

5. საერთო პირობები 

5.1. ხელშეკრულების შეცელია დაიშვება მხოლოდ მსარეების წე- 

რილობითი თანხმობით; 

52. ხელშეკრულება შედგენილია – ორიგინალურ ეგ- 

გემპლარად. ყველა ეგზემპლარს აქეს ერთხაირი ძალა. 

  

6. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

მარწმუნებელი რწმუნებული 

_--__იააავ –. –-“ 2006 წ. 
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საკომჩსიო 

ხელშეპროულება 

“ა 
ქ. იიაბილისს „აღა“ სეეევლეალა–ი 20006 წ. 

  –. ს) შემდგომში „კომისიონერი“, 

  წარმოდგენილი –---- 
_ 

სახით, მოქმედებს რა წესდების საფუძეელზე, ერთის მხრივ და – 

აეე, შემდგომში „კომიტენტი“, წარმოდგენილი –-––––––_ 
  

სახით, მოქმედებს რა წესდების საფუძველზე, მეორეს მხრივ, 

შევთანხმდით»: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „კომისიონერი“ ვალდებეელია „კომიტენტის“ დავალებით 

და საკუთარი ფინანსური დაკმაყოფილებით გაყიდოს შემდეგი სა- 

ქონელი: 

დასახელება და მოკლე დახასიათება: ია ლეეეეეეი 

  რაოდენობა: 
  

  ერთეულის ფასი: - ლ” ილი 

  მთლიასი ღირებულება: 

  

12. საქონელი, მიღებული „კომისიონერის“ მიერ „კომიტენტი- 

საგან“, წარმოადგესს ამ უკანასკნელის საკუთრებას. 
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1.3. „კომისიონერი“ უვლებამონსილია გაყიდოს საქონელი უუ- 

რო მაღალ ფასად. 

2. კომისიონერის ვალდებულებები 

2.1. „კომისიონერი“ ყალდებუელია მიღებული განკარგულება შე- 

ასრულოს წინამდებარე ხელშეკრულების პირობების შესაბამისად. 

კომიტენტინსათვის ურო ხელსაყრელ პირობებში. „კომისიონერი“ 

უფლებამოსილია გადაუსეიოს ამ განკარგულებებს. თუ „კონკრე- 

ტული“ შეთანხმების გარემოებებში ეს აუცილებელია და „კომი- 

ტენტის“ ისტერესებშია ღა კომისიონერს არ შეეძლო წინასწარ 

მიეღო პასუხი ამის შესახებ კომისიონერისაგან ან პასუხი მის კითხ- 

ვაზე არ იქნა დროულად მიღებული, 

22. „კომისიონერი“ ვალდებულია შეასრულოს ყველა ვალდე- 

ბულება და განახორციელოს ყველა უფლებამოსილება, რომლებიც 

გამომდინარეობს შეთანხმებიდან. რომელიც მან დადო მესამე პი- 

რებთან. 

23. „საკომისიოღ“ საქონლის მიღება, „კომისიონერი“ ვალდე- 

ბულია შეამოწმოს მიღებული საქონლის ხარისხი და კომპლექტუ- 

რობა და დარწმუნდეს მის სარეალიზაციოდ ევარგისიანობაში. თუ 

„კომისიონერის“ მიერ საქონლის მიღებისას აღმოჩნდება საქოსნ- 

ლის დანაკლისი ან დაზიანებები, რომელიც შესამჩნევი გახდა დათ- 

ეალიერებისას, „კომისიონერი“ ეალდებულია დაუყოენებლივ შე- 

ატყობინოს ამის შესახებ „კომიტენტს“. 

2.4. „კომისიონერი“ ვალდებულია გაუფრთხილდეს მისთვის სა- 

კომისიოდ გადაცემულ საქონელს და დაიცვას იგი დაჩაკლისის, და- 

ზიანების ას დანაკარგებისაგან. 

2.5. მხარეები ყოველთვიურად, არაუგეიასნეს ყოველი თვის –-- – 

ასეაეას–– რიცხვისა, ახორციელებეს ურთიერთანგარიშსწორებების 

შედარებას. 
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3. კომიტენტის ვადებულებები 

31... „კომიტენტი“ ყალდებულია „კომისიონერისაგან“ მიიღოს კ ტესტი ყალღეიელ კ ე გ 

ყველა განკარგულების შესრულება. 
3.2. „კქომიტენტის“ მიყრ „ას კარჯგულების შესრულებისას. · ალ- 

ჰ ტე ტ ყ ატ 4 ტულ 1) კლე 8 

დებულია კიმისიონერს გადაუხადოს ანაზღაურება წისამჯებარე 

ხელშეკრულების 4.1. და 4.2. პუნქტების შესაბამისაც. 

4. საკომისიო ანაზღაურება 

4.1. საკომისო ანაგღაურება. რომელიც უნდა მიეცეს კომისიო- 

სერს, შეადგენს საქონლის რეალიზაციიდან მიღებული მთლიანი 

თანხის ––-–-–-–– %-ს. 

42. საკომისიო ანაზღაურება იქვითება კომისიონერის მიერ კო- 

მიტენტისათვის საქონლის რეალიზაციით მიღებული თახნხის გა- 

დახდის დროს. 

5. მხარეთა პასუხისმგებლობა 

5.1. „კომისიონერი“ კომიტენტის წინაშე პასუხს აგებს იმ სა- 

ქონლის დანაკარგების, დაზიანებების ან დანაკლისებისათვის, რი”- 

მელიც მასთან იმყოფება, თუ ვერ დაამტკიცებს რომ დანაკარგე- 

ბი. დაბიანებები ას დანაკლისები გამოწვეული არ არის მისი 

ბრალით. 

52. წინამდებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალ- 

დებულებების არ ან არასათანადოდ შესრულებისათვის, მხარეები 

პასუხს აგებენ მოქმედი სამოქალაქო კანონმდებლობის შესაბამი- 

სად. 

5.3. მსარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან წინამ- 

დებარე ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ვალდებელებების 
ნაწილობრიე ან მთლიანად შეუსრულებლობისათვის, თუ ასეთი 

შეუსრულებლობა წარმოადგენდა დაუძლეველი ძალის მოქმედე- 
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ბის შელეტს. რიმელიც წარმოცსშყა სელშეკრულების დადების შემ- 

დეგ, საგასგებო სასიათის მიხხელეყნების შედეგად. რომლის წისასწა- 

რი განსაზღერა და აღკეყთა შეუძლებელი იყო. ასეთი საგანგებო 

სასიაიის მოელენებს მიეკუთნება: წყალდიდობა, სახძარი, მიV ისძ- 

ერა, აფეთქება. შტორმი. ყაიდემია. ასევე ომი და საომარი მოქმედე- 

ბყბი. 

6. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა და შეწყვეტა 

6.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარყების მიერ მისი ხელ- 

მდე; 
6.2. ხელშეკრულების ვადამდე შეწყვეტა დაიშვება მხოლოდ მხა- 

რეების თანხმობით. 

63. წინამდებარე ხელშეკრულება შეიძლება შეწყდეს: 

  მოწერის მომენტიდან დღა ძალაშია –– 

ა. სელშეკრულების ვადის ამოწურვევით: 

ბ. დავალების შესრულებიი»; 

გ. „კომიტენტის“ მიერ დავალების ანულირებით; 

დ. „კომისიონერის“ ინიციატივით: 

64, ხელშეკრულების ცალმხრივად შეწყეეტის შესახებ. ხელშეკ- 

რულების შეწყვეტის ინიციატორი მხარე. მეორე მხარეს წერილო- 

–- დღით ადრე.   ბით! შეატყობინებს 

7. საერთო პირობები 

7.1. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშეება მხოლოდ მხარეების წე- 

რილიიბითი თანხმობიი!:: 

7.2. მხარეები თავისუფლდებიან პასუხისმგებლობისაგან ხელ- 

შეკრულებით ნაკისრი ეალდებულებების შეუსრულებლობისათვის. 

თ'უ ასეთი შეუსრულებლობა გამოწვეული იქნება დაუძლეყელი ძა- 

ლის გარემთებების მოქმედებითის; 

73. საკითხები, რომლებიც არ არის განხილული წინამდებარე 

ხელშეკრულებაში, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობით; 
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7-4. სელშეკრელების შესრულებასთან დაკავშირებულ დავებს 

მხარყები გადაჭრიას მოლაქარაკების გზიი!. იე ასეთი არ მოხერ- 

სდება, მსარეებს უფლ;ება აქვთ მიმართონ სასამართლოს ას არ- 

ბიტრაჟს. 

74. ხელშეკრულება ძალაში შედის მსარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან და მოქმედებს ხელშეკრულებით) გათვალი- 

სიწნებული მ(იიმსახურების სრულად განსორციელებამდე: 

75. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემალა- 

რად, ორიყე ეგზემალარს აქვს ერთხაირი ძალა; 

7.6. ხელშეკრულება შედგენილია –- ორიგინალურ ეგ- 

ზემპლარაცდ., ყველა ეგზემპლარს აქეს ერთნაირი ძალა. 

  

8. მხარეების იურიღიული მისამართები და ხელმოწერები 

კომიტენტი კომისიონერი 

ლღვება აე _- -.“ 2006 წ. –»–_– 2006 წ. 
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მინღობილობა იურიდიული პირის სახელით 

ხელშეკპრელების ღადებაზგზე 

(სპეციალური) 

ქ. იბილისი ღლე ას სასა 2006 წ. 

წისამდებარე მისდობილო ბიის _––>–_-___ 

  საწარმოს გენერალური დირექტო- 

რის სახით. რომელიც მოქმედებს საწარმოს წესდებით მინიჭებუ- 

ლი უფლებამოსილებების საფუძველზე, უფლებამოსილებას აჩიჭებს 

მოქალაქე 
მცხოვრები პირადო- 

ბის დამადასტურებელი დოკუმენტი M · _ 

––“ გაცემული 
მიერ, დადოს ხელშეკრულება 

თაობაზე, ქვემოთ მოყვანილი პირობებით: –– 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

და განახორციელოს ყველა აუცილებელი ქმედება დაკავ- 
შირებული წინამდებარე დავალების შესრულებასთან. 

ხელმოწერა 
  

ბ.ა. 
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მინღოობილობა იურიღიელი პირის სახელით 

ხელშეპრულების ღაღებაზე 

(ერთჯერადი) 

  ქ. თბილისი .-- " “ 2006 V. 

  წინამჯებარე მისდობილობიის 5 
  საწარმოს გესერალური დირექტო- 

რის სასით. რომელიც მოქმედებს საწარმოს წესდებით მინიჭებუ- 

ლი უფლებამოსილებების საფუძველზე, უფლებამოსილებას ანიჭებს 

მოქალაქე 

მცხოვრები 

პირადობის დამადასტურებელი დოკუმენტი M ლაა 
გაცემული მიერ, დადოს 

ხელშეკრულება 

  

  

  

  

  

  

  

  

და განასხორციელის ყველა აუცილებელი ქმედება, დაკავგშირე- 
ბული წინამდებარე დავალების შესრულებასთან. 

წინამდებარე ხელშეკრულება გაცემულია ერთი თეით, მინდო- 

ბილობით განსაზღვრული უფლებამოსილებების მესამე პირისათ- 

ვის გადაცემის უფლების გარეშე. 

ხელმოწერა 
  

ბ.ა. 
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მიბარება 

მიბარების ხელშე,კრულებიი, შემჩახველი კისრულობს შეინა- 

სოს მიმბარებლის მიერ მისთვის ჩაბარებული მოძრავი ხნიჟყისი. 

მიბარების სელშეკრულება რეგელირდება საქართველოს სამო- 

ქალაქო კოდექსის 764-799 მუხლებიი!. 

მიბარების საზღაური, მიბარება ესასყიდლოია. ისუ შეიასხმებიი! 

სხეა რამ არ არის გაცყალისწინებული. თუ შემჩასველი ახორცი- 

ელებს შესასეას სამეწარმეო საქმიანობის ფარგლებში, მაშინ საზღა- 

ური დუმილითაც შეთანხმებულად ჩაითვლება. 

თუ საზღაურის ოდენობა არ არის განსაზღერული, მაშინ ტარი- 

ფების არსებობისას შეთანხმებულად მიიჩსევა სატარიფო გასაკეე- 

თი, სოლო ტარიფების არარსებობისას – ჩვე:ეელებრივი საბღაური. 

შემნახველის მოვალეობა უსასყიდლო მიბარებისას. თუ მიბა- 
რება უსასყიდლოა, მაშინ შემნახეელი ვალდებულია ისეთივე კე- 

თილსინდისიერებით შეინახოს ნიეთი. როგორითაც საკუთარ ნიეთს 

შეინახავდა. 

მესამე პირისათვის ნივთის გადაცემის დაუშვებლობა. შემ- 
ნახეელს არა აქეს უფლება ნივთი შესასახად გადასცეს მესამე პირს 

მიმბარებლის თანხმობის გარეშე. 

თუ მესამე პირისათვის შესანახად გადაცემა თანხმობით მოხდა. 

მაშინ შემნახველი ჰასუხს აგებს მხოლოდ იმ ბრალისათვის, რომე- 

ლიც მას მიუძღვის მესამე პირის ან შენახვის ადგილის არჩევაში. 

მიბარებული ნივთით სარგებლობის დაუშვებლობა. შემნახველს 
არა აქვს უფლება, ისარგებლოს მისთვის მიბარებული ნივთით მიმ- 

ბარებლის თანხმობის გარეშე. გარდა იმ შემთხვევისა, თუ ნივთის 

შენახვისათვის მისით, სარგებლობა აუცილებელია. 

ნივთის შენახვის წესის შეცვლა. შემნახველს “ეფლება აქეს აუცი- 
ლებლობის შემთხვევაში შეცეალოს ნიეთ'ისს შენახვის წესი. ამის 

თაობაზე მან უნდა აცნობოს მიმბარებელს. შემსასველმა ასევე 

უნდა აცნობოს მიმბარებელს მიბარებულ სივიზე მესამე პირთა 

მოთახთოენების შესახებ. 

ნივთის თვისებებით მიყენებული ზიანის ანაზღაურება. მიმბა- 
რებელმა უნდა აუნაზღაუროს შემსახველს შესანახად მიბარებუ- 
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ლი ნიეთის იყვისებების გამო მიყენებული ზიანი, გარდა ი" შემის- 

ყეყისა, როცა მახ ამ ნივიის საფრთხის შემცველი თვისებების შე- 

სახებ არ იცოდა და არც შეიძლება სცოდნოდა. 

მიბარებული ნივთის დაბრუნების ვადა 
მიმბარებელს შეუძლია სებისმიერ დროს მოითსოვოს შესახა- 

ხად მიბარებული ნივიის დაბრუნება. – ი) შემისსეჟვეაშიც. სუ შე- 

სახსვის ვადა გასსაზღვრული იყო. 

მიბარებული ნივთის უკან წაღების მოვალეობა. შემსასველს 

შეუძლია ნებისმიერ დროს მოსთხოვოს მიმბარებელს შესანახად 

მიბარებული სიყთის უკან წაღება, თუ შენახვის ვადა განსაზღევრუ- 

ლი არ იყო. 

შემსახველს შეუძლია ეს უფლება განასორციელოს მხოლოდ 

ისე, რომ მიმბარებელს სხვა გზით შეეძლოს ნიეთის შენახვა, გარ- 

და იმ შემთხვევისა, როცა არსებობს მნიშვნელოვანი საფუძველი 

მიბარებული ნივთის უკან დაბრუნებისათვის. 

მიბარებული ნივთის დაბრუნების ადგილი. 
ნივთის დაბრუნება უნდა მოხდეს ხელშეკრულებაში მითითე- 

ბულ ადგილას, გარდა იმ შემთხვევისა, თუ მიღწეულია შეთანსმება 

სხეა ადგილზე დაბრუნების თაობაზე. ტრანსპორტირების ხარჯე- 

ბი ეკისრება მიმბარებელს. 

მიბარებული ნივთის ნაყოფის გადაცემის ვალდებულება. შემ- 
ნახველი მოვალეა, გადასცეს მიმბარებელს ის ნაყოფი, რომელიც 

მიიღო მიბარების განმავლობაში. 

მიმბარებელი მოვალეა აუნაზღაუროს შემნახველს ნივთის შე- 

ნახვისათვის განკუთვნილი აუცილებელი ხარჯები. 

შემნახველის პასუხისმგებლობა განზრახვის ან უხეში გაუფრ- 

თხილებლობისათვის. თუ მიბარებული ნივთის წასაღებად განსაზღ- 
ერულია ვადა, ამ ეადის დადგომის შემდეგ შემნახველი პასუხს აგებს 
მხოლოდ განზრახვის ან უხეში გაუფრთხილებლოაბისათ ვის. 

საზღაურის გადახდის მოვალეობა. თუ მიბარება სასყიდლია- 
იია. მაშინ მიმბარებელი მოვალეა ხელშეკრულების შეწყვეტისას 
შემნახველს გადა.ეხადოს დათქმული საზღაური. 

მიბარებული ნივთის დაკავების უფლება. კუთენილი საბღაუ- 
რის მიღებამდე და შენახვისათვის გაწეული ხარჯების ანაზღაუ- 
რებამდე შემნახველს შეუძლია უარი თქვას მიბარებული ნივთის 
დაბრუნებაზე. 
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გეაროვნული ნივთის მიბარების თავისებურებანი. იუ მიბა- 

რებულია გვართენული ნიერი ისე. რომ სავუთრება შემნახვყელზე 

ყსდა გადავიდეს, ხოლი შემნახველი ყალდებულია დააბრენ(ის იმავე 

გყარის. ხარისხისა და რაოდენობის ნივი!ი, მაშინ გამოიყენება სეს- 

სის ხელშეკრულების შესაბამისი ნორმები. 

სასტუმროში მიბარების თავისებურებანი. სასტ ემრო. სანატო- 
რიუმი და დასასყენებელი სასლი მასუსს აგებენ იმ ზიანისათვის, 

რომელიც მიადგა სტუმარს იმ ქონების დაკარგვიი, განადგურე- 

ბიის ა) დღაზიანებიძ!. რომელიც მას თას ჰქონდა. ეს წესი არ გამო- 

სყესება ფულისა და ძეირჟასეულთბის მიმარი!. ი»ე ისინი საგაჩგე- 

ბოდ არ ყოფილა ჩაბარებული. 

პასუხისმგებლობისაგან გათავისუფლება დაუძლეველი ძალის 
გამო. პასუსისმგებლობა გამორიცხულია, თუ გიასი გამოწვეულია 

დაუძლეველი ძალის მოქმედებით, სტუმრის აჩ მისი თანხმლები 

პირის მიერ, ანდა თვით სიეთის თვისებებიი!. 

მიბარება სასაქონლო საწყობში 
სასაქონლო საწყობში მიბარების ხელშეკრულების მიმართ გა- 

მოიყენება მიბარების ხელშეკრულების შესაბამისი ნორმები. თუ 

ამ თავით სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული. 

შენახვის ვალდებულებათა კეთილსინდისიერად შესრულების 
მოვალეობა. სასაწყობო შემსასველმა საქონლის მიბარების ვალ- 

დებულებები უნდა შეასრულოს კეთილსინდისიერი მეურნის გუ- 

ლისხმიერებით. 

საქონლის რაოდენობის შემოწმება შემნახველის მიერ. შემ- 
ნახველი არ არის ვალდებული საქონლის მიღებისას შეამოწმოს 

მისი რაოდენობა, ზომა, წონა, საჩეობა. ხარისხი ან სხვა თვისებები, 

თ.ე ამ თავის წესებიდან სხყა რამ არ გამომდინარეობს. 

თუ საქონელი, რთმელიც შესანახად გადაეცა შემნახველს, გადა- 

ცემისას დაზიანებული ან დაუკომპლექტებელი აღმოჩნდება. რაც 

გარეგნული დათვალიერებითაც შესამჩნევია, მაშინ შემნახველი 

ვალდებულია დაუყრენებლიე შეატყობინოს ამის თაობაზე მიმბა- 

რებელს; თუ იგი არ შეასრულებს ამ მოვალეობას. მაშინ მან უნდა 
აანაზღაუროს დამდგარი ზიანი. 

მიბარებული საქონლის დათვალიერების უფლება. შემნახვე- 
ლი მოვალეა სამუშაო დროის განმავლობაში ნება დართოს მიმ- 
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ბარებელს დაათვალიეროს მიბარებული საქონელი, აიღოს ნიმუ- 

შები ან განახორციელოს აუცილებელი მოქმედებანი. 

შეტყობინების ვალდებულება. შემსახეელი ვალდებულია, დაუ- 
ყოვნებლიე შეატყობინოს მიმბარებელს, თუ იგი შესანასად მიბა- 

რებულ საქონელს გადაიტანს სსვა საწყობში, ას თუ აღმოაჩესს, 
რომ საქონლის თვისებები შეიცეალა ანდა არსებობს მისი შეცე- 

ლის საშიშროება. მან ეს უსდა შეატყობინოს სასაწყობო მოწშო- 

ბის მისთვის ცნობილ ბოლო მფლობელს. ამ მოვალეობის შეუსრუ- 

ლებლობისას. იგი ვალდებულია აანაზღაუროს დამდგარი ჩზიასი. 
ზიანის ანაზღაურების ვალდებულება. შემნახველი პასუსისმგე- 

ბელია შესანახად გადაცემული საქონლის დაკარგეით ან/და დაზი- 

ანებით მიყენებული ზიანისათვის, გარდა იმ შემთხვევისა, როცა 
ამის თავიდან აცილება კეთილსინდისიერ შემნახველსაც არ შეეძ- 
ლო. 

მიბარებული საქონლის გაყიდვა. თუ შესანახად მიბარებული 
საქონელი ფუჭდება ან იმდენად იცვლება, რომ იგი შეიძლება გაუ- 
ფასურდეს და შემნახველს დრო აღარ რჩება ამის თაობაზე შე- 

ატყობინოს ან არ შეუძლია შეატყობინოს უფლებამოსილ პირს, მა- 
შინ ის უფლებამოსილია საქონელი გაყიდოს. 

სასაწყობო მოწმობა. საქონლის მიღებისას შემნახველი ვალ- 

დებულია მიმბარებელს გადასცეს სასაწყობო მოწმობა. 
სასაწყობო მოწყობის რეკვიზიტები. სასაწყობო მოწმობაში უნ- 

და აღინიშნოს: 
ა. სასაწყობო მოწმობის გაცემის თარიღი და რეგისტრაციის 

ნომერი; 

ბ. მხარეთა ვინაობა და მისამართიი; 
გ. შენახვის ადგილი; 
დ. საქონლის შენახვის წესი; 
ე. შესანახი საქონლის აღწერა (ოდენობა, ზომა ან წონა) და 

ხარისხი; საქონლის შეფუთვისას – შეფუთვის აღწერა; 

ე. შენახვის საბღაურისა და სხვა აუცილებელი ხარჯების ოდე- 

ნობა; 
გ. თუ შესანახი საქონელი დაზღვეულ უნდა იქნეს, მაშინ – სა- 

დაზღვევო თანხა; 

თ. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა; 
ი. შემნახველის ხელმოწერა, დამოწმებული შესაბამისი ბეჭდით. 

480



2. თე ამ მუხლში დასასელებული პირთბები სრულად არ "არის 

ასახული სასაწყობო მ.V ობაში, ეს მხარეებს არ ასაყისუფლყის 

მას უჩისმგებლობისაგან. მსარყებს უფლება აქ8ვის სასაVყობო მ.V- 

მობამი შეიტანონ სხვა პირობებიც. 

ვარანტი. სასაწყობო მოწმობის მყლობელს საგისრავსო მოV- 

მობის სა'ეალებით შეუძლია საწყობში შესანახად მიბარებელი 
საქონელი დააგირავოს სხვა ვალდებულების უზრენეელსაყოფად 

თე. რM.)9 საქონელი საწყობიდან არ თოს გატანილი (ყარანტი). 

საორდერო სასაწყობო მოწმობა. იე შემსახველი გასცემს სა- 
ორდერო სასაწყობო მოწმობას, მაშის ეს მოწმობა შეიძლება გა- 

დაეცეს მესამე პირს ინდოსამესტის მეშვეთობიი!. 
პასუხისმგებლობა ინდოსირებული სასაწყობო მოწმობისათ- 

ვის. თუ სასაწყობო მოწმობა გაცემ ელია ინდოსამესტის მეშვეო- 
ბით, მაშინ, შემნახველი პასუხს აგებს ამ მოწმობის მფლობელის 

წინაშე მასში მითითებული პირობების სისწორისათვის, გარდა იმ 
შემთხვევისა, თუ მოწმობაში აშკარად არის მითითებული. რომ ეს 
მონაცემები ეფუძნება მიმბარებლის, ან მესამე პირის ინფორმაციას. 

თუ შემნახველმა იცოდა, რომ მონაცემები არასწორია, მაშინ იგი 
პასუხს აგებს იმ შემთხეევაშიც, თუ მან გააკეთა ამ მუხლის პირ- 

ეელ ნაწილში აღნიშნული მითითება. 
შერეული შესახვისას შემნახველს არა აქვს უფლება გააკეთოს 

პირველ ნაწილში აღსიშსული მითითება. 
ინდოსამენტის სისწორის პრეზუმჟცია. შემნახველი, რომელმაც 

გასცა საორდერო სასაწყობო მოწმობა. ვალდებულია შესანახად 
მიბარებული საქონელი დაბრუნებისას გადასცეს მხოლოდ სასაწყო- 

ბო მოწმობის კანონიერ მფლობელს. 

თუ გაცემულია საგირავნო სასაწყობო მოწმობა, მაშინ შემნახ- 
ეელმა უნდა მოითხოვოს მისი დაბრუნება. 

შემნახველი არ არის ყალდებული შეამოწმოს იხნდოსამენტის 
სისწორე. გადაცემა დასტერდება სასაწყობო მოწმობაზე სათასა- 

დო წარწერიი!. 

სასაწყობო მოწმობის დაკარგვ. I. სასაწყობო ას საგირავნო 
მოწმობის დაკარგეისას ან მოსპობისას მის კანოჩიერ მფლობელს 
უფლება აქვს განცხადებით მიმართოს სასამართლოს და მოიითხო- 
ვოს დაკარგული დოკუმენტის ბათილად ცნობა და მის ნაცელად 

ახალი მოწმობის გაცემა. სასამართლო განცხადებას გაჩიხილავს 

განსაკუთრებული წარმოების წესიი!. 
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სასამართლოს გადაწყვეტილების საფუძყელზე შემნახველი ხე- 

ლახლა გასცემს სასაწყობო ას საგირავნო მოწმობას 

მიბარებული საქონლის დაგირავება. სასაქონლიი საწყობის წე- 
სანასად ჩაბარებული საქოსლის დასაგირავებლად მესაკუთრემ 

საგირავსო მოწმობაზე უნდა გააკეთოს სპეციალ-ერი წარწერი (ის- 

დოსამესტი) და «სე გადასცეს დაინტერესებულ პირს. 
ინდოსამენტი უსდა იი ყალისწინებდეს მიმბარებლის, კრედიტი! 

რის ყინათბასა და ვალდებულების მოცულობას. 

კრედიტორისათვის საგირავნო მოწმობის გადაცემის თაობაზე 

ქცხობება შემნახველს, რომელიც გააკეთებს სათანადო აღხიშესას. 

გირავნობის უფლების გადასვლა სასაწყობო მოწმობის ახალ 
მფლობელმზე. შემნახველს შესახვევის ხარჯების გამო წარმოეშობა 
საქონლის გირაესობის უფლება მანამდე, სანამ იგი მის მფლობე- 

ლიბაშია. 

თუ სასაწყობო მოწმობა ინდოსამენტის მეშვეობით არის გაცე- 

მული, მაშინ გირავნობის უფლება არსებობს სასაწყობო მოწმო- 

ბის ახალი მფლობელის მიმართ. 

მიბარებული საქონლის უკან წაღების მოთხოვნის დაუშვებ- 
ლობა. I. შემნახეელს შენახვის ხარჯების გამო წარმოეშობა სა- 
ქონლის გირაენობის უფლება მანამდე, სანამ იგი მის მფლობელო- 
ბაშია. 

2. თუ სასაწყობო მოწმობა ინდოსამენტის მეშვეობით არის გა- 
ცემული, მაშინ გირავნობის უფლება არსებობს სასაწყობო მოწმო- 

ბის ახალი მფლობელის მიმართ. 

დამატებითი ვადის დანიშვნა საქონლის მიღებისას. თუ შენახ- 
ვის ვადის გასვლის შემდეგ სასაწყობო მოწმობის მფლობელი თავს 

არიდებს საწყობიდან საქოსლის წაღებას, შემსახველმა უნდა დაუ- 
ნიშნოს მას საქონლის წაღების დამატებითი ორკვირიანი ვადა; 

თუკი მოწმობის მფლობელი ამ ყადაშიც არ წაიღებს საქოსელს, 

შემნახველს უფლება აქვს გაყიდოს იგი. 

საქონლის გაყიდვის შედეგად მიღებული თასხა შემნახველი- 
სათვის კუთვნილი ხარჯების გამოკლებით გადაეცემა სასაწყობო 
მოწმობის მფლიიბელს. 
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ხელშეპრულება 

საპას უხისმგებლო შენახვაზე 

ქ. თბილისი ეეე აეეე 2იიი წ. 

ლებ ლალო ლი ააგეს ულლუვეთბი ლა–აეეეელ შემდგომში „მიმ- 

ბარებელი”, საწარმოს გენერალური დირექტორის “ეულო ლორთნ– –_ 

ეეე იაა სახიის ერთის მსრიევ და –ეი–ეეელე ლობ 

ბუუღფვგეს ლვ ფეფე. შემჯგომში „შემნახველი” საწარმოს 

  გენერალური დირექტორის უე 

სახით. მეორეს მსრიე, ესარგებლობი რა ჩეენი საწარმოს წესდე- 

ბებიის მონიჭებული უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. წინამდებარე ხელშეკრულებს საგანს წარმოადგენს შემნახ- 

ეელის საწყობში მიმბარებლის საქონლის დროებით შენახვა; 

12. საქონლის შენახვას შემნახველი ახორციელებს დახურულ, და- 

ცულ საწყობში, აუცილებელი ტემპერატურის შენარჩუნების პირობებში; 

2. ღირებულება და ანგარიშსწორება 

2.1. საქონლის შენახვისათვის მიმბარებელი „შემნახველს“ უხ- 

დღის –––   ლარს, ანაზღაურების გაანგარიშება მოყვანილია 

კალკულაციაში, დანართი M I; 

2.2. „,შემნახველის“ საწყობიდას მიმბარებლის საქონლის გაცე- 

მა მიმბარებელზე ან მის სრულუფლებიან წარმომადგენელზე. და- 

იშვება მსოლოდ „მიმბარებელსა“ და „შემნახველს“ შორის ასგა- 

რიშსწორების სრულად განხორციელების შემდეგ; 

2.3. გადახდა დაიშვება როგორც ხნაღდი, ისე უნაღდო ანგაროიშ- 

სწორებით; 
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3. მხარეების ვალდებულებები 

3.I. „მიმბარებელი“ ვალდებ ულია: 

3.1.I. გადასცეს „შემნახველს“ საქოსელი შეფუთულ მდგომარეთიბაში: 

3.I.2. საწყობში საქონლის შეტანა და დასაწყობება მოახდინოს 

საკუთარი ხარჯითა და რის,იფ!; 

3.1.3. „შემნახველს“ საქონელი ჩააბაროს მიღება-ჩაბარების აქ- 

ტიის: 

3.2. „შემნახველი“ ყალდებულია: 

32.1. მკაცრად დაიცვას საქონლის შენახეის წესები; 

322. არ ღაუშვას საქონლის გაცემა პირებზე, მიმბარებლის სა- 

თანადოდ გაფორმებული წერილობითი ნებართვის გარეშე: 

3.23. აწარმოოს მიბარებული საქოსლის მოძრაობის აღრიცხვა 

დადგენილი წესით და ასეთი აღრიცხვის შედეგები პირველივე 

მოთხოენისთანავე დაუყოვნებლივ წარუდგინოს მიმბარებელს; 

324. გამორიცხოს მესამე პირების არასანქცირებული დაშვება 

შესანახად მიბარებულ საქონელთან და ასეთი საქონლის შესახებ 

ინფორმაციის არასანქცირებული გადაცემა მესამე პირებისათვის; 

3.2.5. „მიმბარებლის“ დავალებით, საწყობის ფარგლებში შეას- 

რულოს მიბარებული საქონლის გადაადგილება, დათელა, აზომვა, 

აწონვა. მიმბარებელი ეალდებულია. შემნასეელს დამატებით 

აუნაზღაუროს ასეთი სამუშაოების ღირებულება წარდგენილი სა- 

ანგარიშსწორებო დოკუმენტების საფუძველზე; 

3.2.6. აუცილებლობის შემთხვევაში, უზრუნველყოს საქონლის 24 

საათიანი მიღება და გაცემა; 

3.2.7. უზრუნეელყოს დატეირთვა-გადმოტვირთვის სამუშაოები 

საკუთარი სახსრებით და რისკით, საწყობის ფარგლებში და სა- 

ქონლის გაცემისას; 

32.8. დაუყოვნებლივ გასცეს საქონელი „შემნახველზე“ ას „შემ- 

ნახველის“ სრულუფლებიან წარმომადგენელზე ან „შემნახველის“ 
ნებართვით მესამე პირზე სათანაღოდ გაფორმებული დოკუმესტე- 

ბის წარდგესის შემთხევევაში; 

3.29. უზრუსველყოს „მიმბარებლის“ შეუფერხებელი დაშეება 
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მიბარებული საქონლის დათვალიერებისა და შემოწმებისათვის: 

32.10. და ეყოყნებლივ შეატყობინოს ,„,მიმბარებელს“ საქონლის და- 

რიანების ას ასეიი ღდახიანების სამიროების წარმოქმნის შესახებ: 

3.2.11. საქონლის მიღებისიანაყე მისცეს „მიმბარებელს“ საოსა- 

საჯოდ გაფორმებელი დოკუმენტი საწყობში შესანახად მიღებ ე- 

ლი საქონლის შესახებ; 

4. საქონლის მიღებისა და ჩაბარების წესი 

4.1. „შემნახველის“ მიერ საქონლის მიღება „მიმბარებლის“ წარ- 

მომადგესლისაგან ან საქონლის გაცემა ,,მიმბარებლის“ წარმომად- 

გეხნლისათვის, ას „მიმბარებლის“ ნებართვით მესამე პირისათვის 

სდება სათანადოდ გაფორმებული წერილობითი დოკუმენტების სა- 

ფუძველზე საქონლის მიმღების შემომტანის პირადობის დამადას- 

ტურებელი დოკუმესტის აუცილებელი წარმოდგენის შემთხეეეაში; 

4.2. „შემნახველის“ მიერ შესანახად საქონლის მიღება ფორმ- 

დება მიღება-ჩაბარების აქტიძ!; 

4.3. „შემნახველი“ ეალდებულია მიმბარებელს ას მიმბარებლის 

მითითებით მესამე პირს საქონელი დაუბრუნოს ისეთივე მდგომა- 

ღეობაში, რა მდგომარეობაშიც საქონელი საწყობში იქსა შეტასი- 

ლი, ბუნებრივი ცვლილებების გათვალისწინებით: 

5. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. „,შემნახველის“ პასუხისმგებლობა: 

5.1.1. „შემნახველს“ ეკისრება სრული მატერიალერი მასუხისმ- 

გებლობა მიბარებელი საქონლის დაკარგვაზე, დანაკლისზე, დაზია- 

ნებაზე, შეფასებული ღირებულების I00%-ის ფარგლებში. 

საქონლის შეფასებული ღირებულება ცალსახად უნდა იყოს მი- 

თითებული მიღება-ჩაბარების აქტში ღა შეიძლება განსხეაედებო- 

დეს საქონლის საფაქტურო ღირებულებისაგან; 

5.1.2. „შემნახველი“ ეალდებულია აუნაზღაუროს „მიმბარებელს“ 

შენახეის პროცესში წარმოქმნილი დანაკლისი და ზიანი ასეთი 
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დანაკლისისა და ზიანის თაობაზე აქტის ხელმოწერის მომესტი- 

დას 10 დღის ვადაში. ასეთი აქტი უნდა შედგეს დაუყოვნებლივ. 

დანაკლინისა და მიანის გამოვლენისთანავე: 

52. მხარეების მჰასეხისმგებლობა იმ შემთსყეყებში,. რომელიც 

არ არის გასსაზღერული წინამდებარე ხელშეკრულებით, დარეგუ- 

ლირდება მოქმედი კანონმდებლობიი:: 

6. დაუძლეველი ძალის გარემოებები 

6.1. არცერთი მსარე არ აგებს პასუსს ხელშეკრულებით საკის- 

რი ვალდებულებების შეუსრულებლიბისათვის, როდესაც ასეთის 

შეუსრულებლობა გამოწვეულია დაუძლეველი ძალის გარემთე- 

ბებით; 

62. დაუძლეველი ძალის გარემოებების სტაბილური გამოელი- 

ნებისთანავე, მხარე, რომელიც დადგა ასეთი გარემოებების პირის- 

პირ, ვალდებულია დაუყოვსებლივ შეატყობინოს მეორე მხარეს ასყ- 

თი გარემოებების შესახებ; 

63. კომპეტენტური სავაჭრო-სამრეწველო პალატის ცნობა და- 

უძლეველი ძალის გარემოებების წარმოქმნისა და მოქმედების ხას- 

გრძლიეობის შესასებ განიხილება, როგორც ასეთი გარემოებების 

არსებობის საკმარისი მტკიცებულება; 
6.4. მსარე, რომელიც დროულად არ შეატყობინებს მეორე მსა- 

რეს დაუძმეველი ძალის გარემოებების წარმოქმსის, ხანგრძლივო- 

ბისა და შეწყვეტის შესახებ, კარგავს უფლებას, მიუთითოს ასეთ 

გარემოებებზე: 

65. დაუძლეველი ძალის გარემოებები არ შეიძლება გახდეს 

მხარის პასუხისმგებლობისაგან განთავისუფლების საფუძველი, რო- 

დესაც ასეთი გარემოებები არსებობდა ხელშეკრულების ხელმო- 

წერის მომესტამდე ახ არ დასტურდება მათი გაელენა ხელშერკუ- 

ლებით განსაზღვრული პირობების შესრულებაზე; 

7. საერთო პირობები 

7.1. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშვება მსოლოდ მხარეთა წე- 

რილობითი თანხმობით): 
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7.2. საკითხები, რომლებიც არ არის გასსილუელი წ ისამდებარე 

ხელშეკრულებაში. დარეგულირდება მოქმედი კ=ანონმდებლობიი!: 

73. სელშეკრუელების მშესრულებასიას დაკაყშირებელ დავებს მსა- 

რყებს გადაწყვეტენ მოლამარაკების გზითა. თუ ასეიი არ მიიღწევა. 

მხარეყის უფლება აქყი, მიმართოს სასამართლოს აჩ არბიტრაჟს: 

74. სელშეყრელება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან და მოქმედებს ხელშეკრულებით გაითყალის- 

წისებული მომსახერების სრულად გასსორციელებამდე:; 

75. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლა- 
რად. ორივე ეგზემპლარს აქეს ერთხაირი ძალა; 

8. მხარეების იურიდიული მისამართები 

  

  

  

  

  

  

„მიმბარებელი“: 

„შემნახველი“: - 

მიმბარებელი შემნახველი 

–პ–-“-““" '' 2006 წ. 
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საკუთრების მინღობა 

ზოგადი ნაწილი 

საკეთრების მიჩღობის ხელშეკრულებით საკუთრების მიმნდო- 

ბი გადასცემს ქონებას მინდობილ მესაკუთრეს, რომელიც იღებს და 

მართავს მას საკ უირების მიმსდობის ინტერესების შესაბამისად. 

საკუთრების მინდობის. ქონების მართვის ეფყლებით გადაცემის 

საკითხები რეგელირდება საქართველოს სამოქალაქო კოდექსის 

724-729 მუხლების. როდესაც ქონების მართვის უფლებით გადა- 

ცემა სდება სამეწარმეო მიზნებისათვის გამოსაყენებლად, გათვა- 

ლისწინებული უნდა იქნეს მეწარმეთა შესახებ საქართველოს კა- 

ნონის მე-10 მუხლის მოთხოვნები. 

მინდობილი მესაკუთრის უფლება-მოვალეობანი. მინდობილი 
მესაკუთრე მოვალეა, მართოს მისდობილი საკუთრება თავისი სა- 

ხელით, მაგრამ საკუთრების მიმნდობის რისკითა და ხარჯით. 
მინდობილი მესაკუთრე მესამე პირებთან ურთიერთობაში სარ- 

გებლობს მესაკუთრის უფლებამოსილებით. თუ მინდობილი მესა- 

კუთრე, საკუთრების მიმნდობის ინტერესების საწინააღმდეგოდ, არ 

იჩენს ისეთ გულისხმიერებას. როგორიც მას საკუთარი საქმეების 
მიმართ უნდა გამოეჩინა, იგი ვალდებულია აანაზღაუროს ამ მოქ- 

მედებით გამოწვეული ზიანი. 

საკუთრების მინდობის ხარჯების ანაზღაურება. მინდობილი მე- 
საკუთრე მინდობილ საკუთრებასთან დაკავშირებული საქმიანობი- 

სათვის საკუთრების მიმნდობისაგან არ იღებს გასამრჯელოს, თუ 

მხარეთა შეთანხმებით სხვა რამ არ არის გათვალისწისებული. 

მინდობილ საკუთრებასთან დაკავშირებული ყველა ხარჯი ეკის- 

რება საკუთრების მიმნდობს. ქონების ნაყოფი რჩება საკუთრების 
მიმნღობს. 

საკუთრების მინდობის ხელშეკრულების ფორმა. საკუთრების 

მინდობის ხელშეკრულება იდება წერილობიი!. 
მინდობილი მესაკუთრის პასუხისმგებლობა. მესამე პირებ- 

თან ურთიერთობაში პასუსს აგებს მინდობილი მესაკუთრე. 
დავალების ხელშეკრულების წესების გამოყენება. საკუთრე- 

ბის მისდობის მიმართ გამოიყენება დავალების ხელშეკრულების 
შესაბამისი წესები. 
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ხელშეპრულება 

ქონების მართვის უფლებით გადაცემაზე 

კ. თაბილისი. კაუ - ლაშა ალანცლეეეელეიელ 2006 წ. 

_.. = –_- –, საწარმოს 

გესერალუერი დირექტორის -–- – – აეეე ეეალეაელთთლლააიეია 

  

  – სახით, შემდგომში „მესაკუთრე“, 

ერთის მხრივ და –– --–,. საწარმოს   

გენერალური დირექტორის –-   
ბვლ ფე სასით, შემჯგომში „მმართველი“, მეორეს მხრივ. 

ესარგებლიბთ რა ჩვენი საწარმოების წესდებებით მოსიჭებული 

უფლებამოსილებებით, შეეთანხმდით!: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „მესაკუთრე“ „მმართველს“ გადასცემს MI დანართში აღ- 

ნიშნული ქონების მართვის უფლებას, „მმართველი“ კი ვალღებუ- 

ლებას კისრულობს, მართოს მისთვის მართვის უფლებით გადაცე- 

მული ქონება „მესაკუთრის“ ინტერესების შესაბამისად; 

12. ქონებაზე მართვის უფლების გადაცემა არ გულისხმობს სა- 

კუთრების უფლების გადაცემას. ხელშეკრულების მოქმედების მთე- 

ლი ვადის განმავლობაში M 1 დანართში მითითებული ქონება რჩე- 

ბა მესაკუთრის საკუთრებაში და თავისუფალია ყოყელგეარი უფ- 

ლებებისაგან მესამე პირების მხრიდან: 

13. წისამდებარე ხელშეკრულების თანახმად, სარგებლის მიმ- 

ღებია ქონების მესაკუთრე: 

14. ხელშეკრულების ძირითადი მიზანია მართვის უჟყლებით გა- 

დაცემული ქონების მაქსიმალურად ეფექტიანად გამოყენება მესა- 

კუთრის მიზნებისათვის. მმართველისათვის ქონების მარივის უფ- 

ლებით გადაცემა ხდება –------ წლის ვადით; 
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2. მხარეების უფლებები და ვალდებულებები 

2.1. „მესაკუთრეს“: 

2.1.1, ყალდებელია ხელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდას 

ღეავეაგეს– დღის ვადაში გაღასცეს „მმართველს“ MI დანარი"ი 

აღნიშნული ქონება და ქოსების მართვისაივეის ყველა აუცილებე- 

ლი დოკუმენტაცია. 

2.12. ვალდებულია გასწიოს ხელშეკრულების ნოტარიალურად 

დამოწმებისა და ქონების გადაცემის გაფორმებასთან დაკავშირე- 

ბული ყველა სარჯი; 

2.1.2.1. ქინების გადაცემა ხღება მიღება-ჩაბარების აქტით. აქტ- 

ში აღნიშნული უნდა იყოს: თარიღი და შედგენის ადგილი, მხარეე- 

ბის სრული დასახელება, მართეის უფლებით გადაცემული ქონების 

სრული აღწერილობა, მისი ტექნიკური მდგომარეობის ჩათვლით; 

2.13. უფლება აქეს ხელშეკრულების მოქმედების მთელი ეადის 

განმავლობაში შეუფერხებლად დაათვალიეროს მართვის უფლე- 

ბით გადაცემული ქონება, შეამოწმოს მისი ხელშეკრულებით გათ- 

ვალისწინებული მიზნებისათვის გამოყენების მდგომარეობა; 

22. „მმართველს“: 

2.2.1. ,მმართველს“ უფლება აქვს განახორციელოს მართვის უჟფ- 

ლებით გადაცემულ ქონებასთან დაკავშირებით ნებისმიერი იური- 

დიული და ფაქტიური ქმედება, ხელშეკრულებით გათევალისწინე- 

ბული მიზნების მისაღწევად; 

2.2.I.1. „მმართველი“ პირადად აგებს პასუხს მესამე პირების 

მიმართ იმ საკითხებთან დაკავშირებით, რთმელთა გადაწყვეტის 

უფლებამოსილება არა აქვს გადაცემული „მმართველს“ წინამდე- 

ბარე ხელშმეკრულებიი!: 

2.2.12. ყველა უფლება. რომელსაც „მმართველი“ მოი პოვებს 

წინამდებარე ხელშეკრელების შესრულების ფარგლებში, ავტომა- 

ტურად შედის მისთვის მართვის უფლებით გადაცემული ქონების 

შემადგენლობაში: 

222. ვალდებულია ხელშეკრულების მიზნებისათვის გახსხას 
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ცალკე ანგარიში ბანკში და აწარმიო"ს მარეს უფლე ურ.» 

ცემული ქონებისა და ამ ქოსნებასთა" დაკავშირებ ელი VI რეო 

თჰმერაციების გამოცალყეეებული ბუღალტრ ელი აღრ“ყ,სეი და ა 

გარისგება: 

2.2.3. „მმართველი“ პირადად არის მას ენისმცებელი მარიე 

უეყლებიი გადაცემული ქონებიდას წარმოქმნილი ყველი საგალი- 

სახადო ეპლდებულებებისა და ბიუჯეტიას ასნგარიმსწიორ;#M- 

სათვის: 

2.24. „მმარველი“ საკუთარი სახსრებითა და რისკიის უზრუეუნ- 

ქელყოყფს ქონების შეჩახვასა და დაცვას, ახორციელებს კაპჰიტალუ- 

რი და მიმდინარე რემონტების სამუშაოებს. საისჟინრო ქსელების 

ექსპლუატაციას; მართეის უფლებიი გადაცემული ქონების მართ- 

ვასთას დაკავშირებულ ყველა კომუნალური, სხეა გაღასახადისა 

და მოსაკრებლის გადახდას, 

2-2.5. ,,მმართველი“ უზრუნველყოფს მისთვის მართვის უფლე- 

ბით გადაცემული ქონების სახანძრო და სადარაჯო დაცვას; 

2.2.6. იგი ასევე უზრუნეელყოფს მისთვის გადაცემულ ქონებაზე 

არსებულ ყველა უფლების დაცვას, მოითხოვს ასეთი უფლებების 

ჩებისმიერი დარღვევის აღდგენას; 

2.2.7. ვალდებულია სისტემატურად, ყოველი კეარტლის მომდევ- 

სო თვის – რიცხვამდე წარუდგინოს „მესაკუთრეს“ სრული 

წერილობითი ინფორმაცია ქონების მართეისა და შედეგების შე- 

სახებ; 

2.2.8. ,მმართველი“ ვალდებულია პირადად განახორციელოს 

წიჩამდებარე ხელშეკრულებით მისთვის გადაცემული ქონების მარ- 

  

თყა. ასეი, მართვაში მესამე პირის მოწვევა და მისი,ვის „მმართ- 

ველის“ უფლებებისა და ვალდებულებების ნაწილის დელყგირება 

დაიშვება მსოლოდ „მესაკუთრის“ წერილობითი ნებათსეიი!: 

2.2.9. „მმართველს“ უეფლება არა აქეს „მესაკუთრის“ ნებარი»- 

ვის გარეშე მოახდინოს: 

2.2.9.I. მიწის საკვეთისა და ძირითადი საშუალებების გასხვისე- 

ბა: 

ტი!



2.2.9.2. მოკლევადიანი აქტივების გასხვისება, რომლის ღირებუ- 

ლებაც აღემატება ქოჩების მილიანი საბალანსო ღირებელების 

–--- %-V: 

2.2.9.3. აიღოს სესხები და სხვა ყალდებულებები, რთმელთა ღირე- 

ბულება აღემატება ქონების საერთო ღირებულების -–-–--- %-ს. 

3. მმართველის გასამრჯელო 

3.1. „მესაკუთრე“ ყოველწლიურად, წლიური ანგარიშის წარმოდ- 

გესიდან ––––– დღის ვადაში გასამრჯელოს სასით უხდის ,„,მმარ- 

თველს“ მართვის უფლებით გადაცემული ქონების გამოყენებითი! 

მიღებული სუფთა მოგების –- %-ს; 

3.2. „მესაკუთრე“ ასევე უნაზღაურებს „მმართველს“ ქონების 

მართვასთან დაკავსირებულ ყველა ხარჯს, რომელიც დადასტუ- 

  

რებული იქნება სათანდადო წესით გაფორმებული პირველადი დოკ- 

მენტებით; 

4. მხარეების პასუხისმგებლობა 

4.1. წინამჯებარე ხელშეკრულების პირობების დარღეევისათ- 

ეის მხარეები პჰასუსს აგებენ მოქმედი კანოსმდებლობის შესაბაში- 

სად; 

42. „მმართველი“ ვალდებულია აუნაზღაუროს მართეის ჰპრო- 

ცესში ქონებისათვის მისი უყურადღებობით, მიყენებული ზიანი, თუ 

იგი არ დაამტკიცებს რომ ასეთი ზიანი გამოწვეულია და'უძლევე- 

ლი ძალის გარემოებებით); 

4.23. ყველა ყალები ღა ვალდებულებები. რომლებიც წარმოიქმ- 

სება მართვის უფლებით გადაცემულ ქონებასთან დაკავშირებით. 

დაიფარება ამ ქონებიდან. თუ ასეთი ქონება არ იქნება საკმარისი. 

დავალიანება დაიფარება „მმართველის“ ქონებიდან; 

44. თუ არც ასეთი ქონება იქნება საკმარისი. ეალდებულების 

დასაფარავად მიიქცევა მესაკუთრის ქონება; 
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4.5. ხელშეკრულების საკისრის ყალდებულებების შესრ ელების 

ებრენყელყოფის მიტხნი“ს. მმართეელი გირაოს სახის გადასცემს 

მესაკეთრეს M.2 დასარი"”. მოტანილ ქონებას: 

5. საერთო პიროებები 

9.1. ხელშეკრულება იდება --------–– წლით და ძალაში შედის 

ქონების გადაცემის კანონით დადგენილი წესიი, რეგისტრაციის 

მომენტიდან; 

5.2. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშეება მხოლოდ მხარეების წე- 

რილობითი თანხმობიი!: 

5.3. მხარეებს უფლება აქეთ, დასაბუთებულ შემთხეევებში მო- 

ითხოვონ ხელშეკრულების ცალმსრიეად შეწყვეტა, რის შესახებაც 

  წერილობით უნდა აცნობონ მეორე მხარეს თვით აღრე; 

54. ხელშეკრულების ყველა დასართი ნოტარიულად დამოწმე- 

ბის შემდეგ ავტომატურად სდება ხელშეკრულების განუყოფელი 

ნაწილი; 

5.5. ხელშეკრულების ვადის ამოწურვის ან ეადამდე შეწყვეტის 

შემთხვევაში, მმართველი ქონებას უბრუნებს მესაკუთრეს მიღება- 

ჩაბარების აქტით; 

56. ხელშეკრულება შედგენილია ოთხ თრიგინალურ ეგზემპ- 

ლარად. ოთხივე ეგზემპლარს აქეს ერთნაირი ძალა. 

6. მხარეების იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

მესაკუთრე მმართველი 
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სესხის ხელშეკრულება 

ზოგადი ნაწილი 

სესხის ხელშეკრულებიი! „გამსესხებელი“ საკუთრებაში გადას- 

ცემს „მსესხებელს“ ფულს ან სხვა გვართენულ ნივის, ხოლო „მსეს- 
ხებელი“ კისრულობს ღააბრუნოს იმავე სახის, ხარისხისა ღა რაო- 
დესობის ნივიი, სესხის ხელშეკრულება რეგულირდება საქართყე- 

ლოს სამოქალაქო კოდექსის 623–628 მუხლებიი!. 

სესხის ხელშეკრულების ფორმა. სესხის ხელშეკრულება იდება 
ზეპირად. მხარეთა შეთასხმებით შეიძლება გამოყენებულ იქჩეს წე- 
რილობითი ფორმაც. ზეპირი სელშეკრულების დროს მისი სამდეი- 

ლობა არ შეიძლება დადგისდეს მსოლოდ მოწმეთა ჩეენებებიი!. 
პროცენტი სესხისათვის. სესხისათვის მხარეებმა შეიძლება გა- 

ითვალისწისოს პროცენგი, რაც გონივრულ შესაბამისობაში უნდა 
იყოს ეროვნული ბანკის ან ბანკთაშორისი საკრედიტო აუქციონის 
მიერ დადგენილ ზღვრულ ოდენობასთან. ამ წესის დარღვევით 
პროცენტის შესახებ დადებული შეთანხმება ბათილია. 

ხელშეკრულების შეწყვეტა და ვალის დაბრუნება. თუ ეალის 
დაბრუნების ყადა განსაბღვრული არ არის, მაშინ, ვალი დაბრუნე- 
ბულ უნდა იქნეს კრედიტორის, ან მოვალის მიერ ხელშეკრულების 
შეწყვეტისას. 

ხელშეკრულების შეწყვეტის ვადა შეადგენს სამ თვეს. თუ პროცენ- 
ტები არ არის შეპირებული, მოვალეს შეუძლია ვალი დააბრუნოს ვადამ- 
დე. პროცენტიანი სესხის ვადამდე დაბრუნება დასაშვებია მხოლოდ მხა- 
რეთა წინასწარი შეთანხმებით, ან გამსესხებლის თანხმობით. 

პროცენტები გადახდილ უნდა იქნეს ყოველი წლის გასვლის 

შემდეგ. თუ სესსი წისასწარ არის ვადით განსაზღვრული, მაშინ 
ყალიცა და პროცესტიც გადახდილ უნდა იქნეს ვადის დადგომისას. 

ვალის დაუყოვნებლივ მოთხოვნის უფლება. „გამსესხებელს“ 
უფლება აქვს დაუყოვნებლივ მოითხოვოს ვალის დაბრუსება, თუ 
„მსესხებლის“ ქონებრივი მდგომარეობა არსებითად უარესდება. 

რითაც საფრთხე შეექმნება სესსის დაბრუნების მოთხთოენას. ეს 
უფლება მაშინაც არსებობს, თუ „მსესხებლის“ ქონებრივი მდგომა- 
რეობის გაუარესება წინ უსწრებდა ხელშეკრულების დადებას, ხო- 
ლო „გამსესხებლისათვის“ იგი ცნობილი გახდა მხოლოდ სელ- 
შეკრულების დადების შემდეგ. 

494



სესხის შეპირება. ასათ შეპძირებისას დამძირებყლს მცეეძლია ეარ“ 

თეეას სესხის მიცემაზე. თუ მეორე მსარ!ს ქონებრიეი მდესიმარეჯირა 

სმდენად გაუპრესდა, როი შეიძლება საფრისე შეექმნას ყალის და#- 

რენებას. სესხის შეპირება უნდა გაჟორმდეს წერილობირ!. 

სასესხო. · 
ხელშეკრულება 

  ქ. თბილისი ,, _-“ “ 2006 წ. 

  · საწარმოს 

  გენერალური დირექტორის 

სახით, შემდგომში „გამსესხებელი“, ერთის 

მხრივ და –_ 

რევა --–. საწარმოს გენერალური ღირექტორის 

სახიის. შემდგომში „მსესხე- 

ბელი“ მეორეს მხრიე, ვსარგებლობი: რა ჩეენი საწარმოს წესდე- 

ბებით მონიჭებული უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

  

  

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „გამსესხებელი“ ასესხებს „მსესხებელი“ კი სესხულობს –– 

ეეე ლარს (აშშ დოლარს) წინამდებარე ხელშე#- 

  

რულებით განსაზღვრული პირობებით -- –_- 

(სესხის დასიშნულება) 

  12. სესხი მსესხებელს გადაეცემა ეუევეელა-- ვადით: 
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1.3. სესსი გაიცემა უპროცენტოდ. 

14. თაჩსის „მსესხებლის“ ასგარიშზე ჩარიცხვიდას 

დღის განმავლობაში. „მსესხებელი“ და „გამსესხებელი“ მეადგე- 

სეს აქტს თანხის მიღების თარბაზე. რომელშიც უნდა აღინიშნოს: 

აქტის შედგენის თარიღი, მსარეების დასახელება, მიღებული თანხა, 

დაბრუნების ყადა და მსარეების ხელმოწერები: 

1.5. სესხის მიღების თარიღად ითელება თანხის „მსესხებლის“ 

ასგარიშზე ჩარიცხეის თარიღი; 

2. მხარეების უფლებები და მოვალეობები 

2.1). „გამსესხებლის“ უფლებები დღა მოვალეთბები: 

2.I.I. „გამსესხებელი“ ხელშეკრულებით განსაზღვრულ სესხის 

თანხას გადასცემს „მსესხებელს“ ხელშეკრულების ხელმოწერის 

მომენტიდან ხუთი საბანკო დღის განმავლობაში, თანხის მსესსებ- 

ლის საბანკო ანგარიშზე ჩარიცხვით; 

2.12. „გამსესხებელს“ უფლება აქვს, აკონტროლოს „მსესხებ- 

ლის“ მიერ სესხის გამოყენება ხელშეკრულებით განსაზღვრული 

მიზნებისათვის; 

2-2. „მსესხებლის“ უფლებები და ვალდებულებები: 

22.1. „მსესხებელი“ ვალდებულია, აღებული სესხი და: უბრუნოს 

„გამსესხებელს“ არაუგვიასეს 

2.22. მსესხებელს უფლება აქეს სესხი დააბრუნოს 2.1.1). პუნქტში 

აღნიშნულ ვადაზე ადრე; 

22.3. „მსესხებელი“ ვალდებულია, „გამსესხებლის“ მხრიდან სეს- 

  

ხის გამოყენებაზე კონტროლის განხორციელების მიზნით, ყოეელ- 

თვიურად წარუდგინოს მას ინფორმაცია აღებული სესხის გამოყე- 

სების მიმდინარყობის შესახებ, ასევე კვარტალური ფინანსური ან- 

გარიმგების ასლები; 

2.24. სესხი ჩაითვლება დაფარულად, თასხის „გამსესხებლის“ 

ანგარიშზე ჩარიცხვის მომენტიდან. 
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3. მხარეების პასუხისმგებლობა 

3.1. წინამდებარე სელმეკრელებიით საკისრის ყალდებულებების 

შმეუს|(რულებლობის ას არსარუელად შესრულებისა ესს ხარეყბიი 

მასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად: 

32. „გამსესხებლი მიერ „მსესხებლისათეის“ სესხის დაგეიაჩები“ს 

გადაცემისათვის „გამსესხებელი“ პირგასამტესლოს სახით გადა ეხღის 

„მსესხებელს“ დროულად გადაუცემელი თანსის ––––– %-ს ყყნი- 

ველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის: 

3.3. სესხის დაგეიანებით დაბრუნების შემთხეყვყაში „მსესხებე- 

ლი“ პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის „გამსესხებელს“ გაღაზე 

გადაუხდელი თახსხის –-–––– %-ს ყოყელი სრული ყაღდაგადაცილე- 

ბული დღისათვის; 

34. აღებული სესსის არამიზნობრივად გამოყენების შემთხვე- 

ვაში, „მსესხებელი“ „გამსესხებელს“ ჯარიმის სახით გადაუხდის 

სესხის –- %-ს; 

35. პირგასამტეხლოსა და ჯარიმის გადახდა არ ანთავისუფ- 

ლებს მსარეებს ხელშეკრულებით დაკისრებული ვალდებულებე- 

ბის შესრულებისაგან; 

3.6. ხელშეკრულების არამიზნობრივად გამოყენების შემთხვე- 

ვაში, „გამსესხებელს“ ჯარიმის მიღებასთან ერთად, უფლება აქვს 

მოსთხოვოს „მსესხებელს“ აღებული სესხის ვადამდე ადრე დაბ- 

რუნება. 

  

4. დავების გადაწყვეტა 

4.I. მხარეები ეცდებიას ხელშეკრულების შესრულებასთან და- 

კავშირებული დავები გადაჭრან მოლაპარაკების გზით»: 

4.2. თუ ასეოი ვერ იქნება მიღწეული, დაყა განსახილყელად გა- 

ღაეცემა არბიტრაჟს (არბიტრაჟის დასახელება. არბიტრების რაო- 

დენობა, მათი არჩევისა და აცილების წესი. დავის განხილვის ად- 

გილი, განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი. 
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5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა 

5.1. ხელშე„კ0რულება ძალაში შედის მხარეების მხერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან; 

5.2. ჩელშეკრუელების შეცელა დახშეება მსოლოდ მხარეია Vე- 

რილობიითი თაჩნსმობიი!. 

6. დამატებითი პირობები 

6.1. საკითხები, როლებიც არ რეგულირდება წისამღებარე ხელ- 

შეკრ-უელებით, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის საფუძ- 

ველზე: 
6.2. ხელშეკრულების ყეელა წერილობითი, მხარეებს შორის შე- 

თასხმებული დამატება, აეტომატურად ხდება სელშეკრულების გა- 

ნუყოფელი ნაწილი; 
6.3. ხელშეკრულების ერთი ან რამდენიმე მუხლის ძალადაკარ- 

გულად აღიარება არ გამოიწეევს ხელშეკრულების გაუქმებას, თუ 

მხარეები სხვა რამეზე არ შეთანხმდებიან; 

6.4. ხელშეკრულება შეღგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემალა- 

რად, ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთნაირი ძალა. 

7. მხარეების რეკვიზიტები და ხელმოწერები 

გამსესხებელი მსესხებელი 

ბ. ა. ბ. ა. 

498



სესხის 

ხელშეპრ ულება 

ქ. ეულის” –.–_–____-_-_-_..__"" V. 

  მოქალაქე ლლ 
ღორღი, პირადობის მოწმობა M ელ ეეე 

ფხროფო გაცემული –ოოტ ლ ' 
ლ... შემდგომში „გამსესხებელი“. ერიის მსრიც და მოქალაქე 

· მცხოერები ლლაააააეეა_ 

  

  „ მცხოვრების ა ––_-– 

–_ – -–, პირადობის მოწმობა M 

· გაცემული 
,· შემდგომში „მსესხებელი“ მე- 

  

  
      

  

ორეს მხრიე, შეეთასხმდიი!: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. „გამსესხებელი“ ასესხებს „მსესხებელი“ კი სესხულობს -– 
–-- ლარს;     

1.2. სესხი „მსესხებელს“ გადაეცემა –-–––ელ-–-––- ვადით"; 

1.3. სესსი გაიცემა უჰშროცენტოდ. 

14. „გამსესხებლის“ მიერ „მსესხებლისათვის“ თანხის გადაცე- 
მა გაფორმდება „მსესხებლის“ მიერ გაცემული ხელწერილით: 

1.5. სესხის მიღების თარიღად ითვლება „მსესხებლის“ მიერ თან- 

ხის მიღებაბე ხელწერილის გაცემის თარიღი: 

2. მხარეების უფლებები და მოვალეობები 

2.I. „გამსესხებლის“ ეეფლებები და მოყალეთბები: 

2.I.1. „გამსესხებელი“ ხელშეკრულებიის განსაზღვრული სესხის 

თანხას გადასცემს „მსესხებელს“ ხელშეკრულების ხელმოწერის 

მომენტიდან არაუგვიანეს –-–-------- დღისა; 

2.12. იმ შემთხევვაში. თუ ,,გამსესხებლისთვის“ ცნობილი გახ- 
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დება „მსესხებლის“ ყინანსური მდგომარეობის გაუარესების მე- 

სასებ. მას უფლება აქვს მოსისხოვოს „მსესხებელს“ სესხის გადამ- 

დე დაბრუნება: 

2.1.3. ქალდებულია „მსესხებლის“ მიერ სესსის დაბრუნებისას 

გასცეს სელწერილი სესხის დაბრუსების თაობაზე და დაუბრუნებს 

„მსესხებელს“ მის მიერ სესსის აღებაზე გაცემულ ხელწერილს. 

2.2. „მსესხებლის“ ეყლებები და ვალდებულებები: 

2.2.1. „მსესხებელი“ ყალდებულია აღებული სესხი დაუბრ ესოს 

„გამსესხებელს არაუგ; კიანეს –-–-––_–- ღალი; 

2.2.2. ,მსესხებელს“ უფლება აქეს, ეადამჯე დააბრუნოს აღებუ- 

ლი სესხი; 

2.23. სესხი ჩაითვლება დაფარულად, „გამსესხებლის“ მიერ სეს- 

ხის დაბრუნებაზე სელწერილის გაცემის მომეჩტიდან. 

  

3. მხარეების პასუხისმგებლობა 

3.1. წინამდებარე ხელშეკრულებით ნაკისრი ჟალდებულებების 

შეუსრულებლობის ან არასრულად შესრულებისათვის მხარეები 

პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად; 

32. „გამსესხებლის“ მიერ „მსესხებლისათვის“ სესხის დაგვია- 
სებით გადაცემისათვის „გამსესხებელი“ პირგასამტეხლოს სახით 

გადაუხდის „მსესხებელს“ დროულად გადაუცემი თანხის –– 

– %-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის; 

3.13. სესხის დაგვიანებით დაბრუნების შემთხვევაში მსესსებელი 
პირგასამტეხლოს სახით გადაუხდის გამსესხებელს ვადაზე გადა- 

უხდელი თანხის %-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული 

დღისათვის; 

34. პირგასამტეხლოს გადახდა არ ანთავისუფლებს მხარეებს ხელ- 
შეკრულებით დაკისრებული ვალდებულებების შესრულებისაგან; 

  

  

4. დავების გადაწყვეტა 

4.1. მხარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთას და- 
კავშირებული დავები გადაჭრან მოლაპარაკების გზით; 

42. თუ ასეთი ვერ იქნება მიღწეული. დავა განსახილველად გა- 

დაეცემა არბიტრაჟს. არბიტრაჟის დასახელება. არბიტრების რაო- 
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დენთბა. მათი არჩევისა და აცილების Vესი. დავის განხილეყის ად- 

გილი. განსილვის ესა და გამოყენებული სამართალი. 

5. ხელშეკრულების ძალაში შესვლა 

5.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარეების მიერ მისი სელ- 

მოწერის მომენტიდან: 

5.2. სელშეკრუელების შეცელა დაიშვება მხოლოდ მხარეისა წე- 

რილობიისს ისასხმობიCი!. 

6. დამატებითი პირობები 

6.1. საკითხები, როლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხელ- 

შეკრულებით, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის საფუძ- 

ველზე; 
6.2. სელშეკრულების ყველა წერილობითი მხარეებს შორის შე- 

თასხმებული დამატება, ავტომატურად ხდება ხელშეკრულების გა- 

ნუყოფელი ნაწილი; 

6.3. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლა- 

რად, ორივე ეგზემპლარს აქვს თანაბარი ძალა. 

7. მხარეების რეკვიზიტები და ხელმოწერები 

გამსესხებელი მსესხებელი 
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საბანკო პრელიჯბი 

ზოგადი ნაწილი 

საბასკო კრედიტის ხელშეკრულებით, კრედიტის გამცემი აძლეეს 

ას მოვალეა მისცეს მსესხებელს სასყიდლიანი კრედიტი სესხის ფორ- 
მიი. საბანკო კრედიტის სელშეკრულება რეგულირდება საქარი"- 
ველოს სამოქალაქო კოდექსის 867–- 873 მუხლებიი!. 

საბანკო კრედიტის საპროცენტო განაკვეთები. მხარეისა შეთსასს- 
მებით კრედიტორისათვის შეიძლება განისაზღვროს მყარი ას ცვა- 

ლებადი საპროცენტო განაკვეთი. 
თუ შეთანხმებით გათვალისწინებული ცვალებადი საპროცენტო 

განაკვეთისა და მისი სიდიდის განსაზღვრა შეეძლო კრედიტის გამ- 
ცემს, იგი ვალდებულია ეს განსაზღვროს სამართლიანობის საფუძ- 
ველზე; იგი ასევე მოვალეა საბაზრო საპროცენტო განაკეევისის გაზრ- 

დას ან შემცირებას შეუსაბამოს თავისი საპროცენტო გასაკეეთი. 
პროცენტის ცვალებადობა უნდა შეესაბამებოდეს საქართველოს 

ეროენული ბანკის სადისკონტო განაკვეთს ან ბანკთაშორის საკრე- 
დიტო აუქციონზე დაფიქსირებულ საპროცენტო განაკვეთს. 

საკრედიტო ხელშეკრულების დადებისას უნდა განისაზღეროს საჰ- 
როცენტო განაკეეთის ზრდისა და შემცირების ზღვარი და ცვლილე- 
ბათა მინიმალური შუალედი. 

კრედიტის გამცემი მოვალეა, მისაღები ფორმით შეატყობინოს მსეს- 
ხებელს კრედიტისათვის საპროცენტო განაკვეთის შესახებ. 

თუ წლიური საპროცენტო განაკეეთი არ არის მითითებული. მაშინ 
გამოიყენება მხოლოდ კანონით გათვალისწინებული წლიური პრო- 
ცენტი. თუკი ხარჯების დაკისრება არ იყო გათვალისწინებული წლ“ 
ური პროცესტის გამოთვლისას, მაშის ეს ხარჯები არ ანაზღაურდება. 

კანონით დადგენილი საპროცენტო განაკვეთი. თუ მსესხებელი 
აყოვნებს გადახდას, რაც მას ევალებოდა საბანკო კრედიტის ხელ- 
შეკრულების საფუძველზე, დავალიანების თასხას უსდა დაერიცხოს 
ბანეთაშორისი საკრედიტო აუქციონის შესაბამისი პერიოდისთეის 

ფიქსირებული საპროცენტო (ან სადისკონტო) განაკვეთის 3%-ის ოდე- 
ჩობით გადიდებული თანხა. 

თუ კრედიტის გამცემმა სესხის დაბრუნების ვ:აღის გადაცილების 
გამო შეწყეიტა საბანკო კრედიტის ხელშეკრულება, მაშის წარმოი- 
შობა კანონით დადგენილი საპროცენტო განაკვეთის მოთსოესის უფ- 
ლება. ეს წესები არ კრცელდება კრედიტის გამცემის ან მსესსებლის 
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უულებაზე, ცალყეუელ შემთვევაში ამტკიცოს მეტი ახ ნაკლები გიანის 

არსებობა. 

დამატებითი უზრუნველყოფის გამოყენება. თე კრედიტის გაცემი- 
სას შეთანხმებულია სასივი,ოი ახ პიროვნული უზრ უჩცყელყოფყა,. მაშის 

კრედიტის გამცემს სესხის არასრულად დაფარვისას შეუძლია მო- 

სიხრყოს დამატებითი უზრუნევლყოფის გამოყენება. 

კრედიტის გამცემი მოვალეა კრედიტის ამდღების მიი'ხოვნით დღა- 

აბრუნოს უზრუნველყოფა. რომელიც აღემატება დაჟარყის შეთაჩხმე- 

ბულ ფარგლებს. 

ხელშეკრულების შეწყვეტა. ი;ე კრედიტისათეის შეთანსმებულია 
მყარი საპროცენტო გასიკვეთი განსაზღერული პერიოდისათვის. მა- 

შის კრედიტის ამღებს შეუძლია შეწყვიტოს საკრედიტო ხელშეLკრუ- 
ლება, თუკი საპროცენტო ვალდებელება მთავრდება დაბრ უსებისაი»- 
ვის განსაზღერულ ვაღამდე და საპროცენტო განაკვეთის შესახებ 
რაიმე ახალი შეთანხმება არ არის დადებული. შეწყვეტის ვადა შე- 
ადგენს ერთ თვეს. 

თუ კრედიტის ამღები მომხმარებელია და კრედიტი არ არის უზ- 
რუნველყოფილი ი პოთეკით, მაშინ შეწყვეტის უფლება წარმოიშობა 
კრედიტის აღებიდან ექვსი თეის შემდეგ. შეწყვეტის ვადა კი შეად- 
ტესს სამ თვეს. 

ათი წლის გასვლის შემდეგ შეწყვეტის უფლება არსებობს ნების- 
მიერ შემთხვევაში. შეწყვეტის ეადა შეადგენს ექეს თეეს. 

მოვალეს შეუძლია ხებისმიერ დროს შეწყვიტოს ცვალებადი საპ- 
როცენტო განაკეეთით აღებული სესხი შეწყვეტის სამთვიანი ვადის 
დაცვით. 

ზიანის ანაზღაურება კრედიტის ვადამდე დაბრუნებისათვის. თუ 
კრედიტის ამღები უკან აბრუნებს კრედიტს საკრედიტო ურთიერთო- 
ბის დამთაერებამდე, მაშინ კრედიტის გამცემს შეუძლია მოითხოვოს 

ზიანის შესაბამისი ანაზღაურება. ამასთან, ზიანის საზღაურში უნდა 
ჩაითვალოს დაზოგილი გასავლების ღირებულება, აგრეთვე ის სარ- 
გებელი, რიიმელსაც კრედიტის გამცემი მიიღებდა სასესხო ყალუტის 
სხვა; ეარი გამოყენსებიდას, ან 0 კრედიტის მიმღებმა განგრახ არ 

დაუშვა მისი მიღება. 
საკრედიტო ურთიერთობის შეწყვეტა კრედიტის ნაწილ-ნაწილ 

დაბრუნებისას. კრედიტის გამცემს შეუძლია შეწყეიტოს საკრედიტო 

ურთიხერთობა, თუ გაითივალისწინებულია კრედიტის დაბრუნება სა- 
წილ-საწილ და კრედიტის ამღებმა გადააცილა ზედიზედ. სულ ცოტა, 
ორ ვადას. შეწყვეტა ძალაში შედის მაშინ, თუ ორკვირიანი დამატები- 

თი ეადის მიცემის შემდეგაც არ მოსდება გადახდა. 
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საპკრეღიტო 

ხელშეკრულება 

ქ. იბილისი 'ყუენენეი6 “თ. 

  კომერციული ბანკი _ ღა 

პოოლლვლელი ს ბასკის მმარი,ცელის ლი – ააეეა– 
ღფორეუეელეეეეეეა სასიი, შემდგომში „ბანკი“, ერიის მხრიე 

  და = – 
    სეაესუაა–, საწარმოს გენერალური დირექტორის 

სახით, შემდღგომში „მსესხებელი“ 

მეორეს მხრიე. ვსარგებლობთ რა ჩვეენი საწარმოების წესდებე- 

ბით მონიჭებული უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. ბანკი აძლეეს „მსესხებელს“ კრედიტს წინამდებარე ხელ- 

შეკრულების პირობებზე 

რეე. ლარის ოდენობით; 

12. კრედიტი „მსესხებელს“ გადაეცემა 

13. სესხის მიღების თარიღად ითელება თახხის მსესხებლის ახნ- 

გარიშზე ჩარიცხვის თარილი. 

  რეე. ეადით; 

2. პროცენტი 

2.1. ბანკი გაცემულ კრედიტს არიცსაეს სარგებელს წლიური –– 
  %-იანი განაკვეთით); 

2.2. პროცესტების გაღახდა მოხდება ყოველთეიურად მომდევ- 

ჩო თვის ხუთ რიცხვამდე: 

23. პროცენტის დაგვიანებით გადახდის შემთხვევაში, „მსესხე- 

ბელი“ პირგასამტეხლოს სახით უხდის გადაუხდელი თანხის –-––- 

- %-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის.   
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3. კრედიტის გამოყენების პირობები 

3.L. „მსესხებელს“ წისამდებარე ხელმეკრელებიის აღებული „კრე- 

დიტის გამოყენების უფლება აქეს მხოლიდ ხელწყეკრ ულებიის გარ" 

ყალისწისნებ ელი მიზნებისათვის: 

3.2. კრედიტის ისასხაზე. რომელიც რჩება ბასკმში „მსესხებლის“ 

ანგარიშზე. დაერიცხება სარგებელი წლიური –------- ს“ი-იასი გა- 

საკვეისი“!. 

4. კრედიტის დაფარვა 

4.I. „მსესხებელი“ ეალდებულებას კისრულობს აღებული კრე- 
დიტი უპირობოდ დაფაროს თანდარისუელი გრაფიკის მიხედეიის (და- 

სართი I); 

4.2. დაფარეის გრაფიკით გათეალისწინებული ვადების დარღ- 

ყევის შემთხვევაში „მსესხებელი“ პირგასამტეხლოს სახით უხდის 

ბანკს ვაღაგადაცილებული თანხის -–– %-ს ყოველი სრული 

ეადაგადაცილებული დღისათვის; 

4.3. კრედიტი დაფარულად ითელება კრედიტის თანხის. საპრო- 
ცენტო სარგებლისა და ღარიცხული პირგასამტეხლოს სრულად 

გადახდის მომენტიდან. 

  

5. ანგარიშსწორება 

5.1. ანგარიშსწორება ხდება უსაღდო ანგარიშსწორებით»; 

52. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული ყველა ასგარიშსწო- 

რება სდება წელიწადში 360 დღეზე გაანგარიშებიი:; 

5.3. ანგარიშსწორება ხდება შემდეგი თანმიმდეერობიი!:: 

ა. პირველ რიგში იყარება დარიცსული პროცენტები და პირ- 

გასამტეხლთოები; 

ბა მეორე რიგში იფარება ძირითადი თანხა. 

6. ბანკის კონტროლი 

6.I. ბანკს უფლება აქვს აკონტროლოს „მსესხებლის“ მიერ სეს- 
ხის მიზნობრიეი გამოყენება; 
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6.2. ასეი'ი კონტროლის უზრუნველსაყოფად „მსესხებელი“ ყალ- 

დებულია ბანეს ყოველოვიურად წარუდგინოს ინფორმაცია კრე- 

დიტის მიზნობრიეად გამოყენების შესასებ. ასევე წარუდგინოს ყო- 

ყელყეაბარტალური ფისანსური ანგარიშგება: 

6.3. ,მსესხებლის“ მიერ კრედიტის არამიზნობრივად გამოყენე- 

ბის. ან მისი ფინანსური მდგომარეთბის გაუარესების შემთხვეყაში 

ბანკს უფლება აქეს მოსოხოვყოს „მსესხებელს“ კრედიტის ვადამ- 

დე დაბრუნება: 

64. „მსესხებელი“ ვალდებულია, შეუფერხებლად დაუშვას ბახ- 

კის წარმომადგენლები საწარმოში კრედიტის მიზნობრივად გა- 

მოყენებაზე ბედამხედველობის გასხორციელების მიზნიი!. 

7. ვალდებულებების უზრუნველყოფა 

7-L. „მსესხებლის“ ვალდებულებები წინამდებარე ხელშეკრუ- 

ლებით უზრუნეელყოფილია საი პოთეკო ხელშეკრულებით, რომე- 

ლიც წარმოადგენს წინამდებარე ხელშეკრულების განუყოფელ ნა- 

წილს. 

8. მხარეების პასუხისმგებლობა 

8.1. წინამდებარე ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების 

შეუსრულებლობის ან არასრულად შესრულებისათვის მხარეები 

პასუხს აგებენ მოქმედი კანონმდებლობის შესაბამისად; 

9. დავების გადაწყვეტა 

9.1. მხარეები ეცდებიან ხელშეკრულების შესრულებასთან და- 

კავშირებული დავები გადაჭრან მოლაპარაკების გზით; 

9.2. თუ ასეთი ვერ იქსება მიღწეული, დავა განსახილველაღ გა- 

დაეცემა არბიტრაჟს (არბიტრაჟის დასახელება: არბიტრების რაო- 

დენობა, მათი არჩევისა და აცილების წესი; დავის განხილეის ად- 

გილი. განხილვის ენა და გამოყენებული სამართალი). 
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10. ხელშეკრულების ძალაში შესელა 

I0.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მხარყების მიერ მისი ხელ- 

მოწერის მომენტიდან. 

I0.2. სელშეკრულების შეცვლა დახშყება მსოლოდ მსარეთა წე- 
რილიტბრიიი (სანსმია!". 

11. საერთო პირობები 

11.1, საკიისსები. რომლებიც არ რეგულირდება წინამდებარე ხელ- 

მეკრულებიის, დარეგულირდება მოქმედი კანონმდებლობის საფუძ- 

ყელზე: : 
II.2. ხელშეკრულების ყველა წერილობითი, მხარეებს შორის შე- 

თანხმებული დამატება, აცტომატურად ხდება ხელშეკრულების გა- 

ნუყოფელი ნაწილი; 

11.3. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალიეერ ეგზემპლა- 
რად, ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთნაირი ძალა. 

7. მხარეების რეკვიზიტები და ხელმოწერები 

ბანკი მსესხებელი 
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საღეპოზიტო 

ხელშეკრულება 

ზოგადი ნაწილი 

ი ერიდიელ და ფიზიკ6ურ პირებს, დროებით თავისუფალი ფულა- 

დი სახსრები, მათი ეყექტურად გამოყენების, მესასეისა და სარგებ- 

ლის მიღების მიზნით). შეაქვის საბანკო. სხვა საფინანსო საკრედიტო 

დაწესებულებებში. ასეთ შენატანს ეწოდება ანაბარი – დეპოზიტი. 

ფულის შემტანს – მეანაბრესა და ფულის მიმღებს შორის დადებუ- 

ლი ხელშეკრულება ცნობილია სადეპოზიტო ხელშეკრულების სა- 

ხელით. სადეპობიტო ხელშეკრულების სამართლებრივი თავისე- 

ბურებები რეგულირღება საქართველის სამოქალაქო კოდექსის 

874–876 მუხლებით და შესაბამისი საკრედიტო დაწესებულების ინ- 

სტრუქციებით. 

| ცნება. საკრედიტო დაწესებულების ხელმძღვანელთა პასუხის- 

მგებლობა. ფულადი თანსის შეტანით (ანაბარი) საკრედიტო დაწე- 

სებულება მოიპოვებს მასზე საკუთრების უფლებას და ვალდებუ- 
ლია, ვადის ღადგომისას იმავე ეალუტაში დააბრუნოს მიღებული 

თახსხა. 

თუ ვადა არ არის განსაზღერული, მაშინ, ფულადი თანხა შეიძ- 

ლება ნებისმიერ დროს იქნეს უკან გამოთხოეილი. 

ანაბრებს შესაბამისად უნდა დაერიცხოს პროცენტები. 

ანაბრის მიმღები და საკრედიტო დაწესებულების დირექტორე- 

ბი (მენეჯერები) ვალდებულნი არიან, მეანაბრეს მიაწოდონ ინ- 

ფორმაცია ბანკის ლიკვიდურობისა ღა ბონიტეტის შესახებ. 

ის პირი, რომელიც ბრალეულად გასცემს არასწორ ინფორმაცი- 

ას ან უარს ამბობს საჭირო მონაცემების მიწოდებაზე, ეალდებუ- 

ლია მყანაბრეს აუნაზღაუროს არასწორი ისფორმაციის მიწოდე- 

ბით ას ინფორმაციის გაუცემლობით წარმოშობილი ზიანი. 
ასყვე აგებენ პასუხს სოლიდარულად ბანკის დირექტორები (მე- 

სეჯერები), რომლებიც სარეკლამო ბროშურების მეშვეობით ან 

სხვაგვარად საჯაროდ ავრცელებენ არასწორ მონაცემებს ბანკის 

ლიკვიდურობისა და ბონიტეტის შესახებ.



საღეპოგიტო 

ხელშეპრიულება 

. . ქ. თბილისი. კლას. აიიი ეუბვობ 20იი წ. 

კომერციული ბანცი, უღიეფეალულულოუბ თობ თაობა სვილი ია 

ბან კის ძმარი»): ყელის გაგ სავავა ალის აბე ბელიაბბლიბლ ი ალელი “ი 

– სახით!, I. ემდგომში „ბანკი“ , ერისის მხრიყც და მოქალაქ, | 

- მცხოვრები იიი 

ი - პირადობის მოწომობა M –– 

= · გაცემული ელლი. 
ს, შემჯგომში „მეანაბრე“, 

  

  

    

  

შევთანსმდით: 

1. ხელშეკრულების საგანი 

  LI. მეანაბრეს შეაქვს ბანკში ·ადიანი ანაბრის სახით 

ააა–“– ლარი; 

1.2. ანაბრის ვადაა ––   –--- წელი. 

2. ბანკის უფლებები და ვალდებულებები 

2.1. ბანკი ვალდებულებას კისრულობს: 

2.1.1. გაუხსნას მეახაბრეს ასგარიში ანაბრის შესანახად: 

2.1L.2. შეინახოს ანაბარი და გადაუხადოს მეანაბრეს სარგებელი 

წლიური ––––-–– %-იანი განაკვეთიი!: 

2.1.3. აჩაბრის ვადის დასრულებისთანავე დ სა: უებრუნოს : მეან აბ- 

რეს ძირითადი თახნსა; 

22. ბანკს უფლება აქვს: 
2.2.1. მეანაბრის მიერ ანაბრის ეადამდე გამოტანის შემთხვევა- 

ში გაცემული სარგებელი გადაიანგარიმოს წლიური ----–--–- %- 
იასი განაკვეთი. 
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3. მეანაბრის უფლებები და ვალდებულებები 

3.1, მეანაბრე ვალდებულია: 

3.1.1. სელშეკრულების ხელმოწერის მომენტიდან ავე დღის 

ყადაში შეიტანოს ბანკში ასხაბარზე ხელშეკრულებით გაისყლისწი- 
ჩებული ისასტა: 

3.1.2. ხელშეკრულების ვადის ამოწ ურყამდე არანაკლებ –-–. –- 

-– დღისა შეატყობინოს ბანკს წერილობითი ხელშეკრულების შეწყ- 

ქეტის ან მისი გაგრძელების შესახებ; 

32. მეასაბრეს უფლება აქვს: 

3.2.1. მოსთხოვოს ბანკს ანაბარზე შეტანილი თანხის ვადაზე ად- 

რე დაბრუნება, რისთვისაც მან წერილობით უნდა შეატყობინოს 

ბანკს არანაკლებ –– –- დღით ადრე.   

4. ხელშეკრულების ვადები და მოქმედების პირობები 

4.1. ხელშეკრულება ძალაში შედის მისი ხელმოწერის მომენტი- 

დან და გრძელდება მხარეების მიერ ერთმანეთის მიმართ ნაკის- 

რი ვალდებულებების სრულად შესრულებამდე; 
42. დეპობიტზე დამატებითი შენატანების შეტანა არ დაიშვება; 

43. ანაბარზე სარგებლის დარიცხვა იწყება ანაბრის თანხის 

ბანკში შეტანის მომდევნო დღიდან; 

44. ხელშეკრულებით გათვალისწინებული გაანგარიშებებისათ- 

ვის თვეებში დღეების რაოდენობა მიიღება 30, წელიწადში – 360 დღე; 
45. საპროცენტო სარგებელის გადახდა მეანაბრისათვის ხდება 

ყოველთვიურად საანგარიშო თვის მომდევნო თვის ხუთ რიცხვამდე. 

5. მხარეების პასუხისმგებლობა 

5.1. მხარეები პასუხს აგებენ წისამდებარე ხელშეკრულების სა- 

წილობრივ ან სრულად შეუსრულებლობისათვის მოქმედი კანონ- 
მჯებლობით გათვალისწინებული წესით); 

52. წინამდებარე ხელშეკრულების 4.5. პუნქტით გათვალისწი- 
ნებული გადახდების დაგვიანების შემთხვევაში, ბანკი პირგასამ- 
ტეხლოს სახიი, გადაუხდის მეანაბრეს გადაუხდელი თანხის -–-– 
–- %-ს ყოველი სრული ვადაგადაცილებული დღისათვის; 
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53.09 მემითსეყყაში. “"“·უ მეასაბრე დროულად არ მეატყობინებს 

ბანკს ხელმეკრ ულების შეწყვეტის შესახებ. ბასკი საპროცენტ. სარ- 

გებელს გადახანგარიმშყბს წლიური სრსცესტიი". 

6. დავების გადაწყვეტა 

6.1. მსარყები ეცდებიან წინამდებარე ხელშყვკრულებიდან V„აა- 

მოჭრილი დაყები გადაწყეიტოს მოლაპარაკების გზით: 

0.2. თუ ასეთი ვერ მოხერხდა, მსარეები დავის გადასაწ ყვყეტად 

მიმართავყს არბიტრაყს. 

7. დამატებითი პირობები 

7.IL. ხელშეკრულების შეცვლა დაიშეება მხოლოდ მხარეთა წე- 

რილობითი შეთანხმებიი:»; 

7.2. ხელშეკრულება შედგენილია ორ ორიგინალურ ეგზემპლა- 
რად. ორივე ეგზემპარს აქვს ერთნაირი იურიდიული ძალა. 

8. მხარეების იურიდიული მისამართები და რეკვიზიტები 

ბანკი მეანაბრე 
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საბანკო გარანტია 

ზოგადი ნაწილი 

საბანეთ გარანტიის ძალიის ბანკი, სსა საკრედიტო დღაწესებუ- 

ლება ან სადაბზღყევო ორგასიზაცია (გარანტი) სხყა პირის (პრის- 

ცი პალი!) თხოვსითი!, კისრულობს წერილობიის ეალდებულებას. რ) 

საკისრი ვალდებულების შესაბამისად გადაუხდის პრისცი მალის 

კრედიტორს (ბენეფიციარს) ფულად თანხას გადახღის შესახებ ბე- 

ნეფიციარის წერილობითი მოთხოვნის საფუძველზე. საბანკო. გა- 

რანტიის სამართლებრივი საფუძველები რეგულირდება საქართვე- 

ლოს სამოქალაქო კოდექსის 879–890 მუხლებიი». 

საბანკო გარანტია უზრუნველყოფს პრისცი პალის მიერ ბეჩე- 

ფიციარის მიმართ თავისი მოვალეობის სათანადო შესრულებას. 

საბანკო გარასტიის მიცემისათვის პრინცი პალი უსდის გარანტს 

შეთანხმებულ საზღაურს. 

გარანტის ვალდებულების დამოუკიდებლობა ძირითადი ვალ- 
დებულებისაგან. საბანკო გარანტიით გათვალისწინებული გარან- 

ტის ეალდებულება ბენეფიციარის წინაშე მათ შორის ურთიერთო- 

ბისას არ არის დამოკიდებული იმ ძირითად ვალდებულებაზე, რომ- 

ლის შესრულების უზრუნველსაყოფადაც არის ის გაცემული, მაში- 

ნაც კი. როცა გარანტია შეიცავს მითითებას ამ ვალდებულებაზე. 

საბანკო გარანტიის გამოთხოვის დაუშვებლობა. საბანკო გა- 

რანტია არ შეიძლება უკან იქნეს გამოთხოვილი გარანტის მიერ, 

თუ გარანტიაში სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული. 

ბენეფიციარის კუთვნილი მოთხოვნის სხვა პირისათვის გადა- 

ცემის დაუშვებლობა. საბანკო გარანტიიდას გამომდისარე. ბენე- 

ფიციარის კუთვნილი მოთხოვნის უფლება გარანტის მიმართ არ 

შეიძლება გადაეცეს სხვა პირს, თუ გარანტიით სხეა რამ არ არის 

გათვალისწინებული. 

საბანკო გარანტიის შესვლა ძალაში. საბანკო გარასტია ძალა- 

ში შედის მისი გაცემის დღიდან, თუ გარანტიით სხვა რამ არ არის 

გათვალისწინებული. 

მოთხოვნის წარდგენის ფორმა. I. საბანკო გარანტიით ბენეფი- 
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ცხარის მოთხოვნა ფულადი C)აIIIაCIს გადასდის შესახებ, უსდა წა- 

რედგინოს გარანტს წერილობიიი ფორმით. გარანტიაში მითიფთე- 

ბულის ღოკუმენტების დარივიის მოთხოყსაში, ან მის დანართში 

ბენეფიციარმა უნდა მიუთითოს. იუ რაშს გამოიხხატება პრისცი ჰა- 

ლის მიერ ძირითადი ყალდებულების დარდყევა. რომლის ეზრ-ეჩ- 

ველსაყოფადაც გაიცა გარანტია. 

ბენეფიციარის მოთხოენა უნჯა წარედგინოს გარანტს გარას- 

ტიით განსაზღვრული იმ ყაღის დამთაერებამდე. რა ყადითაც იგი 

გაიცა. 

გარანტის ვალდებულება ბენეფიციარის მოთხოვნის მიღები- 

სას. ბენეფიციარის მოთხოენის მიღების შემდეგ გარანტმა დაუ- 

ყოვნებლივ უნდა აცნობოს ამის შესახებ პრინცი ჰალს და გადას- 

ცეს მოთხოენის ასლი მასიას დაკავშირებული ყველა დოკუმენტი- 

თურთ. 

გარანტმა ბენეფიციარის მოთხოვნა თანდართული დოკუმენტე- 

ბით უნდა განიხილოს გონიერულ ვადაში და გამოიჩინოს გონივ- 

რული მზრუნველობა იმის დასადგენად. შეესაბამება თუ არა 

მოთხოვნა და თანდართული დოკუმენტები გარანტიის პირობებს. 

გარანტის უარი ბენეფიციარის მოთხოვნის დაკმაყოფილება- 
ზე. გარასტმა უარი უნდა უთხრას ბენეფიციარს მისი მოთხოვნის 

დაკმაყოფილებაზე, იუ ეს მოთხოვნა ან თანდართული დოკუმენ- 

ტები არ შეესაბამება გარანტიის პირობებს, ანდა ისინი წარედგინა 

გარანტს გარანტიით განსაზღვრული ყადის დამთავრების შემდეგ. 

გარანტმა დაუყოვნებლივ უნდა აცნობოს ბენეფიციარს მისი 

მოიხოენის დაკმაყოფილებაზე უარის შესახებ. 

თუ ბენეფიციარის მოთხოვნის დაკმაყოფილებამდე გარანტი- 
სათეის ცნობილი გასდა. რომ საბანკო გარანტიიი, ებრუსეელყო- 

ფილი მირითადი ვალდებულება შესაბამის ნაწილში მთლიანად 

უკვეე შესრულებულია, შეწყდა სხვა საფუძელებიის ახ ბათილია, მას 

დაუყოვნებლიე უნდა აცნობოს ამის შესახებ ბენეფიციარსა და პრინ- 

ციაპალს. გარანტის მიერ ასეთი შეტყობინების შემდეგ მიღებული 

ბენეფიციარის ხელმეორე მოიხოვენა ექვემდებარება გარანტის მიერ 

დაკმაყოფილებას. 
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გარანტის ვალდებულების ფარგლები, საბანკო გარანტიით, გაი 

ყალისწინებული გარანტის ყალდებულება ბენეფიციარის მიმარის 

შემოიფარგლება იმ თანხის გადახდით, რომელზედაც გაიცა გარას- 

ტი. 

გარანტის ვალდებულების შეწყვეტის საფუძვლები. გარასტის 

ყალდებულება ბენეფიციარის მიმართ წყდება: 

ა. ბენეფიციარისათვის იმ თანხის გადასდით. რომელზედაც გაი- 

ცა გარანტია; 

ბ. გარანტიაში განსაზღვრული იმ ვადის გასელიის, რომლითაც 

იგი გაიცა; 

გ. ბესეფიციარის მიერ გარანტიიღან გამომღინარე თავის უფ- 

ლებებზე უარის თქმისა და მათი გარანტისათვის დაბრუნებისას. 

გარანტმა. რომლისთვისაც ცნობილი გახდა გარანტიის შეწყეე- 

ტის შესახებ. დაუყოვნებლივ უნდა აცნობოს ამის თაობაზე პრისცი- 

პალს. 

რეგრესული ანაზღაურების მოთხოვნის უფლება. გარანტის უფ- 

ლება, მოითხოეოს პრინცი პალისაგან რეგრესის წესით იმ თანხის 

გადახდა, რომელიც აუნაზღაურდა ბენეფიციარს საბანკო გარანტი- 

ით, განისაბღვრება პრინცი პალთან გარანტის იმ შეთანხმებით,რომ- 

ლის შესასრულებლადაც გაიცა გარანტია. 

გარანტს არა აქეს უფლება, მოსთხოეოს პრინცი პალს იმ ისას- 

ხის გადახდა, რომელიც აუნაზღაურდა ბენეფიციარს გარანტიის ჰი- 

რობების საწინააღმდეგოდ ან ბენეფიციარის მიმართ გარანტის 

ვალდებულების დარღვევის გამო, თუ პრინციპალთან გარანტის 

შეთანხმებით სხვა რამ არ არის გათვალისწინებული. 
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ხელშეპრ ულება 

საბანპო გარანტიაგე 

საბილისს ალესილი –" 2006 V. 

წვეიელიიი'ებებსბგბიი ა 

ბანკის მმარიყელის ---- ა-ა ლეიბ -– ხათლოლო– ––. 
  სევავვეაეაა--–– სახით, შემდგომში „გარანტი“, ერთის მსრიე 
    და ეგა“ _ 

  · გენერალური დირექტორის 

–- შემდგომში „საწარმო“, მეორეს მხრიე, შემდგომში ,,მხარე- 

ები“, ემოქმედებთ რა ჩეენი საწარმოების წესდებებით მონიჭებუ- 

ლი უფლებამოსილებებით, შევთანხმდით: 

  

1. ხელშეკრულების საგანი 

1.1. გარანტი ვალდებულებას კისრულობს, რთმ საწარმო სათა- 
ნადოდ შეასრულებს საწარმოსა და შემსრულებელს შორის დადე- 

ბული ხელშეკრულების –– 
პუნქტით ნაკისრ ვალდებულებებს ანგარიშსწორების ნაწილში 

და გარანტიას იძლევა, რომ გადაუხდის შემსრულებელს ხელშეკ- 

რულებით გათვალისწინებულ თახხას, იმ შემთსეევაში თუ საწარ- 

მო გახდება გადახდისუუნარო, ან რაიმე სხეა მიზებით ვერ შეძ- 

ლებს ხელშეკრულებით გათვალისწინებული თანსის გადახდას. 

  

  

2. მხარეთა ვალდებულებები 

2.1. გარანტი ვალდებულებას კისრულობს; 

2.I.I. გარაჩტის მიერ თავის საბაჩკი ანგარიშზე, ხელშეკრ-ეელე- 

ბით გათვალისწინებული საკომისიო ანაზღაურების მიდებიდან –– 

აეეებსბს–“––“– დღის განმავლობაში მისცეს შემსრულებელს გარანტია 

იმის თაობაზე, რომ გადაუხდის ხელშეკრულებით გათვალისწინე- 
ბულ. თანხას, არაუმეტეს   აეეე. ლარისა, თუ ამას ვერ 
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შეძლებს საწარმო გადახდისუუჩნარობის ას რომელიმე სხვა მიზე- 

ზის გამო. 
გარანტი საგარანტიო ისანხას გადაუხდის შემსრულებელს. ამ 

უკანასკნელის მხრიდან საგარანტიო თანხის გადახდაზე წერილო- 

ბითი მოთსოყხსის (შემდგომში მოთხოვნა) მიღებიდან აა. 

დღის ვადაში. იმავდროულად, შემსრელებელმა საწარმოს უნდა 

წარუდგინოს სათანადოდ გაფორმებული ქვემოთ მოყყანილი დ.- 

კუმესტება: 

  

  

  

  

გარანტის მიერ ეალდებულების შესრულებისთანავე იგი ეფორ- 

მებს კრედიტს საწარმოს საგარანტიო თანსაზე -– 

ეადით და ––-–––––––.–“.%-იანი განაკვეთით. 

2.12. შემსრულებლის მხრიდას საგარანტიო თანხის გადასდაზე 

მოთხოენის მიღებიდან ერთი დღის ვადაში წერილობით შეატყო- 

ბინოს საწარმოს. 

2.13. შემსრულებლისათვის საგარანტიო თახხის გადახდიდან ერ- 

თი დღის ეადაში წერილობით აცნობოს ამის შესახებ საწარმოს. 

2.L4. საგარანტიო ვალდებულების შესრულებიდან 

დღის ვადაში, აწარმოოს მოლაპარაკებები საწარმოსთან გაცემუ- 

ლი კრედიტის პირობებზე, რომელიც გათვალისწინებულია 2.1.I. პუნ- 
ქტით. 

2.1.5. გარასტია გაიცემა დღიი!). 

2.2. საწარმო ვალდებულებას კისრულობს: 

2.2.1. წინამდებარე ხელშეკრულების დადებიდან 

დღის ვადაში, საკომისიო გადასახდელის სახით გადაუხადოს გა- 

რანტს საგარანტიო თანსის – %. 

2.22. მას შემდეგ. რაც გარანტი აცნობებს საწარმოს შემსრუ- 

ლებლის მოთხოვნის შესასებ, საწარმო ვალდებულია მიაწოდოს 

გარანტს აუცილებელი ინფორმაცია და დოკუმენტები, რომელიც გან- 

მარტავენ ხელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების მიზეზებსა 
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და გარემოებებს. გარანტის მიერ ყალდებულების შესრულების 

მიზებებსა და გარემოებებს. 

2.2.3. დროელად დაფაროს წინამდებარე ხელშეკრულების 2.I.1. 

ჰუნქტიით გარანტის მიერ მისთვის მიცემული კრედიტი. 

3. ხელშეკრულების შეცვლა და შეწყვეტა. 
მხარეთა პასუხისმგებლობა 

3.1. წინამდებარე ხელშეკრულების ყველა ცელილება და დამა- 

ტება. შეანსმებული უსდა იყოს მსარეთა შორის და უნდა ჩამოყა- 

ლიბდეს ხელშეკრულების დანართის სახით. 

32. წინამდებარე სელშეკრულებით ნაკისრი ვალდებულებების 

შეუსრულებლობის ას არასრულად შესრულებისათვის მხარეებს 

დაეკისრებათ ქონებრივი პასუხისმტცებლობა მოქმედი კანოხმდებ- 

ლობის შესაბამისად. 

3.3. იმ შემთხევევაში, თუ საწარმო ვერ შეძლებს დროულად და- 

ფაროს მისთვის გარანტის მიერ მიცემული კრედიტი, იგი ვალდებუ- 

ლია, პირგასამტეხლოს სახით გადაუხადოს გარანტს დროულად 

გადაუსდელი თანხის ––––––<-––< %, ყოველი სრული ვადაგადაცი- 

ლებული დღისათვის. 

4. ხელშეკრულების მოქმედების ვადა 

4.I. სელშეკრულება ძალაში შედის მსარეების მიერ მისი ხელ- 

მოწერისთანავე. 

4.2. ხელშეკრულება წყდება: 

ა. საწარმოს მიერ. შემსრულებლის მიმართ ხელშეკრულებიის 

ნაკისრი ვალდებულებების შესრულებისთანავე; 

ბ. საწარმოს მიერ ხელშეკრულების 2.2.3. ჰუნქტით, ნაკისრი ეალ- 

დებულებების შესრულებისთანავე: 
გ- იმ შემთხვევაში, თუ საწარმო წინამდებარე სელშეკრულებით 

გათვალისწინებულ თავის ვალდებულებებს გადასცემს სხვა სა- 

წარმიის; 

4.3. სელშეკრულების ცალმხრიყი შეწყვეტა დაუშვებელია. 
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5. დამატებითი პირობები 

5.I. ხელმეკრელება შედგესილია ორ ორიგინალურ ეგზემალა- 
რად. ორივე ეგზემპლარს აქვს ერთნაირი იურიდიული ძალა. 

52. წინამდებარე სელშეკრულების ყველა დამატება და ღასნარ- 

თი არის ხელშეკრულების განუყოფელი ნაწილი. 

5.3. მსარეები ეცდებიან, წისამდებარე ხელშეკრულებასთან და- 

კაბეშირებული ყყელა დავა გადაწყეიტონ მოლამარაკებების გიტიიი. 

თუ ასეთი ვერ მოხერხღება. დავას განიხილაეს არბიტრაჟი. 

6. იურიდიული მისამართები და ხელმოწერები 

  6.I. გარანტი –– 

  

(სრული დასახელება) 

მისამართი:   

  

საბანკო რეკვიზიტები   

  

6.2. საწარმო   

  

(სრული დასახელება) 

მისამართი: ––   

  

საბანკო რეკვიზიტები   

  

გარანტი საწარმო 
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საქართველოს სავაჭრო-სამრეწველო 

პალატის 

ექსპერტიზის სამსახური 

საქექსპერტიზა 

გთავაზობთ შემდეგ სამუშაოებს 

? სასაქონლო, ტექნიკური და სამშენებლო 
ტექნიკური ექსპერტიზა; 

2 წარმოშობის ქვეყნის ექსპერტიზა; 
2? საბუღალტრო ექსპერტიზა; 
? ალტერნატიული ექსპერტიზა; 
« უძრავი და მოპრავი ქონების, არამატერიალური 

აქტივებისა და შემოქმედებითი პროდუქციის შეფასება; 
? საბუღალტრო რევიზია; 
9? ფინანსური ანალიზი; 
? ბიზნეს-გეგმებისა და 

საინვესტიციო პროექტების მომზადება; 
2? კონტრაქტების მომზადება; 
? კონტრაქტების ექსპერტიზა; 
2? გამოსავლიანობის, ბუნებრივი 

დანაკარგებისა და ხარჯვის ნორმების დადგენა: 
? ფორსმაჟორული სიტუაციების დადასტურება; 
9? ფინანსური და საგადასახადო აუდიტი; 
? კონსულტაციები მენეჯმენტისა და 

მარკეტინგის საკითხებზე; 
? ახალგაზრდა სპეციალისტების სტაჟირება, 

ესპერტიზის საკითხებში; 
« სპეციალისტების სწავლება და კვალიფიკაციის ამაღლება; 
? კომერციული ინფორმაციის მოძიება. 

  

ჩვენი ორგანიზაციის 50 წლიანი გამოცდილება ექსპერტიზის 

სფეროში თქვენი წარმატების საიმედო ზარანტიაა. 

მისამარში: ქ. თბილისი, აკაკი წერეთლის გამზირი M# 115, 

ტელეფონი: 346–782. “ქ           I    



საქართველოს სავაჭრო-სამრეზწველ 
კალატის 

საქექსპერტიზას 

| სასწავლო ცენტრი 

| გთავაზობთ 

1 აუღალტრების მომზადებას პროგრამით 

წ? ფინანსური ბუღალტრული აღრიცხვა; 

9? მმართველობითი ბუღალტრული აღრიცხვა; 

? აღრიცხვის სტანდარტები; 

?– საგადასახადო საქმე; 

? ქონების შეფასება; 

წ? ფინანსური ანალიზი; 

“+ სახელშეკრულებო ურთიერთობები; 

? აღრიცხვის კომპიუტერული მეთოდები. 

სწავლება ინდივიდუალურად 
ქართულ, რუსულ, ინბლისურ ენებხე 

სწავლის ხანგრძლივობა ერთიდან ხუთ თვემდე. 

; არაფინანსური მენეჯერებისათვის 
დაჩქარებული კურსი – 

მხოლოდ 12 მეცადინეობა. 

I მისამართი: ქ. თბილისი, 
' აკაკი წერეთლის გამზირი M115, 

ტელეფონი: 346-782.       
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საგამომცემლო-პოლიგრაფიული უზრუნველყოფა: 
საგამომცემლო სახლი ,,ინომაცია“ 

დირექტორი: გაურ ნაპქებია 

რედაქტორი: თამარ დემეტრაშვილი 

ტექნიკური რედაქტორი ლემან ბროჯორიშმილი 

ოპერატორი: სოფო ქილიფთარი 

კორექტორები: ნონა Xღარპჰპამა, 

ქეთევან წასნაკია 

მისამართ: თბილისი, ძმები კაკაბაძეების ქ. #22 

ტელ: (899) 56-14-57; 98-39-30; 98-71-25; 92-25-23. 
სოლი): 100V3C1960030C2§5V§5.იC, 
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შასი სახელშეპრულებო


